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¢ QUE ES SICRE’?

. Semana Internacional de la Construccion y Rehabilitacién Eficiente.

. EI ACONTECIMIENTO profesional sectorial por excelencia.

. Es un evento IMPORTANTE y NECESARIO para el sector (empleo, politico,

econémico)

. ESPACIO GLOBAL E INTEGRAL al servicio de la Construccion y Rehabilitacion

. Enun MOMENTO ADECUADO (conjuncién de intereses y actuaciones)

.La gran FIESTA DEL SECTOR de la Construccion y Rehabilitacion, que
suma, acoge y potencia los eventos dentro de ella (SCS Y VETECO).

. El lugar adecuado, en Madrid, por su ambito natural de influencia, y su

infraestructura y capacidad de atraccion Ibérica e Internacional.

. Que tendra lugar del 7 al 10 de mayo 2014.

i EL LUGAR DONDE SE CONSTRUYE EL FUTURO !
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CAMPANA MEDIATICA Y DE CONOCIMIENTO PARA PROMOCIONAR y DINAMIZAR EN
LA SOCIEDAD EL CONOCIMIENTO, OPORTUNIDADES Y SOLUCIONES PRACTICAS
PARA CREAR CULTURA DE REHABILITACION.
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SEMANA DE LA CONSTRUCCION Y REHABILITACION EFICIENTE

. Una intensa campana de promocion, difusion y sensibilizacion, paralela a la
celebracion de los salones.

. Tiene como objetivo crear cultura en la sociedad de rehabilitacion eficiente e
integral, contribuir a dinamizar el mercado y la actividad comercial del sector,
bajo el paraguas de ahorro energético, confort y bienestar del ciudadano, y
proteccion del medio ambiente, como retos de una sociedad que evoluciona y
se desarrolla de forma sostenible.

EFICIENCIA, SOSTENIBILIDAD, CONFORT, SECG-URIDAD,
MEDIO AMBIENTE Y AHORRO
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EFICIENCIA, SOSTENIBILIDAD, CONFORT, SEGURIDAD,
MEDIOC AMBIENTE Y AHORRO

SEMANA DE LA CONSTRUCCION Y REHABILITACION EFICIENTE

.ALGUNAS ACCIONES
1.- campana de (notas de prensa, reportajes, dossiers,...a nivel

nacional con todas las asociaciones implicadas)
2.- de "rehabilitacion eficiente" (banderolas, mupis, mob.urbano)
3.- crear identificando, mostrando y poniendo en valor,

actuaciones con las edificaciones, rehabilitaciones, intervenciones
sostenibles y eficientes, que sean el mejor ejemplo para mostrar las
oportunidades.

4.- - avatar que sera el modelo de ciudadano para sensibilizar
del porque, cuanto y como rehabilitar,

5.- positiva por parte del sector y administracion
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= DONDE SE MIRA AL FUTURO

LA GRAN FIESTA COMERCIAL
DEL SECTOR DE LA VENTANA Y
CERRAMIENTO ACRISTALADO,

HAY QUE ESTAR ALLI DONDE PUEDEN
ESTAR LAS OPORTUNIDADES
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VETECO ES UN MEDIO

VETECO AVALA UN OBJETIVO FUNDAMENTAL.:

SER UNA HERRAMIENTA COMERCIAL INTEGRAL AL SERVICIO DEL SECTOR,Y A
MEDIDA DE LAS NECESIDADES COMERCIALES PARTICULARES DE CADA
EMPRESA PARTICIPANTE, INCORPORANDO HERRAMIENTAS QUE MULTIPLIQUEN
EL VALOR ANADIDO QUE PROPORCIONE RETORNO DE INVERSION REAL.

. HERRAMIENTA COMERCIAL Y SECTORIAL
QUE CONTRIBUYE A DINAMIZAR:

. EL SECTOR

. LA ACTIVIDAD COMERCIAL DE LAS EMPRESAS
. LA DEMANDA
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NUEVO POSICIONAMIENTO
Y ORIENTACION SECTORIAL

EJES
ESTRATEGICOS

AMBITO GEOGRAFICO
DE ACTUACION

AMPLIACION
PERFIL DE VISITANTES

FERIA A MEDIDA DE
CADA PARTICIPANTE
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NUEVO POSICIONAMIENTO Y ORIENTACION SECTORIAL
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. VETECO ES UNA HERRAMIENTA COMERCIAL AL SERVICIO DEL SECTOR DE LA
VENTANA,Y CERRAMIENTO ACRISTALADO.

. ES UNA HERRAMIENTA COMERCIAL AL SERVICIO DE CADA EMPRESA.

. VETECO ES UN SALON ESPECIALIZADO, PROFESIONAL E INTERNACIONAL.

. SICRE NO ES UN SALON GENERALISTA, SINO LA SUMA DE SALONES ESPECIFICOS.
. OFERTA INTEGRAL PERO ESPECIALIZADA

. MAYOR CONVOCATORIA IBERICA E INTERNACIONAL AL SUMAR EVENTOS.

. SINERGIAS ENTRE VETECO, SCS Y GENERA

EJES
ESTRATEGICOS



ernacional de la Ventana y el Cerramiento Acristalado

VETHCO

SALON INTERNACIONAL DE LA VENTANA
Y EL CERRAMIENTO ACRISTALADO

www.veteco.ifema.es

VENTANAS

LUCERNARIOS

FACHADAS LIGERAS
AUTOMATISMOS
PROTECCION SOLAR
RECUBRIMIENTOS

VIDRIO

IND AUXILIAR Y MAQUINARIA
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SALON INTERNACIONAL DE SOLUCIONES
PARA LA CONSTRUCCION SOSTENIBLE

www.scs.ifema.es

AISLAMIENTO, IMPERMEABILIZACION Y PINTURAS
CERRAJERIA Y METALISTERIA

CONSTRUCCION INDUSTRIALIZADA

ELEMENTOS PARA MUROS, ESTRUC, FORJADOS Y CUBIERTAS
EQUIPOS DE PROTECCIONY SEGURIDAD EN OBRA
INSTALACIONES Y SERVICIOS

CLIMATIZACION, CALEFACCION Y ACCESORIOS

DOMOTICA Y SOLUCIONES INFORMATICAS

ILUMINACION

MAQUINARIA DE CONSTRUCCION

PAVIMENTOS Y REVESTIMIENTOS

PREFABRICADOS

REHABILITACION, RESTAURACION Y PROYECTOS INTEGRALES
BANO Y COCINA
PIEDRA
MADERA

EJES
ESTRATEGICOS
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FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE

ESTRATEGICOS

. CADA EMPRESA TIENE OBJETIVOS Y NECESIDADES DISTINTAS.
CONSTRUIMOS CONTIGO TU EVENTO A MEDIDA PARA MAXIMIZAR EL ROI

1.- IDENTIFICAR OBJETIVOS A ALCANZAR (FORMULARIO DE FERIA A MEDIDA)

2.- CONSTRUIMOS JUNTOS TU PARTICIPACION A MEDIDA REINVIERTIENDO LOS
RECURSOS DE VETECO EN GARANTIZAR EL CUMPLIMIENTO DE TUS OBJETIVOS.

3.- FACILITAR, ASESORAR, GARANTIZAR IMPACTOS COMERCIALES

INUESTRO COMPROMISO PROFESIONAL,
PASA POR NUESTRO COMPROMISO PERSONAL!

SOMOS ASESORES EN MULTIPLICAR TUS OPORTUNIDADES COMERCIALES,
AYUDAMOS A LOS MERCADOS A ENCONTRARSE... &
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FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE

ALGUNAS HERRAMIENTAS

1.- PROGRAMA DE INVITADOS PARA CADA EXPOSITOR
Por el hecho de ser expositor y con determinados plazos cada empresa expositora
puede invitar con viaje y alojamiento pagado a nuevos, posibles o actuales clientes

Tramos de superficie

Invitados Internacional
Vigje y alojamiento

Origen nacional o
internacional

Alojamiento
De 16 a 32 m2 1 2
De 33 249 m2 2 2
De 50 a 100 m2 3 5
De 101 a 199 m2 7 10
200 m2 10 12

ESTRATEGICOS
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FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE
ALGUNAS HERRAMIENTAS

EJES
ESTRATEGICOS

2.- BOXES/ESPACIOS DE FORMACION, DEMOS,....MUY PRACTICO
LA MEJOR MANERA DE VENDER ES ENSENAR LOS BENEFICIOS, MOSTRAR COMC
FUNCIONA, VENTAJAS EN INSTALACION, HERRAMIENTAS....

3.- WORKSHOPS: AGENDAS CERRADAS DE REUNIONES B2B POR MERCADOS

INTERNACIONALES (latam, norte de africa, eau, rusia,...)

4.- AUTOBUSES PARA TRAER A CLIENTES A VETECO ]

5.- HERRAMIENTAS Y CAMPANAS DE DIFUSION y COMUNICACION SECTORIALY

GENERALISTA

6.- DISENO Y MONTAJE DE STANDS, SOPORTES PUBLICITARIOS, IMPACTOS PARA

GENERAR NOTORIEDAD EN MUY POCO TIEMPO.

7.- FACILIDADES EN HERRAMIENTAS PARA GENERAR CONVOCATORIA

(inv. Digitales, banners soy expositor, noticias,...)

8.- SERVICIO DE PRENSA, REDACCION Y DIFUSION NOTICIAS.

NUESTRO ORIETIVO £5 MULTIPLICAR
OPORTUNIDADES COMERCIALES Y
ACELERAR PROCES(S DE VENTA.
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AMBITO GEOGRAFICO DE PENETRACION
DEL VISITANTE PROFESIONAL

ESTRATEGICOS

1.- COBERTURA IBERICA

2.- AMBI'[O INTERNACIONAL Y CON MAS POTENCIAL DE LAS EXPORTACIONES
ESPANOLAS

IBEROAMERICA
NORTE DE AFRICA
EAU

EUROPA DEL ESTE

AREA EXPOSITIVA SPW "SPAIN XPORTS WINDOW™
B2VETECO : RONDAS DE NEGOCIOS POR MERCADOS.
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AMBITO GEOGRAFICO DE PENETRACION
DEL VISITANTE PROFESIONAL

ALGUNAS ACCIONES PARA LA PROMOCION INTERNACIONAL

ESTRATEGICOS

ROADSHOW PRESENTACIONES SECTORIALES
PARTICIPACION FERIAS SECTORIALES
IDENTIFICACION AGENTES INTERNACIONALES
PROGRAMA COMPRADORES POR CLIENTES
EVENTOS Y CONGRESOS INTERNACIONALES
CAMPANA COMUNICACION Y RRPP INTERNACIONAL

VETECO £S UN
ENCUENTRO
INTERNACIONAL QUK
TIENE LUGAK BN
MADKID
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ESTRATEGICOS

AMPLIACION PERFILES DE VISITANTES

PRESCRIPCION

arquitectos

promotores

Ingenierias
Jefes de obra 2N
Aparejadores ~

e

PLALS Bt S

DISTRIBUCION |~ """ PROFESIONAL | |

importadores Tallaras DESTW? Fo'INAL o
Operadores e administradores de fincas
Venta de material Constructoras Hote!erla |
Retail y Comercio
Empresas reformas <,
Oficinas

Sedes empresas
Edificios publicos
Centros de salud
Usuario final particular
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ESTRATEGICOS

AMPLIACION PERFILES DE VISITANTES

SICRE EN GENERAL,Y VETECO EN PARTICULAR TIENE LA RESPONSABILIDAD
DE DINAMIZAR LA DEMANDA, DE ABAJO ARRIBA, FACILITAR E INCENTIVAR AL
MAXIMO LA VISITA DE TODOS ESTOS PERFILES DE VISITANTES, PARA
CONTRIBUIR ASI A DINAMIZAR LA ACTIVIDAD COMERCIAL DEL SECTOR.

mayo 2014

GENERA

CELEBRAR DE MIERCOLES A SABADO PERMITE CUMPLIR VARIOS OBJETIVOS,
ENTRE LOS CUALES ESTA FACILITAR A AUTONOMOS Y EMPRESAS PEQUENAS LA
VISITA.

POR OTRO LADO HAY UN INTERES POR PARTE DE UN NUMERO IMPORTANTE DE
EMPRESAS PARA PERMITIR EL ACCESO A USUARIO FINAL (controlado, con
invitacion, previo pago)
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ESTRATEGICOS




Salon Internacional de la Ventana y el Cerramiento Acristalado

ESTRATEGICOS

TARIFAS Y FORMATOS DE PARTICIPACION ADAPTADOS A LA
REALIDAD DEL SECTOR

Formatos modulares «todo incluido» llave en mano. Un formato sencillo, eficaz y rentable.
Obligatorio para espacios inferiores a 32m2

Stand Modular BASIC: 16m2 - 3.290€ Ambos modulares incluyen:
) Seguros Obligatorios
i - _ Consumo minimo de energia eléctrica
Limpieza diaria
Derechos de montaje
Rotulacion letra estandar
Mobiliario:
1 mesa
4 sillas
4 estantes
Stand Modular PREMIUM: 16m2 - 3.900€ 1 taburete
1 papelera
2 mostradores
1 perchero

Adicional Premium:
1 Plaza Parking
1 Conexion Internet 1MB
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TARIFAS Y FORMATOS DE PARTICIPACION ADAPTADOS A LA
REALIDAD DEL SECTOR

NUEVAS TARIFAS Y TRAMOS

« Descuento Pronto Pago 10%

16 - 49 m2 129€/m2 « Bono consumo en servicios Ifema (equivalente al 5% del suelo
50 - 100m2 127€/m2 contratado)

101-199 m2 123€/m2 + Superficie maxima 200m2

200m2 112€/m2

« Espacios inferiores a 32m2 deberan contratar un formato modular

FECHAS CALENDARIO EXPOSITOR

21 NOVIEMBRE: Primer corte prioritario para remitir la SOLICITUD DE PARTICIPACION online y participar
en la primera adjudicacion preferente de espacios

11 DICIEMBRE: Reunién de la primera ADJUDICACION PREFERENTE

16 ENERO: Fecha tope para acogerse al DESCUENTO 10% PRONTO PAGO
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JORNADAS, EVENTQOS, PREMIGS.....

. Congreso Iberoamericano de Facility Managers
. Congreso |Iberoamericano de la Ventana

. Congreso de Edificios de Energia casi nula

. Congreso de Estrategias para la reforma energética de edificios

. Casos de rehabilitacion eficiente en sector terciario y residencial
. Eficiencia y Rehabilitacion Hotelera

. Foro Aurhea £
. Talleres organizados por expositores | PREM I o’s
. Encuentros B2B para la exportacion
. Area de Certificacion energética

. Pasarela REInnova

0 VETECO
ASEFAVE

AWARDS
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EJES
ESTRATEGICOS

DE ROADSHOW POR TODA ESPANA, PORTUGAL,
LATINOAMERICA, MENA, Y FERIAS EUROPEAS



www.sicre.ifema.es www.veteco.ifema.es veteco@ifema.es

ALBERTO LEAL

DIRECTOR COMERCIAL VETECO
Tel. 627 370 227
alberto.leal@ifema.es

Bl SANTIAGO DIEZ

. DIRECTOR COMERCIAL SCS
| Tel. 627 674 753

b santiago.diez@ifema.es

RAUL CALLEJA
DIRECTOR

Tel. 667 807 848
raul.calleja@ifema.es

TODO UN EXITO



