


PARA ACOMETER 
CUALQUIER OBRA, NUEVA O 
DE REHABILITACIÓN ES 
NECESARIO EL 
CONOCIMIENTO DE TODAS 
LAS SOLUCIONES QUE 
EXISTEN EN EL MERCADO 





Y ES QUE NO TODO ESTÁ EN INTERNET 



¿Y SI APROVECHAMOS 
LAS OPORTUNIDADES DE 

VETECO? 

NECESITAMOS BUSCAR URGENTEMENTE NUEVAS 
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO QUE NOS AYUDEN 

A DINAMIZAR NUESTRA ACTIVIDAD 



NOS INTERESARÍA UN LUGAR EN EL QUE PODAMOS VENDER, PRESENTAR A MILES 
DE POSIBLES CLIENTES A LA VEZ, EXPORTAR, HACER DEMOSTRACIONES DE LAS 

VENTAJAS DE NUESTROS PRODUCTOS, QUE EL CANAL DE DISTRIBUCIÓN SEPA QUE 
ESTAMOS EN EL MERCADO,... 



TAMBIEN POSICIONARNOS ANTE LOS 
USUARIOS FINALES : HOTELES, RETAIL, 
RESIDENCIAL, TERCIARIO, EDIFICIOS DE 

OFICINAS,... 

PROTEGER Y CREAR NUESTRA CUOTA DE 
MERCADO FRENTE A LA COMPETENCIA 



LO CIERTO ES QUE EN EL NUEVO 
VETECO TODOS ESTOS ASPECTOS 

ESTÁN CONTEMPLADOS.... 
 

Y TRABAJAN BAJO UN CONCEPTO 
LLAMADO FERIA A MEDIDA 

NOS INTERESA POSICIONARNOS COMO LA MEJOR 
ALTERNATIVA EN  REFORMA Y REHABILITACIÓN, EN 
SOLUCIONES CONSTRUCTIVAS ANTE LA 
PRESCRIPCIÓN, Y COMO MEJOR OPCIÓN EN LA 
GESTIÓN DE LA EFICIENCIA ENERGÉTICA. 
...¿SE OS OCURRE ALGO MÁS...? 



NUESTRA EMPRESA LO QUE 
NECESITA SON OPORTUNIDADES 

INTERNACIONALES 

¡QUÉ FÁCIL SERÍA SI VINIERAN TODOS 
ESTOS POSIBLES CLIENTES 

INTERNACIONALES A VERNOS A 
VETECO, CON AGENDAS 

CERRADAS....NOS AHORRARÍAMOS 
DINERO! 

VETECO 2014 INVIERTE EN CADA EMPRESA PARTICIPANTE Y TE TRAE A TUS 
CLIENTES O NUEVOS POSIBLES CLIENTES DE DONDE SEA 

DE TODO EL MUNDO PARA QUE HAGAS NEGOCIO 



TENEMOS PRODUCTOS Y 
SERVICIOS QUE TENEMOS QUE 
DAR A CONOCER A MUCHOS 

PROFESIONALES EN MUY POCO 
TIEMPO 

30.000 VISITANTES 
FORMACIÓN EN PRODUCTO 

PREMIOS A PRODUCTOS 
RUTAS PARA LA PRENSA 

DIFUSIÓN MEDIÁTICA 



DEBERÍAMOS APROVECHAR NUESTRA 
FIESTA SECTORIAL, PARA HACER MUCHO 
RUIDO Y TODOS JUNTOS CONTRIBUIR A 
DINAMIZAR NUESTRO SECTOR. CON EL 

LEIT MOTIV DE LA REFORMA Y 
REHABILITACIÓN ENERGÉTICA,.... 
DEBERÍAMOS CONTRIBUIR COMO 

EMPRESA A PARTICIPAR EN EL 
ACONTECIMIENTO DE NUESTRO SECTOR 



HAY TODA UNA BATERÍA DE EVENTOS Y 
ACTIVIDADES PARA CONVOCAR A 

DISTINTOS PERFILES DE PROFESIONALES 
CON CAPACIDAD DE DECISIÓN 

NECESITAMOS QUE NOS FACILITEN 
HERRAMIENTAS PARA GARANTIZAR LA 

PRESENCIA DE NUEVOS CLIENTES, 
ESPACIOS PARA PRESENTAR 

NOVEDADES Y HACER 
DEMOSTRACIONES 





CAMPAÑA MEDIÁTICA Y DE CONOCIMIENTO PARA PROMOCIONAR y DINAMIZAR EN LA 
SOCIEDAD EL CONOCIMIENTO, OPORTUNIDADES Y SOLUCIONES PRÁCTICAS PARA 

CREAR CULTURA DE REHABILITACIÓN. 



SEMANA DE LA CONSTRUCCIÓN Y REHABILITACIÓN EFICIENTE 
 
. Una intensa campaña de promoción, difusión y sensibilización, paralela a la 
celebración de los salones. 
. Tiene como objetivo crear cultura en la sociedad de rehabilitación eficiente e integral, 
contribuir a dinamizar el mercado y la actividad comercial del sector, bajo el paraguas 
de ahorro energético, confort y bienestar del ciudadano, y protección del medio 
ambiente, como retos de una sociedad que evoluciona y se desarrolla de forma 
sostenible. 

SOCIALIZAR LA REHABILITACIÓN  
EFICIENCIA, SOSTENIBILIDAD, CONFORT, SEGURIDAD, 
MEDIO AMBIENTE Y AHORRO 







DONDE SE MIRA AL FUTURO 
 
LA GRAN FIESTA 
COMERCIAL  
DEL SECTOR DE LA 
VENTANA Y  
CERRAMIENTO 
ACRISTALADO. 

HAY QUE ESTAR ALLÍ DONDE PUEDEN 
ESTAR LAS OPORTUNIDADES 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

VETECO ES UN MEDIO 
 
VETECO AVALA UN OBJETIVO FUNDAMENTAL: 
 
SER UNA HERRAMIENTA COMERCIAL INTEGRAL AL SERVICIO DEL SECTOR,Y A 
MEDIDA DE LAS NECESIDADES COMERCIALES PARTICULARES DE CADA EMPRESA 
PARTICIPANTE, INCORPORANDO HERRAMIENTAS QUE MULTIPLIQUEN EL VALOR 
AÑADIDO QUE PROPORCIONE RETORNO DE INVERSIÓN REAL. 

. HERRAMIENTA COMERCIAL Y SECTORIAL  
QUE CONTRIBUYE A DINAMIZAR:  
 
. EL SECTOR 
. LA ACTIVIDAD COMERCIAL DE LAS EMPRESAS 
. LA DEMANDA  



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

NUEVO POSICIONAMIENTO 
Y ORIENTACIÓN SECTORIAL 

FERIA A MEDIDA DE  
CADA PARTICIPANTE 

ÁMBITO GEOGRÁFICO  
DE ACTUACIÓN 

AMPLIACIÓN 
PERFIL DE VISITANTES 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

NUEVO POSICIONAMIENTO Y ORIENTACIÓN SECTORIAL 

. VETECO ES UNA HERRAMIENTA COMERCIAL AL SERVICIO DEL SECTOR DE LA 
VENTANA,Y CERRAMIENTO ACRISTALADO.  
 
. ES UNA HERRAMIENTA COMERCIAL AL SERVICIO DE CADA EMPRESA. 
 
. VETECO ES UN SALÓN ESPECIALIZADO, PROFESIONAL E INTERNACIONAL. 
 
. SICRE NO ES UN SALÓN GENERALISTA, SINO LA SUMA DE SALONES ESPECÍFICOS. 
 
. OFERTA INTEGRAL PERO ESPECIALIZADA 
 
. MAYOR CONVOCATORIA IBÉRICA E INTERNACIONAL AL SUMAR EVENTOS. 
 
. SINERGIAS ENTRE VETECO,  SCS Y GENERA 



AISLAMIENTO, IMPERMEABILIZACIÓN Y PINTURAS 
CERRAJERÍA Y METALISTERÍA 
CONSTRUCCIÓN INDUSTRIALIZADA 
ELEMENTOS PARA MUROS, ESTRUC, FORJADOS Y CUBIERTAS 
EQUIPOS DE PROTECCIÓNY SEGURIDAD EN OBRA 
INSTALACIONES Y SERVICIOS 
CLIMATIZACIÓN, CALEFACCIÓN Y ACCESORIOS 
DOMÓTICA Y SOLUCIONES INFORMÁTICAS 
ILUMINACIÓN 
MAQUINARIA DE CONSTRUCCIÓN 
PAVIMENTOS Y REVESTIMIENTOS 
PREFABRICADOS 
REHABILITACIÓN, RESTAURACIÓN Y PROYECTOS INTEGRALES 
BAÑO Y COCINA 
PIEDRA 
MADERA 

DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

NUEVO POSICIONAMIENTO Y ORIENTACIÓN SECTORIAL 

VENTANAS 
LUCERNARIOS 
FACHADAS LIGERAS 
AUTOMATISMOS 
PROTECCIÓN SOLAR 
RECUBRIMIENTOS 
VIDRIO 
IND AUXILIAR Y MAQUINARIA 

+ + 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE 

. CADA EMPRESA TIENE OBJETIVOS Y NECESIDADES DISTINTAS. 
  CONSTRUIMOS CONTIGO TU EVENTO A MEDIDA PARA MAXIMIZAR EL ROI 
 
1.- IDENTIFICAR OBJETIVOS A ALCANZAR (FORMULARIO DE FERIA A MEDIDA) 
2.- CONSTRUIMOS JUNTOS TU PARTICIPACIÓN A MEDIDA REINVIERTIENDO LOS  
      RECURSOS DE VETECO EN GARANTIZAR EL CUMPLIMIENTO DE TUS OBJETIVOS. 
3.- FACILITAR, ASESORAR, GARANTIZAR IMPACTOS COMERCIALES  

 ¡NUESTRO COMPROMISO PROFESIONAL,  
PASA POR NUESTRO COMPROMISO 
PERSONAL! 
 
...SOMOS ASESORES EN MULTIPLICAR TUS 
OPORTUNIDADES COMERCIALES, 
AYUDAMOS A LOS MERCADOS A 
ENCONTRARSE... 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE 
ALGUNAS HERRAMIENTAS 
 
1.- PROGRAMA DE INVITADOS PARA CADA EXPOSITOR 
Por el hecho de ser expositor y con determinados plazos cada empresa expositora puede 
invitar con viaje y alojamiento pagado a nuevos, posibles o actuales clientes 

Tramos de superficie Invitados Internacional 
Viaje y alojamiento 

Origen nacional o 
internacional 
Alojamiento 

De 16 a 32 m2 1 2 

De 33 a 49 m2 2 2 
De 50 a 100 m2 3 5 

De 101 a 199 m2 7 10 
200 m2 10 12 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE 
ALGUNAS HERRAMIENTAS 
 
2.- BOXES/ESPACIOS DE FORMACIÓN, DEMOS,....MUY PRÁCTICO 
      LA MEJOR MANERA DE VENDER ES ENSEÑAR LOS BENEFICIOS, MOSTRAR COMO  
      FUNCIONA, VENTAJAS EN INSTALACIÓN, HERRAMIENTAS.... 
3.- WORKSHOPS: AGENDAS CERRADAS DE REUNIONES B2B POR MERCADOS     
INTERNACIONALES (latam, norte de africa, eau, rusia,...) 
4.- AUTOBUSES PARA TRAER A CLIENTES A VETECO 
5.- HERRAMIENTAS Y CAMPAÑAS DE DIFUSIÓN y COMUNICACIÓN SECTORIAL Y 
GENERALISTA 
6.- DISEÑO Y MONTAJE DE STANDS, SOPORTES PUBLICITARIOS, IMPACTOS PARA 
GENERAR NOTORIEDAD EN MUY POCO TIEMPO. 
7.- FACILIDADES EN HERRAMIENTAS PARA GENERAR CONVOCATORIA 
(inv. Digitales, banners soy expositor, noticias,...) 
8.- SERVICIO DE PRENSA, REDACCIÓN Y DIFUSIÓN NOTICIAS. 

NUESTRO OBJETIVO ES MULTIPLICAR 
OPORTUNIDADES COMERCIALES Y  
ACELERAR PROCESOS DE VENTA. 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

ÁMBITO GEOGRÁFICO DE PENETRACIÓN 
 DEL VISITANTE PROFESIONAL 

1.- COBERTURA IBÉRICA  
2.- ÁMBITO INTERNACIONAL Y CON MÁS POTENCIAL DE LAS EXPORTACIONES  
      ESPAÑOLAS 
 
      IBEROAMERICA 
      NORTE DE AFRICA 
      EAU 
      EUROPA DEL ESTE  
 
 
      AREA EXPOSITIVA SPW "SPAIN XPORTS WINDOW" 
      B2VETECO : RONDAS DE NEGOCIOS POR MERCADOS .  



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

ÁMBITO GEOGRÁFICO DE PENETRACIÓN 
 DEL VISITANTE PROFESIONAL 

ALGUNAS ACCIONES PARA LA PROMOCIÓN INTERNACIONAL 
 
ROADSHOW PRESENTACIONES SECTORIALES 
PARTICIPACIÓN FERIAS SECTORIALES 
IDENTIFICACIÓN AGENTES INTERNACIONALES 
PROGRAMA COMPRADORES POR CLIENTES 
EVENTOS Y CONGRESOS INTERNACIONALES 
CAMPAÑA COMUNICACIÓN Y RRPP INTERNACIONAL 
... 

VETECO ES UN 
ENCUENTRO 
INTERNACIONAL QUE 
TIENE LUGAR EN 
MADRID 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

AMPLIACIÓN PERFILES DE VISITANTES 
PRESCRIPCION 
arquitectos 
promotores 
Ingenierías 
Jefes de obra 
Aparejadores 
... 

DISTRIBUCIÓN 
importadores 
Operadores 
Venta de material 
... 

PROFESIONAL 
Talleres 
Instaladores 
Constructoras 
Empresas reformas 
... 

DESTINO FINAL 
administradores de fincas 
Hotelería 
Retail y Comercio 
Oficinas 
Sedes empresas 
Edificios públicos 
Centros de salud 
Usuario final particular 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 



DONDE SE MIRA 
 AL FUTURO 

EJES 
ESTRATÉGICOS 

JORNADAS, EVENTOS, PREMIOS,.... 
. Congreso Iberoamericano de Facility Managers 
. Congreso Iberoamericano de la Ventana 
. Congreso de Edificios de Energía casi nula 
. Congreso de Estrategias para la reforma energética de edificios 
. Casos  de rehabilitación eficiente en sector terciario y residencial 
. Eficiencia y Rehabilitación Hotelera 
. Foro Aurhea 
. Talleres organizados por expositores 
. Encuentros B2B para la exportación 
. Area de Certificación energética 
. Pasarela REInnova 



LO SENTIMOS. ESTAREMOS AUSENTES DE LA OFICINA 
DEL 7 al 10 de MAYO. ESTAMOS EN VETECO. EN 

NUESTRA FIESTA.  
OS VEMOS ALLÍ. 



ALBERTO LEAL 
DIRECTOR COMERCIAL VETECO 
Tel. 627 370 227 
alberto.leal@ifema.es 
 

RAUL CALLEJA 
DIRECTOR 
Tel. 667 807 848 
raul.calleja@ifema.es 
 

www.sicre.ifema.es  www.veteco.ifema.es  veteco@ifema.es 

SANTIAGO DÍEZ 
DIRECTOR COMERCIAL SCS 
Tel. 627 674 753 
santiago.diez@ifema.es 
 


