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PARA ACOMETER
CUALQUIER OBRA, NUEVA O
DE REHABILITACION ES
NECESARIO EL
CONOCIMIENTO DE TODAS
LAS SOLUCIONES QUE
EXISTEN EN EL MERCADO






Y ES QUE NO TODO ESTA EN INTERNET




NECESITAMOS BUSCAR URGENTEMENTE NUEVAS
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO QUE NOS AYUDEN
A DINAMIZAR NUESTRA ACTIVIDAD

&Y SI APROVECHAMOS
AS OPORTUNIDADES DE

VETECO?




NOS INTERESARIA UN LUGAR EN EL QUE PODAMOS VENDER, PRESENTAR A MILES
DE POSIBLES CLIENTES A LA VEZ, EXPORTAR, HACER DEMOSTRACIONES DE LAS
VENTAJAS DE NUESTROS PRODUCTOS, QUE EL CANAL DE DISTRIBUCION SEPA QUE
ESTAMOS EN EL MERCADOQO,...




TAMBIEN POSICIONARNOS ANTE LOS  #MopNTEGER Y CREAR NUESTRA CUOTA DE

USUARIOS FINALES : HOTELES, RETAIL, | | MERCADO FRENTE A LA COMPETENCIA
RESIDENCIAL, TERCIARIO, EDIFICIOS DE

OFICINAS,...




OS INTERESA POSICIONARNOS COMO LA MEJOR

ALTERNATIVA EN REFORMA Y REHABILITACION, EN 0 GIERTO 5 QUE EN EL NUEVO

SOLUCIONES CONSTRUCTIVAS ANTE LA VETECO TODOS ESTOS ASPECTOS

PRESCRIPCION, Y COMO MEJOR OPCION EN LA ESTAN CONTEMPLADOS....
ESTION DE LA EFICIENCIA ENERGETICA. Y TRABAJAN BAJO UN CONCEPTO

...SE OS OCURRE ALGO MAS...? LLAMADO FERIA A MEDIDA




iQUE FACIL SERIA SI VINIERAN TODOS

ESTOS POSIBLES CLIENTES
NUESTRA EMPRESA LO QUE INTERNACIONALES A VERNOS A
NECESITA SON OPORTUNIDADES VETECO, CON AGENDAS
INTERNACIONALES CERRADAS....NOS AHORRARIAMOS
DINERO!

VETECO 2014 INVIERTE EN CADA EMPRESA PARTICIPANTE Y TE TRAE A TUS
CLIENTES O NUEVOS POSIBLES CLIENTES DE DONDE SEA
DE TODO EL MUNDO PARA QUE HAGAS NEGOCIO




TENEMOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS QUE TENEMOS QUE
DAR A CONOCER A MUCHOS
PROFESIONALES EN MUY POCO
TIEMPO

30.000 VISITANTES
FORMACION EN PRODUCTO
PREMIOS A PRODUCTOS

RUTAS PARA LA PRENSA
DIFUSION MEDIATICA




DEBERIAMOS APROVECHAR NUESTRA
FIESTA SECTORIAL, PARA HACER MUCHO
RUIDO Y TODOS JUNTOS CONTRIBUIR A

DINAMIZAR NUESTRO SECTOR. CON EL

LEIT MOTIV DE LA REFORMA'Y
REHABILITACION ENERGETICA, ....
DEBERIAMOS CONTRIBUIR COMO

EMPRESA A PARTICIPAR EN EL

ACONTECIMIENTO DE NUESTRO SECTOR

-

'\.
l..



NECESITAMOS QUE NOS FACILITEN HAY TODA UNA BATERIA DE EVENTOS Y
HERRAMIENTAS PARA GARANTIZAR LA ACTIVIDADES PARA CONVOCAR A
PRESENCIA DE NUEVOS CLIENTES, DISTINTOS PERFILES DE PROFESIONALES

ESPACIOS PARA PRESENTAR CON CAPACIDAD DE DECISION
NOVEDADES Y HACER

DEMOSTRACIONES
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I Bascs | vermco

CAMPANA MEDIATICA Y DE CONOCIMIENTO PARA PROMOCIONAR y DINAMIZAR EN LA
SOCIEDAD EL CONOCIMIENTO, OPORTUNIDADES Y SOLUCIONES PRACTICAS PARA
CREAR CULTURA DE REHABILITACION.

VETHCO

SALON INTERNACIONAL DE LA VENTANA SALON INTERNACIONAL DE SOLUCIONES
Y ELCERRAMIENTO ACRISTALADO PARA LA CONSTRUCCION SOSTENIBLE

www.veteco.ifema.es www.scs.ifema.es

LFIE Calendarios J & Invitaciones (2) J

mayo 2014




SEMANA DE LA CONSTRUCCION Y REHABILITACION EFICIENTE

. Una intensa campafa de promocién, difusién y sensibilizacion, paralela a la
celebracion de los salones.

. Tiene como objetivo crear cultura en la sociedad de rehabilitacion eficiente e integral,
contribuir a dinamizar el mercado y la actividad comercial del sector, bajo el paraguas
de ahorro energético, confort y bienestar del ciudadano, y proteccion del medio
ambiente, como retos de una sociedad que evoluciona y se desarrolla de forma
sostenible.

EFICIENCIA, SOSTENIBILIDAD, CONFORT, SEGURIDAD,
MEDIO AMBIENTE Y AHORRO



VETEECO = : . 3

A =y 20-28 OCT. 2012
SEMANA INTERNACIONAL DE LA CONSTRUCCION Y REHABILITACION EFICIENTE : - 1 - - 2 MADRID

20-28 OCTUBRE 2012
MADRID

- ceres un 10 CONSEJOS SOBRE EFICIENCIA
@ciudadano_20? ENERGETICA EN TU HOGAR

AHORRA

Consulta a CANDELA, Automatiza tu hogar e nstala sistemas de control en huz,

tu sora ene a, clima. toldos y persianas...
Y AUMENTARAS TU CONFORT Y EL DE LOS TUYOS.

Sustituye las lamparas tradicionales
por las fi (LFC) ode gia LED.

Y AS EL CO! TICO.

Apaga las luces cuando salgas de una habitacion.

Y NO HARAS i

Ahorra ENERGIA en tu comunidad de vecines con detectores
de presencia en zonas comunes: escalera, aparcamientos...

o As LA EL

Y LA SEGURIDAD.

Facilita que los radiadores estén lbres de obstaculos
y controla el de 0N y » {
207 en invierno y 25° en verano...

Comparte
tu consejo sc
eficienciz
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» | VETECO

""" SALON INTERNACIONAL DE LA VENTANA
Y ELCERRAMIENTO ACRISTALADO

www.veteco.ifema.es

et e SE MIRA AL FUTURO
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N A G-RAN FIESTA
e W COMERCIAL
DEL SECTOR DE LA

HAY QUE ESTAR ALLIYEONAR depeN
ESTAR LAS OPORTUNIPADGSr a1




£ =\ DONDE SE MIRA ;
ALFUTURO ¥ <L,

VETECO ES UN MEDIO

VETECO AVALA UN OBJETIVO FUNDAMENTAL.:

SER UNA HERRAMIENTA COMERCIAL INTEGRAL AL SERVICIO DEL SECTOR,Y A
MEDIDA DE LAS NECESIDADES COMERCIALES PARTICULARES DE CADA EMPRESA

PARTICIPANTE, INCORPORANDO HERRAMIENTAS QUE MULTIPLIQUEN EL VALOR
ANADIDO QUE PROPORCIONE RETORNO DE INVERSION REAL.

. HERRAMIENTA COMERCIAL Y SECTORIAL
QUE CONTRIBUYE A DINAMIZAR:

. ELSECTOR
. LA ACTIVIDAD COMERCIAL DE LAS EMPRESAS
. LA DEMANDA



DONDE SE MIRA
AL FUTURO

NUEVO POSICIONAMIENTO

Y ORIENTACION SECTORIAL

AMBITO GEOGR/{«FICO
DE ACTUACION

EJES
ESTRATEGICOS

AMPLIACION
PERFIL DE VISITANTES

FERIA A MEDIDA DE
CADA PARTICIPANTE



DONDE SE MIRA
AL FUTURO

V7S

NUEVO POSICIONAMIENTO Y ORIENTACION SECTORIAL

. VETECO ES UNA HERRAMIENTA COMERCIAL AL SERVICIO DEL SECTOR DE LA
VENTANA,Y CERRAMIENTO ACRISTALADO.

. ES UNA HERRAMIENTA COMERCIAL AL SERVICIO DE CADA EMPRESA.

. VETECO ES UN SALON ESPECIALIZADO, PROFESIONAL E INTERNACIONAL.

. SICRE NO ES UN SALON GENERALISTA, SINO LA SUMA DE SALONES ESPECIFICOS.
. OFERTA INTEGRAL PERO ESPECIALIZADA

. MAYOR CONVOCATORIA IBERICA E INTERNACIONAL AL SUMAR EVENTOS.

. SINERGIAS ENTRE VETECO, SCS Y GENERA

EJES
ESTRATEGICOS



VETEHCo _ & __

nacional de la Vel a y el Cerramiento Acristalado

VETEHCO

SALON INTERNACIONAL DE LA VENTANA +
Y EL CERRAMIENTO ACRISTALADO

www.veteco.ifema.es

VENTANAS

LUCERNARIOS

FACHADAS LIGERAS
AUTOMATISMOS
PROTECCION SOLAR
RECUBRIMIENTOS

VIDRIO

IND AUXILIAR Y MAQUINARIA

DONDE SE MIRA #{47
ALFUTURO

SALON INTERNACIONAL DE SOLUCIONES I

PARA LA CONSTRUCCION SOSTENIBLE

www.scs.ifema.es

AISLAMIENTO, IMPERMEABILIZACION Y PINTURAS
CERRAJERIA Y METALISTERIA

CONSTRUCCION INDUSTRIALIZADA

ELEMENTOS PARA MUROS, ESTRUC, FORJADOS Y CUBIERTAS
EQUIPOS DE PROTECCIONY SEGURIDAD EN OBRA
INSTALACIONES Y SERVICIOS

CLIMATIZACION, CALEFACCION Y ACCESORIOS

DOMOTICA Y SOLUCIONES INFORMATICAS

ILUMINACION

MAQUINARIA DE CONSTRUCCION

PAVIMENTOS Y REVESTIMIENTOS

PREFABRICADOS

REHABILITACION, RESTAURACION Y PROYECTOS INTEGRALES
BANO Y COCINA
PIEDRA
MADERA

EJES
ESTRATEGICOS
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AL FUTURO

VETEC . _ DONDE SE MIRA ; :

FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE

EJES
ESTRATEGICOS

. CADA EMPRESA TIENE OBJETIVOS Y NECESIDADES DISTINTAS.
CONSTRUIMOS CONTIGO TU EVENTO A MEDIDA PARA MAXIMIZAR EL ROI

1.- IDENTIFICAR OBJETIVOS A ALCANZAR (FORMULARIO DE FERIA A MEDIDA)
2.- CONSTRUIMOS JUNTOS TU PARTICIPACION A MEDIDA REINVIERTIENDO LOS

RECURSOS DE VETECO EN GARANTIZAR EL CUMPLIMIENTO DE TUS OBJETIVOS.
3.- FACILITAR, ASESORAR, GARANTIZAR IMPACTOS COMERCIALES

INUESTRO COMPROMISO PROFESIONAL,
PASA POR NUESTRO COMPROMISO
PERSONAL'

~SOMOS ASESORES EN MULTIPLICAR TUS
OPORTUNIDADES COMERCIALES,

FOWARL W VYAV U B AV Y T el o Vol S Witloy |
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AL FUTURO

VETEC | . '; _ DONDE SE MIRA ;

FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE
ALGUNAS HERRAMIENTAS

ESTRATEGICOS

1.- PROGRAMA DE INVITADOS PARA CADA EXPOSITOR
Por el hecho de ser expositor y con determinados plazos cada empresa expositora puede
invitar con viaje y alojamiento pagado a nuevos, posibles o actuales clientes

Invitados Internacional Origen nacional o
Tramos de superficie et o slorer Foi ternacional
oy Alojamiento
De 16 a 32 m2 1 2
De 33 2 49 m2 2 2
De 50 a 100 m2 3 5
De 101 a 199 m2 7 10
200 m2 10 19




DONDE SE MIRA 1 e, FEC
ALFUTURO " S

./;u\ \t
FERIA A MEDIDA DE CADA PARTICIPANTE
ALGUNAS HERRAMIENTAS

ESTRATEGICOS

2.- BOXES/ESPACIOS DE FORMACION, DEMOS,....MUY PRACTICO
LA MEJOR MANERA DE VENDER ES ENSENAR LOS BENEFICIOS, MOSTRAR COMO
FUNCIONA, VENTAJAS EN INSTALACION, HERRAMIENTAS....

3.- WORKSHOPS: AGENDAS CERRADAS DE REUNIONES B2B POR MERCADOS

INTERNACIONALES (latam, norte de africa, eau, rusia,...)

4.- AUTOBUSES PARA TRAER A CLIENTES A VETECO

5.- HERRAMIENTAS Y CAMPANAS DE DIFUSION y COMUNICACION SECTORIAL Y

GENERALISTA

6.- DISENO Y MONTAJE DE STANDS, SOPORTES PUBLICITARIOS, IMPACTOS PARA

GENERAR NOTORIEDAD EN MUY POCO TIEMPO.

7.- FACILIDADES EN HERRAMIENTAS PARA GENERAR CONVOCALQRILA

(inv. Digitales, banners soy expositor, noticias,...)

8.- SERVICIO DE PRENSA, REDACCION Y DIFUSION NOTICIAS.

NUESTRO OBRIETIVO £S5 MULTIPLICAR
OPORTUNIDADES COMERCIALES Y
ACELERAR PROCESGS DE VENTA.




DONDE SE MIRA
AL FUTURO

V7S

AMBITO GEOGRAFICO DE PENETRACION
DEL VISITANTE PROFESIONAL

ESTRATEGICOS

1.- COBERTURA IBERICA

2.- AMBITO INTERNACIONAL Y CON MAS POTENCIAL DE LAS EXPORTACIONES
ESPANOLAS

IBEROAMERICA
NORTE DE AFRICA
EAU

EUROPA DEL ESTE

AREA EXPOSITIVA SPW "SPAIN XPORTS WINDOW"
B2VETECO : RONDAS DE NEGOCIOS POR MERCADOS .




DONDE SE MIRA §.&.
. ALFUTURO 7

AMBITO GEOGRAFICO DE PENETRACION
DEL VISITANTE PROFESIONAL

ESTRATEGICOS

ALGUNAS ACCIONES PARA LA PROMOCION INTERNACIONAL

ROADSHOW PRESENTACIONES SECTORIALES
PARTICIPACION FERIAS SECTORIALES
IDENTIFICACION AGENTES INTERNACIONALES
PROGRAMA COMPRADORES POR CLIENTES
EVENTOS Y CONGRESOS INTERNACIONALES
CAMPANA COMUNICACION Y RRPP INTERNACIONAL

VETECO ES UN
ENCUENTRO
INTERNACIONAL QUE
TIENE LUGAR EN
MADRID




DONDE SE MIRA i
| ALFUTURO ” -
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ESTRATEGICOS

AMPLIACION PERFILES DE VISITANTES

PRESCRIPCION
arquitectos

promotores
Ingenierias
Jefes de obra
Aparejadores
PlSTRlBUCION PROFESIONAL DESTINO FINAL
importadores o _
Talleres administradores de fincas
Operadores Hoteleria
Venta de material Instaladores ) ,
Constructoras Retail y Comercio
Empresas reformas Oficinas

Sedes empresas
Edificios publicos
Centros de salud
Usuario final particular



DONDE SE MIRA ;
ALFUTURO “ i

ESTRATEGICOS

PUERTA NORTE
NORTH ENTRANCE
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JORNADAS, EVENTOS, PREMIQOS.....

. Congreso Iberoamericano de Facility Managers

. Congreso Iberoamericano de la Ventana

. Congreso de Edificios de Energia casi nula

. Congreso de Estrategias para la reforma energética de edificios

. Casos de rehabilitacion eficiente en sector terciario y residencial
. Eficiencia y Rehabilitacion Hotelera

. Foro Aurhea LB 7y
. Talleres organizados por expositores PREMIOS
E tros B2B | tacia g
- Encuentros B2B para la exportacion ASEFAVE
. Area de Certificacion energética AWARDS

. Pasarela REInnova




LO SENTIMOS. ESTAREMOS AUSENTES DE LA OFICINA

DEL 7 al 10 de MAYO. ESTAMOS EN VETECO. EN
NUESTRA FIESTA.
OS VEMOS ALLI.
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veteco@ifema.es

ALBERTO LEAL

i DIRECTOR COMERCIAL VETECO
Tel. 627 370 227
alberto.leal@ifema.es

SANTIAGO DIEZ

DIRECTOR COMERCIAL SCS
Tel. 627 674 753
santiago.diez@ifema.es

RAUL CALLEJA
DIRECTOR

Tel. 667 807 848
raul.calleja@ifema.es

TODO UN EXITO




