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gcialista en proteccion solar

El tiempo transcurre de un modo constante y escrupulosamente regular. Sin embargo, nuestra percepcion sobre ello, no siempre
adopta la misma velocidad. Estamos sujetos a nuestro dia a dia, en esa desenfrenada carrera para intentar dar lo mejor de no-
sotros mismos, en ese ir y venir de acontecimientos planeados, o en aquellos que nos arrollan sin pedir ni tan siquiera permiso.

Es entonces cuando sentimos per-
der la nocion de ese tiempo per-
fectamente calculado y estipulado
por nuestro raciocinio, dejandonos
[levar por las emociones, por los de-
seos, por los anhelos, por el miedo
quizés, haciendo que ese metddico
recorrido del tiempo parezca ace-
lerarse o adquirir signos mas que
evidentes de pasividad.
En este sentido, me siento afortu-
nado ya que parece que fue ayer
cuando en aquel febrero de 1993, dentro del marco del Primer
Symposium del Toldo y la Persiana que Somfy organizd en Tene-
rife, tuve la oportunidad de conocer a dos grandes profesionales:
Neus y Xavier.
Desde practicamente los inicios de mi vida profesional he estado
vinculado al mundo de la ventana y el cerramiento. Puertas y ven-
tanas, escaparates, persianas, cortinas, toldos, aplicados a todos
los sectores, vivienda, colegios, edificios industriales. Todo ello ha
estado presente en mi mesa de trabajo, en el dia a dia.
Una largo recorrido que, en este momento se encuentra estrecha-
mente ligado a la formacion técnica y a la divulgacion de todos
los pormenores que envuelven a este apasionante mundo de la
proteccion solar,
Gerca ya de 35 afios vinculado a este sector, en el que durante los
veinticinco Gltimos, he contado con una herramienta de soporte
muy importante: la revista Novoperfil.
Una revista con contenido profesional, tratado con especial aten-
cion en cuanto a la rigurosidad de sus noticias, y a la actualidad y
la calidad en la innovacion que contienen sus articulos
No es facil estar durante 25 afios ininterrumpidos en la cresta de
la ola, sin caer en la monotonia.
Es, portanto, evidente, que todo el equipo que trabaja enlaredaccion
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de esta revista, tiene un objetivo claro y muy bien definido. Prueba
de ello latenemos en que, desde su primer nimero, se constituye
como portavoz oficial de ASEFAVE.

El sector de la proteccion solar en nuestro pais vive, como la ma-
yoria de sectores, un momento especial.

Lejos de lamasificacion que le habia otorgado el estado del bienestar,
enlaactualidad, la proteccion solar adquiere mayor protagonismo en
aquellos trabajos donde el disefio tiene cardcter de valor afiadido.
Laentrada deltoldo de importacion masiva ha comportado un cam-
hio de mentalidad en el profesional instalador, que le ha llevado a
buscar productos con otras connotaciones que le permitan sumar
argumentarios a su proyecto. Modelos que encajen a la perfeccion
en los mercados exigentes, no tan solo en la calidad y prestacio-
nes, sino también en el disefio innovador y con capacidad plena de
integracion en la arquitectura mas vanguardista.

Lo mismo sucede en el campo de la proteccion solar interior.
Personalmente, pienso que este cambio de orientacion puede favo-
recer en mucho al valor de profesionalidad necesario para mante-
nerse en los niveles altos de actualidad y de oferta.

Todo ello, beneficia a la intercomunicacion entre paises, para poder
llegar a ese mercado mas selectivo.

Peroporencimadetodoello, enesta celebracion que ahora vivimos,
me gustaria resaltar la amistad que surgioé en aquella ocasion y
que, a lo largo de este tiempo, ha podido crecer y afianzarse como
un valor incalculable en el apartado de mis éxitos mas personales.
Amistad que ha crecido también en niimero, puesto que Vins ha
entrado a formar parte de este estrecho vinculo.

Y ¢émo no, con el resto del equipo humano que, desde ese diciembre
de 1989, da vida a una herramienta tan profesional y cautivadora.

Mi enhorabuena a todos sus componentes, y mi mas sincero apoyo
para recorrer el camino que viene por delante.
iGracias por estar ahil



