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Editorial

LAS PLANTAS TERMOSOLARES EN EL PNIEC

Afinales de febrero Espafia enviaba a la Comision Europea el borrador del PNIEC 2021-2030, un
documento que ha generado rios de tinta, y que han analizado a fondo todos los actores implicados
en el sector. No es nuestra intencion ahora entrar a fondo en este documento, si bien FuturENERGY
ha venido dando cobertura a los distintos analisis de asociaciones y agentes sectoriales. Sin embargo,
si queremos poner de manifiesto el papel que el PNIEC ha dado a las centrales termosolares, reconociendo su
propuesta de valor.

Editorial

Analizaremos mas a fondo esta cuestion en un articulo de esta misma edicion, pero nos parece interesante destacar en este espacio
que el PNIEC considere necesarios 5 GW de termosolar,y no es de extrafiar dadas las ventajas que propone esta tecnologia. Sin duda,
la capacidad de almacenamiento es una de las razones de peso, las nuevas centrales termosolares permitiran captar, almacenary,
posteriormente, generar electricidad de forma complementaria a otras renovables, contribuyendo a la estabilidad de la red.

Su gran contenido local es otro de los motivos nada despreciables, el despliegue de estas centrales tendra un importante efecto
macroecondémico, en el PIBy en el empleo, contribuyendo a la convergencia econémica de las regiones del sur, pero incorporando
equipos, componentes y servicios, de empresas de otras zonas del pais. Finalmente, no podemos olvidar su coste de produccion actual.
Tomando como referencia las Gltimas subastas internacionales, las termosolares ya tienen un coste de produccién préximo a los ciclos
combinados, y no se puede olvidar el recorrido que a buen seguro seguiran estos costes, a medida que vaya aumento la capacidad
instalada en todo el mundo.

Precisamente la propia AIE reconoce el potencial de esta tecnologia en su informe Renewables 2018 al senalar que la capacidad global de
energia termosolar aumentara en un 87%, 0 4,3 GW, de 2018 a 2023. Esto representa un crecimiento de un 32% respecto al periodo 2012 a 2017.

CSP pLANTS IN THE PNIEC

In late February, Spain sent the draft of its Integrated National Energy and Climate Plan, the PNIEC 2021-2030, to the European
Commission, a document that has been the subject of great debate and detailed scrutiny by every sector agent concerned. This is not
the place in which to embark on an in-depth examination, however FuturENERGY has been covering the different analyses offered

by sectoral associations and agents and we believe it is worth highlighting the role that the PNIEC has conferred on CSP plants, by
recognising the value they offer.

Although this topic will be addressed in greater depth in one of this month’s articles, it is interesting to note that the PNIEC considers it
necessary to achieve 5 GW of CSP and no wonder, given the advantages offered by this technology. Undoubtedly storage capacity is one
of the weightiest reasons, as new CSP plants will be able to harness, store and, subsequently, generate electricity to complement other
renewable generation, thereby contributing to grid stability.

Its high level of local content is another, no less significant reason, given that the deployment of these CSP plants will have an important
macroeconomic effect on GDP and employment, contributing to the economic convergence of the southern regions of Spain, while
incorporating equipment, components and services from companies in other parts of the country. And then there is its current
production cost. Taking the latest international auctions as a reference, CSP plants already have a production cost close to that of
combined cycles, not forgetting the trajectory that these costs will surely continue to follow as the installed capacity worldwide grows.

Even the [EA itself recognises the potential of this technology. Its report ‘Renewables 2018’ indicates that global CSP
capacity will increase by 87% or 4.3 GW from 2018 to 2023. This represents a growth of 32% compared to the period
from 2012 to 2017.
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PROMAT, INGENIERIA TERMICA
DE VANGUARDIA PARA LA ENERGIA
SOSTENIBLE

PROMAT ES EL LIDER MUNDIAL EN SOLUCIONES DE AISLAMIENTO DE ALTA
TEMPERATURA. LAS SOLUCIONES A MEDIDA DE PROMAT SE DESARRO-
LLAN ESPECIFICAMENTE PARA CADA PROYECTO UTILIZANDO SU AMPLIA
GAMA DE MATERIALES AISLANTES QUE CUBREN TEMPERATURAS DE 100
°C A 1.800 °C. SU PRESENCIA GLOBAL EN LOS CINCO CONTINENTES LE
PERMITE DISENAR Y ENTREGAR TODOS LOS PROYECTOS DE AISLAMIENTO
TERMICO TENIENDO EN CUENTA LOS REQUISITOS ESPECIFICOS DE CADA
PAIs. BASADO EN UN ANALISIS EXHAUSTIVO DEL PROBLEMA, PROMAT
DESARROLLA LA INGENIERIA Y EL DISENO ADAPTADOS A LA PLANTA, EL
PRODUCTO Y EL MERCADO ESPECIFICOS.

Promat ofrece ingenieria térmica de vanguar-
dia para la energia sostenible, sus soluciones
se usan en multiples aplicaciones en plantas
termosolares y pilas de combustible. Mante-
niéndose a la vanguardia del mercado termo-
solar desde que se desarrollé por primera vez,
y como pionero en el aislamiento térmico para
pilas de combustible; su amplia experiencia,
conocimientos técnicos y capacidades de in-

Promat

Isierra@promat.es
www.promat.com/industry

PROMAT, CUTTING-EDGE
THERMAL ENGINEERING FOR
SUSTAINABLE ENERGY

PROMAT IS THE GLOBAL LEADER IN HIGH TEMPERATURE INSULATION
SOLUTIONS. PROMAT’S TAILOR-MADE SOLUTIONS ARE DEVELOPED
SPECIFICALLY FOR EACH PROJECT USING ITS EXTENSIVE RANGE OF
INSULATING MATERIALS, WHICH COVER TEMPERATURES FROM

100°C 10 1,800°C. THE COMPANY’S GLOBAL PRESENCE ON THE

FIVE CONTINENTS ALLOWS IT TO DESIGN AND DELIVER EVERY
THERMAL INSULATION PROJECT TAKING INTO ACCOUNT THE SPECIFIC
REQUIREMENTS OF EACH COUNTRY. BASED ON A THOROUGH ANALYSIS
OF THE PROBLEM, PROMAT DEVELOPS THE ENGINEERING AND DESIGN
ADAPTED TO THE SPECIFIC PLANT, PRODUCT AND MARKET.

Promat offers cutting-edge thermal
engineering for sustainable energy.

Its solutions are used in multiple
applications in CSP plants and fuel cells.
Keeping at the forefront of the CSP
market since it was first developed, and
as a pioneer in thermal insulation for
fuel cells, Promat’s extensive experience,

_/  know-how and engineering capabilities

genieria le permiten crear una solucion para

cualquier desafio térmico: escudos térmicos y proteccion de la par-
te trasera en torres solares, conjuntos de ball joints y juntas rotati-
vas, tanques de almacenamiento de calor, tuberias y soportes de
tuberias y valvulas para plantas termosolares; y reformadores de
pilas de combustible tipo SOFC y MCFC y equipos auxiliares.

Las soluciones térmicas de Promat son mas delgadas, livianas y efi-
cientes, y tienen una vida Util de mas de 25 afos. Pero también son
sostenibles, ya que no contienen materiales peligrosos, son bioso-
lubles y no tienen un impacto negativo en el entorno, el equipo y
los componentes.

Soluciones para plantas termosolares

En cualquier aplicacion en plantas termosolares, el uso de un siste-
ma Promat disefiado a propdsito mejora drasticamente la eficien-
cia del proceso.

Torres solares

Para plantas de torre, Promat desarrolla aislamiento para escudos
térmicos, la parte posterior del receptor, soportes de tuberias y li-
neas de sales fundidas calientes. Las soluciones de aislamiento tér-
mico de los escudos térmicos y de la parte posterior del receptor son
facilmente adaptables a cualquier estructura metalica o al muro de
hormigén de la torre, protegen los activos y aumentan la seguridad
del personal. Las soluciones de aislamiento para soportes de tube-
rias y lineas de sales fundidas calientes estan completamente per-
sonalizadas y permiten una flexibilidad total
con una pérdida minima de energia y espacio.

Aislamiento de base y paredes de
tanques y depdsitos de almacenamiento
de calor

En los tanques de sales fundidas calientes y
frias, el uso de una soluciéon Promat hecha a
medida reduce exponencialmente las pérdidas
térmicas que se producen a través de la base y
las paredes. Las soluciones de aislamiento per-
miten a la planta generar energia a un coste
menor,y ahorrar en costes de construccion sin

enable it to create a solution for any
thermal challenge: heat shields and backside protection
in solar towers; ball joint and rotary joint assemblies; heat
storage vessels; piping and pipe supports and valves for CSP
plants; and SOFC & MCFC fuel cells reformers and balance
of plant.

Promat solutions are thinner, lighter and more efficient and
have a service life of more than 25 years. But they are also
green, as they contain no hazardous materials, are bio-soluble
and have no negative impact on the surroundings, equipment
and components.

Solutions for CSP plants

In any application in CSP plants, the use of a purpose-
designed Promat system dramatically improves the process
efficiency.

Solar towers

For tower plants, Promat develops insulation for thermal
heat shields, the backside of the receiver, pipe supports and
molten salt hot lines. Thermal heat shields and backside
receiver insulation solutions are easily adaptable to any
metal structure or the concrete wall of the tower, protecting
the assets and increasing personnel safety. The insulation
solutions for pipe supports and molten salt hot lines are
fully customised and allow full flexibility with minimal loss
of energy and space.

Base and wall insulation for
heat storage tanks and vessels

In hot and cold molten salt
tanks, the use of a tailor-made
Promat solution exponentially
reduces the thermal losses
that occur through the base
and walls. Insulation solutions
enable the plant to generate
power at a lower cost and
allow economies to be made
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comprometer el rendimiento y la esta-
bilidad de la estructura.

Ball joints y juntas rotativas

En las plantas de colectores parabo-
licos, las soluciones Promat para ball
joints y juntas rotativas reducen al
minimo la pérdida de calor y garanti-
zan una flexibilidad de disefo total.
Las chaquetas de aislamiento hechas
a medida (con o sin revestimiento de
aluminio) estan disefadas para prote-
ger los conjuntos de rétulas giratorias y las mangueras flexibles y
son faciles de instalar o desmontar para mantenimiento.

Vidlvulas

Una solucién Promat hecha a medida para valvulas en cualquier
tipo de planta solar reduce la pérdida de calor a un minimo abso-
luto sin ocupar espacio innecesario. Los casetes y las chaquetas
personalizadas se basan en los disefios CAD originales, se pueden
moldear facilmente en el sitio y son faciles de instalar o desmontar
para mantenimiento.

Tuberias y soporte de tuberias

Para tuberias, abrazaderas de tuberia y soportes en cada tipo de
planta solar, una solucién Promat reduce drasticamente la pérdida
de calory permite un disefio mas compacto de estos componentes.
Las secciones de tuberia moldeadas para todo tipo de diametros y
espesores de aislamiento, y abrazaderas y soportes de tuberia per-
sonalizados ofrecen el nivel de rendimiento mas alto y son faciles
de cortar, ajustar y conformar.

Maxima eficiencia energética y minima
pérdida de espacio para pilas de combustible

Aislamiento de apilamientos y componentes

Para pilas de combustible individuales combinadas en una api-
lamiento para lograr un mayor rendimiento, un sistema de aisla-
miento Promat hecho a medida mejora dramaticamente la eficien-
cia energética. Sus carcasas, o cajas calientes, faciles de instalar
reducen la temperatura tipica de la pila de hasta 1.000 °C a una
temperatura de superficie segura para el medio ambiente de alre-
dedor de 60 °C. Para pilas tipo SOFC donde la silice se puede ver
como material contaminante, Promat ofrece soluciones de material
microporoso a base de alimina que tienen un limite de temperatu-
ra superior aun mayor de 1.150 °C.

Aislamiento para componentes

Para todos los componentes que se requieren para hacer circular
gases y liquidos para el funcionamiento de la pila de combustible,
una solucion Promat ofrece un rendimiento inmejorable. Sus sec-
ciones personalizadas para tubos y formas cilindricas se conforman
facilmente y se pueden montar de forma rapido y simple.

Aislamiento de reformadores

Para los reformadores en todos los tipos de pila de combustible,una
solucién Promat especialmente disefiada aumentard el nivel de efi-
ciencia del proceso de reforma. Las soluciones son adecuadas para
disefos cilindricos simples y formas tridimensionales mas comple-
jas. Sin importar cuales sean los requisitos, Promat siempre desa-
rrolla una solucion que responde a los estandares mas exigentes
sin comprometer el nivel de rendimiento del reformador.

www.futurenergyweb.es

on construction expenditures
without compromising on the
performance and stability of the
structure.

Ball joint and rotary joint assembly

In parabolic trough collector
plants, Promat solutions for ball
joints and rotary joints minimise
heat loss to an absolute minimum
and guarantee full design
flexibility. Tailor-made insulation
jackets (with or without aluminium cladding) are designed to
protect the swivelling ball joint assemblies and flexible hoses, in
addition to being easy to install or dismantle for maintenance.

Valves

A tailor-made Promat solution for valves in any type of solar
plant reduces heat loss to an absolute minimum without
wasting any unnecessary space. The customised cassettes and
jackets, based on the original CAD designs, can be easily shaped
on-site and are easy to install or dismantle for maintenance.

Piping and pipe support

For piping, pipe clamps and supports in each type of solar
plant, a Promat solution drastically reduces heat loss and
allows for a more compact design of these components.
Promat’s moulded pipe sections for all type of diameters and
insulation thicknesses, and their customised pipe clamps and
supports, offer the highest performance level and are easy to
cut, fit and shape.

Maximum energy efficiency and
minimum loss of space for fuel cells

Stack and component insulation

For single fuel cells combined in a stack for achieving a greater
output, a customised Promat insulation system dramatically
improves energy efficiency. Their easy to install engineered
casings, or hot boxes, reduce the typical stack temperature of
up to 1,000°C to an environmentally-safe surface temperature
of around 60°C. For an SOFC stack design where silica can be
seen as a contaminant material, Promat offers alumina-based
microporous material solutions that have an even higher upper
temperature limit of 1,150°C.

Insulation for components

For all system components that are required to circulate the
gases and liquids in the fuel cell operation, a Promat solution
offers unbeatable performance. Our customised sections for
pipes and cylindrical shapes are easily shaped and can be fitted
in a fast, simple assembly.

Insulation of reformers

For reformers on all types of fuel cells, a specially designed
Promat solution will increase the level of efficiency of the
reforming process. The solutions are suitable for simple
cylindrical designs and more complex three-dimensional
shapes. No matter what the requirements are, Promat

always develop a solution that answers the most demanding
standards without compromising on the performance level of
the reformer.
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REE INVERTIRA 3.221 M€ PARA HACER
POSIBLE LA TRANSICION ENERGETICA

REE invertira un total de 3.221 M€ para hacer posible la tran-
sicion energética en todo el territorio espanol mediante el de-
sarrollo de la red de transporte de alta tension y la operacion
del sistema eléctrico. Esta cifra supone la mitad (53%) de la in-
version total de 6.000 M€ que la compaiia prevé llevar a cabo
en los proximos afos dentro de su nuevo Plan Estratégico 2018-
2022y centra en gran medida sus esfuerzos en la integraciéon de
renovables.

De los mas de 3.000 M€ desti-
nados a la transicion energética,
1.538 M€ se centraran en la incor-
poracion de energias limpias (el
47%),908 ME€ reforzaran la fiabi-
lidad de las redes de transporte
y la seguridad del suministro,
434 M€ se destinaran a ampliar
las herramientas tecnolégicas y
digitales, 215 M€ para impulsar
proyectos de almacenamiento y
54 M€ a sistemas de control de
la energia.

En lo que se refiere al desarrollo
y fortalecimiento de la red de
transporte, la hoja de ruta para
2019 en adelante esta plagada
de proyectos, muchos ya en fase
de ejecucion. Muchos de ellos
son decisivos para alcanzar los
objetivos de la UE en materia de
politica energética y medioam-
biental: por ejemplo, la interconexion con Francia por el Golfo de
Bizkaia para avanzar en el cumplimiento del objetivo de conectivi-
dad con el pais galo, hasta alcanzar un ratio de interconexion del
10%, 0 innumerables proyectos diseminados por todo el territorio
para integrar nueva generacion renovable, que contribuira a al-
canzar el objetivo de 32% de energia libre de carbono para 2030.

2018 ha estado lleno de proyectos encaminados a facilitar la tran-
sicion energética. La inversion total de la compania en el desarro-
llo de la red de transporte en los Gltimos doce meses ha ascendi-
doa3782ME.

Este afo arroja también otros datos significativos que reflejan
los esfuerzos que se estan llevando a cabo para hacer realidad la
transicion y, en particular, la integracién de renovables por todo
el territorio. Asi, la generacion eléctrica peninsular sin emisiones
de CO2 alcanzé una cuota del 62,5%, frente al 57% de 2017. Este
avance de la generacion limpia se tradujo en un 15% menos de
emisiones: se ha pasado de 63,8 Mt en 2017 a 54,2 Mt en 2018. Por
lo que se refiere a los ciclos combinados y el carbén, éstos han dis-
minuido su cuota en el mix eléctrico con respecto al afio anterior
en un 22% Yy 18%, respectivamente.

La energia nuclear (20,6%) sigue ocupando la primera posicion en
el mix de generacion, seguida de cerca por la edlica (19%). En su
conjunto, la generacién renovable peninsular ha pasado del 33,7%
al 40,1%. En el conjunto de las renovables, la edlica tuvo un peso
del 49%, la hidraulica, del 34%, la solar,del 11%, y el resto de tecno-
logias representaron un 5%.

www.futurenergyweb.es

“‘-—-._\\

REE WILL INVEST OVER €3 BILLION
TO MAKE THE ENERGY TRANSITION POSSIBLE

To make the enerqgy transition possible, REE will invest a total of
€3.221bn nationwide to develop the high voltage transmission
grid and electricity system operation. This figure represents

Jjust over half (53%) of the total investment of €6bn that the
company plans to make in the coming years as part of its new
2018-2022 Strategic Plan that largely focuses on the integration of
renewables.

Of the more than €3bn that
have been earmarked for the
energy transition, €1.538bn will
be focused on the integration

of clean enerqy (47%); €908m
on bolstering the reliability

of the transmission grids and
strengthening the security of
supply; €434m will be allocated
to expanding technological and
digital tools; €215m to boost
energy storage projects; and
€54m for enerqgy control systems.

As regards the development
and strengthening of the
transmission grid, the road map
for 2019 onwards encompasses
a great number of projects,
many of which are already in
the implementation phase.
Many are key for achieving the
EU’s targets set out in its energy
and environmental policy: for
example, the interconnection with France across the Bay of
Biscay in order to continue making progress towards reaching
the cross-border interconnection capacity target with France of
10%; or many other projects scattered nationwide to integrate
new renewable generation that aim to achieve the goal of 32% of
carbon-free energy by 2030.

2018 has seen many projects designed to facilitate the energy
transition. The total investment made by REE in transmission
grid development in the last twelve months has amounted to
€378.2m.

2018 also recorded other relevant data that reflects the efforts
being made by REE to help make the energy transition a reality
and, in particular, the integration of renewables nationwide. Thus,
peninsular electricity generation that produces zero CO2 emissions
reached a share of 62.5%, compared to 57% in 2017, up 5.5%. This
increase in clean generation resulted in 15% less emissions: going
from 63.8 million tonnes in 2017 to 54.2 million tonnes in 2018. As
regards combined cycle and coal-fired technologies, their share of
the generation mix has fallen by 22% and 18%, respectively, on the
previous year.

Nuclear energy (20.6%) continues to hold the top position within
the generation mix, followed closely by wind power (19%). As a
whole, renewable generation has gone from 33.7% to 40.1% in the
peninsular system. For renewables as a whole, wind represented
49%, hydro 34%, solar 11% and the other renewable technologies
represented 5%.
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EL ULTIMO DESPLOME DE COSTES
DE LAS BATERIAS AMENAZA
AL CARBON Y AL GAS

Dos tecnologias que hace dos afios eran inmaduras y caras, ahora
se encuentran en el centro de la transicion energética con bajas
emisiones de carbono, pues han experimentado un aumento
espectacular de la competitividad en costes en el dltimo ano.
El altimo andlisis realizado por la compania de investigacion
Bloomberg NEF (BNEF) muestra que el LCOE de referencia para
las baterias de idn de litio ha caido un 35%, hasta 187 $/MWh des-
de la primera mitad de 2018, mientras que el de la e6lica marina
ha caido un 24%.

Edlica terrestre y fotovoltaica también han abaratado sus respec-
tivos LCOE de referencia, alcanzando 50 y 57 $/MWh para proyec-
tos que se han empezado a construir a principios de 2019, un 10%
y un 18% menos que las cifras equivalentes de hace un ano.

El analisis de BNEF muestra que los LCOE por MWh para edlica
terrestre, fotovoltaica y edlica marina han disminuido en un 49%,
84% y 56% respectivamente desde 2010. Eso para el almacena-
miento mediante baterias de iones de litio ha disminuido en un
76% desde 2012, en base a costes de proyectos recientes y a los
precios histéricos de los paquetes de baterias. Mirando hacia
atras a lo largo de esta década, ha habido mejoras asombrosas
en el coste-competitividad de estas opciones bajas en carbono,
gracias a la innovacion tecnoldgica, las economias de escala, la
competencia de precios y la experiencia de fabricacion.

El hallazgo mas sorprendente en esta actualizacion del LCOE, para
la primera mitad de 2019, es la mejora del coste de las baterias de
ion de litio, que estan abriendo nuevas oportunidades para un mix
equilibrado entre generacion pesada y renovables. Las baterias ins-
taladas conjuntamente con proyectos solares o edlicos estan co-
menzando a competir, en muchos mercados, y sin subsidios, con
la generacion a carbon y gas para el suministro de “energia des-
pachable” que se puede entregar siempre que la red lo necesite (a
diferencia de solo cuando el viento sopla o el sol brilla).

La demanda de electricidad esta sujeta a picos y minimos pro-
nunciados durante el dia. Seguin los informes, el cumplimiento de
los picos ha estado protegido por tecnologias como las turbinas
de gas en ciclo abierto y los motores de gas, que ahora enfrentan
la competencia de las baterias con una capacidad de almacena-
miento de una a cuatro horas.

La edlica marina se ha considerado a menudo como una opcién
de generacion relativamente cara en comparacion con la edlica

THE LATEST PLUNGE IN
BATTERY COSTS
THREATENS COAL AND GAS

Two technologies that were immature and expensive only a

few years ago but which are now at the centre of the low-

carbon energy transition have seen spectacular gains in cost-
competitiveness in the last year. The latest analysis by research
company Bloomberg NEF (BNEF) shows that the benchmark LCOE
for lithium-ion batteries has fallen 35% to US$187/MWh since the
first half of 2018. Meanwhile, the benchmark LCOE for offshore
wind has tumbled by 24%.

Onshore wind and photovoltaic solar also cost less, with their
respective benchmark LCOEs reaching 50 and 57 S/MWh for
projects starting construction in early 2019, down 10% and 18% on
the equivalent figures of a year ago.

BNEF’s analysis shows that the LCOE per MWh for onshore wind,
solar PV and offshore wind have fallen by 49%, 84% and 56%
respectively since 2010. That for lithium-ion battery storage has
dropped by 76% since 2012, based on recent project costs and
historical battery pack prices. Looking back over this decade, there
have been staggering improvements in the cost-competitiveness
of these low-carbon options, thanks to technology innovation,
economies of scale, price competition and the manufacturing
experience.

The most striking finding in this LCOE update for the first-half of
2019, is the cost improvement in lithium-ion batteries. These are
opening up new opportunities for a balanced renewables-heavy
generation mix. Batteries co-located with solar or wind projects
are starting to compete, in many markets and without subsidies,
with coal- and gas-fired generation for the supply of dispatchable
power’that can be delivered whenever the grid needs it (as
opposed to only when the wind is blowing or the sun is shining).

Electricity demand is subject to pronounced daytime peaks and
lows. According to the report, meeting the peaks has previously
been the preserve of technologies such as open-cycle gas

turbines and gas reciprocating engines, but these are now facing
competition from batteries with a storage capacity of one to four
hours.

Offshore wind has often been seen as a relatively expensive
generation option compared to onshore wind or solar PV.
However, auction programmes for new capacity, combined with
much larger turbines, have produced sharp reductions in capital
costs, taking BNEF’s global benchmark for this technology below
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SEIS PRINCIPALES TENDENCIAS PARA LAS
EMPRESAS LIDERES EN RENOVABLES

Schneider Electric ha presentado un nuevo informe, “/Innovative
Organizations. 6 trends for companies leading at the renewable
energy edge”, en el que se exploran las seis principales tenden-
cias en innovacion de energias renovables que estan marcando
como las organizaciones lideres conciben la gestion del carbono
y la compra de energia.

En el escenario actual, marcado por la
notable rentabilidad que tiene la tec-
nologia y por la lucha contra el calenta-
miento global, cada vez mas empresas
y entidades cuentan con estrategias de
accion climatica, de descarbonizacion y
de energias renovables. En este sentido,
a través de la iniciativa mundial RE100,
140 companias ya se han comprometido
a utilizar un 100% de energia renovable.

Reduccion de carbono

Mas de 460 companias de todo el mun-

do, entre ellas Schneider Electric, ya se han comprometido con los
science-based targets —lo que supone, aproximadamente, un pro-
medio de dos organizaciones cada semana-. Ademas, 125 de ellas,
han fijado y aprobado objetivos. Esto es indicativo de que las or-
ganizaciones de todo el mundo cada vez son mas conscientes de
que el calentamiento global y su impacto son una amenaza para
la continuidad de sus operaciones, y que esta amenaza debe abor-
darse mediante una reduccion drastica de las emisiones de CO2.
Una apuesta por herramientas como los Certificados de Atributo
Energético (EAC) y los Acuerdos de Compraventa de Energia (PPA)
sera necesaria para aquellas organizaciones que apuesten por las
energias renovables para impulsar su reduccion de carbono.

Involucrar a la cadena de valor

Como indica el informe, sectores como industria y retail tienen un
gran impacto ecolégico, con una huella de carbono de alcance 3.
Procesos como el transporte, la gestion y la cadena de suministro
son responsables de gran parte de las emisiones de GEls. Por eso,
involucrar a toda la cadena de valor a la hora de abordar los im-
pactos de la energia y el carbono es otra de las necesidades prin-
cipales. Implicar directamente a los proveedores en la reduccion
de las emisiones a través de la adopcion de energias renovables
cada vez sera mas comun.

Aparicion de mercados globales viables

En todo el mundo, se han empezado a desarrollar rapidamente
mercados de energia limpia. El principal instrumento son los EAC,
que facilitan el seguimiento y el comercio de energia renovable.
Segun el informe, la disponibilidad, la credibilidad, la escala y Ia
rentabilidad son algunos de los desafios que afrontan las orga-
nizaciones cuando quieren trasladar su actividad en renovables
a los mercados globales. Aunque EEUU., Canada y Europa segui-
ran siendo las regiones predominantes, se prevé que mercados en
crecimiento como India, China o Australia ofrezcan cada vez mas
oportunidades a las organizaciones con presencia global.

El nexo agua-energia

La organizacion CDP identifica el agua como un elemento de ries-
go para casi todas las companias de todos los sectores industria-

SIX TRENDS FOR LEADING
RENEWABLES COMPANIES

Schneider Electric has launched a new report “Innovative
Organisations. 6 trends for companies leading at the renewable
energy edge”which explores the six biggest trends in renewable
energy innovation that are shaping the ways in which these
leading organisations are thinking about carbon management
and power purchasing.

In today’s panorama, which

is notable for the cost-
effectiveness of renewable
technology and the fight
against global warming, an
increasing number of entities
are considering climate action,
decarbonisation and renewable
enerqy strategies. 140 global
companies have committed
to sourcing 100% of their
electricity from renewable
sources via the RE100.

Carbon reduction

Schneider Electric is among the 460+ companies to date that
have committed to science-based targets, which means that
around two companies per week are joining the initiative. 125
have already set and approved targets. This is indicative of an even
broader shift: the growing acknowledgement by companies all
over the world that global warming and its impacts pose a threat
to the continuity of their operations that must be addressed
through aggressive carbon reduction. A commitment to tools
such as Energy Attribute Certificates (EACs) and Power Purchase
Agreements (PPAs) will be required for those organisations that
want to use renewables to drive carbon reduction.

Engaging the value chain

According to the report, sectors such as industry and retail have

a significant ecological impact with a Scope 3 carbon footprint.
Processes such as transport, management and the supply chain
are responsible for an important part of GHG emissions. Thus
engaging the entire value chain when tackling the impacts

of energy and carbon is another primary need. The direct
involvement of suppliers in emissions’reductions through the
adoption of renewables will become increasingly more widespread.

Emergence of viable global markets

Clean energy markets around the world have begun rapid
development. EACs are the predominant technology, facilitating
the tracking and trading of renewable energy. According to

the report, leading organisations face several challenges when
expanding their renewables activity to global markets including
availability, credibility, scale and economics. Although the US,
Canada and Europe continue to be the predominant regions,
growing markets such as India, China and Australia are expected
to offer increasing opportunities to organisations with global
footprints.

The water-energy nexus

The entity CDP identifies water as a risk element for almost every
company in every industry sector. The water supply is threatened
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les. El suministro de agua se ve amenazado por el calentamiento
global, lo que puede afectar a la continuidad del negocio. El con-
sumo de energia renovable puede mitigar este riesgo. Investigan-
do la relacion entre el consumo de agua y el de energia durante
las operaciones, se ha visto que una reduccion de la energia con-
vencional puede redundar en un menor consumo de agua, en un
menor gasto y en un menor impacto.

Modelos de abastecimiento colaborativo

Ayudar a abrir el mercado para otros participantes mediante
modelos de abastecimiento colaborativo es otra de las grandes
tendencias entre las organizaciones lideres, bien a través de con-
sorcios o de colaboraciones con grandes empresas para impulsar
proyectos a mayor escala.

Nuevas tecnologias:
probando los limites de la generacion renovable

Segun el nuevo informe de Schneider Electric, la red del futuro
sera una Meshgrid descentralizada, que permitird una produccion
y un consumo de energia mas independientes. El resultado sera
una nueva generacion de prosumidores loT. A corto plazo, las or-
ganizaciones lideres pueden abrazar la gestion activa de energia,
que reconoce y capitaliza las interdependencias y sinergias entre
los objetivos de reduccion de recursos, la eficiencia empresarial, la
adquisicion de energia renovable y la presencia de ésta tanto en
los mercados convencionales como en los verdes.

VESTAS RESTABLECE SU POSICION
DE LIDERAZGO COMO FABRICANTE GLOBAL
DE AEROGENERADORES EN 2018

De acuerdo con GlobalData, Vestas Wind Systems se ha restablecido
como el fabricante lider de aerogeneradores con mas de 10 GW, o un
19,6% de participacion en las instalaciones globales en 2018. Seguin Ves-
tas, el alto nivel de puesta en marcha de proyectos en América, Europa
y la constante actividad de instalacién en la region Asia-Pacifico han
ayudado a la compafia a pasar la marca de 10 GW por primera vez.

En segunda posicion se ubicé Xinjiang Goldwind Science &
Technology con mas de 7 GW de instalaciones, lo que represen-
ta alrededor del 13,7% de las instalaciones anuales a nivel mundial.
Goldwind mantuvo su posicion de liderazgo en su mercado nacional
con mas de 6 GW de instalaciones en China.

Siemens Gamesa Renewable Energy (SGRE), que encabezo el ranking
de 2017, cayo tres lugares y actualmente ocupa el tercer lugar. SGRE
instalé 6,1 GW, un 11,8% de los aerogeneradores (potencia) instalados
a nivel mundial en 2018. La caida de la potencia instalada, de 9,4 GW
en 2017 a 6,1 GW se atribuye principalmente a un gran nimero de ae-
rogeneradores entregados a proyectos que alin estan en construccion
y se espera que entren en funcionamiento en 2019-20.

GE Renewable Energy se mantuvo en la misma posicion, con mas de
5 GW de aerogeneradores instalados en 2018. La companiia ha decla-
rado que el limitado crecimiento se debié a la presién sobre los pre-
cios, la reduccion del mercado interno y una combinacion de negocios
desfavorable.

Envision Energy Limited ocup6 el quinto lugar en el ranking, ganando
dos lugares en comparacion con el ranking de 2017 con alrededor de
3,7 GW de instalaciones, lo que representa una participacion del 7,2%.
Envision Energy sigue siendo el segundo en el mercado nacional chino.

by global warming, which can impact on business continuity.
Renewable energy consumption can mitigate this risk.
Research into the relationship between water and energy
consumption during operations shows that a decrease

in conventional energy use can result in a reduced water
consumption, less cost and a lower impact.

Collaborative sourcing models

For some leading companies, the next innovative step is

to help open the market to other participants through
collaborative sourcing models, whether through consortia or
by collaborating with larger companies to drive utility-scale
projects.

New technologies: testing the boundaries
of renewable generation

According to the new report from Schneider Electric, the
grid of the future will be a decentralised Meshgrid that will
allow a more independent production and consumption of
energy. The result will be a new generation of loT prosumers.
In the short-term, leading companies can embrace active
energy management, which recognises and capitalises

on the interdependencies and synergies between resource
reduction targets, enterprise efficiency, renewable energy
procurement and the shape of electricity consumption in
both conventional and green markets.

VESTAS RE-ESTABLISHES ITS POSITION
AS LEADING GLOBAL WIND TURBINE
MANUFACTURER IN 2018

Vestas Wind Systems has re-established itself as the leading
manufacturer for wind turbines with over 10 GW, or a 19.6%
share of global installations in 2018, according to GlobalData.
According to Vestas, high level of project commissioning in
the Americas and Europe, along with steady installation
activity in Asia-Pacific, has helped the company cross the

10 GW mark for the first time.

In second position was China’s Xinjiang Goldwind Science
& Technology with over 7 GW of installations, representing
around 13.7% of annual installations globally. Goldwind
maintained its leading position in its domestic market with
over 6 GW of installations in China.

Siemens Gamesa Renewable Energy (SGRE), which topped the
2017 ranking fell three places and is currently ranked third.
With a 11.8% share, SGRE installed 6.1 GW of the global wind
turbine installations for 2018. The fall in the installed capacity,
from 9.4 GW in 2017 to 6.1 GW is mainly attributed to a large
number of turbines delivered to projects that are still under
construction and expected to come online in 2019-20.

GE Renewable Energy remained in the same position, with over
5 GW of turbine installations in 2018. The company stated that
the limited growth was due to pricing pressure, a shrinking
domestic market and an unfavourable business mix.

Envision Energy Limited was ranked fifth, gaining two
places compared to the 2017 ranking with around 3.7 GW of
installations, representing a share of 7.2%. Envision Energy
remains in second place in the domestic C