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JA Solar cree que la excelente calidad y alta fiabilidad de sus módu-
los está impulsando su aceptación en el mercado por parte de sus 
socios y clientes, estableciendo asociaciones estratégicas con pro-
motores, distribuidores e instaladores de todo el mundo. JA Solar lo-
gra esta calidad aprovechando sus avanzadas líneas de producción 
y extensos laboratorios de I+D. Es la primera empresa del mundo en 
aplicar la tecnología de doble impresión a todas las líneas de fabri-
cación de células y también ha logrado la producción totalmente 
en serie de células resistentes a la degradación inducida por poten-
cial (más conocida por sus siglas en inglés, PID) y doble-85 anti-PID 
para todos los módulos.

Todos los productos JA Solar tienen una garantía de 12 años para 
los materiales y mano de obra y una garantía de energía lineal de 
25 años. Además, sus componentes de primera clase permiten a sus 
módulos pasar pruebas de fiabilidad y de resistencia a las condicio-
nes ambientales a largo plazo. Merece la pena destacar el desarrollo 
por parte de la compañía del módulo FRC de 60 células monocrista-
linas tipo N. El módulo utiliza tecnologías de vanguardia, integran-
do tecnologías de contacto trasero y de células divididas en dos, sin 
sombrear desde los contactos delanteros hasta las barras colecto-
ras. Esto no sólo hace el módulo más atractivo, sino que también 
le da una elevada potencia de 350 W (17% más que el promedio de 
la industria). Gracias a los trabajos de I+D en curso de JA Solar, sus 
módulos ofrecen un rendimiento excepcional en los entornos más 
exigentes del mundo.

JA Solar ha lanzado recientemente dos tipos de nuevos productos: 
el módulo PERC de células divididas en dos y el módulo PERC bifa-
cial. Ambos proporcionan mejores soluciones para reducir el coste 
nivelado de la electricidad y para lograr la paridad de red. El módulo 
PERC de células divididas en dos utiliza menos resistencias en serie 
para un factor de llenado más alto y menos corriente para menores 
pérdidas de célula a módulo (CTM por sus siglas en inglés). Además, 
el aumento del número de espacios entre las células incrementa 
la densidad de corriente. El módulo PERC bifacial ha logrado la tec-
nología PERC bifacial a nivel de 
célula La energía se genera en 
ambos lados del módulo (bifa-
cialidad> 65%), lo que conlleva 
de un 3% a un 10% más de ge-
neración de energía. Además, la 
tecnología resistente a la degra-
dación inducida por potencial in-
tegrada en una estructura de do-
ble vidrio, y el mayor rendimiento 
a baja irradiación y en función de 
la temperatura, conducen a un 
rendimiento energético mejo-
rado. La tecnología PERC de alta 
eficiencia integrada en el diseño 

JA Solar believes that the excellent quality and high reliability 
of its modules is driving market acceptance by its partners and 
customers, establishing strategic partnership with developers, 
distributors and installers worldwide. JA Solar achieves this 
quality by leveraging its advanced production lines and 
extensive R&D laboratories. It is the first company in the world 
to apply double-printing technology to all cell manufacturing 
lines and has also achieved 100% mass production of PID-
resistant cells and double-85 anti-PID for all modules.

All JA Solar products come with a 12-year warranty on materials 
and workmanship and a 25-year linear power warranty. In 
addition, its best-in-class components enable its modules to 
pass long-term reliability and environmental endurance tests. 
Worth noting is the company’s development of an N-type mono 
60-cell FRC module. The module uses cutting-edge technology, 
integrating back contact and half-cell technology without 
shading from the front fingers and busbars. This not only makes 
the module more attractive, but also gives it an impressive power 
rating of 350 W (17% higher than the industry average). Thanks 
to JA Solar’s ongoing R&D work, its modules deliver outstanding 
performance in the world’s most challenging environments.

JA Solar has recently launched two types of new products: the 
half-cell PERC module and the bifacial PERC module. These 
provide better solutions to bring down the levelised cost of 
electricity and to achieve grid parity. The half-cell PERC module 
uses less series resistance for a higher fill factor and less current 
for reduced CTM loss. Moreover, the increased number of 
spaces between cells boosts current density. The bifacial PERC 
module has achieved bifacial PERC technology at cell level. 
Power is generated on both sides of the module (bifaciality > 
65%), which brings 3~10% more energy generation. In addition, 
the PID resistant technology integrated into a double glass 
structure, superior low irradiance and temperature-dependent 
performance lead to improved energy yield. High efficiency PERC 

technology integrated into the 
design of a 1,500 V system can 
effectively reduce the system 
cost. JA Solar’s new products 
are able to withstand extreme 
conditions in Latin America, 
enabling customers to 
maximise investment return 
and reduce financial risk.

An insight into the Latin 
American market

JA Solar believes there is 
great growth potential in the 

JA SOLAR, NUEVOS MÓDULOS
PARA REDUCIR EL LCOE
Y LOGRAR LA PARIDAD DE RED
Fundada en mayo de 2005, JA Solar Holdings Co., Ltd comenzó 
a cotizar en el NASDAQ (NASDAQ: JASO) en febrero de 2007. JA 
Solar es un fabricante fotovoltaico líder en obleas de silicio, 
células y módulos. Se prevé que su capacidad de producción 
llegue a 3 GW, 7 GW y 6 GW respectivamente a finales de 2017. 
La potencia anual suministrada por la compañía en 2016 fue de 
5,2 GW. Hasta la fecha, JA Solar tiene 11 plantas de producción 
en todo el mundo y un suministro acumulado de más de 20 GW. 
La compañía opera en más de 92 países y regiones, incluyendo 
Asia-Pacífico, Europa, Norteamérica, Sudámerica, Oriente Me-
dio y África.

JA SOLAR, NEW MODULES  
TO LOWER LCOE AND ACHIEVE 
GRID PARITY
Founded in May 2005, JA Solar Holdings Co., Ltd was 
publicly listed on the NASDAQ (NASDAQ:JASO) in February 
2007. JA Solar is a world-leading PV manufacturer of 
silicon wafers, cells and modules. Its production capacity is 
expected to reach 3 GW, 7 GW and 6 GW respectively by the 
end of 2017. The company’s annual shipment capacity in 2016 
was 5.2 GW. To date, JA Solar has 11 production facilities 
worldwide and a cumulative shipment of over 20 GW. The 
company trades in over 92 countries and regions including 
Asia Pacific, Europe, North America, South America, the 
Middle East and Africa.
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de un sistema de 1.500 V puede reducir eficazmen-
te el coste del sistema. Los nuevos productos de JA 
Solar son capaces de soportar condiciones extre-
mas en Latinoamérica, permitiendo a los clientes 
maximizar el retorno de la inversión y reducir el 
riesgo financiero.

Una mirada al mercado latinoamericano

JA Solar confía en el gran potencial de crecimiento 
en los mercados de Latinoamérica y el Caribe. Du-
rante los últimos años, la compañía ha trabajado 
activamente en su entrada en el mercado latinoa-
mericano, centrándose principalmente en México y Brasil. Hasta la 
fecha, JA Solar ha conseguido una significativa cuota de mercado 
en la región. En 2016, JA Solar completó el suministro para el pro-
yecto El Romero Solar con una potencia total de 246,6 MWp, de los 
cuales 80 MW serán utilizados para alimentar el centro de datos 
de Google en Chile. JA Solar también suministró alrededor de 254 
MW de sus módulos a la planta fotovoltaica de Ituverava en Brasil, 
la mayor planta solar desarrollada en Latinoamérica por la multina-
cional energética ENEL S.p.A.  Gracias a los sólidos recursos netos de 
JA Solar y los productos de alta calidad, la entidad China Export & 
Credit Insurance Corporation proporcionó un seguro de crédito co-
mercial para exportar un total de 145 M$. En 2017 se suministrarán 
a México 375 MW de módulos y habrá nuevos proyectos en Latinoa-
mérica en la agenda a finales de este año.

JA Solar también ha cooperado con distribuidores locales, suminis-
trando 10 MW de módulos a Brasil, principalmente a través de dis-
tribuidores y se espera que antes de finalizar este año se hayan en-
tregado otros 8 MW de módulos. Desde mediados de 2016, JA Solar 
colabora con el más veterano mayorista de productos fotovoltaicos 
en México.

Con vistas al futuro, además de continuar colaborando con distri-
buidores locales y proyectos de energía solar fotovoltaica, JA Solar 
espera contar con oportunidades en otros países latinoamericanos 
y desarrollar nuevas formas de cooperación con clientes y socios. 
Actualmente se está estableciendo una nueva subsidiaria en Mé-
xico para apoyar los futuros esfuerzos de ventas y marketing de JA 
Solar en Latinomáerica y el Caribe, prueba positiva del compromiso 
de la compañía con la región. JA Solar está bien posicionada para 
seguir captando cuota de mercado.

Con años de extensa experiencia en la industria, JA Solar se ha ga-
nado una buena reputación empresarial. Los clientes han respondido 
positivamente a las contribuciones de la empresa a la generación de 
energía verde y la protección del medio ambiente. La potencia real de 
los módulos JA Solar es generalmente superior a las simulaciones del 
sistema fotovoltaico, manteniendo un muy alto nivel de rendimien-
to en condiciones extremas, incluyendo climas desérticos, oceánicos 
y de montaña. Como resultado, los productos JA Solar están muy 
bien calificados para benefi-
ciar a los entornos locales al 
reducir significativamente 
las emisiones de carbono y 
el consumo de carbón cada 
año. Al cooperar con JA Solar, 
los clientes no sólo logran 
mejores resultados financie-
ros, sino también beneficios 
potenciales a largo plazo. 
Con su compromiso con la 
excelencia, JA Solar confía en 
poder continuar su historia 
de éxito en Latinoamérica y 
el Caribe.

Latin American and Caribbean markets. Over the past years, the 
company has been actively working on its entry into the Latin 
American market, mainly focusing on Mexico and Brazil. To date, 
JA Solar has taken significant market share in the region. In 2016, 
JA Solar completed shipment to the El Romero Solar project with 
a total capacity of 246.6 MWp, 80 MW of which will be used to 
power Google’s data centre in Chile. JA Solar also shipped around 
254 MW of its modules to the Ituverava solar PV plant in Brazil, the 
largest solar plant developed in Latin America by the multinational 
energy company ENEL S.p.A. Thanks to JA Solar’s sound net worth 
and high quality products, the China Export & Credit Insurance 
Corporation provided trade credit insurance to export a total of 
US$145m. 375 MW of modules will be exported to Mexico in 2017 
and new projects in Latin America are on the agenda later this year. 

JA Solar has also cooperated with local distributors, shipping 10 
MW of modules to Brazil, mostly via distributors and a further 8 
MW of modules is expected to be supplied before the end of this 
year. Since mid-2016, JA Solar has been collaborating with the 
oldest PV products wholesaler in Mexico.

With a view to the future, apart from continuing to collaborate 
with local distributors and solar PV projects, JA Solar is looking 
forward to opportunities in other Latin American countries 
and to developing new forms of cooperation with clients and 
partners. A new subsidiary is currently being established in 
Mexico to support JA Solar’s future sales and marketing efforts in 
Latin America and the Caribbean, proof positive of the company’s 
commitment to the region. JA Solar is well positioned to continue 
to capture market share.

With years of extensive industry experience, JA Solar has earned 
a good business reputation. Clients have responded positively 
to the company’s contributions to green energy generation 
and environmental protection. The actual power output of JA 
Solar’s modules is generally higher than PV system simulations, 
maintaining an impressive level of performance in harsh 
conditions including desert, oceanic and mountain climates. As 
a result, JA Solar products are highly qualified to benefit local 
environments by significantly reducing carbon emissions and 

coal consumption 
every year. By 
cooperating with JA 
Solar, clients not only 
achieve improved 
financial returns but 
also potential long-
term benefits. With 
its commitment to 
excellence, JA Solar 
is confident that 
it can continue its 
success story in Latin 
America and the 
Caribbean.



Su éxito como constructor EPC en los últimos años radica en la ca-
pacidad que ha tenido el grupo para adaptarse de forma flexible a 
los requisitos cambiantes en los diferentes países donde hoy tiene 
presencia, lo que le ha permitido llevar a cabo proyectos cada vez 
más importantes hasta ocupar la posición internacional con la que 
Gransolar cuenta hoy en el sector de las energías renovables.

La estrategia del grupo ha consistido en los últimos años en la for-
mación de empresas independientes, altamente especializadas en 
las distintas fases de desarrollo, construcción y operación; y en la 
coordinación de todas ellas para dar un servicio global a un pre-
cio muy competitivo. De ese modo, Gransolar cuenta con su propia 
empresa de ingeniería, Ingenia Solar Energy (ISE), especializada en 
proyectos fotovoltaicos, que ofrece soluciones de diseño, operación 
y control de las plantas. PV Hardware (PVH), también perteneciente 
al grupo, desarrolla y fabrica los seguidores solares que permiten 
optimizar el rendimiento de las plantas, así como software de con-
trol y soluciones de almacenamiento energético a través de su filial 
PVH Energy Storage. La integración en red y los servicios de opera-
ción y mantenimiento completan una oferta que dota a Gransolar 
de una gran flexibilidad y una mejora sustancial en los costes, ve-
locidad de respuesta y capacidad de reacción en los proyectos de 
energías renovables.

La reducción de los importes de fabricación y las variaciones en los 
precios de los combustibles fósiles está convirtiendo, en los últimos 
años, a las energías renovables en un sector en rápida evolución y 
en una opción muy competitiva en muchos países. Por ese motivo, 
el objetivo actual del Grupo Gransolar es seguir expandiendo la pre-
sencia de las empresas del grupo en todo el 
mundo gracias a la experiencia adquirida en 
las distintas áreas y climatologías del plane-
ta, aprovechando el know-how de cada em-
presa para ofrecer servicios rentables adap-
tados a cada necesidad.

Gracias a esa experiencia y a la rápida expan-
sión internacional de la compañía, Gransolar 
fue galardonada el pasado año con el premio 
a la internacionalización otorgado anualmen-
te por Banco Santander y la revista económica 
de negocio internacional Moneda Única, en 
reconocimiento al avance global del grupo, 
que ya cuenta con presencia en cuatro conti-
nentes y oficinas en España, Sudáfrica, Italia, 
Bulgaria, Brasil, Dubai, México y EE.UU.

La oferta del Grupo Gransolar se centra fun-
damentalmente en la construcción de pro-
yectos llave en mano (EPC) de plantas foto-
voltaicas, así como el suministro de servicios 

Its recent successes as an EPC contractor arise from the 
group’s ability to respond to the changing demands of the 
various countries where it is present, allowing the group to 
undertake increasingly more significant projects and achieve 
the international positioning that Gransolar currently enjoys in 
the renewable energy sector. 

The group’s strategy over recent years has comprised the 
training of independent companies, highly specialised in 
the different phases of development, construction and 
operation; and in their coordination to offer a global service 
at a very competitive price. In this way, Gransolar has its own 
engineering company, Ingenia Solar Energy (ISE), specialising in 
PV projects and offering solutions for plant design, operation 
and control. Another group company, PV Hardware (PVH), 
develops and manufactures solar trackers that are able to 
optimise plant performance, in addition to control software 
and energy storage solutions via its subsidiary, PVH Energy 
Storage. Grid integration and O&M services complete an offer 
that gives Gransolar a high level of flexibility and a substantial 
improvement in costs, speed of response and ability to react to 
renewable energy projects.

Reduced manufacturing amounts and fossil fuel price 
fluctuations in recent years, are turning renewables into 
a rapidly developing sector and a very competitive option 
in many countries. This is why Gransolar’s current aim is 
to continue to expand the global presence of the group’s 
companies, based on the experience acquired in different areas 

UNA OFERTA COMPLETA Y FLEXIBLE
PARA EL DESARROLLO DE
PROYECTOS FOTOVOLTAICOS
El Grupo Gransolar lleva más de diez años desarrollando, 
diseñando, construyendo y operando plantas solares foto-
voltaicas en todo el mundo. Actualmente tiene operaciones en 
Europa, América, África y Asia, lo cual ha permitido al grupo 
crecer exponencialmente en los últimos años hasta convertir-
se en una referencia internacional en el sector. Gransolar ha 
logrado mejorar su eficiencia y reducir costes de una forma 
continua y sostenida, adaptándose a la rápida evolución del 
sector. Su amplia experiencia internacional ha permitido a la 
empresa adaptarse y trabajar en condiciones altamente com-
petitivas en nuevos países.

A COMPLETE AND FLEXIBLE 
OFFER FOR PV PROJECT 
DEVELOPMENT
The Gransolar Group has been developing, designing, 
building and operating solar PV plants all over the world 
for more than 10 years. It currently has operations in 
Europe, America, Africa and Asia, which has allowed the 
group to grow exponentially in recent years to become 
an international reference in the sector. The company has 
managed to improve its efficiency and reduce costs on a 
continuous and sustained basis, adjusting to the fast rate 
of sector evolution. Its extensive international experience 
has allowed the company to adapt and work under highly 
competitive conditions in new countries.
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a terceros de ingeniería, suministros de componentes y software, 
puesta en marcha, operación y mantenimiento, de proyectos de 
energía renovable. Cubre así casi todo lo necesario para invertir en 
plantas solares fotovoltaicas y operarlas con garantía. Frecuente-
mente Gransolar invierte también en los proyectos en los que par-
ticipa, lo que da a sus socios la confianza de que comparte con ellos 
no sólo los riegos de la fase de inversión, sino los derivados de la 
explotación.

Hasta el momento Gransolar ha completado 85 proyectos en todo 
el mundo, con una potencia agregada de más de 480 MW. De éstos, 
los más importantes, por tamaño, han sido las plantas de Lesatsi 
y Lesedi en Sudáfrica (75 MW cada una), la planta de Agua Fría en 
Honduras (63 MW) y una planta en EE.UU (43 MW).  Actualmente 
está ejecutando proyectos en México, Brasil y Emiratos Árabes Uni-
dos. Este último, en Dubai, conforma uno de los proyectos fotovol-
taicos más grandes del mundo con 1.054 MW.

El mundo de las energías renovables seguirá creciendo y evolucio-
nando. No solo la energía de fuentes renovables aumentará su pe-
netración, hasta ser la mayoritaria en el futuro próximo, sino que 
nuevas soluciones como el almacenamiento y la energía distribuida 
permitirán acelerar el crecimiento de estas energías. Gransolar es 
consciente de ello, y por ese motivo 
puso en marcha un ambicioso pro-
grama de I+D, que le permite ofrecer 
soluciones mixtas de generación con 
almacenamiento.

Para poder invertir en nuevas solu-
ciones y afrontar proyectos cada vez 
mayores, es necesaria una capacidad 
financiera mayor que la que ha obte-
nido a través de su crecimiento orgá-
nico. Con ese objetivo, Gransolar llevó 
a cabo hace unos meses una impor-
tante ampliación de capital en la em-
presa, con la entrada de Diana Capital 
en su accionariado, conjuntamente 
con otros accionistas minoritarios. 
Con la incorporación de estos nuevos 
socios, Gransolar es una empresa más 
potente financieramente, lo que le 
permitirá afrontar proyectos más am-
biciosos y aumentar su crecimiento.

Los pilares en los que se basa Gransolar 
son la humildad, la calidad en su traba-
jo, el cumplimiento de los compromi-
sos adquiridos y una buena reputación 
cimentada en clientes satisfechos con 
su trabajo.

and climate zones and using the expertise of 
each company to offer cost-effective services 
that adapt to every need.

It is due to this experience and the company’s 
rapid international expansion that Gransolar 
received an award for internationalisation in 
2016. Presented every year by Banco Santander 
and the international business economics 
magazine ‘Moneda Única’, the award recognises 
the global progress of this group that is 
currently present on four continents with 
offices in Spain, South Africa, Italy, Bulgaria, 
Brazil, Dubai, Mexico and the USA.

The offer of Grupo Gransolar essentially focuses 
on the construction of turnkey projects (EPC) for PV plants, 
as well as the provision of engineering services to third 
parties, supplies of components and software, commissioning  
and O&M for renewable energy projects. It thereby covers 
everything required to invest in solar PV plants and operate 
them with every guarantee of success. Gransolar frequently 
invests in the projects in which it takes part, giving its 
partners the confidence to share not only the risks of the 
investment phase but also those arising from operation.

Gransolar has completed 85 projects worldwide to date, with 
a cumulative capacity of over 480 MW. Of these, the most 
important by size, have been the Lesatsi and Lesedi plants in 
South Africa (75 MW each), the Agua Fría plant in Honduras 
(63 MW) and one 43 MW plant in the USA. It is currently 
undertaking projects in Mexico, Brazil and the UAE. The 
project in Dubai forms part of one of the world’s largest PV 
projects with 1054 MW.

The world of renewable energies continues to grow 
and develop. Not only is energy from renewable sources 
increasing its level of penetration to become the primary 
source in the near future, but also new solutions such as 

storage and distributed generation 
will accelerate the growth of these 
energies. Fully aware of this potential, 
Gransolar has launched an ambitious 
R&D programme, which allows it 
to offer combined generation and 
storage solutions.

To be able to invest in new solutions 
and address increasingly larger 
projects, it needs to have a greater 
financing capacity than that obtained 
by means of the group’s organic 
growth. With this objective in mind, 
Gransolar undertook an important 
capital increase a few months ago, 
adding Diana Capital as a shareholder, 
together with other minority 
stakeholders. With the incorporation 
of new partners, Gransolar is a 
stronger company in financial terms, 
enabling it to tackle more ambitious 
projects and increase its growth.

Gransolar’s values are based on 
humility, quality work, the fulfilment 
of commitments and a good 
reputation underpinned by satisfied 
clients.





Debido a una larga y estrecha cooperación con diferentes producto-
res de obleas, células y sistemas de baterías, Axitec utiliza siempre 
la tecnología más avanzada en la producción de módulos solares y 
sistemas de almacenamiento de energía fotovoltaica. Las fábricas 
de Axitec se encuentran en Asia y Europa. Sólo se autoriza y certi-
fica a aquellos productores que de acuerdo a las directrices de Axi-
tec utilizan recursos automatizados para el transporte de células 
y módulos, así como exámenes de electroluminiscencia durante el 
proceso de producción.

Debido a la larga experiencia en el desarrollo, producción y venta 
de módulos solares, Axitec se encuentra en posición de poder otor-
gar un excelente servicio de garantía. Ya sean tolerancias positivas, 
12 años de garantía de fabricación y una garantía lineal, el cliente 
siempre recibe una plusvalía tanto en calidad como en servicio.

Gama de producto

Los módulos solares de la empresa alemana Axitec se fabrican 
desde 2001 y se distribuyen en todo el mundo. Las experiencias a 
largo plazo realizadas en diferentes zonas climáticas y geográficas 
demuestran el rendimiento de los módulos solares de Axitec. De 
esta manera los clientes se benefician de la mayor eficiencia y alta 
producción de energía de los módulos. Por su parte el sistema de 
almacenamiento AXIstorage de Axitec se fabrica en Alemania com-
binando a la perfección rendimiento, seguridad y durabilidad.

AXIpower (260-330 Wp). Los módulos policristalinos de la serie AXI-
power son los “multitalentos” entre los módulos Axitec. Tanto para 
instalaciones pequeñas como plantas de generación de energía, 
estos módulos solares de alta calidad con una eficiencia de hasta 

Thanks to years of close cooperation with several 
manufacturers of wafers, cells and battery systems, 
Axitec always uses the latest technology in its 
production of solar modules and PV energy storage 
systems. Axitec has production facilities in Asia and 
Europe.  Authorisation and certification is only granted 
to those manufacturers that apply Axitec guidelines, 
using automated resources for the transport of cells and 
modules as well as electro-luminescence tests during 
the manufacturing process.

With years of experience in the development, 
production and distribution of solar modules, Axitec 
is in a position to provide above-average guarantees. 
Whether positive tolerances, a 12-year manufacturing 
warranty or a linear performance guarantee, the 

ENERGÍA FOTOVOLTAICA
PARA ALTOS REQUERIMIENTOS
Axitec, compañía alemana especialista en fabricación de módulos 
fotovoltaicos, está presente en toda la cadena de valor fotovol-
taica, desde el desarrollo producción, control de calidad hasta 
las ventas y el servicio; con una capacidad mundial de fabrica-
ción de 300 mw/año. Entre 2001 y 2016 más Axitec ha suministra-
do e instalado más de 860 MWp en todo el mundo, en una gran 
variedad de aplicaciones, ya sea en tejados a dos aguas, tejados 
planos, o grandes instalaciones sobre suelo. A comienzos de este 
año la compañía ha introducido en su gama de productos un sis-
tema de almacenamiento en baterías de iones de litio, concebido 
especialmente para el almacenamiento de energía fotovoltaica.

PV ENERGY
FOR HIGH LEVEL REQUIREMENTS 
Axitec, German specialist in the manufacture of PV 
modules, is present throughout the entire PV value 
chain, from product development and quality control to 
distribution and service. It has a global manufacturing 
capacity of  300 mw/year. From 2001 to 2016, Axitec has 
supplied and installed over 860 MWp worldwide for a 
wide range of applications, whether on gabled roofs, 
flat roofs or large ground-mounted installations. In 
early 2017, the company introduced a lithium-ion battery 
storage system into its product range, especially designed 
for PV energy storage.
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17,01% aseguran siempre una mayor producción de energía a pre-
cios razonables.

AXIpremium (270-350 Wp). Los módulos monocristalinos de la se-
rie AXIpremium son los modelos especializados entre los módulos 
Axitec. Estos módulos solares de alta potencia, con un rendimiento 
de hasta el 17,90% y extraordinario funcionamiento con luz débil, 
garantizan una elevada prestación de potencia.

AXIblackpremium (260-280 Wp). La estética y la energía se comple-
mentan en los módulos de la serie AXIblackpremium. Estos módu-
los solares se adaptan especialmente a aquellas instalaciones don-
de se requiere al mismo tiempo un diseño en color oscuro y un alto 
rendimiento.

AXIplus SE (260-270 Wp). Los módulos inteligentes de la serie 
AXIplus SE pueden controlarse y apagarse individualmente gra-
cias a su tecnología inteligente integrada en la toma de cone-
xión. Esto permite conseguir una potencia añadida de hasta el 
20 % por hilera.

AXIstorage. Como complemento ideal a los módulos solares,  
Axitec ha impulsado el desarrollo de sistemas de almacenamien-
to de energía en baterías. El sistema de almacenamiento AXIsto-
rage Li 7S de baterías de iones de litio, está diseñado específica-
mente para su uso con sistemas fotovoltaicos y cuenta con una 
capacidad energética de 6,8 kWh. Debido al diseño compacto, es 
posible conectarlo en serie elevando su flexibilidad y  aumentan-
do la capacidad hasta un máximo de 980 kWh en instalaciones 
aisladas de la red y de 326 kWh en instalaciones conectadas a red. 
Esto hace que el AXIstorage sea una solución perfecta para aplica-
ciones residenciales y comerciales.

Axitec ha desarrollado el nuevo sistema de almacenamiento AXIs-
torage  Li 9S de ión de litio, de 8,5 kWh de capacidad. Para configu-
ración flexible se puede aumentar la capacidad conectando varias 
unidades en serie, para llegar hasta una capacidad de 1.224 kWh 
en instalaciones aisladas de la red y de 408 kWh en instalaciones 
conectadas a red. 

AXIstorage destaca con sus características de seguridad paten–
tadas y su gran estabilidad de 6.600 ciclos. El sistema integrado 
de gestión de la batería garantiza unas condiciones óptimas de 
funcionamiento y una larga vida útil de hasta 20 años. Una uni–
dad AXIstorage es suficiente para proporcionar una tasa anual de 
autoconsumo de hasta un 60% para una vivienda unifamiliar en 
Alemania.

customer always receives added 
value in terms of both quality and 
performance.

Product range

Axitec has been manufacturing 
solar modules since 2001 and are 
distributed all over the world. 
Long-term experience gained in 
different climatic and geographical 
zones has demonstrated the 
performance of Axitec’s solar 
modules. In this way customers 
benefit from the increased 
efficiency and high power yield of 
the modules. Meanwhile, Axitec’s 
AXIstorage storage system is made 
in Germany, perfectly combining 
performance, safety and durability.

AXIpower (260-330 Wp). The polycrystalline modules of the 
AXIpower series are the all-around solution of the Axitec 
modules. Whether for small installations or power plants, these 
high quality solar modules with an efficiency of up to 17.01%, 
always guarantee enhanced energy yield at reasonable cost.

AXIpremium (270-350 Wp). The monocrystalline modules of 
the AXIpremium series are the specialist modules from Axitec. 
These high performance solar modules, with efficiencies of up 
to 17.90% and excellent low light performance, guarantee a 
high power output.

AXIblackpremium (260-280 Wp). Aesthetics and power 
complement each other in the AXIblackpremium series 
modules. These solar modules are perfectly suited to 
installations that require a dark coloured design together 
with a high power output.

AXIplus SE (260-270 Wp). The smart modules from the AXIplus 
SE series can be individually controlled and switched off thanks 
to smart technology integrated into the junction box. This 
achieves an additional output of up to 20% per string.

AXIstorage. As the ideal complement to the solar modules, 
Axitec has promoted the development of battery storage 
systems. The AXIstorage Li 7S li-on battery storage system is 
specifically designed to be used with PV systems and offers 
an energy capacity of 6.8 kWh. Due to its compact design, 
it is possible to connect it in series, enhancing its flexibility 
and increasing the capacity up to a maximum of 980 kWh 
in off-grid installations and 326 kWh in on-grid installations. 
This makes AXIstorage the perfect solution for residential and 
commercial applications.

Axitec has developed a new storage system, the li-on 
AXIstorage Li 9S with an 8.5 kWh capacity. Its flexible 
configuration can increase output connecting several units 
in series to achieve a maximum of 1,224 kWh in off-grid 
installations and 408 kWh in on-grid installations.

AXIstorage is outstanding due to its patented security 
features and huge stability of 6,600 cycles. The integrated 
battery management system guarantees optimal operating 
conditions and a long service life of up to 20 years. The 
AXIstorage unit is sufficient to provide an annual self-
consumption rate of up to 60% for a single family dwelling in 
Germany.
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El futuro del suministro energético ha comenzado

Los principales desafíos que enfrenta la industria energética orien-
tada al futuro son la digitalización y la integración de tecnologías. El 
suministro de energía moderno es inteligente y renovable - y la fo-
tovoltaica está en auge. De acuerdo con SolarPower Europe, en 2016 
se agregaron en todo el mundo más de 76 GW de nueva potencia 
fotovoltaica, incluyendo 7 GW instalados en Europa. La potencia 
global total ahora supera los 300 GW, de los cuales aproximada-
mente 107 GW están situados en Europa.

Millones de plantas de energía renovable descentralizadas, siste-
mas de almacenamiento y consumidores, obteniendo energía no 
sólo de la red, sino también utilizando métodos respetuosos con el 
medio ambiente para generar energía - este es el futuro de la ener-
gía. Para que esto sea una realidad, las infraestructuras modernas 
y inteligentes y las opciones de almacenamiento son esenciales. 
Éstas permiten conectar las diferentes instalaciones de energías 
renovables y compensar las fluctuaciones temporales en el sumi-
nistro procedente de fuentes renovables.

El consumo y la generación se analizan y optimizan automática-
mente, convirtiéndose así en energía inteligente. Los sistemas de 
almacenamiento a gran escala y las redes inteligentes ya se están 
combinando con instalaciones fotovoltaicas descentralizadas y sis-
temas de almacenamiento en baterías para suministro doméstico, 
para proporcionar a la red pública servicios de ajuste de potencia. 
Intersolar Europe y ees Europe 2017, que tienen lugar en paralelo, 
presentan sistemas y tecnologías de comunicación, junto con nue-
vos servicios y modelos de negocio, incluyendo pequeños y grandes 
sistemas de almacenamiento eléctrico, transformadores inteligen-
tes y centrales eléctricas virtuales.

The future of energy supply has begun

The major challenges facing the future-oriented energy 
industry are the digitalisation and integration of technologies. 
The modern energy supply is both smart and renewable – and 
PV is booming. According to SolarPower Europe, over 76 GW of 
new PV capacity were added worldwide in 2016, including 7 GW 
installed in Europe. The total global capacity now exceeds 300 
GW, of which approximately 107 GW are situated in Europe.

Millions of decentralised renewable energy plants, storage 
systems and consumers, drawing power not just from the grid, 
but also using environmentally friendly methods to generate 
power - this is the energy world of the future. To make this a 
reality, modern, intelligent infrastructure and storage options 
are essential. These make it possible to connect the many 
different renewable energy installations and offset temporary 
fluctuations in supply from renewable sources.

Consumption and generation are automatically analysed and 
optimised, thereby becoming smart energy. Large-scale storage 
systems and intelligent networks are already being combined 
with decentralised PV installations and battery storage systems 
for domestic power supply to provide the public grid with 
balancing power. Intersolar and ees Europe 2017, taking place 
in parallel, present systems and communication technologies, 
along with new services and business models including small 
and large electrical storage systems, smart transformers and 
virtual power plants.

New business models and the role of buildings
in the PV expansion

The PV industry is increasingly looking 
to new business models based on self-
consumption, power purchase agreements 
(PPAs), shared installations, virtual power 
plants and, in particular, tenants’ solar power. 
Energy storage system manufacturers are 
breaking new ground with community 
models, offering operators grid-supplied 
electricity at cheap prices, or even free of 
charge up to a certain amount. Innovative 
financing mechanisms and business models 
for a wide range of applications can help to 
reduce risks and avoid high initial costs: from 

TENDENCIAS EN INTERSOLAR 
EUROPE 2017
Intersolar Europe, la principal exposición mundial de la indus-
tria solar y sus socios, abre sus puertas entre el 31 de mayo y el 2 
de junio en el centro de exposiciones Messe München en Munich, 
Alemania. La exposición y la conferencia del evento se centran 
tanto en fotovoltaica, sistemas de almacenamiento de energía y 
tecnologías de calefacción renovable, como en productos y solu-
ciones para energías renovables inteligentes. Desde su fundación 
hace 25 años, Intersolar Europe se ha convertido en la platafor-
ma industrial más importante para fabricantes, proveedores, 
distribuidores, proveedores de servicios y socios de la industria 
solar. Los principales temas de este año cubren: energía renova-
ble inteligente, nuevos modelos de negocio, almacenamiento de 
energía, plantas de energía fotovoltaica, operación y manteni-
miento y tecnologías de producción fotovoltaica.

TRENDS AT INTERSOLAR  
EUROPE 2017 
Intersolar Europe, the world’s leading exhibition for the 
solar industry and its partners, opens its doors between 
31 May and 2 June at the Messe München exhibition 
centre in Munich, Germany. The event’s exhibition and 
conference both focus on PV, energy storage systems 
and renewable heating technologies, as well as on 
products and solutions for smart renewable energy. 
Since its foundation 25 years ago, Intersolar Europe 
has become the most important industry platform for 
manufacturers, suppliers, distributors, service providers 
and partners of the solar industry. The main topics for 
this year’s event cover smart renewable energy, new 
business models, energy storage, PV power plants, O&M 
and PV production technologies.

Clave visual de Intersolar Europe 2017. ©Solar Promotion GmbH  
Key visual of Intersolar Europe 2017. ©Solar Promotion GmbH
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Nuevos modelos de negocio, el papel de los edificios en la 
expansión de la fotovoltaica

La industria fotovoltaica busca cada vez más nuevos modelos de ne-
gocio basados en el autoconsumo, los acuerdos de compra de energía 
(PPA por sus siglas en inglés), las instalaciones compartidas, las cen-
trales eléctricas virtuales y, en particular, la energía solar para inquili-
nos. Los fabricantes de sistemas de almacenamiento de energía están 
abriendo nuevos caminos con los modelos comunitarios, ofreciendo a 
los operadores electricidad suministrada a través de la red eléctrica a 
precios baratos, o incluso gratuitamente hasta cierta cantidad. Los me-
canismos de financiación innovadores y los modelos de negocio para 
una amplia gama de aplicaciones pueden ayudar a reducir los riesgos 
y evitar los altos costes iniciales: desde viviendas unifamiliares hasta 
viviendas sociales, y edificios comerciales con muchas instalaciones 
independientes de energía fotovoltaica para alquilar.

Mientras que un millón de hogares privados en Alemania ya tienen 
un sistema fotovoltaico instalado, el potencial solar de los edificios 
para alquiler sigue estando en gran medida sin explotar. Según pre-
dicciones de la Asociación Solar Alemana (BSW-Solar), se podrían 
generar anualmente alrededor de cuatro mil millones de kilovatios 
hora de energía solar en edificios de alquiler en toda Alemania, y 
habitualmente ser consumidos directamente en el sitio.

Energía solar para hasta 3.8 millones de apartamentos

BSW-Solar anticipa un interés generalizado en el despliegue de 
instalaciones solares en edificios residenciales y en las tarifas de la 
energía solare para inquilinos, servicios municipales y lde as indus-
trias de la vivienda y solar. El Ministerio Federal Alemán de Econo-
mía y Energía también está abordando este tema, publicando, en 
enero de 2017, un estudio sobre energía para inquilinos, que conclu-
yó que hasta 3,8 millones de apartamentos en Alemania podrían 
ser alimentados con energía solar.

Los fabricantes de sistemas de almacenamiento de energía tam-
bién están apostando por la innovación, y están lanzando al mer-
cado sistemas de almacenamiento que cuentan con un paquete de 
energía comunitaria. Éstos no sólo aumentan el autoconsumo, sino 
que también ofrecen energía suministrada a través de la red a bajo 
precio, y hasta cierto cantidad, sin cargo alguno.

Hacer más atrativos la fotovoltaica y el almacenamiento 
para las empresas comerciales a partir de 2017

Las instalaciones fotovoltaicas ofrecen una sólida inversión para mu-
chas empresas comerciales en 2017. Según BSW-Solar, la compra de 
un sistema fotovoltaico y de almacenamiento de energía con una 
potencia nominal inferior a 750 kW será aún más atractiva este año.

A pesar del considerable aumento de las tarifas de electricidad en 
los últimos años, la reducción de los costes de compra y financia-
ción de la energía fotovoltaica significan que la inversión para pro-
ducir energía solar en los tejados de propiedades residenciales se 
recupera en pocos años. Según un estudio llevado a cabo por la em-
presa de investigación de mercado EuPD Research, todavía hay mu-
cho potencial para la fotovoltaica y el almacenamiento de energía 
a la espera de ser explotado por clientes comerciales en Alemania. 
La naturaleza lucrativa del autoconsumo de energía solar podría ser 
eficaz para motivar a los clientes comerciales a invertir en solucio-
nes fotovoltaicas y de almacenamiento.

Auge mundial de las plantas fotovoltaicas a gran escala.
Los costes de la electricidad experimentan una fuerte caída

La potencia fotovoltaica instalada en todo el mundo ha superado 
ya la marca de 300 GW. En los mercados en expansión dinámica, es-

detached houses to social housing, from commercial buildings 
with many renting freestanding PV installations.

While one million private homes in Germany already have a 
PV system installed, the potential for solar on rented building 
remains largely underexploited. According to predictions 
made by the German Solar Association (BSW-Solar), around 
four billion kilowatt hours of solar power could be generated 
annually on rented buildings across Germany, and often 
consumed directly on site.

Solar power for up to 3.8 million apartments

BSW-Solar anticipates widespread interest in the deployment of 
solar installations on residential buildings and local solar power 
tariffs from tenants, municipal utilities and from the housing 
and solar industries. The German Federal Ministry for Economic 
Affairs and Energy is also addressing this topic, publishing a 
study on tenant power in January 2017, which concluded that 
up to 3.8 million apartments in Germany could be supplied with 
solar power.

The manufacturers of energy storage systems are also banking 
on innovations, and are bringing storage systems onto the 
market that feature a community power package. These not 
only increase self-consumption but also offer grid-supplied 
power at low rates, and up to a certain amount, free of charge. 

Making PV and EESs more attractive for commercial
enterprises from 2017 onwards

PV installations offer a sound investment for many commercial 
enterprises in 2017. According to BSW-Solar, purchasing a solar 
power and energy storage system featuring a PV installation 
with a nominal power below 750 kW will become even more 
attractive this year.

Despite the considerable rise in electricity tariffs in recent years, 
reduced purchasing and financing costs for PV mean that solar 
power production on residential property roofs pays for itself 
within a few years. According to a study carried out by the 
market research company EuPD Research, there is still plenty 
of potential for PV and energy storage waiting to be exploited 
by commercial clients in Germany. The lucrative nature of solar 
power self-consumption could prove effective in motivating 
commercial clients to invest in PV and storage solutions.

Large-scale PV power plants are booming worldwide.
Electricity production costs experience a sharp fall

Installed PV capacity worldwide has now passed the 300 GW 
mark. In the dynamically expanding markets, especially the 

Combinación inteligente de fuentes 
energéticas en Intersolar Europe 2016.  
©Solar Promotion GmbH |  Smart combination 
of energy sources at Intersolar Europe 2016. 
©Solar Promotion GmbH
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pecialmente el líder del mercado, China, las centrales eléctricas de 
varios megavatios representan la mayor parte del despliegue. Tam-
bién se está desarrollando un número cada vez mayor de proyectos 
a gran escala y conectados a la red en Norteamérica y Sudaméri-
ca, India, Oriente Medio y África. Según GTM Research, el mercado 
mundial de operación y mantenimiento de plantas fotovoltaicas, 
así como de gestión de activos, ha alcanzado un volumen de alre-
dedor de 182 GW. Con una capacidad total instalada de 100 GW en 
Europa en 2016, el continente sigue siendo el mayor mercado de 
operación y mantenimiento. La tendencia actual comprende salas 
de control de alta tecnología para operación y mantenimiento a 
distancia, empleando sistemas de vanguardia para control, mante-
nimiento y elaboración de previsiones, con el despliegue de drones 
y robots.

Caída de costes y precios muy bajos para la energía solar

De acuerdo con una nueva investigación de IHS Markit, los precios 
de los sistemas para plantas a gran escala podría caer en 2017 un 
38% en comparación con 2016, debido a la disminución de los pre-
cios de los componentes fotovoltaicos. Con ofertas de energía solar 
por menos de 3 cent$/kWh, la convocatoria de licitación de la Auto-
ridad de Electricidad y Agua de Dubai (DEWA) para el Parque Solar 
Sheikh Maktoum (Fase III) muestra cómo de barata puede ser la 
energía de las plantas fotovoltaicas en las regiones soleadas. Tanto 
en los mercados nuevos como en los establecidos, la capacidad para 
conseguir financiación y el potencial de inversión de los proyectos 
fotovoltaicos a gran escala está mejorando debido a estos costes 
reducidos y, por tanto, a una rentabilidad clara. Las convocatorias 
de licitación y los PPAs aseguran que se puedan calcular fácilmente 
los ingresos de la energía solar, y los promotores experimentados 
ayudan a minimizar los riesgos en la planificación, construcción y 
operación.

Las plantas fotovoltaicas avanzan hacia la escala gigavatio

La mayor planta fotovoltaica del mundo en la actualidad se encuen-
tra en Kamuthi, en el estado de Tamil Nadu, India. Con una potencia 
nominal de 648 MW, ha superado a los anteriores récords, Solar Star 
(579 MW) y Topaz Solar Farm (550 MW), ambas en California. En la 
tercera fase del Parque Solar Mohammed bin Rashid Al Maktoum, 
DEWA y Masdar, se van a  instalar 800 MW de potencia fotovoltaica. 
También se han anunciado planes para proyectos a escala gigavatio 
en la región autónoma de Ningxia (China) y en la zona de exclusión 
alrededor de Chernobyl en Ucrania.

Instalaciones fotovoltaicas:
seguridad y maximización del rendimiento,
crecen en importancia

Las debilidades potenciales de los sistemas fotovoltaicos 
pueden conducir a problemas más graves o incluso resul-
tan en peligros, que causan enormes pérdidas de ingresos. 
Por esta razón, los proveedores de servicios de operación y 
mantenimiento son cada vez más importantes para los pro-
pietarios fotovoltaicos. En una inspección de instalaciones 
fotovoltaicas, por ejemplo, se pueden identificar defectos de 
módulo o efectos de sombreado utilizando drones con imá-
genes térmicas, lo que permite solucionar estos problemas 
lo antes posible.

La optimización de los aspectos comerciales y técnicos de 
la gestión de la planta contribuye sustancialmente a la 

market leader China, multi-megawatt power plants account 
for most of the deployment. Increasing numbers of large-scale 
projects are also being developed and grid-connected in North 
and South America, India, the Middle East and Africa. According 
to GTM Research, the global market for PV power plant O&M, 
as well as asset management, has reached a volume of around 
182 GW. With a total installed capacity amounting 100 GW in 
Europe in 2016, the continent remains the largest O&M market. 
The current trend encompasses high-tech control rooms for 
remote operation and maintenance, employing state-of-the-
art control, maintenance and forecasting systems with the 
deployment of drones and robots.

Falling costs and rock bottom prices for solar power 

According to new research from IHS Markit, system prices for 
large-scale plants could fall in 2017 by 38% compared to 2016 
due to the decreasing prices of PV components. With bids of less 
than 3 US cents per kWh of solar power, the call for tenders of 
the Dubai Electricity and Water Authority (DEWA) for the Sheikh 
Maktoum Solar Park (Phase III) stand testament to how cheap 
energy from PV power plants can be in sunny regions. In both 
established and new markets, the bankability and investment 
potential for large-scale PV projects is improving because of 
these reduced costs and therefore clear profitability. Calls for 
tender and PPAs ensure that the income from solar power can 
be easily calculated, and experienced developers help minimise 
risks in planning, construction and operation.

PV power plants heading towards to the gigawatt league 

The largest PV power plant in the world at present is located 
in Kamuthi, in the state of Tamil Nadu, India. With a nominal 
power of 648 MW, it has outshone the previous record holders, 
Solar Star (579 MW) and Topaz Solar Farm (550 MW), both in 
California. In the third phase of the Mohammed bin Rashid Al 
Maktoum Solar Park, the DEWA and Masdar are set to install 
800 MW of PV capacity. Plans for gigawatt-scale projects have 
also been announced for the autonomous region of Ningxia 
(China) and in the exclusion zone around Chernobyl in Ukraine.

PV installations:
safety and yield maximisation grow in importance

Potential weaknesses in PV systems can lead to more serious 
problems or even result in hazards, which cause huge losses in 
revenue. For this reason, O&M service providers are becoming 
increasingly important for PV owners. At a PV installation 
inspection, for example, module defects or shadowing effects 

Tecnología de producción de última generación en Intersolar Europe. ©Solar Promotion 
GmbH | State-of-the-art production technology at Intersolar Europe 2016. ©Solar 
Promotion GmbH
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viabilidad económica, tanto de 
las instalaciones fotovoltaicas 
de menor tamaño como de 
los grandes parques solares. 
Los servicios para instalacio-
nes fotovoltaicas constituyen 
un área de negocio que tiene 
potencial para las empresas 
de servicios. Las consultoras 
GTM Research y Solichamba 
Consulting calculan que el 
mercado global de operación 
y mantenimiento y de gestión 
de activos creció a 182 GW el 
año pasado, un 54% más que 
en 2015. Este nuevo mercado 
ofrece grandes oportunidades de desarrollo. Al fin y al cabo, el 95% 
de todas las centrales eléctricas fotovoltaicas del mundo se instala-
ron en los últimos cinco años.

Servicios para plantas fotovoltaicas en Intersolar Europe 2017

En Intersolar Europe 2017, proveedores internacionales de servicios 
de operación y mantenimiento ofrecerán soluciones para un fun-
cionamiento seguro y rentable del sistema fotovoltaico. La Confe-
rencia Intersolar Europe aborda este tema de varias maneras, inclu-
yendo la serie de presentaciones “Plantas de energía fotovoltaica: 
la versatilidad de los drones y robots”. Además de esto, una serie 
de presentaciones de la Sociedad Alemana de Energía Solar (DGS) 
arrojará luz sobre los factores clave involucrados en la operación y 
mantenimiento.

Reducción de costes a través de economías de escala y 
nuevas tecnologías de producción fotovoltaica

En los últimos meses, la industria fotovoltaica internacional ha 
estado invirtiendo mucho en nuevas capacidades de producción. 
En el futuro, también está buscando invertir en nuevas plantas 
para la producción de células y módulos y en la mejora de las 
líneas de producción existentes, a fin de reducir más los costes 
al tiempo que aumenta la capacidad. Las tecnologías de produc-
ción de células solares más eficientes es la principal área de in-
versión. Los procesos que aumentan la eficiencia de las células 
solares cristalinas y de los módulos fotovoltaicos incluyen, por 
ejemplo, las tecnologías PERC y PERT para la pasivación posterior 
en células solares.

Los fabricantes están recurriendo cada vez más a la tecnología de 
heterounión para garantizar el más alto grado de eficiencia. Los 
proveedores de instalaciones de producción de células solares bi-
faciales y módulos, que absorben luz y generan energía por ambas 
caras, anticipan un rendimiento un 30% más alto en comparación 
con los alcanzados por las células disponibles hasta la fecha. Los 
sistemas de fabricación, control y automatización de alta tecnolo-
gía tienen el potencial de aumentar tanto la productividad como 
la eficiencia, a la vez que reducen los costes operativos. La clave 
para el progreso continuo radica en nuevos conceptos de células, 
obleas de silicio de mayor calidad, contactos optimizados y módu-
los mejorados.

Tecnologías de producción fotovoltaica en Intersolar Europe

Los fabricantes internacionales de máquinas y los proveedores de 
tecnología mostrarán sus innovadoras soluciones de producción 
fotovoltaica en Intersolar Europe 2017. En la conferencia Intersolar 
Europe, dos sesiones se centrarán en los nuevos conceptos y desa-
rrollos de células, que están impulsando el progreso en la fabrica-
ción de células solares.

can be identified using 
drones with thermal imaging, 
enabling such issues to be 
remedied as soon as possible.

Optimising the commercial 
and technical aspects of 
plant management makes 
a substantial contribution 
to the economic viability of 
both smaller PV installations 
and large solar parks. 

Services for PV installations constitute an area of business 
that holds potential for service companies. The consulting 
firm GTM Research and Solichamba Consulting estimate that 
the global market for O&M as well as asset management, 
grew to 182 GW last year, 54% up on 2015. This new market 
offers great opportunities for development. After all, 95% of all 
PV power plants around the world were installed in the past 
five years. 

PV plant services at Intersolar Europe 2017 

At Intersolar Europe 2017, international suppliers of O&M 
services will be showcasing solutions for safe and profitable 
PV system operation. The Intersolar Europe Conference is 
addressing this topic in a number of ways, including through 
the series of presentations “PV Power Plants: The Versatility of 
Drones & Robots”. In addition to this, a presentation series from 
the German Solar Energy Society (DGS) will shed light on the 
key factors involved in O&M.

Cutting costs through economies of scale and new
PV production technologies

Over the past months, the international PV industry has been 
investing heavily in new production capacities. In the future, 
it is also looking to invest in new plants for cell and module 
production and to improve existing production lines, in order 
to reduce costs further while increasing capacity. Production 
technologies for more efficient solar cells are the main area of 
investment. Processes that increase the efficiency of crystalline 
solar cells and PV modules include, for example, the PERC and 
PERT technologies for rear side passivation on solar cells.

Manufacturers are increasingly turning to heterojunction 
technology to ensure the highest degree of efficiency. Suppliers 
of production facilities for bifacial solar cells and modules, 
which absorb light and generate power from both sides, 
anticipate a 30% higher yield compared with those achieved 
by the cells available to date. High-tech manufacturing, control 
and automation systems have the potential to increase both 
productivity and efficiency, while decreasing operating costs. 
The key to continued progress lies with new cell concepts, 
higher quality silicon wafers, optimised contacts and improved 
modules. 

PV production technologies at Intersolar Europe 

International machine manufacturers and technology suppliers 
will be showcasing their innovative PV production solutions 
at Intersolar Europe 2017. At the Intersolar Europe Conference, 
two sessions will focus on new cell concepts and developments, 
which are driving progress in solar cell manufacturing.

El diseño inteligente se encuentra con la innovación. ©Solar Promotion GmbH
Intelligent design meets innovation. ©Solar Promotion GmbH





Fronius, tecnología inteligente
para una gestión eficiente de la energía

Fronius muestra en Intersolar Europe 2017 su variada oferta de 
soluciones para producir energía de forma inteligente y eficien-
te. La atención se centra en la integración de energía, calor y mo-
vilidad. El especialista en tecnología solar, presenta el regulador 
de consumo Fronius Ohmpilot, que permite la regulación conti-
nua de fuentes de calor, ofreciendo una innovadora tecnología 
de almacenamiento para que los usuarios puedan aumentar su 
autoconsumo.

En Intersolar Europe, Fronius ofrece las primeras impresiones 
de su colaboración con Maxim Integrated, fabricante america-
no de circuitos integrados. Juntos trabajan en el desarrollo de 
soluciones sostenibles, tanto desde el punto de vista económico 
como tecnológico, de electrónica para módulos. Esto incluye el 
uso de transistores de última generación para la optimización 
de strings, es decir, convertidores CC/CC que se incorporan en el 
módulo fotovoltaico y garantizan el seguimiento del Punto de 
Máxima Potencia (MPP, por sus siglas en inglés). Los optimiza-
dores de string compensan las pérdidas de potencia provocadas, 
por ejemplo, por suciedad o sombreado, garantizando así un ma-
yor rendimiento energético de los módulos fotovoltaicos. Esta 
tecnología permite una integración sencilla y eficiente en costes 
y producción: ya no es necesario instalar las costosas cajas de 
reacondicionamiento ni componentes adicionales y además el 
usuario ahorra costes en comparación con las soluciones con-
vencionales. 

Los inversores Fronius ofrecen la máxima flexibilidad al estar 
equipados con el sistema de montaje SnapINverter, el diseño 
SuperFlex y el Dynamic Peak Manager, un innovador algoritmo 
para el seguimiento del MPP. Este último adapta su comporta-
miento para buscar el punto óptimo de trabajo adaptado diná-
micamente a las circunstancias. El diseño SuperFlex garantiza la 
máxima flexibilidad de la configuración de la instalación y gra-
cias al sistema de montaje SnapINverter, es muy fácil instalar y 
realizar el mantenimiento de los inversores. 

Fronius Solar.configurator 4.0:
acceso a la información actual en cualquier momento

Fronius presenta la herramienta online Solar.configurator para 
dimensionar instalaciones fotovoltaicas con la máxima precisión. 
Esta herramienta de configuración, para instalaciones con y sin 
batería de almacenamiento, permite acceder en cualquier mo-
mento a los datos reales de módulos e inversores. Esta intuitiva 
herramienta genera un informe con todos los datos relevantes 
resumidos en una sola página.

Uso inteligente del exceso de energía

Dentro del gran potencial para la uti-
lización eficiente de las fuentes de 
energía renovable, destaca la combi-
nación de electricidad, calor y movili-
dad. Fronius aprovecha esta ocasión 
para presentar una nueva tecnología 
para la preparación de agua caliente: 
Fronius Ohmpilot. Esta herramienta 
permite a operadores particulares 
de instalaciones fotovoltaicas, me-
jorar su porcentaje de autoconsumo 

Fronius, ingenious technology
for efficient energy management

Fronius will be exhibiting its wide range of solutions for 
intelligent and efficient energy generation at Intersolar Europe 
2017, with particular focus on energy, heating and mobility sector 
integration. The solar energy specialist will also present the 
Fronius Ohmpilot consumption regulator, a device that enables 
continuous regulation of heat sources, as well as innovative 
storage technology, allowing users to become more independent 
from the mains supply.

At the Fronius trade fair stand, visitors will be offered exciting 
insights into the company’s cooperation with Maxim Integrated. 
Together with this US manufacturer of integrated circuits, 
Fronius is working on economically and technologically 
sustainable solutions for module electronics, including chip-
based cell-string optimisers. These integrated DC/DC converters 
are embedded into the solar module to perform Maximum 
Power Point tracking. The Maximum Power Point (MPP) is the 
place on the solar module that delivers the highest output. The 
cell-string optimisers compensate for output losses, for example 
due to pollution or shading. This allows PV panels achieve a 
higher energy yield. The technology can be simply and cost-
effectively integrated during module production, eliminating the 
need for the time-consuming installation of retrofit boxes and 
additional components. This means significant savings for users 
compared to conventional solutions.

Fronius inverters also provide greater flexibility and are equipped 
with the intelligent SnapINverter mounting system, SuperFlex 
Design and the innovative Dynamic Peak Manager Maximum 
Power Point Tracking (MPPT) algorithm. The latter dynamically 
adapts its behaviour when searching for the optimal operating 
point. The SuperFlex Design ensures maximum flexibility 
in system design, while the SnapINverter mounting system 
simplifies inverter installation and maintenance.

Fronius Solar.configurator 4.0:
retrieve current data at any time

The Solar.configurator from Fronius offers trade fair visitors an 
online tool, allowing precise dimensioning of their PV systems. 
The design tool for systems with or without a storage unit 
provides operators with the current solar module and inverter 
data quickly, simply and at any time – with no time-consuming 
manual update. Users benefit from a standardised display and 
the clear report summarises all design-relevant data concisely on 
one page.

Intelligent use of surplus 
power 

There is enormous 
potential for the efficient 
use of renewable energy 
sources in combining 
electricity, heating and 
mobility. The company 
will be presenting a new 
technology for heating 
water: the Fronius 
Ohmpilot. This enables 
private operators of PV 
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y reducir costes. Esta solución inteligente de gestión energética 
aprovecha el exceso de energía para alimentar al consumidor (ca-
lefacción, calentador por infrarrojos u otras fuentes de calor sin 
motor) y para organizar el funcionamiento de las fuentes de calor 
como, por ejemplo, bombas de calor. Esto es posible gracias a la 
regulación con ajuste continuo que va desde 0 a 9 kW.

100% autosuficiente

Los operadores de sistemas fotovoltaicos pueden conseguir una 
mayor independencia de la red eléctrica gracias al Fronius Energy 
Package, compuesto por inversor, batería y el contador bidireccional 
Fronius Smart Meter, que permite la visualización del consumo de 
energía en Fronius Solar.web. Con el objetivo de alcanzar el mayor 
grado de autonomía, incluso durante los picos de consumo en in-
vierno cuando hay pocas horas de sol, los usuarios pueden com-
pletar su sistema Fronius con una estufa de pellets de la marca 
ÖkoFEN. Esta estufa, en combinación con un generador integrado 
Stirling, se encarga de suministrar la energía adicional necesaria. 
Así, los usuarios particulares pueden alimentar su hogar práctica-
mente en exclusiva con energía solar y pellets.

systems to significantly improve their self-consumption and 
save on costs. The intelligent energy management solution uses 
excess energy to supply consumers such as heating elements, 
infrared heaters or other heat sources without motors, with 
the currently available surplus and to organise the operation of 
heat sources, for example heat pumps. This is made possible by 
its continuously adjustable regulation feature from almost zero 
to 9 kW.

Up to 100% autonomous

Operators of PV systems can achieve more independence from 
the public grid with the Fronius Energy Package. This consists of 
inverter, battery and the bidirectional Fronius Smart Meter, which 
clearly displays energy usage via Fronius Solar.Web. To remain 
autonomous during consumption peaks or in winter when there 
are very few solar hours, users can add an ÖkoFEN pellet stove 
to the Fronius package. With its integrated Stirling generator, 
this provides the additional energy required. In this way, private 
operators have the option of supplying their household almost 
exclusively with self-generated solar and pellet power.

Ingeteam presenta
sus últimos desarrollos

Un año más, Ingeteam está presente en Intersolar Europe mos-
trando sus principales soluciones tecnológicas para plantas fo-
tovoltaicas, sistemas de almacenamiento de energía, autoconsu-
mo y movilidad eléctrica. Además, Ingeteam presenta también 
sus novedades en cuanto a servicios de operación y manteni-
miento, un sector en el que la compañía se ha establecido como 
líder global gracias a su cartera de contratos que supera los 10 
GW de potencia mantenida en plantas de energía renovable.  
Ingeteam mantiene actualmente más de 25.000 inversores foto-
voltaicos en más de 500 plantas en todo el mundo.

Inversor central de 1.500 V

En su stand, Ingeteam presenta la última versión de su inversor 
de 1.500 Vdc INGECON® SUN PowerMax Serie B, con el que se 
puede alcanzar una potencia de 1.640 kVA hasta 30 ºC en un 
único bloque de potencia. Se logra así una densidad de potencia 
de 326 kW/m3. Gracias a este potente inversor y a la posibilidad 
de conectar hasta cuatro inversores al mismo devanado de baja 
tensión del transformador, Ingeteam alcanza hasta 6,55 MVA en 
una único Power Station con tecnlogoía de 1.500 Vdc. La versión 
en 1.000 Vdc de este inversor es capaz de entregar 1.165 kVA has-
ta 35 ºC de temperatura ambiente.

Inversor de string de 100kW

Este nuevo inversor trifásico presenta una de las mayores den-
sidades de potencia del mercado actual de inversores de string, 
ya que logra entregar hasta 1,47 kW/kg. Gracias a su tecnología 
de última generación, este inversor soporta huecos de tensión, 
puede inyectar potencia reactiva y es capaz de inyectar hasta 110 
kW a 50 ºC de temperatura ambiente. Su diseño ha sido pen-
sado para minimizar los costes de cableado e instalación 
para poder reducir los OPEX y CAPEX (no necesita cable de 
neutro ni cajas de agrupación de strings). Además, integra 
de serie comunicación wi-fi y Ethernet.

Inversores de string entre 2.5 y 40 kW

Los visitantes al stand de Ingeteam pueden ver también los 
inversores de string más pequeños de la compañía. Con un 
sistema doble de seguimiento del punto de máxima poten-
cia, estos inversores son aptos para sistemas de autoconsu-

Ingeteam showcases its latest
developments at Intersolar Europe 2017

Once again, Ingeteam will be present at Intersolar Europe to 
showcase its main technological solutions for the solar energy 
sector: self-consumption, energy storage and e-mobility. The 
company will also present its latest advances in O&M services, 
a sector in which Ingeteam has established itself as a global 
leader, with more than 10 GW of total power maintained in 
renewable energy generation plants. Ingeteam is responsible for 
the maintenance of 25,000 inverters in more than 500 PV plants 
worldwide.

1,500 V central inverter

At its stand, visitors will be able to see Ingeteam’s latest 1,500 Vdc 
INGECON® SUN PowerMax B Series inverter. This central inverter 
is able to deliver an output power of up to 1,640 kVA  
in a single power block up to 30ºC, reaching a power density 
of 326 kW/m3. Thanks to this powerful inverter and to the 
possibility of connecting up to four inverters to the same LV 
transformer winding, Ingeteam achieves up to 6.55 MVA in a 
single turnkey MV Power Station at 1,500 Vdc. The 1,000 Vdc 
version of this central inverter family is able to provide 1,165 kVA 
at an ambient temperature of up to 35ºC.

100 kW string inverter

This brand new, three-phase string inverter features one of 
today’s greatest power densities within the string solar inverter 
sector, as it provides up to 1.47 kW/kg. With its cutting-edge 
technology, this inverter features low voltage ride-through and 
reactive power capability, as well as being able to provide up 
to 110 kW at 50ºC. It has been designed to minimise cabling 

and installation costs in order to reduce OPEX and CAPEX 
(no neutral wire or combiner boxes are 

required). Wi-Fi and Ethernet 
communications are integrated as 
standard.

2.5 – 40 kW string inverters

Visitors to Ingeteam’s stand will 
also be able to see the company’s 
smallest string inverters. Featuring 
two MPP trackers, these single-phase 












