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La imprevisibilidad

no €S una

caractenshca

nueva

egun el altimo informe de mer-
cado de ERA, Asociacion Europea
del Alquiler, que elabora cada
ano esta entidad en colaboracién con la
consultora IHS Markit, si bien el impac-
to directo de las medidas de bloqueo en
el primer semestre del ano limité la ac-
tividad, la segunda parte del afo expe-
riment6 una recuperacion en la mayoria
de los paises. En cualquier caso, la pro-
fundidad y duracién del impacto dentro
del sector de la construccion sugiere que
los ingresos por alquiler de equipos solo
volveran a los niveles de 2019 en 2023.
Para 2020, los ingresos por alquiler de
construccién cayeron un 11%, en rela-
cion con los niveles de 2019. Se espera
que el crecimiento en 2021 sea modesto
en +1,5%, pero se prevé que una fuerte
recuperacion comience en 2022 con un
crecimiento del 11,3%. Este escenario
con pequenos tintes optimistas es el re-
sultado de la resilencia que ha mostra-
do en todo momento el sector del alqui-
ler, la agilidad en el ajuste de los costes
y la adaptacion al entorno desafiante.
Estamos ante un mercado tan dindmico
como imprevisto, aunque es verdad que la
imprevisibilidad no es una caracteristica
nueva, pues ya se manifesté claramente
en la “crisis subprime”, y en general

en las ocurridas en las tres tltimas

décadas. En cualquier caso, alli donde el
cambio es una constante en la ecuacion
de la competitividad, el viraje de las
empresas hacia la agilidad y la mejora
continua se ha mostrado tan necesario
como desafiante.

Desde pasado ano, el escenario
ha resultado muy complejo para la
mayoria de los sectores, entre los que
se incluye el alquiler de maquinaria de
construccién. En este tiempo, se han
“caido” multitud de axiomas que se
consideraban inamovibles durante los
anos de plenitud. Hoy en dia podemos
advertir como determinadas decisiones
y actitudes que en otros momentos
parecian adecuadas, ahora estarian
fuera de contexto, en medio del complejo
proceso de readaptacién al nuevo
entorno en el que estamos sumidos.

En cualquier caso, y mas alla
de la superacion de esta crisis, la
supervivencia de las empresas para
afrontar la complejidad del mercado
va a depender de la medida en que se
consiga cumplimentar tres puntales
basicos, la capacidad de accidén
sostenible, de innovacion, asi como de
adaptacion y flexibilidad organizacional
para adecuarse a nuevas circunstancias,
y aprovechar las oportunidades que se

puedan presentar.
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PEDRO FERNANDEZ ALEN, NUEVO PRESIDENTE DE CNC

edro Fernandez Alén ha si-
P do elegido presidente de la
Confederacién Nacional de la
Construccion (CNC). La Asam-
blea electoral ha designado por
aclamacioén al nuevo presiden-
te esta manana, que también
ocuparé el cargo de Presiden-
te de la Fundacién Laboral de la
Construccion. Alén sustituye en
el cargo a Juan Lazcano, tras su
decisién de no presentarse a la
reeleccién y poner fin al man-
dato que inici6 en el afio 2001.

El recién proclamado presi-
dente vuelve asi a la CNC, or-
ganizacién en la que desarro-

116 su carrera durante 22 anos,

los ultimos once como Secreta-
rio General, y que dej6 en 2019
para asumir la Secretaria Ge-
neral de la Confederacién Es-
panola de la Pequeha y Media-
na Empresa (CEPYME). En la
actualidad, Pedro Fernandez
Alén ostenta ademas la Presi-
dencia en funciones del Con-
sejo Econémico y Social (CES).

El presidente de la CNC ha
apostado por mantenery estre-
char las relaciones con CEOE y
CEPYME y por potenciar el &m-
bito provincial, “perfectamente
consolidado en nuestro sector,
pero estructurarlo a través de

las Comunidades Auténomas,

pues nos dara mucha mas fuer-
za de cara a nuestra interlocu-
cién con las Administraciones
Publicas”, asi como por refor-
zar el didlogo social bipartito y
trabajar en el nuevo Convenio
General del Sector de la Cons-
truccion.

En su intervencién, Fer-
nandez Alén ha dedicado una
atencion especial a la Funda-
cién Laboral de la Construc-
cién, poniendo en valor su con-
tribucion al desarrollo del sec-
tor y destacando la necesidad
de reforzarla, renovando “su

estructura y actualizando, en

el caso de que fuese necesario,

los fines que tiene que cum-
plir”. “Debemos hacer auto-
critica e intentar llevar a cabo
acciones para conseguir que
la Fundacién se acerque méas
a la realidad de las empresas
y de los trabajadores”, ha se-
falado. La Fundacion debe ser
también, en su opinion, la re-
ferencia en formacion profesio-
nal en todos sus centros y en
todas las Comunidades Auté-
nomas vy, si asi lo considera el
Gobierno v flexibiliza los requi-
sitos, en formacion profesional
dual para el sector y especial-
mente para su pequeflia y me-

diana empresa.
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» 4 circuitos hidraulicos, 3 de ellos con control proporcional - para una multitud de accesorios
» 1er circuito hidraulico auxiliar con funcion High Flow - max. 105 I/min
» Desplazamiento lateral del brazo, patentado por Takeuchi - para un radio de giro minimo
) » Aire acondicionado, calefaccién y radio Bluetooth para un confort éptimo del operario
i » Entorno de trabajo perfectamente iluminado gracias a los 5 faros LED
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( : omexposium y Seimat, la
Union de Empresas Inter-

nacionales de Equipos de Obras
Publicas, Minas y Canteras,
Construccion, Elevacion y Mani-
pulacion han anunciado el lanza-
miento de Construction Days, un
nuevo evento dedicado al sector
de la construccion que se cele-
brara en Lyon del 21 al 23 de
septiembre de 2021. Durante

tres dias, en el corazén de una

region clave y un mercado inelu-
dible para constructores y con-
tratistas de obras publicas, este
nuevo evento comercial ofrece-
ra una nueva plataforma para el
sector de la construccion.

Las cifras previstas pa-
ra esta feria nos hablan de un
ambicioso certamen que es-
pera contar con la participa-
cién de 300 expositores y mas

de 10.000 visitantes en sus

g /|
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6 SEPT. 2021
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100.000 metros cuadrados de
superficie entre el drea de ex-
hibicién al aire libre y el espa-
cio de exhibicién interior.
Construction Days contara
con cinco sectores clave: mo-
vimiento de tierras, demolicion
y transporte; carreteras, mine-
rales y cimentaciones; sector
construccion y hormigon; ele-
vacién y manipulacién y nue-

vas tecnologias.

"Estamos encantados y or-
gullosos de trabajar junto a
Comexposium para el lanza-
miento de este nuevo evento
comercial en nuestro sector de
equipos de construccions, sena-
la Pascal Guillemain, presidente
de Seimat. «Hay un claro apeti-
to por una reunién fisica, como
lo expresan las empresas miem-
bros de Seimat, y por eso iden-
tificamos rédpidamente la nece-
sidad de un evento en 2021 pa-
ra apoyar la recuperacion y el
dinamismo de nuestro merca-
do. Queremos que Construction
Days cumpla con las expectati-
vas de todos los grupos de inte-
rés de nuestro sector; de hecho,
CO-Creamos este even-
to sobre la base de un
didlogo inicial con los
fabricantes. Quere-
mos que este evento
sea una ocasion agra-
dable e innovadora,
centrada en el merca-
do francés, y un lugar
donde los expositores
puedan promocionar
su gama de servicios
y equipos y demostrar

Sus conocimientos”.
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GRUPO CARTES IMPARTE UNA FORMACION EN EL
HOSPITAL VIRGEN DE LA LUZ DE CUENCA

D entro de su programa de
formacién, Grupo Cartés
impartié un seminario a inge-
nieros y responsables de man-
tenimiento del Hospital Virgen
de la Luz de Cuenca, centrado
en la importancia de la calidad
del aire, tanto para las personas
como para los procesos, en los
entornos hospitalarios.

La formacién incluia infor-
macién en cuanto a las diversas
normativas vigentes de obli-

gado cumplimiento, asi como

acerca de la filtracion en Uni-
dades de Tratamiento de Aire
(UTAs), recuperadores de calor,
purificacion mediante fotocata-
lisis y filtraciéon HEPA. Aspec-
tos todos ellos fundamentales
para minimizar la carga viral
dentro de las estancias cerra-
das de los hospitales.

Grupo Cartés ha busca-
do la especializaciéon desde su
fundacion, siendo uno de sus
pilares basicos. En sus més

de 50 anos de experiencia, el

Grupo se ha formado en las
distintas areas de filtracion,
mediante el trabajo con dis-
tintas marcas y la colabora-
cién con expertos de sectores
concretos. La compania cuen-
ta con un equipo de ingenie-
ros y técnicos especializados
en las distintas éareas de fil-
tracion, industrias y sectores.

El nivel de conocimiento
interno que han alcanzado los
equipos permite a la compania

ofrecer jornadas de formacién

dentro de su servicio integral,
asi como el acompanamiento
comercial necesario.

Grupo Cartés imparte we-
binars y asesoramiento onli-
ne para el uso de herramien-
tas B2B como es su area de
clientes, TecDoc, normativas
internacionales, operativa de
sectores concretos, formacion
en nuevas areas de negocio,
colaboraciones con expertos
externos, charlas a asocia-

ciones, etc.



PUBLICADA LA CONVOCATORIA DE AYUDAS AEI 2021

‘. 7 ase ha publicado en el BOE
el extracto de la convocato-

ria de ayudas 2021 del Programa
de apoyo a Agrupaciones Empre-
sariales Innovadoras (AEI). Es-
ta convocatoria de Ayudas a las
Agrupaciones Empresariales In-
novadoras (AEI) cuenta para es-
te ano 2021 con un presupues-
toentorno a los 8.000.000 euros.

El programa de apoyo a las
AEI tiene como objeto mejorar
la competitividad de las empre-
sas a través de la cofinancia-
cién de la realizacion de pro-
yectos colaborativos de [+D+i
entre las empresas socias de
las AEI que se reconozcan co-
mo tales como consecuencia
de su inscripcion en el Registro
de Agrupaciones Empresaria-

les Innovadoras del Ministerio.
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El Cluster Nacional de
Maquinaria ANMOPYC cuen-
ta con este reconocimiento
desde 2011, lo que permite a
sus miembros acceder a esta
linea exclusiva de ayudas no
reembolsables para poder fi-
nanciar la ejecucién de pro-

yectos de [+D+i relacionados

con la transformacion digital
y la aplicacién de las tecno-
logias habilitadoras de la in-
dustria 4.0.

En la convocatoria de ayu-
das 2020, el Ministerio de In-
dustria concedi6 a ANMO-
PYC una ayuda por valor de

220.691 para cofinanciar 3

proyectos colaborativos en ma-
teria de IoT, inteligencia arti-
ficial y fabricacién aditiva, en
los que participan 7 empresas
(Alba-Macrel, Ciglienales Sanz,
Cintasa, Dicsa, Enarco, Rigual,
Tatoma), el Centro Tecnoldgico
Idonial y el Instituto Tecnol6gi-

co de Aragon Itainnova

ALL IT TAKES!

Todos los productos y servicios en
www.wackerneuson.com
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La tran__sicién

en el sec

Construccion
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LA TRANSICIQN ECOLOGICA EN EL SECTOR DE LA
CONSTRUCCION, EL LEMA DE CONSTRUYES!

L a IV edicién de Constru-
yes!, evento tecnolégico
de referencia sobre construc-
cién y maquinaria, que se ce-
lebraré los dias 26 y 27 de ma-
yo de manera online, avanza
en sus preparativos. Esta nue-
va edicién, que celebrard ba-
jo el lema «La transicién eco-
légica en el sector de la cons-
truccién», contara con un pa-
nel de ponentes de reconocido
prestigio, quienes compartiran
su visién estratégica, su cono-
cimiento y experiencia sobre

los ultimos avances tecnolégi-

cos en el sector y las tenden-
cias que impactaran mas signi-
ficativamente en los préximos
anos en materia de economia
circular, transicién energética,
descarbonizacion de las obras,
neutralidad climética, electrifi-
cacién de maquinaria, nuevos
sistemas de propulsién basa-
dos en energias limpias y di-
gitalizacion.

Construyes! es un con-
greso impulsado y organiza-
do por Anmopyc, Itainnova y
PTEC, con la estrecha cola-
boraciéon de CNC y Seopan,

cuyo fin es ofrecer un espa-
cio de encuentro donde poder
compartir conocimientos, tec-
nologias, innovaciones y ten-
dencias de futuro en el &mbi-
to de la maquinaria y de los
procesos constructivos.

Este evento esta dirigido
a profesionales de empresas
fabricantes, distribuidoras y
alquiladoras de maquinaria,
empresas constructoras, so-
cios tecnoldgicos, institucio-
nes, asociaciones y organiza-
clones sectoriales interesados

e implicados en la innovacién

y el desarrollo tecnolégico de
la cadena de valor del sector
de la construccién (Gerentes,
Directivos, Desarrolladores de
Negocio, Responsables y Téc-
nicos de Departamentos de
[+D y Oficinas Técnicas, Cien-
tificos, Tecndlogos, ...).

Para esta IV edicidn, es-
tén dado su apoyo al congre-
so como patrocinadores: UNE,
Putzmeister, Bonfiglioli, La-
na, Cluster Vasco de la Cons-
truccion, Nihon Kasetsu, Ci-
top Madrid, Implaser y Nava-

rro Llima Abogados.




PEDRO LUIS FERNANDEZ HABLA DE LA ADAPTACION
Y RETOS DE GAM

edro Luis Fernandez, con-
P sejero delegado de GAM,
ha participado en las noticias de
la TPA a través de una entrevis-
ta en directo, en la que se habld
tanto de GAM como de la situa-
cién de Asturias ante las Ultimas
oportunidades empresariales.

«2020 era un ano para salvar
y lo hemos hecho. Hemos traba-
jado bien, hemos demostrado re-
siliencia, nos hemos adaptado y
cuidado [...] Ha sido un afo de
adaptacion». Con estas palabras,
Pedro Luis explicaba los resulta-
dos obtenidos en un ano marca-
do por la pandemia, que ha obli-
gado a las empresas a actuar en
un dificil entorno de crisis sani-

taria y econdmica.

En la entrevista no sélo ha
hecho referencia a los resulta-
dos derivados de este ano, sino

al camino que esta situacion ha

abierto y que ha hecho reinven-

tarse a la compafiia. Los nuevos
servicios de desinfeccién pa-
ra nuestros clientes, el plan de
digitalizacion, los proyectos de

sostenibilidad y la creacion In-

quieto, filial de equipos para la
movilidad Ultima Milla, han si-
do algunos de los puntos clave
para la transformacion indus-

trial y empresarial.
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GAM DESARROLLA UN PROYECTO DE RECICLAJE
INTEGRAL DE MAQUINARIA

L a sostenibilidad y el desa-
rrollo sostenible son dos
términos que se han introdu-
cido fuertemente durante el
ultimo afo en nuestras vidas.
Pero también, que se han con-
solidado en el ecosistema em-
presarial. La sostenibilidad,
bien sea econdémica; ambien-
tal o social, nos hacen tomar
decisiones y acciones que no
condicionen las generaciones
futuras, asegurando un bien-
estar en todos los términos
anteriores.

En este ambito, las empre-
sas se esfuerzan en mejorar
sus procesos productivos y eco-
ndémicos, para lograr ser mas
eficientes y optimizar todos los
recursos de los que disponen.

GAM ha apostado por un
proyecto de sostenibilidad que
engloba desde la creacion de
la filial Inquieto, para el sumi-
nistro de equipos cero emisio-
nes en la logistica Ultima Mi-
lla, hasta el desarrollo del Plan
de refabricacion de maquina-
ria, que busca reducir el im-
pacto ambiental disminuyen-
do la produccién de maquina-

ria nuevay el aprovechamiento

de recyrsos disponibles.

EL PROYECTO
En los dltimos afos hemos si-
do conscientes de la gran can-
tidad de residuos que gene-
ramos, asi como del aumento
exponencial del consumo. De
este modo, y para combatir la
contaminacion y el agotamien-
to de materias primas, GAM ha
desarrollado un proyecto de re-
ciclaje integral de maquinaria.
Este proyecto, siendo tan so-
lo una de las éareas de un plan
de sostenibilidad mucho ma-
yor, vera la luz este ailo gene-
rando més de cien puestos de
trabajo y reduciendo notable-
mente los residuos generados.
Cada maquina que llegue
al final de su vida Util serd ana-
lizada para su reutilizacién y
su relanzamiento al mercado.
La idea, nacida de un grupo
de trabajo interdepartamental,
plantea tres posibles vias para

la refabricacion de los equipos:

REFABRICACION COMPLETA
DE MAQUINARIA

Una vez analizada la méqui-
na, pasara por un proceso de
reacondicionamiento comple-
to: sustitucién de piezas y re-

puestos, desde los neumaéticos

hasta los motores, cuadros de
mando y controles hidraulicos.
Asimismo, se sustituira la ca-
rroceria de ser necesario o se
aplicaran las mejoras necesa-
rias para poder alargar la vi-
da de la maquina y que pueda
ser relanzada al mercado, ven-
dida a un precio menor que la

recién fabricada.

REUTILIZACION DE LOS
COMPONENTES

Todas aquellas maquinas que
no puedan alargar su vida util,
por dafios mecdnicos o falta de
seguridad, seran debidamente
desmontadas y sus recambios
y distintas partes, seran ana-
lizadas individualmente para
poder aprovecharlas en otras
maquinas, con el fin de dismi-
nuir también la fabricacion pri-
maria de repuestos y recam-

bios de las mismas.

RECICLAJE DE MATERIALES

Un tercer supuesto, baraja-
do dentro de este plan, eng-
loba todas aquellas maquinas
y componentes que Nno pue-
dan ser reutilizados para la fa-
bricacién de maquinaria o pa-

ra su reacondicionamiento. De

este modo, y en colaboracién
con otras industrias, se apro-
vechardn los materiales para
que puedan ser utilizados en
distintas aplicaciones y secto-
res. Como claro ejemplo de es-
ta tltima via, nos encontramos
con aquellos neumaticos que
ya no puedan proporcionar se-
guridad a la maquinaria. Estos
serviran para las industrias de
fabricacion de caucho que su-
ministran los pavimentos para

los parques infantiles.

CERO RESIDUOS, CERO
EMISIONES

El objetivo del proyecto de re-
fabricacién de maquinaria no
es otro que lograr pasar de una
economia lineal a una econo-
mia circular y colaborativa, en
la que se disminuyan residuos
y emisiones.

Con este proyecto, no solo
se consigue disminuir el con-
sumo de materias primas y las
emisiones que conlleva la fa-
bricacion de maquinaria nue-
va. Ademés, disminuimos los
residuos que generamos, apro-
vechando todos los materiales
que, en una economia lineal,

serian descartados.




ASEAMAC FIRMA UN ACUERDO DE
COLABORACION CON GRUPO EVENTOPLUS

E n 2021, Aseamac volvera a

participar una edicién mas

como entidad colaboradora en
Evento Days, un evento que ac-
tia como plataforma de conoci-

mientos, experiencias y apren-
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dizaje, para una destacada ges-
tién y ejecucién en el sector de
eventos.

El objetivo de esta colaboracion
es facilitar la participacion de

los socios de la asociacién, dar

visibilidad a la asociacién en
el marco de evento. Ademas,
permite plantear actividades y
acciones a realizar durante un
evento para completar el pro-

grama y colaborar en una ac-

cién de valor para los partici-
pantes del mismo.

Evento Day es el encuentro
anual del sector donde los pro-
veedores de servicios, los or-
ganizadores de eventos y los
compradores se reinen para
compartir experiencias, apren-
dizajes y crear relaciones pa-
ra organizar mejores even-
tos. Esta feria ha ido crecien-
do con los afnos consolidéndo-
se como el encuentro de refe-
rencia del sector.

Més de 2.500 profesionales
especializados en el alquiler
de maquinaria y equipos para
eventos, asistirdn a este en-
cuentro en su 142 edicién, en

septiembre en Madrid.




¢ La sostenibilidad
para reconstruir

EVENTOS
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después de una

pandemia, protagonista
en Ia Cumbre IPAF
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a Cumbre de la Federacién Interna-

cional de Acceso Motorizado (IPAF)

ha abordado el tema de la sosteni-
bilidad en el acceso motorizado, los desafios
de operar de manera segura y eficaz en la
era posterior a la Covid-19 y las oportunida-
des de innovacion digital y tecnoldgica para
un trabajo mas seguro en altura. El evento
ha sido organizado por primera vez en for-
mato virtual, junto con una entrega de pre-
mios digital, los IAPA (Premios internacio-
nales para acceso motorizado).

Suzannah Nichol, directora general de

Build UK, ha planteado la siguiente pregun-
ta durante su presentacion de apertura de
la cumbre: “¢Cémo hacemos crecer y cons-
truimos negocios sostenibles?” La respues-
ta la dio ella misma: “Pagando a los provee-
dores a tiempo, tratando bien al personal e
invirtiendo en nuevas tecnologias. Eso es lo
que IPAF y Build UK tienen en comun. En
comparacién con nuestros socios, la mayo-
ria ahora paga a sus proveedores en un pla-
zo de 30 dias; y aunque todavia no pode-
mos hacer lo mismo, hemos logrado gran-

des mejoras en este tema”.

“También queremos hacer que nuestra
industria sea mas eficiente, reducir los resi-
duos y aumentar la productividad. ‘Por qué
tener un formulario cuando puedes tener
diez’ parece ser el mantra de nuestra in-
dustria a veces, y por eso estamos constru-
yendo un nuevo marco de precalificacion,
el Estandar de Evaluacion Comun. Creemos
que esto le ahorraré a la industria hasta mil
millones de libras al ano, sin mencionar la
reduccién de la documentacién y el ahorro
de tiempo de personal clave para dedicarse

a otras tareas mas productivas”.



Y por ultimo, ha afladido, “nos centramos
en las personas: captacion, formacién y con-
servacioén del talento. No podemos operar sin
las personas adecuadas. Depende de todos
nosotros llevar nuestro entusiasmo, pasién y
habilidades a las escuelas para animar a los
jovenes a que se integren en nuestra indus-
tria. La forma en que formamos a las perso-
nas es realmente importante e IPAF es defini-
tivamente un lider en ese departamento. Ne-
cesitamos proporcionar mas plazas de apren-
dizaje y motivar a los jovenes para que acce-
dan a ellas. Finalmente, trabajar de manera
flexible ha resultado en un cambio importan-
te en el Ultimo afo. Todos los que han parti-
cipado en este evento tienen el poder de ha-
cer las cosas de manera diferente, cada uno
de nosotros tiene un papel que desempenar
para mejorar nuestra industria, y todos de-
bemos preguntarnos qué tipo de papel serd”.

En respuesta a preguntas sobre el futuro
pospandémico, ha declarado que el trabajo
de la construccion se estd manteniendo “y
las cifras de febrero de 2021 demuestran
que ya hemos vuelto a los niveles previos
a la pandemia. Aunque hay muchas cosas
que se estan recuperando con el proceso
existente, estamos atentos al futuro, y de-
bemos hacer todo lo posible para asegurar-
nos de que el Reino Unido sea un gran lu-

gar para los negocios”.

La sostenibilidad, la digitalizacion y la
adopcion de nuevas y emocionantes
tecnologias son fundamentales para

reconstruir mejor después de la pandemia
del coronavirus, segin los presentadores de
la Cumbre IPAF de este ano.

Por su parte, Sgren Brogaard, nuevo di-
rector general de Trackunit, ha presentado,
junto con Peter Douglas, director general
y ejecutivo de IPAF, la colaboracion de las
organizaciones en la produccion de la nue-
va aplicacién ePAL para dispositivos mévi-
les, que revolucionaré la forma en que los
operadores almacenen y compartan la cer-
tificacion de capacitacién: a través de car-
nés PAL digitales, y registrando el tiempo
de su equipo.

También se anuncié que la IPAF esta-
bleceria un nuevo Comité ePAL que im-
pulsara futuras mejoras en la aplicacién y
una mayor seguridad de la industria, reco-
pilando comentarios de los miembros de
la IPAF, fabricantes de equipos, contratis-
tasy, lo que es més importante, de los pro-
pios operadores.

Douglas ha senalado que la nueva aplica-
cién traera enormes beneficios desde el pun-

to de vista medioambiental y de sostenibi-
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lidad. Reducir los activos fisicos del proceso
de emision y certificacion del carné PAL de
la produccién de un afo tipico que actual-
mente equivale a una pila de 130 metros de
papel impreso y plastico, v que se envia del
proveedor a la IPAF, al centro de formacion y
alos candidatos. Y luego, después de cinco
anos, el candidato lo tira todo a la papelera
y el ciclo comienza de nuevo. La nueva apli-
cacién nos llevaré a reducir la cantidad de
pasos en el procesamiento de un carné PAL
y reducir todos esos desechos”.

Sgren ha explicado que la aplicacién ha
sido “larga en la fabricacién, al menos en
términos de una lista de deseos de la in-
dustria, y ahora finalmente ya la tenemos
aqui. Nos permitird comunicarnos directa-
mente con los operadores y ofrecer una ba-
se de datos centralizada de las actividades
del operador; ePAL es nuestro compromiso
para permitir la colaboracién entre el ope-

rador y el ecosistema digital”.

CREATED AND OR GAMIBED E
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Asimismo, ha llevado a cabo una demos-
tracién digital de la nueva aplicacion ePA,
agregando que “todos sabemos que com-
pletar o rellenar los libros de registro de los
operadores en papel ha sido un pequefio de-
saffo. Por primera vez, esta aplicacién ofrece-
ré una base de datos centralizada que regis-
tra las actividades de un operador que pue-
den ser anénimas y compartir en beneficio
de laindustria en su conjunto. También po-
demos utilizar la aplicacién para fomentar y

facilitar la notificacion de un accidente o una
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IPAF establecera un nuevo Comité
ePAL que impulsara futuras mejoras en
la aplicacion y una mayor seguridad de

situacion de riesgo de accidente a través del
nuevo portal de informes de IPAF. Mi espe-
ranza es que todos podamos compartir un fu-

turo digital méas seguro para los operadores”.
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Karel Huijser (JLG), Pierre Boels (Boels)
y Norty Turner (United Rentals) han cerra-
do la cumbre en una mesa redonda virtual

moderada por Murray Pollok, gerente edi-
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torial de Access International, quien ha co-
menzado preguntando: “¢Esta haciendo la
industria del acceso motorizado lo suficien-
te para ser sostenible?”. En este sentido, el
experto considera que el acceso motoriza-
do estaba “en un buen lugar”, pero también
ha comentado que “todo el mundo quiere la
energia de las turbinas edlicas, pero no ne-
cesariamente en su patio”. Asimismo, sien-
te que la industria podria ser proactiva en
la comercializaciéon de maquinas eléctricas
mas limpias, pero esta limitada por la ne-
cesidad de equilibrar los costes y lo que los
clientes estan dispuestos a pagar.

Ante la pregunta de si alguna industria
estd haciendo lo suficiente, Norty considera
que noy que, por ello, “tenemos que esfor-
zarnos mucho para encontrar nuevas opor-
tunidades para hacer més. Pierre tiene ra-
zon, lo que finalmente lo impulsara es la
economia que hay detras. Solo hay que ob-
servar la industria automotriz que esté co-
menzando a cambiar. Necesitaremos ver al-
go similar en la industria de la construccion
para equilibrar el imperativo econémico con
lo que pagaré el mercado”.

Ademés, ha hecho referencia a peque-
nos cambios incrementales en United Ren-
tals, como cambiar a la iluminacién LED,
alejarse de los lubricantes a base de petro-

leo o utilizar un software de enrutamiento

Finowa

sofisticado para reducir las emisiones de las
entregas de las flotas. Explico que la indus-
tria del acceso motorizado estaba por delan-
te de otras plantas en términos de la capa-
cidad de las méquinas eléctricas, y que los
usuarios finales de los contratistas se esta-
ban volviendo mds conscientes de la soste-
nibilidad en todos los ambitos.

Karel también ha realizado comparacio-
nes con la industria automotriz, enfatizando
la importancia de invertir y enfocarse en la
tecnologia de baterias para impulsar la in-
novacion y el coste accesible. “La concien-
cia de este problema es buena en Europa
y especialmente en Escandinavia. Estados
Unidos estd comenzando a ponerse al dia
en este sentido y la demanda de soluciones
eléctricas alli estd aumentando”.

También se han abordado temas sobre
cémo el alquiler de acceso motorizado abar-
cay encarna la economia circular, la impor-
tancia de mejorar la vida util de las méaqui-
nas y las baterfas, utilizando herramientas
como la calculadora de COZ2 de equipos de
la European Rental Association (ERA) y ana-
lizando estrategias de vida ttil para méaqui-
nas de acceso motorizadas.

Asimsimo, los participantes han acorda-
do que la pandemia no detendria el impulso
hacia la sostenibilidad; como dijo Pierre: “El

camino hacia la sostenibilidad es irreversi-

ble». De hecho, se han presentado oportu-
nidades para «ser sostenibles”, como me-
nos viajes de negocios y mas uso de las vi-
deoconferencias, pero Norty ha afiadido:
"Creo que eventos como este volveran a ser
presenciales cuando termine la pandemia”.

Las presentaciones y discusiones han
estado intercaladas por las proclamaciones
de los ganadores de la categoria de los pre-
mios [APA 2020-21, con presentaciones en
video de los patrocinadores, asi como una
sesion de cierre de redes de delegados vir-
tuales. También hubo un video que demos-
tré cémo las empresas socias de IPAF han
apoyado a clientes, comunidades u organi-
zaciones benéficas en la pandemia.

El evento ha sido presentado por Mark
Durden Smith, presentador de televisién en
el Reino Unido. Gracias al apoyo de los pa-
trocinadores del evento, la inscripciéon ha si-
do gratuita con la participacion de mas de
m il personas de de 67 paises.

Peter Douglas, director general de IPAF
ha senalado que: “Es fantdstico que, a pe-
sar de la pandemia, los asistentes de todo el
mundo pudieron beneficiarse de una serie
de importantes ponentes y participar en las
celebraciones cuando anunciamos a los ga-
nadores de los IAPA. Agradecemos a CMC,
Sinoboom, Trackunit, ZTR, Hinowa, Alimak

e Imer Group por su patrocinio”.



Ganadores de la

industria de los primeros
IAPA digitales

4s de 900 profesionales de la

industria de nada menos de

67 paises de todo el mundo se
unieron a la primera edicién digital de los
premios IAPA (Premios internacionales pa-
ra acceso motorizado), y los ganadores se
anunciaron durante la Cumbre IPAF, origi-
nalmente prevista para Londres en abril de
2020, pero pospuesta y luego obligada a ce-
lebrarse en linea debido a la pandemia del
coronavirus. También se anuncié durante el
evento que la Cumbre IPAF 2022 y los IA-
PA volveran a celebrarse como evento fisi-
co, en Londres, Reino Unido.

Organizados conjuntamente por Access
Internationale IPAFE los IAPA celebran la ex-
celencia en la industria del acceso motori-
zado, siendo esta la primera vez que se lle-
v6 a cabo como un evento virtual, con de-
legados de la cumbre y nominados a los
IAPA reunidos de forma remota en todo el
mundo. Los ganadores de los premios [A-
PA 2020/21 y los comentarios de los jueces

fueron los siguientes:

CONTRIBUCION AL TRABAJO SEGURO
EN ALTURA

Calculadora de placas de apoyo en linea de
Outriggerpads

Los jueces comentaron que este disposi-
tivo en linea gratuito mejoraré la seguri-
dad de todos aquellos que lo utilicen. Es
el producto de un estudio de investiga-
cién universitario y ha sido probado ob-
jetiva y cientificamente, por lo que tiene
un gran potencial en todo el sector de las

plataformas.

PRODUCTO DEL ANO: PLATAFORMAS
DE TRABAJO CON DESPLAZAMIENTO
SOBRE MASTIL/MONTACARGAS
Plataforma de trabajo Heavy Duty

de Scanclimber

Los jueces dijeron que este es un produc-
to increiblemente innovador y muy féacil de
usar. Su capacidad para mantenerse hasta
30 metros es asombrosa, y el hecho de que
pueda alcanzar los 55 metros con solo un

amarre superior es impresionante.
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PRODUCTO DEL ANO: PLATAFORMAS
MONTADAS EN VEHICULOS

Steiger TB 300 de Ruthmann

Los jueces dijeron que este producto es po-
tencialmente un cambio de paradigma en
el mercado, con su increible alcance en una
base compacta. Su tecnologia es ideal para
el acceso a ciudades con estrictas restric-

ciones de emisiones.
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PRODUCTO DEL ANO: PLATAFORMAS
DETIJERAY MASTILES VERTICALES
Snorkel por su plataforma de tijera S3019E
Los jueces apreciaron la estructura de tije-
ras. El sistema de tijera se traduce en una
menor altura de almacenamiento que con-
duce a mayores méargenes de seguridad:
carga y descarga mds seguras, remolque y

entrada y salida de la zona de carga. Foto 4

auL rental KA

PRODUCTO DEL ANO: BRAZOS
AUTOMOTRICES Y ELEVADORES DE ATRIO

Niftylft por su brazo de transmision total-

mente eléctrico HR17NE

Los jueces comentaron que es un produc-
to Unico. La combinacién de su anchu-
ra estrecha, energia eléctrica y alcance,

son caracteristicas tnicas en el mercado.

PREMIO AL DESARROLLO DIGITAL

Riwal por su variedad de iniciativas digitales
Los jueces quedaron impresionados con la
gama de ofertas de las empresas de alquiler
disenadas para ayudar a sus clientes, espe-
cialmente en realidad aumentada. Estas in-
novaciones son completamente relevantes
para la industria en todos los aspectos de

su negocio, afirmaron los jueces.

EMPRESA DE ALQUILER DE EQUIPOS DEL ANO
mateco, Alemania

Los jueces dijeron que los logros de mate-
co fueron impresionantes en todo el espec-
tro, con un crecimiento excelente, combina-
do con su expansion a dos nuevos merca-
dos y su gama de soluciones digitales. Con
14 500 operadores capacitados y la integra-
cién de la marca mateco en varios paises,

lo que llevé a la apertura de 12 agencias en

un ano, es un digno ganador.

PREMIO IAPA A LA TECNOLOGIA
INNOVADORA

Hinowa por su TeleCrawler13

Los jueces destacaron que esta plataforma
de orugas de accionamiento eléctrico direc-
to, la primera en el mundo, era excepcional
y, combinada con muchas otras caracteris-
ticas innovadoras, la hacfa casi una maqui-
na perfecta para el mercado de acceso mo-

torizado actual.
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.J U BAR ISTI IMPORTADOR OFICIAL DE:



EVENTOS 000

IPAE, 3CCess

ZIR

Hinouwn

CENTRO DE FORMACION IPAF DEL ANO
Kompetenzzentrum fiir
Arbeitssicherheit, Suiza

Los jueces dijeron que la empresa ha propor-
cionado un aumento impresionante y cons-
tante en el numero de alumnos. Su enfoque
en el proceso de formacién ha contribuido a
aumentar sustancialmente la capacitaciény la

concienciacion de la IPAF en el mercado suizo.

IPAF/ACCESS INTERNATIONAL PREMIO
A LA TRAYECTORIA PROFESIONAL

Roger Wickens, Reino Unido, Nationwide
Platforms (Loxam Powered Access Division)
Peter Douglas, director general y ejecutivo de
IPAE, hablé sobre Roger Wickens, fallecido en
2019, y la tltima persona en recibir este pre-
mio en reconocimiento al servicio de toda una
vida a la industria: “En mayo de 2019, el acce-
so motorizado perdi6 lamentablemente a un
veterano de la industria y a un auténtico ca-
ballero. Deja un legado impresionante, tanto

dentro de la industria del acceso motorizado

en su conjunto como para aquellos que tu-
vieron la suerte de conocerlo personalmente.

Roger comenzé su carrera como mecani-
co en practicas en 1972 y se incorpor6 a la
planta como ingeniero de servicio de mon-
tacargas en 1977. Se unié a Scott Green-
ham Access en 1983 y ascendi6 al puesto
de gerente de servicio en 1987. Luego se
unié a Nationwide Platforms en 1989 como
gerente de servicio nacional, con sede en
Scunthorpe, supervisando 200 méquinas.

Alolargo de los afos, trabajé con Nation-
wide Platforms para hacer crecer el negocio
hasta lo que es hoy. A medida que el enton-
ces grupo Lavendon crecia, Roger jugé un
papel importante en la apertura de depésitos
en nuevos territorios, incluidos Dubai, Ale-
mania, Espana, Hong Kong y Francia, lo que
lo llevé a su tdltimo cargo de gerente técnico
del grupo con sede en Lutterworth, Leices-
tershire, Reino Unido. Participd activamen-
te en la IPAF y, en los ultimos anos, se uni
al Comité Técnico de la European Rental As-
sociation para reflejar la participaciéon euro-
pea de la empresa, especialmente después
de la adquisicién de Lavendon por Loxam,
de propiedad francesa, en 2017.

Conoci a Roger a mis 27 anos con Nation-
wide y simplemente diria que era un tipo
muy afortunado: Pasé todo el tiempo que lo
conoci en el papel perfecto para él: un tra-
bajo que amaba en una industria que ama-
ba. Tuvo un gran impacto no solo en Na-
tionwide, sino en toda la industria del ac-
ceso motorizado”.

La esposa de Roger, Anne, reconocié el pre-
mio, que se le entregara en persona tan pron-
to como lo permitan las restricciones del coro-
navirus, y agregé una nota de agradecimiento:

“Es un privilegio y un honor aceptar este pre-

mio en nombre de Roger. Lo agradezco des-
de el fondo de mi corazén. Roger pasé toda su
vida laboral en el campo de la ingenieria, con
aproximadamente 30 afos en la industria del
acceso motorizado. Decir que amaba su traba-
jo seria quedarme corta: era su pasién. Siem-
pre me sorprendié la gran cantidad de conoci-
mientos técnicos y conocimientos almacenados
en su mente y que facilmente compartia con

los demés. Nada le resultaba dificil”.

INSTRUCTOR DE FORMACION IPAF DEL ANO
Andrew Williams — Formacion UTN

Conocido por su compromiso con la forma-
cién, Andrew Williams adapta sus métodos
de imparticién de cursos para satisfacer las
necesidades de los delegados individuales y
ha recibido grandes elogios por dichos méto-
dos, la documentacion del curso y su interac-

cién con los delegados de formacién de IPAF.

FOTOGRAFO DE PLATAFORMAS DEL
ANO, PATROCINADO POR MEDIA
ACCESS SOLUTIONS (MAS)

Guillaume Thorel, operador de montaje en
camién, Loxam Group (PAD)

Esta foto ganadora fue tomada desde la zo-
na de carga de un camion montado Multi-
tel Pagleiro MJ700 en la planta petroquimi-
ca de Port Le Havre, en Francia. Una vez que
los estabilizadores del soporte del camién se
extendieron de manera segura, el operador
Guillaume Thorel tuvo que extender el bra-
zo verticalmente a través de una nube ba-
ja para llegar al drea que requeria manteni-
miento. Los jueces dijeron que esta era una
gran imagen que resumia los desafios dia-
rios que enfrentan los operadores de plata-

formas aéreas en el campo.

FOTOGRAFO SUBCAMPEON DE
PLATAFORMAS DEL ANO

William Currie, fotografia enviada por Ac-
cess Platform Sales

Esta inspiradora foto se tomd mientras Ian
McClelland, un trabajador de poday tala de
arboles con sede en Irlanda del Norte, es-
taba trabajando en el jardin del cliente Wi-
lliam Currie utilizando su plataforma sobre
orugas Hinowa Lightlift 26.14 Performan-
ce IIIS. Currie estaba presenciando el mo-
mento y capturd la instantanea. Los jueces
pensaron que era una foto maravillosa to-

mada en el momento perfecto.
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La resiliencia ayuda al
sector del alquiler a capear
la crisis en 2020

El Informe de mercado de ERA se elabora cada afio en colaboraciéon con la consultora
IHS Markit y abarca 15 paises europeos que representan el 95% del sector total
europeo de equipos de alquiler. Con 17.000 empresas de alquiler que emplean a
133.480 personas —operadores excluidos—, la industria europea del alquiler tiene un
valor de 27.700 millones de euros en facturacién.




espués de la publicacién oficial en octubre de 2020, el in-

forme ERA de este afio se complementd con una actualiza-

cion publicada en febrero de 2021, que implicaba ajustes

en los principales indicadores del mercado. Lo mds destacado en la
actualizacién de febrero fue la sorpresa de un escenario de negocio
mejor de lo esperado en 2020. De hecho, si bien el impacto directo
de las medidas de bloqueo en el primer semestre del afio limité la
actividad, la segunda parte del afio experiment6 una recuperacion
en la mayoria de los paises. Esto se debid principalmente a la agili-
dad en el ajuste de los costes y la adaptacion al entorno desafiante.
Mientras que los principales mercados europeos experimenta-
ron una caida de la actividad del alquiler, las Gltimas estimaciones
muestran que el negocio fue mejor de lo esperado en el norte de
Europa, con muchos mercados registrando pequenas caidas (Di-
namarca -2,3%, Suecia -2,2%, Italia (-11,3%) y Espana (-14,3%).

Los resultados publicados en febrero de 2021 estuvieron en linea

con las estimaciones de octubre, mientras que en Francia la acti-
vidad fue inferior a la prevista. En 2020 se observé una caida del
15%, pero se espera una recuperacion parcial en 2021 con una

prevision de crecimiento del 9,5%.

PREVISION A FUTURO
En términos de tendencias a futuro, la Asociacién Europea del Al-
quiler, ERA, espera una inercia relativa en el sector de la construc-
cion, y anticipa que las politicas gubernamentales proporcionaran
apoyo positivo para una mejor perspectiva para la industria del al-
quiler de equipos. Las reducciones previstas de las inversiones del
sector privado se veran compensadas por el aumento de las in-
fraestructuras y la renovacién mediante medidas de apoyo publico.

La ERA espera que la incertidumbre econémica y las limitadas inversio-
nes de CAPEX (inversion en capital o inmovilizado fijo) por parte de contra-
tistas y usuarios finales fomenten un mayor uso de los equipos de alquiler.

El informe también incluye una actualizacion sobre la situacién
norteamericana, con la colaboracién de la ARA. Las cifras propor-
cionadas en el informe reflejan una lenta recuperacién de la rece-
sién inducida por la pandemia en Estados Unidos.

La profundidad y duracién del impacto dentro del sector de la
construccion sugiere que los ingresos por alquiler de-equipos So-
lo volveran a los niveles de 2019 en 2023. Para 2020, los ingresos
por alquiler de construccién cayeron un 11%, en relaciéon con los
niveles de 2019. Se espera que el crecimiento en 2021 sea modes-
to en +1,5%, pero se prevé que una fuerte recuperaciéon comien-

ce en 2022 con un crecimiento del 11,3%.

S

AlLrental J4)



INFORME @@@®

Al rental PAY)

Las ventas de maquinaria

en Europa caen un 6,4%
en 2020

egun el informe econémico anual de CECE, esta caida apa-

rentemente modesta se debe al comportamiento positivo

de los equipos ligeros y compactos, cuyas ventas, de gran
volumen, descendieron un -3%. Por el contrario, la maquinaria pe-
sada de construccion sufrié una caida del 19% en las ventas, con
lo que el ejercicio fue especialmente complicado para este tipo de
equipamiento. De hecho, las maquinas menos costosas se vendie-
ron a niveles casi normales durante la pandemia, mientras que la
inversién en equipos mas intensivos en capital se vio afectada por
la incertidumbre econémica.

Estas cifras econdmicas son el resultado de una combinacién de
una desaceleracion ciclica anticipada después de anos de crecimien-
toy una desaceleracion en la actividad comercial debido a la pande-
mia de Covid. A diferencia de anos anteriores, los equipos de movi-
miento de tierras, equipos de carreteras, equipos de hormigén y el
negocio de gruas torre experimentaron patrones de mercado simi-
lares, a pesar del impacto de las mayores ventas de equipos ligeros.

Al presentar el informe a la prensa, el presidente de CECE, Niklas

Nillroth, se centrd en los aspectos positivos de los resultados del afio
pasado v el resultado esperado de este ano. “Como todos sabemos,
2020 fue el ano méas inesperado e impredecible. Desde el punto de
vista econdémico, represent6 un ano de disrupciones con certezas y
previsiones que se desmoronan ante nuestros 0jos. Sin embargo, co-
mo se ve en nuestro informe, los sectores de la construccién e in-
dustrial en Europa han mostrado una gran capacidad de resiliencia
y capacidad para recuperarse rapidamente, limitando los dafios del
primer semestre. El previsible impulso en las actividades de cons-
truccién e infraestructura del Plan Europeo de Recuperacion repre-

senta otra razon para seguir siendo optimistas en el futuro cercano”.

UN FINAL DE ANO MEJOR DE LO ESPERADO

2020 comenzd en linea con las expectativas, con una caida del mer-
cado del 5% en el primer trimestre, una desaceleracién ciclica que
se habia anticipado. Sin embargo, en el segundo trimestre, los blo-
queos en toda Europa comenzaron a pasar factura y empujaron al

mercado a un 28% por debajo de los niveles del afio anterior. La cai-
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da de las ventas en el sequndo trimestre también reflejé el impac-
to de la comparacion con el trimestre de 2019 cuando se celebr6 la
feria Bauma, y el habitual impulso a corto plazo de las ventas. Con
la relajacién de las medidas restrictivas en el tercer trimestre, las
ventas alcanzaron niveles similares a los de 2019 y se mantuvie-
ron estables afio tras ano. El dltimo trimestre del afo vio la mejo-
ra esperada de la demanda y las ventas en Europa aumentaron un
9%. Esto también reflejé el beneficio de negocios pospuestos en el
primer semestre del ano que se materializé en el cuarto trimestre.

Desde una perspectiva geografica, las ventas
de mercado en la mayoria de los paises refleja-
ron el impacto de la pandemia y los bloqueos,
pero hubo algunas excepciones. En particular, el
mercado italiano alcanzé el mismo nivel de ven-
tas que en 2019 y el mercado turco se recuper6
de su caida de 2019.

MERCADO DE MOVIMIENTO DE TIERRA
Las ventas de equipos de movimiento de tierras
en Europa descendieron un 11% en 2020. El im-
pacto de la pandemia llevé el nivel de caida a ni-
veles ligeramente mas altos de lo esperado. Co-
mo resultado, el mercado se encuentra ahora en
niveles entre 2017 y 2018. 2020 comenzd con
una caida del 10% en el primer trimestre antes
de que el impacto de los bloqueos por la pan-
demia en Europa en el segundo trimestre ele-
vara la caida de las ventas a casi un 30%. Des-
pués de otra caida del 9% en el tercer trimestre,
el ultimo trimestre solo experiment6 una caida
minima del 1%.

Los equipos compactos (-8%) se desempena-
ron considerablemente mejor que los equipos pe-

sados (-18%) en 2020. En el lado de los equipos

mas compactos, las retrocargadoras experimentaron la menor cai-
da (-6%). Los dos productos de mayor volumen, las miniexcavado-
ras y las cargadoras de ruedas compactas, registraron un descenso
del 8% en las ventas. En el segmento pesado, tanto las excavadoras
de orugas como las de ruedas registraron caidas del 20%, mientras
que las cargadoras de ruedas registraron una caida mas modesta
del 16%. Como era de esperar, las maquinas mas grandes sufrie-
ron las mayores caidas en las ventas, y tanto los dimperes articu-

lados como los camiones volquete rigidos cayeron mas de un 25%.
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Los principales mercados experimentaron una caida de las ven-
tas en 2020. El mercado més grande, Alemania, que representa el
23% de las ventas europeas, bajé un 8%. Tras caidas en Francia del
15% y del 22% en el Reino Unido, estos mercados se encuentran
ahora en un nivel similar, y ambos representan el 13% de las ven-
tas totales en Europa. Los mercados del sur de Europa registraron
una caida de las ventas del 7%, pero hubo tendencias divergentes,
ya que el mercado italiano se mantuvo estable, mientras que Es-
pana y Portugal registraron una caida de las ventas. Los mercados
nérdicos cayeron un 15%, pero esto fue desde un nivel maximo al-
canzado en 2019. Benelux también se vio afectado por la crisis y
registré una caida del 16% en las ventas.

Los mercados de Europa central y oriental experimentaron una
disminucién moderada en las ventas del 11%, pero el desempeno
vari6 entre los diferentes paises. El mercado ruso de equipos para
movimiento de tierras se mantuvo préacticamente sin cambios en
2020. Por tultimo, las ventas en el mercado turco casi se duplica-
ron, provenientes de niveles extremadamente bajos después de un

ano desastroso en 2019.

EQUIPAMIENTO PARA CARRETERAS

El equipamiento para carreteras a nivel europeo proporcioné la in-
esperada sorpresa en 2020, con un crecimiento de las ventas del
1,7%. Después de un primer trimestre plano y una caida significati-
va del 24% en el segundo trimestre, la segunda mitad del aho expe-
rimento6 una fuerte recuperacion con ventas que crecieron un 19%

y un 29% en el tercer y cuarto trimestre, respectivamente. Sin em-

bargo, las cifras del rendimiento general ocultan algunas diferen-
cias significativas entre los segmentos de equipos. Mientras que las
ventas de maquinaria pesada para carreteras mostraron una caida
del 20%, el segmento de compactacion ligera crecié un 5% y resul-
té en ventas positivas para el sector en general.

Por el lado de los equipos ligeros, las ventas de planchas vibra-
torias crecieron un 7% y las ventas de pisones se mantuvieron es-
tables. En el segmento de maquinaria pesada, la fuerte caida de las
ventas de rodillos tandem en un 26% fue la mas notable. Los rodi-
llos de un solo tambor se vieron menos afectados, con una caida de
las ventas del 15%, mientras que las pavimentadoras de asfalto re-
gistraron ventas estables en 2020.

En cuanto a las regiones geograficas, no sorprende que los mer-
cados con importantes sectores de equipos ligeros hayan resulta-
do ser los de mejor rendimiento en 2020. De los tres principales
mercados de Europa, Alemania registré un notable crecimiento del
8%. El mercado francés bajé un moderado 6% y el mercado del Rei-
no Unido fue el que mas sufri6, con una caida del 18%. El mercado
del Benelux registré un aumento del 4% en las ventas y los paises
noérdicos experimentaron un ligero repunte del 2% debido al creci-
miento sustancial en Dinamarca. Austria y Suiza experimentaron
un crecimiento del mercado del 10%, con equipos ligeros propor-
cionando el estimulo nuevamente. Los mercados del sur de Europa
terminaron el afo con un descenso moderado del 4%, con el creci-
miento en Italia compensado el fuerte descenso registrado en Es-
pana. Los mercados de Europa central y oriental registraron una re-

cesién maés fuerte, ya que las ventas cayeron un 9%. El crecimien-
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to en Rusia (+ 30%) y Turquia (+ 48%) fueron las excepciones en
2020, pero en el caso del mercado turco, esto reflejé una recupera-

cién desde un nivel extremadamente bajo en 2019.

MAQUINARIA DE HORMIGON

Las ventas de maquinaria de hormigén en el mercado europeo se
redujeron un 20% en 2020 y se desempenaron dentro de las ex-
pectativas en el contexto de la pandemia. La primera mitad del afo
fue muy débil con caidas del 17% y 32% en el primer y segundo tri-
mestre, respectivamente. Después de un modesto descenso del 8%
en el tercer trimestre, es de destacar que este sector, a diferencia
de otros, no experimento6 un repunte en el Gltimo trimestre (-22%).
Se trata de un resultado inesperado, pero hay que tener en cuen-
ta que los voliumenes de este sector son bajos en comparacién con
otros, lo que en ocasiones puede dar lugar a variaciones porcentua-
les més volatiles intertrimestrales.

El sector experiment6 una variedad de tendencias de ventas di-
ferentes en todos los tipos de equipos en 2020. Las ventas de bom-
bas de concreto estacionarias apenas disminuyeron un 3%, mien-
tras que las bombas montadas en camiones experimentaron una
caida del 13% en las ventas. Las bombas mezcladoras de camiones
registraron una caida de las ventas del 19%, mientras que las mez-
cladoras de camiones registraron una reduccion del 25% en las ven-
tas. Las plantas dosificadoras se vieron menos afectadas y las ven-
tas disminuyeron solo un 5%, mientras que los sistemas mezcla-
dores se mantuvieron casi sin cambios en 2020 con solo una caida
del 2% en las ventas. Finalmente, en cuanto al mercado de vibrado-
res para compactacion, el Unico segmento con volimenes de ven-
tas importantes, experiment6 una disminucién moderada del 5%.

Los principales mercados vieron algunas diferencias notables en
las ventas. Mientras que Alemania experiment6 un descenso mode-
rado en las ventas de maquinaria de hormigén del 8%, el mercado
francés cay6 mas del 30%. Italia también experiment6 un descen-
so sustancial, ya que las ventas cayeron mas del 20% y los mercados
del sur de Europa registraron una caida del 28%. Las ventas en el
Reino Unido disminuyeron en mas del 25%, los mercados del Bene-
lux experimentaron una disminucién sustancial del 37% y los mer-
cados nérdicos vieron caer el negocio un 16% por debajo de los nive-
les de 2019. En una nota mas positiva, los mercados de Europa cen-
tral y oriental registraron un aumento de las ventas del 4% y las ven-

tas de equipos de hormigén en Rusia aumentaron en mas del 30%.

MERCADO DE GRUAS TORRE

Las ventas de gruas torre en Europa disminuyeron un 14% en 2020,
mostrando un patrén familiar al del resto de segmentos. Después
de una disminucién del 16% en el primer trimestre y una caida del
32% en el segundo trimestre, el tercer trimestre solo experimentd
una disminucién minima del 4% vy el dltimo trimestre registré un
retorno a un crecimiento moderado del 5%. En anos anteriores, los
cambios porcentuales en el sector de graas torre han sido més vo-
latiles que en el sector de equipos de construccion, debido a los ba-
jos volimenes de gruas torre que pueden resultar mas facilmente
en grandes cambios porcentuales. Sin embargo, es de destacar que

este no fue el caso en 2020.

Los sectores de la construccion e
industrial en Europa han mostrado
una gran capacidad de resiliencia
y capacidad para recuperarse
rapidamente, limitando los danos
del primer semestre.

En cuanto a los paises, el mercado francés, el de mayor tama-
no de Europa, experiment6 una modesta disminucién en las ventas
del 6% en 2020. Sin embargo, las ventas de gruas torre en Alema-
nia cayeron un 24%. El mercado de Austria y Suiza también es im-
portante para las grdas torre y registré un aumento del 5% en las
ventas. El mercado del Reino Unido se redujo un 23% vy el merca-
do ruso experimenté una fuerte recuperacién con un crecimiento
de las ventas superior al 50%. Los mercados del sur de Europa su-
bieron un 10% debido a las fuertes ventas en Italia. La mayor caida
de las ventas en 2020 se registré en el Benelux (-42%), los merca-
dos de Europa central y oriental (-32%) y los paises nérdicos (-39%).
Por ultimo, a diferencia de otros subsectores de equipos, el merca-

do turco de gruas torre se mantuvo en niveles histéricamente bajos.

INCERTIDUMBRE EN 2021
Si bien las perspectivas macroeconémicas a corto plazo siguen sien-
do inciertas, con mas riesgos derivados de la propagacion de las va-
riantes de Covid, el clima empresarial dentro de la industria euro-
pea de equipos sigue siendo positivo. Después de meses de mejo-
ra, el indice de clima empresarial en la encuesta Business Barome-
ter de CECE es significativamente mads alto en marzo de 2021 que
cuando estallé la pandemia en la primavera de 2020. Una mayoria
significativa de fabricantes espera que el negocio crezca en la pri-
mera mitad del afo y, preguntados por el nivel de satisfacciéon con
los negocios actuales, la respuesta de los encuestados también ha
mejorado significativamente. Ademaés, la entrada de pedidos de los
fabricantes europeos ha ido creciendo ano tras afno desde diciembre
de 2020y las ventas en el mercado europeo también se encuentran
en una clara senda de crecimiento. Esto es consistente con la mejora
en las ventas de equipos observada en el cuarto trimestre de 2020.
Un prondstico de crecimiento del 5% en el mercado europeo de
equipos es una evaluacion realista de las perspectivas para 2021. Sin
embargo, desde CECE apuntan que en un contexto de incertidumbre
continuay altos niveles absolutos de ventas, incluso un mercado pla-
no en 2021 no serfa una decepcién. También es probable que el mer-
cado mundial muestre un crecimiento moderado en 2021, pero la vo-
latilidad del mercado chino y su influencia significativa en el resul-
tado general significa que es dificil citar cifras confiables para los ni-
veles generales de crecimiento global. A medio plazo, la industria de
equipos de construccién enfrenta muchos riesgos sustanciales. Uno
de ellos son las deudas mas elevadas en muchos paises que se con-
vertirdn en un problema, ya que las inversiones en infraestructura
publica se veran afectadas cuando deban implementarse medidas de

austeridad. Fuente: Informe econémico anual de CECE.
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$ LoxamHune Service duplica
la cifra de negocio ano tras afo
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oxamHune es bien conocida dentro del sector del alqui-

ler de maquinaria por su exitosa formula de negocio. Co-

mo parte de Grupo Loxam, figura como primera empresa
europea y cuarta mundial por volumen de facturacion de este
sector. La firma cuenta con méquinas de movimiento de tierras
y manipulacién (retrocargadoras, excavadoras, dumpers, mani-
puladores telescopicos, carretillas, compactacién, etc.), asi como
méaquinas de elevacion de personas (plataformas telescopicas y
articuladas), ademas de una parte muy importante de equipos
de generacion de energia. Tal y como explica Santiago Vaquero,
director de Tecnologia y Digital en LoxamHune, “en la actuali-
dad contamos con 51 puntos de alquiler distribuidos en Espana
y Portugal, con presencia en 33 provincias”.

El parque de la LoxamHune lo conforman 20.000 equipos, de
los cuales —tal y como detalla Vaquero—, “el 50% lo compo-
nen méquinas generalistas y de elevacién. El otro 50% comple-
tan las lineas especialistas de energia, modular y equipamien-
tos auxiliares y asi como la linea de maquinaria pequena y he-
rramientas profesionales donde la compania estéd apostando e
invirtiendo en los Ultimos afios”.

En cuanto a la maquinaria mas demandada, explica el direc-

tor de Tecnologia y Digital, “existe gran demanda de platafor-

mas elevadoras tanto eléctricas como diésel de alturas hasta 20
metros y plataformas sobre camién sin conductor. En cuanto a
maquinaria generalista, las especificas de manipulacién y ex-
cavaciéon destacan por su gran aceptacion, asi como los grupos
electrégenos de media potencia mantienen siempre una bue-

na cuota de alquiler”.

MAS ALLA DEL ALQUILER
Pero la actividad de LoxamHune va mas alla del alquiler, ofre-
ciendo soluciones integrales de mantenimiento técnico de ma-
quinaria y grupos electrégenos, formacién y capacitacion de equi-
pos de trabajo, suministro de médulos prefabricados y auxiliares
o servicio integral de eventos. Todo ello con el objetivo de mejo-
rar la interrelacién entre maquinas y personas, creando entornos
de trabajo seguros. Asi, podemos afirmar que estamos ante una
empresa de servicios y no solo de un alquilador. De hecho, ca-
si un 20% de su facturacién proviene de otras lineas de negocio.
Tal y como exige la actual normativa de seguridad segun el RD
1215/1997 en el cual se establecen las disposiciones minimas de
seguridad y salud para la utilizacién por los trabajadores de los
equipos de trabajo, LoxamHune Service ofrece un organizado sis-

tema de mantenimiento para las maquinas con el objetivo de ga-



rantizar la maxima seguridad para los empleados, lo que puede
redundar en un beneficio econémico para las empresas al trans-
formar costes variables en costes fijos y predecibles, ahorro ener-
gético por mejores condiciones de trabajo asi como mayor vida util
de la maquina y valor residual, entre otros aspectos.

Los beneficios que ofrece LoxamHune Service son servicio
de mantenimiento preventivo y correctivo de una gran variedad
de maquinas, asesoramiento en la gestién de su parque de ma-
quinaria, cobertura nacional si tiene diferentes centros de tra-
bajo, contacto Unico para todas sus necesidades, experiencia y
conocimiento de su parque de maquinaria.

LoxamHune Service cuenta con una amplia experiencia, ges-
tionando anualmente mas de 30.000 maquinas, con méas de 75
marcas y 2.500 modelos diferentes en su base de datos. Tal y
como explica Javier Lodares, director de Operaciones en Loxa-
mHune, esta linea de negocio representa ain un porcentaje pe-
queno del conjunto de la facturacién total, sin embargo —expli-
ca el director de Operaciones de LoxamHune— “el crecimien-
to que ha tenido desde que comenzamos a operar ha ido au-
mentando, duplicando la cifra de negocio ano tras afo y tene-
mos buenas previsiones de que siga creciendo. Mas allé de la
facturacién, para nosotros es importante tener en nuestro por-

folio este tipo de servicios y poder dar una solucién integral a

nuestros clientes”.

LoxamHune Service cuenta
con una experiencia de mas de
17.000 maquinas gestionadas,

mas de 75 marcas y 2.500
modelos diferentes en su base
de datos

LoxamHune ha venido demostrando su compromiso con la
seguridad en el trabajo, entendiendo que el mantenimiento des-
empena un papel fundamental a la hora de garantizar la segu-
ridad de las personas y la operativa de los equipos: “La maqui-
naria estd expuesta a un uso continuo, en ocasiones en situa-
ciones extremas y se debe poder conservar en perfectas condi-
ciones de uso. Nuestros clientes también conocen la importan-
cia de llevar a cabo las revisiones necesarias. En este sentido,
la normativa, como no puede ser de otro modo, es muy estricta
respecto a garantizar el estado 6ptimo de los equipos para su
uso, asi como las responsabilidades que derivan de un posible
accidente debido a un mantenimiento incorrecto”, argumenta
Lodares, detallando que cubren servicios desde todas sus dele-

gaciones en el territorio nacional, incluyendo Ba-

leares y Canarias, donde ademds cuentan con gran
presencia manteniendo amplias flotas de clientes.
“"Hemos podido comprobar especialmente en estas
regiones la importancia que da el cliente a la dispo-

nibilidad y celeridad de nuestra atencién”.

EXPERIENCIA ACUMULADA

Una de las claves de este servicio de LoxamHune es
la positiva experiencia que vienen acumulando. En
este sentido, Lodares subraya que se realizan re-
visiones a méas de 30.000 méquinas anualmente, y
anade que se puede, ademas, realizar la certifica-
cién de equipos por parte de empresas externas, la
sustitucion de los repuestos de mantenimiento, asi
como arreglar cualquier averia o incidencia. “Parte
de nuestra agilidad es ademds contar con una ca-
dena de suministro y una logistica que facilita to-
do el proceso. Ademés de todo lo anterior, esta-
mos comprometidos con un estricto cumplimiento
de la gestién de residuos basado en las ISO9001 y
1SO14001", explica.

“Este servicio llevamos ofreciéndolo desde hace
tiempo a peticién de nuestros clientes con el obje-
tivo de aportarles un mayor valor anadido, pero es
ahora cuando vemos una evolucién més importante.
Actualmente trabajamos en dos direcciones. Por un
lado, de forma individualizada: gestionamos necesi-
dades concretas de equipos que los clientes tienen

en propiedad en sus instalaciones, especialmente las
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revisiones que exige la norma. Por otra parte, trabajamos para
dar servicio a grandes flotas o a empresas que tienen sus ubi-
caciones diversificadas geogréaficamente. Clientes como cen-
tros logisticos, centros comerciales, supermercados o cadenas
hoteleras estan contando actualmente con nuestros servicios”.

Asimismo, la capacidad de trabajo y adaptacién de Loxa-
mHune durante la pandemia de la COVID-19 ha sido eviden-
te, al igual que sus muestras continuas de solidaridad: “He-
mos seguido en todo momento dando servicio en las insta-
laciones de clientes, contando con todas las medidas de se-
guridad necesarias, ya que muchos de nuestros clientes se
dedican a actividades esenciales. Por ello, durante los mo-
mentos mas dificiles de esta crisis, era ain mas importan-
te asegurar el buen funcionamiento de las maquinas. En al-
gunos casos, incluso, hemos podido encargarnos del mante-
nimiento de equipos de suministro de energia de hospitales
para asegurar su buen funcionamiento”, manifiesta.

Con los anos, LoxamHune ha adquirido una dilatada expe-
riencia que le permite responder de forma eficaz a las necesi-
dades del cliente, tanto en casos de emergencia como en Si-
tuaciones de mantenimiento planificadas. Un analisis en pro-
fundidad la singularidad de cada méquina, asesoramiento en
la gestion del parque, disefio de planes de mantenimiento 6p-
timos para aumentar la vida util de los equipos y la continui-
dad de la actividad, son algunas de las ventajas con las que
cuentan las empresas que disfrutan de la asistencia Service
de LoxamHune, entre las que se cuentan Cines Yelmo (Man-
tenimiento de grupos de emergencia), Red Eléctrica Espafio-
la (Mantenimiento de camiones) y Mecaplus (Mantenimien-
to del Servicio Post-venta) son algunos de los clientes que ya

disfrutan de nuestra asistencia Service.
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JCB hace entrega de 109 tijeras
eléctricas a Rentaire

SVAVANS

través de su distribuidor Walkia, JCB ha hecho entrega de
109 tijeras eléctricas a Alquiler de Maquinaria Rentaire.
Se trata del suministro del mayor paquete de tijeras eléc-
tricas JCB en Espana. El pasado mes de marzo se entregaron un to-
tal de 68 unidades, y entre abril y mayo, se entrega el restante de
productos hasta alcanzar un total de 109 tijeras, de 8, 10, 12y 14
metros. Con ello, se termina de renovar todas las tijeras eléctricas

del parque de Rentaire.

L
(S

racion de pendiente, bateria oscilante y bandejas hidraulicas, po-
tencia estandar para la plataforma y una puerta con bisagras. Otras
caracteristicas incluyen seis puntos de arnés, pintura electroforé-
tica y pines de pivote de tijera encapsulados. El sistema telemati-
co LiveLink de JCB es opcional.

Las méaquinas, perfectamente mantenidas por los servicios téc-

nicos de la empresa, vienen teniendo una buena aceptacion en el

La entrega se ha realizado en las ins-

talaciones de la compania en la locali-

dad madrilena de Pinto, donde su ge-
rente, Raul Ferreiro, ha recibido a res-
ponsables de JCB. Esta base se suma a
las nueve delegaciones en la zona centro
de Espafa y estan concebidas para faci-

litar la actividad consiguiendo que cada

equipo sea comprobado y puesto en fun-
cionamiento en el menor tiempo posible
y con la maxima seguridad.

En total, se han entregado nueve mo-
delos de tijeras eléctricas, con capaci-
dades de carga desde 227 kg hasta 550
kg. La anchura de las maquinas va des-
de 0,76 hasta 1,27 m. La longitud en los
modelos pequenos es de 1,64 m, y 2,64
m para los modelos grandes. Las nuevas

tijeras tienen traccién delantera hidrau-

lica y direccién, 25 por ciento de supe-




mercado de segunda mano y a la hora de la reposicion de los equi-
pos, Rentaire no ha dudado en confiar en JCB, marca reconocida
internacionalmente.

La formacion de un ecosistema de partners de primera linea
aporta un valor afiadido, ya que, sus conocimientos, confianza y
sinergias permiten ofrecer al cliente final una mayor rentabilidad.
Esta estrategia multifactorial ha llevado a JCB y a Rentaire a maxi-
mizar, de forma continuada y sobresaliente, la eficiencia en todos
los procesos. Asi, desde hace mas de veinte afos, Rentaire suma
nuevos equipos JCB al extenso parque de mas 800 unidades de la
marca. Desde principios de 2017, el plan de renovacién de la flo-

ta ha incorporado casi 300 equipos nuevos de la firma, que inclu-

yen telescopicas, retrocargadoras, miniexcavadoras, minicargado-
ras, dumpers y tijeras eléctricas.

“Si bien nuestros logros hasta la fecha han sido considerables,
en JCB creemos en buscar siempre el proximo desarrollo. Conti-
nuamos innovando y superando los limites para ofrecer a nuestros
clientes la mejor maquina posible. Disefiadas con 70 afios de expe-
riencia en ingenieria y fabricacién, la nueva gama de tijeras eléctri-
cas de JCB Access ha sido desarrollada para satisfacer las necesida-
des de las empresas de alquiler y contratistas de todo el mundo. To-
dos los modelos cuentan con la certificaciéon EN280 para la confor-
midad CE, lo que garantiza el més alto estandar de calidad del pro-

ducto”, explica Ignacio Lanzadera Business Development Manager.
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JCB lleva la motorizacion
iesel a los niveles mas
ajos de emisiones

JCB ha celebrado un evento virtual en el que ha presentado numerosas novedades en
toda su gama de productos. Las maquinas presentadas tienen en comdn la incorporacion
de motores Stage V, con la productividad, la sostenibilidad y la experiencia del operador
como sefas de identidad.

0s nuevos motores Stage V, la ga-

ma actualizada de manipulado-

res para la construccion, de ca-
rretillas telescopicas y de las excavadoras
140X, 150Xy 220X, la icénica retroexcava-
dora 3CX con nuevo motor y el lanzamien-
to de una nueva gama de retroexcavadoras
Pro, la ampliacién de la gama de miniexca-
vadoras en el rango de las 3,5 toneladas y
el lanzamiento del primer grupo electrége-
no de la serie V Rental conformaron un me-
nua del fabricante britanico. Una avalancha
de lanzamientos que tiene por objetivo lle-
var la motorizacién diésel a los niveles mas

bajos de emisiones posibles sin que ello va-

ya en detrimento de la productividad y que
tendra continuidad en el futuro, a tenor de
lo manifestado por los responsables de JCB.

Graeme Macdonald, CEO de JCB, ha se-
halado que a pesar de que en junio el mer-
cado mundial cay6 50%, desde entonces los
gobiernos se han apoyado en la construc-
cion y las infraestructuras para remontar la
economia, lo que ha resultado en una recu-
peracién y en un crecimiento del 6% en el
primer trimestre de 2021. Ademaés de los
mercados europeos, Macdonald destacé la
importancia del mercado de la India, que
tras caer un 94% en los meses posterio-

res a la pandemia, lleva un crecimiento del

29% enlo que va de afo. "Es tal la demanda
existente que hemos reclutado a 850 em-
pleados para hacerle frente”, ha apuntado.

Sobre el lanzamiento de las nuevas méa-
quinas, el CEO de JCB manifestd que “en
las ultimas décadas y en las que estan por
venir tenemos una estrategia muy cla-
ra por la sostenibilidad, como hemos visto
con nuestro programa ‘Road to Zero'. Des-
de la innovacién, hemos reducido un 50%
las emisiones en las maquinas JCB en los
ultimos 10 anos”.

Por su parte, Tim Burnhope director de
Innovacion de la compaiiia, ha afirmado que

“la vision de JCB es ofrecer las mejores he-



rramientas para trabajar. Impacto cero es
nuestra meta. El futuro inmediato seguira
liderado por méquinas de motores de com-
bustién, pero esto no sera asi para siempre.
Necesitaremos motores con emisiones ce-
ro, pero Stage V es un paso muy importan-
te en este camino. El diésel debe ser parte
de la solucién, no del problema”.

“Las soluciones diésel limpias pueden y
debe ser clave para la industria. Junto con
la tecnologia eléctrica, es el camino para
una industria limpia. Seguiremos experi-
mentando con las tecnologias disponibles, el
planeta no merece nada menos. No tenemos

un ‘planeta B, ha concluido Burnhope.

NUEVOS MOTORES

Muchos de estos equipos presentados por
JCB con actualizacion a la normativa Stage
V se apoyan en los nuevos motores desa-
rrollados por la compania briténica. Se tra-
ta de los modelos JCB 448 DieselMax, con
una potencia de 81 kW y el JCB 430 Die-
selMax, de 55 kW Para cumplir con la nor-
mativa de emisiones, JCB ha utilizado una
combinacién de tecnologias de control de
particulas de ultima generacion. Esto inclu-
ye un catalizador de oxidacion diésel (DOC)
con un filtro de particulas diésel (DPF) com-
binado e integrado y una reduccién catali-
tica selectiva (SCR), en una solucién com-

pacta de una sola lata.

ACTUALIZACION DE LA SERIE X DE
EXCAVADORAS

Lanzada hace apenas tres, JCB ha presen-
tado las nuevas versiones de la serie X de
excavadoras de cadenas que cumplen la fa-
se V. Se trata de los modelos 140X, 150Xy

JCB ha ampliado la gama de miniexcavadoras en el rango de las 3,5 toneladas.

220X, que utilizaran el motor JCB Diesel-
max 448. En el caso de las 140Xy 150X, es-
to supondréa un aumento sustancial del par
motor, combinando las mayores eficiencias
de la Fase V con la cabina del operador, li-
der en su clase, y las caracteristicas proba-
das de los modelos T4F.

Las principales caracteristicas son:

- Motor JCB Dieselmax 448 Fase V que

proporciona un mayor par motor

- Combinacién de SCR, DPF y DOC que

ofrece intervalos de servicio reducidos

- Cabina de la Serie X con especificacio-

nes mejoradas

- Reduccién de las revisiones diarias y

ampliacién de los intervalos de mante-

nimiento

- Los modelos T4F seguiran estando dis-

ponibles en los territorios que no son

de fase V

El motor JCB EcoMAX 444 del T4F de
los anteriores 140X y 150X ha sido susti-
tuido por un JCB Dieselmax 448 de 4,8 li-
tros de fase V, que ofrece la misma potencia
de 81kW (108cv), pero con 516Nm de par,
un aumento de 135Nm. El 220X pasa del
EcoMAX 448 en el acabado T4F, a un nuevo
motor JCB Dieselmax 448 Fase V, que ofre-
ce los mismos 129kW (172cv) y 690Nm de
par. El sistema hidraulico de la serie X pro-
porciona velocidad y capacidad de control,
mientras que las maquinas cuentan ahora
con parada automaética del motor, para re-
ducir el consumo de combustible y las emi-
siones cuando la excavadora no esta en uso.

Estas excavadoras estan equipadas con
un nuevo filtro de reduccion catalitica se-
lectiva (SCR-F) que comprende una com-

binacién de SCR, filtro de particulas dié-

sel (DPF) y catalizador de oxidacién diésel
(DOC) con una gran capacidad de reten-
cion de hollin. Ya no es necesaria la recir-
culacion de los gases de escape (EGR) y el
sistema se ha eliminado del nuevo colector
de admision, lo que da lugar a un motor de
combustién mas limpia.

Las nuevas excavadoras 140X, 150Xy
220X pueden suministrarse ahora listas pa-
ra GPS desde la fabrica, mientras que es-
tan disponibles vélvulas de retencion de ro-
tura de manguera de la cuchara bidireccio-
nales, para trabajar con los nuevos imple-

mentos de horquilla.

MANIPULADORES CON TECNOLOGIA
STAGE V
La gama de manipuladores telescopicos
Loadall de JCB para los mercados europeos
esté ahora disponible con motores que cum-
plen la fase V. Desde la 531-70 hasta la 540-
200, toda la linea de méaquinas puede ser
impulsada por el motor JCB 448 DieselMAX,
que proporciona 81kW (109hp).

Las caracteristicas principales son:

- Motores de fase V sin necesidad de EGR

- La parada automatica del motor redu-

ce el consumo de combustible y las ho-

ras de ralenti excesivas

- Cuatro tipos de regeneracion para re-

ducir el tiempo de inactividad

- Dimensiones de la maquina sin cambios

JCB ha lanzado una gama revisada de
manipuladores telescépicos Loadall para la
construccién, propulsados por el motor JCB
448 DieselMAX Fase V de 81kW (109hp). Es-
to complementa los modelos Stage V 430
DieselMAX de 55kW que se presentaron

en 2019. Para cumplir con la normativa de

AuL rental Ky
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Ademas de la actualizacion ECO de la 3CX, JCB ha presentado las versiones PRO de las retroexcavadoras 3CX, 4CX y 5CX, con la adopcion
de motores que cumplen la fase V en todos los modelos. La 3CX PRO (en la imagen) es una maquina de dos ruedas directrices

emisiones, JCB ha utilizado una combina-
cioén de tecnologias de control de particulas
de ultima generacién. Esto incluye un ca-
talizador de oxidacién diésel (DOC) con un
filtro de particulas diésel (DPF) combinado
e integrado y una reduccion catalitica se-
lectiva (SCR), en una solucién compacta de
una sola lata.

Esta tecnologia de tratamiento de los ga-
ses de escape integrada y altamente eficaz
elimina la necesidad de recirculacion de los
gases de escape (EGR). El motor utiliza aho-
ra un turbocompresor proporcional Waste-
gate mas sencillo y controlado electrénica-
mente, en lugar del anterior turbocompre-
sor de geometria variable. Los nuevos in-
yectores aumentan el nimero de impulsos
por ciclo y los motores se benefician de un
mejor rendimiento en el arranque en frio.

Los Loadalls estan equipados con filtros
de combustible de mayor capacidad, aun-
que el indice de micras no ha cambiado. La
capacidad del colector de agua también se
ha incrementado a cinco veces la capaci-
dad de los motores T4F salientes. Sin em-
bargo, la JCB 448 de la fase V tiene la mis-
ma huella que las unidades anteriores, por
lo que no hay cambios en las dimensiones
de la maquina, los circulos de giro o las li-
neas del capd. De hecho, la visibilidad a la
derecha, lider en su clase, sobre el capé del
motor ha mejorado ligeramente, ya que el
tubo de escape ya no es visible, pasando por
una nueva rejilla de ventilacion integrada.

Las méquinas Stage V también cuentan

con un sistema de parada automatica del mo-
tor, que se activa si el motor se deja al ralen-
t{ durante més de 3 minutos. Esto reduce el
consumo de combustible y las emisiones de

gases de escape en la obra.

ACTUALIZACION DE LA 3CX
Si hay una méquina icénica en el amplio
portfolio de JCB esa es la retroexcavadora,
de cuyo modelo 3CX la compafia celebrd
750.000 unidades fabricadas. JCB ha anun-
ciado el lanzamiento de un modelo ECO de
55 kW de esta maquina, equipada con un
motor que cumple la fase V de la UE.

La méaquina ofrece una mayor comodidad
y facilidad de uso para el operador, un au-
mento de la productividad y el rendimien-
to, junto con un coste total de propiedad re-
ducido. Las mejoras incluyen:

- Nueva Cabina Command Plus actua-

lizada

- Seguridad mejorada que incluye balizas

LED integradas y luces de paso

- Aumento de la eficiencia: el motor de

3,0 litros de la fase V ofrece un aumen-

to del par motor del 10% y un ahorro de

combustible del 7%.

- Aumento de la productividad con la au-

tonivelacién, la seleccién automatica del

asiento y la doble tracciéon automatica

ELa 3CX ~ECO de 55kW est4 impulsada
por el ultimo motor diesel de 3,0 litros de JCB
que cumple con la fase V de la UE y que sus-
tituye a la generacién anterior de 4,4 litros.

El motor compacto ofrece 55kW de potenciay

440Nm de par, un aumento del 10% respecto
al modelo anterior. Su menor cilindrada y su
mayor eficiencia se traducen en un ahorro de
combustible de hasta un 7% respecto al mo-
tor Stage IV de 55kW de uso general. El motor
JCB de 3,0 litros cumple las normas de emi-
siones de la fase V de la UE sin necesidad de
utilizar liquido de escape diesel (DEF) ni nin-

gun tipo de aditivo para los gases de escape.

FAMILIA DE RETROEXCAVADORAS
Ademas de la actualizacion ECO de la 3CX,
JCB ha presentado las versiones PRO de las
retroexcavadoras 3CX, 4CX y 5CX, con la
adopcion de motores que cumplen la fase
V en todos los modelos. La 3CX PRO es una
maquina de dos ruedas directrices, la 4CX
PRO cuenta con una direccién a las cuatro
ruedas para un mayor rendimiento en todo
tipo de terrenos y la 5CX PRO, con direc-
cién a las cuatro ruedas, ofrece la especi-
ficacién definitiva de la retrocargadora pa-
ra el movimiento de tierras a gran escala.
Las principales caracteristicas son:
- Nueva cabina JCB CommandPlus revi-
sada por dentro y por fuera
- Nuevas funciones JCB Automate que
facilitan el uso de las méquinas y aumen-
tan la productividad
- Nuevo motor de 81kW (109hp) que sus-
tituye a la anterior unidad de 68kW (91hp)
- Nueva cadena cinematica ECOROAD
de seis velocidades con nuevas relacio-
nes de cambio para reducir el combus-

tible y ahorrar tiempo



- Caracteristicas de seguridad mejoradas.

Para la fase V, el motor JCB 444 de 4,4
litros ha sido sustituido por el més po-
tente JCB 448 de 4,8 litros. La poten-
cia anterior de 68kW (91hp) se convier-
te en una potencia de 81kW (108hp), con
516Nm de par motor, ofreciendo un ren-

dimiento lider en carretera y en carga.

NUEVAS MINIEXCAVADORAS DE 3,5
TONELADAS
JCB lanza una excavadora compacta con gi-
ro de cola cero de 3,5 toneladas y un nuevo
modelo convencional de 3,6 toneladas, am-
pliando asi su linea de “Nueva Generacién”
para satisfacer la demanda de los clientes.
Las caracteristicas incluyen:
- Un motor disenado para los mercados
globales con un nuevo sistema hidréulico
- Cabina/techo ROPS més grande con
nueva instrumentacion
- Geometria mejorada del extremo de la
excavacién con pasadores de la cuchara
de 40 mm y engrase de 500 horas
- Disefio del tren de rodaje en H facil de
limpiar con motores de bajada automatica
- Hoja ddzer redisefiada para aumentar
la productividad
Mientras que el nuevo modelo 35Z-1 de
voladizo cero sustituye a la generacion ante-
rior 8035ZTS, el 36C-1 de voladizo conven-
cional es un modelo totalmente nuevo en la
gama JCB. El modelo de voladizo cero es ideal
para trabajar en espacios reducidos, ya que
proporciona una mayor proteccién al girar el
contrapeso dentro de la anchura de la méaqui-

na. La 36C-1 proporciona una mayor produc-

Hasta cinco modelos de telescépicas, con capacidades de carga
de entre 1,9 y 2,6 toneladas, se han actualizado a la tecnologia
Stage V: 30-19D, 30-20D HL, 30-23D4x$, 35-23D y 35-26D4x4.

tividad con mas alcance, estabilidad y rendi-

miento de elevacion.

GENERADORES MAS LIMPIOS PARA EL
SECTOR DEL ALQUILER
La ultima de las novedades presentadas por
JCB ha sido su primer grupo electrégeno de
la serie Rental (RS) con potencia EU Stage V,
que ofrece a los clientes una mayor potencia
principal con emisiones reducidas. El G40RS
V sustituye al modelo G36RS Stage IIIA, y
ofrece 40kVA a una frecuencia de 50Hz.

Las principales caracteristicas son:

- Motor JCB by Kohler controlado elec-

tronicamente

- DPF y DOC combinados sin necesi-

dad de SCR

- 87% menos de NOx y 96% menos de

PM por kW/h

- Acceso de servicio en un solo lado pa-

ra facilitar el mantenimiento

- Tratamiento posterior montado delante

del radiador para un compartimento del

motor compacto

El grupo electrégeno de alquiler G40RS
V es un sistema de generacion de energia
facilmente transportable que ha sido dise-
fiado para trabajar en los entornos de alqui-
ler més duros. Construido sobre un basti-
dor base de gran calibre, con una cubier-
ta de acero Galvtec de 2 mm de grosor, el
G40RS V cuenta con un punto de elevacién
fijo de 40 mm, cuatro puntos de elevacién
en el bastidor base y bolsillos para horqui-
llas integrados, para un rapido despliegue
en el emplazamiento. El depésito de com-

bustible integrado y totalmente protegi-

do cumple con la normativa ADR, para un
transporte seguro por carretera, y la cu-
bierta cuenta con respiraderos verticales
de descarga de aire caliente, para reducir
el ruido y evitar que el polvo se arremoline
alrededor del equipo.

El generador esté accionado por un motor
turboalimentado de cuatro cilindros JCB by
Kohler KDI 2504 TCR, que desarrolla 42,4kW
(57hp). Utiliza un catalizador de oxidacion dié-
sel (DOC) y un filtro de particulas diésel (DPF)
de un solo cilindro, montados delante del ra-
diador para mantener las reducidas dimen-
siones de la cabina. El DOC no necesita man-
tenimiento y el DPF se limpia regularmente
mediante regeneracion. La estrategia de re-
generacion se ha disefiado para mantener un
funcionamiento éptimo de la maquina, inclu-
SO con cargas y temperaturas bajas, maximi-
zando el tiempo de actividad para el cliente.

Todos los filtros reemplazables estan situa-
dos en el lado frio del motor, mientras que un
panel elevable permite acceder al paquete de re-
frigeracion, a los elementos del banco de carga
y al depdsito DOC/DPE No es necesario el uso
de SCR ni de liquido de escape diésel (AdBlue).

La G40RS V puede suministrarse con los
controladores DSE7310 o DSE8610 (sincro-
nizados), que proporcionan un entorno de
control conocido en la industria. Un disyun-
tor Schneider de cuatro polos es estandar
y hay un botén de parada de emergencia
montado en la cubierta, junto a la seccién
de control. Todos los controles estan situa-
dos detras de una puerta con cerradura y

ventana de visualizacion y estan protegidos

del compartimento del motor.
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Michel Petitjean, secretario general de ERA

"El impacto global ha resultado
ser menos significativo

En este 2021 se cumplen
quince anos del nacimiento

de ERA, Asociacion Europea
del Alquiler (European Rental
Association). Esta “voz
suprema” de la industria del
alquiler de maquinaria surgi6
con el objetivo de representar
a las asociaciones nacionales

y empresas del alquiler de
equipos de Europa. Todo

ello, en aras de promover el
concepto de alquiler en toda
Europa, desarrollar la valoracion
econdmica de cada mercado

de alquiler y armonizar las
regulaciones de la UE en los
distintos paises/mercados.

En el caso de Espana, ERA
trabaja en total sintonia con
Aseamac y Anapat. Muchas
son las razones para conseguir
estos objetivos con éxito,
entre ellas, la madurez del
mercado del alquiler espanol y
el que estas dos asociaciones
hayan formado parte de

ERA desde sus comienzos,
creandose con el tiempo
fuertes lazos y sinergias.
Entrevistamos a Michel
Petitjean, secretario general
de la Asociacién, quien ha
demostrado manejar los hilos
con acierto desde su cargo
de secretario general, y,
especialmente durante esta
crisis, poniéndose al servicio
de todos los actores.

MICHEL
PETITJEAN

¢&Coémo estan todos en la asociacion? éComo

estan llevando estos meses de pandemia?

El impacto de la COVID-19 fue especial-
mente grave en la primera ola de la crisis
que culminé en Europa a lo largo del se-

gundo trimestre de 2020. Ha habido una

clara division entre el Norte y el Sur de Eu-
ropa, causada por las diferentes respues-
tas a la pandemia por parte de las autori-
dades nacionales.

Podemos identificar tres grandes cate-

gorias de paises, con patrones similares y



consistentes, incluyendo los paises nérdi-
cos, los paises de Europa Central y los pai-
ses del Sur de Europa. Reino Unido consti-
tuye una categoria especial en si misma, si-
milar a la del Sur de Europa, pero aun peor.

No obstante, dentro de cada pais, es im-
portante sefalar que la situacion varié de
una empresa de alquiler a otra, en funcién
de su ubicacion, tipo de actividad y combi-
nacioén de existencias: era muy diferente si
se trataba de un especialista en movimiento
de tierras, en acceso, en energia o en espa-
cio modular. Ni que decir tiene que las em-
presas de alquiler especializadas en even-
tos han sido las més afectadas.

Para hacernos una idea, durante el se-
gundo trimestre de 2020, la actividad de
alquiler se redujo entre un 5 y un 10% en
los paises nérdicos, entre un 0 yun 10% en
Europa Central, entre un 20 y un 40% en
el Sur de Europa y un 40% en Reino Unido.

En la segunda parte del ano, las pers-
pectivas fueron mejores de lo previsto en
la mayoria de los paises, aunque esta dife-
renciacion regional se mantiene, con Fran-
cia, Reino Unido, Espana e Italia a la zaga.

Ahora podemos decir que el impacto glo-
bal ha resultado ser menos significativo de
lo que se esperaba en septiembre de 2020.
La relativa inercia del sector de la cons-
truccion y las esperadas politicas procicli-
cas de los gobiernos han dado lugar a unas
perspectivas mejores de lo previsto para el
sector del alquiler de equipos. A corto pla-
70, Se espera que las perturbaciones en las
inversiones del sector privado sean com-
pensadas por segmentos mas resistentes,
como las infraestructuras o la renovacion,
y a largo plazo, que la incertidumbre eco-
némica y las limitadas inversiones de CA-
PEX de los contratistas apoyen los contra-
tos de alquiler.

Una reciente actualizacién del ERA Mar-
ket Report que cubre el periodo de 2019 a
2022 ofrece variaciones interanuales esti-
madas no solo para la actividad del alqui-
ler, sino también para sus principales im-
pulsores, la construccién y el PIB, para cada
uno de los 15 paises del ERA Market Report.

Ahora vemos que Suecia, Dinamarca y
Paises Bajos fueron los menos afectados por
la pandemia en 2020. Sin embargo, hay po-
cos cambios en el rendimiento relativo de

los diferentes paises y el andlisis regional

“"Durante el segundo trimestre de 2020, la
actividad de alquiler se redujo entre un 5 y un
10% en los paises nordicos, entre un 0 y un
10% en Europa Central, entre un 20 y un 40%
en el Sur de Europa y un 40% en Reino Unido”

—el Norte, el Oeste y el Centro de Euro-
pa han sido mas resistentes que el Sur de
Europa y Reino Unido— sigue siendo vali-
do (Europa del Norte: de -2,2% en Suecia
a -5,3% en Noruega; Europa Occidental y
Central: de 2,3% en Paises Bajos a -3,1% en
Alemania; Europa del Sur: de 11,3% en Ita-
lia a -14,3% en Espana y -15,0% en Fran-
cia; y Reino Unido: 14,8%).

En 2021, la recuperacion se deberéa a la
reanudacion de la actividad y a un efecto ba-
se mecanico. En este sentido, es importante
tener en cuenta que los paises que se espera
que tengan un mayor rendimiento en 2021,
como Francia, con un 9,5%; Italia, con un
5,3%; Espafa, con un 5,1% y Reino Unido, con
un 4,7%, también estuvieron entre los mas
afectados en 2020. A dia de hoy, sin embargo,
prevemos que sélo Alemania (2020: -3,1%,
2021:5,1%), Paises Bajos (2020: -2,3%, 2021:
4,2%) y Dinamarca (2020: -2,3, 2021: 4,0%)
alcanzaran los niveles de actividad anteriores
ala COVID a finales de 2021.

¢Como promueve ERA la causa de la soste-
nibilidad en el sector de alquiler de equipos
en Europa?

La mejor manera de que ERA promueva la
causa de la sostenibilidad es abordar las cues-
tiones prioritarias identificadas entre los par-
ticipantes de los diferentes grupos de trabajo
de ERAy, en particular, del comité de soste-
nibilidad de ERA. En los ultimos afios se han
realizado varios proyectos: 1) El folleto onli-
ne que recoge y presenta las mejores practi-
cas en la industria del alquiler de equipos, ya
sea directamente de las empresas de alqui-
ler o de las inscripciones a través de los pre-
mios europeos del alquiler. 2) El Sustainable
Supplier Framework para establecer las di-
rectrices de las mejores précticas del sector
y plantear préacticas comunes para las evalua-
ciones de sostenibilidad en todo el sector. El
nuevo Marco permite un enfoque armoniza-
do y mas eficaz para las evaluaciones de pro-

veedores sostenibles y es beneficioso tanto

para las empresas de alquiler como para sus
proveedores. 3) Los KPI de RSC, un marco de
orientacién de KPI de sostenibilidad creado en
2021 por una revisién de méas de 17 empre-
sas de alquiler que operan en Europa y Esta-
dos Unidos. La guia fue creada mediante la
revisién de los KPIs en uso y reportados por
las principales empresas de alquiler, agrupan-
do los KPIs en temas comunes y creando asi
una lista de KPIs de mejores practicas en uso
en toda la industria. Estos KPIs se han iden-
tificado y relacionado con su correspondien-

te clasificacion de ODS.

¢Como es hoy en dia la huella de carbono del
uso de equipos de construccién?

La huella de carbono varia en funcién de los
distintos tipos de equipos, por lo que ERA
ha lanzado recientemente una calculadora
de CO2 de equipos, a la que se anadirédn en
el futuro otras funciones maés sofisticadas.

La calculadora de COZ de los equipos de
ERA es una herramienta online indepen-
diente y gratuita que permite a los intere-
sados en los equipos tomar decisiones méas
sostenibles al utilizarlos. La calculadora de-
termina la huella de carbono de los equipos
de construccién a lo largo de todo su ciclo
de vida y es aplicable a todo tipo de equi-
pos, desde miniexcavadoras y cargadoras de
ruedas hasta generadores, plataformas ele-
vadoras y plataformas de acceso.

Los resultados proporcionan una esti-
macién de la huella de carbono por hora de
uso, lo que permite a los usuarios de equi-
pos de construccion, por ejemplo, compa-
rar diferentes escenarios de uso, investigar
qué parte del ciclo de vida contribuye més
a la huella de carbono y evaluar los efectos
de las opciones energéticas alternativas.

La calculadora puede utilizarse para eva-
luar un tnico periodo de propiedad de una
pieza de equipo y, ademas, para determi-
nar el impacto climético de flotas enteras de
equipos o la huella de carbono total de to-

das las maquinas de una obra determinada.
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¢Como trabaja ERA con asociaciones como
Aseamac y Anapat?

Entre las principales ventajas de que una
asociacién nacional de alquileres forme par-
te de ERA estan:

1) Defensa: ERA es un poderoso defensor
del sector del alquiler. A nivel europeo, tie-
ne una voz maés fuerte e influyente que las
organizaciones nacionales, y llega a los méas
altos niveles de poder: ERA participa en va-
rios proyectos a nivel de la UE, como Digi-
PLACE, y la Construction 2050 Alliance, que
incluye unas 50 asociaciones europeas que
contribuyen a la cadena de valor de la cons-
truccién; ERA también trabaja con redes eu-
ropeas como el World Green Building Cou-

ncil y se retine con los responsables politi-

“Los paises que se espera (ue tengan un mayor
rendimiento en 2021, como Francia, con un
9,5%; Italia, con un 5,3%; Espana, con un
5,1% y Reino Unido, con un 4,7%, también
estuvieron entre los mas afectados en 2020

cos para promover la industria en el con-
texto del European Green Deal.

2) Compartir: las asociaciones pueden au-
mentar sus conocimientos en dreas clave es-
pecificas como el marketing, el aspecto juri-
dico, el aspecto técnico, los sistemas de infor-
macion v los recursos humanos, uniéndose a
los comités de ERA vy asistiendo a la Conven-

cion de ERA. A continuacion, las asociacio-

nes pueden difundir estos conocimientos en-
tre sus miembros. A través de una coopera-
cién mas estrecha, también podemos aportar
mas mejoras en cuestiones de interés comun,
como la salud y la seguridad, las cuestiones
medioambientales y la prevencién de robos.
3) Creacién de redes: disfrutar de las ven-
tajas de la creacion de redes con otras aso-

ciaciones de alquiler nacionales e interna-




cionales al formar parte de una red euro-
pea de reflexion y crear nuevas relaciones
comerciales y personales.

Como ejemplo, durante la primera fase dra-
matica de la crisis sanitaria en el segundo
trimestre de 2020, ERA organizo reuniones
semanales con todas las asociaciones nacio-
nales de alquiler miembros, hasta 15 aso-
ciaciones en total, para permitir la puesta
en comun de cada situacién individual en
beneficio de todos.

En la ultima década, ERA ha apoyado la
creacion de varias asociaciones de alquiler.
En la actualidad, representamos a 14 aso-
ciaciones de alquiler, lo que convierte a ERA
en la verdadera voz del sector del alquiler

de equipos en Eur

£Qué previsiones se barajan desde la asocia-
cién a futuro? ¢En qué lineas de actuacion van
a centrar su trabajo a corto y medio plazo?
La sostenibilidad y la digitalizacién segui-
réan siendo las principales prioridades de
ERA en los préximos afos y surgiran nue-
VOS proyectos que repercutiran en todos los
aspectos de la empresa.

Mientras tanto, apareceran otras priori-
dades causadas por la constante transfor-
macién de la forma de hacer negocios de
acuerdo con el nuevo paradigma de la In-
dustria 4.0, pero también con fines de se-

guridad, como la ciberseguridad, que se es-

ta convirtiendo en una gran amenaza para

las empresas, especialmente las que operan

grandes redes en muchos paises diferentes.

¢Qué aspectos positivos que se pueden sacar
de esta crisis?

La crisis estd teniendo, y seguirad tenien-
do, un impacto en varias tendencias. En el
empleo, habrd méas preocupaciones por la
salud y la seguridad y mas trabajo en casa
cuando sea posible.

En cuanto a todo tipo de procesos, co-
merciales, de gestién de flotas, administra-
tivos, esta crisis acelerard enormemente la
necesidad de digitalizacion.

También podria haber una evoluci
cia més tiendas de alquiler con conductor.

Ademas, esta crisis podria ayudar al sec-
tor del alquiler de equipos a aumentar su
diversificacién y su penetracion en diferen-

tes mercados.

AL rental P%]




PROTAGONISTAS

ALL rental Y8

Angel M? Parcerisa Morta, consejero delegado de Altrad Plettac Ibérica.

“Hemos suFerado los grandes
a

desafios de

muy rapidos

Recientemente Altrad Plettac
Ibérica se unia a Aseamac,
Asociacion de alquiler de
maquinaria y equipos, como
nuevo miembro. Esta firma
trabaja en la prestacion

de servicios industriales,
generando soluciones de alto
valor anadido principalmente
para los sectores de Petréleo
y Gas, Energia, Generacion

de Energia, Procesos, Medio
Ambiente y Construccion.

El grupo es también uno de
los grandes fabricantes de
andamios, hormigoneras,
maquinas de compactacion y
todo tipo de equipos dedicados
al mercado de la Construccion y
la Edificacion.

Los servicios multidisciplinares
de Altrad abarcan

desde la ingenieria y los
servicios técnicos hasta el
mantenimiento, las soluciones
de acceso y los servicios
especializados para los lideres
del sector.

Entrevistamos a Angel M?
Parcerisa Morta, consejero
delegado de la firma.

COVID-1

siendo

ANGEL M°
PARCERISA M.

¢éNos podria hacer una radiografia de lo que

es su empresa?

Altrad Plettac Ibérica se crea en el afio 2004
a raiz de la compra de la sociedad Plettac Es-
pana SL. Pertenecemos a la multinacional Al-

trad Investment Authority, con sede en Fran-

cia, que emplea a unas 42.000 personas dis-
tribuidas en 50 paises, dispone de 120 filiales
que operan en Europa, Oriente Medio, Africa,
Asiay Zona Pacifico, y es propietario de marcas
internacionales consolidadas como Cape, Her-
tel, Prezioso, Plettac, Belle, CAMACBeton, etc.



"A corto y medio plazo lo mas
preocupante es la escasez y dificultad

de aprovisionar cualquier tipo de
materia prima, ademas de un incesante
aumento de precios. Esto hace que estén
continuamente en peligro las cadenas de
suministro y los planes de produccion”

La misién de Altrad Ibérica y gracias
a los equipos de produccién del grupo, es
fabricar y suministrar los mejores produc-
tos y equipos para atender y satisfacer las
necesidades de nuestros clientes, espe-
cialmente en andamios, puntales, hormi-
goneras, carretillas, maquinaria compac-

tacion y todo tipo de accesorios y utillajes.

éPor qué es importante la existencia de una
asociacion como Aseamac para la industria
del alquiler? éQué razones os han animado a
formar parte de la agrupacion?

Como dice un proverbio africano, “si quie-
res ir rapido ve solo, si quieres llegar lejos
ve acompanado”. En mercados competiti-
vos, cambiantes e inesperados —solo hay
que ver estos Ultimos doce meses, y en sec-
tores como el del alquiler, con el potencial
de atender y dar servicio a multitud de tra-
bajos en la industria, construccién, agricul-
tura, etc., tanto para profesionales como
particulares, con normativas y protocolos
de seguridad cambiando y evolucionan-
do continuamente— no es que sea impor-
tante la existencia de la asociacién Asea-

mac, mas bien dirfa que es imprescindible.

¢Como viene sorteando su empresa la situa-
ci6n de crisis por la COVID-19?

Esta crisis derivada de la COVID-19 nos
ha llevado a situaciones y desafios hasta
ahora desconocidos: cambios en las con-
diciones de trabajo, rigurosas medidas de
seguridad e higiene, adaptacién al teletra-
bajo, reuniones telemaéticas, adaptacion a
las normativas y protocolos de seguridad
que iban decretando las autoridades co-
rrespondientes. Hemos superado estos
grandes desafios siendo muy répidos en
la toma de decisiones, flexibles y creati-

vos para adaptarnos a la demanda y es-

pecialmente gracias al continuo contacto
con nuestros clientes. Sin ninguna duda,

estas conversaciones han sido la clave.

£Qué iniciativas cree que se deberian impul-
sar en la industria del alquiler que favorez-
can a su tejido empresarial?

Yo destacaria principalmente la promocion,
cooperacién y conocimiento entre toda la
cadena de agentes relacionados en la in-
dustria del alquiler: fabricante — prescrip-

tor — usuario (profesional y/o particular).

¢Qué podria destacar de sus productos
y/o servicios?

A través de las filiales especializadas di-
senamos y fabricamos sistemas de an-

damios de alta calidad, orientados a dar

soluciones técnicamente seguras que se
adaptan a las necesidades de cada uno de
nuestros clientes, tanto en la industria co-
mo en la construccion.

Somos uno de los grandes fabricantes
de hormigoneras y carretillas, asi como de
puntales, equipos de encofrado y equipos
de compactacion.

Con nuestras gamas de producto crea-
mos valor que nos permite cumplir con los
requisitos y necesidades individuales de ca-
da cliente. En Altrad no vemos o estudia-
mos el mercado en abstracto, sino que ha-
blamos de cada cliente en particular, de sus
necesidades, de su ubicacién, de su entor-

no, de su potencial y de su equipo humano.

¢Cuales son los principales retos que se plan-
tean a medio plazo?
A corto y medio plazo lo mds preocupante
es la escasez y dificultad de aprovisionar
cualquier tipo de materia prima, ademés
de un incesante aumento de precios. Es-
to hace que estén continuamente en pe-
ligro las cadenas de suministro y los pla-
nes de produccion.

Nuestro principal reto y compromiso
es atender toda la demanda de nuestros

clientes, sin menos cabo de la calidad en

los productos y servicios.
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CASE re

con sus nuevas
cargadoras

de ruedas Serie G
Evolution

“ No es la especie mas fuerte la que
sobrevive, ni la mas inteligente, si-
no la que més se adapta al cambio”.

Con estas palabras, Federico Bullo, direc-

tor para negocios de Construction Equip-

ment de CASE en Europa, ha dado paso a

la presentacion, en formato virtual, de la

nueva linea de cargadoras de ruedas de la

Serie G Evolution. Bajo el lema “"Lo hemos

hecho”, la compania ha transmitido su sa-

tisfaccién “y orgullo por esta fantéstica
nueva gama”. Con ello, la firma suma a su
portfolio una nueva serie que aumenta el

rendimiento y la productividad, al ampliar

el tiempo de actividad, a la vez que dota a
los operadores de un mayor control y co-
nocimiento de la maquina y sus capacida-
des, lo cual implica una mayor rentabilidad.
“Estas novedades representan una impor-
tante evolucion de esta linea de producto,
que responde, por un lado, a la constante
e impresionante evolucién técnica y digi-
tal, y por otro, a las necesidades de nues-
tros clientes”.

Federico Bullo ha aprovechado la oca-
sién también para recordar los dos premios
Good Design, que consiguié la firma en

2017 y 2019 en la categoria de disefio in-

basa el liston

dustrial, por sus cargadoras de neumaticos
Serie G, concedidos por el Chicago Athe-
naeum: Museum of Architecture and De-
sign y el European Centre for Architecture
Art Design and Urban Studies. La Serie G
llevaba la visibilidad a un nuevo nivel. La
cabina de estas cargadoras de neumaticos
establecian por entonces un hito en cuan-
to a comodidad y seguridad en el entorno
del operador, con unos controles y una in-
terfaz 6ptimos, configurando asi la gama
mas intuitiva y facil de manejar de la marca.

CASE considera que el diseno es un

importante factor impulsor en el proce-



so de desarrollo de los productos, como
se demuestra en la mayor comodidad del
operador y el funcionamiento intuitivo
que logra la Serie G Evolution. “Las car-
gadoras de neumaéticos que estan disefia-
das para operar en los entornos de tra-
bajo mas dificiles aprovechan la mejora
en rendimiento y rentabilidad al acortar
los tiempos de ciclo, ya que asi simplifi-
can las operaciones y aumentan el tiem-
po de actividad”, ha explicado Egidio Ga-
lano, director de Gestién de Producto pa-
ra CASE Construction Equipment, Euro-
pa. “Cada una de las mejoras con las que
hemos dotado a las cargadoras de esta li-
nea contribuye a alcanzar de manera pro-
gresiva unos aumentos significativos en

productividad y eficacia”.

NUEVO SISTEMA DE CARGA UTIL
El novedoso sistema de carga util, que ha
sido disefado para ser fiable y ahorrar el
maximo tiempo posible, estéd directamente
integrado en la pantalla principal de la car-
gadora y muestra el peso de la cuchara, el
recuento de pasadas, el peso acumulado y
actual, los datos de seguimiento de traba-
jo, etc., para facilitar el trabajo en situacio-
nes de carga y produccién de gran volumen.
Los operadores sacaran partido a la po-
sibilidad de cargar los camiones de forma
precisa, y podran evitar asi los casos de so-
brecarga o carga baja midiendo con exac-
titud el peso de cada cuchara, al tiempo
que controlan el peso de carga acumulado
del material que cargan en cada camién.

El sistema de carga util mejorado ayuda a

los operadores a controlar las cargas tota-
les, incluido el volumen total de material
movido durante un tiempo especifico, el
historial de carga por cliente, un ticket o
material, ademds de proporcionar un his-
torial completo de las horas.

Ademés, CASE SiteConnect y SiteWatch
estan incorporados de serie durante tres
anos en todas las cargadoras de ruedas de
la Serie G Evolution de CASE. A modo de
recordatorio, el sistema teleméatico CASE
SiteWatch™ es una solucién disenada para
recopilar informacién esencial sobre el ren-
dimiento y ubicacion de la maquina, y asi
poder disponer de dichos datos rapidamen-
te. Equipado con un nuevo panel de infor-

™

macién, SiteWatch™ ha sido diseniado para

ofrecer una navegacion intuitiva que iden-
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Federico Bullo, director para negocios de Construction

tifica posibles problemas con claridad, sin
que sea necesario que los operadores o ges-
tores de flota estén fisicamente presentes.

“La nueva Serie G Evolution incluye un
nuevo sistema de pesado integrado que per-
mite al operador comprobar y registrar la
carga de todos los cucharones. Tras esta-
blecer la carga deseada del camidn, el sis-
tema permite mostrar si el tltimo cucha-
rén excede la carga deseada vy, si es asi, se
puede activar el modo “tip-off”, que ayuda
al operador a verter parcialmente el mate-
rial de la cuchara hasta que se alcanza la
carga deseada. De esta manera ponemos fin
al tiempo improductivo que se pierde en las
tediosas operaciones de carga y pesado de
la pala cargadora de ruedas; y mas tiempo

supone mayor rentabilidad”, afirma Galano.

NUEVO CENTRO DE MANDOS TACTIL
Este nuevo producto europeo cuenta con una
innovadora pantalla tactil que funciona de
manera similar a una tableta para acceder
a toda la configuracion y a los datos opera-
tivos esenciales de la maquina, lo que per-
mite al operador anticipar y reaccionar mas
rapido in situ a los cambios que se produz-
can segun las condiciones. Esto incluye unos
nuevos controles electrohidréaulicos que per-
miten al operador configurar de forma inde-
pendiente la sensibilidad de la elevacién y
de la inclinacién (cuchara) para ajustarse a
sus preferencias y a las situaciones de car-
ga. Cada funcién puede ser configurada in-
dependientemente con tres modos de sensi-

bilidad a elegir: suave, moderado y agresivo.

CASE ha simplificado el modo de funcio-
namiento de gestion energética del motor
anterior y ofrece dos modos nuevos: Inte-
ligente y Méx. Es preferible elegir el modo
Méx cuando el operador quiera trabajar con
el maximo rendimiento del motor en condi-
ciones dificiles, mientras que el modo Inteli-
gente ofrece un rendimiento alto y una expe-
riencia operativa mejorada gracias a una me-
jor comunicacion entre el motor y la trans-
misién en obras que sean menos exigentes.

Los operadores pueden aprovechar la
nueva funcién de elevacion paralela en todas
las configuraciones de la pluma, lo que per-
mite asegurar el material cargado y suavizar
la carga manteniendo el angulo y la posicién
de la cuchara u horquillas automaticamente.

Para simplificar ain mas su uso, CASE ha
anadido tres nuevos botones configurables
con codigos de color en el reposabrazo de-
recho que permiten al operador reaccionar

rapidamente, con el minimo movimiento, a

la vez que interacttia con los ajustes pres-
tablecidos de la maquina. El operador pue-
de configurar estos ajustes e incluir funcio-
nes o indicadores esenciales como la nueva
pantalla de carga util, la cdmara de visién
trasera, el bloqueo del diferencial o el des-
embrague v la activacién de focos.

“Estos avances, junto con el disefio ergo-
némico de las palancas joystick y el puesto
del operador, centralizan todos los contro-
les de la cargadora para conseguir un mejor
rendimiento y una mayor concentracion por
parte del operador, asi como una disminu-

cion de su fatiga”, destaca Galano.

MEJORA DEL TIEMPO DE ACTIVIDAD Y
DE LA SENSIBILIDAD

“El tiempo de actividad y la sensibilidad son
los principales factores para los usuarios a
la hora de adquirir equipos de construccién
pesados, y los avances que hemos incorpo-

rado en la nueva Serie G Evolution de CA-
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Egidio Galano, director de Gestion de Producto para CASE Construction Equipment, Europa.

SE con diagnéstico remoto, junto con la po-
sibilidad de actualizar el software y cance-
lar averias de inactividad de forma remo-
ta, acortaran significativamente los tiempos
de inactividad que sufren el propietario y el
operador”, prosigue Galano.

Esta tecnologia funciona usando un nue-
vo mddulo telematico 4G SiteConnect ins-
talado en la méquina, al cual se puede ac-
ceder mediante la nueva aplicacién Site-
Manager (disponible para dispositivos i0S
y Android). Esta plataforma ha sido disena-
da pensando en los clientes.

"Con SiteConnect, hacemos posible una
comunicacion bidireccional entre las maqui-
nas v los distribuidores de CASE, que pueden
ejecutar diagnosticos a distancia y asesorar a
los operadores sobre los problemas que iden-
tifican sin tener que desplazarse hasta la obra.
Un andlisis proactivo de posibles fallos basa-
do en un algoritmo y un menor tiempo para
arreglar los problemas suponen mayor tiem-

po de actividad y productividad. Si se detec-

ta un posible problema, se envia una alerta
al distribuidor de CASE con recomendaciones
y medidas concretas para solucionar la situa-
cién antes de que acabe convirtiéndose en un
verdadero problema. SiteConnect y el siste-
ma telematico vienen de serie con la Serie G

Evolution”, anade Galano.

INTERVALOS MANTENIMIENTO
AMPLIADOS
Gracias a los intervalos de mantenimiento
mas amplios, que pasan de 500 a més de 1000
horas, se ha reducido el coste total de man-
tenimiento cerca del 20 % si se compara con
la linea actual de palas cargadoras de ruedas.
Ademas, CASE ha desarrollado CASE Ca-
re, un programa de mantenimiento estan-
dar con piezas originales y lubricantes, dis-
ponible en Alemania y el Reino Unido y que
se planea extender a toda Europa. El pro-
grama viene respaldado por el apoyo, la lo-
gistica y la experiencia técnica de la amplia
red de distribuidores de CASE.

Es posible elegir CASE Care como par-
te de un paquete de Soluciones de Mante-
nimiento de CASE, ademaés de la amplia-
cién de garantia de proteccién de CASE,
que contiene un abanico de opciones para
su total tranquilidad.

Comprobar el estado de los neumaticos
determina el rendimiento general

El buen estado y rendimiento de los
neumaticos tiene un efecto considerable
en el rendimiento general de la maqui-
na, incluida la eficacia del combustible. El
nuevo Sistema de Control de la Presién de
los Neumaticos (TPMS por sus siglas en in-
glés) estd compuesto por sensores indivi-
duales instalados en la base de la vélvu-
la de cada neumatico y un médulo recep-
tor que envia la presion en cada neuma-
tico a un indicador en la pantalla y alerta
al operador cuando la presién sale de un
rango establecido.

Galano concluye: "“Todas estas nuevas
funciones son el resultado de hablar di-
rectamente con los clientes y los distribui-
dores, desde los neumaéticos a la cuchara,
pasando por el motor y los controles, para
asi ofrecer una mejora integral en la co-
nectividad y los sistemas que aumentara
la productividad, aumentara la rentabili-
dad y aumentara la fiabilidad”.

Péasese por su distribuidor local de CA-
SE y visite www.casece.com para obte-
ner mas informacién sobre toda la linea
de palas cargadoras de ruedas de la Se-
rie G Evolution, con sus nuevas mejoras

y conectividad.
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a retroexcavadora es una de las ma-

quinas mas versédtiles en las areas

de construccion y obras viales, en
cuanto a movimientos de tierra y traslado
de materiales. Diseflada para cumplir con
altas exigencias de seguridad, fiabilidad vy,
sobre todo, para optimizar la vida ttil pro-
ductividad y eficiencia. Se trata de un trac-
tor con una pala cargadora al frente y un
brazo excavador en la parte posterior. In-
ventada en la década de los 50" fue la so-
lucion de la creciente demanda constructi-
va tanto para la edificacién comercial como
residencial y publica.

Como resultado, se obtuvo un equipo
compacto, multifuncional, eficiente tiem-
po v mano de obra. En la actualidad, los
avances tecnoldgicos de las retroexcava-
doras han conseguido innumerables mejo-
ras en las capacidades técnicas, producti-
vidad, monitoreo, seguridad, y confort del
usuario. Hoy en dia, se pueden encontrar
multitud de tamanos, potencias y funciona-
lidades gracias a los diversos accesorios, es-
pecialmente en las palas. Por otro lado, to-
dos los modelos nuevos del mercado cum-
plen con la normativa de seguridad euro-
pea que vienen a otorgar la méxima protec-
cion al operador y altos estandares en cuan-
to a niveles de seguridad, emisiones con-
taminantes, ruido, compatibilidad electro-

magnética, etc.

UN LIGERO AJUSTE

Las ventas de retrocargadoras cerraron el
2020 con un descanso de 16% (442 unida-
des), segun las cifras publicadas por Andicop,
la Asociacién Nacional de Distribuidores e Im-
portadores de Maquinaria de Obras Publicas.
La crisis provocada por la pandemia ha acen-
tuado la caida en este segmento, que ya ha-
bia acusado una pequena bajada en 2019. En
concreto, las retrocargadoras sufrian un lige-
ro descenso, por entonces, con 526 unidades
(-2,05%). Analizando estos datos, Ignacio Lan-
zadera, responsable de Producto en JCB Ma-
quinaria, considera que “un ajuste tan ligero,
cuando el mercado ha caido un 26%, es una
buena noticia. Esta cifra tiene sentido si con-
sideramos que el grueso de la caida general
del mercado proviene de los pedidos anulados
durante el segundo trimestre del 2020 (triste-
mente que pasara a la historia) por parte del

sector del alquiler. Este sector no tiene entre

sus gamas estratégicas los ultimos anos a las
retrocargadoras, sino a las miniexcavadoras.
Con ello, el publico fiel, en su mayoria peque-
flos constructores y auténomos, han renovado
con normalidad sus equipos, de ahi el mante-

nimiento del nivel de mercado”.

EN LA RETAGUARDIA DE LA CRISIS
Sinos centramos en el comprador de las re-
trocargadoras, Ignacio Lanzadera, respon-
sable de Producto en JCB Maquinaria, reco-
noce que “por primera vez, en varias crisis,
nuestro sector y ,por tanto, nuestros clien-
tes han estado a la retaguardia del impacto
de la crisis. En términos generales, el 2020
no ha sido un ano ruinoso para los propie-
tarios de retrocargadoras, e incluso el 2021
ha arrancado con fuerza en algunas zonas
del pais, donde Filomena fue un “retrasado
aguinaldo” navidefio para muchos de nues-
tros clientes, que realizaron unas inespera-
das horas extra a mediados de enero. Con
ello, no queremos lanzar campanas al vue-
lo; es més, tenemos una profunda preocu-
pacion por sectores que nos han generado
histéricamente buena parte de nuestra acti-
vidad (turismo, hosteleria...). Quiza por ese
motivo, tal y como pasé el ano anterior, no
habré inversiones de incremento de flota,
sino tan solo la reposicion de vehiculos que
han llegado al final de vida Util, dejando el
mercado plano”.

Por su parte, Egidio Galano, Product Ma-
nagement de CASE CE Europe, explica que
“a pesar del periodo de incertidumbre debi-
do a la pandemia, en estos primeros meses de
2021 estamos viendo una muy buena deman-
da en Europa y, en general, el mercado pre-
senta sefiales de recuperacién muy alentado-
ras. En Espana el mercado de retrocargado-
ras sigue siendo uno de los més importantes
y esperamos que esta tendencia positiva se in-
cremente a lo largo del ano”. Sus tres modelos
de retrocargadoras se sitian en los segmen-
tos de mas alta potencia, donde —segun su
opinion— “la caida de mercado ha sido me-
nor”. Y sefala que “aunque muchos clien-
tes siguen valorando los aspectos mds técni-
cos de las méaquinas, como pueden ser el al-
to rendimiento, la fiabilidad, los consumos,
el mantenimiento, etc. En este sentido, gra-
cias a nuestra larga trayectoria y nuestro gran
producto los clientes siguen confiando en CA-

SE CE, una marca lider en retrocargadoras”.

MODELO CLIMATICAMENTE NEUTRO

El sector de la construccién afronta el afio
2021 con la esperanza de que la inyec-
cién en Espana de hasta 34.600 millones
de euros procedentes de fondos europeos
permita reactivar la maquinaria del Estado
para licitar nuevos proyectos, después de
que la crisis sanitaria haya hecho retroce-
der la licitacién a las cifras registradas en
2011, en plena crisis financiera.

Ademés, con el fin de afrontar la lucha
contra el cambio climéatico y la degrada-
cion del medio ambiente, el universo de
la la construccién tiene definida una ho-
ja de ruta dirigida a la transicién hacia un
modelo climaticamente neutro, sostenible,
circular y eficiente en el uso de recursos.
En esta transicién ecoldgica, la tecnologia
y la digitalizacién juegan un papel funda-
mental. “La digitalizacién y electrificacién
estédn de moda. Cada vez més, las marcas
desarrollan nuevos productos adecuados a
los nuevos tiempos. De hecho, CASE Cons-
truction lanzo el afno pasado en Conexpo
la primera retrocargadora totalmente eléc-
trica del mercado: Proyecto Zeus. De mo-
mento, este producto solo se vende en el
mercado norteamericano. De todas formas,
estén atentos, porque este ano los fans de
las retrocargadoras CASE estaran de enho-
rabuena”, explica Egidio Galano, Product

Management CASE CE Europe.

LEGISLACION AMBIENTAL

La maquinaria, debido a su papel protago-
nista en los procesos constructivos, no es
ajena a la doble transicién verde y digital a
la que se dirige el sector. La evolucion na-
tural de la maquinaria para construccién es-
td concentrada en desarrollar capacidades
auténomas, cognitivas y respetuosas con el
medio ambiente, a través de la innovacién
y el desarrollo tecnolégico. En este sentido,
Ignacio Lanzadera explica que “las retrocar-
gadoras, al igual que el resto de maquina-
ria, estan sujetas desde hace afios a un es-
tricto calendario de adaptacion a la Legis-
laciéon Mediambiental Europea, la cual en-
tré el pasado 2020 en su Etapa 5 en vehi-
culos de gran motorizacién y ha tocado es-
te ano 2021 a las retrocargadoras, que tie-
nen motorizaciones intermedias”. Y deta-
lla que “esta nueva Etapa 5 de emisiones

no afecta directamente a los motores, sino
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a sus gases de escape, el problema es que
los dispositivos de " purificacién” de los ga-
ses de escape son complejos y voluminosos,
teniendo inevitablemente que adaptarse a
ellos los motores térmicos que los preceden.
Podremos decir, sin duda, que son maqui-
nas mas limpias y con un consumo mas efi-
ciente, algo que ahora el sector espera sea
valorado en el Marco Normativo, premian-
do a los clientes que compran estos equi-
pos con Planes Renove Eco o fijando limi-
taciones reales al uso de equipos obsoletos

y contaminantes en la via publica”.

CULTURA DEL ALQUILER

En el mercado de alquiler de maquinariay,
sobre todo, dentro del ambito de la excava-
cién, cada dia se estd abandonando maés la
cultura de comprar la maquina a favor del
servicio de alquiler. Segqun asegura Raul Fe-
rreiro, gerente de Rentaire, la tendencia es
ascendente. “Hace un afio si que se noto el
impacto de la COVID-19, pero en estos mo-
mentos hay mucho trabajo. Los clientes se
quitan problemas cuando alquilan. Cuando

necesitan la méaquina la piden y se la servi-

mos. No tienen que preocuparse del man-
tenimiento, ni un espacio para guardarla

cuando no la necesitan”.

FIN DE LA PRORROGA

El 30 de junio de este aho 2021 pone fin
a la prorroga. El periodo de gracia con-
cedido por la Unién Europea para la en-
trada en vigor de la nueva normativa de
motores, que afectard irremisiblemen-
te al sector de la maquinaria llega a su
fin. Con los cambios a la vuelta de la es-
quina, las dudas surgen. Filtros antipar-
ticulas y sistemas de reduccién catalitica
son solo algunos de los cambios previs-
tos en la nueva normativa. En las obras de
construccion reina el ajetreo, pero todo el
ecosistema, desde la entrega de mercan-
cias hasta el consumo energético, tiende
a electrificarse para que el sector contri-
buya a la reduccién de emisiones. “Cada
dia disponemos de mas opciones de ma-
quinaria eléctrica capaz de contribuir a un
futuro mas limpio. Aun asi, los clientes

ven ventajas e inconvenientes en cuando

a los nuevos motores”, asi lo explica Raul

Ferreiro, quien considera que los motores
con filtro de particulas son més delicados
que los antiguos: "Bajo mi punto de vista,

nos van a dar mas problemas”, advierte.

JjcB

En cuanto a los productos més demandado del
mercado, Raul Ferreiro destaca la 3CX de JCB.
Producto estrella que refleja la filosofia de diseno
eficiente de la firma. En ciclos tipo de carretera,
carga, excavacion y ralenti, esta retroexcavado-
ra esté equipada con un potente motor Diesel-
max de 63 kW. Esta logra un ahorro medio en
combustible de hasta el 16 %, ademés de emi-
siones y niveles de ruido mas bajos.

Una transmision hidrostética de tres velo-
cidades a las cuatro ruedas consigue la maxi-
ma traccién en condiciones dificiles. Asi se
consigue una velocidad méaxima de 40 km/h
para desplazarse entre lugares de trabajo, un
17% més rapidamente que la 2CX. La trans-
misién también incorpora un modo de marcha
lenta, que permite al operador avanzar con el
motor a altas revoluciones para implementos
de caudal elevado como los pisones, con velo-

cidades de desplazamiento de solo 3,5 km/h.




La transmisién hidrostética elimina la
necesidad de una palanca de cambios o un
embrague, lo que garantiza la méxima faci-
lidad de uso. Los ejes JCB de alta resisten-
cia con diferencial de patinaje limitado op-
cional reducen el patinaje de las ruedas en
condiciones dificiles. Un sistema de frenado
inteligente desembraga la transmision pa-
ra aumentar la eficiencia y reducir el des-

gaste de los componentes.

MECALAC

Producto también estrella es la TLB890 de
Mecalac, que ofrece potencia, eficiencia y
capacidad con un disefo de alta resistencia.
Esta retroexcavadora fue desarrollada pa-
ra su empleo en una amplia gama de posi-
bilidades, tales como ingenieria civil, cons-
truccién y mantenimiento de autovias, ten-
didos de suministros de servicios publicos

y agricultura.

Impulsada por los motores Perkins 904
turboalimentados de 4 cilindros, la TLB890
ofrece hasta 110 CV (82 kW) y cumple la ul-
tima normativa Stage V de la UE.

Su sistema hidrdulico con una bomba de
pistén variable garantiza tiempos de ciclo ra-
pidos y mayores ahorros durante el funcio-
namiento, mientras que la profundidad de
excavacion, el gran alcance y la fuerza de

desprendimiento completan sus ventajas.
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CASE

Fabricante de retroexcavadoras desde
1957, CASE se ha ido haciendo un hueco
destacado en el mercado. Con la version
de la serie T de sus retroexcavadoras, la
firma se colocaba en conformidad con las
exigencias de la norma ambiental Tier 4.
Gran alcance y fuerza de desprendimien-
to son algunas de sus ventajas.

La 580ST, en su versién CASE DNA, tie-
ne una profundidad de excavacién de en-
tre 5435 y 4369 mm. Su cabina de perfil
bajo permite reducir su altura para faci-
litar el transporte, con una altura de me-

nos de 3,5 m.

Al igual que con los otros modelos de la
serie T de CASE, su potencia y rendimiento
estén garantizados gracias a sus numerosas
funciones y sencillez de uso. El motor FPT de
3,4 litros con tecnologia de ultima genera-
cién ofrece un gran rendimiento con un bajo
coste de mantenimiento. Ademas, el siste-
ma "Auto Ride Control” también resulta muy
conveniente, ya que garantiza la productivi-
dad al reducir las sacudidas del brazo de la

pala frontal durante los desplazamientos.

BOBCAT
La cargadora Bobcat puede transformarse

en una potente excavadora, martillo hidrdu-

lico o ahoyador, entre otros muchos usos.
Este nuevo implemento de la firma aumenta
la versatilidad de la maquina con el conduc-
to hidraulico auxiliar de doble accién, que
abre la puerta a una gama mas amplia de
aplicaciones. Se entrega con el sistema de
acoplamiento KlacTM de serie en los mode-
los V (versatiles) y con una oferta de cucha-
rén exclusivo para los modelos S (estandar).

El implemento de retroexcavadora Bob-
cat es un implemento de jornada parcial
que puede acometer trabajos de excava-
cién a jornada completa. Es més ligero que

el modelo anterior, por lo que la estabili-

dad es mayor.




© 1PI|Eventos



ﬁ
b
@)
ol
I
a4




as aplicaciones de compactacién

vienen ligadas a numerosos sec-

tores, y ninguna obra de construc-
cién estd completa sin un compactador de
suelo y asfalto. Con 789 unidades vendi-
das, la maquinaria de compactaciéon ha
registrado una caida en 2020 en la media
del global, con un retroceso del 25,4%.
Las cifras, publicadas por Andicop, Aso-
ciacion Nacional de Distribuidores e Im-
portadores de Maquinaria de Obras Publi-
cas, Mineria y Construccién, indican que,
sin excepcién, todos los tipos de maqui-
naria de este segmento cierran el ano en
negativo, siendo la caida mas pronuncia-
da la de los rodillos estaticos neumaticos,
con un -57,1% (15 unidades). Le siguen
los rodillos vibrantes mixtos (-41,12%, 10
unidades), los rodillos tdndem inferiores
a 1,3 metros (-41%, 121 unidades) y los
pisones (-23%, 154 unidades). Por ulti-

mo, las ventas de equipos de trituracién
caen un 11,8%, pero se trata de un mer-
cado que mueve pocas unidades: 15 en
2020 frente a 17 en 2019.

El impacto de las medidas contra la
pandemia en el mercado de maquinaria
para compactacion ha resultado evidente,
ya que el pasado ano, este segmento po-
dia presumir, en lineas generales, de un
buen comportamiento, cerrando el ejer-
cicio por encima de las mil unidades por
primera vez desde el aho 2007. En con-
creto, en 2019 se vendieron 1.058 unida-
des de este tipo, lo que suponia un creci-
miento del 14,25%. Como destacado, las
ventas de los rodillos monocilindricos au-
topropulsados, que con 114 unidades se
disparaban un 208,11%. También el im-
portante el peso de los rodillos tdndem
de menos de 1,3 m, que con 205 unida-

des incrementaban sus ventas un 64%.

En la parte negativa de la balanza, figu-
raban las bandejas monodireccionales, que
cafan un 32,73% (111 unidades) y los piso-
nes que mostraban un descenso del 17,01%
(200 unidades).

INTERRUPCIONES SIN PRECEDENTES

La pandemia mundial provocada por la CO-
VID-19 ha provocado interrupciones a una
gran escala, sin precedentes. hasta ahora.
Aun asi, el mercado de maquinaria de com-
pactacién avanza lentamente hacia la nor-
malidad, después de que el mercado se ha-
ya resentido, al igual que el resto de lineas
de equipos de la construccién. Asi lo explica
Javier Ferndndez, director gerente de Wac-
ker Neuson, quien puntualiza que “a dife-
rencia de anteriores crisis, este mercado se
ha mantenido activo y en niveles que per-
mitirdn una "répida recuperacién” del vo-

lumen perdido en 2020". En todo caso, aha-

Compactacidn

Rodillos monecilindros
‘autopropulsados

Rodillos téndem > 1,3m
Rodillos tdndem < 1,3m
Rodillos vibrantes mixtos
Rodillos diplex

Rodillos estiticos neumidticos

Ventas 2020 Ventas 2019  Diferencia 20/19
107 114 -6,14%
26 37 -29,73%
121 205 -40,98%
10 17 -41,18%
176 226 -22,12%
15 35 -57,14%
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de, “ha aumentado la demanda de vibroa-
pisonadores y este aumento en la deman-
da se debe a las obras exteriores de va-
rias empresas espanolas, en trabajos ma-
yoritariamente de tendidos de fibra 6pti-
ca”. En cualquier caso, desde la empresa
se muestran optimistas ya espera que en
este 2021 podréan recuperar el volumen
perdido en 2020.

Por su parte, Katinka Kincses, Product
Manager Bobcat attachments EMEA, con-
sidera su experiencia de ventas en el Ul-
timo aho muy positiva: “"Nuestros distri-
buidores estadn entusiasmados y listos
para ingresar a este nuevo sector, brin-
dando una experiencia Unica a sus clien-
tes. Esto complementa muy bien nuestra
oferta para que el cliente puedan tener
todos los equipos de construccién nece-
sarios para su lugar de trabajo. La elec-
cién de una u otra méaquina compactado-
ra y el proceso de compactaciéon es im-
portante con vistas a que la energia de la
compactacion no se disipe, dando lugar a
tongadas irregulares con deformaciones.
Sino se elige la maquina adecuada pode-
mos perder energia y tiempo lo que im-
plica gasto de dinero”

En el mercado de maquinaria de com-
pactacion, existe una gran variedad de
equipos con diferentes rendimientos y gra-
dos de compactacion. Estos pueden ser de
presion estatica, de impacto dindmico o de
vibracion. Por otro lado, se pueden divi-
dir en automotrices o de empuje manual.

Los compactadores de rodillos lisos, de
pata de cabra o de neumaéticos, consisten
en maquinas pesadas automotrices, con
ruedas o rodillos de diferentes dimensio-
nes y toneladas, para ejecutar compacta-
ciones depresién estética o de vibracién.
Con rodillos lisos se acaban las capas ya
compactadas o se ejecutan firmes (tonga-
das de 10 a 20 cm en 5-8 pasadas), Utiles
para planchado y sellado de superficies de
aglomerado. Si al cilindro se le colocan pro-
tuberancias en forma de troncos piramida-
les para que claven en el suelo, tenemos
los rodillos de pata de cabra, que se utili-
zan para compactar suelos cohesivos con
alguna humedad, dando resultados satis-
factorios en 8-10 pasadas. Con estos ro-
dillos se ejecuta una accién rompedora y

mezcladora uniendo las diferentes tonga-

das sin producir separacion entre ellas. Si
en vez de rodillos se dispone de neumati-
cos en una o dos filas tenemos la compac-
tadora de neumaticos que puede ser las-
trada para adquirir varias configuraciones
para la compactacién de bases y sub-ba-
ses de firmes en capas de aglomerado y
en tratamientos superficiales. Estas ulti-
mas con configuraciones tipicas de 8 a 13
ruedas y con unos pesos de entre 9y 15
toneladas, son adecuadas para cerrar los
aglomerados asfélticos ya que ejercen unas
presiones horizontales adicionales que fa-
cilitan el asentamiento de las particulas y
a su mezclado.

Entre los equipos de compactacion por
impacto dindmico, destacan los pisones
de explosion, que utilizan el motor para
elevarse del suelo unos 20 cm, ejerciendo
una fuerza de compactaciéon que depende
de su peso v la propia altura de elevacion.
Estos pisones dan buen resultado con casi
cualquier material y se utilizan sobre to-
do en la compactacion de zanjas, bordes

de terraplenes, cimientos de edificios, etc.

COMPACTACION POR VIBRACION

Los equipos de compactacion por vibra-
cién son de lo mas utilizado en construc-
cién de terraplenes y capas de firme por
su alto rendimiento. Su funcionamiento
se basa en la reduccion de la fuerza de ro-
zamiento entre las particulas de suelo por
efecto de la vibracion, permitiendo la re-
colocacion de las particulas mas facilmen-
te. Destacamos las bandejas vibrantes y los
rodillos vibratorios. Estos ultimos son muy
usados por su buen rendimiento. La pro-
fundidad de compactacién aumenta con el
peso de la méquina y disminuye al aumen-
tar la frecuencia de la vibracion. Los rodi-
llos vibrantes de tipo medio compactan un
espesor 6ptimo de tongada de entre 30 y
40 cm con 3-6 pasadas, con la precaucién
de dar las ultimas pasadas sin la vibracién
ya que con esta la parte superior de la ton-
gada queda suelta.

Las placas vibrantes consisten en una
plancha base que produce un golpeteo en
sentido vertical por el movimiento girato-
rio de un plato excéntrico accionado por un
motor. En cada ciclo, la maquina se levan-
ta del suelo generando fuerzas vibratorias.

La propia energia horizontal puede uti-

lizarse para mover la maquina. Con altas
frecuencias se compactan suelos cohesi-
vos, arenas y gravas, pero dejando en mal
estado la capa superior. Para evitar este
punto hay que bajar la frecuencia tenien-
do también buenos resultados en capas
profundas. Al igual que los pisones de ex-
plosion, estas maquinas se utilizan para la
compactacién de zanjas, bordes de terra-
plenes, cimientos de edificios, etc.

Los primeros concesionarios que inicia-
ron la promocién de los equipos de esta li-
nea de producto fueron los especializados
en construccion. Por lo general, conocen
el producto que necesitan y los requisitos
del cliente como la palma de su mano. Sin
embargo, tal y como explica Katinka Kinc-
ses, Ultimamente se estan recibiendo cada
vez mas “demanda de aplicaciones de jar-
dineria e incluso agricultura. Los clientes
de este sector prefieren comprar en lugar
de alquilar, porque trabajan con sus equi-
pos a diario y, por lo tanto, buscan un pro-
ducto resistente y duradero con un bajo
coste de propiedad. Bobcat esté aqui para

que ofrecer exactamente estos atributos”.

SISTEMAS ELECTRICOS E HiBRIDOS

En los ultimos anos, hemos sido testigos
de los avances logrados en electrificacion
de maquinaria movil y de las ventajas que
ofrecen los sistemas eléctricos e hibri-
dos: adaptacion 6ptima al ciclo de trabajo
de la maquina, optimizaciéon del sistema
de traccién (mejora de la eficiencia), més
prestaciones (respuesta dindmica), mejo-
ra de consumos (coste menor de la energia
eléctrica), menos mantenimiento, cumpli-
miento de requisitos legales y evitar pagar
impuestos/tasas adicionales. En este sen-
tido, Javier Fernandez de Wacker Neuson
manifiesta que “sin duda los equipos eléc-
tricos van a la cabeza de las innovaciones
en el sector. Nuestra empresa cuenta con
una amplia gama de los mismos. Ademas
de practicamente eliminar las emisiones
sonoras y de humos, hemos conseguido
que no pierdan prestaciones ni funciona-
lidad con respecto a los mismos modelos
con motor de explosion. Es decir, pueden
realizar exactamente los mismos trabajos,
sin pérdida de eficiencia y a la vez sin emi-
siones. Son el futuro”.

En la compactacién existen factores



que inciden en los resultados finales y
que se deben tener en cuenta en el mo-
mento de utilizar una maquinaria o equi-
po. Estos factores son, principalmente, la
relaciéon peso/potencia, asi como su velo-
cidad de avance, ya que de ello depende-

ra una buena compactacion.

BOBCAT

En cuanto a innovaciones mas recientes,
desde Bobcat destacan sus equipos “con
manillares HAV (hand arm vibrations), los
cuales minimizan la vibracién que se trans-
mite a los brazos y manos del operador.
Nuestras bandejas vibrantes hidrostaticos
estén equipadas con un sistema de excita-
cion de triple eje, que es Unico en el mer-
cado y ofrece un mejor rendimiento que las
madquinas de la competencia en la misma
categoria de peso. Estas bandejas vibrantes
seguramente abordaran los terrenos mas
dificiles”, explican desde la firma.

Bobcat ha lanzado una nueva gama de
productos de compactacion ligera en colabo-
racién con el Grupo Ammann, marca cono-
cida por su confort y productividad. Esta lti-
ma ampliacion de la gama, bajo el lema Next
is Now. En total, la gama de compactacion li-
gera de Bobcat comprende siete familias de
productos diferentes y ofreceréd finalmente
37 modelos, desde pisones vibratorios de 29
kg hasta rodillos tandem de 2,6 toneladas.

La compactacion es una de las catego-

rias de productos completamente nuevas,
junto con las cargadoras de ruedas, que
Bobcat presenté en 2020. Esta expansion
se ha complementado con desarrollos sig-
nificativos en las gamas de miniexcavado-
ras, manipuladores telescopicos giratorios
y de bastidor rigido, cargadoras compactas

de orugas y retrocargadoras.

KEMROC EXACTOR
La gama de fresadoras de superficie Kemroc

Exactor es ideal para la reparacion de super-

ficies de asfalto o para la eliminacién de ca-
pas contaminadas de hormigén o asfalto.

El control de profundidad mecénico o hi-
dréulico hace posible eliminar capas de has-
ta 19 centimetros de espesor.

La gama comprende 5 tamanos que se
pueden montar en excavadoras y cargado-
ras con pesos entre 1y 23 toneladas. Ade-
mas, el Exactor puede utilizarse en cual-
quier orientacién.

Produce bordes de corte limpios y un

material de corte de grano fino que puede
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usarse en otras aplicaciones como relleno.

El tambor de corte puede ser equipado
con diferentes tipos de seleccién para ob-
tener el mejor rendimiento en el material

que se esta cortando.

WACKER NEUSON
La plancha compactadora AP1850e de Wacker
Neuson esté accionada a bateria y, por tanto,
sin cables, para un trabajo completamente li-
bre de emisiones. Con una duracién de la ba-
terfa suficiente para el trabajo de compacta-
cién en un dia completo de trabajo.
Las planchas a bateria estan disponible
sin o con tanque de agua y sistema de riego.
Con motor eléctrico sin correa en V, de modo
que no requiere mantenimiento y reduce costes.
La bateria y el cargador son modulares
y también se pueden utilizar en sus apiso-

nadores a bateria.

Las cajas de sistema de la marca Systainer
protegen la bateria y su cargador de la sucie-

dad y los dafios. Con las cajas de sistema, tan-

to la bateria como su cargador pueden trans-
portarse comodamente. Puede elegir entre

una caja de transporte o una caja de carga.




MECALAC
Los rodillos de tambor simple de Meca-
lac fueron concebidos para compactar
material y asfalto. Ofrecen un gran ren-
dimiento para numerosos usos, como el
mantenimiento de carreteras, caminos,
pistas para bicicletas, areas de juegos
y en trabajos de paisajismo en general.
Su diseno proporciona un magnifico
equilibrio, permitiendo ma-
niobrar facilmente en espa-
cios reducidos. Los inno-
vadores acoplamientos de
goma del tambor reducen
la transferencia de vibra-
ciones al sistema mano-
brazo para una mayor co-
modidad.

ROCKWHEEL

EI MBR71 esté equipado con un dispo-

sitivo “hold to run” que detiene el avance
si se suelta la palanca de control.

Para romper y compactar, el rodillo
Mecalac MBR71 esté disponible con re-
molque y martillo hidraulico para ma-
yor versatilidad.

El martillo hidraulico sirve idealmente

para reparaciones de asfalto en las que

es necesario remover el material dana-
do antes de la repavimentacion, lo que
le convierte en el rodillo compactador in-

dispensable en numerosas obras.

ALEX IMPLEMENTS
Las fresadoras Rockwheel de Alex Imple-
ments destacan por su fiabilidad y robus-
tez. Pueden ser equipadas
con diferentes tipos de pi-
cas (estandar, de trabajo
pesado, antidesgaste o
especiales para ma-
dera) en funcién
del trabajo a
realizar: ex-
cavacion
de zan-
jas y ca-
nalizacio-
nes, trabajos
de demolicion, tra-
bajos de fresado en mi-
neria o trabajos que requie-
ren mas precisiéon y destreza co-
mo el perfilado, la limpieza o la re-

novacion de edificios.

La firma cuenta con una ex-
tensa gama de fresadoras con ac-
cionamiento de cadena (serie C),
con transmision por engranaje (se-
rie G), axiales (serie AX) o de ac-

cionamiento directo (serie D), dis-
ponibles para maquinas de entre 1y
125 toneladas.
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La demolicion mecanica,
una actividad




a demoliciéon mecénica, basada en
el empleo de equipos portantes (ro-
bots, retroexcavadoras, excavadoras,
etc.) con implementos especificos para de-
molicion (martillos, demoledores primarios,
demoledores, secundarios, multiprocesa-
dores, etc.), ejecutada adecuadamente, es
una actividad segura que ha venido gana-
do en efectividad segun el mercado ha ido
evolucionando con productos innovadores.
Teniendo en cuenta que el ejercicio de
la demolicién es especialmente complejo,
este lleva acarreado una necesidad impli-
cita para un trabajo preciso y seguro, me-
diante la actuaciéon de empresas especia-
lizadas, con operarios que conozcan bien
su profesién y equipos adaptados al traba-
jo a realizar, segun cada caso especifico.
En los ultimos afios, la maquinaria por-
tante para demolicién ha evolucionado
mucho, dando lugar a equipos con gran
capacidad de trabajo y largo alcance. Me-
diante el uso de brazos de demolicién (a
partir de 15 metros, pudiendo llegar in-
cluso hasta 90 metros) equipados con im-
plementos, pueden realizarse labores de
demolicién con grandes dosis de eficacia

y seguridad.

MARCO NORMATIVO

Lanormativa aplicable a esta actividad es muy
amplia, puesto que va desde regulacién de
&dmbito europeo (principalmente en el campo
del medio ambiente) a ordenanzas municipa-
les, pasando por un amplio espectro de legis-
lacién de otros rangos (nacional y autondmica
sobre residuos, nacional sobre contratacion y
prevencion de riesgos laborales, autonémica
sobre vigilancia de la salud, etc.).

A modo de referencia, se citan a conti-
nuacion los principales documentos norma-
tivos que regulan esta actividad empresarial:
* Seguridad y salud

- Ley 31/1995, de 8 de noviembre, de
prevencion de Riesgos Laborales (y sus
referencias posteriores)

- Real Decreto 1627/1997, de 24 de oc-

tubre, por el que se establecen disposi-

ciones minimas de seguridad y de salud
en las obras de construccién

- Ley 54/2003, de 12 de diciembre, de

reforma del marco normativo de la pre-

vencion de riesgos laborales

* Medio ambiente
- Directiva 2008/98/CE del Parlamento
Europeo y del Consejo, de 19 de noviem-

bre de 2008, sobre los residuos

- Real Decreto 105/2008, de 1 de febre-
ro, por el que se regula la produccién y
gestion de los residuos de construccion
y demolicion

- Ley 22/2011, de 28 de julio, de resi-
duos y suelos contaminados

- Real Decreto-ley 17/2012, de 4 de ma-
yo, de medidas urgentes en materia de
medio ambiente

- La legislacién de medio ambiente de
ambito nacional se complementa con la
especifica de las Comunidades Auténo-
mas y algunos Ayuntamientos

* Contratacién
- Ley 32/2006, de 18 de octubre, regu-
ladora de la subcontratacion en el Sec-
tor de la Construccién
- Real Decreto 1109/2007, de 24 de agos-
to, por el que se desarrolla la Ley 32/2006,
de 18 de octubre, reguladora de la subcon-
tratacion en el Sector de la Construccién
-Ley 25/2009, de 22 de diciembre, de mo-
dificacion de diversas leyes para su adapta-
cién a la Ley sobre el libre acceso a las acti-
vidades de servicios y su ejercicio.
° Maquinaria
- Directiva 2006/42/CE del Parlamento

Europeo y del Consejo, de 17 de mayo
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de 20086, relativa a las maquinas

- Real Decreto 1644/2008, de 10 de oc-
tubre, por el que se establecen las nor-
mas para la comercializacién y puesta

en servicio de las maquinas

ESPECIALIZACION DEL SECTOR

La demolicion es una actividad especializa-
da, con procesos de trabajo propios y radi-
calmente distintos de otras actividades del
sector de construccién. Al igual que suce-
de en otras actividades especializadas, en
demolicién existe una gran variedad de
herramientas, accesorios y complemen-
tos que pueden emplearse, dependiendo
de la aplicacién.

En nuestro pafs existe un nutrido gru-
po de empresas que se centran en esta
actividad, de forma especializada, y otras
han incorporado esta labor a sus depar-
tamentos productivos, de modo que es-
tamos ante una realidad diaria en todo el
sector de construccion, y en muchos otros
entornos, especialmente los industriales.
La caracteristica comun a todas estas em-
presas es la necesidad de emplear unos
procedimientos de produccidén eficientes

y especificos.

KMMB

A pesar de que 2020 no ha sido un buen
ano para este sector, Jesus Maria Pizaro,
de KMMB, traslada su confianza en que es-
te 2021 pueda suponer una buena oportu-
nidad para mejorar los parques de imple-
mentos de las companias de demolicion: “El
pasado ejercicio tuvo muchos altibajos por
la pandemia, pero los compradores mues-
tran una recuperacion de la confianza, len-
ta pero segura”, explica.

Kemroc es un fabricante aleman que
esta en proceso de innovaciéon. Reciente-
mente han introducido en su portfolio un
nuevo modelo de fresadora, capaz de exca-
var pantallas de cimentacién. “Es una no-
vedad mundial que esperamos aporte un
gran diferencial respecto a la competen-
cia”, senala Pizarro.

Los Multiprocesadores Mantovanibenne
CC Combi Crusher son una eficiente he-
rramienta para operaciones de demolicién
para estructuras de hormigén altamente
reforzado o estructuras metélicas. La CC

incorpora caracteristicas de las cizallas y

trituradoras de hormigén para asegurar la

entrega de una potencia 6ptima en aplica-
ciones dificiles

Dos potentes cilindros y sistema de do-
ble bulén garantizan una enorme fuerza de
rotura del hormigén. El diseno Unico de
las mordazas incorpora cuchillas de cor-
te perfiladas que proporcionan al CC una
gran potencia de corte de metal. Los dien-

tes y cuchillas intercambiables hacen que

las operaciones de mantenimiento sean
faciles y rédpidas para mantener la herra-
mienta con la maxima eficiencia. La vélvu-
la de velocidad reduce el tiempo de aper-
turay cierre aumentando la productividad.
Por su parte, la rotacion hidraulica permi-
te un posicionamiento preciso durante la
demolicién. Un brazo sencillo y otro doble
garantizan una gran robustez y aumentan

la seguridad.



OSA DEMOLITION EQUIPMENT

Mauricio Alvarez, gerente comercial de
OSA Demolition Equipment también reco-
noce que, aunque el pasado afno se comen-
z6 bien, con un enero y febrero muy pro-
metedor, “la entrada de la pandemia lo fre-
né todo por dos o tres meses. Es cierto que
hubo un tiempo de incertidumbre, pero se
notaron las ayudas al crédito, y de julio en
adelante, fue un ano bueno con buen rit-
mo de ventas. Eso permitié rescatar un afno
que precia dificil”.

Sobre el presente ano, Alvarez confia en
que serd mejor que el anterior. “La inver-
sién de Europa en Espana se siente, y mu-
cha gente que en la crisis no pudo invertir
en equipo estd aprovechando estas opor-
tunidades para abastecerse nuevamente”.
Asimimo, anticipa que "“los siguientes tres
anos seran buenos en general en el sector
construccién, demolicién, reciclaje y obra
publica. Confiamos en que habra trabajo
para todos los que estamos en el sector”.

La innovacién mas relevante que ha te-
nido OSA en toda su linea de implementos
es que ha pasado a instalar motores de ro-
tacién Parker americanos, que resisten has-
ta 120 bares de giro. Ademas, permite te-
ner una misma graduacién del giro para to-
dos los implementos, asegurandose asi una
buena performance.

A demanda del mercado espafiol, las pin-
zas que se utilizan para hacer escolleras tam-
bién tienen un refuerzo extra de Hardox en
la base del chasis, lo que sirve para enca-

jar mejor las piedras y posicionarlas de me-

jor manera.

ALEX IMPORT
Desde Alex Import trasladan que la expe-
riencia de ventas del pasado
ano, hablando en términos

generales, ha sido

bastante positiva, te-
niendo en cuenta la
situacién de in-
certidum-
bre por

la pande-
mia. Sobre
la tendencia
del comprador y las

previsiones para este afo, José de Orue Val-
dés, director de la firma, considera que la
situacion va a ser favorable: “Nuestras pre-
visiones para 2021 son buenas. Esperamos
que se activen definitivamente algunos pro-
yectos de demolicién importantes que lle-
van tiempo parados y que necesiten equi-
pos de calidad”.

Entre las innovaciones mas recientes de
Alex Import, cabe destacar la irrupcion en
el mercado por parte de la marca NPK de
equipos de demolicién muy versatiles, co-
mo la serie V y otros muy potentes, como la

serie SV de doble multiplicador de presién.

Fabricados
con acero de alta
resistencia y con gi-
ro hidraulico completo de
360°, lo que facilita el traba-
jo en cualquier posicion. Incorporan el
multiplicador de presién NPK, lo que los dis-
tingue frente al resto de fabricantes. Cuando
los brazos encuentran resistencia, el multipli-
cador hidraulico se activa automaticamente.
Esto produce mayor fuerza de cierre en com-
paracién con otros multiprocesadores.

El tamano de su cilindro es comparativa-
mente mas pequeno lo cual supone tiempos
de ciclo mas répidos. Ademas, la incorpo-
racion de este sistema reduce el peso total
del implemento, permitiendo un disefio mas
compacto y un mantenimiento mas sencillo.

Multiprocesadores muy versatiles, con
mandibulas intercambiables de demolicién
primaria, secundaria y de corte de chata-
rra. Ahorra costes al tener tres implemen-
tos diferentes en uno solo.

Disponibles para maquinas de entre 17

y 45 toneladas.
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ALQUILER DE MAQUINARIA PARA LA CONSTRUCCION

Alquiler a En 24 horas Flota superior a Gran variedad Reduce costes
medida, al mejor disponible en 700 mdquinas de marcasy y tiempo en
precio obra productos ejecucioén de
obra

Movimientos de tierra - Excavaciéon - Compactacion - Manipulacién y Elevacion - Construccion

Carrer del Pla, 4

Vilanova del Vallés - BCN
www.moicanorent.com c
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