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ALQUILER DE MAQUINARIA PARA LA CONSTRUCCION

Alquiler a En 24 horas Flota superior a Gran variedad Reduce costes
medida, al mejor disponible en 700 mdquinas de marcas y y tiempo en
precio obra productos ejecucion de
obra

Movimientos de tierra - Excavacion - Compactacion - Manipulacion y Elevacion - Construccion

Carrer del Pla, 4
Vilanova del Vallés - BCN

www.moicanorent.com c
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Una transicion
digital también
para el sector
el alquiler de
magquinaria

a preocupacién por un entorno so-

cial, empresarial y econémico mas

sostenible y avanzado tecnolégica-
mente ha propiciado que nos veamos in-
mersos en dos grandes transiciones que,
sin duda, estdn marcando el presente y
marcaran el futuro de todos y cada uno
de los sectores productivos: la energéti-
cay la digital.

Por todos son conocidos los beneficios
que traeran consigo las medidas implanta-
das a nivel medioambiental, y que las em-
presas han tenido que implementar a modo
de mejorar en sus maquinas o equipos; pe-
ro, {qué pasa con la digitalizacién? éde qué
manera se ve afectado el sector del alquiler
por los desarrollos tecnoldgicos acontecidos
en los ultimos afios?

Al igual que ocurre en mercados como
el naval o el arquitectonico, la representa-
cion digital de proyectos o productos se ha
convertido en un indispensable que consi-
gue conectar y unir a toda la cadena de va-
lor involucrada.

En este sentido, el sector del alquiler
cuenta con BIM (Building Information Mode-
lling), una representacion digital comparti-

da de un activo construido para facilitar los

procesos de diseflo, construccién y opera-
ci6én para formar una base confiable para
las decisiones.

Una herramienta que la Asociacién Eu-
ropea del Alquiler define como “una gran
oportunidad para las empresas de alquiler,
porque acerca al sector del alquiler a es-
tos grandes proyectos en una etapa mucho
mas temprana”.

Asi, dicha Asociacién senala que BIM
ofrece a los alquiladores una productivi-
dad mejorada, al detectar los problemas
con mayor antelacién; una mayor informa-
cién sobre las maquinas con las que traba-
jan; una mayor capacidad para la solucién
de los problemas de sus clientes; un me-
nor riesgo, al poder estar presente en to-
do el proceso de disefo; una mayor dedi-
cacion al cliente; y una mejor planificacion,
pronosticando con mayor precisién cuando
y dénde se desplegaré el equipo.

Segun los expertos, esta es una realidad
que ha llegado para quedarse, para innovar
en el sector del alquiler y para conectar a
empresas y clientes mediante una tecno-
logia que no ha hecho més que introducir-
sey, a la que seguro, atn le queda un am-

plio recorrido.
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Prestaciones exclusivas

Nueva gama de generadores X-GREENS para uso profesional en industria,
construccion y alquiler.

Formada por ocho modelos de generadores monofasicos y trifasicos de hasta 10KVA y una
motosoldadora, esta especialmente indicada para el profesional que busca un generador fiable,
con buena calidad de corriente y gran autonomia. Perfecta para construccion y alquiler.

Equipados con motor Honda GX y con 3 afios de garantia.

ENGINEERING FOW

Para mas informacion visita hondaencasa.com
Descarga el catadlogo de generadores Honda




~O ALEXANDRE MARCHETTA, NUEVO PRESIDENTE

actuali

AL rental J§)

DE CECE

lexandre Marchetta re-
A.presentante del Gru-
po Mecalac y Evolis, ha si-
do elegido nuevo presiden-
te de CECE, el Comité Euro-
peo de Equipos de Construc-
cién. Marchetta asume este
papel de liderazgo para diri-
gir la asociacion de la indus-
tria europea en 2022 y 2023,
en un momento clave de re-
cuperacién econémica.
Alexandre Marchetta es
presidente y CEO de Group
Mecalac, empresa miembro de

Evolis, la asociaciéon de la in-

dustria francesa. En su cami-
no profesional se unié a la em-
presa familiar Mecalac prime-
ro en la oficina de disefio para
después dirigir el drea de pro-
duccién durante siete anos. En
2009 se hizo cargo del desa-
rrollo de la actividad empre-
sarial del Grupo Mecalac. Ade-
mas de su cargo anterior como
CEO de Mecalac, recientemen-
te comenz6 a presidir el conse-
jo de administracion del Grupo
Mecalac, una empresa familiar
con mas de 1,000 personas y

una presencia global desde el

punto de vista comercial y de

fabricacion.

MOMENTO DECISIVO
PARA EL PANORAMA
REGULATORIO

Como presidente de la CECE,
Alexandre Marchetta asumira
retos como la agenda regulato-
ria de la UE. De hecho, en 2022
se espera la propuesta de un
sistema armonizado de requi-
sitos de circulacién por carrete-
ra en toda la UE. Ademas, 2022
serd el ano clave para el Regla-

mento de Maquinaria; “la legis-

lacion sobre productos de ma-
quinaria es una de las mas im-
portantes para la industria CE-
CE", destacé Alexandre. Con-
tinud: “Desde el comienzo del
proceso de consulta, CECE se
ha comprometido con las par-
tes interesadas relevantesyy, si-
guiendo los pasos tomados du-
rante la presidencia de Niklas
Nillroth, CECE continuaré par-
ticipando en las discusiones con
los legisladores e informando
el debate sobre lo que Europa
necesita para seguir siendo un
mercado de fabricacién compe-

titivo y confiable”.

TRANSICIONES VERDES Y
DIGITALES EN EL CORAZON
DE LA RECUPERACION

“El inicio de mi presidencia
coincide con la asuncién por
Francia de la Presidencia rota-
toria del Consejo de la Unién
Europea. Como presidente
de la CECE, prestaré especial
atencion a la cuestién de la re-
cuperacién econdémica, una de
las principales prioridades de
Francia al frente de la UE”, di-
jo Alexandre Marchetta.

En esta area, CECE cree
que es hora de aprovechar las
oportunidades de mercado que
surgen del Plan de Recupera-
cién de la UE y las inversiones
continuas en el entorno cons-
truido de la UE. Alexandre con-
tinuaré con la estrategia a lar-
go plazo de sus predecesores
de adoptar las transiciones ge-
melas hacia una economia di-
gital y descarbonizada. CECE
monitoreara el lanzamiento de
las propuestas del Green Deal
y se esforzard por posicionar a
Europa como lider en solucio-

nes de bajo impacto.
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LEADING FACTORY

AUTOMATION

ANMOPYC Y ADVANCED FACTORIES IMPULSAN

LA AUTOMATIZACION DE LA INDUSTRIA

l evento dedicado a la auto-
matizacién industrial cele-
braré su sexta edicion del 29 al
31 de marzo de 2022 en Barce-
lona con el objetivo de ayudar a
reducir la brecha de digitaliza-
cién entre las grandes fabricas
manufactureras y las pymes.
Con este objetivo en el ho-
rizonte, ANMOPYC ha estable-
cido un acuerdo de colabora-
cién con el evento en el que
participan més de 300 firmas
expositoras que presentaran
las ultimas soluciones en au-
tomatizacion, robdtica, indus-
tria 4.0y 3D Printing a los pro-
fesionales industriales
Advanced Factories vuel-
ve en marzo de 2022 a Bar-
celona para liderar la automa-
tizacién industrial. Después
de cinco ediciones, el evento
se ha consolidado como la ci-
ta Unica del sur de Europa en

automatizacién y robotica in-

dustrial. En un momento en
que la industria se encuentra
en fase expansiva -los precios

industriales han subido la ma-

yor tasa en 38 anos este pasa-
do mes de junio-, el gran reto
ahora es cerrar el gap entre las

grandes fabricas manufacture-

ras y las pymes que todavia no
estén incorporando los siste-
mas de automatizacién en sus

procesos productivos.




Es por ello que Advan-
ced Factories se convierte en
el evento clave para impulsar
la automatizacién y digitaliza-
cion de las fabricas y desde AN-
MOPYC queremos facilitar a to-
dos los miembros asociados la
participacién en esta proxima
ediciéon del 29 al 31 de mar-
zo de 2022.

Mas de 17.000 profesiona-
les industriales buscan socio in-
dustrial y tecnoldgico para in-
corporar nuevas y mejores so-
luciones y sacar el maximo ren-
dimiento de sus fabricas.

“Estamos en un momen-
to favorable para la industria.
Ademas, la llegada de los Fon-
dos Europeos NextGeneratio-
nEU ayudardn a impulsar defi-
nitivamente la digitalizacion de
las pymes industriales, a gene-

rar un auténtico cambio de mo-

delo productivo y a que se reac-
tive rdpidamente la economia”,
senala Albert Planas, director
general de Advanced Factories.

En este escenario, Advan-
ced Factories es una platafor-
ma Unica de innovacién en la
que mas de 300 firmas exposi-
toras presentaran sus Ultimas
soluciones en sistemas de au-
tomatizacién industrial, rob6-
tica, software industrial, inte-
ligencia artificial, visién artifi-
cial y simulacién virtual, anali-
tica de datos, 10T, ciberseguri-
dad, cloud computing, machi-
ne learning y todas las tecno-
logias 4.0 asociadas al Digital

Manufacturing.

UN CONGRESO PARA
TRANSFORMAR EL SECTOR
INDUSTRIAL

En el marco de Advanced Facto-

ries se celebrara un afio mas el
Industry 4.0 Congress, el ma-
yor congreso del sur de Euro-
pa en el que descubrir las ul-
timas tendencias para el sec-
tor industrial.

“Este ano més que nunca el
congreso se convertirad en una
auténtica revolucion para los
profesionales industriales, don-
de daremos a conocer los casos
de éxito, experiencias indus-
triales y tendencias que marca-
ran los préximos anos”, desta-
ca Oscar fﬁigo, director del In-
dustry 4.0 Congress.

Este ano, el congreso con-
tard con dos nuevos summits:
el Plant Managers Summit -de-
dicado a todos los responsa-
bles de planta de las fabricas
industriales- y el Foro de Inte-
ligencia Artificial -enfocado a

dar a conocer las oportunida-

des que ofrece esta tecnologia
al sector-.

También tendran lugar un
ano mas el CIO’s Summit, el
Congreso Nacional de Gestores
de Poligonos Industriales, y el
Foro de Ciberseguirdad Indus-
trial, asi como diferentes even-
tos de networking como el Lea-
dership Summit, los Factories of
the Future Awards 2022, el In-
dustry Startup Forum, el Foro
de Fabricaciéon Aditiva o el Ta-
lent Marketplace.

En total, mas de 100 horas
de conferencias de la mano de
280 expertos podréan compartir
su conocimiento y experiencia
para incrementar la competiti-
vidad de diferentes segmentos
de la industria: automocién, ae-
ronautica, pharma, alimenta-
cién, electrénica, textil, ferro-

viario, y metal y siderurgico.
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YO ASEAMAC ARRANCA EL ANO CON SU PRIMERA
O JUNTA DIRECTIVA

actuali
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| pasado mes de enero, los

miembros de la Junta Di-
rectiva de Aseamac volvieron
a reunirse en la primera Junta
Directiva del ano.

La asociacién de alquiler

de maquinaria y equipos reto-

Francisco Javier Poves ROYG

/

ST

ma la actividad tras el periodo
vacacional con la primera Jun-
ta Directiva del ano. Asi, los
miembros de este érgano de
Gobierno se han reunido por
videoconferencia para hacer

un repaso de la situacién ac-

tual de la asociacién, asi como
de las actividades en curso y
las propuestas que tienen para
este comienzo de ano.
Asimismo, se ha repasa-
do el cierre de 2021, un ano

muy positivo para la asocia-

cién, que celebré su 25 ani-
versario con la celebraciéon de
un especial encuentro en Sevi-
lla'y el lanzamiento del primer

anuario de su historia.

NUEVOS ASOCIADOS

Por otro lado, Aseamac ha vis-
to ampliada su cartera de aso-
ciados con la incorporacion de
tres nuevos socios en los ulti-
mos meses.

Una de ellas es Cema Ma-
quinaria, una empresa que
nacié en 1981 por el traba-
jo vy pasion de tres amigos,
Juan Mojica, Joaquin Loren-
ce v José Paris. Estos se ini-
cian en la actividad como co-
misionistas de una fabrica de
ladrillos y de un fabricante de
sistemas de encofrado, con-

tando también con pésitos de

ALL rental
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{5 GRUAS BAREA

INECIO QHUPD DAREA

Parque de maquinaria

Elevacian

Energla

SERVICIOS

HAQUINARLA CONTACTD

diferentes fabricantes de ma-
quinaria ligera y utiles para la
construccion.

Después de 40 anos, Ce-
ma Maquinaria sigue tenien-
do la misma visiéon que en su
comienzo, ser un aliado del
cliente, ofreciendo un buen
producto y servicio, fomentan-
do un ambiente familiar en-
tre las personas que forman
parte de su equipo humano,
y preocupandose por la for-
macién y promocién de cada
uno de ellos.

Otra de las companias que
ha entrado a formar parte de
Aseamac es Malcop, creada en
1991, por los hermanos Ruiz
de Ledn Nacher, en una pe-
quena nave industrial de 400
m2 en San Juan, Alicante. Con
maés de treinta anos de trayec-
toria, cuenta con un equipo de
profesionales altamente cuali-
ficados que ofrecen un servicio
personalizado a cada cliente a
través de un asesoramiento y
seguimiento en cualquiera de
sus necesidades o proyectos.

Cada vez mas presentes
en el sector de la venta y al-
quiler de equipos, vehiculos y
maquinaria para el sector de

la construccién y obras publi-

cas, jardineria, servicios e in-
dustria, agricultura y ganade-
ria, energia y eventos, la en-
tidad garantiza un completo y
verdadero servicio de proxi-
midad y disponibilidad perma-
nente de sus productos.

Actualmente, cuenta con
varias delegaciones que se en-
cuentran en Alicante, Valen-
cia, Daimuz, Murcia, Cartage-
na, Albacete, Cuenca, Madrid
(Valdemoro, Pinto, Alcala de
Henares) y Méalaga. Gracias a
su larga trayectoria y un tra-
bajo de dedicacién y esmero,
la empresa sigue siendo un re-
ferente en el sector de alquiler
y venta de maquinaria.

Por ultimo, Aseamac ha
dado la bienvenida a Gruas
Barea, una firma, con mas de
cincuenta anos de experien-
cla en el sector de la construc-
cién, que abarca dreas como el
alquiler de maquinaria, exca-
vaciones, movimiento de tie-
rras, transportes, demolicion,
descontaminacién de fibroce-
mento y plantas de reciclaje de
RCD. La compania aporta so-
luciones y asesoramiento inte-
gral en el mundo del alquiler
de maquinaria y herramientas

para construccion y su princi-
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COMPRAR MAQUINARIA NUEVA o de SEGUNDA MAND
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pal objetivo, tal y como expli-
can, “es ofrecer la mejor op-
cién para cada necesidad”.
Maés de doscientos profe-
sionales y cuatro delegacio-
nes dan cobertura, segun la
actividad, en todo el territorio
nacional. Con una permanente
renovacién del parque de ma-

quinaria, incorporan unidades

de tltima generacién en secto-
res como la elevacién, energa,
carga y transporte, excava-
cion, vibracion, corte y perfo-
racion, casetas de obra, médu-
los de oficina, sanitarios, bom-
bas de agua, asi hasta la tota-
lidad de maquinaria, herra-
mientas y utensilios que son

precisas en la construccion.

o]
i
c
o
4
<




o]
it
c
o
=
<

LA ALIANZA ELEVA LANZA UN MANIFIESTO ANTE
LA COYUNTURA DEL SECTOR DE LA MAQUINARIA
DE ELEVACION

a Alianza Eleva lanza un

manifiesto ante la coyun-
tura del sector de la maquina-
ria de elevaciénDisenada pa-
ra trabajos de construccién y
rehabilitacién de fachadas, la
plataforma funciona con pro-
pulsién diésel. Esta no cuen-
ta con una variante de propul-
sién 100 % eléctrica, algo que
si poseen los modelos més pe-
quenos de la marca.

La crisis de las materias
primas, la escasez de semi-
conductores, la paralizacién
de la actividad industrial en
algunos sectores por la pan-
demia, el encarecimiento de
los fletes, la crisis energética
y otros condicionantes geopo-
liticos han hecho que, en el tl-
timo ano, los costes de la acti-
vidad y los plazos de entrega

se hayan visto notablemente

afectados, cuestién que pre-
ocupa especialmente a todos
los actores de nuestro sector.

Existe una absoluta in-
certidumbre en el mercado
por la indeterminacién de
los plazos de entrega y por
el aumento exponencial de
los costes de algunos bienes
imprescindibles para la fabri-
cacion, distribuciéon y comer-
cializacion en sus diferentes
formas (venta, alquiler) de
la maquinaria, razén por la
cual las empresas de maqui-
naria que operan en Espaia,
han debido hacer ajustes en
sus procesos de produccion y
comercializacién de los equi-
pos, sin que exista una certe-
za sobre el plazo por el cual
se prolongaran estas circuns-
tancias que pueden acabar

asfixiando la salud econémi-

cay financiera de las empre-
sas del sector.

Por otro lado, nos encon-
tramos ante las dificultades
para la contratacién de perso-
nal cualificado para nuestras
empresas, debido al alto cos-
te laboral, la falta de flexibili-
dad y la imposibilidad de for-
mar trabajadores especiali-
zados por el escaso apoyo de
las administraciones en nues-
tro sector.

Ante esta grave situacion,
la Alianza Eleva quiere hacer
una llamada de alarma a las
diferentes instituciones, pues
medidas encaminadas al in-
cremento de impuestos de
toda indole, o el incremento
de los seguros y cotizaciones
sociales, solo harfan agravar
una situaciéon que puede po-

ner en riesgo la recuperacion

econémica tras la pandemia,
no solo de nuestro sector si-
no también de la economia
en general.

Frente a ello, la alianza
Eleva reclama de las institu-
ciones una cooperacion leal
que permita poner fin a la in-
certidumbre sobre el aumen-
to exponencial de los costes
de produccién, asi como me-
didas que coadyuven a las
empresas del sector de ma-
quinaria a afrontar los retos
de digitalizacion, electrifica-
cién y descarbonizacién con
todas las garantias, y politi-
cas que favorezcan la con-
trataciéon de personal cuali-
ficado que mejoren los nive-
les de empleo. Es un reto que
nos concierne a todos y cuya
oportunidad no podemos de-

jar escapar.




EL SECTOR DEL ALQUILER EN EUROPA SIGUE

SIENDO POSITIVO

a encuesta ERA/IRN Ren-
L tal Tracker realizada a fi-
nales del pasado 2021, mues-
tra que la confianza de las
empresas Se mantiene en un
buen nivel y no han cambiado
drésticamente los datos des-
de la anterior encuesta de ju-
nio de 2021.

La encuesta bianual sobre
las tendencias y el sentimien-
to del sector europeo de alqui-
ler de equipos, estd organiza-
da conjuntamente por ERA y
la revista International Rental
News y se realiza con el objeti-
vo de que profesionales del al-
quiler de equipos de toda Euro-

pa aporten ademas de su vision

sobre el entorno empresarial
actual, sus perspectivas futuras.

A través de la Ultima en-
cuesta realizada, en la que par-

ticiparon mas de 125 empresas,

se ha podido comprobar que las
intenciones de empleo, la utili-
zacion de la flota, la confianza
empresarial y las expectativas,

siguen altas. Traduciéndolo en

términos cuantificables; por

ejemplo, en las intenciones de

empleo, el 70% de los encues-

tados espera anadir personal

en el primer trimestre de 2022.
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"0 GAM FINALIZA LA INSTALACION DE OCHO AULAS
O MODULARES EN EL COLEGIO SAN VICENTE DE PAUL

actuali

14
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a multinacional espanola
LGAM, compafiia especia-
lizada en soluciones integra-
les de maquinaria para la in-
dustria, ha finalizado la insta-
lacién de ocho aulas modula-
res — compuestas por 24 mo-
dulos de 15 metros cuadrados
cada uno - para acoger a es-
colares de los cursos de 2° a
5° de primaria del colegio San
Vicente de Paul de Gijon, cu-
ya techumbre se derrumbo el
pasado 5 de enero de 2022.

Este proyecto, en el que
estuvo implicado un equipo de
montadores, un ingeniero de
proyectos y personal de apo-
yo, implica una superficie to-
tal de 340 m2 montada en un
tiempo récord, menos de una
semana desde el inicio de las
obras el sdbado 29 de enero.

Todas las estructuras
instaladas cuentan con ai-
re acondicionado, bomba de
calor, ventanas para asegurar
ventilacién adecuada ante la
actual situacién sanitaria y

doble cubierta para minimi-

zar ruidos y evitar el impac-

to de inclemencias climatold-
gicas. También cuentan con
instalacién eléctrica comple-
ta legalizada, ademas de ase-
gurar su adecuacion al publi-
co infantil que las va a utili-
zar para minimizar riesgos de
seguridad en su uso.

Segun Rosa Naranjo, res-

ponsable del 4rea de nego-

cio de espacios modulares
en GAM y también respon-
sable de la nueva Escuela de
Oficios Kirleo “Este proyecto
ha sido especialmente desa-
fiante por las condiciones de
trabajo — en zona urbana con
accesibilidad limitada Unica-
mente a través del patio del
edificio - y con una urgencia

clara. Gracias a toda la expe-

riencia acumulada en el 4m-
bito de las construcciones
modulares y con el apoyo de
un equipo altamente cualifi-
cado hemos podido aportar
una solucién 4gil y de calidad
que hemos adaptado a las ne-
cesidades del cliente con los
maximos estandares de se-
guridad en el menor tiem-

po posible”.



UNA PLATAFORMA MULTITEL PAGLIERO MJ525,
EN TRABAJOS DE RECONSTRUCCION EN FLORENCIA

a Piazza del Duomo en
LFlorencia ha sido el lugar
donde una plataforma monta-
da sobre camién Multitel Pa-
gliero MJ525 de Pratonoleggi
ha estado funcionando duran-
te un par de semanas.

La empresa, propiedad de
los hermanos Marco y San-
to Russo, ha alquilado la uni-
dad con operador a la Opera
di Santa Maria del Fiore pa-
ra el monitoreo de la facha-
da exterior del Baptisterio de
San Giovanni, la Catedral y el
Campanile de Giotto. Un con-
trol realizado periédicamen-
te para verificar el estado de
conservacion del conjunto ar-
quitectdénico y, en caso de ser
necesario, intervenir con tra-
bajos de conservacién. Un al-
quiler delicado, por lo tanto,
que requiere la méaxima ha-

bilidad y precisién por parte

del operador, cuyas habilida-
des, junto con el rendimiento
de la plataforma, fueron pro-
badas de antemano por el jefe
de la Opera. La Opera di San-
ta Maria del Fiore fue funda-
da en 1296 para supervisar la
construccién de la catedral y
el campanario y es responsa-
ble de su proteccién, mejo-
ra y promocién. Pratonoleg-
gi pasoé la prueba, trabajan-
do no solo en el exterior si-
no también en el interior de
la catedral con una arana de
52 metros.

La plataforma MJ525, que
llegé hace unos meses, se ha
incorporado a la extensa flo-
ta de treinta modelos de Pa-
gliero Multitel de la compa-
nia. Clientes desde hace 21
anos, los hermanos Russo es-
tan particularmente satisfe-

chos con la MJ525, una plata-

forma que también se adqui-
rié en configuracién de grua,
ya que la empresa trabaja mu-
cho en el sector de las teleco-
municaciones; es decir, la ins-
talacion de antenas.

52 metros de altura de tra-
bajo, estrechas dimensiones,
6ptimo equilibrio, alcance ho-
rizontal de 37 m, posibilidad
de alcance bajo rasante hasta
-15 m, capacidad de cesta de
500 kg vy, por ultimo, pero no
menos importante, certifica-
cién para salir de la platafor-
ma en altura. Esta dltima es
una prerrogativa fundamen-
tal de Pratonoleggi que, aun-
que fundada en 2001, cuen-
ta con 50 afnos de experien-
cia en la industria de la cons-
truccion. De hecho, antes de
expandir el negocio con la in-
troduccion del alquiler, la em-

presa era conocida y aprecia-

da en Toscana como ‘Antonio
Russo’, padre de los hermanos
Marco y Santo.

Las plataformas Multi-
tel de 60 metros de Pagliero
se utilizan habitualmente pa-
ra la construccién de bloques
de viviendas de hasta 70 uni-
dades o el mantenimiento de
fachadas y cubiertas. En es-
ta actividad préximamente se
podra hacer uso de un MJ685:
manipulador telescépico sobre
un camion de 32/36 toneladas
con una altura maxima de tra-
bajo de 68,70 m. Una compra
que certifica la solidez de una
asociacién que va maés allé de
la relacién profesional; una re-
lacién construida sobre la ba-
se de la confianza porque, co-
mo destaca Santo Russo: "No
compramos maquinas de Mul-
titel Pagliero, compramos fia-
bilidad”.
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AECE CELEBRARA SU 2> CONVENCION EN MAYO

ECE ha anunciado su II
A_Convencién que tendra
lugar los préximos dias 3, 4
vy 5 de mayo y se celebrara en
Madrid en el Hotel Elba Ma-
drid-Alcalé.

La Convencién comenza-
ra el dia 3 de mayo por la tar-
de con una actividad deporti-
va para aquellos que deseen
participar. De igual manera,
y para aquellos interesados,
el dia 4 de mayo por la ma-
fana tendra lugar una acti-
vidad cultural.

El programa oficial comen-
zara el dia 4 al mediodia y se
extendera hasta el dia 5 por la

manana. La programacién ofi-

cial contard, entre
otras cosas, con po-
nencias de gran in-
terés, la celebracion
de la Asamblea Ge-
neral y una cena de
gala que seré cele-
brada el dia 4 por la
noche.

La II Conven-
cion de AECE pre-
tende ser un lugar
de encuentro pa-
ra todo el sector de
las carretillas eleva-
doras, motivo por el
cual seréd un evento
optimo de networ-

kingy de visibilidad

I ““}‘{’52'2‘2‘ MADRID
AY0 ALCALA

PROGRAMA COMPLEMENTARIO

- DIA 3 MAYO (TARDE):
ACTIVIDAD DEPORTIVA

- DIA 4 MAYO (MANANA):
ACTIVIDAD CULTURAL

PROGRAMA OFICIAL

- DIA 4 MAYO (TARDE)
- CENA DE GALA
- DIA 5 MAYO (MANANA)

LIEBHERR IBERICA, NUEVO MIEMBRO DE
ANMOPY(C

16
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iebherr Ibérica ha pasado
L a formar parte, como nue-
vo miembro, de Anmopyc, Aso-
ciacién Espafiola de Fabrican-
tes Exportadores de Maquina-
ria Construccion, Obras Publi-
cas y Mineria.

Liebherr Ibérica es una fi-

lial del Grupo Liebherr, respon-

sable de la comercializacion y
servicio post venta de las si-
guientes divisiones de la com-
pania en Espana: Grias movi-
les, Movimiento de tierras, Mi-
nerfa, Maquinaria de construc-
cién, Graas maritimas y Tecno-
logia del Hormigén. Fue fun-

dada en 1988 y actualmente

cuenta con dos cen-
tros en Espafa, ubi-
cados en Chiloeches
y Azuqueca de He-
nares (Guadalaja-
ra), cerca de 51.000
metros cuadrados de
instalaciones y méas

de 130 empleados.




TVHCL

TU SOCIO TAMBIEN
PARA RECAMBIOS
DE MOVIMIENTO
DE TIERRAS

KEEPS YOU GOING.

Descubre nuestra gamay
las ventajas de comprar

Gran seleccion de recambios compatibles
con las principales marcas incluyendo:
Bobcat - Case - Caterpillar - JCB - John Deere

Kubota - Takeuchi - Volvo - Yanmar - WWW.TVH.COM/MOVIMIENTO-DE-TIERRAS

TVH PARTS HOLDING NV
Brabantstraat 15 * 8790 Waregem * Belgium
T+32564342 11« F+3256 43 44 88 « info@tvh.com » www.tvh.com
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El sector de la
construccion cierra su
mejor ano desde 2008
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n Espana, el sector de la construc-

cion ha sido durante décadas unos

de los principales pilares de la eco-
nomia. De hecho, seis companias espano-
las figuraban en el listado de las 100 em-
presas de construcciéon con mas ventas,
alcanzando 73.544 millones de délares de
facturacién en conjunto. Esta cifra repre-
sentaba el 5% del total de ventas a nivel
global de la industria y consolidaba a Es-
pana entre los paises con mayor cuota de
mercado, compartiendo un quinto pues-
to con Corea del Sur, y por detras de Chi-
na, Japon, EE.UU. y Francia.

La crisis econémica y social deriva-
da del COVID-19 ha golpeado profunda-
mente a todos los mercados, alterando la
previsién de gasto publico y restando ca-
pacidad de accién e inversion en casi to-
dos los frentes sectoriales a escala mun-
dial, siendo el de la construccién uno de
los mas afectados. Las cifras hablan por
si solas: durante el 2019 las 100 com-
panias de construccion mas grandes del
mundo generaron ingresos por 1.462 bi-
llones de délares, segun datos recogidos
del informe Global Powers of Construc-
tion de Deloitte.

Sin embargo y pese a la desacelera-
cién del crecimiento econémico general,
el sector de la construccién ha mostrado
su excelente potencial, siguiendo adelan-
te con programas de infraestructuras con
la vista puesta en la recuperacion. A nivel
mundial, son muchos los gobiernos que
siguen planificando grandes inversiones
publicas para impulsar la demanda. Ejem-
plo de ello, el London Cross Rail en el Rei-
no Unido o el de autopistas ABC+De en
los Paises Bélticos, el plan de desarrollo
de la red de gas en Alemania o el proyec-
to NextGenerationEU centrado en el me-
dio ambiente en toda la UE.

Pero, al mismo tiempo, la pandemia ha
traido una nueva era a la industria de la
construccién, que se enfrenta nuevos re-
tos en torno a la volatilidad de la cadena
de suministro y el aumento de los costos
de los materiales, la escasez de mano de
obra calificada y un mayor enfoque en la
sostenibilidad. Aun asi, y a pesar de los
cambios en el entorno general, la bue-
na noticia es que las ventas de maquina-

ria han retomado la senda positiva de los
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ultimos afos y han cerrado 2021 con un
crecimiento del 38,5%.

A la vista de los datos difundidos por
el Mercado de Maquinaria de Construc-
cién de Espana (MMCE), grupo de trabajo
perteneciente a Anmopyc, el pasado ano
se vendieron en nuestro pais 6.707 uni-
dades. Con estas cifras, el sector cierra
su mejor ano desde 2008, cuando se su-
peraron ligeramente las 7.000 unidades,
y mejora en un 4,1% las cifras de 2019,
ultimo ejercicio “normal” antes del im-
pacto de la pandemia de covid-19. Con
este panorama, se confirma la tendencia
positiva del primer semestre del pasado
ano, en el que las ventas crecieron por
encima del 46%.

A pesar de la incertidumbre por la evo-
lucién de la pandemia y las dificultades
que estd sufriendo la cadena de produc-
cién con el suministro de componentes y
las entregas de equipos, el cierre ha sido

muy positivo en todos los segmentos de

magquinaria, con crecimientos superiores
al 40% en todos ellos salvo en el de ele-

vacion, que ha sido del 11,5%.

MAQUINARIA DE PRODUCCION
El segmento de las méaquinas de pro-

duccién ha sido el que ha tenido un me-

jor comportamiento durante el 2021,
segun los datos analizados por MMCE,
con un 49,3% y 2.015 unidades vendi-
das en 2021. El pasado ano super6 la ba-
rrera de las 2.000 unidades por prime-
ra vez desde 2008, y lo hizo con resul-

tados muy sélidos en todos los tipos de




equipos incluidos en este apartado; so-
lo las "mixtas” crecieron por debajo del
40%, aunque las 612 unidades regis-
tradas elevan este crecimiento hasta el
38,5%. En la maquinaria de movimiento
de tierras destaca el crecimiento experi-
mentado por las excavadoras de cadenas,
que con 504 unidades vendidas reflejan
un incremento del 62,6%. También im-
portante fue el resultado de sus homo-
logas de ruedas, con 251 unidades para
un crecimiento del 51,2%. Por su parte,
las 551 unidades de palas cargadoras de

ruedas suponen un crecimiento del 42%.

No obstante, los mayores crecimientos

en ese segmento lo registran los tractores
de cadenas, que con 30y 20 unidades res-
pectivamente cierran el ejercicio con un
incremento del 150%. Duplican sus ven-
tas los dumperes articulados (27 unida-
des frente a 13), mientras que las versio-

nes rigidas de estos vehiculos sitian su

A pesar de la incertidumbre por la evolucion
de la pandemia y las dificultades que esta
sufriendo la cadena de produccion con el
suministro de componentes y las entregas de
equipos, el cierre ha sido muy positivo

crecimiento en el 81,8%, con 20 unidades

respecto a las 11 precedentes.

MAQUINARIA MINI

El segmento de la maquinaria compacta
ha terminado el afio con 2.570 maquinas
vendidas y un crecimiento interanual del
43%. Las 2.570 unidades registradas lo
consolidan como el mas importante en vo-
lumen del mercado espanol, representan-
do el 38,3% del total de ventas (ver gra-
fico 2). Sobresale el buen comportamien-
to de las miniexcavadoras, con casi 1.500
unidades vendidas y un crecimiento del
59,9%. Se trata del tipo de maquina pre-
dominante en el mercado espanol. Las mi-

diexcavadoras de cadenas, con 457 unida-
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El comportamiento
resulta positivo en
todos los segmentos,
con crecimientos
superiores al 40%,
salvo en elevacion

des, tuvieron un crecimiento del 27,3%,
mientras que su version de ruedas eleva
este crecimiento hasta el 78,6%, si bien
su mercado se limita a 25 unidades.

Por su parte, las minicargadoras de
cadenas cerraron 2021 con 127 unida-
des frente a las 58 del ano anterior, lo
que supone un crecimiento del 119%. Las
minicargadoras de ruedas, por su par-
te, tuvieron un crecimiento mas mode-
rado, del 12,1%, si bien su volumen es
significativamente mayor, con 454 uni-
dades. Por ultimo, las cargadoras de rue-
das por debajo de 4,6 toneladas marcan
el tnico descenso de toda la serie, con
26 unidades vendidas, un 25,7% menos

que en 2020.

COMPACTACION

El sector de la compactacién también

muestra un considerable incremento en
las ventas (1.104 maquinas) que se situa
en el 39,9%. La maquinaria de compacta-
cién se suma a los segmentos anteriores
y recupera el mercado perdido en 2020.
Los grupos de equipos de compactacion
con mayor volumen de mercado cierran en
positivo, en contraposicion al descenso en
ventas de los dos menos numerosos: los
rodillos tdndem superiores a 1,3 m, que
con 22 unidades descienden un 15,4%, y
los rodillos vibrantes mixtos, que conta-
bilizan seis unidades, cuatro menos que
en el afo precedente.

En la parte positiva, los 228 pisones
vendidos indican un crecimiento del 48%.
Rodillos tdndem por debajo de 1,3 m vy
rodillos duplex registran 192 ventas ca-
da uno, con crecimientos del 58,7% y del
9,1%, respectivamente. Incrementos su-
periores al 60% encontramos en los ro-
dillos monocilindricos autopropulsados
(175 unidades) y las bandejas mono di-
reccionales (130 unidades). Las bande-
jas reversibles crecen un 34,3%, con 133

unidades, mientas que los rodillos estati-

cos neumaticos marcan la mayor subida,
con un 73,3%, aunque en este caso con

un volumen de mercado de 26 unidades.

ELEVACION

En cuanto al mercado de elevacion, la ma-
nipuladora telescépica se consolida como
una de las maquinas mas vendidas en Es-
pafia, gracias a su polivalencia. A pesar
de ello, su crecimiento es mas suave que
el del resto de equipos, conun 11,5%. En
este segmento, MMCE solo contabiliza las
ventas de manipuladoras telescopicas,
con una cifra de 996 en 2021. A diferen-
cia del resto de grupos, el de elevacion,
no ha conseguido recuperarse de la ba-
jada de 2020, y todavia acumula una cai-
da de ventas del 29,2% respecto a 2019.

TRITURACION Y CLASIFICACION

Por ultimo, en trituracion y clasificacién,
el ano 2021 cierra con un incremento del
46,7%, si bien es un mercado que ma-
neja pocas unidades, en concreto, 22 en
el ultimo afio frente a 15 en 2020. Todas
ellas repartidas en tres grupos, 3 impac-
tores, 8 precribadores, 3 cribas y 8 equi-

pos de mandibulas.



Martillos hidraulicos
HUPPBreak

desde 75 a 940 kg, para maquinas portadorasde 1a 17t

» Alta productividad con maxima potencia de impacto

» Alta durabilidad, menores costes de funcionamiento - para una rentablidad demoledora

Estructura sencilla con sélo dos piezas moviles

Amplia gama de aplicaciones: demolicion, trabajos de construccion en general,
trabajos de cimentacion y corte de asfalto, explotacion de canterasy mineria

Para sacar el maximo partido a tu excavadora TAKEUCHI

{iHuppenkothen

Informacion detallada
sobre accesorios

para excavadoras

huppenkothen.com
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José Manuel Garcia Suarez, presidente de Anagrual

"Vivimos en una

La aspiracion de toda
asociacion es dar el mejor
Servicio a sus socios, sobre
todo, en tiempos de mayores
dificultades. Anagrual —
Agrupacién Empresarial
Nacional de Alquiladores de
Gruas de Servicio Pablico—

se puede decir que lo viene
consiguiendo en su afan por
ayudar a las empresas del sector
a orientar sus negocios frente
a los constantes cambios del
entorno y hacer de nexo con
las instituciones. "Anagrual no
solo es un interlocutor fiable,
leal y constructivo con las
distintas administraciones, sino
que traslada a los asociados

las novedades que respecto a
nuestro sector se producen,
pelea por mejorar nuestras
condiciones de trabajo, elabora
proyectos, manuales, imparte
formacion; pero, sobre todo,
hace, o al menos intenta, que
la voz de nuestras empresas se
escuche en las normas que nos
pudieran afectar”.

Texto: Marisa Sardina

%
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JOSE MANUEL
GARCIA SUAREZ




“"Se necesita un poco de ayuda por parte
de la Administracion o, al menos, que no

genere problemas”

Ast lo reconoce en esta entrevista José Ma-
nuel Garcia Suarez, presidente de la enti-
dad, quien profundiza también en la situa-
cién actual del sector, las dificultades que
capean las empresas de alquiler de gruas
en los ultimos afos, asi como en los nue-
vos retos que depara el futuro y las venta-
jas que supone pertenecer a este colectivo
que hoy en dia agrupa al 90 por ciento de

las empresas del sector.

¢CUAL ES EL BALANCE DE 2021 EN EL
SECTOR DE ALQUILER DE GRUAS MOVI-
LES EN ESPANA?

El ano que acabamos de terminar no ha si-
do un mal afo para nuestras empresas, ha-
bida cuenta de la situacion que afrontamos.
Diversos desequilibrios y situaciones es-
tacionales provocan que nuestras empre-
sas sufran de una gran incertidumbre y di-
ficultan que podamos hacer una previsién

anual adecuada.
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ANAGRUAL

¢{COMO DEFINIRIA LA SITUACION QUE
ESTAMOS ATRAVESANDO HOY EN DIiA?
Incertidumbre. Vivimos en una continua in-
certidumbre, primero por la situacién sa-
nitaria que provoca que afecta diariamen-
te, pero también por una diversidad de for-
mas de afrontar la coyuntura dependiendo

del lugar de Espana donde te encuentres,

ANAGRUAL SE FUNDO EN 1979 CON EL
OBJETIVO DE SISTEMATIZAR LA ACTI-
VIDAD DE ALQUILER DE GRUAS EN ES-
PANA. DESPUES DE MAS DE CUATRO
DECADAS, éA CUANTAS EMPRESAS DE
GRUAS REPRESENTA LA ASOCIACION?

Anagrual, agrupa al 90 por ciento de las
empresas de alquiler de gria mévil de Es-
pana, contando en la actualidad con cerca

de 170 agrupados.

¢CUALES SON LAS VENTAJAS QUE OFRE-
CE EL PERTENECER A ANAGRUAL Y EN

QUE MEDIDA EL ASOCIACIONISMO ES-
TA AYUDANDO A LOS MIEMBROS A DE-
SAFIAR LA CRISIS POR ESTA PANDEMIA?
Pertenecer a una asociacion empresarial
es fundamental para conseguir los objeti-
vos comunes de un sector. De lo contrario,
no existes para la Administracion, lo que
imposibilita tener un nexo de comunica-
cién con quienes en muchos casos deter-
minan las reglas del juego. Anagrual no so-
lo es un interlocutor fiable, leal y construc-
tivo con las distintas administraciones, si-
no que traslada a los asociados las noveda-
des que respecto a nuestro sector se pro-
ducen, pelea por mejorar nuestras condi-
ciones de trabajo, elabora proyectos, ma-
nuales, imparte formacién; pero, sobre to-
do, hace, o al menos intenta, que la voz de
nuestras empresas se escuche en las nor-

mas que nos pudieran afectar.

¢CUALES SON LAS ACCIONES MAS DES-
TACADAS REALIZADAS POR LA AGRU-
PACION EN EL ULTIMO ANO?

Hemos desarrollado dos proyectos uno con-
sistente en una aplicacion sobre seguridad
laboral especifica de nuestra actividad, que

permitird que los trabajadores tengan en el
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teléfono maévil la documentacion mas im-
portante relativa a la prevencion de ries-
gos. Por otro lado, hemos desarrollado una
aplicacién para certificar las comunicacio-
nes con clientes, proveedores y/o trabajado-
res. Por otro lado, dado que la formacién es
esencial en nuestro sector, nos hemos cen-

trado en mejorar este aspecto.

¢COMO SE TRANSFORMA UNA AMENA-
ZA EN UNA OPORTUNIDAD?

Albert Einstein decia que la creatividad na-
ce de la angustia, de las situaciones limite.
La crisis es una oportunidad para la inno-
vacion en ocasiones porque, efectivamente,
en momentos de dificultad es cuando uno

da lo mejor de si mismo.

¢EN QUE PROYECTOS SE ESPERA PODER
TRABAJAR PARA MEJORAR LA ACTIVI-
DAD DEL SECTOR Y CUALES SON SUS
PRIORIDADES PARA 20227
En este ano, Anagrual tiene su foco puesto
en tres aspectos fundamentales: la forma-
cion, la empleabilidad y la productividad.
Queremos generar nuevos trabajadores
ante las dificultades de encontrar personas
para sectores como los nuestros, forméando-
los. Esto conllevara que nuestras plantillas
se puedan renovar y mejorar la empleabili-
dad en el sector. Por ultimo, y aspecto clave,
es mejorar la productividad de nuestras em-

presas, ora eliminando trabas al sector, como

“Alquilar siempre es mas rentable que
comprar, al menos es asi en el sector de

son una aplicacién torticera de la coordinacion
de actividades y los portales que se usan —
mas para embarrar que para mejorar la se-
guridad— ora a través de aspectos empresa-

riales mas convenientes para nuestro sector.

¢COMO VALORARIA EL APOYO DE LA AD-
MINISTRACION A LA ASOCIACION EN
LOS ULTIMOS ANOS?

Como le decia en una cuestién anterior,
Anagrual es un interlocutor leal, construc-
tivo y eficaz, por lo que este es el mismo
comportamiento que esperamos y recibimos
de las distintas administraciones. Nuestra
comunicacién, por ejemplo, con el Ministe-
rio de Industria, es excelente, no siempre se
consigue lo que deseamos o nuestros crite-
rios no son compartidos, pero lo mas impor-
tante es nos escuchan y comprueban que
defendemos intereses colectivos.

En materia de actuaciones con la Admi-
nistracién Publica, équé logros podria des-
tacar que se hayan conseguido?

Para nuestro sector contar con una ITC
(RD 837/2003) es un aspecto vital, el con-

venio colectivo de grias moéviles y la red de

gruas moviles para poder circular por las ca-

la construcciéon”

rreteras en Espana con flexibilidad. Estos se-

rian los tres aspectos mas destacados.

¢{QUE VENTAJAS FINANCIERAS PUEDE
OFRECER EL SECTOR DEL ALQUILER A
LAS EMPRESAS?

Alquilar siempre es més rentable que com-
prar, al menos es asi en el sector de la cons-
truccion, de ahi que las constructoras ha-
yan liquidado préacticamente su parque de
maquinaria. Les ofrecemos especializacion,
eficacia, agilidad y profesionalizacién, a un
coste infinitamente mas asequible que si
ellos mismo tuvieran que disponer de unos
equipos tan costosos como los nuestros y un

personal tan especializado.

¢CUALES SON LA DEBILIDADES Y FOR-
TALEZAS DEL SECTOR DEL ALQUILER DE
GRUAS MOVILES EN ESPANA FRENTE A
OTROS PAISES?

En cuanto debilidades, quiza nuestra gran
atomizacién de nuestro sector complica as-
pectos estructurales. En cuanto fortalezas,
contar con un carné de operador de gria
movil y la ITC asi como poder circular con
mejores condiciones, serian nuestras ven-

tajas frente a otros paises.

¢COMO ES LA SITUACION DE MOROSI-
DAD HOY EN DIA? ¢QUE AVANCES SE
VIENEN PRODUCIENDO EN EL REGIS-
TRO DE MOROSIDAD Y LA REDUCCION
DE LA DEUDA?

Los plazos de pago y la morosidad son evi-
dentemente un grave problema en Espafa,
que quiza hasta que no se implante un ré-
gimen sancionador en la ley de morosidad

seguiremos sufriendo.

¢QUE DIFICULTADES SE ENCUENTRAN
HOY EN DIA LAS EMPRESAS A LA HO-
RA DE APOSTAR POR LA INTERNACIO-
NALIZACION?

En nuestro sector es ciertamente comple-
jo apostar por la internalizacion, solamen-
te empresas con un cierto volumen pueden

embarcarse en este tipo de alternativas, co-



“Hasta que no se implante un régimen
sancionador en la ley de morosidad
seguiremos sufriendo”

mo puede ser nuestro caso, pero es una si-

tuacion ciertamente compleja.

¢EN QUE MEDIDA CREE QUE LA CON-
CENTRACION DE EMPRESAS Y FUSIO-
NES PUEDEN SER SOLUCIONES PLAUSI-
BLES PARA CAPEAR LA CRISIS?

La ley de Defensa de la Competencia, limita
mucho las cuestiones que las asociaciones
podemos recomendar o acciones que po-
demos emprender. En tiempos de crisis se
echan de menos algunas soluciones o me-
didas que pueden ayudar al sector pero que
se acercan a esa fina linea que separa las
recomendaciones posibles de las que afec-
tan a la competencia, de ahi que siempre
Somos muy cautos sobre este tipo de cues-
tiones. No obstante, respetando las normas
de competencia y legislacion vigente sobre
concentracion de empresas y monopolios,

pudiera ser una opcién plausible.

(QUE DESTACARIA EN CUANTO A UL-
TIMAS NOVEDADES NORMATIVAS EN
EL SECTOR DEL ALQUILER DE GRUAS
MOVILES?

La tltima modificacién de la ITC que afecta
al carné de operador de gria movil, la préxi-

ma publicacién de la Guia ITC, y por tltimo

La Norma UNE de formacién del operador

de camio6n grua.

¢(QUE PODRIA DESTACAR EN CUAN-
TO A LOS REQUISITOS PARA OBTENER
EL CARNET DE GRUISTA O LA FIGURA
DE LA HABILITACION DE LAS EMPRE-
SAS PARA PODER IMPARTIR CURSOS DE
FORMACION?

Que nuestros trabajadores cuenten con un
carné de operador expedido por el érgano
competente es uno de los grandes logros de
nuestra asociacion, no solo nos aseguramos
que nuestros trabajadores estan formados,
sino que esa formacion es oficial lo que da
una tranquilidad en cuanto a la expedicién

y realizacién de esta.

(EN QUE ESTADO DE SALUD SE ENCUEN-
TRA LA FORMACION PROFESIONAL DEL
OPERADOR DE GRUA?

En estos momentos, el operador de gria es
una de las profesiones con mas posibilida-
des de acceso, lo cual mejora la empleabi-
lidad de nuestro sector. Se puede acceder
bien mediante los cursos que aparecen en
la ITC, bien a través de la convalidacién pa-
ra operadores de paises de la Unién Euro-

pea, y muy pronto, se podra acceder a tra-

vés del certificado de profesionalidad y la

certificacion de personas.

¢(CUALES SON LAS PRINCIPALES LEC-
CIONES QUE, A SU JUICIO, HAY QUE EX-
TRAER DE ESTA CRISIS PROVOCADA POR
LA PANDEMIA?

Que la coordinacién entre administracio-
nes es esencial y que el tejido empresarial
espanol es extraordinario y esté a la altura
de cualquiera de los paises de nuestro en-
torno, simplemente se necesita un poco de
ayuda por parte de la Administracién o, al

menos, que no genere problemas.

¢COMO CREE QUE EVOLUCIONARA EL
MERCADO EN ESTE 20227 ¢éAUMENTA-
RAN SU ACTIVIDAD LOS ALQUILADORES
DE GRUAS MOVILES?

Iremos en la linea del pasado ano, a la espe-
ra de como los fondos europeos y su reparto
afectan a la economia. Si estos fondos lle-
gan al sector de la construccion, ingenieria
civil e infraestructuras, seguramente nues-
tra actividad se veré afectada de forma po-
sitiva. Queda que sepamos aprovechar es-
te aumento de la actividad para hacer més

rentables nuestras empresas.

¢QUE RECOMENDACIONES HARIA A LAS
EMPRESAS PARA SEGUIR CAPEANDO
LAS DIFICULTADES QUE NOS PODAMOS
ENCONTRAR A CORTO-MEDIO PLAZO?

Incidir en la mejora de la productividad de nues-

tras empresas para hacerlas mas rentables.
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as minis, tanto miniexcavadoras
como minicargadoras, han ido ga-
nando terreno en el mundo de la
construccion, gracias a su reducido tama-
oy a que cada vez son capaces de reali-
zar mas trabajos. A dia de hoy, la mayoria
de estas maquinas nos permiten realizar
labores de carga, excavaciones, trabajos
de demolicién o movimientos de tierras.
Segun los datos difundidos por el Mer-
cado de Maquinaria de Construccién de
Espana (MMCE), grupo de trabajo perte-
neciente a Anmopyc, el pasado ano, el
segmento de maquinaria compacta crecid
un 43 %. Las 2.570 unidades registradas
lo consolidan como el més importante en
volumen del mercado espanol, represen-
tando el 38,3 % del total de ventas. So-
bresale el buen comportamiento de las
miniexcavadoras, con casi 1.500 unida-
des vendidas y un crecimiento del 59,9
%, la méquina predominante en el mer-
cado espanol.
Las midiexcavadoras de cadenas, con
457 unidades, tuvieron un crecimien-
to del 27,3 %, mientras que su version

de ruedas eleva este crecimiento hasta
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“Segun los datos difundidos por MMCE,
el segmento de maquinaria compacta
crecio un 43 %. Las 2.570 unidades
registradas lo consolidan como el mas
importante en volumen del mercado
espanol, representando el 38,3 % del
total de ventas”

el 78,6 %, si bien su mercado se limita a
2b unidades.

Por su parte, las minicargadoras de
cadenas cerraron el 2021 con 127 uni-
dades, frente a las 58 del ano anterior,
lo que supone un crecimiento del 119 %.

Las minicargadoras de ruedas, por su
parte, tuvieron un crecimiento méas mo-
derado, del 12,1 %, aunque su volumen
es significativamente mayor, con 454
unidades.

Por ultimo, las cargadoras de rue-
das por debajo de 4,6 toneladas marcan

el Unico descenso de toda la serie, con

26 unidades vendidas, un 25,7 % menos
que en 2020.

La buena marcha de las minis el pa-
sado afio queda confirmado tras la con-
sulta efectuada a algunas de las empre-
sas mas destacadas del sector, que coin-
ciden en senalar el éxito en las ventas
en este segmento. Sebastian Kaufmann,
responsable del departamento Comercial
de Huppenkothen en Espana, Portugal y
Andorra, asegura que tanto en Austria,
donde esté ubicada la sede central, co-
mo en la Peninsula Ibérica, se han supe-

rado las ventas y se ha concluido con el
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ano mas exitoso de la historia de la fir-
ma. “"En Espana hemos notado un con-
siderable aumento de la demanda, espe-
cialmente en el rango de hasta 6 tonela-
das. Un gran éxito fue nuestra asisten-
cia a la feria de Zaragoza Smoypc 2021.
Para nosotros era significativo que es-
tuviéramos presentes en estos momen-
tos dificiles de la pandemia. Junto con
nuestros distribuidores, pudimos enta-
blar nuevas relaciones comerciales con
clientes de toda la Peninsula, lo que con-
firma que la calidad de nuestros produc-
tos habla por si misma”, explica.
Carlos Campos, District Manager
Bobcat Iberia & Turkey, también recono-
ce que los resultados globales son muy

positivos: "Nuestras entregas en Espana

han sido un 20 % mayores que en 2020
Y seguro nos situaran nuevamente como
lideres en lo que se refiere a maquinaria
compacta. Segun las estadisticas revela-
das por Off Highway y referidas a entre-
gas realizadas durante 2020, Bobcat se
alzé nuevamente con la primera posicion
dentro del mercado de maquinaria com-
pacta y englobando las categorias de car-
gadoras compactas de ruedas, excavado-
ras por debajo de las 6 T y manipulado-
res telescopicos”.

En relacién a la aceptacion de los nue-
vos productos introducidos, Carlos Cam-
pos reporta un crecimiento de las ventas
y sefnala como ejemplo la L85 en la gama
cargadoras de ruedas compactas o la L23/
L28 en la gama de cargadoras articula-
das pequenas, asi como los productos de
compactacion ligera. “Mas buenas noti-
cias y productos vendran durante el ano
en curso. Nuestro objetivo final es que los
clientes vean a Bobcat como la marca de
referencia en cuanto a maquinaria com-
pacta se refiere”, senala con optimismo.

Desde Komatu, Rafael Pidre, director
de Marketing de esta firma, explica que
“después de la fuerte caida en la deman-
da vivida en 2020, este 2021 ha sido el
ano en el que nuestro sector ha iniciado

una recuperacion que deberia terminar



de consolidarse a lo largo de los proxi-
mos meses”. Y ahade que “las ventas de
la Gama Utility han seguido una evolucion
muy similar a la que ha tenido la deman-
da de este tipo de maquinaria a lo largo

del Gltimo ano”.

PRESION CADENA SUMINISTRO

Aunque el crecimiento de la productivi-
dad en el sector de la construccién augura
buenas noticias, se espera que la disponi-
bilidad de equipos siga siendo un gran re-
to en este 2022. Desde Richie Bros., ase-
guran que los fabricantes siguen sumer-
gidos en una avalancha de nuevos pedi-
dos de equipos y la demanda contintia au-
mentando; pero, sin embargo, —ahaden—
“la produccioén se esta viendo afectada por
la escasez mundial de chips informaticos
y el aumento del coste y la disponibili-
dad de las materias primas, lo que conlle-
va unos plazos de entrega mas amplios”.

Ante este panorama, desde Wacker Neu-
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son se muestran optimistas y Javier Fer-

néndez, director gerente de la compania,
asegura que, a pesar de estas irregulari-
dades en la cadena de suministro, “he-
mos conseguido aumentar significativa-
mente nuestras ventas de estos equipos
y, de esta manera, mantener la tenden-

cia de los ultimos anos”.

FLOTAS MAS ECOLOGICAS

El futuro de la maquinaria se vislumbra
verde. Los fabricantes trabajan por desa-
rrollar equipos de nueva generacién “mas
limpios” para cumplir con los objetivos de
emisiones establecidos por iniciativas co-
mo el Acuerdo Climético de Paris. “Des-
de el proveedor hasta el usuario final, la
industria se ha comprometido a alcanzar
las emisiones netas de carbono cero. En
2022, se espera que esta tendencia au-
mente con productos méas avanzados y la
disponibilidad de maquinaria eléctrica y
alimentada con hidrégeno en el mercado”,

subrayan desde Wacker Neuson.

“Sobresale el buen comportamiento de
las miniexcavadoras, con casi 1.500
unidades vendidas y un crecimiento del
59,9 %, la maquina predominante en el

Umberto Celestini, responsable de
Producto de Mini-Excavadoras CASE, ma-
nifiesta que, dentro de las innovaciones
maés recientes en el mercado de las mi-
nis, hay que destacar los motores eléctri-
cos: "No contaminan y minimizan el rui-
do, por lo que pueden trabajar sin moles-
tar. Estas pequenas maquinas van a mar-
car el futuro; de hecho, ya existen mu-
chos modelos y en los paises nérdicos se
venden muy bien. En Espana, la demanda
por ahora es méas baja, pero seguro que
poco a poco ird aumentando”. Como cla-
ve del éxito de esta tecnologia, el exper-

to hace mencion al uso de nuevas bate-

mercado espanol”

rias “que permitan maximizar la autono-
mia de trabajo de la méquina”.

Carlos Campos de Bobcat senala la
electrificacion como innovacién mas re-
cientey, en este sentido, destaca la exca-
vadora E10e de la firma, “la primera ex-
cavadora eléctrica del mundo en la cate-
goria de 1 tonelada. Combina cero emi-
siones, bajo nivel de ruido y un ancho de
tan solo 71 cm, lo que permite pasar fa-
cilmente a través de puertas estandar,
asi como entrar y salir de ascensores. Es
idénea para proyectos de demolicién de
interiores y excavacién de sétanos, pe-

ro también para trabajos en el centro de



ciudades, trabajos nocturnos, asi como
cuando sea preciso llevar a cabo labo-
res en las cuales el nivel de ruido a emi-

tir sea al minimo, como por ejemplo en

hospitales, cementerios, escuelas, etc.”.

Dentro de esta tendencia hacia la mo-
vilidad eléctrica en el sector de la maqui-
naria de construccién, Sebastian Kau-
fmann de Huppenkothen incide en la
TB216E, “"un modelo eléctrico que funcio-
na a bateria, un producto en nuestra ga-
ma que Ultimamente ha tenido una gran
demanda. Gracias a su funcionamiento
sin emisién de gases contaminantes, la
TB216E es ideal para su uso en interio-
res o en zonas con restricciones de emi-
siones de gases y sonoras”.

Por su parte, Javier Fernandez de Wac-
ker Neuson coincide en senalar la eficien-
cia en el consumo de combustible, el me-
nor nivel de emisiones y el aumento del
confort e incorporacién de equipos eléc-
tricos como las tendencias més marcadas

del sector de la maquinaria.

DE LA MANO DE LA TECNOLOGIA

El sector de la construccién es uno de

los méas avanzados tecnolégicamente del
mundo, especialmente en lo que se refie-
re a innovaciones mecénicas y aplicacio-
nes industriales. Las inversiones en tecno-
logfa alcanzaron niveles récord en 2021 y

la tendencia hace prever que se manten-
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dré en 2022. Desde Richie Bros., observan
que “no solo las empresas estan invirtien-
do maés, sino que las llamadas “ConTec”
(tecnologia de la construccion) de nueva
creacién han aumentado exponencialmen-
te en todo el sector. Estas empresas tec-
noldgicas estédn proporcionando nuevos
avances en los sistemas de software, in-
cluyendo plataformas para la gestién de
flotas/inventarios, la sustitucién de piezas,
el seguimiento de las tendencias del mer-
cado... La inteligencia de datos moderna,
combinada con estos avances tecnolégi-
cos, ayudaré a las empresas a tomar de-
cisiones empresariales mejores y mas in-
formadas ahoray en el futuro”. Otras solu-
ciones digitales —afiaden— incluyen apli-
caciones de salud y seguridad, calculado-
ras de emisiones de carbono y plataformas
online para la compra y venta de maqui-
naria usada. “Los propietarios de empre-
sas, los gestores de flotas y otros agentes
del sector son ahora mas propensos que
nunca a pasarse a los cuadros de mando

inteligentes, y a las aplicaciones moéviles

para agilizar las tareas y reducir la carga
administrativa”.

Sebastian Kaufmann de Huppenkothen
subraya el avance de la tecnologia en el
ambito de las méaquinas de construccion,
que califica como tremendo e imparable
y detalla el esfuerzo de la firma para sa-
tisfacer la demanda: “Practicamente toda
la gama de Takeuchi viene ahora equipa-
da con el sistema HFM de gestion de flo-
tas y, a partir de la gama midi, se incor-
poran, cada vez mas, los sistemas de asis-
tencia HUPPTronic, tales como el limita-
dor de alturay de giro, la visualizacién del
cazo y el control automaético de los movi-
mientos repetitivos de la maquina. Estos
sistemas electronicos de asistencia apo-
yan al operario y hacen su trabajo mas cé-
modo vy eficaz. Incorporamos estas solu-
ciones no solo en las méaquinas vendidas
a clientes finales sino, cada vez, mas en
nuestros parques de alquiler, donde tam-
bién tienen su aplicaciéon. El que se lleva
una maquina en alquiler dispone asi de

una herramienta 6ptimamente equipada”.

CULTURA DE COMPRA VS ALQUILER

Hoy en dia el alquilador se ha erigido en

un elemento de peso para los fabricantes,
que ven en esta figura un canal emergen-
te para llegar al cliente final con sus ma-
quinas. Su potencial de crecimiento resul-
ta evidente, sobre todo en Espana, donde
su irrupcién es relativamente joven, en
comparacién con otras zonas del mundo.

Alquiler o compra, una disyuntiva que
depende de determinados factores, como
son los logisticos, econémicos o técnicos,
entre otros. En el andlisis final, la decision
de comprar o recurrir al alquiler de maqui-
naria depende de cada situacién particular.
Segun algunos andlisis de mercado, la cul-
tura de la compra se viene abandonando a
favor del servicio del alquiler. Asi lo reco-
nocen algunos de los expertos encuestados,
como Javier Fernandez de Wacker Neuson,
quien asegura que el mercado del alquiler
sigue ganando cuota en Espana, mientras
que la venta en nuestro pais se encuentra
“muy por debajo de los de los paises de Eu-

ropa comparables al nuestro”.



En este punto, Carlos Campos de Bob-
cat expone que todos estos argumentos que
dan credibilidad a este proceso de creci-
miento son validos para los clientes de al-
quiler, pero para el grupo de clientes que
son propietarios considera que “vale la pe-
na poseer la maquina y tenerla disponible
al instante y con las especificaciones exac-
tamente deseadas”. En cuanto al alquiler,
el experto opina que habria que afadir “la
disponibilidad de maquinaria en tiempo y
forma ante picos inesperados de carga de
trabajo, asi como la despreocupacion de te-
ner que pagar una cuota, y utilizar un bien
y simplemente devolverlo en perfectas con-
diciones dentro del plazo acordado”.

También a los motivos de esta tenden-
cia se refiere Rafael Pidre de Komatsu,
al explicar que las causas son multiples:
“Aporta flexibilidad, reduce el riesgo, tie-
ne un tratamiento fiscal més ventajoso,
ayuda a afrontar con mayor tranquilidad
épocas de incertidumbre e incluso facili-
ta el calculo de los costes verdaderamen-

te imputables a la obra”.

Por su parte, Umberto Celestini, res-
ponsable de Producto de Mini-Excavado-
ras de CASE, manifiesta que no podemos
decir que se haya abandonado la compra
de miniexcavadoras por parte de clientes,
pero “dado que las empresas de alquiler
las ofrecen a precios muy competitivos, a
menudo los clientes prefieren alquilarlas
para pequenos trabajos que tengan que
realizar, ya que, de esa forma, no tienen
que preocuparse por el mantenimiento,
el seguro y todos los demas costes rela-
cionados; en definitiva, es méas rentable”.

En cuanto a los servicios de alquiler,
para Javier Ferndndez de Wacker Neu-
son habria que destacar “los agresivos
precios del mercado del alquiler y la ex-
ternalizacion del mantenimiento y ser-
vicio, cada vez con mas exigencias téc-

nicas por el aumento de la electrénica”.

LAS MAS VENDIDAS
El segmento de la maquinaria compac-
ta ha cerrado el pasado ano con la venta

de 2.570 unidades y un crecimiento in-

teranual del 43 %. Las miniexcavadoras
de cadenas lo hacen con 1.481 unidades
(+60 %), consolidandose como el tipo de
méaquina méas vendido en Espafia. Umber-
to Celestini de CASE confirma esta ten-
dencia de la venta al considerar que es-
te segmento “es el més importante de la
industria y lo seguira siendo”. Para CA-
SE Constuction Equipment, el afio 2022
es muy importante “porque hemos ad-
quirido recientemente la empresa italia-
na Sampierana, que produce miniexcava-
doras. Estamos muy ilusionados ya que
ahora vamos a poder completar nuestra
gama existente con modelos que no tenia-
mos, nuevas configuraciones e, incluso,
con algin modelo eléctrico”. En cuanto al
alquiler, Celestini destaca la CX60C co-
mo el modelo mas demandado, “aunque
le siguen de cerca el modelo més peque-
no, la CX17C, y también la CX37C, que
es de tamano medio”, anade.

También Rafael Pidre de Komatu coin-
cide en senalar que, en nimero de unida-
des, la categoria de miniexcavadoras es
la que ha tenido unas mejores cifras de
venta. Javier Fernandez de Wacker Neu-
son afade que, en su caso, los modelos
més demandados son los que van de a 1
a b toneladas.

Al hablar de modelos, Sebastian Kau-
fmann de Huppenkothen considera que
es dificil destacar alguno en concreto, ya
que cada cual tiene su aplicacién concre-
ta: “La tasa de ocupacién tanto de ma-
quinas de 1 tonelada, como la TB210R,
como en el resto de la gama, es muy si-
milar. Todos los modelos tienen salida.
El caballo de batalla de nuestra flota de
alquiler es, sin duda, la TB290-2. Esta
excavadora de nueve toneladas es una
de las méquinas mas solicitadas gracias
a su potencia y rapidez. Sus cuatro cir-
cuitos hidraulicos, en combinacién con el
implemento giratorio HUPPTIlt y su en-
ganche hidraulico la convierten en una
maquina muy versatil”.

Por su parte, dentro de las excavado-
ras compactas, Carlos Campos de Bob-
cat destaca “como modelos estrella la
E17z y al E35z, mientras que si nos re-
ferimos a cargadoras compactas deberia-
mos pensar en los modelos S70y S450”,

concluye.
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Jorge Cuartero, director general de Anmopyc

“En nuestro sector es muy dificil

Desde su formacion, Anmopyc ha ayudado,

entre otras cosas, a evitar la dispersion y los
planteamientos individualistas, aumentando
las posibilidades a la hora de competir, sin
que ello afecte a la individualidad de cada
empresa. Ha contribuido, también, a la co-
hesion de intereses, a aprender de los errores
de todos, a emprender acciones conjuntasy a
contar con asesoramiento general sobre po-
sibles ayudas y/o financiacién; en definitiva,
a avanzar aprovechando recursos, experien-
cias y atributos para un beneficio comun.
Entrevistamos a Jorge Cuartero, direc-
tor general de Anmopyc, quien ademas es

miembro del comité ejecutivo de CECE, asi

JORGE
CUARTERO

Texto: Marisa Sardina

En este 2022, la Asociacion Espanola de

Fabricantes de Maquinaria de Construccion,
Obras Publicas y Mineria, Anmopyc,
cumple cuarenta anos de servicio al

como de la Junta Directiva de UNE (Asocia-
cién Espafiola de Normalizacién). Repasa-
mos con este polifacético profesional la tra-
yectoria seguida por la Asociacion, asi co-
mo la situacién que atraviesa actualmen-

te el mercado.

¢(CON QUE ADJETIVOS SE DEFINIRIA
EN EL TERRENO PERSONAL Y/O PRO-
FESIONAL?

Felicidad y afortunado. En el &mbito per-
sonal muy feliz por que este ano nacié mi
primer hijo y afortunado por el hecho de
que tanto yo como mis seres queridos te-

nemos salud.

sector. Cuatro décadas de arduo trabajo y
busqueda de sinergias en todo el colectivo
para defender los intereses comunes y
promover la internacionalizacion, seguridad
industrial e innovacion tecnolégica de sus
empresas asociadas, contribuyendo asi a su
competitividad en mercados internacionales.

En el terrero profesional muy satisfe-
cho con el ano que terminamos ya que ha
sido un ano positivo tanto para la Asocia-
cién como para la gran mayoria de nues-

tros Asociados.

¢COMO ES LA “SALUD” DE ANMOPYC A
DIA DE HOY? ({CON CUANTOS ASOCIA-
DOS FABRICANTES Y COLABORADORES
CUENTA?

La salud es muy buena, desde un punto de
vista financiero somos una Asociacién muy
saneada y desde un punto de vista opera-
tivo seguimos aumentando nuestros servi-

cios y este ano hemos batido el record de



asociados con 140 entre fabricantes y co-

laboradores, entre los que se incluyen tan-
to importadores de maquinaria como em-
presas de servicios. Ademas tenemos unas

perspectivas de crecimiento importantes.

{CUALES DESTACARIA COMO LAS PRIN-
CIPALES AREAS DE TRABAJO DE ANMO-
PYC A DIA DE HOY?

En la actualidad, Anmopyc tiene como mi-
sién promover la internacionalizacion, la ca-
lidad y seguridad industrial y la innovacién
tecnolégica entre sus empresas asociadas
para contribuir a que éstas sean mas com-
petitivas en mercados internacionales. Para
ello, ofrecemos un amplio abanico de ser-
vicios y actividades de valor anadido, espe-
cialmente en las areas de promocion exte-
rior, normativa técnica e [+D+i.

La promocién internacional esta basa-
da en actividades orientadas a fomentar
las ventas de nuestros asociados en el ex-
terior. Para ello desarrollamos cada ano un
plan sectorial formado por: 1) Misiones di-
rectas a pafses en el exterior en las que or-
ganizamos agendas de trabajo de acuerdo al
perfil de empresas del interés del asociado
(importador, distribuidor, alquilador, fabri-
cante etc.). 2) Participacién en las principa-
les ferias internacionales (Bauma, Conexpo,
Bauma China, bC India, Minexpo...). 3) Mi-
siones de compradores del extranjero para
visitar las fabricas de nuestros asociados. 5)
Misiones de la prensa técnica del sector pa-

ra visitar las fabricas de nuestros asociados.

“La facturacion esta a niveles previos a
la pandemia y la demanda esta a unos
niveles muy fuertes, siendo la valoracion
de costes y el plazo de entrega nuestros
principales problemas”

Muchas de estas actividades las organi-
zamos en colaboracién con ICEX y se cuenta
con ayudas para las empresas asociadas que
participen en dichas actuaciones.

Uno de nuestros principales activos es
el de consultoria internacional , ofreciendo
un servicio personalizado de informaciéon
de mercados, identificacién de potenciales
clientes y asesoramiento. Para ello, conta-
mos con una extensa base de datos con in-
formacion de los principales distribuidores,
alquiladores, constructoras, fabricantes de
hormigén, aridos, cemento, prefabricados,
reciclaje y de todos los equipos relaciona-
dos con el sector- .

Ademas, estamos en contacto con las
principales revistas del sector a nivel mun-
dial a través de la difusion de notas de pren-
say boletines informativos sobre Anmopyc
Y sus empresas asociadas.

En el dmbito técnico, desde Anmopyc
ayudamos a nuestros asociados a conocer
y saber aplicar la normativa técnica que de-
ben cumplir sus productos en los diferentes

paises de destino. Para ello realizamos una

importante labor de prospectiva con el fin
de identificar los requisitos técnicos que de-
ben cumplir las maquinas, los procedimien-
tos para evaluar su conformidad y las obli-
gaciones legales que deben respetar los fa-
bricantes. Llegado el caso, elaboramos una
posicion de la industria nacional con el fin
de presentarla a los legisladores y comités
de normalizacion pertinentes.

En lo que respecta la innovacién tecno-
légica, Anmopyc cuenta con un plan estra-
tégico de I+D+i que recoge la hoja de ru-
ta hasta el 2023, concretando los servicios
de apoyo a la innovacién que ofrecemos a
nuestros miembros, las actividades de dina-
mizacion de la innovacion que realizamos y
la cartera de proyectos colaborativos de in-
novacion tecnolégica que pretendemos im-
pulsar con el fin de mejorar la competitivi-
dad de las empresas del sector en materia
de digitalizacion y sostenibilidad.

Anmopyc ejerce una importante funcién
de lobby, gracias a su implicacién y perte-
nencia a los principales organismos del sec-

tor. Queremos destacar que somos miem-
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bros de diversos organismos como la Aso-
ciacion Espafiola de Normalizaciéon (UNE) y
el Comité Europeo de fabricantes de maqui-
naria de construccién (CECE). La participa-
cién activa en diferentes comités técnicos de
ambas organizaciones permite a Anmopyc
disponer de informacién de primera mano
y tener la capacidad para poder influir en
el contenido de los reglamentos y normas
técnicas relevantes para la industria de la
maquinaria para construccion y mineria.

Colaboramos con las principales aso-
ciaciones de fabricantes de nuestro sec-
tor tanto Europeas como internacionales,
lo que nos permite estar al dia de la situa-
cion en esos mercados, asi como conocer
toda la normativa y legislacion vigentes en
sus mercados.

Pertenecemos a dos alianzas, Eleva (for-
mada por las principales asociaciones espa-
holas de alquiler de maquinaria en Espa-
fa) e ICA, Industry Cluster Alliance (clus-
ter de empresas fabricantes industriales)
y somos miembros de organismos tan im-
portantes como CNC o Confemetal (a tra-
vés de la FEMZ).

Buscando siempre una mayor profesio-
nalizacion de los servicios que ofrecemos, la

Asociacion ANDICOP, asociacion de referen-

cia de todos los im-
portadores y dis-
tribuidores de ma-
quinaria de Espa-
na, se ha integra-
do en ANMOPYC, a
través de un grupo
de trabajo denomi-
nado MMCE, Mer-
cado de Maquina-
ria de Construc-
cion Espana, con
idea de continuar
con sus completos estudios de mercado.
Fundamental es nuestra colaboracion
con las principales instituciones publicas es-
panolas, desde ICEX a los principales Minis-
terios, Organismos regionales y locales, asi
como con todas las Asociaciones y organis-

mos sectoriales de nuestro pais.

¢COMO AYUDA ANMOPYC A LAS EM-
PRESAS EN SU LABOR DE I+D+I Y EN
SU POTENCIAL ENTRADA Y FINANCIA-

“El sector no solo jugara

un papel destacado en la
reconstruccion econémica sino
también en el cumplimiento
de los Objetivos de Desarrollo
Sostenible de la Agenda

2030"

CION EN PROYECTOS CONSORCIADOS
CON GRANDES CONSTRUCTORAS?
Anmopyc, como cluster sectorial de inno-
vacion y desarrollo tecnolégico, participa
activamente en programas de financiacién
publica de I+D+i, coordinando y desarro-
llando proyectos de &mbito nacional y euro-
peo, en los que se fomenta la colaboracién
entre fabricantes, constructoras y partners
tecnoldgicos con el fin de mejorar la capa-
cidad innovadora y competitiva de nuestro
tejido productivo nacional.

Anmopyc se encuentra inscrito desde
2011 en el Registro de Agrupaciones Em-
presariales Innovadoras (AEI) del Ministe-
rio de Industria, Comercio y Turismo, lo que
permite a sus socios acceder a una linea de
ayudas exclusiva para AEI cuyo fin es la eje-
cucién de proyectos de [+D+i que mejoren
la competitividad de las pyme.

Ademés de impulsar proyectos sectoria-
les, desde el Cluster también ayudamos a
las empresas asociadas en aquellos proyec-

tos en los que participan de manera indivi-
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“Los dos grandes vectores que estan
rigiendo este proceso de cambio son la
transformacion digital y la transicion

ecologica”

dual, prestando apoyo desde las fases ini-
ciales de identificacion de oportunidades y
preparacion de propuestas hasta las fases
de ejecucion y justificacion de los proyectos.

Somos miembros de la Plataforma Tec-
nolégica Espanola de la Construcciéon
(PTEC), con quien cogobernamos un Gru-
po de Trabajo sobre Maquinaria y Equipos,
cuyo propoésito es, a través de la creacién
de un ecosistema de innovacién tecnoldgi-
ca en construccion, alinear las necesidades
de la cadena de valor de la industria de la
construccion, buscar espacios de colabo-
racion e impulsar proyectos colaborativos
con el fin de hacer los procesos constructi-
vos mas productivos, seguros y respetuo-
sos con el medio ambiente.

También me gustaria destacar el Con-
greso de innovacion tecnolégica en maqui-
naria y construccion que organizamos bajo

el nombre construyes! cada ano. Después

de cuatro ediciones, este congreso se ha
convertido en el evento tecnolégico de re-
ferencia sobre maquinaria para construc-
cién, un punto de encuentro donde fabri-
cantes, constructoras y tecnoldgicas pue-
den compartir conocimientos, tecnologias,
innovaciones y tendencias de futuro en el
ambito de la maquinaria y de los procesos

constructivos.

COMO MIEMBRO DE LA JUNTA DIREC-
TIVA DE UNE, DIGANOS ¢QUE APORTA
LA NORMALIZACION AL SECTOR Y CUA-
LES CONSIDERA QUE SON LAS NORMAS
MAS DESTACADAS DENTRO DE LA DI-
RECTIVA DE MAQUINAS?

Las normas armonizadas europeas desem-
penan un papel muy importante para ayu-
dar a nuestros fabricantes a disenar y fa-
bricar maquinas que cumplan los requisi-

tos esenciales de seguridad y salud esta-

blecidos en la Directiva de maquinas. En

la actualidad, esta Directiva cuenta con el
soporte de cerca de 850 normas armoniza-
das, lo que da una idea de la importancia
de la normalizacién como instrumento de
apoyo a la legislacién de armonizacion téc-
nica de la UE.

Nuestro compromiso con la normaliza-
cion se materializa a través de la participa-
cién activa en el desarrollo de normas na-
cionales e internacionales y en el desempe-
no de presidencia, secretaria o vocalias en
aquellos comités relacionados con la maqui-
naria y equipos para construccién y mineria.

En nuestro sector no es sencillo desta-
car una norma por encima de otras, dada
la gran variedad de méaquinas que dispo-
nen de una norma de producto. Ademas, a
estas normas habria que afadir el conjun-
to de normas basicas de seguridad que tra-
tan peligros especificos. No obstante, qui-
zas podria senalar la serie de Normas UNE-
EN 474 sobre maquinaria para movimiento
de tierras por el enorme efecto tractor que
ejercen sobre el desarrollo del resto de nor-
mas sobre maquinaria mévil para construc-
cion o, debido a su reciente publicacion, la
nueva serie de Normas UNE-EN 1009 so-

bre maquinaria para procesamiento de &ri-

AL rental ey



PROTAGONISTAS

AL rental FY/

Jorge Cuartero con miembros del Comité de Direccion de Eleva: J.M. Garcia Suarez
(Anagrual), Jorge Perramén (Anmopyc), David Cagigas (Anapat), L.M Sancha Bech
(AECE).

dos o la Norma UNE-EN 12609 sobre camio-

nes hormigonera.

TRAS EL CIERRE DE SMOPYC, FERIA DE
REFERENCIA DEL SECTOR A NIVEL NA-
CIONAL, ¢&COMO HAN IDO LOS CONTAC-
TOS Y ACUERDOS ESTABLECIDOS CON
CONSTRUCTORAS DE PESO A NIVEL NA-
CIONAL O INTERNACIONAL?

Estamos muy satisfechos con los contactos
realizados durante la feria, tanto con cons-
tructoras como con alquiladores, distribui-
dores, fabricantes de materiales etc. Ade-
mas durante la feria organizamos reunio-
nes de un grupo de trabajo que tenemos
junto con la PTEC y Seopan, asi como de la

Alianza Eleva.

ROBOTICA, AUTOMATIZACION DE PRO-
CESOS, TRANSFORMACION DIGITAL,
TRANSICION ECOLOGICA..., éCUALES
SON LOS MAYORES RETOS A LOS QUE
SE ENFRENTA EL SECTOR DE LA CONS-

TRUCCION EN LA ACTUALIDAD Y COMO
VIENEN HACIENDO LOS “"DEBERES” LAS
EMPRESAS?
Como bien comentas, el sector de la cons-
truccién estéd experimentando una profunda
transformacion a lo largo de toda su cadena
de valor con el fin de modernizarse, adap-
tarse a las tendencias tecnolégicas del si-
glo XXI, posicionarse a la altura de los sec-
tores mas tecnoldgicos del pals y alinearse
con los objetivos del Pacto Verde Europeo.

Los dos grandes vectores que estan ri-
giendo este proceso de cambio son la trans-
formacién digital y la transicién ecoldgica.
El efecto arrastre que estan ejerciendo es-
tos dos vectores de transformacion esta agi-
lizando la ejecucién de proyectos construc-
tivos cada vez mas industrializados, segu-
ros, eficientes y sostenibles.

La transformacién digital estd permi-
tiendo al sector dejar atras la concepcién
tradicional de los procesos constructivos y

hacer realidad el concepto de “Construccién

“El ecosistema de
la construccion
tiene definida

una hoja de

ruta dirigida

a la transicion
hacia un modelo
climaticamente
neutro, sostenible,
circular y eficiente
en el uso de
recursos”

4.0", consiguiendo mejorar la eficiencia y
productividad del sector a través de la in-
dustrializacién de los procesos constructi-
vos v la integracion de las tecnologias digi-
tales emergentes.

Con el fin de afrontar el reto de la lu-
cha contra el cambio climético y la degra-
dacién del medio ambiente, el ecosistema
de la construccion tiene definida una ho-
ja de ruta dirigida a la transicién hacia un
modelo climéticamente neutro, sostenible,
circular y eficiente en el uso de recursos.
En esta transicion ecoldgica, la tecnologia
y la digitalizacién también van a jugar un
papel fundamental.

La maquinaria, debido a su papel pro-
tagonista en los procesos constructivos, no
esta siendo ajena a la doble transicién ver-
de y digital a la que se dirige el sector de la
construccién. Por eso, nuestros fabricantes
estan trabajando duramente en evolucionar
sus maquinas dotandolas cada vez de ma-
yores capacidades auténomas, cognitivas y
respetuosas con el medio ambiente a través

de la innovacién y el desarrollo tecnoldgico.

{CUALES SERAN LOS PRINCIPALES CAM-
BIOS QUE PRETENDE INTRODUCIR EL
NUEVO REGLAMENTO DE LA COMISION
EUROPEA SOBRE MAQUINARIA PARA
MEJORAR LOS NIVELES DE SEGURIDAD
COMO AFECTARAN?

La propuesta de Reglamento de méquinas
presentada por la Comisién Europea el pa-

sado mes de abril persigue basicamente



i [
RSN

CUCHARA TRITURADORA

Trituradora de mandibulas para cargadores, minicargadores
y retrocargadoras. Instalada en tu maquina operadora
tritura cualquier tipo de material inerte.

& REDUCE  REUTILIZA  RECICLA

Toda la gama de productos en: . } N :
MBCRUSHER.COM LINEA DIRECTA ESPANA .VE

info@mbcrusher.com 900 868 544 THE CRUSHING EVOLUTION




PROTAGONISTAS

Yol 44

Jorge Cuartero saludando a sus Majestades los Reyes de Espaiia, Don Felipe VI y Doiia
Letizia.

los siguientes objetivos: abordar los nue-
vos riesgos derivados de las tecnologias di-
gitales emergentes (inteligencia artificial,
ciberseguridad, robotizacion, ...); garanti-
zar una interpretacion coherente del &mbi-
to de aplicacién y de las definiciones; mejo-
rar la seguridad de las tecnologias tradicio-
nales; reevaluar las maquinas que se con-
sidera que poseen un factor de riesgo ele-
vado y los procedimientos de evaluacién de
la conformidad pertinentes; reducir los re-
quisitos para la documentacién basados en
papel; garantizar la coherencia con otras di-
rectivas y reglamentos basados en el Nue-
vo Marco Legislativo; y reducir las posibles
divergencias en la interpretacion derivadas
de la transposicion.

No obstante, es preciso recordar que la
adopcién de este reglamento se va a realizar
mediante el procedimiento legislativo ordi-

nario, donde la iniciativa legislativa parte de

la Comisién Europea y actian como legis-
ladores el Consejo de la UE y el Parlamento
Europeo. Por tanto, hay que advertir que no
hay que dar el texto de la propuesta como
definitivo, ya que en su tramitacion es pre-
visible que tanto el Consejo como el Parla-
mento introduzcan numerosas enmiendas
al mismo. Por ejemplo, la Comisién de Mer-

cado Interior y Proteccion del Consumidor

del Parlamento Europeo (IMCO han presen-
tado hasta 500 enmiendas a debatir en su

primera lectura.

¢CUAL ES SU VALORACION SOBRE EL
IMPACTO FUTURO DE ESTOS CAMBIOS?
El sector de la maquinaria es uno de los pi-
lares industriales de la economia de la UE.
Por ello, consideramos que es muy impor-
tante recordar a los legisladores europeos
que deben calibrar las modificaciones que
pretenden introducir al marco legislati-
vo actual, a fin de asegurar una recupera-
cién sostenible de la crisis de la COVID-19,
al tiempo que se facilite la innovacién y el
desarrollo de nuevos disefos, y se preser-
ve la competitividad de los fabricantes eu-
ropeos a escala mundial.

Desde Anmopyc apoyamos plenamen-
te la armonizacién del reglamento con el
Nuevo Marco Legislativo de la UE, puesto
que aportara coherencia con otros actos le-
gislativos y transparencia horizontal. Tam-
bién apoyamos la transformacion de la di-
rectiva en un reglamento, ya que esto fa-
cilitard la aplicaciéon uniforme en todos los
Estados miembros de la Unién Europea vy,
por lo tanto, la libre circulacién de mercan-
clas. No obstante, hay ciertos cambios que
nos preocupan significativamente y sobre
los que ya hemos transmitido a los legis-
ladores la posicion de nuestra industria. A
modo de ejemplo voy a sefalar solamente
tres de ellos:

En lo que respecta a las maquinas de
alto riesgo (anexo I) y los procedimientos
de evaluacién de la conformidad, los crite-
rios para incluir maquinas en el anexo I de-
be definirse claramente y el proceso debe
ser transparente y comprensible. Ademas,
estamos totalmente en desacuerdo con la

eliminacién de la posibilidad de que el fa-

“Nuestros fabricantes estan

trabajando duramente en evolucionar
sus maquinas dotandolas cada vez

de mayores capacidades autonomas,
cognitivas y respetuosas con el medio
ambiente a través de la innovacion y el
desarrollo tecnoldgico”



“Los legisladores europeos deben calibrar
las modificaciones que pretenden
introducir al marco legislativo actual,

a fin de asegurar una recuperacion
sostenible de la crisis de la COVID-19"

bricante autoevaltie maquinas de alto ries-
go utilizando normas armonizadas. No per-
mitir la autoevaluacién impondra la parti-
cipacion de un organismo notificado en el
procedimiento de evaluacién de la confor-
midad, generando solo una carga adicional
para el fabricante. Mantenerla permitiria te-
ner presente al mismo tiempo tanto la se-
guridad de las maquinas como la competi-
tividad del sector de maquinaria y la flexi-
bilidad para la innovacién.

La propuesta de la Comision introduce
una nueva definicién de modificacion sus-
tancial con el fin de garantizar que las méa-
quinas introducidas en el mercado o pues-
tas en servicio que sufran modificaciones
sustanciales cumplan los requisitos esen-
ciales de seguridad y salud del reglamento.
Consideramos que es necesario clarificar lo
maximo posible esta definicién de modifi-
cacion sustancial, con el fin de contribuir a
una mejor comprension de las disposicio-
nes del Reglamento.

Por ultimo, respecto a las disposiciones
transitorias incluidas en la propuesta de la
Comisién, consideramos que los 12 meses
concedidos para la introducciéon en el mer-
cado de méquinas conformes con la actual
Directiva de maquinas se deberia conver-
tir en un periodo transitorio adecuado, que
permitiera al fabricante la comercializacién
de sus méquinas en virtud del nuevo regla-

mento o de la actual directiva de maquinas.

¢EN QUE MEDIDA EL SECTOR DEL AL-
QUILER Y VENTA DE MAQUINARIA PARA
OBRA PUBLICA CREE QUE SE VA A VER
FAVORECIDO POR LOS FONDOS DE RE-
CUPERACION EUROPEOS?

Sin lugar a duda, nos van a favorecer, pero
para ellos pedimos a la Administracién agi-
lidad y eficiencia en la gestién de los fon-
dos europeos para cumplir con los objeti-

vos y plazos fijados por la Unién Europea.

Pensamos que la construccién va ser pro-
tagonista ya que dentro del Plan de Recu-
peracion, Transformacién y Resiliencia; al-
rededor del 10 % de las inversiones se des-
tinarédn a rehabilitacién y el 9,4 %, a ac-
tuaciones de movilidad sostenibles donde
las infraestructuras desempenan una fun-

cién esencial.

¢{QUE PORCENTAJE DE LAS VENTAS
QUE REALIZAN ACTUALMENTE NUES-
TRAS EMPRESAS VAN DIRIGIDAS AL
EXTERIOR?

Aproximadamente un 70 % de nuestras

ventas se dirigen a los cinco continentes.

¢CUALES SON LAS PRINCIPALES REGIO-
NES DEL MUNDO QUE ESTAN ADQUI-
RIENDO MAQUINARIA ESPANOLA EN LA
ACTUALIDAD?

Nuestros principales mercados son Euro-
pay EEUU.

¢EN QUE MEDIDA SE PUEDE SER COM-
PETITIVO SIN SER EMPRESA EXPOR-
TADORA?

Sinceramente en nuestro sector es muy di-
ficil, por no decir imposible. Todos sabemos
que nuestro sector es ciclico y que tenemos
tiempo de bonanza con otros de caidas im-
portantes. Espero que todos hemos apren-
dido de la crisis del 2007.

La diversificacién en mercados, secto-
res y productos es imprescindible para po-
der diversificar los riesgos y ser éxitosos a
largo plazo.

Después de tantas turbulencias por la
crisis sanitaria, écomo describiria la situa-
cion actual de los fabricantes nacionales de
magquinaria de construccion, obras publicas
y mineria? ¢El panorama actual en qué gra-
do esté ya despejado?

La situacién es positiva, aunque con una
carga de incertidumbre grande, provocada
principalmente por la escasez de compo-
nentes y el incremento de precio de mate-
rias primas y logisticos

Nuestros fabricantes son empresas con
una trayectoria muy consolidada, con un ta-
mafo que les permite ser flexibles y adap-
tarse rapido a los cambios, son innovado-
res, son exportadores y aprendieron de la
crisis del 2007. Es cierto que ninguno es-
perédbamos la crisis de la COVID, pero tam-

bién es cierto que esta crisis no ha golpea-

do a nuestro sector como otras.
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El panorama actual ha emporado, tan-
to por la variante Omicron —especialmen-
te porque pensabamos que con las vacunas
eramos inmunes a la COVID— como por-
que no se regulariza los problemas con las

cadenas de suministro.

¢QUE PORCENTAJE DEL EMPLEO SE HA
PERDIDO EN EL SECTOR EN LOS ULTI-
MOS DOS ANOS Y COMO SE VIENE RE-
MONTANDO?

La construccién ya mira con distancia la cri-
sis del coronavirus. Y para darse cuenta de
ello basta repasar la evolucion del mercado
laboral: el paro esta en minimos de casi dos
afnos, mientras que los ocupados se encuen-

tran en los niveles mas altos desde 2011.

Segun los datos del Ministerio de Tra-
bajo, a cierre de septiembre habia 259.300
personas desempleadas ligadas al sector, la
cifra méas baja desde noviembre de 2019.
Desde abril de 2020, el pico de la pandemia
y coincidiendo con el parén total de la activi-
dad econémica, el nimero de parados en el
ladrillo se ha reducido en 85.141 personas.

Por otro lado, el Ministerio de Inclusién,
Seguridad Social y Migraciones situa el nu-
mero de afiliados en la actividad en 1,297
millones, tras sumar siete meses consecu-
tivos de incrementos interanuales. A pesar
de que la cifra esté ligeramente por deba-
jo de las registradas en junio y julio (cuan-
do rebasé 1,31 millones), se mantiene en

zona de méximos de la ultima década. En

“"Desde Anmopyc apoyamos plenamente
la armonizacion del reglamento con el
Nuevo Marco Legislativo de la UE, puesto
que aportara coherencia con otros actos
legislativos y transparencia horizontal"

meeting

s, Corp
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participation |

la serie histérica habria que remontarse al
ano 2011 para ver un nimero mas alto de
afiliados al sistema.

En el Gltimo afio y medio, coincidiendo
con el punto algido de la crisis del corona-
virus, el ladrillo ha ganado 169.547 ocu-
pados. Y de cara a los préximos meses to-
do apunta a que la tendencia se manten-
dré4, gracias principalmente al impulso de
los fondos Next Generation EU. La rehabi-
litacién de viviendas y la regeneracién ur-
bana, de hecho, cuentan con 6.820 millo-
nes de euros de presupuesto, lo que le con-
vierte en la segunda partida mas cuantio-
sa de todo el Plan de Recuperacién, Trans-
formacién y Resilencia que ha aprobado
el Gobierno.

La prevision es que acabemos el sequn-
do semestre de 2021 con un crecimiento del
sector en torno al 5,5%, y del 6% en 2022,
por lo que la vuelta las cifras prepandemia

se anticipan a 2022".

LA ALIANZA ELEVA, A LA QUE PERTENE-
CE ANMOPYC —JUNTO CON OTRAS CUA-
TRO ASOCIACIONES: AECE (ASOCIACION
DE EMPRESAS DE CARRETILLAS ELEVA-
DORAS), ANAGRUAL (ASOCIACION DE
EMPRESAS DE CARRETILLAS ELEVADO-
RAS), FANAGRUMAC (AGRUPACION NA-
CIONAL DE ALQUILADORES E INSTALA-
DORES DE GRUAS TORRE Y MAQUINA-
RIA PARA LA CONSTRUCCION) Y ANA-
PAT (ASOCIACION NACIONAL DE ALQUI-
LADORES DE PLATAFORMAS AEREAS DE
TRABAJO)—, ESTUVO PRESENTE EN LA
FERIA SMOPYC 2021. LA ALIANZA TUVO
UN STAND Y ESPACIO PROPIO EN LA FE-
RIA, DONDE SE CONGREGO A LA GRAN
MAYORIA DE LAS EMPRESAS DEL SEC-
TOR QUE ASISTIERON A LA FERIA PARA
INTERCAMBIAR IMPRESIONES. (QUE
SE CUECE EN EL CORAZON DEL SECTOR
HOY EN DIA? éNOS PODRIA DAR ALGU-
NOS TITULARES?

En el sector hoy se cuece mucha responsa-
bilidad y unién entre todos los actores que
lo conformamos. La Alianza Eleva es una
muestra de ello, la principal Asociacion de
fabricantes e importadores del sector junto
con las principales Asociaciones de alquila-
dores de Espana nos hemos unido para com-
partir experiencias y buscar solucion a los

problemas que podamos tener como sector.



El pasado 1 de diciembre celebramos re-
unién del comité de ELEVA y fue muy gra-
tificante ver como los CEOs de los principa-
les fabricantes, importadores y alquiladores
hablaban a pecho descubierto de los princi-
pales problemas a los que nos enfrentamos.
Pero es que ademas colaboramos con Aso-
ciaciones muy importantes como la CNC y
Seopan y todos tenemos claro que nuestro
sector es clave para el desarrollo de nues-
tro pafs, ya que tenemos una capacidad de
creacién de empleo muy importante. Como
titulares os podemos avanzar que estamos
trabajando en dos grandes &reas: Plan Re-
nove de Maquinaria para nuestro sector y
Capacitaciéon y Formacion para los trabajo-

res actuales y futuros del sector.

LAS CUATRO ASOCIACIONES QUE CON-
FORMAN ELEVA MANIFESTARON SU
VOLUNTAD DE ABORDAR DE MANERA
CONJUNTA LOS NUMEROSOS DESAFIOS
POR LA IRRUPCION DE LA COVID-19 EN
NUESTRO PAIS, ¢éQUE VALORACION HA-
CE DE ESE TRABAJO REALIZADQ?

La valoracién es muy positiva, como asi nos
lo transmiten nuestros asociados. La irrup-
cién de la COVID supuso un desafio muy
importante para todas las asociaciones, pa-
ra mi el més grande al que nos hemos en-
frentado, ya que de un dia para otro nos vi-
mos obligador a marchar a casa sin saber
cuando podriamos volver a la oficina. Co-
mo proveedores de servicios que somos la
situacién de no poder dar servicios a nues-
tros socios nos podria haber afectado pro-

fundamente, sin embargo, las cinco asocia-

ciones pusimos en comtn todo nuestro co-

nocimiento y experiencia y no dejamos de
informar y dar servicios aunque fuera en
formato digital en una primera instancia.
Sin la situacién provacada por la CO-
VID creo que la Alianza ELEVA nos seria
lo que es hoy, ya que nos obligo a trabajar
muy duro, de una forma totalmente des-
interasada y supuso que los secretarios de
las Asociaciones ya no solo seamos “cole-

gas” sino amigos.

¢COMO ESTA LA FACTURACION A NI-
VEL NACIONAL A DiA DE HOY? éCO-
MO CAMINA LA RECUPERACION EN LA
DEMANDA?

La facturacion esta a niveles previos a la
pandemia y la demanda esta a unos nive-
les muy fuertes, siendo la valoracién de cos-
tesy el plazo de entrega nuestros principa-

les problemas.

&CUANTO TIEMPO CONSIDERA QUE TEN-
DRA QUE PASAR PARA QUE LLEGUEMOS
A LOS NIVELES DE HACE QUINCE ANOS?
No creo que volvamos a llegar a los niveles
previos a la crisis del 2007. Espafia es un
pais con unas infraestructuras punteras in-
ternacionalmente por lo que las necesida-
des son diferentes. Ademads aprovecho es-
ta pregunta para comentar que tampoco
podriamos llegar a esos niveles por la falta
de trabajadores en nuestro sector. La falta
de mano de obra cualificada es una de las
principales amenazas del sector.

Por otra parte supone una oportunidad

increible para promocionar nuestro sector,

ya que de acuerdo a la CNG, la construc-
cion necesita alrededor de 700.000 tra-
bajadores para cumplir con la hoja de ru-
ta prevista con la llegada de los fondos eu-
ropeos, que podria disparar el nimero de
ocupados hasta los dos millones. Asimismo
aprovecho la pregunta para hacer referencia
a que el sector no solo jugaré un papel des-
tacado en la reconstruccién econdémica sino
también en el cumplimiento de los Objeti-
vos de Desarrollo Sostenible de la Agenda
2030. De hecho, la construccién contribui-
ré a acercar varios de ellos como son la sa-
lud y bienestar, agua limpia y saneamien-
to, energia asequible y no contaminante o
ciudades y comunidades sostenibles, entre
otros. La construccion sera fundamental en
la adaptacién al cambio climético y la miti-
gacion de sus efectos mas adversos. Por un
lado, esté la labor de preparar nuestras ciu-
dades frente a fendmenos meteoroldgicos
extremos y, por otro, las actuaciones que se
pueden realizar para reducir las emisiones
de gases de efecto invernadero y aumen-

tar la eficiencia energética de los edificios.

FALTA DE COMPONENTES, INCREMENTO
DE LOS COSTES LOGISTICOS Y DE MATE-
RIAS PRIMAS, COMO EL ACERO, ELEC-
TRICIDAD O GAS..., ¢{COMO VISLUM-
BRA LA EVOLUCION DEL MERCADO DE
LA MAQUINARIA EN 2022?

La evolucién la vislumbramos en positi-
vo, ya que todos los factores que comen-
tas, provocan mucha incertidumbre, a pe-
sar de lo cual ahora mismo hay mas deman-

da que oferta.
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| pasado mes de diciembre, Anapat

retomaba las actividades y eventos

presenciales con la celebracién en
Madrid de la 27 Convencion de la asociacion,
que se celebré en el Hotel Elba Madrid Al-
cala. Durante el evento, exclusivamente so-
cios, alquiladores y colaboradores, compar-
tieron sus impresiones, experiencia y visién
de la situacién actual del sector, después de
estos dos anos tan complicados.

Como en anos anteriores se contd con
la participacién de una persona que por su
trayectoria profesional y vital nos dio una
visién de las circunstancias politicas y eco-
ndémicas por la que atraviesa la Union Euro-
peay nuestro pais. En esta ocasién la Jun-
ta Directiva ha decidié contar con la parti-
cipacién de Esperanza Aguirre, quien hizo
un balance de la situacién politica y social
que atraviesa el pais. Ademas, puso de re-
lieve el destacado papel que juegan las em-
presas en la generacion de riqueza y em-
pleo. Segtn el Gltimo Estudio Trimestral de
ManpowerGroup sobre Proyeccién de Em-
pleo, las expectativas de contratacién en
las empresas de construccién avanzan un
48%. Asimismo, el sector supone alrede-
dor del 12,5% del PIB y emplea a més de
1,3 millones de personas. En general, las

cifras son positivas, a la vista de un tema

pe BN

Jie O

crucial, la ayuda de los fondos europeos
para la recuperacion.

El evento comenzé con la bienvenida del
presidente de Anapat, David Cagigas, y su
muestra de optimismo al poder celebrar es-
te evento tras las cancelaciones por la pande-
mia. Ademaés, animo a todos los presentes a
estar unidos para afrontar los desafios del sec-
tor, entre ellos, la crisis de suministros, el ele-
vado coste de las materias primas, la logistica
a nivel internacional, etc.

Entre las principales iniciativas desarrolla-
das por Anapat en los tltimos meses se ha des-
tacado el lanzamiento del Manual Digital y la
edicion del primer Estudio de Alquiler de Pla-
taformas Elevadoras Moviles de Personal. La
digitalizacién permite a los asociados de Ana-
pat entregar el Manual de Seguridad en for-
mato digital con acceso mediante un cédigo
QR, manteniendo la trazabilidad de la entre-
ga mediante un sistema informético en el que
pueden incluir, ademas del manual digital, do-
cumentacion adicional de la operacion, como
el contrato para facilitar la firma del cliente,
la Ultima revisién y cualquier otro documen-
to que sea necesario.

El Estudio de Alquiler de PEMP tiene por
objeto conocer cuantitativamente el sector del
alquiler de PEMP con la doble finalidad de que

el resultado sea Util para las empresas alqui-

“Segun el Gltimo
Estudio Trimestral

de ManpowerGroup
sobre Proyeccion

de Empleo, las
expectativas de
contratacion en

las empresas de
construccion avanzan
un 48%"

ladoras y que dé a conocer a las empresas del
sector, asociados 0 no, la importancia de esta

actividad y el valor aportado por la Asociacion.

SELLO DE CALIDAD

Asimismo, desde Anapat se estéd trabajando
en nuevos proyectos, como la implantacién
de un Sello de Calidad que acredite que las
empresas alquiladoras que lo obtengan cum-
plen con unos requisitos técnicos avalados por
Aenor. Este sello, sin ser obligatorio, supondra
una garantia de calidad para todos los clientes

que trabajen con estas empresas.

FORMACION DE MECANICOS

Otro proyecto en el que Anapat esta traba-
jando es el de la formacién de mecanicos. Su
objetivo es, con la ayuda de fabricantes y Ae-
nor, poner en marcha un curso basico de me-
canica que, por una parte, permita aliviar el
gran problema que sufre este sector de falta
de mano de obra cualificada, y por la otra per-
mita reconocer con un titulo la labor que ya
estan haciendo estos profesionales y hacerlo
ademés atractivo para todas las personas que
salen de la FP. Este curso podria ser impartido
por los propios fabricantes, escuelas de for-
macion y talleres especializados que sean ho-

mologados por Anapat.
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El Foro Aseamac
contara con jornadas
de gran interés

ebido a la situacién sanitaria, al

aumento de contagios y a la in-

certidumbre existente en todo el
pais, el pasado mes de enero, desde Asea-
mac se tomaba la decisién de cambiar las
fechas del Foro 2022, para garantizar la
seguridad de los asistentes y fomentar
un ambiente positivo y relajado duran-
te el evento.

Asi, finalmente, el Foro se celebrara el
proximo 2 de marzo, en la misma localiza-
cién, el Hotel VP Plaza Espafa Design, si-
tuado en Madrid. “Atendiendo a las previ-
siones actuales acerca de esta nueva ola,
todo indica que en esa fecha la situacién
sera mucho mas favorable y, por tanto, los

asistentes podran disfrutar de una jorna-

da inolvidable sin preocupaciones de por
medio”, han sefialado desde la asociacién.

Oscar Garcia, vocal de la Junta Directiva
de Aseamac y director general de Alco, ha
explicado que “el encuentro de Sevilla, con
motivo del 25 aniversario de la asociacién,
fue una muestra de las ganas y la ilusién
que tenemos todos de volver a vernos. Sin
pantallas de por medio. Eso es algo que nos
estén transmitiendo alquiladores y provee-
dores de toda Espafna. El formato on-line
ha funcionado, y va a seguir funcionando
para algunas acciones, pero lo presencial
se echa en falta. Hemos apostado por cam-
biar las fechas porque consideramos que
marzo sera un momento ideal para la cele-

bracién de un evento de estas caracteristi-

cas, siempre garantizando la seguridad de
los asistentes”. Asimismo, se ha mostra-
do optimista al senalar que se espera una
gran asistenciay “estamos seguros de que
el Foro Aseamac 2022 sera el punto de re-
ferencia para los alquiladores. Un espacio
para compartir experiencias, conocimien-
to e inquietudes entre colegas”.

El evento tiene como principales obje-
tivos fomentar la interaccion entre los al-
quiladoresy sus proveedores, crear un en-
torno adecuado para establecer relaciones
entre proveedores, clientes y otros agen-
tes, impulsar la formacién continua y dar
a conocer innovaciones en el sector. Asi,
durante su celebracion, habra espacio pa-

ra conferencias, talleres y debates centra-



El evento tiene como principales objetivos
fomentar la interaccion entre alquiladores
proveedores, crear un 6ptimo entorno para
establecer relaciones entre proveedores,
clientes y otros agentes, impulsar la formacion
continua y mostrar las innovaciones del sector

dos en temas de alto interés para los asis-
tentesy, por supuesto, para momentos de
networking y ocio. Un dia inolvidable pa-
ra los profesionales del sector.

El programa profesional del Foro man-
tiene la misma estructura, asi como la cele-
bracién del coctel de bienvenida, que tendra
lugar el 1 de marzo en la misma ubicacién.

Las conferencias estan divididas en tres
sesiones. En las dos primeras habra dos
salas con eventos simulténeos. La sala A
abrird con una mesa moderada por Juan
José Torres, de Torres Servicios Técnicos,
en la que se mostraréan las tendencias en
el alquiler de maquinaria para la Indus-
tria una de ellas. En ella participaran Ma-
riano Séenz Loriente, de la Confederacion
Nacional de la Construccion; Carlos Mar-
tinez, de Seopan y Enrique Rodriguez, de
ANCI, Asociacién Nacional de Constructo-
res Independientes (ANCI), un colectivo de
empresas constructoras no cotizadas, que
desarrollan su actividad en todos los sub-

sectores de la construccién, con preferen-

cia en la contratacién publica. Posterior-
mente, y en esta misma sala, José Puen-
te, de Layher, nos hablaréd de las oportu-
nidades y retos que se presentan hoy en
dia en el alquiler de andamios.

También en la primera sesion, pero en
la sala B, se celebrardn dos mesas de in-
terés moderadas por José Blanco, secreta-
rio de Aseamac: Ciberseguridad y preven-
cion del fraude, de la mano de Carole Ba-
chmann, de la Asociacién Europea del al-
quiler, ERA, y Digitalizacion de las opera-
ciones de alquiler, que sera abordada por
Stefan Ponea, de Mateco SRL.

La segunda sesién también contard
con dos salas, donde se celebraran dife-
rentes mesas redondas. Sobre tendencias
de eventos, mostraran su visién Luis Gan-
diaga, de Foro MICE; Julen Martin, de BI-
Me Pro y Eric Mottard de Eventoplus. De
la mano de estos tres expertos, podremos
conocer la situacion del alquiler de maqui-
naria para en Espana. Seguidamente se

mostrardn las estrategias clave de soste-

nibilidad en eventos en grandes ciudades
a través de una charla impartida por Ma-
nuel Ruiz Salazar, jefe de Servicio de Eva-
luacién Ambiental de la Direccién Gene-
ral de Sostenibilidad y Control Ambiental
del Ayuntamiento de Madrid.

En esta misma sesion, pero ya en la sa-
la B, Oscar Garcia, de la Junta directiva
de Aseamac moderara la mesa Valoracion
de los activos de empresa de alquiler, con-
ducida por Petr Thiel, de Lectura GMBH
Verlag, y Alquiler de modulares en Fran-
cia, en la que participaran Philippe Beato
y Eric Aurenche, de ACIM.

Tras la comida, se celebraré la tercera
sesion del Foro Aseamac, con diversas se-
siones de networking. José Blanco, secre-
tario de Aseamac, moderard la mesa ¢Qué
es y como gestionar el Registro salarial de
las empresas?, en la que Puy Abril, de La-
bormatters, nos mostrara todas las cla-
ves. Por su parte, José Rilo, miembro de
la Junta Directiva de Aseamac, moderara
una mesa en la que se abordaréa el tema
de la gestién de siniestros en el alquiler
y que contard con el experto Marc Ortiz,
de Risk Correduria de Seguros. Por ulti-
mo, Juan Gil, de Nalanda, mostrarad cémo
funciona hoy en dia la gestion documen-
tal de la operativa del alquiler.

La jornada finalizara con una invitacion
a un vino espanol, donde los participantes
podran intercambiar sus experiencias, in-

quietudes, contactos, etc.
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Las luces de sequridad para
minicargadoras de orugas con la

garantia de TVH

VH, tienda global one-stop de recambios y accesorios pa-

ra la manipulacién de materiales y equipos industriales y

agricolas, cuenta una amplia gama de luces para minicar-
gadoras de orugas. Desde la miniexcavadora mas sencilla y la mi-
nicargadora més pesada, hasta la tuerca mas pequefa o un chasis
completo: le tienen cubierto.

Desde luces interiores, luces delanteras y traseras, reflectores,
luces indicadoras, faros giratorios, destellantes, luces de trabajo y
més. Diferentes luces usan diferentes tecnologias. Nuestra gama
incluye luces LED, luces de xenén y luces halégenas. Algunas de
estas luces llevan un marcado E, lo que significa que son seguras
para usar en las carreteras publicas.

La marca TotalSource es garantia de excelente calidad a un precio
adecuado. Ademas de esto, ofrecen luces de todas las marcas lideres.

En el portal web MyTotalSource esta disponible todo su catalo-
go. En esta tienda en linea puede solicitar precios, realizar pedi-
dos y buscar recambios y accesorios para minicargadoras de oru-
gas. Gracias a los buscadores MyPartsFinder y MyProductSearch,
el usuario podra buscar las referencias correctas de las piezas que
necesite, utilizando las especificaciones técnicas de la pieza o a tra-

vés de la marca y el tipo de equipo.

9 @ 2

Por cada referencia se ve inmediatamente el precio, el plazo de
entrega, la disponibilidad, las fotos y las caracteristicas técnicas. El
cliente obtendra su pedido u oferta en sélo unos pocos clics. Ade-
més, dispone de una aplicacién mévil y una opcioén de escaneo. Y
si todavia no es cliente, puede solicitar su cuenta en MyTotalSource

en www.tvh.com/es-es/ en el apartado “Crear una nueva cuenta”.

LAS VENTAJAS DE COMPRAR EN TVH
Cuando compra luces de TVH, sabe que esta obteniendo la mejor
oferta disponible. Y si necesita asesoramiento, su personal alta-
mente capacitado tiene la experiencia y los conocimientos nece-
sarios para ayudarlo a encontrar la luz perfecta para su situacion.
Entre las muchas ventajas de comprar luces de seguridad de
TVH estan las habilidades técnicas de la propia empresa, el servi-
cio al cliente en tu idioma y el envio el mismo dia, con entrega al

siguiente dia del pedido.
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Zona de Sesiones de Networking
exposicion conferencias

La Asociacién de En el Foro ASEAMAC Ademas, el evento
alquiler de maquinaria 'y 2022 se celebrara con ofrecerd momentos de
equipos, ASEAMAC, sesiones de conferencias encuentro, una zona de
celebra una nueva y mesas redondas sobre exposicion y la posibilidad
edicién de su encuentro los temas mas de intercambiar
anual el 26 de enero relevantes para el impresiones con los
2022. colectivo del alquiler. profesionales del sector.

www.aseamac.org/foro

% (+34) 911 593 555
Org aniza; A EAMA ™ info@aseamac.org

Asociaciéon de alquiler de maquinaria y equipos @ www.aseamac.org




§ Loxam Hune invertira 50 millones
en nueva maquinaria en 2022

EMPRESAS
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oxam Hune ampliara su parque de maquinaria y su presencia
en la peninsula a lo largo del afio 2022. La compaiia inver-
tird més de 50 millones de euros en nuevos equipos y abri-
ré cuatro nuevas delegaciones en Vitoria (Pafs Vasco), Gaba (Barce-
lona), Gandia (Valencia) y Céceres (Extremadura) a lo largo de es-
te ano. Asi lo ha expuesto el CEO de la compania, Luis Angel Sa-
las, durante la convencién anual de la empresa, en la que ha esta-
do acompanado por Stéphane Hénono, director general del grupo.

Ademés, durante el primer trimestre de 2021, se mantuvo la
senda ascendente de facturacion y resto de resultados econémi-
cos, con unas ventas de 26,9 millones de euros, un 2% por encima
de lo registrado en el primer trimestre de 2020. El Ebitda en Espa-
fa y Portugal, ha aumentado a 9,7 millones de euros, un 36% so-
bre la facturacién. El resultado neto arroja un beneficio en el pri-
mer trimestre de 2021 de 2,5 millones de euros.

Esta gran inversion en nuevas maquinas tiene por objetivo mo-
dernizar sus equipos y orientarlos hacia la transicion ecolégica. El
CEO de Loxam Hune ha comentado “ahora mismo tenemos alrede-
dor de un 38% de maquinas eléctricas. Al acabar este afio espera-
mos que el 41% de todos los equipos sean eléctricos, hibridos o de
ultima generacién Diésel, lo que se llama Stage V".

“El gran problema son las maquinas muy potentes. No existe
un equipo eléctrico que levante 20 toneladas, para solucionarlo es-
tamos estudiando otras cuestiones como el hidrégeno. Por ejem-

plo, Loxam en Francia ya tiene los primeros grupos de hidrégeno

Desde Loxam han senalado

que se encuentran en fase de
prueba con nueva maquinaria
procedente de China. Unos
equipos que ya se han
incorporado al grupo en Francia
e Inglaterra

y los ha puesto en funcionamiento para sus clientes”, ha aclara-
do Luis Angel Salas.

En esta misma linea Sara Andrade, directora de Marketing y nue-
vos negocios de Loxam Hune, ha anunciado que desde la compania
“estén trabajado en un catalogo especializado en maquinaria verde”.

Gracias al apoyo del grupo, la compaiia ha podido reinvertir el
100% de sus beneficios en renovar la maquinaria. En los tltimos 6
anos, la empresa espanola ha gastado mas de 150 millones de eu-
ros en nuevos equipos.

El fuerte desembolso previsto para este ano resulta sorprendente
teniendo en cuenta las dificultades en las cadenas de suministros y
el encarecimiento de las materias primas que experimenta el mer-

cado global en los ultimos tiempos. Luis Angel Salas ha asegura-



do que “la crisis de los componentes ha afectado mucho en todas
nuestras compras de maquinaria, de hecho, con esta inversion tan
grande queremos adelantar compras futuras. Ahora estan tardando
entre 6 meses y un ano en servir maquinas y lo que no queremos es
pedir algo a mitad de aho y que ya no impacte hasta el siguiente”.

Tanto es asi que todas las érdenes de compra efectuadas para
llevar a cabo este plan se dispusieron ya el verano pasado. “Esto fue
una decisién corporativa de todo el grupo, que a raiz de las necesi-
dades ha adelantado las inversiones para luchar contra la crisis. To-
das las compras que anunciamos estan ya hechas y estamos seguros
vamos a recibir las maquinas dentro del afio 2022", ha dicho Salas.

Ademas, desde Loxam han sefialado que se encuentran en fase
de prueba con nueva maquinaria procedente de China. Unos equipos
que ya se han incorporado al grupo en Francia e Inglaterra. Como
explica el CEO de Loxam Hune, "probamos mini retroexcavadoras,
tijeras de pilas de litio, estamos constantemente chequeando nue-

vas adquisiciones. Es una cuestion de probar las maquinas y ver si

/*\
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nos interesan. En Loxam hay un grupo
de jefes de compra y compartimos con
ellos toda nuestra informacion”.

“Sin embargo, la decisién final de
compra sigue siendo descentralizada
porque no es solo la méquina, sino el
sistema postventa. Tenemos que com-
probar antes de ponerlas en funcio-
namiento si podemos ofrecer a nues-
tros clientes el apoyo necesario en ca-

da pais”, ha aclarado Stephan Hénono.

NUEVAS APERTURAS

Durante la convencién, la compania ha
anunciado su plan de expansién geo-
grafica tanto en Espafia como en Por-
tugal. Ademas, la empresa ha adelantado que este proceso de ex-
pansioén continuara a lo largo de 2023, con proyectos en ciuda-
des como Barcelona y Tarragona, y nuevas delegaciones en Al-
garbe y Lisboa (Portugal).

La marca se esta extendiendo en gran medida a lo largo de Por-
tugal y tiene programado abrir dos nuevas sedes en el pals para
2023. El CEO de Loxam ha comentado que “este es un pais que
esté creciendo a un 15% cada ano con buena rentabilidad y hemos
decidido ampliar nuestras operaciones alli. Desde el punto de vis-
ta operativo manejamos el funcionamiento desde Espana y exis-
ten muchas sinergias entre ambos paises. Todo lo que tenemos es-
td en portugués y estamos totalmente integrados en su mercado”.

Ademas, a este proceso de expansién se suma una reestruc-
turacion dentro del esquema organizativo de la compafia. A nivel
central se han fusionado la direccién de compras y la técnica, de

tal manera que un mismo departamento es responsable de toda la
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cadena de valor de las méaquinas, salvo a la hora el alquiler. El otro
gran cambio es la creacién de un gran departamento de marketing,
que se integra en una divisién comercial mas amplia para investigar
el mercado, organizar eventos, optimizar el servicio a los clientes y

trabajar en la formacién con maquinaria pequena.

RESULTADOS DE 2021

Por su parte, Loxam Hune ha facturado 110 millones de euros a
lo largo de 2021. La filial del alquilador de maquinaria europeo
ha obtenido un EBITDA de 40,6 millones de euros, lo que supo-
ne un 37,3% sobre el total de los ingresos, el mejor resultado en
la historia de la compafia.

Las ventas, un 9% superiores a las del afo 2020, se acercan a
las cifras de 2019 (111 millones de euros). "Hemos cumplido nues-
tras previsiones y nos hemos recuperado tras la crisis. Loxam Hune
siempre ha mejorado la rentabilidad desde 2014, inclusive el ano
pasado”, ha destacado Salas.

Un logro que la compania ha conseguido sin abordar ningin ex-
pediente de regulacién de empleo durante la crisis sanitaria. “La
empresa nunca cerr6 fuimos de primera necesidad y participamos
activamente en la economia durante la pandemia. No hemos hecho
ERTE, ni hemos bajado los sueldos”, ha explicado el CEO de Loxam
Hune. De hecho, durante el ano 2021 la filial hispanoportuguesa
ha ampliado su plantilla hasta los 671 empleados.

A nivel internacional el grupo Loxam ha cerrado el afio con una
facturacion superior a los 2.100 millones de euros. Una situacién
sobre la que Stéphane Hénono, ha dicho que “este ha sido un afio
de renacimiento y recuperacion por las dificultades a causa del CO-
VID vy lo hemos conseguido, aunque no hasta alcanzar los niveles
previos a la pandemia. Este afo la facturacién del grupo aumenté

un 8% y el EBITDA gano un punto”.

La compania mantiene unas expectativas de crecimiento para

el ano 2022 del 11% en ventas, 122 millones de euros. Estas pre-
visiones “se basan en el desarrollo orgénico a través de las bases
ya existentes y de las nuevas delegaciones, y no descartamos otros
posibles crecimientos via inorganica, potenciales adquisiciones y
este tipo de cosas”, ha comentado Angel Salas.

El CEO de Loxam Hume ha destacado que, “hoy dia tenemos una
cuota de mercado del 6 - 7% en nuestro pais. En Francia la compa-
nia tiene una cuota del 20%, una de cada cinco méquinas que se al-

quilan en el pais galo son del grupo, épor qué no replicarlo aqui?”.

DIGITALIZACION EN EL SECTOR
A'lo largo de los ultimos 3 afos la compaiiia se ha centrado en la
digitalizacion de su negocio. Actualmente, la herramienta Micro-
soft Dynamics 365 ofrece apoyo en todas las lineas de negocio de la
empresa: alquiler de maquinaria, produccion de energia, eventos,
formacién de operadores, y mantenimiento de los equipos. Des-
de la compania han querido destacar el esfuerzo que ha supuesto
implementar todas estas nuevas herramientas a lo largo del ano.
El objetivo de la empresa es promover el e-commerce (comercio
electrénico), mejorar operativamente gracias a la informética y ofrecer
ventajas al cliente. Gracias a la tecnologia IoT (Internet of things), la
conexion con el sistema central permite a la marca recopilar informa-
cién relativa a sus maquinas y predecir futuras averias de los equipos.
“La digitalizacién no es un objetivo en si mismo, algo no es bue-
no porque sea digital, es bueno si lo digital ayuda a tener mayor in-
fluencia, a hacerlo mejor, evolucionar en nuestros servicios, o aho-
rrar coste, si no, es un gasto innecesario. Yo sé que muchas de es-
tas cosas parecen imposibles en el sector, pero muchos de los avan-
ces digitales que son normales ahora parecian inviables hace 10

anos.”, ha dicho el CEO de Loxam Hune.



Ausa planea doblar su facturacion
en cinco anos

usa planea doblar su facturacién en cinco afos. La com-

pania llega a un acuerdo con Madvac y Kaoussis, para

la venta de la nueva gama de vehiculos industriales to-
doterreno Excelway y contintia avanzando en su plan estratégico
de expansion internacional en Norteamérica, Asia-Pacifico y Eu-
ropa Central.

“En 2022 Ausa inicia un importante plan de expansién con el
objetivo de duplicar la facturacién en cinco anos. Conseguiremos
este objetivo enfocandonos en nuestra gama de vehiculos indus-
triales, los cuales han sido el core business de nuestra empresa
desde sus inicios. Con Excelway hemos desarrollado unos gran-
des conocimientos a nivel tecnolégico que estamos aprovechan-
do para todos nuestros productos”, explica Ramon Carbonell, CEO
de Ausa. "Después de un largo proceso, que activamos durante
el 2020 creemos que las propuestas de Madvac y Kaoussis han
sido las mejores para que la linea de productos Excelway pueda
entrar en una nueva fase de desarrollo y cubrir la demanda exis-

tente”, dice Carbonell

El nuevo plan estratégico de Ausa pasa por un importante cre-
cimiento en Norteamérica, Asia-Pacifico y Europa Central, regiones
donde actualmente el fabricante ya tiene presencia, y donde pre-
tende aumentar su penetracion.

Para hacer frente a este importante crecimiento internacional,
Ausa ha llevado a cabo inversiones de 12 millones de euros para la
renovacion de sus modelos entre 2016 y 2020. Ademas, tiene pre-
vistas inversiones similares para los modelos compactos durante
los préximos afos.

“Tenemos la gama de productos industriales mas variada de
nuestra historia. Unas méquinas que satisfacen las necesidades de
nuestros clientes en todo el mundo. Las ventas de nuestra rama in-
dustrial han aumentado méas de un 80% desde 2016 y hemos rea-
lizado inversiones para mejorar nuestras instalaciones, las cuales
tienen una capacidad de produccién de 10.000 vehiculos anuales.
Con todos estos factores estamos convencidos de que es el mejor
momento para focalizar nuestro negocio y apostar fuerte por estos

mercados”, concluye Ramon Carbonell.
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$ Genesal Energy reforzara en 2022
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su apuesta por la transicion ecologica

a empresa gallega Genesal Energy reforzara en 2022 su

apuesta por la transicion ecoldgica con el desarrollo de gru-

pos electrégenos que formen parte de modelos energéti-
cos sostenibles y eficientes porque “no hay plan B para el plane-
ta”, indican desde la compafiia.

Asl, tanto a medio como a corto plazo, la estrategia empresarial
de la firma se centraréd en cumplir los compromisos de la Agenda
2030 y los Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS) a través de
la identificacion y priorizacién de los proyectos sostenibles, tal y
como realiz6 durante el pasado ejercicio econémico, cuando, pe-
se a los efectos de la pandemia, Genesal Energy cerrd el ano con
grandes proyectos en la agenda basados en dos de sus grandes
pilares: la internacionalizacién y la innovacion.

La apuesta de la empresa por la investigaciéon como herramienta
para destacar en el mercado ha marcado su trayectoria desde los
inicios y le ha permitido crecer tanto a nivel nacional como inter-
nacional. En este sentido, la aplicacién de las nuevas tecnologias
a los productos que disefan en la fabrica coruiiesa de Bergondo

es una de sus bazas para continuar creciendo.

HACIA LA TRANSICION ENERGETICA

En 2021, un ano de transicién debido a la crisis sanitaria, en Ge-
nesal Energy volvieron a acudir a eventos presenciales. Asi, en
la Feria Mindtech, que se celebro6 en el mes de septiembre en Vi-
go, la compania mostré parte del trabajo que realiza en materia

de I+D en su apuesta por avanzar hacia la transicién ecolégica.

El sistema Hybrid Microgeneration, que combina varias baterfas
alimentadas por diferentes fuentes renovables; los grupos elec-
trégenos con motores diésel integrados -y adaptados a la norma-
tiva europea Stage V- y la linea de equipos alimentados por gas
fueron protagonistas de su stand en Mintched. “Son tres ejem-
plos de avances en la senda de la eficiencia energética y la neu-
tralidad de emisiones de cara a 2050”, explican en Genesal Ener-
gy, donde indican que la inversién en productos que prioricen la
eficiencia energética se reforzara este 2022

La proactividad se convierte asi en una de las maximas de la
compafia para lograr energia cada vez mas limpia y sostenible y
su respaldo a las energias renovables ya es una realidad.

Ast se volvié a demostrar en los tltimos doce meses, contribu-
yendo, por ejemplo, al desarrollo de instalaciones como el futuro
parque edlico Fenicias, en México, que permitird dejar de emitir
a la atmosfera més de 320.000 toneladas de CO2 al ano, o con el
suministro de energia de emergencia para alimentar la subesta-
cién de una gran planta fotovoltaica en Atacama (Chile), uno de

los grandes proyectos energéticos de este pais.

EL FUTURO SE LLAMA HIDROGENO

Al margen de la progresiva transicién hacia el gas, para la com-
pania gallega el hidrégeno es la proxima parada en materia de
sostenibilidad.

El desarrollo de sistemas de emergencia en las plantas de hi-
drdégeno verde en Barcelona y Ciudad Real, que producen energia
sin emitir didéxido de carbono a la atmésfera, son un buen ejemplo
de ello. En este sentido, uno de los ultimos proyectos de Genesal
Energy, que se encuentra en fase de desarrollo, es la fachada fo-
tovoltaica de su sede central en Espafna, en Bergondo.

En el balance de 2021, la empresa destacé de nuevo por priorizar
el drea de I+D+i y por disenar grupos altamente especializados. Es
el caso de sus grupos electrogenos para bajas temperaturas, como
el creado para la subestacion LitPol Link -que forma parte de la linea
eléctrica de interconexién entre Polonia y Lituania-, un campo donde
se ha convertido en referente, al igual que ocurre con su gama Ren-
tal con gran implantacién en paises como Pert y México, una apues-
ta que se consolidaré a lo largo de 2022, avanzan desde la empresa.

Porque a pesar de todas consecuencias que ha traido la crisis
sanitaria, a lo largo de este tiempo, Genesal Energy, como par-
te del sector energético, ha sido considerada un servicio esencial
y por eso durante el pasado ano incrementé sus esfuerzos para
garantizar la seguridad en centros vitales e instalaciones criticas
como hospitales, puertos o aeropuertos, y en el sector servicios
con el diseno de energia de emergencia para hoteles, complejos

de oficina o edificios administrativos.



Manitou cierra 2021 con un

aumento del 18%

Net sales by division

In millions of euros Quarter Full-year period
Q4 202 Q4 2021 Var 202 202 Var %
Product division 35 382 8 128 1535 19%|
S&S 7 91 16 30 34 13%
Total 43 473 9 158 1875 18%
Net sales by region
tn millions of Quarter Full-year period
uros Q4 202 Q4 2021 Var 202 2021 Var %
[Southern Europe 155 15 2 55 602 8%)|
INorthern Europe 152 17 17 58 750 28%
IAmericas 8 81 2 29 335 13%|
APAM 45 S 23 15 188| 25%
Total 432 47 9 158 1875 18%|

It constant scope and exchanae rates *

| Grupo Manitou ha terminado el 2021 con unas ven-

tas de 1.875 millones de euros, lo que supone un creci-
miento interanual del 18% respecto a 2020. Michel De-

nis, presidente y director ejecutivo, ha explicado que estas ci-
fras se deben “al compromiso de todos los equipos en un con-
texto de aumento de las tensiones en la cadena de suministro”.
Ademas, ha anadido que todos los sectores, mercados y clientes
también contribuyeron a una fuerte aceleracién de la demanda.
En el cuarto trimestre, la entrada de pedidos alcanzé un nuevo
maximo, al igual que la cartera de pedidos con un méximo histé-
rico de 3.000 millones de euros. Las organizaciones industriales
estan disenadas para satisfacer la demanda de nuestros clientes
en un entorno de presiones en la cadena de suministro e infla-
cién de precios. En vista de estos factores, el grupo espera que
su facturacién crezca méas de un 20% en comparacién con 2021"
La Divisiéon de Productos (que combina las antiguas divisio-
nes MHA y CEP) logré unas ventas trimestrales de 382 millo-
nes de euros, un 8 % mas que en el cuarto trimestre de 2020 y
un 19 % interanual (+20 % a tipos de cambio y alcance cons-
tantes). Todas las operaciones se enfocaron en acelerar las ta-
sas de produccién y administrar la cadena de suministro en un
contexto disruptivo. Con unos ingresos de 91 millones de euros,
la Divisién de Servicios y Soluciones (S&S) registré un aumento
del 16 % en la actividad en comparacién con el cuarto trimes-
tre de 2020 y del 13 % en 12 meses (+13 % a tipos de cambio

y alcance constantes).
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$ Mateco pone en marcha su nueva
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Delegacion Norte

ateco unifica las delegaciones de Madrid Este y Ma-

drid Norte, y pone en marcha, en el municipio de Al-

calé de Henares, la nueva Delegacién Norte y las ofi-
cinas Territoriales de la zona centro.

Estas nuevas instalaciones ofrecen a los empelados un entor-
no de trabajo cémodo y eficiente. A su vez, los clientes pueden
beneficiarse de la situacién estratégica de dichas infraestructu-
ras. Ubicadas a pie de la A2 y de la R2, y a 5 minutos de la M50
cubren toda la zona noreste de la Comunidad de Madrid, asi co-
mo las dos Castillas. Gracias a la delegacién de Madrid Oeste, que
seguira ofreciendo servicios en la zona suroeste, la marca da co-
bertura a toda la zona centro.

Las instalaciones con 6.000 m?de nave y més de 17.000 m2
de campa tienen capacidad para més de 5.000 maquinas, y pasan
a ser las instalaciones méas grandes del sector en la Comunidad
de Madrid. Esto ha permitido un aumento inmediato del 15% del

parque de maquinaria para la provincia de Madrid.

Fll BREweT

Las instalaciones preparadas para un equipo de mas de 50 téc-
nicos estan equipadas con: una cabina de pintura ventilada y sec-
torizada; un almacén de repuestos central, capaz de gestionar més
de 1 millén de euros; y un surtido con mas de 15.000 referencias

para mejorar el servicio técnico.

Por otra parte, cuenta con una zona de oficinas de mds de
2.500m?, equipada con oficinas para el servicio local de la provin-
cia de Madrid, asi como otras para dar soporte a la Comunidad de
Madrid, a Castilla y Ledn y Castilla-La Mancha. Dispone asi mis-
mo de numerosas salas de reuniones, y aulas de la matecoAca-
demy para la formacién de operadores de plataformas elevadoras
y carretillas con mejores medios audiovisuales.

La amplitud de las instalaciones ha permitido aumentar la flo-
ta de camiones y optimizar asf el servicio de logistica, con 15 ca-
miones equipados con sistemas de planificacién de ruta e inteli-

gencia artificial basados en la geolocalizacién.



Imprefil implementa un plan
de mejora en sus almacenes
de Madrid y Barcelona

mprefil ha implementado un plan de mejora en sus almace-

nes de Madrid y Barcelona desde donde realiza las funcio-
nes de distribucién que hacen posible la actividad econémi-
ca de la empresa.

Desde los origenes de Imprefil, hace mas de 40 afios, se reali-
zan en sus almacenes las operaciones de almacenaje, manipula-
cioén, aprovisionamiento de piezas, preparacion de pedidos y envio
de mercancias. Paulatinamente y en un proceso de mejora cons-
tante implementando sistemas mdas modernos bajos criterios y
normativas ISO 9001, Imprefil ha conseguido un mejor servicio
a sus clientes, ofreciendo plazos de entrega en el mismo dia, en
menos de 24 horas, y 48 horas para piezas especiales.

Ibarfil, el nombre de la sede de Imprefil en Cataluna, cuenta
con un gran almacén con espacio suficiente para cubrir el 90% de
la demanda del mercado en productos térmicos para las principa-
les marcas como Audi, BMW, PSA, Mercedes o Toyota, entre otras.

Con una situacién inmejorable en el centro de la Ciudad Con-

dal, Ibarfil atiende desde 1992 las necesidades del mercado de
Cataluna. Con tres repartos diarios, Ibarfil ofrece plazos de en-
trega de menos de 12h para Barcelona y su periferia, y de menos
de 24h para el resto de Cataluna.

Apoyado en herramientas de andlisis de los consumos y nece-
sidades del mercado de los dltimos 5 afios, de las méas de 7.000
referencias manejadas, Ibarfil tiene en stock las 500 referencias
TOP de los mejores productos térmicos de marcas como G&M Ra-
diator, KOYO o IR PLUS.

Imprefil sigue sumando nuevos productos de calidad a su com-
pleto Catélogo Térmico y contintia apostando por la innovacion y
la buisqueda de nuevos productos demandados por un mercado
en constante cambio. Con un equipo de profesionales de mas de
40 anos de experiencia en el sector de los componentes, Impre-
fil sigue invirtiendo en Gama, Servicio y Atenciéon Personalizada,
con el foco puesto en proporcionar el mas alto nivel de calidad y

rapidez de respuesta que demandan sus clientes.
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$ Bobcat T7X, la primera
cargadora compacta de orugas
totalmente eléctrica
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oosan Bobcat ha presentado su

nueva cargadora compacta de oru-

gas Bobcat T7X, totalmente eléc-

trica, en el CES 2022, el evento tecnoldgico
mas influyente del mundo, celebrado este
mes en Las Vegas (Estados Unidos). La T7X
es la primera méquina de su clase totalmen-
te eléctrica, que ofrece todas las ventajas de
eliminar los sistemas hidréulicos, los compo-
nentes, las emisiones y las vibraciones, todo
ello con una méaquina mas limpia y silenciosa.
Bobcat T7X fue galardonada con dos pre-
mios a la innovacién del CES 2022 en las ca-
tegorias de Inteligencia de vehiculos y Trans-
porte y ciudades inteligentes. El programa
de premios a la innovacién del CES recono-
ce a los galardonados en multitud de cate-
gorias de productos tecnoldgicos y distingue

a los mejor valorados en cada una de ellas.

La Bobcat T7X se desarrollé inicialmente
para el mercado norteamericano, pero esta
previsto realizar pruebas internas y recoger
las opiniones de los clientes en la region de
Europa, Oriente Medioy Africa (EMEA) para
estudiar su potencial comercial.

Scott Park, presidente y CEO de Doo-
san Bobcat, afirmé: “Doosan Bobcat se en-
cuentra a la vanguardia de la innovacién
y estamos orgullosos de estrenar la tec-
nologia totalmente eléctrica de la T7X pa-
ra ayudar a los clientes a maximizar tan-
to la sostenibilidad como la productividad.
Nuestro objetivo sigue siendo ofrecer so-
luciones y productos que capaciten a las
personas para lograr més y construir un
mundo mejor”.

La Bobcat T7X es la primera cargadora

compacta de orugas totalmente eléctrica

del mundo. Esta méaquina esté totalmente
alimentada por baterias, fabricada para ser
mas productiva desde el principio con accio-
namiento y propulsion eléctricos, mas silen-
ciosa con un par de alto rendimiento y mas
potente que cualquier cargadora de orugas
con motor diésel que le haya precedido, todo
ello con emisiones cero de carbono.
Comentando los planes futuros para
EMEA, Vijay Nerva, jefe de innovacién de
Doosan Bobcat EMEA, dijo: "La T7X se ha
desarrollado por ahora para el mercado nor-
teamericano, pero aborda una necesidad y
un reto globales. Tenemos previsto realizar
pruebas internas y recoger las opiniones de
los clientes en varios paises de la region de
EMEA este ano para comprender mejor las
necesidades de los clientes en este merca-

do antes de tomar decisiones comerciales.”



Caterpillar lanzara una nueva

funcion de avance lento

inteligente para cargadoras

aterpillar espera lanzar una nueva

funcién de avance lento inteligen-

te para la gama completa de carga-
dores de direccién deslizante (SSL) y cargado-
res de cadenas compactos (CTL) Cat® D3 pa-
ra operar los accesorios de cepilladora en frio
y sierra de rueda Cat.

La marcha lenta inteligente detecta la
carga en el accesorio y ajusta automati-
camente el comando de conduccién pa-
ra mantener la cepilladora en frio o la sie-
rra circular funcionando a la velocidad més
productiva.

Una combinacién de sensores de acceso-
rios y software patentado equilibra de ma-
nera éptima la carga del accesorio y la ve-
locidad de la méquina para maximizar la
productividad. Al detectar con-

tinuamente la carga en el ac-

lizamiento inteligente determina de mane-
ra suave y eficiente la velocidad éptima de
la maquina para las condiciones de corte.
Con esta nueva caracteristica de acce-
sorio inteligente de Caterpillar, el opera-
dor solo necesita activar el sistema de con-
trol de avance lento estandar y establecer
la velocidad méxima de avance lento en la
pantalla avanzada dentro de la cabina. Una
vez que la herramienta se acopla al corte,
el deslizamiento inteligente mide la carga
en el accesorio y ajusta el comando de con-
duccién automéaticamente a medida que co-
mienza el corte. En el caso de que el cor-
tador se atasque o se atasque, una funcién

de inversion automatica dentro de la mar-

cha lenta inteligente cambia rapidamente la

cesorio, la marcha lenta inteli-
gente aumenta la velocidad de
la méquina cuando encuentra
menos resistencia y reduce au-

tomaéticamente la velocidad de

la maquina cuando encuentra
una carga mayor. La carga del
motor permanece constante,
mientras que el operador pue-
de controlar la presién hidrau-
lica en el panel de visualizacién
de la cabina.

El deslizamiento inteligente
elimina las conjeturas al esta-
blecer la velocidad de desliza-
miento correcta para operar el
accesorio. Sin la ayuda de es-
ta funcién, establecer una ve-
locidad de avance demasiado
répida puede hacer que el ac-
cesorio se detenga, y una ve-
locidad demasiado lenta puede

provocar una pérdida de pro-

ductividad. El software de des- —

direccién de la maquina para permitir que
la herramienta elimine el atasco.

La disponibilidad prevista para la mar-
cha lenta inteligente en las maquinas Cat
D3 SSL y CTL es el tercer trimestre de
2022. Un kit de instalacion de campo que
consta de sensores y software de maqui-
na para operar la nueva funcién estara
disponible para los cargadores y acceso-
rios de flota existentes. Una vez que es-
tén disponibles comercialmente, las nue-
vas compras de cepilladoras en frio y sie-
rras circulares se enviaran desde la fa-
brica con el hardware necesario instala-
do, y los nuevos modelos D3 SSL y CTL
vendran listos para el arrastre inteligen-

te desde la fabrica.
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$ Epiroc presenta Mobius for Drills

NOVEDADES
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piroc, compania lider en producti-

vidad en mineria y construccion,

en asociacién con ASI Mining LLC,
presenta Mobius for Drills, una nueva pla-
taforma para convertir datos en informacién
til y procesable. Mobius for Drills conduci-
ré a las minas hacia la automatizacion y la
conectividad.

Con inteligencia artificial integrada, el
sistema Mobius es facil de usar y permi-
te el manejo, control y monitoreo de multi-
ples equipos para maximizar la productivi-
dad y la seguridad.

“Pensamos en él como una herramien-
ta para respaldar directamente la toma
de decisiones interrelacionadas, rapidas
y efectivas. Las minas pueden obtener
una mayor productividad y economias de
escala, ya que un solo operador contro-
la multiples vehiculos remotos y auténo-
mos. Mobius for Drills esta disefiado para
unir toda la cadena de valor.” Dice Tyler
Berens, Epiroc Automation Director for

Surface Mining.
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Mobius for Drills muestra datos en un
diseno facil de usar para mapear los datos
de la perforacion, evaluar estadisticas, ras-
trear consumibles y comparar los resulta-
dos planificados con los resultados reales.

“"Mobius for Drills es una herramienta de
gestion ideal para una toma de decisiones
mas inteligente. Brinda el acceso a informa-
cién valiosa y facilita tomar medidas y mo-
nitorear el impacto, todo en la misma apli-
cacién”, agrega Christopher Blignaut, Epi-
roc Product Owner Data Solutions.

Al proporcionar una plataforma unica
para todas las partes interesadas dentro
de la operacion de perforacién, los usua-
rios pueden navegar rapidamente por la in-
formacion, filtrarla segtin sus necesidades
y optimizar el proceso de toma de decisio-
nes, dia a dia o con el tiempo.

Un valor agregado de Mobius for Drills
es su capacidad para trabajar en flotas con
equipos de multiples fabricantes, conden-
sando todas las fuentes de informacién. Mo-

bius for Drills puede usarse como un siste-

ma de gestién de flotas o integrarse con el
sistema existente de una mina.

“Mobius for Drills mejora la coordinacion
de todas las partes interesadas en el proce-
so de perforacion. Por un lado, proporciona
informacién valiosa en cada etapa del pro-
ceso, a través de un generador de planes de
perforacion para la planificaciéon y conoci-
miento de la situacion por parte de los con-
troladores de perforacion. Por otro lado, ge-
nera informes para los supervisores. Es un
producto escalable que se adapta a las ne-
cesidades cambiantes de una mina”, expli-
ca Mahmood Hassan, Epiroc Engineering
Project Manager Automation.

Mobius for Drills importa planes de per-
foracién, monitorea la perforacién y crea
los informes sobre un sistema seguro en el
sitio o de forma remota. Admite operacio-
nes manuales, operacién a distancia, mo-
dos semiauténomos y totalmente auténo-
mos, y cubre aplicaciones desde perfora-
cién y voladura hasta sistemas de trans-

porte auténomos.




"Las razones del éxito de
esta maquina son el chasis
extremadamente compacto”

ontada sobre camién de 3,5 to-

neladas, con una altura maxima

de trabajo de 25,10 m, la plata-
forma articulada MZ 250 de Multitel Paglie-
ro destaca por su velocidad y compacidad. El
alcance horizontal méximo de 14,35 permi-
te una capacidad de carga de la cesta de 80
kg y de 250 kg con el alcance de 10,35 m.

Répida de posicionar, segura en sus mo-
vimientos y con un buen rendimiento en
cualquier contexto. Ideal para el alquiler,
se puede utilizar para trabajos de construc-
cién, mantenimiento, instalacién y coloca-
cién, restauracion y limpieza, asi como pa-
ra las obras de chapa, poda y mucho mas.

El plumin articulado y la posibilidad de
trabajar bajo tierra con un alcance de hasta
-2,5 m la convierten en una maquina parti-
cularmente versatil. Esta funcién se ve re-
forzada por el sistema Multitel MUSA, que
optimiza el movimiento y el rendimiento en
funcién de la carga, la rotacion de la pluma
y la posicién de los estabilizadores.

Tecnolégicamente avanzada, la MZ 250
esté equipada con el sistema de Telemetria
con localizacién GPS, visualizacion del es-
tado de la maquina, parametrizacion remo-
ta y diagndstico.

Gracias a la rotacién de 400° de la torre-
tay la cesta autonivelante de 1,40 x 0,70 m,
capaz de girar 90°4+90°, el operador puede
sortear posibles obstéculos y posicionarse
con precisién en la zona de trabajo, aumen-
tando la productividad.

La estabilizacion con gatos hidraulicos,
disenados y realizados completamente en
Multitel Pagliero, hace que la MZ 250 sea
una maquina facil de posicionar y usar in-
cluso en los espacios reducidos. Ademas,
el sistema de arranque y parada en la ces-
ta permite un uso eficiente de la platafor-
ma y optimiza el consumo. Hablamos con

Greg Moore, gerente general de ventas de
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Multitel en el Reino Unido e Irlanda, sobre
el éxito de este modelo: 35 unidades orde-
nadas en 2021.

EN SU OPINION, ;CUALES SON LAS RA-
ZONES DE SU EXITO?

Las caracteristicas populares incluyen el cha-
sis extremadamente compacto con una dis-
tancia entre ejes de 3 metros y un excelente
radio de giro, que permite el acceso a areas
donde muchas otras méquinas no pueden lle-
gar. Luego esta el plumin articulado, el al-
cance de trabajo de 14 metros y la impresio-
nante altura de trabajo de hasta 25 metros.
También se agradece la cesta lateral. Nues-

tro servicio es también un factor decisivo.

‘:QUE TIPO DE CLIENTES COMPRAN LA
MZ 250?

Muchas empresas mas pequenas que dirigen
empresas de limpieza, empresas de mante-
nimiento general, techadores y constructo-

res y algunas empresas de alquiler. Yo diria

que este modelo cubre més o menos todo ti-

po de negocios.

{EL MZ250 ES LA PRIMERA COMPRA

DE UN MULTITEL PARA LOS CLIENTES O
TIENEN OTROS MODELOS?

Para alrededor del 75% de las personas que
compran esta maquina, es su primer mon-
taje en camion o incluso su primer produc-
to Multitel. Alfresco, cerca de Oxford, es
un buen ejemplo de alguien que no habia
tenido maquinas antes, tal vez solia alqui-
lar algo cuando lo necesitaba. Nos reuni-
mos, compartimos demostraciones y lue-
go le preguntaron a otro cliente de Mul-
titel cémo trabajamos. De ahi la eleccion.
Up 4 Access, por otro lado, es un usuario
que anteriormente habia tenido una ma-
quina Multitel y queria actualizarse a la
MZ250 porque les ofrecia mucho més que
su antigua MX250. En contraste, One Fif-
ty de Bristol es un usuario novato de pla-

taformas aéreas.
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BYG Portada

CAMSO 7 %

COEXU Interior de portada

DEUTZ 49

GREEN POWER PRODUCTS 5%

HUPPENKOTHEN 23 &

MB CRUSHER 43

PREMIOS POTENCIA Interior de contraportada

S.L. DE MAQUINARIA Y EQUIPOS DOFI 9

TRANSGRUAS CIAL 13 BB

TVH 17 %

UBARISTI Contraportada
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CONFIAR EN EL NUMERO 1
ES SIEMPRE UNA BUENA DECISION

UN ANO MAS, KUBOTA HA SIDO LiDER MUNDIAL EN MINIEXCAVADORAS.
TODO UN PREMIO A LA FIABILIDAD.
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