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PABELLÓN 4 
Calle C-D

STAND 13-20

VISÍTENOS EN

LOS GENERADORES DE LA GAMA RENTAL

AHORA SUPERSILENCIOSOS
Serán presentados en SMOPYC 2017, del 25 al 29 de abril en Zaragoza.

INMESOL TIENE UN 
OBJETIVO FIRME DESDE 
SUS INICIOS:  LA MEJORA 
CONTINUA EN LA CALIDAD 
Y FUNCIÓN DE SUS 
EQUIPOS.
Y no deja de trabajar para conseguirlo. 
Varios cambios en el diseño y 
pruebas en diferentes prototipos han 
sido necesarios hasta conseguir los 
resultados esperados.

GAMA RENTAL INMESOL

22-550 kVA LTP

NIVELES SONOROS REDUCIDOS
Son mejoras aplicadas tras elaborados estudios y numerosos 
ensayos que tienen como resultado, una reducción global en 
la presión sonora de los equipos de la gama Rental, según el 
modelo, que se traduce en una disminución de entre un 
15% y un 20%, aproximadamente, en la percepción del 
sonido.  

15-20%

I+D

I+DI+D
El Departamento de I+D ha conseguido 
un diseño donde el � ujo de aire es 
óptimo y con un buen sistema de 
trampas de sonido (elementos que 
absorben el sonido) que impiden que 
este se escape al exterior.
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www.inmesol.es

INMESOL, S.L. / OFICINA CENTRAL
Carretera de Fuente Álamo, 2 / 30153 CORVERA · Murcia / ESPAÑA
Telf: +34 968 380 300 | +34 968 380 879 | Fax: +34 968 380 400
inmesol@inmesol.com

Síganos en

GAMA
RENTALRR

La Gama Rental INMESOL proporciona 
fiabilidad y la potencia necesaria en 
cualquier circunstancia.

ADAPTADO
PARA SER FUERTE,
VERSÁTIL Y
FIABLE

PABELLÓN 4 Calle C-D

STAND 13-20

VISÍTENOS EN
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La reciente celebración de Smopyc 
ha puesto de manifi esto que algo 
empieza a moverse en el sector. 

Como afi rmaba Rogelio Cuairán, director 
general de Feria de Zaragoza, “por fi n 
vemos sonreír al sector”. Probablemente 
sea demasiado pronto para lanzar las 
campanas al vuelo, pero sí es cierto que en 
la última celebración de la mayor feria de 
maquinaria de nuestro país el optimismo 
ha sido la nota predominante.

La sensación generalizada entre la 
mayoría de participantes en la última cita 
de Smopyc ha sido sin duda positiva. De 
entrada, la imagen percibida al entrar a 
la feria ya invitaba al optimismo. Lejos 
de la imagen fría de la difícil edición de 
2014, Smopyc 2017 ofrecía no sólo más 
expositores y una mayor superfi cie de 
exposición, sino unos espacios mucho 
mejor aprovechados, muchas máquinas 
y, en defi nitiva, mucho colorido. Salvo 
algunos tramos concretos del día, la 
afl uencia de visitantes ha sido muy 
numerosa pese a la proximidad de 
festividades tanto el día anterior como 
los posteriores a la celebración, a la vista 
de las cifras ofi ciales de la Feria, con 
más de 55.000 visitantes, todo un éxito. 
Y la siempre temida jornada del sábado 
fi nalmente se saldó con una gran cantidad 
de visitantes que aprovecharon el fi n de 
semana para conocer el estado del sector y 
las últimas novedades presentadas.

Una edición de Smopyc en la que 
además el sector del alquiler ha puesto 
de manifi esto su carácter dinámico con 
su participación activa en el certamen. 

Así, asociaciones y entidades del sector 
aprovecharon la cita para celebrar diversos 
actos, como la junta directiva de Anagrual 
o diversas jornadas formativas convocadas 
por Anapat para la presentación del cálculo 
de costes del alquiler de maquinaria o 
una jornada sobre seguros aplicables a 
las PEMP. Aseamac, por su parte, celebró 
una jornada sobre prevención y actuación 
ante robos de maquinaria. También en el 
capítulo de expositores GAM fue uno de los 
principales protagonistas en un acto en el 
que presentó públicamente su alianza con 
Magni y diversas novedades en sus líneas 
de negocio.

Y sin tiempo para la pausa, llega la 
23ª Convención anual de Anapat, cita que 
se ha convertido en uno de los puntos de 
encuentro más importantes. Un evento 
que este 2017 viaja a Oviedo y en el que la 
Asociación volverá a reunir al sector de las 
plataformas en un marco especial. La 36ª 
Asamblea General de Anagrual también 
está próxima a su celebración, en esta 
ocasión en Valencia del 15 al 18 de junio. 
Y ya empieza a hacer ruido la que promete 
ser una de las grandes citas del sector 
para el próximo curso: el Foro del Alquiler, 
convocado por Aseamac, que tendrá lugar 
en Madrid durante dos días y que será 
la edición más ambiciosa del encuentro 
anual que hasta ahora ha celebrado la 
Asociación.

En lo que el mercado responde y vuelve 
la actividad al mercado de la construcción, 
el sector, con sus asociaciones al frente, 
sigue dando muestras de dinamismo y 
capacidad de innovación.

El alquiler quiere 
ser protagonista
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Riwal ha ganado el premio 
Access Rental Company del 

Año otorgado por la revista Ac-
cess International.

Más de 450 profesionales de 
la industria se dieron cita el 4 de 
abril en Londres, Reino Unido, 
para los Premios Internaciona-
les de Plataformas Aéreas (IA-
PAs), organizados por la revista 
Access International y la Inter-
national Powered Access Fede-
ration (IPAF).

De alcance internacional, los 
premios IAPA son los más pres-
tigiosos y respetados en la in-
dustria de las plataformas aé-
reas.

El veredicto de los jueces 
fue el siguiente: Riwal ha con-
seguido una política muy mar-
cada que le ha ayudado a ha-
cer grandes progresos. Tam-
bién ha encontrado tiempo pa-
ra ser innovador con las nuevas 
tecnologías.

Norty Turner, CEO de Riwal, 
comenta: "Me siento sumamen-
te orgulloso de todo el equipo 
Riwal al haber sido reconocidos 
como la mejor compañía de al-
quiler de plataformas en la in-
dustria. Quiero agradecer a to-
dos los empleados por su dedi-
cación, persistencia, gran acti-
tud, y por la adopción del Riwal 
Way que  ha hecho que contribu-
ya decisivamente a la obtención 

del premio de la Compañía de 
alquiler de plataformas del año. 
Seguiremos ejecutando nuestra 
visión para ofrecer la mejor ex-
periencia al cliente de la indus-
tria y seguir esforzándonos por 
impulsar a Riwal a niveles cada 
vez más altos de rendimiento y 
valoración".

APOYO A LA VOLVO 
OCEAN RACE
Asimismo, Riwal será proveedor 
oficial de la Volvo Ocean Race 
2017-2018, una regata de vela 
profesional alrededor del mun-
do, considerada como la com-
petición deportiva más dura y 
con mayor recorrido del mundo.

Como proveedor oficial, la 
firma suministrará plataformas 
elevadoras de tijera y másti-
les verticales para ayudar a los 
equipos competidores a llegar a 
la línea de meta. Durante las 12 
escalas en sedes repartidas por 
todo el mundo, las 65 embarca-
ciones participantes en la Volvo 
Ocean Race se sacarán fuera del 
agua y las máquinas de Riwal se 
utilizarán para poder efectuar de 
forma segura y eficiente una se-
rie de tareas de mantenimiento 
en altura. Estas máquinas ya se 
utilizan en el Astillero de la Vol-
vo Ocean Race en Lisboa (Portu-
gal), para el programa de acon-
dicionamiento de los veleros an-

RIWAL GANA EL PREMIO DE COMPAÑÍA 
DEL AÑO DE ALQUILER DE PLATAFORMAS

tes de que empiece la competi-
ción en octubre de 2017. Du-
rante la regata, las plataformas 
para trabajos en altura viaja-
rán en contenedores siguiendo 
a los equipos participantes, pa-
ra garantizar la máxima dispo-
nibilidad cuando sean necesa-
rias. Además de estas máqui-
nas, Riwal ofrecerá formación 
y apoyo técnico a través de sus 
equipos y colaboradores locales.

Según declaraciones de Nor-
ty Turner, CEO de Riwal: “Esta-
mos entusiasmados de ser pro-
veedores oficiales de la Volvo 
Ocean Race. Nuestra visión es 
proporcionar la máxima satis-
facción a los clientes de los más 
de 60 países donde desarrolla-
mos nuestras operaciones. La 
posibilidad de ayudar a todos 
los equipos de la competición, 
que dedican tanto esfuerzo pa-
ra destacar en una competición 
verdaderamente global, para 
que puedan mantener sus em-
barcaciones en un estado ópti-
mo, es una magnífica oportuni-
dad de demostrar lo que somos. 
Es un gran ejemplo de nuestra 
capacidad para proporcionar so-
luciones a los clientes, operando 
a escala internacional”.

Nick Bice, Director de Em-
barcaciones y Mantenimiento de 
la Volvo Ocean Race, añade: “En 
la Volvo Ocean Race, estamos 
colaborando más estrechamente 
que nunca con líderes de la in-
dustria como Riwal, para mante-
ner los veleros al máximo nivel. 
La disponibilidad local y la fia-
bilidad de las plataformas para 
trabajos en altura han supuesto 
un reto en ediciones anteriores. 
Por eso, estamos encantados de 
contar con Riwal, para garanti-
zar la calidad y el apoyo necesa-
rio para todos los equipos par-
ticipantes en la preparación de 
sus embarcaciones durante la 
competición”. 

La Volvo Ocean Race 2017-
18 será la más larga de la his-
toria de esta regata, con un re-
corrido de aproximadamente 
45.000 millas náuticas, por cua-
tro océanos y con 12 escalas en 
ciudades importantes de los seis 
continentes.
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Consolidada en Francia, Ale-
mania y Polonia, Kiloutou 

también ha emprendido un am-
bicioso plan de expansión en Es-
paña desde el año 2015. Prueba 
de este objetivo de crecimiento 
en nuestro mercado es la nota-
ble política de renovación y am-
pliación de parque de maquina-
ria que está desarrollando.

Así, Kiloutou España ha ce-
lebrado una jornada de puertas 
abiertas en la agencia de Palleja, 
Barcelona. Al acto ha asistido el di-
rector general de Kiloutou en Es-
paña, Jordi Varela, el director de 
grupo de agencias de Barcelona, 
Manuel Llamas, el director de gru-
po de agencias de Madrid, Jesús 
Alonso, además de otros directi-
vos de la multinacional en España.

Se han mostrado los diferen-
tes productos de los que dispone 
Kiloutou España en su parque de 
maquinaria. Desde equipos de 
maquinaria auxiliar de la marca 
Makita, Hilti, Tractel, Rubi, Nu-
matic, Karcher, hasta equipos de 
movimiento de tierras y eleva-
ción como mini excavadoras de 
cadena marca BobCat, carga-
doras de ruedas marca BobCat, 
dumpers y mini dumpers arti-
culados marca Ausa, elevado-
res marca Haulotte, etc.

La entrada de Kiloutou en Es-
paña se produjo a mediados del 
año 2015 y desde entonces ha 
pasado de siete delegaciones a 
trece, y de 15 empleados a 70. 
Kiloutou España está presente en 
Barcelona, Madrid, Navarra y País 
Vasco. En cuanto al parque de 
maquinaria, se va incrementan-
do de forma exponencial al cam-
bio de estructura que se va pro-
duciendo en la sociedad y al in-
cremento de su presencia en las 
diferentes regiones donde pres-
ta servicio. El parque de maqui-
naria dispone de unas 5.000 uni-
dades en estos momentos, entre 
maquinaria ‘tool’ y ‘plant’.

Las principales vías de creci-
miento que quiere seguir Kilou-
tou en España son el orgánico y el 

KILOUTOU ESPAÑA CELEBRA UNA JORNADA DE 
PUERTAS ABIERTAS EN SU DELEGACIÓN DE PALLEJA

corporativo. En referencia a este 
asunto, Jordi Varela, director ge-
neral de Kiloutou en España ha 
comentado: “En términos de cre-
cimiento la vía de adquisición de 
empresas acelera la implantación 
y las empresas que podrían adap-
tarse a nuestra estructura son 
aquellas que nos transmiten una 
gestión histórica basada en valo-
res de seriedad, responsabilidad y 
cuidado por la calidad de servicio 
prestado a sus clientes. Empresas 
reconocidas por los clientes como 
empresas líderes en sus diferen-
tes regiones y empresas a su vez 
respetadas por sus propios com-
petidores”.

PREMIADO POR LA ERA
Asimismo, y con ocasión de su 
congreso anual, celebrado en 
Ámsterdam el pasado 4 de ma-
yo, la European Rental Associa-
tion otorgó al Grupo Kiloutou 
el Premio de reciente creación: 
“Employer Innovation Award”.

El jurado aplaudió de este 
modo el lugar que ocupan las 
personas en el proyecto empre-
sarial y los resultados de la Po-
lítica de Recursos Humanos del 
Grupo Kiloutou que, gracias a sus 
acciones concretas y altamen-
te innovadoras, permite atraer 
nuevos talentos y lograr que se 
desarrollen dentro de la empresa

“En términos de crecimiento la vía de 
adquisición de empresas acelera la implantación 
y las empresas que podrían adaptarse a nuestra 
estructura son aquellas que nos transmiten 

una gestión histórica...”. JORDI VARELA
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ha asumido la presidencia del Grupo 

Bomag, cargo en el que sucede a Jörg Un-
ger, quien se centrará en el desarrollo y cre-
cimiento del negocio de Equipos de Carrete-
ra como presidente de la División de Equipa-
miento para Carreteras de Fayat.

Ralf Junker tiene una amplia experiencia 
en Bomag, empresa en la que trabaja desde 
1988. Junker ha sido miembro de la direc-
ción desde 2001 y director general de Bomag 
desde 2009. Actualmente es responsable de 
la producción en todo el mundo y, como pre-
sidente, asumirá la responsabilidad de mar-
keting y ventas.

Junto con el nombramiento de Ralf 
Junker, Bomag ha anunciado nuevos cam-
bios en su directiva. Robert Laux asume la 
responsabilidad en el área de producción en 
todo el mundo quien, junto con Ralf Junker 
y Dirk Wol es ahora director general de Bo-
mag. Robert Laux se unión a Bomag en 1997 
y ha sido miembro de la dirección en las 
áreas de ingeniaría y desarrollo de produc-
to desde 1996. En el futuro Laux será res-
ponsable además de la producción mundial 
y de la gestión de la cadena de suministro.

“Con estas decisiones estamos conven-
cidos de que estamos implementando cam-
bios que coinciden con la cultura corporati-
va del Grupo Fayat y del Grupo Bomag. La 
continuidad de nuestra política de negocios 

 

La Asociación del alquiler de maquinaria y equipos, 
Aseamac, prepara para 2018 una edición especial de su 

evento anual, que pasa a denominarse Foro del alquiler, en 
lugar de Foro Aseamac, y que tendrá lugar del 24 al 25 de 
enero en Madrid.
Este formato único va a dar cabida a un espacio expositivo 
más grande, con una duración más larga, además de albergar 
a diferentes profesionales y más contenidos, que en definitiva, 
se traduce en más experiencias y oportunidades.

El evento consistirá en una sala de expositores y dos jornadas 
completas de conferencias y talleres, simultáneos, que 
potenciarán aún más el conocimiento sobre la actividad y el 
networking entre participantes.
Con el objetivo de mejorar en cada edición, y de diseñar un 
evento que cubra al máximo los intereses y necesidades de los 
asistentes, Aseamac ha publicado una breve encuesta donde 
pretende conocer qué esperan del Foro del alquiler 2018 los 
profesionales interesados en asistir.

Aseamac presenta el Foro del alquiler 2018

Ralf Junker 
(izquierda) sucede 

en la presidencia 
del Grupo Bomag 

a Jörg Unger 
(derecha)

RALF JUNKER, NUEVO PRESIDENTE DEL GRUPO BOMAG

Ralf Junker tiene una 
amplia experiencia en 
Bomag, empresa en la 
que trabaja desde 1988. 
Junker ha sido miembro de 
la dirección desde 2001 y 
director general de Bomag 
desde 2009.

es un pilar importante del negocio familiar 
Fayat y de Bomag. Estamos encantados de 
poder sumir los cargos de presidente y direc-
tor gerente con personas de nuestras propias 
filas “, dice Jean-Claude Fayat, propietario 
y presidente del Grupo Fayat. “Ralf Junker 

y Robert Laux tienen mucha experiencia en 
administración y con Bomag, y creemos fir-
memente que esta experiencia nos ayudará 
a continuar expandiendo nuestra posición en 
el mercado y en los segmentos de produc-
tos individuales”.
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RITCHIE BROS SE PREPARA PARA UNA 
GRAN SUBASTA EN OCAÑA

Las empresas que estén bus-
cando maquinaria para sus 

obras tienen una buena oportu-
nidad de participar en la próxi-
ma subasta que organiza Rit-
chie Bros. en Ocaña. La subasta 

se celebrará los días 7 y 8 de ju-
nio y se venderán más de 2.500 
equipos.

Hay distintas opciones para 
participar en la subasta: pujar 
en persona desde el teatro de 

subastas, online desde la web 
de Ritchie Bros. o realizar una 
puja en ausencia. No hay pre-
cios de salida, son subastas sin 
precios mínimos, es decir, todos 
los equipos se venderán al mejor 

postor el día de la subasta, con 
independencia del precio.

Entre los equipos que se van 
a poner en venta se encuentran: 
Más de 60 excavadoras hidráuli-
cas, entre las que se incluye una 
Komatsu PC1250-7. Más de 50 
dúmperes rígidos y articulados 
incluidos seis Caterpillar 773F. 
Más de 20 equipos para trata-
miento de áridos, entre ellos dos 
trituradores de mandíbulas Te-
rex Finlay modelos 984 y J-1175 
de 2009. Más de 35 bulldozers, 
entre ellos un Caterpillar D11R. 
Catorce motoniveladoras, entre 
las que se incluyen dos Cater-
pillar 16H.

Una selección de equipos pa-
ra la ejecución de trabajos sub-
terráneos y equipos de perfora-
ción, entre ellos 2 Jumbos Ta-
mrock Axera D06-240.

Además, todos los equipos se 
encuentran en las instalaciones 
de Ritchie Bros. en Ocaña, To-
ledo, (España) y podrán ser re-
visados e inspeccionados desde 
el lunes 5 de junio.
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AUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDADAUMENTANDO SU PRODUCTIVIDAD
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Imcoinsa ha participado de la mano de la firma Agralco en la re-
ciente 57 edición de la Feria de Muestras multisectorial celebrada 

en el recinto ferial de la Arboleda de Almazán (Soria). La feria, cele-
brada del 12 al 14 de Mayo, ha contado con más de 250 expositores 
de diversos sectores en un espacio de 40.000 metros cuadrados.

En esta ocasión, se han expuesto tanto artículos de la gama de 
compresores así como diversos aspiradores industriales siendo 
ambas gamas productos de referencia para los sectores alquila-
dor, industrial y de construcción. La gama de productos Imcoinsa 
ha sido expuesta de la mano de Agralco, firma de referencia pa-
ra el sector en la zona.

La acogida de la feria ha superado las expectativas, habiendo 
recibido un número de visitantes cercano a los 50.000, cifra su-
perior a la esperada.

Todos los productos Imcoinsa siguen los criterios de diseño cons-
tructivo ya característicos de la firma, identificada en el mercado 
por ofrecer siempre productos con una equilibrada relación renta-
bilidad/inversión, especialmente valorada en el sector alquilador.

La calidad de los fabricados Imcoinsa, su amplia gama y las 
condiciones de servicio le convierten en un proveedor global pa-
ra el sector de la construcción e industria, capaz de ofrecer solu-
ciones integradas.

Imprefil presenta el aditivo para diesel Stanadyne “Performan-
ce Formula” de Clarcor Engine Mobile Solutions, empresa líder 

mundial en el diseño y fabricación de sistemas diésel y combus-
tible de gasolina.

Stanadyne mejora el consumo del vehículo o maquinaria y alar-
ga la vida de los motores evitando los humos negros y protegien-
do los inyectores.

El corazón del motor diésel es su equipo de inyección, y ene-
migo es el combustible de mala calidad, ya que causa un desgas-
te prematuro es sus componentes, obstruyendo también los fil-
tros y causando problemas de rendimiento. Además, estos aditi-
vos han sido desarrollados por un fabricante de sistemas de in-
yección, que protegen y mejoran el rendimiento de todos los sis-
temas de inyección diésel.

Stanadyne Fuel Performance ayuda a prevenir la congelación 
del combustible en temporadas frías y reducir el consumo entre el 
4 y el 9,6%. Disponible en formatos de 250 y 500 ml.

IMPREFIL PRESENTA EL 
NUEVO ADITIVO PARA 
DIÉSEL STANADYNE

Centrándose en el comercio y la 
importación de maquinaria in-

dustrial para las industrias de fabri-
cación y construcción, Maruka Ma-
chinery ha firmado el contrato por el 
que se convierte oficialmente en el distribuidor exclusivo en Japón pa-
ra los productos Magni TH.
La compañía Maruka Machinery, con oficinas en Japón, América y Asia, 
va a distribuir en el mercado toda la gama Magni de manipuladores 
telescópicos rotativos, la gama RTH, de 18 a 46 m de altura de traba-
jo, y los manipuladores telescópicos de alta resistencia, gama HTH, de 
10 a 45 toneladas de capacidad máxima. También será distribuidor del 
nuevo modelo TH 6.20 de Magni, el primer modelo de telescópicos 
fijos para construcción, con una capacidad de 6 toneladas que puede 
alcanzar los 20m de altura de elevación. Esta gama se completará en 

el futuro de dos modelos adiciona-
les de 10m y 15m de altura máxima.
“Maruka Machinery es el socio per-
fecto que necesitamos, con gran ex-
periencia en el sector industrial y de 

construcción”, comentan desde Magni. En este sentido dicen compar-
tir un “mismo punto de vista”, por lo que están convencidos de que, 
partiendo de este inicio, pueden establecer una sólida relación empre-
sarial con Maruka Machinery. Asimismo desde Magni aseguran que se 
trata de un paso hacia adelante para la compañía, ya que este acuerdo 
les permite acceder a un mercado nuevo con gran potencial donde po-
der crecer. “Tanto es así que Japón se caracteriza por tener un mercado 
altamente maquinizado y moderno, interesado en alta calidad y ren-
dimiento y, sobre todo, con un fuerte desarrollo vertical. Por lo que es 
perfecto para nuestra gama de manipuladores telescópicos giratorios”.

Maruka Machinery distribuirá 
la gama de manipuladores 

telescópicos de Magni TH en Japón

IMCOINSA PARTICIPA EN 
LA FERIA DE MUESTRAS 
DE ALMAZÁN
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 Smopyc 2017 
MIRA AL FUTURO CON OPTIMISMO

Smopyc ha cerrado las puertas de su edición 2017 con unos resultados que 
invitan al optimismo. Con más de 55.000 visitantes y numerosos equipos 
y máquinas expuestas de más de 800 marcas representadas, la satisfacción 
generalizada de los expositores ha sido la nota predominante del certamen.
TEXTO: NURIA LÓPEZ / LUCAS VARAS

      12:00:11
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mopyc 2017, la Feria Internacional de Maquinaria de Obras Públi-
cas, Construcción y Minería, ha cerrado las puertas de una edición 
que invita al optimismo. Según las cifras oficiales difundidas por la 
feria, más de 55.000 personas han visitado durante los cinco días de 
celebración el principal salón de maquinaria del país para palpar de 
primera mano el estado del sector.

Las cifras de las que partía esta edición de Smopyc ya prometían 
el éxito de la cita de Feria de Zaragoza: cinco pabellones, una zona 
exterior, más de 65.000 metros cuadrados de exposición, tres cen-
tenares de expositores y 870 firmas representadas para dejar atrás 
el mal sabor de boca de la anterior edición, celebrada en las peores 
condiciones posibles para el mercado.

Si las cifras sobre el papel mostraban una sensible mejora respec-
to a la edición 2014, es en vivo donde Smopyc 2017 muestra su me-
jor cara. No solo hay más superficie expositiva, sino que el espacio 
está mucho mejor aprovechado, con la presencia de muchas marcas 
en cada uno de los pabellones, numerosos stands de diseño y, prin-
cipalmente, muchas máquinas. Porque si algo llama la atención en 
un primer vistazo a esta feria es la gran cantidad de equipos y ma-
quinaria tanto pequeña y mediana como de gran tamaño (stands co-

 

 
 
 

Si la “fotografía” de la feria era 
muy buena, en general puede 

destacarse la satisfacción de los 
expositores, que es donde reside 
el verdadero éxito de una feria.
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mo los de Hidromek, Doosan o JCB ofrecían espectaculares escapa-
rates a sus visitantes).

Si la “fotografía” de la feria era muy buena, en general puede des-
tacarse la satisfacción de los expositores, que es donde reside el ver-
dadero éxito de una feria. Como es lógico, cada expositor vive su pro-
pia experiencia y su propia feria, y el cierre o no de una venta pue-
de marcar la diferencia entre la satisfacción o la decepción, pero las 
numerosas entrevistas llevadas a cabo durante el certamen reflejan 
un índice de satisfacción muy elevado entre todos los participantes. 

Asimismo, destacó la excelente afluencia de público en la siempre 
difícil jornada del sábado –más en este caso, con un puente festivo 
de por medio-, señal del gran interés que ha despertado el certamen 
entre los profesionales del sector.

La propia organización de la feria, representada en una recep-
ción con los medios de comunicación por Stoian Markov, presiden-
te del Comité Organizador, Luis Fueyo, director de Smopyc 2017, y 
Rogelio Cuairán, director de Feria de Zaragoza y Alberto López, di-
rector comercial de la organización ferial, se mostraba en el tercer 
día de celebración del certamen: “A estas alturas, los resultados de 
visitantes superan con creces nuestras estimaciones”, manifestaba 
Stoian Markov, mientras que Cuairán destacaba que “por fin vemos 
sonreir al sector”. El propio Cuairán tuvo unas palabras de reconoci-
miento para Fernando del Hoyo, exdirector de la revista POTENCIA 
y recientemente jubilado.

Intenso programa de actividades
Además del trasiego de visitantes y expositores, uno de los puntos a 
destacar de esta edición de Smopyc ha sido la intensa actividad ge-
nerada por asociaciones y empresas expositoras. Presentaciones cor-
porativas y lanzamientos de novedades por parte de marcas exposito-
ras. Como es tradicional, Hidromek aprovechó su presencia en la feria 
para invitar a los presentes a un acto en el que reconoció la incorpo-
ración de tres nuevos distribuidores en nuestro país. En su presenta-
ción, Stoian Markov, director de Hidromek West, agradeció a los asis-

Además del trasiego de visitantes y expositores, uno de los puntos 
a destacar de esta edición de Smopyc ha sido la intensa actividad 
generada por asociaciones y empresas expositoras. Presentaciones 
corporativas y lanzamientos de novedades por parte de las marcas.

      12:00:17
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“A estas alturas, los resultados de visitantes superan con creces 
nuestras estimaciones”, manifestaba Stoian Markov, mientras que 

Cuairán destacaba que “por fin vemos sonreir al sector”.
tentes su presencia en el acto y se mostró satisfecho con la marcha 
de la firma turca, cuya cuota de mercado crece ejercicio tras ejercicio.

La Galería de las Grandes Obras también ha sido una de las nove-
dades de esta convocatoria en la que, en colaboración con Seopan, se 
ha exhibido una selección de las infraestructuras y proyectos que de-
sarrollan algunas de las empresas más relevantes de esta asociación. 
Mediante fotografías y paneles se han dado a conocer los proyectos 
que estás compañías llevan a cabo en todo el mundo, tales como The 

Follo Line (túneles), en Noruega; el Puerto de Açu, en Brasil; el corre-
dor norte-sur de Armenia; o el hospital El Carmen, en Maipú (Chile).

Tras la reunión del comité de maquinaria de la asociación, los re-
presentantes de Seopan, encabezados por Ricardo Cortés, director 
técnico, visitaron los stands de las firmas ganadoras de los premios 
a la innovación para la entrega de los galardones. Además, entre-
garon diplomas a las marcas Blumaq y BYG en reconocimiento a su 
20º y 50º aniversario, respectivamente.

      12:00:19
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Seopan no fue la única asociación que aprovechó la cita de la fe-
ria para celebrar su reunión. Así, entidades como Anefa, Anagrual, 
Seopan o Pramac celebraron en el marco de la feria sus juntas di-
rectivas o reuniones anuales. Además, el programa de actividades 
se completó con las celebraciones del Foro del diamante de Aeded, 
una jornada sobre prevención y actuación ante robos de maquinaria 
organizada por Aseamac, el Foro de encofrados y cimbras de Afeci, 
el Foro de demolición que organiza Aeded o el Foro de agua a pre-
sión, organizado por Altap. Asimismo, la Federación de Gremios de 
la Construcción celebró dos jornadas dedicadas a la contratación en 
construcción y la nueva ley de contratos del sector público, organi-
zado por Gremios, por un lado, y por otro a la morosidad y noveda-
des en la ley y los plazos de pago.

Por su parte, la Asociación Española de la Carretera (AEC) orga-
nizó el primer Congreso de Gestión de Pavimentos, un evento de dos 
días en el que expertos sectoriales debatieron sobre el estado de las 
carreteras y la tecnología aplicada, centrado en las redes autonómi-
cas y provinciales. El Congreso fue inaugrado por José Luis Soro Do-
mingo, consejero de Vertebración del Territorio, Movilidad y Vivien-
da del Gobierno de Aragón.

La Galería de las Grandes Obras también ha sido una de las 
novedades de esta convocatoria en la que, en colaboración con 
Seopan, se ha exhibido una selección de las infraestructuras 

y proyectos que desarrollan algunas de las empresas más 
relevantes de esta asociación.
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de 5,48 m a 9,4 m  
Plumín telescópico extensible (Jib-Extend™)

27,43 m 
Alcance máx.

300 kg/454 kg 
Capacidad de carga dual

2,49 m x 3,94  m  
Perfil estrecho

6 m  
Debajo de la horizontal

SX-135 XC™: NUEVO BRAZO TELESCÓPICO DE 43 M
La plataforma Genie® SX-135 XC™ es la elección perfecta para realizar los trabajos más 

arduos y que requieren gran capacidad, por ejemplo en la construcción, inspección y 

mantenimiento de puentes, estadios, recintos deportivos, refinerías de gas y petróleo, 

trabajos industriales, de telecomunicaciones y de servicio público.

PARA SABER MÁS: GENIELIFT.ES/XC

XTRA CAPACITY™  
Y RANGO DE MOVIMIENTO EXCEPCIONAL 

© 2017 Terex Corporation. Genie y Taking You Higher son marcas 
propiedad de Terex Corporation o de sus filiales.
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GAM y Magni presentaron su colabo-
ración, por la que la compañía de 
alquiler se convierte en distribuidor 

ofi cial la fi rma italiana en España y Portugal. 
En el acto estuvieron presentes, por parte de 
Magni, Eugenio Magni, director comercial, y 
David Bürger, product manager en España y 
Portugal, mientras que por parte de la fi rma 
asturiana participaron Luis Turial, director de 
Flota, y José Antonio Aguado, product mana-

ger. Eugenio Magni aprovechó su interven-
ción para presentar los manipuladores RTH 
5.39 y RTH 5.23, expuestos en el stand de 
ambas fi rmas. En el mismo acto, la compa-
ñía de alquiler presentó su nueva platafor-
ma digital, en la que se proyectó una subas-
ta online en tiempo real.

Además, en la presentación hizo acto de 
presencia la nueva división de drones de la 
oferta comercial de GAM, fruto de la recien-

te adquisición de la empresa Vuelox. Bajo el 
nombre de Aeron by GAM, esta nueva di-
visión ofrece un servicio integral en el sec-
tor para la compra y alquiler de equipos, 
así como la distribución y la formación téc-
nica. Con esta nueva división, los clientes 
de GAM tendrán a su disposición una ofer-
ta de drones para la captura, tratamiento 
y análisis de datos con aplicaciones en di-
versos sectores

Gam y Magni, una 
colaboración productiva

 

 

  

m         
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Nueva generación de 
MINIEXCAVADORAS de 5T,
las más resistentes 
del mercado

CONTROL TOTAL, gracias a su tecnología digital

EFICIENCIA, diseñadas para reducir los costes de funcionamiento

RENDIMIENTO, mayor fuerza de arranque del cazo y del balancín,  

mayor altura de descarga y mayor capacidad de elevación

VALOR SEGUROJCB Maquinaria, S.A.   Tel. 916 770 429   maquinaria@jcb.com   www.jcb.es

Síganos en:

JCB España JCB Maquinaria  
Espana
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   3

GLASMOP - REYMOP - ROBUSTRACK

AP AERIAL CENTROCAR

BYG

COHIDREXPALFINGER

GENIE
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LIZACIÓN LOCALIZACIÓN 
 ue permite GPS que permite 

ar movimientos detectar movimientos 
o los grupos cuando los grupos 
ógenos están electrógenos están 
dos a fin de apagados a fin de 
 ante posibles avisar ante posibles 

robos. 

Repostaje 
p gprogramado

El GenSet 
Manager estima 
automáticamente 
las fechas en las que 
cada grupo debe 
recibir repostaje de 
combustible.

Alertas 
antirrobo

La aplicación HG 
Manager genera alertas 
tanto del robo de 
maquinaria como de 
combustible. La función 
de gestión antirrobo 
permite recibir un SMS 
de alerta y ubicar su 
localización mediante 
posicionamiento GPS. 

Enumera los distintos 
equipos que han sido 
incorporados al mapa 
de gestión y ayuda a 
planificar el calendario 
de mantenimientos de 
cada grupo.

Gestor de 
mantenimientos

CONFIGURE Y 
MONITORICE SUS GRUPOS 
ELECTRÓGENOS HIMOINSA 
DE FORMA REMOTA Y EN 
TIEMPO REAL

GESTOR 
DE FLOTA

1 2 3
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IMCOINSA MAQEL

JCB

INMESOL

MANITOU

TVHTST TORRES SERVICIOS TÉCNICOS
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GRÚAS HIDRÁULICAS ARTICULADAS

PLATAFORMAS AÉREAS

GRÚAS FORESTALES

PLATAFORMAS ELEVADORAS

POLIBRAZOS 
Y EQUIPOS DE CADENAS

GENERANDO VALOR,  
A TRAVÉS DE LA EXCELENCIA

    

T +34 916 088 000 | F +34 916 600 461
palfinger@palfinger.es 

PALFINGER IBÉRICA MAQUINARIA, S.L.
Calle Sierra de Guadarrama, 2

28830 I San Fernando de Henares I Madrid

WWW.PALFINGERIBERICA.ES
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En el Principado de Asturias tienen su 
sede varias empresas importantes de 
la Asociación. Por ello, cada conven-

ción reúne a alquiladores, fabricantes, pro-
veedores de servicios, y otras empresas re-
lacionadas con el sector. 

El programa de esta edición incluye diferen-
tes ponencias de gran interés para el sector. En-
tre ellas, la Asociación hace un agradecimiento 
especial a JLG, que además de estar cada año 
junto a Anapat, en esta ocasión, participa patro-
cinando en la categoría Premium para celebrar 
que el grupo Oshkosh cumple 100 años. Asi-
mismo van a participar Pedro Luis Fernández, 
presidente de GAM y presidente de la Federa-
ción Asturiana de Empresarios (FADE), e Ino-
cencio Arias, diplomático español y exembaja-
dor de España en las Naciones Unidas.

Además, se contará con la presencia de 
los patrocinadores que estarán presentes 
en los stands dando la oportunidad de es-
tablecer relaciones comerciales, una cena 
en el restaurante Casa Lobato y una comida 
de despedida en el hotel de La Reconquista.

La jornada va a dar  comienzo el día 7 de 
junio a las 12:00 h. A las 14:00 se dará la 
bienvenida a los asistentes que, seguidamen-
te, dará paso a la asamblea general ordina-
ria exclusiva para socios de pleno derecho. 

La Asociación Nacional de Alquiladores de Plataformas 
Aéreas de Trabajo, Anapat, va a celebrar la 23ª 

Convención Anual “Elevando nuestros objetivos”, 
los días 7 y 8 de junio en el hotel de La Reconquista, 

Oviedo, un lugar de celebración acorde con la 
expectación que la Convención genera en el sector del 

alquiler en España. 
TEXTO: LUCAS MANUEL VARAS VILACHÁN

Oviedo acoge la 
23ª Convención 

Anual de Anapat

Y, para finalizar la jornada, se ha organiza-
do una cena de bienvenida que tendrá lugar 
en el restaurante Casa Lobato a las 21:00 h.

El día 8 de junio, la jornada comenzará a 
las 9:00h con una visita de los asistentes a 
las instalaciones de GAM en Granda (Siero), 
Asturias. Así, se abrirá paso a las ponencias 
que comenzarán con la apertura del presi-
dente de Anapat, David Cagigas Gavira. A 
las 12:15 la jornada seguirá con la interven-
ción de Pedro Luis Fernández, presidente de 
GAM y presidente de la Federación Asturia-
na de Empresarios, y por último, el diplomá-
tico español y exembajador de España en las 
Naciones Unidas, Inocencio Arias, finaliza-
rá la jornada de ponencias para, a continua-
ción, dar por clausurado el acto.

Para concluir, se ha organizado una comi-
da de despedida en el salón Covadonga del ho-
tel La Reconquista que pondrá punto final a la 
Convención Anual de Anapat. Cabe destacar 
que, desde Anapat han desarrollado proyectos 
de interés para mejorar el sector, como el ma-
nual de instrucciones de seguridad y manejo 
de la PEMP, o en los últimos años la formación 
de operadores certificada con la norma UNE 
58923 o el protocolo de accidentes. A pesar 
de contar con escasos recursos personales, di-
cen, gracias a la colaboración de las empresas 

El programa de esta edición incluye diferentes 
ponencias de gran interés para el sector. Entre ellas, la 
Asociación hace un agradecimiento especial a JLG, que 

además de estar cada año junto a Anapat, en esta ocasión, 
participa patrocinando en la categoría Premium para 

celebrar que el grupo Oshkosh cumple 100 años.
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asociadas siguen realizando nuevos proyectos 
como la metodología del cálculo de costes de 
maquinaria y el software asociado a la misma.

Para atender la demanda de la gran ma-
yoría de sus miembros, van a incorporar a 
sus trabajos la problemática relacionada con 
las carretillas elevadoras. En este sentido, 
la junta directiva ha valorado positivamen-
te la cuestión y “se está trabajando en ello 
para aumentar los objetivos de servicio para 
los asociados”, afirman desde la Asociación. 

La 22ª Convención de Anapat, celebrada 
en el hotel Las Arenas de Valencia el año pa-
sado, reunió a los principales actores del sec-
tor en su evento anual. La asistencia por par-
te de los patrocinadores fue “todo un éxito”, 
según la Asociación, reuniendo a 22 patroci-
nadores y logrando la mayor participación de 
patrocinio en toda la historia de la Asociación.

Además, se percibió también una buena 
afluencia de público por parte de los Aso-
ciados a Anapat, que formaron parte activa 
durante toda la Convención, participando en 
todas las actividades del evento, y quedando 
muy satisfechos por los resultados obtenidos.

Por todo ello, desde Anapat, dicen tener la 
esperanza de que la edición de este año vuel-
va a ser una vez más un evento de referencia 
en el sector del alquiler de PEMP en España.

      12:02:32
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C
ómo llega el sector a esta Con-
vención?
Llega en un estado bastante po-
sitivo, con un crecimiento mo-
derado pero sostenido en los úl-

timos tres ejercicios. 
De hecho, la Asociación Europea del Al-

quiler (ERA), en su informe de septiembre de 
2016 presentado en la Convención de 2017, 
nombra a España como el país con mayor 
previsión de crecimiento para 2017 y 2018. 
La buena evolución de la economía española 
y la buena salud del alquiler en España, ha 
llevado a esta Asociación a elevar aún más 
estas previsiones de crecimiento tanto pa-
ra 2017 (pasa del 5,1% al 5,7%) como para 
2018 (pasa del 5,7% al 6,1%).

Esta previsión de la ERA, se refleja en 
que la percepción de las empresas del sec-
tor es de una mejoría constante, lo que les 
proporciona una visión optimista para los 
próximos años.
La de Oviedo será la 23ª edición de la Con-
vención. ¿Cómo ha evolucionado la asocia-
ción en este casi cuarto de siglo?
La Asociación, durante toda su historia, ha 
ido avanzando, creciendo y ofreciendo cada 
vez más servicios a los asociados.

Desde la primera edición del Manual de 
Instrucciones de Seguridad y Manejo de 
Anapat, en 1996, y la elaboración del In-
forme de Norma UNE 58921 IN en 2002, se 

Anapat, la Asociación Nacional de Alquiladores 
de Plataformas Aéreas de Trabajo, celebra su 

vigesimotercera Convención Anual en un tono 
sensiblemente más optimista que en los últimos años, 
tanto por la situación en la que llegan tanto el sector 

como la propia Asociación. Hablamos con David 
Cagigas, presidente de Anapat, quien nos cuenta cómo 

llega la Asociación a esta importante cita.
TEXTO: LUCAS MANUEL VARAS VILACHÁN

David Cagigas
ENTREVISTA AL PRESIDENTE DE ANAPAT

“Queremos afianzar nuestra posición 
como la asociación de referencia 

del sector de la elevación en España”
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SOLUCIONES GLOBALES PARA SU NEGOCIO

ha ido progresando ofreciendo más servi-
cios como el fi chero de morosos, informes 
de riesgo, comunicación de robos, asesora-
miento y resolución de consultas de carác-
ter legislativo y técnico de cualquier tipo, y 
la plataforma de formación de Operadores 
de PEMP. Esta plataforma, se empezó a de-
sarrollar en 2009, que desembocó en la ela-
boración de la Norma UNE 58923 en 2012. 
La Plataforma se puso en marcha en 2013, 
con una evolución muy positiva, llegando a 
la cifra de 3.300 Carnets emitidos hasta la 
fecha. Además, Anapat participa en los Co-
mités de Normalización de AENOR, y recien-
temente ha estado trabajando en la revisión 
de la Norma UNE 58921, para su aprobación 
desde Informe a Norma.

También trabajamos y colaboramos con 
las Administraciones Públicas, con el Mi-
nisterio de Industria, el Ministerio de Tra-
bajo y los Institutos de Seguridad e Higie-
ne en el Trabajo tanto a nivel nacional co-
mo autonómico, así como con todas aque-
llas instituciones y organizaciones relacio-
nadas con el sector.

Una clara muestra del trabajo continuo 
y de defensa de los intereses de los alqui-
ladores de PEMP de España con dedicación 
directa y plena, es el constante crecimien-
to del número de socios de Anapat desde su 
creación, incluso en los años más duros de 
la última crisis económica, que afectó muy 
de lleno en el sector, llegando a la cifra de 
63 asociados a Anapat y 20 socios colabora-
dores en la actualidad.

En defi nitiva, en Anapat seguimos avan-
zando, actualizándonos, atentos a las nue-
vas necesidades y cuestiones que afectan a 
nuestros miembros, siempre velando cada 
día por la mejora del sector y los intereses 
de los alquiladores de PEMP.
El eslogan de la Convención es “Elevando 
nuestros objetivos”. ¿Cuáles son esos ob-
jetivos?
Los objetivos son elevar el alcance de la Aso-
ciación, con una visión global de las necesi-
dades de los asociados y seguir aumentan-
do de socios para que el alquiler de PEMP 
de España cada vez tenga más fuerza ante 
las instituciones y así poder defender mejor 
sus intereses. 

Y por supuesto, queremos seguir mejo-
rando los servicios que ofrecemos a nues-
tros asociados, y ofreciendo nuevos, siem-
pre atentos a sus necesidades, a las del sec-
tor en conjunto y a la sociedad en general.
¿Qué destacarías del programa que se ha 
preparado para este año?
La verdad es que todas las actividades del 
programa son de gran interés. En primer 
lugar, como todos los años, el networking 

tendrá importante relevancia, ya que con-
taremos con la participación de las princi-
pales empresas relacionadas con el sector 
como patrocinadores, con sus stands don-
de podrán ofrecer sus productos y servicios 
y donde tendrán la posibilidad, junto con el 
resto de los asistentes, de establecer rela-
ciones comerciales.

También, en esta edición, tanto las po-
nencias de Pedro Luis Fernández, presidente 
de GAM y presidente de la Federación Astu-
riana de Empresarios (FADE), como de Ino-
cencio Arias, diplomático y exembajador de 
España en las Naciones Unidas van a ser de 
gran interés. Además, la cena de bienvenida 
se va a producir en uno de los mejores res-
taurantes de Oviedo, Casa Lobato, y el entor-
no elegido para la Convención este año es el 
Hotel De La Reconquista, lugar de reconoci-
do prestigio por ser la sede de la reunión del 

“Con la colaboración 
de instituciones y 

organizaciones expertas 
en carretillas elevadoras, 

podemos atender las 
necesidades relacionadas 

con las carretillas que 
demandan nuestros 

asociados”.
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“Anapat llega en un momento óptimo, con su número 
máximo de asociados en toda su historia, ofreciendo 
más y mejores servicios, con muy buenas perspectivas 

para el futuro y con un sector que está creciendo con la 
profesionalidad de las empresas”.

Jurado de los Premios Princesa de Asturias.
Por todo ello, consideramos que la Con-

vención de Anapat es el evento anual de refe-
rencia del sector del alquiler de PEMP, y espe-
ramos que un año más vuelva a ser un éxito.
¿En qué situación llega Anapat a esta con-
vención?
Como hemos comentado antes, Anapat lle-
ga en un momento óptimo, con su núme-
ro máximo de asociados en toda su historia, 
ofreciendo más y mejores servicios, con muy 
buenas perspectivas para el futuro y con un 
sector que está creciendo con la profesiona-
lidad de las empresas y con ganas de seguir 
evolucionando constantemente.

Tras unos duros años por la crisis, em-
piezan a verse signos de recuperación a di-
ferentes sectores ligados a la construcción. 
¿Podemos decir que estos síntomas han lle-
gado también al sector que representáis?

Efectivamente, tanto los datos macroeco-
nómicos que disponemos de las institucio-
nes españolas, como los que hemos comen-
tado anteriormente a nivel europeo, ofrecen 
un panorama muy positivo, que muestra que 
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www.imcoinsa.es

946 810 721946 810 721

COMPACTACIÓN

ALTA FIABILIDAD y EXCELENTE 
RENDIMIENTO
Gran capacidad de compactación 
y elevada velocidad de avance

FRATASADORAS

CORTADORAS 
DE JUNTAS 

MESAS DE 
CORTE

MARTILLOS
NEUMÁTICOS

VIBRADORES DE
HORMIGÓN

ROBUSTO Y 
EQUILIBRADO DISEÑO
Favorece la transmisión de 
potencia al disco de corte

ESTRUCTURA METÁLICA 
REFORZADA
Mejora la estabilidad en el corte 
y alarga la vida útil

SÓLIDA ESTRUCTURA Y 
DOBLE REGULACIÓN DE LA 
POSICIÓN DE TRABAJO
Fiabilidad y sencilla utilización

MÁXIMA PRODUCCIÓN

Con un sencillo y fiable 
mantenimiento

ALTA FRECUENCIA, 
ELECTRÓNICOS Y 
CONVENCIONALES
Especial sector alquilador: 
robustos y fiabes

por fi n estamos saliendo de esta crisis que 
tanto nos ha afectado y contra la que he-
mos luchado con mucho trabajo y esfuerzo.
¿Qué peso tendrá el alquiler en el sector en 
este nuevo horizonte que empieza a verse?
Consideramos que el alquiler durante los 
próximos años tendrá más peso, porque es 
una forma de obtener una serie de equipos 
o bienes para realizar un trabajo determina-
do segura, más económica, y con el respaldo 
de grandes profesionales expertos en el pro-
ducto que se está utilizando. No sólo cree-
mos que el alquiler crecerá en nuestro sec-
tor, pensamos que el alquiler cada vez esta-
rá más extendido a todos los niveles. Los da-
tos y los estudios muestran un incremento 
constante del alquiler en los últimos años.
Anapat se ha embarcado en numerosos pro-
yectos para sus asociados, ya sea de carác-
ter normativo, formativo o informativo. ¿En 
qué se encuentra trabajando actualmente la 
asociación, cuáles son sus próximos retos?
Las PEMP, en el sector del alquiler, son las 
máquinas que mejor se mueven en el mer-
cado, y que más benefi cios aportan. Por 

ello, en Anapat queremos reforzar la im-
portancia del sector de la elevación, y con-
tinuar avanzando en atender de manera 
personalizada, con dedicación plena y ex-
clusiva las necesidades globales de nues-
tras empresas asociadas, utilizando nues-
tra experiencia y capacidad de trabajo de-
mostrada para poder seguir profesionali-
zando y mejorando el sector a todos los 
niveles. Vemos el futuro con optimismo y 
queremos afi anzar más la posición de Ana-
pat como la Asociación de referencia del 
sector de la elevación en España.
Recientemente habéis tenido una participa-
ción muy activa en la feria Smopyc, entre 
otras con la presentación del software pa-
ra cálculo de costes de alquiler de maquina-
ria. ¿Qué acogida ha tenido esta herramien-
ta y qué benefi cios aporta a sus usuarios?
El software para el Cálculo de Costes de Al-
quiler de Maquinaria se ha desarrollado pre-
via elaboración de la metodología para el Cál-
culo de estos costes con la colaboración de la 
Universidad de Alcalá de Henares, con la par-
ticipación de empresas asociadas, y el patro-
cinio de los principales fabricantes. 

Los asociados podrán utilizar este soft-
ware como una herramienta muy útil para 
realizar los cálculos de los costes de su par-
que de maquinaria, integrándola en sus sis-
temas informáticos, y así optimizar la ges-
tión de su actividad.

La acogida por parte de los asociados ha 
sido muy buena, y consideran que va ser de 
mucha utilidad para la gestión en sus em-
presas.
Desde la Asociación se ha confi rmado que 
se va a tratar la problemática de las carre-
tillas elevadoras. ¿De qué modo se van a in-
tegrar en la Asociación y qué se puede apor-
tar desde Anapat a este segmento?
Aproximadamente el 75 % de los socios de 
Anapat alquilan, además de PEMP, carreti-
llas elevadoras. Desde hace un tiempo, nos 
han ido reclamando que atendamos a todas 
aquellas cuestiones relacionadas con estos 
equipos. Por ello, de acuerdo a nuestro pro-
pósito de elevar nuestros objetivos, y aten-
diendo como siempre las cuestiones y nece-
sidades de nuestros asociados, Anapat ha de-
cidido abordar esta problemática desde to-
dos los campos posibles.

Anapat puede aportar en este campo sus 
23 años de experiencia y profesionalidad tra-
bajando y estudiando todas las cuestiones re-
lacionadas con el sector de las PEMP, y por 
ello consideramos que, con la colaboración 
de instituciones y organizaciones expertas en 
carretillas elevadoras, podemos atender las 
necesidades relacionadas con las carretillas 
que demandan nuestros asociados.
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Durante tres días, el programa de las 
jornadas va a contar con diferentes 
actividades, divididas en sesiones de 

tarde y de mañana.
El primer día, el viernes 16 de junio, la 

sesión de mañana tiene previsto comenzar 
a las 10:00 h, previa recepción y entrega de 
documentación de los asistentes. A conti-
nuación, se realizará una pausa de treinta 
minutos en el que lo asistentes pueden to-
marse un café en un ambiente más disten-
dido. Así, a las 12:00 h comenzará un deba-
te sobre las “Perspectivas de futuro de nues-
tras empresas en el panorama actual”, en el 
que está previsto que participen: David Gó-
mez Blasco, director red empresas territorial 
Banco Sabadell; José Vicente Morata, presi-
dente Cámara de Comercio de Valencia; Ar-

turo Virosque Verdú, vicepresidente Ana-
grual y presidente de Agrucoval; Salvador 
Navarro, presidente de la Confederación de 
Empresarios de la Comunidad Valenciana; y 
Juan Carlos Moragues, delegado del Gobier-
no en la Comunidad Valenciana, pendiente 
de confirmación.

A las 14:15 h, se va a celebrar un almuer-
zo en Expo Galería y Pérgola con el que se 
pondrá fin a la sesión de mañana. La se-
sión de tarde tiene previsto comenzar a las 
16:00 h, donde los asistentes podrán reali-
zar preguntas, ruegos o sugerencias sobre 
el debate, y a continuación se hará la lectu-
ra del acta.

Asimismo, una vez se haga la lectura 
del acta, se presentaran los “patrocinado-
res Oro” que colaboran en esta edición de 

Este año, la edición XXXVI de la Asamblea General de 
Anagrual va a tener lugar en el hotel The Westin en 
Valencia, sede de la asamblea, del 15 al 18 de junio.

Anagrual celebra 
su XXXVI Asamblea 
General en Valencia

la Asamblea: Liebherr y Palfinger, que brin-
dan apoyo a la Agrupación de empresarios 
creada para representar y velar por los in-
tereses del sector. El acto de clausura, junto 
con las conclusiones de la sesión del día, fi-
nalizará a las 17:30.

PROGRAMA DE VISITAS
Cabe destacar que, para acompañantes y 
socios, se ha previsto un programa espe-
cial que cuenta con actividades y visitas 
por los monumentos, plazas y calles más 
importantes de Valencia. Así, el viernes 
16 de junio, el programa para acompañan-
tes prevé una visita que comenzará a las 
9:45 h de la mañana y finalizará a las 17 
h, aproximadamente.

El recorrido incluye la visita a: la Plaza 
del Ayuntamiento, Mercado Central, Lonja 
(Patrimonio de la Humanidad), Plaza Redon-

da, Palacio de Marqués de Dos Aguas, Pla-
za del Patriarca, Catedral, Plaza de la Almoi-
na, Plaza de la Virgen y Torres de Serranos. 
Además, se realizará una parada para tomar 
una tapa y una bebida en el centro históri-
co de la ciudad.

Para finalizar la visita se va a recorrer 
la ciudad en autobús hacia la Ciudad de las 
Artes y las Ciencias. La parada para comer 
se ha previsto en el restaurante submarino 
dentro del Oceanográfic, y tendrá un precio 
de 50 euros (IVA no incluido).

Así, tras finalizar las actividades, se ha or-
ganizado una cena de gala en el edificio Ve-
les e Vents, ubicado en el Puerto de Valen-
cia, que va a ser confeccionada por el pres-
tigioso equipo de cocineros de La Sucursal. 
Además habrá, para todo el que lo desee, un 
autobús disponible para regresar de nuevo 
al hotel. La cena, el cóctel en la terraza y dos 
horas de barra libre, incluyendo traslados, 
tiene un precio de 90 euros (IVA o incluido).

El sábado 17 de junio, el programa pa-
ra socios comienza a las 10:45h con una ex-
cursión a Valencia y la Albufera. La salida se 
realizará desde el hotel en un autobús turís-
tico descapotable, con el que se podrá con-
templar una breve panorámica de Valencia, 
antes de llegar a El Palmar en el Parque Na-
cional de la Albufera. Se visitará el lago de 
la Albufera en una barca hasta llegar a una 
típica barraca valenciana, donde tendrá lu-
gar la comida. Toda la visita tiene un precio 
de 85 euros (IVA no incluido).

Para finalizar la visita se 
va a recorrer la ciudad en 
autobús hacia la Ciudad de 
las Artes y las Ciencias.
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ATLAS COPCO TÉCNICAS DE CONSTRUCCIÓN 
En Atlas Copco contamos con la gama de producto más amplia del mercado: herramientas de construcción 
y demolición, compresores transportables, bombas, generadores, torres de iluminación  y equipos de 
compactación y pavimentación          
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La gama se ha renovado completamente e incorpora ocho mo-
delos que abarcan niveles de potencia de entre 25 y 330 kVA. 
Todos los generadores QAS incluyen los últimos motores Tier 

4 final y cuentan con un tamaño reducido, un 25 % más pequeña que 
la generación anterior. El mecanismo de arranque garantiza que se 
consiga una potencia estable en menos de seis segundos.

Para satisfacer las necesidades de transporte frecuente y multi-
toma, la gama QAS facilita un transporte, instalación y almacena-
miento sencillos con su tamaño reducido, peso equilibrado y robus-
to bastidor con ranuras para carretilla elevadora.

Además, la sencillez de servicio es una prioridad fundamental en 
el proceso de diseño del producto y validación por los clientes. Las 
amplias puertas y las placas de servicio desmontables garantizan una 
excelente accesibilidad y un mantenimiento rápido. Los sistemas de 
filtración de alto rendimiento permiten unos prolongados intervalos 
de servicio para reducir incluso más el tiempo de parada. El gene-
rador transportable QAS incorpora un controlador equipado con un 
sistema de gestión de energía que permite optimizar el consumo de 
combustible y amplía la vida útil de los generadores cuando funcionan 
en paralelo para formar una planta eléctrica móvil o independiente.

NOVEDADES 
GRUPOS 
ELECTRÓGENOS

Atlas Copco renueva su gama  
de generadores de electricidad
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Bobcat es una Compañía Doosan. 
Doosan es líder global en equipo de construcción, soluciones hidráulicas y energéticas, motores e ingeniería que sirve con orgullo 
a clientes y comunidades desde hace más de un siglo. | Bobcat y el logotipo de Bobcat son marcas registradas de Bobcat Company 
en los Estados Unidos y varios otros países. ©2017 Bobcat Company. Todos los derechos reservados.

Las cargadoras Bobcat rugen en acción: recogiendo los residuos de 
demolición Mientras que la mini excavadora quiebra el viejo hormigón 
de un solo golpe seco. El manipulador telescópico transporta los 
nuevos componentes limpios a su sitio. “Nunca he visto resultados 
tan rápidos y una obra más segura - ¡Bobcat es impresionante!”

Un nuevo gran día en la ciudad

Vamos a limpiar este desastre y 
despejar en un momento el camino 
para nuevas construcciones!

Aquí, en la obra
construimos el futuro

Pero este trabajo es tan grande y complejo...

¡Mejor llama al equipo Bobcat!

¡Buen 
equipo de 
trabajo!

Hasta la próxima... Bobcat ‘Tough jobs’
Para más información: 901 02 00 00

      

El equipo de Ingeniería de Himoinsa ha diseñado un grupo elec-
trógeno idóneo para eventos y trabajos en zonas urbanas con 
mayores restricciones acústicas. La gama incluye grupos elec-

trógenos con motores Yanmar, FPT y Scania, todos ellos Stage IIIA, 
que cubren un rango de potencia de 20 a 550 kVA garantizando un 
nivel de emisión sonora en torno a los 60 dB(A).

Gracias a un diseño más optimizado de las entradas y salidas de 
aire se han logrado bajos niveles de emisiones sonoras. Asimismo, 
se ha incorporado de serie un sistema de escape de doble núcleo y 
se han utilizado elementos aislantes de primera calidad, como lana 
de roca de alta densidad de 100mm de espesor, además de silent-
blocks específicamente dimensionados para el conjunto motor-alter-
nador y sus características dinámicas. 

Además, el nuevo diseño contempla un aislamiento completo del 
cuadro de control. Éste queda aislado del resto del habitáculo para 
evitar así la emisión sonora durante la manipulación del cuadro.  Los 
modelos de esta nueva gama poseen una carrocería estanca y de alta 
resistencia mecánica y amplias puertas con cierres de acero inoxida-
ble más resistentes que garantizan mayor seguridad ante cualquier 
amenaza vandálica o de robo.

Los grupos electrógenos Himoinsa Silent Plus cuentan con un se-
llado especial en todos los puntos de unión de la carrocería a fin de 
evitar la entrada de agua y las altas temperaturas durante las ho-
ras de trabajo.

Himoinsa lanza al mercado  
la gama ‘Silent Plus’
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Con el fin de garantizar la mayor autonomía posible se han in-
corporado, en algunos casos, depósitos de gran capacidad que su-
mado al hecho de que todos los motores disponen de control elec-
trónico de inyección, se garantiza una autonomía mínima de 24 ho-
ras, llegando incluso a alcanzar, en algunos modelos, las 35 horas de 
autonomía, esto es, más de cuatro jornadas de trabajo sin repostar.

La gama Silent Plus incorpora válvulas de drenaje para facilitar 
las operaciones de limpieza del radiador.  Los modelos de mayor ta-
maño, series FPT y Scania, también incorporan peldaños y asas que 
facilitan el acceso para las operaciones de mantenimiento.  Los gru-
pos electrógenos de esta gama con motores FPT y Scania incluyen 
sensores de bajo nivel de refrigerante que ayudan a realizar un con-
trol más preciso.

Se incluyen como opcional unas tomas tipo powerlock con capa-
cidad 100% de la potencia nominal del grupo, que permite una co-
nexión rápida, cómoda y segura.

Los compresores de acoplamiento directo, familia F04, de la se-
rie Silence de Imcoinsa se caracterizan por ser silenciosos y 
por estar equipados con motor de inducción de bajas revolu-

ciones (1.450 r.p.m.). Así poseen un bajo nivel sonoro y mayor vida 
útil, con refrigeración sin aceite, lo que facilita las labores de trans-
porte y libres de mantenimiento.

Entre los modelos de la serie Silence se encuentran: Silence 06 
(13 kg), Silence 24 (19 kg) y Silence 50 (32 kg).

Las principales características de esta completa gama incluyen 
además: presostato y regulador de presión, manómetro con presión 
de salida, manómetros con presión del calderín, enchufes rápidos 
universales y ruedas de transporte.

El panel de mando frontal cuenta con una salida doble totalmen-
te equipada con regulador, manómetro y enchufes rápidos, cabe-
zal con altas prestaciones y silencioso, con bajas revoluciones y li-
bre de aceite. 

En cuanto al control electrónico, el panel de mando electróni-
co se ha configurado de forma sencilla. Así incorpora un prácti-
co panel electrónico que permite realizar de forma automática 
las maniobras de: marcha-paro accionándolo mediante elec-
troválvula de forma segura y eficaz; la regulación de presión 
de salida que, pulsando un botón, permite cambiar de for-
ma automática el rango de presión de trabajo. Regula-
ción precisa y sin herramientas; y el indicador de ten-
sión/consumo/presión con monitorización permanen-
temente de los parámetros de servicio.

Compresores Serie Silence de Imcoinsa

Los compresores de acoplamiento 
directo, familia F04, de la 
serie Silence de Imcoinsa 
se caracterizan por ser 
silenciosos y por estar 
equipados con motor 
de inducción de bajas 
revoluciones.
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Inmesol aumenta el rango de potencias de sus grupos electrógenos 
en las gamas Industrial y Emergencia hasta superar los 800kVA 
(LTP) a 60Hz. Fabrica sus equipos con componentes de última 

tecnología, y en este caso, ha incorporado en sus modelos de gene-
radores, dos motores Volvo: TWD1644GE y TWD1645GE.

Estos modelos de generadores, AV/IV-730 (50Hz), AV/IV-760 
(60Hz), AV/IV-770 (50Hz), AV/IV-800 (60Hz), con motores de última 
generación destacan por su gran densidad de potencia. Con motores 
de 16 litros se consiguen las prestaciones típicas de motores del or-
den de los 18 / 20 litros. Para lograrlo, ambos equipos cuentan con 
los últimos avances tecnológicos en materia de motores diésel para 
generación eléctrica. Gracias a ello se reducen considerablemente las 
dimensiones de los grupos, lo que facilita su transporte e instalación.

Los avances descritos repercuten también en la eficiencia de los 
grupos. Su bajo consumo de combustible los convierte en los grupos 

Crece el rango de potencias de Inmesol
más eficientes del mercado en su rango de potencia. Estamos hablan-
do de consumos del orden de los 190gr/kWh, excepcionales en esta 
gama. En cuanto a las emisiones gaseosas, los nuevos modelos cum-
plen de serie tanto con el nivel Stage II de la normativa europea como 
con el nivel Tier 2 de la americana, mientras que en otros fabrican-
tes esto representa una opción costosa para este rango de potencia.

Todo lo anterior contribuye a que estos nuevos modelos sean más res-
petuosos desde el punto de vista medioambiental, ya que se consumen 
menos recursos en su fabricación y se ahorra en consumo de combusti-
ble y emisiones de CO2 tanto en el transporte de los grupos como en su 
operación diaria. Cuentan también con la ventaja de que son convertibles 
50/60Hz de manera muy sencilla, sin necesidad de realizar ninguna inter-
vención en el grupo electrógeno, aspecto muy interesante tanto para los 
alquiladores de maquinaria como para los clientes y distribuidores de paí-
ses en los que es habitual encontrarse con equipos de diversa procedencia.
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 El grupo Pramac es uno 
de los mayores fabrican-
tes de grupos electróge-

nos a nivel global. En 2011 ad-
quiere a la empresa española 
GMI, especializada en grupos 
electrógenos de elevada poten-
cia (hasta 2000 kVA), que ofre-
ce una completa gama de apli-
caciones para todo tipo de ne-
cesidades profesionales.

La compañía se ha converti-
do en un grupo intercontinen-
tal, con una red internacional 
de filiales en 16 países operan-
do en todo el mundo. La calidad 
de los procesos de producción 
está certificada según normati-
va ISO 9001 y 14001.

El área de grupos electróge-
nos Pramac ofrece suministros para cada tipo de demanda de sumi-
nistro de energía: donde no llega el suministro nacional, donde sea 
necesario operar sin cortes energéticos, energía para el hogar, el tra-
bajo y el ocio. Pramac diseña, fabrica e instala una gama completa 
de generadores portátiles y fijos desde 1 hasta 3.360 kVA de serie, 
además de ofrecer soluciones a medida a necesidades específicas.

Su amplia gama comprende grupos portátiles y todo tipo de gru-
pos estacionario, con modalidades abiertas e insonoras. Los grupos 
portátiles de la clase E ofrecen una fiabilidad y un rendimiento máxi-
mos con una configuración básica y eficiente. Por su parte, Pramac 
ofrece la clase ES de gasolina diseñada específicamente para aque-
llos profesionales que demandan un funcionamiento intensivo du-
rante un largo periodo de tiempo.

En cuanto a la clase S, comprende el equipamiento profesional 
de Pramac por excelencia, con conjuntos robustos equipados con 
un motor diésel. Además, el conjunto completo de esta clase vie-
ne equipado con todos los componentes de un equipo de alto nivel: 

motor económico y potente, diseño robusto y moderno y un depósi-
to de larga duración y fácil llenado. Destaca por su bajo nivel sono-
ro, de 70 dB a 7 m.

La clase P ofrece incluso mayor potencia a menor nivel sonoro 
(58 dB), ideal para zonas residenciales o fuera del horario de trabajo.

En cuanto a los grupos estacionarios abiertos, la clase GBA pro-
porciona energía para todas las necesidades. Esta serie de grupos 
electrónicos representa la línea básica. Por su parte, la GBW, versátil 
y potente, está diseñada para el uso profesional al aire libre en sec-
tores como la construcción o la industria. Si se requiere mayor po-
tencia para fines públicos e industriales, la clase GSW está dispo-
nible con una serie de accesorios que la convierten en una solución 
versátil (comprende modelos de entre 247 y 729 kVA).

En cuanto a la gama insonora, la clase GBW tiene características opti-
mizadas para responder a las necesidades de aplicaciones con bajo coste 
(entre 7,9 y 18,6 kVA). De dimensiones y pesos más reducidos, son fáci-
les de transportar. Son la opción idónea para el alquiler. Si se requiere la 

máxima potencia con los mínimos 
niveles de ruido, la clase GSW 
ofrece equipos de entre 50,4 kVA 
hasta 204 kVA. Cumpliendo con 
las normativas de ruido y seguri-
dad, esta gama de potencia me-
dia está diseñada para satisfacer 
cualquier tipo de aplicación sin re-
querimientos especiales ni espe-
cíficos. Son grupos electrógenos 
idóneos para cualquier necesidad 
eléctrica, tanto para el suministro 
continuado como para instalacio-
nes de emergencia.

Asimismo, Pramac ofrece 
un completo portfolio de solu-
ciones adaptadas de grupos es-
tacionarios para satisfacer todo 
tipo de necesidades en el rango 
completo de potencias.

Pramac, soluciones a medida  
para todas las necesidades
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Above all. Riwal

Ven y compra los mejores equipos de ocasión! 
Además de alquilar, Riwal puede ser tu proveedor de Plataformas Aéreas y/o manipula-

dores de ocasión. ¿Porqué? Riwal esta constantemente ampliando y renovando su �ota 

y por ello tiene una gran cantidad y variedad de maquinaria procedente directamente de 

su �ota de alquiler. Maquinaria de gran calidad adquirida a los mejores fabricantes, que ha 

sido mantenida siguiendo y excediendo las especi�caciones técnicas de dichos fabrican-

tes. ¡Tenemos mas de 1000 maquinas de ocasión disponibles para la venta! Todas las ma-

quinas se encuentran en perfecto funcionamiento y listas para alquilar, directas de nuestra 

�ota y con el historial de mantenimiento disponible. Toda maquina de ocasión vendida se 

entrega con certi�cado de veri�cación de organismo de control autorizado (OCA).

Todas estas máquinas y mas se
encuentran en Cheste (VALENCIA) .

Mas información en:

Teléfono: 667 586 147
Email: ventas©riwal.com

www.riwal.com/sales
510AJ

Fabricante: JLG
Año: 2007

Precio: € 23.500,00

1250AJP
Fabricante: JLG

Año: 2005

Precio: € 62.000,00

M600JP
Fabricante: JLG

Año: 2008

Precio: € 37.000,00

HA16PX
Fabricante: Haulotte

Año: 2007

Precio: € 15.700,00

H12SX
Fabricante: Haulotte

Año: 2008

Precio: € 15.750,00

C10DX
Fabricante: Haulotte

Año: 2007

Precio: € 10.000,00

C12DX
Fabricante: Haulotte

Año: 2007

Precio: € 13.500,00

H23TPX
Fabricante: Haulotte

Año: 2008

Precio: € 24.500,00

Optimum 6
Fabricante: Haulotte

Año: 2008

Precio: € 4.300,00

E450AJ
Fabricante: JLG

Año: 2006

Precio: € 18.600,00

3246ES
Fabricante: JLG

Año: 2007

Precio: € 7.900,00

1230ES
Fabricante: JLG

Año: 2008

Precio: € 4.900,00

H16TPX
Fabricante: Haulotte

Año: 2004

Precio: € 8.500,00

800AJ
Fabricante: JLG

Año: 2006

Precio: € 39.500,00
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ferencia de prensa previa al encuentro, “que-
remos mostrar en la práctica, y de una for-
ma muy divertida, cual es el valor añadido 
que ofrecemos a nuestros clientes, median-
te la fiabilidad y eficiencia de rendimiento de 
nuestros productos pero también por medio 
de características importantes que facilitan 
su trabajo diario”. 

Por su parte, Greschner quiso resaltar 
que “Europa sigue siendo un motor de cre-
cimiento estable”, además de asegurar una 
fuerte recuperación del mercado en América 
del Norte y una notable mejoría en Asia. En 
lo que se refiere a los mercados latinoameri-
canos, siguen siendo volátiles con pocos pun-
tos destacados en Argentina, Perú y Panamá.

Asimismo, el director de ventas quiso 
realzar la introducción de la nueva genera-
ción de baterías en el mes de marzo, con la 
cual se incrementó el tiempo de marcha de 
los apisonadores de batería AS30e y AS50e. 
En la aplicación práctica, el apisonador man-
tiene el diseño, las conexiones y el manejo: 
los clientes pueden pasar a la nueva batería 
en cualquier momento y trabajar como de 
costumbre con sus antiguos apisonadores. 

La batería de los dos equipos puede reti-
rarse sin herramientas, de modo que el usua-
rio puede cambiar la batería descargada por 
otra cargada en tan sólo unos pocos pasos. La 
prolongación del tiempo de funcionamiento 
del apisonador a batería pudo ser alcanzada 
gracias al incremento del contenido energé-
tico de la batería de 600 a 1000 vatios-hora. 
De esta manera, se alarga el tiempo de mar-
cha del apisonador en un 50 %: a 30 minu-
tos en el modelo grande AS50e y a 45 mi-
nutos en el apisonador más pequeño AS30e. 

Presentación de su nuevo centro de R&D

El universo de Wacker 
Neuson, al descubierto
Con el objetivo de conocer de primera mano el universo Wacker 
Neuson, la multinacional alemana ha invitado a sus clientes y 
distribuidores de Europa y Oriente Medio a probar sus novedosos 
productos en su sede de Reichertshofen (Alemania), la cual fue 
ampliada en el mes de enero como centro de investigación y 
desarrollo de equipos para la construcción. 
TEXTO Y FOTOGRAFÍAS: LAURA GARCÍA-BARRIOS

Bajo el lema “Wacker Neuson, all it 
takes!”, la compañía ha mostrado a to-
dos los asistentes sus avanzadas solu-

ciones en lo que se refiere al sector de la tec-
nología del hormigón, organizando para ello 
una serie de dinámicas a través de las cua-
les los participantes han tenido la oportuni-
dad de comprobar el eficiente rendimiento 
de sus soluciones. Entre ellas, cabe destacar 
la miniexcavadora ET16, el sistema de ex-
cavación vertical o el funcionamiento de los 
productos de cero emisiones, lo que resul-
ta especialmente útil en los trabajos en in-
teriores, por ejemplo, en invernaderos, en la 
rehabilitación de edificios o en aparcamien-
tos, así como en campos de aplicación con 
una mala ventilación como obras en cana-
les o zonas con cables.

Tal y como afirmó Alexander Greschner, 
director de ventas de la compañía, en la con-
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En lo que se refiere a la cargadora sobre 
ruedas a batería WL20e, la primera con mo-
torización eléctrica, también continúa evolu-
cionando. Disponible con una batería AGM 
de alta calidad (Absorbent Glass Mat), se ca-
racteriza por un sencillo manejo y unas nece-
sidades de mantenimiento muy bajas. Gra-
cias a un cargador de baterías de a bordo de 
230 voltios, integrado en la propia máqui-
na, la batería puede cargarse enchufándola 
con un cable a cualquier tomacorriente. Es-
to facilita el funcionamiento de la cargadora 
sobre ruedas durante el trabajo diario en la 
obra. Se consiguen cargas intermedias flexi-
bles aún más eficientes gracias a su mayor 
potencia absorbida y a una potencia de alto 
rendimiento mejorada. 

Además, es reseñable la nueva generación 
de cargadoras sobre ruedas WL60 y WL70, los 

dos modelos más grandes de la marca con un 
peso de servicio de seis y siete toneladas, los 
cuales están disponibles con nuevos motores 
y opciones adicionales. En los nuevos motores 
se ha podido reducir aún más la emisión de 
contaminantes, de modo que los clientes tam-
bién pueden trabajar sin problemas en zonas 
urbanas, además de beneficiarse de un me-
nor consumo de combustible. También se ha 
modificado las circulación de aire dentro del 
compartimento del motor: ahora el aire se as-
pira desde atrás.

TODA LA CADENA DE PROCESO  
EN UNA UBICACIÓN
Con el eslogan “Made in Germany” por ban-
dera, todos los modelos de apisonadores para 
compactación del suelo, vibradores internos y 
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externos, así como las más de treinta planchas 
vibratorias, se desarrollan y producen en su 
sede de Reichertshofen, la cual existe desde 
hace medio siglo. A ello se suman convertido-
res electrónicos para el ámbito de la tecnolo-
gía del hormigón, martillos demoledores, cor-
tadoras de juntas y los globos de iluminación.

Helmut Bauer, gerente de la marca, ha 
asegurado que “puesto que en esta sede au-
namos el desarrollo y la producción, dispo-

nemos de un centro de competencia central 
para el sector de los equipos para la cons-
trucción con una responsabilidad global. De 
modo que, por ejemplo, somos también una 
fábrica de referencia para nuestra filial en 
Manila y para una fábrica que se encuen-
tra actualmente en construcción en China”. 

La planta fue inaugurada en 1964 y se 
ha ido ampliando progresivamente para sa-
tisfacer la creciente demanda de máquinas 

innovadoras y de alta calidad. El enfoque de 
los trabajos de desarrollo está centrado en el 
desarrollo de su papel como pionero en se-
guridad de los productos y en la protección 
del usuario y del medio ambiente. 

Actualmente, la sede se divide en cuatro 
áreas: administración, investigación, produc-
ción y centro de formación. Con una super-
ficie de 1.200 metros cuadrados, la primera 
de ellas engloba tecnología, compras, ges-
tión de productos, desarrollo de mercado y 
servicio, mientras que el área destinada a la 
investigación y pruebas se extiende hasta los 
3.000 metros cuadrados y se ocupa del cál-
culo, la construcción de prototipos, la prue-
ba de funcionamiento continuo, las pruebas 
de calor y frío, las medidas de ruido y ga-
ses de escape, las mediciones de HAV, etc.

En lo que se refiere a la instalación de 
producción de equipos de construcción, se 
dispone de 25.000 metros cuadrados. Final-
mente, en los 45.000 metros cuadrados del 
centro de formación, se apuesta por el en-
trenamiento profesional de ventas y servicios 
para empleados y distribuidores, incluyendo 
una amplia infraestructura con un área de 
taller y otra de demostración en el que los 
participantes en las formaciones manejan y 
prueban todos los productos.

La planta fue inaugurada en 1964 y se ha ido ampliando progresivamente para 
satisfacer la creciente demanda de máquinas innovadoras y de alta calidad. El enfoque 
de los trabajos de desarrollo está centrado en el desarrollo de su papel como pionero en 

seguridad de los productos y en la protección del usuario y del medio ambiente. 
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legios, data centers, etc., sectores donde la 
disminución de la huella acústica es vital. 
Para tal fin AEM, como otras muchas em-
presas, trabaja e invierte mucho esfuerzo 
en investigación, desarrollando, probando 
y optimizando nuevos sistemas y materia-
les para incorporarlos a la insonorización 
de sus grupos electrógenos. 

¿QUÉ FACTORES Y ELEMENTOS  
GENERAN RUIDO EN  
UN GRUPO ELECTRÓGENO?
El motor es el principal generador de ruido 
de un grupo, entre un 90% a 95% del total, 
de su elección va a depender mucho el re-
sultado final. Los flujos de aire de entrada y 
salida, necesarios para la refrigeración, tam-
bién colaboran a ello.

Un elemento de emisión sonora muy im-
portante que tenemos que afrontar son las 
vibraciones mecánicas producidas por la ro-
tación a gran velocidad de los componen-
tes mecánicos. En un grupo electrógeno co-
mún, el motor de combustión gira a 1500 
ó 1800 rpm, provocando vibraciones a di-

ferentes frecuencias afectadas además por 
las cargas variables de trabajo del genera-
dor. El sistema de refrigeración (ya sea di-
recto, remoto, o sistemas auxiliares) tam-
bién provoca vibraciones, y el giro del alter-
nador se suma al conjunto. En menor medi-
da podemos tener otros focos de emisiones 
sonoras intrínsecos al diseño y los compo-
nentes instalados.

La correcta instalación y localización fi-
nal de las máquinas condicionará también los 
valores finales de ruido perceptibles provo-
cados por las emisiones acústicas. 

¿CÓMO MEDIMOS LAS EMISIONES 
ACÚSTICAS?
Por lo general las máquinas son colocadas 
en una cámara de ensayos o en una locali-
zación habilitada a tal efecto. Se mide la po-
tencia acústica mediante sonómetros a unas 
distancias y alturas regladas establecidas 
por normativas. Las mediciones se realizan 
a diferentes cargas de trabajo, al 0%, 25%, 
75%, 100%, 110% de la potencia. Utilizan-
do modelos, tablas de equivalencia y herra-

AEM SPAIN SUPERSILENCE TECHNOLOGY DE SEGUNDA GENERACIÓN

Una revisión de las tecnologías de 
insonorización actuales y su futuro

GRUPO AEM DE 200 
KVA CON TECNOLOGÍA 
SUPERSILENCE 2.0.

Hoy en día los sistemas de 
aislamiento se han convertido en 
objeto de gran interés y estudio 
tanto en el ámbito público 
como en el privado y, como 
consecuencia, la evolución en 
esta materia sigue avanzando 
a un ritmo trepidante. Todo 
ello, con el fin de reducir al 
máximo la contaminación 
acústica y provocar un aumento 
en la protección y seguridad, 
teniendo como protagonista 
la sostenibilidad y el impacto 
medioambiental.

El mercado ha creado nuevas necesi-
dades, con una creciente demanda 
de generadores menos ruidosos pa-

ra: entornos urbanos, eventos culturales, 
conciertos, rodajes de cine, hospitales, co-
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mientas informáticas se calcula la presión 
sonora general de la máquina que se mide 
en decibelios [dB].

Nos interesan principalmente 2 paráme-
tros. La Potencia Acústica(Lw) que es el rui-
do intrínseco que emiten los elementos de 
la máquina y que no cambia y no se ve afec-
tado por el entorno, y la Presión Acústica o 
Sonora(Lp) que es una medida más cercana 
a lo que percibimos los humanos y que sí se 
ve afectada en función de la distancia y por 
el campo sonoro. El oído humano puede so-
portar rangos del 0 a 140 dB. Cada fabrican-
te facilita una u otra medida bajo su crite-
rio, la tendencia actual es la de proporcionar 
la potencia acústica ya que ésta es indepen-
diente del entorno. 

¿QUÉ SOLUCIONES Y ELEMENTOS  
TENEMOS HOY EN DÍA PARA MITIGAR 
LAS EMISIONES ACÚSTICAS?
Son muy diversas las estrategias a seguir, 
cada marca afronta el tema de la insono-
rización con diferente filosofía. Hay mar-
cas que deciden dedicar tiempo y dinero 
en desarrollos propios porque entienden 
que las soluciones del mercado no les sa-
tisfacen al 100%, hay otras que utilizan 
las soluciones ya existentes (de gran ca-
lidad y muy eficientes), y hay otras mar-
cas que deciden balancear el coste de la 
insonorización, a favor de beneficiar el 
precio final de la máquina. 

La solución del fabricante AEM ha sido 
no decantarse por una u otra estrategia, si-
no tratar de aunarlas todas para ofrecer di-

ferentes grados de insonorización de forma 
estándar en sus gamas, haciéndolas así ac-
cesibles al público en general.

SOLUCIONES AL RUIDO DEL MOTOR
La elección del fabricante del motor y del mode-
lo se vuelve fundamental, ya que las soluciones 
tecnológicas implementadas por cada casa son 
muy distintas, de manera que nos encontramos 
que a igual potencia hay motores que producen 
más o menos emisiones que otros, y las diferen-
cias son notables. En las gamas con insonoriza-
ción superior, la industria de grupos electróge-
nos se declina por los menos ruidosos.

Cuando hablamos de insonorización de 
altas prestaciones se tienen en cuenta mu-

F  
  

E

 
 

chos más parámetros y actuaciones de op-
timización en los procesos de diseño, fabri-
cación y ensayos. El estudio de las ondas del 
interior de la cabina del generador sienta la 
base de trabajo a la hora de diseñar la ca-
rrocería, consiguiendo así mayor absorción 
de las emisiones.

Las carrocerías son forradas con ma-
teriales fono-absorbentes de diferentes 
espesores y densidades, la selección de-
pende de sus características técnicas. El 
más común, la lana de roca, es de aplica-
ción a base de paneles o a granel. En el 
caso de AEM SuperSilence se usan com-
binaciones de materiales estándares de 
alta gama, materiales inyectados y mate-
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riales cerámicos, consiguiendo muy bue-
nos resultados.    

El comportamiento de los materiales de-
pende de su composición, su disposición y 
una buena técnica de aplicación sobre el 
grupo, que determinará el coeficiente de 
absorción final. 

En cuanto a las técnicas de fabricación, 
AEM usa sistemas de muy alta precisión pro-
duciendo paneles con encaje prácticamente 
perfecto, impidiendo la salida de ruido. Es-
to, unido a un sellado técnico hermético y al 
uso de chapa perforada en el interior, permi-
te mantener las propiedades de los materia-
les intactos a lo largo del tiempo.

El escape es el principal elemento dife-
renciador que guardan todos los fabricantes 
bajo llave. Permite mitigar de forma supe-
rior el ruido de explosión del motor haciendo 
pasar los gases por diferentes cámaras. Para 
obtener mejores resultados se usan materia-
les especiales y complejos diseños internos 
para su optimización.

Silence, AEM realiza estudios anti-vibrato-
rios y combina diferentes tipos de soportes 
para disminuir al máximo las vibraciones.

OTRAS SOLUCIONES: LOS SISTEMAS  
DE REFRIGERACIÓN
Los sistemas de velocidad variable, adecua-
dos para equipos que van a trabajar largos 
periodos con bajas y medias cargas, adaptan 
la velocidad de rotación de los ventiladores 
de los radiadores de refrigeración en función 
de la temperatura, emitiendo así menos rui-
do y provocando una beneficiosa disminución 
en el consumo de combustible.  

PRÓXIMA GENERACIÓN, EL FUTURO  
DE LAS EMISIONES DE RUIDO
Actualmente para los motores de grupo elec-
trógeno los fabricantes tienen su foco puesto 
más en la reducción de las emisiones de ga-
ses nocivos que en la reducción de las emi-
siones acústicas, tendencia que afortunada-
mente está cambiando.

En la próxima generación estamos segu-
ros que se extenderá de forma genérica el 
uso de las soluciones que AEM está adop-
tando ya en sus máquinas. Nuevos motores 
más eficientes, con mejores e innovadoras 
geometrías están saliendo al mercado todos 
los días, mejoras que seguro acabaran tras-
ladándose al mercado de los grupos.

La nanotecnología, materiales como el 
grafeno o los aerogeles, son mucho más efi-
cientes, menos pesados y con mejores carac-
terísticas técnicas. Estos revolucionaran la 
industria y acabaran bajando de precio pa-
ra hacerse accesibles a todo el mundo, pu-
diendo obtener iguales y mejores resultados 
a menor coste.

SOLUCIONES PARA LOS FLUJOS DE AIRE
La correcta canalización de los flujos de aire 
de refrigeración dentro y fuera de las máqui-
nas hará que el ruido producido se reduzca 
significativamente.

Los atenuadores acústicos (internos o ex-
ternos), formados por diferentes elementos 
absorbentes, son incorporados de manera es-
tándar detrás del radiador de refrigeración. 
En la insonorización superior se incorporan 
atenuadores más especializados y efectivos 
en las entradas y salidas de aire. 

SOLUCIONES PARA EL RUIDO  
PRODUCIDO POR VIBRACIONES
Existen muchas soluciones anti-vibratorias, 
exteriores e interiores. Con diferentes for-
mas, compuestas de muelles y materiales 
elásticos, se colocan principalmente entre 
la bancada y el monoblock (Motor + alter-
nador) y se dimensionan según peso, apoyo, 
frecuencia de vibración y centro de gravedad 
de cada máquina. Para la tecnología Super-

ATENUADOR Y SISTEMA DE ESCAPE.
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Las obras, que se iniciaron en verano de 
2016 con el derribo del antiguo gra-
derío, se están desarrollando a lo lar-

go de la temporada sin alterar el calendario 
deportivo del Real Betis, que ha jugado to-
dos los partidos de casa en el estadio. Para 
la construcción de la nueva estructura, que 
ampliará la capacidad del estadio en 8.000 

asientos, se montaron en octubre de 2016 
tres grúas Linden Comansa 21LC290 de 18 
toneladas, alquiladas por la constructora He-
liopol a Eleva Grúas Torre.

La grada en construcción cuenta con una 
calle en su parte trasera, lo que obligó a cor-
tar el tráfico durante dos días y a acelerar al 
máximo el tiempo de montaje. Además, de-
bido al reducido espacio entre la nueva gra-
da y la calle, una de las grúas se montó so-
bre base en cruz de 4,5 metros en lugar de 
sobre base de 6 metros, que suele ser más 
habitual en este modelo.

Desde entonces, las tres 21LC290 traba-
jan con un radio de 54 metros, elevando fun-
damentalmente encofrados especiales y piezas 
prefabricadas de hormigón de hasta 7.000 kilos 
de peso. Para no interferir entre ellas, la grúa 
situada en el centro de la grada tiene una altu-
ra bajo gancho de 56,3 metros, mientras que 
las laterales están montadas a 42,6 metros.

Al igual que el resto del recinto, la nueva 
grada contará con tres anillos o alturas, por 
lo que cuando finalicen las obras, el “Benito 

Tres grúas Linden Comansa 
21LC290 completan la 
reconstrucción del estadio del Betis
El club Real Betis Balompié, 
equipo de fútbol de la Primera 
División española, está a punto de 
concluir las obras de renovación 
de su estadio, en la ciudad 
de Sevilla. Se espera que los 
trabajos de construcción de la 
última grada del estadio “Benito 
Villamarín”, conocida como “Gol 
Sur”, finalicen el próximo mes de 
junio, justo a tiempo de comenzar 
la temporada 2017-2018.

Villamarín” ofrecerá desde su exterior una 
sensación de estadio cerrado y tendrá capa-
cidad para 58.000 seguidores del Real Betis.

No es la primera vez que grúas de Linden 
Comansa trabajan en el coliseo del club ver-
diblanco, inaugurado en 1929. Para la ante-
rior ampliación del estadio, realizada entre 
1998 y 2000, la constructora Dragados ins-
taló tres grúas torre Linden Comansa que 
ayudaron a completar las gradas conocidas 
como “Fondo”, frente a la de Preferencia y 
“Gol Norte”, opuesta a la que está a punto 
de concluirse.

La empresa de alquiler Eleva Grúas Torre 
es todo un referente en Sevilla y Andalucía, 
y cuenta con un parque de más de 70 grúas 
Linden Comansa. Desde su arranque hace 
casi 12 años, ha participado en proyectos 
de prestigio como la construcción de la Pre-
sa de Melonares y del campus Palmas Altas 
(sede de la multinacional Abengoa) en Sevi-
lla, del Puente de la bahía de Cádiz, o la re-
habilitación del Palacio de San Telmo, sede 
de la Presidencia de la Junta de Andalucía.
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TVH PARTS NV 
Brabantstraat 15 • 8790 Waregem • Belgium
T +32 56 43 42 11 • F +32 56 43 44 88 • info@tvh.com • www.tvh.com

P A R T S  &  A C C E S S O R I E S

EXTENSA GAMA
SERVICIO EXCELENTE

ELEVADA
CALIDAD

      

Ritchie Bros. ha anunciado la recepción 
de una autorización antimonopolio sin 
condiciones del departamento de jus-

ticia de los EE. UU. para la adquisición pro-
puesta de IronPlanet.

“En los últimos tres años, hemos esta-
do trabajando satisfactoriamente en una 
estrategia de diversificación por múltiples 
canales para mantener la fuerza y relevan-
cia de la empresa en un entorno cambiante. 
En IronPlanet hemos encontrado una em-
presa que nos permite continuar con nues-
tro extenso historial de innovaciones y que 
nos proporciona las herramientas y el ta-
lento para transformarnos en un gigante 
de la información digital”, declaró Ravi Sa-
ligram, director ejecutivo de Ritchie Bros. 
“Las misiones de nuestras empresas están 
alineadas: proporcionar a nuestros clientes 
las opciones y el valor máximos. Estamos 
deseando reunir nuestro orgullo y nuestra 
pasión bajo un mismo techo para acelerar 
nuestras iniciativas de crecimiento y aña-
dir valor accionarial”.

Ritchie Bros obtiene la autorización antimonopolio 
de Estados Unidos para la adquisición de Iron Planet

Greg Owens, presidente y director eje-
cutivo de IronPlanet, añadió: “El equipo de 
gestión y los empleados de IronPlanet están 
entusiasmados con la idea de unir fuerzas 

con Ritchie Bros. Las posibilidades son infi-
nitas cuando fusionas la fortaleza de marca 
con la tecnología. Nos inspira la visión de li-
derar la transformación digital en el sector”.
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¡Reserve ya su ejemplar!

Solicite ya su suscripción:
91 339 67 30

www.grupotpi.es/suscripciones
suscripciones@grupotpi.es
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 ENTREVISTA 

Domingo 
Bárbaro

Director Comercial 
Industrial 

Nacional de Ausa

El cambio automático
que saca el máximo
partido a su camión
Este cambio automático es más suave: desaparecen
los tirones y la pérdida de par en los cambios.

El convertidor de par integrado de Allison y su bloqueo amortiguado proporciona
un par continuo a las ruedas, manteniendo la potencia y la velocidad en los
cambios. Estos dos elementos facilitan el manejo de los vehículos equipados con
Allison, y les dotan de más capacidad para salir airosos de situaciones difíciles
como cuestas o terrenos complicados (barro, arena o nieve).

¡Pregúntenos y le informaremos!

SOLICITA MÁS INFORMACIÓN EN ALLISON TRANSMISSION

TRANSDIESEL, S.L. C/ COPÉRNICO, 26 28820 COSLADA (MADRID)

TEL.: 91 669 97 59 FAX: 91 673 74 12

 REPORTAJES

Wacker 
Neuson 

Se viste de estreno 
en Munich

Doosan
Unifi ca su imagen 

con nuevos dúmperes

New Holland 
Presente en el gran 

centro multifuncional 
del Grupo Fiat

 FOROS

Convención 
ANAPAT

El poder de la 
colaboración
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 ENERGÍA

Generadores y 

grupos electrógenos

 GRÚAS

Novedades y 

aplicaciones de 

grúas móviles

 REPORTAJES

JCB presenta sus

novedades  2012

Hilti rompe moldes

Bobcat: 25 años

de excavadoras

compactas
 FERIAS 

Pre-Intermat 
2012 

 ENTREVISTA

Maryvonne 
Lanöe

comisaria general 

de Intermat

 FOROS

CONFALQ
presenta 

su foro de alquiler

2
Mini-Excava

do

ra
s
JC

B
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 ENTREVISTA Juan Francisco Lazcanopresidente de la Confederación Nacional de la Construcción
 REPORTAJE The Festival o el poder de Manitou

 MERCADO PEMPS: Fuerte crecimiento en el mercado del alquiler en EEUU y Brasil
 FOROS 
INTERMAT pasó con nota

Foro del 
AlquilerDifícil presente y prometedor futuro

SUSCRÍBASE AHORA Y ASEGURE LA RECEPCIÓN 
DE SU REVISTA TODOS LOS MESES POR SÓLO 19,95€
IVA y gastos de transportes incluidos.

INFORMACIÓN ÚTIL Y RENTABLE PARA SU NEGOCIO

Toda la información sectorial destacada, análisis, opinión,
mercados, novedades y oportunidades comerciales, 

amplios reportajes, especiales y mucho más en cada número.

Suscribiéndose se ahorrará más del 20% sobre el precio unitario
de cada ejemplar y recibirá cómodamente la publicación en su 

dirección postal. Además, tendrá acceso gratuito a la versión on line.

TPI Edita, SA. Dpto. Suscripciones. Avda.  , ª planta. 28  
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Seguimos Sumando Fuerzas

Cadenas de Goma Cadenas de Acero con Tacos de Goma

     Dientes y Material de Desgaste

Sede Central Cáceres
Pol. Ind. Capellanías, 

Travesía C nave 119-120
10005 Cáceres

Tel. 927230834 / Fax. 927235069
info@cohidrex.es

650 989 088

www.cohidrex.es

     Dientes 
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