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La resistencia tiene un nombre: XAR®

Nuestro acero especial antidesgaste XAR® fue desarrollado por nosotros bajo condiciones extremas. 
Así convence cada día de nuevo en la minería, plantas de cemento o en el sector agrícola, justo ahí 
donde gana puntos con su mayor vida útil de casi cinco veces más que el acero convencional de 
construcción. Pero también para la construcción ligera tenemos los aceros adecuados que cumplirán 
sus expectativas por su muy alta resistencia y bajo peso de los componentes N-A-XTRA® y XABO®.

Para más información y distribución: thyssenkrupp Materials Ibérica, S. A., T: + 34 935717 442
german.arteche@thyssenkrupp.com, www.thyssenkruppmaterials-iberica.es
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El sector minero vive un buen momento. Acompaña-
do por el precio de los metales y tras años muy du-
ros, especialmente en nuestro país, con numerosas 

explotaciones activas, especialmente en la Faja Pirítica.
Coincidiendo con este momento, la Asociación de 

Empresas Investigadoras, Extractoras, Tansformadoras Mi-
nero-Metalúrgicas, Auxiliares y de Servicios (Aminer) ha 
iniciado una nueva etapa tras la presidencia de Francisco 
Moreno, al frente de la asociación desde sus inicios en 2010.

Tras la renuncia voluntaria de Moreno, esta nueva 

región. Cada dos años, la presidencia se alternará entre 
las cuatro empresas mineras con proyectos activos en la 
Comunidad Autónoma de Andalucía: Cobre Las Cruces, 
Matsa, Atalaya Mining y Minera Los Frailes.

En este número de la revista Canteras y Explotaciones 
se incluye una entrevista con Luis Vega, director Facultati-
vo de Cobre las Cruces y nuevo presidente de Aminer. En 
ella, analiza un sector con un futuro prometedor a corto y 
medio plazo, especialmente en la Faja Pirítica, pero que 
aún se enfrenta a varios retos y que tiene un largo trecho 
en cuanto a aceptación social por recorrer.

Siguen siendo frecuentes noticias de rechazo a nuevos 
proyectos extractivos, sean del tipo que sean. Desde el 

sector se lamenta, y con razón, ese movimiento casi simul-
táneo contrario a la apertura de cualquier nuevo yacimien-
to en cuanto este se pone encima de la mesa. Sin atender 
a más razones que el “no” por el no, este movimiento tie-
ne además un fuerte impacto mediático que acaba llegan-
do a la sociedad.

Andalucía es un buen ejemplo de que, bien desarro-
llada, la minería es una gran fuente de riqueza para to-
dos. La Junta, consciente de ello, sabe que es un sector 
que debe apoyar ya que aporta materias primas, impres-
cindibles para cualquier tipo de industria, y genera una 

Como recuerda Luis Vega en la entrevista mencionada, 
actualmente las compañías mineras trabajan sobre la 
base de la transparencia y con el cumplimiento de nor-
mativas europeas, nacionales y locales muy exigentes 
que obligan a cumplir con elevados niveles tecnológicos 
y medioambientales.

Estamos ante una línea a seguir. El sector debe seguir 
apostando por la tecnología, la innovación, la seguridad 
laboral y la el respeto medioambiental. A cambio, las au-
toridades deben favorecer aún más el papel dinamizador 
de esta actividad, facilitar la actividad de las empresas y 
garantizar su seguridad jurídica. 

UNA NUEVA ETAPA EN 
AMINER
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Las exportaciones andaluzas se 
disparan gracias a la minería

L a Junta Directiva de la Asociación 
de Empresas Investigadoras, Ex-
tractoras, Transformadoras Mine-

ro-Metalúrgicas, Auxiliares y de Servi-
cios (Aminer) ha nombrado a Luis Vega, 
actual director Facultativo de Cobre Las 
Cruces, como nuevo presidente, tras 
la renuncia de Francisco Moreno por 
motivos personales. De esta manera, 
se hace efectiva la reestructuración en 
los órganos de decisión que la entidad 
acometió hace un mes con el objetivo 
de dar respuesta a los nuevos retos que 
la industria de la minería metálica debe-
rá afrontar en los próximos años.

El nuevo presidente de Aminer 
ha manifestado la ilusión con la que 
asume su puesto, en el que espera 
aportar todos sus conocimientos y 
experiencia “para que el proceso 
de consolidación del sector como 

un eje estratégico para la economía 
andaluza sea una realidad”. En este 
sentido, ha indicado que “el auge 
que vive la minería en estos momen-
tos ayudará, sin duda, a la buena 
marcha de proyectos mineros pre-
sentes y futuros”.

Luis Vega es doctor en Ingeniería 
de Minas y cuenta con más de 24 años 
de experiencia en el sector minero, 
tanto en explotaciones a cielo abier-
to como subterráneas, seis años en 
operaciones de extracción de oro en 
Venezuela y 18 años en la extracción 
de minerales metálicos en la Faja Pi-
rítica Ibérica.

Es director Facultativo de Cobre 
las Cruces desde su incorporación 
en 2002. En este proyecto y como di-
rector de Mina, fue responsable del 
desarrollo y producción de la Opera-

ción Minera durante los primeros 11 
años. Además, ha ocupado puestos 
de responsabilidad en otras explota-
ciones mineras nacionales e interna-
cionales, iniciando proyectos Mine-
ros de Oro en Venezuela y en España, 
como ha sido el Proyecto Minero las 
Cruces, pasando previamente por la 
Mina de Aguas Teñidas donde tam-
bién fue director Facultativo, durante 
los primeros años de producción de 
la Mina.

Con este nombramiento, Aminer 
pone en marcha su nueva estructura 
de decisión, en la que la Presidencia 
de la Asociación se alternará entre 
las cuatro empresas mineras con 
proyectos activos en la Comunidad 
Autónoma de Andalucía (Cobre Las 
Cruces, Matsa, Atalaya Mining y Mi-
nera Los Frailes). 

Luis Vega, director Facultativo de 
Cobre Las Cruces, nuevo presidente 
de Aminer

Andalucía ha cerrado 2017 
con el mejor registro expor-
tador de su historia 30.913 

millones de euros, lo que supone 
un crecimiento del 15,3% sobre 
los datos definitivos de 2016. De 
esta forma, se sitúa, por primera 
vez desde que se tienen datos 
homologables (1995), como la se-
gunda comunidad exportadora de 
España, ascendiendo dos puestos 
en el ranking respecto a 2016, y 
con el mejor comportamiento de 

las siete grandes comunidades ex-
portadoras.
El aeronáutico se ha convertido en 
el primer capítulo exportador de 
Andalucía, superando por primera 
vez a las exportaciones de aceite 
de oliva. Concretamente, Andalu-
cía estableció en 2017 un récord 
en venta de aviones y sus partes 
de 3.293 millones de euros, lo que 

portaciones y arroja un crecimiento 
del 12%. De esta forma Andalucía 

se convierte en la primera comuni-
dad en ventas de aviones y partes 
de aviones, con el 57% del total de 
las ventas de España.
Le sigue el capítulo de grasas y aceites, 
con 3.193 millones de euros y un creci-
miento del 18,9%, de los que 2.961 mi-
llones corresponden al aceite de oliva, 
que supone su mejor registro histórico, 
con el 9,6% de las exportaciones anda-
luzas y un crecimiento del 16,8%.
El tercer capítulo exportador de 2017 
lo conforman los combustibles y 
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aceites minerales, con 3.163 millones 
(10,2% del total) y un crecimiento del 
30,1%. Le siguen legumbres y horta-
lizas, con 2.971 millones (9,6%) y un 
alza del 5,2% y las ventas y frutas, con 
2.252 millones (7,3% del total) y un 
alza del 6,7%.
El capítulo de mayor crecimiento es 
el de minerales, escoria y cenizas, 
que ha duplicado sus exportaciones 
(+113%), hasta alcanzar los 2.196 
millones (7,1% del total). Le siguen 
los aparatos y materiales eléctricos, 
con 1.536 millones de euros (5%) y 
un crecimiento del 9,5%; el cobre y 
sus manufacturas, con 1.497 millones 
(4,8%) y una subida del 10,3%, y el de 
fundición, hierro y acero que, con un 
14,5% más, alcanza los 1.218 millo-
nes, el 3,9% del total. 

USO le pide al Ministerio apoyo 
en Asturleonesa y mantiene su 
lucha en materia de carbón

Cantera de piedra caliza en Benalmádena.

E l secretario de Estado de 
Energía, sindicatos y patronal 
formalizarán en los próximos 

días un grupo de trabajo por la per-
vivencia del carbón. Es la principal 
propuesta que Daniel Navia le ha 
trasladado a la USO en su reunión 
hoy, en el Ministerio de Energía, 
Turismo y Agenda Digital, para ha-
cer seguimiento del Plan del Car-
bón. En la primera cita, fijada para 
el 12 de marzo en el Ministerio, ya 
se trabajará en conjunto en un gru-
po reducido con presencia de to-
dos los agentes implicados.
En este grupo de trabajo, la Fede-
ración de Industria de la USO pre-
sentará propuestas concretas para 
solucionar los problemas presentes 

del sector y aminorar la incidencia 
de problemas futuros. Una de las 
reivindicaciones que FI-USO viene 
apoyando en solitario y que consi-
dera de justicia social y laboral “es 
la equiparación de los trabajadores 
de las contratas y subcontratas en el 
Plan Social del Carbón”, ha defendi-
do Luis María Fernández, secretario 
general de FI-USO Castilla y León. 
“Nuestro sindicato ha presentado 
una demanda de equiparación en 
la Audiencia Nacional, quien nos ha 
dado la razón en parte, pero que 
se ha declarado incompetente para 
aplicarla”, ha continuado Fernández. 
“Una situación en la que seguiremos 
incidiendo, porque no vamos a con-
sentir que estos trabajadores, que 

sufren la misma penosidad que los 
de la empresa principal, sean consi-
derados de segunda categoría”, ha 
rematado Luis María Fernández.
FI-USO le ha trasladado a Daniel 
Navia la preocupación por la ame-
naza de cierre inminente de la 
Compañía Minera Asturleonesa, 
que dejaría en la calle a 200 tra-
bajadores. En este sentido, “le he-
mos pedido al Secretario una me-
diación para conseguir algún tipo 
de moratoria en ponerse al día 
con los pagos, en el caso de que 
algún inversor muestre un interés 
real por sacar adelante la mina, el 
pozo más avanzado tecnológica-
mente de toda Europa”, ha con-
cluido Luis María Fernández. 
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Los próximos 26 y 27 de abril el Teatro Circo Price 
de Madrid acogerá la VIII edición del Congreso Na-
tional Geographic | Mentes Brillantes. El encuentro 

contará con la presencia de un nutrido conjunto de ex-

fía, la innovación, la ciencia, la tecnología o el deporte, 
que compartirán sus pensamientos y experiencias con 
más de 2.000 asistentes.

Considerado el ‘congreso de las ideas’, su objetivo es 
inspirar y cuestionar lo incuestionable durante dos días, 
abriendo nuevos diálogos alrededor de pensamientos ori-
ginales de mentes abiertas que se han atrevido a alterar 
paradigmas. Mentes que inspirarán a los asistentes a atre-
verse a imaginar, a arriesgarse, a ser creativos… De este 
modo, los ponentes expondrán las últimas tendencias en 
diversos campos durante 21 minutos, que es el tiempo 
que los expertos estiman que el cerebro presta la máxima 

drá lugar un debate en el que el público podrá formular 
preguntas a los ponentes.

Mejías Moreno, jefe de Área de Hidrogeología Aplicada del 
Instituto Geológico y Minero de España, en el que presta 
sus servicios desde 1991. Licenciado en Ciencias Geológi-
cas por la Universidad Complutense de Madrid. Master en 
Tecnología Hidrogeológica por la Universidad Politécni-
ca de Madrid y Master en Hidrología General y Aplicada 
por el CEDEX. Funcionario de carrera de la administración 
General del Estado desde el año 1986. Autor o coautor de 

cos. Ha participado en seis proyectos de investigación de 
convocatorias competitivas, uno de ellos como investigador 

principal. Ha dirigido decenas de convenios y proyectos y 
elaborado más de 300 informes y estudios técnicos.

En la actualidad es representante del Ministerio de 
Economía, Industria y Competitividad en la Junta de Go-

del Guadiana. Vocal del IGME en el Patronato del Par-
que Nacional de Las Tablas de Daimiel. Vocal del Comité 

Toda la información, programa y venta de entra-
das para el evento está disponible en www.mentes-
brillantes.tv. 

La minería, presente en el 
Congreso National Geographic | 
Mentes Brillantes
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Weir Minerals anuncia la 
ampliación de su ya de 
por sí extensa cartera de 

soluciones de desaguado con el 
lanzamiento a nivel mundial de la 
unidad de bombeo de Desaguado 
Multiflo RF. La nueva gama Multi-
flo RF se convierte así en referen-
te de las unidades de bombeo de 
Desaguado, con un tamaño com-
pacto diseñado con pericia para 
ofrecer a los clientes una solución 
ligera y versátil.

Peter Smit, director de pro-
ducto de Desaguado de Weir 
Minerals, explica: “Hemos de-
sarrollado la unidad Multiflo RF 
en respuesta a las peticiones 
específicas de nuestros 
clientes para contar 
con una bomba de Des-
aguado más compacta 
que se pueda mover 
por las instalaciones 
con facilidad, sin que 
por ello pierda el ren-
dimiento, la fiabi-
lidad y la robus-
tez que ofrecen el 
resto de nuestros 
equipos.

La clave del di-
seño compacto es 
el uso de bombas 
de acoplamiento 
compacto, que aportan 
la ventaja añadida de la 
alineación precisa de las 
bombas. También he-
mos diseñado la bomba 
Multiflo RF con ruedas 
de deslizamiento inte-
gradas y una barra de 
empuje atornillada op-
cional para permitir a 
nuestros clientes adap-
tarse a cualquier situa-
ción operativa”.

Con una reputación global 
de proveedor premium de so-
luciones de desaguado labrada 
durante más de 40 años, Weir 
Minerals ha subido el listón en 
la evolución de sus bombas de 
Desaguado. La nueva bomba 
diésel Multiflo RF se presenta 
como una unidad que incorpo-
ra la comodidad del sistema de 
cebado de vacío automático 
con ruedas de desplazamiento 
integradas y un diseño com-
pacto. La gama se ha desarro-
llado para operar con efectivi-

dad en distintos entornos y en 
las aplicaciones más variadas y 
exigentes, como minas, cante-
ras y transferencia de agua. El 
pequeño tamaño de su bastidor 
facilita su movimiento por las 
instalaciones, al tiempo que la 
capacidad de bobeo de agua 
conteniendo sólidos sitúa a la 
bomba un nivel por encima de 
la competencia.

La gama Multiflo RF inclu-
ye varias novedades, cada una 
diseñada www.global.weirpara 
maximizar la eficiencia, indepen-
dientemente de la aplicación, 

con el mismo servicio posventa 
y atención Weir Minerals sobre-
salientes, al que están acostum-
brados nuestros clientes. La uni-
dad incluye múltiples novedades 
de serie y una gran variedad de 
opciones para adaptarse a las ne-
cesidades de desaguado de cada 
cliente.

Daniel Bacigalupo, director de 
producto global para Desagua-
do de Weir Minerals, añade: “La 
gama Multiflo RF es la nueva ge-
neración de unidades de bombeo 
de Desaguado y es un buen ex-
ponente de la atención renovada 

que dedicamos a los detalles y 
del compromiso por ofrecer un 
producto que sea potente y efi-
ciente. La oferta de productos 
de desaguado de Weir Minerals 
cubre las distintas necesidades 
de soluciones de desaguado de 
nuestros clientes y las nuevas 
unidades Multiflo RF llegan para 
completar nuestra oferta total de 
desaguado “.

Weir Minerals ofrece una am-
plia gama de productos de des-
aguado para procesos y minería, 
incluyendo bombas de Desagua-
do, hidrociclones, escurridores, 

mangueras especializadas, 
pontones a medida y gaba-

rras. El equipo de expertos en 
desaguado ofrece a los opera-
dores una amplia gama de so-
luciones para sus sistemas de 
desaguado en aplicaciones repar-
tidas por todo el mundo, apor-
tando sus extensos conocimien-
tos y experiencia práctica.
Para más información, visita 
www.global.weir o póngase en 
contacto con su representante de 
ventas local.  

Weir Minerals presenta la 
bomba de desaguado Multifl o RF



La EC750E presenta una fuerza de excavación superior, especialmente trabajando con materiales duros 
y pesados.
Ningún trabajo puede con la potente EC750E. Se trate de una mina, una cantera, una obra o en cualquier 
aplicación exigente, la EC750E ofrece un excelente rendimiento de excavación, extraordinaria eficiencia 
de consumo de combustible y reducidos tiempos de ciclo para un máximo retorno de su inversión.

PASIÓN POR EL RENDIMIENTO
EC750E, LA REFERENCIA

Parque Empresarial San Fernando. 
Edifi cio Munich, 3ª Planta, 
28830 San Fernando de Henares. Madrid.
Telf.: 916559340

Visitanos en:

www.ascendum.es
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L a Asociación Española de Fabri-
cantes Exportadores de Maqui-
naria de Construcción, Obras 

Públicas y Minería, Anmopyc ha re-

Gestión de la Calidad conforme a la 
nueva versión de la Norma ISO 9001 
a los servicios que presta a sus miem-
bros, durante la reunión que se ha 
celebrado en su Comité Directivo re-
cientemente en su sede de Zaragoza.

La directora de la Delegación de 
Aenor en Aragón, María Luisa Claver, 

y gerente respectivamente de Anmo-
pyc, en presencia del responsable téc-
nico y de Calidad de la asociación, Ser-
gio Serrano, y del resto de miembros 
del Comité Directivo.

Perramón ha hecho hincapié 

con la mejora de los servicios que pres-
ta a sus asociados, especialmente en las 
áreas de promoción exterior, informa-
ción y asesoramiento técnico e I+D+i”.

Por su parte, María Luisa 
Claver ha felicitado a Anmo-
pyc y ha explicado que “más 
de un millón de organizacio-
nes en todo el mundo están 

la mejor demostración de 
que es una herramienta que 
aporta valor. Los Sistemas de 

ganizaciones, porque apoyan 
la mejora de su competitivi-
dad”.

El 
que concede Aenor, tras 
una exhaustiva auditoría de 

acredita que la organiza-
ción cumple con los requisi-
tos que establece dicha Norma y que 
ha implantado un Sistema de Gestión 
de la Calidad que apuesta por la me-
jora continua.

Sus ventajas son tres, fundamental-
mente: mejora los procesos y elimina 
los costes —incluidos los directamente 

una mayor implicación de los profesio-
nales al conseguir el trabajo bien hecho 
y de forma sostenible y, además, conlle-
va una mayor convicción en la transmi-
sión del compromiso con la calidad a to-
dos los públicos de una organización. 

Michelin compra Fenner y se 
introduce en el sector de cintas 
transportadoras
Michelin ha anunciado su in-

tención de adquirir Fenner 
PLC, con sede en Hessle, 

Reino Unido. Con un volumen de 
ventas de 655 millones de libras en 
2017, Fenner uno de los líderes en 
la industria de las cintas transporta-
doras y en tecnología de polímeros 
reforzados.

“Michelin reconoce la competen-
cia, la experiencia y el conocimiento 
industrial de los equipos del grupo 
Fenner. El dominio de los materiales 
de alta tecnología es la clave para crear 
valor en los próximos años. Fenner per-
mitirá a Michelin acelerar su crecimien-
to en esta área, así como consolidar su 
posición de liderazgo en un mercado 

minero en fuerte recupera-
ción a través de una oferta 

minique Senard, Presidente 
del grupo Michelin.

“Culturalmente somos 
dos compañías muy cer-
canas, y vemos excelentes 
oportunidades de desa-
rrollo. Fenner y Michelin 
tienen la innovación en su 
ADN y ponen al cliente 
como su principal centro 
de atención”, explicó Mark 
Abrahams, Director Ejecu-
tivo de Fenner.

Tras los análisis y las conversacio-

cado oportunidades importantes para 
conseguir ahorro de costes, de los cua-
les 30 millones de libras anuales corres-
ponden a sinergias inmediatas, mejora 

triales y capitalización en las capacida-
des de I+D, con el objetivo de acelerar 
el crecimiento y de la creación de valor.

La dirección de ambas compañías 
ha llegado a un acuerdo sobre los tér-
minos de una oferta pública de adqui-
sición por parte de Michelin. Cada ac-

acción de Fenner PLC, lo que supone 
un incremento del 30,7% sobre el pre-
cio de las acciones de Fenner. Éste era 
de 467 peniques al cierre del merca-

día de operaciones antes del anuncio, 
valorando Fenner como empresa en 

se implementará a través de un conve-
nio aprobado por un tribunal. 

María Luisa Claver hace entrega del certificado a Jordi 
Perramón y Jorge Cuartero, presidente y gerente respec-
tivamente de Anmopyc.

Anmopyc obtiene el certifi cado de 
Calidad según la nueva ISO 9001
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La plataforma 
SAP Business 
One simplifi ca 
el acceso de 
las pymes a la 
competitividad

L a plataforma SAP Business One aleja de la pyme la com-

cación de recursos empresariales). Las pymes de dife-
rentes sectores de actividad tienen funciones comunes, pero 

pasado más reciente acceder a esta tecnología, actualizarla y 
personalizarla suponía procesos complejos que se alargaban 
en el tiempo y afectaban la competitividad de estas empresas.

Pero, en pleno siglo XXI, la tecnología no tiene excusas para 
exigir grandes esfuerzos a las pequeñas empresas. Está todo hecho, 
está todo desarrollado y sólo queda avanzar hacia la perfección. 

“Todo para la pyme está en la plataforma SAP Business 
One”

SAP Business One proporciona las funciones que toda pyme 
necesita para su gestión de base: Contabilidad y Finanzas; Ventas 
y Gestión de los Clientes; Compras y Operaciones; Inventario y 
Distribución, creación de informes y, por supuesto, tomar decisio-
nes rápidamente accediendo a la información completa. 

satisfacer las exigencias y peculiaridades de los diversos 
mercados (industria, salud y bienestar, construcción, servi-

yorista, etc., etc.) ayudando a las pymes a adaptarse en un 
tiempo récord a entornos en cambio constante, cuya exi-
gencia de rapidez y calidad es muy elevada y permanente. 
SAP ha dotado a sus partners de nuevas tecnologías, que 
subyacen ahora en la plataforma SAP Business One, capa-
ces de ampliarla para cubrir las necesidades de cada pyme 
en su sector y sin ralentizar su desempeño diario.

Muchos partners de SAP desarrollan ampliaciones para pro-
veer funcionalidades concretas a sectores específicos. Ahora, SAP 
Business One es ampliable; ha simplificado la inclusión de nuevas 
funciones sin afectar al sistema de base, sin tener que abordar perso-
nalizaciones invasivas. En el pasado, estos procesos solían derivar en 
la pérdida de oportunidades de negocio debido a su complejidad.

Innovar en aplicaciones es el factor esencial para 
competir
El ritmo de innovación en las aplicaciones empresariales se ha 
multiplicado por parte de los proveedores de soluciones. La meta 

es dotar a la pyme de lo que necesita para competir y hacerlo ya. 
Así, se ha comprobado que los proveedores de soluciones han 
aumentado el ritmo y el volumen de las actualizaciones.

Esta innovación continua para las pymes es un factor 
esencial. La mejor forma de acceder a ella es a través del 
modelo SaaS de tenencia múltiple (Software as a Service), 
alojado en la nube, donde el partner de SAP asume las 
tareas más complejas. La pyme accede a esas actualizacio-
nes inmediatamente, sin tener que realizar un seguimiento 
para el que no suele haber tiempo, y asumiéndolas de for-
ma transparente. Muchos partners de SAP sitúan los com-
ponentes en la nube y los suministran como SaaS.

¿Qué es SaaS de tenencia múltiple? El que el proveedor faci-
lita en la nube a las pymes, donde éstas comparten la misma ins-
tancia de software de base, común a todas ellas. Los parámetros 

personalizan los procesos empresariales, garantizan la seguridad 
y reducen costes, haciendo que las pymes puedan competir, aho-
ra, con las herramientas características de las grandes organiza-
ciones. El único impacto en el negocio, en este caso, es positivo. 

Personalización del sistema en tiempo real
SAP Business One asume la “personalización” de la solución 
eliminando esos plazos lentos del pasado. Las personaliza-
ciones del software obstaculizaban las actualizaciones, de las 
que ya hemos hablado, y no todas implicaban que el usuario 
contara con nuevas funcionalidades. Eran procesos invasivos 
porque debía tocarse el código fuente.

SAP Business One ha evolucionado profundamente y 
las personalizaciones habituales que suelen hacer las pymes, 

sidad de cambiar ni una sola línea de código. De hecho, de los 

la hora de acceder a las funcionalidades que necesita en cada 
momento. El Estudio de soluciones empresariales de 2017, 

necesidad que las pymes tienen de ellas:
Para más información, visite www.sap.com/spain o 
llame al 902 52 54 56.      

¿Qué tipo de personalización  cree que necesita?
Añadir informes personalizados a menús, portales, etc. 54%
Crear cuadros de mandos personalizados con funciones de desglose 52%

damente y a demanda
50%

47%
Construir portales personalizados en los que se combinen fun-
ciones necesarias para roles concretos

45%

40%

bajo propios
36%

Personalizar el diseño de las pantallas de transacciones 35%
Aplicar una lógica personalizada a los procesos incluidos en la 
función existente o cambiarlos

Desarrollar funciones totalmente nuevas que no es probable 
que incluya el software comercial
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PROYECTO MINA DE SAN JOSÉ
L a mina de San José está situada 

en la región de Extremadura, 
concretamente en la provincia 

de Cáceres al oeste del territorio 
español. Se trata de un proyecto de 

un estado avanzado que ofrece una 
gran oportunidad de desarrollo del 
sector. Cuenta con un recurso recien-
te bajo el Código JORC 2012 y con un 
Estudio de Alcance, ambos basados 
en un Estudio de Viabilidad histórico, 

solvencia económica para hacer fren-
te a los gastos de operación.

El desarrollo del proyecto nace 
por un acuerdo entre Plymouth 
Minerals y Valoriza Minería, dicho 
acuerdo se realizó en pro del be-

una subsidiaria del grupo Sacyr 

S.A, multinacional del sector de la 
construcción e ingeniería con ope-
raciones en varios continentes, la 
cual cotiza en la bolsa de valores de 
España con una capitalización de 
mercado superior a los mil millones 
de dólares.

El estudio que se ha realizado 
para el Proyecto de la mina extre-
meña muestra unos niveles de gran 
robustez en términos de producción 
de carbonato de litio, de la larga 
duración y bajo costo. Por tanto, el 
trabajo de San José se encuentra en 
una posición ideal para el suministro 
de carbonato de litio de grado de 
batería requerido para satisfacer la 
creciente demanda europea. Todo 
ello gracias a que el litio goza de una 
pureza superior al 99,9%, utilizando 
un diagrama de proceso, común a 
otros desarrolladores europeos del 

mismo material, basado en una lixi-
viación con agua, tras una tostación 
de sulfato.

Los retornos convincentes de los 
procesos VAN y TIR refuerzan los 
datos económicos del Proyecto, en 
gran medida porque se tratan pre-
cios conservadores para el carbonato 
de litio, concretamente la mitad del 

Con todo esto, Plymouth ha ad-
quirido una participación del 50% 
en el Proyecto de la mina de San 
José mediante la presentación de 
la Instancia del pase a Concesión 
de Explotación, y puede adquirir 
hasta una participación del 75% 
mediante la realización de un Es-
tudio de Viabilidad. El objetivo de 
la empresa es presentar dicho es-
tudio durante el cuarto trimestre 
del 2018.
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Localización del Proyecto
Como el texto menciona con an-
terioridad, el proyecto está ubi-
cado en el oeste de España, lña 
provincia de Cáceres (Extremadu-
ra). El acceso por carretera desde 
Madrid consta de una duración de 
dos horas y treinta minutos, apro-
ximadamente.
Hablando de la región donde se 
encuentra el proyecto, debemos 
saber que la Comunidad de Extre-
madura consta de zona rural en su 
mayoría territorial, con una historia 
y conocimiento de la minería muy 
importante. Originalmente, en los 
inicios del siglo XX, el área del Pro-
yecto se minó para la obtención de 
estaño. Tras el descubrimiento del 
litio, la empresa minera española 
Tolsa S.A llevó a cabo un extenso 
programa de desarrollo. El depósi-

como la infraestructura de energía 
y gasoductos contiguos, además de 
la red de accesos de primer orden.

Historia
En 1991, un estudio de viabilidad 
definió una operación de mine-
ría a cielo abierto y un diagrama 
de proceso para la producción de 
carbonato de litio. El depósito es 
único debido a sus dimensiones y 
su rasgo aflorante, lo que hace de 
él algo altamente susceptible a ser 
explotado bajo los métodos de 
cielo abierto. La mineralización del 
litio se extiende desde la super-
ficie hasta más de 300 metros de 
profundidad con una longitud de 
500 metros.

Entre 1985 y 1991, el trabajo 
de Tosla en el depósito incluyó  un 
programa integral de perforación 
y un amplio abanico de trabajos 
metalúrgicos para crear un estu-
dio de viabilidad que incluía un 
diagrama de flujo del proceso que 
podría producir carbonato de litio 
vendible con buenas recuperacio-
nes. Ante esto, Plymouth compró 
los datos históricos y los informes 

producidos por Tosla, con el obje-
tivo de acelerar el desarrollo del 
Proyecto.

Para compilar un nuevo recurso 
JORC en mayo de 2017, Plymotuh 
perforó otros 3.000 metros de son-
deos de RC y diamante. Dicho re-
curso constaba de 92 toneladas de 
material mineralizado con más de 1,3 
millones de toneladas equivalentes 
de carbonato de litio bajo el código 
JORC.

Se identificó además un Obje-
tivo de Exploración adicional de 
entre 80 y 120 toneladas, con leyes 
comparables al recurso JORC. Tras 
la publicación del mismo en 2017, 
las perforaciones han devuelto 
leyes significativas y han demos-
trado una mayor continuidad de 
la mineralización de litio, por lo 
que se espera actualizar el recurso 
con estos datos. El depósito está 
abierto tanto en profundidad, por 
debajo de las perforaciones, como 
en su extensión superficial, como 
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se puede comprobar en las mues-
tras de trincheras de exploración, 
apuntalando el objetivo de dicha 
exploración que es de tamaño y 
ley equivalente al recurso que se 
registra actualmente.

Materiales
Como ya ha quedado claro, el litio 
es el material predominante del 
proyecto, se encuentra mineraló-
gicamente en forma de micas. Este 
tipo de mineralización es propio 
de países como China, los nortea-
mericanos y algunos europeos que 
utilizan este recurso para la produc-
ción de carbonato de litio. Gracias 
a la base en el estudio de viabilidad 
histórico y los trabajos avanzados 
realizados por grupos, Plymouth ha 
completado un Estudio de Alcance 
para el tratamiento de la mica de li-
tio y la producción de carbonato de 
litio de grado de batería utilizando 
un proceso de calcinación de sulfa-
to (tostación). Esto supone un bajo 
riesgo técnico debido al acceso de 
gran cantidad de gas natural adya-
cente al proyecto.

Para la ruta del proceso pro-
puesta por Plymouth, en primer 
lugar se lleva a cabo un beneficio 
mediante la separación gravimé-
trica y la flotación que resulta en 
la eliminación del 25% de los resi-
duos con la preconcentración de 
litio cerca de una cantidad equi-
valente; en segundo lugar se esta-
blecen las rutas preferidas para la 
obtención del carbonato de litio 
mediante sulfato de potasio o utili-
zando ácido sulfúrico. 

Proceso
Plymouth hizo posible que el gru-
po internacional Dofner Anzaplan 
llevara a cabo una verificación 
independiente de la ruta de pro-
ceso y su capacidad para produ-
cir carbonato de litio de calidad 
de batería con un mineral de tipo 
ROM no preconcentrado. Como 
resultado, se alcanzó una pureza 
superior a 99,9%, mientras que los 
estándares de grado de batería 
requieren solo el 99,5% de pure-
za de carbonato de litio (Li2CO3). 
Por tanto, esta ruta es preferen-
cial debido a que requiere menos 
entrada de agua dulce, reduce el 
traqnsporte dentro y alrededor 
del área minera para el suministro 
de materiales reactivos y reduce 
en gran medida la huella opera-
cional.

Este proyecto supondrá un estí-
mulo para la ciudad y provincia de 
Cáceres, siendo el punto de parti-

da para la atracción de inversiones 

del empleo mediante puestos de 
trabajo de alto nivel formativo, ade-

indirecto. 
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Las ventas de excavadoras han 

con respecto a la actividad del año 

En cuanto a las excavadoras de 

con respecto al resto de tipos de 

Las ventas de excavadoras 
aumentan un 80,9%, en el 
último año
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que supone con respecto a 2017 

un año lleno de esperanza para el 

el año 2015 con 75 unidades supu

Excavadoras de 
cadenas

Excavadoras de ruedas Total

2017 275

53 152
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El mundo de la construcción con-
tinúa con el desarrollo y meca-
nización de aplicaciones que 

mejor se adaptan a las necesidades 
más inmediatas de los operadores, 
la actividad de Camso es una prueba 
más de ello que, con el nombre de 
empresa “road free” (todoterreno), 
se enmcarca en el sector como un 
especialista mundial en diseño, fabri-
cación y distribución de ruedas todo-
terreno, llantas, orugas de caucho y 
sistemas de chasis para los sectores 
de manipulación de cargas, construc-
ción, agricultura, y vehículos recrea-
tivos motorizados. Sus más de 7.500 
empleados concentran el 100% de su 
esfuerzo en el 11% del mercado glo-
bal todoterreno.
Una vez más y, en esta ocasión utili-
zando la ciudad de Barcelona como 

escenario, Camso tomó la iniciativa 
en la creación de un evento con el 
objetivo de presentar sus nuevos 
productos y darlos a conocer a su 
mercado de distribuidores. Se tra-
tó de la presentación de 13 nuevos 
productos: 5 ruedas macizas, dia-
gonales y radiales completamente 

para máquinas MPT; 3 ruedas neu-
máticas industriales nuevas y me-
joradas, además de nuevas ruedas 
con amortiguación orientadas espe-

media-alta con carretillas elevado-
ras.
Desde el día 6 al 8 de marzo de 
2018, Camso recibió a multitud de 
clientes, miembros del equipo de 

nos representantes de los medios 

de comunicación, pero no en salas 
de prensa, teatros o salones de con-
ferencias, esta vez el encuentro tuvo 
lugar sobre el terreno, para que los 
participantes tuvieran la oportuni-
dad de comprobar el buen compor-
tamiento de las nuevas ruedas a los 
mandos de todo tipo de maquinaria.
Una mañana, aparentemente llu-
viosa en los primeros momentos, 
acogía la Jornada a las afueras de 
la ciudad condal. La organización 
de Camso recibía a los participan-
tes en su llegada con un completo 
catering, algo que estaría dispo-
nible durante todo el evento. La 
coordinadora de comunicación, 
Lysandre Michaud, fue la principal 
encargada de realizar el discurso de 
bienvenida e introducción al even-
to, siempre con el apoyo de Derek 

Barcelona acoge
la presentación de las nuevas 
aplicaciones de Camso

Texto: Eduardo Pavón González                                                                                                                                 
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Bradeen, director de marketing, es-
trategias y comunicación de Cam-
so. Gracias a la utilización de mul-
titud de vídeos mostraron cómo se 
desenvuelven los nuevos productos 
en las condiciones más extremas, 
siempre destacando la importan-
cia de la presencia de Camso en 
Vietnam, dónde han inaugurado 
una fábrica de más de 23.000 me-
tros cuadrados.
El director ejecutivo y responsable 
de la gestión de producto, Mike 
Dembe continuaba con la presenta-

ción del evento. En su discurso ma-
nifestaba la importancia que Camso 
proporciona a la industria centrando 
su esfuerzo en la mejora del manejo 
de materiales en construcción y de-
molición. “Estamos muy orgullosos 
de todos los compañeros que utili-
zan y confían en nuestros productos, 
algunos de ellos como Caterpillar, 
Doosan y Liebherr, entre otros” ex-
plicaba Dembe. Finalizaba su discur-
so mostrando, una vez más, algún 
que otro vídeo en los que se ponía 
a prueba el rendimiento de su nueva 

gama de ruedas MPT, y anunciando 
algunas de las actuaciones futuras 
de Camso como la adaptación a la 
nueva tecnología de vehículos como 
Tesla o Google.
“Si no existe algo o no está, noso-
tros lo creamos o lo buscamos”, así 

director ejecutivo de la línea de pro-
ducto del departamento de manejo 
de carga de Camso. Asimismo pre-
sentó la gama de neumáticos PON, 

operaciones exteriores, en interio-
res y en recorridos de larga distan-
cia. Bajo el lema “Live is a given” 
(haciendo referencia a la vida útil de 

-
pecial hincapié en que “la intención 
de Camso es manejar este aspecto 

el adelanto de la nueva área sobre la 
que Camso ya está trabajando, apli-
caciones portuarias.
En el desarrollo de la Jornada, los 
distintos representantes de los me-
dios de comunicación tuvieron el 
privilegio de probar los nuevos de-
sarrollos de Camso en materia de 
neumáticos sobre el “campo de 
batalla”. Carretillas, excavadoras y 
elevadoras fueron algunos de los 
vehículos que se encontraban a la 
disposición de los visitantes, entre 
muchos otros.
Para -
bros de la prensa mantuvieron 
conversaciones con los distintos 
representantes de Camso en va-
rios países. En el caso de España, 
las conversaciones giraron en torno 
a dos protagonistas: José ramiro 
Chueca, director de Camso en Es-
paña y Santiago Orri, administrador 
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Santiago Orri, administrador de Solidtiresbcn junto a José Ramiro Chueca, director de 
Camso España.
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de Camso en Barcelona).
Chueca hizo un repaso  de la actividad 
de Camso en España desde los inicios, 
rigiéndose siempre bajo la premisa 
de ofrecer las soluciones más rápidas. 
“Además de vender, nuestro obje-
tivo siempre ha sido el de ofrecer el 
mejor servicio de postventa”, explicó 
el director de Camso en España. Los 
acuerdos con empresas como Linde o 
Toyota y el desarrollo histórico de su 
rueda maciza han sido puntos funda-
mentales a la hora de exportar exito-
samente productos a países como Sri 
Lanka y Vietnam. “El objetivo de estos 
encuentros es compartir nuestras no-
vedades con los distribuidores y con-
tinuar con nuestro crecimiento a nivel 

nacional”, añadió Chueca a modo de 
conclusión. Por su parte, Santiago Orri 
como distribuidor catalán aseguró que 
“el buen funcionamiento de esta rela-
ción con Camso siempre se ha basado 
en el objetivo de cubrir el 100% de las 
necesidades de los diferentes clientes 
que compartimos.”

Después de mostrar el compromi-
so que Camso ofrece a sus clien-
tes, los encargados de la organiza-
ción, Lysandre Michaud y Dereck 
Bradeen, entre otros, concluyeron 
la jornada “todoterreno” en la car-
pa principal anunciando que “nos 
veremos en la próxima”. 

“Además de vender, nuestro 
objetivo principal siempre ha sido
el de ofrecer el mejor servicio de 

postventa”
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Magna ha anunciado que cuen-
ta con otro gran contratista 
de minería a bordo con sus 

nuevos neumáticos Magna 27.00R49 
MA04 +. Este contratista se encuentra 
en el sur de África y está trabajando 
en una aplicación de platino y carbón. 
Los neumáticos están disponibles en 
varios compuestos, incluidos; están-
dar, resistente al corte y al calor. Este 
cliente ha equipado sus camiones de 
volteo con el compuesto resistente al 

corte ultra para su uso en una mina de 
platino y el compuesto estándar para 
su uso en una aplicación de carbón.

Este cliente está muy satisfecho 
con el rendimiento general de los 
neumáticos de primera calidad. Am-
bas partes están ahora en consulta 
para expandir la corporación y equi-
par más máquinas con llantas Magna.

Los neumáticos Magna MA04 + 
están diseñado y construido sobre 
la base de la última tecnología de 

Magna Radial Tire. La carcasa de alta 
tecnología reduce la acumulación de 
calor dentro del neumático, lo que 
se traduce en un menor consumo de 

comodidad optimizada del operador y 
una vida útil prolongada. Además, el 
neumático ofrece una excelente resis-
tencia a los pinchazos en comparación 
con los neumáticos de capa inferior 
menos duraderos, lo que lleva a un 
precio de bajo costo por hora. 

L os nuevos Auxiliares de Arti-
lleros van a ser obligatorios 
en las próximas voladuras 

con explosivos en la Región. Es 
por ello que la Asociación de Fa-
bricantes de Áridos de la Región 
de Murcia (Afarem) ha organizado 
un curso de Auxiliar al que han 
asistido más de 90 alumnos, cele-
brado en la localidad de Fortuna. 
Los asistentes son en su mayoría 
trabajadores de empresas de la 

industria extractiva de toda la re-
gión, que emplean explosivos en 
las voladuras de sus canteras.

El curso, impartido por personal 
experto de la empresa fabricante 
de explosivos Maxam, se ha hecho 
imprescindible por la inminente en-
trada en vigor el próximo 4 de mar-
zo de la obligatoriedad de contar 
en las voladuras de explosivos con 

Artillero, que se ha visto regulada 

por primera vez en España con oca-
sión del Real Decreto 130/2017, de 
24 de febrero, por el que se aprue-
ba el Reglamento de Explosivos.

La formación, homologada por 
el Gobierno de España, ha conse-
guido el objetivo de capacitar a 
estos futuros Auxiliares de Artillero 
para realizar las delicadas operacio-
nes de manipulación, manejo y utili-
zación de explosivos en apoyo a los 
artilleros. 

Nuevos neumáticos Magna MA04+ 
en servicio en una mina de carbón y 
platino al sur de África

Exitoso curso de auxiliar de artillero de 
Afarem y Maxam
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Metso ha firmado un impor-
tante acuerdo de servicios 
que incluye servicios de 

renovación para equipos de cri-
bado utilizados en aplicaciones 
de minería, piezas de repuesto y 
soporte relacionados. Este nuevo 
acuerdo es el mayor contrato de 
servicios de Metso de este tipo 
en el mercado brasileño. Con la 
solución de Metso, el cliente bus-
ca aumentar la disponibilidad de 
pantallas y extender la vida útil de 
los equipos en sus operaciones.

El acuerdo cubre un período de 
tres años, y el pedido se registrará 
en los pedidos de Metso recibidos 
trimestralmente.

“Estamos muy orgullosos de 
este acuerdo, que demuestra clara-
mente que hemos tenido éxito en 
apoyar los objetivos comerciales de 
nuestros clientes. Además, fortalece 
nuestra posición en el área de solu-
ciones de detección”, ha declarado 
Mikko Keto, presidente del área 
comercial Metso’s Minerals Servi-

ces. “En Metso estamos muy com-
prometidos con ofrecer a nuestros 
clientes las mejores soluciones para 
el futuro”.

“Tenemos una extensa y espe-
cializada organización de servicios 
en Brasil. Administrados desde 
nuestros centros de servicio ubica-
dos estratégicamente cerca de las 

operaciones de nuestros clientes, 
estamos bien posicionados para 
atender las necesidades de nues-
tros clientes en todo el mercado. 
Estas capacidades también han 
sido reconocidas por el cliente”, ha 
explicado Marcelo Motti , vicepre-
sidente senior del área de mercado 
de Brasil. 

R ubble Master se expande y 
se convierte en accionista 
mayoritario de Maximus, fa-

bricante norirlandés de equipos 
de cribas móviles. El enorme cre-
cimiento de Rubble Master en los 
últimos años continúa en 2018.

La historia de éxito con cifras de 
ventas en rápido aumento y la ex-
pansión del equipo RM se comple-
ta en el nuevo año con su entrada 
como propietario mayoritario en 
Maximus. El objetivo común es au-
mentar el volumen de ventas con 

trituradoras y equipos de criba de 
alta calidad y un excelente servicio 
posventa, conforme a los altos es-
tándares de calidad de RM.

Fundada en Irlanda del Norte en 
2004, la empresa actualmente emplea 
a 120 personas y desarrolla y produce 
cribas móviles sobre orugas, es un buen 
complemento a los productos Rubble 
Master existentes y a sus planes de 
crecimiento. En la primera fase, el líder 
mundial austriaco en el sector de tritu-
radoras compactas se hace con la parti-
cipación mayoritaria de Maximus.

Se mantendrán ambas marcas que 
se complementarán. También perma-
necerán los empleados de la sede 
de Irlanda del Norte, la dirección, el 
personal de fábrica y el personal de 
ventas y servicio de la red comercial 
de Maximus. “Estamos convencidos 
de que esta asociación es una gran 
oportunidad para ambas empresas 
de hacer frente a las exigencias fu-
turas del mercado”, dice Gerald Ha-
nisch, director gerente. “Además de 
las ventajas para el cliente derivadas 
de la adquisición, también podemos 
aprovechar las sinergias en muchas 
otras áreas, como proveedores con-
juntos”, informa Günther Weissenber-

La expansión no sólo proporcio-
na una ventaja económica a Rubble 
Master; también le permite ampliar 
su oferta de productos. Ya existe un 
primer resultado de la cooperación 
entre ambas empresas. La nueva cri-
ba compacta RM HS3500M es fruto 
de un proyecto conjunto entre RM y 
Maximus. Esta exitosa cooperación 

-
nuará después de la compra. 

Metso firma un acuerdo de servicios de 
minería en Brasil

Rubble Master se convierte en 
accionista mayoritario de Maximus



EMPRESAS

44

y 
ex

pl
ot

ac
io

ne
s

L a revista “Diesel” ha elegido 
al nuevo Deutz TCD 9.0 como 
motor diesel del año. Este mo-

tor de cuatro cilindros de 9 litros 
de capacidad cúbica genera 300 
kW y ha sido especialmente dise-
ñado para equipos de construc-
ción de alta resistencia y maquina-
ria agrícola.

El título de “Diesel del año” se 
otorga anualmente al motor más in-
novador. La entrega de premios ten-
drá lugar en Intermat 2018, la feria 
internacional de la construcción que 
se celebrará en París del 23 al 28 de 
abril. Deutz había recibido anterior-
mente este premio en 2010 por su 
compacto TCD 2.9. ‘Diesel’ es una 
de las principales revistas comercia-
les europeas para este sector y ha 
estado informando durante 22 años 
sobre el desarrollo y la fabricación 
de motores diesel y sus aplicaciones. 
Este mismo TCD 9.0 también fue in-
cluido recientemente por la revista 
comercial ‘OEM Off-Highway’ en sus 
‘Top Ten New Products of 2017’.

El nuevo motor en línea Deutz 
TCD 9.0 de cuatro cilindros, que ge-
nera 300 kW y 1.700 Nm de par, forma 
parte de una nueva familia de moto-
res; junto con los motores de seis cilin-
dros en línea TCD 12.0 (400 kW / 2.500 
Nm) y TCD 13.5 (450 kW / 2.800 Nm), 

amplía considera-
blemente aún más el 
extremo superior de la 
gama de potencia Deutz. El 
concepto de plataforma familiar tiene 
una interfaz de cliente estandarizada 
y un frente y respaldo idénticos, lo 

tareas de integración y mantenimien-
to de los motores. La proporción de 
partes comunes es aproximadamente 
del 65 por ciento, lo que reduce la 
complejidad del servicio y optimiza 

las existencias. En el fu-
turo, el motor en línea de seis 

cilindros TCD 18.0 de 620 kW, 
que genera 3.600 Nm de par, ocupa-
rá el extremo superior del rango de 
potencia de Deutz. La producción en 
serie de los cuatro motores se lanzará 
en 2019 a tiempo para la Etapa V de 
la UE. Con estos motores, Deutz está 

de construcción para trabajos pesa-
dos y maquinaria agrícola con altos 
requisitos de salida y par. 

El Deutz TCD 9.0, elegido motor 
diesel del año

Como en cursos académicos an-
teriores, los estudiantes de la 
Universidad de Huelva adscri-

tos al programa Erasmus+ u otros si-
milares tendrán oportunidad de soli-

citar una de las becas internacionales 
que concede anualmente la Funda-
ción Atlantic Copper, en cumplimien-
to de uno de sus objetivos principa-
les: el fomento de la educación y la 
formación de los jóvenes onubenses.

El plazo para solicitar estas ayu-
das estará abierto hasta el próximo 
31 de mayo y las bases completas 
de la convocatoria y el formulario de 
solicitud pueden consultarse en la 
página web de la institución. Estas 
becas concedidas por la Fundación, 
en este caso para el curso académi-
co 2018-19 y que responden a una 
de las modalidades establecidas 
en su programa general de ayudas 
para estudiantes universitarios onu-
benses, consisten en una aportación 

económica para sufragar parte de 
los gastos que generen el viaje y la 

extranjero. Su misión es favorecer 
la internacionalización de los más 
jóvenes, promoviendo la intercultu-
ralidad y el perfeccionamiento de 
idiomas, requisitos que le aportarán 
mayor competitividad en su futuro 
acceso al mercado laboral.

Desde el inicio de este programa, 
la Fundación ha concedido una trein-
tena de becas en esta modalidad, a 
las que ha destinado unos 50.000€. 
Los países elegidos por los estudian-
tes para su formación han sido princi-
palmente europeos, aunque también 
se han desplazado a universidades de 
Estados Unidos y América del Sur. 

Abierta la convocatoria 2018-2019 
de becas internacionales de la 
Fundación Atlantic Copper



VEHÍCULO DE SUSTITUCIÓN
Tantos vehículo de sustitución 
como necesite. Siempre de la 

misma categoría.

SIN PERMANENCIA
Podrá devolver su 

vehículo cuando quiera, 
a partir de un mes,
sin penalizaciones.

RÁPIDO
Su vehículo, operativo en 

un plazo de 48 horas.

CERCA
Siempre cerca de su 

negocio, con la mayor red 
de delegaciones del renting 

nacional para ayudarle.

Sea cual sea la necesidad de su negocio,
con el Renting Flexible de Northgate

tendrá los vehículos que le hacen falta
en cada momento.

900 923 900   www.northgateplc.es
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XIV Congreso Internacional de Energía y 
Recursos Minerales
Fecha: del 10 al 13 de abril
Localización: Sevilla
www.congresomineriasevilla2018.org

Intermat 2018
Salón internacional de construcción e 
infraestructuras
Fecha: del 23 al 28 de abril
Localización: Paris Nord Villepinte, Francia
www.paris-en.intermatconstruction.com

Expomin 2018
XV Exhibición y congreso mundial para la minería 
latinoamericana
Fecha: del 23 al 27 de abril
Localización: Centro de Convenciones Espacio 
Riesco de Santiago (Chile)
www.expomin.cl

M&T Expo 2018 
Exposición Internacional de Equipamiento para 
Construcción y Minería
Fecha: del 5 al 8 de junio
Localización: São Paulo Expo, Brazil
www.mtexpo.com.br

V Congreso Nacional de Áridos 
Fecha: del 24 al 26 de octubre
Localización: Palacio de Congresos de Santiago 
de Compostela
www.congresoaridos.com

Exposolidos 2019 
Salón Internacional de la Tecnología y el 
Procesamiento de Sólidos
Fecha: del 12 al 14 de enero de 2019
Localización: La Farga de L’Hospitalet, Barcelona
www.exposolidos.com

FERIAS

São Paulo, Brasil.
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LINEA DE ARIDOS Y
ROCAS NORMALIZADAS, S.L.

Diseño, fabricación y montaje de plantas de
trituración y clasificación de áridos

LARON, S.L.

Calle Estación, nº 3
48330 LEMOA (Vizcaya) - España

Tfno: +34 946 424 146
Email: laron@laron.es / www.laron.es

SISTEMAS PARA EL 
LAVADO DE RUEDAS

Tel. +34 976 774 995
Movil. +34 652 432 264
www.mobydick.com

Solucionamos el problema 
de autopistas y carreteras sucias

PRESENTA LA ALTERNATIVA AL EXPLOSIVO

    AÑOS 

1992 - 2017

DESMONTE ENTRE EDIFICACIONES

DESMONTE EN CARRETERAS DESMONTE EN ACCESO DIFÍCIL

DESMONTES SUBMARIOS

RACIONALIDAD Y SIMPLIFICACIÓN EN DEMOLICIÓN 
SIMPLEMENTE CARGAR Y ESPERAR

NO REQUIERE AUTORIZACIÓN SU USO
OFERTAMOS m3 DEMOLIDO

Calle A, nº 5 - Pabellón 1 
Polígono  Industrial San José de los Llanos
01230 NANCLARES DE LA OCA (ÁLAVA)
Tel.: 945 135 626 - Fax: 945 130 592 
kayati@kayati.com - http://www.kayati.com

alta 
seguridad

responsabilidad
medioambiental
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