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Uniendo fuerzas

ada dos afos, durante el mes de octubre, la capital

andaluza, Sevilla, consolida su presencia como prota-
gonista de una industria minera que construye pars.

Tras la celebracion del Salén Internacional de la Mi-
neria Mining and Minerals Hall, toca hacer balance. Y es
que, esta edicion 2019 no ha hecho més que confirmar la
capacidad y el compromiso de toda una industria minera
para congregar a las principales companias mineras de
todo el mundo en el que ya se conoce como uno de los
encuentros principales del sector celebrados en Europa.
En las siguientes paginas realizamos un pequefio reco-
rrido donde contamos cémo se ha desarrollado el MMH
2019 y que es lo que deja su tercera edicion.

No obstante, es también merecido destacar el pa-
pel fundamental que supone la celebracién del Mining
and Minerals Hall en Andalucia, regién que cuenta con
gran diversidad en recursos minerales, dada la amplia
variedad litoldgica de las principales unidades morfoes-
tructurales. Gracias a estas concretas caracteristicas del
territorio se han explotado, durante mucho tiempo en el
pasado, dichos recursos. En la actualidad la comunidad
andaluza continta siendo una de las principales regiones
mineras de Espafa, no solo por su riqueza del territorio
sino también por el denso tejido de empresas que, a pe-
sar de la crisis, siguen apostando por el sector.

Prueba de ello ha sido la representacién de un total
de 20 empresas andaluzas del sector de la mineria du-
rante el MMH en el que mantuvieron un centenar de re-
uniones de negocio con nueve agentes de cuatro paises

donde tuvieron la posibilidad de presentar sus produc-
tos y servicios. Asimismo, las empresas andaluzas pudie-
ron promocionar su oferta ante compradores de paises
como Polonia, Marruecos, Uzbekistan y Kazajistan, mer-
cados con amplias posibilidades de negocio para el sec-
tor gracias a la firme apuesta por la internacionalizacién
en esta tercera edicién del Saléon.

Segun los datos de la Junta de Andalucia, el valor
de la produccién minera andaluza representa el 40% del
total del pais, lo que corresponde a 1.300 millones de
euros aproximadamente. Esto en gran parte es gracias
a la explotacién de cinco grandes yacimientos de cobre:
Riotinto, Aguas Tenidas, Magdalena y Sotiel; y Cobre
Las Cruces.

Por otro lado, los Premios Potencia han servido una
vez méas como altavoz para mostrar la evolucién del sec-
tor de la obra publica y agregados durante los ultimos
afios. Tanto ganadores como finalistas de esta XlII edi-
cién se han congregado en Madrid alrededor de un em-
blematico Santiago Bernabéu en la que es ya una cita
destacada para toda una industria que sigue apostando
por el reconocimiento y apoyo al trabajo de un sector
que es vital para nuestro pais.

Por ello, entre estos y otros muchos motivos, desde
esta publicaciéon queremos y vamos a seguir acompanan-
do al sector y a todos sus profesionales en su ardua tarea
de poner en valor todo lo que ésta representa. Y es que,
como bien dicen, la unién hace la fuerza y un sector unido
siempre sera un sector fuerte. @
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Vicente Gutiérrez Peinador, elegido
presidente de Confedem

icente Gutiérrez Peinador,
v hasta ahora director general
de la Confederacién Nacional
de Empresarios de la Mineria y de la
Metalurgia Confedem, ha sido elegi-

do presidente tras la Ultima Junta Ge-
neral de la Patronal Minera. Gutiérrez

Peinador releva asi en el cargo a Juan
José Cerezuela Bonet.

Doctor Ingeniero de Minas por la
Universidad de Oviedo, desarrolld su
trabajo con diversas responsabilida-
des en el Grupo Hunosa desde 1980
hasta 1996, afio en que se crea, den-

tro del mismo grupo, SADIM Ingenie-
ria, empresa de la que fue director
general hasta el afo 2005. Desde el
ano 2006 al 2016, desarrollé su traba-
jo primero como director de mineria
de lberpotash, luego como director
de operaciones y, finalmente, como
adjunto al consejero delegado.

Ha sido profesor asociado en el
departamento de Explotacion de Mi-
nas de la Universidad de Oviedo du-
rante 14 afios. Ha sido y es, miembro
de diferentes Comités de Expertos en
la UE relacionados con la Industria Ex-
tractiva, Ventilacion y Clima, Organo
Permanente para la Seguridad y la Sa-
lud de Luxemburgo o Didlogo Social,
entre otros, contactos que estan sien-
do aprovechados para poner en valor
las aportaciones de Confedem y sus
asociados, a través de Eromines, en to-
dos los aspectos relacionados con la
legislacion que la Comision Europea
ha preparado y esté preparando. ®

Delegados territoriales de la Junta
visitan Cobre las Cruces

| delegado del Gobierno de la
E Junta de Andalucia en Sevilla,

Ricardo Sanchez, ha visitado
el complejo minero-metalurgico de
Cobre Las Cruces, situado entre los
municipios de Gerena, Guillena y Sal-
teras. Sanchez, acompanado de varios
delegados territoriales de la Junta y
junto al equipo directivo de CLC, ha
podido conocer el proceso de extrac-
cién y produccién de cobre que se
realiza en el complejo. Igualmente ha

conocido el nuevo proyecto de futuro
de Las Cruces, que permitira alargar
la vida de la mina durante al menos
15 aflos mas.

El proyecto, denominado PMR
(Refineria Polimetalurgica), supondra
la construccién de una mina subte-
rrdnea y la ampliacién de la actual
planta industrial para producir cuatro
metales: cobre, zinc plata y plomo. La
inversién prevista supera los 500 mi-
llones de euros.

Bajo el yacimiento de Sulfuros
Secundarios (cobre) actualmente en
explotacion, se han localizado recur-
sos minerales adicionales de Sulfuros
Primarios Polimetalicos), que contie-
nen cobre, zinc, plomo y plata, que
permitiria dar continuidad al proyecto
minero, al menos, en 10-15 afios.

CLC ha ampliado pues sus pre-
visiones de extender su periodo de
vida productiva al poner en marcha
el objeto el proyecto Poly Metallur-
gical Refinery (PMR). Este proyecto
hace referencia también a la capaci-
dad tecnoldgica para producir varios
metales, ya que, al cobre, principal
elemento que extrae, se unirian
unir zinc, plomo y plata. Todo ello
en una sola refineria integrada, de
nuevo disefio, pionera y Unica en el
mundo, capaz de procesar tanto ma-
terial propio como materias primas
externas.

En este sentido, una Planta Pilo-
to estuvo en marcha durante 2016y
2017 para trabajar en el anélisis e in-
vestigacion de datos de experimen-
tacién para obtener la informacién
técnica y de proceso necesaria para
poder disefar la nueva refineria in-
dustrial polimetalirgica. @
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Smopyc 2020 supera ya las cifras
de su anterior edicion

| presidente de la Feria de
EZaragoza, Manuel Teruel y el

presidente del Comité Orga-
nizador de Smopyc, Stoian Markoy,
avanzaron las Ultimas novedades del
Salén Internacional de Maquinaria
de Obras Publicas, Construccién y
Mineria, en la rueda de prensa que
se celebré en el Estadio Santiago
Bernabéu, por motivo de los Premios
Potencia 2019.

Teruel destacaba que gracias al
esfuerzo comercial y al compromiso
que la feria de Zaragoza tiene con
Smopyec, las cifras de venta de sue-
lo son, a falta de cinco meses, muy
superiores a las de 2017, llegando a
sobrepasar la superficie bruta de los
100.000 metros cuadrados. Afadio
que, ademas, las reservas ya superan
las mil marcas.

"Es importante apoyar a Smo-
pyc ya que es un sector que genera
mucho valor afiadido, ademés de un
empleo de calidad”, sefalaba el pre-
sidente de la Feria. El mismo aboga
por marcar en el horizonte la cifra del
2008, la cual estd muy lejos, pero re-
cuerda que se deberia intentar llegar
a ella cuanto antes: "Debemos de
ser capaces de ocupar mas metros y
atraer a mas empresas”.

La crisis de 2007 afecté grave-
mente al sector de Obra Publica, ya

que, segun Teruel, “los presupuestos
de estos afios se han nutrido de dar
respuesta a los temas sociales y se
han preocupado més de los temas
estratégicos a medio/largo plazo.
Por lo que el capitulo de inversiones
ha bajado sustancialmente, y eso se
nota”.

Mientras esperamos a saber qué
pasa con el nuevo Gobierno, alerta-
dos ante una posible desaceleracién
econdmica y con todavia en vigor los
presupuestos del 2017, el maximo
responsable de la institucion ferial
auguro revalidar la cifra de visitantes
de la pasada edicion, que llegd hasta

los 55.000 profesionales y confié en la
recuperacién plena del sector.

Segun Teruel, todos estos datos
invitan a pensar que Smopyc 2020
“serd un importante empuje al mer-
cado nacional y servirad para poner sus
miras en areas tan relevantes como el
Norte de Africa o Latinoamérica”.

Stoian, por su parte, enfatizaba
la necesidad de crecimiento de obra
publica que corresponderia tener a
Espafa debido a la puesta en marcha
de los futuros presupuestos.

Sin duda, el sector vuelve a tener
su cita de referencia, del 1 al 4 de aboril
de 2020, con Smopyc. @

Albert Gémez, nuevo presidente
de Anefhop

de Fabricantes de Hormigén Pre-

parado (Anefhop) ha anunciado
el nombramiento de Albert Gémez
Miré como nuevo presidente de esta
asociacién para un periodo de dos
anos. Desde su nueva posicidn, Albert
Gdémez ha manifestado su voluntad
por ejercer una labor continuista con
la del anterior presidente, Vidal Medié
Santiago, representando las distintas
sensibilidades del sector del hormigén
preparado.

El nuevo presidente ha agradecido
la confianza que le han otorgado y ha
anunciado su compromiso por seguir
defendiendo los intereses del sector,
ofreciendo el apoyo de la junta direc-
tiva y el suyo personal a todo asocia-
do que asi lo necesite, con el objetivo

I a Asociacién Nacional Espafiola

principal de la unidad de accién, desa-
rrollo y proyeccion del sector.

Gdmez Mir6 es director de mate-
riales de Cemex y ha desarrollado toda
su carrera profesional en diversas divi-
siones de citada compariia, gestionan-
do los negocios de hormigdn, aridos,
mortero y cemento, tanto en Espafa
como en el extranjero. Fue director del
negocio de Cemex en Francia durante
dos afios, asi como de la joint Venture
Ciment de Mauritanie y ha participado
en diferentes proyectos de Cemex en
el extranjero.

Albert Gémez es un firme defensor
de la participacién del tejido empre-
sarial en las asociaciones profesiona-
les, siendo miembro, también, de las
juntas directivas de asociaciones como
Gremi d'Arids, Arival o Anefa. ®
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Conexpo Latin America 2019 cierra sus
puertas con gran éxito de asistencia

onexpo Latin America 2019 ce-
‘ lebrada entre el 2 al 5 de octu-
bre en Santiago concluyd con
el éxito de un evento de alta calidad
que cosechd elogios y apoyo positivo
de los asistentes y expositores.
Ademés de exhibiciones y un
drea de demostracién con lo ultimo
en equipos, productos, tecnologias
y servicios relacionados con la cons-
truccion para la region, Conexpo Latin
America 2019 presentd oportunidades
de aprendizaje co-ubicadas con presti-
giosas organizaciones de la industria.

«Agradecemos a
todos los participan-
tes en la feria por su
apoyo; logramos nues-
tro objetivo de ofrecer
un evento de alta cali-
dad con un valor real
para los expositores
y los asistentes. Esta-
mos comprometidos
a proporcionar una
plataforma que co-
necte a compradores
y vendedores y solu-
ciones de negocios
para ayudarlos a tener
éxito mientras la eco-
nomia regional con-
tinta mejorandoy, ha
explicado Fred Vieira,
director de Exposicio-
nes Latinoamericanas
de Conexpo y director
Exposiciones y Eventos
Internacionales de AEM.

Mas de 20.000 participantes de
docenas de paises asistieron al even-
to. Los asistentes tuvieron acceso a
los més de 600 expositores de Co-
nexpo Latin America 2019, Expo Edi-
fica (con Expo Hormigon), y a 45.000
metros cuadrados de atracciones. Co-
nexpo Latinoamérica 2019 contd con
pabellones expositivos internaciona-
les de Norteamérica, China, Alemania
e Irlanda del Norte.

«Estos eventos educativos y de
aprendizaje compartidos aportaron

un valor adicional a la feria, y agrade-
cemos enormemente su participacion
para compartir sus conocimientos y
experiencia con los asistentes y ex-
positores», ha dicho Vieira.

La Asociacion de Fabricantes de
Equipos (AEM), propietaria de Co-
nexpo Latin America 2019, continda
la sociedad cooperativa con la Cama-
ra Chilena de la Construccion para el
mejoramiento de la industria de la
construccién y la infraestructura en
América Latina.

«América Latina es una importan-
te region de negocios para muchos
miembros de AEM y para nuestros
expositores, y AEM ha trabajado en
cooperacion durante muchos afios
con la Camara Chilena de la Cons-
truccion. Valoramos esta relacion y
esperamos muchos mas afos de coo-
peracién para continuar avanzando en
el crecimiento y la prosperidad de la
industria», dijo el Presidente de AEM,
Dennis Slater.

Conexpo Latin America es la fe-
ria de construccién e infraestructura
mas prestigiosa de América Latina.
La feria ofrece una experiencia de
calidad Conexpo en la que todos los
actores de la industria pueden reu-
nirse convenientemente y compartir
las mejores préacticas y tendencias
tecnoldgicas mas recientes. En linea
con otros eventos importantes de la
industria, Conexpo Latinoamérica
pasa a un ciclo de tres afios con la
feria 2019. @

Afarem se reune con la Consejera de
Empresa y el Director General de Energia

de la Asociacion de Fabricantes

de Aridos de la Regién de Murcia
(Afarem), junto con el vicepresidente
Ramiro Canete y el secretario José Mi-
guel Rubio Polo, se han reunido con
la Consejera de Empresa, Industria y
Portavocia, Ana Martinez Vidal, y con
su Director General de Energia, Activi-
dad Industrial y Minera, Eduardo Piné.
La reunién ha servido para presen-

tar formalmente la Asociacion a la nueva
Consejera. El presidente le ha plantea-
do las reivindicaciones y necesidades
del sector, entre las que se cuentan: el

' osé Garcia-Balibrea, presidente

cambio de imagen de la mineria ante la
sociedad, la agilizacion del Plan de Or-
denacién Territorial de los Recursos Mi-
neros, la regularizacién de empresas con
problemas en las licencias municipales,
la necesidad de valorizar los residuos en
terreno minero sin depender de la califi-
cacion del suelo de cada ayuntamiento,
facilitar medidas ambientales compen-
satorias tales como la rehabilitaciéon de
huecos mineros alternativos a la propia
explotacion activa, nuevos métodos de
rehabilitacion de canteras, simplificaciéon
administrativa, adscripcion de técnicos
ambientales propios a la Direccion Ge-

neral de Energia, datos estadisticos fia-
bles, supresién del examen de operador
de maquinaria minera, evitar el abuso de
préstamos en obras publicas y la perse-
cucion de las explotaciones ilegales y
control del Marcado CE en aridos.

La Consejera se ha mostrado muy
receptiva y ha ofrecido su apoyo y ayuda
al sector, asi como ha propuesto crear un
calendario de reuniones de trabajo con-
juntas para abordar temas concretos en
base a un cronograma de actuaciones.
El director ademés, ha informado de su
intencién de convocar la Mesa de la Mi-
neria de la Regién de Murcia. @
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Nace Mineria Es Mas, la Asociacion de
Jovenes Profesionales para la Mineria

provechando la celebracion
Adel Salén Internacional Mi-

ning and Minerals Hall 2019,
celebrado en Sevilla recientemente,
Mineria Es Mas ha hecho su aparicion
para presentar al sector la primera
asociacién de jovenes por y para la
mineria, que aglutina diferentes per-
files interdisplinares que intervienen
activamente en el sector.

Mineria Es Més nace, entre otros
aspectos, con un claro objetivo: dar
a conocer la actividad de la industria
minera en Espafia para que la imagen
que la sociedad tiene del sector mejo-
re. Asimismo, la asociacién pretende
servir de apoyo para el sector y trans-
mitir la realidad de las actividades que
llevan a cabo los profesionales del
mismo y del impacto que estas gene-
ran, a distintos niveles, en la sociedad.

El sector minero, en su conjunto,
adolece del impulso para desarrollar
nuevos y exitosos proyectos mineros
en Espafa, a pesar de la importancia
crucial de una industria estratégica

como es la mineria. Conec-
tar, activar y potenciar el
talento comun para todos
los retos que esta indus-
tria plantea es por tanto la
misién de Mineria Es Mas
para convertirse en la pa-
lanca de cambio y mejora.
Asimismo, desde la
asociacion trabajaran para
apoyar, promover y con-
solidar el trabajo de las
empresas, respaldar el es-
piritu emprendedor de sus
asociados y sus iniciativas,
atender sus consultas y
canalizar sus inquietudes
siempre con la mirada
puesta en el futuro.
Ademas, la asociacién
se encuentra en tramites
para unirse a la Interna-
cional Young Mining Pro-
fessionals (YMP), lo que supondria
la creacién del “Spain Chapter”, la
primera sede de habla no inglesa de

la asociacion que cuenta en la actua-
lidad con sedes en Canada, Australia
y Londres. ®
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La produccion de hormigoén
preparado crece un 12,9 %
en el primer semestre del aino

a producciéon de hormigén pre-

parado en Espafna alcanzé en

el primer semestre de 2019 los
12,3 millones de metros cubicos, lo
que representa un crecimiento del
12,9 % frente al mismo periodo del
afno anterior, segun recoge el dltimo
informe presentado por la Asocia-
cién nacional de fabricantes de hor-
migén preparado (Anefhop).

“Si bien es una cifra de crecimien-
to alta, el comportamiento del mer-
cado indica una ralentizacién entre el
primer y el segundo trimestre en la
mayoria de las comunidades auténo-
mas”, explica Carlos Peraita, director
general de Anefhop. A lo que afia-
de, que "esta desaceleracién parece
confirmarse por lo expresado por los
empresarios que, pese a no disponer
aun de datos cuantitativos, ya prevén
un fuerte frenazo de la demanda en
el tercer trimestre del afio”.

Esta percepcién viene acompa-
fiada por un ajuste de los datos de

produccién de cemento, compo-
nente base del hormigén, en casi un
punto, pasando del 10,8 % de creci-
miento en julio al 9,3 % en agosto,
segun los dltimos informes publica-
dos por la patronal cementera.

“Suponiendo que no hubie-
ra crecimiento en la produccién
de hormigdn en el tercer y cuarto
trimestre del ano, la cifra de creci-
miento total anual estaria cerca del
6 % en comparacién con 2018. Sin
embargo, nuestra estimacion es que
superaremos este dato, llegando a
un incremento en torno al 8 0 10 %
de la produccién en 2019", comenta
Peraita.

Uno de los factores que més in-
cide en el desarrollo del hormigoén
es la construccién y, en concreto, la
obra publica y la vivienda.

En el primer caso, pese a que la
licitacién publica ha crecido un 32
% a cierre de agosto de 2019, “los
proyectos no acaban de arrancar

por falta de financiacion”, apunta
Peraita. Un ejemplo de ello es la
licitacion autonémica que ha au-
mentado un 67 %, pero no se ha
puesto en marcha por el bloqueo
presupuestario.

Ante esta perspectiva, y a la
espera de conocer los datos de
producciéon de hormigdn del ter-
cer trimestre, el director general de
Anefhop incide en que “es necesa-
rio que en 2020 haya movimientos
mas decisorios en materia de inver-
siones y, por tanto, de consumo de
hormigén, que favorezcan el desa-
rrollo de esta industria”. Porque "a
dia de hoy, todo parece indicar que
tanto la economia espafiola como
la inversién publica estdn mas pen-
dientes de las elecciones del 10 de
noviembre, la situacion en Cataluna
y la evolucién econémica mundial
que de los factores puedan impulsar
la economia espanola”, concluye el
directivo de la asociacion. @

El sector del

a participacion de Anefa en la

Economia Circular viene desde

hace anos. En el afo 2006 se
creaba el Comité de Arido Reciclado
con el objeto de promover entre los
empresarios del sector la participa-
cién en actividades, que en aquel mo-
mento se encontraban emergentes,
como era de la fabricacion del arido
reciclado obtenido como resultado
del tratamiento de residuos de cons-
truccién y demolicién.

Cabe recordar que el flujo de re-
siduos de construccion y demolicién
constituye la tercera parte del total
de residuos generados en Europa,
y la aplicacion de criterios como los
descritos por la Directiva Marco de
Residuos de 2008.

Respecto a las opciones priorita-
rias de gestién, ya dejaba entrever
lo que anos mas tarde se materiali-

arido continta
apostando por la Economia Circular

zaria con el concepto de Economia
Circular, gracias a los paquetes de
iniciativas lanzados desde la Unién
Europea.

Prueba de ello es la participacién
en el Protocolo Europeo de Gestién
de Residuos de Construccién y De-
molicién, en el Plan Estatal Marco de
Residuos, en la redacciéon de este plan
en las administraciones autonémicas
o en grupos de trabajo convocados
para trabajar en érdenes técnicas que
doten de confianza al &rido reciclado,
creando nuevos mercados para estas
materias primas secundarias e im-
pulsando diferentes mecansimos de
fomento.

Formar parte del ciclo de gestién
de RCD es normal en los paises avan-
zados de Europa, completando asi la
red de centros de gestion para tratar
RCDs o escorias, producir aridos de

calidad y valorizando mediante la re-
habilitacién del hueco minero los RCD
no valorizables de otra forma.

El sector de los aridos lleva déca-
das aportando experiencia en su fa-
bricacién, tanto naturales, reciclados
o artificiales, para el cumplimiento
exhaustivo de las prescripciones téc-
nicas de las aplicaciones.

La implementacién en las politi-
cas estratégicas del sector minero en
acciones destinadas al incremento de
la eficiencia de los procesos producti-
vos y la optimizacién de los recursos
naturales utilizados en su proceso de
fabricacién no es una meta, sino un
camino que en la actualidad ya estan
recorriendo las empresas mineras
como Unica via de continuidad, en
una sociedad cada vez méas exigente
en el cuidado de los aspectos am-
bientales. ®
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El consumo de cemento crece
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un 2,6% en septiembre

Por lo que respecta al balance interanual (octubre 2018 -
septiembre 2019), el consumo sitia su incremento en un 7,8%,
lo que supone una desaceleracion de 2,4 puntos porcentuales

respecto al cierre del primer semestre en junio.

| consumo de cemento en Espa-
E fia ha crecido en septiembre un

2,6%, situdndose en 1.162.861
toneladas, casi 29.000 toneladas mas
gue en el mismo mes de 2018, segin
los Ultimos datos publicados en la Es-
tadistica del Cemento.

Estos datos ofrecen un crecimiento
acumulado en los nueve primeros me-
ses del afio de un 8,5%, con un consu-
mo total cercano a los 11 millones de
toneladas, 857.881 toneladas mas que
en el mismo periodo del afio pasado.
Hace tres meses, al cierre del primer
semestre, el crecimiento acumulado
ascendia a un 11,5%.

Por lo que respecta al balance in-
teranual (octubre 2018 — septiembre
2019), el consumo sitla su incremen-
to en un 7,8%, lo que supone una
desaceleracion de 2,4 puntos porcen-
tuales respecto al cierre del primer
semestre, en junio.

28 meses de caida de las expor-
taciones y nuevo repunte de las im-
portaciones

En lo referente al mercado exte-
rior, las exportaciones encadenan ya

28 meses en nUmeros rojos, con una
caida en septiembre del 2,7%, lo que
supone una pérdida de 16.343 tone-
ladas.

A pesar de que el descenso ha
sido algo més moderado que en
meses anteriores, en el acumula-
do anual, las ventas del cemento y
clinker espafiol en el extranjero caen
un 21,2%, lo que supone una pérdi-
da de 1,3 millones de toneladas en
9 meses. Ademés, a estos datos se
suman el crecimiento de las importa-
ciones, que rozaron las 50.000 tone-
ladas en septiembre, un 87,5% més
que en el mismo mes del pasado
ano.

En datos de afio movil, la caida
de la exportacién se sitda en un 19%.
Con esta variacién, el conjunto de las
exportaciones se sitla en el afio mo-
vil en el entorno de los 6,8 millones
de toneladas, mientras que hace solo
un ano se situaban en 8,4 millones. En
total, en el Ultimo afo (octubre 2018
— septiembre 2019) se han perdido
1,6 millones de toneladas en expor-
taciones, el equivalente a la produc-

cion anual media de 1,5 fabricas de
cemento.

El coste eléctricoy el elevado pre-
cio de los derechos de emision de
CO2 contintan siendo los principales
responsables del deterioro de la ba-
lanza comercial del cemento en los
Ultimos meses.

“Conviene recordar los esfuer-
zos que esta realizando la industria
cementera para minimizar su impac-
to como ya reflejamos en nuestra
hoja de ruta para la reduccion de
emisiones de carbono a 2050, en
la que destacamos el importante
papel que van a jugar las tecnolo-
gias de captura, transporte, alma-
cenamiento y usos del CO2, cono-
cidas como tecnologias CAUC en
espanol, aliadas en el medio y lar-
go plazo para lograr una reduccién
efectiva de las emisiones de proce-
so”, ha explicado el presidente de
Oficemen, Victor Garcia Brosa. “Un
esfuerzo que, desgraciadamente,
hoy por hoy no realizan muchos de
nuestros competidores extracomu-
nitarios”, finaliza. ®
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che de oro para una tercera

‘edicion del MMH mas internacional

Texto: Nuria Lépez Contreras

El Palacio de Congresos de Sevilla ha cerrado sus puertas
a una brillante tercera edicion centrada en las evoluciones
tecnologicas y los vectores que van a regir, necesariamente,

las siguientes décadas.
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| Salén Internacional de la Mi-
neria Mining and Mineral Hall
se ha consolidado en su terce-

ra edicién como uno “de los mayo-
res eventos europeos de la mineria
que va camino de ser un referente
mundial”, segln palabras del co-
misario Javier Targhetta durante la
inauguracion de esta edicidon 2019.

El comisario del MMH subrayd
ademas el “caréacter internacional”
de esta cita, en la que participan
congresistas de 17 nacionalidades
diferentes y empresas de caracter
multinacional, como muestra del

“liderazgo mundial” de la mineria
en Andalucia.

Junto a él participaron en el acto
de inauguracién del Salon el Alcalde
de Sevilla, Juan Espadas, la secre-
taria general de Industria, Energia y
Minas de la Junta de Andalucia, Na-
talia Gonzélez, y el alcalde de Sevilla,
Juan Espadas. Al acto han asistido
también el alcalde de Huelva, Gabriel
Cruz; el delegado del Gobierno de la
Junta en Sevilla, Ricardo Sénchez; el
presidente de Aminer, Luis Vega; el
vicepresidente del Parlamento, Julio
Diaz; el presidente de la Diputacion

de Huelva, Ignacio Caraballo; y las di-
putadas al Congreso Teresa Jiménez
Becerril y Sol Cruz, entre otras auto-
ridades, asi como representantes de
primer nivel del sector minero.

“Con esta presencia de lujo hay
que sefalar algo que a mi me hace
reflexionar positivamente, el porvenir
de una industria clave”, comenzaba
su intervencién Targhetta.

Una edicién que se ha centrado
en el conocimiento de las evolucio-
nes tecnoldgicas y los vectores que
van a regir, necesariamente, las si-
guientes décadas.
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Javier Targhetta, comisario del MMH y consejero delegado de Atlantic Copper durante la inauguracion de la tercera edicion.

Sevilla y Andalucia se convirtieron
en una de las capitales de la mineria
mundial, con panelistas y expertos
de altisimo nivel. "Esto va a ser un
foco de atencién y el MMH seré un
escenario donde dar cabida a todo
el conocimiento y networking du-
rante tres dias”, anadia el comisario
y continuaba afirmando que “todo
esto no habria sido posible sin
Francisco Moreno, el padre de este
MMH. Para mi es una responsabili-
dad seguir con su legado”.

En lo que al sector se refiere, Tar-
ghetta ha explicado que "el mundo
va a consumir de aqui al 2050 mas del
doble de cobre que en los 8000 afios
transcurridos desde que el hombre
explota dicho material. Ademas, el
crecimiento demogréfico y transi-
ciones hacia la energia renovable,
entre otras, se va a implantar en las
proximas décadas. Fenémenos bajo
el paraguas de la sostenibilidad que,
segun Javier Targhetta, son “oportu-
nidades sin precedentes”. Ademas,
insistid6 durante su intervenciéon en
que “la mineria es un sector innova-
dor y sostenible gracias al buen ha-
cer de la misma” y asi, alrededor de
150 expositores, distribuidos en dos
pabellones, creando sinergias y con
la participacion de 70 congresistas.

Antes de dar paso a la secretaria
general de Industria, Energia y Minas
de la Junta de Andalucia, Natalia Gon-
zélez, el comisario del MMH y conseje-
ro delegado de Atlantic Copper, agra-

secretaria general de Industria, Energia y Minas
de la Junta de Andalucia, Natalia Gonzalez.

deci6 a la Junta el trabajo y el esfuerzo
realizado durante estos afios.

Por su parte, Natalia Gonzélez, en
representaciéon de la Junta de Anda-
lucia ha resaltado la importancia de
comunicar a la ciudadania: “Debe-
mos ser capaces de mejorar lo que
comunicamos”. Ademas, y en linea
con lo que explicaba Javier Targhetta,
agradecio a la organizacion del MMH
el acierto e intenso trabajo realizado
para celebrar el Salén Internacional

de la Mineria, el que calific de ser ya
“un referente europeo”.

Para superar los obstéaculos del
presente, la secretaria general de
Industria, sefialé que la celebracion
de este encuentro, que amplia su
espacio e integra a la mineria meta-
lica, los aridos, los minerales indus-
triales, "avanza por un camino que
va a reforzar la posicién de este en-
cuentro para las empresas y para el
sector en general”.

Asimismo —afirmé— “para noso-
tros y para el nuevo Gobierno de la
Junta de Andalucia es un honor la ce-
lebracién de este salén” quien con-
tinué expresando que "este afianza-
miento del sector va en el camino de
la consolidacién de Andalucia. Nos
hace mas competitivos y mejora el
posicionamiento internacional de
la mineria andaluza fortaleciendo la
economiay a sus empresas”.

Prueba de esta riqueza se refle-
ja en que Andalucia aporta el 40%
produccién de la producciéon mine-
ra de Espafia y, en el caso de la mi-
neria metélica supone un 92% de la
produccion nacional, liderando asi la
produccién en Espafia. En lo que res-
pecta a los aridos, Andalucia posee
un valor de 1000 millones de euros, lo
que en porcentajes se traduce en un
23% de la producciéon nacional.

Como consecuencia, el numero
de exportaciones ha crecido de ma-
nera indudable en los Ultimos anos,
a lo que Natalia Gonzélez afadia



la importancia de reforzar el desa-
rrollo econdémico y el “compromiso
firme"” por proteger el empleo, el
medio ambiente y el patrimonio de
este sector.

Como conclusiéon a su inter-
vencién, la secretaria de Industria
asegurd que el sector minero debe
fundamentar su crecimiento en la
innovacién y la aplicacion de nuevas
técnicas, todo ello guiado hacia una
transicién a la sostenibilidad.

Juan Espadas, Alcalde de Sevi-
lla, afirmé durante su intervencion su
disposicion a apoyar a un sector fun-
damental para Andalucia que "ha sa-
bido adaptarse a las normativas cada
vez mas exigentes, a la competencia”
pero, sobre todo, un sector que sabe
lo que tiene y lo que quiere mejorar.

Haciendo referencia a las 150
empresas que afirmo ser “la clave”,
resaltd la importancia de que el sec-
tor esté unido y sea capaz de trazar
los retos futuros: “Tenemos que ser
capaces de trasladar mensajes claros
a la ciudadania. Debemos hacer las
cosas muy bien y de manera efectiva
ya que son sectores que van a tirar de
nosotros por su importancia en la ge-
neracién de empleo, de riqueza...”.

Muy presentes durante la inaugu-
racion de esta tercera edicion fueron
las menciones en recuerdo a Fran-
cisco Moreno, primer comisario del
MMH y un profesional ampliamente
reconocido en el sector minero-me-
tallrgico, tanto a nivel regional como
nacional e internacional, que fallecia
el pasado afno 2018.

Eduardo Serra, exministro de De-
fensa del Gobierno de Aznar y pre-
sidente de la Fundacién Transforma
Espafia, se encargd de realizar la
conferencia inaugural de esta edi-
cion 2019 centrando su discurso en
varios aspectos a su juicio, clave que
calificé como “tsunamis”: la revolu-
cién industrial que asegurd "trans-
formar el mundo” y la globalizacién,
que tiene un “precedente espanol”.
Estos “tsunamis” para el exministro
de defensa han propiciado muchos
cambios y han alterado la relacion
del hombre con la naturaleza: "El
caso es que estamos viviendo una
época muy singular que tiene deri-
vaciones en estos dos factores con
consecuencias geopoliticas”.

En referencia a la responsabilidad
de las empresas, Serra apuntd “ser
esencial” que, en estas circunstan-
cias, las empresas vayan tomando
consciencia de que existe un interés
general que deben tener en cuenta:
“Tienen que prestar atencion al in-
terés general. Hoy parece que hay
algo mas, si no se ocupan de los in-
tereses generales los gobiernos, no

EVENTOS / MINING AND MINERALS HALL 2019

“La dimension internacional
es fundamental para el
negocio de la mineria”

Las autoridades presentes durante el recorrido por los pabellones del Palacio de Congresos y Exposi-
ciones de Sevilla.

se augura nada bueno”. Asimismo
—afirmo—"la sociedad civil deberia-
mos exigir a la clase politica que sea
igual de seria que somos nosotros.
La intencién es cumplir los propdsi-
tos que dicen los politicos, por lo que
hay que exigir que se comporten con
la seriedad que se requiere”.

“Se puede hacer mucho mas
juntos que separados. Tenemos que
subrayar lo que nos une”, concluia
Serra su intervencion.

A continuacién, al término de la
conferencia inaugural, las autorida-
des presentes en el acto realizaron el
recorrido por los pabellones donde
se encontraban los 150 expositores
de esta edicion 2019.

“Estamos viviendo un momento
desde hace 12 afios en el que han
aparecido y se han reabierto opera-
ciones mineras que estaban paradas,
algunas se han empezado de nuevas.
Estdn todas marchando fenomenal-
mente y siendo absolutamente res-
petuosas con el medioambiente”,
explicd su comisario Javier Targhe-
tta. “Estén tirando de la economia,
del empleo, de las empresas auxilia-
res y estamos viviendo en definitiva
un renacimiento de la mineria que
va a continuar durante las proximas
décadas”.

Referente mundial para el sector

Este afio, por primera vez, el Salén
Internacional de la Mineria reunié a
todo el sector minero: la mineria me-
talica, las rocas y minerales industria-
les y los é&ridos, asi como la industria
transformadora representada en el
sector metalurgico o en el cementero.

La capital andaluza acogié du-
rante tres dias “todo el conocimien-
to del presente y del futuro de la
mineria” en un Congreso que sirvid
para dar a conocer oportunidades
de futuro del sector, ademas de para
analizar las tendencias tecnoldgicas
y la innovacion, de la mano de 70
ponentes, un 40% méas que en la an-
terior edicién.

Durante los primeros dias de
apertura, mas de 10.000 personas
visitaron el Saldon Internacional de
la Mineria Mining and Minerals Hall
(MMH), cuya tercera edicién finalizé
con un gran panel de clausura sobre
el futuro de la mineria y la entrega
de premios a personalidades del
sector.

El Palacio de Exposiciones y Con-
gresos de Sevilla (FIBES) y la Asocia-
cién de Empresas Investigadoras,
Extractoras, Transformadoras Mine-
ro-Metaldrgicas, Auxiliares y de Ser-
vicios (Aminer) batieron de esta for-
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ma récord tanto de visitantes como
de congresistas -mas de 900, casi el
triple que la anterior edicién-.

Ademas del programa cientifico,
que contd con 70 ponentes, se cele-
braron en el marco del Mining and
Mineral Halls 100 encuentros empre-
sariales B2B.

El Salén se constituyd asi como el
marco ideal en el que expertos, em-
presas y administraciones debatieron
los principales retos y tendencias de
futuro del sector minero, demostran-
do su relevancia internacional al con-
citar la atencién de congresistas de
20 nacionalidades distintas, asi como
de medios de comunicacién regiona-
les, nacionales e internacionales.

Las oportunidades de la econo-
mia circular en la mineria; la compe-
titividad, sostenibilidad y seguridad
del suministro energético en este
sector y en la industria; la innovacién
en la transformacién de los minera-
les metélicos por la mayor eficien-

cia de los procesos o la I+D+i en la
industria minera fueron algunos de
los asuntos clave de la edicién, asi
como la investigacién e innovacién
sobre materias primas en el Horizon-
te Europa, 9° Programa Marco de la
UE 2021-2027.

El consejero de Hacienda, Indus-
tria y Energia de la Junta de Andalu-
cia, Juan Bravo, visitd la zona expo-
sitiva del Mining and Minerals Hall
junto al comisario, Javier Targhetta;
el teniente de alcalde delegado de
Habitat Urbano, Industria y Turismo
del Ayuntamiento de Sevilla, Anto-
nio Mufoz; la secretaria general de
Industria, Energia y Minas del Go-
bierno andaluz, Natalia Gonzélez, y
el gerente del Palacio de Exposicio-
nes y Congresos de Sevilla (FIBES),
Jesus Rojas.

Juan Bravo constatd el "éxito”
del Il Salén, sobre el que asegurd
que "para que esto salga adelan-
te, detrds hay gente que le dedica

mucha ilusién y mucho esfuerzo”. El
consejero apostd por un desarrollo
minero en Andalucia que permita
llevar a cabo no solo proyectos ex-
tractivos sino también en el ambi-
to de la transformacién, donde se
genera el mayor "valor afadido”.
El consejero de Hacienda valord
el "potencial” del sector, del que
destacd el “cuidado exquisito por
el medio ambiente”, y ha sefalé la
necesidad de ensefiar a los nifios
y nifias lo que es la mineria incluso
desde la etapa escolar.

Un total de 20 empresas andalu-
zas del sector de la mineria mantu-
vieron un centenar de reuniones de
negocio con nueve agentes de cua-
tro paises donde presentaron sus
productos y servicios en el marco de
una mision inversa organizada por la
Consejeria de la Presidencia, Admi-
nistracién Pablica e Interior, a través
de Extenda-Agencia Andaluza de
Promocion Exterior.

ANDALUCIA, LIDER EN EXPORTACIONES DE MINERIA

Las empresas andaluzas pudieron promocionar su oferta ante compradores de Polonia, Marruecos,
Uzbekistan y Kazajistan, mercados con amplias posibilidades de negocio para el sector, en cuya seleccién
han colaborado las Oficinas y Antenas de Promocién de Negocios de Extenda en estos paises.
Arturo Bernal, consejero delegado de Extenda, destacé que el MMH se ha convertido en unode los
principales encuentros del sector celebrados en Europa, con capacidad para congregar a las principales
compaiiias mineras de todo el mundo. Esto lo convierte en un “escaparate excepcional para el tejido
minero andaluz, que tiene la oportunidad de demostrar en estos dias que el socio perfecto para
proyectos mineros internacionales y captar la atencién de multinacionales”, segun afirmé.

Bernal se refirié a la fuerte posicién que detenta la mineria andaluza en el conjunto de Espaiia, con
Andalucia como primera comunidad exportadora del sector y ventas por valor de 2.772 millones de
euros en los primeros siete meses de 2019. “La dimensién internacional es fundamental para el negocio
de la mineria”, apuntd, recordando que, precisamente, en esta tercera edicién la organizacién del evento
se ha marcado como uno de sus grandes objetivos el aumento del grado de internacionalizacion

del sector.

Andalucia es la primera comunidad en exportaciones de mineria, con 2.772 millones de euros en ventas
entre enero y julio de 2019, que representa el 17% del total de las ventas nacionales. En este periodo,
el sector cuenta ya con 1.471 empresas exportadoras, de las cuales el 40% son exportadoras regulares
(cuatro afos seguidos exportando), que ascienden a 580 y crecen un 4,1% respecto al mismo

periodo de 2018.

En el caso de Huelva, concentra casi la mitad de las exportaciones andaluzas de mineria, con 1.249

millones en enero-julio (45%) del total; sequida de Cadiz, con 538 millones (19,4%); Almeria, con 401

millones (14,5%); Cérdoba, con 387 millones (14%); Sevilla, con 136 millones (4,9%); Malaga, con 33
millones (1,2%); Jaén, con 14,2 millones y Granada, con 13,4 millones.

Las exportaciones del sector se encuentran muy diversificadas geograficamente, pues llegan a cuatro

continentes sélo en sus cinco primeros destinos. China es su primer mercado, con 537 millones, el 19,4%
del total; seguida de Bulgaria, con 354 millones, el 12,8%; Italia, con 282 millones, el 10,2% y crecimiento
interanual del 30%; Estados Unidos, con 167 millones (6%) y aumento del 25,7%; y Marruecos, con otros
167 millones y un alza del 11,6%. Ademas, en este periodo crece de manera destacada un mercado
asitico que refuerza esta diversificacién, Emiratos Arabes, donde las ventas se duplican (+159%)
hasta los 32 millones.
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Delegacion andaluza: Sevilla (AT Clave, ALS, Procisa, AGQ Mining, Azcatec, IDP Ingenia, Cubicoff, Rodamientos Bulnes, Ditecsa y Abengoa Agua); Huelva
(Cauchos San Diego, IPH, Alfalite, Angel Helmet y Oinse); Cordoba (Codimar, Genaq y Keyter); Malaga (Aplitop); y Cadiz (Articlima).

La trituracion inteligente de Sandvik
La participacién estelar en el MMH
de Sevilla cedié también protago-
nismo a la divisiéon de éaridos con la
entrega de una placa de agradeci-
miento a la empresa local Granitos
y Hormigones por la adquisicion de
una planta de trituracién y clasifi-
cacién que incluye el triturador de
cono CH440i de la serie 800i, una re-
volucién en la trituracion inteligen-
te que incorpora de serie la nueva
generacién del Sistema de Automa-
tizacion y Conectividad (ACS) que
monitoriza y optimiza el rendimien-
to del triturador y controla el sistema
de lubricacion completo. Este avan-
ce tecnoldgico permite incrementar
la productividad ayudando a prede-
cir el rendimiento.

Donde habia un problema de
produccién, el trabajo de ingenie-
ria de Sandvik Mining and Rock Te-
chnology encontré la solucién para
la cantera sevillana de El Molinillo,
en la localidad de Guillena. Uno de
los administradores de Granitos y
Hormigones, Enrique Pifieyro lo re-
sumia con datos concretos: “Ahora
tenemos una produccién de 150 a
180 toneladas hora en los picos més
altos, con un exceso de utilizacién
que nos obligaba a realizar los man-
tenimientos el fin de semana”. Unas
cifras insuficientes para atender las
demandas actuales del mercado.
Asi que llamaron a Sandvik, fabri-

Acto de entrega en el stand de Sandvik de las llaves del primer jumbo DD422i a Insersa.

cante con el que llevan trabajando
desde hace una década, para ex-
plorar las posibilidades de ampliar
la planta. “Como socio tecnoldgico
conocemos las posibilidades de sus
equipos” subrayaba Pifieyro.

En este sentido, durante la ce-
lebracién de esta tercera edicién
del MMH, en el acto de entrega de

la placa de agradecimiento por la
confianza depositada en Sandvik,
la empresa Granitos y Hormigones
quiso destacar de forma muy espe-
cial que la firma sueca "ha aposta-
do por nosotros al darnos la finan-
ciacién en gran parte del proyecto
a través de Sandvik Credit AB” de-
claré6 Eduardo Cataldn Rivero, otro
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de sus administradores. “Con todos
estos mimbres, es muy complicado
fallar” apostillé. Ademas de la can-
tera El Molinillo, cuya produccién se
destina a partes iguales entre cons-
truccion y obra publica, Granitos y
Hormigones cuenta con una nueva
cantera en Utrera de albero y arena
cuya produccién se destina préctica-
mente en su totalidad al Ministerio
de Fomento.

Maxam consolida su apuesta por
la innovacién con su oferta de
explosivos encartuchados

Maxam puso de manifiesto su com-
promiso con la innovacién y el de-
sarrollo de nuevos productos en el
marco del Mining and Minerals Hall
que se celebré en Sevilla.

Con el objetivo de responder y
adaptarse a entornos cada vez mas
exigentes, la compafia ha comple-
mentado las altas prestaciones de
su linea dinamitas, Riodin, gracias a
la introduccién de nuevos envases
roscables/acoplables, més robus-
tos y funcionales. De este modo, se
incrementa la rapidez de carga del
explosivo en el barreno, mejorando
en consecuencia los altos estdndares
actuales del Riodin, en cuanto al des-
empeno y seguridad en el manejo
del producto.

Por otro lado, Maxam aprovecho
el marco del MMH para avanzar el
desarrollo de lo que seré la nueva ge-
neracién de explosivos encartucha-
dos: Riotech, un producto altamente
energético con una formulacién to-
talmente novedosa disefiada espe-

Stand de Maxam en el MMH 2019.

“Andalucia
aporta el
40% de la
produccion
minera de
Espana”

cificamente para aportar una mejor
fragmentacion. Riotech se encuentra
en fase de desarrollo y seré lanzado
en Espafa préximamente.

Para Antonio Vidal, director ge-
neral de Maxam en Espafa, “ambos
productos se suman a la cartera de
soluciones Unicas de Maxam y nues-
tros sistemas de carga. En Maxam
desarrollamos soluciones persona-
lizadas que responden a las necesi-
dades del mercado con un claro ob-
jetivo: optimizar las operaciones de
nuestros clientes en cualquier seg-
mento y condicién”.

Tecnologia Epiroc "a la orden del dia”
La presencia de Epiroc en esta edi-
cion de 2019 no ha dejado indife-
rente a los visitantes del Salon Inter-
nacional de Mineria. La compafia
decidié innovar desde su stand apos-
tando por dar a conocer innovacio-
nes en automatizacién y equipos de
baterias. Precisamente una bateria

eléctrica, con grandes pantallas en
las que se veian tecnologias como
las de la Torre de Control de Orebro,
la opcién de desplazamiento en re-
moto Simba, éth Sense o los equipos
auténomos de perforacion en super-
ficie SmartROC D65, recibia a cientos
de visitantes.

A ellos les recibid el equipo de
comerciales y directores de division
de Epiroc, junto con Helena Hed-
blom, vicepresidenta ejecutiva de
Epiroc, y Jaime Huidobro, director
general de Epiroc Espafia, que for-
maron parte del comité de honor
del salén internacional. Por ello, y
por ser patrocinadores, participaron
en la inauguracién del Mining and
Minerals Hall y recibieron a las auto-
ridades en su stand.

Un espacio para conocer de pri-
mera mano novedades como los
vehiculos cero emisiones o las solu-
ciones de automatizacién para me-
jorar la seguridad, la productividad
y la rentabilidad en operaciones de
perforacién en superficie, ademas
de trabajar directamente como en la
mina. Y es que una de las grandes es-
trellas del stand de la firma fue el si-
mulador de perforacion de barrenos
largos Simba.

En el exterior de FIBES, se exhi-
bia un equipo de exploracién subte-
rrdnea con recuperacion de testigo,
la Diamec Smart 6, equipada con un
avanzado sistema de control RCS
(Rig Control System) que permite
realizar la perforacion de forma au-
toméatica desde una distancia se-
gura. Méaquina que adquiria Insersa
dentro del proceso de mejora y mo-
dernizacién continua de equipos de
exploracién.

Seguridad, eficiencia y sostenibilidad:
puntos claves del sector para Matsa
La compafia ha tenido un importan-
te protagonismo en la tercera edi-
cion del Mining and Minerals Hall,
en el que ha abordado teméticas
como la mejora en el tratamiento de
aguas y la transformacion digital de
la mineria.

La compariia particip¢ asi en dife-
rentes en ponencias técnicas y mesas
redondas en torno a la situacién ac-
tual de la mineria metélica, los proyec-
tos de optimizacion en el tratamiento
de las aguas y la transformacién digi-
tal del sector.

Matsa hizo hincapié en la necesi-
dad de apostar por los métodos mas
innovadores como clave para avanzar
hacia una mineria mas segura, eficien-
te y sostenible cada dia.

Audra Walsh, directora general de
Matsa, valord positivamente el desa-
rrollo de este importante Salén vy,
durante su participacion en la mesa



redonda ‘Situacién actual, amena-
zas y oportunidades de la mineria
metadlica’, Walsh resaltd “el exce-
lente momento que vive el sector
en Andalucia, con un gran potencial
para atraer inversiones y proyectos
consolidados que han apostado por
la innovacién y las tecnologias mas
avanzadas al servicio de la seguridad
y del méaximo control ambiental”.
La directora remarcd, ademss, la
"necesidad de agilizar los tramites
burocréticos para que esta actividad
pueda seguir creciendo y generando
valor en la region”.

Estela Gonzélez, supervisora del
servicio de aguas de la compaiiia, ha
intervenido en el seminario técnico
'|+D+i en proyectos mineros. Un sal-
to al futuro’ para presentar el proyec-
to ‘Life Remine Water’

Por su parte, Alberto Gonzélez,
gerente del drea de Tecnologia de
Matsa, ha formado parte de semina-
rio 'Proyectos mineros actuales con
futuro’, con una ponencia en torno a
la trasformacién digital en la que esta
inmersa la compaiiia.

Audra Walsh explicé a los asisten-
tes que “la aplicacién de estos siste-
mas innovadores ha propiciado que
la compafia cuente en la actualidad
con una operacién de clase mundial
que apuesta por la mejora continua,
el talento y la economia circular.
Unos logros que han contribuido a
qgue Matsa sea hoy un referente den-
tro y fuera de Andalucia”.

La participacion de Matsa en
este evento ha concluido con una
visita a las instalaciones de la com-
pafia, en la que los asistentes han
podido conocer algunas de las éreas
destacadas de la operacién, como la
bocamina de Santa Eulalia, los labo-
ratorios o la planta de tratamiento
de mineral.

Cobre Las Cruces desvela su
nuevo proyecto de futuro

Cobre Las Cruces estuvo presente
una edicién mas en Mining and Mi-
nerals Hall 2019

prtgonizando un papel destaca-
do en el programa de conferencias
y ponencias organizados este afio.
La compafia presentd novedades
sobre el nuevo proyecto de futuro
#PMR (Polymetallurgical Refinery), al
tiempo que reafirmé su apuesta por
la innovacién, la sostenibilidad y el
compromiso con su entorno.

El director general de CLC, Juan
Pedro Soler, entrevistado por la ca-
dena SER, hizo hincapié en la impor-
tancia de la innovacién en el nuevo
proyecto de futuro de Las Cruces,
que supondré el desarrollo de una
nueva mina subterrdnea y la amplia-
cion de la planta industrial para la
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Stand de Epiroc donde se pudieron conocer de primera mano sus Ultimas novedades.

“La mineria
es un sector
innovador

y sostenible
gracias al
buen hacer de
la misma”

produccion de cuatro metales: co-
bre, zinc, plata y plomo, con una in-
version prevista de unos quinientos
millones de euros y una extension
de actividad de al menos quince
anos mas. “Se trata de un proyecto
industrial completamente innovador
y novedoso en el mundo, en el que
continuamos aprovechando todas las
posibilidades de la tecnologia para la
produccion de metales estratégicos
en nuestro dia a dia”.

Sobre el impacto econémico y
social de este proyecto, Soler desta-
cd en primer lugar la generacion de
riqueza, de actividad y de empleo de
calidad en el érea de influencia de
Las Cruces. “Pero va mas alld”, su-
brayé. “El impacto estd también en
la innovacion, en la colaboracion con
las universidades, otros organismos
y en la transferencia de conocimien-

to que se estd generando, ademas
de las posibilidades que se abren
para toda la Faja Piritica, ya que en
Las Cruces vamos a ser capaces de
procesar minerales procedentes de
otros yacimientos, lo que ofrece la
posibilidad de que la actividad de
nuestra nueva planta se extienda mu-
cho mas alla en el tiempo”.

Junto a la presentacién del PMR,
que ha corrido a cargo del director
del proyecto, Joaquin Gotor, tam-
bién han participado Carlos Frias,
director de Tecnologia, Innovacién y
Medio Ambiente, que ha presentado
los resultados del programa europeo
INT-MET para la aplicacién de tecno-
logias hidrometaldrgicas para el tra-
tamiento de sulfuros polimetalicos.

Por su parte, el director de Inge-
nieria y Mantenimiento de CLC, Car-
los Cabello, ha compartido las carac-
teristicas del proyecto Prisma para la
aplicacion del Big Data y el Machine
Learning en la produccién de cobre.
Y el jefe de Medio Ambiente, Lucas
Alcén, ha participado en las jorna-
das Cominroc, donde ha abordado
el compromiso de la empresa con la
mineria sostenible.

Shell exhibe su amplia gama de
aceites para el sector minero

Shell por su parte presenté una am-
plia gama de productos para el sec-
tor, entre ellos: Shell Rimula, aceites
de motor para equipos moviles;
Shell Tellus, aceites hidraulicos; Shell
Omala, aceites de engranajes; Shell
Spirax, aceites de transmisiones; y
Shell Gadus, grasas.
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Asimismo, la compafia exhibié a
los visitantes la principal ventaja de
los productos de Shell que radica en
el proceso de fabricacion del lubri-
cante. La compania ha desarrollado
una tecnologia Unica y exclusiva me-
diante la produccion de los aceites
base a partir de gas natural (Gas to
Liquids), que son mas libres de im-
purezas, con lo que se puede crear
un producto mucho més limpio con
el que proteger el motor. Como el
lubricante tiene la misién de contri-
buir a reducir la friccidn, si este es
mas homogéneo y libre de impure-
zas, podréd optimizar esa funcion y
facilitaré una reduccion en el consu-
mo de combustible y del propio lu-
bricante, aumentando los intervalos
de reposicion.

Estos aceites base no sélo se
utilizan para la fabricaciéon de acei-
tes de motor de tecnologia avanza-
da, mas compatible con los nuevos
motores con sistemas para la reduc-
cién de emisiones en maquinaria de
movimiento de tierras, sino también
en otros aceites industriales, como
aceites hidraulicos y de transmisién
con los que se consigue mayor vida
Gtil gracias a su mayor estabilidad a
la oxidacién.

Shell cuenta ademas con nuevas
tecnologias para mejorar los servi-
cios de monitorizaciéon del aceite a
través de un programa de toma de
muestras (LubeAnalyst) y mediante
sensores en localizacién remota (Re-
mote Sense).

El broche final

Como novedad, esta edicion del Mi-
ning and Minerals Hall conté con un
gran panel de clausura en formato
de mesa redonda con la participa-
cion de los consejeros de Hacienda,
Industria y Energia y de Economia,
Conocimiento, Empresa y Univer-
sidad, Juan Bravo y Rogelio Velas-
co respectivamente; la presidenta
de OMEL, el mercado eléctrico de
Espafia, Carmen Becerril y Javier
Gonzélez de Lara, presidente de la
CEA, la Confederacion de Empresa-
rios de Andalucia. El moderador fue
el comisario del evento y consejero
delegado de Atlantic Copper, Javier
Targhetta.

Ademdas, como ha sucedido en
anteriores ediciones, el MMH sirvié
para homenajear a profesionales de
dilatada trayectoria en el sector mi-
nero. En esta ocasion, los premiados
fueron Dolores Norte, primera mu-
jer ingeniera de minas en Espafia;
Alberto Lavandeira, CEO de Atalaya
Mining; y Juan José Cerezuela, pre-
sidente de honor de Confedem. @
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El gran escaparate de la gama

Doosan llega a los Quarry
Days 2019

El evento anual de Doosan Quarry Days ha acogido la
visita de clientes de toda Europa que, durante tres dias, han
querido probar de primera mano las ultimas novedades de la
amplia gama de productos Doosan presentadas en la cantera
de Belice, muy proxima a Praga, en la Republica Checa.

Texto y fotografias : Nuria Lépez Contreras




| evento anual de Doosan Qua-
E rry Days ha acogido la visita de

clientes de toda Europa que,
durante tres dias, han querido probar
de primera mano las ultimas noveda-
des de la amplia gama de productos
Doosan presentadas en la cantera de
Belice, muy proxima a Praga, en la
Republica Checa.

Alrededor de una espectacular
puesta en escena, la compafiia ha ex-
hibido su extensa y novedosa gama de
productos tales como las excavadoras
de orugas Stage V7, el nuevo camién ar-
ticulado DA30-7 de 30 toneladas (ADT),
el nuevo manipulador DX250WMH-5
de 25 toneladas, asi como las nuevas
mini excavadoras DX27z, DX35z, DX63
Y DX85R-3 Stage V.

Para satisfacer la alta demanda
de la mayor eficiencia que ofrecen
los sistemas de guiado de las ma-
quinas, entre otras de las particulari-
dades que se han presentado se en-
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“Quarry Days sin duda es la
oportunidad para que alrededor
de 400 clientes completen sus
transacciones comerciales
probando nuestra creciente
gama de productos y nuevas

cuentran las novedades de Doosan
Smart Solutions, ahora con nuevos
kits Leica, Trimble y Xsite Ready para
las excavadoras sobre orugas y sobre
ruedas de Doosan de 14 a 30 tone-
ladas. Asimismo, ofrece opciones
instaladas en fabrica para la mayor
flexibilidad que ofrecen los sistemas
de rotor basculante Engcon y SVAB/
Steelwrist para la gama de excavado-
ras Doosan.

Con mas de treinta méaquinas ex-
puestas, la cantera de Belice se ha
convertido en un gran escaparate
para los clientes de la compania que
han gozado de la libertad para poder
ver y probar las Ultimas excavadoras,
cargadoras sobre ruedas y ADT Doo-
san en condiciones de trabajo reales
y siempre asesorados de los expertos
de producto de Doosan.

Desde hace ya tiempo, los Quarry
Days de Doosan se presentan como
una oportunidad insdlita para distri-
buidores y clientes que ven, durante
tres dias, las méquinas trabajar en un
entorno de trabajo real, ayudando
ademas a fortalecer las relaciones con
los clientes.

En esta linea, Charlie Park, CEO
de Doosan Infracore Europe, explica-
ba que "la compariia espera otro afo
exitoso en términos de crecimiento
de las ventas y Quarry Days sin duda
proporcionard una amplia oportu-
nidad para que alrededor de 400
clientes completen sus transacciones
comerciales probando nuestra cre-
ciente gama de productos y nuevas
tecnologias”.

Atendiendo a las necesidades de
sus clientes, Doosan ha disefiado el
evento para proporcionarles la mejor
experiencia posible, respaldado por
el apoyo, la experiencia y el asesora-
miento de demostradores, formado-
res y jefes de producto de Doosan.

Exhibicién de las novedades Doosan
La primera excavadora de orugas
de tamafio medio de la companiay
Fase V tiene nombre y apellidos. Se

tecnologias”

trata del nuevo modelo DX300LC-7
de 30 toneladas que cuenta con
una combinacion extraordinaria de
altas prestaciones, caracteristicas
operativas, eficiencia de en el con-
sumo de combustible, fiabilidad y
durabilidad.

El nuevo modelo DX300LC-7 Fase
V se ha basado en el éxito del dise-
fio de la maquina de Fase IV anterior
e introduce importantes mejoras en
lo que respecta a la comodidad del
operador, la capacidad de control de
la maquina, la productividad, el tiem-
po de actividad y la rentabilidad de la
inversién. Asimismo, se ha dado un
énfasis en un consumo bajo de com-
bustible y mayor potencia, resistencia
y versatilidad.

Para cumplir con las regulaciones
de emisiones de motores de la Etapa
V. la nueva excavadora DX300LC-7
estd impulsada por un motor diésel
Doosan DLO8 de dltima generacién
que proporciona 202 kW de potencia
a 1800 RPM.

Aunque ya destaca por espacio y
ergonomia, la nueva cabina del mo-
delo DX300LC-7 se ha mejorado adn
més para garantizar una comodidad
del operador y una facilidad de uso
extraordinarias. Ademés de un nue-
vo asiento de alta calidad, la cabina
mejorada ofrece més caracteristicas
de serie que otras maquinas del mer-
cado, lo que garantiza una capacidad
de control superior y alta precision
en todas las aplicaciones. Ademas, el
nuevo modelo DX300LC-7 incorpora
de fabrica el avanzado sistema ina-
lambrico de control de flotas Doosan
Connect, una solucién de gestién de
flotas basada en Internet que resul-
ta de gran utilidad para supervisar
el rendimiento y la seguridad de las
maquinas, asi como para fomentar el
mantenimiento preventivo.

Continuando con las novedades
presentadas por Doosan durante el
evento, la cantera de Belice ha sido
testigo del lanzamiento de los nuevos
dumpers articulados DA30-7 y DA45-

B canteras
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7 Stage V, los cuales sustituyen a los
modelos anteriores DA30-5 y DA40-7,
respectivamente.

El dumper DA30-7 esté propulsa-
do por el nuevo motor diésel DCO9
de 9 litros Scania Stage V, que propor-
ciona 276 kW (375 CV) de potencia.
Por su parte, el modelo DA45-7 esta
equipado con el nuevo motor diésel
Scania Stage V DC13 de 13 litros con
una potencia de 368 kW (500 CV).

Los nuevos motores Scania han
sido sometidos a dos afios de prue-
bas muy intensas, y aunque el nucleo
de los motores Scania no ha cambia-
do, la principal diferencia entre los
nuevos motores y sus predecesores
es la mejora del sistema de postrata-
miento. Ademas, los nuevos ADT vie-
nen equipados de serie con un siste-
ma que mide la carga Util en tiempo
real lo que ayuda a los operadores
de la maquina a trabajar garantizan-
do una excelente productividad y un
bajo consumo de combustible.

Junto con estas caracteristicas, los
nuevos modelos “Stage V" ofrecen
muchas otras prestaciones a tener en
cuent a como son: el disefio de los
componentes del bastidor delantero
y del capd de los camiones, creado
por el equipo de disefo de Doosan
de acuerdo a las Ultimas tendencias
del mercado. Es por ello por lo que, el
nuevo aspecto dinamico del DA30-7
Stage V ADT refleja el alto rendimien-
to, potencia y robustez de la gama
Doosan ADT y se alinea ain méas con
el resto de la gama del mercado de
equipos de construccién de Doosan.

Doosan presenta las nuevas versio-
nes de las miniexcavadoras DX62R-3 y

DX63-3 de 6 toneladas y DX85R-3 de 8
toneladas que cumplen las normativas
de emisiones de la Fase V.

El nuevo modelo DX85R-3 de Fase
V'y 8 toneladas con giro de voladizo re-
ducido (RTS) cuenta con el motor diésel
Yanmar 4TNV98C de inyeccidn directa
Common Rail, que proporciona una po-
tencia de 44,3 kW a una velocidad nomi-
nal de 2100 rpm. Cumple los requisitos
sobre emisiones de la Fase V gracias al

empleo de tecnologias postratamien-
to de recirculacion de gases de escape
(EGR)y el filtro de particulas diésel (DPF).

Asimismo, las nuevas versiones
Fase V DX62R-3 RTS y DX63-3 de 6 to-
neladas con giro de voladizo conven-
cional estan accionadas por el mismo
motor diésel Yanmar 4TNV98C, que
proporciona un aumento del 22 % de
la potencia frente a los modelos de la
generacién anterior. Las miniexcava-
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doras DX62R-3, DX63-3 y DX85R-3 es-
tan disefiadas para ofrecer el méaximo
rendimiento, versatilidad, comodidad
para el operador, durabilidad, facilidad
de mantenimiento y servicio en sus res-
pectivas clases.

Al igual que el enorme aumento
de la potencia del motor, otra de las
caracteristicas sobresalientes de las
excavadoras de 6 toneladas es el ren-
dimiento del circuito hidrdulico, que
alcanza un caudal maximo de 132 I/
min. El circuito hidréulico incorpora
un sistema de deteccién de carga que
garantiza un gran rendimiento hidrau-
lico y permite suaves y eficientes ope-
raciones combinadas.

La miniexcavadora DX85R-3 ofre-
ce una excelente eficiencia de com-
bustible, ofreciendo valores que se
encuentran entre los mejores de su
clase. La fuerza de excavacién de la
cuchara logra un impresionante valor
de 6,3 toneladas y esto se combina
con una fuerza de traccion de 6,6 to-
neladas, mientras que la velocidad de
desplazamiento es de 2,7 km/h en pri-
mera velocidad y 4,7 km/h en segun-
da velocidad.

Mejorando su gama de miniex-
cavadoras, Doosan ha presentado
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los nuevos modelos de giro de vo-
ladizo cero (ZTS) DX27z de 2,7 to-
neladas y DX35z de 3,5 toneladas,
ambos conformes con la normativa
Fase V. Los nuevos modelos ofrecen
la mejor combinacién de excelente
estabilidad, control suave y grandes
fuerzas de excavacién, complemen-
tado con un peso reducido que faci-
lita su transporte.

Las nuevas minexcavadoras Doo-
san DX27z y DX35z incorporan muchas
funciones vanguardistas y ofrecen nive-
les més elevados de calidad y resisten-
cia. El mayor espacio para el operador
y el interior de calidad superior ofrecen
el maximo confort. También se ha me-
jorado la entrada y salida a la maquina
gracias a las nuevas manillas ergond-
micas 3D y a una puerta més ancha.
La nueva cabina presenta ventanillas
de tamanfo considerablemente mayor
y pilares més estrechos para que la visi-

bilidad en todas las direcciones sea la
mejor del mercado.

Como con el resto de excavadoras
Doosan, los modelos DX27z y DX35z
ofrecen un facil acceso que permite
realizar el mantenimiento periddico.

«Powered by Innovations,

preparados para el futuro

Doosan no ha dejado pasar la ocasion
para anunciar, bajo el lema “Powered
by Innovation”, sus nuevos desarrollos
de soluciones inteligentes para equi-
pos de construccion, canteras y minas
que dejan al descubierto los planes
futuros de la compariia. Esto incluye
la alianza estratégica con Palantir Te-
chnologies, un «unicornio» americano
del big data (unicornio es el término
con que se denomina a las startup con
una valoracion actual de méas de 1000
millones de ddlares USD). “La digita-
lizacion de las industrias de construc-

“La digitalizacion de las
industrias de construccion,
canteras y minas es imparable”

i

La unica forma de deshacerse del polvo es combatirlo con
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cién, canteras y minas es imparable.
Nuestra intencién es mantenernos a
la vanguardia realizando fuertes in-
versiones en nueva tecnologia para
el desarrollo de nuestros productos;
esto incluye invertir en soluciones para
drones y control de maquinas automa-
tizado. También nos hemos asociado
con muchos proveedores de grandes
soluciones como Trimble, Leica, Moba
(Novatron) y ahora Palantir. Queremos
gue se nos conozca como la marca
que més apuesta por la tecnologia en
nuestros mercados”, explicaba Park.

Se trata de la primera startup de
este tipo que tiene lugar en Corea
y forma parte de los esfuerzos de la
empresa por ofrecer productos y ser-
vicios nuevos mediante el empleo de
tecnologias de la informacién y de
la comunicacion (TIC) convergentes,
como «big data» e internet de las co-
sas (Internet of Things, 10T).

Los programas de servicio de Doo-
san Smart Solutions maximizan la efica-
cia operativa mediante la creacién de
un entorno de red inteligente y como
parte de esto, Doosan ha lanzado una
nueva aplicaciéon movil para dispositi-
vos Apple y Android para su exitoso sis-
tema inaldmbrico de gestién de activos
y flotas Doosan CONNECTTM, que en
la actualidad cubre més de 70.000 mé&-
quinas Doosan de todo el mundo. @
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Se entregan los
PREMIOS

Convocados por la revista Potencia y su empresa editora
TPI, la cena de entrega de los premios congrego a 200
asistentes provenientes de las principales constructoras del
pais y de los fabricantes y distribuidores de maquinaria de
obra publica, donde se reconocio la inagotable capacidad
de innovacion por parte del sector y los trabajos de las
empresas constructoras.

Texto: Lucas Varas
Fotografias: Marisa Sardina

&s de 200 profesionales de la
M industria de la construccion se

congregaron ayer en la cere-
monia de los Premios Potencia de Ma-
quinaria de Obra Pudblica e Ingenieria
Civil 2019. Bajo el patrocinio de Feria
de Zaragoza — Smopyc, Case, Sandvik,
Magquinter, Ritchie Bros e Iron Planet, y
la colaboracién de una docena de em-
presas y entidades sectoriales, los Pre-

mios Potencia, que celebran con esta
su XlIl edicion pretenden reconocer la
calidad y el esfuerzo de los agentes
participes del sector de la obra publi-
ca en Espafia, tanto proveedores de
equipos como empresas de construc-
cion e ingenierias.

Convocados por la revista Poten-
cia y su empresa editora TPI, la cena
de entrega de los premios congregé

a 200 asistentes provenientes de las
principales constructoras del pais
y de los fabricantes y distribuidores
de maquinaria de obra publica, dan-
dose cita en un evento singular que
sirvib para reconocer, por décimo
tercer ano consecutivo, la inagotable
capacidad de innovacién por parte
del sector, y los trabajos de nuestras
empresas constructoras.
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El icénico recinto que acoge los partidos del Real Madrid fue la
sede escogida este afio por los Premios Potencia, una cita anual in-
eludible para el sector, que volvié a contar con el apoyo de Feria de
Zaragoza y Smpoyc 2020. De esta manera, fue Manuel Teruel, presi-
dente de Feria de Zaragoza, quien se encargd de abrir el acto, tras las

palabras de bienvenida del consejero dele-
gado de TPI, José Manuel Galddon. Ambos
destacaron la relevancia de esta cita, cuya
nueva edicidn representa una reinversién de
los premios, con la incorporacién de nuevas
categorias que tratan de responder a las ten-
dencias actuales del sector como son la sos-
tenibilidad, la innovacién y la investigacion,
ademas de un Premio Especial del Jurado
para destacar el apoyo de cualquier entidad
a la industria de la construccién. Asimismo,
Galdén tuvo palabras de agradecimiento
para Juan Antonio Muro Murillo, miembro
del jurado que se despedia en esta edicién
de su papel activo en los Premios, y para
Juan José Cerezuela, presidente de Honor
de Confedem, entidad que ha presidido en
los Ultimos afios.

Lo que no cambia es la independencia
y cualificacién del jurado, que junto a la ca-
lidad de las candidaturas presentadas este
ano, es donde reside el valor de los Premios
Potencia. Una vez mas fueron Julidn Nunez,
presidente de Seopan, y Juan Francisco Laz-
cano, presidente de la Confederacién Na-
cional de la Construccién, los encargados
de presidir un jurado de excepcién formado
por los responsables de los parques de ma-
quinaria de las mayores constructoras del
pais y por las principales asociaciones sec-
toriales, entre las que este ano se suma una
entidad del prestigio de Anmopyc.

Entrega de premios

Tras el tour privado por el interior del es-
tadio y la cena ofrecida a los asistentes al
evento, Lucas Varas, director de la revista
Potencia, tomo la palabra para presentar los
fallos de ambos jurados, tanto en las cate-
gorias de maquinaria como las de obras.

En el capitulo de reconocimientos es-
peciales, tuvo lugar la entrega de una placa
a Ricardo Cortés, director téc-
nico de Seopan y miembro del
jurado de los Premios, en agra-
decimiento por su apoyo a esta
convocatoria, con la que ha cola-
borado de forma ininterrumpida
desde la primera edicién en el
ano 2007. Asimismo, se hizo en-
trega del tradicional premio ho-
norifico 2019 a Antonio Bello Gil,
fundador de Grupo Ibergruas.
Este es un galardon fuera de
concurso que otorga la revista
Potencia de forma discrecional
en reconocimiento a la trayecto-
ria profesional.

Tras las palabras de agrade-
cimiento del galardonado, clau-
suré la ceremonia Juan Lazcano
con un breve, pero contundente
discurso en el que revelé algu-
nas cifras de interés. Ademas,
destacd la imperiosa necesidad de revitali-
zar la construccién como sector clave en la
recuperacién econdémica de nuestro pais, la
creacion de empleo y la lucha contra el cam-
bio climatico. @

H canteras
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CATEGORIA DE MAQUINARIA

Epiroc, Premio Potencia 2019 a la mejor maquina
para obras subterraneas

4 FERIA 4 ;‘.u: |
N ZARAG (R

| Mobile Miner de Epiroc se ha
E alzado con el Premio Potencia

2019 a la mejor maquina en
la categoria de Perforacién y obras
subterraneas.

En su valoracién, el jurado de
los premios ha tenido en cuenta «su
capacidad de facilitar un entorno de
trabajo més seguro en el minado y
excavacion tuneles. Ademas, desta-
ca su alto nivel de automatizacién y
la alta calidad de ejecucion del tunel,
al no generar ni sobreexcavacion ni
subexcavacién».

Los finalistas de la categoria han
sido Sandvik, con el jumbo de tdne-
les DT1132i, y Finanzauto, con la car-
gadora subterranea CAT 2900.@

Rogelio Cuairan, director general de Feria de
Zaragoza, hace entrega del galardon a Jaime
Huidobro, General Manager de Epiroc

Finanzauto, ganador del Premio Potencia 2019 en la

categoria de movimiento de tierras

336 de Finanzauto se ha alza-

do con el Premio Potencia de
Magquinaria 2019 en la categoria de
Movimiento de tierras, cimentacién y
demolicién.

En su decision, el jurado ha valo-
rado “su mejora de la eficiencia, el
sistema Grade Assist para automati-
zar los movimientos de pluma, balan-
cin y cuchara, el sistema de pesaje a
bordo y el nuevo disefio del sistema
hidraulico. Igualmente, destacable
es su alto nivel de conectividad”.®

I a excavadora de cadenas CAT

Manuel Teruel, presidente de Feria de Zaragoza,
entrega el galardon a Javier Leon, jefe del De-
partamento de Marketing de Finanzauto

E canteras
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CATEGORIA DE OBRAS Y PROYECTOS

Acciona obtiene el galardon en la categoria de Accion
Minera en los Premios Potencia 2019

cciona ha sido merecedora de
Asendos Premios Potencia de
Obras y Proyectos en las cate-
gorias de Puentes y Vias Terrestres y
Acciéon Minera. Las obras ganadoras
han sido la autovia en el Fiordo de
Roskilde (Dinamarca) y The Site C Hy-
droelectric Project (Columbia Britani-
ca, Canadad), respectivamente.
Acciona obtuvo el primer premio
en la categoria de Accion Minera por
la construccién de parte de la obra ci-
vil del proyecto hidroeléctrico de Site
C en British Columbia (Canadé), que
tendré una potencia total instalada de
1.100 MW, en una zona con unas tem-
peraturas extremas que en invierno
pueden alcanzar los 40 °C bajo cero.
Se trata de todo un reto técnico, am-
biental y social, que requiere amplias
sinergias entre las diferentes discipli-
nas. Ademas, este icénico proyecto es
multicultural y multilingtista, pues en
su equipo humano estan representa-
das més de 20 nacionalidades.
El proyecto estad dividido en tres
partes fundamentales:

® Presa de tierras con nucleo de
arcilla, de 1.050 m de longitud
y 60 m de altura sobre el lecho
del rio, con un volumen de re-
lleno de 20 millones de m3. El
volumen total de movimiento de
tierras es de 70 millones de m3
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Jesus Cerrato, Head of Concrete and Aggregates Plant, Self Performance Office en Acciona, recoge el
premio de manos de Vicente Gutiérrez Peinador, presidente de Confedem.

e Una estructura de cimentacién
de 70 metros de altura ejecutada
en Hormigéon Compactado con
Rodillo con un volumen total de
1,8 millones de m3 que sopor-
tard la central hidroeléctrica y el
aliviadero. Para ello se dispone
de una planta de fabricacion de
RCC con cinco amasadoras de
doble eje horizontal de 4,5 m3,
para conseguir producciones de
hasta 750 m3/h

e Obras temporales asociadas
que incluyen 5 km de ataguias,
dos tuneles de desvio del rio,

caminos y puentes temporales
de acceso. Los tuneles tienen
10,8 m de didmetro y longitu-
des de 700y 800 m, y van reves-
tidos de hormigdn. Se dispone
de una instalacion para fabrica-
cién de CVC con una amasado-
ra de doble eje horizontal de
4,5 m3, para producciones de
hasta 150 m3/h.

Jests Cerrato, Head of Concrete
and Aggregates Plant, Self Performan-
ce Office en Acciona, fue el encargado
de recoger la estatuilla del premio. ®

Herrenknecht, Premio Potencia 2019 a la Innovacion

errenknetch se ha alzado con
H el Premio Potencia 2019 a la

Innovacién por su proyecto
de «maquina para la implantacion
de ancho de via estandar», galardén
gue ha sido entregado por primera
vez en en esta edicion.

En su fallo, el jurado ha explicado
que se trata de un equipo «disefiado
para ampliacion de gélibos en tuneles
ferroviarios sin interrupciones de tréfico.
Este equipo que se premia representa
un esfuerzo investigador por solucionar
de la forma maés técnica, segura y auto-
matizada la problemética real que supo-
ne este tipo de ejecuciones». Los finalis-
tas en esta categoria han sido MOBA,
con el sistema Pave-TM, e Hidromek,
con la excavadora eléctrica HMK 70W.@
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Recoge el Premio Ifigo Suarez, ingeniero de Proyectos de Herrenknecht, de manos de Maria Moreno,

directora del Area Internacional de Seopan.

wi
S
S
[
=
[—
(4]
A



PROTAGONISTAS / JUAN RODRIGUEZ, DIRECTOR GENERAL DE HJM

E canteras

ld.

“Nos unimos a Metso con la meta
de ser los primeros”

Juan Rodriguez, director general de Hispano Japonesa de
Maquinaria, nos cuenta como ha transcurrido la reciente
incorporacion de la compaiiia a la red de distribuidores de Metso.

Texto: Nuria Lépez Contreras

Recientemente se ha anunciado

la incorporacién de Hispano
Japonesa de Maquinaria a la red
de distribuidores de Metso, ;qué
le aporta este acuerdo a Hispano
Japonesa?

Metso fue la primera. La primera
vez que alguien monté un tritura-
dor de piedra sobre una platafor-
ma movil, con ruedas de acero, fue
ABM (hoy parte de Metso). Allis
Chalmers (hoy parte de Metso) fue
la primera empresa en fabricar un
molino de bolas. Hasta el Free-
dom 7, el cohete que llevaba al pri-
mer astronauta estadounidense, y
que fue el primer cohete “retorna-
ble”, iba equipado con siete valvu-
las disefiadas por Jamesbury (hoy

parte de Metso). Ese es el aporte:
nos unimos a Metso con la meta de
ser los primeros.

A su vez, ;qué puede aportar la
experiencia de Hispano Japonesa
de Maquinaria a una marca como
Metso?

Puedo imaginar que para Metso, el
proceso de escoger un buen aliado
no es una tarea facil. Es seguro que
candidatos no le faltan.

Nosotros presentamos nuestras
credenciales: compromiso con el tra-
bajo bien hecho, y con el servicio. La
primera maquina se puede vender
por casualidad; hasta por accidente.
La segunda sélo se vende si cumples
lo que prometes. Llevamos muchos

anos demostrando cémo nos gusta
hacer las cosas. Con nuestra primera
marca, Hitachi, hemos estado traba-
jando y dando soporte en los dmbi-
tos mas exigentes; en la mineria de
carbén, en canteras de pizarra, en las
grandes obras de movimiento de tie-
rras... haciendo que algunas de las
maquinas mas grandes del mundo
funcionen sin parar. Y lo hemos lo-
grado. La reputacién no se construye
en un dia; se levanta a partir del com-
promiso de una gran marca con el
distribuidor, al final sus ojos, sus ma-
nos, y su rostro en el pais. Primero fue
Hitachi. Luego fue Bell. Después vino
Esco, y desde este ano, Doppstadt, y
Metso. Estamos convencidos de que
trabajamos para los mejores; para los
mejores fabricantes, pero también
para los clientes més exigentes.

A pesar de vuestra amplia
experiencia en la comercializacién
de equipos de movimientos de
tierra destinados a mineria, ;qué
oportunidad os puede aportar
introduciros en el mercado de
equipos mdviles de trituracién y
cribado?

La oportunidad de crecer, exten-
diendo nuestra manera de trabajar
a otros d&mbitos, pero, sobre todo, la
oportunidad de hacer crecer a nues-
tros clientes. Cuando td juntas un tri-
turador, una criba, una retro que las
alimenta, una pala que se lleva el ma-
terial... lo que estés haciendo es le-
vantar una fabrica. El impacto puede
parecer pequeno, porque llegas y en
cada turno solo ves a dos operarios.
Pero viendo més alla, al lado estan
los que transportan el material; que
luego se emplea en producir hormi-
gon, o que se asienta en el firme de
un camino... donde si las cosas se
hacen bien, se marca la diferencia.

¢Cémo ha respondido vuestra

red de clientes a este
movimiento?

En lo que respecta a venta de equi-
pos, todo el mundo sabe quién es
Metso, y lo que sus equipos pueden
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hacer. No en vano, las Locotrack lle-
van casi 35 afos siendo el referente
en equipos moéviles. Pero hay algo
qgue ha generado gran expectacion:
desde mediados de este afno, Met-
so es también propietario de Mc-
Closkey. Fruto de esta adquisicion,
la compania ha lanzado una linea
totalmente nueva, Nordtrack, con
toda la gama (mandibulas, conos,
impactores y cribas) en un segmento
y escala que hasta ahora no habian
sido trabajados.

Esa noticia ha levantado un gran
interés, ya que recicladores, contra-
tistas y pequefios operadores van a
poder encontrar una solucién Met-
SO para sus proyectos.

En cuanto a la postventa, la no-
ticia ha sido muy bien recibida por
todo lo que puede suponer para
aquellos clientes Hitachi que ya te-
nian Metso o que podian estar inte-
resados en tener. La facilidad de tra-
bajar con un unico interlocutor que
se preocupe de que tu produccién
no pare, al final consigues eso de
que menos, es mas.

Marcas reconocidas a nivel mundial
como Hitachi o la propia Metso han
confiado en Hispano Japonesa para
la comercializacion de sus equipos
en nuestro territorio. ;Cudl crees
que es vuestro principal valor para
que empresas de este prestigio
confien en vosotros?

Una Hitachi es facil de distinguir. No
es solo el color naranja, que des-
taca. Cuando llegas a una obra, la
Hitachi es la maquina que siempre
estd trabajando. Creemos que eso
fue lo que hizo Metso. Queria ver a
nuestros clientes, pero no nos pre-
gunté a quién debia ir a ver. Buscar
donde habia una Hitachi trabajan-
do, y preguntarle al cliente si estaba
contento con la méaquina, y por qué.
Creemos que la respuesta fue “si”.
Metso, como Hitachi, como Dopps-
tadt, sabe de lo que son capaces
sus méaquinas. Sabe cudl es su des-
empefo, si las cuidas. Sabe lo que
el cliente espera. Nos hemos com-
prometido con ellos a lograr que
el cliente obtiene lo que espera. Al
final, el que se cumpla el lema de
Metso, “expect results”, depende
de que méquina, usuario, y quién le
da servicio a la méaquina, funcionen
en sintonia.

¢Cémo esta siendo el 2019 a nivel
de mercado?

Pienso que como en todos los sec-
tores, todo estéd un poco frio por la
incertidumbre; es necesario que la
inversién vuelva a fluir. Que muchas
decisiones de compra que estén to-

“Ponemos mucho cuidado en
poder seguir dando a nuesiros
clientes aquello que esperan

2

de nosotros

madas se terminen de materializar.
Aun asi, las sensaciones son bue-
nas, y para nosotros, la oportunidad
de diversificacién en nuevos secto-
res, como Doppstadt y Metso, nos
estd trayendo mucha ilusion.

¢Cémo se estan comportando

a nivel de ventas los diferentes
sectores de maquinaria en los que
operais?

Hay muchos cambios estructurales
que coinciden en el tiempo. En cuan-
to a Metso y Doppstadt, acabamos
de empezar. Las primeras operacio-
nes se estdn materializando, pero
esperamos que el fruto de nuestro
trabajo se empiece a ver de verdad
durante 2020.

En cuanto a nuestro mercado tra-
dicional, el segmento pequefio y me-
diano sigue avanzando. En la maqui-
naria grande, el cambio en las reglas
de juego que ha supuesto el fin del
carbén es algo que ya estéd acepta-
do; los sectores de cantera, pizarra,
y similares, donde el peso de la ex-
portacidon es muy importante, viven
también pendientes de lo que pasa
en Reino Unido, Alemania...mucha

incertidumbre. Pero el mundo sigue
girando, y aunque quizas se haya fre-
nado un poco el crecimiento, la pro-
duccién no se detiene.

Recientemente os habéis
incorporado como miembros de
Aseamac. ;Qué peso tiene el
alquiler en la facturacién de la
compaifia? ;Significa esto una
apuesta mayor por el sector del
alquiler?

Esto acaba siendo al final una
consecuencia de todo lo anterior.
Nuestros clientes necesitan au-
mentar su capacidad de produc-
cion, pero el contexto no termina
de ser el adecuado para invertir. Es
ahi donde surge esta nueva linea.
Como algo muy enfocado, para no-
sotros es muy importante transmitir
que lo que no vamos a hacer es ser
la competencia de nuestros clien-
tes. Nuestra visién es la de ofrecer
equipos nuevos O casi nuevos, por
plazos largos, para poder atender
necesidades especificas de produc-
cién. De esta manera, el cliente re-
cibe el equipo en éptimas condicio-
nes, y nosotros nos aseguramos de
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“Trabajamos para los mejores
fabricantes, pero también para
los clientes mas exigentes”

poder ofrecer el servicio de manera
sostenible, dandole incluso la op-
cién de compra, algo que muchas
veces pasa, cuando en el transcurso
del periodo de alquiler las condi-
ciones cambian y el cliente ve que
llega el momento de dar ese paso.
La verdad es que nuestra propues-
ta estd funcionando muy bien, y
cada vez son més los clientes que
encuentran en ello una féormula que
antes practicamente no existia.

Tenéis una fuerte presencia en el
mercado postventa, a través

de recambios y repuestos,

la red de talleres de reparacion

e incluso el reacondicionamiento
de equipos usados a través

de CHR Maquinaria. ;Qué
importancia tiene este mercado
para vosotros?

Esto tiene muchas facetas: por un
lado, estd el compromiso con el
servicio; estd muy bien grabar lo
de "“compromiso con el servicio”
en letras de piedra, pero como no

pongas los medios necesarios para
cumplirlo (personal, formacién, in-
version en recambios, en equipos,
en todo) se derrumba con el pri-
mer soplido.

Pero yendo més alla, CHR y nuestra
operacion con equipos usados tiene
dos cuestiones positivas mas. La pri-
mera, la de la formacion. Ahi es don-
de nuestros mecénicos se foguean,
aprenden, montan y desmontan, y
adquieren la destreza que les exigimos
para luego rendir al méximo cuando
salen a prestar servicio. Todo lo relacio-
nado con la formacién es algo que nos
apasiona, y tenemos claro que pronto
haremos algo mas al respecto.

Y la segunda cuestién, es nues-
tra manera de aportar algo a la
economia circular. Nos dedicamos
a darle otra vida a las méquinas,
ofreciéndole una solucién a la ne-
cesidad de un cliente, y recuperan-
do el valor de un activo que mu-
chas veces estd aun en condicidn
de seguir produciendo y generan-
do riqueza.

ld.

Tras 40 afos dedicados al sector,
¢en qué punto dirias que se
encuentra Hispano Japonesa
de Maquinaria? ;Hacia dénde
evolucionara la compaiiia en
el futuro?
Acabamos de marcar un hito muy
importante en nuestra historia, con la
incorporacién de Metso y Doppsta-
dt. Pensamos que todo lo relaciona-
do con esta “division de medio am-
biente” va a dar mucho que hablar
durante los proximos afios. Es po-
sible que antes de acabar 2020 haya
alguna incorporacién mas.
Crecemos también con nuestra
presencia en territorios de manera
directa, en Madrid, donde ya lleva-
mos seis anos creciendo, pero tam-
bién en La Corufa, Mélaga y Ovie-
do, o indirecta a través de aliados
como Talleres Lera en el Pais Vasco,
o Boadella en Catalufa. Queremos
que este crecimiento no suponga la
pérdida de nuestra identidad, y po-
nemos mucho cuidado en poder se-
guir dando a nuestros clientes aque-
llo que esperan de nosotros.
Queremos seguir siendo una
empresa familiar, ayudando a hacer
crecer aquello que empezd hace 40
anos Victorino Rodriguez, donde
todos los que son parte (ya mas de
80) se sientan en familia, y todos los
que entren por la puerta se sientan
en su casa. @
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Controlar el polvo en las cintas
transportadoras con Spraystream

Desde la Union Europea ya se han comenzado a exigir
acciones preventivas a las empresas que se dedican a
realizar trabajos que conllevan estos riesgos.

odos conocemos lo dificil que

I es trabajar en ambientes pol-

vorientos, en especial cuando

el polvo estd en suspensidon. Miti-

garlo ayudard a reducir costes de

mantenimiento, de maquinaria y de

limpieza, pero también a mejorar el

bienestar de trabajadores y vecinos,

a aumentar la visibilidad y minimizar
accidentes.

Durante el transporte de material
en las cintas se origina este peligroso
polvo en suspensién. Las particulas
que se desprenden al transportar
materiales como silice, serrines ma-
deras, cerdmicas, cromo, etc., son
cancerigenas.

Desde la Unidn Europea, ya se
han comenzado a exigir acciones pre-
ventivas a las empresas que se dedi-
can a realizar trabajos que conllevan
estos riesgos.

La norma serd definitiva a fina-
les de 2019 o principios de 2020. A
partir de esta fecha, se penalizara
a los trabajos que expongan a sus
trabajadores a particulas menores
de 5pm (las que pueden llegar a los
pulmones).

Actuar sobre el foco de emisién
es la tarea fundamental si se quiere
reducir el riesgo de contraer enfer-
medades como el cancer, la silicosis,
la enfermedad del pulmén negro o
la inhalacién de amianto. Anzeve
propone como solucién uno de los
sistemas maés efectivos: la nebuli-
zacion de agua mediante canones,
que pueden reducir hasta 11 veces
la cantidad de polvo.

Para conseguirlo, las gotas de
agua deben tener un tamafo simi-
lar al de las particulas de polvo. La
intencion es hacer que las gotas co-

lisionen y se adhieran a las particulas
de polvo, haciendo que caigan del
aire.

Los sistemas de nebulizacién como
SprayStream, distribuido por Anzeve
en Espana, tienen un funcionamiento
muy sencillo: producen millones de mi-
cro gotas de agua capaces de atrapar
las particulas de polvo en suspension
sin mojar el suelo. Estos cafiones se
fabrican en diferentes tamanos y al-
cances y permiten elegir las boquillas
adecuadas para conseguir el tamano
deseado en cada situacién.

Ademas, Spraystream ofrece di-
ferentes soluciones dependiendo del
lugar donde se origine el problema,
como puntos en entrada y salida de
material. Incluso aros de boquillas en
las caidas a mucha distancia. Asimismo,
también pueden ser configurados para
eliminar olores o automatizarlos. @
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Magquiaridos en el proyecto de
una planta de procesamiento de
requisitos exigentes

Los requisitos de esta planta han sido muy exigentes,
ya que funcionara 24 horas al dia, los 365 dias del ano,
procesando 820 T/h.

aquiaridos ha participado en
M el proyecto de una planta de

procesamiento de tungsteno
encargéandose del disefio y fabrica-
cién de 17 cintas transportadoras y 9
alimentadores de banda.

Los requisitos de esta planta han
sido muy exigentes, ya que funciona-
ra 24 horas al dia, los 365 dias del ano,
procesando 820 T/h. Las cintas trans-
portadoras oscilan entre los 15y los 115
metros de longitud, con anchos de ban-
da que van de 650 a 1200 mm y poten-
cias entre 4y 110 kW. Se trata por tanto
de una variedad de cintas muy amplio.

Esta planta se ha disefiado por
completo con software de disefio 3D
pues las cintas transportadoras van in-
tegradas en un circuito de tratamiento
que incluye maquinaria y estructuras
de otros suministradores y el cliente
demandaba la certeza de que no sur-
gieran interferencias.

Dos cintas en una
Una vez comenzado el montaje de la
instalacién, el cliente nos solicitd con ur-
gencia una nueva cinta transportadora
de 43 metros. ; El motivo? Queria poner
en funcionamiento la parte primaria de la
instalacion y acopiar el material resultante
mientras se instalaba la parte secundaria.
La propuesta de Maquiaridos fue
reducir la cinta de 80 metros que co-
nectaba la parte primaria con la parte

= g il
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secundaria a 43 metros. Una vez ter-
minado el montaje de la parte secun-
daria, la cinta volveria a alcanzar la
longitud original; empleando una sola
cinta transportadora para dos funcio-
nes. Esto fue posible redisefiando la
cinta con los médulos intermedios de
longitudes que permitieran alcanzar
las dos longitudes.

Al disponer de médulos en nues-
tro almacén, cambiamos al cliente los
médulos de forma inmediata.

Adiés a los problemas de cimen-
taciones

Los errores de las cimentaciones des-
embocaron en problemas longitudi-
nales y de alineacion.

e Los problemas longitudinales de
la cinta se resuelven al incorporar
y/o suprimir de forma inmediata
tramos intermedios desde 0,33
hasta 12 metros.

e Si el problema radica en que la cimen-
tacién de los postes esta desviada
longitudinalmente: modificaremos la
situacién del amarre de los postes a
la cinta ya que va atornillado y pode-
mos recorrerlo milimetro a milimetro
en toda la longitud de la cinta.

e Si el problema es la desalineaciéon
de los postes: el sistema permite
un movimiento lateral de la ca-
beza de los postes de XX mm en
ambos sentidos, de forma que la
cinta se mantiene alineada. @
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Rodillos HPGR: una opcion a la

molienda convencional

Tanto si esta disenando un nuevo circuito de molienda como
optimizando un emplazamiento existente para mejorar
la eficiencia a largo plazo, los rodillos de molienda de alta
presion HPGR ofrecen una gama de ventajas sobre las
técnicas convencionales de molienda, como los molinos de
bolas, los molinos SAG y los molinos de barras.

entro de los circuitos de mo-
D lienda, los molinos de rodillos

de alta presion HPGR estén
sustituyendo a los molinos conven-
cionales SAG (de barras y de bolas)
para la reduccién de roca dura de-
bido a su consumo de energia sus-
tancialmente menor y a su potencial
para una disminucion significativa del
coste total de propiedad.

No sélo requieren hasta un 40%
menos de energia que los métodos
tradicionales de reduccién, sino que
ademas sus elementos de desgaste
tienen una mayor duraciéon que los
de los molinos de bolas y de barras.
Asimismo, el tiempo de manteni-
miento necesario para sustituir las
piezas desgastadas en los HPGR
es notablemente inferior al de re-
emplazar los revestimientos de los
molinos.

Los HPGR también resuelven
un problema importante con la
molienda gracias a la baja propor-
cion de particulas finas que crean,
debido a su método exclusivo de
reduccién.

Las ventajas de la reduccién de
interparticulas

Tanto los molinos de bolas como los
de barras gastan la mayor parte de su
energia en las particulas més gruesas
del mineral bruto, ya que el material
mas fino se desplaza hacia los espacios
intersticiales entre los medios, en lugar
de recibir la mayor fuerza del impacto.

Como resultado, los molinos de
bolas producen una distribucion de
tamafio de particula (PSD, por sus si-
glas en inglés) bastante amplia, que
conlleva trabajo adicional en una
etapa posterior del proceso. Por otro
lado, los molinos de barras logran un
menor PSD pero producen un pro-
ducto més grueso.

En comparacion, la compresién en-
tre particulas en los molinos de rodillos
de alta presion HPGR tiene un efec-
to mas uniforme en todo el mineral,
lo que resulta en una alta proporcion
de finos sin la amplia distribucién de
tamafo de particula (PSD). La com-
presidn entre particulas se logra por
medio de dos rodillos de tamano si-
milar, que giran en sentido contrario

y funcionan sincronizados
a velocidades variables,
forzando a las particulas a
aplastarse entre si'y com-
primiendo la densidad del
mineral hasta el 80% de
su volumen sélido.
Dentro de este le-
cho de roca altamente
comprimido, un HPGR
aplica hasta 5 N/mm de
presién, reduciendo sig-
nificativamente incluso
los minerales altamen-
te resistentes como: el
diamante, el oro, el co-
bre y el mineral de hie-
rro grueso, a la vez que

== alcanza producciones

de hasta 9.000 t/h que
los molinos de bolas no
pueden igualar.

Descarga de la trituracién de mate-
riales en los molinos (S)AG median-
te los HPGR

Gracias a estos rodillos de alta presién
y resistencia al desgaste, los HPGR son
trituradoras de material mas efectivas
que las machacadoras de cono con-
vencionales. En los casos en que la
acumulacién significativa de material
en los molinos (S)AG semiautégenos
o autdgenos puede convertirse en
un verdadero cuello de botella para
alcanzar la capacidad requerida de la
planta, la remolienda de material es de
gran importancia.

Tradicionalmente, el material ge-
nerado se vuelve a triturar a través de
machacadoras de cono, sin embargo,
dada la dureza y la abrasividad de
estos materiales ocasiona un impor-
tante desgaste del revestimiento y un
tiempo de inactividad frecuente de la
trituradora de cono.

La integracion de un HPGR en el
circuito de remolienda de material
puede reducir el desgaste y propor-
cionar una alimentacién global me-
jorada al molino (S)AG. Con el HPGR,



la trituracién de los stocks de material
generado a lo largo del tiempo se con-
vierte en una oportunidad para extraer
minerales valiosos de lo que antes se
consideraba estéril.

Para este tipo de casos, hay que
tener en cuenta que los molinos SAG
pueden enviar grandes cantidades
de metal fragmentado aguas abajo
en su descarga, por lo que el uso de
un separador magnético y una criba
de seguridad debe combinarse con
un HPGR Enduron® que posee un sis-
tema de anti-intriturables que propor-
ciona en caso de que sobre tamafios
lleguen al circuito.

Desgaste de HPGR frente al de los
molinos convencionales
Los costes operacionales de los moli-
nos de rodillos de alta presién HPGR
son menores que los de los molinos de
bolas y barras, debido principalmente
a que los elementos de desgaste de
los molinos convencionales necesitan
ser sustituidos con mayor frecuencia y
la ausencia de elementos auxiliares de
trituracion como las bolas o las barras.
Cuando se necesitan reemplazar
los rodillos, el sistema de cambio répi-

do del HPGR Enduron® permite facil-
mente su sustitucién en una parada de
solo 24 horas, un tiempo considerable-
mente menor al que precisa un molino
convencional para el reemplazo de los
revestimientos antidesgaste.

Otros puntos de comparacién entre
los HPGR y los molinos convencio-
nales

Ademas de sus cualidades en la re-
duccién del material, los rodillos de
molienda de alta presion tienen ade-
mas otras ventajas menores sobre los
molinos convencionales. Por ejemplo,
ocupan menos espacio fisico en com-
paracién con la mayoria de los circui-
tos de bolas y barras, y las vibraciones
durante la operacion son menores, por
lo que requieren menos soportaciony
menos obra civil.

Asimismo, los molinos de rodillos
de alta presion HPGR Enduron® estéan
completamente protegidos contra el
polvo y son mas silenciosos que los
molinos con revestimiento, lo que
contribuye a la limpieza de las opera-
ciones de la planta.

También son relativamente flexi-
bles, capaces de trabajar con una

EMPRESAS

amplia variedad de minerales y nive-
les de humedad, incluida la tritura-
cién en seco, mejorando adn maés su
utilidad en lugares aridos o remotos.

Esta flexibilidad, combinada con
su importante ahorro de energia (di-
recta y aguas abajo) y sus menores
requisitos de mantenimiento, estan
impulsando la integracién de los
HPGR como trituradoras terciarias en
proyectos de nueva construccion en
todo el mundo. @
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Cohidrex se alza con el premio
PYME del aino 2019

ohidrex ha desarrollado este afio

2019 numerosas acciones enfoca-

das alainnovacién, dirigidas a una
transformacién digital, empleo y forma-
cion, expansion internacional y planes
de responsabilidad social.

Los cuatro accésits fueron para las
empresas Rapid Doors (internacionali-
zacién), Exclusivas Dyexco (digitaliza-
cién), Transportes Extremefios Ramon
(formacién y empleo) y Grias Eugenio
(empresa responsable).

Son ya cinco los premios que Co-
hidrex acumula en su palmarés; re-
conocimientos como este, impulsan
a la compania a seguir trabajando y
esforzandose cada dia para mejorary
continuar creciendo.

La concesién de este premio le da
derecho a participar en La 37 Edicién
de los Premios PYME del afo 2019 de

la Cdmara de Comercio de Espana, en
la que participan los ganadores de cada
provincia. El premio se concederd a lo
largo del primer trimestre del afio 2020.
Esto supone un reto més y un orgullo

para esta empresa, que hace 29 afios
comenzd su actividad con un pequeno
negocio en Céaceres y que en la actua-
lidad lleva su marca y sus productos a
casi cuarenta paises. @

Emision cero en la planta de
trituracion movil Keestrack en Vao

mediados de agosto una planta
Ade trituracién mévil sobre oru-

gas Keestrack compuesta de un
equipo de trituracién de impacto Rée
sobre orugas y una criba de 3 pisos Cée
también sobre orugas, fue inaugurada
oficialmente en la cantera de V3o, pro-
piedad de la empresa Paekivitoodete
Tehas cerca de Tallin.

A lo largo de la costa del Béltico la
piedra caliza de alta calidad se encuen-
tra cerca de la superficie en pequefias
anchuras de 5 a 6 metros. En el pasado,
la empresa respondié a la necesidad de
extraccién frente al répido progreso,
con 3 plantas fijas de procesamiento
descentralizadas cuyas materias primas,
productos intermedios y productos fi-
nales tenian que ser transportados por
camiones rigidos. Esta operacién de
baja eficiencia se volvié problematica,
dado que la zona minera con sus emi-
siones de polvo y ruido se fue acercan-
do cada vez més a Lasnamae, un distri-
to residencial de Tallin con un total de
120.000 habitantes que también se esta
expandiendo rapidamente.

Inversién en eficiencia y proteccién
medioambiental

Para minimizar el impacto de las ac-
tividades de la cantera previstas para

los siete afios venideros acorde con
la tasa anual actual, la empresa re-
curre a tecnologias de baja emision,
siempre que sea posible en su recin-
to de 176 hectéreas (drea total de 250
Ha). En vez de utilizar |la voladura, la
piedra se extrae en un 95% con la
utilizacién de martillos hidraulicos.
Adicionalmente, la empresa invier-
te en maquinaria y equipos de baja
emision y bajo ruido.

Para sustituir las instalaciones exis-
tentes, se optd por una linea de proce-
samiento mévil que permite realizar la
produccién directamente en la cantera
principal de Vo, asi como llevar a cabo
operaciones temporales en la cantera
més estrecha de Maardu situada a una
distancia de unos 10 kilbmetros (apréx.
150.000 t/ano).

Tras varios meses de evaluacion
del mercado, incluyendo a todos los
principales proveedores internaciona-
les, la direccién decidid optar por la
solucién técnica de Keestrack com-
puesta de una trituradora de impac-
to montada sobre orugas Keestrack
Rée y conectada con una criba de 3
pisos Keestrack Cée también mon-
tada sobre orugas. Ademas, el no-
vedoso concepto de accionamiento
diésel-eléctrico de las versiones “e”

de Keestrack con conexién de entra-
da opcional a la red eléctrica local fue
el factor decisivo. Dos cables de 200
m desde la estacion transformadora
de 400 V especialmente instalada en
la cantera, misma alimentan tanto la
unidad Keestrack Rée como la criba
posterior Keestrack Cée, directamen-
te conectada a la trituradora a través
de la fuente de alimentacién y el ca-
ble de comunicacion para el intercam-
bio de datos entre los controles de
ambas maquinas.

La gran importancia del proyecto
de modernizacién completado por
una inversion total de poco menos de
un millén de euros, financiado en un
35% a través del centro de inversiones
ambientales de Estonia (EIC) con fi-
nanciacién regional de la UE, también
quedd demostrada por la presencia
de numerosos representantes promi-
nentes de la politica y del mundo de
los negocios durante la inauguracién
oficial. El propio cliente, satisfecho,
formaréa parte en el futuro de la red
internacional de Keestrack: a partir
del 1 de septiembre, Paekivitoodete
Tehas se ha hecho cargo oficialmente
de la nueva representacion de ventas
y servicio en Estonia y en la vecina
Letonia. ®
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Bruselas, Bélgica.

EU Raw Materials Week 2019
Semana de las Materias Primas

Fecha: del 18 al 22 de noviembre de 2019
Localizacion: Bruselas, Bélgica
www.eurawmaterialsweek.eu/event

Conexpo-CON/AGG 2020

Feria Internacional de Maquinaria de Construccion
Fecha: del 10 al 14 de marzo de 2020

Localizacién: Las Vegas, Estados Unidos
www.conexpoconagg.com

Smopyc 2020

Salén Internacional de Maquinaria de Obras
Publicas, Construccion y Mineria

Fecha: del 1 al 4 de abril de 2020
Localizacién: Zaragoza, Espana
www.feriazaragoza.es
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Hillhead 2020

Fecha: del 23 al 25 de junio de 2020
Localizacién: Derbyshire, Inglaterra
www.hillhead.com

Bauma CTT Russia

Exposicién Internacional de Maquinaria y Tecnolo-
gia de Construccion

Fecha: del 26 al 29 de mayo de 2020

Localizacién: Krasnogorsk, Rusia
www.bauma-ctt.ru

Intermat 2021

Salén Internacional de la Construccion y las
Infraestrcturas

Fecha: del 19 al 20 de abril de 2021
Localizacién: Paris, Francia
paris-en.intermatconstruction.com
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GUIA DE PROVEDORES

Tal: BABTOBSE e MUNCKER EQITPOS
Moul GYSSOMI0 v muncleres.com & SERVICIOS, S.A.

La revista técnica de
mineria, canteras
y medio ambiente

Mas de 40 afios aportando soluciones

+34 933 466 012 = +34 637 541 742
dragoelectronica@dragoelectronica.com
www.dragoelectronica.com

Visita nuestra web:
www.canteras.es
y suscribete gratis a nuestro Newsletter

electronica

MAXIMA EXPERIENCIA TRANSPORTANDO SOLUCIONES
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CINTASA

Disefiamos y fabricamos:

¢ Transportadores de banda
e Elevadores de banda

e Elevadores de cangilones
e Alimentadores

Ofrecemos los servicios de:

* Ingenieria

* Montaje

* Mantenimiento

« Servicio Post Venta

Tel. 976 770 656 e cintasa@cintasa.com ® www.cintasa.com

Todo el afio aqui por menos de
600 euros

canteras

Espafia/CHILE y explota(iones

www.canteras.es

MAS INFORMACION: Angel Lara / angel.lara@grupotpi.es / 913 398 699
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LARON, S.L.

LINEA DE ARIDOS Y
ROCAS NORMALIZADAS, S.L.
Diseiio, fabr ion y de pl. de

trituracion y clasificacion de aridos

Calle Estacién, n° 3
48330 LEMOA (Vizcaya) - Espafia
Tfno: +34 946 424 146
Email: laron@laron.es / www.laron.es

CONSTRUCCIOMNES AZLO, 5.A

Alpkingh Kakig, 7, Polgond ISdeatial Landile
Aparado NT Y, 20730 AZPEITA | Guipuzona ) Espadia
Tl 943 81 16 BD Mindl - B33 20 B9 895
azlosaffgmall.com www.azlosa.com

’

Criba de resonancia hasta 40m*

Moling 450 o'

Moling 150 toih

GUIA DE PROVEDORES

; PRESENTA LA ALTERNATIVA AL EXPLOSIVO

2 ANOS
5 .
19922017

RACIONALIDAD Y SIMPLIFICACION EN DEMOLICION
SIMPLEMENTE CARGAR Y ESPERAR
NO REQUIERE AUTORIZACION SU USO
OFERTAMOS m?* DEMOLIDO

Calle A, n°5 - Pabellon 1
Poligono Industrial San José de los Llanos
' 01230 NANCLARES DE LA OCA (ALAVA)
Tel.: 945 135 626 - Fax: 945 130 592
e P

kayati@kayati.com - http://www.kayati.com

Expertgs en soluclones globales
feosde la filtraclén

.
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PORTAL PROFESIONAL
ACTUALIZADO

€

wanw grupatpies | Av. de la Industsa, 6 - 1% | 28108 Alcobendas (Madrid) | +34 91 339 6563

QTP
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CONEXPOCONAGG.COM

DEL 10 AL 14 DE MARZOD DE 2020 | LAS VEGAS, EE. UU.




SISTEMA MODULAR D[

CINTAS TRANSPORTADORAS

MAQUIARIDOS, S.L.

Modular & Quality

La modularidad proporciona innumerables

ventajas como la adaptabilidad, el montaje

sencillo y econémico o la reutilizacién.

MAQCONVEYORS

La calidad es la premisa de nuestra empresa.




