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EDITORIAL

EL ADN EXPORTADOR
DE LAS EMPRESAS
ESPANOLAS

La jornada de presentacion de la préxima edicion de In-
termat que ha tenido lugar en Madrid, sirvié ademés para
presentar una serie de estudios y datos con la conclusién
de que gracias a la exportacién, la crisis de los Ultimos
afnos ha tenido menos impacto en nuestras empresas del
que, por desgracia, ha tenido. No solo eso; parece que en
el futuro a corto y medio plazo, seguiré siendo asi.

Cierto es que la recuperacion empieza a llegar a ciertos
sectores de la construccién, y con ella la industria extracti-
va. Pero los niveles de actividad contintan siendo muy ba-
jos, especialmente si se compara con los que habia hace
una década.

La internacionalizacion ha dejado de ser una forma de su-
pervivencia para formar parte del “ADN “de muchas de
nuestras empresas, como sefalaba Jorge Cuartero, direc-
tor general de Anmopyc —asociacién especialmente activa
en la promocién de empresas espafolas en el exterior- en
la jornada anteriormente citada. No solo en el caso de las
grandes empresas, que ocupan posiciones de liderazgo
a nivel internacional. Las pymes hace afios comenzaron
a buscar, en muchos casos con éxito, actividad fuera de
nuestras fronteras como proveedores de equipos y servi-
cios.

Las empresas que se embarquen en procesos internacio-
nalizadores tienen varios mecanismos para hacerlo. Una
de las opciones es ir la mano de una gran empresa que

confie en ellos como proveedor en el exterior. Opcién no
siempre es facil, ya que en muchas ocasiones deben con-
tar con proveedores locales para sus proyectos. Por ello
es importante que su implicacion en estas "aventuras” in-
ternacionales vaya mas alld de ser mero suministrador y
se impliquen en el propio proyecto, llegando a compartir
también parte de los riesgos.

En cualquier caso, conocer el mercado de destino es fun-
damental. La informacion esta al alcance de todos mas
que nunca. Asociaciones como Anmopyc desempefian
una importante labor no solo en la promocién de nuestras
empresas por todo el mundo, sino acompafnandolas y or-
ganizando actividades comerciales, visitas a ferias interna-
cionales y misiones comerciales, directas e inversas, para
que puedan conocer de primera mano las oportunidades
que existen fuera de nuestras fronteras.

Tenemos tecnologia y un know-how muy valorado en todo
el mundo. A pesar de que puede darse por zanjada la crisis
en Espafa y que aunque el sector de la construccién, que
arrastra a la industria extractiva, vuelve al crecimiento, ve-
mos que este se apoya casi exclusivamente en el dmbito
privado. La recuperacién continta siendo fragil y en unos
niveles de actividad alin muy bajos. Seria un buen momento
para que, a medida que las cuentas de resultados de las
empresas empiecen a sanearse, no dejen de ver las opor-
tunidades que se generan en mercados de todo el mundo.



ACTUALIDAD

El Salon Internacional de la Mineria
Metdalica contara con medio centenar
de ponencias cientificas

| programa cientifico del Me-
Etallic Mining Hall (MMH), Sa-

|6n Internacional de la Mineria
Metélica, cuya segunda edicién ten-
dré lugar del 17 al 19 de octubre de
2017 en el Palacio de Exposiciones y
Congresos de Sevilla (Fibes), contara
con medio centenar de ponencias en
torno a los Ultimos avances relacio-
nados con una industria que ha recu-
perado su posicién estratégica en la
economia de la Comunidad Auténo-
ma andaluza.

Este evento se configura ya como
un referente del sector minero a nivel
internacional, al reunir en un mismo
espacio un riguroso programa de
conferencias cientificas y una amplia
superficie comercial y de networking,
ademas de contar con el apoyo de
importantes companias a nivel mun-
dial y de numerosas instituciones del
Estado, como los Reyes de Esparia,
el presidente del Gobierno, la pre-
sidenta de la Junta de Andalucia, el
presidente de la Diputacion de Sevi-
lla o el alcalde de Sevilla, entre otros.

La calidad del programa cienti-
fico del MMH se constata en la di-
versidad de temas que se trataran,
pero también en los profesionales
de alto nivel que han confirmado ya
su participacién de una u otra forma.

Asi, al presidente de la multinacional
minera First Quantum, propiedad
de la sevillana Cobre Las Cruces,
Clive Newall, el vicepresidente de
Americas Mining Corporation (Gru-
po México), Daniel Muniz, y el pre-
sidente de Maxam, José Fernando
Sanchez-Junco, se une ahora Javier
Targhetta, consejero delegado de la
compariia onubense Atlantic Copper,
la tercera fundicién de cobre mas efi-
ciente del mundo, que moderaré la
mesa redonda que lleva por titulo
‘Sostenibilidad desde la perspectiva
de las compafias mineras presentes
en la Faja Piritica Ibérica’.
Precisamente la sostenibilidad
es uno de los temas centrales de
esta segunda edicién del MMH, que
girard en torno a este concepto y al
de economia circular como pilares
fundamentales de la mineria actual.
Asi, el programa cientifico de 2017
se desarrollara a través de 11 sesio-
nes técnicas y dos mesas redondas.
Las sesiones técnicas trataran, entre
otros, los siguientes temas: '‘Geo-
logia: cimiento de la sostenibilidad
en el negocio minero’, 'Nuevas téc-
nicas mineras’, ‘Nuevos proyectos
mineros’, 'Aspectos juridicos inter-
nacionales en mineria’ o el ‘Anélisis
del mercado de diferentes, mode-

rada por el consejero delegado de
Atlantic Copper, Javier Targhetta, y
que contaré con la participacion del
presidente de First Quantum Mine-
rals, Clive Newall, el vicepresidente
de Americas Mining Corporation,
Daniel Muniz, el presidente de Ma-
xam, José Fernando Sanchez-Junco
y representantes de Matsa y Atalaya
Mining.

Asimismo, importantes empresas
mundiales estarédn presentes en el
Congreso, como SRK, PERC, Crirsco,
Orica, Golder Associates, Maxam,
Buenaventura, Datamine, Outotec,
SGS, o EDM; de &mbito nacional,
como ICL Group, IGME, Aphos 21,
CSIC o Berkeley Resources; y con
sede regional, como Inerco, AGQ
Mining o IPH Ingenieria.

Por otra parte, la primera mesa
redonda estard dedicada a ‘La eco-
nomia circular en la mineria segun la
visiéon de la Unién Europea’, mien-
tras que la segunda llevard por titulo
‘Hacia una mineria sostenible’ y en
ella intervendran el presidente de la
Asociacion Minera de Canada, Pierre
Gratton, representantes de Euromi-
nes y de la Asociacion de Empresas
Investigadoras, Extractoras, Transfor-
madoras Minero-Metallrgicas, Auxi-
liares y de Servicios, Aminer.



Metso anuncia cambios
en su estructura para
“fortalecer sus areas de
servicios y productos”

Nico Delvaux, presidente y CEO de Metso

a junta directiva de Metso ha
Lestablecido un nuevo mode-

lo operativo y de organizacion
en la compania, que seré efectivo a
partir del proximo 1 de enero. Segun
la compania, la reestructuracién de
la compania se llevard a cabo para
"acelerar la implementacion de la
estrategia de Metso mediante el
fortalecimiento de sus negocios de
servicios y productos en los merca-
dos de minerales y control de flujo”.
Segln el comunicado, “el crecimien-
to se buscara principalmente organi-
camente, pero también a través de
adquisiciones”.

“Los fundamentos de la estrategia
y el portafolio de negocios de Metso
siguen siendo los mismos, y nuestra
vision es vélida. Creo firmemente que
para nuestros clientes y otros agentes
interesados, Metso seré la mejor op-
cion para el procesamiento sostenible
y el flujo de recursos naturales. Imple-
mentaremos una estructura organiza-
tiva en la que las empresas se basan
en una dindmica similar de clientes,
competitividad y negocios, lo que
permitird una organizaciéon mas agil y
enfocada”, afirma Nico Delvaux, Pre-
sidente y CEO de Metso.

"Seguiremos reforzando la res-
ponsabilidad de nuestros negocios

y acelerando la toma de decisiones
para permitir la implementacion de
nuestros planes de crecimiento y una
respuesta agil a los cambios en el
mercado. Ademas, nuestro enfoque
en la innovacién y la tecnologia au-
mentara significativamente para pro-
porcionar mejores soluciones para
la sostenibilidad, la eficiencia y la
productividad de nuestros clientes”,
continua.

La compafia ha querido destacar
su “solida” situacion financiera du-
rante los Ultimos afios, lo que ofrce
"oportunidades de creacién de valor
provendran de un crecimiento renta-
ble y respaldado por un desarrollo
positivo del mercado”.

Tras los cambios anunciados, las
nuevas areas de negocio de Met-
so seran: Equipamiento de mine-
ria, Equipamiento de agregados,
Servicios minerales, Consumibles
de minerales, Reciclaje, Vélvulas y
Bombas.

En base a esta reorganizacion de
la compania, el equipo ejecutivo de
Metso quedard compuesto de la si-
guiente forma a partir del 1 de enero
de 2018:

e Nico Delvaux, presidente y CEO

e Victor Tapia, presidente, del &rea
de Equipamiento Minero

e Uffe Hansen, vicepresidente sé-
nior, del &rea de Reciclaje

e John Quinlivan, president de las
dreas de negocio de Vélvulas y
Bombas

e Eeva Sipilg, director financiero

* Merja Kamppari, vicepresidente
sénior de Recursos Humanos

e Olli-Pekka Oksanen, vicepresi-
dente sénior, de Estrategia y Desa-
rrollo de Negocio

e Jani Puroranta, jefe de Servicios
Digitales

Los responsables de las areas de
Equipamiento de agregados, Servi-
cios minerales y Consumibles serén
comunicados proximamente.

Los jefes de las &reas de negocio
reportaran al presidente y CEO de
Metso, Nico Delvaux.

ACTUALIDAD

Apoyo institucional
al sector en La Rioja

El director general de Urbanismo, Car-
los Alonso, mostrd su voluntad de co-
laborar con las iniciativas del sector du-
rante la clausura de la Asamblea de la
AFA de La Rioja. La Federacién de Em-
presarios de La Rioja fue un afo mas
la sede en la que los empresarios del
sector de los aridos de la Comunidad
Auténoma han celebrado su Asam-
blea General Ordinaria, que ha conta-
do con la asistencia del presidente de
Anefa, Ramon Ruberte y de su director,
César Luaces.

Los grupos de trabajo
de la Ley Foral de
Residuos se rednen
por segunda vez

La nueva Ley Foral de Residuos de Na-
varra contina segun el calendario pre-
visto con su proceso de participacion
publica. En esta fase ya se ha comen-
zado a trabajar sobre la propuesta de
texto en la que se han recogido gran
numero de las propuestas trabajadas
en anteriores sesiones. Uno de los prin-
cipales capitulos del borrador es el que
establece el canon que grava la elimi-
nacion al vertido, ademaés de la puesta
en marcha de una Oficina de Preven-
cién de Residuos.

Smopyc 2020 y
Feria de Zaragoza
renuevan su apoyo d
los Premios Potencia

Smopyc 2020 y Feria de Zaragoza se-
rén, un afo mas, los patrocinadores de
la edicién ndmero 11 de los Premios
Potencia de Maquinaria de Obra Pabli-
ca, galardones que se entregarén en el
Palacio de Congresos de Zaragoza el
préximo 28 de noviembre. La principal
feria de construccién de la peninsula
ibérica inicié su apoyo a los Premios Po-
tencia en la pasada convocatoria, coin-
cidiendo con la decimoséptima edicién
del certamen y cuya entrega de galar-
dones se trasladé por primera vez a la
capital aragonesa.

H canteras



ACTUALIDAD

Case Construction
Equipment nombra a
José Cuadrado nuevo
vicepresidente en la

region EMEA

Case Construction Equipment ha
nombrado a José Cuadrado como
vicepresidente de maquinaria de
construcciéon de CNH Industrial para
la Region EMEA (Europa, Oriente
Medio y Africa).

Con més de quince afios de ex-
periencia internacional en el sector
de la maquinaria, tanto industrial,
como de la construccion y agricola,
José Cuadrado aporta una amplia
experiencia a su nuevo cargo den-
tro de CNH Industrial. Su puesto
mas reciente ha sido el de vicepresi-
dente de Bobcat BU en la regién de
EMEA, donde sus responsabilidades
incluyeron ventas, marketing de pro-
ductos, ingenieria, administracion de
programas y operaciones de cadena
de suministro.

Pedro Palomino, nuevo
presidente de Cemex
en Espana

edro Palomino, licenciado en
PEconémicas por la Universidad

Complutense de Madrid y miem-
bro del Instituto de Censores Jurados
de Cuentas de Espafa, se acaba de
incorporar a Cemex Espana Opera-
ciones, en calidad de presidente y
consejero delegado, en sustitucion de
Jaime Ruiz de Haro, quien ha ocupado

el puesto durante los Ultimos seis afios.

El nuevo presidente viene de ser
el méximo responsable de Cemex en
Filipinas, funcion que ha ejercido en
los dltimos 7 afos, consiguiendo su
gestion una fuerte implantacion de
la compaifiia en la zona, asi como una
gran expansién de la marca.

Por su parte, la firma de ingenieria
ha designado a César Quevedo Gal-
van como nuevo director general de la
unidad de negocio de Infraestructuras
y Transporte, en dependencia directa
de la Direccién General Corporativa.

Ingeniero de Caminos, Canales y
Puertos por la Universidad de Canta-
bria, César Quevedo Galvan se unid
a Sener hace 19 afos, donde ha ocu-
pado diversos cargos de responsabili-
dad, entre ellos, el de director de In-
fraestructuras y Transporte en México,
su anterior posicién.

Los motores Deutz comienzan a recibir
el certificado de emisiones Stage V

eutz se ha convertido en el pri-
Dmer fabricante de motores en
recibir el certificado de emisio-
nes Stage V para maquinaria movil,
que entrard en vigor en la Unién Eu-
ropea en 2019. El primer modelo en
recibir la certificacion por parte de la
Autoridad Federal Alemana del Trans-
porte Automotor es el TTCD 6.1.
Esta certificacién cumple con la
promesa que Deutz, el fabricante de
motores de Colonia, hizo a sus clien-

tes cuatro afios antes de que la nueva
norma entrara en vigor. En 2015, la fir-
ma anuncié que la generacién actual
de motores cumpliria con el nuevo
estandar previsto y presentaria el sello
“Stage V ready”. Asi, toda la gama de
motores Deutz TCD equipados con fil-
tros de particulas diésel lleva este sello.

Ahora, ‘Stage V ready’ se ha con-
vertido en ‘Stage V certified’. La cer-
tificacién inicial del TTCD 6.1 debe
ser seguida en noviembre de 2017
por la certificacién de los modelos
TCD 3.6/41/61/78yTICD 7.8
— justo a tiempo para Agritechnica
(la principal feria de maquinaria agri-
cola del mundo que se celebraré en
Hannover desde 12 hasta el 18 de
noviembre), donde Deutz presentara
por primera vez su cartera de moto-
res certificados bajo el nuevo sello
“Stage V certified”. Asimismo, con la
obtencién del primer certificado UE
Stage V, Deutz también cumple su
promesa medioambiental y se posi-
ciona como un fabricante de motores
con un enfoque ecoldgico.

El Estandar de emisiones UE V re-
presenta un desafio importante para
los fabricantes de motores, debido

principalmente a que el limite recien-
temente introducido sobre el nimero
de particulas sélo puede satisfacerse
mediante la instalacién de un filtro
de particulas diésel (DPF). Deutz ha
estado empleando la tecnologia de
DPF desde hace més de 10 afos y es
una caracteristica integral estandar
de su gama de productos de TCD.
Cambiar del actual estandar Stage
IV de la UE al Stage V no requiere
espacio de instalacién adicional, evi-
tando asi costosas modificaciones en
el equipo de los clientes.

Michael Wellenzohn, miembro del
Consejo de Administracién de Deutz
AG para Ventas, Servicio y Marketing,
explico: “Hicimos una promesa en
2015 y, ahora que hemos recibido el
primer certificado del mundo, hemos
cumplido esa promesa. Esto propor-
cionaré a nuestros clientes flexibilidad
al instalar motores en su maquinaria
y les dara seguridad de planificacién
cuando cambiemos a la Etapa V. Es-
tamos particularmente orgullosos de
recibir la primera certificacién de la
Etapa V del mundo y subraya nuestro
liderazgo tecnoldgico en el post-tra-
tamiento de los gases de escape”.



ACTUALIDAD

Oficemen, CCOO de Construccion

Servicios y

)4
UGT-FICA firman el V Acuerdo

Estatal de la indusiria cementera

Vicente Sanchez, de CCOO, Jests Ortiz, presidente de Oficemen, y Pedro Luis Hojas, de UGT-FICA.

a Agrupacion de Fabricantes
L de Cemento de Espafia, Ofice-

men, y las federaciones de los
sindicatos mayoritarios, CCOO de
Construccion y Servicios y UGT-FICA,
Federacién de Industria, Construc-
cion y Agro, han firmado el V Acuerdo
estatal sobre materias concretas y co-
bertura de vacios del sector cemente-
ro. El nuevo acuerdo del sector nace
de la colaboracién entre los agentes
sociales que, a pesar del complicado
momento que atraviesa el sector, ad-
nan esfuerzos en pro de la estabilidad
sectorial, en un contexto de empleo
estable y cualificado.

En virtud de este acuerdo, el salario
minimo sectorial garantizado en jor-
nada ordinaria se establece en 18.880
euros anuales para 2017, a partir del
primer ano de antigliedad. Para los
ejercicios 2018, 2019 y 2020, el salario
minimo se incrementaré respecto al del
afio anterior en una parte fija de 240 €
anuales y una parte variable segun el
incremento del consumo aparente de
cemento en Espana del ejercicio ante-
rior. La jornada ordinaria de trabajo se
mantiene en 1.752 horas anuales de tra-
bajo efectivo, la misma cifra estipulada
en el IV acuerdo firmado en 2014.

El acuerdo regula asimismo as-
pectos relacionados con la formacion,
seguridad y salud laboral, politicas de
igualdad, condiciones de jubilacién,

movilidad geogréfica, promocion la-
boral, o cédigo de conducta, entre
otros. Estas condiciones serdn de
aplicacién directa para las empresas
incluidas en el dmbito del acuerdo,
con independencia de la existencia
de convenios colectivos empresaria-
les de ambito inferior.

En el transcurso del acto se ha fir-
mado también la renovacion del llI
Acuerdo para el uso sostenible de los
recursos, la proteccién del medio am-
biente, la salud de las personas y la
mejora de la competitividad del sector
cementero espafiol, alcanzado hace ya
diez afnos entre sindicatos y patronal.

En el acto de la firma han parti-
cipado los secretarios generales de
UGT-FICA, Federacion de Industria,
Construccion y Agro, y de CCOO de
Construccion y Servicios, Pedro Luis
Hojas y Vicente Sanchez, respectiva-
mente, asi como el presidente de Ofi-
cemen, Jesus Ortiz.

“"Queremos poner en valor de
forma muy positiva el consenso que
siempre ha existido con Oficemen
para llegar a acuerdos, que concre-
tamente con el “V" Acuerdo de Co-
bertura de Vacios se logra poder re-
cuperar el poder adquisitivo de los
trabajadores con los incrementos pac-
tados para los préximos afios, ademés
de avances en lo que respecta a los
planes de igualdad”, ha comentado

Pedro Luis Hojas. "En cuanto al Il
Acuerdo sobre Valorizacién se da un
impulso al excelente trabajo que rea-
liza la Fundacién Cema con las jorna-
das, estudios y cursos de formacion
que realiza con los trabajadores de
este sector”.

En palabras de Vicente Sanchez,
"este acuerdo demuestra la vigencia
de unas relaciones laborales dirigidas
por los agentes sociales con mayor
respaldo, sindicatos y patronal, donde
se articulan respuestas globales para
el conjunto del sector”. Ademas ha
finalizado: “Valoramos muy positiva-
mente la nueva firma del V Acuerdo,
con el que dotamos nuevamente de
estabilidad para todo el sector del
cemento y sus trabajadores y trabaja-
doras”.

Por su parte, Jests Ortiz, ha
manifestado su satisfacciéon por el
acuerdo "que responde al espiritu
de colaboracién que preside siem-
pre la relacién entre todos los ac-
tores de nuestra industria que cada
dia trabajamos por sacar adelante al
sector cementero en estos tiempos
dificiles; persiguiendo el progreso
econdémico y social, y la mejora de la
calidad de vida de nuestra sociedad,
y compatibilizdndolo con el respeto
al medio ambiente y a los recursos
naturales que debemos legar a las
generaciones futuras”.
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Doosan fortalece
su presencia en el

mercado EMEA

Doosan Bobcat y Doosan Infraco-
re han anunciado su intencién de
transferir la linea de negocio Doosan
Heavy de Doosan Bobcat a Doosan
Infracore. Este proceso de transferen-
cia busca permitir que cada una de
estas dos organizaciones se concen-
tre totalmente en fortalecer sus com-
petencias bdasicas. La transferencia
serd efectiva a partir del 1 de enero
de 2018.

Terex Trucks participa
en Kazcomak 2017

El fabricante de equipos ha presen-
tado en el Atakent IEC de Almaty
(Kazajstan) la colaboracién con su
distribuidor oficial en la regién, Eu-
rasia Machinery. El director y geren-
te de Terex Trucks ha comentado:
"Kazajstén es el mayor productor de
uranio del mundo y también es co-
nocido por sus principales reservas
de petrdleo, depdsitos de cromo,
zinc y cobre, y como resultado el
pais sigue siendo un mercado atrac-
tivo para las inversiones”.

Matsa recoge
tapones solidarios
para ayudar a una
nifia afectada por el
sindrome de West

Gracias a la solidaridad de todos
los trabajadores, Matsa ha entrega-
do unos 100 kilos de tapones a los
familiares de una nifa de 7 afos de
Almonaster la Real que padece des-
ordenes neuroldgicos causados por
el sindrome de West. El dinero obte-
nido con estos tapones contribuiré a
cubrir parte de los gastos del trata-
miento de neuroestimulacion que re-
cibe la nifa semanalmente en Sevilla
y que le ayudara a mejorar su calidad

de vida.

Expertos del sector
minero-metalurgico se
unen para constituir
Idemina

Con el objetivo de ofrecer asesora-
miento y orientacion en materias
como operaciones de inversién
y factibilidad de proyectos, anélisis de
riesgos, evaluacién y modelizacion de
recursos o planificacién y decisiones
estratégicas, un grupo de expertos del
sector minero-metallrgico se ha unido
para constituir l[demina, una empresa
de consultoria y estrategia minera fun-
dada por ejecutivos independientes y
multidisciplinares de amplia experien-
cia en el sector industrial y minero.

Se unen asi expertos de mucho
peso en el sector, como Carlos Fer-
nandez Fonseca, Felipe Lobo, Juan
Roman, Miguel Cabal, Priscila More-
no Néjera, Rafael Salgueiro y Francis-
co Moreno, con més de 40 afios de
experiencia en el sector.

Idemina pone la experiencia de sus
consultores al servicio del sector mine-
ro como aliado estratégico en la Pe-
ninsula lbérica. Asimismo, promueve
la transformacién y el desarrollo de la
mineria en una actividad innovadora y
sostenible, mediante un asesoramien-

to transversal y de méaxima calidad. Los
valores de esta nueva compaiiia son la
integridad, la competencia, la transpa-
rencia, la responsabilidad y el compro-
miso con los agentes mineros.

Como hoja de ruta, [demina cola-
borara con inversores internacionales
en la identificacién de nuevos proyec-
tos y oportunidades en la Peninsula
lbérica, orientandolos en los pasos a
dary en su desarrollo hasta su puesta
en marcha. Del mismo modo, prestara
servicios especializados en estrategia
y gestion de proyectos, recursos y re-
servas, riesgos, financiacion, recursos
humanos, permisos, licencias y avales,
e internacionalizacién y organizacion
de eventos sectoriales.

El nacimiento de esta compania
demuestra la trascendencia de un
sector en auge en nuestro pais y en
concreto en Andalucia. Actualmente
la mineria metalica factura todos los
anos mas de 1.000 millones de euros
solo en el sur de Espana, generan-
do 3.500 empleos directos y més de
15.000 indirectos.

IECA organiza con éxito las jornadas sobre la

nueva Instrucciéon RC-16

El Instituto Espafol del Cemento y
sus Aplicaciones, IECA, lleva reali-
zadas una decena de jornadas téc-
nicas sobre la nueva Instruccién de
Recepcion de Cementos RC-16. Las
jornadas, organizadas a lo largo de
todo el territorio nacional, han teni-
do lugar en Pamplona, La Corufia,
Oviedo, Sevilla, Granada, Barcelona,
Valladolid, Céceres, Mélaga y Valen-

cia. Todas ellas han contado con una
elevada asistencia y participacion
Con el fin de llegar a més técnicos
interesados, en los préoximos meses
se celebraran jornadas también en
Bilbao, Palma de Mallorca, Murcia,
Santander, Zaragoza, Las Palmas de
Gran Canaria y Tenerife. Asi, antes
de finalizar el afno, se habran realiza-
do un total de 24 jornadas.
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El consejero de Empleo de Andalucia
participa en la junta directiva de Aminer

| consejero de Empleo, Em-
Epresa y Comercio de la Junta
de Andalucia, Javier Carnero,
ha participado en la junta directi-

va de la Asociacidon de Empresas
Investigadoras, Extractoras, Trans-

formadoras  Minero-MetalUrgicas,
Auxiliares y de Servicios, Aminer,
que ha tenido lugar en el comple-
jo minero hidrometalirgico de Co-
bre Las Cruces, en Gerena (Sevilla).
Este encuentro ha servido para
poner en comln una estrategia de
trabajo encaminada a consolidar
la industria de la mineria metalica
como uno de los sectores estratégi-
cos para la Comunidad Auténoma
andaluza.

En este sentido, el presidente
de Aminer, Francisco Moreno, ha
destacado el papel de la mineria
metalica como un sector util y ne-
cesario que ha sabido adaptarse a
los tiempos, “convirtiéndonos en
una industria todavia més respetuo-
say comprometida con el entornoy
con la aplicacién de la innovacién a
todas las etapas de nuestro proce-
so productivo, desde la exploracion
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hasta la explotacion y restauracién,
a fin de conseguir una actividad
mas eficiente en todos los senti-
dos”. Una utilidad que, en palabras
del presidente de la Asociacién, se
materializa sobre todo en la crea-
cién de riqueza y empleo en la Co-
munidad, siendo esta una actividad
que dinamiza nuestra economia,
dada su gran capacidad para ge-
nerar miles de puestos de trabajo
directos e indirectos”.

Junto al consejero, han partici-
pado también en este encuentro
la viceconsejera de Empleo, Em-
presa y Comercio, Pilar Serrano; el
secretario general de Innovacién,
Industria y Energia, Francisco Ja-
vier Castro; la directora general de
Industria, Energia y Minas, Natalia
Gonzélez; y el delegado territorial
de Economia, Innovacién, Ciencia
y Empleo en Sevilla, Juan Borrego.
La delegacién del Gobierno anda-
luz ha podido conocer de primera
mano las necesidades de la indus-
tria minera de la regién y ha cola-
borado con la junta directiva de
Aminer en el establecimiento de

un marco de colaboracién que se
traduzca en medidas concretas vy
dé continuidad a iniciativas como
la Estrategia Minera de Andalucia
2020, el Pacto Andaluz por la Indus-
tria o el Metallic Mining Hall, salon
internacional dedicado en exclusiva
a la mineria metaélica que celebrara
su segunda edicién del 17 al 19 de
octubre.

Posteriormente, los represen-
tantes de la Administraciéon andalu-
za han visitado la planta y la zona
del mirador de la corta de Cobre
Las Cruces, complejo minero hidro-
metallirgico propiedad de la multi-
nacional canadiense First Quantum
Minerals, uno de los lideres mun-
diales del sector, y que, ubicado
en los términos municipales de
Gerena, Salteras y Guillena, en la
provincia de Sevilla, representa la
mayor inversion industrial privada
realizada en Andalucia en los Ulti-
mos treinta afios, habiendo supe-
rado los 1.000 millones de euros al
cierre del ejercicio correspondiente
a 2016 y generando 800 empleos
directos y 1.500 indirectos.

H canteras
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Las Ventas den maqumarla
_aumenfan un 55% en-el
_pnmensemestre

as ventas de maquinaria se han
Lincrementado un 55% en el pri-

mer semestre del afio frente al
mismo periodo del 2016. Los datos,
difundidos por la Asociacién Nacio-
nal de Distribuidores e Importadores
de Maquinaria de Obras Publicas,
Minerias y Construcciéon (Andicop)
reflejan que este incremento se debe
principalmente al buen comporta-
miento de la maquinaria de produc-
cion (+50,3%), la maquinaria pequena
(+79,3%) y la maquinaria de elevacion
(64,6%).

Andicop contabiliza un total de
2.233 maquinas vendidas frente a las
1.441 del primer semestre del afio pa-
sado. La maquinaria de produccion
muestra un crecimiento del 50,3%,
con crecimientos en todos los tipos
de maquinaria excepto en dumperes
rigidos (-14,2%). Las retrocargadoras
son el tipo de maquina més vendido
en este segmento, con 214 unidades
y un crecimiento del 48,6%. Le si-
guen las cargadoras de ruedas, con
177 unidades (+29,2%) y las excava-
doras de cadenas (72 unidades y un
incremento del 71,4%). Asimismo, en
movimiento de tierras destaca el cre-
cimiento del 138 % experimentado
por las ventas de las excavadoras de
ruedas, con 43 unidades registradas.

Maquinas con un peso menor so-
bre el total de ventas como los dum-
peres articulados o las motonivelado-

ras marcan los mayores crecimientos,
con un 400% y un 200% de incremen-
to respectivamente.

Las ventas de maquinaria de movi-
miento de tierras se disparan

El buen comportamiento del merca-
do residencial y de la construccién no
residencial han tenido su reflejo en el
incremento de ventas experimentado
por la maquinaria mini, que un 979
unidades vendidas en los seis prime-
ros meses del afio crecen un 79,3%
respecto al primer semestre del 2016.
Todas las tipologias de maquinaria
muestran crecimiento. Destacan las
198 unidades de las midiexcavadoras
de cadenas frente a las 61 del ejer-
cicio comparado, lo que supone un
incremento del 224,6%. Las miniex-
cavadoras siguen siendo el tipo de
magquinaria mas vendido de este seg-
mento (55,8% de ventas del total de
maquinaria mini), y en este semestre
alcanza las 546 unidades con un cre-
cimiento del 57,8% sobre el ejercicio
anterior.

Por su parte, las minicargadoras
de ruedas aumentan sus ventas un
59%, con 186 unidades vendidas,
mientras que la versién de cadenas
de estas maquinas, con 24 ventas re-
gistradas, crece un 166,7%.

En la misma linea, la maquinaria
de elevacidon experimenta un impor-
tante crecimiento del 64,6%, con 367

unidades vendidas. La practica totali-
dad de las ventas los registran los mo-
delos de manipuladoras telescopicas
no giratorias (364) frente las versiones
giratorias (3 ventas contabilizadas por
Andicop).

Crecen las ventas en compactacion
Las ventas en maquinaria de com-
pactacién aumentan un 10.3% en el
primer semestre, con 344 unidades
vendidas. Aunque refleja un creci-
miento menor que el resto de seg-
mentos de maquinaria, mejora la
tasa interanual del primer semestre
del afo pasado, cuando el creci-
miento registrado fue del 7%.

Por tipos de maquinaria el com-
portamiento es desigual. Asi, los
rodillos duplex caen un 12,9% con
61 unidades vendidas. Por contra,
los pisones contindan siendo el tipo
de equipo mas vendido, con 125
unidades y un crecimiento del 6,8%
frente al mismo periodo de 2016.
Los rodillos tandem de menos de
1,3m aumentan sus ventas un 42,9%
(60 unidades), mientras que los ma-
yores de 1,3% aumentan 66,7% (10
unidades).

En trituracién y clasificacion An-
dicop registra 8 ventas, que duplican
las 4 contabilizadas hace un afio. El
reparto de ventas es de dos mandi-
bulas, dos impactores, tres precriba-
doras y una criba.
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La infernacionalizacion
protagoniza la primera
Jornada sobre Construccion
e Infraestructuras de

INTERMAT

Texto y fotos: Lucas Manuel Varas Vilachan




da sobre construccién e infraes-

tructuras en Madrid, en la que
ademéas de presentar las noveda-
des de la proxima edicién de la
feria, que tendrd lugar en Paris del
23 al 28 de abril del préximo afo,
se ha hablado sobre el mercado de
la construccién y las oportunidades
de internacionalizacion para las em-
presas espanolas.

La jornada, moderada por José
Luis Henriquez, director de Infor-
maciéon de Grupo TPI, contd con
la participacién de Isabelle Alfano,
directora de Intermat, Jorge Cuar-
tero, director general de Anmopycy
Maria Moreno, directora del Depar-
tamento Internacional de Seopan.
La jornada se encuadra en una se-

I ntermat ha celebrado una jorna-

rie de eventos en diferentes paises
de Europa para presentar la feria y
mostrar los resultados del Observa-
torio de la Construccién, un estudio
elaborado por Intermat con la co-
laboracién de Business France y en
el que se analizan 150 proyectos de
construccion para el periodo 2025-
2030 en la zona EMEA.

En su intervencion, Alfano avan-
z6 algunas de las caracteristicas y
novedades para expositores y visi-
tantes de la préxima edicion. Asi,
Intermat 2018 contard con la parti-
cipacién de 1.500 expositores pro-
cedentes de mas de 40 paises; se
espera que el 70% sean de proce-
dencia internacional.

Como explicaba la directora del
certamen, también se espera una

importante presencia internacional
entre los visitantes. De la previsién
de mas 180.000 asistentes se espe-
ra que un 35% sean internacionales,
procedentes de 167 paises.

Como es habitual, todos los
sectores ligados a la construccion
tendrén su presencia en Intermat,
aunque en esta ocasién con una or-
ganizacién diferente a la de anterio-
res ediciones; movimiento de tierras
y demolicion, carreteras, elevacion
y transporte y el sector de la edifi-
cacién y el hormigdn de la mano de
World of Concrete. No obstante,
una de las mayores novedades de
Intermat 2018 es su celebracién con-
junta con World of Concrete Europe,
el Salén Internacional dedicado al
mundo del hormigén y el cemento y
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La jornada, organizada por Intermat, conté con la participacién de Anmopyc, Seopan y Grupo TPIL..

que completara la oferta de los visi-
tantes que acudan a Paris el proximo
mes de abril.

Entre los nuevos servicios para
expositores y visitantes destaca la
herramienta “Matchmaking”, que
permitird poner en contacto a ex-
positores y visitantes. Mediante esta
plataforma gratuita, expositores y
visitantes presentan sus productos y
necesidades, de modo que puedan
acordar una cita durante el salén
para tratar estos asuntos.

La oferta de la feria se completa-
ré con jornadas y conferencias, entre
las que destaca la mesa internacio-
nal sobre alquiler que tendré lugar
el 26 de abril. Asimismo, la feria ha
convocado los tradicionales Intermat
Awards, cuyo fallo se conocerd en
durante el transcurso del encuentro
entre periodistas y expositores que
se celebrara los dias 18 y 19 de enero
en la Maison de la Mutualité de Paris.

Oportunidades de negocio en la
region EMEA

La segunda parte de la intervencién
de Isabelle Alfano estuvo centrada
en la presentacion de los datos del
Observatorio Intermat de la Cons-
truccién, que estudia las oportuni-
dades de mercado de la zona EMEA
del sector de la construccion y las
infraestructuras.

El estudio se ha centrado en 12
paises, elegidos en relacién al posi-
cionamiento del salén respecto de
estos mercados y a su potencial de
inversion. Se trata de Francia, Ale-
mania, Bélgica, Paises Bajos, ltalia,
Reino Unido, Argelia, Marruecos,
Costa de Marfil, Kenya, Catar y

Emiratos Arabes. En cada uno de
estos paises, el Observatorio hace
un andlisis cuantitativo y cualitativo
en base a indicadores geogréficos,
indicadores macroeconémicos y
crecimiento econdémico a corto vy
medio plazo. Asimismo, se detallan
los planes de desarrollo y la inver-

—

Jorge Cuartero, director general de Anmopyc.




Intermat presenta
su primer
Observatorio de
la Construccién

Ademas de presentar las
novedades de la préxima edi-
cion de la feria, uno de los
motivos por los que Intermat
esté recorriendo distintos pai-
ses es la presentacion de los
resultados del Observatorio
de la Construccién. Se trata
de un estudio realizado en
12 paises del entorno EMEA
en los que se realiza un ana-
lisis de inversion, proyectos y
oportunidades de negocio.
En las péginas del Obser-
vatorio (también disponible
digitalmente), se detallan las
partidas de inversién para el
periodo 2025-2030 en Fran-
cia, Alemania, Bélgica, Paises
Bajos, Italia, Reino Unido, Ar-
gelia, Marruecos, Costa de
Marfil, Kenya, Catar y Emira-
tos Arabes y los proyectos a
los que se destinan. En el Ob-
servatorio se describen 150
proyectos con informacion
relativa a su construccion,
importe de inversion, plazos,
contratistas, constructores,
arquitectos o proveedores
de maquinaria, entre otra
documentaciéon. Se trata asi
de una herramienta que pue-
de ser muy util para aquellas
empresas que tengan planes
de internacionalizacion en los
proximos anos.
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sion prevista en infraestructuras, asi
como los principales importadores
de maquinas y herramientas en
cada region.

Ademas, el estudio identifica y
analiza 150 proyectos de construc-
cién para el periodo 2025-2030 en es-
tos paises, con informacion relativa a
la obra, la inversion, contratista, em-
presa concesionaria, constructora,
arquitecto o demas datos relevantes.

En base a este estudio, Isabelle
Alfano destacd que, en lo que se
refiere a Europa, “Alemania segui-
ré4 siendo la locomotora”. Se trata
de un mercado con importantes
planes inversores, como los planes
federales para las infraestructuras
de transporte que prevén un gasto
de 130.000 millones en carreteras y
109.000 millones en ferrocarril para
el periodo 2016-2030. Se trata de un
mercado que lidera el crecimiento
del sector europeo.

Francia, mercado natural para
Intermat por excelencia, también
cuenta con ambiciosos planes de in-
versién. Desde el afio 2010 y hasta
el afio 2024 entran en vigor cuatro
programas nacionales de renova-
cién urbana con 72.000 millones de
inversion. La red ferroviaria cuenta
con un proyecto de construccion y
modernizacién de la red ferroviaria
hasta el afio 2015 por valor de més
de 58.000 millones de euros. Y en
carreteras, el Plan de Reactivaciéon
Autoviaria contempla 3.240 millones
hasta el afio 2024.

En Africa y Oriente Medio la in-
versién en infraestructuras es masi-
va para hacer frente al proceso de
urbanizacién, el crecimiento de de-
mogréfica y a la modernizacién de
sus infraestructuras. En Argelia, mas
del 70% de las inversiones publicas
estén dedicadas a las infraestructu-
ras. El pais cuenta con una serie de
“master plans” para el aflo 2030 que
prevén una inversién de 35.000 mi-
llones en carreteras, 40.000 en edi-

FOROS

Isabelle Alfano, director de Intermat.

ficacion y 20.000 millones en la red
ferroviaria.

Sin salir del Magreb, en Marrue-
cos la colaboracién publico-privada
ha permitido la puesta en marcha
una serie de planes para los proxi-
mos 20 afios. Destaca el desarrollo
de la alta velocidad magrebi, en la
que se invertiran 37.400 millones
hasta 2040.

Diversificacién, internacionalizacién
e innovacidn, claves del éxito

Jorge Cuartero, director general de
Anmopyc, la Asociacién Espariola
de Fabricantes de Maquinaria de
Construccion, Obras Publicas y Mi-

Maria Moreno (Seopan), Jorge Taboadela (Promosalons), e Isabelle Alfano (Intermat).

H canteras
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Maria Moreno, directora del departamento Internacional de Seopan.

neria, centrd su intervencion en el
anélisis de las causas que han lleva-
do a las empresas de maquinaria a
solventar la dura crisis de los ultimos
anos. Segun Cuatero, "parece que
por fin el sector se estd recuperan-
do, especialmente el residencial. No
asi la obra publica, creo que estare-
mos asi algunos afos mas"”.

Para el director general de An-
mopyc, las claves para las empresas
que quieran vender maquinaria pa-
san por la diversificacién de produc-
tos y servicios, la exportaciony la +-
D+i. En este sentido, Jorge Cuartero
animaba a las empresas espafiolas a
que “valoren la exportacién como
algo bésico de su ADN. Hay que agi-
tar la mente y ver el mundo de una
forma diferente, explorar nuevos
mercados”. Como ejemplo, puso
el caso de Sydney, Australia, merca-
do que normalmente no esté en el
punto de vista de las empresas que
quieren llevar a cabo un proceso
de internacionalizacién y en que las
constructoras esparfolas lideran la
construccién el metro de la ciudad.

Por ultimo, Jorge Cuartero ani-
mé a los asistentes a participar en
Intermat, “sin duda la feria méas im-
portante del sector en 2018”. Ade-
mas, recalcé que el francés es uno
de los principales mercados de ven-
ta de los asociados de Anmopyc.

Las constructoras espaiiolas,
lideres mundiales

La dltima de las ponencias de la jor-
nada corrié a cargo de Maria Mo-
reno, directora del Departamento

Internacional de Seopan, la Asocia-
cién de Empresas Constructoras y
Concesionarias de Infraestructuras.
Tras una breve presentacion de la
asociacién, Moreno realizé un anali-
sis de la situacién de las empresas
constructoras y concesionarias espa-
fiolas en el exterior.

La produccién de las empresas
de Seopan en el afo 2016 fue de
unos 73.000 millones de euros, de
las que tres cuartas partes provie-
nen de obras y proyectos interna-
cionales. "Parece que una hay una
timida recuperacion, pero se debe
fundamentalmente a la edificacién.
El futuro nos tira més hacia fuera de
Espafia”, explicaba, en relacién a las
pocas perspectivas de que la inver-
sion en infraestructuras crezca a cor-
to plazo en nuestro pais.

A pesar de la poca actividad en
el mercado nacional, las constructo-
ras espafolas son las segundas que
maés facturan en exportacién a nivel
mundial (un 14% del mercado mun-
dial de exportacién), por detrés de
las China (mas del 20% de las expor-
taciones son suyas).

Para Maria Moreno, "internacio-
nalizacién, diversificacion y recursos
humanos con gran experiencia son las
claves del éxito de las empresas espa-
fiolas”. La responsable del area inter-
nacional de Seopan destacd algunos
grandes proyectos en el que partici-
pan las empresas espafolas en todo
el mundo, aunque destacd que “aun-
que siempre miramos a mercados
muy lejanos, en Europa se estan ha-
ciendo proyectos interesantisimos”.

El liderazgo internacional de las
empresas espanolas también se da
en materia de concesiones. Nues-
tras empresas concesionarias estan
presentes en 27 paises con 245 con-
tratos de concesion en transporte.
Solo en carreteras, por ejemplo, tie-
nen 21.500 km de autopista en con-
cesiones.

Preguntada por el modo en el
que estd presencia global de las
empresas constructoras pueden
ayudar a los proveedores de equi-
pos de nuestro pais, Moreno afir-
mé que si bien "la actividad de las
empresas espafolas en el exterior
tiene cierto efecto de arrastre, so-
bre el terreno es mas dificil, ya que
muchas veces tienes que trabajar
con proveedores locales”. Ricardo
Cortés, director técnico de Seopan,
sefialé en este sentido que las em-
presas que quieran trabajar con las
constructoras espanolas en el exte-
rior deben hacerlo como “compa-
fieras de viaje”.

Asi, la jornada puso de manifies-
to que si bien la crisis puede darse
por finalizada, el sector de la cons-
truccion esté lejos de los niveles de
previos a la crisis, especialmente en
la obra publica, cuya inversién pre-
supuestaria continta bajo minimos.
Ante esta situacion, la internaciona-
lizacién y diversificacion es una sali-
da en la que muchas empresas es-
tdn embarcadas con éxito. Y es que,
como demuestra el Observatorio de
la Construccién de Intermat, opor-
tunidades de negocio en mercados
afines al espafiol existen.
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“Todas las inversiones de
Autosur buscan satisfacer las
necesidades de sus clientes”

Nombrar Autosur de Levante es hablar de reparacion y venta de
cajas de cambio industriales, direcciones y ejes, con marcas lideres
en el sector como Allison, Voith y, sobre todo ZF, cuya trayectoria
desde que en 1984 fue nombrado Servicio Oficial ha sido de total
integracion adaptando recursos técnicos y humanos para la optima
representacion del fabricante aleman. LLa nueva sede de Cataluia,
inaugurada hace apenas un ano, corrobora los valores de esta firma
de referencia en nuestro sector con unas instalaciones ejemplares
en las que ya trabajan casi una veintena de personas.

Alvaro Nuévalos, director de Autosur de Levante Cataluiia

Desde que Autosur de Levante na-
ci6 en Valencia en julio de 1978 su
maxima ha sido crecer con los me-
jores. Al nombramiento de ZF como
Servicio Oficial en enero de 1984 le
sucedi6 el de Allison en febrero de
2000 y Voith en enero de 2001. Con
esto conseguia cubrir sus dos princi-
pales objetivos: de un lado, el maxi-

mo espectro de modelos de cajas de
cambio que operan en el mercado
espafol y europeo, principalmente;
de otro, convertirse en la empresa
lider de dicho segmento ofreciendo
una enorme especializacién. Los si-
guientes pasos van encaminados a
la expansion tanto en los sectores
como en el territorio. Fruto de esta

politica abrieron la sede de Zarago-
za en 2008 y mas recientemente, en
2015, la de Barcelona.

Sita en Santa Perpetua de la Mo-
goda, en pleno Vallés y con un facil
acceso desde la A-7, las instalaciones
cuentan con 5.000 m2 de superficie,
de los cuales la mitad estd dedica-
da al taller — que incluye almacén y



José Manuel de valle,
jefe de Taller en Cataluiia

oficinas — y el resto es campa y par-
king para clientes. Una distribucién
pensada por y para la operatividad
de los vehiculos que necesitan ser re-
parados, hasta el punto de disponer
de espacio suficiente para albergar
autobuses biarticulados de hasta 24
metros, convirtiéndose en la Unica
empresa de esta actividad que pue-
de ofrecer este tipo de servicio en
Barcelona. Esto enorgullece a su di-
rector, Alvaro Nuévalos, quien se en-
cargd personalmente de encontrar
el espacio propicio para Autosur de
Levante Catalunya.

Pregunta.- ; Cudles fueron las
razones que llevaron a Autosur

de Levante a tomar una identidad
propia en Cataluia?

Respuesta.- El atractivo y la impor-
tancia del mercado cataldn, un mer-
cado que nos constaba que era muy
exigente y que nos motivaba para
trasladar nuestra filosofia de empre-
sa: servicio y calidad.

Pasados unos meses podemos
corroborar que el contar con un ser-
vicio rapido y eficaz — pues Autosur
dispone de un amplio stock de cajas
de intercambio y de un equipo téc-
nico completamente resolutivo — asi
como de un producto de alta calidad
— que es producido bajo los estanda-
res de los fabricantes, con personal
experimentado y con test final en
banco de pruebas — son dos de los
valores de Autosur que este mercado
ha sabido valorar practicamente des-
de nuestro aterrizaje.

¢Cual ha sido la aportacién de su
empresa al sector desde su llega-
da a Barcelona?

Considero sobre todo la agilidad en
la respuesta minimizando asi los cos-
tes derivados de largas paralizacio-
nes de vehiculos y de maquinaria que
hacen perder dinero desde el primer
segundo que averian. Hay dos facto-
res principales:

El servicio de asistencia técnica
de Autosur con su equipo de técni-
cos altamente cualificados [dos de
ellos en las imagenes], esta propor-
cionando por otra parte, reduccién
de costes al cliente puesto que se
puede diagnosticar exactamente el
problema, lo que facilita tomar la
mejor decisién sobre como resolver
la averia al conocer la localizaciéon y
el componente afectado.

Las instalaciones que poseemos,
que optimizan las plantillas de mecé-
nicos de nuestros clientes, facilitan el
trabajo en sus talleres y reducen cos-
tes derivados por falta de espacio y
personal.

Uno de los puntos diferenciado-
res estd en el enorme taller con 6
calles de 20 metros con la posibili-
dad de albergar autobuses biarti-
culados. ;Qué han conseguido con
esta aportacion unica en la zona?
Aumentar el nivel de servicio, que
sin duda es pilar basico de nuestra
cultura de empresa. Si algo obser-
vamos desde los primeros contac-
tos ya en Catalufia es que no existia
ninguna instalaciéon de nuestra ac-
tividad con espacio suficiente para
atender las necesidades de nues-
tros clientes. Lo que inicialmente
veiamos muy grande cuando estre-
namos las instalaciones, pasado ya
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el primer afio, hemos comprobado
que se ajusta a la realidad de sus
exigencias.

“En Cataluna

es qque no

existia ninguna
instalacion de
nuestra actividad
con espacio
suficiente para
atender las
necesidades de
nuestros clientes”

¢Qué diferencia a Autosur en un
mercado tan competitivo como el
de la reparacién y la venta y distri-
bucién de repuestos?

La disponibilidad de recursos. En lo
referente al taller, Autosur destaca
por su servicio y calidad. Las posibi-
lidades que ofrece el intercambio de
unidades reparadas en cuanto a rapi-
dez de respuesta, asi como las insta-
laciones y el equipo humano con los
que contamos, nos diferencian en el
mercado. No hay que olvidar que el
producto que manejamos es técnico
y cada vez incorpora mayor tecnolo-
gia, por lo que es necesario dispo-
ner de todos los medios necesarios
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Nuevas instlaciones de Autosur de Levante en Catalufia

asi como de un equipo preparado y
formado donde corresponde, en los
propios fabricantes.

Por otra parte, la capacidad
de respuesta en campo cuando el
cliente tiene su vehiculo parado en
sus instalaciones o en obras, calles,

. El departamento técnico es el
responsable de los desplazamientos
y del asesoramiento al cliente. Con
su personal y equipos de diagnosis
tiene una relevancia importantisima
en el desarrollo de nuestro negocio
y supone uno de los valores diferen-
ciales de Autosur mas apreciado por
nuestros clientes

En cuanto a la venta de recam-
bios, sin duda alguna el stock de
material — pues podemos suministrar
desde la carcasa hasta el torico o la
arandela necesaria para finalizar cual-
quier reparacién con éxito -y el tra-
to personalizado, no sélo en lo que
la atencion al cliente se refiere, sino
también a las necesidades y particu-
laridades que se puedan presentar
en cada caso o cliente. La disponibi-
lidad de material que supone tener
dos almacenes (Barcelona y Valencia)
proporciona nuestro alto nivel de ser-
vicio.

Su lema "Unirse al lider, es un
buen comienzo” ;cémo lo tradu-
cen en los servicios que ofertan a
sus clientes?

Todas las inversiones de Autosur han
ido, van e irdn en torno a satisfacer las
necesidades de sus clientes. Ejem-
plo de ellos son sus instalaciones, su
equipo técnico altamente cualificado
y formado en los diferentes fabrican-
tes, su gran stock de producto termi-

nado y su amplio stock de recambios
que nos permiten cumplir con lo
acordado en tiempo, calidad y pre-
cio, diferencidandonos y superando
holgadamente las limitaciones que
pudieran ofrecer otras empresas.
Para aquéllos que cuentan con noso-
tros, nuestra solvencia técnica y nues-
tros medios son, por seguro, uno de
sus mejores aliados.

Ademas de autobuses y autocares,
también dan servicio a maquina-
ria especial, vehiculo portuario,
transporte de residuos, camiones,
vehiculos militares y maquinaria
de obra publica y construccién,

segmento en el que han puesto
especial hincapié en 2017 con la
participacién incluso en la feria
Smopyc de Zaragoza ;cudl es su
oferta en este sector y su estrate-
gia a seguir a medio plazo?

Como sabemos, éste segmento si-
gue sufriendo las consecuencias de
esta larga crisis. Nosotros estamos
completamente mentalizados de la
problemética que las empresas del
sector acarrean asi como del esta-
do de su cartera de negocio. Por
ello, nuestra politica es especial-
mente personalizada y adaptada a
la circunstancia y combina, como
hemos comentado anteriormente,
una acertada diagnosis en el lugar
que requiera el cliente con un es-
fuerzo operativo especial en nues-
tro taller para acortar tiempos y un
tratamiento singular en la oferta
econdmica.

Siempre se han caracterizado

por trabajar con las marcas mas
relevantes a nivel mundial. ;Qué
criterio han seguido para esta
seleccién?

Podemos decir que todo surgié
realmente de la necesidad de aten-
der a unos clientes que ya en su
dia necesitaban un mejor y mayor
servicio. Los principales OEM mon-
taban los componentes de las que
desde hace tiempo son nuestras
representadas. Ese hecho junto con
el querer diferenciarse y situarse
como una empresa profesional y
especializada en la reparacién de
estos componentes motivaron — vy
en la actualidad lo siguen hacien-
do — que las fuertes inversiones se
dirigieran en esta direccion. Junto

David Cosmello, uno de los cuatro técnicos de Asistencia Técnica.
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con la enorme experiencia adquiri-
da a lo largo de los afios, ha hecho
de Autosur lider no sélo en la repa-
racién de estas marcas — a las que
incluimos Dana y Kubota - sino que
también en otras tantas como pue-
dan ser Kessler, Volvo, Mercedes,
Scania, lveco...

Una de sus ramas de negocio es la
venta de piezas a talleres, conce-
sionarios o tiendas de recambio, y
a tal efecto, en Barcelona disponen
de un almacén de 400 m2. ;Es una
linea a desarrollar en un futuro?
Por supuesto. La inversién en stock,
personal e instalaciéon tiene como
objetivo no sélo atender las necesi-
dades de nuestro taller sino también
las de nuestros clientes que reparan.
Si bien es cierto que la globalizacidn
ha afectado directamente a esta li-
nea pues el abanico de suministra-
dores ha crecido, el hecho de ser
nosotros los especializados en el pro-
ducto nos permite ademés de servir
el material, asesorar técnicamente y
evitar gastos innecesarios en material
no adecuado — hay que recordar que
nuestros productos sufren actualiza-
ciones constantemente que pueden
no ser compatibles con lo que mon-
tan desde su origen — o en paraliza-
ciones por plazos o por montar esas
referencias incorrectas... y todo ello
tratado de forma personalizada.

“Entender que
la formacion
al cliente va
en contra de
los intereses
de la empresa
proveedora es
un error”’

En este sentido, la sede que dirige
estd preparada para el crecimiento
también en lo referente al perso-
nal. ; Cudles son sus planes a corto
y medio plazo?

Cumpliéndose las expectativas, el cre-
cimiento en personal en los préximos
dos afos debe seguir una linea ascen-
dente como actualmente, sobre todo
en la parte técnica. Este afio aumenta-
mos plantilla no sélo en oficinas sino
que también en taller contratando a
personal experimentado y a recién ti-
tulados en FPIl e ingenieria. Nuestra

Xavi Cerdan forma parte del equipo de cuatro técnicos de asistencia.

apuesta de presente y de futuro es
por personal capacitado y formado
que sea capaz de mantener y elevar
més, si cabe, nuestro alto grado de
profesionalizacion y experiencia.

Si hay un denominador comun para
los 18 trabajadores de Autosur en
Barcelona es la juventud, con una
media por debajo de los 40 afios.
¢Es su apuesta para garantizar la
continuidad laboral de los profesio-
nales que tanto valora el cliente?
Efectivamente. Como hemos comen-
tado, la estructura bésica la forman
un conjunto de mecénicos experi-
mentados en nuestros componentes
y en lo vehiculos, pues siempre lo he
considerado clave, entender el com-
ponente, el vehiculo y como funciona
en él. A partir de esta base, el cre-
cimiento es en gente joven que nos
ha de demostrar compromiso, pre-
disposicién, conocimiento e ilusidn
por hacer mas grande y exitoso este
proyecto, un proyecto de por vida.

En la sede dispone de una zona
con todo lo necesario para im-
partir cursos de formacién a los
operarios de sus clientes. ;Cémo
gestionan esta labor?

Ofreciendo o detectando esa nece-
sidad. Entender que la formacién al
cliente va en contra de los intereses
de la empresa proveedora es un
error puesto que si uno comprende
la problematica que le surge al clien-
te cuando tiene una averia, el hecho
de asesorarle y facilitarle su labor es
una inversidon que por seguro revier-

te en las relaciones entre empresasy,
por ende, en el futuro de aquélla.

La estrecha relacién con el cliente
es una de las claves en el desarro-
llo de Autosur desde su creacidn,
¢cémo se llega a conseguir ese
vinculo cliente-proveedor?
Colaboracién, proximidad y perso-
nalizacion de su caso. Esa es la cla-
ve, cuando hay una averia, hay que
entender qué es lo que pasa y qué
consecuencias tiene para él. Autosur
entiende desde la primera llamada
de un cliente que éste se esta en-
frentando a un grave problema que
significa costes, imagen y faltar a su
compromiso con su cliente final, ya
sea un ente publico, unos pasaje-
ros, una empresa gque espera una
mercancia o unos ciudadanos que
desean tener sus calles limpias. Esta
cultura centrada en nuestro cliente es
la que nos motiva para solventar sus
problemas en el menor tiempo posi-
ble y a un precio justo.

¢Cudles son sus previsiones este
afo para Autosur en general y en

la sede de Barcelona en particular?
Autosur, en general, se estd enfren-
tando a un afio muy importante don-
de la consolidacién de su nueva sede
en Barcelona es clave y desde la cual
se prevé una significativa aportacién
al crecimiento de la firma si bien no
hay que olvidar la afeccién de la si-
tuacion del mercado en general, to-
davia no estabilizada y que continta
afectando de forma directa a sectores
tan importante como la obra publica.
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Mayor productividad y menos
desgaste con la nueva generacion de
trituradoras de Sanvick

viles de Sandvik presentan una

nueva adicion para la gama de
trituradoras de mandibulas Sandvik
341 con el lanzamiento de la nueva
Sandvik QJ341 +. Este nuevo mode-
lo incorpora un pre-cribado de doble
cubierta como estandar, ampliando
nuestra oferta de la trituradora mas
vendida de mandibula mévil como es
la Sandvik QJ341 para satisfacer las
necesidades del cliente.

La nueva caracteristica de pre-cri-
bado en la Sandvik QJ341 propor-
ciona una gran amplitud para una
excelente separacién. Esto permite
la eliminacién de una gran cantidad
de finos, lo que resulta en una ma-
yor eficiencia, mayor productividad y
menos desgaste en la trituradora. En
este sentido, la Sandvik QJ341 + serd
particularmente efectiva en aplicacio-
nes de extraccién de canteras donde
se encuentra una alta proporcion de
finos en el material de alimentacién,
ya que el nuevo pre-cribado filtra este
material antes de entrar en la cdmara
de trituraciéon. Los resultados de las
pruebas ya han demostrado un au-

I as trituradoras y cribadoras mé-

mento de la productividad de hasta
un 30% en determinadas aplicaciones.

Para complementar el pre-cribado,
Sandvik ha disefiado un nuevo transpor-
tador telescopico natural de finos, con
una altura de descarga de 3.1m/10'3"
para hacer frente al aumento del flujo
de material pre-seleccionado. La tolva
de suciedad ha sido disefiada con un
angulo més inclinado para permitir una
transferencia mas répida de material, al
mismo tiempo que aumenta la capaci-
dad para tratar con material pegajoso.
El modelo Sandvik QJ341 + incluira las
mismas caracteristicas centradas en el
cliente que el modelo estandar, por lo
que incluye la configuracién CSS ajus-
table hidrdulicamente, la mandibula
reversible y accionamiento hidraulico
que permite a la trituradora comenzar
bajo carga, maximizando asi el tiempo
de actividad. También tiene funciones
disefadas para proporcionarle total
control y tranquilidad, como el sistema
de control PLC de Sandvik y la pantalla
de control.

Otros beneficios de la Sandvik
QJ341 + incluyen una nueva tolva
de cierre automatico mejorada para

la répida y segura puesta a punto
desde el nivel del piso. También se
han hecho mejoras en el transporta-
dor principal para reducir el arrastre.
La Sandvik QJ341 + también ha sido
equipada con motores de eje curva-
do y pistones radiales altamente efi-
cientes en todo, lo que reduciré los
caudales hidraulicos y aumentara la
economia de combustible y la mejo-
ra de la durabilidad.

Asimismo, la introduccion de la
nueva Sandvik QE441 Free Flow (Flu-
jo Libre) ofrece una solucion mouvil
versatil y altamente eficiente para
manipular materiales pegajosos, hu-
medos y muy humedos con un alto
porcentaje de finos. Es su solucion
ideal para procesar materiales como
suelos, agregados, minerales, resi-
duos, biomasa y otros combustibles
derivados de desechos, incluyendo
productos con altos contenidos de
humedad.

Ha sido disefiada con las mismas
caracteristicas amigables con el usua-
rio de las rejillas de la Serie 1. Estos in-
cluyen el sistema de control de Sand-
vik facil de usar y la interfaz de usuario



con arranque secuencial, mientras que
el seguimiento de dos velocidades
ayudaré a reducir el tiempo de viaje
entre los sitios de trabajo. La Sandvik
QE441 Free Flow ofrece una mayor du-
rabilidad de la planta y comodidad del
operador, sin sacrificar el rendimiento.

Contar con una gran variedad de
medios de cribado y una amplia gama
de tiros ajustables y velocidades dispo-
nibles, permite que la Sandvik QE441
Free Flow se configure para adaptarse
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a los requisitos especificos de la apli-
cacién. Complementa ademas las tri-
turadoras de mandibulas Premium y
trituradora de impacto Sandvik QI341
Prisec y también puede funcionar
como una unidad independiente.
Destinada a los mas exigentes
productores de agregados, la com-
pacta Sandvik QS331 ha demostrado
su eficacia en aplicaciones estaciona-
rias durante mas de 30 anos, convir-
tiéndose en una de las trituradoras

EQUIPOS MOVILES

de cono mas confiables, versatiles y
productivas del mercado actual. Esta
tecnologia probada ha sido incorpo-
rada en una planta montada sobre
rieles, autocontenida y que funciona
con diésel, proporcionando a nues-
tros clientes un rendimiento superior
y una alta calidad de producto, pero
en una versién completamente maévil.

La trituradora de cono Sandvik
CS430 se ajusta realmente a la Sandvik
QS331 mévil de 36 toneladas por se-
parado: con una opcidén de configura-
cién de tres cdncavos, y cuatro bujes
para controlar los ajustes cerrados la-
terales y la gradacién del material, la
Sandvik QS331 proporciona la flexibili-
dad méxima. Debido a la gran acepta-
cién de la alimentacién, la produccion
de trituradoras de mandibula puede
optimizarse abriendo el CSS, reducien-
do asi el consumo de combustible y el
desgaste.

La unidad también viene disponi-
ble conuna 13 'x5'/4 x 1,5 m pantalla
colgante de una sola cubierta. Esto
permite que la maquina produzca
un producto tamizado y recircule
de nuevo por el transportador de
alimentacién aquel producto que
estéd sobredimensionado. Como una
planta mévil totalmente integrada la
eficiencia y la productividad son los
atributos clave de la Sandvik QS331.
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EQUIPOS MOVILES

E canteras

Metso alcanza un nuevo hito con su
popular Lokotrack

etso alcanza un nuevo ré-
cord con el envio a un clien-
te aleman de su Lokotrack

nimero 500 en el pais germano,
unidad que se ha vendido durante
la celebracion de Steinexpo. A nivel
global Metso ha vendido alrededor
de maés de 7.000 Lokotracks.

El equipo entregado, un grupo
mévil con machacadora de mandi-
bulas Lokotrack LT 120, fue adqui-
rido por Andreas Erdarbeiten, una
empresa familiar de trituracion, cri-
bado y reciclaje.

Las primeras entregas de Loko-
track a Alemania a finales de los
anos ochenta incluyeron a menudo
plantas de dos etapas para triturar y
cribar en canteras de roca dura. Una
combinacién tipica era una man-
dibula LT100 de seguimiento y una
planta de cono LT1100. La empresa
alemana Abag comprd estas unida-
des hace més de 30 afos, y todavia
estédn trabajando las mismas tritura-
doras, lo que demuestra la longevi-
dad de la gama Lokotrack.

Hoy en dia, los Lokotracks de Met-
so utilizados en Alemania cubren bien
todos los segmentos de sus clientes,
desde instalaciones de contratacion
y reciclaje ligeras y faciles de trans-
portar hasta trituradoras de canteras
moviles robustas y de gran capacidad.

Las plantas de trituracién y cri-
bado de Lokotrack se venden en
Alemania por Metso Alemania y
dos distribuidores experimentados
como son Fischer Jung y HSB. La
buena reputacién, la fiabilidad con
componentes de primera clase, la
alta eficiencia de trituracién y criba-
do y el excelente valor de reventa
son la clave de las exitosas ventas
de Lokotrack en Alemania.

Asimismo, Metso ha presenta-
do su probada gama de plantas de
trituracion movil Lokotrack. En este
sentido, el modelo Lokotrack LT120
presenta una robusta gama de can-
teras de 60 toneladas que satisface
todos los requerimientos de capaci-
dad y eficiencia total del cliente en
trituracion primaria en canteras. La

abertura de alimentacion de man-
dibula grande de 1.200x870 mm
acepta incluso grandes tamafos de
alimentacion. Su modelo hermano,
el LT120E, permite un uso comple-
tamente eléctrico y econémico con
una fuente de alimentacion externa.

El LT96S méas compacto y recien-
temente actualizado es un modelo
muy popular en el mercado alemén
en el procesamiento de materiales
reciclados. El control de ajuste ac-
tivo opcional asegura un proceso
continuo, mientras que en caso de
bloqueo, la mandibula se abre para
evitar dafnos. ASC también devuelve
el ajuste automéaticamente a la con-
figuracion anterior utilizada.

Las dos plantas de mandibula de
Lokotrack representan las plantas de
trituracion més populares en sus cla-
ses de tamano en todo el mundo, y
entre las caracteristicas que compar-
ten ambas estd su buena economia
de combustible, |a tltima tecnologia
de motores de nivel 4, uso seguro y
facil servicio.
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Trituradora de
mandibulas Kleemann

MC 120 PRO para
aplicaciones en canteras

| Grupo Wirtgen ha mostrado
E soluciones personalizadas para

aplicaciones de procesamiento
de materiales reciclados y canteras
en la feria de la industria en Hom-
berg/Nieder-Ofleiden, Alemania. El
estreno mundial de la trituradora de
mandibulas Kleemann MC 120 PRO
ha sido el centro del escenario. Tan-
to la trituradora de mandibula, fun-
cionando como parte de una combi-
nacién de méaquina entrelazada que
comprende adicionalmente la tritu-
radora de cono MCO 11 PRO vy la
planta de cribado EVO de MS 953, y
el granulador MBRG 2000 muestran
su alta productividad.

Desarrollada para uso en can-
teras, la planta es extremadamen-
te durable y disefada para un alto
rendimiento de hasta 650 t/h. El
corazén del sistema es la tritura-
dora de mandibulas en si, que ha
sido especialmente disenada para
el procesamiento de roca dura. El
sistema de alimentaciéon continua
ayuda a lograr una mejor utilizacién
de la capacidad de trituradora. Re-
gula la alimentacién del material en
funcién de su flujo. Para asegurar la
seleccién eficaz de las multas, el MC
120 PRO se equipa de una prescreen
integrada de dos pisos con una su-
perficie de proyeccion extra grande.

La serie PRO de trituradoras es
operada con el intuitivo concepto de
control Spective. Todas las funciones
y componentes de la planta se con-
trolan a través de un panel tactil.

Al igual que la trituradora de
mandibulas MC 120 PRO, la tritura-
dora de cono Mobicone MCO 11
PRO esta también esté equipada con
un potente motor diésel-eléctrico
que soporta la fuente de alimenta-
cion externa. La trituradora de cono
también alcanza una alta produccion
horaria de hasta 470 toneladas y es
la combinacién perfecta para el MC

120 PRO en la fase de trituracién se-
cundaria. Debido a que la unidad de
accionamiento estd instalada en la
parte inferior de la planta, el MCO
11 PRO tiene un centro de gravedad
bajo y por lo tanto una mayor estabi-
lidad, una combinacion que minimiza
el ruido y la vibracién. Todos los com-
ponentes de la planta son facilmente
accesibles desde el suelo o desde
plataformas de dimensiones genero-
sas para el mantenimiento y el apro-
visionamiento de combustible.

El Mobiscreen MS 953 EVO de
triple plataforma de clasificacion de
la pantalla redondea la combinacién
de la maquina Kleemann. Las tres méa-
quinas interrelacionadas han hecho su
aparicion en Steinexpo. EIMS 953 EVO
es adecuado para aplicaciones de pie-
dra natural y reciclaje en localizaciones
irregulares. Se puede transportar facil-
mente y configurar rdpidamente para
su funcionamiento. Al mismo tiempo,
la planta consigue una produccidn
muy alta, procesando hasta 500 tonela-
das de material por hora con su super-
ficie de 9,5 m2 en la cubierta superior.
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Keestrack presenta su trituradora de
mandibulas diésel B3e

eestrack ha presentado duran-
Kte la celebracién de Matexpo

la trituradora de mandibulas
diésel B3e, una variante hibrida de
su exitoso modelo desplegado en
obras y reciclaje. En ella se conser-
van todas las ventajas especificas de
la maquina de 30 toneladas monta-
da sobre orugas.

Sus dimensiones de transpor-
te extremadamente compactas,
su bajo peso en el transporte y su
avanzada mandibula de 1000x600
mm de ancho han permitido a Ke-
estrack establecer estédndares su-
periores en los Gltimos afos con el
B3 (anteriormente Argo) entre las
trituradoras de mandibulas de 30
toneladas. Incluso los operadores
de explotacion mas pequenos apre-
cian la capacidad de trituracién de la
méaquina, que ofrece continuamente
resultados de alta calidad de hasta
max. 300 t/h, gracias a los anchos
de separacion de 45-170 mm que
se pueden ajustar hidraulicamente
en cualquier momento, el sistema
“non stop” patentado con protec-
cién contra sobrecarga y monitoreo
de desgaste.

La B3 de Keestrack, sin patas de
soporte, no tiene problemas para
mantenerse al dia con los trabajos
en las obras de construccion y en las
canterasy, gracias a las robustas pis-
tas construidas y la excelente cons-
truccién del chasis, también puede
desplegarse en superficies dificiles.

Estas caracteristicas también han
hecho que la maquina sea muy po-
pular en el sector del alquiler.

El equipo tiene una trituradora si-
milar, una pantalla primaria vibrante
resistente y la impulsion de las pistas
son todas impulsadas diésel-hidrau-
licamente, y el control hidraulico
deteccién de la carga de Keestrack
garantiza bajos indices de consumo
del motor diésel Volvo de 160 kW
nivel 4f. Con su transportador de
descarga principal, transportador
de descarga de pantalla primario o
magnetos de sobre banda ajustable
(opcional), la electrificacion parcial
se refiere a aquellos componentes
para los cuales el accionamiento
eléctrico realiza ahorros reales de
combustible pero sobre todo mejo-
ras en los costes operativos de se-
guridad y mantenimiento.

Un generador de a bordo com-
pacto y ligero de 42,5 kVA suminis-
tra la potencia, que reduce por un
lado alin mas la velocidad de funcio-
namiento del diésel (1500 rev./min),
ademés de reducir los requisitos de
enfriamiento, los riesgos de fugas y
los costos de mantenimiento debido
a la eliminacion de motores hidrau-
licos y tuberias correspondientes.
La tuberia reducida significa que el
Keestrack B3e ahora tiene 100 litros
menos de liquido hidraulico. Asi-
mismo, ofrece ahorros directos de
combustible y ventajas de costes de
funcionamiento al conducir una uni-

dad de cribado eléctrico conectada
posteriormente (como por ejemplo,
el Keestrack K2e) o un transportador
de almacenamiento (carga conecta-
da: 32 A (17,5 kW). Con un consumo
de 4 a 5 litros, la compania sostiene
que se pueden obtener beneficios
inmediatos gracias a un mayor valor
afadido a través de productos fina-
les de alta calidad o una capacidad
de almacenamiento claramente su-
perior cuando son operados por un
solo individuo.

En cuanto a las demandas de
mayor rendimiento o los operadores
con acceso a una potencia eléctrica
rentable, la compafia esté ofrecien-
do su nueva trituradora de mandi-
bula totalmente hibrida B4e, con un
peso operativo maximo de 49 t. En
este caso, un motor eléctrico de 110
kW es responsable de la conduccion
de la trituradora de 1100x700 mm,
ademas un motor eléctrico de 55
kW/unidad de bomba de todos los
componentes hidraulicos.

De forma similar, el Keestrack
B4e puede funcionar completamen-
te con la red eléctrica, lo que, seglin
Keestrack, puede conseguir ahorros
considerables en costes energéticos
de hasta el 70%. En aplicaciones mo-
viles en el campo, la combinacién de
242 kW motor diésel y el generador
de 225 kVA impulsa la maquina, lo
que garantiza al operador una flexi-
bilidad total y una alta seguridad de
inversién en la reventa.
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Mycsa ofrece flexibilidad para cada
trabajo con el Arjes Impaktor 250

| Arjes Impaktor 250 es una
trituradora de piedra versatil
para contratistas, empresas de
eliminacién y profesionales de la de-
moliciéon con requisitos moderados.

La maquina de seguimiento macha-
ca una variedad de materiales més
duros como escombros, hormigdn,
asfalto, piedras naturales, etc. La
geometria especial del eje, el accio-

namiento asincrono y el sistema de
doble quebrantador de mandibula
con las barras de corte garantizan un
producto final uniforme con elemen-
tos menos finos a altas velocidades
de produccién.

Ademas, el jurado del Concurso
de Novedades Técnicas de Smopyc
2017, Saldén Internacional de Ma-
quinaria de Obras Publicas, Cons-
truccién y Mineria, celebrado del
25 al 29 de abril en Feria de Zara-
goza, ha otorgado el premio, en la
categoria “Nuevos Desarrollos de
Maquinaria”, el pre-triturador de
Arjes, Impaktor 250, con el premio
de bronce.

Entre sus particularidades se ha
destacado su flexibilidad para traba-
jar, gracias a sus medidas compactas
y poco peso, a la adaptacién de la
velocidad de sus ejes y al sistema de
trituracion de dos pasos. Ademaés
de su funcién automética de rever-
sion y cinta magnética para separar
férricos. Se encuentra disponible en
versién movil y estatica.

Focusing on
what we do
best, to deliver
on what

|
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Avutentico ADN
Scania en la nueva
gama XT

La presentacion de la gama XT de Scania muestra un cambio de
marcha superior en el sector de la construccion con soluciones
pensadas a la carta y centradas en los clientes mas exigentes del
sector europeo de la construccion.

Texto y fotografias: Nuria Lépez Contreras
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on sede central en Sédertal-

je, Estocolmo, Scania ha or-

ganizado un viaje para que la
prensa técnica de diferentes paises
pudiera comprobar y ver de prime-
ra mano la nueva flota de camiones
para obra publica. Como era de es-
perar, la puesta en escena de la pre-
sentacién de la nueva gama XT de
Scania no dejé indiferente a ninguno
de los asistentes que se congregaron
en el Marcus Wallenberg Hall, mu-
seo y centro de visitantes de Scania
situado en la provincia de Sérmland,
Sédertélje (Suecia).

Organizado alrededor de varias
zonas, el equipo de Scania Group
mostrd a los periodistas todas las
novedades que se encuentran en
la gama XT. “Ahora estamos cam-
biando a una marcha superior en
la construcciéon”, explicaba Anders
Lampinen, director producto de
construccién de Scania Trucks. “Te-
nemos los productos adecuados, los
servicios adecuados y las competen-
cias adecuadas: ahora pretendemos
igualar la posicion en la que estamos
en vehiculos de larga distancia en to-
dos los mercados. La gama Scania XT
es la oferta perfecta al hacer frente a
arduos desafios y al tratar con clien-
tes que necesitan una solucion que
sea fiable en todo momento y que
cumpla en todas las circunstancias.”

El modelo XT es compatible con
todas las versiones de cabina P, G, R
y S, sin importar el tipo de motor del
vehiculo. El nicleo de Scania XT es
un parachoques de alto rendimiento
y alta resistencia que sobresale 150
mm de la parte frontal de la cabina
y que dota al vehiculo de un aspecto
robusto y resistente.

Asimismo, los clientes de Sca-
nia XT pueden escoger distintos
paquetes locales de equipamiento
interior y exterior, que contribuyen
a optimizar la productividad, todo
ello gracias al enfoque modular que
ha rematado précticamente con la
llegada de la nueva generacion. “El
abanico del que disponemos en la
actualidad es bastante amplio. Por
todo ello, la libertad de eleccion no
termina en las opciones de cabina
y las configuraciones de eje. Todo
vehiculo XT puede equiparse con
cualquier motor de nueva genera-
cién con arreglo a las necesidades y
requisitos de cada trabajo”, ha co-
mentado Lampinen.

Robustez y productividad Scania
Para comprobar de primera mano
el funcionamiento de los nuevos ca-
miones XT, Scania prepard una visi-
ta a su Demo Center en Sodertélje
donde los alli presentes pudieron ex-
perimentar el rendimiento, confort y

E canteras
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manejo, entre otros aspectos, de los
vehiculos expuestos para la ocasion.

Ademés de la experiencia practica,
el equipo de Scania explico a la prensa
las diferentes caracteristicas de su nue-
va gama XT. En este sentido, Anders
Jensen, gerente técnico de consumo
de energia de Scania Group, explicd
las diferentes condiciones en las que
trabaja el motor seguin el tipo de traba-
jo que se esté llevando a cabo en cada
momento, lo que genera un consumo
de combustible y produccién de ener-
gia muy diferente.

Jensen insistié en la importancia
de conocer las necesidades del clien-
te para que cada vehiculo se adapte
lo méaximo posible a las condiciones
en las que va a operar.

Para ello, Scania ofrece forma-
cién personalizada en sus centros
donde cualquier conductor de un
Scania, ademéas de que el propio
vehiculo notifique reacciones acer-
ca de la anticipacion del conductor
en materia de aceleracion, frenado,
etc., pueden recibir consejos sobre
cémo mejorar la conduccidn, para
hacerla més eficiente, a través de la
aplicacién Scania Fleet.

Una innovacién a propodsito de
Scania Driver Services es que duran-
te el afo 2017 varios mercados han
comenzado a ofrecer formacion de
conductores basadas en la aplica-
cién, enfoque que también puede
ser personalizado para las activida-
des de la construccion. La formacién
de conductores es un servicio arrai-
gado en actividades de larga distan-
cia en las que el foco se centra sobre
todo en una conduccién respetuosa
con el medio ambiente y en la segu-
ridad vial.

“Hemos tenido una respuesta
muy buena al respecto” ha afirma-
do Lampinen. La conduccion de un
vehiculo destinado a la construccién
es mas exigente que la de un vehi-
culo de larga distancia en muchos
sentidos. Los vehiculos destinados a
la construccién funcionan en varios
entornos distintos, lo cual conlleva si-
tuaciones tan dispares como la con-
duccién por autovias o por lugares
donde no hay carretera. Si a esto le
anadimos factores como el proceso
de carga, el vertido de la misma, la
sujecién de mercancias, la conduc-
cion fuera de carretera y otros facto-
res con posible intervencién humana,

se puede dar uno cuenta de cuantas
facetas entran en juego en la tarea.”

Cadenas cinematicas para todos
los requisitos y aplicaciones

Hasta la fecha, se han incorporado a
la nueva generacién de camiones de
Scania trece motores Euro 6 con po-
tencias comprendidas entre 280 y 730
CV agrupados en tres familias de mo-
tores. Tras salir a la venta, les siguieron
la mayoria de las configuraciones de
eje y caja de cambios requeridas para
personalizar vehiculos destinados a la
construccion, vehiculos plenamente
forestales y tractoras para transporte
pesado en los que el foco se centra
en caracteristicas como la robustez y la
productividad. Sea cual sea la cadena
cinemética, Scania ofrece un consumo
de combustible mas eficiente, ayudan-
do asi a sus clientes a plantar uno de
los cimientos mas importantes para
lograr el mejor ahorro de explotacion
total en la linea de rentabilidad.

En junio Scania expuso una ge-
neraciéon completamente nueva de
motores V8 de 16 L que ofrecen una
reduccién del consumo de entre el 7
y el 10 %, entre otras ventajas, en fun-
cion del tipo de aplicacion para el que
se usen. La mejora en los motores V8
es atribuible fundamentalmente a las
modificaciones correspondientes que
se incorporaron a los motores 13 litros
Scania cuando la nueva generacion
de camiones de Scania fue estrenada
oficialmente en otofo de 2016.

La tercera gama de motores de
Scania ha sido sometida a una revi-
sion general incorporando sélidos
motores de cinco cilindros y 9 L en
tres niveles de potencia. En este
caso, también es posible conseguir




ahorros de combustible considera-
bles del orden del 3 %.

Entre las nuevas caracteristicas
se encuentra un nuevo software de
motor y una cdmara de combustion
reconfigurada. Un cambio impor-
tante radica en que la refrigeracion
del aceite esta ahora controlada por
termostato. Se contribuye asi a un
ahorro de combustible del 1 %, ya
que por lo general se permite que
el aceite mantenga una temperatura
de funcionamiento superior. El ven-
tilador de refrigeracién va acoplado
directamente al ciglienal y el cambio
a marchas superior no requiere un
consumo energético intensivo.

El DCO9 es un motor probado
y fiable. Lleva mucho tiempo en la
gama de Scania y ha sido sometido
a varios cambios de generacién, lo
cual ha permitido que se mantenga
en todo momento a la vanguardia
del consumo y la manejabilidad.
Dado que entrega 1700 Nm a 1050
rom con una acumulacién rapida de

par desde el ralenti, demuestra un
rendimiento de primera categoria en
cualquier situacién, desde

aquella en que miles de vehiculos
de distribucién portan pesadas car-
gas a otra en que multiples vehiculos
destinados a la construccién cuentan
con pesos técnicos de conjunto de al-
rededor de 30 toneladas y en los que
se descubre que el DCO? es el tipo
adecuado para este tipo de exigente
funcionamiento. Sus destinatarios na-
turales son aquellos usuarios que pre-
cisan potencia, robustez y bajo con-
sumo de un motor de seis cilindros,
pero que por motivos como el peso
no desean pasarse enteramente a un
motor de dichas caracteristicas.

Los actuales motores 320 y 360
biodiésel son, por tanto, los primeros
en salir de la fébrica y les seguiran
muchos otros motores de combus-
tibles alternativos de Scania. Todos
los motores Euro 6 diésel de Scania
ya cuentan con la certificacién para
mezclas con hasta el 10 % de bio-
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diésel en su configuracion basica, sin
que ello repercuta en los requisitos
de mantenimiento.

Una flota competitiva
Ya en el centro de construccién de
Scania, la compafia explico a los asis-
tentes como gestiona Scania su flota,
asi como los servicios que ofrecen al
cliente. En este sentido, se ha desta-
cado el sistema de gestién de flotas
que permite conocer qué vehiculo es
el idéneo para el encargo. Asi, el siste-
ma busca qué camidn y qué conductor
pueden ir a realizar un nuevo encargo
teniendo en cuenta: la distancia a la
que se encuentra del mismo, el tiempo
que va a tardar en llegar o el volumen
de encargados que tiene cada camién.
El principal objetivo es aumentar el
tiempo de actividad total de la flota
del cliente, a la vez que se mejora el
control de costes y la predictibilidad.
Otro servicio es el de tacdgrafo
que permite conocer todos los datos
del vehiculo que recoge el equipo. Asi

H canteras
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es mas sencillo ver cuantas horas lleva
de trabajo cada conductor y en qué
tiempos esté realizando el mismo.
Asimismo, Scania Fleet Care cuida
de la flota, independientemente de
las marcas o la antigliedad y se ase-
gura de que todos los vehiculos estén
en perfecto estado. De esta forma,
los expertos analistas realizan un se-
guimiento de los datos de su empresa
y taller para identificar las causas de
las paradas no planificadas. Ademas,
Scania Fleet Management ha sido ob-
jeto de una ampliacién con una fun-
ciéon de seguimiento de remolques,
Scania Trailer Control. Permite que
las empresas de transporte accedan
a datos de importancia tales como la
posiciéon y la temperatura de la zona
de carga, lo cual es sumamente re-
levante para todo tipo de transporte
refrigerado, directamente desde el
portal de Scania Fleet Management.
Por otro lado, gracias a Scania
One, canal comercial creado recien-
temente para ofertas de servicios
digitales de Scania, los clientes pue-
den acceder a los servicios propios
de Scania por medio de tabletas
Android. Asi, se consigue que la in-
teraccion digital con Scania sea més
sencilla'y genere las condiciones que
favorecen la rentabilidad sostenible.
Ademads, en su versién de lanza-
miento, Scania One contiene Scania
Fleet Management, el sistema de

supervision y anélisis en tiempo real
que asiste a los transportistas con,
por ejemplo, la planificacién de flotas
proporcionando datos de posicién y
requisitos de mantenimiento. Entre
otros ejemplos de aplicaciones figura
Guide me, version digital del manual
de funcionamiento que emplea reali-
dad aumentada para facilitar el acce-
so rapido del conductor a informacién
sobre diversas funciones del vehiculo,
y Check before drive, lista de compro-
bacidn digital previa a la conduccion e
independiente de las marcas.

Cabinas serie P: versatilidad
superior

Una vez presentados los modelos de
cabina Ry Sy algunos de cabina G,
se afiaden modelos de cabina P. Con
todas las cabinas incorporadas a la
gama de Scania es posible hacer el
pedido de varias alturas de techo y
versiones para la nueva generacién
de camiones. Todo ello es posible
gracias al ya mencionado sistema
modular a través del cual Scania ha
sido capaz de crear un nimero casi
ilimitado de variantes de camion,
adaptadas a las necesidades especi-
ficas de cada cliente.

Ademés, consta de seis varian-
tes de cabina desde la CP14L con
techo bajo (especialmente disefiada
para proporcionar el espacio nece-
sario encima de cabina destinado a
posibilitar el avance de la carroceria)
hasta la CP20H para quienes desean

Marc y Alex Mdrquez

cémodos interiores, una menor tara
del vehiculo y escalerillas de acceso
mas bajas junto con una cabina de
montaje inferior en relacion con el
chasis del vehiculo.

El nuevo disefio de la cabina P
equipada con techo bajo presenta la
misma altura libre interior que la de
una cabina P perteneciente a la ge-
neracién anterior (que ofrece dimen-
siones exteriores compactas, lo cual
la convierte en apta para entornos en
los que la altura libre esté restringida),
mientras que los modelos CP17N o
CP20N proporcionan una cabina cuya
altura libre interior es 10 cm mayor
que en las versiones anteriores. El he-
cho de que las nuevas cabinas Scania
sean mas largas se debe a que los es-
pacios interiores se han disefiado con
una mayor longitud para conseguir un
espacio interior més eficiente.

Como consecuencia, los trans-
portistas de la construccién pueden
hacer frente a todo tipo de desafios,
tanto en carretera como fuera de ella.

presentan la nueva gama en Esparia

La Cantera Anfa de Calatorao (Zaragoza) acogié la presentacion de los
nuevos camiones XT de Scania, y lo hizo con dos invitados curtidos en
motores. Los hermanos Marc y Alex Mérquez, pilotos de MotoGP, partici-
paron en la presentacién e incluso condujeron algunos de estos camiones,
enfrentandose a algunas pruebas de habilidad que permitieron compro-
bar in situ algunas de las caracteristicas de los nuevos vehiculos.

“Hace un ano en Scania me dieron la oportunidad de probar el vehicu-
lo de larga estancia, una experiencia brutal. Ahora vamos tirando al extre-
mo, a la nueva gama XT, y me dieron la oportunidad y todo lo que tenga
motor y lleve gasolina lo intentamos probar”, sefialé Marc en la rueda de
prensa. Por su parte, Alex sefialé que “Scania nos lleva el ‘'motorhome’ a
todos los circuitos de Europa. Es nuestra segunda casa, algo muy impor-
tante para nosotros”. Asimismo, el pequefo de los Marquez

Marc Marquez recordaba que su padre trabajé durante muchos afios
en el mundo de la construcciéon y el campo: “Por mi padre he podido
conducir camiones, excavadoras... Y lo que mas me sorprende es como
ha mejorado su comodidad en todos estos afos”.

Con maquinaria de Hidromek de apoyo (entre otros equipos pudo
verse en accion la nueva pala cargadora HMK 640WL de la firma turca), la
nueva gama de conduccién de Scania tuvo su puesta de largo en la Can-
tera de marmol de Ania. La firma aproveché la presencia de los pilotos en
la region aragonesa de cara a la celebracién del Gran Premio de Aragén.
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Hidromek muestra
las virtudes de su

pala cargadora HMK
640WL en Espana

La presentacion de la gama XT de Scania muestra un cambio de
marcha superior en el sector de la construccion con soluciones
pensadas a la carta y centradas en los clientes mas exigentes del
sector europeo de la construccion.



idromek ha mostrado en ac-
H cidén su nueva pala cargadora

de ruedas HMK 640WL. Su
Ultimo gran lanzamiento, que ya
fue mostrado en la pasada edicién
de Smopyc, ha mostrado ahora sus
virtudes sobre el terreno, en las ins-
talaciones de la Cantera Ania, en la
localidad aragonesa de Calatorao.

Coincidiendo con la presenta-
cién de la nueva gama de camiones
para la construccién XT de Scania,
Hidromek presté varios de sus equi-
pos para realizar labores de carga
durante las demostraciones. Asi, los
pilotos Alex y Marc Marquez, pre-
sentes en el acto del fabricante de
camiones, pudieron probar la nue-
va pala HMK 640WL.

Actualmente, Hidromek dispo-
ne de dos equipos en pruebas en
Espafa que ademaés esté sirviendo
a la compania para incorporar ul-
timas mejoras a la produccion en
base al feedback de los clientes.
Stoian Markiv, presidente de Hidro-
mek West, explica que esperan que
hasta finales de afo ya sean seis las
palas cargadoras que estén traba-
jando en Espana.

Cerca de cumplir 40 anos desde
su fundacién (la efeméride tendra
lugar en mayo del préximo afio),
Hidromek estd ultimando la pro-
duccién a gran escala en su nueva
fabrica de Ankara de su primera
pala cargadora. El objetivo en estas
instalaciones, que ocuparan mas
de un millén de metros cuadrados,
serd sera alcanzar un ritmo de pro-
duccién de una maquina cada 23
minutos.

Robustez y disefio made in
Hidromek

La nueva HMK 640WL contiene to-
dos los elementos reconocibles en

cualquier equipo fabricado por Hi-
dromek. Robustez, productividad y
disefio son los puntos fuertes de esta
nueva pala cargadora; no obstante,
la firma turca y acumula varios galar-
dones internacionales de prestigio
por el disefio de sus méquinas, entre
otros el Red Dot con el que esta HMK
640WL ha sido reconocida.

Nos encontramos ante un equipo
de 26 toneladas de peso operativo y
cazo de 4,2 metros cibicos. El disefio
de pala en forme de doble Z distribu-
ye mejor la carga y mejora la visibi-
lidad desde el puesto de conductor.
Asimismo, la maquina ofrece un car-
ga de vuelvo estéatica de 17.015 kg.

Como comenta Markov, “no po-
demos ahorrar en ningin compo-
nente. Los clientes toleran mucho
menos los errores con empresas
como la nuestra”, por lo que la ro-
bustez y el sobredimensionamien-
to de los elementos claves de la
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maquina estan a la orden del dia.
Por ejemplos, los ejes, fabricados
por ZF, son de una talla mayor en
la parte delantera (MT-L 3115) para
responder a la carga de la méaquina.

El corazén del HMK 640WL es su
motor MTU 1100 6R (la gama indus-
trial de Mercedes Benz) con cilindra-
da de 10.7 litros y potencia de 325 cv.

La transmisién hidrodindmica,
también ZF estd totalmente auto-
matizada, con variedad de funcio-
nes y modos de trabajo. La com-
binacién de ratios de las marchas
permite que la maquina ataque el
material con facilidad incluso en
segunda velocidad, y que su velo-
cidad en trayecto sea suave y con el
mejor rendimiento.

La opinién de los clientes
Los responsables de Hidromek pre-
sentaron algunas conclusiones de
los clientes que han podido probar
la maquina a fondo. Entre sus virtu-
des, destacan la gran suavidad del
manejo y el confort y espacio de que
dispone el operador en la cabina,
un clasico en la marca. El consumo
de combustible, un factor de coste
siempre importante, también fue
destacado frente al de otros equi-
pos similares. Nuevas tecnologias
como las luces led, la doble pantalla
tactil, la cdmara trasera estandary el
sistema Smartlink GPS/GPRS tam-
bién han sido del agrado de quienes
han probado la pala cargadora.

La facilidad de mantenimiento
y servicio es otro aspecto en el que
equipo de ingenieros de Hidromek
ha puesto sus esfuerzos. Asi, el usua-
rio agradecera elementos como la
cabina abatible, el capé de grandes
dimensiones con apertura hidraulica
o el facil acceso a elementos como
los radiadores o los filtros.

0
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Sandvik presenta novedades en una
jornada con sus clientes en Galicia

El pasado mes de mayo, el distri-
buidor oficial de Sandvik en Galicia
para aplicaciones de perforacion,
Pernas Técnicas Industriales, S.A.,,
reunio a sus clientes mas importan-
tes en Ourense con el fin de pre-
sentar algunas de las novedades y
gama de productos de Sandvik. El
evento contd con la participacion
de més de 100 clientes procedentes
de todos los rincones de Galicia.
Pernas Técnicas Industriales, en
colaboracion con Sandvik, celebré
una jornada especial para mostrar
al publico congregado algunas de
las novedades en la gama de tools
de Sandvik y presentar productos
tanto en aplicaciones de superficie
como de interior. El enclave elegido
para dicho evento se encontraba en

Juan Sanz, director general de Sandvik Espafiola, en la entrega de los premios.

la zona de Valdegodos-Vilamartin
de Valdeorras en Ourense, un espa-
cio Unico perfecto para la ocasién.

La jornada comenzd con una
serie de presentaciones de pro-
ducto llevadas a cabo por el per-
sonal responsable de Sandvik,
en sus respectivas areas de Rock
Tools, Customer Service y Perfora-
cion de superficie e interior, que
suscitaron gran interés entre los
asistentes.

Durante el almuerzo que siguid
a las presentaciones, se llevaron
a cabo varios sorteos de articulos
promocionales y cheques descuen-
to de Sandvik, que los afortunados
mostraron con gran satisfaccién.

En palabras de Margarita Per-
nas, responsable de la compania,
"este tipo de eventos fortalecen sin
duda la relacién con los clientes ya
que tienen acceso de primera mano
a novedades de productos de su
campo de aplicacién en un ambien-
te distendido y mas personal”.

Ambas compafias quedaron
plenamente satisfechas con el
resultado obtenido y apuestan
firmemente por este tipo de jor-
nadas que repetirdn en préximas
ocasiones.
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Hidromek abre en Japoén su tercer centro
infernacional de venta y post venta

Hidromek ha fundado en Japon el
centro internacional de venta y post
venta, Hidromek Japén, con capital
cien por cien Hidromek.

Con una exportando que llega
a més de 70 paises de los 5 conti-
nentes, la compania ofrece piezas
de repuesto en todo el mundo, a

. HIDROMEK:
- JAPAN

través de las ventas y del servicio
de post venta de la empresa Saga-
mihara, en Japdn. El almacén de
piezas, que se instalard dentro del
centro, se abrird en agosto de 2017.

Después de haber fundado el
primer centro internacional de ven-
tas y servicios posventa de Hidro-

We are getting beyond the borders!

Mher Spain and Ruisia, we epened ouf thind
averias sales and ahier sales service cemer i Japan.

mek-West en Barcelona, en el afio
2007, la compania fundé un segundo
centro internacional de ventas y ser-
vicios posventa en Krasnodar, Rusia,
en el afo 2013. Asi, Hidromek Japdn
se convierte en el tercer centro inter-
nacional de venta y post venta que la
comparniia funda a nivel mundial.

Deutz abre un nuevo service center

en Barcelona

Deutz AG ha adquirido las activida-
des comerciales del distribuidor es-
pafol de Deutz Tallers Soler desde
principios del mes de julio de 2017.
Asi seguird operando el negocio
cerca de Barcelona como uno de sus
propios centros de servicio.

Fundada por Juli Soler en 1973,
Tallers Soler ha sido un socio cerca-
no de Deutz por més de 40 afos, y
uno de los mayores proveedores de
piezas originales Deutz y motores
de cambio Deutz en Espana. Como
distribuidor de renombre para los
motores Deutz en Catalufia, Tallers
Soler ha ido formando una gran
reputacién en Espana para repara-
ciones meticulosas de los motores
Deutz, ayudando a conservar el valor
de los motores como los utilizados
en la mineria y maquinaria agricola.
Ademés, la empresa también se es-
pecializd en maquinaria con moto-
res Deutz con el fin de expandir el
negocio. A lo largo de los afos, Ta-
llers Soler ha ido construyendo una
amplia y variada cartera de clientes,
con unos ingresos de alrededor de 1
millon de euros al afo.

"Reparé mi primer tractor Deutz
cuando tenia sélo 15 afios y he traba-
jado muy de cerca con Deutz durante
los 67 afios que han transcurrido des-
de entonces. Estoy muy orgulloso de
eso, y estoy encantado de que nues-
tro trabajo sea llevado a cabo por
Deutz “, ha afirmado Juli Soler.

El nuevo centro de servicio en
Barcelona permite a Deutz expandir
sus ventas y su servicio de networ-
king en Espanfa, donde la compafiia
tiene ya un centro en Madrid con
veintiln contratistas. “Estamos en-
cantados de poder ampliar nuestra
presencia en Espafa con el nue-
vo centro de servicio de Deutz en
Barcelona y asi acercarnos aun mas
a nuestros clientes”, ha explicado
Georg Diderich, vicepresidente se-
nior de ventas y servicios EMEA de
Deutz AG.

El servicio posventa de la empre-
sa ofrece un soporte completo para
todos los productos Deutz durante
toda su vida util. Més de 800 socios
de servicio Deutz estén disponibles
para clientes en 130 paises, en doce
centros logisticos en Alemania, Esta-

dos Unidos, Africa y Asia tienen mas
de 40.000 piezas originales en alma-
cén para asegurar una amplia oferta
global.
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Volvo CE culmina la venta de su
concesionario en Gran Bretana

Después de un periodo de consul-
ta de los empleados, Volvo Cons-
truction Equipment ha concluido la
venta de su concesionario de Volvo
Construction Equipment GB al dis-
tribuidor SMT, a través de su filial
recientemente establecida, Services
Machinery & Trucks Ltd.

Volvo Construction Equipment
ha completado la desinversién de
su concesionario britéanico a SMT. El
acuerdo anunciado anteriormente,
yfirmado el 4 de julio, fue seguido
por un periodo de consulta de los
empleados, y entré en vigor el 31
de agosto. La venta incluye los de-
rechos de distribucién de las maqui-
nas de equipos de construccién de

marca Volvo, recambios y psotventa
en Gran Bretana, asi como la sede
de Gran Bretana en Duxford, Cam-
bridgeshire, sus operaciones en
todo el pais, la mayoria de los ac-
tivos y la transferencia de todos los
empleados. La estructura de gestidn
existente se mantiene.

SMT es ya un socio de distribucién
de Volvo Group, distribuidor de pro-
ductos y servicios de Volvo CE en Ho-
landa, Bélgica y Luxemburgo, asi como
18 paises africanos, entre ellos Argelia,
Marruecos y Nigeria. Como parte del
grupo SDA Holding, SMT tenia ingre-
sos en 2016 superiores a 350 millones
de euros y es socio de distribucion de
otras compaiiias del Grupo Volvo.

La empresa pakistani Pioneer Cement
encarga cuatro molinos a Loesche

Loesche va a contribuir con cuatro
molinos verticales de rodillos a la
nueva linea de produccion de la fa-
brica de cemento pakistani Pioneer
Cement Ltd. Con la creacién de la
nueva linea de cementos, Pioneer
Cement aumentaré su capacidad de
produccién en alrededor 8000 t/dia
en la fabrica de Chenki (distrito de
Khushab), en el centro de la provincia
de Punyab.

Un potente molino de Loesche
entra en accién para conseguir tritu-
rar 630 t/h de materia prima de ce-

mento. Ademas afa-
de dos molinos de
cemento para ladri-
[lo, cada uno con ca-
pacidad de procesa-
miento de 235 t/h. El
separador LDC, que
se usa en la planta y
se ajusta al molino de
Loesche, asegura una
finura adecuada. Se
produce una reduc-
cion considerable del
consumo de ener-
gia y con ello de los
gastos operativos,
gracias al rectificador
de torsion patentado
y a un curso del flujo
perfeccionado.

El desempolvado
eficiente de la mate-
ria prima del molino se consigue a
través de los dos sistemas Hurriclon
de Atec, la filial de Loesche. Ventajas:
La tecnologia Hurriclon se encarga
de reducir crucialmente el consumo
energético total de la planta, gracias
a la poca pérdida de presiény el alto
rendimiento de eliminaciéon de pol-
vo. Ademaés se produce un ahorro en
construcciones de acero y en monta-
je, ya que el peso se ha reducido sig-
nificativamente en comparacion con
la tecnologia de ciclén convencional.

La entrega se producird en oto-

Ao de 2018 e incluird, ademas, un
molino de carbdén con capacidad
de rendimiento de 60 t/h, que viene
equipado con el eficaz separador di-
namico de la serie LSKS (Separador
cesta de varillas Loesche)

El constructor de la nueva planta
y contratista de Loesche en el pro-
yecto es la empresa china Chengdu
Design & Research Institute, que per-
tenece a la prestigiosa compania Si-
noma International Engineering Co.,
Ltd., especializada en la planificacién
de fabricas de cemento; y que ya an-
tes habia colaborado exitosamente
con Loesche en diversos proyectos.

Con este proyecto se aumenta el
nimero de molinos de la compafnia
en Pakistédn a 32, lo que consolida la
buena reputacién de la empresa en
este pais.

La presencia internacional de la
empresa no termina aqui, ya que re-
cientemente ha llegado a un acuer-
do con la empresa Siam City Cement
Ltd. (Lanka) para la entrega de una
planta de molienda CCG, que se uti-
lizard en la zona portuaria de Galle,
en el extremo sur de Sri Lanka, como
consecuencia de la ampliacién de la
planta de cemento Ruhunu.

El plazo previsto de entrega a la
fabrica de cemento de Ruhunu es de
ocho meses, para que asi la planta de
molienda esté lista para funcionar a
partir de junio de 2018.
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Matsa entrega agendas en los
colegios para acercar la mineria a
los mas jovenes

Matsa ha realizado un acto de entrega
de las Agendas Mineras para el curso
2017-2018 en el colegio Divino Salvador

de Cortegana. Los nifios de 5°y 6° cur-
so de primaria han sido los destinata-
rios de este material escolar que incluye

contenido educativo para conocer mas
a fondo y de forma divertida la mineria
Durante los préximos dias la com-
pafia entregara las agendas en otros
siete centros del entorno. Durante el
acto, los escolares han recibido infor-
macidn sobre la actividad minera que
desarrolla Matsa en la comarca, sus
minas en operacién y la forma en la
que se extrae y procesa el mineral.
Ademas, de forma distendida y
participativa, los nifios han podido
conocer aspectos como los multiples
usos de los minerales en la vida diaria,
el respeto por el medio ambiente y la
seguridad de la mineria moderna, asi
como su contribucion al desarrollo so-
cioeconémico de la zona. Por dltimo,
los nifios han recibido consejos para
ahorrar energia y fomentar una acti-
tud responsable hacia la naturaleza.

Palfinger, presente en la Supercopa
de Espana de Balonmano de la mano
de Hidromayoral

Hidromayoral, empresa lider en la
venta, reparacion y postventa de la
marca Palfinger para la provincia de
Ciudad Real, se suma a la lista de
patrocinadores y colaboradores del
Balonmano Alarcos para lograr que
su primer equipo, el Vestas Balon-
mano Alarcos Ciudad Real, llegue a
lo mas alto y consiga el ansiado as-
censo a liga Asobal.

Asi ha tenido lugar, en el Quijote
Arena, la celebracién de la Supercopa
de Espafna de Balonmano, dia espe-
cialmente importante para el balon-
mano ciudadrealefio. Ademas, se ha
oficializado el acuerdo de colaboracion
por el cual Hidromayoral une su nom-
bre al del equipo capitalino de Ciudad
Real con la Unica idea de ayudar a que
logre sus objetivos deportivos.

Hidromayoral es una empresa
con més de 20 afios de experiencia
que ofrece un servicio integral para
toda la provincia en cuanto a venta,
reparacién y postventa de la marca
Palfinger. José Angel Mayoral, gran
amante del balonmano, justificaba
la colaboracién con el Balonmano
Alarcos afirmando que “esta provin-
cia se merece un equipo en Asobal”.
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MMH Sevilla 2017

Salén Internacional de Mineria Metélica

Fecha: del 17 al 19 de octubre de 2017
Localizacién: Palacio de Exposiciones y Congresos
de Sevilla (FIBES)

www.mmhseville.com

Camipa 2017

Expo Minera Internacional Centroamérica y el
Caribe 2017

Fecha: del 15 al 17 de noviembre de 2017
Localizacion: Centro de Convenciones Vasco
Nufez de Balboa, Panamé
www.expominera2018.com

Bauma Conexpo Africa

Feria de mineria y construccion

Fecha: del 13 al 16 de marzo
Localizacién Johannesburgo, Sudéfrica
www.bcafrica.com

Intermat 2018

Salén internacional de construccién e infraestruc-
turas

Fecha: del 23 al 28 de abril de 2018

Localizacién: Paris Nord Villepinte, Francia
www.paris-en.intermatconstruction.com

Expomin 2018

XV Exhibicion y congreso mundial para la mineria
latinoamericana

Fecha: del 23 al 27 de abril

Localizacién: Centro de Convenciones Espacio
Riesco de Santiago (Chile)

www.expomin.cl

Exposolidos 2019

Salén Internacional de la Tecnologia y el Procesa-
miento de Sélidos

Fecha: del 12 al 14 de enero de 2019
Localizacién: La Farga de L'Hospitalet, Barcelona
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CAPTADORES Y SISTEMAS DE SUPRESION DE POLVO

Nuestros filtros son la
eleccion de salas
blancas y quiréfanos:
Piensa en todo lo que
podemos hacer en otro S oo de
tipo de entornos FILTROS

Madrid - Barcelona - Sevilla - A Corufia - industria@filtroscartes.com - 902 300 360 - www.filtroscartes.es
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Ascendum 4
Cintasa 48
EPC Groupe Interior de portada
Etesa 29
Exposolidos Interior de contraportada
Intermat 27
Kayati 49
La Parrilla de Juan Adan 47
Laron 49
Maxam Contraportada
MMH Sevilla 23

Mobydick 49
Northgate 25
Nuba 19
Thyssenkrupp Portada

Weir Minerals 13
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mMA{AM

Beyond Performance

AVANZAMOS
CONTIGO

Seguimos a tu lado. El equipo de MAXAM siempre
estara contigo, altamente cualificado y preparado
para ofrecerte soluciones técnicas e innovadoras
con productos y servicios que se adeciian a tus
necesidades.

Ofrecemos una respuesta segura y
puntual a través de nuestra amplia red
de distribucion, con el respaldo de
nuestras fabricas en Espafia,
siempre preparadas para
ayudarte a avanzar,

Crecer y mejorar juntos
cada dia, éste es nuestro
compromiso.
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