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Poco a poco, todo va encaminándose a la ya tan 
famosa “nueva normalidad”. Quizás los meses de 
verano que lleIan puedan ser un buen reflejo de lo 

que nos espera a la vuelta de vacaciones. Lo que es segu-
ro, según las previsiones, es que septiembre llegará para 
recordarnos que la situación vivida estos últimos meses 
sigue con nosotros y que la crisis sanitaria por el Covid-19 
no coge vacaciones.

4ecientemente, 1ficemen Ja publicado de nuevo las ci-
fras de consumo de cemento en el que se ve un buen reflejo 
de la situación en la que se encuentra el sector en la actua-
lidad. En este sentido, en el mes de junio, el consumo de 
cemento en España se elevó a 1.338.600 t, lo que supone 
un 5,2% más que en el mismo mes del pasado año y un 
crecimiento en valores absolutos de casi 67.000 toneladas. 
Este porcentaje positivo Ja estado influido por el JecJo de 
que el mes de junio de este aÍo contara con dos días J½bi-
les más que el pasado. 

Los datos del aÍo móvil 
julio ���� s junio ����� sitÖan la 
caída en el �,�� con una pérdida de m½s de ���.��� tone-
ladas, una cifra aÖn m½s siInificativa si tenemos en cuenta la 
evolución de cómo se comportó el consumo de cemento en 
2019, que tras una evolución al alza durante los seis primeros 
meses del año a un ritmo de crecimiento cercano al 11%, el 
segundo semestre se caracterizó por un estancamiento de 
las cifras, lleIando a caer un �,�� en el acumulado de julio 
a diciembre en comparación con el mismo período de ����.

Por otro lado, Andicop, la Asociación Nacional de Dis-
tribuidores e Importadores de Maquinaria de Obras Públi-
cas, /inería y %onstrucción, Ja JecJo pÖblicas las cifras 
de ventas de maquinaria relativas al primer semestre del 
año. Con un total de 2.307 unidades, las ventas caen un 
39,1% respecto a la primera mitad de 2019 en un contexto 
marcado por la pandemia del Covid-19.

Aunque todo análisis económico de este 2020 vie-
ne marcado por las consecuencias de la pandemia del 
coronavirus, el mercado ya comenzaba a dar signos de 
ralentización en los últimos meses del pasado año; si el 
primer semestre cerraba con un crecimiento superior 
al ���, a final de aÍo este se relajaba Jasta el �,��. La 
fotoIrafía se completa con las restricciones impuestas 
por el Estado de #larma para Jacer frente a la pande-
mia, que llevaron incluso al paro total de la actividad 
de la construcción entre el 30 de marzo y el 13 de abril. 
2or seImentos, todas las cateIorías de maquinaria 
cierran el semestre en negativo, con las de maquinaria 
mini y elevación sufriendo las mayores caídas, por en-
cima del ���.

&espués de unos meses llenos de incertidumbre, 
lo que nos espera para la vuelta de vacaciones y segu-
ramente Jasta final de aÍo sea otro capítulo m½s que 
aÍadir a este ���� que parece Jaber salido de cualquier 
libro de ciencia ficción. Sea de la forma que sea, sep-
tiembre será un nuevo comienzo para todos. �

Recuperando el vuelo

EDITORIALEDITORIAL
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Los Comités Organizadores de 
Exposolidos, Polusolidos y Ex-
pofl uidos Jan decidido por una-

nimidad, que es necesario para Ia-
rantizar el éxito de los tres eventos 
cambiar las fecJas de su realización 
debido al riesIo de que el %ovid �� 
impida celebrarlo o que se Jaya de 
celebrar bajo unas condiciones muy 
complicadas. Las nuevas fecJas son 
los días �, � y � de febrero de ����, 
y se seIuir½ celebrando en los re-
cintos de La (arIa de L	*ospitalet y 
(ira de %ornell¼. 2ero se Ja decidi-
do también realizar un salón virtual 
en las fecJas previstas en febrero de 
���� y donde cada stand dispondr½ 
de mÖltiples funciones que permiti-
r½n trasladar la información de cada 

empresa expositora e interactuar de 
forma r½pida, directa y sencilla. Solo 
podr½n exponer en la feria virtual los 
expositores de Exposolidos ����, 
2olusolidos ���� y Expofl uidos ����. 

Un evento virtual en febrero de 
���� y un evento presencial en febre-
ro de ����, coordinados y formando 
parte de un proyecto comÖn. Es 
sin duda una experiencia novedosa 
donde se van a combinar las posibi-
lidades que ofrecen actualmente las 
tecnoloIías para realizar un evento 
virtual, en un momento donde se li-
mita la movilidad de los profesiona-
les por cuestiones de salud, con un 
evento ptradicionalq, es decir presen-
cial en febrero de ����. &os eventos 
que se retroalimentan y que permiti-

rá ampliar el número de visitantes y 
su internacionalización. 

El objetivo de este ambicioso 
proyecto es que decenas de miles de 
visitantes de todo el mundo puedan 
conocer las Öltimas en la tecnoloIía 
para sólidos, la tecnoloIía para la 
captación y fi ltración y la tecnoloIía 
para fl uidos, así como conectar con 
las empresas expositoras, de forma 
virtual y presencial, para buscar res-
puestas a sus necesidades en sus 
procesos industriales. 

El director, Juli Simón, Ja declara-
do� pLa diIitalizació, el teletrabajo, las 
relaciones telem½ticas en los neIocios 
se Jan introducido en tiempo récord 
en las empresas por las limitaciones 
impuestas por el %ovid ��, pero est½n 
para quedarse. Esto est½ motivando 
una nueva forma de comunicarnos 
que debe ser comprendida y recoIi-
da por los eventos como Exposolidos, 
2olusolidos y Expofl uidos, pero esta 
manera de comunicarnos no debe su-
primir, cuando no Jaya riesIos para 
la salud, la comunicación directa y 
personal. 2or esto Jemos propuesto 
orIanizar dos eventos coordinados e 
inteIrados en un solo proyecto para 
maximizar las formas de comunica-
ción en los eventos B�B� uno virtual 
y uno presencialq. �

Exposolidos, Polusolidos y 
Expofl uidos traslada su celebración a 
febrero de 2022 

M anuel )arcía *ern½ndez Ja 
sido nombrado como nuevo 
director Ieneral de 2olítica 

EnerIética y /inas, dependiente de 
la Secretaría de Estado de EnerIía del 
/inisterio para la 6ransición EcolóIica 
y el 4eto &emoIr½fi co, relevando en el 
carIo a /aría JesÖs /artín /artínez.

El nuevo director Ieneral, nacido 
en Salamanca, es inIeniero Industrial 
del I%#I, en la especialidad de Electri-
cidad 
�����, con un /aster in 2ublic 
#dministration por la *arvard -ennedy 

ScJool of )overnment 
�����, que 
cursó Iracias a una beca (ulbriIJt. Es 
funcionario de carrera, desempeÍan-
do varios puestos dentro del ministerio 
con los Iobiernos del 22 y del 2S1E, 
y desde octubre de ���� ocupaba 
el puesto de subdirector Ieneral de 
EnerIía Eléctrica. #dem½s, pertenece 
al %uerpo de InIenieros Industriales 
del Estado desde ����.

En el sector privado, Ja trabaja-
do en empresas de inIeniería y con-
sultoría y, ya en la #dministración, 

Ja ocupado diversos puestos como 
consejero técnico, asesor, director del 
Iabinete en la Secretaría de Estado de 
EnerIía, vicesecretario Ieneral técni-
co del /inisterio de Industria, Enbe, 
EnerIía y 6urismo y #Ienda &iIital. 
6ambién, Ja sido miembro del consejo 
de administración de varias entidades 
y empresas pÖblicas, como I&#E, %o-
res, &di, #cuanor, Sepides o Enresa, 
así como miembro del patronato de 
la Escuela de 1rIanización Industrial 
y del (oro de /arcas 4enombradas. �

Manuel García Hernández, nuevo 
director general de Política Energética 
y Minas
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E l Reglamento (UE) 2020/1040 
para la modifi cación del 4eIla-
mento (UE) 2016/1628 sobre 

las emisiones StaIe V de maquina-
ria móvil no de carretera 
04//� Ja 
sido publicado en el &iario 1fi cial de 
la 7nión Europea. Este Öltimo paso 
del proceso leIislativo confi rma que 
la extensión de doce meses de cier-
tas disposiciones transitorias es ofi -
cialmente ley de la 7E y es aplicable 
retroactivamente a partir del � de julio 
de ����.

Esta enmienda al Reglamento de 
la Etapa V se extiende por doce me-
ses los plazos del �� de junio y el �� 
de diciembre de ���� para la produc-
ción y comercialización de maquinaria 

04// y tractores equipados con mo-
tores de transición menor de ��k9 y 
mayor a ���k9.

Las asociaciones de la industria eu-
ropea que representan a los fabrican-
tes de 04//, a saber, %E%E, %E/#, 
E)/(, E7 /unicipal Equipment � %le-
aninI, EuropIen y (E/, acoIen con 
benepl½cito la conclusión positiva de 
este proceso.

«Este éxito político fundamen-
tal obtenido por la industria unida 
04// permite a los fabricantes de 
maquinaria evitar daÍos económicos 
y desperdicio innecesario de materias 
primas y recursos, ya que los motores 
de transición ya se construyeron en 
���� y de lo contrario tendrían que 

ser desecJados�, explican desde 
%E%E, el %omité Europeo de Equipos 
de %osntrucción.

%abe seÍalar que 04// y los 
tractores equipados con motores de 
transición entre ��k9 y ���k9 no se 
ven afectados por esta extensión y 
conservan los plazos correspondien-
tes de ����.

Por lo tanto, el sector pide a la %o-
misión Europea que continÖe monito-
reando el efecto de %1VI&-�� en la 
industria y realice una evaluación opor-
tuna de este impacto con respecto a 
los próximos plazos, presentando un 
nuevo informe al 2arlamento y em-
prendiendo nuevas acciones leIislati-
vas seIÖn corresponda. �

La UE extiende por ley los plazos 
para la transición a la normativa de 
emisiones Stage V

José Lista Tasende, nombrado nuevo 
presidente de la COMG

La junta directiva de la %½ma-
ra 1ficial /ineira de )alicia 

%1/)�, reunida ayer por vía 

telem½tica, acordó nombrar al em-
presario José Lista 6asende como 
su nuevo presidente. #dem½s, se 
incorporan al equipo directivo como 
vicepresidentes /ónica 4odríIuez, 
en representación de 2orriÍesa de 
%anteras 
2ocasa� y Juan José Lo-
pez, director Ieneral de %aolines 
de Vimianzo� y José Luis (ern½ndez, 
Ierente de �ridos do /endo, como 
tesorero-contador.

José Lista 6asende 
%arballo, 
�����, que ya formaba parte de la 
junta directiva de la %1/), es tam-
bién presidente de la #sociación de 
�ridos de )alicia 
#riIal� desde ���� 
y Ja sido presidente de la (ederación 
�ridos espaÍola entre ���� y ����. 
&iriIe Lista )ranit, una empresa fa-
miliar dedicada a la extracción de 
½ridos y Iranito, así como a la comer-
cialización de materiales de construc-
ción que inició su actividad en ����.

«Sabemos que Europa est½ ca-
minando Jacia un nuevo modelo 
industrial, y en )alicia tenemos los 
recursos y el potencial para aportar 
valor y posicionarnos en la vanIuar-
dia de los nuevos modelos produc-

tivos. 0os esperan aÍos de transfor-
mación en todos los ½mbitos� desde 
el modelo enerIético Jasta el tipo 
de aIricultura o Ianadería, pasan-
do por el textil. La minería, uno de 
los pilares de nuestra industria, no 
va a ser ajena a estos cambios. 2or 
eso, confi amos en la capacidad de 
los IalleIos para aprovecJar sus re-
cursos mineros de una manera sos-

tenible. &esde la %½mara Jaremos 
todo lo posible para que sea de una 
manera ejemplar�, explica el nuevo 
presidente de la %1/), que afron-
ta un periodo de importantes retos 
para el sector.

Lista 6asende sustituye en la pre-
sidencia a Juan de &ios /artín #pari-
cio, que Ja ejercido como presidente 
desde ���� a ����. �
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L a celebración de la 31ª edición 
de SaMoTer y la 9ª edición de 
Asphaltica quedan aplazadas 

hasta marzo de 2021. Los dos sa-
lones de Veronafi ere reunir½n fi nal-
mente a sus expositores y operado-
res el próximo año, del miércoles 3 
al domingo 7 de marzo de 2021. La 
decisión fue compartida por el co-
mité de dirección de los dos even-
tos, compuesto por fabricantes, 
interesados y asociaciones industria-
les junto con Veronafi ere 7nacea y 
Siteb, tras constatar el persistente 
escenario de incertidumbre inter-
nacional relacionado con Covid-19.

Mantovani, director general de 
Veronafiere: “Ahora debemos lan-
zar un camino promocional com-
partido con la comunidad para 
apoyar la recuperación de estas 
cadenas de valor. Verona en 2021 
ser½ la sede de los primeros even-
tos del sector a escala europea para 
el mundo de la construcción. 7na 
oportunidad para interceptar el 
reinicio del mercado y organizar un 
evento aÖn m½s pertinenteq.

El debut en SaMoTer del ICCX 
Southern Europe, el principal even-
to de hormigón prefabricado para el 
sur de Europa creado en colabora-
ción con ad-media GmbH, también 
se ha reprogramado para las nuevas 
fechas en 2021.

“Como siempre, escuchamos a 
nuestros clientes con la intención de 
salvaIuardar el sectorq, explicó )io-
vanni Mantovani, director general de 
Veronafi ere. pJunto con todos nuestros 
socios, identifi camos el comienzo de 
marzo de 2021 como el mejor momen-
to para organizar SaMoTer y Asphaltica.

Esto es sólo una parada en 
boxes: los motores siguen funcio-
nando para que podamos unirnos 
a toda la comunidad de referencia 
en la definición de un camino de 
promoción en el período previo al 
próximo aÍo. 7na etapa física inicial 
ya est½ proIramada en octubre. Las 
nuevas fecJas de ���� siInifi car½n 
que los dos eventos ser½n los pri-
meros en inaugurar el calendario de 
ferias específi cas para el mundo de 
la construcción en Europa. La repro-
gramación de estos eventos garan-
tizar½ una mayor representatividad 
en términos de grandes grupos y 
patrocinadores internacionales, in-
terceptando así la recuperación del 
mercado tras la reanudación de las 
obras de construcción, entre otras 
cosas gracias a los recursos puestos 
a disposición por el Fondo de Re-
cuperaciónq.

“Después de consultar a nuestra 
base de miembros mediante una 
encuesta r½pidaq, dijo /irco 4isi, 
2residente de 7nacea, pestamos 

convencidos de que no existen con-
diciones de mercado en 2020 para 
un evento capaz de estar a la altura 
de las expectativas que caracterizan 
a Sa/o6erq. 2or lo tanto, acoIemos 
con satisfacción la reprogramación 
del evento hasta marzo de 2021, 
posicion½ndolo de manera que se 
aprovecJen al m½ximo los efectos de 
crecimiento esperados que se deri-
van de las medidas expansivas anun-
ciadas a escala europea y nacionalq.

“Estuvimos de acuerdo con esta 
decisión, dado el papel de liderazgo 
que #sf½ltica siempre Ja desempe-
ñado para todos los actores de la 
cadena de suministro de la infraes-
tructura vial, los interesados y las nu-
merosas empresas asociadas que se 
inscribieron en la feria de nuevo este 
aÍoq, seÍaló /icJele 6urrini, 2resi-
dente de la Asociación Siteb-Strade 
Italiane y Bitumi. “Estamos conven-
cidos de que el aplazamiento hasta 
marzo del año próximo nos permiti-
r½ preparar un evento aÖn m½s efi caz 
y visible en términos internacionales 
y relanzar así el mundo entero de 
las infraestructuras viariasq. El ob-
jetivo es, como siempre, promover 
las oportunidades de encuentro y 
comparación entre empresas, admi-
nistraciones públicas e instituciones 
que siempre han sido el centro del 
eventoq. �

Samoter aplaza su 31 edición a marzo 
de 2021
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procesos y tecnologías que mejoren la seguridad, reduzcan 
los riesgos y minimicen el impacto medioambiental 
de sus operaciones.

FLSmidth.com/tailings

DESCUBRIMOS EL POTENCIAL

La gestión de los “Tailings” está cambiando. Somos conscientes de que las características 
de cada mina son únicas, por lo que no existe una solución única que se ajuste a todas las 
necesidades. Es por ello, por lo que se necesita de un socio experimentado con un rango 
de soluciones contrastadas, ese es FLSmidth.
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Este porcentaje positivo de junio ha estado influido también por el efecto 
calendario, ya que el mes de junio de este año ha contado con dos días 

hábiles más que el pasado.

E l consumo de cemento en Es-
paña acumula una caída en el 
primer semestre del año del 

16,5%, que en valores absolutos su-
pone la pérdida de 1.226.458 t res-
pecto al mismo período de 2019. 
Entre enero y junio se consumieron 
en nuestro país 6.187.818 t, según los 
últimos datos publicados en la Esta-
dística del Cemento. 

En el mes de junio, el consumo 
de cemento en España se elevó a 
1.338.600 t, lo que supone un 5,2% más 
que en el mismo mes del pasado año 
y un crecimiento en valores absolutos 
de casi 67.000 toneladas. Este porcen-
taje positivo Ja estado infl uido por el 
hecho de que el mes de junio de este 
año contara con dos días hábiles más 
que el pasado. 

Los datos del año móvil (julio 2019 
– junio 2020) sitúan la caída en el 5,8% 
con una pérdida de más de 800.000 
toneladas, una cifra aÖn m½s siInifi ca-
tiva si tenemos en cuenta la evolución 
de cómo se comportó el consumo 
de cemento en 2019, que tras una 
evolución al alza durante los seis pri-
meros meses del año a un ritmo de 
crecimiento cercano al 11%, el segun-

Cae un 16,5% el consumo de 
cemento en el primer semestre 
del año

Fuente: O� cemen
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do semestre se caracterizó por un es-
tancamiento de las cifras, llegando a 
caer un 0,2% en el acumulado de julio 
a diciembre en comparación con el 
mismo período de 2018.

“En junio se han retomado mu-
chas de las obras paralizadas du-
rante el confinamiento, por ejem-
plo, las promociones inmobiliarias, 
pero el dato positivo mensual no 
debe hacernos pensar en una re-
cuperación del sector”, explica el 
presidente de Oficemen, Victor 
García Brosa.

“Seguimos insistiendo en que 
la construcción es el dinamizador 
del empleo que necesita nuestro 
país ahora mismo y no puede se-
guir en el olvido de la Administra-
ción. Otros sectores como el de la 
automoción o el turismo ya tienen 
planes de contingencia activados, 
mientras que el nuestro continúa 
siendo el gran olvidado a pesar de 

que podría llegar a generar un im-
portante volumen de puestos de 
trabajo”, añade García Brosa.

Las exportaciones continúan en un 
acumulado anual poco alentador

Las exportaciones durante el pri-
mer semestre continúan cayendo a 
un ritmo del 14,1%, lo que supone 
una pérdida cercana a las 456.000 
toneladas entre enero y junio, res-
pecto al mismo período del pasado 

año. En junio sí se ha producido un 
crecimiento del 4,7% en las expor-
taciones, más motivado por la de-
manda desde otros países donde 
el confi namiento mantenía cerradas 
sus fábricas, que por una mejora de 
la competitividad del sector. Nues-
tros precios energéticos continúan 
lastrando las ventas en el exterior, 
que este mes son ya inferiores a las 
que se produjeron en mayo. �

“En junio se han retomado muchas 
de las obras paralizadas durante el 

confi namiento Pero el dato PositiVo 
mensual no debe hacernos pensar en una 

recuperación del sector”

Fuente: O� cemen
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PRINCIPALES CIFRAS DEL SECTOR CEMENTERO (TONELADAS)
DATOS MENSUALES (junio 2020)

2020 2019 % Variación
Producción cemento 1.530.406 1.611.148 -5,0%

Consumo nacional (cemento) 1.338.600 1.271.861 5,2%

Exportaciones (cemento+clínker) 476.590 455.132 4,7%

Importaciones (cemento+clínker) 42.624 118.697 -64,1%

Fuente: Ministerio de Industria, Comercio y Turismo (MINCOTUR)

DATOS AÑO MÓVIL (marzo’19 / febrero’20)

2020 2019 % variación
Producción cemento 15.952.356 17.279.515 -7,7%

Consumo nacional (cemento) 13.464.767 14.298.157 -5,8%

Exportaciones (cemento+clínker) 5.647.303 7.202.332 -21,6%

Importaciones (cemento+clínker) 867.348 788.183 10,0%

DATOS ACUMULADOS DEL AÑO

2020 2019 % variación
Producción cemento 7.375.757 8.777.476 -16,0%

Consumo nacional (cemento) 6.187.818 7.414.277 -16,5%

Exportaciones (cemento+clínker) 2.778.598 3.234.353 -14,1%

Importaciones (cemento+clínker) 403.669 549.914 -26,6%

 Fuente: Ministerio de Industria, Comercio y Turismo (MINCOTUR)

 Fuente: Ministerio de Industria, Comercio y Turismo (MINCOTUR)



Somos el socio 
para un cambio 
positivo
El mundo que nos rodea - desde los rascacielos, puentes y autopistas
hasta el internet y todos los dispositivos digitales conectados a él -,
están hechos de agregados, minerales y metales. La reciente integración
de Metso Outotec proporciona tecnologías y servicios necesarios para
fabricar de manera responsable productos que construyen una sociedad
moderna. Nos avalan más de 150 años de experiencia de innovación
continua con soluciones para un futuro más efi ciente y sostenible,
por eso somos tu socio para un cambio positivo.

Más de 15 000 expertos en más 
de 50 países, todos a tu servicio.

mogroup.com

mogroup.com

MO_Day1_Trade_ad_A4_ES.indd   1 24/06/2020   13:24:06
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Andicop, la Asociación Nacional de Distribuidores e Importadores 
de Maquinaria de Obras Públicas, Minería y Construcción, ha hecho 

públicas las cifras de ventas de maquinaria relativas al primer semestre 
del año. Con un total de 2.307 unidades, las ventas caen un 39,1% 
respecto a la primera mitad de 2019 en un contexto marcado por la 

pandemia del Covid-19.

A pesar de la notable caída, las 
ventas se sitúan en niveles 
del año 2017, en el que se 

registraron 2.233 ventas en el pri-
mer semestre (ver gráfi co), ponien-
do freno a la tendencia de los dos 
últimos años, cuando el crecimiento 

del periodo enero-junio fue, conse-
cutivamente, del 29,8% (2018) y del 
30,6% (2019).

Aunque todo análisis económico 
de este 2020 viene marcado por las 
consecuencias de la pandemia del 
coronavirus, el mercado ya comenza-

ba a dar signos de ralentización en 
los últimos meses del pasado año; 
si el primer semestre cerraba con 
un crecimiento superior al ���, a fi -
nal de año este se relajaba hasta el 
7,4%. La fotografía se completa con 
las restricciones impuestas por el Es-

La primera mitad del año deja 
una caída del 39% en las ventas 
de maquinaria

 Texto: Lucas Manuel Varas Vilachán



tado de Alarma para hacer frente a 
la pandemia, que llevaron incluso al 
paro total de la actividad de la cons-
trucción entre el 30 de marzo y el 13 
de abril.

Por segmentos, todas las catego-
rías de maquinaria cierran el semes-
tre en negativo, con las de maqui-
naria mini y elevación sufriendo las 
mayores caídas, por encima del 40%.

La maquinaria de producción 
aguanta el tipo
A pesar de que todos los segmen-
tos de maquinaria han sufrido las 
consecuencias de la crisis, la de pro-
ducción, que engloba maquinaria de 
movimiento de tierra de gran tone-
laje, es la que mejor ha conseguido 
aguantar el golpe. Con 620 unida-
des vendidas, el descenso se sitúa 
en el 17,3%, con las excavadoras de 
ruedas llevándose la peor parte; 67 
unidades vendidas que arrojan una 
caída del 36,2%. También destaca 
el retroceso de las retrocargadoras, 
que caen un 22,8%, situándose en 
203 unidades. Por su parte, las 141 
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Todas las categorías 
de maquinaria 

cierran el semestre 
en negativo

Fuente: Andicop
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excavadoras de cadenas vendidas 
suponen cerrar el semestre práctica-
mente en plano, con una leve caída 
del 2,8%. En la parte positiva, los 
nueve dúmperes rígidos registrados 
en este periodo suponen un incre-
mento del 800% frente a la única uni-
dad registrada en la primera mitad 
de 2020.

Fuerte caída de la maquinaria “mini”
La peor parte de la crisis se la han lle-
vado los segmentos de maquinaria 
mini y elevación. En el primer caso, 
las 844 “minis” vendidas en el primer 
semestre del año suponen una caída 
del 45,8%. Se trata del tipo de ma-
quinaria que más unidades aporta 
al total, con lo que su descenso tie-
ne un fuerte impacto para el sector. 

Asimismo, la maquinaria pequeña es 
la que en mayor medida impulsó las 
ventas en los últimos ejercicios.

Todas las tipologías de maqui-
naria englobadas en este segmento 
sufren importantes caídas, especial-
mente en los casos de cargadoras 
de ruedas inferiores a 4,6 toneladas 
(8 unidades, -57,9%) y el de miniex-
cavadoras, que con 439 unidades la 
caída se sitúa en el 51,2%. Este des-
censo tiene un fuerte impacto en el 
sector, ya que junto con las manipu-
ladoras telescópicas se trata del tipo 
de maquinaria que más unidades 
vende. En esta línea, las 458 mani-
puladoras telescópicas no giratorias 
que suponen un descenso del 46,4% 
ponderan notablemente en la caída 
total de ventas.

Notable caída de la maquinaria de 
compactación
La maquinaria de compactación tam-
bién sufre una importante caída en 
esta primera mitad del año, con 378 
unidades que sitúan el descenso en el 
38,5%. Salvo los rodillos monocilínricos 
autopropulsados, que incrementan sus 
ventas un 38,7% (43 unidades), el resto 
de equipos analizados sufren impor-
tantes caídas. Destaca por volumen la 
de los rodillos tándem de menos de 1,3 
m, que con 72 unidades caen a la mitad 
(-51,7%) y la de los rodillos dúplex, que 
pasan de 160 unidades vendidas a 90, 
lo que supone un caída del 43,8%. 

Por último, en equipos de tritura-
ción y clasifi cación, #ndicop reIistra 
siete ventas este semestre frente a las 9 
del mismo periodo de 2019. ●
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VENTAS DE MAQUINARIA PRIMER SEMESTRE 2020

Producción Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19
Excavadoras de cadenas 141 145 -2,8%

Excavadoras de ruedas 67 105 -36,2%

Retrocargadoras 203 263 -22,8%

Cargadoras de ruedas 185 209 -11,5%

Dúmperes rígidos 9 1 800,0%

Dúmperes articulados 4 20 -80,0%

Tractores de cadenas 0 7 -100,0%

Motoniveladoras 11 0 -

TOTAL PRODUCCIÓN 620 750 -17,3%

Minis Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19
Miniexcavadoras 439 900 -51,2%

Midiexcavadoras de cadenas 150 272 -44,9%

Midiexcavadoras de ruedas 3 5 -40,0%

Cargadoras de ruedas < 4,6t 8 19 -57,9%

Minicargadoras de ruedas 221 334 -33,8%

Minicargadoras de cadenas 23 28 -17,9%

TOTAL MINIS 844 1558 -45,8%

Compactación  Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19
Rodillos monocilindros autopropulsados 43 31 38,7%

Rodillos tándem > 1,3m 10 22 -54,5%

Rodillos tándem < 1,3m 72 149 -51,7%

Rodillos vibrantes mixtos 3 8 -62,5%

Rodillos dúplex 90 160 -43,8%

Rodillos estáticos sobre ruedas 7 16 -56,3%

Bandejas mono direccionales 33 64 -48,4%

Bandejas reversibles 34 61 -44,3%

Pisones 84 104 -19,2%

TOTAL COMPACTACIÓN 378 615 -38,5%

Elevación Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19
Manipuladoras telescópicas no giratorias 458 855 -46,4%

TOTAL ELEVACIÓN 458 855 -46,4%

Trituración y clasifi cación Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19

Mandíbulas 0 1 -100,0%

Impactor 1 3 -66,7%

Cono 0 0 -

Precribador 2 4 -50,0%

Cribas 4 1 300,0%

TOTAL TRITURACIÓN 7 9 -22,2%

TOTAL MAQUINARIA 2.307 3.787 -39,1%
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El Foro Potencia cierra a su 
primer ciclo de conferencias 

con una sesión sobre 
internacionalización

El Foro Potencia ha puesto punto y seguido a su primer 
bloque de sesiones con la intervención de Javier Serra 

Guevara, director general de Internacionalización de la 
Empresa del ICEX.

Texto: Lucas Varas Vilachán

E l Foro Potencia ha puesto 
punto y seguido a su primer 
bloque de sesiones con la in-

tervención de Javier Serra Gueva-
ra, director general de Internacio-
nalización de la Empresa del ICEX. 
En su presentación inicial, Ricardo 
Cortés, director del Foro Potencia 
puso de relieve que la internacio-
nalización ha supuesto una vía de 
escape a las empresas durante 
los tiempos duros de la crisis, así 
como el papel del ICEX en la pro-

moción de las empresas españolas 
en el exterior.

Bajo el título La internacionali-
zación de las empresas españolas 
de infraestructuras; oportunida-
des y retos de futuro, Javier Serra 
comenzó su intervención con un 
repaso la situación del panorama 
internacional, especialmente en 
obra pública relacionada con el 
transporte. Un tipo de obras de 
unas dimensiones gigantescas en 
algunos casos, fuertemente distor-

sionado por países como China o 
EEUU, por el tamaño de sus pro-
pios mercados. Por zonas geográ-
ficas el mayor volumen lo tenemos 
en Asia-Pacífico, pero el crecimien-
to más rápido lo tenemos en Áfrico 
y Oriente Medio, si bien todavía 
tienen un volumen pequeño com-
parado con las grandes áreas.

En cuanto a las empresas es-
pañolas, si bien comenzaron su 
“desembarco” internacional en 
Latinoamérica, actualmente están 



FOROS / FORO POTENCIA

21

y 
ex

pl
ot

ac
io

ne
s

presentes en todo el mundo, con 
gran presencia en Europa. Las em-
presas chinas ocupan las primeras 
posiciones mundiales en cuanto 
a volumen de facturación, pero 
como explicaba el responsable del 
ICEX en su intervención, no están 
realmente internacionalizadas. En 
este sentido, son las empresas eu-
ropeas las más internacionalizadas, 
si bien poco a poco «se va intensi-
ficando la competencia».

Otros rasgos característicos del 
sector internacional son la diversifi -
cación IeoIr½fi ca y la concentración 
empresarial. Una tendencia genera-
lizada es la apuesta por la innova-
ción para aumentar la productividad 
y los márgenes, es una tendencia no 
solo de este sector, sino de todos 
los sectores.

La crisis de 2008 como punto 
Fe inƃ exiÏn
Tras hacer un breve repaso históri-
co a la expansión internacional de 
nuestras empresas desde los años 
70 y 80, Javier Serra sitúa en 2008 
el verdadero boom motivado por 
la coyuntura económica en Espa-
ña y el escaso volumen de trabajo 
nacional. Actualmente, sitúa en 
el 80% de las grandes y medianas 
empresas españolas del sector con 
presencia en el extranjero.

Serra también repasó la situación 
actual, con sus fortalezas y debilida-
des, destacando nuestro papel en 

las concesiones de infraestructuras 
del transporte, así como la efi cacia 
de nuestras ingenierías también en 
el ámbito del transporte. Tenemos 
una gran cuota de mercado en el 
mundo, pero en la parte de debili-
dades destaca el riesgo por la fuerte 
exposición de nuestros mercados al 
ámbito político; el haber desplazado 
a actores locales genera «enemigos» 
que intentarán contrarrestar a las em-
presas españolas mediante el uso de 
la presión mediática y política en sus 
respectivos países.

A continuación, repasó las ten-
dencias en el sector a nivel interna-
cional antes del Covid-19, destacan-
do la sostenibilidad y la economía 
circular, aplicándose al desarrollo 
de infraestructuras más sostenibles. 
Pero la crisis sanitaria ha supuesto 
cambios en las operativas de las em-
presas y de los estados, alterando 
sobre todo las prioridades en el cor-
to plazo. En América Latina la princi-
pal preocupación es el desarrollo de 
la infraestructura sanitaria, mientras 
que en África no tienen datos para 
saber qué tendencias inmediatas 
tendrán mayor impacto. A medio y 
larIo plazo, Javier afi rma que �los 
efectos serán distintos» y el desa-
rrollo de infraestructuras será “clave 
para la recuperación”, volviendo la 
inversión en esta área. En esta línea, 
destaca los proyectos de desarrollo 
de transporte urbano que esperan 
«siga ofreciendo grandes oportuni-
dades a nuestras empresas».

En estas tendencias de futuro 
pone de relieve el peligro de un re-
troceso en la globalización, que pue-
de hacer que los países se centren 
más en sus empresas locales y pon-
gan trabas a las internacionales.

La gran competencia de China
Respecto a la competencia internacio-
nal, Javier Serra destaca el riesgo de ex-
pansión de las empresas chinas, que se 
benefi cian de la fi nanciación de su Io-
bierno por ser públicas, sin estar sujetas 

Otros rasgos 
característi-
cos del sector 
internacio-
nal son la di-
versificación 
geográfica y 
la concentra-
ción empre-
saria

Ricardo Cortés, director del Foro Potencia, y Javier Serra, director general de Internacionalización de la Empresa del ICEX
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a disciplinas internacionales. Además, 
cada vez China mete más dinero en la 
banca multilateral lo que les facilitará el 
acceso al crédito. Además, si bien han 
cometido errores, tienen una gran ca-
pacidad de aprendizaje. También habla 
de que hasta ahora solo se han metido 
en construcción y no en ingeniería, pero 
tienen capacidad de inversión para ha-
cerlo y podrán hacerlo, lo que las haría 
más competitivas, además de corregir 
errores del pasado que les permitan 
enderezar los problemas reputaciona-
les que han cosechado.

Javier terminó explicando lo que 
hace el ICEX, que en el sector de las 
infraestructuras centró en «la búsqueda 
de proyectos que sean oportunidades 

reales y contactos relevantes». “No 
buscamos elefantes blancos”, añadió. 
En este sentido, uno de los papeles 
fundamentales es la búsqueda de con-
tactos de interés para las partes y para 
ello tienen diferentes instrumentos que 
son espacios de encuentros como los 
foros empresariales o las jornadas téc-
nicas, además de servicios informativos 
especializados o recursos humanos.

Una trayectoria ligada al comercio 
exteriQr
La trayectoria profesional de Javier Se-
rra está ligada al comercio exterior des-
de sus inicios. Licenciado en Ciencias 
Económicas y Empresariales (especiali-
dad de Economía Internacional) desde 

1984, por el CEU-Universidad Complu-
tense de Madrid, su carrera en diploma-
cia económica se inicia cuando accede 
al cuerpo de Técnicos Comerciales y 
Economistas del Estado, en 1988.

Sus primeros pasos profesionales 
los dio en la Dirección General de 
Comercio Exterior y en la de Transac-
ciones Exteriores, y fue Subdirector 
Adjunto en la Dirección General de 
Política Comercial con la UE. Entre 
1992 y 1997 ocupó el puesto de Con-
sejero Económico y Comercial Jefe 
de la 1fi cina %omercial de EspaÍa 
en Quito (Ecuador), y posteriormen-
te, desde el año 1997, y hasta 1999, 
fue Director Territorial de Economía y 
Comercio en San Sebastián.

En el año 1999 fue nombrado Di-
rector de la &ivisión de 2lanifi cación 
y Estudios en el Instituto Español de 
Comercio Exterior (ICEX), y en el año 
2000, Director de la División de Ser-
vicios de Información en el mismo 
Instituto.

En septiembre de 2002 fue desti-
nado como Consejero Económico y 
%omercial en la 1fi cina Económica y 
Comercial de la Embajada de España 
en Pekín.

En septiembre de 2007 se incor-
poró de nuevo a ICEX, como Director 
Adjunto de la División de Formación, 
y en octubre de 2008, fue nombrado 
Director de la División de Iniciación 
a la Exportación y Formación Empre-
sarial.

Desde diciembre de 2010, y hasta 
agosto de 2016, se incorporó de nue-
vo a la 1fi cina Económica y %omer-
cial en Pekín, en esta ocasión como 
Consejero Económico y Comercial 
Jefe de la 1fi cina.

En septiembre de 2016 es nombra-
do asesor en la Secretaría de Estado de 
Comercio. En enero de 2017 se incor-
pora a ICEX España Exportación e In-
versiones como Director de Alimentos 
y Gastronomía, y un mes después es 
nombrado Director General de Interna-
cionalización de la Empresa. �

NUEVAS SESIONES A PARTIR DE SEPTIEMBRE

Con la participación de Javier Serra Guevara, director general de Internacionalización de la 
Empresa del ICEX, se pone punto y seguido al primer bloque de sesiones del Foro Potencia, que 

contará con nuevo contenido a partir de septiembre. Desde el 28 de mayo, en el que Rogelio 
Cuairán, director general de Feria de Zaragoza, inauguró la plataforma con una sesión sobre 
Smopyc 2021, el Foro Potencia ha contado con conferencias sobre normalización, con Javier 

García Díaz, director general de UNE, sobre previsiones para la industria a nivel europeo, con 
Domenico Campogrande, director general de FIEC, o esta última sobre internacionalización con 

Javier Serra, director general de Internacionalización de la Empresa del ICEX.
A partir de septiembre el Foro Potencia volverá con un programa ampliado y nuevamente 

dirigido por Ricardo Cortés Sánchez, director del Foro Potencia. 
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Primigea insta a las 
administraciones a adoptar 

una estrategia española de las 
industrias de materias primas 

minerales sostenibles

J avier Targhetta, presidente de la 
Confederación Española de las 
Industrias de las Materias Pri-

mas Minerales-Primigea, ha instado 
al Gobierno, Comunidades Autóno-
mas y partidos políticos al diseño y 
desarrollo de una Estrategia Espa-
ñola de las Industrias de Materias 
Primas Minerales Sostenibles, con 
acciones específi cas de apoyo a las 
empresas de la industria extractiva, y 
un plan para participar en la recupe-
ración económica y la lucha contra el 
cambio climático.

Así lo ha manifestado Targhetta 
en la presentación pública de Primi-
gea, entidad que representa a 3.750 
empresas, 4.650 explotaciones mine-
ras y fábricas, pone en valor 210 mi-
llones de toneladas al año de mate-
rias primas minerales, genera 320.000 
empleos, 26.600 millones de euros 
de volumen de negocio y 11.800 mi-
llones de euros de exportaciones.

Para el presidente de Primigea 
es “esencial alinear al sector con los 
ejes principales de las políticas de la 
UE y nacionales relacionados con la 
Agenda 2030 y 2050, así como con la 
prevención del cambio climático y de 
sus efectos”.  

“Es importante que España desa-
rrolle una Estrategia Española de las 
Industrias de las Materias Primas Mi-
nerales  de forma que estas industrias 
puedan ser un aliado estratégico para 
ponerse a la cabeza de la lucha contra 
el cambio climático y de la descarbo-
nización de la economía, servir de pa-
lanca para la transición justa, colocar-
las a la vanguardia de la rehabilitación 
de las explotaciones y de la gestión 
de la biodiversidad y coadyuvar a la 
consecución de los objetivos del Plan 
Nacional Integrado de Energía y Cli-
ma (PNIEC) y de la economía circular 
reforzando así, las acciones en las es-
tas industrias llevan décadas progre-
sando”, ha subrayado Targhetta.

Por su parte, Vicente Gutiérrez ha 
profundizado en la puesta en mar-
cha de esta Estrategia asegurando 

“todo ello debe hacerse de forma 
congruente con las políticas de la UE 
y, en particular, con la Iniciativa de 
materias primas para hacer frente a 
las necesidades de los ciudadanos 
a corto, medio y largo plazo y con la 
Estrategia Industrial Europea, impul-
sando las empresas �.�, efi cientes, 
sostenibles y con criterios avanzados 
de gobernanza, para mantener la ac-
tividad industrial y la cohesión terri-
torial en la España vacía, mejorando 
el acceso a los recursos para reducir, 
asimismo, la dependencia del país 
y de nuestras industrias de materias 
primas minerales importadas, espe-
cialmente de aquellas procedentes 
de zonas de confl icto o producidas 
en terceros países, sin respeto a los 
derechos humanos, el medio am-
biente y la seguridad y salud”.

En este sentido, César Luaces 
ha explicado que “Primigea ya ha 
remitido a representantes de las 
administraciones el documento de 
Propuestas de la Industria de Mate-
rias Primas Minerales para recuperar 
actividad económica en España que 
recoge diferentes acciones, como la 
inmediata reactivación de las obras 
públicas, sin recortes; la aprobación 
de un Plan Nacional de Construc-
ción Verde (Green Construction) para 
compensar la caída del sector turísti-
co durante 2020-2021; la aprobación 
de un Pacto Nacional por la Industria 
Sostenible 2030 y estímulo de los 
proyectos de inversión industrial; y el 
apoyo, a través de CEOE, de un Pac-
to de Estado para la Reconstrucción 
Nacional, entre otros”.

Rafael González ha subrayado 
que “en este documento de pro-
puestas se contemplan otras relacio-
nadas con la liquidez, como la reali-
zación urgente de un Plan de pago 
a proveedores y de medidas para el 
cumplimiento de la Ley 15/2010 de 
lucha contra la morosidad; el asegu-
ramiento del cobro de los suminis-
tros realizados; el establecimiento 
de una moratoria urgente del pago 

de impuestos y cotizaciones socia-
les, la reducción temporal de cargas 
impositivas y una moratoria en la im-
posición de nuevas fi Iuras tributarias 
sobre la industria; la dotación de una 
cobertura crediticia en las operacio-
nes comerciales el incremento de las 
líneas de avales del ICO y medidas 
para facilitar el acceso a los CNAE de 
la Industria de materiales de cons-
trucción y de la industria extractiva.

En cuestiones laborales, el tex-
to contempla la fl exibilización y ex-
tensión de los ERTE así como otras 
medidas de apoyo para la creación 
de empleo; la adopción de medidas 
permanentes para la fl exibilización 
de la contratación energética; ayu-
das para consumidores industriales 
de electricidad y gas natural y para la 
reducción de costes”.

La Confederación Española de 
las Industrias de las Materias Primas 
/inerales-2rimiIea se creó a fi nales 
de 2019 gracias a la unión de la Con-
federación Española de Industrias 
Extractivas de Rocas y Minerales In-
dustriales (Cominroc) y la Confede-
ración Nacional de Empresarios de 
la Minería y de la Metalurgia (Confe-
dem).

Entre sus misiones fundamenta-
les se encuentra la representación de 
todos los subsectores de la industria 
extractiva no energética: Arcillas, Ári-
dos, Arenas Silíceas Cales, Cemen-
tos, Magnesitas, Minerales Industria-
les, Minería Metálica, Metalurgia no 
férrea, Pizarras, Roca Ornamental y 
Yesos, ante las instituciones, entida-
des públicas, privadas y administra-
ciones, tanto en el ámbito nacional 
como internacional.

Acompañan a Javier Targhetta, 
como primer presidente de la Con-
federación, Rafael González, director 
de Desarrollo Minero de Tolsa, en 
calidad de vicepresidente; Vicente 
Gutiérrez, presidente de Confedem, 
como secretario general; y César 
Luaces, secretario general de Comin-
roc, como director general.
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Entre sus objetivos se encuentran, 
la defensa y promoción de los intere-
ses de sus miembros en relación con 
los campos de la extracción, produc-
ción, distribución y promoción de los 
recursos naturales explotados; en el 
tratamiento y elaboración para obte-
ner materias primas minerales útiles 
para la sociedad; el reciclado y la re-
utilización de sus residuos; la rehabili-
tación de explotaciones; y el desarro-
llo tecnológico de la industria, con el 
apoyo de los fabricantes y suministra-
dores la maquinaria, energía, servicios 
y equipamiento para las empresas.

Las Industrias de las Materias Pri-
mas Minerales sostenibles
Las industrias de las Materias Primas 
Minerales conforman un sector estra-
tégico, absolutamente imprescindi-
ble para el desarrollo de la actividad 
económica de España, poniendo en 
valor más de 70 tipos diferentes de 
rocas y minerales.

Están formadas por 3.755 empre-
sas, 4.650 explotaciones mineras y 
fábricas y cerca de 319.000 empleos 
directos, indirectos e inducidos. El 
valor de extracción de las materias 
primas minerales es de 3.450 millo-
nes de euros a los que hay que aña-
dir otros 23.165 millones de euros de 
los productos industriales de prime-
ra transformación, para un volumen 
de negocio total de cerca de 26.610 
millones de euros. Contribuye a las 
exportaciones con 11.820 millones 
de euros y con un saldo neto de la 
balanza comercial positiva de cerca 
de 1.300 millones de euros.

Al ubicarse en zonas rurales o 
periurbanas, permite fi jar la pobla-
ción en los pueblos de alrededor, 
proporcionando empleo estable y 
de calidad, y dinamizando econó-
mica y socialmente estas áreas de la 
España vaciada.

Estas industrias juegan un papel 
clave como proveedoras de secto-

res tan importantes como la meta-
lurgia y siderurgia; la automoción; 
la electrónica; la química, farma-
céutica y de la salud; la generación, 
transporte y almacenamiento de 
energía; el papel; el cemento; los 
áridos; las cales; los yesos; la cerá-
mica; el hormigón; el mortero; los 
ladrillos y tejas; el vidrio; las rocas 
ornamentales; otros materiales para 
la construcción; la agricultura y ga-
nadería; la alimentación; el textil y la 
protección del medio ambiente. El 
70% de la industria europea depen-
de directa o indirectamente de las 
actividades de la industria de Mate-
rias Primas Minerales.

Así, dependen del acceso soste-
nible a las materias primas minerales, 
181.000 empresas, 4.047.000 traba-
jadores, 256.000 millones de euros 
(25% del PIB) de valor añadido en 
todo tipo de actividades dependien-
tes de este tipo de suministros. �
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Fuente: Ministerio para la Transición Ecológica y el Reto Demográ� co.

PNIEC: La importancia de 
las materias primas para la 
transición energética

$efi ne los obJetiVos de redUcción de emisiones de Gases de eFecto 
inVernadero, de Penetración de enerGÀas renoVables Y de efi ciencia 

enerGética� $etermina las lÀneas de actUación Y la senda QUe, seGÊn los 
modelos UtiliZados, es la m¶s adecUada Y efi ciente, maXimiZando las 
oPortUnidades Y benefi cios Para la economÀa, el emPleo, la salUd Y el 

medio ambiente� minimiZando los costes Y resPetando las necesidades 
de adecUación a los sectores m¶s intensiVos en #/2�

E l Consejo de Ministros, a propues-
ta del Ministerio para la Transición 
EcolóIica y el 4eto &emoIr½fi co, 

ha acordado remitir a la Comisión Eu-
ropea el Plan Nacional Integrado de 
Energía y Clima 2021-2030 (PNIEC). 

El PNIEC persigue una reducción 
de un 23% de emisiones de gases de 
efecto invernadero (GEI) respecto a 
1990. Este objetivo de reducción im-
plica eliminar una de cada tres tone-
ladas de gases de efecto invernadero 
que se emiten actualmente. Se trata 
de un esfuerzo coherente con un in-
cremento de la ambición a nivel euro-
peo para 2030, así como con el Acuer-
do de París. 

El texto enviado coincide con el 
que actualmente se encuentra inclui-
do en la fase de consulta pública del 
Estudio Ambiental Estratégico (EAE) 
del plan y que ya fue remitido a Bru-
selas el pasado mes de enero, como 
borrador actualizado. Con esta nueva 
comunicación a la Comisión Europea, 
España da cumplimiento al Reglamen-
to (UE) 2018/1999 del Parlamento Eu-
ropeo y del Consejo de 11 de diciem-
bre de 2018 sobre la gobernanza de la 
Unión de la Energía y de la Acción por 
el Clima. 

El documento se modifi car½ sy, 
en su caso, se remitirá nuevamente 
a Bruselas- en aquellos aspectos que 
pudiera resultar necesario tras la fi -
nalización del proceso de evaluación 
ambiental y el análisis de la totalidad 
de las consultas recibidas. La fase de 
información pública debía haber con-
cluido el pasado 25 de marzo y que, en 
la actualidad, está suspendida por el 
Real Decreto 463/2020, de 14 de mar-
zo, por el que se declara el estado de 
alarma. El PNIEC también hace suyo 
el objetivo de mejora de la efi ciencia 

energética del 32,5% en 2030 estable-
cido por la UE. Con las medidas y po-
líticas del Plan se espera alcanzar un 
��,�� de mejora en la efi ciencia ener-
gética en 2030, la reducción del consu-
mo de energía primaria propuesta en 
este PNIEC equivale a una mejora de 
la intensidad energética primaria del 
3,5% anual hasta 2030.

Impactos económicos
Una parte importante de los impac-
tos económicos contemplados en 
este estudio se deriva de las inver-
siones asociadas al desarrollo de las 
políticas y medidas asociadas al Plan. 
Se estima que las inversiones totales 
para lograr los objetivos del PNIEC 
alcanzarán los 241 mil millones de 
euros (M€) entre 2021-2030. Estas 
inversiones se pueden agrupar por 
medidas y se reparten de la siguiente 
forma� renovables� ���, aJorro y efi -
ciencia� ���, redes y electrifi cación� 
24% y resto medidas: 3%.

Atendiendo al origen de las inver-
siones, una parte muy sustancial de la 
inversión total la realizaría el sector pri-
vado (80% del total) y el resto el sector 
público (20% del total). Se estima a su 

vez que parte de la inversión pública 
podría venir de fondos europeos.

De estas inversiones totales, 196 
mil M€ pueden considerarse como in-
versiones adicionales con respecto al 
tendencial. Estas inversiones adicio-
nales son las que pueden imputarse al 
PNIEC y las que, por tanto, generarán 
el impacto económico.

Por otro lado, las inversiones y 
ayudas contempladas en el PNIEC 
suponen un gasto para las Adminis-
traciones públicas de 40.000 M€ entre 
2021-2030. Sin embargo, las inversio-
nes movilizadas por el PNIEC generan 
un impulso económico que permite no 
solo fi nanciar los costes para el sector 
público sino recaudar una parte adicio-
nal muy considerable fruto de los nue-
vos ingresos derivados del impulso en 
la actividad económica y empleo. Los 
nuevos ingresos de la Administración 
aumentarían entre 7.600 M€ y 19.800 
M€, mientras que los gastos vinculados 
al PNIEC supondría entre 2.900 M€ y 
6.900 M€. Aunque algunos impuestos, 
como los impuestos a la energía, redu-
cirían su recaudación, éstos se verían 
compensados por un aumento de la 
recaudación por otras vías.

 



27

y 
ex

pl
ot

ac
io

ne
s

INFORME / PNIEC

Es importante destacar que el au-
mento del gasto público es exclusiva-
mente fruto del impacto económico 
inducido por el Plan, ya que una de 
las restricciones que se han introdu-
cido es el cumplimiento del Pacto de 
Estabilidad y Crecimiento. De hecho, 
el cumplimento de la senda de défi cit 
unido al mayor nivel de actividad eco-
nómica permite que la ratio entre deu-
da y PIB se reduzca un 2,4% en 2030 
frente al Escenario Tendencial.

Impactos sociales
En el caso de los impactos sociales, 
los resultados obtenidos para toda 

una batería de indicadores nos per-
miten concluir que las medidas del 
PNIEC favorecen a los hogares de me-
nor renta y, especialmente, a los co-
lectivos vulnerables, y no tiene efec-
tos negativos sobre los indicadores 
típicos de desigualdad.

Contaminación y salud
En lo relativo a los impactos del 
PNIEC sobre la salud, según la Orga-
nización Mundial de la Salud (OMS), 
en el año 2010 las muertes prematu-
ras provocadas por la contaminación 

 

%ste obJetiVo de 
redUcción imPlica 

eliminar Una de 
cada tres toneladas 
de Gases de eFecto 

inVernadero 
QUe se emiten 
actUalmente
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#on las medidas 
Y PolÀticas del 
0lan se esPera 

alcanZar Un 
39,5% de meJora 
en la efi ciencia 

enerGética en 2030

atmosférica en España alcanzaron 
las 14.042. Las medidas contenidas 
en el Plan consiguen reducir tanto 
las emisiones de GEI como las de los 
principales contaminantes atmosféri-
cos 
fi Iura �.��.

Las emisiones de PM2.5 prima-
rias, se reducen un 33%, como con-
secuencia del uso de tecnologías más 
limpias. Además, el dióxido de azu-
fre (SO2) y los óxidos nitrosos (NOx), 
principales contaminantes para la 
formación de PM2.5 secundarias, se 
reducen un 38% y un 35% respecti-
vamente debido a la reducción del 
carbón en el sector eléctrico, y por 
otro lado a la mejora de la efi ciencia 
en los motores de combustión interna 
y la electrifi cación. La serie de medi-
das aplicadas en el Escenario Objeti-
vo hace que las muertes prematuras, 
provocadas por la contaminación at-
mosférica, en al año 2030 se reduzcan 
en torno a 2.400 personas respecto al 
Escenario Tendencial, es decir, alre-
dedor de un 27%.

Este estudio tiene las limitaciones 
propias de las metodologías utiliza-
das y de las incertidumbres propias 
de cualquier ejercicio prospectivo a 
2030, tal y como se reconoce en el 
trabajo. Las implicaciones de algu-
nas limitaciones pueden analizarse 
mediante un análisis de sensibilidad, 
por ejemplo, sobre la previsión de 
precios de los combustibles fósiles, 
mientras que otras requieren un tra-
bajo de an½lisis m½s fi no como, por 
ejemplo, a nivel sectorial o de impac-
tos regionales. Finalmente, el estu-
dio no incluye otras medidas futuras 
que podrían complementar el PNIEC 
como futuras medidas de fi scalidad 
energético-ambiental, y que podrían 
tener un impacto más notable a nivel 
distributivo.

A continuación, se recogen las 
principales conclusiones del estudio:

r El PNIEC movilizará 241 mil mi-
llones de euros de inversiones 
en España entre 2021 y 2030, lo 
que genera un importante efec-
to expansivo en la economía.

r El Producto Interior Bruto aumen-
tará entre 16.500 y 25.700 millo-
nes de euros entre 2021 y 2030, 
un aumento del 1,8% en 2030 res-
pecto al Tendencial, tanto por las 
inversiones previstas, como por 
el mayor aJorro y efi ciencia ener-
gética y la menor importación de 
combustibles fósiles.

r Las medidas que se pondrán en 
marcha generarán entre 253.000 
y 348.000 nuevos empleos entre 
2021 y 2030 (empleo anual no 
acumulado), un aumento del 1,7% 
en 2030 respecto al Escenario 
Tendencial. Sólo las inversiones 
en renovables generarán entre 
107.000 y 135.000 empleos duran-
te la década, que benefi ciar½ a la 
industria manufacturera, la cons-
trucción, y a todos los servicios 
asociados al sector renovable.

r El PNIEC permite ahorrar 67 mil 
millones de euros hasta 2030 por 

la reducción de la demanda de 
importación de combustibles fó-
siles, lo que mejorará además la 
seguridad energética al ser susti-
tuida por energías autóctonas.

r El PNIEC favorece además a los 
hogares de menor renta y a los 
colectivos vulnerables, que ven 
aumentada su renta y su con-
sumo en una proporción mayor 
que el resto de los hogares. En 
el caso de los hogares vulnera-
bles, que se ven más afectados 
por la pobreza energética, su 
consumo aumenta un 2.1% en 
2030 respecto al 1.1% del resto 
de hogares, esto es, casi el do-
ble. Lo mismo sucede con la ren-
ta disponible que aumenta un 
3,8% en el caso del quintil más 
pobre frente a un 1% del quintil 
más rico, casi cuatro veces más.

r Las medidas tendrán una inci-
dencia muy positiva en términos 
de salud. La mejora de la calidad 
del aire con las medidas previs-
tas en el Plan evitará la muerte 
prematura de en torno a 2400 
personas en España en 2030, lo 
que supone una reducción del 
27% con respecto al Escenario 
Tendencial.

r Finalmente, una conclusión ro-
busta, y similar a la encontrada en 
otros estudios similares para Es-
paña, es que la reducción de emi-
siones de GEI no solo es necesaria 
para contribuir de forma solidaria 
a contener el problema del cam-
bio climático o una obligación de 
cara cumplir con los objetivos co-
munitarios de la Unión Europea, 
también se trata de una impor-
tante oportunidad económica, y 
que podrá materializarse siempre 
y cuando se gestione y aproveche 
todo su potencial de una manera 
justa y efi ciente. �

LA OPORTUNIDAD DE LA ECONOMÍA CIRCULAR
La economía circular ha venido cobrando impulso con las empresas y los responsables políticos, al 
detectarse oportunidades importantes para ambos grupos de partes interesadas. Si hacemos la 
transición a una economía circular, el impacto se dejará sentir en toda la sociedad. La Fundación 

Ellen MacArthur, SUN y McKinsey han llegado a la conclusión de que, adoptando los principios de 
la economía circular, Europa puede aprovechar la inminente revolución tecnológica para generar un 
benefi cio neto de 1,8 billones de euros de aquí a 2030, es decir, 0,9 billones más que en la actual 
senda de desarrollo lineal. La economía circular podría generar enormes oportunidades para la 

renovación, regeneración e innovación industrial.
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En muchas ocasiones se han en-
contrado anomalías en la con-
centración de aluminio en instala-

ciones mineras gallegas. Sin embargo, 
para que haya concentraciones de este 
metal superiores a 1 mg/l, el pH tiene 
que ser inferior a 4,0 o superior 9,5. Si 
en un pH de entre 5,5 y 9,0 aparece 
una concentración superior es que se 
están teniendo en cuenta las nanopar-
tículas y, por lo tanto, no se trataría de 
una medición válida.

La ley de 2015 establece que los 
metales tienen que determinarse por 
el metal disuelto y no por el particu-
lado. Sin embargo, las técnicas de 
medición tradicionales no son fi ables 
en este sentido, ya que determinan 
las nanopartículas de microgibbsita 
como Aluminio disuelto, porque tie-
nen un tamaño inferior a 0,45 micras.

Autor: Felipe Macías Vázquez, profesor emérito USC. Miembro de la Academia de Agricultura, Alimentación y 
Medio Ambiente de Francia en la sección Físico-química de los medios y los sistemas bióticos.
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La ley de 2015 establece que los metales tienen que determinarse 
por el metal disuelto y no por el particulado. Sin embargo, las 

técnicas de medición tradicionales no son fi ables en este sentido, 
ya que determinan las nanopartículas de microgibbsita como 

Aluminio disuelto.

Cómo medir correctamente la 
concentración de aluminio en 
aguas en instalaciones mineras

Estas anomalías en concentración 
de aluminio no se deben por tanto a 
una inadecuada actuación de vertido 
por parte de la empresa, sino a una si-
tuación natural de erosión en momen-
tos de lluvias intensas y/o prolonga-
das donde se producen más arrastres 
de nanopartículas desde los suelos y 
rocas. Estas partículas no se ven por 
su pequeÍo tamaÍo, pasan los fi ltros y 
se disuelven si se añade ácido o álcali 
fuerte. Las técnicas analíticas conven-
cionales lo identifi can como disuelto, 
dando valores aberrantes cuando se 
fi ltra r½pidamente en campo por �,�� 
micras y, sobre todo, cuando se acidi-
fi ca la muestra.

El libro Chemical equilibria in Soils, 
editado por John Wiley, y cuyo autor 
es W.L. Lindsay, hace referencia a este 
tema en su página 40, donde se re-

presenta la actividad de todas 
las especies de aluminio que 
pueden existir en agua frente 
al pH. Para las aguas entre pH 
5,6 y 8,2 la especie que contro-
la la concentración de aluminio 
disuelto es la especie Al(OH)3, 
que corresponde al mineral 
gibbsita. La actividad de Al 
disuelto es igual en todo ese 
tramo de pH a 10-6,7 M, que 
corresponde a una concentra-
ción de Al aproximadamente 
del orden de 0,001 mg/l, Toda 
concentración superior a esa 
en el intervalo de pH 5,5 a 8.2 
corresponde a disoluciones so-
bresaturadas de las que tiene 
que precipitar obligatoriamen-
te la gibbsita, formando nano-
partículas de microgibbsita. 
Ambas, gibbsita y microgibbsi-
ta son partículas inertes.

Esto, no solo aparece en el 
libro de Lindsay, sino también en el de 
Stumm & Morgan; “Aquatic Chemis-
try”, editado por John Wiley, que, en 
su fi I. �.�, p. ��, demuestra que para 
que la actividad de Al sea mayor de 
10-6 (equivalente a 0,014 mg/l) el pH 
tiene que ser menor de 4,5; o en el de 
Gil Michard, titulado “Equilibres chi-
miques dans les eaux naturelles” edi-
tado por 2ubliSud, 
p.���, fi I. �*� que 
da resultados similares a los de los au-
tores anteriores. Lo mismo se encuen-
tra en todos los manuales que tratan 
el tema de la geoquímica del aluminio 
en medio acuoso. No hay, ni puede 
haber concentraciones de Al disuelto 
superiores a 1 mg/l en el intervalo de 
pH 5,5-8,2. Si se obtienen esos valo-
res o está mal medido el pH o no se 
ha medido realmente Al disuelto, sino 
particulado. �
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Doosan ha lanzado la nueva exca-
vadora de orugas Fase V de 80 
toneladas DX800LC-7, el mayor 

modelo de excavadora jamás fabrica-
do por la empresa. Coincidiendo con 
el lanzamiento, Doosan ha anunciado 
la venta de la primera DX800LC-7 en 
Europa a un cliente de Finlandia.

Impulsada por el motor más po-
tente de la clase de 80 toneladas, la 
DX800LC-7 también tiene el mayor 
caudal hidráulico para este tamaño 
de máquina, lo que ofrece el mejor 
rendimiento de su clase, mayor pro-
ductividad, menor consumo de com-
bustible y mandos más suaves.

Como todas las excavadoras 
Doosan, se ha prestado mucha aten-
ción a la comodidad del operador y a 
su seguridad. La DX800LC-7 cuenta 
con una nueva y muy espaciosa ca-
bina, equipada con mandos e instru-
mentación ergonómicos. Se ha pres-
tado especial atención a garantizar 
niveles mínimos de ruido gracias a 
un mejor sellado del compartimento 
del motor y al uso extensivo de ma-
teriales de insonorización.

Todos los componentes y conjuntos 
están diseñados, construidos y proba-
dos para garantizar la durabilidad. Los 
fi ltros de varias etapas y características 
como los protectores de las orugas y 
los protectores de los cilindros para la 
pluma y el balancín, el sistema de en-
grase automático y los eslabones sella-
dos están diseñados para proporcionar 

una excelente fi abilidad y una prolon-
gada vida de servicio. La DX800LC-7 es 
fácil de mantener lo que permite redu-
cir el tiempo de inactividad al mínimo.

El motor Fase V de mayor 
potencia en su clase
La excavadora DX800LC-7 está pro-
pulsada por la nueva versión Fase V 
del bien probado motor diésel Perkins 
2506J, que proporciona una elevada 
potencia de 403 kW (548 CV), más 
que cualquier otra máquina de esta 
clase. El motor cumple las normas de 
emisiones de la Fase V empleando 
tecnologías postratamiento como la 
recirculación de gases de escape, la 
reducción catalítica selectiva, el catali-
zador de oxidación de diésel y el fi ltro 
de partículas diésel (DPF).

El fi ltro &2( se reIenera autom½ti-
camente cada 25 horas y la excavado-
ra sigue trabajando sin verse afectada 
durante esta fase de regeneración. El 
operador puede comprobar el estado 
del DPF a través de la pantalla del pa-
nel de indicadores de la cabina.

El mayor caudal hidráulico en la 
clase de 80 t
El alto rendimiento del motor se com-
bina con un sistema hidráulico de 
purga virtual (VBO) (D-ECOPOWER+) 
que proporciona un caudal hidráulico 
de 1008 l/min, el mejor de su clase, y 
una elevada presión del sistema de 
343 bar, contribuyendo así a conse-

guir el mejor rendimiento del merca-
do de las 80 toneladas.

La tecnología D-ECOPOWER+ de 
Doosan utiliza una bomba controlada 
electrónicamente por presión dentro 
de un sistema hidráulico de centro ce-
rrado para optimizar la productividad 
y el consumo de combustible, de-
pendiendo del modo seleccionado. 
Una válvula de control principal de 
centro cerrado minimiza las pérdidas 
de presión, al tiempo que la bomba 
con regulación electrónica por pre-
sión gestiona y optimiza la potencia 
del motor con mayor efi cacia.

Por medio de software se obtie-
nen electrónicamente todas las ven-
tajas de un sistema de centro abierto 
con muy poca pérdida de energía. El 
sistema hidráulico y el rendimiento 
del motor están totalmente optimiza-
dos y sincronizados, lo que redunda 
en que disminuyan aún más las pér-
didas en el sistema.

A través del joystick, el operador 
percibe mejor la respuesta del sistema, 
por lo que aumenta el control de la má-
quina y disminuye la fatiga del opera-
dor. La aceleración y la deceleración de 
las funciones del grupo de trabajo de la 
excavadora son más suaves y facilitan 
los movimientos repetitivos de giro y 
excavación con menos sacudidas.

Elección de los modos Pluma y Giro
Para optimizar las operaciones cuan-
do se trabaja con la excavadora 

Nueva excavadora de 
Doosan de 80 toneladas: máximo 
rendimiento en su clase
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DX800LC-7, el operador puede cam-
biar entre dos modos: Pluma o Giro, 
que dan prioridad a los movimientos 
de la pluma o de rotación, respectiva-
mente, de modo que la forma de usar 
la máquina se ajuste mejor a la apli-
cación en la que se está trabajando.

Las velocidades de trabajo más rápi-
das están aseguradas por el sistema de 
regeneración de bajada de la pluma de 
2 carretes de la DX800LC-7, que también 
reduce el consumo de combustible. El 
sistema hidráulico de 2 carretes para el 
cilindro de la cuchara también aumenta el 
caudal hidráulico y la velocidad de traba-
jo de la cuchara, reduciendo de nuevo el 
consumo de combustible. La DX800LC-7 
también incluye de serie una válvula de 
bloqueo del cilindro de la pluma/balan-
cín (válvula antirrotura de manguera) para 
aumentar la seguridad, previniendo los 
accidentes causados por la rotura de la 
manguera hidráulica en la obra.

Mayor confort y facilidad de 
control
Aunque ya destaca por espacio y 
ergonomía, la nueva cabina de la 
DX800LC-7 se ha diseñado para mejo-
rar siInifi cativamente la comodidad del 
operador y la facilidad de uso. Además 
de un nuevo asiento de alta calidad, la 
cabina ofrece más características de se-
rie que otras máquinas del mercado, lo 
que garantiza una facilidad de control 
superior y alta precisión en todas las 
aplicaciones. Las nuevas características 
clave de la cabina incluyen:

r Nuevo panel de indicadores LCD 
táctil de 8 pulgadas en color que 
ofrece más información en una 
pantalla un 30 % mayor

r Sistema estéreo integrado en el 
panel de indicadores (con función 
de transmisión por Bluetooth)

r Sistema de arranque sin llave

r Diseño interior de la cabina me-
jorado, incluidos aire acondicio-
nado/desempañado con mejo-
res prestaciones, calefacción de 
asiento (2 fases) y cámaras de 
360º (supervisión periférica AVM)

r Paquete de iluminación total-
mente LED

r Protección lateral y pasarelas
r Compresor de aire y pistola de 

aire para la limpieza de la cabina 
(opcional)

Incluye de serie un surtido com-
pleto de cámaras que consta de una 
cámara delantera, dos cámaras latera-
les y una cámara trasera. La pantalla 
de las cámaras está separada del pa-
nel de indicadores, ofrece plena visi-
bilidad del contorno de la excavadora 
y permite que el operador tenga una 
vista aérea del exterior de la máquina. 
Esto se combina con el sistema AVM 
(supervisión periférica, por sus siglas 
en inglés) de serie.

Las luces de trabajo LED también 
se incluyen de serie en la DX800LC-7, 
lo que mejora hasta un 75 % la ilu-
minación del espacio de trabajo alre-
dedor de la excavadora, asegura una 
mayor productividad en el trabajo 
nocturno y al atardecer y contribuye 
a prevenir accidentes en la obra.

La nueva DX800LC-7 incorpora de 
fábrica el avanzado sistema inalámbri-
co de control de fl otas &oosan%10-
0E%6. El sistema &oosan%100E%6 
es una solución de Iestión de fl otas 
basada en Internet que resulta de 
gran utilidad para supervisar el rendi-
miento y la seguridad de las máqui-
nas, así como para fomentar el man-
tenimiento preventivo.

Mantenimiento cómodo
El sistema de refrigeración de la 
DX800LC-7 ofrece mayor capacidad 

de refrigeración con una reducción 
en la velocidad del ventilador y en 
la potencia necesaria para el mismo. 
Tiene instalado de serie un ventila-
dor de refrigeración reversible, que 
puede utilizarse en sentido inverso 
para eliminar el polvo del radiador 
y del refrigerador de aceite, lo que 
ahorra tiempo y esfuerzo en las ta-
reas de mantenimiento y garantiza 
que la DX800LC-7 sea la máquina 
ideal para trabajar en aplicaciones 
difíciles. Además de para obtener 
un rendimiento líder en su clase, la 
DX800LC-7 también se ha diseñado 
para aumentar al máximo el tiempo 
de actividad en la obra con compo-
nentes probados, de alta calidad y 
duraderos como los sistemas MCV y 
de bomba principal de Bosch Rexro-
th, un dispositivo de giro de Doosan 
Mottrol y un tren inferior muy robusto 
de Berco.

La DX800LC-7 presenta un nuevo 
frontal de alta resistencia con un to-
tal de cinco combinaciones frontales 
diferentes en función de las plumas 
cortas de 6,6 m y largas de 7,7 m. El 
diseño del contrapeso se ha cambia-
do para incluir un sistema de montaje 
horizontal en la DX800LC-7, que es 
fácil de montar/desmontar y mejora 
la durabilidad.

La DX800LC-7 también incluye de 
serie una bomba ETP (bomba eléctrica 
de transferencia de combustible). Con 
la ETP, el operador solo tiene que pulsar 
un interruptor para empezar a repostar 
la máquina, ahorrando tiempo y esfuer-
zo en los trabajos de mantenimiento. El 
ancho de las pasarelas de la DX800LC-7 
también se ha incrementado en un 20 
%, hasta los 520 mm, lo que supone más 
espacio para el mantenimiento y para 
ayudar a prevenir accidentes.

Aplicaciones de trabajos pesados
La DX800LC-7 está destinada prin-
cipalmente a servir a los clientes en 
aplicaciones de minería y canteras, 
eliminando la sobrecarga y cargan-
do grandes cantidades de material 
en dúmperes articulados o camiones 
de bastidor rígido. La DX800LC-7 
también puede utilizarse en gran-
des proyectos de construcción e 
infraestructura, en particular cuando 
es necesario excavar y almacenar 
cantidades considerables de mate-
rial o cargarlo en camiones para su 
traslado. Con esta ampliación de su 
línea de excavadoras, Doosan ofrece 
ahora máquinas de 1 a 80 toneladas 
para atender un amplio espectro de 
necesidades y aplicaciones de los 
clientes en los sectores de la cons-
trucción, la minería, el alquiler, el 
paisajismo, los residuos, el reciclaje 
y la silvicultura. ●
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Los vertederos encierran distintos 
peligros. En concreto, los verte-
deros más antiguos, anteriores a 

la aprobación de reglamentos guber-
namentales y que suelen estar llenos 
de residuos sólidos urbanos y carecen 
de la tecnología moderna, pronto ne-
cesitarán costosas medidas de sanea-
miento para evitar futuros problemas 
medioambientales o de salud pública.

Europa tiene entre 150 y 500.000 
vertederos, el 90 % de los cuales son 
vertederos no sanitarios anteriores a 
la Directiva europea sobre vertede-
ros, de 1999. La Minería de vertede-
ros (ELFM, por sus siglas en inglés) 
puede constituir una solución que 
reduzca dramáticamente los futuros 
costes de saneamiento, recupere 
terreno valioso y descubra recursos 
de valor.

El proyecto de investigación 
New-Mine, de cuatro años de du-
ración, dirigido por el Instituto de 
Metales y Minerales Sostenibles de 
la Universidad KU Leuven, se puso 
en marcha en 2016 para analizar 
distintas cuestiones de la Minería 
de vertederos. Su objetivo es desa-
rrollar e integrar tecnologías ELFM 
innovadoras y ecológicas para va-
lorizar los vertederos europeos, re-
cuperar recursos como materiales, 
energía y terreno, mitigar futuros 
riesgos medioambientales y sani-

tarios y evitar importantes costes 
de saneamiento.

Lieven Machiels, coordinador 
científico-técnico del proyecto en 
el Instituto de Metales y Minerales 
Sostenibles de la Universidad KU 
Leuven, lo explica: «Creemos que 
la Minería de vertederos es el esla-
bón que falta para lograr una Eco-
nomía circular. El plan de acción de 
la economía circular del Pacto verde 
europeo se centra en una política de 
«productos sostenibles» que priori-
za la reducción y la reutilización de 
materiales antes de su reciclaje, 
ascendiendo en la Jerarquía de los 
residuos. Aun así, aún no se ha abor-
dado qué hacen tanto los países, 
comunitarios y no comunitarios, con 
las enormes cantidades de residuos 
industriales y de consumo que se 
han llevado a vertederos durante los 
últimos 100 años. Teniendo esto en 
cuenta, se ha propuesto la minería 
de vertederos como estrategia crea-
tiva para abordar qué hacer con los 
residuos del pasado, independien-
temente de la urgente necesidad de 
evitar generar y acumular nuevos re-
siduos en el futuro».

El proyecto Ja recibido fi nancia-
ción del programa de investigación 
e innovación de la Unión Europea, 
Horizonte 2020, y aglutina ocho uni-
versidades europeas, Stadler y otras 

empresas del sector privado. Se ha 
asignado a quince doctorandos que 
investiguen y pongan a prueba nue-
vas tecnologías en cuatro paquetes 
técnicos de trabajo que siguen una 
estrategia de cadena de valor. Des-
de la «Exploración innovadora y el 
procesamiento mecánico de verte-
deros», hasta la «Conversión termo-
química solar/plasmática/híbrida» y 
la «Reutilización avanzada». El cuarto 
paquete de trabajo aplica métodos 
de evaluación multicriterio para com-
parar la combinación de recupera-
ción/saneamiento de recursos, que 
es la Minería de vertederos, con las 
estrategias de «Inmovilismo», «Sa-
neamiento clásico» y «Minería clásica 
de vertederos con coincineración».

Lieven Machiels lo explica: «La 
minería de vertederos clásica se 
centra en reducir el volumen de re-
siduos mediante, por ejemplo, su 
incineración y la recuperación de te-
rreno, siendo generalmente limitada 
la producción de materiales recicla-
dos. El proyecto New-Mine sigue una 
estrategia de Minería de vertederos 
para lograr la máxima recuperación 
de recursos. En lugar de quemar la 
fracción ligera, se produce un Com-
bustible derivado de residuos (CDR), 
que se convierte térmicamente para 
producir un gas sintético y un re-
siduo vitrificado. El gas sintético 
puede reutilizarse posteriormente 
para producir metano o hidrógeno, 
y el residuo vitrifi cado puede usarse 
para producir cemento y materiales 
de construcción».

Tecnologías de procesamiento 
mecánico para recuperar recursos 
de los residuos
La Universidad Técnica de Aquis-
grán, socia del proyecto, invitó a 
Stadler a participar y aportar su 
experiencia y equipos. La empresa 
jugó un papel importante en el pri-
mer paquete de trabajo, dedicado al 
procesamiento mecánico. El objeti-
vo principal fue detectar formas de 
mejorar la calidad de las fracciones 
para producir CDR, que cuenta con 
distintas aplicaciones. Otro objetivo 

Stadler participa en un proyecto 
de investigación para aprovechar 
la minería de vertederos como 
fuente de recursos



EMPRESAS

37

y 
ex

pl
ot

ac
io

ne
s

w
w

w
.c

an
te

ra
s.

es
 

importante fue investigar usos de 
las fracciones fi nas, que constituyen 
más del 50 % de los residuos de la 
minería de vertederos, y no se apro-
vechan actualmente. El proyecto de-
mostró que una separación mecáni-
ca posterior de las fracciones fi nas 
puede producir tierra para su uso 
como agregado para el sector de la 
construcción. Las fracciones ligeras 
también pueden utilizarse en un pro-
ceso de termovalorización.

Stadler también aportó al Pro-
grama de formación vinculado al 
proyecto un curso sobre «Tecnolo-
gía automatizada de clasificación 
de residuos complejos», que se ce-
lebró durante el segundo Evento del 
New-Mine para los quince doctoran-
dos participantes.

El separador balístico de Stadler 
muestra su efi cacia en una exca-
vación de prueba realizada en un 
vertedero
La investigación teórica sobre pro-
cesamiento mecánico se probó en 
condiciones reales en el vertedero de 
Mont-Saint-Guibert, en Bélgica. Para 
ello, se excavaron y procesaron los re-
siduos del vertedero.

Ulrich Sigmund, jefe de I+D de 
Stadler, relata el proceso: «En el 
primer paso del tratamiento mecá-
nico para la recuperación de CDR y 

otros materiales recuperables, como 
metales y materiales inertes, se usó 
un Separador balístico STT6000 que 
separó el material de salida en tres 
fracciones 
fi nas, rodantes y planas�, 
que se trataron posteriormente de 
forma individual para investigar pos-
teriores opciones de reciclaje».

Cristina García López, integrante 
del equipo investigador del proyecto 
New-Mine, añade: «Dado que los resi-
duos de los vertederos son un material 
muy complejo y heterogéneo por su 
cantidad de impurezas, el separador 
balístico nos dio la oportunidad de 
dosificar los residuos excavados, no 
clasifi cados ni triturados, en tres fl ujos 
distintos de material: posible CDR, 
fracción de 3D y finos. También nos 
permitió clasifi car los residuos seIÖn 
su tamaño original sin triturar y evitar 
la pérdida de partículas pequeñas en 
la fracción fi na, que requerían menos 
pasos. Además, la gran entrada del 
separador balístico STT6000 (150 T/h, 
según la densidad del material), lo hi-
cieron bastante interesante ya que la 
cantidad de residuos enterrados en 
vertederos es considerablemente alta, 
pero la capacidad general de proce-
samiento mecánico es bastante baja 
en comparación con la capacidad de 
excavación».

Los vertederos suponen un reto 
particular, tal como explica Lieven 

Machiels: «El grado de humedad de 
los residuos de vertederos es muy 
superior al de los residuos frescos, 
y los residuos están muy degrada-
dos. El paquete de trabajo 1 analizó 
el comportamiento de este material 
en todos los pasos del proceso de 
separación mecánica y qué propie-
dades tienen las distintas fracciones 
de salida. Esta investigación es nue-
va y, por ello, sus conclusiones son 
muy importantes para el futuro de 
la minería de vertederos».

Bastian Küppers, otro de los in-
vestigadores del proyecto New-Mi-
ne, añade: «El tratamiento mecáni-
co continuo de un vertedero es muy 
complicado, y su alto contenido en 
agua provoca bloqueos en la cadena 
de procesamiento y reduce el fun-
cionamiento tanto de la planta como 
de la maquinaria. Esta situación se 
da sobre todo en el caso de las frac-
ciones fi nas�. 1tro reto importante 
del proyecto fue el hecho de que 
los residuos excavados debían pro-
cesarse in situ, por lo que había que 
instalar el Separador balístico en el 
vertedero, sobre una base provisio-
nal de hormigón.

El separador balístico de Stad-
ler ha superado todos los retos y ha 
demostrado que es capaz de fun-
cionar en condiciones tan difíciles 
como estas y confi rmar la viabilidad 
del proyecto: «El alto grado de hu-
medad del material suponía un gran 
reto porque el material de entrada 
estaba compuesto por trozos de 
roca y tierra de Jasta ��� kI�, afi rma 
Ulrich Sigmund.

Christian Nordmann, subdirec-
tor de I+D de Stadler, participante 
activo en las pruebas realizadas en 
Bélgica, lo explica: «La máquina es 
muy robusta debido a sus dos mo-
tores y la lubricación central que tie-
ne en funcionamiento. Además, sus 
anclajes están muy bien sellados, 
así que la máquina puede usarse al 
aire libre. Así, el STT6000 puede so-
portar los problemas que plantea el 
material excavado de un vertedero, 
como alto nivel de humedad, polvo 
e impactos. En las pruebas logramos 
modelar la separación de material, 
incluida la distribución de masas y 
los parámetros de material de las 
fracciones derivadas».

«Las pruebas que realizamos de-
mostraron que es posible cambiar a 
una nueva estrategia de empezar el 
proceso de reciclado con una sepa-
ración en tres fracciones. Así, se aho-
rra desgaste y energía con respecto 
a los procedimientos habituales de 
combinación de triturado/criba», 
concluye Ulrich Sigmund.  ●
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Los efectos negativos del co-
vid-19 en la sociedad y el de-
sarrollo económico han afec-

tado a los resultados del segundo 
trimestre de Volvo Construction 
Equipment (Volvo CE). La débil de-
manda en Europa y Norteamérica 
fue parcialmente compensada por 
un fuerte repunte en el mercado 
chino, el más grande del mundo. 
A pesar de la menor demanda que 
afecta la rentabilidad de las ven-
tas, se mantuvo bien durante el 
período.

Las ventas netas ajustadas en 
el segundo trimestre disminuye-
ron un 14%, alcanzando los 22.876 
millones de coronas suecas, unos 
2.213 millones de euros (26.814 
millones de coronas suecas en el 
segundo trimestre de 2019, 2.595 
millones de euros).

Las mayores ventas en china 
permitieron compensar las menores 
ventas en todos los demás mercados. 
Los ingresos de explotación de ope-

ración también se vieron afectada, 
con 3.108 millones de coronas sue-
cas (300 millones de euros) frente 
a los 4.153 reportados en el mismo 
período del año anterior (401,9 mi-
llones de euros), lo que equivale a un 
margen operativo de 13.6% (15.5%).

A pesar del impacto de la pan-
demia en las ventas, el segundo 
trimestre de 2020 experimentó un 
aumento de la entrada de pedidos 
del 11%, impulsado por una fuerte 
demanda de las máquinas de la mar-
ca SDLG de la compañía, que au-
mentaron un 31%. A pesar de que la 
mayoría de las fábricas en Europa y 
las américas se cerraron durante un 
mes durante el segundo trimestre, 
como resultado de cierres en todo 
el país y problemas de suministro, 
las entregas aumentaron un 8% en 
el segundo trimestre.

Desarrollo del mercado
&urante el aÍo Jasta fi nales de mayo, 
los mercados europeo y norteame-

ricano, medidos en unidades, se re-
dujeron en un 22%, mientras que el 
mercado asiático (excluyendo china) 
se redujo en un 21%. El mercado chi-
no se recuperó fuertemente y subió 
13% a fines de mayo. el mercado 
sudamericano también se encontra-
ba en territorio positivo, un 8% más 
en el mismo punto del año.

«Si bien la demanda de equi-
pos de construcción en Europa y 
américa del norte fue débil duran-
te el segundo trimestre, pudimos 
aprovechar nuestra sólida posición 
en china, que se recuperó con 
fuerza en el período», ha comen-
tado Melker Jernberg, director de 
Volvo Construction Equipment. 
“Esto nos permite actuar desde 
una posición de relativa fortaleza 
e impulsar tecnologías transforma-
doras que están llevando a nues-
tra industria hacia soluciones más 
sostenibles. seguimos invirtiendo 
en electrificación, automatización 
y conectividad”.  ●

Las ventas de Volvo CE 
caen un 14% en el segundo 
trimestre del año
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Corría el 9 de Julio de 1930 cuan-
do, con un capital social de 
500.000 pesetas (3.000 euros), 

se constituyó Finanzauto Sociedad 
#nónima con la primera fi nalidad de 
conceder préstamos para la adquisi-
ción y venta de automóviles.

Con el paso de los años, la em-
presa fue evolucionando y pasó a 
vender tractores agrícolas, camio-
nes y maquinaria de obras públicas 
de importantes marcas nacionales y 
extranjeras: Delaport, Penta, Conti-
nental, DKW… consolidándose en 
1949 al ser nombrado distribuidor 
de los camiones Pegaso. En los si-
guientes años, siguieron expandién-

donos consiguiendo la 
distribución de marcas 
líderes en aquella época. 
Esta situación y gracias a 
la solidez, organización 
y estructura que presen-
taba Finanzauto, fue la 
razón que impulsó a Ca-
terpillar a nombrar a la 
compañía distribuidor en 
exclusiva para España de 
sus productos fabricados. 
El acuerdo se suscribe en 
Ginebra el 31 de mayo de 
1963. Han pasado más de 
�� aÍos desde esta fi rma, 
y Finanzauto ha seguido 
evolucionando para se-
guir siendo una empre-
sa moderna y avanzada, 
adaptándose y superan-
do muchas situaciones 
complicadas que han ido 
apareciendo.

Durante este periodo 
la compañía se consolida 

en todos los mercados en los que 
está presente gracias a al servicio al 
cliente, siempre a su servicio para en-
contrar la mejor solución para ellos y 
para sus negocios. Fruto de ello es el 
prestigio que tiene a día de hoy y la 
fi delidad de sus clientes.

A día de hoy, y después de 90 
años desde la fundación de la em-
presa, puede presumir de fortaleza y 
solidez. Esta dinámica de evolución, 
adaptación y modernización está hoy 
más presente que nunca tras nuestra 
entrada en grupo Tesya hace ahora 
casi dos años.Durante estos dos úl-
timos años, Finanzauto se encuentra 
en continua transformación hacia 

una compañía mucho más moderna, 
digital y tecnológicamente hablando, 
adaptada a los momentos actuales.

Ha conseguido ampliar nuestro 
portfolio de productos consiguiendo 
la distribución de prestigiosas mar-
cas: Sandvik, Konrad, Noe, Prinoth o 
Rotor.

Pero esto no para aquí y desde 
Finanzauto aseguran estar trabajan-
do para buscar nuevas líneas de ac-
tuación y así poder dar una solución 
más global a los clientes, mejorando 
la presencia en el mercado, y conso-
lidándose como una empresa más 
fuerte y solvente.

Como explican desde la compa-
ñía el logro más representativo que 
han conseguido es la construcción 
y consolidación de sus valores. Esta 
propuesta, vinculada al cambio del 
nombre del grupo, permite no solo la 
identifi cación con el Irupo, sino que 
ayuda a consolidar y potenciar la ima-
gen de marca. Los valores que des-
de el grupo se han presentado van 
a permitir su reconocimiento y van a 
representar su ADN como miembros 
del grupo Tesya.

«No vemos mejor manera de ce-
lebrar estos 90 años de existencia y 
de continua evolución de Finanzau-
to como los que en estos momen-
tos estamos viviendo gracias a esta 
propuesta de valor e identidad de 
grupo», concluye en su comunicado 
la compañía. “Estamos convencidos 
que, con la fuerza de las personas 
que componemos Finanzauto, vamos 
a cumplir 90 años haciendo honor a 
nuestro lema. You and I, potenciando 
el crecimiento de las personas, em-
presas y comunidades”.  �

Finanzauto cumple 90 años 
de historia
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A pr in c i p i o s  d e  2 0 2 0 , 
Loesche recibió una re-
novación de pedido de 

Thanh Thang Group Cement 
JSC, en Vietnam, para el su-
ministro de dos molinos verti-
cales de rodillos. Los dos mo-
linos se destinan a una nueva 
línea de cemento en la fábrica 
de cemento de Bong Lang en 
la provincia de Ha Nam. Esta 
nueva línea de cemento es un 
proyecto )reenfi eld. El cliente 
contractual de este proyecto es 
Sinoma-NCDRI, socio de Loes-
che desde hace muchos años 
en la construcción internacional 
de fábricas de cemento.

Los dos nuevos molinos 
Loesche del tipo LM 53.3+3 
CS disponen de una capacidad 
de 180 t/h y podrán moler el 
clinker Jasta una fi nura de m½s 
de 4.000 Blaine. La potencia de 
los molinos es de 4.600 kW. El 
suministro incluye también dos 
alimentadores alveolares, de-
tectores de metales y ventilado-
res de aire de sellado. Ambos 
molinos estarán equipados con 
la última generación de separa-
dores Loesche del tipo LDC. El 
tiempo de entrega de los moli-
nos será de ocho a catorce me-
ses. La puesta en marcha está 
prevista para fi nales de ����.

En el pasado, Thanh Thang 
Group Cement JSC ya apostó 
con éxito por la tecnología de 
los molinos Loesche. Desde 
hace algunos años llevan usan-
do con buenos resultados dos 
molinos del tipo 60.6 RM y del 
tipo LM 53.3+3 CS.

El cliente aprecia la excelen-
te y duradera cooperación con 
Loesche y el excepcional ren-
dimiento de los molinos exis-
tentes. El servicio técnico de 
Loesche también pudo haber 
contribuido para convencerle 
en los últimos años. Estos fac-
tores fueron decisivos para que 
Loesche recibiera de nuevo un 
pedido de Thanh Thang. �

Loesche refuerza su posición en 
Vietnam con una renovación de 
pedido de Thanh Thang Group 
Cement JSC
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Infinity Lithium ha elaborado un 
documento aclaratorio para di-
fundir la auténtica realidad de 

San José Valdeflórez. Ante las men-
tiras y tergiversaciones que la pla-
taforma “Salvemos la Montaña” ha 
difundido sobre el proyecto indus-
trial minero, la empresa promotora 
se ha visto obligada a dar respuesta 
a través de un documento titulado 
“San José Valdeflórez: Fundamen-
tos y aclaraciones” (disponible para 
descarga), que ha sido trasladado a 
algunos de los más altos estamen-
tos de las instituciones europeas. 
Entre ellos, la presidenta de la Co-
misión Europea o la Unidad de Ma-
terias Primas de la Dirección Gene-
ral de Industria, así como diversos 
europarlamentarios.

Tras presentar resumidamente 
el proyecto, Infinity explica algunos 
fundamentos del mismo: transpa-
rencia, ajuste escrupuloso a la le-
gislación y prioridad absoluta del 
respeto a la salud al tiempo que 
se ofrece un desarrollo estratégi-
co sostenible y compatible con la 
rica herencia de la ciudad. También 
se recogen una serie de aclaracio-
nes sobre los aspectos técnicos y 
medioambientales, entre las que 
destacan las dimensiones reales y 
el estricto cumplimiento de la le-
gislación ambiental.

El documento se completa con 
respuestas a algunas de las false-
dades difundidas por la plataforma, 
contestaciones en las que se des-
taca la rehabilitación del terreno 
o las mejores prácticas en materia 
medioambiental, así como el carác-
ter industrial del proyecto, delibera-
damente omitido por la plataforma.

Vincent Ledoux-Pedailles, direc-
tor ejecutivo de desarrollo estraté-
gico de la compañía, recuerda las 
numerosas negativas de la platafor-
ma a reunirse con la compañía y ha 
añadido: “Creemos en Europa, en 
sus valores y en el papel que siem-
pre ha jugado y que debe mantener 
ahora más que nunca para diseñar 
las estrategias de un crecimiento 
sólido basado en los principios de 
la sostenibilidad. Por eso estamos 
convencidos de que desde Europa, 
como ya han hecho públicamen-
te en repetidas ocasiones, saben 

apreciar las ventajas que este pro-
yecto puede aportar no solo a nivel 
europeo y nacional, sino también 
regional y local”. 

San José Valdefl órez presenta un 
vídeo para dar a conocer detalles 
del proyecto
“Cáceres, una ciudad donde todos 
compartimos el valor de nuestro 
pasado, pero también las ganas 
de nuevas oportunidades de futu-
ro”. Con estas palabras comienza 
el vídeo elaborado por Infinity Li-
thium para dar a conocer los deta-
lles del proyecto industrial minero 
San José Valdeflórez, ubicado en 
las afueras de la capital cacereña. 
Este ejercicio se enmarca dentro 
de los esfuerzos de la compañía 
por trasladar la realidad de un pro-
yecto totalmente sostenible que 
conjuga el respeto al entorno con 
una oportunidad estratégica de de-
sarrollo económico en el ámbito de 
la movilidad eléctrica.

Grabado en los propios terrenos 
de Valdeflórez, el vídeo superpone 
sobre las imágenes reales repro-
ducciones en tres dimensiones de 
los diferentes elementos del pro-
yecto: desde una aproximación del 
volumen del yacimiento hasta de-
talles de la planta industrial, pasan-
do por los relaves sobre los que se 
muestra la rehabilitación constante 
de los terrenos.

Además de ofrecer una repre-
sentación visual del proyecto cuan-
do esté en funcionamiento, el clip 
también recopila sus principales 
magnitudes, comenzando por el 
volumen del depósito y los años de 
explotación, para dar paso a los as-
pectos relacionados con el respeto 
al entorno. San José Valdefl órez es 
un proyecto totalmente sostenible 
que cumple con las más estrictas 
normativas en materia de protección 
ambiental, como se muestra con el 
uso del agua, la impermeabilización 
de los terrenos o el seguimiento de 
la fl ora y la fauna, a los que suma la 
máxima protección de la salud.

El vídeo concluye con una enu-
meración de las principales cifras 
económicas del proyecto: 1.000 
empleos entre directos e indirectos, 
300 millones de euros en salarios o 

900 millones en impuestos, además 
de los 10 millones de vehículos to-
talmente eléctricos que se abastece-
rán con el hidróxido de litio que se 
procese en la planta cacereña.

Estas cifras dan una idea del 
peso estratégico que el proyecto 
puede tener para la automoción es-
pañola y europea en un momento 
clave de su reconversión en que se 
busca generar toda la cadena de va-
lor de las baterías dentro de Europa, 
incluido el acceso a las materias pri-
mas y su procesado. En este con-
texto se enmarca el acuerdo fi rmado 
recientemente con EIT InnoEnergy, 
el grupo público-privado de la UE 
que coordina la Alianza Europea de 
Baterías. El acuerdo incluye fi nan-
ciación para la primera fase de una 
planta piloto y colaboración en el 
desarrollo total del proyecto, desde 
la obtención de permisos medioam-
bientales y la aceptación social has-
ta la captación de fondos.

Con este nuevo elemento audio-
visual, lanzado hoy a través de sus 
canales online habituales (Twitter, 
LinkedIn y la web sanjosevaldefl o-
rez.es) y estrenando nuevo canal en 
YouTube, los promotores quieren 
trasladar la realidad del proyecto 
con la máxima transparencia. Así 
lo expresa Vincent Ledoux-Pedai-
lles, Director Ejecutivo de Estra-
tegia Corporativa de la compañía: 
“llevamos meses dando a conocer 
San José Valdeflórez y este es un 
paso más para trasladar la realidad 
del proyecto a todos los cacereños. 
Hemos escuchado las inquietudes 
de los actores políticos, sociales y 
económicos de la ciudad y quere-
mos seguir fomentando un debate 
sereno ante una oportunidad única 
de colocar a Cáceres a la vanguardia 
de una tecnología que, como se re-
coge en el vídeo, ya está cambiando 
el mundo”.

Además de los canales antes 
mencionados, el vídeo en máxima 
resolución se puede descargar en 
el siguiente enlace. Se encuentran 
disponibles el formato original en 
español e inglés, así como diferen-
tes fotografías extraídas del vídeo y 
una versión sin rótulos destinada a 
los medios de comunicación audio-
visuales. ●

Infi nity traslada a las instituciones 
europeas la realidad del proyecto 
San José Valdefl órez
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Construyes! 2020
III Jornada de Innovación Tecnológica en Maqui-
naria para Construcción y Minería
Fecha: 22, 23 y 24 de septiembrede 2020
Localización: Zaragoza
www.construyes.technology

Foro Potencia
Punto de encuentro de la industria
de la Construcción
Fecha: 14 de octubre de 2020
Localización: Madrid
www.foropotencia.potenciahoy.es

Samoter 2021
Salón Internacional de Maquinaria para 
Construcción 
Fecha: del 3 al 7 de marzo de 2021
Localización: Verona, Italia
www.samoter.it

Smopyc 2021
Salón Internacional de Maquinaria de Obras 
Públicas, Construcción y Minería
Fecha: del 26 al 29 de mayo de 2021
Localización: Zaragoza, España
www.feriazaragoza.es

Intermat 2021
Salón Internacional de la Construcción 
y las Infraestrcturas
Fecha: del 19 al 20 de abril de 2021
Localización: Paris, Francia
paris-en.intermatconstruction.com

Hillhead 2021
Fecha: del 22 al 24 de junio de 2021
Localización: Derbyshire, Inglaterra
www.hillhead.com

Exposolidos 2022
Salón de la Tecnología y el Procesamiento 
de Sólidos
Fecha: 1, 2 y 3 de febrero de 2022
Localización: Barcelona, España

FERIAS Y CONGRESOS

 Verona (Italia).
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La revista técnica de 
minería, canteras 
y medio ambiente

Visita nuestra web:
www.canteras.es
y suscríbete gratis a nuestro Newsletter
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GuÌa de provedores

SISTEMAS PARA EL 
LAVADO DE RUEDAS

Tel. +34 976 774 995
Movil. +34 652 432 264
www.mobydick.com

Solucionamos el problema 
de autopistas y carreteras sucias

LINEA DE ARIDOS Y
ROCAS NORMALIZADAS, S.L.

Diseño, fabricación y montaje de plantas de
trituración y clasificación de áridos

LARON, S.L.

Calle Estación, nº 3
48330 LEMOA (Vizcaya) - España

Tfno: +34 946 424 146
Email: laron@laron.es / www.laron.es

CAN 599 48-49_TPI  4/7/17  8:59  Página 49
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MÁS INFORMACIÓN: Ángel Lara / angel.lara@grupotpi.es / 913 398 699

Máxima visibilidad para 
el producto y la marca

Consúltenos sin compromiso
teléfono 913396730
info@grupotpi.com

www.grupotpi.es

Participa
Es gratis

 PREMIOS

Todo el año aquí por menos de

600 euros
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MÁXIMA EXPERIENCIA TRANSPORTANDO SOLUCIONES 

 Tel. 976 770 656 • cintasa@cintasa.com • www.cintasa.com 

Diseñamos y fabricamos: 
• Transportadores de banda 
• Elevadores de banda 
• Elevadores de cangilones 
• Alimentadores 

Ofrecemos los servicios de: 
• Ingeniería  
• Montaje  
• Mantenimiento 
• Servicio Post Venta 
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PRESENTA LA ALTERNATIVA AL EXPLOSIVO

    AÑOS 

1992 - 2017

RACIONALIDAD Y SIMPLIFICACIÓN EN DEMOLICIÓN 

20 AÑOS 
FABRICADO POR

PRESENTA LA ALTERNATIVA AL EXPLOSIVO       
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MÁXIMA EXPERIENCIA TRANSPORTANDO SOLUCIONES 

 Tel. 976 770 656 • cintasa@cintasa.com • www.cintasa.com 

Diseñamos y fabricamos: 
• Transportadores de banda 
• Elevadores de banda 
• Elevadores de cangilones 
• Alimentadores 

Ofrecemos los servicios de: 
• Ingeniería  
• Montaje  
• Mantenimiento 
• Servicio Post Venta 
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www.lurpelan.com

ESPECIALISTAS EN OBRA CIVIL
SUBTERRÁNEA Y VOLADURAS DE
PRODUCCIÓN EN MINAS Y CANTERAS
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LíDERES En PALAS LíDERES En PALAS 
CARGADORASCARGADORAS

Parque Empresarial San Fernando. 
Edifi cio Munich, 3ª Planta, 
28830 San Fernando de Henares. Madrid.
Atención al cliente 900 555 777

Visitanos en:

www.ascendum.es

Tanto en canteras, como en el manejo de materiales, construcción o reciclaje una cargadora de ruedas 
Volvo será la máquina más versátil, y siempre su mejor opción.
Las cargadoras de ruedas L60H, L70H y L90H de Volvo son unas máquinas que ofrecen múltiples 
beneficios, ya que introducen mejoras que se traducen en un consumo de combustible un 20% más 
eficiente, una mayor versatilidad y una reducción en los costes operativos de su vida útil, generando 
más beneficios para su propietario.


