
y explotacioneswww.canteras.es 

Minería, túneles, 
excavavaciones, canteras…
Es nuestro habitat natural

Parque Empresarial San Fernando. 
Edifi cio Munich, 3ª Planta, 
28830 San Fernando de Henares. Madrid.
Telf.: 916559340

Visitanos en:

  Nº 605 Enero- Febrero 2018 año LI Revista técnica de minería, canteras y medio ambiente P.V.P. 10€
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El próximo mes de octubre tendrá lugar en Santiago 
de Compostela la celebración del V Congreso Na-
cional de Áridos. El evento, organizado por la Fede-

ración de Áridos (FdA) y con el apoyo mayoritario del sec-
tor, cuenta con el respaldo de las ediciones precedentes, 
celebradas con éxito pese a que el contexto del mercado, 
lejos de ayudar, suponía una losa muy pesada para inicia-
tivas de este tipo.

La presentación de esta quinta edición del Congreso 
-

lebración. Al éxito de la comercialización del certamen (a 
más de ocho meses vista el número de empresas exposi-
toras ha superado al de la edición precedente, lo que ha 
llevado a la organización a ampliar el espacio expositivo) 
se quiere sumar un panel de contenidos que ayude al sec-
tor a tomar el impulso que le falta para entrar de lleno en 
la senda de la recuperación.

2017 cerró con un incremento en el consumo de áridos 
del 7,5% y superando la barrera de los 100 millones de 
toneladas. No obstante, siguen siendo cifras muy bajas y 
con un reparto muy desigual en función de la región, aun-
que desde Anefa, la Asociación Nacional de Fabricantes 
de Áridos, prevén que el crecimiento se consolide. A ello 
ayudaría enormemente una recuperación de la inversión 

pública tanto en obra nueva como en mantenimiento de 
las infraestructuras ya construidas. De cumplirse la inver-
sión anunciada en el Plan Extraordinario de Carreteras 
(más de 4.000 millones de los que 2.000 se licitarían en 
este 2018) el sector de los áridos, fundamental en la fa-
bricación de mezclas bituminosas, recibiría una inyección 
muy importante.

Son muchos los frentes que se abren en el sector, más 
allá de la situación del mercado. Este V Congreso se plan-
tea como una gran oportunidad para situar al de los áridos 
como un sector clave en el desarrollo de la economía cir-
cular. Cualquier acción que contribuya a difundir la imagen 
de un sector modernizado tanto tecnológica como norma-
tivamente es bien recibida, en tanto su imagen de cara a la 
opinión pública continúa siendo muy negativa.

La presentación del Congreso fue un avance de lo que 
se espera que sea. El acto contó con el apoyo no solo del 
director general de minas de la Xunta de Galicia, sino de 
las responsables de turismo de la comunidad autónoma y 
del Ayuntamiento de Santiago de Compostela. Una mues-
tra de apoyo público por parte de fuerzas políticas ideo-
lógicamente dispares pero conscientes de la riqueza que 
tanto el Congreso en sí como el desarrollo de la actividad 
extractiva pueden aportar a la economía local. 

UN CONGRESO PARA 
IMPULSAR AL SECTOR
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Francisco Moreno Ruiz, profesio-
nal de dilatada experiencia en 
minería y muy reconocido por 

su talante integrador y conciliador, ha 
sido nombrado como presidente de 
honor de la Asociación de Empresas 
Investigadoras, Extractoras, Transfor-
madoras Minero-Metalúrgicas, Auxi-
liares y de Servicios (Aminer), entidad 
de la que ha sido presidente desde 
sus inicios, en 2010.

Tras su decisión de abandonar su 
cargo ejecutivo en la Asociación por 
motivos personales, la Junta Directi-
va de Aminer ha decidido nombrarlo 
presidente de honor, como recono-
cimiento a su trayectoria y a la labor 
que ha realizado al frente de la enti-
dad para situar al sector minero como 
un referente estratégico de la eco-
nomía andaluza, liderando al mismo 
tiempo la interlocución con todos los 
agentes sociales implicados en esta 
actividad, incluida la administración 
pública a escala nacional, regional, 
provincial y local. De esta manera, 
Francisco Moreno seguirá vinculado 
a Aminer, ofreciendo su apoyo y sus 

metálica siga su proceso de consoli-
dación en la región.

Para hacer frente a los nuevos re-
tos a los que se enfrentará el sector 
minero en los próximos años, Aminer 
ha reestructurado también sus órga-
nos de decisión, de forma que la pre-
sidencia se alternará entre las cuatro 
empresas mineras con proyectos 
activos en la Comunidad Autónoma 
(Cobre Las Cruces, Matsa, Atalaya 
Mining y Minera Los Frailes) y se crea 
un nuevo puesto de gerente ejecuti-
vo, con el objetivo de dotar de una 
mayor agilidad a las gestiones que 
afecten a las empresas del sector en 
su relación con las distintas institucio-
nes públicas y privadas.

La gerencia de Aminer estará 
ocupada por Priscila Moreno Nájera, 
profesional con una gran experiencia, 
comenzando su trayectoria como di-
rectiva de Insersa y continuando su 
carrera en organizaciones empresa-
riales. Ocupó la secretaria general de 
un relevante número de asociaciones 
sectoriales, entre las que se encuentra 
Aminer, la Asociación de Empresarios 
de la Construcción de Huelva y su 
Provincia (Aeco), de la que fue funda-
dora, la Asociación de derivados del 
cemento, la Asociación Provincial de 
Movimientos de Tierras, transporte 
de Áridos y Hormigón, entre otras; y 

como directora del Área de Promo-
ción Asociativa y de Atención a la 
Empresa de la Federación Onubense 
de Empresarios y miembro de la Jun-
ta Directiva de la Confederación de 
Empresarios de Andalucía. Además, 
cuenta con una amplia trayectoria 
directiva en el ámbito de la empresa, 

como gestora, consejera y accionista 
de empresas de renombre en el sec-
tor minero. Así, Moreno Nájera acom-
pañará a la Asociación como gerente 
ejecutiva en esta etapa de transición.

Una vida dedicada a la minería
Natural de Linares, en Jaén, Fran-
cisco Moreno es un profesional am-
pliamente reconocido en el sector 
minero-metalúrgico, tanto a nivel re-
gional como nacional e internacional. 
Ha sido presidente de la Asociación 
de Empresas Investigadoras, Extrac-
toras, Transformadoras Minero-Me-
talúrgicas, Auxiliares y de Servicios 
(Aminer) desde sus inicios, en 2010, y 
comisario de las dos primeras edicio-
nes de Metallic Mining Hall, evento 
que ya se ha consolidado como un 
referente del sector y para cuya ter-
cera edición, que tendrá lugar del 15 

al 17 de octubre de 2019 en Sevilla, 
ya ha manifestado su compromiso.

En la actualidad, además de pre-
sidente de honor de Aminer, es vice-
presidente de la Confederación Na-
cional de Empresarios de la Minería 
y de la Metalurgia (Confedem), presi-
dente de la Comisión de Minería de 
la Federación Onubense de Empre-
sarios (FOE) y miembro del Pleno de 
la Cámara de Comercio de Huelva, de 
la Junta Directiva de la Confederación 
de Empresarios de Andalucía (CEA) y 
del Comité Ejecutivo de la FOE.

En sus más de 40 años de acti-
vidad profesional, Moreno ha sido 
presidente de Ceamin, de Termas 
de Buenavista, de Nature Pack y 
de Tubespa, además de socio fun-
dador de Insersa, en la que ejerció 
como presidente-consejero dele-
gado durante más de 20 años y pre-
sidente de la compañía en Chile; 
administrador único de Minas de 
Aguas Teñidas (Matsa) y administra-
dor concursal de Almagrera, entre 
otras.

Toda esta experiencia le ha lle-
vado a ser considerado uno de los 
profesionales más destacados en el 
ámbito de la minería metálica. 

Francisco Moreno, nombrado 
presidente de honor de Aminer

Francisco Moreno, presidente de Honor de Aminer.
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En mayo de 2017, Lundin Mining anunció los resulta-
dos de su estudio de factibilidad para el proyecto 

ma la sólida economía del proyecto y la demostración 

nes Neves-Corvo. Planeando expandir la planta de zinc 
existente de su capacidad actual de aproximadamente 
1.1 millones de toneladas por año a 2.5 millones de to-
neladas, junto con un mayor desarrollo de la fase 2 de 

septiembre para la compra de una trituradora de man-

El mineral de Lombador Phase 1 y 2 se extraerá uti-
lizando un nuevo sistema de manejo de materiales, que 
comprende una trituradora de mandíbulas primaria Met-
so C120 ubicada en el nivel 280-260. Al desarrollar LP2, la 
planta de zinc existente se ampliará y mejorará. Un nuevo 
molino SAG de 8.5 MW, previamente adquirido, se ocu-
pará de la molienda primaria, mientras que el molido se-
cundario se llevará a cabo utilizando un molino existente 

de plomo y zinc. Para esto, Metso entregará 19 celdas de 

También se llevarán 
a cabo mejoras en el 

tración del plomo, el 
suministro de agua y 
los circuitos de reac-
tivos. En esta área, se 
instalarán dos nuevos 

“Un circuito de 

ñado y más capaci-

con otros cambios, permitirán un rendimiento mayor 
constantemente. Estamos orgullosos de que los equi-
pos de Metso hayan sido elegidos para la planta de zinc 

rente regional de ventas de Metso.
La entrega está prevista para abril de 2018. Se prevé 

nea se completarán en el tercer trimestre de 2019, y la 
aceleración de la producción debería completarse para 

 

Lundin Mining y Metso cooperan para 
el proyecto en la mina de Neves-Corvo
en Portugal
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C -
mado un acuerdo para la mo-
dernización de 19 camiones 

mineros Cat 793F para su operación 
autónoma en la mina de mineral de 
hierro Marandoo en Australia Occi-
dental. Caterpillar también instala-
rá Cat Command para transportar 
software para el funcionamiento de 

-
miones autónomos Cat desplega-
dos por Río Tinto.

Los primeros camiones se mo-
dernizarán a mediados de 2018 y el 
proyecto se completará a fines de 
2019. Además de la instalación y el 
arranque, tanto Caterpillar como el 
distribuidor regional de Cat, Wes-
Trac, desempeñarán un papel con-

tinuo en la gestión y el apoyo del 
sistema de transporte autónomo.

“Estamos agradecidos por la 
oportunidad de trabajar con Río 
Tinto en la instalación de su pri-
mer sistema de acarreo autónomo 
Cat”, ha declarado Jean Savage, 
vicepresidente de Caterpillar y 
responsable de la División de Mi-
nería y Tecnología de Superficie. 
“Al trabajar con WesTrac, espera-
mos ayudar a Río Tinto a mejorar 
las operaciones con nuestra tec-
nología de minería probada”.

El director ejecutivo de Río 
Tinto Iron Ore, Chris Salisbury, ha 
anunciado: “Estamos orgullosos 
de habernos asociado con Cater-
pillar durante 50 años y estamos 
entusiasmados por comenzar este 

nuevo capítulo en nuestra historia 
de automatización. Este proyec-
to con Caterpillar acelera el des-
pliegue de transporte autónomo 
mediante la retroadaptación en 
nuestras operaciones de Pilbara y 
ayuda a cumplir nuestros objetivos 
de hacer que nuestras operaciones 
sean más seguras y productivas”.

El sistema de camiones autó-
nomos Cat extrae capacidades de 
la gama completa de tecnologías 
del Sistema Cat MineStar: Coman-
do, Terreno, Flota, Detección y Sa-
lud. En Marandoo, la implementa-
ción en toda la mina de Fleet, el 
sistema de programación y asig-
nación de materiales y rastreo, 
marcará el primer uso del sistema 
por parte de Río Tinto. 

Caterpillar y Río Tinto trabajarán 
de manera conjunta en la mina 
australiana de Marandoo



* 

 

.*
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Volvo CE entrará en el mercado del transporte rígido 
con una gama completa de su propia marca. Uti-
lizando la experiencia de sus instalaciones de Mo-

therwell en Escocia, la gama consta de cuatro máquinas, 
comenzando en el R45D de 45 toneladas y extendiéndose 
hasta el buque insignia R100E de 100 toneladas.

que ingresará en el mercado de transportadores rígidos con 
-

gundo trimestre de 2018. El desarrollo de la nueva gama de 
cuatro modelos se ha basado en gran medida en la duradera 

-
nos regulados, consiste en el R45D de 45 toneladas, el R60D 
de 60 toneladas, el R70D de 72 toneladas y el buque insignia 
R100E de 100 toneladas.

La E-Series R100E es un transportador rígido totalmente 
-

bina una gran cantidad de conocimiento del mercado y del 
cliente con componentes probados, nuevas tecnologías y 
un nuevo diseño llamativo, proporcionando así una solución 
rentable y productiva para satisfacer las necesidades de los 
clientes actuales de minas y canteras.

Basado en la ya existente y comprobada serie TR de Te-

serie D R45D, R60D y R70D sigue una profunda revisión de 

ingeniería, asegurando que las máquinas cumplan con los 

mercados y segmentos. Las mejoras incluyen una mayor visi-
bilidad y sistemas de seguridad, junto con el soporte técnico 

Como resultado del lanzamiento de los dúmperes rígidos 

Terex Trucks cesará con el tiempo.
“Nuestra compra de Terex Trucks en 2014 fue una deci-

una opción de transporte rígido”, ha declarado Thomas 
Bitter, vicepresidente sénior de la función de comerciali-

-
de entonces, hemos estado trabajando para diseñar un 
transportador rígido completamente nuevo que se basa 
en la herencia de 84 años de Terex Trucks, al tiempo que 
incorpora la tecnología líder de la industria y los valores 
centrales de calidad, seguridad y cuidado ambiental de 

-
rán a los clientes que trabajan en los segmentos de mine-
ría y canteras”.

Los -

en Escocia y se venderán exclusivamente a través de la red de 

Volvo lanza su propia gama de 
dúmperes rígidos
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La Agrupación de Fabricantes de Ce-

que la subasta de 2018 del servicio de 
interrumpibilidad eléctrica, donde se 
realizaron menores compras públicas, 
pone en riesgo la producción de ce-
mento en nuestro país y, especialmen-
te, su liderazgo exportador.
En la subasta de Red Eléctrica de España 
(REE) se ha asignado un total de 8 bloques 
de 90 megavatios (MW) y de 376 bloques 
de 5 MW. La potencia interrumpible para 
el periodo del 1 de enero al 31 de mayo 
del 2018 ha ascendido a un total de 2.600 
MW, lo que se traduce en una reducción 
de un 13%, dejando sin asignar respecto 
a años anteriores más de 400 MW, “con el 
impacto que esto puede llegar a suponer 
para la producción industrial de nuestro 

-
cemen, Jesús Ortiz.

Oficemen alerta 
del riesgo de la 
reducción en la 
compra del servicio 
de interrumpibilidad 
eléctrica

El 
DOUE, ha publicado la Directiva (UE) 
2017/2398 del Parlamento Europeo 
y del Consejo de 12 de diciembre de 

-
va 2004/37/CE relativa a la protección 
de los trabajadores contra los ries-
gos relacionados con la exposición a 
agentes carcinógenos o mutágenos 
durante el trabajo. Como ya se venía 
anunciando se ha incluido en el anexo I 
de la Directiva 2004/37/CE, los trabajos 
que conlleven una exposición al polvo 
respirable de sílice cristalina generado 
en un proceso de trabajo, y se ha es-
tablecido un valor límite para el polvo 
respirable de sílice cristalina (fracción 
respirable) de 0,1 mg/m3. A partir de 
ahora se dispone de 2 años para rea-
lizar la transposición de la Directiva al 
Estado español.

La compañía cementera Cemex, 
que cumple este año el 25 
aniversario de su entrada en 
España, ha celebrado con 
sus empleados de la planta 
almeriense de Gádor tan señalada 
fecha. Su director ha tenido unas 
palabras de agradecimiento a 
todas aquellas personas que han 
participado durante estos años 
en el desarrollo de la compañía 
y ha destacado su enorme 
profesionalidad y dedicación. 
Así lo ha confirmado también 
el presidente y consejero 
delegado de Cemex en España, 
Pedro Palomino, que también 
ha querido poner de manifiesto 
la importancia de las personas 
y la profesionalidad de los 
trabajadores de la compañía.

Publicada la Directiva 
(UE) 2017/2398 por 
la que se modifica la 
Directiva 2004/37/
CE de exposición a 
agentes carcinógenos

Cemex celebra con 
sus empleados de 
Gádor los 25 años 
de su llegada
a España

En la Asamblea extraordinaria electoral de la Aso-
ciación de Fabricantes de Áridos de la Región de 
Murcia (Afarem), José García-Balibrea Ríos, direc-

tor de la empresa Arimesa Áridos del Mediterráneo, ha 
sido reelegido para un nuevo mandato de cuatro años 
como presidente de la Asociación, por aclamación uná-
nime de los asociados. El presidente ha agradecido la 

del sector y ha explicado que entre sus proyectos para el 
año en curso está promover la mejora de la imagen del 
sector del árido en la sociedad con diversas actuaciones 

-
car para adelante las directrices sectoriales que ordenen 
la minería regional. Otro punto adelantado va a ser la 
adecuación de las canteras a la última reforma legal en 
materia de explosivos. 

José García-Balibrea, reelegido 
presidente de los fabricantes de 
áridos de Murcia
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Roca Madrid Gallery ha aco-
gido la presentación de los 
resultados del análisis que 

realiza el grupo Euroconstruct dos 
veces al año con el objetivo de 
analizar la situación actual y futura 
de los mercados de la construc-
ción, tanto a nivel nacional como 
a escala europea. Durante su in-

tervención, Josep Ramon Fontana, 
jefe del Departamento de Merca-
dos del ITeC, ha desglosado cada 
uno de los datos que se despren-
den del estudio y ha augurado que 
“nos lo jugamos todo a una carta, 
la vivienda”, un sector tractor que 
está contribuyendo sin duda algu-
na a este buen periodo pero que 

no podemos olvidar, representa 
únicamente el 20%.

El crecimiento en Europa no se 
mantendrá
Tal y como revela el estudio, la pro-
ducción del sector europeo en 2017 
ha crecido un 3,5%, un gran resulta-
do producido gracias a una econo-

La producción del sector de la 
construcción crece un 3,5% en 
europa

“La crisis a nivel del sector a nivel europeo es un tema zanjado, 
es un peligro acabado, por lo que entramos en un nuevo periodo”. 
Así de optimista se ha mostrado Francisco Diéguez, director 
general del Instituto de Tecnología de la Construcción de Cataluña, 
durante la presentación de las conclusiones que ha desgranado la 
entidad sobre el informe Euroconstruct de invierno. Sin embargo, 
el directivo ha sido prudente y ha matizado que “los agentes 
económicos están volviendo pero controlando muchos los riesgos, 
por eso no hay un crecimiento desproporcionado”. Y es que, si bien 
las cifras obtenidas han sido positivas, estos números tienden a ser 
menos buenos en el futuro inmediato.

De izq. a dcha., Francisco Diéguez, Luis Vega y Josep R. Fontana.

Laura García-Barrios
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mía más robusta de lo previsto que 
ha contribuido a mejorar los ingre-
sos familiares, los resultados empre-
sariales y las finanzas públicas. Este 
entorno favorable, amplificado por 
el factor crédito, ha hecho aflorar 
más demanda de construcción, tan-
to por la parte privada (apetito in-
versor, flujos migratorios internos y 
externos) como por la parte pública 
(puesta al día tras años en clave de 
austeridad).

En caso de que continuase esta 
dinámica, el sector podría acabar 
recalentándose; sin embargo, la pre-
visión contempla el desenlace más 
lógico: menores crecimientos en 2018 
(2,6%) y 2019 (2,1%). La mayoría de 
países coinciden en que atravesamos 
una ventana de oportunidad que tie-
ne posibilidades de durar algo más, 
pero en el momento que las condi-
ciones dejen de ser óptimas, el sector 
construcción se replegará ordenada-
mente hacia posiciones de poco ries-
go. La primera proyección para 2020 
anticipa cómo la iniciativa pública po-
dría compensar algo el enfriamiento 
de la promoción privada, con lo que 
se evitaría el retroceso de la produc-
ción (1,1%).

En el desglose por países, en 
2017 asistimos a un fenómeno poco 
frecuente: la totalidad de los 19 paí-
ses de la red Euroconstruct han re-
gistrado crecimiento. Tan solo cinco 
países escaparán de la desacelera-
ción prevista del 2018 en adelante, 
entre los cuales se encuentra Italia, 
un mercado cuya recuperación tras 
la crisis lleva un ritmo más lento. Se 

encamina hacia el estancamiento, 
aunque no hay que perder de vista 
que su crecimiento se detiene tras 
haber alcanzado unos niveles de pro-
ducción más que respetables.

-
cación residencial fue la protagonista 
tanto del boom europeo de la cons-
trucción como de su posterior decli-
ve, y ahora vuelve a ser la principal 
responsable de este nuevo momento 
de euforia del sector. Tras haber ex-
perimentado un fuerte avance (8,9%) 
en 2017, aún parece que le queda 
margen de crecimiento a medio pla-
zo. En 2018 volverá a ser el subsec-
tor más expansivo (4,4%) pero de ahí 
en adelante perderá impulso en 2019 
(2,4%) y 2020 (0,8%) puesto que se 
espera que la demanda se debilite, 
sea por la nueva oferta que está lle-
gando al mercado tras estos últimos 
años construyendo vivienda a buen 
ritmo, sea por la subida de los precios 

más costosa. El cambio de fase llega-

rá primero a los países nórdicos, una 
región en donde la construcción resi-
dencial ha sido intensa en los últimos 
años y empezará a contraerse ya en 
2018. Merece un comentario aparte 
el caso de Irlanda, que parece haber 
iniciado un segundo boom gracias al 
cual conseguirá seguir creciendo a 
buen ritmo, ajena al enfriamiento que 
se prevé a escala europea.

residencial sigue una secuencia tem-
poral idéntica a la de la vivienda: en 
2017 se espera el pico de crecimiento 
(3,6%) y a partir de ahí se desacelera 
en 2018 (2,1%) y 2019 (1,0%) hasta lle-
gar al estancamiento en 2020 (0,3%). 
Merece observarse cómo, en compa-
ración con los promotores de vivien-

residencial están reaccionando con 
mayor cautela ante la mejora ma-
croeconómica. El nicho de mercado 
que se está mostrando más reticente 

momento del Reino Unido. En el otro 
extremo, las mejores previsiones se 
concentran en la construcción rela-
cionada con la salud, prueba de que 
hay una demanda presente (y sobre 
todo, futura) que merece ser atendi-
da tanto por el sector privado como 
por el público. En un momento en 
el que los grandes mercados como 

tracción, las previsiones más positi-
vas aparecen en mercados de media-
no tamaño como Holanda o Polonia, 

y en alguno menor como Dinamarca.
La ingeniería civil parece que no 

esté participando del buen momen-

2017 sólo tiene previsto crecer un 
2,2%. Sin embargo, tanto en 2018 
como en 2019 la previsión supera 
el 4% anual, de manera que podrá 
compensar parte de la anunciada 

Durante este periodo se confía en 
-

ren hasta el punto de que las admi-
nistraciones se vean presionadas a 
retomar las inversiones y el mante-
nimiento que han pospuesto duran-
te los últimos años. Sin embargo, la 
mejora en los presupuestos públicos 

sostener el crecimiento mucho más 
allá, por lo que la proyección para el 
2020 queda limitada al 1,5%. En resu-
men, vuelve a repetirse el fenómeno 
de la ventana de oportunidad, solo 

que para la ingeniería civil se mani-

Como suele ser habitual, los merca-
dos más expansivos son los de los 
países del Este (excepto Eslovaquia) 
en donde los fondos estructurales 

inversión en infraestructuras. Y entre 
los grandes mercados occidentales 
destaca el caso de Italia, un país que 
apuesta por la ingeniería civil para 
estimular a su sector construcción, 
claramente estancado por el lado de 

Evolución de los distintos subsectores en el mercado español. Fuente: ITeC – Eurocons-
truct noviembre 2017. 
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España: un sustrato empresarial 
más potente, menos endeudado y 
capaz de invertir
Con respecto a la situación y previ-
siones en nuestro país, la confección 
de la nueva previsión ha coincidido 
en el tiempo con el apogeo del 

insólita para la cual no hay puntos 
de referencia que permitan antici-
par cuáles serán las consecuencias 
sobre la economía y la construc-
ción. Tal vez sea posible encontrar 

de la elección de Trump, en donde 
los mercados vivieron unos primeros 
momentos de desconcierto, tras 
los cuales han acabado asimilando 
la nueva coyuntura de una manera 
no traumática. Siendo optimistas, 
en España podría repetirse una se-
cuencia parecida de sobrereacción, 
ajuste y eventual vuelta a la calma.

El optimismo que se requiere 
para que se materialice este escena-
rio lo proporciona la buena situación 
de la economía española, dentro de 
un contexto de mejora global. Todo 
indica que 2017 será el tercer año 

-
rá a ritmos superiores al 3%. Para el 
periodo 2018-2020 se esperan avan-
ces entorno al 2,3% anual. Pese a esa 
desaceleración, hay que contar con 
un sustrato empresarial (construc-
ción incluida) más potente que unos 
años atrás, menos endeudado y nue-
vamente capaz de invertir. El eslabón 
débil continúa siendo el mercado de 

-
do el nivel previo a la crisis, todavía 
no se ha podido recuperar ni el nú-
mero de ocupados ni los salarios.

La previsión para el sector 
construcción parte de la premisa de 
que fuera de Cataluña los agentes 
de este mercado no van a verse 
condicionados negativamente por 
la “calma tensa” que podría llegar 
tras las elecciones de diciembre. 
La media de crecimiento prevista 
para 2018-2020 es del 3,5%, lo cual 
puede parecer bastante sustancial, 
salvo que se introduzcan dos 

la construcción española (incluso 
después de permanecer en positivo 
desde 2015) continúa produciendo 
a niveles muy discretos; dos, que 
previamente a la irrupción de todas 
estas tensiones añadidas, existía 
potencial para crecer por encima de 
las cifras que proponemos.

-
tar en una situación óptima, ha en-
contrado de nuevo un cierto equi-
librio: se ha adaptado a los nuevos 
actores del mercado y ha sabido en-
contrar aquellos nichos de demanda 

de nuevas promociones. Todo ello 

para que a escala nacional se puedan 
compensar los efectos de un enfria-
miento de la demanda en Cataluña. 
Pese a todo, el crecimiento conti-
nuará, aunque cada vez con tasas 
más moderadas (del 14% del 2017 se 

tenderá al 5% en 2020) algo que es 
propio de los mercados que salen de 
una fase crítica y ganan madurez.

no residencial son más cuestionables, 
por varias razones. La primera es que 
su proceso de recuperación tras la 
crisis se ha iniciado más tarde y con 
menos intensidad que en el caso de 
la vivienda. Por otra parte, si los inver-
sores inmobiliarios perciben motivos 
para cuestionar la condición de “safe 
haven” de Cataluña en general y de 

será mayor. La producción en 2017 no 
debería tener problemas para crecer 
un 4%, un resultado discreto para un 
mercado con tan bajo volumen de 
producción. Para 2018 esperamos 
que predomine una actitud de “espe-
rar y ver” que limitaría el crecimiento 
al 2,5%. En ausencia de sobresaltos, 
este paréntesis tentativo no tendría 
que durar más de un año, de manera 
que para 2019-2020 cabría esperar de 
nuevo tasas del 4% como mínimo.

La ingeniería civil atraviesa unos 
momentos de mínimo volumen de 
obra promovida a escala estatal, la 
cual sigue estando muy condicionada 

de salvación del mercado está siendo 
la obra local que ya empieza a ejecu-
tarse como anticipo de las elecciones 
municipales del 2019. Pero el impulso 
de los ayuntamientos aún resulta in-

de la zona negativa (-6,4%) y habrá 
que esperar a que la obra local alcan-
ce su pleno rendimiento en 2018 para 
conseguir que el agregado total crez-
ca una vez más (3,6%). Los problemas 
podrían reaparecer en 2019, cuando 
la obra local se retire en el segundo 
trimestre y se vuelvan a poner de 

promovida por el estado, particular-
mente el ferrocarril.

Una necesaria revisión de los requi-
sitos energéticos
La presentación del informe también 
ha contado con la presencia de Luis 
Vega, coordinador de la Unidad de 

Suelo, quien ha ahondado en la última 

-
contramos con un escenario potente 
de futuro y con unos objetivos muy 
ambiciosos”, ha asegurado Vega so-
bre esta actualización que persigue 
que la adaptación de la normativa 
europea se compatibilice con la con-
tinuidad del marco regulatorio actual, 
potenciando por su parte el uso de la 
energía procedente de fuentes reno-
vables dentro del sector. 

Evolución de los distintos subsectores en el mercado español. Fuente: ITeC – Eurocons-
truct noviembre 2017. 
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Las ventas de maquinaria han ce-
rrado 2017 con un crecimiento 
del 49% respecto al año prece-

dente, según los datos difundidos 
por Andicop, Asociación Nacional 
de Distribuidores e Importadores 
de Maquinaria de Obras Públicas, 
Minería y Construcción. Con un 
total de 4.483 máquinas contabi-
lizadas, se trata del mejor registro 
desde 2008. Asimismo, las ventas 
de maquinaria encadenan su quinto 
año de crecimiento.
No obstante, y como advierten 
desde la asociación, las cifras en 
términos absolutos continúan sien-
do bajas, resultado de la enorme 
caída en ventas que tuvo lugar en-
tre 2007 y 2012 (ver gráfico), cinco 
años en los que las ventas de ma-
quinaria se desplomaron de más 
de 21.000 unidades a poco más de 
1.300, con una pérdida de volumen 
de mercado de más del 93%. Así, 

las más de 4.400 unidades vendidas 
en 2017 sitúan el volumen de ven-
tas en torno al 20% de los máximos 
registrados en los años previos a la 
crisis.
Por tipo de maquinaria, todos los 
segmentos registran crecimiento 
en 2017 (ver tabla). Destaca el cre-
cimiento registrado en la maquina-
ria de elevación (833 unidades, con 
un crecimiento del 75,4% frente a 
2016) y la maquinaria mini (61,7%, 
con un 1.848 máquinas registrada), 
fruto del buen comportamiento 
de la construcción residencial. La 
maquinaria de producción alcanza 
las 1.060 unidades (+34,3%), la de 
compactación 724 (+22,5%) y las 18 
ventas registradas en equipos de 
trituración y clasificación marcan un 
crecimiento del 63,6%.
La maquinaria de producción es la 
segunda por volumen de ventas, 
por detrás de la maquinaria mini, 

con 1.060 unidades, el 23,6% del 
total. Salvo los dúmperes articula-
dos, que caen un 11,1% (el volumen 
de ventas es de apenas 8 equipos), 
todos los tipos de maquinaria de 
este segmento registran crecimien-
to en 2017. Como es tradicional, 
destacan las ventas de las retrocar-
gadoras, con un total de 457 y un 
crecimiento interanual del 29,1%. 
Las motoniveladoras, con un cre-
cimiento del 150%, y los dúmperes 
rígidos, con una tasa de crecimien-
to del 128,6%, marcan los mayores 
crecimientos en esta tipología de 
maquinaria, si bien con volúme-
nes de venta muy pequeños (5 y 
16 unidades, respectivamente). En 
máquinas con volúmenes de ven-
ta significativos, lideran el creci-
miento las excavadoras de cadenas 
(183 máquinas y un incremento del 
84,3%) y las excavadoras de ruedas 
(92 unidades, +73,6%). 

Las ventas de maquinaria de 
producción crecen un 34,3% en 
2017 y encadenan cuatro años 
en positivo
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Fuente: Andicop.

Fuente: Andicop.

Ventas de maquinaria de producción en 2017

Tipo Ventas 2017 Ventas 2016 Diferencia 17/16

Excavadoras de cadenas 183 99 84,9%

Excavadoras de ruedas 92 53 73,6%

Retrocargadoras 457 354 29,1%

Cargadoras de ruedas 293 260 12,7%

Palas cargadoras de cadenas 0 0 -

Dúmperes rígidos 16 7 128,6%

Dúmperes articulados 8 9 -11,1%

Tractores de cadenas 6 5 20%

Motoniveladoras 5 2 150%

Total producción 1.060 789 34,3%
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El V Congreso Nacional de 
Áridos se presenta con el 
objetivo de dar un impulso 
definitivo al sector

La Federación de Áridos (FdA) 
ha presentado en Santiago de 
Compostela la quinta edición 

del Congreso Nacional de Áridos, 
que tendrá lugar del 24 al 26 de oc-
tubre en el Palacio de Congresos 
de la capital gallega. Al acto de 
presentación, que ha tenido lugar 
en el Hostal de los Reyes Católi-
cos, han acudido el director gene-
ral de Energía y Minas de la Xunta 

de Galicia, Ángel Bernardo Taho-
ces, el presidente de la Federación 
de Áridos, José Lista Tasende, Cé-
sar Luaces Frades, director general 
de la FdA y de Anefa, y Jaime Puig 
i Canal, secretario general de la 
Federación.

Para José Lista, “el sector em-

cosas se van normalizando y este 
V Congreso va a ser el inicio de un 

futuro distinto”. Como explican los 
organizadores del evento, uno de 
los principales objetivos de este V 
Congreso es el de posicionar a la 
industria de los áridos como parte 
fundamental de la economía circu-
lar. “El árido suele estar relacionado 
en positivo con la sociedad local, y 
así hemos enfocado el Congreso; 
queremos presentar la imagen de 
una industria moderna y actual”, 

Jaime Puig i Canal, secretario general de FdA, María del Carmen Pita Urgoiti, directora de promoción de Turismo de Galicia, Marta Lois 
González, concelleira de Igualdad, Desarrollo Económico y Turismo de Santiago de Compostela, José Lista Tasende, presidente de FdA, Ángel 
Bernardo, director general de Energía y Minas de la Xunta de Galicia y César Luaces, secretario general de FdA.
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destacaba José Lista, quien ade-
más de presidir la FdA es presiden-
te de Arigal, la Asociación Gallega 
de Áridos.

Optimismo que comparte Cé-
sar Luaces, quien fue el encargado 
de presentar los detalles y objeti-
vos del Congreso, que espera reu-
nir a más de 700 personas: “Es un 
Congreso abierto, queremos evi-
tar un evento endogámico y que 
en él participen todos los interlo-
cutores”. Además, el director ge-
neral de la FdA destacó la buena 
marcha comercial del Congreso, 
con más del 70% de los espacios 
expositivos cubiertos a casi nue-
ve meses de su celebración y con 
previsión de ampliar el número de 
expositores a causa de la elevada 
demanda.

En cuanto al programa, que 
será el protagonista durante los 
dos días con sesiones paralelas, 
Luaces aseguró que “vamos a tra-
tar de poner las cosas difíciles a 
los asistentes para que no sepan a 
qué ponencias asistir”. Con la eco-
nomía circular y la sostenibilidad 
como núcleos centrales de buena 
parte de los contenidos de este V 
Congreso, la industria quiere ofre-
cer una imagen distinta de un sec-
tor que sistemáticamente encuen-
tra rechazo en la sociedad. “No se 
conoce en Europa ninguna explo-
tación minera o de áridos que no 
cumpla los más estrictos requisitos 
medioambientales”, recalcaba Cé-
sar Luaces.

Por su parte, Ángel Bernardo 
se mostró convencido del éxito del 
Congreso y señaló que se trata de 
un evento muy importante para la 

Xunta “que va a contribuir a una 
mayor sostenibilidad del sector”. 
En apoyo al lema del Congreso, 
el director general de Minas seña-
ló cuatro grandes temas que pro-
pondrá en la reunión de directores 
que tendrá lugar en su marco: un 
cambio en la estructura empresa-
rial, hacer llegar a la sociedad la 
importancia del sector de los áridos 

en la conservación y protección del 
medioambiente, el apoyo a la eco-
nomía circular y la seguridad y la 
salud en el trabajo. “Las directivas 
sobre materias primas nos indican 
que hay que cambiar el paradigma 
y que la riqueza de los europeos 
pasará por su acceso sostenible a 
estos recursos”, destacaba Ángel 
Bernardo.

En el acto de presentación tam-
bién estuvieron presentes María 
del Carmen Pita, directora de pro-
moción de Turismo de Galicia, y 
Marta Lois González, concelleira de 
Igualdad, Desarrollo Económico y 
Turismo de Santiago de Composte-

la, quienes destacaron el atractivo 
de la ciudad para los visitantes y los 

la economía local la celebración del 
Congreso.

Optimismo para el futuro
A pesar de que las cifras de con-
sumo de áridos continúan siendo 
bajas, Jaume Puig, secretario ge-

neral de la FdA, destacó lo mucho 
que ha cambiado el sector y sus 
expectativas desde la celebración 
del anterior Congreso hace tres 
años, que tuvo lugar en Madrid. 
“Este Congreso lo tenemos que 
enmarcar como el inicio de unos 
buenos años a partir de ahora. 
Los buenos datos del PIB deben 
traducir en la mejora del consumo 
y alcanzar la media europea de 
consumo de cinco toneladas por 
persona y año, ya que en España 
ahora mismo apenas se consumen 
dos toneladas”.

Como adelantó César Luaces, 
los datos provisionales del 2017 

Jaime Puig i Canal, secretario general de FdA, María del Carmen Pita Urgoiti, directora de promoción de Turismo de Galicia, Ángel Bernardo, 
director general de Energía y Minas de la Xunta de Galicia, José Lista Tasende, presidente de FdA, y César Luaces, secretario general de FdA.

“El árido suele estar relaciondo  
en positivo con la sociedad  

local, y así hemos enfocado el 
Congreso; queremos presentar 

la imagen de una industria  
moderna y actual”
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muestran un crecimiento en el con-
sumo nacional de áridos del 7,5%, 
cerrando el año ligeramente por 
encima de los 100 millones de to-
neladas. Niveles que, en cualquier 

y que achaca al buen comporta-
miento del sector residencial. En 
este sentido, los representantes del 
sector demandaron una mayor in-
versión pública en infraestructuras, 
tanto en obra nueva como en man-

tenimiento de las ya existentes. “El 
nivel de inversión en infraestructu-
ras es el menor en 50 años –lamen-

taba el director general de la FdA-. 
Aunque ahora la licitación está re-
puntando, hay mucho diferencial 
con la ejecución real de obra”.

Aun así, las perspectivas para 
este año son positivas, con elevadas 
previsiones de licitación en carrete-
ras (2.000 millones para este año del 
Plan Extraordinario de Carreteras, 
según Fomento) y el impacto que las 
elecciones autonómicas y locales de 
2019 puedan tener en el sector. 

Intervención de Ángel Bernardo, director general de Energía y Minas de la Xunta de Galicia.

“La riqueza de 
los europeos 
pasará por 
su acceso 
sostenible a 
los recursos”

El sector de los áridos cierra 2017 con un 7,5% de crecimiento

Según los datos provisionales 
ofrecidos por la Asociación 
Nacional de Empresarios Fabri-
cantes de Áridos (Anefa), 2017 
ha sido un año de crecimiento 
para el sector de los áridos, 
aunque éste se ha distribuido 
territorialmente de forma muy 
desigual. La primera estimación 
de cierre del ejercicio sitúa el 
consumo de áridos ligeramente 
por encima de los 100 millones 
de toneladas – en concreto 104 
–, lo que representa un creci-
miento del 7,5%.

Para la asociación, “no se 
puede hablar de recuperación 
cuando el dato global se en-
cuentra un 78% por debajo del 
valor de 2006, cifras todavía 
muy bajas y que se podrían ca-

con el resto de países euro-
peos homólogos, pero es cier-
to que, poco a poco, los peo-
res momentos de la crisis van 
quedando atrás, en la mayoría 
de Comunidades Autónomas”.

Las Comunidades Autóno-
mas del Norte de España – Ga-

licia, el Principado de Asturias, 
Cantabria, Navarra y La Rioja 
– son las que más están retro-
cediendo, mientras que Cana-

rias, las Comunidades del Le-
vante, Castilla y León y Madrid 
son las que están teniendo un 
crecimiento más sostenido.
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FOROS

El presidente de la Asociación Española de Fabricantes de Mezclas 
Asfálticas (Asefma), Juan José Potti, ha anunciado hoy durante la 
Asamblea General Ordinaria de la entidad un incremento del 15% en 
el consumo de betún para mezclas asfálticas. Se trata de un primer 
dato positivo tras la caída de la producción de asfalto en España a 
mínimos históricos en 2016, pero desde la asociación advierten de 
que no puede interpretarse como el inicio de la recuperación.

El sector del asfalto da los 
primeros pasos para su 
recuperación
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E spaña se encuentra sumer-
gida en un mar de incerti-
dumbre en cuanto a la recu-

peración de la buena marcha del 
sector asfáltico. En 2016 fuimos el 
segundo país con mayor kilome-
traje de carreteras por detrás de 
Francia, y el séptimo en produc-
ción anual de asfalto. La mala ges-

tión gubernamental y los recortes 
presupuestarios ejercidos durante 
2016 desembocaron en una caí-
da de la industria durante el año 
2017. Consecuentemente, España 
finalizó el año 2016 con una pro-
ducción anual de 13,1 toneladas 
de asfalto, muy por debajo de la 
media europea.

La Asociación Española de 
Fabricantes de Mezclas Asfálti-
cas (Asefma) ha convocado a los 
medios de comunicación para in-
formar sobre el balance de la si-
tuación previa y las perspectivas 
futuras para este inmediato año 
2018. Juan José Potti, presidente 
de Asefma, ha anunciado el au-

Por: Eduardo Pavón González



mento del 15% de consumo de 
betún para mezclas asfálticas, algo 
que podría ser el motor de arran-
que que recupere la buena marcha 
de la actividad. “El año 2017 co-
menzó lleno de inquietudes, pero 
ha terminado mejor de lo que es-
perábamos, con una producción 
anual de 15 millones de toneladas 
de mezcla bituminosa” ha anuncia-
do el presidente de Asefma.

Aunque la salida de la crisis no 
se haya completado, la reactiva-
ción del sector privado y las nue-
vas iniciativas contenidas en los 
paquetes de medidas del Ministe-
rio de Fomento plantean un futuro 
próximo lleno de esperanza. El pre-
sidente de Asefma ha concluido su 
intervención haciendo hincapié en 
que “las administraciones locales 
están mostrando indicios de mo-
vilización en este inicio de 2018 y, 
por el contrario, la actuación de las 
Comunidades Autónomas se man-
tiene prácticamente nula”.

En la convocatoria también 
han participado Juan Lazcano 
Acedo, presidente de la Asocia-
ción Española de la Carretera y 

Manuel Niño, secretario general 
de infraestructuras del Ministe-
rio de Fomento. Los tres actores 
principales han coincidido en 
garantizar la durabilidad de las 
infraestructuras; una mala conser-
vación motivaría grandes desem-

bolsos económicos, un aumento 
en el consumo de combustible y 
el incremento de las emisiones de 
CO2.

En la misma línea, Lazcano ha 
asegurado las esperanzas que 
todo el sector tiene en remontar 

FOROS

Juan José Potti, presidente de Asefma.
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la situación durante este año 2018. 
“Teniendo en cuenta la situación 
en la que estamos, es muy nece-
sario un pacto de estados, aunque 
haya que pelearse con el ámbito 
político”, así se ha dirigido el pre-
sidente de AEC a Manuel Niño con 
cierto tono humorístico. Asimismo 
ha anunciado el crecimiento que 

ha experimentado el sector al fina-
lizar el año 2017, lo que se traduce 
en un volumen de producción de 
113 millones de euros, un incre-
mento del 5,5% en lo que a edifi-
cación se refiere.

Lazcano se ha referido al Plan Ex-
traordinario de Inversión en Carrete-
ras (PIC) anunciando que represen-
tará una inversión de 5.000 millones, 

algo en lo que ha profundizado el 
secretario general de infraestructu-

Manuel Niño ha asegurado 
que el principal objetivo es “crear 
mejores carreteras reduciendo los 
costes que se han ido incrementan-
do por los recortes de la crisis eco-
nómica”, pero se ha centrado es-

pecialmente en la presentación del 
Plan Extraordinario de Inversión 
en Carreteras. El proyecto tiene 
un doble objetivo: por un lado, se 
trata de un complejo programa de 
inversiones en carretera planteado 
por el gobierno para dar respuesta 
a las necesidades de nuestras vías 
y al “famoso Plan Juncker”; por 
otro lado, se pretende dinamizar 
la actuación de inversiones priva-

das porque, según el secretario 
general de infraestructuras, “están 
deseoso de atender proyectos ma-
duros, rentables y con cierto valor 
añadido”.

Entre sus actuaciones, el Plan 
contempla la reparación de tra-
mos, la resolución de los cuellos 
de botella incorporando terceros 
carriles, reformar las carreteras de 
primera generación (propias de 
los años 90) y garantizar la conser-
vación de éstas infraestructuras. 
En un plano actual, el secretario 
general ha anunciado que desde 
2015 hasta 2017 se han licitado 200 
millones de euros en proyectos de 
rehabilitación. Es por ello que, en 
representación del Ministerio de 
Fomento, ha dejado claro la inten-
ción para este 2018: licitar 2.000 
millones de euros.

Actualmente hay dos proyec-
tos en marcha. Se trata del pro-
yecto del eje norte-sur en Murcia 
y el de reparación de un tramo de 
38 kilómetros de la A-7 entre Vila-
nova d´Alcolea y Jana en la Comu-
nidad Valenciana. La convocatoria 
ha finalizado con las palabras de 
Manuel Niño asegurando, nueva-
mente, la importancia de la actua-
ción conjunta de todos los orga-
nismos para reestablecer la buena 
marcha del sector. 

Manuel Niño, secretario genreal de Infraestructuras, Juan F.Lazcano, presidente de la AEC, Juan José Potti, presidente de Asefma.

Para Asefma el aumento del 
15% de consumo de betún 
podría ser el motor de arranque 
para la recuperación de la 
buena marcha del sector
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TÉCNICAS MINERAS

ESMIMET
DESARROLLO DE TÉCNICAS DE 
EXPLOTACIÓN, MEDIOAMBIENTALES Y 
ENERGÉTICAS EN MINERÍA METÁLICA

E l proyecto ESMIMET celebró 
el pasado mes de noviembre 
la reunión de seguimiento 

del proyecto en las instalaciones 
del IPN (Instituto Pedro Nunes), 
en Coimbra (Portugal), junto al 
resto de miembros del consorcio, 

formado por Siemcalsa, la Direc-
ción General de Energía y Minas 
(Junta de Castilla y León), la Uni-
versidad de León, la Universidad 
de Oporto y como coordinador 
del proyecto, el centro tecnológi-
co Cartif.

El objetivo principal de este Proyec-
to es generar una red de conocimiento 

desarrollo de las capacidades de mine-
ría metálica de la franja fronteriza entre 
las regiones participantes (norte y cen-
tro de Portugal y Castilla y León).

P.J. Acebes1, J. Calvo1, O. Fadón2

.Reunión de seguimiento en las instalaciones del IPN.

1CARTIF, Parque Tecnológico de Boecillo Parcela 205, 47151, Boecillo (Valladolid)
pedace@cartif.es, jorcal@cartif.es
 
2SIEMCALSA, Parque Tecnológico de Boecillo 47151 Avda. Rodrigo Zamorano 6, Boecillo (Valladolid)
ofadon@siemcalsa.com
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                TÉCNICAS MINERAS

Localización del proyecto
El área de intervención del Proyec-
to va a ser la franja fronteriza que va 
desde el sur de Galicia hasta el norte 
de Extremadura (más concretamente 
Norte, Centro de Portugal y Castilla y 
León), a ambos lados de la frontera, 
debido a que contiene una gran par-

de algunos de los metales considera-
dos Materias Primas Críticas por par-
te de la Unión Europea, entre ellos 
el wolframio, y otros metales estra-

ofrecer un elevado potencial en yaci-
mientos de metales como el estaño, 
el hierro, el cobre, el cinc, el plomo 
o el oro.

Actividades
Entre las actividades realizadas en 
el año 2017 destaca el estudio del 
potencial presente y futuro de la 
minería metálica, con la  caracte-
rización  de las mineralizaciones 
conocidas. Para llevar a cabo esta 
acción es obligatorio hacer un in-
ventario de las mineralizaciones 
existentes en el ámbito de desa-
rrollo de trabajo. Por otro lado, el 
objetivo del encuadre geológico 
será hacer una geología regional 
moderna, bien ajustada a la rea-
lidad, teniendo en cuenta las úl-

timas tesis y trabajos realizados, 
esto requerirá elaborar una carto-
grafía básica, pero actual, que sirva 
de base para el estudio de las mi-
neralizaciones existentes en el ám-
bito de desarrollo de trabajo. En 
esta acción se llevará a cabo una 
síntesis geológica y su posterior 
digitalización en GIS (Sistemas de 
Información geográfica).
Como tarea vinculada a esta acción, 
se realizarán mapas de variantes es-
tructurales, es decir, mapas de frac-
turas, mapas de intrusivos, mapas 
de distribución de zonas carbona-
tadas, etc.
Además de estudio físico-químicos 
y estudios mineralógicos y metalo-

trabajo en tecnologías de minería 
metálica. 
Todas estas acciones conllevaran 

-

de explotación y procesado, así 
-
-

Objetivos estratégicos

la actividad minera de estas tres re-
giones, Norte, Centro de Portugal y 
Castilla y León, se halla el potenciar 

la interacción entre la actividad mi-
nera y la actividad industrial regional, 
y sobre todo el facilitar la relación 

-
les con esta actividad minera, para 

esencial desde un punto de vista 
económico (en especial para entor-
nos rurales menos desarrollados en 
los que la creación de valor añadido 
es compleja), no sólo se aproveche 
desde un punto de vista económico, 
sino que sirva de catalizador para la 
creación de un polo de actividad y 

puedan promover el desarrollo de 
proyectos y servicios tecnológicos 
relacionados con la minería en las 
universidades y centros tecnológicos 
(CCTT) de las regiones consideradas, 
y de esta forma ser fuente de genera-

valor añadido y empleo altamente 

Soluciones Planteadas
Dinamizar el tejido empresarial 

con nuevos fondos para nuevos pro-

personal investigador.
Promover la participación de las 

instituciones regionales clave para 
formar parte de la red de trabajo.

Financiar actuaciones en  impul-

Localización del proyecto.
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TÉCNICAS MINERAS

so de servicios públicos avanzados 
en los ámbitos de la innovación y 
desarrollo empresarial de la minería 
metálica.

Especialización económica re-
gional en la minería metálica, promo-
viendo la relación  entre centros de 
investigación (incluidas universida-
des) y empresas.

Abrir la red temática creada en 
este Proyecto con la formación de 
consorcios interregionales y desarro-
llo de proyectos de alto nivel tecno-
lógico.

Promover el acceso a los nue-
vos conocimientos y tecnologías en 
materia de minería metálica a todas 
las entidades de la red temática 
creada.

Fomentar el desarrollo de ac-
tividades en todas las áreas mine-

ras de las regiones objetivo dando 
igualdad de oportunidades del 
desarrollo económico a todo el te-
rritorio.

Resultados
Los resultados previstos del proyecto 
son:

-
tencial minero actual y futuro en el 
territorio considerado. 

Elaboración de una guía de pros-
pección para la búsqueda de nuevos 
yacimientos.

Formación de una red de trabajo.
Formación y capacitación de per-

Generación de Proyectos estra-

Generación de empleo de alta 

empleadas en minería metálica.
-

to ambiental.
-

fuentes renovables.
Desarrollo de un sistema de ges-

tión medioambiental.
Elaboración de, al menos, 50 do-

Agradecimientos
Los autores quieren agradecer 
la financiación de este traba-
jo al programa de Cooperación 
INTERREG V-A España-Portugal 
(2014-2020 (proyecto “ESMI-
MET”, con expediente 0284_ES-
MIMET_3_E) 

Emplazamiento mina dentro de la zona de estudio. Mineralización de cuarzo con wolframita.

Realización sondeo dentro de la zona de estudio.
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LA PLATAFORMA 
SAP BUSINESS 
ONE SIMPLIFI-
CA EL ACCESO DE 
LAS PYMES A LA 
COMPETITIVIDAD

La plataforma SAP Business One aleja de la pyme la 
complejidad que caracterizaba a las soluciones ERP 

de diferentes sectores de actividad tienen funciones co-

su negocio. En el pasado más reciente acceder a esta 
tecnología, actualizarla y personalizarla suponía procesos 
complejos que se alargaban en el tiempo y afectaban la 
competitividad de estas empresas.

Pero, en pleno siglo XXI, la tecnología no tiene excu-
sas para exigir grandes esfuerzos a las pequeñas empre-
sas. Está todo hecho, está todo desarrollado y sólo queda 
avanzar hacia la perfección. 

“Todo para la pyme está en la plataforma SAP Busi-
ness One”

SAP Business One proporciona las funciones que 
toda pyme necesita para su gestión de base: Conta-
bilidad y Finanzas; Ventas y Gestión de los Clientes; 
Compras y Operaciones; Inventario y Distribución, 
creación de informes y, por supuesto, tomar decisio-
nes rápidamente accediendo a la información com-
pleta. 

satisfacer las exigencias y peculiaridades de los diversos 
mercados (industria, salud y bienestar, construcción, ser-

mayorista, etc., etc.) ayudando a las pymes a adaptarse 
en un tiempo récord a entornos en cambio constante, 
cuya exigencia de rapidez y calidad es muy elevada y per-
manente.

SAP ha dotado a sus partners de nuevas tecnologías, 
que subyacen ahora en la plataforma SAP Business One, 
capaces de ampliarla para cubrir las necesidades de cada 
pyme en su sector y sin ralentizar su desempeño diario.

Muchos partners de SAP desarrollan ampliaciones 
para proveer funcionalidades concretas a sectores espe-

-

sistema de base, sin tener que abordar personalizacio-
nes invasivas. En el pasado, estos procesos solían derivar 
en la pérdida de oportunidades de negocio debido a su 
complejidad

Innovar en aplicaciones es el factor esencial para 
competir

El ritmo de innovación en las aplicaciones empresa-
riales se ha multiplicado por parte de los proveedores de 
soluciones. La meta es dotar a la pyme de lo que necesita 
para competir y hacerlo ya. Así, se ha comprobado que 

los proveedores de soluciones han aumentado el ritmo y 
el volumen de las actualizaciones.

Esta innovación continua para las pymes es un fac-
tor esencial. La mejor forma de acceder a ella es a tra-

as a Service), alojado en la nube, donde el partner de 
SAP asume las tareas más complejas. La pyme accede 
a esas actualizaciones inmediatamente, sin tener que 
realizar un seguimiento para el que no suele haber 
tiempo, y asumiéndolas de forma transparente. Mu-

nube y los suministran como SaaS.
-

veedor facilita en la nube a las pymes, donde éstas 
comparten la misma instancia de software de base, 

y el acceso de cada empresa, basado en roles, per-
sonalizan los procesos empresariales, garantizan la 
seguridad y reducen costes, haciendo que las pymes 
puedan competir, ahora, con las herramientas carac-
terísticas de las grandes organizaciones.

Personalización del sistema en tiempo real
SAP Business One asume la “personalización” de la so-

lución eliminando esos plazos lentos del pasado. Las perso-
nalizaciones del software obstaculizaban las actualizaciones, 
de las que ya hemos hablado, y no todas implicaban que el 
usuario contara con nuevas funcionalidades. Eran procesos 
invasivos porque debía tocarse el código fuente.

SAP Business One ha evolucionado profundamen-
te y las personalizaciones habituales que suelen hacer 
las pymes, identificadas en 10 tipos, se realizan en la 
plataforma sin necesidad de cambiar ni una sola línea 
de código. De hecho, de los 10 tipos de personaliza-
ción identificadas, 8 de ellas se realizan sin modifica-

ciones, dando a la pyme una velocidad extrema a la 
hora de acceder a las funcionalidades que necesita en 
cada momento. El Estudio de soluciones empresaria-
les de 2017, realizado por Mint Jutras, identifica esa 
personalización y la necesidad que las pymes tienen 
de ellas:

Para más información, visite www.sap.com/spain o lla-
me al 902 52 54 56.     

¿QUÉ TIPO DE PERSONALIZACIÓN  CREE QUE 

NECESITA?
Añadir informes personalizados a menús, portales, etc. 54%
Crear cuadros de mandos personalizados con funciones de desglose 52%

-
damente y a demanda

50%

47%
-

ciones necesarias para roles concretos
45%

40%

-
36%

Personalizar el diseño de las pantallas de transacciones 35%
Aplicar una lógica personalizada a los procesos incluidos en la 

31%

que incluya el software comercial
18%
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Leblan, apostando por el 
compromiso de calidad 

Desde sus inicios en los años se-
senta, Leblan ha apostado por 
la tecnología del tratamiento 

de áridos como una de sus principa-
les aéreas de trabajo. El tiempo les 
ha dado la oportunidad de realizar 
innumerables proyectos de este tipo 
avanzado en cantidad, calidad y cali-
bre de las plantas suministradas. La 

de áridos ya sean provenientes de 
cantera, gravera u otra procedencia, 
diseñando, fabricando e instalando 
los componentes que los clientes so-
licitan.

Asimismo realizan plantas de tra-
tamiento de áridos para pequeñas o 
grandes explotaciones, hasta 1300t/h 
de producción. Proyectos llaves 
mano con las opciones necesarias 
para conseguir unos áridos y arenas 
de alta calidad cumpliendo con la 

normativa de procesos, maquinaria y 

Líderes en el mercado incorporan 
equipos para la trituración primaria, 

lavado, recuperación de aguas, cap-
tación de polvo y todas las variantes 
existentes para los diferentes tipos 
de roca a tratar. Calizas, granitos y 
otras rocas abrasivas encuentran en 
Leblan la maquinaria adecuada para 
conseguir el producto que exigen sus 
clientes.

La compañía cuenta con una amplia 
gama de instalaciones de tratamiento 
de áridos móviles, puestos primarios, 

grupos de cribado adaptados a las ne-
cesidades de la instalación. 

El núcleo de su actividad se en-
cuentra en su departamento técnico e 

los proyectos que son diseñados con 
los últimos soportes de CAD 3d.

Igualmente el control de produc-
ción, almacenaje y gestión general de 
Leblan se encuentran centralizados y 
organizados a nivel informático por 

integral.
Leblan 

calidad ISO-9001 e ISO-14001 para ga-
rantizar las exigencias de sus clientes y 
el nivel de calidad que ofrecen en cada 
gama de producto y de sus instalacio-
nes llaves mano.

El sistema con el que trabajan 
requiere de una completa documen-
tación que establece el desarrollo de 
cada uno de nuestros productos, en 
cada uno de sus fases y pasos por 
diferentes departamentos, desde la 
solicitud de oferta hasta la entrega 
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Miningland desarrolla instala-
ciones completas además 
de disponer de un software 

propio para la elaboración y cálculo 

de las propiedades físicas y químicas 
del mineral de aportación y de los 

demandadas. La empresa cuenta 
con una completa gama de maqui-
naria seleccionada en función de su 
idoneidad para cada tipo de mine-
ral y granulometría, con el objetivo 
de reducir los costos de operación y 
mantenimiento. Es, precisamente, el 
tipo de material el que determina la 
máquina que se debe utilizar.

Las trituradoras de impacto se-
cundario de Miningland están dise-
ñadas para satisfacer las demandas 
del mercado. Su inteligente diseño 
hace de las máquinas, unos elemen-
tos versátiles y robustos con los que 
competir de la mejor manera en el 
mercado. Con sus grandes pantallas 
de impacto, pueden trabajar con ín-
dices de reducción de 1 a 20. Ade-
más, sus elementos de blindaje han 
sido fabricados en acero alto-cromo 
o acero manganeso con lo que, se-
gún  la aplicación, pueden trabajar 
con productos altamente abrasivos.

Como producto de su experiencia 
en el campo de la ingeniería, Minin-
gland también ha diseñado un amplio 
abanico de trituradoras de impacto pri-
mario que, con su robustez, permiten la 
alimentación de grandes tamaños y por 
ello se emplean como primarios para 
materiales calcáreos o de baja abrasión 
y dureza. Pueden trabajar con produc-
tos de abrasividad media gracias a su 
blindaje fabricado en acero mangane-
so. Su alta capacidad de reducción pro-
duce un gran porcentaje de material útil 
tras la primera etapa de trituración.

Los trituradores de cono de Minin-
gland están especialmente diseñados 
para trabajar con productos altamente 
duros y abrasivos, reduciendo altamen-
te los intervalos de mantenimiento y 
obteniendo unos costos por desgaste 
imbatibles con otros sistemas. Se trata 
de máquinas robustas y adaptables a 
todas las etapas de trituración.

Gracias a su experimentado de-
partamento técnico, se han desarro-

llado excelentes trituradores de eje 

distintas, esto se consigue con dos 
rotores diferentes, abierto y cerra-
do, y dos cámaras de impacto, roca 
y yunque. Gracias a este innovador 
sistema, las máquinas se adaptan a 
algunos trabajos como secundarios y 
son idóneas como terciarios y cuater-
narios en la cadena de trituración.

Los trituradores de mandíbu-
la son las mejores opciones en fa-
ses primarias cuando se trata de 
grandes bloques de piedra. Estas 
máquinas de Miningland pueden 
trabajar con materiales muy tena-
ces y abrasivos, como basaltos, es-
quistos, granitos, cuarcitas con gran 
resistencia, etc.

materiales, Miningland utiliza cri-

bas de barras cuando se trata de 
materiales estériles que acompa-
ñan a grandes granulometrías en 
los primeros procesos. Cuando se 
trata de materiales arenosos es-
pecialmente para hormigones de 
alta resistencia, sería necesaria la 
utilización de cribas probabilísticas 

el departamento técnico de la em-
presa, se ha desarrollado una am-
plia gama de cribas vibrantes para 
que sus máquinas se conviertan en 
referentes por su robustez, adapta-
bilidad y facilidad de uso y mante-
nimiento. La estructura de la criba 
está formada por subconjuntos 

diseño permite eliminar soldaduras 
y, con ello, peligrosas tensiones en 
los mecanismo vibrantes. 

Miningland: instalaciones 
completas para todo tipo 
de trabajos
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AMP ofrece cribas 
vibrantes inclina-
das de movimiento 

circular, diseñadas para la 

caciones diversas, como 
después de la trituración 
primaria y secundaria, para 

rial de una planta en dos 
o más corrientes o para 
el cribado de una fracción 

Asimismo, AMP sumi-
nistra bajo licencia de la 

cribas de alta frecuencia, 
reconocidas por su inigua-

capacidad en los procesos 
de separación de materia-
les por vía seca y húmeda. 

logías innovadoras de cribado, con 
aplicación en Minería, Minerales In-
dustriales, Aridos y Químico entre 
otros sectores industriales. AMP en 

su consulta aportando soluciones a 
su caso particular de cribado.

Por último, la Criba Curva Vibro-
sieve ha sido especialmente diseñada 

el rango de 0,25 mm a 2 mm, siendo 
sus principales aplicaciones para: clasi-

arenas para hormigón de alta resisten-

nerales en procesos de concentración 

pre-escurrido de productos diversos 
en las industrias química y alimentaria, 
como complemento a etapas posterio-
res de un proceso. 

AMP, variedad de 
soluciones de cribado
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Sea cual sea la aplicación, siem-
pre existe una solución Metso 
para los medios de cribado. 

empresa son adaptables a todos los 
ambientes y tareas. La gama está di-
señada para ofrecer la máxima pro-
ductividad a sus clientes sin perjudi-
car a su compromiso de calidad.

Las empresas y clientes que estén 
asociados con Metso, tienen al alcance 
de su mano un amplio abanico de pro-

una sola fuente. Hablando de dicho 
abanico, los clientes disponen de varias 

en ambas aplicaciones, húmedo y seco. 
Las opciones están disponibles 

-
caciones, húmedo y seco. El equipo 
de medio de cribado está hecho de 
un material resistente al desgaste, 
el más adecuado para el proceso 
de selección y para su presupuesto, 
adaptándose fácilmente a la planta 

Metso asegura una gama de pro-
ductos para satisfacer todas las necesi-
dades de sus clientes proporcionando 
alta disponibilidad, soporte en todo el 
mundo, variación de productos para 

distintas tareas, de fácil aplicación y 
unos sistemas modulares en los que el 
tamaño y peso proporcionan una ins-
talación sencilla y segura.

Las plantas de trituración Metso 
proporcionan más trituración y menos 
molienda, con lo que los costos ope-
rativos se minimizan para aumentar las 
ganancias sobre el capital empleado.

Como una de las grandes me-
didas de Metso en este apartado, 
destaca la adaptación de la tec-
nología de molienda de alta pre-
sión HRC, una tecnología que ha 
sido probada en terreno chileno 
dando lugar a excelentes resul-
tados entre los años 2016 y 2017. 
Tras el éxito generado en Suda-
mérica, se utilizará esta nueva 
tecnología en proyectos similares 
en un futuro muy cercano.

rodillo HRC 800 cumple con los re-
quisitos de capacidad esperados 
para la aplicación, y que el factor de 

-
torno del laboratorio ha demostrado 
ser correcto, independientemente 
del tipo de mineral tratado.

La tecnología de molienda de 
alta presión HRC es, por tanto, una 

alternativa de mayor rendimiento a 
los rodillos de molienda de alta pre-
sión convencionales. Según las prue-
bas piloto, permite un ahorro en los 
gastos operacionales del 10 al 20 por 
ciento, dependiendo del mineral. La 
planta donde se ha probado esta 
tecnología, ha procesado cobre y oro 
a una capacidad de 50 toneladas por 
hora, lo que ha permitido a Metso 

necesidades futuras del cliente.
La experiencia y tecnología de 

Metso en el proceso de trituración, 
cribado y transporte ayuda al cliente a 
ahorrar tiempo, energía y dinero. Sus 
expertos trabajan con el cliente como 
socio para determinar el mejor proce-
so y equipo para sus necesidades es-

puede reducir el costo de molien-
da en un 10-30%. Por ello, es una 

reducir el costo por tonelada y au-
mentar sus ingresos. Sobre la base 
de su conocimiento de los proce-
sos industriales, Metso recomen-
dará soluciones a la medida para 
su operación para proporcionar los 
mejores resultados. 

Ahorro con la tecnología de 
molienda de alta presión 
de Metso
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El equipo de Arja estuvo pre-
sente en la demostración del 
grupo móvil MP-ICR- T Piscis 

2000E que tuvo lugar el pasado mes 
de Junio cerca de Ciudad de Méxi-
co con su distribuidor Maqro.

Nuestro distribuidor Maqro se 
encargó de organizar este evento 
junto con otras marcas de prestigio 
internacional que representa como 
son John Deere y Terex Finley. 
Fue una demostración de las 
tres marcas trabajando juntas 
en una cantera donde los clien-
tes podían ver los resultados 
de los productos triturados en 
directo. Primeramente el gru-
po móvil secundario con cono 
de Terex Finley junto con su 
precribador en punta sacaba 
tres productos (arena, sello y 
rechazo). A continuación el re-
chazo iba a la tolva del grupo 

móvil MP-ICR-T Piscis 2000E con un 
tamaño de entrada 10-70mm. Des-
pués a un grupo móvil de cribado 
de Terex Finley con tres productos 
(arena, sello y retorno). El retorno en 
circuito cerrado a la tolva del tercia-
rio. John Deere ofreció una excava-
dora que alimentaba el cono y una 
pala cargadora que movía los pro-
ductos acabados. La gran novedad 

de nuestro grupo móvil fue el siste-
ma de automatización y control por 

se puede descargar desde cualquier 
dispositivo para optimizar al máxi-
mo el rendimiento del equipo. Los 
clientes mexicanos quedaron muy 
satisfechos, y uno de ellos compró el 
grupo móvil de ARJA para su cante-
ra de Monterrey. 

PARIS
23 - 28 ABRIL 2018
SALÓN INTERNACIONAL 
DE LA CONSTRUCCIÓN 
Y LAS INFRAESTRUCTURAS

EL MAÑANASE CONSTRUYEHOY

PROMOSALONS ESPAÑA
c/ Gran de Gracia 15 pral.1
marketing@promosalons.es
93.217.85.96

BLOG #intermatparis

 SU PASE GRATUITO 

Solicite su pase a partir de noviembre 2017
EN PARIS.INTERMATCONSTRUCTION.COM CÓDIGO:

PROMOTPI

CONJUNTAMENTE EN EL SALÓN

El grupo móvil MP-ICR-T 
Piscis 2000E, en acción



TRITURACIÓN Y CLASIFICACIÓN

38

y 
ex

pl
ot

ac
io

ne
s

El comienzo de la actividad de fa-
bricación de aparatos de vibra-
ción se remonta al año 1972 con 

la concesión por parte de la Multinacio-

la licencia de fabricación de su gama de 
vibradores rotativos de masas excéntri-
cas. Así es como pasa a ser el taller de 
fabricación, montaje y servicio posventa 

Electricidad tanto en el apartado de 
fabricación de alimentadores, cribas 
vibrantes y tubos de transporte, como 
en el de aparatos de seguridad y trans-
porte (vigilantes de velocidad, interrup-
tores de tirón y desvío de cinta).

Es en el año 1996, y como conse-
-

lial AEG ibérica de Electricidad, Losan 
toma el relevo como único y exclusivo 
licenciatario para España de los pro-
ductos anteriormente descritos. Su 
éxito está basado en el compromiso 
con el éxito de sus clientes, siempre 
apoyados en su crecimiento. Talleres 

-

res: La innovación en sus productos 
e ingeniería aplicada para satisfacer 
las necesidades de mercado de sus 
clientes, el servicio al cliente en pro-
cesos de producción y suministro de 
servicios, y, por último, la empresa da 
mucha importancia a la calidad de su 
oferta para, nuevamente, cumplir con 
las necesidades del cliente.

En su programa de fabricación, 
encontramos una amplia gama de 
productos, destacando los aparatos 
de transporte mediante técnicas de 
vibración que garantizan el normal 
funcionamiento de instalaciones que 
comenzaron su actividad hace déca-
das. Los vibradores rotativos de masas 
excéntricas cuentan con la tecnología 
más novedosa y permiten ajustar de 

Los vibradores magnéticos de Losan 
son una solución perfecta en el sector 
de la industria química y la farmacéu-
tica, así como en funciones de extrac-
ción de materias primas. Los alimen-
tadores vibrantes con accionamientos 

de motores rotativos transportan ma-
teriales de masas desequilibradas. 
Los alimentadores vibrantes con ac-
cionamiento de vibradores electro-
magnéticos transportan materiales de 
cualquier forma de grano.

Cabe destacar que Talleres Lo-
san trabaja con acero RQ St 37-2 por 
su maleabilidad y que implementa 
los interruptores de emergencia. Es-
tos dispositivos tienen la función de 
prevenir accidentes o limitar su gra-
vedad. Actúan paralizando la instala-
ción completa o de forma parcial. Las 
normas exigen la instalación de estos 
interruptores cuando existen cintas 
transportadoras de poca visibilidad.

La gama de productos Losan no dis-
crimina a ninguno de los sectores ante-
riormente mencionados ya que presenta 
aplicaciones fructíferas tanto en el sector 
de productos alimenticios como en el 
sector de producción industrial siempre 
y cuando se necesite transporte, mani-

-
nel o elementos discretos. 

Talleres Losan, expertos 
en vibradores rotativos 
desde 1972



La revista técnica de minería, 
canteras y medio ambiente

Visita nuestra web:

www.canteras.es
y suscríbete gratis a nuestro News letter
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Fiabilidad y productividad 
con las gamas Enduron y 
Trio de Weir Minerals

L a gama de equipos de cribado 
Enduron y Trio se adaptan a una 
amplia gama de aplicaciones y 

sobresalientes. En combinación con su 
amplia gama de medios de pantalla, la 
empresa ofrece soluciones de detec-
ción integrales. El gran conocimiento 
que caracteriza a la empresa en ma-
teria de desarrollo de soluciones ante 
el desgaste asegura que los productos 
Weir están diseñados para durar.

Las trituradoras Weir ofrecen un 
gran rendimiento en condiciones ex-
tremas de trituración. Esto, unido a la 

-
sitan en la empresa, convierte a estos 
utensilios en elementos de garantía 
para el sector. 

Las trituradoras de cono de Weir 
Minerals están diseñadas por expertos 
para ser utilizadas en las tres etapas de 
trituración de cono, entregando resul-
tados sobresalientes en aplicaciones 
secundarias, terciarias y cuaternarias. 
Esta gama de trituradoras permite una 

-
satilidad o la fuerza de la máquina. El 
resultado es un gran rendimiento y un 
menor costo por tonelada. Entre sus 
grandes innovaciones se encuentran 
la prolongación de la vida útil del pro-
ducto y una limpieza segura de la cá-
mara en caso de atascamiento durante 
la actividad.

Los rodillos de molienda de alta 
presión pueden utilizarse con una am-
plia variedad de minerales y tareas de 
reducción de tamaño, desde la tritura-
ción gruesa para la lixiviación en pilas 
hasta la trituración de la alimentación 
de gránulos de mineral de hierro. Su 
innovadora tecnología respaldada por 
una investigación continua y las insta-
laciones de prueba de HPGR a escala 

-

Weir Minerals cuenta con una am-
plia gama de trituradoras de impacto 
especialmente adecuada para aplica-

-
fectamente diseñadas como una he-
rramienta para crear arena fabricada. 
Los Impactadores de Eje Horizontal 
(HSI) y los de Eje Verti-
cal (VSI) se ofrecen para 
satisfacer necesidades 
de aplicación. Las tri-
turadoras de impacto 
también se pueden 
usar como primarias, 
secundarias, terciarias 
y cuaternarias, depen-
diendo de la etapa de 
procesamiento en la 
que se utilice.

La gama de tritura-
doras de mandíbula re-
sistentes está diseñada 
para acomodar incluso 

los materiales más duros. Diseñados 
por expertos para una mayor durabili-
dad, estas trituradoras son de las más 
pesadas de la industria, dándoles capa-
cidades mecánicas avanzadas. La etapa 
de trituración es uno de los trabajos 
más exigentes en el circuito de la tritu-
ración, es por ello que el diseño innova-
dor y duradero de estas trituradoras fa-

garantiza que tengamos una amplia 
gama de tamaños adecuados para apli-
caciones de trituración de mandíbulas 
móviles y estacionarias. Estas triturado-
ras de mandíbulas son fáciles de man-
tener y están diseñadas para ofrecer un 
tiempo de inactividad minimizado y un 
rendimiento máximo. 



VEHÍCULO DE SUSTITUCIÓN
Tantos vehículo de sustitución 
como necesite. Siempre de la 

misma categoría.

SIN PERMANENCIA
Podrá devolver su 

vehículo cuando quiera, 
a partir de un mes,
sin penalizaciones.

RÁPIDO
Su vehículo, operativo en 

un plazo de 48 horas.

CERCA
Siempre cerca de su 

negocio, con la mayor red 
de delegaciones del renting 

nacional para ayudarle.

Sea cual sea la necesidad de su negocio,
con el Renting Flexible de Northgate

tendrá los vehículos que le hacen falta
en cada momento.

900 923 900   www.northgateplc.es
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Los Intermat Innovation Awards 
han premiado en su edición 
2018 a la empresa Sima en la 

categoría de seguridad. Los galar-
dones, entregados en el Salón de la 
Mutualité de París, han reconocido a 
la innovación aplicada a los mejores 
equipos y empresas del sector de la 
construcción y la obra pública.

El jurado, presidido por Bruno 
Cavagné, presidente de la Federa-
ción Francesa de Obra Pública, está 
compuesto por 13 expertos interna-
cionales en representación de las di-
ferentes industrias de la construcción 
presentes en Intermat: obra pública, 

-

ción, alquiler de equipamiento y hor-
migón. La representación española 
en el jurado de los Intermat Innova-
tion Awards ha recaído una edición 
más en Ricardo Cortés, director téc-
nico de Seopan.

En su séptima edición, los ga-
lardones han premiado innova-
ciones relacionadas con la digi-
talización, soluciones sostenibles 
y la prevención y seguridad en el 
trabajo. Es el caso de la empresa 
granadina Sima, premiada por su 
revolucionaria sierra para el corte 
de madera Sima Handsafe que se 
detiene automáticamente al entrar 
en contacto con la piel humana.

El listado completo de ganadores es 
el siguiente:

Movimiento de tierras y demolición

Premio a equipamiento y maqui-
naria: Volvo CE, por EX2

Premio a componentes y acceso-
rios: CMIC, por Ubiwan Smart

Caminos, minerales y cimentación

Premio a equipamiento y maqui-
naria: Fayat, por TRX 100%

Premio a componentes y acceso-
rios: RB3D, por Exo Push

Elevación, manipulación y transporte

Premio a equipamiento y maqui-

Premio a componentes y acceso-
rios: Manitou, por el Sistema de recono-
cimiento de estabilización de la máquina

Premio a equipamiento y maqui-
naria: Alphi, por MaxUpDown

Premio a componentes y acceso-
rios: 360SmartConnect, por Connec-
ted concrete

Además de las categorías ordinarias, 
se entregaron cinco premios espe-
ciales:

Transición digital: Eva France, 
por Evas

Transición Energética: Mecalac, 
por Mecalac e12

Start-up: Matos, por Matos Con-
nect

World of Concrete Europe: Sika 
France, por su poceso de impresión 
de hormigón 3D

Seguridad: Sima, por la sierra de 
madera HandSafe

Intermat París 2018, feria inter-
nacional de construcción e infraes-
tructuras, tendrá lugar del 23 al 28 
de abril en la capital francesa. 

Sima, galardonada en los Intermat 
Innovation Awards 2018
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Deutz volverá a estar repre-
sentado como socio de 
plata en el XV Congreso de 

Comercio Internacional para la 
Movilidad Renovable “Combusti-
bles del futuro 2018” en Berlín los 
días 22 y 23 de enero. Por lo tan-
to, el fabricante de motores, una 
vez más, subraya su compromiso 
con el desarrollo de innovadores 
accionamientos neutros de CO 2. 
En combinación con la electrifica-
ción de su gama de motores como 
parte de la estrategia E-Deutz, la 
empresa apunta así al liderazgo 
del mercado en sistemas de ac-
cionamiento innovadores.

El objetivo del evento es la 
“descarbonización” del trans-
porte y la conversión necesaria a 
tecnologías y combustibles alter-

nativos, con los que 
se enfrentan expertos 
y participantes de la 
industria, la investiga-
ción y las asociacio-
nes. Como parte del 
congreso, Deutz pre-
sentará los resultados 
de dos proyectos de 
investigación.

Por un lado, Deutz, 
en cooperación con la 
Universidad de Ros-
tock, ha investigado el 
comportamiento ope-
rativo de los motores 
industriales y agrícolas del están-
dar de emisión UE IV en la opera-
ción de biodiesel. 

El segundo proyecto trata de la 
investigación básica sobre el com-

portamiento de inyección y com-
bustión de los combustibles de 
aceite vegetal y la transferencia a 
un sistema de motor de la Etapa IV 
/ V de la UE. 

Deutz participa en el XV Congreso 
Internacional de Movilidad Renovable 
“Combustible del futuro 2018”

Topcon anuncia nuevos cursos en línea 
para “MyTopcon”

Topcon Positioning Group ha 
anunciado una nueva incor-
poración a su sitio de forma-

ción y soporte myTopcon: nuevos 
cursos de “eLearning” diseñados 
para sesiones de aprendizaje en 
línea y de usuario.

“ELearning agrega otro nivel 
de profundidad al compromiso 

que myTopcon ofrece 
a los profesionales de 
la industria”, ha anun-
ciado Ron Oberlander, 
director sénior de Ser-
vicios Profesionales. 
“Proporciona una es-
tructura interactiva de 
entrenamiento de pro-
ducto y solución con 
pruebas y certificados al 
finalizar el curso, llevan-
do myTopcon a nuevas 
alturas como recurso. 
Todo se lleva a cabo al 
ritmo y la disponibilidad 
de la persona que está 
aprendiendo”.

Los cursos de nivel 
básico se ofrecerán 

sin cargo durante un período in-
troductorio que incluye materias 
tales como 3D-MC, Magnet En-
terprise, Magnet Field, Magnet 
Office, Pocket 3D y conceptos de 
construcción vertical.

Oberlander ha declarado: “A 
medida que el módulo se desa-

rrolle, agregaremos más disponi-
bilidad de cursos y ampliaremos 
el tema para una capacitación más 
avanzada.

“Si bien las sesiones de capa-
citación en persona nunca pue-
den ser reemplazadas, estos cur-
sos también pueden servir como 
prerrequisitos que llevan a los 
estudiantes a un punto de parti-
da más alto de lo que era posible 
anteriormente, ayudando a maxi-
mizar el tiempo de capacitación 
en vivo y práctico”, ha afirmado 
Oberlander.

El sitio myTopcon está diseñado 
para ayudar a los profesionales de 
la industria a mantenerse al día con 
los rápidos cambios tecnológicos.

“La capacitación regular sig-
nifica que las empresas y los em-
pleados no se quedan atrás y se 
mantienen trabajando en todo su 
esplendor, ahora y en el futuro: 
eLearning lo hace más fácil y con-
veniente que nunca”, ha concluido 
el director sénior de Servicios Pro-
fesionales de la compañía. 
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Eeva Sipilä, nueva directora general 
de Metso de forma interina

La Junta Directiva de Metso ha 
decidido que a partir del 3 de 
febrero, la oficial principal de 

finanzas Eeva Sipilä será la nue-
va presidenta interina y directora 
general de la compañía. El actual 
presidente, Nico Delvaux abando-
nará sus funciones un día antes. 
La renuncia al puesto de Delvaux 
fue publicada durante el mes de 
diciembre del pasado año. Desde 
entonces, la búsqueda de un nue-
vo director ha sido constante hasta 
dar con Eeva Sipilä. Eeva Sipilä.

L iuGong India ha celebrado 
en una gala con sus socios y 
clientes sus quince años de 

negocio en India, así como el dé-
cimo aniversario de la apertura de 
su planta en el país asiático.

La celebración forma parte asi-
mismo de los actos del 60º de la 
compañía, que se iniciaron el pa-
sado mes de noviembre, Wu Song, 

director general de LiuGong India, 
ha señalado que “ha sido un viaje 
increíble y estamos orgullosos de ce-
lebrar recuerdos, experiencias y éxi-
tos. Expresamos nuestra gratitud a 
todos nuestros clientes por su conti-
nuo apoyo y compromiso que nos ha 
ayudado a desarrollarnos y evolucio-
nar como líderes del mercado en el 
sector de equipos de construcción”.

Para reforzar la campaña “Make 
in India” e incrementar las oportu-
nidades laborales para la pobla-
ción local, la compañía ha realizado 
una inversión adicional de cinco 
millones dólares para la planta de 
LiuGong en Pithampur, con la pre-
visión de incrementar la mano de 
obra un 40% en los próximos dos o 
tres años. 

LiuGong celebra 15 años de actividad 
en India



todavía eres de 
los que piensas que 
es mejor hacerlo                  
tú solo

Soluciones de comunicación
 para empresas

www.grupotpi.es
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Bauma Conexpo África  
Feria de minería y construcción
Fecha: del 13 al 16 de marzo
Localización Johannesburgo, Sudáfrica
www.bcafrica.com

XIV Congreso Internacional de Energía y 
Recursos Minerales 
Fecha: del 10 al 13 de abril
Localización: Sevilla
www.congresomineriasevilla2018.org

Intermat 2018 
Salón internacional de construcción
e infraestructuras
Fecha: del 23 al 28 de abril de 2018
Localización: Paris Nord Villepinte, Francia
www.paris-en.intermatconstruction.com

Expomin 2018
XV Exhibición y congreso mundial para la minería 
latinoamericana
Fecha: del 23 al 27 de abril
Localización: Centro de Convenciones Espacio Riesco 
de Santiago (Chile)
www.expomin.cl

V Congreso Nacional de Áridos
Fecha: del 24 al 26 de octubre
Localización: Palacio de Congresos de Santiago 
de Compostela
www.congresoaridos.com

Exposolidos 2019
Salón Internacional de la Tecnología y el Procesa-
miento de Sólidos
Fecha: del 12 al 14 de febrero de 2019
Localización: La Farga de L’Hospitalet, Barcelona
www.exposolidos.com

FERIAS

Santiago de Compostela.
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LINEA DE ARIDOS Y
ROCAS NORMALIZADAS, S.L.

Diseño, fabricación y montaje de plantas de
trituración y clasificación de áridos

LARON, S.L.

Calle Estación, nº 3
48330 LEMOA (Vizcaya) - España

Tfno: +34 946 424 146
Email: laron@laron.es / www.laron.es

SISTEMAS PARA EL 
LAVADO DE RUEDAS

Tel. +34 976 774 995
Movil. +34 652 432 264
www.mobydick.com

Solucionamos el problema 
de autopistas y carreteras sucias
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ANUNCIANTES
Ascendum Portada y 11
Congreso Nacional de Áridos 17
Cribansa Interior de contraportada
EPC Groupe Interior de portada
Etesa 4
Exposólidos 13
Intermat 37
Kauman 25
La Parrilla de Juan Adán 47
Maxam Contraportada
Northgate 41
Nuba Screening Media 35
Sandvik 9
SAP 31
Tusa 22
Weir Minerals  7
Yoigo 27
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