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El ano perdido de las
constructoras en la obra
publica en Espana

as grandes constructoras se han encontrado con una enorme piedra en el ca-

mino que lleva a la recuperacion del sector en Espafia. Tras la fuerte con-

traccion sufrida en los Ultimos afos -su aportacion al PIB se ha reducido a

la mitad desde 2008- las empresas de infraestructuras confiaban en que es-
te afo fuera el del relanzamiento de su negocio local, apoyado en un crecimiento de
la economia superior al 2,8% y la apuesta de los partidos politicos por reactivar la
obra publica.

Sin embargo, la falta de visibilidad en torno a la formacién de un Gobierno con dos
elecciones generales de por medio ha nublado el horizonte de estas compafias y la
esperanza de recuperacion se ha esfumado. Las constructoras sefalan a la actual
incertidumbre politica como una de las grandes responsables de la nueva parélisis
del sector.

Los primeros célculos realizados por estas empresas incluyen ya cifras de retroceso
de la facturacion para este afo, a pesar de que las previsiones de crecimiento eco-
némico del pais se mantienen por encima del 2,8%. La duda ahora es si el ritmo de
aumento aguantara la actual inercia en este escenario de parén regulatorio.

Ante la prevision de que las ventas vuelvan a caer en 2016, dos de las grandes
constructoras del sector han movido ficha y anunciado profundos recortes de planti-
lla en sus filiales de construccién en Espana. En el caso de FCC que anuncié un
ERE que afect6 a un total de 750 empleados, equivalente a un 15% de la plantilla to-
tal. Antes del grupo que controla Carlos Slim y Esther Koplowitz fue Sacyr la que
anuncié un ajuste de personal préximo a las 400 personas, que representa el 30%
del total.

Los nuevos despidos tienen cierto parecido con los aprobados por el sector entre
2010y 2013. El final del Plan E lanzado por José Luis Rodriguez Zapatero en 2008
para inyectar actividad a la economia e intentar frenar su desplome Ilevé consigo un
tijeretazo del 83% de la licitacion publica entre los ejercicios 2009 y 2012. En cifras
redondas, la inversién reconocida pasé de 35.354 a 5.908 millones de euros en
ese periodo.

Esta situacion actual del sector sélo puede tomar la senda del crecimiento a través
de la inversion por parte de Fomento y de las Administraciones locales en planes co-
mo los que propone Seopan o Asefma con la necesidad de inversién en el manteni-
miento de la red viaria, entre otros.
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Juan Villar Mir de Fuentes sera el
nuevo presidente de OHL

Juan Miguel Villar Mir, el hasta enton-
ces presidente de OHL, ha anunciado a
los accionistas de la sociedad que deja
la presidencia del grupo para dejar paso
a su hijo Juan Villar-Mir de Fuentes, ac-
tual vicepresidente. Se trata de una de-
cisién que ha adelantado en la rueda de
prensa previa a la Junta de Accionistas
de la constructora.

Se abre un nuevo ciclo para OHL
Villar Mir siempre ha mantenido que de-
jarfa la presidencia de la constructora cuan-
do sintiese que no pudiera aportar el
suficiente valor a la empresa, y este
momento supone un hito histérico para
OHL. A partir de ahora, se da paso a
una nueva generacion de ejecutivos en
la empresa, de la mano de Juan Villar, hi-
joy vicepresidente, y Josep Piqué, actual
consejero delegado del grupo.

Aunque la decision ya estaba tomada des-
de hace unos meses, el deseo del pre-
sidente era dar la noticia en primicia a
sus accionistas. "Sigo trabajando a un
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ritmo de 12 horas diarias, y por eso
voy a seguir siendo el presidente del
holding industrial Grupo Villar Mir. No obs-
tante, estamos en un momento de em-
pezar un ciclo nuevo y tengo previsto
hacer el relevo proximamente", ha se-
nalado el empresario. illar Mir ha pre-
cisado que el relevo se produciréd este
mismo ano, considerando la nueva eta-
pa que se estd abriendo es Espana.
"Yo tengo una edad, y mi hijo también.
Sera un excelente presidente", ha afa-
dido.
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Otros nombramientos por parte
de la junta

La junta de OHL también nombrard nuevo
consejero con caracter independiente a
José Luis Diez Garcia, economista y ex pre-
sidente de E&Y Espana. Este relevara al tam-
bién consejero independiente Alberto Terol.
La asamblea de OHL aprobara ademés
la reeleccion como consejero de la compania
de construccién y concesiones de Alvaro
Villar Mir de Fuentes, uno de los hijos del
accionista de control y presidente, y reelegira
a Deloitte como firma auditora.

Yanmar adquiere el negocio de equipos compactos
de Terex en Europa

El pasado 20 de junio, Yanmar Holdings
Co., Ltd. han concluido el acuerdo fi-
nal con Terex para adquirir el negocio ale-
mén de equipos de construccién com-
pacta de Terex Corporation por aproxi-
madamente 60 millones de dolares. Te-
rex lleva a cabo la produccion y venta de
cargadores de ruedas, midi / mini ex-
cavadoras, excavadoras de ruedas, y
otros productos en Europa a través de
este negocio. También estd incluida en
la adquisicion la planta de fabricacién
localizada en Crailsheim (Alemania) y
el centro de distribucion de repuestos
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situado en Rothenberg (Alemania).

Esta adquisicion nos permitird des-
arrollar, de forma activa, alin més nues-
tro negocio en el pequefo hasta el me-
diano mercado de maquinaria de cons-
truccion en Europa mediante la utiliza-
cion colectiva de las redes de ventas y
servicios, y el desarrollo de productos
de primera clase y conocimientos de
la industria de produccién de ambas
empresas. Por su parte, se espera que
la adquisicion se complete durante el oto-
fo de 2016, después de la aprobacién
de los accionistas de Terex y las auto-

ridades reguladoras, asi como la finali-
zacién completa de todos los deméds
procedimientos requeridos. Declara-
ciones de Takehito Yamaoka (presidente,
Yanmar Holdings Co., Ltd.): "Estamos muy
contentos de haber concluido un acuer-
do para la adquisicion del negocio de ma-
quinaria de construccion Terex Corporation,
de pequefio y mediano tamario, que po-
see una fuerte red de ventas con sede
en Europa y excelentes productos, in-
cluyendo la distinguida serie alemana
Schaeff, en un movimiento destinado
a ampliar el Grupo Yanmar.




EN EL 44° CONGRESO ASECAP

Las autopistas de
peaje europeas
piden una revision
del marco
regulatorio
concesional

La Asociacion Europea de Autopistas de Pe-
aje (ASECAP) ha presentado el estudio
“Propuestas para un modelo de conce-
siones sostenible” donde se identifican
los requisitos necesarios para garantizar
la eficiencia del modelo concesional y un
uso més extendido de esta figura de ma-
nera que se puedan abordar nuevas in-
versiones en infraestructuras. La presen-
tacion del trabajo ha tenido lugar en el
442 Congreso Europeo de Autopistas de Pe-
aje titulado “El camino hacia una movilidad
integrada y sostenible en Europa”, que ha
sido inaugurado esta mafana por Julio
G6mezPomar, Secretario de Estado de In-
fraestructuras, Transporte y Vivienda, y Ju-
lian Nifiez, Presidente de SEOPAN, Asociacion
de Empresas Constructoras y Concesionarias
de Infraestructuras. El estudio, elaborado
por ASECAP con la colaboracién de ex-
pertos independientes del mundo acadé-
mico, concluye en la necesidad de mejo-
rar el marco regulatorio europeo de las
concesiones para dotarlo de seguridad ju-
ridica y previsibilidad haciendo especial
hincapié en la exigencia de un reparto efi-
caz de los riesgos, una agil resolucion de
conflictos o la concrecion de los casos
que pueden dar pie al reequilibrio de los
contractos de concesion, entre otros pun-
tos. Con la colaboracion de SEOPAN, que
acttia como anfitrién, y del ICEX que lo ha-
ce como patrocinador, en el Congreso ASE-
CAP 2016, que este afo tiene como sede
Madrid, se abordaran distintos aspectos re-
lacionados con las concesiones de auto-
pistas de peaje: desde su ambito estratégico
y su integracién en la politica de trans-
portes europea a problemas mas técni-
cos relacionados con la seguridad vial o los
sistemas inteligentes de transporte.
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CONSTRUIDA POR SENER, ACCIONA Y TSK

La planta termosolar de Bokpoort récord de
suministro de electricidad en continuo

La planta termosolar de Bokpoort, en
Sudafrica, construida por el grupo de in-
genieria y tecnologia Sener, Acciona y
TSK ha establecido un nuevo récord afri-
cano de suministro continuo de electri-
cidad veinticuatro horas al dia. En el pri-
mer mes de operacién comercial, la re-
cién inaugurada planta solar termoeléc-
trica de Bokpoort, de 50 MW, ha producido
electricidad durante un periodo continuo
de 161 horas, lo que equivale a casi
seis dias.

La tecnologia solar termoeléctrica o CSP
(Concentrated Solar Power) se conside-
ra una fuente intermitente de energia
que suministra electricidad durante las
horas diurnas, cuando la demanda es
mas alta. Sin embargo, el disefio de Bok-
poort permite seguir suministrando elec-
tricidad durante horas después de que el
sol se haya puesto, gracias a una ins-
talacion de almacenamiento de energia
en sales fundidas que puede acumular
9,3 horas de produccion de electricidad.
Esto la convierte en la instalacién de al-
macenamiento de energia eléctrica de
mayor capacidad del continente africano.
La planta solar termoeléctrica de Bok-
poort, en la Provincia del Cabo Norte,fue
construida por un consorcio formado por

Sener, Acciona y TSK y la empresa Su-
rafricana Crowie Holdings. El proyecto
de EPC (Ingenieria, Compras y Cons-
truccién) le fue adjudicado al grupo Sau-
di ACWA Power, propietario y operador
de la planta.

El suministro de electricidad continuo
de una planta de energia solar es un hi-
to importante para Sudafrica y para la in-
dustria de renovables en su conjunto,
ya que permite que la tecnologia CSP
compita como fuente de alimentacion
continua con las tecnologias convencio-
nales, como las centrales hidroeléctri-
cas, térmicas o de gas.

Ramén Jiménez, director general del Area
Industrial de Acciona Infraestructuras,
sefala que “Acciona ha proyectado, des-
arrollado y ejecutado algunas de las

obras mas emblematicas de los dltimos
60 anos en todo el mundo; estamos or-
gullosos de contar con los mas moder-
nos medios tecnolégicos para abordar
cualquier tipo de proyectos llave en ma-
no, como éste, con las maximas garan-
tias de calidad y eficiencia, y consolidar
nuestra presencia en el sector renovable
en Sudafrica”.

Siyabonga Mbanjwa, director regional de
Sener para Africa Meridional apunta que
“Hoy en dia, Sener es reconocida por la
calidad y fiabilidad de sus soluciones
tecnolégicas en energia solar termoe-
léctrica. Estamos orgullosos de haber
formado parte, junto con Acciona, TSK y
Crowie, del éxito de esta planta, y es
nuestra intencién contribuir al desarrollo
industrial y sostenible del pais”.

Nandu Bhula, director general de la plan-
ta de CSP de Bokpoort, afiadi6 que “a ni-
vel mundial, el mayor reto de la tecnologia
CSP ha sido su capacidad de producir ener-
gfa de forma continuada después de la
puesta del sol. El rendimiento de esta plan-
ta es una clara indicacion de que la tec-
nologia CSP puede constituir una opcién
vélida de capacidad de carga base equi-
parable a las centrales eléctricas con-
vencionales”.

OHL Servicios acttia a favor de la integracion
laboral de personas en riesgo de

OHL Servicios ha participado, por se-
gundo afio consecutivo, en una nueva edi-
cion de la Jornada de Networking Espai
Labora, celebrada en Barcelona, que
busca integrar en el mercado laboral a
personas en riesgo de exclusién social.
El acto fue inaugurado por Laila Ortiz,
tercera teniente de alcaldia de Derechos
Sociales del Ayuntamiento de Barcelo-
na, que hizo entrega del Sello Labora a las
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empresas y entidades colaboradoras, en-
tre las que se encuenta OHL Servicios, quien
recibié un reconocimiento a su partici-
pacion y compromiso con los colectivos
en riesgo de exclusion de la ciudad.

Vanessa Ramos y Marga Garcfa, miem-
bros del departamento de Recursos Hu-
manos, acudieron en representacion de
OHL Servicios y fueron las encargadas de
realizarar entrevistas a las personas can-

exclusion social

didatas con el fin de que puedan optar
a cubrir puestos de trabajo o formar par-
te de la bolsa de trabajo de la compafia.
Asimismo, la compaiiia ha colaborado en
una iniciativa de integracién al mundo la-
boral de personas con discapacidad lla-
mado Proyecto 1+, a través del cual 26
jévenes con Diversidad funcional del
Instituto Canastell han realizado préc-
ticas laborales en la empresa.



Julidn Rojo cumple 90 aios de edad

El pasado 1 de julio, Julidn Rojo, una
de las personas con una gran vinculacion
con el mundo de la Maquinaria de Cons-
truccion desde sus responsabilidades
en empresas como Agroman y Nekel,
ha cumplido 90 afos de edad.

Dr. Ingeniero Aerondutico, su actividad pro-
fesional se ha desarrollado no sélo en
Espana sino en diversos paises Cen-
troamericanos,- El Salvador, Costa Ri-
ca, Guatemala y Repliblica Dominicana.
Entre sus muchas actividades en su ca-
rrera profesional, fue socio fundador de
ATEMCOR profesor de carreteras en la Fun-
dacion Agustin de Betancourt, y espe-
cialista y conferenciante en diversos fo-
ros, -ATC, ITA, etc.

Ademés, Rojo ha sido en dis-

Autor, hace pocos afios, del libro “Manual
de movimiento de tierras a cielo abier-
to”, auténtico compendio del conoci-
miento y aplicacion de la maquinaria en
obras de infraestructura.

Sus comparieros de entonces, que se si-
guen reuniendo cada tres meses, con al-
guna nueva incorporacién, han querido

tintas revistas técnicas de construccion en
general y de maquinaria en particular.

su amistad y por
su trabajo, entregandole una placa con-
memorativa de la ocasién.

Eduardo Lopez-
Puertas, nuevo

director general
de IFEMA

La Junta Rectora de IFEMA ha apro-
bado, a propuesta de su Comité Eje-
cutivo, el nombramiento de Eduardo
Lépez-Puertas Bitaubé como direc-
tor general de IFEMA. En su elec-
cién se ha valorado su experiencia
de mas de 20 afos en posiciones
de gestion operativa en grandes com-
pafiias multinacionales, liderando
el impulso de nuevos proyectos y
dirigiendo planes de expansion en
sectores diversos como la distribu-
cién, retail, transporte, logistica, cru-
ceros, viajes, turismo y hosteleria.

DISPONIBILIDAD

COMPETITIVIDAD

Servicio de Repuestos:

CALIDAD

MADRID T: (91) 878.14.18
SEVILLA T: (95) 425.00.25

La alternativa

genuina repuestos

para JCB en

DIRECTORIO
DISTRIBUIDORES DE
INTERPART EN ESPANA

Empresarial EI Aguila Cors,
nave 13/ 50160 UTEBO ( Zaragozc)
1619458957

CiManuel Gaya 1 Tomas, 10

T.93206450 F 973213090

e

ClLos Inglosos, Parc, 11-4, Pol. Ind.
“El Espantagal 47155 Santovenia
de Pisuerga (Valladolid)
983255316 F98325.06.97

Coabucioer

Oncinas y uenaas en
T22306834 wwweohidrexes

Pol. Ind. Oeste. C/Alcalds Clemente
G25.18 30169 San Ginés (Murcia)
T.968.37.9991 F.978.97.999

e e

oo 01650
=

el TR, L

tacoronte (Tenerife)
T.922562254 922571507

FEIVNTERPART ‘

F:(91) 802.63.29
F: (95) 467.06.49




Internacional

12

Las constructoras e ingenierias
espanolas modernizan medio

mundo

demés de generar un importante
efecto tractor sobre la economia,
las inversiones en infraestructu-

ras han convertido a las constructoras
espanolas en lideres mundiales. No s6-

POTENCIA

lo es que el «know how» de nuestras
compaiifas cotice al alza en los merca-
dos exteriores, sino que en la mitad de
los proyectos de transportes del «top

nacionales.

Aunque algunos critiquen las inversio-
nes en el AVE —sobre todo los que ya
disfrutan de la alta velocidad-, estas Ii-

100 i ional particip

neas han Es-



pana y han permitido a la ingeniera es-
paiola competir en otros paises con re-
tos de importante envergadura, como
el AVE a La Meca. Pero, ademds, des-
tacan proyectos como la ampliacién del
Canal de Panamd o la terminal de He-
athrow. Y es que buena parte de las
obras en infraestructuras mas emble-
maticas del mundo tienen sello «<made
in Spain». Espafa es el segundo pais
en facturacion internacional y figura en-
tre los diez primeros por el grado de
globalizacion de sus compaiiias. Tanto
el bagaje como la experiencia acumu-
ladas durante nuestro proceso de mo-
dernizacién han extendido los cimien-

tos de las constructoras espafolas por
el ancho y largo del planeta.

Julidn Nunez, presidente de la Asocia-
cion de Empresas Constructoras y Con-
cesionarias de Infraestructuras (Seo-
pan), informa de que, a nivel global, la
actividad de las diez mayores compai

as de cre-

la fragil demanda interna de los paises
desarrollados. Y es que un incremento
del 1% del PIB en la inversién en in-
fraestructuras aumentaria el nivel de
produccion en torno a un 0,4% ese ano
y cerca del 1,5% durante los cuatro
ejercicios siguientes. Sin embargo, «a

cié un 3,1% en 2015, y que sus ventas
agregadas superaron los 74.000 millo-
nes de euros. La cartera total en cons-
truccién fue de 88.000 millones de eu-
ros, un 3,6% superior a la obtenida a
finales de 2014. Pese a ello, «la activi-
dad constructora nacional sigue en ca-
ida libre». Y Nunez lamenta que los so-
cios de Seopan sufrieran en 2015 una
reduccion de las ventas en construc-
cién nacional del 10%, con una caida
de su cartera nacional en construccién
superior al 18%.

La principal amenaza para el futuro de
la actividad nacional es, segln Nifez,
la consolidacién fiscal. Por ello, el pre-
sidente de Seopan propone procedi-

politica actual esta afectan-
do negativamente al desarrollo de la
actividad, tanto en lo relativo a los
clientes privados como a las adminis-
traciones publicas», asegura Nufnez.

El negocio de las constructoras espa-
fiolas dentro de nuestras fronteras es
apenas una cuarta parte del que tenian
antes de la crisis, pero las ocho gran-
des han cuadruplicado su facturacién
exterior. De hecho, actualmente tres de
cada cuatro euros que ingresan proce-
den de otros paises. «Nuestras princi-
pales empresas iniciaron su actividad
internacional a finales de la década de
los 60, con un fuerte impulso a finales
de los noventan, recuerda el presidente
de Seopan. Hoy en dia Unicamente las

mientos de publico-p!

da de infraestructuras que no tengan
impacto en el déficit publico. En un in-
forme presentado a finales del afio pa-

fifas de infraestructuras chinas

nos superan en porcentaje de actividad
al. Las ventas a-

les de los diez mayores grupos de in-

sado por la al AT
Kearney se identificaba muy bien la si-
tuacién de nuestro stock de infraes-
tructuras. Ninez recuerda que es ade-
cuado en lo relativo a transporte te-
rrestre -autovias, alta velocidad
ferroviaria, puertos y aeropuertos, pero
absolutamente insuficiente en otras ti-
pologias de marcada naturaleza social.
De las principales conclusiones del in-
forme se desprende que las necesida-
des de inversi6n anual sostenidas os-
cilan entre los 38.000 y 54.000 millo-
nes de euros. Y que con ello se
generarian entre 700.000 millones y
un billén de euros de actividad econé-
mica, entre 500.000 y 750.000 em-
pleos anuales y un retorno de la inver-
sién del 50%.

Tras una caida en picado de la inver-
sién, 2015 podria considerarse un ba-
I6n de oxigeno para un sector practica-
mente asfixiado. Incluso el FMI reco-
mendé6 invertir en infraestructuras ante

uras representaron
en 2015 el 73% del total, lo que supo-
ne el maximo agregado de nuestra se-
rie estadistica.
Las constructoras espafolas, sin lugar
a dudas, son un referente a nivel mun-
dial. Y no s6lo en la expansion de su
actividad, sino también respecto a su
capacidad para disefar, financiar,
construir y gestionar todo tipo de con-
cesiones de infraestructuras y servi-
cios. En términos globales, apostilla
Nufez, cinco compafias espanolas fi-
guran en el «top 10» mundial en finan-
ciacion privada aportada en proyectos
de infraestructuras -mas de 245.000
millones de délares desde 1985-, y
nueve empresas nacionales gestionan
y operan el 46% de las concesiones de
infraestructuras de transporte mundia-
les.

Principales proyectos
Las empresas espafolas de ingenie-

POTENCIA
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ria civil consiguieron durante 2015
contratos por valor superior a los
40.000 millones de euros. Y, segln
Francisco Javier Martin, director de la
Escuela Técnica Superior de Ingenie-
ros de Caminos, Canales y Puertos,
de la Universidad Politécnica de Ma-
drid, ésta es la culminacion de varios
afos de éxito, tanto por la parte de la
ingenieria espafiola como por la de
sus empresas. Mas alla del enorme
esfuerzo inversor realizado por Espa-
fia en infraestructuras durante los ul-
timos 20 afos, su ratio en términos
de euros invertidos por kilémetro cua-
drado y millén de habitantes es toda-
via inferior al de otros paises avanza-

POTENCIA

dos. «El sector no ha participado en
los desajustes de la economia espa-
fola, pero la consolidacién fiscal ha
afectado de forma notable a las parti-
das presupuestarias destinadas a in-
fraestructuras». Y Martin piensa que
los recortes de inversién publica pue-
den dificultar la conservacién y man-
tenimiento de las actuales infraes-
tructuras y frenar su modernizacion.

Las obras mas destacadas realizadas
en nuestro pais en los dltimos afos
han sido el Puente de la Constitucion
de 1812, sobre la bahia de Cadiz; el
viaducto sobre el rio Ulla en el Eje
Atlantico de Alta Velocidad; el puente
de la Ria de Noia; los nuevos accesos

a Bilbao por carretera y los accesos
del AVE hacia Extremadura, incluyen-
do el viaducto de Aimonte. Ademas,

hay

en el exterior donde trabajan empre-
sas espanolas. Entre ellos, destacan:
la Fase Il del AVE Medina-La Meca
(6.736 millones de euros), el metro de
Riad (6.030 millones de euros) y el de
Lima; las lineas de transmision Xingu
y Macapa, Brasil (2.560 millones de
euros); la refineria del Egeo (2.555 mi-
llones de euros); el Canal de Panama
(2.479 millones de euros); la autopis-
ta LBJ Express en Dallas, Texas, EE

U (1.985 millones de euros) y el
puente Firth of Forth en Edimburgo,
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Reino Unido (1.116 millones de eu-
ros).

Caminos que unen el mundo

La necesidad de “proyectos financia-
bles y creibles” por encima de la de in-
version es uno de los principales retos
del sector de las infraestructuras en el
mundo. En este punto coincidieron los
expertos reunidos recientemente en el
Colegio de Ingenieros de Caminos, Ca-
nales y Puertos de Madrid durante la
Mesa Redonda que abri6é el Congreso
Internacional de Ingenieria Civil.

destacé durante su intervencion el enor-
me desafio que debe afrontar Espaiia en
materia de grandes obras y la oportuni-
dad que supone para ello la iniciativa de
la Comision Europea conocida como Plan
Juncker. “El Unico requisito que debemos
lograr es conseguir la imprescindible vo-
luntad politica de resolver los déficits acu-
mulados en el pasado, disponiendo para
ello de modelos de financiacion publico-
privada de infraestructuras como los que
se estan aplicando con éxito en todo el
mundo, manteniendo la titularidad pibli-
ca de estas dotaciones y respetando la

El presidente de la patronal de
Constructoras y Concesionarias de In-
fraestructuras (SEOPAN), Julian Nufez,

POTENCIA

ia de idacion fiscal”, expli-
c6 el presidente de Seopan.
Nufez aludié a un buen nimero de da-

tos que dan cuenta de la restriccion in-
versora en infraestructuras en los Ulti-
mos afos en Espana y que colocan al
pais en la dltima posicién en ratio de
inversion en esta materia de la Union
Europea de los 27 y en el puesto 58
entre los 100 que mas invierten, un
apartado que lideran Reino Unido, Es-
tados Unidos, Japén, Singapur y Fran-
cia. El responsable ha cifrado en
130.000 millones de euros la necesi-
dad de inversi6n en infraestructuras en
la préxima década, una aportacién ne-
cesaria en sectores como el hidrolégi-
co, el de residuos, la interconexion
eléctrica y gasistica, el ferrocarril y las
infraestructuras de salud y bienestar,
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ciables y con viabilidad técnica y eco-
némica”.
La apuesta por la calidad como criterio
principal a la hora de adjudicar contra-
tos que consagra en su articulo 67 la
nueva Directiva Europea —puede justifi-
car hasta el 100 % de la seleccion al
hablar de servicios profesionales, co-
mo sefialé el consejero delegado de
TYPSA, Pablo Bueno-, fue lo méds cele-
brado entre los ponentes de la mesa
redonda dedicada a Modelos de Con-
tratacién celebrada en el marco del |
Congreso Internacional de Ingenieria Ci-
vil que tuvo lugar en el Colegio de In-
genieros de Caminos, Canales y Puer-
tos de Madrid.
Un repaso a la legislacion comunitaria y
a las buenas préacticas ocuparon la in-
tervencion del secretario general de la
European Federation of Engineering Con-
sultancy Associations (EFCA), Jan Van
der Putten, quien incidi6 en que la nueva
normativa europea se aleja de las adju-
dicaciones basadas solamente en el pre-
cio mas bajo para primar aquellas mas
ventajosas econémicamente, lo cual tie-
ne que ver con priorizar la calidad. “Se
acaba con la dictadura del precio més
bajo y se regresa a la calidad como cri-
terio central”, expuso Van der Putten.
Por dltimo, Jesus Lizcano, presidente
de Transparency International Espana,
pronuncié una conferencia sobre trans-
parencia publica y buenas practicas, en
la que presenté un informe que elabora
la organizacion cada afo. Lizcano ha
destacado que existen unos desafios
éticos que cumplir: transparencia politi-
ca, social y econémica; lucha contra la
i y il social y

entre otras, sin olvidar el déficit que
existe en su mantenimiento.

Por su parte, el experto de la Comisién
de Transporte y Movilidad de la Comisién
Europea, Antongiulio Marin, que le sigui6
en el turno de palabra, subray6 que a fe-
cha de diciembre de 2015, un 25 % del
volumen de lo financiado por el Plan
Juncker corresponde al segmento del
transporte, con ocho proyectos en total
de los que tres son espanoles. De dar

POTENCIA

cuenta de los objetivos de este Fondo

buenas practicas.
Por otro lado, sefial6 la importancia de la

Europeo de se
encarg6 el Loan Officer del Banco Euro-
peo de Inversion, Juan Audibert, quien
advirtié de que se seria mas oportuno
hablar de recursos econémicos que la
Comisién Europea dedica a fomentar la
inversién que de fondos.

No en vano, “se trata de estructuras de
deuda y no de subvenciones, dirigidas
a iniciativas susceptibles de ser finan-

ley de en Espana recor-
dando que dos anos después de su apro-
bacién, atin no cuenta con un reglamento
establecido. Y anadié que las institucio-
nes publicas incumplen mayoritariamente
la normativa legal de publicacién de con-
tratos. Como posibles soluciones apunté
al fomento de la transparencia a todos
los niveles y al impulso y la consolidacion
de un amplio frente social. ®
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Reunion conjunta de
Comisiones de
Infraestructuras, Urbanismo
y Concesiones y Servicios

de Comisiones de y Urbanismo y Con-
cesiones y Servicios en la sede social de la CEOE con
la participacion de Juan Lazcano, presidente de la Comision

E | pasado mes de junio tuvo lugar la reunién conjunta

Estado de situacion del Informe sobre

Infraestructuras Prioritarias

El Presidente de la Comision de Infraestructuras y Urbanis-

mo informé sobre la situacion de los trabajos, después de
la 6n de los de ambas Co-

de Infraestructuras y Urbanismo); Julian Ndfez,
de la Comisién de Concesiones y Servicios y los miembros
de las Comisiones: Susana Sanchiz, Cesar Maurin, Marcos
Martinez y Pilar Calvo, secretarias de las Comisiones.

Los temas tratados en la reunién fueron los siguientes:

POTENCIA

misiones, sefialando que ha recibido un total de 224 “fi-
chas prioritarias”:

Las fichas prioritarias corresponden a los siguientes pro-
yectos:



) 44 de Castilla y Le6n (CECALE): 10 de Avila; 10 de Burgos;
4 de Segovia; 7 de Ledn; 13 de Soria.

» 36 de la Comunidad Valenciana (CIERVAL).

» 103 de Cataluiia (FOMENTO).

) 1 de Aragén (CREA).

) 2 de OFICEMEN.

) 1 de URBASER (CNC).

) 14 de INDRA.

» 17 de ANCI (CNC).

) 1 de ACETA.

) 2 de FEIQUE.

» 3 de ANFAC.

En el seno de ambas Comisiones se esté trabajando sobre
todas y cada una de las “fichas” recibidas. No obstante, y a
la hora de definir las actuaciones a incluir en el Document
final, parece oportuno hacer un nuevo analisis basado en
los siguientes criterios:

a) Criterio de la planificacién: se incluiran aquellas actua-
ciones que estén, o hayan estado, planificadas por la Admi-
nistracion (a nivel estatal, autonémico o local).

b) Criterio de coste-beneficio: se incluirdn aquellas actua-

ciones que superen un anélisis coste-beneficio en el que
se analizaran las tasas de retorno. En este sentido, cabe
destacar que se aplicara un enfoque “conservador”.

Con relacién a determinadas areas, el Presidente sefal6
que seria deseable recibir informacién en relacién con in-
fraestructuras sociales (hospitales, colegios, dependencia,
etc.), infraestructuras digitales/tecnoldgicas, e intercone-

-
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xiones eléctricas y gasistas; cuestiones éstas para las que
se solicitard ayuda de otras Comisiones.

Por otra parte, el Presidente de la Comisién de Concesiones
y Servicios informa que desde SEOPAN se esta trabajando
en esta misma linea, y que se espera tener un Informe de-
tallado de infraestructuras prioritarias en torno al verano,
momento en el que se pondra a disposicion de ambas Co-
misiones.

Fi en la ronda de inter iones que se

al respecto, desde AMI se senal6 que se remitira informa-
cién acerca de los edificios publicos a rehabilitar.

Informe sobre el marco regulatorio de las
concesiones

Desde la presidencia de la Comisién de Concesiones y Ser-
vicios se informé de los trabajos que se estan desarrollan-
do en el seno de SEOPAN para la elaboracion de un nuevo
Informe sobre el Marco Regulatorio en el ambito de las Con-
cesiones.

Se espera tener un primer borrador a mediados del mes de
junio, el cual sera distribuido a los miembros de la Comi-
sion de Concesiones y Servicios para la realizacién de ob-
servaciones. El objetivo serfa finalizar el documento para el
mes de julio o, en su caso, septiembre.

POTENCIA

Presentation de IFMA, International Facility
Management Association

En el transcurso de la intervencion del Presidente de IFMA
Espafia para presentar la Asociacién recientemente incor-
porada a CEOE como miembro de pleno derecho, se abor-
daron diversos aspectos como el impacto del Facility Ma-
nagement en la economia espafiola o su dimension estra-
tégica en la empresa.

Entre los objetivos a alcanzar por parte de IFMA Espaiia en
el seno de la Comision de Concesiones y Servicios de CEOE
se encuentran:

» Creacién de un Documento Estratégico sobre el Facility
Management

) Avanzar en los tres objetivos de IFMA Espafa:

» Fomento y Desarrollo del Facility Management en Espafia.
) Posicionamiento del Facility Manager en la empresa.

) Profesionalizacion del Facility Manager.

) Facilitar la integracion del Facility Management en el Sec-
tor Publico.

Asuntos varios

Encuentros con los partidos politicos: de cara a las Elec-
ciones Generales del préximo 26 de junio, se propone es-
tablecer una ronda de contactos con los responsables de
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los programas econémicos de los partidos politicos, con el
objetivo de conocer sus propuestas y poder trasladar desde

la CEOE las de ambas C

En este sentido, se propone la elaboracién de un documen-
to (“decélogo”) en el que se recojan las propuestas funda-
mentales que se deben trasladar a los partidos con oca-
si6n de dichos encuentros.

De cara a la confeccion de este documento, se invit6 a los
miembros de ambas Comisiones a que remitan las corres-
pondientes aportaciones.

i y ion publid da: Se senald
también la conveniencia de proceder a la elaboracién de un
documento que ponga en valor la importancia de las con-
cesiones y de la colaboracién pblico privada, destacando
los icios tanto para las ini i Publicas co-
mo para los ciudadanos.

A estos efectos, se solicitaran aportaciones a los miem-
bros. Desde CIERVAL se informa acerca de la elaboracién de
un documento similar, que aportarén a efectos de colaborar
en el documento que se proceda a elaborar.

Clausulas sociales: se llamo la atencion sobre la interpre-
tacion tan amplia que las Admini estan

cion mas ajustada y adecuada de las mismas. Se sefiala
que, en todo caso, se estan ganando las impugnaciones
que se estan presentado contra algunos pliegos.

Criterio de precio en las licitaciones: se puso de manifies-
to la problemética que se estd produciendo en la adjudica-
cién de contratos basados, casi de manera exclusiva, en el
concepto precio de la oferta presentada.

Acuerdos:
Se continuara trabajando en el Informe sobre infraestructu-
ras prioritarias de acuerdo con los criterios indicados en el
punto 1. Tan pronto se tenga una primera version del bo-
rrador, se remitirda a ambas Comisiones para consulta.
Una vez finalizado el informe que desde SEOPAN se estd
i sobre el Marco o, se pondra a disposi-
cién de los miembros de ambas Comisiones para realizar
aportaciones (mediados del mes de junio).
Desde las fas de ambas Comisiones se
a contactar con los responsables de los programas econé-
micos de los partidos politicos a fin de poder celebrar la
ronda de reuniones antes descrita.

de la Ley a la hora de incluir este tipo de cldusulas en los
pliegos de las licitaciones. Si bien la incorporacién de este
tipo de cldusulas en los pliegos de licitaciones viene avala-
da por la normativa europea aplicable, se considera nece-
saria que las Administraciones procedan a una interpreta-

POTENCIA

Ambas C anala conjunta de
un “decdlogo” de propuestas que trasladar con ocasion de
las reuniones con los partidos politicos.

Se ala i6n de un breve que
ponga en valor la importancia de las concesiones y de la
colaboracién publico-privada. ®
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Cat 330F, disenada para

ofrecer eficiencia del combustible,
alta produccion y versatilidad

a nueva excavadora hidrdulica
LCat 330F, con un peso de funcio-

namiento méximo de 29 753 kg
e impulsada por un Motor Cat C7.1
ACERT™ de 178 kW que cumple las
normativas sobre emisiones fase IV de
la UE, combina una fiabilidad probada
sobre el terreno, productividad y bajos
costes de operacién para ofrecer un
maximo valor al cliente. El potente sis-
tema hidraulico de la 330F permite
controlar con total precisién una am-
plia seleccién de cucharones e imple-
mentos Cat, mientras que las estruc-
turas de servicio pesado garantizan su
durabilidad a largo plazo en las aplica-
ciones mas severas. Una cabina silen-
ciosa y bien equipada permite que el
operador trabaje con la méxima pro-
ductividad y seguridad, mientras que la
mayoria de tareas de mantenimiento

POTENCIA

rutinario se realizan rapidamente a ni-
vel del suelo.

Motor/sistema hidraulico

El Motor C7.1 ACERT de la 330F pre-
senta un disefio de gran eficiencia del
combustible y el control automatico del
régimen del motor de la maquina mejora
esa eficiencia del combustible al reducir
el régimen cuando el trabajo no requiere
la maxima potencia. El sistema de para-
da automatica del motor en vacio detie-
ne el motor después de un periodo de
tiempo predefinido de funcionamiento en
vacio para ahorrar combustible, mientras
que los dos modos de potencia (estan-
dar y eco) permiten adaptar la maquina a
la aplicacién. Los resultados se traducen
en una reduccion del consumo de com-
bustible, de las emisiones de escape,
del desgaste del motor, de los niveles

de ruido y de los costes de reparacion y
de mantenimiento.

El sistema de refrigeracion de lado a la-
do con un ventilador de velocidad varia-
ble permite a la 330F funcionar en tem-
peraturas extremas. Por su parte, el sis-
tema de refrigeracion esta separado del
compartimento del motor para minimizar
el calor y el ruido. El disefio también per-
mite una facil limpieza de los nticleos.
El sistema principal presenta un flujo hi-
draulico de 494 L/min y una presion de
alivio estandar de 35 000 kPa (38 000
kPa para elevacion pesada), lo que pro-
porciona a la 330F una gran potencia hi-
draulica para las exigentes aplicaciones
de excavacion y elevacion. Los sistemas
de regeneracién de fluidos de los circui-
tos de la pluma y del balancin reciclan
el fluido entre los extremos de los cilin-
dros, lo que reduce la carga de las bom-



bas principales y el consumo de com-
bustible, mejora la respuesta hidraulica y
reduce el calor del sistema. Los siste-
mas hidraulicos auxiliares disponibles
permiten a los implementos y acopla-
mientos funcionar de manera eficiente.
La valvula hidraulica principal esta dise-
nada para responder con precision a las
intervenciones del operador y garantiza
un control 6ptimo. El circuito de eleva-
cién pesada aumenta la presion del sis-
tema a la vez que reduce el régimen del
motor y el caudal de la bomba para au-
mentar la fuerza de elevacion.

Una cabina segura y silenciosa
La cabina con estructura antivuelco
certificada (ROPS, Roll Over Protection
Structure) emplea unos soportes vis-
cosos especiales y un sellado y re-
vestimiento especial del techo que li-
mita las vibraciones y el ruido en el in-
terior de la cabina. Los amplios
asientos con suspensién neumatica y
opciones de calefaccion/refrigeracion
se han disehado con respaldo recli-
nable, ajustes de deslizamiento supe-
rior e inferior y una funcién de regula-
cion de la altura y del angulo de incli-
nacion. El sistema de climatizacion
automdtico de la 330F es totalmente
automatico y se han integrado tomas
de corriente para poder cargar dispo-
sitivos electronicos. Las consolas de-
recha e izquierda de las palancas ti-
po joystick se pueden ajustar segun
las preferencias individuales, y el con-
trol derecho cuenta con un botén para
reducir/reanudar rapidamente el régi-
men del motor en cuanto la situacion
asf lo requiera. El nuevo monitor LCD
permite disfrutar de una navegacion
sencilla, muestra claramente informa-
cién esencial de funcionamiento, pue-
de almacenar configuraciones para 10
implementos diferentes y se puede
programar en 44 idiomas.

Estructuras de servicio pesado

El bastidor superior de la 330F, con so-
portes especiales para la cabina de ser-
vicio pesado, se ha reforzado en las zo-
nas sometidas a mayores fuerzas. Los

trenes de rodaje largo (L) y largo y es-
trecho (LN) se han fabricado con acero
de alta resistencia a la traccién en las
zapatas de cadena, las conexiones, los
rodillos, las ruedas locas y ruedas ca-

Link™, estan totalmente integradas en
la 330F y proporcionan un flujo constan-
te de informacion inaldmbrica, incluyen-
do datos sobre ubicacion de la méaquina,
horas de funcionamiento, consumo de

billa para aumentar su il Las
cadenas lubricadas con grasa protegen
contra la accion del agua, la suciedad y
los restos, a la vez que aumentan la vi-
da dtil del tren de rodaje y reducen el
ruido de desplazamiento de la maqui-
na. Las guias opcionales ayudan a
mantener la alineacion de la cadena.
Las estructuras de seccién de caja de
la pluma de alcance y del balancin que
emplean planchas separadoras inter-
nas se han fabricado con procesos de
disipacion de tensiones para anadir du-
rabilidad y se han sometido a una ins-
peccién por ultrasonidos para garanti-
zar la calidad. La pluma de 6,15 m y
los balancines de 3,2 my 2,65 m pre-
sentan una excelente versatilidad total
para tareas de excavacién general,
mientras que todos los bulones del va-
rillaje delantero disponen de un grueso
cromado que les proporciona gran re-
sistencia al desgaste.

/tecnologia

La mayoria de los puntos de manteni-
miento rutinario de la 330F, como los gri-
fos y los puntos de engrase, son facil-
mente accesibles desde el nivel del sue-
lo. Las amplias puertas de servicio de
los compartimentos traseros evitan la
entrada de residuos y se bloquean fir-
memente cuando se abren para facilitar
el mantenimiento. Un indicador de nivel
de combustible integrado que se eleva
reduce el riesgo de que el depésito se
llene demasiado.

Las tecnologias Cat LINK, como el siste-
ma avanzado de telemetria Product

tiempo de i i yc6-
digos de incidencia. El facil acceso a los
datos de Product Link a través de la in-
terfaz en linea VisionLink proporciona la
informacion necesaria para tomar deci-
siones oportunas basadas en los datos
que permiten mejorar la eficiencia y pro-
ductividad en el lugar de trabajo, y redu-
cen los costes.
Las tecnologias Cat Grade combinan da-
tos de disefio digital y orientacion en la
cabina para ayudar a los operadores a
obtener la nivelacion deseada con rapi-
dez y precision, lo que reduce el nimero
de estacas y comprobaciones; esto se
traduce en menos pasadas, menos con-
sumo de combustible y una reduccion de
los costes de operaci6n. El sistema Cat
Grade Control integrado de fébrica pro-
porciona orientacién de elevacion bidi-
mensional de la punta del cucharén, in-
dica las necesidades de corte y relleno y
sus alarmas integradas alertan si el va-
rillaje o el cucharén se aproximan a un
valor predefinido de elevacion o profun-
didad.
El sistema puede actualizarse facilmen-
te al sistema AccuGrade™ instalado por
el distribuidor si se necesita control 3D y
proporciona orientacion para realizar cor-
tes y contomnos complejos. La capacidad
plug and play simplifica la actualizacién,
y el usuario puede elegir entre el siste-
ma de satélite de navegacion global
(GNSS, Global Navigation Satellite
System) para grandes proyectos con di-
sefos complejos o los sistemas de es-
tacién de seguimiento universal (UTS,
Universal Total Station) para zonas don-
de la recepcion es limitada. ®
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Bobcat presenta la nueva

excavadora de ruedas Eb7W

de Fase llIB

obcat ha presentado la nueva
Bexcavadora de ruedas ES7TW

conforme con la Fase IIIB des-
arrollada a partir del reconocido mode-
lo E55W. La E57W esta equipada con
el motor diésel Bobcat D24 que rinde
un 4% mas de potencia (42,5 kW), jun-
to a un ahorro del 7% de combustible.
El motor Bobcat ofrece una solucion

POTENCIA

propia al cumplimiento de la Fase IIIB
sin el uso de filtro de particulas diésel
(DPF). Ademas de reducir el consumo
de combustible, esta solucién sin DPF
simplifica el funcionamiento y el man-
tenimiento de la maquina, pues no hay
necesidad de regeneracion del DPF.

La E57W tiene un peso operativo de
5920 Kg. e incorpora un sistema hi-

drdulico actualizado que produce un
rendimiento hidraulico mejorado y una
capacidad de elevacién un 10% mayor.
Una opcién de balancin largo aumenta
la profundidad de excavacion de la ma-
quina hasta 3795 mm y la altura de vol-
cado hasta 4510 mm. A través de uno
de los dos circuitos auxiliares de serie
0 de un tercer circuito opcional es po-




sible conectar un equipo periférico, que
se maneja con mandos proporcionales.
El nuevo disefio de la cabina y la zona
del operador incorpora una pantalla de
7 pulgadas que permite manejar todas
las funciones de la maquina con preci-
si6n. La cabina también cuenta con un
asiento calefactado, mandos con posi-
cién ergonémica y procedimientos sim-
ples y eficientes que reducen la fatiga
del operador. Ademds, la cabina con ho-
mologacién ROPS ofrece una visibilidad
excelente para que el sitio de trabajo
sea un lugar mas seguro para todos.
En conjunto, la nueva excavadora de
ruedas Bobcat E57W esta disefiada
para ofrecer alta productividad, exce-
lente consumo de combustible, ergo-
nomia mejorada, fiabilidad reforzada y
mantenimiento reducido. ®
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Maquinaria

Miniexcavadoras EZ80 y EZ53:
lo nuevo de Wacker Neuson

os modelos de excavadoras EZ80
Ly EZ53 son los nuevos modelos

que la compaiiia alemana Wacker
Neuson ha incorporado a su ya amplia
gama de minexcavadora y midiexcava-
doras y que fueron presentadas en la
recién finalizada Bauma. Se trata de
dos modelos de excavadoras con radio
de giro Zero Tail —sin sobresaliente tra-
sera— idéneas para trabajar en espa-
cios confinados y muy estrechos, como
los que suelen encontrarse en las zo-
nas urbanas. De este modo se puede
conseguir un elevado rendimiento de
excavacion en lugares de dificil acceso.
El modelo méas pequeno, el EZ53, con
un peso de servicio de aproximadamen-
te 5,3 toneladas, es una de las excava-
doras mas potentes de su categoria. Im-
presiona especialmente por su rendi-
miento de excavacion y de carga y
descarga. La cabina abatible, el capé
del motor situado en un lateral y las
grandes cubiertas de chasis desmonta-
bles por dentro y por fuera permiten un
acceso a servicio extremadamente sen-
cillo. Se ofrecen hasta cinco circuitos de
control adicionales con via de retorno

i propia para i

tos multifuncion. El modelo mas gran-
de, el EZ80, con un peso de servicio de
aproximadamente 8 toneladas destaca
por su reducido consumo de combusti-
ble. Los displays de facil lectura, las
ventanas con apertura en ambos lados,
un parabrisas de dos piezas, climatiza-
dor automatico y un asiento con colchén
neumético y calefaccion confieren a la
cabina un alto nivel de confort.
Estos modelos completan la serie pre-
sentada recientemente de excavadoras
moviles y sobre orugas hasta 10 tonela-
das (ET65, ET90, EW65 y EW100), que
desde su introduccién al mercado gozan
de una alta demanda. ®
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La nueva Hitachi ZX490LCH-6

itachi Construction Machiner
H present6 recientemente en el

certamen muniqués de bauma
la nueva excavadora de cadenas
ZX490LCH-6. Disenada y desarrollada
para satisfacer las demandas de los
proyectos de construccion a gran es-
cala y las operativas en canteras, e
ofrece el mas alto nivel de durabilidad
sin comprometer la eficiencia.
Con mayor proteccion para los compo-
nentes clave y materiales de alta cali-
dad, la nueva Zaxis-6 ofrece una fiabi-
lidad excepcional y disponibilidad ex-

POTENCIA

Incorpora tnica
de Hitachi desarrollada especificamen-
te para la gran gama de excavadoras
Zaxis-6, y tiene caracteristicas muy ver-
sétiles para una amplia gama de en-
tornos de trabajo dificiles.

Varias caracteristicas mejoran la dura-
bilidad de la ZX490LCH-6 en linea con
el objetivo general de Hitachi para
construir la excavadora final. La pluma
se ha reforzado con placas més grue-
sas, y el chasis estd formado por com-
ponentes robustos, incluyendo la arti-
culacién de la oruga, el pedestal y el

soporte intermedio, y el soporte del ro-
dillo superior.

La nueva excavadora Zaxis-6 incorpora
otros componentes de alta calidad, ta-
les como la consola en la cabina, que
estd hecha de resina de AES de grado
resistente a la intemperie que previe-
ne el dafio de los rayos UV. La estruc-
tura superior dispone de alta calidad
(en todo el sistema de refrigeracion) y
materiales acisticos para eliminar
cualquier deterioro causado por el ca-
lor. Con ello se garantiza un rendi-
miento de refrigeracion a largo plazo y



bajo nivel de ruido de la méaquina.

La tecnologia HIOS IIIB desarrollada
por Hitachi ofrece una eficiencia ex-
cepcional. Utiliza dos bombas y valvu-
las de control para reducir el consumo
de combustible y reducir costes. El mo-
delo ZX490LCH-6 puede ahorrar hasta
un 5% de combustible en el modo ECO,
con la misma productividad que el mo-
delo anterior. Esta tecnologia hidrauli-
ca también tiene un impacto positivo
en la productividad, debido a la oscila-
cion eficiente, bajada de la pluma, bra-
20, giro y puesta en marcha.

Otro ejemplo de tecnologia avanzada
es el dispositivo de postratamiento
que se traduce en menos emisiones y
un funcionamiento més silencioso. Se
compone de un catalizador de oxida-
cién diésel, tubo de mezcla de urea,
(reduccion catalitica selectiva) sistema
SCR y el silenciador. EI sistema SCR
inyecta urea en los gases de escape
para reducir el NOx 6xido nitroso). Los
contaminantes también se reducen por
el turbocompresor de geometria varia-
ble y un sistema de alto volumen refri-
gerado de escape de recirculacion de
gases de escape (EGR).

Burkhard Janssen, director general de
la gestion de productos y el Departa-
mento de Ingenieria de la HCME, dice,
"Las excavadoras Hitachi de gran ta-

mano han sido siempre los productos
lideres en el mercado y que,con la in-
troduccion de la gama Zaxis-6, segui-
mos con nuestro compromiso. EI mo-

delo ZX490LCH-6 ofrece un entorno de
trabajo comodo para los operadores, y
es rapido y preciso, gracias a la efi-
ciencia del sistema hidraulico. Este

modelo es conocido por bajo consumo
de combustible, asi como una alta pro-
ductividad, lo que garantiza un retorno
de la inversion rentable”. ®
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Recinsa: 35 anos de esfuerzo

e innovacion

ecinsa, fundada en 1979, co-
R mercializa recambios y acceso-

rios de gran calidad para tracto-
res agricolas de todas las marcas y
modelos del mercado, maquinaria de
obra publica u vehiculos especiales
fuera de carretera
La compania cuenta actualmente con
mas de 50.000 referencias en perma-
nente stock de las principales y mas
prestigiosas marcas de tractores y ma-
quinaria de construccion, consiguiendo
asf una disponibilidad de servicio a sus
clientes en torno al 95% en un tiempo
maximo de entrega de 18 horas. Cuen-
ta con unas instalaciones totalmente
automatizadas, lo que le permite reali-
zar entrega de pedidos en tiempo ré-
cord y sin error.
Entre sus novedades destacan sus
nuevas distribuciones como Kab Sea-
ting y elevadores frontales de la com-
pafia Aries, asi como su introduccion
en el sector del recambio para carreti-
llas elevadoras.
Los proveedores de Recinsa son em-
presas de total confianza y lideres en
su mercado, (Carraro, Dana, ZF,
Bosch, Carlisle, Luk, Kab Seating, Bri-
tax, Aries,...), con gamas de productos
de la mejor calidad y seguridad para
sus reparaciones.
Recinsa cuenta actualmente con mas
de 60 técnicos profesionales reparti-
dos en diez delegaciones por toda la
geografia espafiola, cuya mision es, en
esencia, ofrecer el mejor servicio y ase-
soramiento a sus mas de 4.500 clien-
tes actuales.
Ademds, Recinsa cuenta con 10 dele-
gaciones propias en el ambito nacional
que garantizan y afianzan la calidad de
servicio a sus clientes.
En la compaiiia se trabaja por mantener
el mejor equilibrio entre la calidad y el

POTENCIA

precio. Ademéas de combinar la calidad

de los con las

Trencor, Trench, Astec, Wirtgen.
» i i Mani-

que buscan los profesionales de hoy, en
un distribuidor de recambio libre.

En lo que a componentes para maqui-
naria de obras publicas se refiere, Re-
cinsa distribuye:

Recambios de puentes delanteros,
puentes traseros y servo transmisio-
nes ZF, Carraro y Clark para maquinaria
de obra publica de las marcas:

» Excavadoras de cadenas: Caterpillar,
Komatsu, Terex, O&K.

D Excavadoras de ruedas: Case, Fiat,
Caterpillar, Komatsu, N. Holland, Lieb-
herr.

» Cargadoras de ruedas: Case, Fiat, Ca-
terpillar, Komatsu, N. Holland, Lieb-
herr.

D Retroexcavadoras: Case, Fiat, Cater-
pillar, Komatsu, Volvo, Venieri, Terex.
» Zanjadoras - Fresadoras: Tesmec,

tou, Bobcat, JLG, JCB, Caterpillar, N.
Holland.

» Rodillos compactadores: Lebrero,
Ham, Europactor, Bomag.

De igual modo, para el sector industrial
suministra recambios de puentes de-
lanteros, puentes traseros, servo
transmisiones y reductores Carraro, ZF
y Dana para maquinaria industrial fuera
de carretera de las marcas:

b Carretillas: Cesab, Linde, Still,
Hyster, Toyota, Caterpillar

» Vehiculos 4x4 Iveco, Scam, Piaggio
D Tractores de estacion: Tem Gorris,
FMC

D Tractores de aeropuerto: Tem Gorris,

b Porta contenedores: Kalmar, Fan-
tuzzi, Terbeg, Daewoo, PPM, Luna,
Nacco. ®



X~ YANMAR AURTENECHE

CISTRIBUCION

Calidad Yonmar: alcance
fuerza y maniobrabilidad

Soluciones Yanmar

El modelo SV100-2PB, de 70,3 CV de po- posicionamiento de las cargas. La articulacion
tencia 'y 10,3 t de peso operativo, presenta del brazo mejora a su vez la maniobrabilidad y
un brazo de dos tramos que mejora en gran la capacidad de colocar cargas con precision.

medida el alcance, la elevacion, el traslado v el Su fuerza de excavacion es de 68,5 kN.

Importador para Espafia

AURTENECHE DISTRIBUCION, S.L.

B AURTENECHE DISTRIBUCION, S.L.
01230 Nanclares de la Oca (Alava)
Telf.: +34 945 361 888 (Consulte en nuestra web su distrubuidor mds cercano)
Fax.: +34 945 371 055

You
www.aurteneche.net m ﬂ

yanmar @ aurteneche.com www.aurteneche.net
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SAMEP TOOLS: calidad y fiabilidad

garantizada

El nticleo de negocio de SAMEP es la
fabricacion de punteros y repuesto pa-
ra martillos hidrdulicos, que desde ha-
ce mas de 30 afios se ha distinguido
por sus altos estandares de calidad.
Cuando se escribe Samep Tools, se
lee innovacioén, empresa leader en la
fabricacion de punteros y repuesto pa-
ra martillos hidraulicos.

Samep Tools opera en el mercado eu-
ropeo de demolicién desde hace 30
anos y siempre se ha destacado por
su calidad, fiabilidad, répido servicio y
altos esténdares de calidad.

Gracias a una extensa gama de pro-
ducto que incluye piezas de desgaste
(casquillos, pistones, cilindros etc.),
Samep Tools es el proveedor ideal pa-
ra talleres de reparacion y distribuido-
res en general.

Mino Salvia, director general de la em-

POTENCIA

presa, confirma esta maxima: “Mate-
riales de primera y comprobaciones
minuciosas en los mas minimos deta-
lles durante la fabricacién, significa
que la calidad del producto esté ga-
rantizada. Elegir un producto alternati-
vo de calidad, no significa tomar com-
promisos”. Parece, de hecho, que es-
ta formula esta funcionando bien: la
empresa, gracias a sus técnicos alta-
mente cualificados, es ahora colabo-
radora de las empresas mas impor-
tantes del sector, que se jactan de
contar entre su gama con producto
con repuesto de martillo hidraulico de
dltima generacion.

La gama de producto de la empresa,
ubicada en Turin (Italia) , incluye un ex-
tenso nuimero de referencias de pun-
teros y repuesto compatible con las
80 marcas de martillos hidrdulicos

més prestigiosas del mundo. Recien-
temente Samep Tools ha incorporado
a su gama de producto el material de
desgaste, como dientes y portadientes
para los cazos de las excavadoras.

El diente “TT” (Tough Teeth), es un
producto muy reconocido y solicitado
por los clientes, y Samep Tools ofer-
tar una amplia seleccion de modelos
convencionales y patentados, desde
obras para la carretera hasta mineria.
No menos importantes son las inver-
siones en stock: gracias a dos alma-
cenes, uno situado en el norte de Ita-
lia y otro en Zaragoza, Espafa, La
empresa es capaz de atender inme-
diatamente con mas de 10.000 pun-
teros y 5.000 repuestos compatibles
con las marcas de martillos mas co-
munes en el mercado europeo, y
usando dos operadores logisticos pa-




ra entregar con rapidez cualquier pro- ols participa en las ferias de este sec- bién para consolidar e incrementar el
ducto. tor, mas importantes del mundo como conocimiento de la marca fuera de sus
En constante expansion y con un nue-  Bauma, Conexpo e Intermat. No solo  fronteras y seleccionar y diversificar
vo y dindmico marketing, Samep To- para la venta del producto, sino tam- clientes. ®

ol
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Blumag: soluciones en tiempo real
para piezas y componentes

on méas de 90.000 referencias

en stock, Blumaq pone a dispo-

sicion de sus clientes el mejor
servicio del sector en piezas y compo-
nentes. Gracias a una extensa red de
delegaciones situadas estratégica-
mente y a un eficaz sistema de alma-
cenaje de referencias, Blumaq ofrece
soluciones inmediatas en tiempo real,
porque son conscientes de la impor-
tancia de la rapidez en este sector.
Cuenta con un servicio de Atencion al
Cliente con p i del sector,

cional alcanzada por la empresa ha
consolidado su posicién de liderazgo
como proveedores de recambios y pro-
ductos de mantenimiento para maqui-
naria y movimiento de tierras. Para
ofrecer el mejor servicio; el sistema de
gestion de Blumaqg posee la certifica-
cion de la norma 1SO 9001:2008.

En este @mbito de crecimiento de la em-
presa en los ir

to para la marca Volvo como para la
marca Caterpillar. Dichos kits supone un
ahorro para el cliente tanto a nivel de
precio como de tiempo.
La compaiifa también present6 en la
feria su nueva linea de faros de la mar-
ca ABL, tanto LED como halégenos.
ABL lights Group es uno de los princi-
pales fabricantes del mundo de faros y
a marcas de co-

la compaiia es un asiduo participante
en los certdmenes internacionales or-
i para los sectores de obras

que ionan el iento y
la informaci6n necesaria de manera
personalizada. Velocidad eficaz en el
asesoramiento, en la gestion de pedi-
dos y la entrega.

La expansion es uno de sus objetivos
irrenunciables. La dimension interna-

POTENCIA

publicas, y mineria. Prue-
ba de ello fue su presencia en Bauma
Munich, donde la compafiia presento
una amplia gama de repuestos para ma-
quinaria de obra publica y mineria, ha-
ciendo hincapié en los kits completos

mo Volvo y Caterpillar.

La préxima presencia de Blumagq en las
ferias internacionales sera en el mes
de septiembre en la importante feria
de Expo Mina en Pert, donde la com-
pafia lleva presente en el mercado
sudamericano desde hace varios anos.
La red comercial de Blumag no deja de
crecer, recientemente han abierto una

de 6n de motor, disponibles tan-

nueva 6n en Rumania.
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Filtros Cartés: el especialista
global en filtracion

omo especialista mundial en el

ambito de la filtracién desde

hace mas de 45 afos, Filtros
Cartés se ha erigido como un referen-
te para profesionales de @mbitos tan
diversos como la automocién, el trans-
porte, la obra publica, la agricultura, la
industria, la mineria y la marina, entre
otros.
La compafifa pone a disposicion de es-
tos sectores de actividad la gama mas
completa de filtros de las primeras
marcas y soluciones personalizadas
par todo tipo de aplicaciones.
La combinaci6n entre el suministro de
todas las primeras marcas, junto con
elevados stocks, hace que Filtros Car-

Interpart: la
excelencia

Desde 1975, Interpart ha sido
D una de las excelentes altemati-
vas para el suministro de re-
puestos. La compania ha ido desarro-
llandose para ofrecer un servicio de cali-
dad a sus clientes.
Desde su oficina central en Manchester
(Reino Unido), Interpart trabaja con una
red de distribuidores que se extiende a
70 paises y 6 continentes. La sede es-
panola de Interpart constituye el punto
central de atencion a sus clientes en Eu-
ropa y contribuye a proporcionar el mejor
senvicio posible en el territorio europeo.
La compania proporciona un servicio de
suministro de repuestos eficiente y ren-
table. Su catélogo incluye més de 5.000
piezas diferentes y tratan de mantener
en stock las lineas de productos princi-

POTENCIA

tés proporcione una garantia total de
suministro, con:

» 10.000 m? de almacenaje.

» Més de un millén de filtros en stock.
» 80.000 referencias disponibles.

» Més de 7 millones de cruces de refe-
rencias.

» Més de 100 marcas.

Una de las caracteristicas de la compa-
fifa es la cercania con sus clientes que
no trasciende s6lo al suministro de los

filtros, sino también aportando su cola-
boracién técnica, comercial y humana
para el desarrollo, la productividad y el
crecimiento de su negocio.

El maximo exponente lo protagonizan los
Partners in Quality de Filtros Cartés: dis-
tribuidores preferentes que por sus ca-
racteristicas de especializacion y/o lo-
calizacion, proveen a sus mercados lo-
cales de forma mas eficiente.

Més de 5.000 clientes nacionales e in-
ternacionales les avalan, y hacen que la
compania se comprometa cada dia mas
para lograr aportarles el conocimiento en
filtracién que demandan, el suministro
que necesitan, y las garantias de calidad
y servicio que se merecen. ®

calidad y servicio como

pales para su entrega en el mismo dia
del pedido. En caso de que la pieza so-
licitada no forme parte de su stock ha-
bitual, Interpart se compromete a entre-
gar la pieza en 24 horas.

Interpart pertenece a la Independent
Distributors Association (IDA), una aso-
ciaci6n que representa a los servicios
de reparacién de maquinaria pesada
en todo el mundo. Su pertenencia a la

IDA porque viene avalada por su com-
promiso de suministrar solamente pie-
zas de repuesto que han sido fabrica-
das con el estandar de calidad. Sus
productos cumplen, e incluso superan,
los esténdares de los fabricantes de
equipos originales y estédn fabricados
en muchos casos por las mismas com-
pafias que abastecen a los fabrican-
tes de equipos originales.

En definitiva, la apuesta de la compania
por el suministro de piezas de repuesto
se basa en los siguientes conceptos:

» Repuestos de calidad que cumplen o
superan los estandares de la maqui-
naria original

D Precios competitivos

» Plazos de entrega inmediatos

» Envios rapidos @



Olipes, calidad en los lubricantes

LIPES comienza sus actividades
O en Espana en el afo 1993, de la

mano de su fundador, Arturo Oli-
ver y sus hijos, junto con un equipo de
pr
en el mundo de los lubricantes para sec-
tores industriales. EI constante proceso
de innovacion y reinversion ha permitido
que Olipes evolucione rapidamente, y en
la actualidad sea un referente para el
sector petroquimico internacional, con
mas de 2.500 referencias de productos,
en 75 sectores industriales, entre los
que destacan automocion, obra piblica,
agricola, naval, 4

Olipes es una empresa que ofrece pro-
ductos y servicios sostenibles, con un
alto valor afadido, enfocados a los
mercados industriales globalizados, y
con una atencién minuciosa, precisa y

nico o minero, entre otros muchos y pre-
sencia en mas de 45 paises.

para cada uno de sus
clientes. Sus productos de alta calidad
y sus valores bien definidos son los

que hacen de Olipes una empresa lider
en su sector.

El disefio de sus productos, la fabrica-
ci6n, envasado, venta y postventa estan
garantizados por los certificados de cali-
dad 1SO 9001:2008 y medioambiental
1SO 14001: 2004, asi como por la acre-
ditaciéon ENAC y diversas homologacio-
nes OEM.

Los productos Olipes son fruto del uso
de una tecnologia de vanguardia y méaxi-
ma proteccion.

Asi de este modo, Olipes ofrece al sector
toda una amplia gama de Iubricantes de
motor, refrigerantes/anticongelantes, Iu-
bricantes biodegradables, grasas, aditi-
vos, fluidos hidréulicos, etc. ®

8™ INTERNATIONAL TRADE FAIR FOR

CONSTRUCTION MACHINERY,
BUILDING MATERIAL MACHINES,
MINING MACHINES AND
CONSTRUCTION VEHICLES

www.bauma-china.com

November 22-25, Shanghai

SHANGHAI
NEW INTERNATIONAL
EXPO CENTRE

Contact: FIRAMUNICH, info@firamunich.com, Tel. +34 93 488 1720
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Messe Miinchen

Connecting Global Competence.

Save money —register online:
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Imprefil distribuye mas de 20 mddulos
de refrigeracion para Caterpillar

componentes térmicos y de filtra-

cién para los mercados industriales
y de automocion, pone en stock més
de 20 médulos de refrigeracion para
Caterpillar. Dichos médulos pertenecen
a G&M Radiator, empresa representa-
da en nuestro pais por Imprefil, y espe-
cialistas en la fabricacién y suministro

I mprefil, lider en el sector de los

D Estan fabricados completamente en
latén/cobre.

) Son totalmente intercambiables con
los originales.

» Se suministran con y sin las juntas,
segln la necesidad del cliente.

La gama de G&M Radiator cubre aplica-
ciones moviles y estaticas de los princi-
pales fabricantes de maquinaria para la

de sistemas de térmico y
sus componentes para todo tipo de
aplicacion y entorno.

Ventajas del sistema de refrigeracion
de G&M Radiator para Caterpillar:

» Permite reemplazar el médulo dafna-
do en caso de averia por fugas, rotura o
corrosion evitando asi tener que cam-
biar todo el radiador.

POTENCIA

6n, entre ellos, Caterpillar.

Los productos de G&M Radiator incor-
poran las dltimas novedades tecnol6gi-
cas del sector y dispone de un depar-
tamento de ingenieria altamente espe-
cializado con capacidad para producir
herramientas tnicas que aportan dife-
renciacion y una gran ventaja competi-
tiva al cubrir las mas amplias exigen-

cias de los clientes.

Imprefil distribuye en Espafa los pro-
ductos de G&M Radiator, sede del Gru-
po de empresas G&M, considerada un
referente en el mercado especializado
de radiador.

Los modulos de refrigeracion G&M Ra-
diator para Caterpillar son distribuidos
por Imprefil mediante envios directos
desde féabrica, en plazos de hasta
24/48h. a cualquier punto de Espaia y
Portugal.

Imprefil contindia asi apostando por los
mejores productos del mercado con el
objetivo de satisfacer las necesidades
de sus clientes y con la innovacion y la
calidad como ejes fundamentales de su
trabajo. ®




Byg: suministro de todo tipo de
componentes para maquinaria de
movimiento de tierras

bicada en Molins de Rey (Barce-
U lona), Byg es una de las compa-

fias lideres en la venta de re-
puestos para maquinaria de movimien-
to de tierras con mas de 40 afos de
experiencia, ofreciendo productos de ca-
lidad a precios competitivos.
BYG suministra material de desgaste es-
pecializado para maquinaria de movi-
miento de tierras: dientes, portadientes,
pasadores, tomilleria, cuchillas, rodaje,
punteros, implementos, entre otros com-

ponentes.
La multinacional catalana tiene presen-
cia directa en cuatro i con-

o
mentos, rodaje, etc., destacando la ga-
ma Premium Futura, especializada en
dientes y portadientes para minerfa.

En la dltima edicién de Bauma en Mu-
nich, la compania present6 importantes
novedades destacando la gama de cu-
chillas Byg que incorpora materiales co-
mo poliuretano, las cuchillas bimetalicas
y recubiertas con tungsteno para poder
ofrecer a pie de

tando ademas con mas de 40.000 refe-
rencias y un departamento de Ingenieria
e 1+D.Byg dispone de una gama de pro-
ductos exclusivos para mineria: imple-

obra. BYG se aprovecha de su dilatada
experiencia en herramientas de corte pa-
ra poder sacar el maximo partido a estos
materiales. Cabe destacar también la

alianza BYG+Hardox para ofrecer una ga-
ma de cuchillas de calidad Premium.

Otro de los grandes atractivos fue el ca-
zo expuesto que presentaba las diferen-
tes alternativas en los montajes de los
dientes y proteccion de la gama Futura.
La gama de proteccion de cazo Futura
se ha consolidado con los afios como
una alternativa préctica y rentable a las
partes de desgaste patentadas. Y de
igual modo, destacar la linea Twister pa-
ra las tallas mas grandes. Los dientes
Futura Twister ofrecen la posibilidad de
ganar en seguridad con el minimo de in-
version ya que permite el montaje sin
martillo de dientes sobre sus portadien-
tes existentes tipo helicoida y reducir los
tiempos de cambio y parada sin el so-
brecoste afadido de herramientas. ®

Etesa: evolucion continua en accesorios
para maquinaria de OP y minera

tesa es uno de los principales fa-
E bricantes a nivel mundial de ma-

teriales antidesgaste para equi-
pos de obras publicas y mineria. Desde
su fundacién en 1968, la compaiia
siempre se ha caracterizado por su cons-
tante innovacion en el disefo y fabrica-
cién de materiales antidesgaste.
Una muestra de este desarrollo de nue-
vos materiales ha sido la presentacion
en la recién finalizada feria de Bauma de
la nueva linea Xtrem como vanguardia
del disefo, prestaciones y caracteristi-
cas que nuestros clientes han sabido
apreciar desde sus inicios en 1968.
Cargadoras y excavadoras de todo el

mundo precisan que los elementos de

La nueva linea presenta cinco gamas
con caracteristicas bien diferenciadas,
desde la pequeda talla J-200 hasta la J-
800: desde la pequefia maquina de
construccion hasta las grandes maqui-
nas de minerfa disfrutaran de las venta-
jas de la linea Xtrem; Optimizacion del
disefio para un rendimiento méas pro-
ductivo; composiciones adecuadas a ca-
da tipo de trabajo; Distribucion idonea
del material de desgaste.

Asi mismo, Etesa ofrece al mercado una

desgaste se vayan a requeri-
mientos cada vez més exigentes, por eso
la linea Xtrem se adapta a las necesida-
des de cada trabajo y de cada terreno.

isima linea de para per-
foracion y pilotaje, en la que se incluyen
picas, portapicas, barrenas, dientes,
Kelly boxes, entre otros. ®

POTENCIA



ASCENDUM: LA VOLMAQUINARIA
DE SIEMPRE CAMBIA DE NOMBRE

Desde comienzos de este afo, Volmaquinaria, distribuidor de
Volvo Construction Equipment en nuestro pais, pasa a
denominarse Ascendum. Este cambio de nombre no responde
aningun tipo de adquisicién ni movimiento empresarial
reciente. De hecho, como afirman responsables de la
compaiiia, “seguimos siendo la misma empresa de siempre”. Se
trata, nada mas y nada menos, de un cambio de denominacién.

POTENCIA

es
consecuencia de un hecho que se produjo
hace 17 afios en Espaiia: en 1999, el grupo
portugués ASC (actual Ascendum Group)
adquiria la division de ventas para Espania de
Volvo Construction Equipment. Aquella
compra, que suponia la entrada en nuestro
pais de la firma portuguesa y el inicio de su



L

proceso de internacionalizacion, significaba
ademés el nacimiento de la marca
Volmagquinaria, con la que ha operado en
nuestro pais desde entonces. Asf, como
consecuencia de un reenfoque en el modelo
de negocio la firma sueca a nivel mundial, los
caminos de Volvo Construction Equipment y
de ASC quedarfan unidos en Espaiia hasta
nuestros dias.

Pero la historia de Ascendum se remonta
varias décadas atras. Desde su nacimiento en
1959 en Portugal como una empresa familiar
dedicada al comercio de camiones y
automdviles Volvo, casi seis décadas después
no solo es el importador de maquinaria Volvo
en nuestro pais, sino que ha crecido hasta
convertirse en uno de los mayores

distribuidores de maquinaria y equipamiento
industrial, maquinaria para infraestructuras,
camiones y automdviles a nivel internacional

Varios hitos marcan la trayectoria de
Ascendum desde su nacimiento a finales de
los 50 en una nave de Coimbra hasta llegar a
convertirse en uno de los mayores grupos de
venta de maquinaria a nivel global. Su historia
arranca el 1 de abril de 1959, cuando a
iniciativa de la firma Auto-Sueco, con sede en
Oporto, el empresario Emesto Rodrigues Vieira
constituye Auto-Sueco Coimbra (ASC) para
dedicarse a la representacién de camiones y
automaviles Volvo en Portugal. A pesar de ser

una empresa pequefia, su sélida situacién
financiera y la continua reinversion de sus
beneficios en nuevo equipamiento y
tecnologia le permitio alcanzar en aquellos
primeros pasos una cuota de mercado
estimada del 30%.

Con estos firmes cimientos, en 1968 tendria
lugar la primera gran expansién de la
actividad empresarial de ASC con la
inauguracion de la filial de Leiria. Aquella
apertura no solo significaba una ampliacion
de las zonas de actividad de la compafiia,
sino que supondria la introduccin de la
comercializacion de maquinas industriales
como complemento a la actividad principal de
venta de camiones y automéviles. No
obstante, dos anos después, en 1970, ASC es

POTENCIA
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como i de Volvo -
Maquinaria Industrial para Portugal, rama de
actividad que dirigiré Carlos Vieira, uno de los
hijos del fundador de ASC.
Una década después, en 1981, tendria lugar
Ia introducci6n de ASC en el negocio de
equipos y maquinaria de construccion.
Consolidada en el mercado industrial, ASC
afronta este nuevo reto con la apertura de las
filiales de Albergaria-a-Velha, Viseu y Castelo
Blanco y con el fortalecimiento de su red de
asistencia en territorio luso.
En 1990, con motivo del 20 aniversario de la
entrada de Volvo Machinery Construction (VME
entonces) en Portugal, su presidente, Hans
Carlsson, ofrecfa un discurso que, visto con la
perspectiva que da el tiempo y la realidad de
los hechos, hoy suena visionario: “En el caso
de VME y Auto-Sueco Coimbra, existe una
colaboracion verdadera, honesta y comoda a
todos los niveles de la organizacion. Creo y
espero sin ning(n tipo de duda, que hoy
estamos empezando un nuevo periodo de 20
afos més y estoy seguro de que esto sera un
premio tanto para VME como para Auto-Sueco
Coimbra”.

POTENCIA

la historia de inaria en
Espaiia se remonta a la década de los 80.
Primero bajo la denominaci6n Volvo BM
Ibérica, més tarde como VME Espafia y
finalmente como Volmaquinaria de
Construccién Espafia, durante los 80 y los 90
operaban como empresas filiales de Volvo
Construction Equipment.
Y asi llegamos a 1999, afio clave para
Ascendum y Volmagquinaria en nuestro pais,
con el desembarco de la firma portuguesa en
Espaiia para hacerse cargo de la importacion
de maquinaria y equipos Volvo C.E. para todo
el territorio nacional. La adquisicidn por parte
de ASC de la filial de ventas de Volvo
Construction Equipment en Espafia irfa
acompaiada de una expansion ambiciosa,
con sede en San Fernando de Henares
(Madrid) y una red de 12 concesionarios y 5
bases propias, totalizando 27 puntos en
Espaiia para atender la comercializacion de
equipos y la atencion postventa. Aquel fue el
comienzo de las operaciones de ASC en
nuestro pais, bajo la denominacién
Volmaquinaria hasta principios de este afio.
Para ASC el cambio de milenio también supuso

el reto del cambio generacional: en el afio
2000 una nueva generacion asumia la gestion
de una compaiiia cuyo fundador, Emesto
Rodrigues, habia posicionado como lider en
Portugal y en plena expansion intemacional.
Los siguientes pasos en la expansion de Volvo
llegarian pronto, tanto en el émbito geogréfico
de actuacion como en las lineas de negocio. En
2004 se lanza al alquiler de equipos y
maquinaria de construccion, concepto que
abrazarfa Volvo con Volvo Rents. Ese mismo
afio, apenas un lustro después del inicio del
proceso de internacionalizacion de ASC, tendria
lugar su gran desembarco a nivel global
haciéndose cargo de la distribucidn de Volvo en
cinco estados de Norteamérica: Carolina del
Norte, Georgia, Carolina del Sur, Alabama y
Tennessee.

Los siguientes afios permitirian a la compaiia
consolidar su posicion en las areas de negocio
en las que opera y fortalecer su expansion
internacional en el centro y este de Europa,
Turquia y en Africa. En 2012, ASC sufre un
importante proceso de transformacion, con la
constitucion del holding del grupo, su
reconversion en S.A. y el cambio a su actual



denominacion, Ascendum Group. Ademas, la
expansion internacional de la firma daba un
nuevo paso con el comienzo de sus actividades
en México.

Y asf llega Ascendum a nuestros dias, un grupo
empresarial con un volumen de negocio
superior a los 800 millones de euros una
expansion internacional que ya alcanza a 14

paises: Portugal, Espaiia, Estados Unidos,
Turquia, México, Austria, Reptiblica Checa,
Eslovaquia, Hungria, Rumania, Croacia,
Eslovenia, Bosnia Herzegovina, Moldavia, y
mediante el programa “Follow the Customer”
acompaiiando a los clientes donde necesiten
de sus servicios: Angola, Mozambique, Polonia,

Guinea Ecuatorial y Marruecos, entre otros.

La expansidn de la actividad de Ascendum ha
ido acompaiiada de la diversificacion en los
productos y marcas que comercializa. Si bien
los automéviles, camiones y maquinaria Volvo
son el buque insignia de la firma desde su
fundacién en 1959, en la actualidad
comercializa productos complementarios de
Volvo C.E., como las plantas méviles Sandvik,
que incluyen machacadoras de mandibulas,
de impacto, de cono, precribadoras y
cribadoras de cadenas y de ruedas;
retroexcavadoras Lannen; volteadores de
contenedores A-Ward; y maquinaria Fuchs,
especializada en la recuperacién, reciclaje y
manejo de cargas.

La mejora continua y la bisqueda de la
excelencia forman parte del ADN de Ascendum.
El cliente seguira siendo atendido por el equipo
de siempre, cercano y experto. La Volmaquinaria
de siempre, con la garantia que ofrecen
décadas de experiencia del mejor servicio, se
renueva ahora con los valores y conceptos del
grupo multinacional Ascendum: una historia de
&xito que ahora escribe una nueva pagina.

POTENCIA
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CASE SUMINISTRA EN ESPANA
LA PRIMERA MOTONIVELADORA

CASE 856C AWD

POTENCIA

distribuidor de CASE en
Aragon, Lleida y Tarragona, ha vendido la
primera motoniveladora de la serie C de
CASE, la 856C, en Espaia. La maquina
trabajara en el mantenimiento de los caminos
¥ pistas forestales de la comarca de la Terra
Alta, en Catalufia.
La nueva motoniveladora CASE 856C ya estd
trabajando a pleno rendimiento en los montes
y caminos rurales de la Comarca de la Terra
Alta, una de las cuatro comarcas que
conforman las Tierras del Ebro, en Catalufia.
Simorra, S.A, empresa familiar ubicada en
Lleida, con més de 30 afios en el sector y
distribuidor para CASE en la zona desde
1993, ha sido el primero en vender en nuestro
pais una CASE 856C, de la nueva gama
europea de motoniveladoras de la compaiifa.



Y lo ha hecho a un nuevo cliente: el Consell
Comarcal de la Terra Alta, institucion piblica
de caracter comarcal cuyo cometido es
agrupar los servicios para satisfacer las
necesidades de una comunidad formada por
12 municipios y casi 13.000 habitantes.

La adquisicion de la motoniveladora CASE
856 obedece a la necesidad de este
organismo de prestar el servicio de limpieza y
mantenimiento de la infinidad de caminos y
pistas forestales con que cuenta la comarca,
que abarca un drea geografica de 743 km? de
orografia variable, y que precisa de un
constante mantenimiento de sus viales
secundarios.

Simorra, con una dilatada experiencia en el
sector y un equipo técnico de 22 personas, se
esfuerza por ofrecer las soluciones mas
adecuadas a las exigencias y necesidades
especificas de sus clientes, garantizando asf
su satisfaccién. En este caso, tal como afirma

Pol. Ind. Cami dels Frares - C. J-E parc. 40 - 25190 LLEIDA (Espana)
Tel. (34) 973 201 291 - Fax (34) 973 202 812 - sldofi@dofi.es - www.dofi.es
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Teodoro Cambra, director comercial de
Simorra, “La eleccion del modelo se basé en
un elaborado estudio técnico-econémico
acerca del producto que mejor se adaptaba a
las necesidades del cliente y cuyo resultado
fue la motoniveladora CASE 856C. Para dicha
eleccion se contd con criterios de ingenieria,
asi como con la opinion de los usuarios
partidarios de la misma, coincidiendo todos
ellos en la eleccion final”.

La motoniveladora CASE 856C, que
recientemente gano el premio Diesel Progress
Excellence in Equipment Engineering en la
categoria de motoniveladoras, cumple a la
perfeccion con las principales exigencias de
los clientes: costes de explotacin reducido,

POTENCIA

control total y flexibilidad. Ademés, presenta
una gran potencia y eficiencia en el uso de
combustible gracias a la tecnologfa patentada
Hi-eSCR, que cumple la norma Tier 4 Final
solo con reduccion catalitica selectiva SCR.

El disefio de esta motoniveladora es simple y
robusto, lo que la convierte en una maquina
fiable, resistente y de facil mantenimiento. En
cuanto a la experiencia de usuario, la CASE
856C ofrece una conduccion confortable, con
mandos de precisién y un control total.,
gracias a su transmision Ergopower con
convertidor de par y modo automatico, con
cambio y marcha suave y ajuste perfecto de
Ia velocidad y la potencia a la aplicacién.
Para Teodoro Cambra esta era, sin duda, la

mejor opeién para su cliente: “La 856C
respondia a la perfeccion a todos los retos y
convergia en las necesidades de nuestro
cliente en lo que a prestacion, mantenimiento
¥ consumo se requeria”, concluye.

Por su parte, Miguel Angel Torres, director de
CNH Construction Equipment para Espafia y
Portugal, ha expresado su satisfaccion con
esta operacion: “Estamos muy orgullosos de
que Simorra, con quien nos une una estrecha
y antigua relacién, haya protagonizado esta
primera venta en Espafia de una de nuestras
méquinas estrella, la galardonada
motoniveladora de la serie C, la CASE 856C y
estamos seguros de que detras de esta
operacion vendrén muchas otras”, asegura.



En nuestra empresa hemos aprendido
a hacer las cosas de otra forma. Con el
Renting Flexible de Northgate

Zpor qué comprar

si puedo alquilar?

Northgate es su solucién.
El Gnico renting en el que sélo pagara por lo que usa.
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SIN PERMANENCIA RAPIDO CERCA VEHICULO DE SUSTITUCION
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Carmix TrailerPump 15: el hormigon de
calidad llega atin mas alto y mas lejos

a empresa italiana aumenta la
Loferta de soluciones para sus

maquinas con las nuevas bom-
bas para hormigén Carmix TrailerPump
15. Pensadas para transportar el hor-
migoén a alturas elevadas o de largo al-
cance, el nuevo accesorio es compati-
ble con toda la gama de autohormigo-
neras autocargables, desde la Carmix
One hasta la recién nacida en la planta
de Metalgalante, la Carmix 3500 TC.
La TrailerPump representa un potente
upgrade para cualquier tipo de obra.

Compacta, potente y facil de
maniobrar

Con una longitud Larga poco mas de
cuatro metros, con una altura y un an-
cho de alrededor 1 metro y medio, Car-
mix TrailerPump 15 se puede manio-
brar con extrema agilidad dentro de la
obra y permite alcanzar puntos dificiles
o particularmente elevados. Todo gra-
cias a una potente bomba de pistones
bicilindrica con comando hidraulico que

POTENCIA

asegura un caudal de hasta 15 m3 por
hora a una presién de 70 bar. La am-
plia tolva (240 litros) con agitador, la
rejilla con electrovibrador de 12V y el
sistema EasySpritz, que optimiza las
prestaciones de bombeo también con
caudales reducidos, son factores cla-
ve que permiten aumentar la producti-
vidad en la obra.

Maximo control de la bomba y
del hormigén

Todos los parametros de funciona-
miento estan disponibles mediante dis-
positivos electromecanicos, mientras
es posible accionar la bomba mediante

un control remoto de cuatro funciones.
Estas caracteristicas estan en linea
con la filosofia Carmix de poner a dis-
posicién del usuario instrumentos de
control y de monitorizacion del trabajo.
En los dltimos afos, de hecho, la em-
presa ha desarrollado una serie de tec-
nologias pensadas para ayudar a los
profesionales en su trabajo. Entre
ellas, Concrete-Mate, el sistema de pe-
saje que permite tener una elevada
precision para la preparacion del hor-
migén. Promix, finalmente, es el dis-
positivo digital a la vanguardia para ob-
tener una dosificacion siempre perfec-
ta: mediante el sensor instalado en el
tambor, en efecto, provee asentamien-
to, temperatura, humedad, velocidad
de rotacion de la hormigonera e indi-
caciones de pastén pronto directa-
mente en la cabina.

Gracias a las continuas implementa-
ciones tecnolégicas, el sistema Carmix
Off-Road Batching-Plant es cada vez
mas preciso, eficaz y completo. ®



EXCAVADORAS DE CADENAS HYUNDAI:
AMPLIANDO POSIBILIDADES

La amplia gama ( 14 a 120 Tn ) de las potentes excavadoras de cadenas
Hyundai asegura que siempre encontraras la maquina idénea para tu
trabajo. Incorporan controles intuitivos, una cabina confortable con una
vista diafana a tu alrededor y con el sistema telematico Hi-Mate para
reducir costes. j Con dos afios de garantia estandar ( 3.000 horas ) !

Build a better future A HYU N DAI

Biurrarena Sociedad Cooperativa
Pol. Bidebitarte, Donostia Ibilbidea 28

Biurrar’ena 20115 Astigarraga, Gipuzkoa

Tel +34 943 554 350 | www.biurrarena.com
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450AJ y 4608J: brazos diferentes,
misma eficiencia

e aqui las dos "tamario medio"
H que en la obra marcan la dife-

rencia: la plataforma articulada
450A) y la telescopica 460SJ. Son ma-
quinas de gran diagrama de trabajo y
con un aumento de la velocidad de mo-
vimiento y de elevacién, que se mue-
ven con agilidad en cualquier tipo de
terreno. Disponibles en la version 2 o 4
ruedas motrices y equipados con eje
oscilante, las dos superan pendientes
de 45%, permitiendo al operario llegar
alla donde le es preciso. Sus brazos
son diferentes, pero ambas méquinas
hacen que sea mas féacil el acceso a
gran altura en las estructuras mas
complejas.
Sus prestaciones le deben mucho al
exclusivo sistema de control ADE® (Ad-
vanced Design Electronics), de serie en
todos los modelos de nueva genera-
cién. Gracias a este sistema, se puede
ajustar la velocidad, mover con mayor
agilidad y beneficiarse de un buen fun-
cionamiento de la maquina, obtenien-
do una mayor productividad, bajo con-
sumo de combustible y emisiones re-
ducidas. Por otro lado, el menor
numero de cables y conexiones y la ca-
pacidad de auto, test para la identifi-
cacion y resolucién de problemas, sim-
plifican y mejoran las intervenciones
para el mantenimiento. Los mismos
controles del suelo de la consola, ins-
talados en la plataforma giratoria, son
féciles de leer; reduciendo asf el tiem-
po para aprender a utilizar las diferen-
tes funciones.
Otro factor que aumenta el rendimiento
de estas dos "tamafio medio” convir-
tiéndolas en herramientas de trabajo in-
tegradas y multi-funcionales, son los ac-
cesorios Workstation in the Sky. Estos
optimizan el espacio de la plataforma y
mejoran las condiciones de trabajo del
operario: el paquete Skypower incluye
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un generador con una potencia de sali-
da continua de 7500 W, un cable de ali-
mentacion y un tubo de aire/agua ins-
talado en la linea de suministro; el pa-
quete Nite Bright® estad dotado de
luces de 40 W para iluminar el area de
trabajo y, por lo tanto, es ideal para el
trabajo nocturno y para cualquier activi-
dad en condiciones de poca Iuz; el pa-
quete Skywelder, ademas de un solda-
dor Miller® CST 280 de 280 A, elimina
cables sueltos de la plataforma; el pa-
4 quete "ambientes hostiles" permite la
proteccion de elementos nocivos como
polvo, arena y escombros.

Caracteristicas plataforma
450A)

) Altura de la plataforma 13,72 m
) Alcance horizontal de 7,62 m

) Capacidad de carga de 250 kg
) Altura de articulacién de 7,3 m
) Rotacién de 355° no completos
) Pendiente superable 45%

) Peso 6,495 kg

) Motor diesel Deutz 36,4 kW

Caracteristicas plataforma
4608)

) Altura 16,02 m Plataforma

) Alcance horizontal 12,72 m

» Rango de articulacién 1,83 m

) Capacidad de 270 kg sin limitaciones
» Rotacién completa de 360° continua
) Pendiente superable 45%

) Peso 7,975 kg

) Motor diesel Deutz 36,4 kW

Bl

- la gama més amplia
de lubricantes

para maquinaria pesada
con calidad profesional

Olipzs:

high quality lubricants

lubricantes de motor ¢ refrigerantes/anticongelantes * lubricantes BIODEGRADABLES

aditivos ¢ liquido de frenos * GRASAS <« transmisiones y diferenciales ¢ fluidos hidraulicos

HEADQUARTERS / FACTORY P.E. Borondo - c/Aluminio 2 - 3 Contactenos: .
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Cuatro griuas de pluma abatible
de Liebherr en “The Crescent
Bay” de Baku (Azerbaiyan)

tualmente en funcionamiento en la ciudad de Baku

(Azerbaiyan). Desde principios de 2015 existe un pun-
to de referencia arquitecténico en la capital de Azerbaiyan: el
proyecto de desarrollo urbanistico «The Crescent Bay».
El proyecto de construccion disefiado por la firma arquitecté-
nica de Corea del Sur «Heerim Architects & Planners» com-
prende tres partes: el Crescent Hotel, la Crescent City y el
Crescent Place. El hotel de lujo «La Luna» estara ubicado en
una pequena isla artificial y medird 166 m de altura. Inspi-
réndose en la media luna de la bandera de Azerbaiyan, el ho-
tel tendra forma de una hoz abierta hacia abajo y en posicién
vertical. Ademds del hotel de lujo, «The Crescent Bay» alber-

C uatro grias de pluma abatible de Liebherr estan ac-
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gara un gran centro comercial de unos 50.000 metros cua-
drados con espacios interiores y exteriores, un moderno com-
plejo residencial con 100 apartamentos y 20 duplex, asi como
un innovador edificio de oficinas de 38 plantas.

Montaje especial de las grias de pluma
abatible de Liebherr

El cliente Gilan Holding opt6 por cuatro grdas de pluma aba-
tible de Liebherr. Estas grdas pueden trepar por el interior
del edificio, dejando espacio libre en el suelo para otras ma-
quinas de construccion. Trepan por los huecos de los te-
chos entre plantas. Esto permite un facil acceso al sistema
completo de trepado. El espacio libre resultante se vuelve a




cerrar una vez que la grda trepa y deja atras el lugar co-
rrespondiente.

Las primeras plantas del edificio ya se habian completado en
el momento del montaje de la gria en abril de 2015. Por es-
te motivo, las cuatro grias de pluma abatible de 2 / 2 Lieb-
herr se engancharon directamente desde arriba en la estruc-
tura perimetral mediante una grda sobre orugas. Actualmen-
te estan participando dos 280 HC-L 12/24 Litronic y dos 542
HC-L 18/36 Litronic en este gran proyecto. Las dos 280 HC-
L cuentan con una altura bajo gancho de 177 m, 35 m de al-
cance y una capacidad de carga de 11 t en la punta; ademas
de un mecanismo de elevacién de alto rendimiento de 110
kW. Los dos 542 HC-L con 50 m de alcance, una capacidad
de carga en la punta de 9,7 t y una potencia de 160 kW lo-
gran una altura bajo gancho méxima de 194 m. Con ayuda de
las cuatro gruas de Liebherr se construira toda la estructura
de acero y hormigén del hotel.

El departamento Tower Crane Solutions de Liebherr asesora
ala empresa de construccion en la planificacion del proyecto
y durante la fase de construccion: una de las razones para co-
laborar con Liebherr. La ejecucion técnica y un 6ptimo servicio
también resultaron de gran importancia para la toma de esta
decision. Las cuatro griias de pluma abatible de Liebherr son
las primeras gruas trepadoras de interior en Azerbaiyan. @

TECNICA DE FLUIDOS

Alta Tecnologia
en Construccion y Mineria




Formacion

Uso seguro de PEMPs/PTAs
en el cuidado de arboles

as plataformas elevadoras mévi-
L les de personal (PEMPs), también

conocidas como plataformas de
trabajo aéreas (PTAs), son unos equipos
de trabajo muy valorados en el sector
de la arboricultura y el cuidado de arbo-
les. IPAF ha publicado sugerencias de
seguridad para el uso de PEMPs/PTAs
en la tala de arboles, de manera que
pueda garantizarse que los operadores
trabajen de forma segura en altura.
Las estadisticas del proyecto de notifi-
cacién de accidentes de IPAF muestran
que en aproximadamente una de cada
cinco muertes relacionadas con las
PEMPs/PTAs estan implicados trabaja-
dores del sector de la arboricultura. Sin
embargo, las PEMPs/PTAs son uno de
los equipos de trabajo mas seguros pa-
ra realizar trabajos temporales en altu-
ras, a condici6n de que se realice una
evaluacion de riesgos, de que los en-
cargados y operadores estén suficien-
temente cualificados, formados y fami-
liarizados, de que se realice una ins-
peccion y un mantenimiento correctos
de éstos equipos, y de que se empleen
procedimientos de uso seguro, inclu-
yendo un plan de rescate.
La dltima guia técnica de IPAF analiza
algunos informes de accidentes mor-
tales, obteniendo conclusiones de las
experiencias obtenidas y proporciona
sugerencias de seguridad para opera-
dores antes, durante y después de los
trabajos del cuidado de arboles.
"Tanto si Ud. es un profesional de la ar-
boricultura como un jardinero aficiona-
do, si esta utilizando una PEMP/PTA pa-
ra trabajos en altura, aseglrese de re-
alizar la formacion oficial reconocida
para la correcta operacién de este tipo
de equipos de trabajo especializados",
explicé Tim Whiteman, director general
de IPAF. ®
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CONVENCION ANAPAT 2016

22 anos sumando esfuerzos

Con el titulo de “22 afos sumando Fernando del Hoyo

esfuerzos”, la asociacién que agrupa a las

compafifas mas importantes del sector del n afio ms, ANAPAT sigle fiel @ su cta anual organizando su

Convencién donde logra reunir durante dos dias al elenco de

alquiler de plataformas elevadoras en nuestro ’ del sector 6n, tantoalos y
pais, (ANAPAT), reunio los pasados 15y 16 empresas de senvicios relacionadas con el sector de las plataformas
de junio a mas de 150 profesionales de este elevadoras de personal, como a las compaiias alquiladoras. Un sec-
sector en un céntrico hotel valenciano, tor que cada vez se esté profesionalizando més y que comienza a su-

perar poco a poco la crisis habida en estos aios pasados.

donde pudieron debatir sobre la actualidad En la apertura del evento, su presidente, David Cagigas, ade-

de este importante mercado de alquiler de més de dar la bienvenida a los asistentes, reconoci que, co-
plataformas elevadoras. mo valenciano, estaba muy ilusionado por la organizacién de
POTENCIA



este evento en Valencia, ya que, ademds muchas de las mas
importante companias de alquiler tienen su ubicacién en la co-
munidad valenciana. Hizo una mencién especial a la compa-
fifa Genie como patrocinador principal que en este ejercicio de
2016, celebra su 50 aniversario.

A continuacion, las marcas patrocinadoras hicieron su pre-
sentacion, iniciando este capitulo Genie a través de su res-

ponsable en Espana Pedro Garcia quien hizo una breve histo-
ria de la compaiiia y coment6 los nuevos modelos que la com-
pafifa expuso en Bauma. Finalizé su intervencién diciendo:
“Genie siempre quiere estar cerca del cliente y por eso dis-
pone de fabricas en Europa para Europa”, y continué: nuestra
compaiiia invierte en tecnologfa y para ello ha sacado los nue-
vos modelos de méquinas hibridas, ya que el futuro de estos
equipos pasa por aqui”, dijo.

Acto seguido el turno correspondi6 a Ivan Morodo, director ge-
neral de Haulotte Ibérica que, después de hacer un andlisis del
mercado espanol en los lltimos 5 afios, donde la tendencia
es muy positiva y con grandes posibilidades, comenté que el
mercado del futuro va a ser mas maduro y exigente. Finalizé
presentando los Ultimos modelos de la gama de Haulotte.
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Josep Martinez, responsable técnico de JLG, realiz6 la pre-
sentacion de las novedades de JLG para el mercado europeo
y expuestas en Bauma, ademas de la gama de equipos com-
pactos de la reciente adquisicién de la multinacional ameri-
cana: la compania inglesa Power Tower. Para Martinez, el mer-
cado de plataformas elevadoras en Espafa ofrece grandes
posibilidades de futuro.

Jesus Casin, director general de Socage Espaia hizo una pre-
sentacion de los mas de 35 afos de presencia de la multi-
nacional italiana en los mercados internacionales, comentan-
do la estructura con que la delegacion espafiola cuenta en
nuestro pafs: sede central en Valencia y cadena de montaje
de plataformas en vehiculos 4X4 en Loeches (Madrid), ade-
mads de contar con varias delegaciones en comunidades para
estar lo mas cerca posible del cliente.

Las conferencias

La convencién ANAPAT cont6 en esta 22 edicion con ilustres
invitados como la directora general de Industria y Energia de
la Generalitat Valenciana, Julia Company, el director de Solu-
ciones de Servicio para EMEAR de Genie, Mattew Skipworth,
las doctoras en C y delal de
Alcala de Henares Emma Castell6 y Silvia Giralt, y el doctor en
Ciencias Econémicas Carlos Rodriguez Braun.

En su intervencién, Julia Company, directora general de In-
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dustria y Energia de la Generalitat Valenciana, destacé el com-
promiso de la Conselleria de Economia Sostenible de “poner
en valor los intangibles de las empresas, las personas y sus
capacidades a través del programa industria 4.0". La directo-
ra general destacaba que el sector de la construccion, y la
economia en general, ha dejado atras la crisis y que ya hay da-
tos para ver el futuro con mayor optimismo. Pero, para con-
solidar ese crecimiento, sera imprescindible la apuesta por
el 1+D+l. “La innovacion es el motor del mercado y el com-
bustible que alimenta nuestra economia”, indicaba. En este
sentido, como directora también del Instituto Valenciano de
Competitividad Empresarial (IVACE), ponia el acento en los im-
portantes fondos que ha puesto esta entidad a disposicién de
las empresas valencianas para llevar a cabo iniciativas rela-
cionadas con la I+D.

Por su parte, Mattew Skipworth, director de Soluciones de
Servicio para EMEAR de Genie, planted en su intervencion un
tema importante y de actualidad como es el “coste de pro-
piedad de la maquinaria”.

Hasta hace muy poco, los factores que tenian en cuenta las
empresas a la hora seleccionar un equipo se basaban en el
precio de venta, del equipo, iacion y
relacién con la empresa proveedora, entre otros; hoy, todo ha
cambiado y es preciso tener en cuenta otros condicionantes
como coste de mantenimiento, valor residual, disposicion ,al-
quileres o los costes de eliminacion del equipos al final de su
vida dtil, en definitiva, todos los costes ocultos que conlleva el
disponer de una maquina hoy dia.

Por ello, Genie ha introducido en su portfolio de servicios una
herramienta que optimiza el coste total de propiedad de una
maquina, a través de desarrollo y oferta de nuevos productos
como contratos deservicio, financiacion, ahorro de tiempo y di-
nero con sistemas mas automatizados; nuevos sistemas lo-
gisticos y de distribucion; optimizacion del valor residual delos
equipos y potenciacion del mercado de segunda mano en la
segunda vida de los equipos.

Finaliz6 su intervencion presentado lo que ha supuesto la in-
tegracion de estas herramientas en una empresa de alquiler
del norte de Europa, la cual ha visto aumentar notablemente
sus beneficios e incluso la propia Genie también ha visto co-
mo ha incrementado la flota de maquinas en esta empresa
pasando de un 37% en 2011 al 49% en 2015.

Las doctoras en Contabilidad y profesoras de la Universi-
dad de Alcala de Henares, Emma Castell6 y Silvia Giralt, pre-
sentaron la iniciativa de ANAPAT y la universidad alcalaina
para el desarrollo de una metodologia de Célculo de los Cos-
tes de Alquiler; proyecto que lleva desarrollandose un afo
con la aportacion de varias de las empresas asociadas a
Anapat como Loxam, Riwalt. Maquinza y Magqlift, que han
aportado toda la informacién para la puesta en marcha de
este proyecto.

El objetivo final es saber cuanto le cuesta a una empresa su
servicio de alquiler, bien de un solo equipo, una familia.
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A continuacion intervino el profesor Carlos Rodriguez Braun, li-
cenciado en Economia por la Universidad Catélica Argentina y
doctor en Ciencias Econémicas por la Universidad Complu-
tense de Madrid, quien versé sobre “el buen momento de la
economia espanola”.

Rodriguez Braun hizo un repaso a la situacién econémica vi-
vida en Espana en los Ultimos afios, destacando los afos
2007-2009 “como el mayor derrumbe de la economia espa-
fiola, s6lo comparable —dijo- con los periodos de la postgue-
rra”. Un caida que se producia después de los afos méas pros-
peros econémicamente del pais (1993-2007) con un creci-
miento del 3% anual.

En opinién del profesor, “tras la caida del 2007, en 2009 y
hasta el 2011 la economia se vuelve a recuperar -los brotes
verdes de Zapatero no eran mentira-, aunque se trataba de un
crecimiento insuficiente; entre 2011 y 2013 se vuelve a caer,
debido en buena parte a las subidas de impuestos de Zapa-
tero y Rajoy; y desde 2014, la economia espafiola ha recupe-
rado la senda del crecimiento. Con todo ello, la evolucién de
nuestro pais en los lltimos nueve afos se asemeja a una
'W', alcanzéndose ya en algunos sectores niveles de activi-
dad similares a los tiempos de pre-crisis”, dijo Carlos Rodri-
guez Braun.

Por ello recordaba que la economia espafola ha crecido el Gl
timo afio +3,4%, cuando la media de la Eurozona ha sido de
un +0,6% y en Estados Unidos del +0,1%, ademas de otros
datos positivos como el crecimiento en las exportaciones, la
creacion de empleo, la inflacion, etc.

Pero, ¢qué nos espera en el futuro? Segun el prestigioso pro-
fesor, 2016 sera un afo que no dara ningdn tipo de sustos ni

IM problemas, pero que para ello es necesario que las grandes
i China como ia, no caigan en
iumando " ¢
sElUBrZ0s ' una gran recesion.
3 b “Hoy, las grandes amenazas de la economia estan en los ba-
By 18 e jie 20 0Y jos tipos de interés, la falta de inversiones en obra publica y,

fundamentalmente, en el préximo gobierno que salga de las
urnas, porque es fundamental que el nuevo Ejecutivo reco-
nozca a y como las fuen-
tes de riqueza del pais”, aseguré Rodriguez Braun.

Concluy6 su intervencion diciendo:”la economia va bien, pero
ojo con el champan. Esperemos seguir contando esta mejo-
ria..., a pesar del gobierno”.

Las firmas expositoras

Como sucede en cada Convencién de ANAPAT, las empresas
suministradoras de plataformas elevadoras y servicios para
equipos de elevacion también cuentan con su protagonismo
en el evento.

Asi, Genie, JLG, Manitou, Haulotte, Socage, ATN, Holland Lift,
PB Plataformas, IGS, Movex, Cicor, TVH, Hispaman, Daisa, Im-
plaser, Axesor, Total Lubricantes y Smopyc fueron las empre-
sas suministradoras de equipos y productos que expusieron
su portfolio durante los dos dias de duracién de la conven-
cion. @
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¢No encuentra una pieza?
LEl plazo de enfrega es excesivo?
iel precio prohibitivo?

Evite intermediarios innecesarios.
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