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‘Editorial

El momento de invertir

ste 2018 ha comenzado para el sector con la constatacién de lo que muchos apuntaban

en los Ultimos meses; la mejora en la actividad se ha traducido en un crecimiento en las

ventas de maquinaria de practicamente un 50%. Las aproximadamente 4.500 unidades
vendidas el pasado ano estan lejos de las cifras que se alcanzaban antes de la crisis, pero no
es menos cierto que el pasado fue el mejor ejercicio en casi una década y que las perspectivas
de futuro son halaguenas.

En este numero de la revista Potencia nos fijamos en el sector de la elevacion, que junto
con la maquinaria compacta, encabeza el liderazgo en el crecimiento de ventas, senal de que el
mercado de la vivienda como motor del crecimiento del sector de la construccion tiene su reflejo
en el tipo de maquinaria vendad.

Desde numerosos se sigue advirtiendo de la minima inversion en obra publica y de las cada
vez mayores necesidades en mantenimiento y nuevas infraestructuras que tiene nuestro pais. El
momento es idoneo para terminar de impulsar un sector que, de nuevo, se muestra como motor
de la economia espanola.

Juan Francisco Lazcano, presidente de la Confederacion Nacional de la Construccion (CNC),
recuerda que si en 2007 la inversion suponia el 4% del PIB y el 12% del gasto publico total,
hoy esta relacién no alcanza la cota del 5%, “lo que nos sitdan a niveles de hace 23 anos”. La
consolidacion fiscal de nuestras cuentas publicas ha castigado de forma severa las inversiones
en infraestructuras, un recorte que el presidente de la CNC sitlda en el 55% del ajuste total rea-
lizado en el gasto publico.

Como recuerda Lazcano, no se trata de invertir en infraestructuras por el mero hecho mejorar
la economia del sector. La obra civil es una actividad fundamental para el desarrollo del pais,
vertebradora como ninguna otra y con un retorno fiscal superior al 50%.

Contrasta que, en un momento de recuperacion para la economia, la ausencia de inversion
en infraestructuras ha provocado que no su cubran los minimos para su mantenimiento en la
mitad de las Comunidades Auténomas del pais. Ha llegado el momento de volver a invertir en
obra publica.
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Actualidad

El presidente de la CNC advierte
de que es “el momento idoneo”
para potenciar la inversion publica
en infraestructuras

Juan Francisco Lazcano, presidente de la CNC.

uan Lazcano senala que por pri-

mera vez se esta “perdiendo

stock de capital publico” y recuer-
da la preocupacion de la UE a que es-
tos niveles “condicionen la capacidad
de convergencia entre regiones”

La patronal del sector de la construc-
cion solicita que se potencie la inversion
publica en infraestructuras tras ocho
anos de recortes, ya que considera que
estamos en el “momento idéneo” para
hacerlo “debido a la sélida recupera-
cion”, y alerta de que desaprovechar
esta ocasion “tendra consecuencias en
la economia, en la calidad de los servi-
cios y en el bienestar de los ciudadanos”.

En palabras del presidente de la
Confederacion Nacional de la Cons-
truccion (CNC), Juan Lazcano, la conso-
lidacion fiscal de las cuentas publicas

e polencia
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ha supuesto un “frenazo” a la inversion
publica, cuyo recorte durante los ulti-
mos ocho anos ha representado el
55% del ajuste total realizado en el
gasto publico. Si en 2007 la inversion
suponia el 4% del PIB y el 12% del
gasto publico total, hoy esta relacion
no alcanza la cota del 5%, “lo que nos
sittian a niveles de hace 23 anos”.

“Si nos cenimos a los grandes pro-
veedores de infraestructuras (Ministerio
de Fomento y Ministerio de Agricultura
y Pesca, Alimentacion y Medio Ambien-
te, sus organismos, entidades publicas,
empresas y sociedades) la inversion
realizada se sitia en el 0,6% del PIB,
nivel minimo en la serie historica dis-
ponible desde 1995 (2% en 2009)", ha
senalado Lazcano tras calificar de “es-
candalosa” esta cifra de inversion que

tendra “un impacto tremendo sobre el
estado de las infraestructuras”.

En el articulo de opiniéon publicado
por el diario econémico Cinco Dias, bajo
el titulo “¢Otra vez sin presupuestos y
sin obra publica?”, el presidente de la
CNC ha incidido en el hecho de que “por
primera vez” se esta perdiendo stock de
capital publico: para el total nacional, de
2000 a 2009 el capital pliblico aumento
a una tasa anual de casi el 4%, frente a
un 0,3% de 2009 a 2013 y era ya hega-
tiva en nueve Comunidades Autonomas
(segun datos de la Fundacion BBVA).

Recuerda que la Comision Europea
ya mostré a Espaia su “preocupacion
por el nivel histéricamente bajo de in-
version de sus autoridades territoriales”
(el 1,3% del PIB en 2016). “El Gobierno
central también recorté un 10,9% el
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desembolso destinado a estas partidas,
y la Comision Europea le avisa de que
el 1,9% del PIB de inversion publica que
registro Espana en 2016 esta por de-
bajo de la media europea, del 2,6%”, lo
que, seglin Juan Lazcano, citando pala-
bras de Bruselas, “puede condicionar la
capacidad de convergencia entre regio-
nes” y “puede comprometer seriamen-
te la calidad de los servicios provistos y
la competitividad del pais”.

Generar 14 puestos por cada
millén invertido

“La industria de la construccion de
obra publica se encuentra hoy en una
situacion insostenible, con un peso en
el conjunto de la economia espaiiola
en absoluto acorde con su potencial
dinamizador de la actividad econé-
mica y del empleo, por lo que llama
singularmente la atencion que con los
niveles de crecimiento econémico al-
canzados en los tres (ltimos anos la
estructura presupuestaria siga perse-
verando sustantivamente contra la in-
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version publica”, ha incidido Lazcano.

En su opinién, la construccion, las
infraestructuras y la edificacion son el
sector productivo con mayor capaci-
dad de generacion econémica; “cada
euro de inversion en infraestructuras
casi duplica su valor en actividad (1,92
euros)” ha recordado Juan Lazcano,
tras destacar su “rapida e intensa” fa-
cilidad de creacion de empleo, “pues
por cada millon de euros invertido en
infraestructuras se generan una media

CONJUNTAMENTE EN EL SALON

de 14 puestos de trabajo directos e in-
directos, siendo esta cifra muy superior
cuando hablamos de edificacion; y su
retorno fiscal supera el 50% mediante
impuestos, tasas y cotizaciones”.

“Por ello -ha anadido- debemos
insistir en que la inversion publica de
cara al equilibrio fiscal es un activo y no
debe considerarse simplemente como
consumo y que la construccion de cara
a las familias es la que mejor permea-
biliza el crecimiento econémico”. @
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Actualidad

La produccion europea de mezclas
asfalticas crece ligeramente en
2016, segun EAPA

a produccion global de mezclas
Lbituminosas en Europa alcanzo los

282,5 millones de toneladas en
2016, ha anunciado EAPA en su ultimo
informe sectorial. Estos resultados sig-
nifican una variacion positiva del 0,6%
respecto al ano precedente, en el que se
registraron 280,9 millones de toneladas.
En cuanto a Espaiia, EAPA senala que
la producciéon espainola de mezclas

asfalticas registro0 en 2016 un des-
plome del 25,5% respecto al ejercicio
anterior, como record6 Asefma duran-
te su ultima Asamblea General. Los
13,1 millones de toneladas produci-
das durante 2016 son los resultados
mas bajos de la serie historica. Los re-
sultados que maneja Asefma respec-
to al ejercicio economico 2017 son
positivos: el consumo de betiin para

mezclas asfalticas ha aumentado un
15%, pero no puede interpretarse
como el inicio de la recuperacion.
Atendiendo a las cifras arrojadas por
la EAPA, Espaina ha pasado de ser el
segundo pais europeo productor de
asfalto (2008) a ocupar hoy la sépti-
ma posicion por detras de Alemania
(41 millones de toneladas), Turquia
(40,4), Francia (33,6), ltalia (23,1),
Gran Bretana (22) y Polonia (19).
Respecto al nimero de empresas de
la industria del asfalto activas en Eu-
ropa durante 2016, en el territorio eu-
ropeo han operado al menos 10.703
companias, lo que supone un descen-
so del 0,3% respecto al ano anterior
(en 2015 los datos disponibles conta-
ban 10.739 empresas activas). De es-
tas entidades: 471 se dedican solo a
la produccion, 8.305 solo al extendido
y 1.927 realizan ambas actividades.
En el caso de Espana y teniendo
en cuenta los datos proporcionados
por EAPA, las compaiias activas en
2016 han sido las mismas que en el
ejercicio econémico anterior. En total
han sido 281 las entidades en acti-
vo durante 2016: 6 exclusivamente
para produccion, 150 en extendido
y 125 en produccion y extendido. @

De la Serna inaugura la estacion de
Cercanias de Paco de Lucia en el
barrio madrileno de Mirasierra

I ministro de Fomento, Inigo
Ede la Serna, ha inaugurado la
nueva estacion de Cercanias
de Mirasierra-Paco de Lucia, ubica-
da en el barrio madrileno de Mirasie-

rra, que ha supuesto una inversion
de 6.186.000 euros (IVA incluido) y

@ polencia

que dara servicio previsiblemente a
500.000 viajeros anuales.

La entrada en servicio de esta
nueva infraestructura, que eleva a
93 el nimero de estaciones que
configuran la red de Cercanias de
Madrid, pone de manifiesto el com-

promiso del Ministerio de Fomento
con esta Comunidad Auténoma,
encaminado a favorecer la comu-
nicacion de los nuevos desarrollos
urbanisticos de la capital y su en-
torno, asi como la movilidad de los
ciudadanos. @



El Gobierno autoriza la construccion
de nuevas galerias de emergencia en
tuneles entre Vitoria/Gasteiz y Bilbao

| Consejo de Ministros ha autori-
Ezado al Ministerio de Fomento la

contratacion, a través de Adif Alta
Velocidad, de las obras de construccion
de nuevas salidas de emergencia en los
tineles de la linea Vitoria/Gasteiz-Bil-
bao-Donostia/San Sebastian-Fron-
tera francesa, en el trayecto Vitoria/
Gasteiz-Bilbao, con un presupuesto de
36.089.660 euros (IVA incluido). Las
obras de este proyecto discurren por
los términos municipales de Eskoriatza,
Aramaio, Mondragén, Elorrio, Durango,
lzurza, Amorebieta- Etxano, Lemoa, Gal-
dakao y Zaratamo, y consisten en la
ejecucion de 7 galerias de evacuacion
en 7 tlneles ya construidos en distintos
tramos del citado trayecto de la linea.

En todos los casos, las galerias de
evacuacion discurren paralelas a su
tinel principal a una distancia de 30
metros respecto al mismo, de manera
que la salida siempre se hace coincidir
con una plataforma de evacuacion ya
existente. Con la construccion de las
nuevas salidas de emer-
gencia en los tlineles de
la linea de Alta Velocidad
Vitoria/Gasteiz-Bilbao-
Donostia/San Sebastian
se consigue adecuar la
infraestructura al Re-
glamento de la Union
Europea n°. 1303/2014
sobre la interoperabilidad
relativa a la seguridad en

los tlneles del sistema ferroviario de la
Unién Europea. Al mismo tiempo, al es-
tablecer salidas de emergencia en dis-
tancias maximas de 1.000 metros, se
aumenta la seguridad en la evacuacion
de viajeros y personal en caso de inci-
dencia en la linea. @
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Actualidad

Mas de 12.800 equipos en la gran
subasta de Ritchie Bros. de Orlando

a gran subasta de Ritchie Bros
de Orlando, Florida (EE. UU.)
ha reunido una de las mejo-
res selecciones de equipos jamas
montada por la empresa. Mas de
12 800 equipos y camiones con-
signados para venta en esta subas-
ta de seis dias sin reservas. Como
siempre, cada equipo ha sido ven-

dido sin pujas minimas ni precios
de reserva.

La seleccion incluye mas de 770
excavadoras, mas de 510 compac-
tadoras, mas de 480 minicargado-
ras, mas de 380 cargadoras, mas de
300 bulldozers, mas de 160 volque-
tes articulados, mas de 150 grias,
mas de 380 plataformas aéreas,

mas de 440 cabezas tractoras, mas
de 520 remolques y mucho mas.
Ademas de los humerosos equipos
usados, se presentan mas de 1900
equipos nuevos de una gran varie-
dad de marcas populares, incluidos
los dltimos modelos de excavado-
ras, cargadoras de ruedas y carreti-
llas elevadoras telescépicas.

“Este es un evento inelu-
dible para los compradores
europeos”, ha afirmado Jeff
Jeter, presidente de ventas de
EE. UU. de Ritchie Bros. “No
es una subasta habitual; se
trata de un evento global con
una seleccion que no vera en
ninguna otra parte. El ano
pasado vendimos mas de 11
500 equipos en los eventos
combinados de Ritchie Bros
e lronPlanet Orlando, que
reunieron a compradores de
mas de 80 paises. Este aio
queremos ir mas alla y ofre-
cer el nivel mas alto de ser-
vicio al cliente del sector” @

Nace la Asociacion Global del
Cemento y Hormigon

ueve empresas referentes

en el sector del cemento y el

hormigén han lanzado la Glo-
bal Cement & Concrete Association
(GCCA), una nueva asociacion de-
dicada a desarrollar y fortalecer la
contribucion del sector a la sosteni-
bilidad de la construccion.

La asociacion se centrara en
impulsar los avances en la cons-
truccion sostenible, trabajando para
incrementar la contribucién de la in-
dustria del cemento y del hormigon
a una variedad de desafios globales

@ polencia

de desarrollo y sociales. Con este fin,
la GCCA promovera a nivel mundial
el desarrollo de edificios e infraes-
tructuras duraderos, resilientes y
medioambientalmente sensibles.
“Ahora que el hormigén representa
el segundo producto mas consumido
del mundo después del agua, entre
las prioridades de la organizacion
esta el desarrollo sostenible y la ur-
banizacion, asi como la mitigacion y
adaptacion al cambio climatico”, han
explicado los responsables de la nhue-
va organizacion. @




United. Inspired.

Descubre de todo lo que es capaz Epiroc

El rendimiento nos une, la innovacion nos inspira y el compromiso
nos impulsa para seguir avanzando. Cuente con nosotros para
ofrecerle las soluciones que necesita hoy y los avances tecnologicos
que le haran liderar el manana.

wWWwWWw.epiroc.com

& Epiroc

Part of the
Atlas Copco Group




El 85% de las empresas
constructoras no ha
desplegado aun en obra

egun la hoja de ruta del Ministerio de Fomento,

el Modelado de Informacion de Construccion

(BIM, por sus siglas en inglés) sera obligato-
rio para toda licitacion de obras publica en dos fa-
ses: diciembre de 2018 en edificaciones y julio de
2019 para infraestructuras. Ibermatica ha llevado a
cabo un estudio para analizar el nivel de adopcion de
BIM a dia de hoy en las empresas del sector de la
construccion y la promocién inmobiliaria, sus retos y
preocupaciones, asi como las areas de mejora hacia
la competitividad y productividad. Sus conclusiones
ponen de manifiesto que aun hay mucho por hacer.

El ‘Barometro de Adopcion de Building Informa-
tion Modeling’ es el resultado de encuestas realiza-
das a 131 empresas del sector de la construccion de
tamano medio, ubicadas en territorio nacional con
actividad en obra publica, privada y civil. Segin las
conclusiones extraidas del informe, el 55% de las construc-
toras analizadas ya tienen desplegado un proyecto BIM, pero
llama la atencion que sé6lo un 15% de ellas lo haya imple-
mentado de forma general en todas sus obras.

Ademas, el 37% considera que no es una prioridad y que
no recibe presion alguna por parte del sector para utilizar
esta metodologia, por lo que seria importante que el Minis-
terio de Fomento priorizase su iniciativa ESBim, que integra
a todos los agentes implicados (administraciones, ingenie-
rias, constructoras, universidades, profesionales...) para pro-
mover el uso de BIM en el ambito profesional y docente.

En este sentido, la mayor parte de las empresas encuesta-
das cree conveniente el establecimiento de una estrategia nacio-
nal por parte del Gobierno para una adopcion y estandarizacion
de la metodologia BIM en el pais. El 56% opina que un plan de
ayudas publicas, junto con un calendario realista de implanta-
cion, les ayudaria en la adopcion de BIM. Ademas, un 24% indica
que hay escasez de profesionales, por lo que habria que realizar
un mapa académico de formacion en esta metodologia.

Aunque se espera que BIM reporte muchos beneficios,
existen aiin factores que impiden una adopcion muy gene-
ralizada. Se requiere un cambio no sélo en la tecnologia uti-
lizada, sino también en el enfoque de los equipos de diseino
y construccion, adaptando la organizacion y los procesos de
negocio. Asi, el 24% de las empresas encuestadas considera
que falta la implicacion de todos los departamentos.

Por otra parte, el 20% ve en el coste de las licencias una
de las principales barreras para la entrada, un 18% se en-

@ polencia

cuentra con que sus empresas colaboradoras en proyectos
u obras no lo usan, y un 12% no tiene personal suficiente-
mente capacitado.

Con BIM el 35% de las entidades ha aumentado la calidad
de sus proyectos y reducido los errores e incertidumbres,
y el 20% considera que mejora la gestion de los costes,

lo que incrementa la eficiencia de la empresa. Ademas

el 21% nota que hay mayor transparencia y fluidez de la
informacion, no sélo dentro de la empresa, sino entre
arquitectos, proveedores y clientes. En lugar de tener

que dedicar tiempo a responder a las consultas de cada
parte sobre lo que hacen los demas, esta informacion es
compartida y accesible.

Sorprende que sélo un 20% indique que mejora la
gestion con una reduccion de gastos posteriores a la
construccion. BIM ofrece informacion esencial para plani-
ficar todas las actividades de mantenimiento del activo, y
permitiria gestionar un presupuesto para todo el ciclo de
vida del edificio desde la entrega hasta el desmantela-
miento y sustitucion.

Un 37% del censo encuentra que la principal ventaja de la
integracion de BIM y el ERP es la vision integrada de la obra.
BIM diseiia el proyecto de construccion en 3D, y el ERP determi-
na el coste final, los plazos involucrados y el equipo o recursos
empleados en la obra. Finalmente, un 23% considera que les

permite tomar decisiones en base a datos.
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Mercado

Movimiento de tierras

Las ventas de maquinaria
de movimiento de tierras

aumentan

as ventas de maquinaria han

cerrado 2017 con un crecimien-

to del 49% respecto al aio pre-
cedente, segln los datos difundidos
por Andicop, Asociacion Nacional de
Distribuidores e Importadores de Ma-
quinaria de Obras Publicas, Mineria y
Construccion. Con un total de 4.483
maquinas contabilizadas, se trata del
mejor registro desde 2008. Asimismo,
las ventas de maquinaria encadenan
su quinto aino de crecimiento.

No obstante, y como advierten
desde la asociacion, las cifras en
términos absolutos contintian siendo
bajas, resultado de la enorme caida
en ventas que tuvo lugar entre 2007
y 2012 (ver grafico 1), cinco aios en
los que las ventas de maquinaria se
desplomaron de mas de 21.000 uni-
dades a poco mas de 1.300, con una
pérdida de volumen de mercado de
mas del 93%. Asi, las mas de 4.400
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unidades vendidas en 2017 sitian el
volumen de ventas en torno al 20%
de los maximos registrados en los
anos previos a la crisis.

Por tipo de maquinaria, todos los
segmentos registran crecimiento en
2017 (ver tabla 1). Destaca el cre-
cimiento registrado en la maquina-
ria de elevacion (833 unidades, con
un crecimiento del 75,4% frente a
2016) y la maquinaria mini (61,7%,
con un 1.848 maquinas registra-
da), fruto del buen comportamiento
de la construccion residencial. La
maquinaria de producciéon alcanza
las 1.060 unidades (+34,3%), la de
compactacion 724 (+22,5%) y las
18 ventas registradas en equipos de
trituracion y clasificacion marcan un
crecimiento del 63,6%.

La maquinaria de produccion es
la segunda por volumen de ventas,
por detras de la maquinaria mini,

con 1.060 unidades, el 23,6% del to-
tal. Salvo los dimperes articulados,
que caen un 11,1% (el volumen de
ventas es de apenas 8 equipos), to-
dos los tipos de maquinaria de este
segmento registran crecimiento en
2017. Como es tradicional, destacan
las ventas de las retrocargadoras,
con un total de 457 y un crecimien-
to interanual del 29,1%. Las moto-
niveladoras, con un crecimiento del
150%, y los dimperes rigidos, con
una tasa de crecimiento del 128,6%,
marcan los mayores crecimiento en
esta tipologia de maquinaria, si bien
con volimenes de venta muy peque-
nos (5 y 16 unidades, respectivamen-
te). En maquinas con volimenes de
venta significativos, lideran el creci-
miento las excavadoras de cadenas
(183 maquinas y un incremento del
84,3%) y las excavadoras de ruedas
(92 unidades, +73,6%). @



Ventas de maquinaria de produccion desde 2007

Fuente: Andicop

Ventas de maquinaria desde 2007
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Fuente: Andicop

Ventas de maquinaria de produccion en 2017

Tipo Ventas 2017 Ventas 2016 Diferencia 17/16
Excavadoras de cadenas 183 99 84,9%
Excavadoras de ruedas 92 53 73,6%
Retrocargadoras 457 354 29,1%
Cargadoras de ruedas 293 260 12,7%
Palas cargadoras de 0 0 B
cadenas

Dimperes rigidos 16 7 128,6%
Dimperes articulados 8 9 -11,1%
Tractores de cadenas 6 5 20%
Motoniveladoras 5 2 150%
Total produccion 1.060 789 34,3%

Fuente: Andicop
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Mercado

Consumo de cemento

El consumo de cemento crece
un 11% en 2017

De izq. a dercha: Dimas Vallina (director de comunicacion), Jesus Ortiz (presidente de Oficement), Aniceto Zaragoza (director general de Oficement).

Por: Eduardo Pavon Gonzalez

| sector cementero en Espana

vive una situacion atipica, anor-

mal y muy por debajo de los re-
gistros de otros paises europeos como
Francia o Alemania. Todo ello en gran
parte motivado por la gran crisis
econémica que se adhiri6 a nuestro
pais hace 10 ainos. Pero no todo son
malas noticias, la recuperacion de la
produccion en esta industria es una
realidad ya no tan intermitente como
se viene dando en aifos anteriores.
Los datos mas inmediatos anuncian
un pequeno crecimiento que nos da
esperanzas de cara a este ano 2018.
La Agrupacion de fabricantes de
Cemento de Espana (Oficemen) ha
convocado a los medios de comunica-
cion para anunciar los datos registra-
dos en el dltimo ano y atajar algunos
de los principios clave para que la re-
cuperacion del sector sea posible a lo
largo del ano. Jesls Ortiz Used, presi-
dente Oficemen, ha anunciado, como
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previamente sabiamos, que el consu-
mo de cemento ha crecido en un 11%
en 2017, segln el Barometro del Ce-
mento realizado por el departamento
de estudios de la propia entidad. En lo
que se refiere a cantidades, este dato
sitiia la demanda doméstica en torno
a los 12,3 millones de toneladas.

“Si Espana volviera a los niveles
normales de consumo de cemento, se
generarian alrededor de 500.000 nue-
vos empleos”, ha asegurado Jesus Ortiz
como una de las ventajas mas impor-
tantes que traeria a la economia del
pais. Durante su discurso, en compaiia
de Dimas Vallina, director de comunica-
cion y Aniceto Zaragoza, director gene-
ral de Oficemen, se ha confirmado, por
tanto, el inicio de la recuperacion de la
industria cementera, todo ello con aires
optimistas de cara a 2018. Para este
ano se prevé un crecimiento del 12% en
consumo de cemento, lo que se traduce
en 13,7 millones de toneladas.

De manera mas genérica se ha
hablado del conjunto de la construc-
cion, anunciando que el consumo de
cemento en obra civil ha decrecido en
un 75% en los tltimos diez afnos, de 19
toneladas en 2008 a las 5 toneladas
que registran los datos mas actualiza-
dos, lo que sittia al sector en un estado
muy atrasado teniendo en cuenta que
la cifra se deberia encontrar en unos
25 millones de toneladas anuales, se-
gun la media de los tltimos 40 aios.

No todos los problemas son inter-
nos, algunos politicos y econdémicos
han motivado la negativa situacion que
viene arrastrando el sector. En términos
politicos, los dirigentes han llevado a
cabo recortes presupuestarios durante
los (ltimos anos que han deteriorado
el correcto desempeno de la actividad.
En relacion econémica, Espaina sufre
uno de los mayores costes eléctricos
de Europa. Hablamos de 51,3€/MWh,
muy por encima de otros paises como



Francia y Alemania, ambos registran un
consumo de en torno a los 30€/MWh.

El déficit en la actividad construc-
tora podria ocasionar algunos proble-
mas que, en palabras de Jesus Ortiz,
“generarian graves consecuencias
econdémicas para el pais”. Esta claro,
como se ha mencionado anteriormen-
te, que la recuperacion supondria un
gran crecimiento del empleo. Suma-
do a ello, un problema importante se-
ria la continua destruccion del stock
de capital publico con consecuencias
para la competitividad del pais, te-
niendo en cuenta algunos datos que
sitlian al sector en la peor crisis desde
1900, sin contar los datos de la Gue-
rra Civil. El Gltimo problema que ha
destacado el presidente de Oficemen
trata el status espaiol en el compu-
to mundial, ya que hemos decrecido
5 puestos en la escala de produccion
cementera.

El Gltimo tema que se ha abor-
dado durante la sesion ha sido el
de las exportaciones. Espana ha ce-

rrado 2017 por debajo de los 9 mi-
llones de toneladas, lo que supone
una caida del 10% motivada, prin-
cipalmente, por el excesivo coste
eléctrico. Para finalizar, Jesis Ortiz
ha dado buenas noticias, se trata de
que Espana sigue siendo el primer
exportador de cemento a la Union
Europea y el octavo a nivel mundial,
se ha advertido sobre la importan-
cia de mantenerse bien posicionado,

algo que podria no cumplirse por los
costes actuales.

A modo de conclusion, el presiden-
te de Oficemen ha hablado del impor-
tante papel que juega su empresa en
este marco, incluyendo la importante
contribucién a la economia circular en
relacion a la valorizacion energética
de residuos, una de las caracteristicas
poco conocidas, pero bien desarrollada
por la entidad cementera. @
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celebra su gran cita

[

Los dias 24 y 25 de enero Madrid acogio la primera edicion del Foro del Alquiler, evento
organizado por la Asociacion Espanola de Alquiler de Maquinaria y Equipos, Aseamac. Se
trata de la edicion mas ambiciosa del tradicional foro que la Asociacion viene celebrando
en los ultimos anos, con mayor espacio expositivo y un completo programa de ponencias
y mesas de debate en los que se trataron diversos temas y problematicas relacionados
con el sector y en los que ademas, empresas e instituciones pudieron presentar casos
practicos, tendencias y novedades relacionadas con el mercado del alquiler.

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachan

| Hotel Madrid Marriot Auditorium de Madrid acogio esta

primera edicion del Foro del Alquiler, dando acogida a me-

dio centenar de exposiciones, 300 asistentes registrados y

una veintena de mesas o paneles de debate que se fueron suce-

diendo simultaneamente en las dos salas habilitadas al respecto
y en los que participaron mas de 70 ponentes y moderadores.

En la apertura institucional participaron Juan José

Torres presidente de Aseamac, Juan Francisco Lazcano,
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presidente de la Confederacion Nacional de la Construc-
cion (CNC), Brunhilde Rygiert, presidenta de la Asociacion
Nacional de Distribuidores e Importadores de Maquinaria
de Obras Publicas, Mineria y Construccion (Andicop), Jordi
Perramon, presidente de la Asociacion Espanola de Fabri-
cantes de Maquinaria de Construccion, Obras Publicas y
Mineria (Anmopyc) y Stoian Markov, presidente del comité
organizador de la Feria Smopyc.

Do
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Europa, al alza

Uno de los principales temas que se trataron durante las
dos jornadas del foro fueron las tendencias europeas en el
mercado del alquiler, con la participacion de responsables
de asociaciones y de empresas que operan en diversos pai-
ses del viejo continente. Asi, Martin Seban de IGS Markit,
Michel Petitjean, secretario general de la Asociacion Europea
del Alquiler (ERA) y José Manuel Rubias, director general de
Loxam en Espaiia, ofrecieron unas pinceladas del estado del
sector en Europa, con el optimismo como nota comun entre
los ponentes. Asi, Martin Seban destacaba los datos positi-
vos de produccion industrial y de consumo: “A pesar de que
no se han alcanzado las cifras esperadas, hay mucha con-
fianza, y eso es lo mas importante en los negocios”.

Como explico en su presentacion, el sector de la construc-
cion crecio un 4,8% en 2017, y la prevision es que hasta el
2019 haga lo propio, con una tasa de crecimiento del 3,6%.
Segln explicaba Seban, la buena marcha del sector residen-
cial continuara, mientras que el sector no residencial crecera
aunque con algo mas de cautela por parte de los inversores.
Por su parte, el mercado de las infraestructuras deberia ir re-
cuperandose a medida que los paises mejoren su salud fiscal.

En cuanto al mercado del alquiler aliin no ha alcanzado
la madurez en algunos paises europeos, y la recuperacion

de los precios y los plazos de pago continlian siendo las
principales preocupaciones a las que se enfrenta el sector.
Ademas, la penetracion del equipamiento de alquiler sobre
el PIB es dispar en funcion de los mercados; en Suecia o Rei-
no Unido por encima del 3%, con un ratio mucho menor en
paises como Alemania (1,4%), Espaia 1,2%) o ltalia (0,9%).

Por su parte, Michel Petitjean repasé la marcha del mer-
cado en Europa y en algunos de sus principales paises. “El
mercado ha mejorado en los tltimos dos anos”, sehalé. “He-
mos dejado atras la crisis del euro, aunque nos ha llevado
unos cinco anos recuperarnos”. Francia, desde la mejora del
consumo, y Alemania, desde la produccion, ofrecen los esce-
narios mas optimistas. En el caso aleman, en los tltimos 20
anos ha duplicado la penetracion del mercado del alquiler,
alcanzando la media europea.

En cuanto a Espaiia, el responsable de ERA record6 que si
bien la construccion toco fondo en 2014 (y el alquiler hizo lo
propio un aino mas tarde), se esta invirtiendo el ciclo. A pesar
de que, como senalaba Petitjean, en 2007 el volumen de los
alquiladores en nuestro pais era el doble “la recuperacion es
un hecho; otra cosa es el ritmo al que esta se produzca”.

En esta linea, José Manuel Rubias destaco el atractivo
que ofrece el mercado Espaiol. “Se trata del segundo ma-
yor pais en superficie, con 50 millones de habitantes que
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acaba de salir de una crisis muy dura y
que ofrece una gran oportunidad para to-
dos”, destacaba el responsable de Loxam.

Preguntado por la tendencia a la con-
centracion o a la especializacion por par-
te de los alquiladores, Rubias seialé que
“cabe el crecimiento tanto a través de
fusiones como de especializacion. Caben
ambos escenarios, no creo que se trate de
una disyuntiva”.

También en clave europea se celebro
la mesa sobre “Tendencias del alquiler en
Europa”, con la participacion de Daniela Nie-
derstatter, de la empresa italiana Niedersta-
tter, Francois-Xavier Quenin, de la francesa

Jordi Perramon (Anmopyc), Stoian Markov (Smopyc), Brunhilde Rygiert (Andicop), Juan
F. Lazcano (CNC) y Juan José Torres (Aseamac).

Kiloutou, y Ann Harrison de Hire Association
Europe (HAE).

En su intervencion, Daniela Nieders-
tatter explicé algunos casos practicos de proyectos en los
que trabaja su empresa, una compaiia familiar afincada
en el norte de Italia. “Nuestros empleados son los mayores
activos que tenemos. No solo queremos que trabajen bien,
sino que sean expertos en su campo”. Los alquiladores
vuelven a invertir en el mercado italiano, apunta Danie-
la. “Pero ahora se concentran en las soluciones, quieren
atraer expertos”.

Por su parte, Francois-Xavier Quenin hablé sobre el mer-
cado francés, que se ha enfrentado “a unos cinco Ultimos
anos dificiles, con una demanda plana y los parques de al-
quiladores con un parque excedentario”. Esta sobredimen-
sion ha provocado que los clientes hayan presionado para
obtener unos servicios mejores a precios mas ajustados.

Sin embargo, el responsable de Kiloutou destacaba que
la tendencia actual del mercado francés es hacia una mayor
“madurez”, con grandes empresas haciendo importantes ad-
quisiciones (Loxam es otro ejemplo). “Esto nos permite mostrar
una mayor fortaleza y consolidarnos frente al cliente. La pro-
fesionalizacion nos permite ser mas atractivos para el cliente,
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Daniel Niederstatter (Niederstatter), Francois-Xavier Quenin (Kiloutou) y Anna Harrison

(HAE).
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ofreciendo algo mas que la mera maquina”, afirmaba Quenin.

En cuanto a la aplicacion de avances tecnoléogicos en el
mercado del alquiler, los tres ponentes se mostraron partida-
rios de su incorporacion al portfolio de servicios de las em-
presas. “Como alquiladores, tenemos que seguir el pulso de
los tiempos. Sin ir mas lejos, recientemente hemos adquirido
drones para varios usos. Esto también resulta eficaz desde el
punto de vista de los costes, estos servicios son un plus”. En
la misma linea, Ann Harrison seihalaba que “incorporamos la
tecnologia en nuestros cursos de formacion. Esto tiene que
llegar al cliente, ademas de ser un iman para atraer a los
jovenes al sector”. Tecnologia que tiene también aplicaciones
practicas desde el punto de vista organizativo, como senalaba
Daniela Nederstatter, cuya compaiiia cuenta con una integra-
cion telematica completa para la gestion de su flota.

La primera jornada de ponencias finalizd con una conferencia
de Luis Angel Salas, CEO de Loxam-Hune, sobre la atraccion y
formacion de nuevos profesionales. En su intervencion, Salas
comenz6 destacando la influencia del estilo
de direccion a la hora de atraer y retener a
estos profesionales, estilo que es el que aca-
bara determinando la eficacia de los planes.

“La rotacion de personas no es mala
ni buena, pero siempre son costes”, sena-
laba. Tiene algunas ventajas, como su im-
portancia para renovar al personal, siem-
pre que se mueva en rangos normales en
torno al 4-6%: “Por encima del 10% hay
que empezar a preocuparse”.

En cualquier caso, el responsable de
Hune senalaba la importancia de analizar
las causas de la marcha de profesionales
de la empresa. Asi, como principal causa
de rotacion voluntaria aparece la mala

supervision o relacion con el jefe directo,
figura que Salas senala como clave a la
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hora de formar y retener personal en la
empresa: “Si no tenemos mandos inter-
medios bien formados da igual los planes
que tengamos”. En las causas de rotacion
voluntaria también aparecen como facto-
res importantes la falta de desarrollo pro-
fesional, el salario o el clima laboral.
Para prevenir la excesiva rotacion de
personal la planificacion de los procesos
de seleccion resulta fundamental, con una
clara definicion de perfiles para los pues-
tos de trabajo, escalas salariales y planes
de incentivos para el empleado. “Es mejor
perder a un candidato en un proceso de
seleccion a que alguien se marche a los
cuatro meses de ser contratado”, apostilla-
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Martin Sebas (IHS), José Manuel Rubias (Loxam) y Michel Petitjean (ERA).

ba. Asimismo, las evaluaciones ascenden-

tes y descendentes en todos los niveles

de la organizacion resultan fundamentales para el correcto
cumplimiento de estos planes de carrera y el desarrollo de
las competencias profesionales de los empleados (“todo lo
que no se evalla se devallia”).

En base a todos estos conceptos, Luis Angel Salas concluy6
su conferencia afirmando que “el estilo de direccion, la comuni-
cacion a todos los niveles y el ambiente percibido determinan
la retencion del talento mucho mas que cualquier plan”.

Uno de los paneles mas destacados de la segunda jornada
de ponencias tuvo lugar en la mesa sobre “vision global de

la construccion y la maquinaria en Espana”. En ella partici-
paron Pedro Fernandez, secretario general de la CNC, Valero
Serentill, gerente regional de Ventas de Ritchcie Bros. para la
peninsula ibérica y Sudamérica, Ricardo Lopez, director gene-
ral comercial en GAM, y Luis Fueyo, director de Fuero Editores.

En su ponencia inicial, Pedro Fernandez analiz6 las
novedades que incorpora la nueva Ley de Contratos del
Sector Publico, especialmente en lo que se refiere a las
formas y plazos de pago de la administracion piblica a sus
proveedores. Una ley que, seglin el responsable de la CNC,
permitira que “de aqui a dos afos se vaya a pagar de ma-
nera distinta; la morosidad va a dejar de ser un problema”.

La nueva Ley de Contratos del Sector Piiblico, cuya en-
trada en vigor se producira el 9 de marzo, promete, segiin

Ventajas del alquiler de maquinaria y equipos
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Durante el transcurso del Foro del al-
quiler 2018 fue presentada la Guia de
ventajas del alquiler de maquinaria y
equipos, un documento elaborado por
Aseamac con el objetivo de “proporcio-
nar informacion general sobre el alquiler
para empresas y a cualquier profesional
que esté interesado en familiarizarse
con el concepto de alquiler”.

La guia, presentada por Juan José Torres,
se complementa con videos online gratui-
tos que explican las ventajas del alquiler
no solo desde el punto de vista del ahorro
de costes o de servicios, sino también en
cuestiones como la sostenibilidad.

Este documento nace a partir de una
guia similar elaborada a nivel europeo y

publicada por la Asociacion Europea del Alquiler, ERA, aunque con la diferencia de que su contenido no esta solo orien-
tado al sector de la construccion, sino también en industria, eventos y agricultura. La Guia de ventajas del alquiler de
maquinaria y equipos puede solicitarse a través de la web de Aseamac (www.aseamac.org).




explicaba Fernandez, reducir de manera significativa los
plazos de pago. Para alcanzar este objetivo sera clave la
creacion de un registro electronico tUnico que contempla
la ley y que contendria la practica totalidad de contratos
publicos. Asimismo, la ley establece mecanismos para faci-
litar el acceso a pymes a contratos menores, asi como otor-
gar mayor importancia a los aspectos sociales y medioam-
bientales en las ofertas de contratacion. En el caso de la
maquinaria alquilada, por ejemplo, se va a requerir que la
huella de carbono tenga un impacto mucho menor sobre el
medio ambiente. En este sentido, la nueva ley ofrece “una
oportunidad a los alquiladores de aportar valor a la oferta”.

En cuanto a la situacion del mercado de la cons-
truccion, Pedro Fernandez senal6 que “el sector esta
cambiando”, si bien lamenté que la inversion publica
se encuentra en el ratio mas bajo en 22 afos, con un
1,9% del PIB. A pesar de los bajos niveles de inversion
plblica, varios datos indican que el sector ha inicia-
do su recuperacion, gracias especialmente al sector
residencial, que ha registrado un aumento en el ni-
mero de viviendas terminadas del 40% el pasado ano.
Asimismo, el consumo de cemento aumenté un 15%
en el periodo enero-mayo de 2017 frente al mismo
periodo del aio anterior. En global, el aio cerré con
un crecimiento en la produccion del sector de la cons-

vamasa-mateco

truccion del 3,99%, superior al crecimiento del PIB
nacional (3,90%).

“Aunque a alglin ministerio no le guste, la construccion
vuelve a ser motor de nuestra economia”, destacaba el secre-
tario general de la CNC.

Para corroborar esta tendencia positiva del sector,
Luis Fueyo avanzoé los datos de venta de maquinaria del
ano 2017 que elabora Andicop, y que arrojan un creci-
miento del 49%. No obstante, Fueyo recordé que en tér-
minos absolutos los datos continiian siguen siendo bajos,
ya que el sector sigue arrastrando la caida del 90% que
padecié entre los aiios 2007 y 2013. Asimismo, si la ma-
quinaria de produccion se situaba en las 9.600 unidades
hace una década, en 2017 apenas sobrepasas el millar.

Desde el punto de vista del alquilador, Ricardo Lopez senal6é
que “estamos contentos pero tenemos grandes retos, principal-
mente el parque”. Asimismo, seiial6 que los alquiladores “debe-
mos aprender que hay vida fuera de la construccion. Tenemos
que hablar de servicio, de valor anadido. Si hablamos solo de
maquinas, la que no tenga un alquilador la va a tener otro”.

Filosofia compartida por Valero Serentill, de Ritchie
Bros., para quien “cambiar la mentalidad en las negocia-
ciones con el cliente virando del precio al servicio es cla-
ve. Nos falta saber perder una negociacion para a de ahi
cimentar un crecimiento futuro”.
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ventos

Congreso Nacional de Aridos

Jaime Puig i Canal, secretario general de FdA, Maria del Carmen Pita Urgoiti, directora de promocion de Turismo de Galicia, Marta Lois Gonzalez, conce-
lleira de Igualdad, Desarrollo Econémico y Turismo de Santiago de Compostela, José Lista Tasende, presidente de FdA, Angel Bernardo, director general
de Energia y Minas de la Xunta de Galicia y César Luaces, secretario general de FdA.

El V Congreso Nacional de
Aridos se presenta con el
objetivo de dar un impulso
definitivo al sector

a Federacion de Aridos (FdA)

ha presentado en Santiago de

Compostela la quinta edicion del
Congreso Nacional de Aridos, que ten-
dra lugar del 24 al 26 de octubre en
el Palacio de Congresos de la capital
gallega. Al acto de presentacion, que
ha tenido lugar en el Hostal de los Re-
yes Catolicos, han acudido el director
general de Energia y Minas de la Xunta
de Galicia, Angel Bernardo Tahoces, el
presidente de la Federacién de Aridos,
José Lista Tasende, César Luaces Fra-
des, director general de la FdA y de
Anefa, y Jaime Puig i Canal, secretario
general de la Federacion.

Para José Lista, “el sector empie-
za a ver el final de la crisis. Las cosas
se van normalizando y este V Con-
greso va a ser el inicio de un futuro
distinto”. Como explican los organiza-
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dores del evento, uno de los principa-
les objetivos de este V Congreso es
el de posicionar a la industria de los
aridos como parte fundamental de
la economia circular. “El arido suele
estar relacionado en positivo con la
sociedad local, y asi hemos enfocado
el Congreso; queremos presentar la
imagen de una industria moderna y
actual”, destacaba José Lista, quien
ademas de presidir la FdA es presi-
dente de Arigal, la Asociacion Galle-
ga de Aridos.

Optimismo que comparte César
Luaces, quien fue el encargado de
presentar los detalles y objetivos del
Congreso, que espera reunir a mas
de 700 personas: “Es un Congreso
abierto, queremos evitar un evento
endogamico y que en él participen
todos los interlocutores”. Ademas,

el director general de la FdA desta-
c6 la buena marcha comercial del
Congreso, con mas del 70% de los
espacios expositivos cubiertos a casi
nueve meses de su celebracion y con
prevision de ampliar el nimero de
expositores a causa de la elevada
demanda.

En cuanto al programa, que sera
el protagonista durante los dos dias
con sesiones paralelas, Luaces asegu-
16 que “vamos a tratar de poner las
cosas dificiles a los asistentes para
que no sepan a qué ponencias asis-
tir". Con la economia circular y la sos-
tenibilidad como nicleos centrales de
buena parte de los contenidos de este
V Congreso, la industria quiere ofrecer
una imagen distinta de un sector que
sistematicamente encuentra recha-
zo en la sociedad. “No se conoce en



Europa ninguna explotacion minera o
de aridos que no cumpla los mas es-
trictos requisitos medioambientales”,
recalcaba César Luaces.

Por su parte, Angel Bernardo
se mostré convencido del éxito del
Congreso y seialé que se trata de
un evento muy importante para la
Xunta “que va a contribuir a una
mayor sostenibilidad del sector”. En
apoyo al lema del Congreso, el direc-
tor general de Minas sehalé cuatro
grandes temas que propondra en la
reunién de directores que tendra lu-
gar en su marco: un cambio en la
estructura empresarial, hacer llegar
a la sociedad la importancia del sec-
tor de los aridos en la conservacion
y proteccion del medioambiente, el
apoyo a la economia circular y la se-
guridad y la salud en el trabajo. “Las
directivas sobre materias primas
nos indican que hay que cambiar el
paradigma y que la riqueza de los
europeos pasara por su acceso Sos-
tenible a estos recursos”, destacaba
Angel Bernardo.

En el acto de presentacion tam-
bién estuvieron presentes Maria del
Carmen Pita, directora de promocion
de Turismo de Galicia, y Marta Lois
Gonzalez, concelleira de Igualdad,
Desarrollo Econémico y Turismo de
Santiago de Compostela, quienes
destacaron el atractivo de la ciudad
para los visitantes y los beneficios
que puede reportar para la economia
local la celebracion del Congreso.

Optimismo para el futuro

A pesar de que las cifras de consumo
de aridos contindan siendo bajas,
Jaume Puig, secretario general de

la FdA, destaco lo mucho que ha
cambiado el sector y sus expectativas
desde la celebracion del anterior
Congreso hace tres anos, que tuvo
lugar en Madrid. “Este Congreso lo
tenemos que enmarcar como el inicio
de unos buenos anos a partir de
ahora. Los buenos datos de PIB deben
traducir en la mejora del consumo

y alcanzar la media europea de
consumo de 5 toneladas por persona
y ano, ya que en Espana ahora mismo
apenas se consumen dos toneladas”.

Jaime Puig i Canal, secretario general de FdA, Maria del Carmen Pita Urgoiti, directora de promocion
de Turismo de Galicia, Angel Bernardo, director general de Energia y Minas de la Xunta de Galicia,
José Lista Tasende, presidente de FdA, y César Luaces, secretario general de FdA.

Como adelanté César Luaces,
los datos provisionales del 2017
muestran un crecimiento en el con-
sumo nacional de aridos del 7,5%,
cerrando el ano ligeramente por
encima de los 100 millones de to-
neladas. Niveles que, en cualquier
caso, Luaces califica de “ridiculos”
y que achaca al buen comporta-
miento del sector residencial. En
este sentido, los representantes del
sector demandaron una mayor in-
version publica en infraestructuras,
tanto en obra nueva como en man-
tenimiento de las ya existentes. “El

nivel de inversion en infraestructu-
ras es el menor en 50 anos -lamen-
taba el director general de la FdA-.
Aunque ahora la licitacion esta re-
puntando, hay mucho diferencial
con la ejecucion real de obra”.

Aun asi, las perspectivas para
este ano son positivas, con eleva-
das previsiones de licitaciéon en ca-
rreteras (2.000 millones para este
ano del Plan Extraordinario de Ca-
rreteras, seglin Fomento) y el im-
pacto que las elecciones autonomi-
cas y locales de 2019 puedan tener
en el sector. @

Intervencion de Angel Bernardo, director general de Energia y Minas de la Xunta de Galicia.
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A pie de obra

El legendario circuito
de Sachsenring,
totalmente renovado

GGOoOPro
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n este contexto, se ha realizado el saneamiento de

la capa superior y la intermedia. De este trabajo tan

exigente se han encargado unas maquinas y equi-
pos del Wirtgen Group. Mientras que las fresadoras en
frio de Wirtgen han generado mediante un fresado preci-
so la base plana de acuerdo con el perfil, una mezcladora
de Benninghoven, asi como tecnologias de extendido de
Vogele han proporcionado una calidad de mezcla y exten-
dido muy elevada.

Un trazado basado en datos digitales
Cuando cuenta hasta una milésima de segundo, también
cuenta cada milimetro: el mandante ha aprovechado las
obras de saneamiento del autédromo de Sachsenring
para realizar un reperfilado del circuito. Una tarea ha
consistido en modificar la geometria de la pista en unas
curvas especificas; un trabajo predestinado para las fre-
sadoras grandes de Wirtgen W 200 y W 220.

En la realizacion del fresado se requiere la maxima
precision, pues las fresadoras en frio tienen una influen-
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su 90° aniversario

cia fundamental en la calidad de los trabajos de sanea-
miento de carreteras. Lo que todavia es mas acusado en
el saneamiento de pistas de carreras, pues los requisitos
para su saneamiento superan en mucho los de las obras
en carreteras normales. El paquete de asfalto existente
debe fresarse en un espesor de, por lo menos, 8 cm. Para
el reperfilado de varias curvas es obligatorio realizar el
control de nivelacion tridimensionalmente.

La empresa de servicios de fresado ha utilizado el
modelo digital del terreno puesto a disposicion a priori
por el mandante para introducir en las fresadoras en frio
los datos correspondientes a través de una interfaz. “Con
ello se hace innecesaria la exploracion de los valores de
referencia en el suelo. En lugar de ello, las maquinas re-
ciben sus informaciones sobre la profundidad de fresado
mediante una estacion total, la cual se instala junto a la
superficie a fresar. Esta estacion sigue automaticamen-
te a la fresadora en frio con un alcance de hasta 100
m”, ha explicado Gerald Kluge, jefe del Departamento de
Fresadoras de SAT. Para que la maquina reciba constan-



temente una senal de referencia al realizar el fresado 3D,
se ha de cambiar el emplazamiento de la estacion total y
volver a efectuar las mediciones pertinentes aprox. cada
100 m. En la obra de la pista se utilizaron dos estaciones
totales que se alternaron como emisoras de senales para
la fresadora.

Un calendario ajustado ha exigido la realizacion del
saneamiento con la mayor rapidez posible. Aqui conven-
cieron las dos fresadoras de alto rendimiento de Wirtgen
W 200 y W 220 no solo en lo que se refiere al rendi-
miento de fresado, sino también con funciones como la
alineacion automatica de las maquinas con PTS (Parallel
To Surface).

En la alineacién en paralelo de la fresadora grande res-
pecto a la superficie de la calzada, la funcion automatica
asume todos los procesos que, en otro caso, deberia selec-
cionar el conductor uno por uno. Desaparece la fastidiosa
correccion posterior. Tampoco hay que olvidar el sistema
de nivelacion de Wirtgen Level Pro, que ha procurado una
superficie de fresado plana, gracias al preciso tratamiento
de los datos digitales. “Al final se pudo fresar el asfalto en
toda la pista con solo dos fresadoras en un tiempo corti-
simo y de manera muy eficiente y exacta”, ha comentado
Uwe Walter, gerente de la sucursal del Wirtgen Group en
Zwickau, la cual ha apoyado y respaldado el proyecto.

En combinacién con el sistema de nivelacion 3D, las fre-
sadoras grandes de Wirtgen han generado la superficie
extremadamente plana requerida de menos de 6 mm en

4 m de anchura. Ademas, la cota de nivel de la superficie
fresada no debe variar de las preespecificaciones del mo-
delo digital del terreno en mas de 8 mm en ninglin pun-
to. Requisito que también se ha cumplido, como lo han
demostrado las mediciones de control durante el fresado
y la comprobacion con el planégrafo. Asi, las dos fresado-
ras grandes han fresado la capa superior y la intermedia
de toda la pista de algo mas de 50.000 m2 en solo 4 dias.
El avance de las maquinas por término medio ha sido de
7 m/min. Las fresadoras en frio han estado equipadas
con un tambor de fresado con distancia entre lineas LA
8, lo que también ha sido una preespecificacion del man-
dante para conseguir una unién 6ptima de la nueva capa
intermedia de asfalto con la superficie fresada.

Después de que las fresadoras de Wirtgen realizaran
las tareas previas con precision, las pavimentadoras de
asfalto de Vogele se han encargado de continuar con el
trabajo. Asi como el fresado, el extendido del asfalto ya
estaba preparado hasta el Gltimo detalle: segiin un plan de
extendido, se ha determinado previamente la anchura de
extendido y la ruta exacta de cada pavimentadora, para la
totalidad de la pista. El firme de asfalto completo, de 3,7
km de longitud, no ha debido presentar ninguna costura
longitudinal y se ha logrado la menor cantidad de juntas
posibles causadas por la interrupcion del trabajo. Es por
ello que el conjunto de pavimentadoras debe alcanzar una
velocidad minima de 3 m/min en las lineas rectas.

De hecho, las tres pavimentadoras han trabajado un
poco mas rapido: con una anchura de extendido de casi 5
m y un avance promedio de 4 m/min han extendido apro-
ximadamente 2.500 toneladas de asfalto en 16 horas.

La razén de las exigencias mencionadas anteriormen-
te es el objetivo de generar un firme de asfalto lo mas
plano posible en todo el circuito de consistencia y carac-
teristicas homogéneas. Entre otros, uno de los requisitos
ha consistido en no variar el grado de compactacion di-
rectamente detras de las pavimentadoras, entre el lado
derecho e izquierdo de la calzada, en mas de un 2 %.
Esto no ha sido una tarea facil en un circuito de 14 m de
anchura muy deteriorado, con ampliaciones de hasta 20
m. Con el fin de evitar divergencias causadas por diferen-
tes tipos de maquinas, el empleo de pavimentadoras y
reglas idénticas era imprescindible. El contratista Strabag
ha escogido maquinas de Vogele de tipo Super 1900-2
con reglas extensibles AB 500 TP1.

Con el fin de ajustar las maquinas de la mejor manera po-
sible, en un proyecto de este tipo hay dos cosas esenciales:
la construccion de un campo de ensayo y la configuracion
correcta de los parametros de las reglas. “Solo cuando to-
das las reglas estan perfectamente sincronizadas podemos
extender calzadas sin desplazamiento de altura, caliente
sobre caliente, con el mismo nivel de compactacion”, ha
aclarado Rainer Hart, especialista en circuitos de carreras
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y colaborador en los trabajos de obra. Por esta razén, se
ha llevado a cabo el asfaltado del campo de ensayo de un
tamano de 12 x 40 m, antes del extendido real.

“En este extendido de prueba nos encargamos de la
sincronizacion exacta de la mezcladora y la pavimenta-
dora bajo las condiciones auténticas del lugar de obras.
Solo asi podemos extender una capa de asfalto de la mas
alta calidad sobre la pista actual, desde el primer metro”,
ha anunciado Horst Henninghausen. Es seguro que él lo
sabe, ya que, en los Ultimos anos y entre otras cosas, ha
colaborado en la construccion de mas de diez circuitos de
Férmula 1 como capataz y ha aportado sus conocimientos
y su experiencia en Sachsenring como supervisor de obras.

Con el fin de lograr una precompactacion optima, las
tres pavimentadoras han estado equipadas con una regla
de alta compactacion. En las reglas, el tamper es uno de
los componentes decisivos para una precompactacion
ideal. “Con el ajuste adecuado de elevacion y niimero de
giros del tamper, la totalidad del sistema compuesto de
pavimentadora/regla trabajoé el material de extendido de
forma 6ptima”, ha asegurado Michael Hahmann, jefe de
grupo de Strabag en la zona de Zwickau.

Junto a la precompactacion, Michael Hahmann y su equi-
po tenian puesta su atencion en la obtencion de una superfi-
cie muy plana. Lo exigido en cuanto a la capa superior ha sido
lo siguiente: la altura de referencia solo podia diferir maximo
3 mm del modelo digital del terreno. Ademas, se debia gene-
rar una superficie lisa con una divergencia inferior a 3 mm,
medida con una tabla de 4 m. Con este fin, las dos pavimen-
tadoras exteriores han utilizado a ambos lados el sistema Big
Multiplex Ski para la nivelacion.

La pavimentadora del medio ha palpado el firme de asfalto
nivelado de manera optima y recién extendido. También aqui
se demuestra que los conocimientos y la experiencia de los
especialistas tienen sus ventajas. Especialmente en las curvas
estrechas del circuito, el ajuste correcto de los sensores en el
sistema BigSki es indispensable para lograr la superficie lisa
deseada.

"En un reperfilado la calidad significa, en primer lugar, precision.
La cual fue aportada fiablemente por las fresadoras de Wirtgen",
comentan los dos conductores de fresadoras Rolf Lohberger y
Marco Seidel.

Otra exigencia de la licitacion ha sido la inspeccion de
las pavimentadoras en el taller especializado poco antes de
comenzar con los trabajos. La sociedad de ventas y servicios
Wirtgen Zwickau del Wirtgen Group, que se encuentra a unos
pocos kilometros de Sachsenring, se ha encargado de este
trabajo. “La inspeccion y el mantenimiento exhaustivos de
maquinas, asi como su reparacion y restauracion, forman
parte de la oferta de nuestros talleres”, ha aclarado Uwe Wal-
ter. “Para nosotros es muy importante realizar estas tareas
con gran rapidez para que las maquinas estén nuevamente a
disposicion de los clientes lo mas pronto posible”. Es evidente
que el equipo de Zwickau ha hecho un muy buen trabajo:
“Las pavimentadoras han hecho un trabajo excelente”, ha re-
sumido el jefe de grupo Hahmann al final de los trabajos de
extendido.

El hecho de que el extendido se llevara a cabo sin proble-
mas, se debe también al suministro de la mezcla, que ha
estado sincronizado al minuto. Desde la mezcladora de Ben-
ninghoven TBA 3000 en el emplazamiento de Zwickau han
sido transportadas hacia el circuito alrededor de 1.300 t con
15 camiones en un tiempo por vuelta de casi dos horas. De
esta forma, el mandante, junto con el operador de la instala-
cion, la empresa Deutsche Asphalt, han podido cargar cada
una de las pavimentadoras durante 16 horas, de forma con-
tinua. Durante este proceso se le ha dado importancia sobre
todo a la calidad de la mezcla. Es por ello que la mezcladora
ha dispuesto de cuatro cribas de fondo como minimo para
la generacion de la capa superior. Ademas, un minimo de
cinco silos calientes con control del nivel de llenado y la tem-
peratura, asi como con rebosadero, han estado disponibles
para garantizar la pureza de las fracciones.

El especialista en circuitos de carreras, Rainer Hart ha
hanlado durante una inspeccion detallada de la TBA 3000,
antes de que se iniciaran los trabajos: “La mezcladora de
Benninghoven en Zwickau esta equipada a la perfeccion
con 6 cribas. Incluso en la totalidad de la instalacion esta



disponible todo lo que necesitamos para generar nuestro
asfalto de alto rendimiento”. El sabe con seguridad de lo
que habla puesto que él mismo fue el creador de la receta.

Durante la sincronizacion exacta, el experto de renombre
internacional ha elogiado la alta precision de la mezcla-
dora: “Los protocolos sobre los lotes de mezcla mues-
tran que las divergencias estan muy por debajo de las
tolerancias”. Especialmente en el caso de la construccion
de circuitos de carreras, la calidad constante es de gran
importancia, ya que los margenes son mucho mas redu-
cidos que en el caso de la construccion de vias publicas.
Es por ello que, por ejemplo, el porcentaje en peso de
cada una de las fracciones en la capa superior solo pue-
de variar entre el 3 y el 1,5 % respecto a lo especificado,
como maximo.

Como es comiin en Alemania, el quemador de la mezcla-
dora construida en 2008 puede utilizar carbon pulverizado
y fuel6leo como combustibles. “En este punto, el quemador
es extremadamente respetuoso con los recursos”, ha asegu-
rado el director Heiko Reinwardt y ha anadido: “Benningho-
ven produce, con gran diferencia respecto a los demas, los
quemadores mas econémicos del mercado”. Una vez al aio,
el equipo de la empresa Deutsche Asphalt contrata a un

técnico de servicios de Benninghoven para que se encargue
del mantenimiento. Es mas, si en alglin momento surge una
pregunta, “pues simplemente llamamos por teléfono. Ben-
ninghoven responde la mayoria de preguntas a distancia, de
manera detallada y competente”.

Hace poco, Gero Kretzschmar, experto en tecnologias de me-
dicién operacional, control y regulacion y uno de los especialistas
en mezcladoras de Wirtgen Zwickau, monté en la mezcladora
un soplante de émbolo rotativo para el transporte del carbon
pulverizado desde el silo hasta el quemador. Con la ayuda de una
esclusa de rueda celular, ese invento especial de Benninghoven
se encarga del abastecimiento continuo de carbén pulverizado
bajo una presion de transporte de minimo 1 bar.

Los tanques de betln con calefaccion eléctrica tam-
bién contribuyen al servicio econémico y al mismo tiempo
comodo. “Este tipo de calefaccion es econémico y asi nos
ahorramos la manipulacion de fueléleo por separado”, ha
comentado muy satisfecho el equipo de la mezcladora.

Gracias a la produccion muy puntual de asfalto, una pla-
nificacion detallada y las maquinas de primera calidad del
Wirtgen Group, la empresa constructora pudo cumplir, en
todo sentido, las altas exigencias respecto al firme de asfalto.
Los propietarios del circuito, los pilotos y los entusiastas del
automovilismo pueden irse preparando para disfrutar de las
carreras futuras.
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Caso pratico

Martillos

Epiroc pone a prueba
sus martillos en la mina
de Katzenberg

I martillo hidraulico SB 202 de Epiroc ya ha demos-

trado su eficacia en miiltiples ocasiones, y también

ha prestado un excelente servicio a la empresa
Rathscheck Schiefer en Mayen (Eifel). En la extraccion
subterranea de pizarra en la mina de Katzenberg, en
Alemania, convence por su fiabilidad, robustez y escaso
mantenimiento.

Desde su fundacion en 1793, Rathscheck Schiefer es
uno de los productores lideres de pizarra de calidad supe-
rior. Con Epiroc, la empresa ha encontrado también a un
socio de liderazgo consolidado. Con la ultima tecnologia,
Epiroc desarrolla y produce innovadoras herramientas
para excavadoras usadas en los ambitos de extraccion de
roca, demolicion y reciclaje.

Bajo tierra

La pizarra Moselschiefer, extraida en la mina subterranea
de Katzenberg en el area de Mayen, es el producto estre-
lla de Rathscheck Schiefer. El actual pozo de extraccion
principal comenzé a funcionar en 1959 y llega hasta los
220 metros de profundidad en el 7° nivel, mientras que
el 11° nivel obtenido en 2016 ya alcanza los 400 metros
de profundidad. La produccion de la variedad local de Mo-
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selschiefer se ha modernizado de forma radical en los 15
dltimos anos.

El moderno martillo hidraulico especial SB 202 de
Epiroc garantiza una extraccion eficiente. En la mina de
Katzenberg, ya se usan 6 de estos martillos en total a dia-
rio (de 3 a 4 horas por turno) desde 2013. Dos se guardan
de reserva, mientras que los otros 4 estan montados en
maquinas Bobcat E50, Komatsu PC45 y Schaeff HR18.
Se emplean para desprender de la pared la pizarra extrai-
ble que antes se ha cortado con una sierra de diamante
en una trama exacta conforme a las caracteristicas geo-
logicas.

Bajo tierra se dan situaciones hiimedas y angostas.
Aqui destacan las virtudes del SB 202 que, con su es-
tructura solida dnica, resulta idéneo para esta tarea. En
comparacion con la competencia que habia utilizado an-
tes Rathscheck Schiefer, el martillo hidraulico de Epiroc
convence por su robustez, facilidad de mantenimiento y
fiabilidad. Sobre todo el cambio sencillo de puntero y la
buena visibilidad del campo de trabajo permiten un ma-
nejo exacto e intuitivo. Mientras que los predecesores se
debian mantener o reparar a veces cada semana, el SB
202 brinda un servicio sin fallos en general. @
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Dossier

Manipuladores telescopicos

La venta de

manipuladores

telescopicos aumenta
un 75% en 2017

Texto: Lucas Manuel Varas

do su reflejo en el mercado de maquinaria, cuyas
ventas se incrementaron un 49% en 2017, con un
total de 4.483 unidades vendidas, segun los datos que
facilita Andicop, la Asociacion Nacional de Distribuido-
res e Importadores de Maquinaria de Obras Piblicas,
Mineria y Construccion.
Aunque el crecimiento ha sido generalizado en todos
los segmentos de maquinaria, hay dos que han mostrado
un comportamiento especialmente positivo: el de maqui-

I a mejora en el sector de la construccion ha teni-

@ polencia

naria pequena, que crece un 62% (1.848 unidades) y el
de manipuladores telescépicos, que registra el mayor cre-
cimiento con un 75%, alcanzando 833 unidades.

Se trata de dos tipologias de equipos muy ligadas
al sector residencial, el segmento que mejor comporta-
miento ha tenido en el global de la construccién en el
pasado ano y que tras crecer un 14% en 2017 se espera
que mantenga la senda positiva en los proximos anos.

Con estos datos, el mercado de manipuladores telescé-
picos registra su mejor dato desde el aiio 2008, aunque atin
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DOSS ier ‘ Manipuladores telescépicos

Porcentaje de manipuladores telescépicos vendidos
sobre el total de maquinaria
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queda lejos de las mas de 3.400 ventas registradas en 2007
(ver grafico 1). Asi, en la Gltima década el mercado de ma-
nipuladores ha perdido un 76% de su volumen de mercado.

En cuanto a la cuota de mercado que ocupan so-
bre el total de maquinaria, su comportamiento ha
sido desigual en los dltimos anos hasta situarse en
un 18,6% sobre el total en 2017 (ver grafico 2). El
crecimiento en ventas registrado en el Gltimo ejercicio
ha repercutido positivamente en este aspecto, aunque

012

18.6%
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entre los afos 2012 y 2014, los mas bajos de la serie
histérica, la cuota de mercado de manipuladores so-
bre el total era cercana al 20%.

Es significativo el fuerte impacto que el desplome del
mercado en los anos 2008 y 2009 tuvo en esta maquinaria
especifica. En apenas dos aios las ventas de manipulado-
res telescopicos perdié mas de un 90% de su volumen, y su
cuota sobre el total de maquinaria de construccion vendida
se redujo de un 16,3% en 2007 a un 9,5% en 2009. @

Ratio de ventas por tipo de maquinaria

Triturachtn y
clasificacion

0.4%

Ratio ventas maquinaria.
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Minis
41.2%
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as innovadoras plataformas aé-

reas sobre camion de Palfinger

cubren el rango completo entre
los 32 y los 70 m de altura de traba-
jo. Pueden montarse sobre cualquier
vehiculo estandar pero también se
ofrecen soluciones a medida para
cualquier necesidad de aplicacion.

El grupo Garlo vuelve a confiar en
Palfinger, esta vez se trata de una
operacion comercial mediante la cual
adquieren la innovadora plataforma
aérea WT 700 montada sobre un ca-
mion Scania P410 de 4 ejes, que sera
entregada a finales del mes de marzo
de 2018.

Esta plataforma alcanza una altu-
ra maxima de 68 m, ofreciendo una
altura maxima de trabajo de 70 m
con un alcance maximo lateral de

polencia

35m / 100 kg. Este modelo WT 700
pertenece, a la Clase Jumbo de Pla-
taformas Aéreas Palfinger.

El cliente, el Grupo Garlo, es una
empresa especializada en el mante-
nimiento edlico y uso de plataformas
elevadoras que inicia su recorrido en
2011 para ofrecer soluciones y servi-
cios de calidad en trabajos en altura
mediante plataformas elevadoras
sobre camion, cumpliendo con rigor
todas las exigencias de seguridad.
Spin-off de otra empresa del grupo,
pioneros en el uso de este medio de
elevacion en el sector eélico con mas
de 15 anos de experiencia.

Dentro del programa de creci-
miento de la empresa en 2012 se in-
troduce el servicio de mantenimiento
de palas, con imagen de marca Gar-
lowind. Este servicio surge como res-
puesta a la necesidad de sus clientes
de cara a poder ofrecer un producto

hace la fuerza

mas competitivo y sencillo de gestio-
nar uniendo el suministro de la pla-
taforma elevadora con la reparacion
de palas.

Respecto a la plataforma aérea
de Palfinger estas son algunas de
sus principales caracteristicas:

El conveniente transporte de ma-
teriales y el ahorro de tiempo son
las ventajas que ofrece el sistema
“Powerlift”. La cesta se caracteriza
por una gran capacidad de carga que,
se pueden hacer labores de montaje,
asi como para los sistemas de ilumi-
nacién y mantenimiento.

Gracias al excelente rendimien-
to del JIB Wumag, posibilitan cargar
la cesta de trabajo a ras del suelo y
desplazarlas por encima de los obs-
taculos.
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Novedades

La canasta tiene un rango de rota-
cion de 175°. La extraccion continua
del panel central con la funcion de
telescopio, se lleva a cabo mediante
un comando electrohidraulico desde
la pantalla. Dado que la consola de
control se puede mover, los comandos
relacionados con los movimientos de
rotacion se pueden intercambiar eléc-
tricamente dependiendo de la posi-
cion de la consola.

El sistema de fijacion de cesta le per-
mite superar obstaculos con preci-
sion, evitando colisiones y dafos. La
canasta puede bajarse en el otro lado.

Los brazos articulados telescopicos
con dos elementos estandar, siempre
se pueden extender al maximo, de-
pendiendo de la carga. Esto garantiza
flexibilidad extrema en cada situacion
de trabajo. La carga maxima permiti-
da en la cesta, puede ajustarse conti-
nuamente de acuerdo con la longitud
efectiva de los brazos.

Para trabajar de manera eficiente,
los operadores deben colocar una
consola de comando perfecta en
la cesta. Los datos técnicos mas
importantes, asi como las indica-
ciones de servicio y advertencia se
muestran graficamente en la pan-
talla de la consola. Las caracteristi-
cas estandar incluyen: inicio, ajuste
de velocidad basado en posicion,
movimiento hacia atras, movimien-
to rapido, movimiento lento. Opcio-
nalmente, los destellos de como-
didad electrénicos optimizan atin
mas el rendimiento. Estos incluyen
la funcion de memoria y el ecuali-
zador con caracteristicas ajustables
individualmente para el movimien-
to del vehiculo. Todas las platafor-
mas estan equipadas con un segun-
do control electronico, ubicado en
la base, y un control de emergencia
(sistema de descenso de emergen-
cia), ubicado en la cesta.

@ polencia

Los detalles del éxito Sistemas
hidraulicos. La temperatura del
aceite es importante para la ejecu-
cion perfecta de los movimientos,
por lo que debe vigilarse constan-
temente. En caso de sobrecalenta-
miento de la temperatura del acei-
te, un comando de seguridad activa
automaticamente un sistema de
enfriamiento integrado. Los cilin-
dros que se apoyan en los cojinetes
estan equipados con valvulas inter-
cambiables redundantes.

Las bandejas porta cables, los cilin-
dros telescopicos y todas las cadenas
estan integrados dentro del sistema
del brazo vy, por lo tanto, estan prote-
gidos contra danos e imperfecciones.
La apariencia externa se caracteriza
por superficies lisas y lineas claras.

La torreta permite la rotacion de la
plataforma aérea dentro del area
de los espejos retrovisores del ve-
hiculo. Los estabilizadores con
regulacion continua y nivelacion
automatica, optimizan el rango de
trabajo. El angulo de inclinacion
también se controla y el rango de
trabajo posible se calcula automa-
ticamente.

Garantizan el mejor soporte de
suelo y la mejor distribucion de
presion sobre el terreno. Se colo-
can entre la plataforma y el suelo
y se incluyen en la determinacion
estandar.
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Novedades

on una capacidad maxima de
elevacion de 3 toneladas y una
altura maxima de elevacion de
casi 7 m, el nuevo manipulador telesco-
pico compacto TL30.70 de Bobcat esta
disenado para una amplia gama de
aplicaciones en los sectores de la cons-
truccion y el alquiler de maquinaria.
Por su tamano compacto y renta-
bilidad, el modelo TL30.70 constituye
una excelente alternativa a los mode-
los de 7 m mayores, especialmente en
espacios de trabajo estrechos y cuando
se requiere mas capacidad de manio-
bra. Ademas, el rendimiento no se ve
afectado, ya que el TL30.70 ofrece un
alcance maximo sobresaliente de 4 m
con una carga de mas de 1 tonelada. A
la maxima altura de elevacion, los usua-
rios pueden elevar hasta 2 toneladas
de peso, lo que resulta suficiente para
depositar un palé de pesados ladrillos
en la mayoria de las circunstancias. El

presenta el
nuevo manipulador

tamano compacto y la estabilidad del
TL30.70 convertiran esta maquina en
la herramienta perfecta para traer y
llevar materiales o subirlos a ciertas al-
turas en promociones inmobiliarias de
tipo residencial y comercial.

Como los anteriores manipuladores
telescopicos TL26.60 y TL30.60 de la
gama Bobcat, el TL30.70 esta disponi-
ble con dos alturas totales distintas, ya
que la cabina se puede montar de dos
formas: en posicion inferior, lo que ofre-
ce una altura muy baja de 2,4 m,y en
posicion elevada, que permite una visi-
bilidad 6ptima. De serie, la cabina tam-
bién cuenta con suspension que mejora
la comodidad de la marcha.

Como todos los manipuladores tele-
scopicos Bobcat, el TL30.70 cuenta
con una transmisiéon hidrostatica
de gran resistencia que facilita una

marcha regular y precisa a baja ve-
locidad, con la capacidad de acelerar
de inmediato o de trabajar mas duro
cuando sea necesario. La transmi-
sion automatica de Bobcat adapta
automaticamente el par motor y la
velocidad al nivel requerido para rea-
lizar el trabajo. Los operadores no
tienen que quitar las manos del joys-
tick para cambiar de marcha. Y por
Gltimo, aunque no menos importan-
te, esta transmision de primera esta
equipada con una funcién de avance
lento que permite al operador ser to-
davia mas preciso en aplicaciones de
baja velocidad sin tener que utilizar
los frenos, lo que reduce la fatiga y
aumenta la seguridad.

Bobcat ha disenado todos sus
manipuladores telescopicos con el
mismo y robusto bastidor de caja
soldado para mejorar al maximo la
rigidez.
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n septiembre de 2017, Putzmeis-
ter presenté los primeros mode-
los en un evento para clientes en
la sede de la compaiia en Aichtal. La
nueva generacion de BSF 31-5, BSF
36-4 y BSF 38-5, asi como la pluma
estacionaria MXR 35-4 se presentaron
por primera vez a clientes de Europa,
Africa y Oriente Medio. Desde hace un
tiempo, mas de 20 maquinas piloto es-
tan siendo sometidas a duras pruebas
en todo el mundo para garantizar un
inicio de la produccion sin problemas.
El lanzamiento de la maquina para
el mercado estadounidense se realizé en
el WOC 2018 en Las Vegas. La bomba de
hormigon montada en camién BSF 394
con plegado en Z también presentada
se desarrollo especificamente para el
mercado estadounidense y también se
puede utilizar como pluma estacionaria
sobre mastil. Las aplicaciones miiltiples
de esta pluma le permiten al operador
quitar la pluma de la bomba de hormi-
gon montada en el camion, y montarla
en un sistema de columna (tipo griia to-
rre) para edificacion en altura.
Todos estos equipos de nueva gene-
racion estan equipados con el software

lanza su
nueva generacion de
plumas de 30 metros

de control Ergonic 2.0. Los nuevos mo-
delos de bombas de hormigon monta-
das sobre camion se distinguen por su
robustez y seguridad, incluso durante el
proceso de bombeo.

La BSF 31-5 es el equipo mas repre-
sentativo de la gama. Se usa donde sea
que se requiera una alta movilidad y fle-
xibilidad en los espacios mas reducidos.
Con una movilidad maxima y virtuosas
propiedades de deslizamiento, la bomba
de hormigdon montada sobre camion de 5
extensiones de brazo es la solucion ideal
para reparaciones y lugares de trabajo mu-
cho mas pequeiios. Equipado con la (lti-
ma tecnologia de control de Putzmeister, el
funcionamiento es simple e intuitivo.

El clasico entre las bombas de
hormigébn montadas sobre camion,
BSF 36-4, impresiona por su fun-
cionamiento simple y bajo peso to-
tal. La pluma estable y flexible de 4
secciones con plegado en Z permite
operaciones a una baja altura de
despliegue y mejores propiedades de
deslizamiento. BSF 36-4 es versatil y
alin mas eficiente gracias a su siste-
ma de seguridad de patas de apoyo
ESC (Ergonic Setup Control), hacien-

do que pueda trabajar incluso con
las patas recogidas en determinadas
posiciones con total seguridad para
maquina y maquinista.

Como un éxito de ventas y pluma
todoterreno, tenemos la BSF 38-5 que
se ha optimizado alin mas. Su estabili-
dad y la conveniencia para el operador
hacen que las operaciones sean muy
rapidas y faciles. Al mismo tiempo, la
poca longitud total de la maquina (me-
nor que la M-36) logra una gran manio-
brabilidad, junto con Ergonic 2.0 y una
gama de variantes de apoyo con el sis-
tema ESC, hace que la BSF 38-5 ahora
sea capaz de operar en practicamente
todos los ambientes de trabajo, desde
el hormigonado bajo techo, en forjados
o hasta en cimentaciones. Con la plu-
ma de 5 brazos en plegado RZ, ofrece
una flexibilidad extremadamente alta y
una altura de desplegado bastante baja
para su categoria.

La MXR 354 se ha presentado
como la dltima generacion de plumas
estacionarias. El diametro del tubo de
transporte continuo de 125 mm y el
sistema de columna de tubo RS850 de
Putzmeister permiten operaciones efi-
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anmar presentard dos nue-

vas familias de motores en la

préoxima edicion de Intermat,
ampliando su rango de potencia
hasta 155 kW. Los motores se pue-
den ver en el stand E46 de Yanmar
en el Hall 5A.

El mas pequeio es un motor de
desplazamiento de 3.8L, llamado
4TN101, que se alinea en el rango
de potencia de 55 a 105 kW con un
par de hasta 550 Nm.

El mas grande, llamado 4TN107,
tiene un desplazamiento de 4.6L con
rangos de potencia que van desde 90
hasta 155 kW y un par que excede
los 805 Nm.

Ambos motores cuentan con un sis-
tema de inyeccion Common Rail, elec-
tronica de autoridad completa y turboali-
mentador posenfriamiento (con un turbo
de dos etapas en las clasificaciones su-
periores 4TN107). La potencia y el par
especificos se encuentran entre los mas

amplia su
linea de motores
hasta 155 kW

altos disponibles en el mercado.

Ambas familias de motores ten-
dran la certificacion Stage V de la
UE y compartiran el mismo objetivo
de diseno para reducir el costo total
de propiedad. Por lo tanto, los es-
fuerzos de los ingenieros de Yanmar
se han centrado en establecer nue-
vos objetivos de economia de com-
bustible, aprovechando los amplios
conocimientos técnicos de Yanmar
en la optimizacion del proceso de
combustion obtenida a través de su
amplia experiencia en motores dié-
sel para equipos industriales y em-
barcaciones marinas. La reducciéon
del consumo de aceite lubricante
fue otro objetivo clave del diseno,
logrado gracias a un proceso de fa-
bricacion de alta precision de ultima
generacion desarrollado especifica-
mente para este propdésito.

El sistema de postratamiento
consiste en EGR y DPF y SCR separa-

dos para salvaguardar la durabilidad
y garantizar un rendimiento de lim-
pieza del gas de escape sin concesio-
nes. Los médulos de post-tratamien-
to mas pequenos e independientes
también permiten una instalacion
mas sencilla.

Por un lado, se han logrado con-
juntamente la durabilidad y robustez
superior en un lado y la compacidad y
alta densidad de potencia y par para
cumplir los requisitos de las aplicacio-
nes designadas, es decir, construccion,
manejo de materiales y agricultura.

Con la presentacion de estas
dos nuevas familias de motores
4TN101 y 4TN107, Yanmar apor-
ta en gran medida su fiabilidad de
renombre mundial y su excelente
calidad general. Aprovechando su
liderazgo en el suministro del mer-
cado libre, Yanmar ahora extiende
su historia de éxito a un mayor ran-
go de potencia.
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anuncia su

nueva estacion total

opcon Positioning Group anun-

cia la nueva estacion total GM-

100 disenada para proporcionar
un potente EDM junto con tecnologia
avanzada de comunicaciones integra-
das en un paquete manual.

“Ofrece las ultimas ventajas tec-
nolégicas en un disefo pequeio y
elegante”, ha anunciado Ray Kerwin,
director de productos topograficos
mundiales. “Ya sea que los operadores
realicen tareas como el diseno del sitio
o el levantamiento de construccion, el
instrumento ofrece un rendimiento de
alta gama con la mejor precision de
clase de hasta 6000 my 1,5 mm + 2
ppm con un prisma y hasta 1000 m y
2 mm + 2 ppm en modo sin reflector”.

El GM-100 presenta una com-
pensacion de doble eje diseiada
para garantizar mediciones esta-
bles incluso en terreno acciden-
tado al corregir automaticamente

los angulos horizontal y vertical. El
instrumento ofrece tecnologia Blue-
tooth integrada sin antena externa
necesaria para la conectividad con
el controlador.

Las caracteristicas adicionales inclu-
yen 50.000 puntos de memoria interna
y hasta 32GB de almacenamiento USB,
asi como hasta 28 horas de duracion de
la bateria y certificacion IP66.

. lanza sus primeras
soluciones Ecolabel para
la construccion

ok Eco 107, Betonex Eco y Bi-
teerex Eco son los productos
que la marca alemana de lubri-
cantes ha creado comprometida con
la construccion medioambientalmente
segura y sostenible
La firma presenta la primera gama
de desencofrantes con la etiqueta Eco-
label, altamente biodegradables y libres
de disolventes e hidrocarburos.
Sok Eco 107 es un desencofrante
para aplicaciones propias de ingenieria

@ polencia

civil y plantas de prefabricado de hor-
migoén. De uso universal para cualquier
tipo de molde o encofrado, garantiza
superficies limpias, heterogéneas y sin
poros, entre otros beneficios.

Betonex Eco es el desencofran-
te-protector universal que evita la ad-
herencia de mortero y hormigon en
maquinaria, camiones mezcladores,
bombas de hormigén, hormigoneras,
silos, encofrados de acero asi como
todo tipo de piezas metalicas. Su alta

proteccion permite la reduccion de
costes de mantenimiento y, ademas,
Betonex Eco posee gran efectividad,
duracion y resistencia al agua.

Biteerex Eco es el nuevo agente des-
moldante de betiin para asfalto caliente
y fundido. Su uso es universal, estudiado
para aplicacion en las compactadoras
de rodillos de caucho y empleado en
los volquetes y cajas de los vehiculos
que transportan el aglomerado asfaltico
para evitar la adherencia.
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Empresas

Hyundai Construction Equipment
Europe nombra un nuevo director

de ventas para Europa

yundai Construction Equipment Europe

(HCEE) ha anunciado el nombramiento de

Jean-Philippe Pollet como nuevo director de
ventas de equipo de construccion en el mercado
europeo. Desde la direccion de la empresa se ha
dado la bienvenida a Jean-Philippe Pollet que, con
sus mas de 20 anos de experiencia en el desarrollo
de negocios en Emea y habiendo liderando redes de
distribucion en varios segmentos industriales, con-
tribuira a mejorar la presencia y el crecimiento de
Hyundai en Europa.

“Estamos encantados de darle la bienvenida a
nuestra familia a Jean-Philippe Pollet”, ha afirmado
Alain Worp, director general de HCC, “Jean-Philippe
ha sido un gran lider comercial en varias industrias
y estamos muy emocionados de poder tenerle lide-
rando nuestro departamento de ventas de equipos
de construccion. Jean-Philippe es un gran partidario
del crecimiento empresarial, y trabajar como direc-
tor de ventas potenciara sus capacidades para lle-
var el departamento de ventas de equipos de cons-
truccion al siguiente nivel”.

“Durante mi carrera, siempre he estado muy invo-
lucrado en la distribucion internacional y el desarro-
llo de ventas comerciales. Quiero reforzar y potenciar
la relacion con la red europea actual de Hcee. Estoy muy
entusiasmado por unirme a un equipo de profesionales

Jean Phillipe, nuevo director de ventas de HCCE para Europa.

comprometidos, dentro de una marca influyente y con
una base soélida, y poder llevar Hcee al siguiente nivel”
ha afirmado Jean-Philippe Pollet. @

Haulotte aumenta sus ventas un

12% en 2017

aulotte Group generé ventas consolidadas de €

139,3 millones en el cuarto trimestre de 2017 fren-

te a € 114,4 millones el ano anterior, un aumento
significativo del 22% en comparacion con el ano anterior y
de un 31% en comparacion con el trimestre anterior.

Las ventas consolidadas del ano completo en 2017 fueron
de € 510.0 millones contra € 457.8 millones en 2016, un au-
mento del 12% durante el ano a tipos de cambio constantes.

El dinamismo comercial de la zona europea se confirmo en
la mayoria de los mercados, lo que permitié a Haulotte Group re-
gistrar un crecimiento anual de ventas de + 19% en esta region.

Asia-Pacifico finalizo el aiho con un crecimiento de los
ingresos del 7,5% (a tipo de cambio constante), gracias a un
fuerte repunte en las ventas del 4T en Medio Oriente y Asia.

@ polencia

En América del Norte, las ventas de plataformas de
trabajo aéreo aumentaron un 21% durante el periodo, lo
que confirma el fortalecimiento de la posicion del Grupo
en este mercado. La caida en las ventas de andamios ob-
servada durante el ano (-25%) impide que Haulotte Group
publique crecimiento de ingresos en esta region.

Finalmente, a pesar de una depresion en el mercado
mexicano; las ventas en Latinoamérica aumentaron en un
6%, (a tipos de cambio constantes) un signo de mejora en
otros mercados.

En comparacion con el ano anterior, todas las activida-
des del Grupo generaron crecimiento a tasas de cambio
constantes, especialmente en ventas de Equipos (+13%)
y actividad de Alquiler (+16%). @
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La Fundacion Laboral de la
Construccion presenta su nueva
web de cursos con un diseno
mas atractivo y funcional

a Fundacion Laboral de la Construccion lan-

za un renovado portal de cursos, que incor-

pora nuevas funcionalidades ademas de un
diseno mas atractivo y accesible.

Entre las novedades del sitio web se encuentra
la incorporacion de un potente buscador de cursos,
donde el usuario puede acceder de forma sencilla
a la completa oferta formativa de la entidad parita-
ria, que se compone con alrededor de 400 cursos.
Asimismo, si en el momento de la bisqueda no en-
cuentra el curso que necesita, el portal facilita al
usuario la posibilidad de solicitar una convocatoria
en la provincia y las fechas que desee.

El nuevo servicio de la Fundacion facilita to-
das las gestiones relacionadas con la inscripcion
en los cursos, incluyendo el pago con tarjeta ban-
caria. Ademas, guarda un diseiio “responsive”,
que mejora el acceso de los usuarios desde cualquier tipo
de dispositivo mavil o tablet.

Por otro lado, se ha creado un canal dirigido especifi-
camente a las empresas del sector, denominado ‘Servicio
a Empresas’, que pretenden facilitar a este publico la loca-
lizacion de los recursos que la Fundacion ofrece expresa-

e ETE e Cemm WO
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o grue s Fundscion pars s cursos?

mente para ellos. De esta manera, tendran la posibilidad
de solicitar cursos ‘a medida’ para sus trabajadores, incluso
de acciones formativas que no se encuentren en catalogo.

Otra de las novedades, es la incorporacion de un chat
online a través del cual los usuarios de la web pueden
contactar con la entidad paritaria de forma inmediata y
recibir un servicio mas cercano y eficiente. @

Terratest adquiere Geostructures

erratest, proveedor internacio-

nal lider en soluciones de ci-

mentacion especial, mejora del
terreno, tineles y medioambiente, ha
adquirido Geostructures, compania de
servicios de construccion con sede en
Estados Unidos. Los términos finan-
cieros de la transaccion no se han
hecho publicos.

Con sede central en Purcellville,
Virginia, y fundada en 1995, Geostruc-
tures es una compaiia lider en servi-
cios de ingenieria, disefio y ejecucion
de tecnologias para mejora de suelos y
estabilidad de taludes en la region del
Atlantico Medio de Estados Unidos.

“Geostructures es una compa-
Nia con una reputacion excelente,

@ polencia

un equipo directivo experimentado y
una plantilla altamente cualificada”,
ha senalado Enrique Torres, CEO de
Terratest. “La compania encaja per-
fectamente en nuestro grupo y nos
brinda una excelente entrada en el
mercado estadounidense para con-
tinuar con la expansion de nuestro
negocio. Esta combinacion creara
numerosas sinergias y nuevas opor-
tunidades para ambas companias”.

Terratest, cuyo principal accionis-
ta es el fondo norteamericano Pla-
tinum Equity desde 2014, opera en
25 paises en Europa, Africa, Oriente
Medio y América Latina.

“Ser parte del grupo Terratest nos
dara acceso a tecnologia adicional y

a capital intelectual, que nos permiti-
ran ampliar los servicios que ofrece-
mos a nuestros clientes,” ha afirma-
do Mike Cowell, fundador y CEO de
Geostructures, quien continuara lide-
rando la compaiia. “Estamos entu-
siasmados con las nuevas oportuni-
dades que nos brinda este acuerdo.”

Bajo el paraguas de Platinum Equi-
ty, Terratest ha logrado un crecimiento
organico sustancial y ha participado en
algunos de los proyectos de infraestruc-
tura mas importantes del mercado.

“Agradecemos a Platinum Equity su
apoyo a huestro crecimiento, asi como
su ayuda para alcanzar nuestros objeti-
vos estratégicos a largo plazo,” ha con-
cluido Enrique Torres. @
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Comienza la produccion de los
nuevos dumperes de JCB

an comenzado a fabricarse las

primeras unidades de la nueva

gama de dumpers de JCB en
la sede central de la compania, inclu-
yendo el innovador modelo Hi-Viz, que
ofrece nuevos niveles de seguridad al
mercado.

JCB ha anunciado sus planes
para fabricar su propia gama de esta
popular maquina el aiho pasado y la
produccion ya esta en marcha en Ro-
cester, Staffordshire, una actividad
que creara 70 nuevos puestos de tra-
bajo en los proximos 12 meses.

La gama que se ha comenzado a
producir incluye el innovador modelo
de 7 toneladas JCB 7T-1 Front Tip Hi-Viz,
disenado para dar respuesta al crecien-
te interés de la industria en materia de
accidentes y lesiones graves, que involu-
cran dumpers en obras de construccion.
La gama completa cumple con la (ltima
legislacion de seguridad, que incluye la

norma ISO 5006: 2017 y EN474.

Este modelo es parte de una gama
de otros ocho equipos que abarcan
una capacidad de 1 a 9 toneladas. El
mayor mercado potencial para estas
maquinas es el Reino Unido e Irlanda,
seguido de Francia.

El director general del area de
Dumpers de JCB, Richard Butler, ha
comentado: “Estamos encantados de
que la fabricacion de esta nueva gama

de dumpers de JCB esté ya en marcha,
porque traera nuevos niveles de segu-
ridad al mercado a través de la innova-
cion. La reaccion ante el lanzamiento
de esta nueva gama ha sido excepcio-
nal y los clientes tendran la oportuni-
dad ver los modelos de 3y 7 toneladas
en el stand de JCB en el Executive Hire
Show, que se celebrara en el Reino Uni-
do en el mes de febrero”. @

Manitou premia a sus
distribuidores en la Convencion
Ibérica de Concesionarios 2017

De izquierda a derecha, Laurent Bonnaure, Joaquin Lorence (CEMA),
Joao Hébil, Rafael Paris (CEMA) y Antonio Lorenzo (Ventas Manitou).

anitou Espana y Manitou Portugal han celebrado los
M pasados la Convencién Ibérica de Concesionarios don-
de fueron premiados los mejores concesionarios del
ano 2017. La cita, que ha congregado a 80 profesionales pro-

@ polencia

cedentes de los distribuidores de Manitou en Espana, Portugal
y Angola, ha tenido lugar en la localidad de Ancenis, en Francia.

La Convencion Ibérica de Concesionarios de Manitou,
que se celebra cada ano desde 2012, premia a los mejores
concesionarios del aino en las categorias de ventas, alquiler,
agricultura, construccion e industria, entre otras. Este aio,
los asistentes han visitado, por primera vez durante una con-
vencion, la sede y fabrica de telescopicos en Ancenis y las
fabricas de carretillas y equipos de almacenaje de Manitou
en el municipio de Beaupréau.

A la cita han acudido el fundador de Manitou Mr. Mar-
cel Braud, la presidenta del consejo de administracion, Ja-
cqueline Himsworth, Michel Denis, presidente actual del
Grupo Manitou, y Laurent Bonnaure, vicepresidente eje-
cutivo global de Ventas y Marketing de Manitou. Laurent
Bonnaure y Joao Hébil, director general de Manitou Espana
& Portugal, han sido los encargados de entregar los galar-
dones a los concesionatrios premiados. @
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La plataforma
SAP Business

One simplifica
el acceso de
las pymes a la

competitividad

a plataforma SAP Business One aleja de la pyme la com-
plejidad que caracterizaba a las soluciones ERP (planifi-
cacion de recursos empresariales). Las pymes de dife-
rentes sectores de actividad tienen funciones comunes, pero
necesitan ese “algo mas” que identifica a su negocio. En el
pasado mas reciente acceder a esta tecnologia, actualizarla y
personalizarla suponia procesos complejos que se alargaban
en el tiempo y afectaban la competitividad de estas empresas.
Pero, en pleno siglo XX, la tecnologia no tiene excusas para exi-
gir grandes esfuerzos a las pequeiias empresas. Esta todo hecho,
esta todo desarrollado y sélo queda avanzar hacia la perfeccion.

“Todo para la pyme esta en la plataforma SAP Busi-
ness One”

SAP Business One proporciona las funciones que toda pyme
necesita para su gestion de base: Contabilidad y Finanzas; Ven-
tas y Gestion de los Clientes; Compras y Operaciones; Inventario
y Distribucion, creacion de informes vy, por supuesto, tomar de-
cisiones rapidamente accediendo a la informacion completa.

Adicionalmente, ofrece software especifico capaz de satis-
facer las exigencias y peculiaridades de los diversos mercados
(industria, salud y bienestar, construccion, servicios financieros,
alimentacion, distribucién mayorista y mayorista, etc., etc.) ayu-
dando a las pymes a adaptarse en un tiempo récord a entornos
en cambio constante, cuya exigencia de rapidez y calidad es
muy elevada y permanente. SAP ha dotado a sus partners de
nuevas tecnologias, que subyacen ahora en la plataforma SAP
Business One, capaces de ampliarla para cubrir las necesidades
de cada pyme en su sector y sin ralentizar su desempeno diario.

Muchos partners de SAP desarrollan ampliaciones para
proveer funcionalidades concretas a sectores especificos.
Ahora, SAP Business One es ampliable; ha simplificado la
inclusion de nuevas funciones sin afectar al sistema de base,
sin tener que abordar personalizaciones invasivas. En el pa-
sado, estos procesos solian derivar en la pérdida de oportuni-
dades de negocio debido a su complejidad.

Innovar en aplicaciones es el factor esencial

para competir

El ritmo de innovacion en las aplicaciones empresariales se ha
multiplicado por parte de los proveedores de soluciones. La meta
es dotar a la pyme de lo que necesita para competir y hacerlo ya.

SAP4

Asi, se ha comprobado que los proveedores de soluciones han
aumentado el ritmo y el volumen de las actualizaciones.

Esta innovacion continua para las pymes es un factor esencial.
La mejor forma de acceder a ella es a través del modelo Saa$S de
tenencia miiltiple (Software as a Service), alojado en la nube, don-
de el partner de SAP asume las tareas mas complejas. La pyme
accede a esas actualizaciones inmediatamente, sin tener que rea-
lizar un seguimiento para el que no suele haber tiempo, y asumién-
dolas de forma transparente. Muchos partners de SAP sit(ian los
componentes en la nube y los suministran como SaaS.

¢Qué es SaaS de tenencia multiple? El que el proveedor facili-
ta en la nube a las pymes, donde éstas comparten la misma ins-
tancia de software de base, comuin a todas ellas. Los parametros
de configuracion y el acceso de cada empresa, basado en roles,
personalizan los procesos empresariales, garantizan la seguridad
y reducen costes, haciendo que las pymes puedan competir, aho-
ra, con las herramientas caracteristicas de las grandes organiza-
ciones. El Gnico impacto en el negocio, en este caso, es positivo.

publirreportaje

Personalizacion del sistema en tiempo real
SAP Business One asume la “personalizacion” de la
solucion eliminando esos plazos lentos del pasado.

Las personalizaciones del software obstaculizaban las
actualizaciones, de las que ya hemos hablado, y no

todas implicaban que el usuario contara con nuevas
funcionalidades. Eran procesos invasivos porque debia
tocarse el codigo fuente.

SAP Business One ha evolucionado profundamente y las
personalizaciones habituales que suelen hacer las pymes,
identificadas en 10 tipos, se realizan en la plataforma sin ne-
cesidad de cambiar ni una sola linea de codigo. De hecho,
de los 10 tipos de personalizacion identificadas, 8 de ellas se
realizan sin modificaciones, dando a la pyme una velocidad ex-
trema a la hora de acceder a las funcionalidades que necesita
en cada momento. El Estudio de soluciones empresariales de
2017, realizado por Mint Jutras, identifica esa personalizacion
y la necesidad que las pymes tienen de ellas:

Crear cuadros de mandos personalizados con funciones de desglose 52%

Anadir campos de datos definidos por el usuario 47%

Agregar o modificar modelos de datos o estructuras de datos 40%

Personalizar el disefio de las pantallas de transacciones 35%

Desarrollar funciones totalmente nuevas que no es probable
que incluya el software comercial

Para mas informacion, visite www.sap.com/spain o
llame al 902 52 54 56.
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Ven y compra los mejores equipos de ocasion!

Ademas de alquilar, Riwal puede ser tu proveedor de Plataformas Aéreas y/o manipula-

dores de ocasion. Porqué? Riwal esta constantemente ampliando y renovando su flota

y por ello tiene una gran cantidad y variedad de maquinaria procedente directamente de
su flota de alquiler. Maquinaria de gran calidad adquirida a los mejores fabricantes, que ha
sido mantenida siguiendo y excediendo las especificaciones técnicas de dichos fabrican-
tes. {Tenemos mas de 1000 maquinas de ocasién disponibles para la venta! Todas las ma-
quinas se encuentran en perfecto funcionamiento y listas para alquilar, directas de nuestra
flota y con el historial de mantenimiento disponible. Toda maquina de ocasién vendida se
entrega con certificado de verificacién de organismo de control autorizado (OCA).

Fabricante: Skyjack Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Ano: 2005 Ano: 2007 Ano: 2007 Afo: 2004
Precio: € 3.150,00 Precio: € 5.000,00 Precio: € 9.950,00 Precio: € 11.900,00

"
f
Fabricante: Genie Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Ano: 2005 Ano: 2006 Ano: 2006 Afo: 2008
Precio: € 13.900,00 Precio: € 16.820,00 Precio: € 17.200,00 Precio: € 25.200,00

Fabricante: Haulotte Fabricante: Haulotte Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Afo: 2005 Ano: 2008 Ano: 2007 Afo: 2005
Precio: € 12.600,00 Precio: € 16.800,00 Precio: € 10.000,00 Precio: € 10.750,00

Todas estas maquinas y mas se
encuentran en Cheste (VALENCIA) .
Mas informacion en:
Teléfono: 667 586 147
Email: ventasOriwal.com

Fabricante: Manitou Fabricante: Mercedes -
Afio: 2006 Afto: 2007 www.riwal.com/sales
Precio: € 22.500,00 Precio: € 26.500,00

Above all. Riwal



