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Editorial
 

Con Intermat 2018, llega la cita de maquinaria más importante del año. Si bien estamos ante 
un certamen que no llega a la magnitud de Bauma, ni en un sentido literal –las dimensiones 
de la feria muniquesa siguen siendo insuperables- ni desde el punto de vista de dimensión 

internacional –en este sentido Intermat tiene un carácter más local-, a buen seguro que la cita de 
París será un termómetro inmejorable para conocer cómo va el sector y hacia dónde se dirige.

De entrada, llama la atención sobre anteriores ediciones la gran cantidad de presentaciones 
programadas frente a ediciones anteriores. En este sentido, los periodistas que cubran el evento 
tendrán una gran oportunidad de conocer de primera mano las numerosas novedades que se ave-
cinan en Intermat, algunas de las cuales ya pudimos conocer en el evento para la prensa que tuvo 
lugar el pasado mes de enero y que concluyó con la celebración de los Intermat Innovation Awards.

Además, la capital francesa acoge en la actualidad las obras del mayor proyecto de infraestruc-
turas de Europa, el Grand Paris, que contempla importantes actuaciones de todo tipo y en el que la 
ampliación del Metro de la París juega un papel fundamental. Un gigantesco proyecto en el que se 
invertirán 35.000 millones de euros, entre la inversión pública y privada, hasta el año 2030.

Contrasta semejante inversión con la tibieza que sigue padeciendo la inversión en obra pública 
en nuestro país. Con la aprobación de los presupuestos generales de 2018 aún pendientes de 
aprobación, el proyecto presentado en el Congreso contempla un crecimiento del 12,7% en la par-
tida de Fomento, cercana a los 8.500 millones de euros. Si bien es positivo este incremento, las 
constructoras, a través de Seopan, siguen considerando estas cifras insufi cientes –siguen siendo 
la tercera parte que en 2007- y lejos de la media europea.

No obstante, el sector de la construcción sigue ofreciendo síntomas positivos en España, con 
un mercado residencial que vuelve a tirar con fuerza y que incluso vuelve a mostrar indicios de 
burbuja, especialmente en el segmento del alquiler. En cualquier modo, la situación del mercado 
nacional es sensiblemente diferente a la que atravesaba en la anterior edición de Intermat en 
2015, y así se verá refl ejado en la presencia de nuestras empresas en la cita francesa. En el próxi-
mo número de Potencia os contaremos si estas buenas expectativas fi nalmente se han cumplido.

París, capital de 
la inversión
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Actualidad
 

E l ministro de Fomento, Iñigo de 
la Serna, ha presentado esta 
mañana el Plan Director del 

Aeropuerto Adolfo Suárez Madrid-Ba-
rajas 2017-2026, que contempla 
todas las actuaciones e inversiones 
previstas para los próximos 10 años 
y que supone una inversión total es-
timada de 1.571 millones de euros 
para el periodo. 

Todas estas actuaciones supo-
nen una inversión total estimada 

de 1.571 millones de euros para el 
período 2017-2026, de los cuales 
530 millones corresponden al primer 
período en los años 2017-2021 y el 
resto, 1.041 millones, al segundo pe-
ríodo, de 2022 a 2026.

En virtud de este plan se adap-
tarán las infraestructuras a la de-
manda de tráfico esperada, de ma-
nera que se garantice el aumento de 
capacidad de las instalaciones para 
atender hasta 80 millones de pasaje-
ros, y también al nuevo perfil del pa-

sajero y al incremento de aeronaves 
de gran tamaño.

El Plan Director se estructurará 
en base a 5 objetivos principales: 
Adaptar las infraestructuras a la 
demanda de tráfico prevista con el 
fin de no limitar el desarrollo del 
aeropuerto; Garantizar unos eleva-
dos niveles de conectividad para 
mantener una posición de lideraz-
go como destino turístico; Moder-
nizar y potenciar la calidad de las 

infraestructuras, mejorando ade-
más la experiencia del pasajero y 
la calidad percibida por las aerolí-
neas; Fomentar la intermodalidad, 
mejorando el acceso en transporte 
público.

Lograr un equilibrio entre el de-
sarrollo de la actividad y el respeto 
al entorno.

Teniendo en cuenta estos ob-
jetivos, y como ha señalado De la 
Serna, el Plan 2017-2026 incluye 
una ampliación para el Aeropuerto 

Adolfo Suárez Madrid- Barajas has-
ta dotarlo de una capacidad para 
atender a 80 millones de pasaje-
ros. Es importante destacar que 
el volumen de tráfico de pasajeros 
ha subido en los últimos 10 años 
hasta los 53,4 millones a cierre de 
2017 y que la tipología del pasaje-
ro, así como el tamaño de la flota 
del aeropuerto, han variado tam-
bién considerablemente.

En este sentido, la cuota de trá-
fico internacional de pasajeros ha 
pasado de 29 millones en 2007 (el 
56% del tráfico comercial) a 38,5 
millones de pasajeros internacio-
nales en 2017 (el 72% del tráfico 
comercial). Por su parte, la flota de 
aeronaves de gran tamaño se ha 
doblado en los últimos 10 años.

Con el objetivo de adaptarse a 
esta nueva tipología, Aena llevará a 
cabo actuaciones en el conjunto de 
las áreas terminales del aeropuerto.

La renovación de las terminales 
T123 tiene como finalidad la mejora 
de las mismas y la adaptación de las 
infraestructuras a la evolución espe-
rada de la demanda de tráfico has-
ta 2025 (crecimiento de largo radio, 
aviones de mayor tamaño o nuevos 
requerimientos de seguridad).

En cuanto a la terminal T4, se 
llevará a cabo la ampliación de la 
zona de facturación y del área de 
seguridad. Además, se prolongará el 
edificio T4S (Terminal Satélite) hacia 
el norte para habilitar hasta 7 nue-
vos estacionamientos Wide Body (de 
gran tamaño) intercontinentales en 
contacto y se construirá una nueva 
plataforma de remotos para 6 nue-
vos puestos de estacionamiento con 
capacidad para 2 aeronaves tipo F 
(A380 o similares) y 4 tipo E (A340 o 
similares). 

Aena invertirá 1.571 M€ en el 
Plan Director del Aeropuerto 
Adolfo Suárez Madrid-Barajas 
2017-2026

El ministro de Fomento, Íñigo de la Serna, en la presentación del Plan.
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L a Asociación Española de Fa-
bricantes de Mezclas Asfálticas 
(Asefma) ha presentado los re-

sultados del estudio sobre gestión de 
las vías urbanas en España: Vuelca 
2016. Responden a la primera en-
cuesta global realizada en España 
sobre el estado de conservación de 
las calles y avenidas urbanas y en 
ella han participado más de veinti-
cinco municipios españoles.

Los consistorios españoles conside-
ran que para poder conservar adecua-
damente el pavimento de su red viaria 
necesitarían triplicar el presupuesto con 
respecto a los datos promedio de 2012-
16, aunque algunos ayuntamientos han 
llegado a señalar que sería necesario 
quintuplicarlo.

La inmensa mayoría de los ayunta-
mientos encuestados (70,8%) considera 
que existe un déficit acumulado en el 
mantenimiento del pavimento y estiman 
que atendiendo a la inversión actual se 
necesitaría una media de 11 años para 

eliminarlo. Esta situación también es 
percibida por los ciudadanos: respecto a 
las quejas recibidas de la ciudadanía, un 
65% de los ayuntamientos declararon 
que llevan un registro numérico y, según 
los datos obtenidos en la encuesta, reci-
ben una media de 571 quejas anuales.

Los datos obtenidos reflejan que 
solo la mitad de las administraciones lo-
cales poseen algún tipo de metodología 
para clasificar el estado de conservación 
de su red viaria, atendiendo a indica-
dores como baches (80%), fisuración 
(36%) y regularidad superficial (16%), 
entre otros. Son menos aún (27%), los 
consistorios que poseen un protocolo 
específico para la prevención, identifica-
ción y reparación de baches; o los que 
disponen (8,3%) de metodología para 
cuantificar el valor patrimonial de la in-
fraestructura de sus vías. “Los datos así 
vistos pueden no ser muy relevantes, la 
cadena histórica determinará la utilidad 
de esta encuesta” subrayó José Luis 
Peña, miembro de Asefma, en línea con 

su presidente Ejecutivo, Juan José Potti, 
quien reflexionó acerca de los cambios 
en la movilidad urbana que se acelera-
rán en los próximos años y forzarán la 
quinta generación de carreteras, viales y 
autopistas que deberán ser sostenibles 
y Smart, es decir carreteras inteligentes 
que tendrán como objetivo fundamental 
aumentar la seguridad vial y mejorar la 
eficiencia energética. “El mundo tal y 
como lo conocemos sería impensable 
sin las carreteras y vamos directos al sui-
cidio” sentencio Potti.

La jornada desarrollada en el Ayun-
tamiento de Fuenlabrada, ha sido tam-
bién el escenario del lanzamiento de la 
segunda encuesta global sobre el esta-
do de conservación de las vías urbanas 
2018. Recogerá datos relevantes sobre 
la gestión y conservación de las vías de 
los municipios españoles con más de 
50.000 habitantes clasificados en cin-
co niveles, lo que permitirá el análisis 
por ayuntamientos similares y paráme-
tros comparables. 

Los ayuntamientos reclaman 
triplicar el presupuesto para 
poder conservar adecuadamente 
su red viaria

Juan José Potti, presidente de Asefma, y Javier Ayala, alcalde Fuenlabrada.



S cabia, en colaboración con 
Cualtis (empresa de prevención 
de riesgos laborales), reunió 

a los medios de comunicación para 
advertir sobre la gravedad del seden-
tarismo entre los transportistas con la 
presentación del informe “Radiografía 
del transportista: hacia un cambio en 
los hábitos del sector”. Este estudio 
analiza unos 534.000 exámenes de 
salud de trabajadores comprendidos 
entre los 18 y los 65 años, 27.000 
de ellos transportistas. Éste estudio 
denota que el 60% de ellos reconoce 
tener una práctica deportiva casi nula, 
aunque ya son 2 de cada 10 los que 
afi rman realizar actividad física con 
regularidad.

La rueda de prensa celebrada en la 
embajada sueca fue presentada por el 
propio embajador, Lars-Hijalmar Wide. 
El papel de moderador y conductor de 
la presentación recayó en Daniel Gon-
zález, director de marketing y comuni-
cación de Scania.

Teresa García Margallo, director 
médico de Cualtis, tomó el turno de 
palabra para responder al “¿por qué?” 
de este estudio. “Porque Scania nos ha 
escuchado. Porque cuando hablamos 
de transportistas, los identifi camos di-
rectamente con sedentarios, fumado-
res y algunos otros malos hábitos que 
evolucionan dando lugar a diversos 
trastornos cardiovasculares. Es impor-
tante que seamos conscientes de que 

con una variación en nuestros hábitos 
se pueden evitar desastres” explicó 
García Margallo. Mantener buenos há-
bitos alimenticios y no fumar son dos 
premisas de gran importandia que 
añadió al fi nalizar su intervención.

Rubén Morán, extransportista, 
aprovechó el momento para informar 
sobre la nueva iniciativa que está, di-
rectamente, dirigida a los profesiona-
les del transporte. Se trata de la “Fa-
rinato Race”, una carrera popular que 

tendrá lugar durante los días 14 y 15 
de abril y que pretende, en palabras de 
Morán, “devolver el orgullo profesional 
al camionero”. El entretenimiento es 
un principio primordial en la vida de 
todos y más en profesionales que pa-
san días dentro de una cabina. “No es 
momento de excusas, es momento de 

subirse al autobús saludable”, concluía 
a modo de concienciación el principal 
precursor de la carrera.

La parte fi nal de la jornada reunió 
a algunos de los nombres con más ex-
periencia en el sector del transporte, 
algunos de ellos como Ramón Valdivia 
de Astic, Julio Villaescusa de la Asocia-
ción de Transporte de España o Rafael 
Barbadillo de Confebus. Todos ellos 
mostrándose de acuerdo en que para 
compaginar estas actividades hay que 

mejorar en varios aspectos, desde ho-
rarios laborales hasta un incremento 
de la calidad de infraestructuras. “Se-
guiremos peleando por áreas de des-
canso decentes, donde no haya robos, 
donde se pueda llevar a cabo una ali-
mentación adecuada y donde se per-
mita una higiene óptima”. 
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Scania fomenta la práctica 
deportiva entre los transportistas

Abiertas las inscripciones para la 
próxima Convención de Anapat

L a Asociación Nacional de Alquiladores de Platafor-
mas Elevadoras de Trabajo (Anapat) ha abierto el 
formulario de inscripción para participar y asistir en 

la próxima Convención de Anapat, que este año se ce-
lebrará en Sevilla los próximos días 9 y 10 de Mayo de 
2018.

En esta edición, la 24ª, la Convención se celebrará en 
el conocido Hotel Lebreros de Sevilla, y, como viene sien-

do habitual, la jornada del 9 de Mayo fi nalizará con una 
cena en el famoso restaurante Muelle 21, también en la 
capital andaluza.

La Convención volverá a ser la cita de referencia como 
lugar de encuentro entre las principales empresas del 
sector, y una estupenda ocasión para intercambiar expe-
riencia, conocimiento e impresiones. Contará asimismo 
con la presencia de prestigiosos ponentes por confi rmar, 
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A cex, Asociación de Empresas 
de Conservación y Explotación 
de Infraestructuras, convoca la 

XIV edición del Premio Nacional Acex a 
la Seguridad en la Conservación 2018. 
Los trabajos a concurso versarán sobre 
la seguridad en la conservación y en el 
mantenimiento de infraestructuras.

El objetivo del Premio Nacio-
nal Acex es promover la cultura 
de la seguridad, tanto laboral 
como vial, en los trabajos de 
conservación y explotación de 
infraestructuras, y fomentar una 
actitud positiva en trabajadores, 
administraciones y empresas 
del sector de conservación de 
carreteras, ferrocarriles, presas 
y demás infraestructuras.

La iniciativa promueve la 
investigación y las buenas prácticas 
en materia de seguridad en el sector 
en sus trabajos de conservación de 
infraestructuras. La entidad reconoce 
así la labor y el esfuerzo de los tra-
bajadores, las empresas y las admi-
nistraciones que hayan desarrollado 

actividades con impacto positivo en 
el ámbito de la seguridad.

El premio cuenta con dos catego-
rías: general (empresas, organismos, in-
vestigadores, trabajadores en carretera, 
medios de comunicación…) y asociados 
(empresas y trabajadores). El proyecto 
ganador, en cada una de las dos catego-
rías, será galardonado con 3.000 euros.

El plazo de recepción de candidatu-
ras se cierra el 28 de marzo 2018 y del 6 
al 20 de abril se abrirá la votación en in-
ternet. El 8 de mayo tendrá lugar el fallo 
del Jurado. Asimismo, la Junta Directiva 
de Acex otorgará la Mención Honorífi ca 
“Luis Antona” al organismo o persona 
que, por méritos profesionales, trayecto-
ria o contribución a la sociedad, conside-
re merecedor del reconocimiento. 

Un peso pesado
incondicional.

La evolución implica una mejora con-
tinua. Nuestras planchas vibratorias 
siempre han sido de primera calidad. 
¡Convénzase ahora mismo con nuest-
ra nueva generación!

www.wackerneuson.com/dpu

Acex convoca el XIV Premio Nacional 
a la seguridad en la conservación de 
infraestructuras 



Durante dos días, el congreso 
de cambio climático y litoral, 
Uhinak, ha reunido en Ficoba 

a cerca de 45 ponentes y 150 con-
gresistas que han compartido ideas 
y refl exiones para diseñar el contexto 
propicio que permita abordar desde 
una perspectiva plural, trasversal y 
multidisciplinar el cambio climático y 

sus efectos en el litoral.
Para las personas interesadas en 

profundizar en los contenidos que se 
han abordado en el congreso, Azti 
ha publicado un número especial 
de la Revista de Investigación Mari-
na (RIM) en el que están recogidas 
prácticamente todas las ponencias 
del congreso.

Asimismo, la organización mues-
tra gestos de agradecimiento a las 
empresas que han participado en el 
espacio expositivo de Uhinak: Zunibal, 
Hércules Congrol, Tecnoambiente, La 
Communauté d´Agglomération Pays 
Basque, y el Departamento de Medio 
Ambiente, Planifi cación Territorial y 
Vivienda del Gobierno Vasco a través 
de su sociedad pública Ihobe. Tam-
bién se muestra agradecimiento a la 
Diputación Foral de Gipuzkoa y a las 
entidades que participan en el proyec-
to Life Lema  que estuvo presente en 
Uhinak con la exposición fotográfi ca 
“Facing the Global Challenge of Mari-
ne Litter”.

Uhinak seguirá manteniendo su ca-
rácter bienal, por lo que, desde ya, espe-
ra a sus invitados en 2020 en la cuarta 
edición del congreso. 

Renovar su papel como el esca-
parate de referencia europeo 
de los proyectos e ideas más 

novedosos, así como potenciar su pro-
tagonismo como motor de desarrollo 
del sector de la maquinaria de obra 
pública, minería y construcciones. 
Estos son algunos de los principales 
objetivos que se ha marcado la direc-
ción de Feria de Zaragoza en relación 
con la próxima celebración de Smo-
pyc 2020.

En este sentido, desde el certamen 
se pone el acento en la I+D+i, uno de 
los aspectos más notorios y que ha 
cobrado mayor protagonismo entre 
las empresas, que apuestan, cada vez 
más, por esta área como actividad 
para mejorar la competitividad y el 
crecimiento del mercado.

Por todo ello, Feria de Zaragoza 
pone en marcha la segunda edición 
del Premio Torres Quevedo–Maquina-
ria Nuevas Ideas. Una iniciativa con la 

que se pretende premiar las ideas más 
innovadoras de los futuros profesiona-
les del sector industrial y de la cons-
trucción. El plazo de presentación de 

los proyectos participantes fi naliza el 
próximo 30 de mayo de 2018.

El concurso, organizado por Smopyc 
–Salón Internacional de Maquinaria de 
Obras Públicas, Construcción y Mine-
ría–, está dirigido a estudiantes de Gra-
do Superior de Formación Profesional, 
Grado Universitario, Máster e, incluso, 
estudiantes de Tercer Ciclo, que quieran 
aportar, mediante su participación, ele-
mentos totalmente innovadores, distin-
tos y específi cos referentes a la maqui-
naria o sistemas de construcción.

El jurado, que en la primera edición 
destacó la elevada calidad y diversidad 
de las candidaturas, se reunirá el próxi-
mo 7 de junio para elegir las propues-
tas más originales. Cinco días más tar-
de, el 12 de junio, se hará ofi cial el fallo 
con los concursantes galardonados. 
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La tercera edición de Uhinak cierra 
con un balance positivo

Feria de Zaragoza convoca la 
segunda edición del Premio Torres 
Quevedo–Maquinaria Nuevas Ideas
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Mercado
   Seopan

2 007 fue el año más próspero 
en lo que niveles de licitación 
y contratación pública se refie-

re. Los resultados de 2017 reflejan un 
crecimiento de 8.309 millones de eu-
ros en la licitación, lo que se traduce 
en un aumento del 38%, por su parte 
la contratación pública ha aumentado 
en un 32% con respecto al curso an-
terior, suponiendo  un incremento de 
4.775 millones de euros. Estos datos 
no llegan a representar ni una tercera 
parte de los niveles que se alcanzaron 
una década atrás, segun la informa-
ción proporcionada por Seopan, Aso-
ciación de Empresas Constructoras y 
Concesionarias de Infraestructuras.

El presidente de la entidad, Julián 
Núñez, ha iniciado la jornada desta-
cando el importante déficit en el que 
se encuentra nuestro país en cuanto 

a infraestructuras. Hablamos de una 
cantidad de 114.000 millones de eu-
ros. Teniendo en cuenta la importan-
te caída de la actividad concesional 
(-46% con respecto al año anterior), 
el sector está aun a "años luz" de su 
recuperación. Lo que ha quedado cla-
ro es que el objetivo mas inmediato 
de las instituciones pertinentes es re-
ducir en la medida de lo posible esa 
insuficiencia.

En cuanto al ciclo integral del 
agua, el déficit es de 12.000 millones 
de euros hasta 2021 y, por si fuera 
poco, a eso se le añaden las sancio-
nes de la CE por incumplimiento de 
Directivas. "Si nos referimos al agua, 
tardaremos 39 años en cumplir los 
objetivos de inversión 2021", así ha 
explicado Julián Núñez la situación 
que vivimos. Tal es el momento en 

el que nos encontramos que es-
tos pobres registros se encuentran 
también en otras disciplinas como 
transporte, logística, educación, o en 
el tratamiento de residuos medioam-
bientales, en el cual se anuncia que 
necesitaríamos más de un centenar 
de años para cumplir con los objeti-
vos de inversión de 2020.

Pero no todo son malas noti-
cias, el presidente de Seopan ha 
anunciado que el Ministerio de Fo-
mento ha aumentado su registro 
de inversiones en un 13,7%, su-
poniendo un incremento de 7.765 
millones de euros. Por su parte el 
Ministerio de Agricultura y Pesca, 
Alimentación y Medioambiente, 
Mapama, ha consolidado el presu-
puesto de 2017 superando al de 
2016, aunque, en palabras del S. 
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La licitación y contratación 
pública continuan en mínimos 
históricos en 2017

Texto: Eduardo Pavón González

Julián Núñez, presidente de Seopan.
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Núñez, "es sorprendentemente in-
suficiente".

Las consecuencias inmediatas 
de ésta caída se reflejarían en dos 
sectores muy importantes para la 
economía española: Por un lado, 
el turismo. Somos la segunda po-
tencia mundial que más turistas 
alberga, tan solo por detrás de 
nuestro país vecino, Francia. Todo 
ello debido a la amplia red de ae-
ropuertos que tenemos en España. 
Este último año, se han soportado 
66 millones de pasajeros en in-
fraestrucutras españolas; por otro 
lado, las exportaciones, que en 
2017 han registrado unos movi-
mientos de un total de 54 millones 
de toneladas.

Por lo tanto, no invertir implica 
una reducción de la actividad, el sur-
gimiento de una economía induci-
da, una menor creación de empleo, 
un menor retorno fiscal y, lo que es 
más importante, una reducción del 
bienestar ciudadano. Esto se refiere 
al aumento de los accidentes mor-
tales de carretera en el último año, 
la media de entre 13 y 23 horas al 
año que una persona permanece en 
un atasco y, sobre todo, los gases de 
efecto invernadero y la consecuente 
peor calidad del aire.

Para este año 2018, se prevee que 
la inversión española se reduzca en un 
63%, algo que ampliaría notablemen-
te la brecha inversora en gran parte 
de Europa, situando a algunos países 

como Francia, Reino Unido o Alemania 
muy por encima de nuestros registros. 
Salud, educación, medioambiente y 
transporte se verán claramente afec-
tados con unas caídas del 30%, 71%, 
62% y 54%, respectivamente.

"Somos conscientes de la realidad 
de la insuficiencia inversora, y de que 
hay nuevos factores que presionan la 
bajada de la inversión". Es así como ha 
anticipado el presidente de Seopan las 
medidas que se pretenden tomar. El 
objetivo ahora consiste en establecer 
pactos con las administraciones polí-
ticas y la implementación de nuestra 
red viaria libre de modelos de gestión 
y financiación propios de la UE, esto 
implicaría un refuerzo económico 
anual de 2.500 millones de euros. De 
la misma manera se fomenta la coo-
peración entre las entidades públicas y 
privadas. Esta relación generaría bene-
ficios para todos y llevarla a cabo no es 
tarea complicada debido a la situación 
favorable de los mercados financieros 
o la garantía que proporciona un mar-
co político estable y seguro.

La nueva ley de contratos que fo-
menta la innovación, la previsión de 
licitar acutaciones de 2.000 millones 
de euros para invertir en autopistas 
y el Plan de la Comunidad de Ma-
drid de remodelación de hospitales 
han sido los últimos tres puntos tra-
tados en la sesión. Para finalizar la 
jornada, Julián Núñez ha explicado 
que "hemos tocado suelo", 2017 ha 
supuesto un crecimineto mínimo en 
comparación con los dos años ante-
riores en los que no se creció, pero 
tampoco se decreció. 

15

Fuente: Seopan.
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La jornada, organizada por Itainnova y por la Asociación 
Española de Fabricantes de Maquinaria de Construc-
ción, Obras Públicas y Minería (Anmopyc), centró su 

programa en cinco grandes bloques temáticos que aborda-
ron los retos de la transformación digital, los nuevos mo-
delos de negocio, las posibilidades que ofrece la virtualiza-
ción de las máquinas, automatización de máquinas e IoT 
(internet de las cosas) y el big data y su posterior análisis.

La jornada arrancó con la bienvenida a cargo de Ángel 
Fernández, director de Itainnova, quien puso a Annmopyc 
como “un ejemplo de colaboración en el sector”, capaz de 
“abrir nuevos mercados con escasos recursos”.

Bajo la confianza en que “la construcción será sí o sí 
digital”, Ángel Fernández aseguró que Itainnova aspira a 
ser conocido como “centro referente en transformación 
digital”.

La digitalización: un 
nuevo paradigma en el 
sector

El auditorio del Instituto Tecnológico de Aragón, Itainnova, en Zaragoza, ha acogido la I 
Jornada de innovación tecnológica aplicada a maquinaria para la construcción. Bajo el 
nombre de Construyes!, esta primera jornada se ha centrado en la digitalización y las 
enormes posibilidades que ofrece al sector.

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachán



Por su parte, Javier Burillo, jefe de Servicio de Apoyo a 
la Pequeña y Mediana Empresa del Gobierno de Aragón, 
señaló que el sector de la construcción “debe ser la parte 
tractora que lleve al resto de la cadena productiva a la 
transformación digital”.

“Para nosotros Industria 4.0 no son solo tecno-
logías, sino cambiar y encontrar nuevos modelos de 
negocio y formas relacionarse con el cliente”, desta-
caba el representante del Gobierno de Aragón, para 
quien la obra “es una industria que debe caminar 
cada vez más a ser una factoría del futuro”.

También intervino en estos primeros turnos Jor-
di Perramón, presidente de Anmopyc, quien destacó 
que vivimos en un mundo en constante cambio “don-
de la innovación es una herramienta fundamental”.

“La globalización y la hiperconectividad están 
transformando nuestra industria a una velocidad de 
vértigo”, continuaba Perramón, contexto en el que 
destaca el papel de Anmopyc entre el sector y sus 
asociados.

Por su parte, Fernando Valdés, subdirector gene-
ral de Digitalización de la Industria y Entornos Co-
laborativos del Ministerio de Economía, Industria y 
Competitividad, otorga un papel clave a la industria 
en el cambio de modelo productivo: “La digitaliza-
ción es ya la principal palanca de competitividad de 
nuestras empresas y constituye una diferencia nota-
ble en el incremento de la facturación”. Sin embargo, 
como señala el responsable del Ministerio, urge un 
cambio de mentalidad empresarial, ya que según los 
últimos datos, apenas un 10% de las empresas in-
dustriales afirman tener estrategias de digitalización 
formalizadas.

Retos y oportunidades de la 
transformación digital
Entrando en materia de la jornada, expertos de los sec-
tores de la construcción, la digitalización y las nuevas 
tecnologías teorizaron y expusieron casos prácticos de 
casos de éxito y diversos proyectos en este ámbito. 
La primera de las mesas, sobre retos y oportunidades 

de la transformación digital aplicada a maquinaria y 
equipos, estuvo moderada por Ricardo Cortés, director 
técnico de la Asociación de Empresas Constructoras y 
Concesionarias de Infraestructuras (Seopan). En su in-
tervención, Ricardo Cortés se refirió a la oportunidad 
que ofrece la digitalización aplicada al sector como el 
cambio de paradigma que se produjo al pasar de la 
iluminación con velas a las bombillas: “Estamos en una 
época disruptiva; tenemos ante nosotros la aparición 
de algo completamente nuevo”.

Javier León, responsable de márketing de Finan-
zauto, expuso algunas de las tecnologías empleadas 
en la maquinaria Caterpillar en materia de digitaliza-
ción, conectividad y big data, como son Product Link, 
VisionLink o Cat Connect. Tecnología que, como reco-
noce Javier León, bajo diferentes denominaciones y con 
diferentes variaciones es común entre los principales 
fabricantes de maquinaria.

Asimismo, habló del concepto “Industria 4.0” y de 
cómo puede cambiar al sector, transformando las obras 
en “empresas digitales”. El parque de maquinaria tie-
ne un gran potencial en este sentido, ya que, según la 
información aportada por Javier León, sobre una esti-
mación de 70.618 con una media de 18,1 años, 4.141 
son potencialmente adaptables: “En el norte de Europa 
el 80% de excavadoras se venden con sistemas 3D; en 
España no llega al 2%”. Óscar Vicente, responsable de 
Soluciones Tecnológicas de Finanzauto, desarrolló más 
en detalle algunas de estas tecnologías, cómo se lleva 
a cabo a la recopilación de los datos y cómo su correc-
to tratamiento repercute positivamente en seguridad, 
productividad y sostenibilidad.

Por su parte, Albert Hidalgo, director de I+D de Ausa, 
explicó el proceso de digitalización de Ausa, en el que el 
empleo de herramientas 3D tienen un papel fundamen-
tal. La adopción de estas tecnologías por parte del fabri-

“El cliente tiene 
superpoderes. Está conectado 

e informado, decide en 
tiempo real, quiere colaborar 

con nosotros, es social y 
comparte y es más exigente en 

calidad y transparencia”

17

Jorge Cuartero, gerente de Anmopyc.
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cante de maquinaria ha permitido a la compañía ofrecer 
servicios adicionales de mantenimiento, reportes de geo-
localización, consumo, perfil de uso de las máquinas, etc.

JCB, otro de los fabricantes de maquinaria más im-
portantes, JCB, también mostró sus avances en nuevas 
tecnologías. Brunhilde Rygiert, directora de Grandes 
Cuentas de JCB Maquinaria, destacó además el talento 
de los ingenieros españoles, “que han conquistado el 
mundo”.

“Solo a través del control se puede medir el rendi-
miento de las máquinas. Y las máquinas son nuestro 
activo más importante”, recordaba Rygiert, que mostró 
las aplicaciones de LiveLink en aplicada a los equipos 
y los beneficios que aporta al usuario, como la locali-
zación exacta de los equipos, control exhaustivo de los 
ciclos de trabajo, diagnósticos avanzados para poder 
llevar a cabo el mantenimiento productivo o la atención 
técnicos con expertos a distancia.

La información, el “combustible” del futuro
Uno de los principales puntos de debate de la jornada fue 
el big data, la recopilación de datos a gran escala y su 
uso posterior. Este tratamiento de la información intro-
duce conceptos completamente nuevos relacionados con 
la maquinaria, como es el mantenimiento predictivo en 
base al uso y las condiciones de la máquina.

Antonio Ramírez, directos de Innovación y Conoci-
miento de Sacyr Construcción, desarrolló en su ponencia 
el concepto de “Cosntrucción 4.0”, al que se llega por la 
introducción de “varias tecnologías disruptivas que han 
venido para quedarse, como el internet de las cosas y el 
big data”.

“El cliente tiene superpoderes. Está conectado e 
informado, decide en tiempo real, quiere colaborar 
con nosotros, es social y comparte y es más exigen-

te en calidad y transparencia”, explicaba el reponsa-
ble de Sacyr, que resumió este nuevo paradigma con 
una cita de Andreas Weigend, ex jefe de la división 
de ciencia de datos de Amazon, que calificó los datos 
como “el petróleo del siglo XXI”. En esta línea se ex-
presaba Alfredo Gómez, responsable de Transforma-
ción Digital de Itainnova, que señalaba los datos como 
el elemento “con mayor potencial transformador en la 
industria”.

María Pilar Górriz, jefe de Área de Medios de la 
Dirección de Innovación Tecnológica de Acciona Cons-
trucción, llevó esta teoría a ejemplos prácticos y casos 
de éxito en proyectos llevados a cabo por la construc-

Fernando Valdás, subdirector general de Digitalización de la Industria y En-
tornos Colaborativos del Ministerio de Economía, Industria y Competitividad.

Mesa sobre retos y oportunidades de la transformación digital, moderada por Ricardo Cortés.
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tora. En uno de ellos se mostró cómo la recopila-
ción de datos en una tuneladora permite conocer en 
tiempo real los datos de trabajo y poder llevar a cabo 
un mantenimiento predictivo del equipo.

Mucho más que productos
¿Cuáles son los modelos de negocio que aparecen en 
este nuevo paradigma? Jorge López, director de Indus-
try de Barrabés Next trató de contestar a esta cues-
tión con el concepto “servitización”. Hoy en día el éxito 
de una empresa va más allá del producto. “La serviti-
zación no consiste en dejar de hacer productos, sino 
de acompañarlos de servicios”, explicaba, con varios 
ejemplos de diferentes empresas que han aplicado con 
éxito diversas tecnologías de conectividad, monitoriza-
ción o mantenimiento a sus productos. Una nueva in-

dustria en la que aparece un nuevo tipo de empleado, 
el “trabajador aumentado”, en el que tecnología como 
los smartphones son parte integral de su día a día.

La realidad aumentada es otra de las tecnologías dis-
ruptivas de la industria. Como señala Ana Monreal, directora 
de Desarrollo de Negocio de iAR (Industrial Augmented Rali-
ty), su aplicación se traduce en “tiempo, seguridad y trabajo 
bien hecho”.

Íntimamente ligada aparece la automatización de 
máquinas. En la jornada se pudieron ver ejemplos prácti-
cos, como el desarrollado por Vías y Construcciones. Da-
vid Burgos, responsable de Innovación Tecnológica de la 
compañía, presentó el proyecto Autodump, que permite 
a los dúmperes funcionar en el interior de los túneles sin 
conductor a través de sensores y un innovador sistema de 
comunicación y guiado.

“La construcción históricamente se ha basado en la in-
tensificación de la mano de obra”, explicaba Burgos. “En 
el futuro esto va a desaparecer. También desaparecerán 
algunos puestos de trabajo, pero aparecerán otros nuevos”.

Muchas ideas y conceptos nuevos aparecieron en una 
jornada cargada de contenido, como resumió Jorge Cuar-
tero, gerente de Anmopyc, en la clausura de la jornada. 
Veremos si ese futuro inminente finalmente se traduce en 
un nuevo paradigma en el sector de la maquinaria para 
la construcción. 

Brunhilde Rygiert, directora de Grandes Cuentas de JCB Maquinaria.

“Solo a través del control se 
puede medir el rendimiento 

de las máquinas. Y las 
máquinas son nuestro activo 

más importante”

Antonio Ramírez, director de Innovación y Conocimiento de Sacyr Construcción.
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Intermat 2018: a 
confirmar las buenas 
sensaciones
Del 23 al 28 de abril París acoge una nueva edición 

de Intermat, Salón Internacional de Construcción 
e Infraestructuras, que esta edición se celebra de 

forma conjunta con World of Concrete Europe.
Vuelve así, que además se celebra en un contexto 

sensiblemente más favorable que la pasada edición, 
tendencias que deberán confirmarse en el Parque de 
Exposiciones de París Nord-Villlepinte. Además de un 
contexto de mercado positivo, la propia ciudad de 
París se encuentra inmersa en uno de los planes más 
ambiciosos de infraestructuras con una inversión en 
transporte que superará los 35.000 millones.

Los cuatro sectores de actividad en que está dividida 
esta edición de Intermat –Movimiento de tierras y demoli-
ción; Caminos, minerales y cimentación; Elevación, mani-
pulación y transporte; y Edificación y Hormigón- esperan 



23

Intermat Innovation 
Awards
Los Intermat Innovation Awards, entregados en el Salón 
de la Mutualité de París, han reconocido una edición 
más a la innovación aplicada a los mejores equipos y 
empresas del sector de la construcción y la obra pública.

El jurado, presidido por Bruno Cavagné, presidente de la 
Federación Francesa de Obra Pública, está compuesto 
por 13 expertos internacionales en representación de las 
diferentes industrias de la construcción presentes en Intermat: obra pública, ingeniería civil, carreteras, edifi cación, alquiler 
de equipamiento y hormigón. La representación española en el jurado de los Intermat Innovation Awards ha recaído una 
edición más en Ricardo Cortés, director técnico de Seopan.
Una de las empresas galardonadas fue granadina Sima, premiada por su revolucionaria sierra para el corte de madera 
Sima Handsafe que se detiene automáticamente al entrar en contacto con la piel humana.

concentrar a más de 1.500 expositores, 70% internacio-
nales de 40 países, y más de 180.000 visitantes.

En el programa de actividades paralelo, el sector del al-
quiler también tendrá un protagonismo especial. El alquiler 
de equipos de construcción no es ajeno a la fuerte tendencia 
digital que se extiende por todo el sector de la distribución 
en general. En este entorno económico en evolución y posi-

tivo, el salón dedica un día especial al sector del alquiler con 
el Intermat Rental Day, que se celebrará el 26 de abril.

Asimismo, la apuesta por las nuevas tecnologías queda pa-
tente con la presencia de pymes y grandes empresas punteras 
en innovación y nuevas soluciones en cuatro espacios dedica-
dos: Start Up Village por Eurovia, Smart Road Village, Building 
Smart Village y Demolition & Recycling Village. 
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"La edición 2018 de 
Intermat es la del 
resurgimiento y la 
innovación tecnológica"

Del 23 al 28 de abril de 2018, París 
acogerá una nueva edición de Intermat, 
Salón Internacional de la Construcción 
y las Infraestructuras. Será la primera 
edición dirigida por Isabelle Alfano, 
quien toma el testigo de Maryvonne 
Lanoë. En esta entrevista, la directora 
del certamen nos repasa algunas de las 
novedades de esta edición y su visión 
del mercado.

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachán

¿Cómo llega el sector a esta edición de 
Intermat?
La próxima edición de Intermat Paris encaja en una 
situación de mercado favorable. 

Este es el resultado del crecimiento económico 
que está mostrando signos de mejora y deja esperar 
un aumento de la actividad global de 1,5% a casi 2%. 
Esto beneficia al sector de la construcción, con gran-
des infraestructuras planificadas para el transporte 
(líneas de alta velocidad, renovación de la red SNCF, 
terminales portuarias, aeropuertos, carreteras...) y 
en la renovación urbana con cuatro programas na-

cionales hasta 2024 de más de 70 mil millones de 
euros.

Este optimismo también es impulsado por todos 
los proyectos relacionados con Grand Paris, el primer 
proyecto de construcción en Europa y uno de los más 
grandes del mundo, particularmente con sus proyec-
tos de transporte como el Grand Paris Express (200 
kilómetros de red, 4 nuevas líneas alrededor París, la 
extensión de dos líneas existentes, la construcción de 
68 estaciones) y el desarrollo de las infraestructuras 
resultantes así que la construcción de nuevos ba-
rrios alrededor de estos futuros centros urbanos con 
70.000 viviendas / año en Île-de-France y un total de 
1,35 millones de viviendas adicionales en los próxi-
mos 25 años.

¿Y a nivel europeo?
En Europa, la dinámica es también buena con países 
que se desarrollan (Alemania, Países Bajos) y países 
que renuevan (Bélgica, Italia, España).

Finalmente, África y Oriente Medio están impulsados 
por una sólida dinámica en todas las áreas: las redes 
de carreteras y ferrocarriles se están modernizando, los 
sistemas portuarios se están reorganizando... Pero es 
en el mercado residencial donde los desarrollos son los 
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más espectaculares con muchas nuevas ciudades en 
construcción.

¿Cuáles serán las principales novedades 
respecto a la anterior edición?
Para preparar la edición 2018 de Intermat, hemos tra-
bajado alrededor de tres ejes principales: experiencia y 
contenido, innovación y nuevas tecnologías y servicios y 
proximidad al mercado.

Por lo tanto, con el fin de aportar un enfoque más 
experto a la feria, Intermat 2018 propone una organi-
zación sectorial más cercana a la oferta y la demanda 
en torno a 4 áreas principales de negocios: Movimien-
to de tierras y demolición / carreteras, industria de 
materiales y cimientos / elevación, manipulación y 
transporte / construcción de edificios y hormigón.

Los visitantes tendrán acceso a materiales y ma-
quinarias, accesorios, componentes y piezas, y a las 
nuevas tecnologías en cada una de sus 4 áreas de 
conocimiento especializado.

Además, hemos convertido la innovación y las nue-
vas tecnologías en un eje de desarrollo para Intermat 
2018, con una gran edición de los Intermat Innovation 
Awards, organizada en torno a las cuatro áreas de es-
pecialización de la feria y cuatro premios especiales. 
Hemos tenido un número significativo de solicitudes 
este año ya que 90 innovaciones fueron presentadas 
por los expositores y se otorgaron 13 premios. Esta 
edición hemos incluido un Premio especial a la Segu-
ridad otorgado a la empresa española Sima por su sie-
rra de madera Handsafe en la ceremonia de Intermat 
Innovation Awards celebrada en París el 18 de enero.

Tenemos también áreas dedicadas a la innovación 
y las nuevas tecnologías: start-ups, construcción inte-
ligente y Demolition & Recycling, para permitir que 
Start-ups, Pymes y grandes empresas presenten sus 
nuevas soluciones y productos en estos cuatro es-
pacios dedicados. 14 start-ups estarán presentes en 
este espacio.

¿En qué cifras se moverá esta edición de 
la feria?
En 2018, esperamos alrededor de 200,000 visitantes de 
todo el mundo e unos 1,500 expositores franceses e in-
ternacionales.

La oferta de Intermat 2018 se extiende por cuatro 
pabellones interiores, tres zonas de stands exteriores 
y dos áreas de demostración al aire libre (Intermat 
Demo y Concrete Demo).

En las presentaciones que se han 
hecho de la feria se ha destacado el 
carácter internacional del certamen. 
¿Qué acciones se han llevado a 
cabo para potenciar este perfil 
internacional?

Más allá de la nueva segmentación de la oferta de la fe-
ria y todos los mensajes dirigidos al sector, también he-
mos creado el primer Observatorio Intermat de la cons-
trucción, realizado en colaboración con Business France.

Este Observatorio Intermat nace de la voluntad de es-
tablecer una sólida relación con el mercado y ofrecer a 
los fabricantes de materiales de construcción, a las em-
presas de construcción y de alquiler, un estudio estratégi-
co de 12 países de la zona EMEA elegidos por su nivel de 
inversión en infraestructura y construcción.

El estudio, diseñado como una herramienta de tra-
bajo y apoyo para el desarrollo empresarial, propone 
para cada país estudiado un análisis de los planes 
nacionales de inversión en curso o planificados para 
2025-2030 y clasificados por sector de aplicación (ae-
ropuerto, construcción, ferrocarril, minas y canteras, 
puerto, carretera, transporte), un mapa de los principa-
les proyectos, las principales importaciones y exporta-
ciones de materiales de construcción y marcas extran-
jeras presentes en el territorio.

En algunos de los territorios cubiertos por la feria, tam-
bién hemos organizado 18 reuniones regionales e interna-
cionales, 4 en Francia y 14 en países de EMEA (incluida 
España el 27 de septiembre de 2017).

¿Qué porcentaje de expositores y 
visitantes internacionales esperáis tener 
en Intermat 2018?
Alrededor del 70% de los expositores son internacionales. 
En cuanto a los visitantes, el 35% son internacionales de 
más de 165 países.
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¿Qué podrías destacar de la presencia de 
empresas españolas en Intermat?
En primer lugar, me gustaría subrayar la participación de 
Anmopyc, asociación colaboradora de la feria, que es muy 
activa con sus miembros y que participa en Intermat fe-
derando a la mayoría de los expositores españoles.

27 empresas españolas exponen en Intermat, en-
tre las que podemos citar algunas de las marcas más 
fieles de la feria, como Ausa, Blumaq, BYG, Etesa, 
Frumecar, Intrame, Llamada, Moldtech, MTG, Triman, 
TGB... y otros nuevos participantes incluyendo Alba 
Macrel, Camac, Motto Elevation, Prensoland, Rojo Trai-
ler o Dicsa.

En la anterior edición de la feria el 
mercado español atravesaba años muy 
duros por la crisis. ¿Cómo valoras la 
presencia española frente a anteriores 
ediciones?
La oferta española en Intermat es particularmente di-
námica en esta edición, en las divisiones de movimien-
to de tierras y demolición, que también incluye piezas, 
accesorios y componentes, y la construcción e industria 
del hormigón.

En términos de visitantes, España es el décimo 
país con más visitantes internacionales de un total de 
167 con importantes empresas de construcción como 
Abengoa, Ferrovial, FCC, Obrascon Huarte Lain y Sa-
cyr Vallehermoso. También contamos con el apoyo de 

asociaciones profesionales como Seopan, de la cual 
Ricardo Cortés Sánchez fue miembro del jurado de 
Intermat Innovation Awards 2018, Aseamac, Anapat 
y EDA.

¿Qué destacarías del programa de 
jornadas y conferencias?
En primer lugar, Intermat 2018 dedica un día al al-
quiler de materiales. Con una facturación de 3.760 
millones de euros en 2017, el mercado de alquiler de 
materiales de construcción contribuye al dinamismo 
de la construcción francesa. Es en este contexto eco-
nómico favorable que el sector del alquiler está ha-
ciendo una transición digital cada vez más visible en 
la profesión. Para discutir estos cambios y presentar 
las perspectivas de desarrollo del sector, la feria pro-
pone a los actores interesados un día especial titulado 

“En Intermat 2018 hemos 
trabajado alrededor de tres 
ejes principales: experiencia 
y contenido, innovación y 
nuevas tecnologías y servicios 
y proximidad al mercado”
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Intermat Rental Day el 26 de abril, sobre el tema "Ser 
alquilador en 10 años". Se trata de una mesa redonda 
por la mañana exclusiva dedicada a las perspectivas 
de crecimiento del mercado. La tarde está dedicada a 
reuniones con los actores del sector.

Luego, como parte de las aéreas temáticas, se reali-
zaran talleres de expertos y de expositores sobre los te-
mas de la demolición y del reciclaje y de la construcción 
inteligente. Las 14 start-ups presentarán sus nuevas 
tecnologías durante las sesiones de pitch en la aérea de 
las Startups el miércoles 25 de abril de 11:00 a 13:30.

A nivel personal, ¿qué expectativas tienes 
de tu primer Intermat como directora del 
certamen?
La edición 2018 de Intermat es la del resurgimiento y 
la innovación tecnológica.

Intermat 2018 es la plataforma que federa a todos 
los profesionales de la construcción, desde la etapa 
inicial hasta la etapa final, para formar un solo y mis-
mo sector, dedicado a la eficiencia de los territorios.

De alcance internacional, dará acceso más particular-
mente a los mercados de la zona EMEA (Europa, Medio 
Oriente y África), integrando territorios con gran potencial 
y en desarrollo. Intermat continuará fortaleciendo su ca-
rácter internacional, particularmente hacia la zona EMEA.

 Además, espero que en el futuro, la feria se centre 
cada vez más en un enfoque experto y específico de las 
necesidades para responder mejor a los problemas de 
cada uno.

Finalmente, Intermat intensificará sus esfuerzos 
para apoyar a los actores de la profesión. Y esto, 
gracias al desarrollo de herramientas digitales que, 
lejos de substituirse a la feria, se pondrán a su servi-
cio, siempre con el objetivo de facilitar y mejorar la 
puesta en relación entre visitantes y expositores y la 
identificación de los potenciales de desarrollo de los 
sectores cubiertos por el evento.

¿Qué sido lo más complicado a la hora 
de asumir el liderazgo en la organización 
de un certamen así?
He estado organizando exposiciones profesionales e in-
ternacionales durante más de 20 años, en una amplia 
variedad de sectores. Siempre es fascinante compren-
der un mercado y sus especificidades, abordarlo con 
humildad y al mismo tiempo prestar atención aguda 
a su evolución, porque debemos servir a los mercados 
para los que organizamos nuestras ferias y ofrecer un 
contenido especializado que se renueva con cada edi-
ción. Es con este espíritu que todo el equipo ha prepa-
rado la próxima edición. 
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Máquinas y equipos 
para movimiento de tie-
rras e ingeniería civil

Máquinas y equipos 
para demolición, medio 
ambiente y reciclaje

Accesorios, compo-
nentes, partes para 
movimiento de tierras y 
demolición

Nuevas tecnologías 
para
movimiento de tierras y 
demolición

Demolition & Recycling 
Village

Equipos y materiales 
para infraestructura vial y 
mantenimiento

Maquinaria y equipos 
para la industria mineral

Nuevas tecnologías, 
ingeniería para carrete-
ras, industria minera y 
cimentación

Perforación, cimenta-
ción especiales, zanjado-
ras

Accesorios y compo-
nentes para carreteras, 
minerales y cimentación

Smart Road Village

Equipos y maquinaria 
de manipulación y 
elevación de materiales

Vehículos y equipos 
para el transporte de 
materiales

Vehículos para el 
transporte de pasajeros

Accesorios, 
componentes y piezas 
para elevación y 
transporte

Nuevas tecnologías 
para elevación, 
manipulación y transporte

Start-ups Village, by Eurovia

Sector del hormigón

Industria del hormigón, otros equipos y maquinaria
Instalaciones y maquinaria para la producción de hormigón
Instalaciones y maquinaria para prefabricados de

 hormigón
Materiales para hormigón
Equipos y maquinaria para hormigón especial y decorativo
Equipo, entrega y colocación de hormigón premezclado
Nueva tecnología, servicios e ingeniería para el hormigón

Accesorios, componentes y piezas para la 
construcción

Encofrado, andamios y apuntalamiento
Equipo y herramientas para obra

Topografía, nuevas tecnologías, ingeniería, 
automatización

Building Smart Village 

Stands exteriores

Stands interiores

Zonas de demostración exterior

Aparcamiento
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Bobcat

Hitachi

Cifa - Baryserv 
"B+S"

En Intermat 2018 destacan las nuevas y avanzadas 
excavadoras compactas de 2-4 toneladas de Bob-
cat. Se completarán con el estreno del nuevo ma-

nipulador telescópico compacto TL30.70 y una nueva 
versión de la cargadora compacta de orugas de gama 
alta T870. Intermat demostrará por qué Bobcat es uno de 
los grandes especialistas en implementos con el catálogo 
más amplio del mercado: se lanzarán varios implemen-
tos nuevos para cargadoras, incluido el disco sierra de 
segmento variable con nivelación automática WS-SL20.

www.bobcat.com
Stands 5B M 027 y E2 D 047 

A través de Payen, uno de 
los concesionarios Hitachi 
en Francia, la firma japo-

nesa estará presente en Inter-
mat con dos modelos de excava-
doras: la ZX135US-6 con brazo 
deslizante y la ZX210LC-6 CTA, 
con brazo telescópico y bivalva.

Hitachi ha desarrollado la ZX135US-6 con un mecanismo de 
brazo deslizante específicamente para proyectos de excavación 
profunda en espacios confinados. Puede cavar más profundo y 
tiene una huella significativamente más pequeña que un mo-
delo estándar de 30 toneladas. Esto la convierte en la máquina 
perfecta para proyectos de construcción urbana y vial, y particu-
larmente la instalación de tuberías para servicios públicos.

Por su parte, la gama de excavadoras Zaxis-6 con brazo te-
lescópico es la solución óptima para proyectos de construcción 
subterráneos complejos. El modelo más pequeño de la gama, el 
ZX210LC-6, es ideal para trabajar en espacios reducidos. Capaz de 
excavar a profundidades de 21 metros, ofrece altos niveles de pro-
ductividad, un rendimiento potente y una versatilidad excepcional.

www.hitachicm.com
Stands 6 E 040 y 6 D 016 

Baryserv Equipos y Servicios “B+S”, como distribuidor ex-
clusivo a nivel nacional de los camiones hormigonera, 
bombas de hormigón y plantas de Cifa, vivirá muy de 

cerca esta cita que promete ser relevante para el sector. En 
Bombas de hormigón Cifa sobre camión destaca la nueva Car-
botech Series K40H, con un nuevo récord de mercado en la plu-
ma más larga montada sobre un 3 ejes y con un peso inferior 
a las 26 Tn. Gracias al uso de la fibra de carbono en parte de 
la pluma, la Carbotech K40H tiene un brazo de distribución con 
5 secciones, sistema de plegado RZ y una longitud de 40 m.

En Hormigoneras CIFA sobre camión y sobre semi-re-
molque, la hormigonera Energya E9 ofrece excelentes nive-
les de eco-compatibilidad y ahorro ecológico.  Por su parte, 
la Hormigonera SL 12 ST sobre semi-remolque de gran ca-
pacidad, 12 m3 está autopropulsada por un motor auxiliar 
instalado en un semi-remolque y ajustado para cumplir con 
las regulaciones de peso. 

En Hormigoneras 
con bombas veremos la 
última actualización de 
la MK25H incluye la elec-
trónica avanzada para la 
gestión de la máquina: el 
sistema Smartronic,

www.cifa.com
Stand E6 E 056 

Case 
Construction 
Equipment
Case Construction Equipment presentará su línea com-

pleta de máquinas y servicios para el sector de la cons-
trucción en la feria Intermat 2018. El pabellón reflejará 

el enfoque de 360 grados de la marca para proporcionar a 
los clientes de cada segmento de soluciones empresariales 
equipos y servicios adaptados a las exigencias de su misión. 

Entre la maquinaria expuesta figuran las novedades de 
los últimos meses, como la excavadora de cadenas CX750D, 
que es la máquina más grande y potente de la gama Case, 
las miniexcavadoras de la Serie C, con un diseño totalmente 
nuevo introducido el año pasado, y las minicargadoras y car-
gadoras compactas de cadenas, mejoradas significativamente 

el año pasado con un in-
cremento adicional de su 
potencia. Una zona del 
pabellón estará dedica-
da a las cargadoras de 
neumáticos Case, que 
celebrarán su 60º ani-
versario.

www.casece.com
Stands 6 E 042 
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Doosan Epiroc
La compañía celebra 40 años en la fabricación de ex-

cavadoras y la venta de la máquina 400.000, desde 
que comenzó en el sector de los equipos de cons-

trucción. Estos hitos se harán destacar en Intermat con 
una serie de eventos especiales que tendrán lugar a lo 
largo de la presentación de varios nuevos desarrollos en 
la gama de excavadoras Doosan. 

El primero de ellos se verá en el stand del pabellón 5b en la 
excavadora de orugas de gama alta y 52 toneladas DX530LC-5, 
que en un futuro próximo incorporará la innovadora tecnología 
D-Ecopower de Doosan. El sistema D-Ecopower, que antes solo 
incorporaba el modelo DX380LC-5, estará disponible tanto en 

el DX530LC-5 como en 
el siguiente modelo de 
la gama: la excavadora 
DX490LC-5 de 50 tone-
ladas. Este sistema au-
menta la productividad y 
la eficiencia. 

www.doosanequip-
ment.eu

Stands 5B M 027 y 
E2 D 047 

El sistema IPS patentado de Epiroc lleva el 
rendimiento del martillo hidráulico a un 
nuevo nivel Epiroc comienza  el año con 

otra primicia en tecnología de martillo hidráu-
lico. Muchos de los martillos hidráulicos pesa-
dos montados en la plataforma de la compañía 
ahora cuentan con el Sistema de Protección 
Inteligente (IPS) patentado. Combinando perfec-
tamente las funciones AutoControl y StartSelect 
de Epiroc, este sistema completamente automa-
tizado brinda un funcionamiento más simple, efi-
ciente y económico que nunca.

AutoControl y StartSelect han sido caracterís-
ticas populares en los martillos hidráulicos Epiroc 
durante algunos años. AutoControl optimiza el ren-
dimiento del martillo ajustando automáticamente la longitud 
de la carrera del pistón. El sistema StartSelect ofrece conmuta-
ción manual entre dos modos: el modo AutoStart permite un 
fácil posicionamiento al comienzo del ciclo de interrupción, y en 
el modo AutoStop, el interruptor se detiene automáticamente 
para evitar disparos en blanco al final del ciclo de interrupción.

www.epiroc.com
Stands 5A E 115 y 5A D 125 



nología y versátiles para trabajar en áreas reducidas aportan 
al sector valores de clientes líderes en la industria. El área 
de demostración contará con la premiada excavadora de 
demolición PC390HRD-11 en acción, y una exposición de la 
eficiencia del Control de máquina inteligente de Komatsu. Se 
ofrecerá información detallada y asistencia personalizada a 
los visitantes sobre los servicios y soporte de productos de 
alta tecnología de la compañía como KomVision, ahora es-
tándar en la mayoría de las máquinas, Komtrax, tecnología de 
motores, posventa, piezas originales, Komatsu Qualified Used 
Equipment, Komatsu Finance, y Komatsu Care, el programa 
de mantenimiento exclusivo de Komatsu para clientes.

www.komatsu.eu
Stands E2 D 001 y 5B R 028 
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Kohler
Kohler presenta en Intermat un nuevo desarrollo 

de su plataforma de motores diésel KDI, diseñada 
para responder a las exigencias de un mercado que 

demanda mayor flexibilidad y cumplimiento con los nue-
vos estándares de emisiones, al tiempo que mejora el 
rendimiento y la productividad.

Con el desarrollo de los motores Stage V, Kohler da un 
nuevo paso en esta línea. Los motores KDI se caracterizan 

por una combustión extremadamente 
limpia y ahora, con la introducción del 
DPF, aprovechamos al máximo la efi-
ciencia de la combustión para ofrecer 
a nuestros clientes la tecnología más 
avanzada y el sistema de postrata-
miento más compacto del mercado.

Asimismo, Kohler Flex es la gama 
de soluciones para el control de emi-
siones que Kohler ha diseñado para 
permitir que cada configuración de la 
plataforma KDI cumpla con todas las 
normas y estándares de emisiones en 

todo el mundo.
En el corazón de Kohler Flex está la combustión limpia 

de los motores KDI que permite la adopción de un DPF com-
pacto y de última generación para cumplir con el estándar 
de emisiones Stage V.

www.kohler.com
Stand 5A F 031 

Komatsu
K omatsu presentará una amplia muestra de sus últi-

mas innovaciones, productos y servicios, con más de 
30 máquinas Komatsu exhibidas en un stand interior 

de 3.200 m2 en el Hall 5B y la demostración en vivo en un 
área al aire libre de 2.000 m2.

La tecnología inteligente de Machine Control de Komatsu 
será uno de los centros de atención. La excavadora PC210L-
Ci-11 con su cuchara inclinada automática y una excavadora 
D61PXi-24 será representantes de esta revolución que tomó 
la industria por sorpresa en 2013, y ahora se ha convertido 
en una referencia para los clientes de todo el mundo. El sis-
tema inteligente de control de máquina Komatsu aumenta la 
eficiencia de las máquinas y las coloca entre las más compe-
titivas del mercado. Lanzada hace una década, la tecnología 
híbrida de Komatsu sigue una de las más avanzadas de la 
industria actual. Será representado en Intermat por el potente 
y silencioso HB365NLC-3.

Con más de 4.000 modelos híbridos vendidos en todo 
el mundo, Komatsu ayuda a los clientes a reducir su huella 
de carbono y el consumo de combustible hasta en un 30%. 
También se exhibirá la creciente gama de excavadoras de 
servicios MR-5 de Komatsu. Estas herramientas de alta tec-

Liebherr
Como suele ser común en todas las ferias en las 

que participa, la presencia de Liebherr en Intermat 
2018 no pasará desapercibida para ningún visitan-

te. El gigante alemán tendrá una presencia destacada y 
numerosas novedades en el certamen.

Uno de los principales es-
trenos mundiales llega con la 
última generación de las carga-
doras estéreo. Ésta comprende 
cuatro palas cargadoras con 
un peso operativo de 5,5 a 9,2 
toneladas. Dos modelos de la 
nueva serie celebran en la fe-
ria su estreno mundial. Desde 
hace más de dos décadas, las 
cargadoras estéreo de Liebherr 
representan seguridad y fiabili-
dad. El nombre de estas palas 
cargadoras remite a su direc-
ción estéreo, única en su géne-
ro, que reúne las ventajas de di-
ferentes sistemas de dirección. 
De este modo, las cargadoras 
estéreo de Liebherr ofrecen, medido con respecto al borde 
exterior del equipo, un radio de giro ostensiblemente menor 
que el de otras palas cargadoras de esta clase de tamaño.

Asimismo, Liebherr presenta su nueva máquina de hinca 
y perforación LRB 16 para las más diversas exigencias de 
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MB Crusher
MB Crusher lleva a Intermat 

2018 una gama completa 
de productos capaces de sa-

tisfacer todas las necesidades de sus 
clientes: la mejor tecnología para cada 
obra, funcionalidad, utilidad, sencillez 
de uso. Y está preparada para dar res-
puesta a la curiosidad, las preguntas 
técnicas y las solicitudes de informa-
ción de todos los visitantes.

No faltarán las sorpresas. Ya se 
han convertido en una regla para MB 
Crusher en cada edición. Podrán verse 
a intervalos regulares durante las 6 jornadas de la fiera, en-
tre otras ocasiones. Le esperan grandes novedades que se 
presentarán en exclusiva mundial.

Además,  MB Crusher ha participado en el concurso Inter-
mat Innovation Awards 2018 con Triple R System, el sistema 
que reduce, reutiliza y recicla el material inerte de los sitios.

Porque la auténtica innovación para el sector de la 
construcción y las infraestructuras es revolucionar la tra-
dición, no sustituirla.

www.mbcrusher.com
Stands E2 D 014, 4 D 006 y 5B LM 023 

las obras civiles especiales. Convence gracias a su tamaño 
compacto y a los diversos sistemas de asistencia que facili-
tan el trabajo en la obra. La máquina de hinca y perforación 
también está disponible con prolongación de mástil: LRB 18.

Liebherr también presentará su nueva excavadora 
sobre orugas R 936 Compact. Gracias a sus medidas 
compactas y a su elevado rendimiento, el modelo más 
reciente de Liebherr-France SAS procedente de la fábri-
ca de Colmar (Francia) va dirigido a las necesidades del 
mercado nacional e internacional. Con la nueva excava-
dora sobre orugas R 936 Compact, Liebherr-France SAS 
completa su gama de excavadoras sobre orugas compac-
tas formada por la R 914 Compact, la R 920 Compact y 
la R 926 Compact. Con un peso operativo de 35 t, esta 
máquina ofrece versatilidad, flexibilidad y productividad, 
al tiempo que la máxima fiabilidad para el operador. En 
la modalidad de ruedas se mostrará por primera vez en 
una feria la excavadora sobre neumáticos A 914 Litronic 
con un nivel IV/Tier 4f de gases de escape. Con un peso 
operativo que oscila entre los 14 900 y los 17 200 kg y 
una potencia de motor de 105 kW/143 PS, se adapta a 
la perfección a las aplicaciones clásicas del movimiento 
de tierras y a la construcción de carreteras, alcantarillado 
y tuberías.

www.liebherr.com
Stand E6 B 056 
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las a ser más eficientes y rentables, a la vez que reducen 
las emisiones. En Intermat Paris 2018, Volvo Construction 
Equipment (Volvo CE) tiene como objetivo mostrar esas so-
luciones, haciendo hincapié en su fortaleza como fabricante 
y proveedor de servicios.

El espacio de exposición combinado de 4.800m2 de 
la compañía, compartido con las empresas hermanas Vol-
vo Trucks, Volvo Penta y Volvo Financial Services, contará 
con una gran cantidad de máquinas altamente producti-
vas y versátiles, muchas de ellas líderes en la industria en 
eficiencia de combustible.

Estos incluirán la excavadora de ruedas con radio de giro 
corto EWR170E, la excavadora sobre orugas de radio de giro 
corto ECR355E, el compactador de suelo SD160B y las pavi-
mentadoras ABG P6820D y P4820D equipadas con el nuevo 
sistema de control central EPM3 y el nuevo sistema de gestión 
de datos Pave Assist.

Los visitantes de las áreas interiores y exteriores po-
drán aprender cómo obtener aún más de estas máquinas 
utilizando Volvo Co-Pilot y la gama completa de funciones 
de asistencia: Load Assist, Compact Assist, Dig Assist y 
Haul Assist. La pantalla de alta definición incorporada 
proporciona a los operadores todos los datos en tiempo 
real para llevar a cabo las tareas de la manera más preci-
sa y eficiente posible. En el exterior, los visitantes también 
verán el nuevo manipulador de materiales Volvo EW240E 
MH en la zona dedicada de demolición y gestión de de-
sechos.

Mirando hacia el futuro, Volvo CE exhibirá su prototipo 
de excavadora compacta completamente eléctrica EX2, 
así como otros proyectos de investigación relacionados 
con electromovilidad, conectividad y soluciones totales 
del sitio. Mientras tanto, el nuevo presidente de Volvo CE 
Melker Jernberg hará su primera aparición pública impor-
tante desde que asumió el cargo el 1 de enero.

www.volvoce.com
Stands 6 A 076 y E6 F 056 

Bajo el lema "Construyendo el mañana", Volvo Construc-
tion Equipment exhibirá su nuevo enfoque centrándose 
en los servicios, la capacidad de los concesionarios y las 

nuevas tecnologías.
Las demandas de megaproyectos como "Grand Paris" 

significan que los clientes de hoy ya no buscan comprar solo 
máquinas, sino soluciones completas que pueden ayudar-

Takeuchi
Takeuchi-US, especialista global innovador en equipos 

compactos, aprovechará la feria Intermat para presen-
tar su nuevo lanzamiento, la excavadora hidráulica com-

pacta TB235-2. Se trata de una máquina que comparte el 
mismo diseño de sus hermanas mayores (TB230, TB250 y 
TB260). Con un peso operativo de 7,474 libras, una profun-
didad de excavación de 10 pies y 7,7 pulgadas, un alcance 
máximo de 17 pies y 3 pulgadas y una fuerza de arranque 
de 9,127 libras, el TB235 proporciona un excelente rango de 
trabajo y rendimiento. Además, cuenta con un motor Yanmar 
3TNV88F de 24,4 hp y no requiere sistemas adicionales de 
postratamiento del escape. La estación del operador es es-
paciosa y presenta un interior de estilo automotriz con una 
pantalla de información múltiple para mantener al operador 
informado de la condición y la salud de la máquina. También 

hay disponible una opción de cabina con aire acondicionado y 
calefacción que proporcionará comodidad al operador duran-
te todo el año en diferentes climas y condiciones. A todo esto 
se le suma la incorporación del TFM (Takeuchi Fleet Mana-
gement), un sistema telemático que proporciona una amplia 
variedad de datos que incluyen la ubicación de la máquina, 
la salud, la condición y el tiempo de ejecución. En definitiva, 
Takeuchi, mediante esta novedad, podrá satisfacer las necesi-
dades de una amplia variedad de clientes, incluyendo contra-
tistas generales, paisajistas, contratistas de servicios públicos 
y la industria del alquiler.

www.takeuchi-us.com
Stand 5B F 001 

Volvo 
Construction 
Equipment
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La compañía presentará varias novedades de las mar-
cas Wacker Neuson y Kramer. Un ejemplo es la pla-
ca vibratoria AP1850e alimentada con batería y, por 

tanto, libre de emisiones. Con un tiempo de ejecución de 
hasta una hora, se puede utilizar durante la mayor parte 
de un día de trabajo en casi cualquier obra. El concepto 
modular es de particular interés: la batería y el cargador 
utilizados son los mismos módulos utilizados en el apiso-
nador de baterías Wacker Neuson.

Uno de los principales atractivos llega de la mano de 
Kramer, que presenta su último modelo de pala carga-
doras sobre ruedas 8155 en la feria, primer modelo con 
dirección en todas las ruedas en la clase de 9 toneladas. 
También se expondrán ejemplos de la amplia gama de 
excavadoras de Wacker Neuson que van desde 800 kg 
hasta 15 toneladas, incluidos los nuevos modelos de la 
clase de 3.5 toneladas, que destacan por su concepto de 
operación innovadora, eficiencia de rendimiento y alta 
eficiencia económica. El área de tecnología de compacta-
ción estará representada por varios apisonadores, placas 
vibratorias y modelos de rodillos.

www.wackerneuson.es
Stand 6 E 098 

Wirtgen Group

Wacker Neuson

Dos máquinas Wirtgen harán su debut en el Inter-
mat. Los profesionales de la industria estarán vien-
do el W 210 XP por primera vez, el último mode-

lo de la serie de fresadoras en frío de gran tamaño. La 
enorme potencia del motor emparejada con el peso de 
transporte de la máquina optimizado para la aplicación 
eleva la barra en esta clase de máquinas.

La adición innovadora a la gama de productos de las 
fresadoras compactas es el tambor de fresado W 150 
CFi, de 1,80 m de ancho. La exposición de Wirtgen en 
la feria de París incluye la fresadora compacta en frío 
W 100 CFi y las máquinas para estabilización de suelos 
como el reciclador en frío móvil WR 200i y el estabiliza-
dor de suelos, el estabilizador remolcado por tractor WS 
250 y el esparcidor de agente aglutinante SW 18 SC de 
Streumaster. Completa sus exhibiciones con la inclusión 
de la extendedora deslizante SP 15i utilizada en el pavi-
mento de compensación y el equipo auxiliar utilizado en 

el reciclaje en frío: el compactador de laboratorio WLV 1, 
el mezclador de laboratorio WLM 30 y la planta de betún 
espumado WLB 10 S.

Asimismo, Joseph Vögele mostrará su versatilidad y 
fuerza de rendimiento en el Intermat 2018. Comienza 
con el modelo SUPER 800-3i, un modelo exitoso de la 
mini clase para anchos de extendido de hasta 3.50 m. La 
clase compacta está representada por la pavimentadora 
sobre ruedas Super 1303-3i, que normalmente se centra 
en los edificios municipales. Puede viajar hasta 20 km / 
h por su propia potencia en carreteras públicas. La pa-
vimentadora de oruga Super 1800-3i también funciona 
bien en la construcción de carreteras.

www.wirtgengroup.com
Stand 5A K 180 

Palfinger
El sistema Powerlift es una de las señas de identidad de 

las plataformas Palfinger. El conveniente transporte de 
materiales y el ahorro de tiempo son las ventajas que 

ofrece este sistema. La cesta se caracteriza por una gran ca-
pacidad de carga que, se pueden hacer labores de montaje, 
así como para los sistemas de iluminación y mantenimiento. 
Gracias al excelente rendimiento del Jib Wumag, posibilitan 
cargar la cesta de trabajo a ras del suelo y desplazarlas por 
encima de los obstáculos.

La canasta tiene un rango de rotación de 175º. La extrac-
ción continua del panel central con la función de 
telescopio, se lleva a cabo mediante un comando 
electrohidráulico desde la pantalla. Dado que la 
consola de control se puede mover, los comandos 
relacionados con los movimientos de rotación se 
pueden intercambiar eléctricamente dependiendo 
de la posición de la consola.

El sistema de fijación de cesta le permite su-
perar obstáculos con precisión, evitando colisiones 
y daños. La canasta puede bajarse en el otro lado.

Los brazos articulados telescópicos con 2 
elementos estándar, siempre se pueden ex-
tender al máximo, dependiendo de la carga. 
Esto garantiza flexibilidad extrema en cada 
situación de trabajo. La carga máxima per-
mitida en la cesta, puede ajustarse continua-
mente de acuerdo con la longitud efectiva de 
los brazos.

Para trabajar de manera eficiente, los operadores deben 
colocar una consola de comando perfecta en la cesta. Los 
datos técnicos más importantes, así como las indicaciones 
de servicio y advertencia se muestran gráficamente en la 
pantalla de la consola. Las características estándar incluyen: 
inicio, ajuste de velocidad basado en posición, movimiento 
hacia atrás, movimiento rápido, movimiento lento.

www.palfinger.com
Stands E6 F 105 
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Intermat 2018 Avance de expositores

nacional con especial 
relevancia en los sec-
tores del repuesto y 
del rodaje en los que 
ITR es indiscutible líder 
mundial.

BYG cuenta con la 
presencia de los colabo-
radores más estrechos 
de BYG en este proyecto: Neumáticos Maxam, Tetralube, He-
rramientas JBM, Baterías GBS, Aceites Dilube y otros.

www.byg.com
Stand 6 F 028 

Representación Española

Una feria más, la presencia española en Intermat 2018 estará apoyada por la Asociación Española de Fabricantes 
de Maquinaria para Construcción, Obras Públicas y Minerí, Anmopyc, que como parte de su labor de promoción 
de las empresas españolas en el exterior acompañará a muchas de nuestras empresas en la cita de París.

Blumaq

Etesa

BYG

Blumaq estará presente en Intermat como distribui-
dor autorizado Berco en España y Zambia. 

Su stand albergará una exposición de los dife-
rentes productos y servicios que ofrece Blumaq, además 
de una representación de piezas Berco. 

Berco es un referente a nivel mundial en rodaje gra-
cias a la calidad y fi abilidad que ofrece en toda su gama 
de productos. Desde 1920, la empresa italiana ofrece so-
luciones innovadoras, fi ables y económicas a través de 
sus componentes de tren de rodaje. 

Especialista en la fabricación de cadenas de oruga, 
zapatas, rodillos, ruedas delanteras y motrices, procesa 
anualmente 160.000 toneladas de acero para producir 
200.000 cadenas, 1.000.000 rodillos, 120.000 ruedas 
guía y 5.000.000 tejas. 

Blumaq, líder en el suministro de repuestos y productos 
de mantenimiento para maquinaria de obra pública, movi-
miento de tierra y minería, pone a disposición de sus clien-
tes el mejor servicio del sector en piezas y componentes, 
ahora también en una amplia gama de productos Berco.

www.blumaq.com 

Etesa muestra la nueva línea Xtrem en la vanguar-
dia del diseño, prestaciones y características que 
ha caracterizado a la compañía desde sus inicios 

en 1968.
Cargadoras y excavadoras de todo el mundo precisan 

que los elementos de desgaste se vayan adaptando a reque-
rimientos cada vez más exigentes, por eso la línea Xtrem se 
adapta a las necesidades de cada trabajo y de cada terreno. 
Además, dispone de cinco gamas con características bien 
diferenciadas, desde la pequeña talla J-200 hasta la J-800.

Desde la pequeña máquina de construcción hasta las 
grandes máquinas de minería disfrutarán de las venta-
jas de la línea Xtrem; Optimización del diseño para un 
rendimiento más productivo; composiciones adecuadas a 
cada tipo de trabajo; Distribución idónea del material de 
desgaste.

Asimismo, Etesa mostrará en Smopyc una representa-
ción de su línea de accesorios para perfora-
ción y pilotaje, en la que se incluyen picas, 
portapicas, barrenas, dientes, Kelly boxes...

Como de costumbre, Etesa estará 
presente al más alto nivel de repre-
sentación, con el director geren-
te a la cabeza, acompaña-
do del director técnico, 
director de ventas y el 
equipo comercial de 
exportación de la com-
pañía.

www.etesa.es
Stands 5A M 058 

En cuanto a producto innovador, BYG mostrarña de 
cuchillas Premium marca Futura, con probadas 
muestras para su uso en minería y para las aplica-

ciones más exigentes. Además, esta gama de cuchillas 
ha sido especialmente diseñada para complementar la 
gama de dientes Futura.

Asimismo, BYG continuará aprovechando su pertenen-
cia a la multinacional italiana ITR para ampliar el abanico 
de productos competitivos que BYG ofrece en el mercado 
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Novedades

Joseph Cyril Bamford fundaba en 
1945 J.C. Bamford Excavators 
Limited, compañía que sería uni-

versalmente conocida como JCB. Des-
de entonces, el fabricante de maquina-
ria inglés estableció su sede y buena 
parte de su producción en este muni-
cipio, comenzando así una infl uencia 
que cualquier visitante de la región 

percibe de forma irremediable. Así, la 
conocida historia de éxito de JCB, bajo 
la presidencia de Anthony Bamford 
desde 1975, está íntimamente ligada 
al desarrollo de Rocester.
El centro de visitantes de JCB en esta 
localidad acogió a importante repre-
sentación de prensa internacional du-
rante dos días para la presentación de 

una serie de novedades que suponen 
un nuevo punto de infl exión en la histo-
ria de la fi rma, algunos tan destacados 
como la llegada defi nitiva de los moto-
res Fase V, la primera excavadora com-
pletamente eléctrica de la compañía y 
el lanzamiento de la nueva generación 
X de excavadoras, que se estrena con 
los modelos de 22 toneladas.

JCB presume de 
novedades en toda 
su gama

Rocester es un una pequeña localidad inglesa situada en la zona este del condado de 
Staffordshire. Hasta la década de los 50, la economía de esta población de poco más de 
1.500 visitantes estaba basada principalmente en la agricultura. Pero desde mediados 
del siglo XX todo cambió para esta región con la llegada de JCB.

Texto y fotografías: Lucas Manuel Varas Vilachán

Graeme Macdonald, CEO de JCB.
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Los asistentes a las jornadas no solo 
conocieron todas estas novedades con 
información teórica, sino que pudieron 
comprobar in situ el funcionamiento tan-
to de la gama más compacta como de la 
nueva serie X de excavadoras en las can-
teras Kevin y Wardlow que JCB dispone 
para las demostraciones de maquinaria.
Como recordaba Graeme Macdonald, 
CEO de JCB, al inicio de las interven-
ciones por parte de responsables de 
la fi rma, el lanzamiento de noveda-
des es una constante de la marca bri-
tánica: si el año pasado se lanzaron 
46 máquinas, este año volverán a 
estrenarse otros 40 nuevos modelos.
El propio Macdonald realizó un repaso 
al mercado internacional de maquina-
ria, en clara expansión. 2017 cerró con 
unas ventas globales cercanas a las 
900.000 unidades, con un crecimien-
to del 21% respecto al año anterior. 
En cuanto a los mercados europeos, 
el español es el que registró un mayor 
crecimiento, con un 40% y unas 4.500 
máquinas vendidas, cifra total muy por 
debajo todavía que mercados de nues-
tro entorno como Alemania (+2%, con 
un volumen de 38.000 máquinas) o 
Francia (+15% y 32.000 máquinas).

“La mejor excavadora de JCB”
A pesar del aluvión de novedades pre-
sentadas, JCB se reservó para el segun-
do día su mayor apuesta para este año: 
la nueva generación X de excavadoras 
que se estrena con los primeros mode-
los en el segmento de 22 toneladas.

“Hoy os enseñamos el resultado de 
una nueva gran inversión de JCB, con la 
que hemos querido hacer la mejor exca-
vadora de nuestra historia”, arrancaba 
Tim Burnhope, director de Innovación 
y Crecimiento de JCB, su presentación.

Tras realizar un repaso a las nume-
rosas novedades en excavadoras en los 
últimos años, se mostró por primera 
vez la JCB 220X, el primer modelo de 
la próxima generación de máquinas de 
cadenas para el mercado de la cons-
trucción. EL nuevo diseño y la obsesión 
por el detalle con la prioridad puesta en 
la comodidad del operador son las se-
ñas de identidad de esta nueva gama.

Entre sus nuevas prestaciones, es-
tamos ante una excavadora un 20% 
más efi ciente en cuanto a consumo, la 

cabina ofrece un 15% más de espacio 
al trabajador, una ventilación un 43% 
mayor y el ruido ha sido reducido en 
su interior desde los 73 db del modelo 
anterior hasta 68 db. Esta cabina, en la 
que residen muchas de las mejoras de 
la Serie X, ha sido diseñada y fabricada 
por primera vez por la propia JCB.

Su nuevo diseño, robusto tanto en 
aspecto como en el acero empleado, se 

extenderá a toda la gama. La resistencia 
de la nueva generación ha sido puesta a 
prueba con más de 30.000 test de resis-
tencia de puertas y ventanas.

Otra novedad en su diseño, la am-
pliación de la estructura superior hasta 
los 2,7 metros de ancho, 200 mm más 
que sus predecesoras, ha permitido 
montar la pluma principal en el centro 
de la máquina en lugar de desplazarla.

Las mejoras de cara al usuario 
van más allá de la cabina, con amplio 
y fácil acceso a todos los elementos 
de mantenimiento y chequeo de la 
máquina.

Todo ello combinado ha dado como 
resultado la que, en palabras de Burn-
hope, es “la excavadora JCB más pro-
ductiva y efi ciente de la historia”.

Llega la nueva Teleskid de 
cadenas
Más allá de la nueva generación de ex-
cavadoras, el evento estuvo cargado de 
novedades. Una de las más importan-

tes, la popular Teleskid, el híbrido entre 
pala cargadora y manipulador telescó-
pico con el que JCB sorprendió al mer-
cado, presentaba para Europa su nuevo 
modelo de cadenas, la 3TS-8T. Este se 
une a la popular 3TS-8W para ofrecer 
una altura de carga máxima de 4.1 m 
y un alcance hacia delante de 2.25 m. 
Entre sus prestaciones encontramos un 
potente motor diésel de 55 kW (74 CV) 
JCB EcoMAX, una mayor carga de vuel-
co con pluma retraída y extendida y un 
agarre adicional de las orugas de goma 
con baja presión sobre el suelo en con-
diciones defi cientes

La nueva gama X de excavadoras fue una de las principales protagonistas del evento.



El propio Tim Burnhope afirmaba 
que “este es el desarrollo más innova-
dor del concepto de cargadora de ca-
denas compacta desde su lanzamiento 
hace 20 años. Esta máquina llega más 
alto, más lejos y más profundo que nin-
guna otra cargadora de cadenas com-
pacta de su tamaño”.

Acompañados de Ignacio Lanzade-
ra, responsable de Desarrollo de Nego-
cio de JCB Maquinaria, pudimos com-
probar sobre el terreno de la cantera 
Kevin. La explicación a este desfase de 
seis meses en Europa respecto al lan-
zamiento del modelo de ruedas nos la 
daba el propio Lanzadera. “En Europa 
existe una normativa que obliga a ins-
talar un control progresivo de carga si 

esta excede de una tonelada. En el mo-
delo de cadenas, el paso era de 1.070 
kg, por lo que en Europa hemos tarda-
do medio año más en desarrollar este 
sistema”. Entre las aplicaciones de este 
equipo, destacan la ganadería y un sec-
tor que, según señalaba el responsable 
de la compañía, tiene un gran potencial 
en nuestro país: el vibrado de olivos.

Máxima visibilidad en las 
minicargadoras JCB
Entre las numerosas presentaciones que 
tuvieron lugar en el evento organizado 
por JCB, la gama de minicargadoras y 
cargadoras compactas también verá 
renovados sus equipos con modelos “Hi-
Viz”, de alta visibilidad, con cambios que 

además de mejorar sensiblemente la vi-
sibilidad del operador en el interior de la 
máquina, ofrece numerosas novedades 
orientadas a mejorar la productividad y 
el mantenimiento de estos equipos. En 
total son siete nuevos equipos que inclu-
yen una nueva pluma de alta visibilidad, 
montada 50 mm por debajo para mejo-
rar aún más la visibilidad desde la cabi-
na hacia el ángulo derecho.

Con esta nueva configuración, la 
antigua 225 pasa a ser la 250 y la 
260 pasa a ser la 270. La 300 y 330 
se mantienen sin cambios. En lo que 
se refiere a la cargadora de cadenas 
compacta, la 225T es ahora la 250T, la 
260T pasa a ser la 270T y la 300T se 
mantiene sin cambios.

Otros cambios en la cabina afec-
tan al ángulo de apertura de la puerta, 
que pasa de 40º a 55º para facilitar la 
entrada y salida del operador. En cuan-
to al rendimiento de las máquinas, el 
mayor diámetro del cilindro de incli-
nación aumenta la fuerza de arran-
que del cazo un 10% en los nuevos 
modelos 250 y 270. Y para una mejor 
productividad, el proceso de arranque 
se ha simplificado a solo tres pasos. 
El propio Burnhope comentaba ante 
este lanzamiento que “desde hace dé-
cadas, JCB ha liderado el diseño para 
mejorar la visibilidad del operador”.

Crece la familia de generadores
JCB Power Products también presen-
tó novedades con la ampliación de 
su gama de generadores QS. Adam 
Holland director general de la división, 
presentó los tres nuevos modelos se su-
man a la familia, alimentados por mo-
tores JCB de seis cilindros de fase IIIA: 
G166QS (150 kVA), G201QS (180 kVA) 
y G221QS (200 kVA).

Los generadores G166QS, G201QS 
y G221QS están disponibles con un ren-
dimiento estándar de 50 Hz. Los nue-
vos modelos se ofrecen con un tejadillo 
de acero pesado líder en su clase con 
un ancho de tan solo 1100 mm. Esto 
permite transportar dos generadores 
uno al lado del otro en el remolque, lo 
que reduce los gastos de transporte de 
las compañías de alquiler y los distribui-
dores. El depósito de combustible de 
400 litros garantiza que los generado-

40

Novedades

La innovadora Teleskid aterriza en Europa en su formato de orugas.



   ¡El CCR 21.35 
puede con todo!
Problemas de compactación, reciclados, estabilizados, 

suelo cemento, movimiento de tierras, grava…

DISPONIBLE 

PARA VENTA O 

ALQUILER, 

¡CONSÚLTANOS!
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res se pueden usar durante 12 horas de 

forma continua cuando funcionan con 

una carga del 75 %.

Como añadido interesante, la 

gama a partir de los 60 kVA incorpo-

ra el sistema telemático LiveLink for 

Power de serie, una tecnología con 

la que el propietario de la fl ota podrá 

supervisar los equipos en tiempo real, 

con diversos datos como el consumo 

de combustible o los cálculos de CO2.

A la conquista de la gama 
compacta de miniexcavadoras
Matt Pears, director de equipos com-

pactos, dio paso a la gama de miniex-

cavadoras, un segmento, el inferior a 

dos  , en el que la fi rma inglesa quiere 

incrementar su cuota de mercado. No 

obstante, desde 2014 ha presentado 

13 nuevos modelos, a los que ahora se 

suma la nueva miniexcavadora 15C-1, 

un equipo de 1,5 toneladas y motor de 

11,7 kW. “Es un placer presentar la má-

quina que completa la gama por deba-

jo de dos toneladas de JCB”, señalaba 

Matt Pears, quien explicaba que todos 

los productos JCB se diseñan “con y 

para nuestros clientes”.

Pensado para el mercado del alqui-

ler, al igual que las miniexcavadoras de 

nueva generación incluye 10 puntos de 

izado que facilitan su transporte. Cabi-

na ROPS, o carrocería completamente 

de acero son algunas características 

de este equipo que, a pesar de lo com-

pacto de su tamaño, ha sido capaz de 

ampliar el espacio interior de la cabina 

hasta un 24%.

De nuevo Ignacio Lanzadera nos 

acompañaba para ver de cerca las 

novedades de esta gama. “Las modas 

vuelven, -explicaba-, y como en los años 

80 hemos vuelto a las líneas rectas y 

al acero. Este ofrece la ventaja de que, 

en caso de golpe, puede ser reparado, a 

diferencia de la fi bra de vidrio, que quie-

bra y debe ser sustituida”. La apuesta 

de JCB por la familia de dos toneladas 

se explica porque es la más demanda-

da por el sector del alquiler, y a su vez el 

nicho más grande de miniexcavadoras. 

El reponsable de Desarrollo de Negocio 

de JCB en nuestro país explica como 

sectores potenciales para esta máqui-

na de 1,5 toneladas el de paisajistas, 

viveristas y jardineros municipales.

En total son cinco los modelos de 

la gama ligera que han sido renova-

dos: el ya mencionado 15C-1; el 16C-

1, con bomba de caudal variable y que 

supone la máquina de entrada para el 

sector del alquiler; y las 18Z-1, 19C-1 y 

su variante de voladizo cero, la 19C-1 

PC, orientadas a operarios autónomos 

JCB lanza su primera excavadora completamente 
eléctrica
Durante el transcurso del Foro del alquiler 2018 
fue presentada la Guía de Una de las grandes 
sorpresas en la gama de miniexcavadoras estaba 
reservada para el evento nocturno: fue entonces 
cuando JCB descubrió la JCB 19C-1 E-TEC, su 
primera excavadora eléctrica con cero emisiones y, 
como pudimos comprobar in situ, la más silenciosa 
de su gama. El presidente de JCB Lord Bamford 
dijo: “JCB ha estado en la vanguardia del desarrollo 
de equipo de construcción innovador con bajas 
emisiones durante muchos años. Al producir 
una miniexcavadora eléctrica JCB, ofrecemos a 
nuestros clientes una solución práctica y rentable 
para aplicaciones que exigen un funcionamiento 
silencioso con cero emisiones”. “Hoy JCB hace 
historia”, señalaba Tim Burnhope, director de Innovación y Crecimiento de la compañía. Este modelo, desarrollado en 
secreto en la sede mundial de JCB en Staffordshire, es cinco veces más silenciosa que su equivalente diésel convencional. 
Respecto a su rendimiento, ofrece las mismas prestaciones que el modelo estándar 19C-1. Al respecto, Burnhope 
afi rmaba que “no hay dudas de que estamos ante una máquina Premium para ofrecer multitud de soluciones en el 
mundo actual”. Soluciones que pasan por trabajar en entornos sensibles al ruido, como hospitales y colegios, o trabajar 
en horas del día sin molestar a los ciudadanos. La apuesta por la maquinaria eléctrica no se queda en la miniexcavadora 
19C-1 E-TEC, ya que también fue presentada la gama de plataformas de tijeras eléctricas, alimentadas con baterías de 
ion-litoio. Ya en 2017 la unidad de negocio JCB Access presentó nueve tijeras eléctricas nuevas tras dejar clara su intención 
de convertirse en el principal protagonista del mercado del acceso motorizado, valorado en 8.000 millones de dólares.
Ahora, la fi rma revela otra innovación para el sector con el lanzamiento de sus cinco modelos alimentados con ion-litio 
completamente nuevos: S1530E, S1930E, S2032E, S2646E y S2646E, con alturas de trabajo de 6.6 m a 10.1 m. Estas 
baterías ofrecen un funcionamiento hasta un 40 % más prolongado y consiguen reducir un 50 % el tiempo de recarga. Por 
otra parte, la innovadora compañía de alquiler neerlandesa Hoogwerkt ya ha realizado un pedido de 420 de los nuevos 
elevadores de tijera de ion-litio con la intención de establecer un nuevo negocio de alquiler "ecológico".

Lord Bamford, presidente de JCB, con la nueva excavadora eléctrica de la fi rma.
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La seguridad, prioridad en los 
dúmperes de obra
El lanzamiento de hasta nueve dúm-
peres de obra da paso a una gama 
completamente nueva de JCB con la 
seguridad como una de sus principa-
les banderas. Así, la estructura se ha 
fabricado en acero y la cabina JCB 
SiteSafe con bastidor reforzado ofre-
ce protección contra impactos en los 
modelos de 6 a 9 toneladas.

La gama, que ofrece una durabi-
lidad y fi abilidad de uso que la hacen 
especialmente idónea para el sector 
del alquiler, ofrece modelos para to-
dos los requerimientos: dúmperes de 
alto volteo de una tonelada, de volteo 
frontal y giratorio de tres toneladas, 
con varias opciones de transmisiones, 
de volteo frontal y giratorio de seis to-
neladas y de volteo frontal de nueve 
toneladas.

Pero sin duda, la presentación más 
llamativa en esta nueva gama es el 
nuevo 7T-1, un modelo HiViz de siete 
toneladas. Su visibilidad ha sido incre-
mentada hasta un 77% comparado con 
un dúmper convencional de siete tone-
ladas gracias a una disminución del 
centro de gravedad de la pala un 16%. 
El operador puede ver un objeto de 1,4 
metros de altura a una distancia de 1 m 
con la máquina cargada y un objeto de 
0,8 m de altura a una distancia de 1 m 
con la máquina descargada.

Esta reducción del centro de gra-
vedad, combinado con una mayor dis-
tancia entre ejes y un incremento del 
ancho de vía, repercute también en 
una mejora de la estabilidad del equi-
po y en un menor riesgo de vuelque 
hacia delante. Estas modifi caciones en 
las dimensiones del dúmper no han 
penalizado su maniobrabilidad, ya que 

el bloqueo de la dirección ha sido am-
pliado a 35º, con lo que en la práctica 
su ángulo de giro es comparable al de 
un modelo normal de seis toneladas.

“Tenemos identifi cado que los ta-
maños con más salida comercial son 
los de 1, 3, 6 y 9 toneladas”, señala-
ba Ignacio Lanzadera. A ellos hay que 
añadir la gran novedad tecnológica del 
7T-1, en palabras del responsable de 
Desarrollo de Negocio de JCB Maqui-
naria, “un dúmper de seis toneladas 
modifi cado”. Estas modifi caciones, 
llamativas a simple vista, se han con-
seguido situando la caja por debajo 
de la tornamesa, bajando el centro de 
gravedad del equipo casi un metro, y 
logrando una mayor estabilidad con 
los mismos ejes del modelo de seis 
toneladas pero con mayor anchura y 
mayor distancia entre los traseros y los 
delanteros. 

El sello JCB

Durante el transcurso del Foro del alquiler 2018 A pesar 
de ser una compañía con una fuerte presencia en todo el 
mundo, el arraigo a la localidad de Rocester y al entorno 
del condado de Staffordshire es evidente, con multitud de 
referencias y construcciones en la región relacionadas con 
el fabricante de maquinaria. Así, desde un campo de golf 
hasta esculturas relativas a JCB forman parte del paisaje. 
Además de un gran centro de visitantes, JCB cuenta con 
varias fábricas en la región. En concreto, visitamos la 
destinada a la fabricación de excavadoras, aunque su 

modelo se replica en todas las que JCB dispone en todo el 
mundo.
Lo que más llama la atención de estos centros de 
producción es que están diseñados pensando en ser 
visitados. Así, indicaciones de todo tipo guían al visitante a 
lo largo de los diferentes procesos, de modo que el cliente 
puede ver todo el proceso de creación de “su” máquina. Un 
proceso que termina en el Centro de verifi cación del cliente, 
un espacio en la propia fábrica donde este da el visto bueno 
antes del envío de la máquina.
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Barcelona acoge la 
presentación de las 
nuevas aplicaciones
de Camso

El mundo de la construcción con-
tinúa con el desarrollo y meca-
nización de aplicaciones que 

mejor se adaptan a las necesidades 
más inmediatas de los operadores, 
la actividad de Camso es una prueba 
más de ello que, con el nombre de 
empresa “road free” (todoterreno), 
se enmcarca en el sector como un 
especialista mundial en diseño, fabri-
cación y distribución de ruedas todo-

terreno, llantas, orugas de caucho y 
sistemas de chasis para los sectores 
de manipulación de cargas, construc-
ción, agricultura, y vehículos recreati-
vos motorizados. Sus más de 7.500 
empleados concentran el 100% de su 
esfuerzo en el 11% del mercado glo-
bal todoterreno.

Una vez más y, en esta ocasión 
utilizando la ciudad de Barcelona 
como escenario, Camso tomó la ini-

ciativa en la creación de un evento 
con el objetivo de presentar sus nue-
vos productos y darlos a conocer a 
su mercado de distribuidores. Se tra-
tó de la presentación de 13 nuevos 
productos: 5 ruedas macizas, dia-
gonales y radiales completamente 
nuevas, fabricadas específicamente 
para máquinas MPT; 3 ruedas neu-
máticas industriales nuevas y mejo-
radas, además de nuevas ruedas con 

Texto: Eduardo Pavón González
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amortiguación orientadas específica-
mente a trabajos de intensidad me-
dia-alta con carretillas elevadoras.

Desde el día 6 al 8 de marzo de 
2018, Camso recibió a multitud de 
clientes, miembros del equipo de 
distintas filiales del mundo y algu-
nos representantes de los medios de 
comunicación, pero no en salas de 
prensa, teatros o salones de confe-
rencias, esta vez el encuentro tuvo lu-
gar sobre el terreno, para que los par-
ticipantes tuvieran la oportunidad de 
comprobar el buen comportamiento 
de las nuevas ruedas a los mandos 
de todo tipo de maquinaria.

Una mañana, aparentemente 
lluviosa en los primeros momen-
tos, acogía la Jornada a las afue-
ras de la ciudad condal. La orga-
nización de Camso recibía a los 
participantes en su llegada con un 
completo catering, algo que estaría 
disponible durante todo el evento. 
La coordinadora de comunicación, 
Lysandre Michaud, fue la principal 
encargada de realizar el discurso 
de bienvenida e introducción al 
evento, siempre con el apoyo de 
Derek Bradeen, director de marke-
ting, estrategias y comunicación de 
Camso. Gracias a la utilización de 
multitud de vídeos mostraron cómo 
se desenvuelven los nuevos produc-
tos en las condiciones más extre-
mas, siempre destacando la impor-
tancia de la presencia de Camso 
en Vietnam, dónde han inaugurado 
una fábrica de más de 23.000 me-
tros cuadrados.

El director ejecutivo y responsa-
ble de la gestión de producto, Mike 
Dembe continuaba con la presen-
tación del evento. En su discurso 
manifestaba la importancia que 
Camso proporciona a la industria 
centrando su esfuerzo en la me-
jora del manejo de materiales en 
construcción y demolición. “Esta-
mos muy orgullosos de todos los 
compañeros que utilizan y confían 
en nuestros productos, algunos 
de ellos como Caterpillar, Doosan 
y Liebherr, entre otros” explica-
ba Dembe. Finalizaba su discurso 
mostrando, una vez más, algún que 
otro vídeo en los que se ponía a 
prueba el rendimiento de su nueva 
gama de ruedas MPT, y anunciando 

algunas de las actuaciones futu-
ras de Camso como la adaptación 
a la nueva tecnología de vehículos 
como Tesla o Google.

“Si no existe algo o no está, noso-
tros lo creamos o lo buscamos”, así 
iniciaba su discurso Erick Bellefleur, 
director ejecutivo de la línea de pro-
ducto del departamento de manejo 
de carga de Camso. Asimismo pre-
sentó la gama de neumáticos PON, 
utilizados en superficies rugosas, en 
operaciones exteriores, en interiores 
y en recorridos de larga distancia. 
Bajo el lema Live is a given (haciendo 
referencia a la vida útil de los produc-
tos), Bellefleur mostró especial hinca-
pié en que “la intención de Camso es 
manejar este aspecto al máximo”. 

Santiago Orri, administrador de Solidtiresbcn junto a José Ramiro Chueca, director de Camso España.



48

Novedades

Su discurso finalizó con el adelanto 
de la nueva área sobre la que Camso 
ya está trabajando, aplicaciones por-
tuarias.

En el desarrollo de la Jornada, 
los distintos representantes de los 
medios de comunicación tuvieron 
el privilegio de probar los nuevos 
desarrollos de Camso en materia 
de neumáticos sobre el “campo de 
batalla”. Carretillas, excavadoras y 
elevadoras fueron algunos de los 
vehículos que se encontraban a la 
disposición de los visitantes, entre 
muchos otros.

Para finalizar la Jornada, los re-
presentantes de la prensa mantu-
vieron conversaciones con los dis-
tintos representantes de Camso en 
varios países. En el caso de Espa-
ña, las conversaciones giraron en 
torno a dos protagonistas: José ra-
miro Chueca, director de Camso en 
España y Santiago Orri, administra-
dor de Solidtiresbcn (distribuidor 
oficial de Camso en Barcelona).

Chueca hizo un repaso  de la 
actividad de Camso en España 
desde los inicios, rigiéndose siem-
pre bajo la premisa de ofrecer las 

soluciones más rápidas. “Además 
de vender, nuestro objetivo siem-
pre ha sido el de ofrecer el mejor 
servicio de postventa”, ha explica-
do el director de Camso en España. 
Los acuerdos con empresas como 
Linde o Toyota y el desarrollo his-
tórico de su rueda maciza han sido 
puntos fundamentales a la hora de 
exportar exitosamente productos a 
países como Sri Lanka y Vietnam. 
“El objetivo de estos encuentros 
es compartir nuestras novedades 
con los distribuidores y continuar 
con nuestro crecimiento a nivel na-
cional”, añadió Chueca a modo de 
conclusión. Por su parte, Santiago 
Orri como distribuidor catalán ase-
guró que “el buen funcionamiento 
de esta relación con Camso siem-
pre se ha basado en el objetivo de 
cubrir el 100% de las necesidades 
de los diferentes clientes que com-
partimos.”

Después de mostrar el com-
promiso que Camso ofrece a sus 
clientes, los encargados de la orga-
nización, Lysandre Michaud y De-
reck Bradeen, entre otros, conclu-
yeron la jornada “todoterreno” en 
la carpa principal anunciando que 
“nos veremos en la próxima”. 
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Weir Minerals 
presenta la bomba de 
desaguado Multifl o RF
Weir Minerals anuncia la am-

pliación de su ya de por sí 
extensa cartera de solucio-

nes de desaguado con el lanzamien-
to a nivel mundial de la unidad de 
bombeo de Desaguado Multifl o RF. La 
nueva gama Multifl o RF se convierte 
así en referente de las unidades de 
bombeo de Desaguado, con un tama-
ño compacto diseñado con peri-

cia para ofrecer a los clientes una 
solución ligera y versátil.

Peter Smit, director de producto 
de Desaguado de Weir Minerals, ex-
plica: “Hemos desarrollado la unidad 
Multifl o RF en respuesta a las peti-
ciones específi cas de nuestros clien-
tes para contar con una bomba de 
Desaguado más compacta que se 
pueda mover por las instalaciones 
con facilidad, sin que por ello pierda 
el rendimiento, la fi abilidad y la ro-
bustez que ofrecen el resto de nues-
tros equipos.

La clave del diseño compacto es 
el uso de bombas de acoplamiento 
compacto, que aportan la ventaja aña-

dida de la alineación precisa de las 
bombas. También hemos diseñado la 
bomba Multifl o RF con ruedas de des-
lizamiento integradas y una barra de 
empuje atornillada opcional para per-
mitir a nuestros clientes adaptarse a 
cualquier situación operativa”.

Con una reputación global de 
proveedor premium de soluciones de 

desaguado labrada duran-
te más de 40 años, Weir 

Minerals ha subido el 
listón en la evolu-
ción de sus bombas 

de Desaguado. La nueva bomba dié-
sel Multifl o RF se presenta como una 
unidad que incorpora la comodidad 
del sistema de cebado de vacío auto-
mático con ruedas de desplazamiento 
integradas y un diseño compacto. La 
gama se ha desarrollado para operar 
con efectividad en distintos entornos y 
en las aplicaciones más variadas y exi-
gentes, como minas, canteras y trans-
ferencia de agua. El pequeño tamaño 
de su bastidor facilita su movimiento 
por las instalaciones, al tiempo que 
la capacidad de bobeo de agua con-
teniendo sólidos sitúa a la bomba un 

nivel por encima de la competencia.
La gama Multifl o RF incluye va-

rias novedades, cada una diseñada 
www.global.weirpara maximizar la 
efi ciencia, independientemente de 
la aplicación, con el mismo servicio 
posventa y atención Weir Minerals 
sobresalientes, al que están acos-
tumbrados nuestros clientes. La uni-
dad incluye múltiples novedades de 
serie y una gran variedad de opcio-
nes para adaptarse a las necesida-
des de desaguado de cada cliente.

Daniel Bacigalupo, director de pro-
ducto global para Desaguado de Weir 
Minerals, añade: “La gama Multifl o RF 
es la nueva generación de unidades de 
bombeo de Desaguado y es un buen 
exponente de la atención renovada 
que dedicamos a los detalles y del 
compromiso por ofrecer un produc-
to que sea potente y efi ciente. La 
oferta de productos de desaguado 
de Weir Minerals cubre las distin-

tas necesidades de soluciones de 
desaguado de nuestros clientes y las 
nuevas unidades Multifl o RF llegan 
para completar nuestra oferta total de 
desaguado “.

Weir Minerals ofrece una amplia 
gama de productos de desaguado 
para procesos y minería, incluyen-
do bombas de Desaguado, hidro-
ciclones, escurridores, mangueras 
especializadas, pontones a medida 
y gabarras. El equipo de expertos 
en desaguado ofrece a los operado-
res una amplia gama de soluciones 
para sus sistemas de desaguado en 
aplicaciones repartidas por todo el 
mundo, aportando sus extensos co-
nocimientos y experiencia práctica.

Para más información, visita 
www.global.weir o póngase en con-
tacto con su representante de ventas 
local. 
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E stamos ante palabras mayores, ya que como expli-
can sus responsables, esta empresa asiática, funda-
da en 1989, se posiciona hoy en día como la corpora-

ción de maquinaria de construcción más grande de China 
y la quinta más grande del mundo. Dos meses después de 
la firma, a punto de dar la bienvenida al nuevo año, han 
visitado las instalaciones de Grupo Cibsa Ronald Ziegler y 
Theo Van Hork, directores de Ventas de Sany en España y 
Europa respectivamente. 

Reconocida como una de las compañías más inno-
vadoras del planeta en los rankings FT Global 500 y 
Forbes, Sany destaca por su fabricación de maquinaria 
de bombeo de concreto, excavadoras, grúas sobre oru-

gas, plataformas rotativas de perforación y maquinaria 
para la extracción de carbón. A partir de ahora y gra-
cias a esta alianza, Grupo Cibsa incorpora productos 
inéditos a su catálogo para el canal de distribución. Se 
trata de las excavadora SY en sus diferentes versiones 
(500 C, 365C, 265C, 215C, 135C, 75C, 60C, 50C, 35U, 
18C y 16C), desde 1.750 kg de peso hasta 50.000. 
“Hemos apostado por lanzar en España de momento 
nuestras excavadoras, ya que estas constituyen nuestra 
mayor cuota de mercado en todo el mundo, pero nues-
tra idea es  ampliar paulatinamente toda la gama de 
productos para la construcción”, explica Ronald Ziegler. 

Con la vista puesta en seguir moldeando esta gama 

Grupo Cibsa asume la 
distribución de Sany en España

Grupo Cibsa despide este 2017 con un destacado portfolio de éxitos y con el broche 
de oro del pasado mes de septiembre, tras la firma de un acuerdo estratégico con Sany, 
convirtiéndose así en su importador oficial para toda España. 

Texto: Marisa Sardina

De izquierda a derecha, por parte de Grupo Cibsa: Sergio Sánchez Sanllehí, director de Marketing; Joan Company Virgilli, jefe de Ventas, Anna 
Cabada Escandón, directora Administrativa; Juan Bautista Sánchez Carrera, administrador y socio fundador; Susana Sánchez Sanllehí, adjunta de 
Dirección; a la derecha, por parte de Sany, Ronald Ziegler, director de Ventas en España, y Theo Van Hork, director de Ventas en Europa.
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de productos que permita dar respuesta a las necesida-
des más exigentes del mercado de la construcción, Sany 
y Grupo Cibsa confían en lograr con este acuerdo un exce-
lente partnership para llegar a clientes del sur de Europa. 
Una alianza que supone para la firma china un paso más 
adelante en su apuesta por el mercado europeo, en este 
caso el español, gracias a la amplia experiencia y fuerza 
impulsora de Grupo Cibsa para extender su alcance inter-
nacional.

Con un posicionamiento estratégico en España y sedes 
centrales en Cataluña y Aragón, que suman más de 17.300 
metros cuadrados, Grupo Cibsa distribuye máquina y acce-
sorios desde hace más de cuatro décadas. Capitanear este 
“barco” con éxito requiere ciertas dosis de habilidad, impli-
cación, proactividad, liderazgo y buena gestión de equipos. 
Aptitudes como estas definen la personalidad de Juan Bau-
tista Sánchez Carrera, administrador y socio fundador de 
Grupo Cibsa. Desde 1974 el entonces joven emprendedor, 
que con el tiempo ha demostrado dejarse la piel y el alma 
en cada paso, comenzó su carrera hacia la importación y 
distribución de maquinaria de obras públicas. 43 años des-
pués, y a punto de cerrar el año 2017, Juan Bautista se 
atreve a señalar que el crecimiento de la firma en este ejer-
cicio “podrá estar en torno a un 20  % respecto a las cifras 
del año pasado”. Y como nota global de ventas destaca que 
“llevamos más de 5.000 unidades vendidas en este grupo 
entre  equipos nuevos y usados”.

“Desde nuestros inicios  hemos vendido marcas como 
Massey Ferguson, Benati, Liebherr, Hitachi, Fiat… una lar-
ga trayectoria introduciendo en el mercado una amplia 
gama de maquinaria, pero sobre todo excavadoras y retro-

cargadoras”, asegura Sergio Sánchez Sanlleí, director de 
marketing de Grupo Cibsa. “Ya en 2008 apostamos por el 
sector de reciclaje y recuperación de residuos, con marcas 
como Cams, MB, Komplet, Mccloske y Atlas”. Y añade que 
“nuestro objetivo  es incrementar nuestra red de distribu-
ción actual  hasta  cubrir con un total de  12 distribuidores 
oficiales, 15 subdistribuidores y 49 servicios técnicos para 
dar cobertura nacional a nuestros productos”. En definiti-
va, “un gran equipo con una dilatada experiencia en ga-
rantizar un excelente servicio a sus clientes”.

Después de largas negociaciones que se prolongaron 
18 meses, Grupo Cibsa llegó al presente acuerdo con 
Sany. “Un plan muy ambicioso de un grupo como el nues-
tro con gran proyección”, destaca Joan Company Virgili, 
jefe de Ventas de Grupo Cibsa. “Nuestro objetivo es im-
plementar una nueva red de distribución, principalmente 
para la marca Sany, aunque también, por supuesto, para 
el resto de los productos que representamos, como Venie-
ri, Cams, Komplet, Carmix, Fae… Nuestras expectativas 
para los próximos dos años son implementar esta red y 
luego, en un periodo de cinco a diez años, consolidar la 
marca Sany en España, justo al mismo nivel que ya lo ha 
logrado en Europa”. Y puntualiza que “esto requiere de 
una gran fuerza y responsabilidad por nuestra parte, sobre 
todo teniendo en cuenta nuestra filosofía basada en el 
servicio al cliente”.

Por su parte, Ronald Ziegler ha manifestado que tra-
bajar con Grupo Cibsa e implantar la marca Sany en Espa-
ña se presenta como un gran desafío. “Han sido casi dos 
años hasta llegar a este acuerdo, que nos produce gran 
satisfacción. Ahora ha llegado el momento de construir 
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un futuro lleno de éxitos juntos. Nuestro objetivo es llegar 
a situarnos entre los Top 5 en España”.

Theo Van Hork describe la trayectoria de Sany como 
un largo camino salpicado de éxitos.  “Concretamente en 
China, Sany tiene establecidos nueve  parques industria-
les, ubicados en Beijing, Changsha, Shanghai, Shenyang, 
Kunshan y Urumchi…. Con centros de I + D globales y 
bases de fabricación en EE. UU, Alemania, India y Brasil, 
sus más de 300 tipos de productos de 31 categorías se 
exportan a 150 países y regiones”.

A principios de 2009, Sany firmó un acuerdo de inver-
sión en Alemania para la construcción de la base Sany 
Europa, concretamente en la localidad de Bedburg, en 
Nordrhein-Westfalen. El resultado fue una inversión a gran 

escala de más de cien millones de euros, y una sede con 
250.000 metros cuadrados que fabrica y distribuye pro-
ductos adaptados a la normativa europea. 

Hasta el 30 de junio de 2014, la empresa china tenía 
solicitadas más de 7.500 patentes, contando, a día de 
hoy, con más de 5.000 ya autorizadas. Componen su 
background 15 centros de logística y distribución de 
piezas en todo el mundo, 25 bases de fabricación, seis 
regiones de ventas y más de 100 oficinas con más de 

400 agentes, 8.000 proveedores a nivel internacional… 
Son cifras que ofrecen una clara idea del destacado 
posicionamiento y expansión de Sany, que llevan a Van 
Hork a poner de relieve “el crecimiento rápido de la marca 
y los excelentes resultados de este año, con 27.000 
excavadoras vendidas”.

Confiar los productos de Sany a Grupo Cibsa para dar-
los a conocer en España ha sido la respuesta final tras 
un análisis exhaustivo del background de la empresa, su 
política de acertadas adquisiciones y su fórmula de nego-
cio bien consolidada. “Son más de 40 años de dilatada 
trayectoria y de probada profesionalidad, lo que les avala”, 
asegura Ronald Ziegler, quien ha manifestado también su 
satisfacción de ser partner de una empresa con una gran 

disposición de trabajo en equipo y ca-
pacidad de proyectar una estrategia a 
largo plazo”. 

En este punto coincide Juan Bau-
tista Sánchez, quien manifiesta su 
intención de llevar a cabo un trabajo 
de fondo con Sany, matizando que “no 
queremos correr, sino ir introduciendo 
la marca poco a poco en las diferentes 
zonas de España, así como establecer 
una buena base y un plan de negocio 
a largo plazo, con un crecimiento lento 
pero firme”. 

Hoy en día, como resultado de su 
gran superávit comercial, el gigante asiá-
tico es el mayor exportador de bienes y 
servicios del mundo. Atrás va quedando 
el concepto de productos baratos de du-
dosa calidad para dar paso a una nueva 
etapa donde la calidad y la eficiencia en 
la producción se van imponiendo frente 
a la cantidad. “Una tarea compleja, por-
que no siempre resulta fácil librarse de 
los estereotipos”, ha señalado Ronald 
Ziegler, quien ha destacado “la alta ca-
lidad de los componentes de Sany y la 
satisfacción de sus clientes con el pro-
ducto”. En ese sentido, Joan Company 
ha incidido en el alto nivel de las plan-
tas de fabricación en China, como es el 
caso de Sany, “cuyas factorías parecen 
hoteles por su limpieza”, así como en su 
eficiencia, automatización, conectividad, 

calidad y alta tecnología. “Como resultado de esto, tene-
mos un mercado que ha evolucionado y madurado, y por 
ello ha sido reconocido a nivel de calidad y diseño”, señala 
Juan Bautista Sánchez. “No tenemos el producto más ba-
rato, tenemos el mejor producto asiático adaptado al mer-
cado. Estamos muy orgullosos de representar a la quinta 
mayor empresa del sector de la construcción del mundo. 
Confiamos en nuestra experiencia y versatilidad asesoran-
do y ofreciendo el mejor servicio”, concluye.  
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