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Caterpillar®, Komatsu®, Cummins®, Volvo® y Case® son marcas comerciales registradas por sus propietarios y se usan solamente como referencia de aplicacion de nuestros repuestos.

REPUESTOS ALTERNATIVOS PARA NUESTRO TRABAJO ES SINGNIMO DE GARANTIA.

MAQUINARIA DE OBRAS PUBLICAS En Blumagq estamos comprometidos con el trabajo bien

CATERPILLAR®, KOMATSU®, hecho. Cuidamos el desarrollo del producto, su

CUMMINS®, VOLVO® Y CASE® fabricacion y almacenaje, garantizando asi un perfecto
funcionamiento en su méaquina.

Contamos con 90.000 referencias a su disposicion en
cualquiera de nuestras 28 delegaciones en Europa,
Asia, América y Africa.

LY Blumagq

Teléfono 902 118 000 www.blumag.com K Siguenos en Facebook Moviendo el mundo.
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Editorial

Gestionar la abundancia

oncluye una nueva edicion de Intermat que confirma las buenas sensaciones del sector en

los dltimos anos. A pesar de que las cifras oficiales proporcionadas desde la feria hablan

no reflejan un crecimiento de expositores, la fotografia de la feria, el volumen visible de
visitantes y, mas importante, la satisfaccion de los expositores, ha sido mucho mayor que en la
dltima edicion.

Cierto es que desde la propia feria se han realizado varios ajustes, entre ellos lo que se re-
fiere a la superficie expositiva, que han posibilitado esta sensacién de mayor afluencia, ademas
de efectivas acciones de promocion. Pero lo que mas ha ayudado a que el sector se vuelva a
vestir de largo ante citas como Intermat es un contexto del mercado tanto a nivel europeo como
en el propio mercado local, con Paris inmersa en un ambicioso proyecto de ampliacion y moder-
nizacion de sus infraestructuras de transporte.

La representacion espainola también se presenté en la cita parisina con una cara muy dife-
rente a la del ano 2015. A pesar de que poco mas de una veintena de empresas nacionales se
aventuraron a acudir a la cita parisina, la satisfaccion fue generalizada entre los participantes.
Las impresiones generales destacaban mas que el nimero de visitas, la calidad de las mismas,
con lo que el balance fue unanimemente positivo entre los participantes de nuestro pais.

No obstante, de las conversaciones con los distribuidores de maquinaria de obra publica
queda patente que la recuperacion de la actividad y por extension, la situacién de las empresas
proveedoras de equipos, ha cambiado a mejor. La cantidad de pedidos ha aumentado de forma
significativa y cerrar l0os ejercicios ya no es el drama para las empresas, grandes y pequenas,
gue ha sido anos atras. Pero desaparecen unos problemas y llegan otros, esta vez en forma de
plazos de entrega.

Gestionar la riqueza suele ser menos problematico que hacerlo desde la escasez. El proble-
ma los proveedores de maquinaria y equipos estan pasando de no recibir pedidos a no poder
atender estos en unos plazos de entrega razonables desde el punto de vista del cliente. Eviden-
temente, se trata de una situacion preferible a la de no poder cubrir unos minimos con la venta
y el alquiler de equipos, pero no responder a las expectativas del cliente en una época de vacas
gordas puede acabar siendo contraproducende.

Y cerramos esta tribuna con una noticia que hemos conocido al cierre de esta edicion de la
revista, la aprobacion de los Presupuestos Generales del Estado. Mas alla de ideologias politi-
cas, esto garantiza, por un lado, que la inversion presentada por Fomento cobra forma de ley. Y,
mas importante, una estabilidad que el sector de la obra publica viene reclamando desde hace
mucho tiempo.
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| secretario de Estado, Julio G6-

mez-Pomar, ha presidido la pri-

mera reunién del Observatorio
para la internacionalizacion del Trans-
porte y las Infraestructuras. En su
puesta en marcha, se han analizado
las ideas y lineas de accién conteni-
das en el Plan de Internacionalizacion
del Transporte y las Infraestructuras
2018-2020 y se han evaluado tanto
las acciones ya desarrolladas, como
la hoja de ruta disenada hasta finales
del 2018.

El Observatorio para la Internacio-
nalizacién del Transporte y las Infraes-
tructuras nace como plataforma de
encuentro del sector para valorar la
evolucién de la coyuntura de los distin-
tos mercados, monitorear las acciones
llevadas a cabo en los paises, agluti-
nar informacion y conocimiento de los
diferentes agentes involucrados, asi
como esbozar el apoyo institucional
requerido. Su puesta en marcha con-
tribuird a dotar de mayor coherencia,
coordinacion y complementariedad la
accion de la Administracion espanola

para la
Internacionalizacion del
Transporte y las Infraestructuras

en favor de la actividad internacional
de las empresas.

Entre los miembros del Observa-
torio, se encuentran los presidentes
de las asociaciones Seopan, Anci,
Fidex, Tecniberia y Mafex, asi como
los representantes de las principales
ingenierias y constructoras del tejido
empresarial espanol, entre las que se
incluyen dos empresas pertenecientes
a cada una de las cinco asociaciones
mencionadas.

La plataforma también cuenta con
los maximos representantes de las
empresas del Grupo Fomento: Enai-
re, Adif, Renfe, Aena, Senasa, Aesa,
Puertos del Estado, Cedex e Ineco; y
de otros ministerios e instituciones
como el Ministerio de Asuntos Exte-
riores y Cooperacion, el Ministerio de
Economia, Industria y Competitividad
y el Icex. Completan esta participa-
cion los presidentes del Club de Ex-
portadores e inversores y de la Confe-
deracién Nacional de la Construccion
y el secretario general del Colegio de
Caminos, Canales y Puertos.

Desde el lanzamiento del Plan de Inter-
nacionalizacion, se han llevado a cabo
11 iniciativas enmarcadas en tres Ii-
neas de accion incluidas en el mismo.

Dentro de la linea Spain Transport
Lab, destaca la participacion, tanto de
las empresas del grupo Fomento como
del sector privado, en 6 foros sectoria-
les de relevancia a nivel internacional.
Por su parte, en el marco de la linea de
accién Spain Tech Transport Summit,
se han desarrollado ya dos cumbres
internacionales.

La celebracion de tres Innovation
Bridge completa la bateria de encuen-
tros desarrollados hasta la fecha en
el marco del Plan: HS2 (Reino Unido);
Rusia y Rail Baltica han sido las te-
maticas seleccionadas para estas
sesiones sobre innovacion en el
Transporte.

El Plan de Internacionalizacion del
Transporte y las Infraestructuras
2018-2020 comparte e integra las
actividades e iniciativas necesarias
para la generacion de mas y mejores
oportunidades de negocio para las
empresas espanolas en el exterior,
el potenciamiento de su actividad in-
ternacional y el refuerzo de la imagen
tecnolégica, innovadora y empresarial
de Espana.

El Plan prevé un total de 110 ini-
ciativas en 11 mercados prioritarios:
Arabia Saudi, Australia, Canada, Co-
lombia, Emiratos Arabes Unidos, Es-
tados Unidos, México, Noruega, Peru,
Suecia y Reino Unido; y 9 de oportu-
nidad: Argentina, Chile, Dinamarca,
Egipto, India, Israel, Malasia, Marrue-
cos y Singapur.



firma

un pedido de casi 2 millones de
euros para Arabia Saudita

n Intermat 2018 en Paris,
Doosan Portable Power
(DPP) ha firmado un pedi-
do de compresores portatiles de
casi 2 millones de euros para
Arabia Saudita. Estos compreso-
res fueron comprados por la com-
paiia de alquiler Ejar, con sede
en Jedda, en Tamgo, distribuidor
autorizado para compresores, ge-
neradores y unidades de ilumina-
cion Doosan en Arabia Saudita.
El pedido firmado es de 50
unidades del modelo de compre-
sor portatil Doosan 9 / 235HA,
que proporciona 23,4 m3 / min
de aire comprimido, a una pre-
sién de trabajo nominal de 8,6
bar. EI 9 / 235HA es un compre-
sor que resulta ideal para una
amplia gama de aplicaciones en

diversos sectores, entre los que
se incluyen la construccion, el al-
quiler, las redes de distribucion,
la industria, las canteras, la per-
foracion de pozos, el chorreado
de arena o las industrias del pe-
tréleo y del gas.

Gaby Rhayem, director regio-
nal de Oriente Medio y Africa de
Doosan Bobcat Emea, ha explica-
do lo siguiente: "EI 9 / 235HA ha
sido durante mucho tiempo uno
de nuestros valores asegurados
y es el mas solicitado de los com-
presores de este tipo en Oriente
Medio y Africa. EJAR eligié los 9
/ 235HA para renovar su flota de
alquiler debido al rendimiento y
la longevidad excepcional que
nuestros productos han demos-
trado durante muchos anos”.

Alvaro Pacini, presidente de Doosan Bobcat Emea y
M. Fadel Hassan, director gerente de Tamgo.

obtiene un beneficio
neto de 61 millones de euros
en el primer trimestre

cciona obtuvo un beneficio

neto de €61 millones en el

primer trimestre de 2018
(+2,9%), en un periodo en el que tan-
to los negocios de Infraestructuras
como de Energia se han comportado
con solidez.
El Ebitda alcanzé los €320 millones
(+6,4%) como consecuencia, funda-
mentalmente, del aumento del 15%
en la produccion de energia renova-
ble y la buena evolucién de los mar-
genes del negocio de Infraestructu-
ras, especialmente en Construccion,
que afronta la ejecucién simultanea
de diversos proyectos internaciona-
les de gran envergadura entre los

que figuran la presa Site C (Canada),
los tuneles ferroviarios de Follo Line
(Noruega), el metro de Quito (Ecua-
dor) o el metro de Dubai para la Expo
2020 (EAU).

La cifra de negocios del grupo cre-
ci6 hasta €1.680 millones (+2,8%),
debido principalmente al incremento
del 12% en los ingresos de Energia
y el crecimiento en Construccion
(+1,7%) e Industrial (+42,2%).

A 31 de marzo de 2018, la deuda fi-
nanciera neta era de €5.374 millones
frente a los €5.498 millones a 31 de
marzo de 2017 (-2,2%). La cifra no re-
fleja adn el efecto de las anunciadas
ventas de cinco plantas termosolares

en Espana y de Trasmediterranea.
Los gastos financieros se redujeron
con fuerza (-23,9%) como consecuen-
cia del cambio de estructura en la fi-
nanciacion de la compania.

La inversion bruta durante el periodo
fue de €102 millones, frente a los
€272 millones que se invirtieron en
el primer trimestre de 2017, donde
se recogia la adquisicién de Geotech
en Australia (€139 millones). Ener-
gia concentré el mayor esfuerzo in-
versor del trimestre (€87 millones),
principalmente asociado a la cons-
truccién de nueva capacidad edlica
en México, Australia, Chile y fotovol-
taica en México y Egipto.




Actualidad

partir del préoximo dia 1 de

julio, las empresas subcontra-

tadas que trabajen para pro-
veedores de las Administraciones
Publicas estaran obligadas a facturar
electronicamente a los contratistas
cuando el importe de los trabajos o
servicios supere los 5.000 euros. En
estos casos, tanto los contratistas
de las AAPP como las empresas sub-
contratadas deberan estar prepara-
dos para el intercambio electronico
de sus facturas electronicas.
Esta obligacion esta recogida en la
Ley 9/2017, de 8 de noviembre, de
Contratos del Sector Publico (LCSP),
por la que se transponen al ordena-
miento juridico espanol las Directivas
del Parlamento Europeo y del Consejo
2014/23/UE y 2014/24/UE, de 26
de febrero de 2014 y forma parte de
la medidas de lucha contra la morosi-
dad en las operaciones comerciales.
En supuestos distintos de los anterio-
res, sera facultativo para los subcontra-
tistas la utilizacién o no de la factura
electrénica y su presentacion ante el
correspondiente registro administrati-
vo a efectos de su remision al 6rgano

abre un
huevo escenario para los
subcontratistas

k' | = s

-

administrativo o unidad a quien corres-
ponda la tramitacién de la misma.
Para los que si deban o decidan
voluntariamente migrar al nue-
vo sistema, en los pliegos de las
clausulas administrativas para la
preparacion de los contratos se
incluira la identificacion del érgano
administrativo con competencias
en materia de contabilidad publi-
ca, asi como la identificacion del
6érgano de contratacion y del desti-
natario, que deberan constar en la
factura correspondiente.

La norma prevé que, antes del 30
de junio de 2018, el Ministerio de
Hacienda y Funcién Publica pondra a
disposicion de los operadores econé-
micos y particulares un Registro Elec-
trénico Unico que, entre otras fun-
cionalidades, permitira acreditar la
fecha en que se presenten facturas
por los subcontratistas al contratista
principal y traslade dichas facturas al
destinatario de las mismas conforme
a la configuracién para recibir las fac-
turas electronicas que consignen en
el directorio de empresas.

llevara a cabo la extension
del metro ligero de Oporto

| grupo de ingenieria y tecnolo-
gia Sener ha logrado el contra-
to para la extension del metro
ligero de Oporto. En virtud de la nue-
va adjudicacion, Sener realizara el
diseno detallado de la Linea Circular
en el tramo entre Boavista/Casa da
Mdsica y Praca da Liberdade. Sera
una seccion subterranea, de 2,8 km

de longitud y con cuatro estaciones.
La estacion ubicada en Praca da Li-
berdade va a constituir un desafio
importante, ya que se encuentra
muy cerca del centro histérico de la
ciudad, declarado Patrimonio de la
Humanidad por la Unesco.

Este nuevo contrato se suma a
los trabajos anteriores de Sener en

el metro ligero de Oporto. La em-
presa, con oficina en Lisboa desde
1991, lider6 la agrupacion, encarga-
da de la direccion de la asistencia
técnica para Metro do Porto, S.A.
De este modo, Sener fue uno de los
principales actores del proyecto, al
llevar a cabo desde la elaboracion de
los estudios previos (en 1994) hasta



la eleccion del sistema, la redaccion  de ellas subterraneas. La red com- Desde un principio, el sistema
del proyecto basico y de los pliegos, bina tramos de via en superficie so- se disefié6 de forma que su implan-
la valoracion de las ofertas de los  bre plataforma compartida con otros  tacion constituyera un factor de

contratistas y la posterior nego-
ciaciéon con las empresas pre-
seleccionadas, el seguimiento y
revision de los proyectos cons-
tructivos, la direccién de proyec-
tos, la construccién de los tune-
les y, finalmente, la puesta en
marcha de la linea, asesorando
a Metro de Oporto en el proce-
so de certificacion del sistema.

El metro ligero de Oporto,
en explotacién desde 2002, en-
laza siete municipios del Area
Metropolitana de Oporto y tiene
conexiones con las principales
redes de autobds y ferrocarril,
ademas de llegar hasta el aero-
puerto internacional de Pedras
Rubras. Anualmente transporta

‘T

recalificacion y regeneracion
urbana. Por este motivo, se
ha subrayado su contribucion
a la preservacion de Oporto,
ciudad incluida en la lista de
Patrimonio de la Humanidad
de la Unesco, y a la mejora en
las condiciones de vida de sus
habitantes, ademas de su ca-
pacidad integradora de zonas
aisladas. En este sentido, el
equipo de arquitectos y urba-
nistas de Sener definieron vy
disefaron la implantacién ur-
bana del sistema a lo largo de
todo su recorrido, establecien-
do las caracteristicas de la in-
sercion de la plataforma y de
cada una de las estaciones y

unos 55 millones de viajeros por sus  de plataforma segregada y dispone, paradas y determinando también los
cuatro lineas, que totalizan 67 km  ademas, de tramos enterrados, con  criterios que habria que seguir en
de longitud con 71 estaciones, 14 7 km de tlneles. futuras ampliaciones del sistema.

Un peso pesado
incondicional.

La evolucién implica una mejora con-
tinua. Nuestras planchas vibratorias
siempre han sido de primera calidad.
iConvénzase ahora mismo con nuest-

ra nueva generacion!

www.wackerneuson.com/dpu
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rupo TPl y la revista Potencia

convocan por duodécimo ano

consecutivo los Premios Po-
tencia de maquinaria de OP e inge-
nieria civil, que se han convertido en
una cita ineludible para el sector.

En su XIl edicion, los Premios Po-
tencia volveran a premiar por un lado a
las mejores obras y proyectos en seis
categorias y, por otro, a los mejores
equipos de maquinaria de obra publica.

Los Premios Potencia pretenden
reconocer los proyectos y obras de
ingenieria mas importantes en seis
categorias diferentes: Tuneles, Vias
terrestres, Puentes, Obras Urbanas,
Demolicién y Accién/Obra Minera.

En las categorias de maquina-
ria, los premios reconoceran los
equipos mas destacados por el
jurado en diez categorias: Cons-
truccion de carreteras y canales;
Implementos y repuestos; Perfo-
racién, cimentaciéon y mineria de

interior; Elevacion y manipulacion;
Equipamiento auxiliar; Equipos

compactos (excavadoras y cargado-
ras) y dimperes de obras; Demo-
licion (equipos para demolicion e
implementos); Preparacion y trata-
miento de aridos, RCDs, cementos
y hormigdn; Movimiento de tierras

sobre ruedas; y Movimiento de tie-
rras sobre cadenas.

Toda la informacién sobre la
convocatoria, las bases y la pre-
sentacion de candidaturas estan
disponibles en la pagina web de los
Premios: www.premios2018.poten-
ciahoy.es

obtiene un beneficio neto
de 61 millones de euros en el primer

trimestre

cciona obtuvo un beneficio

neto de €61 millones en el

primer trimestre de 2018
(+2,9%), en un periodo en el que tan-
to los negocios de Infraestructuras
como de Energia se han comportado
con solidez.

El Ebitda alcanzé los €320 mi-
llones (+6,4%) como consecuencia,
fundamentalmente, del aumento del
15% en la produccion de energia re-
novable y la buena evolucion de los
margenes del negocio de Infraes-
tructuras, especialmente en Cons-
truccion, que afronta la ejecucién
simultanea de diversos proyectos
internacionales de gran envergadura

entre los que figuran la presa Site
C (Canada), los tuneles ferroviarios
de Follo Line (Noruega), el metro de
Quito (Ecuador) o el metro de Dubai
para la Expo 2020 (EAU).

La cifra de negocios del gru-
po crecié6 hasta €1.680 millones
(+2,8%), debido principalmente al in-
cremento del 12% en los ingresos de
Energia y el crecimiento en Construc-
cion (+1,7%) e Industrial (+42,2%).

A 31 de marzo de 2018, la deuda
financiera neta era de €5.374 millo-
nes frente a los €5.498 millones a 31
de marzo de 2017 (-2,2%). La cifra no
refleja aun el efecto de las anunciadas
ventas de cinco plantas termosolares

en Espana y de Trasmediterranea. Los
gastos financieros se redujeron con
fuerza (-23,9%) como consecuencia
del cambio de estructura en la finan-
ciacion de la compania.

La inversién bruta durante el pe-
riodo fue de €102 millones, frente
a los €272 millones que se invirtie-
ron en el primer trimestre de 2017,
donde se recogia la adquisicién de
Geotech en Australia (€139 millo-
nes). Energia concentr6 el mayor
esfuerzo inversor del trimestre (€87
millones), principalmente asociado a
la construccion de nueva capacidad
eblica en México, Australia, Chile y
fotovoltaica en México y Egipto.
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Mercado

Las ventas de palas
cargadoras crecen un 12,7%

en 2017

Palas cargadoras de ruedas Palas cargadoras de cadenas Total
2007 1486 30 1516
2008 686 7 693
2009 260 7 267
2010 241 4 245
2011 247 2 249
2012 199 2 201
2013 173 1 174
2014 226 3 229
2015 261 1 262
2016 260 0 260
2017 293 0 293

Tras un 2016 plano, el mercado de palas cargadoras crecié el pasado ano por encima
de los dos digitos. No obstante, la recuperacion de este segmento se sitia por debajo
del global de maquinaria, que en 2017 registré un incremento en sus ventas del 49%.

| mercado de palas cargadoras
E se suma a la recuperacion del

resto de segmentos de maqui-
naria con un crecimiento del 12,3%
el pasado ano. Segln los datos que
recopila Andicop, la Asociacion Nacio-
nal de Distribuidores e Importadores
de Maquinaria de Obras Publicas,
Mineria y Construccién, 2017 cerré
con 293 palas cargadoras vendidas,
frente a las 260 unidades del ano
anterior.

A pesar de este crecimiento por
encima de los dos digitos, se trata
de un crecimiento suave comparado
con el del total de maquinaria, que re-
gistr6 en 2017 un incremento en las
ventas globales del 49%. Asimismo,
el crecimiento también es moderado
comparado con el segmento de ma-
quinaria produccién, que engloba a

@ polencia

Ratios de ventas de palas cargadoras sobre el total de maquinaria de
produccion

® Decavadoras de cadenas  ® Excavadorss de rusdss = Relrocargadan B Pala cargadaras

& Dimpsenid ® Traciores de cadanas ® Motoreseladoras

Fuente: Andicop y elaboracion propia.



las palas cargadoras y que situé su  Ventas de palas cargadoras
crecimiento en el 34% el pasado ano.
A pesar de registrar un crecimien-
to mas moderado que el del global
de maquinaria, las palas cargadoras

registraron en 2017 su mayor nimero
de ventas desde 2008, ano en el que 400
se rozaron las 700 unidades. Como el
resto de tipos de equipos, se trata de 200
un segmento cuyo volumen de merca-
do se ha visto severamente reducido  .000
por la crisis; las 293 unidades vendi-
das el pasado ano suponen menos
de un 20% del total de ventas que se

registraron de este tipo de maquinaria
en el ano 2007 (ver grafico 1).
A pesar de la brusca caida, ana-
lizando el conjunto de la ultima dé-
cada, el impacto de la crisis sobre
el mercado de palas cargadoras ha I I l . . I I
sido menos acusado que la media. 0

Asi. el peso de las cargadoras sobre 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
’
el total de maquinaria de produccion
casi se ha duplicado en los ultimos
diez anos, pasando del 16,2% en
2007 al 27,6% en 2017. @ Fuente: Andicop y elaboracion propia.
, .

MOLDES PARA BLOQUES DE HORMIGON
PRODUCELOS. MONTALOS. CAMBIALOS.

BLOQUES DE HORMIGO

MOLDES PARA +
180 x 60 x 60 € 1.275

BARRERA
€1.650,-

o
TETRAPODS ;_:"
tasas de € 2.325,-
. ' : "‘. I
r L T i
v/ . 1 £ |
e g Dt 3 =
o=t 1 T E-I-.,- |

ACCESORIOS DE TRANSPORTE: ACOPLE PARA
CARRETILLA ELEVADORA €350,- | MORDAZAS €1.850,-
VOLTEADOR DE BLOQUES AUTOMATICO €3.850,-

Oficina Principal Paises Bajos | T +31 (0)72 503 93 40 | info@betonblock.com

WWW.BETONBLOCK.COM



Foros

Premios

Acex

Acex reclama un

pacto nacional por las
infraestructuras y mayor
inversion en conservacion
de carreteras

cex, Asociacion de Empresas de Conservacion y

Explotacion de Infraestructuras, durante el acto de

entrega del XIV Premio Nacional Acex a la Seguri-
dad en la Conservacion de Infraestructuras, reivindico la
necesidad de un pacto nacional por las infraestructuras
en Espana, para lo que se requiere la voluntad y el con-
senso de todas las fuerzas politicas.

El presidente de Acex, Fernando Luis Martos Merlos,
record6 que la inversion prevista por el Ministerio de Fo-
mento para conservacion de carreteras en el aiio 2018 es
de 917 millones de euros, lo que supone un recorte del
4,3% respecto a 2017. “Consideramos que la conserva-
cion, ademas de seguridad, aporta y garantiza la funcio-
nalidad de la red de carreteras, permite la movilidad de
los ciudadanos y mantiene el valor patrimonial de nuestro
pais”, afirman desde Acex, que reclama a las administra-
ciones un incremento en el presupuesto de conservacion
de carreteras.

La Asociacion advierte que “de nada
sirve planificar, proyectar y construir si,
una vez puesta en servicio la infraes-
tructura, no se establece una adecuada
conservacion”.

Pacto nacional de las
infraestructuras en Espana

Acex considera que se debe establecer
un pacto nacional por las infraestructu-
ras que priorice la adecuada y necesa-
ria conservacion de estas, con el objeti-
vo de mantener los niveles de servicio y
disponibilidad exigidos por los usuarios.
Ademas, para que esta conservacion
sea eficiente, es necesaria su planifi-
cacion sistematica, temporal y con los
recursos necesarios a lo largo de la vi-
gencia del pacto.

Este pacto deberia prestar espe-
cial atencion a las infraestructuras de
transporte, determinantes en la moder-
nizacion y mejora de la competitividad
y que, ademas, son un factor decisivo para la vertebracion
y cohesion de nuestro territorio, en un pais que es po-
tencia mundial en turismo, con 82 millones de visitantes
anuales.

Las carreteras, que soportan el 84% del transporte de
mercancias y el 91% del trafico de pasajeros, contribuyen
de forma decisiva al desarrollo social y econémico, sien-
do un potente generador de empleo. En concreto, la con-
servacion de infraestructuras crea 15 puestos de trabajo
directos por cada millon de euros invertido.

Plan extraordinario de inversion en carreteras
(PIC)

La Asociacion de Empresas de Conservacion y Explota-
cion de Infraestructuras cree que el PIC aborda una ne-
cesidad real, ya que es ineludible realizar una serie de
infraestructuras y no hay recursos suficientes para ello.
Acex reclama que las empresas de conservacion de carre-



teras formen parte de los consorcios que competiran por
los proyectos incluidos en el PIC, replicando el modelo de
las autovias de primera generacion -donde era obligatoria
la presencia de una empresa de conservacion en la Union
Temporal de Empresas adjudicataria-. De esta forma,
puede asegurarse que el lnico riesgo que se transmite,
el de disponibilidad, pueda ser cumplido, ya que son las
empresas con mas experiencia en conservacion y man-
tenimiento.

Para Fernando Luis Martos Merlos, presidente de Acex,
“se ha puesto en valor el riesgo de disponibilidad como ele-
mento basico en la transmision de riesgo en la licitacion,
pero esa transmision de riesgo no se acompana con la
presencia del sector de la conservacion en los consorcios
de licitacion, que es el sector con la experiencia y el saber
especifico que deberia permitir a la administracion tener la
confianza suficiente en el sistema para abordar esta nueva
forma de gestionar”.

En el pliego de las autovias de primera generacion se
obligaba a que participara en los consorcios al menos un
constructor, una firma de mantenimiento y una ingenie-
ria. Con el PIC, desaparece, pudiendo ser el adjudicatario
cualquiera con las clasificaciones de contratistas de ser-
vicios. “Una condicion que no garantiza la experiencia en
este tipo de contratos”, advierten.

Nueva Ley de Contratos del Sector Plblico

En cuanto a la reciente Ley de Contratos del Sector Plblico
que aboga por la mejor relacion calidad precio en la contra-
tacion, Acex se muestra convencida de que el sistema de
licitacion se podria mejorar dando mas peso a las decisiones
técnicas. En la busqueda del “mejor” precio, no del menor,
los gestores deben favorecer la libre competencia de los li-
citadores y establecer normas que aseguren la inexistencia
de elementos ajenos a la libre competencia. Asi, deberian
establecer regulacion para que aquellos licitadores que no
cumplan con las prescripciones legales en derecho laboral,
es decir, que estén haciendo “dumping” ofertando por debajo
del coste soportado, sean automaticamente excluidos. “Esto
es un principio de buen gobierno juridico que en muchas oca-
siones es olvidado”.

Excelente trabajo en vialidad invernal

El presidente de Acex concluyé el acto felicitando a las empre-
sas asociadas de conservacion y explotacion por el buen tra-
bajo desarrollado en el ambito de la vialidad invernal: “Ante la
intensa campana de vialidad invernal 2017-18, las empresas
de conservacion de carreteras han demostrado su buen hacer
y su excelente planificacion, ofreciendo un gran servicio a los
usuarios y evitando, en la medida de lo evitable, complicacio-
nes en las carreteras’, afirmé Fernando Luis Martos Merlos. @
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- Fo ros ‘ Convencion de Anapat

La era digital protagoniza la
24° Convencion de Anapat

La Asociacion Nacional de Alquiladores de Plataformas Aéreas de Trabajo, Anapat,
ha celebrado su 24® Convencion Anual. La cita, que se ha convertido en uno de los
principales puntos de encuentros del sector, tuvo lugar en esta ocasion en Sevilla, en
el Hotel Melia Lebreros, bajo el eslogan “Juntos crecemos”.

cuentro de alquiladores, fabricantes, y proveedores

de equipos y servicios bajo un clima de optimismo
generalizado. Asimismo y enmarcado en los actos de
celebracién de esta convencion tuvo lugar la Asamblea
General de la Asociacion, en la que se procedi6 a la re-
novacion de la junta y se dio la bienvenida a los nuevos
miembros.

No obstante, y ligado al balance positivo que atraviesa
el sector, Anapat llegaba a esta cita con récord de aso-
ciados, tras superar el hito de las 100 empresas el pasa-
do ejercicio. Como seialé en la inauguracion del evento

I a ciudad andaluza se convirtié asi en el lugar de en-

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachan

David Cagigas, presidente de Anapat, “la convencion se
va haciendo mas popular y cada aino acoge mas gente”,
crecimiento, resalt, que es posible “gracias a nuestros
patrocinadores”.

Foro y exposicion

El formato de esta 24® Convencion fue similar al de las ulti-
mas ediciones, con una zona de expositores anexa al lugar
donde tuvo lugar la asamblea propiamente dicha y que
sirvié de foro de conferencias en la segunda jornada. Como
ya es habitual, una cena en un lugar emblematico, en esta
ocasion restaurante Muelle 21, a orillas del Guadalquivir,
puso la nota mas distendida de los actos.



El turno de conferencias fue abier-
to por Manolo Vidal, consultor en
marketing y ventas y especialistas en
Linkedin Sales Solutions. Su ponencia
giré en torno a esta plataforma y a las
grandes posibilidades de marketing
que ofrece. No obstante, su conoci-
miento de la plataforma esta acredi-
tado como formador autorizado por
Linkedin Sales Solutions.

“En las redes sociales no se vende,
sino que se generan conversaciones
que te llevan a nuevas procesos de
compra”, senalaba Vidal. Bajo la pre-
misa de que “a todos nos gusta com-
prar pero a nadie nos gusta que nos
vendan’, el consultor realizé un amplio
repaso a estas posibilidades de mar-
keting y de generar nuevos contactos
y “conversaciones” que ofrece la plata-
forma. Para ello, resalta, es fundamental comprender los
cambios que se han producido en los procesos de com-
pra. Los viejos modelos de ventas, basados en la puerta
fria, la llamada telefonica o las bases de datos “suponen
un gasto muy elevado y ya no funcionan”, segiin Manolo
Vidal. Ahora el cliente tiene mucha mas informacion y
ya tiene sus necesidades y proveedores seleccionados de
antemano; la estrategia del vendedor pasa por situarse
en esos dos primeros pasos para lo que es necesario em-
plear herramientas de “social selling”.

Este concepto se apoya en cinco pilares fundamen-
tales: la marca personal, encontrar a las personas ade-
cuadas, escuchar de qué habla la gente y qué intereses
tiene, compartir contenido y, por Gltimo, ser proactivo y
relacionarse. “Debemos usar las redes sociales profesio-
nales para educar, informar, ser UGtiles y convencer. Esto
engancha a las personas”, concluye Vidal.

A vueltas con la nueva ley de Contratos
Publicos

A continuacion, Pedro Fernandez, secretario general de la
Confederacion Nacional de la Construccion (CNC), ofrecio
una ponencia sobre la nueva la Ley 9/2017, de Contratos
del Sector Publico, centrada en el régimen de pagos y
como va a cambiar desde su entrada en vigor.

Antes de entrar en materia de la nueva ley, el res-
ponsable de la CNC ofrecié algunas pinceladas sobre el
estado del sector, que muestran un ritmo de crecimiento
“bastante razonable”. Asi, la licitacion publica aumenté
un 41,3% en edificacion y un 37,7% en obra civil en el
ultimo afo, los visados de construccion aumentaron un
32% vy el total de hipotecas registré un crecimiento del
9,7% interanual. Todo esto ha tenido un impacto positivo
en el empleo, que ha crecido un 6% en el lltimo ano
superando los 1.143.000 de ocupados en el sector.

En este contexto llega la nueva ley de contratacion

Manuel Pimentel, exministro de Trabajo..

plblica, en vigor desde el pasado 9 de marzo y que, se-
gun senala Pedro Fernandez, va a mejorar los plazos de
pago por parte de la administracion pulblica. Entre los
cambios que introduce la ley se produce la introduccion
de criterios medioambientales de eficiencia y sociales
en los concursos plblicos. La relacion calidad precio
cobrarda mas importancia. “La subasta va a desapare-
cer. Ya no vale solo el precio; vais a tener que enamorar
al funcionario”, destacaba Fernandez.

Una de las principales novedades que introduce la Ley
9/2017 es el registro electronico lnico que entrara en vi-
gor en junio y por el que deberan pasar todas las facturas
que superen los 5.000. La ley obligara a la administracion
a pagar en el plazo de 30 dias desde la presentacion de
la factura en el registro electronico y en caso de llegar a
un proceso contencioso administrativo, el érgano judicial
adoptara las medidas cautelares exigiendo el pago de la
deuda. En base a estos mecanismos, Pedro Fernandez
estima que “de aqui a dos afos se va a estar pagando
como mucho a 80 dias”. Ademas, se establecen cambios



FO ros ‘ Convencion de Anapat

Manolo Vidal, consultor en Marketing y Ventas,
especialista en Linkedin Sales Solutions.

importantes en relacion a la subcontratacion, ya que la dis-
posicion 512 contempla la posibilidad del pago directo a
subcontratistas.

El talento en la sociedad digital

La Gltima de las intervenciones de esta 242 Convencion
Anual de Anapat corrio a cargo de Manuel Pimentel,
ministro de Trabajo entre 1999 y 2000. El ex politico
hablé en su ponencia sobre el talento en la nueva so-
ciedad digital.

“Por primera vez la humanidad ha dejado de merca-
dear con materias primas y energia y lo hace con datos.
Las empresas mas ricas mercadean con datos”, manifes-
taba Pimentel. “Estamos llegando a un sitio nuevo don-

Pedro Fernandez, secretario general de la Con-
federacion Nacional de la Construccion (CNC)..

MELIA

David Cagigas, presidente de Anapat.

de no habia nadie. Estamos bautizando todos los dias,
creando palabras nuevas. Nos metimos en un continente
donde no hay caminos, es un territorio en el que ni el mas
experto tiene mapas”.

A pesar de que este continente al que se refiere el
Pimentel esta goberando por lo digital, considera que
el “factor humano no se va a perder. Vamos a vender
por redes sociales y tomando café. Estos congresos son
un activo -sefalaba en relacion a la Convencion-, pero
no cabe duda que las nuevas vias van a ser utilizadas”.

“La sociedad digital no es una eleccion si quieres estar
en la sociedad”, concluia el exministro, quien animé a los
asistentes a “jugar el partido. Un partido en el que hace-
mos falta todos”. @
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sobre un Pacto

de Estado de Infraestructuras

El primer problema y en el que estamos invirtiendo a
través del Fondo Accesibilidad Terrestre Portuario con
una dotacién de mas de 1.400 millones de euros es
en la conexion de los puertos con la red ferroviaria,
sobre todo, y en algunos puertos con la red viaria.
En este sentido, una linea esencial de trabajo es
la del Corredor Mediterraneo. Se estan llevando a
cabo unas obras de infraestructuras para poder sa-

es maxima”

El secretario de Estado de
Infraestructuras, Julio Gomez-
Pomar, particip6 el pasado 18

de abril en un desayuno con los
miembros del Cluster Maritimo
Espanol. Aprovechando este
encuentro pudimos hablar con
Gomez-Pomar sobre algunas
cuestiones de actualidad
del sector.

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachan

car en ancho internacional mercancias desde Almeria
hasta la frontera francesa y al mismo tiempo traba-
jando en la conexién de todos los puertos a lo largo
del litoral mediterraneo con la red ferroviaria. Aqui
se esta haciendo un esfuerzo muy grande. También
en el resto de puertos, pero puesto que el grueso de
la actividad econémica se localiza en Espana en el
sector mediterraneo aqui es donde se esta haciendo
un mayor esfuerzo.

La aprobacion del presupuesto es muy importante
por el crecimiento que puede producir en la inversion.
Es un proyecto de presupuestos que prevé un creci-
miento de la inversion del 17%, pero la no aprobacion
del presupuesto no tendria un impacto sobre el plan
de carreteras porque es un plan que se desarrolla
bajo un sistema de colaboracién publico-privada don-
de el estado tendria que empezar a hacer frente de
los pagos de canones por disponibilidad en el plazo
de unos anos. Ya estan presentados por el propio



presidente del Gobierno cuédles son los proyectos
que van a lanzarse en primer lugar dentro de este
Plan Extraordinario de Carreteras. Por tanto no hay
no hay ninguna dificultad presupuestaria para lanzar
este PIC y sus proyectos, pero si quiero reiterar la
importancia que tiene para Espana que se aprueben
los presupuestos del 18 para tener un crecimiento de
la inversion en todos los ambitos de la actividad de
infraestructuras y de transporte.

La valoracion que cabe hacer es que ningun de los
usuarios de estas autopistas esta notando ninguna
diferencia entre cuando se estaban proveyendo por
parte del sector privado a ahora que estan en ma-
nos publicas. La primera de las cuestiones, que es
que se pueda prestar este servicio a los que circu-
lan por las autopistas sin que suponga ninguna per-
turbacion para los usuarios se esta consiguiendo, el
Estado se ha hecho cargo de una manera correcta  Madrid Toledo, pero ya estamos trabajando en los
y adecuada de estas autopistas, y ahora lo que hay pliegos para que se pueda llevar a cabo una lici-
que hacer es devolverlas al mercado lo antes posi- tacién de los dos paquetes que se han anunciado
ble. Hay que esperar a ver qué sucede con la AP-41  cuanto antes.
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PrOtagoniStas ‘ Julio Gomez-Pomar

¢;Cudl es la predisposicion del Ministerio y de la Se-
cretaria de Estado para aprobar el Pacto de Estado
de Infraestructuras que se reclama desde el sector?
Recientemente el ministro ha tenido ocasién de co-
mentar que hay muchos temas en relacién con el de-
sarrollo de las infraestructuras que dado que supe-
ran en tiempo lo que es una legislatura, requieren un
acuerdo entre los distintos partidos politicos. Uno de
ellos es el futuro del conjunto de las autopistas, que
terminaran su concesién y que convendria que entre
los distintos partidos politicos hubiese un consenso
de cual es el tratamiento que hay que dar a una red
tan importante como es la red de autopistas que te-
nemos en Espafna. Tanto en este tema como en otros
muchos seria muy importante un acuerdo entre todos
los grupos politicos. Nosotros ya hemos trabajado en
borradores, se los hemos repartido a los grupos y la
predisposicion del Ministerio es maxima para poder
alcanzar un acuerdo.

¢, Cuando va a comenzar el servicio del Ave a La Meca?
En este momento se esta renegociando uno de los
acuerdos de puesta en servicio. Estos contratos a
tan largo plazo y tan importantes son objeto de rene-
gociaciones frecuentes y esta pendiente de determi-
narse cual sera la fecha a partir de la cual se empe-
zara a un preservicio, un servicio que no tendra las
condiciones todavia del servicio a pleno rendimiento.
Se esta tratando de cerrar el acuerdo, es cuestion de

meses. Pero hasta que no se cierre no podemos dar
una fecha definitiva.

Lo que si puedo decir es que si nos vamos cua-
tro anos atras, cuando se hablaban de dificultades
como el impacto de la arena sobre los trenes o del
reto tecnolégico de las temperaturas, podemos decir

“Quiero reiterar la importancia
que tiene para Espafia que se
aprueben los presupuestos del

2018 para tener un crecimiento

de la inversion en todos
los ambitos de la actividad
de infraestructuras y de
transporte™

que desde el mes de diciembre del ano pasado se
esta haciendo una demostracion de servicio que esta
probando que la tecnologia espanola y las empresas
espanolas estan a la altura de los retos mas impor-
tantes en relacion con el transporte de alta tecnolo-
gia como es la alta velocidad. ®
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ProtagoniStas ‘ Case Construction Equipement

“Con esta reorganizacion
buscamos un mayor
enfoque en los productos”

¢Como ha cambiado la estructura de la compania y cual
€s su composicion definitiva?

Voy a empezar con las razones de esta reestructuracion.
Esta es una empresa que nos consideramos full liner, con
once lineas de producto. Pero mirando a los resultados de
esas once lineas de producto no hemos sido capaces de
obtener un éxito rotundo en ninguna de las once. Si es cierto
que tenemos una buena penetracion y cobertura en cinco o
seis. Pero lo que yo considero éxito, cuota de mercado por
encima del 10%, en ninguna.

Con esta reorganizacion buscamos un mayor enfoque en
los productos. Pero no un enfoque de ingenieria, que ya lo
tenemos, sino un enfoque de mercado, un enfoque comer-
cial. Decidimos crear una organizacion, que es una ma-
triz, entre directores de mercado y directores de producto.
Hemos dividido nuestros productos en tres unidades de
negocio: Road Development, General Construction y Com-
pact Equipment. Al cargo de esas tres lineas de productos

En los ultimos meses, Case
Construction Equipment esta
llevando a cabo un proceso de

reestructuracion de sus divisiones
para consolidar los mercados y
productos de la compania. Fruto
de esta reestructuracion José
Cuadrado fue nombrado el pasado
mes de septiembre vicepresidente
de maquinaria de construccion de
CNH Industrial para la region EMEA
(Europa Africa y Oriente medio).
Coincidiendo con la pasada
celebracion de Intermat pudimos
hablar con él sobre los objetivos
de esta reestructuracion y los
préoximos pasos de la compaiia.

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachan

hemos puesto a tres directores de producto con su equi-
po de Product Managers y Product Specialists, que son
los encargados de disenar y de entender cémo tenemos
que cambiar nuestra proposicion de valor. Esto incluye la
parte de producto, es decir, cémo hay que desarrollarlo,
pero también el resto del paquete de venta: paquetes fi-
nancieros, paquetes de posventa, paquetes de servicio,
paquetes de garantia, cdmo usamos la telematica... Es
decir gente de producto pero con una vision de negocio,
que sean capaces de interactuar con los directores de
mercado y entender cOmo ser exitoso en esos mercados
con los productos.

¢Cual es el objetivo de este proceso?

El objetivo de esto es mejorar nuestros resultados en cuan-
to a cuota de mercado. Al introducir la nueva dimensién de
directores de producto hemos consolidado los mercados.



Anteriormente teniamos ocho mercados, y hemos pasado a
cinco mas uno. Es decir, cinco mas Key Accounts, que no lo
teniamos antes. Esta consolidacién de mercados se basa
en el hecho de que ahora los directores de producto también
van a aportar a nivel comercial. Quizds no nos hace falta
ocho directores de mercado, sino que la interaccion de la
gente de producto y la gente de mercado es lo que nos va a
dar el éxito.

Puede que haya pequenos cambios, pero los mercados
continuaran teniendo la responsabilidad de las ventas y
sus jefes territoriales, los jefes de marketing, los jefes
de desarrollo de red... Esa estructura de tener gente en
los mercados que sea capaz de apoyar a la venta va a
continuar.

Espana y Portugal antes era un mercado auténomo, ahora
lo hemos combinado con lo que llamamos la region South
of Europe, con Francia e Italia. Al cargo hemos puesto a un
director de mercado, Thierry Aubry, y por debajo hemos man-
tenido los jefes territoriales, los jefes de marketing y los jefes
de desarrollo de red. Lo que ha habido es una consolidacion
de mercados.

Miguel Angel Torres continda con nosotros, le hemos
cambiado de puesto. Pasa de director de mercado para
Espana y Portugal a director de red para el Sur de Euro-
pa. El tiene una reputacién y ha hecho un trabajo para
Espana y Portugal inconmensurable. Nuestro objetivo no
es para nada perder a Miguel, sino reutilizarlo para un
puesto absolutamente critico para nosotros. Hay mucho
trabajo por hacer en la red de distribucién en toda Europa
y mas globalmente en EMEA. Por una parte, mejorar los
distribuidores validos con programas especificos de me-
jora, y por otra, reemplazar a los que no estan alineados
con nuestras ambiciones. Para ello necesitamos gente a
de calibre como él.

No lo considero un cambio, porque continuamos con
la estrategia de tener una unica red para vender pro-
ductos al mercado de la construccion. En paralelo
tenemos New Holland Construction, distribuido por
la red de New Holland Agriculture, que vende a los
segmentos de la agricultura y que esta funcionando
bastante bien.

MAQEL es distribuidor en exclusiva de JLG para
Espana y Portugal, ofreciendo venta directa y renting
operativo a partir de sus propios recursos
Plataformas Elevadoras Maqel

(/ Trapadella 2 | Pol. Ind. Santa Rita | 08755 Castellbisbal
Tel. +34 937721296 | e-mail: sales@maqel.es | www.magel.es | www.magqel.pt

Barcelona | Spain
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De momento hemos identificado que hay una oportunidad y
estamos buscando férmulas. La solucién no va a ser cance-
lar al distribuidor de Iveco y poner al de Case, pero si quere-
mos buscar formulas de cross-selling, ya que los clientes en
muchos casos son los mismos.

He visto el ciclo completo. En los anos 2005, 2006 y 2007
cuando Espana y Portugal era un mercado prioritario don-
de todos los fabricantes pasaban mucho tiempo. Luego el
mercado colaps6, todo el mundo se fue, y ahora estamos
volviendo. Se ve muy claramente. Estamos todavia muy por
debajo de lo que fue el mercado, pero empezamos ya a tener
una masa critica interesante. Sin ir mas lejos, el mes pasado
nosotros facturamos mas en Espana y en Portugal que en
Francia por primera vez en diez anos. Solamente es un deta-
lle, pero es una senal.

Esto es una decision que todo fabricante debe tomar,
en qué te quieres enfocar. “En todo” no es la respuesta
adecuada. Nosotros estamos en ese proceso. Claramen-
te nuestras cargadoras de neumaticos pesadas, que es
un producto excepcional, con la nueva generacion de la
Serie G que esta teniendo una aceptacion muy buena;
las motoniveladoras; por supuesto las retrocargadoras,
un producto clasico nuestro; y las minicargadoras, un
producto de mucha calidad fabricado en Estados Unidos
que vende 30.000 unidades al ano. En esos cinco pro-
ductos es donde vamos a invertir mas tiempo y recursos.
No quiere decir que el resto de productos los vayamos a

dejar, porque no hay duda ninguna de que nuestro espa-
cio en el mercado es de “full liner” y no estamos pensan-
do en cancelar productos, pero al final todo fabricante
tiene que decidir dénde invertir el dinero.

A nivel mundial Case esta muy implantada en algunas re-
giones como en Estados Unidos, con importantes lazos con
grandes alquiladoras. En Europa, con algunas excepciones,
hoy por hoy no somos un jugador importante en este seg-
mento. ¢ Vamos a hacer algo? Si, es un segmento que quere-
mos explorar y queremos entrar mas en él.

El acceso a la tecnologia es tan rapido hoy en dia que diferen-
ciarte en el producto es muy complicado. Ademas de que la
mayoria de los avances tecnoldgicos en nuestra industria no
estan manejados por los fabricantes de maquinas sino por
los fabricantes de componentes, que al final nos venden a
todos. Estoy de acuerdo en que diferenciarte a nivel producto
es posible, pero es mas complicado. La diferenciacion tiene
que venir entendiendo el resto de la composicion de valor:
opciones de financiacion, opciones de paquetes de servicio,
telematica, manejo de datos... Nosotros queremos enfocar-
nos mucho en eso, y la creacién de las business product
lines, con especial énfasis en la palabra “business”, que
indica que es un equipo que no solo esta para desarrollar
producto, sino para entender la proposicion de valor que hay
que tener para ser exitoso en el mercado.

En el tema de sistemas telematicos tenemos nuestro
sistema SiteWatch, propio de Case, que esta desarrolla-
do para toda nuestra maquinaria. Tenemos un departa-
mento especifico dedicado a la telematica, no solo para
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Case sino para el resto de las marcas del grupo, lo que
indica que hay un enfoque ahi.

A nivel de opciones de financiacién de ventas tenemos una
penetracion y un servicio fantastico en algunos paises como
Espana y Francia.

En cuanto a paquetes de servicio estamos trabajando
muy duro. Es cierto que lo consideramos hoy en dia una
de nuestras debilidades y de nuestros distribuidores.
Nuestra teoria es que un distribuidor tiene que cubrir,
como minimo, el 90% de sus costes fijos con el mer-
cado de la posventa, es decir, repuestos y servicio, y
estamos lejos de ese porcentaje. Estamos buscando
formas de crear programas de mejorar esta competen-
cia dentro de nuestra red. No estamos donde debemos
estar, y personalmente creo que es la Unica forma de
tener un crecimiento sostenible en esta industria. Los
margenes de beneficio en las maquinas son cada vez
mas pequenos, y tienes que tener un beneficio en cuan-
to a la fidelizacion de cliente por medio de la posventa,
el repuesto y el servicio.

Nosotros lo vemos, porque también tenemos distri-
buidores en Alemania, Austria, Francia y Suiza de los
cuales somos duenos, donde vemos directamente las
cifras de venta, los margenes de beneficio y esta claro;
no existe un beneficio en la venta de la maquina que
permita al distribuidor sobrevivir. La Unica manera es
entendiendo el resto del paquete, el product life cycle
de la maquina desde que se compra hasta que se des-
echa y se revende.

Sinceramente no estoy seguro de c6mo va a reaccionar y el
que te diga que lo sabe posiblemente mienta. Por supuesto
que todo el mundo esta mirando al otro a ver qué hace con el
objetivo de no quedarse atras. Nosotros estamos haciendo
lo mismo, tenemos proyectos de I+D con el objetivo de estar
preparados.

También hay que entender como estas tecnologias van
a afectar a distintos productos. Una cosa es la maqui-
naria compacta, productos que trabajan mas en las ciu-
dades o incluso dentro de las viviendas y otros mas al
aire libre.

Hay proyectos. No estamos preparados para lanzar nada
manana ni pasado manana, pero hay proyectos en funciona-
miento para estudiar ese tema.

En otras industrias como la del automévil todavia hay un
aspecto personal de decision del cliente en cuanto al
cambio de motor a uno eléctrico. Hay una cuestion de
estatus y de posicionamiento personal. Creo que en el
tema de la construccion el gran “driver” tiene que ser la
regulacion. Que todos los fabricantes lo resolveriamos
en uno o dos afnos. Pero no creo que nadie lo haga sin
que haya una regulaciéon. No creo que sea una peticion
del cliente.
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Intermat recupera
la alegria

Intermat, la gran feria internacional de maquinaria para la construccion y las
infraestructuras de Paris, cerré las puertas de su edicion 2018 con un clima bien
diferente al de hace tres anos. Con un contexto de mercado sensiblemente mejor
respecto al de 2015, ni las numerosas huelgas que coincidieron en Francia con la

celebracion de Intermat 2018 (23-28 de abril) empanaron el buen resultado de la feria.

egln los datos oficiales ofre-
Scidos por la organizacion,

el Parque de Exposiciones
Paris-Nord congregdé a 173.300 vi-
sitantes con motivo de la feria, el
30% internacionales y procedentes
de 160 paises. Esto supondria un
descenso del 5,3% respecto a la ci-

fra oficial de la edicién 2015. Pero
a pesar de este ligero descenso en
el nimero de visitantes y probable-
mente ayudado por el hecho de que
el espacio expositivo se redujo en
esta edicion frente a la precedente,
lo cierto es que el aspecto que ofre-
cian los stands y los pasillos de la

feria era de una afluencia de visitan-
tes mucho mayor.

En este sentido coincidian las
opiniones de la mayor parte de ex-
positores, no solo en destacar una
mayor afluencia de visitantes en sus
stands, sino la calidad de estas vi-
sitas. Todo ello a pesar de que el



contexto social en el que se cele-
br6 esta edicion de la feria no era
el idéneo para viajar a Paris ni para
acercarse al Parque de Exposiciones
Paris-Nord; los dias de celebracion

coincidieron con huelgas tanto de
las principales aerolineas que co-
nectan Paris con el resto del mundo
como del transporte publico de la
capital francesa.

No obstante, el contexto al que
llegaba esta edicién de la feria
celebrada en Paris es bien distin-
to para el mercado tanto europeo
como espanol. La produccién del
sector de la construccion en Euro-
pa cerré el 2017 con un crecimien-
to del 3,5, y las previsiones para
20148 y 2019 es que el crecimien-
to se mantenga por encima del 2%
(datos de Euroconstruct).

En cuanto al mercado espa-
nol, sin duda nuestras empresas
han acudido con una mayor ale-
gria a esta edicion de la feria. La
mejora de la actividad, traducida
en el incremento en las ventas
de maquinaria, se ha hecho notar
en una participaciéon espanola si
bien no excesivamente numerosa
(una veintena larga de empresas,
muchas de ellas de la mano de
Anmopyc), si puede decirse que la
satisfaccion ha sido la nota predo-
minante entre todas ellas.

A pesar de que Bauma continta
siendo el referente ferial a nivel eu-
ropeo, lo que se traduce no solo
en unas cifras de expositores y vi-
sitantes de otra liga, sino en que
la feria celebrada en Mdunich es la
elegida por los grandes fabricantes
para el lanzamiento de sus princi-
pales novedades, resulta llamativa
de esta edicion 2018 de Intermat
la gran cantidad de presentaciones
y conferencias de prensa en com-
paracion con pasadas ediciones,
senal de que los fabricantes vuel-
ven a senalar Intermat como una
cita importante en su agenda de
lanzamientos. @
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60 anos de la primera
carretilla elevadora Manitou

La firma francesa aproveché Intermat para
conmemorar a lo grande este gran hito

para la maquinaria

Entre atracciones feriales ‘vintage’, juegos de habilidad y zonas de adivinacion, Manitou
celebro en Paris el 60 aniversario de la primera carretilla elevadora, una maquina sin la
que no se entenderia la evolucion en la manipulacion de cargas. En contadas ocasiones,
como es el caso, una marca da nombre a un producto, en este caso a todo un segmento
de maquinaria. Sélo por ello merecia una fiesta por todo lo alto como la que tuvo lugar la
primera noche de Intermat en el sorprendente museo de Artes Feriales.

n museo creado por una empre-
U sa familiar para acoger el cum-

pleanos del producto estelar de
otra empresa familiar, Manitou, un sim-
bolismo mas que se anadi6 a la gran
noche de la carretilla elevadora de
la firma francesa. Con toda su plana
mayor a la cabeza, representantes de
sus 27 filiales, concesionarios de dis-
tintos paises junto a un buen ndmero
de clientes hasta sumar mas de 600
invitados, la celebracion sigui6 el guion

de ‘La increible historia de Manitou’,
un recorrido en el que se mezclaron
la magia de Laurent Beretta, danza,
teatro y luminotecnia para narrar des-
de los inicios a la actualidad, siempre
con una misma linea argumental: nada
hubiera sido posible sin los clientes.
Michel Denis, presidente y CEO de
Manitou fue el primero en resaltarlo,
“los clientes son nuestro principal ha-
ber, aprecian las innovaciones, nues-
tra vocacion comercial, el gran deseo

de crear valor para ellos”. “Cada uno
de ustedes han estado, estan y esta-
ran en el centro de nuestras preocupa-
ciones” subray6. Jacqueline Himswor-
th-Braud, presidenta de la Junta
Directiva, fue mas alla al rendir “un
homenaje a todos los clientes por su
confianza en Manitou” que aspiran a
devolver dia a dia con “innovacion en
los productos, la calidad de los mis-
mos y al ponerlos a la venta en la me-
jor red de concesionarios del mundo”.



“Queremos sacudir el mercado,
ser los lideres” proclamé Laurent Bon-
neau, vicepresidente Ejecutivo, por eso
“tenemos una aceleracion sin prece-
dentes, nuestros ingenieros siempre
llevan la delantera sobre la competen-
cia, asi ha sido siempre y asi sera”, de
ahi que en 2017 lanzaran 21 nuevos
modelos y registraran 17 patentes
nuevas, ademas de coleccionar diez
premios internacionales. Reconoci6
que Manitou es una marca ligada a
productos como la carretilla (1/3 parte
de las que se venden en el mundo) y el
manipulador telescépico (uno de cada
cuatro vendidos en el planeta), con un
22% de cuota de mercado, y puso el
foco de crecimiento en el mercado de
plataformas y carretillas telescépicas
en Estados Unidos y sobre todo en el
mercado asiatico, “pronto sera el mas
grande con 3.000 millones de habitan-
tes, es ahora o nunca y Manitou no uti-
liza la palabra nunca”.

Bonneau hizo un guino a la asis-
tencia que aporta la marca a los clien-

tes, “manana nuestro factor
de éxito seguiran siendo las
maquinas pero sin el servi-
cio no seria posible, no po-
demos vender una maquina
si no tenemos capacidad de
atenderla después”, algo que
aseveré Denis al citar “los
cinco sélidos pilares de Mani-
tou: cliente, marca, maquina,
servicios y equipos”, motivo
por el cual concluyé con este
aviso: “Competidores, estén
atentos, la ola roja tomara el
control del mundo”.

1.591 millones en ventas

Manitou Group cerr6 2017 con un
aumento del 17% en las ventas has-
ta alcanzar los 1.591 millones de eu-
ros, un 80% de las mismas fuera de
Francia, segun los datos que aport6
Michel Denis en la rueda de prensa
celebrada en Intermat. En la distribu-
cién por equipos, la parte correspon-
diente a manipulacién de materiales

Marcel Braud y Jacqueline Himsworth.

y plataformas aéreas fue de 1.095
millones de euros, la de servicios y
soluciones 252 millones y la de ma-
quinaria compacta de 242 millones.
Por sectores, domina la construccion
con el 50%, seguido de agricultura
(30%) e Industria (20%) Actualmente
cuenta con 11 plantas de fabrica-
cién que permiten el montaje de un
equipo cada 3 minutos con un total
de 4.000 trabajadores. @
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Case celebra en Intermat 60 anos
de fabricacion de cargadoras

de neumaticos

ase Construction Equipment ce-
lebra este ano el 60 aniversario
de la produccién de cargadoras
de neumaticos, que comenzd con la
WO, la primera cargadora de neuma-
ticos con traccion a las cuatro ruedas
integrada de Case, introducida en
1958. La compaiia ha celebrado la
efeméride en Intermat con una exposi-
cion especial en su pabell6on, centrada
en un modelo de cargadora de neuma-
ticos de la Serie G que presenta una
imagen conmemorativa especialmen-
te disenada para las exposiciones de
este ano y un logotipo especial.
Asimismo, los dozers y motonive-
ladoras Case ocupan el centro del pa-
bellén de la marca en la feria de cons-
truccion de carreteras; ofrecen nuevas
soluciones tecnoldgicas y costes de ex-
plotacién reducidos, con todas las ven-
tajas de ser una de las marcas con ma-

yor tradicién de este segmento.
La firma ofrece dos modelos de
la Serie C de motoniveladoras
expresamente  desarrollados
para el mercado europeo, las
836C y 856C, con curva de po-
tencia doble y transmision Ergo-
power avanzada. Por su parte,
los tres dozers de la Serie M
estan disenados para lograr un
alto grado de potencia de em-
puje y precision de nivelacion.

El capitulo de novedades estuvo
protagonizado por las nuevas carga-
doras de neumaticos desarrolladas
para aplicaciones de reciclaje de re-
siduos y compost que se suman a la
Serie G: las manipuladoras de resi-
duos 821Gy 921 G.

Ambos modelos aportan una co-
modidad excepcional para el operador,
la mejor visibilidad de su categoria y

una gran proteccién para el operador,
factores que definen la Serie G. Estan
propulsadas por eficientes motores
diésel que cumplen el reglamento Sta-
ge IV/Tier 4 Final de la UE, desarrolla-
dos internamente y con una potencia
de 230 CVy 255 CV, respectivamente.
Ambos ofrecen soluciones exclusivas a
la medida de los requisitos de las em-
presas del sector de los residuos y el
reciclaje. @

Imponente presencia de

Intermat

n su presentacion, Volvo repas6
sus Ultimas novedades e hizo
una demostracion de su amplio
portfolio de equipos. Bajo el lema
“Construyendo el manana”, Volvo in-
corpora a sus equipos los retos glo-
bales desde el punto de vista técni-
co, social y climatico. El espacio de
exposicion combinado de 4.800m2

de la companiia, compartido con las
empresas hermanas Volvo Trucks,
Volvo Penta y Volvo Financial Servi-
ces, mostr6 una gran cantidad de
maquinas altamente productivas
y versétiles, muchas de ellas lide-
res en la industria en eficiencia de
combustible.

Entre los equipos expuestos
pudo verse la excavadora de ruedas
con radio de giro corto EWR170E, la
excavadora sobre orugas de radio de
giro corto ECR355E, el compactador
de suelo SD160B y las pavimentado-
ras ABG P6820D y P4820D equipa-
das con el nuevo sistema de control
central EPM3 y el nuevo sistema de
gestion de datos Pave Assist. Volvo
Co-Pilot y la gama completa de fun-
ciones de asistencia Load Assist,

Volvo en

Compact Assist, Dig Assist y Haul
Assist también ocuparon una parte
importante de las demostraciones.
La pantalla de alta definicién incor-
porada proporciona a los operado-
res todos los datos en tiempo real
para llevar a cabo las tareas de la
manera mas precisa y eficiente po-
sible. En el exterior, los visitantes
también veran el nuevo manipula-
dor de materiales Volvo EW240E
MH en la zona dedicada de demoli-
cion y gestion de desechos.

Mirando hacia el futuro, Volvo CE
mostré su prototipo de excavadora
compacta completamente eléctrica
EX2, asi como otros proyectos de
investigacién relacionados con elec-
tromovilidad, conectividad y solucio-
nes totales del sitio. @
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Komatsu lanza su nueva gama de
retrocargadoras

Taiichiro Kitatani, vicepresidente, Peter Howe, presidente y Mas Morishita, CEO de Komatsu Europa.

omatsu Europe ha anunciado

el lanzamiento de una nueva

gama de retrocargadoras, en
cumplimiento con las regulaciones de
emisiones Stage IV de la UE. Prevista
para salir a la venta en septiembre de
2018, el nuevo WB93R ha sido ex-
puesto en Intermat 2018 en Paris. Se
introducira una segunda retrocargado-
ra en los préximos meses.

Con base en las maquinas actua-
les exitosas, estos modelos EU Sta-
ge IV mejorados proporcionan una
mayor eficiencia y un menor consu-
mo de combustible sin comprometer
el rendimiento o la productividad.

La versatilidad es clave, y los
nuevos modelos ofrecen beneficios
tales como la transmision Power
Shift de Komatsu y la direccion de 4
ruedas a los clientes. También man-
tienen el sello distintivo de Komatsu
para una visibilidad frontal sin igual
en las retrocargadoras, gracias a un
cap6 delantero compacto y la posi-
cion lateral del tubo de escape.

Sus intervalos de servicio extendi-
dos, la tecnologia Komtrax actualizada
y el nuevo monitor multifuncién de 7
"con indicaciones de consumo de
combustible contribuiran a la optimiza-
cion del costo total de propiedad.

"Esta nueva serie representa
una combinacion perfecta entre ren-
dimiento y eficiencia", dice Alex Vi-
sentin, Product Manager en Komatsu
Europe. "Manteniendo la visibilidad
excepcional y el diseno exclusivo para
el equipo de trabajo de los modelos
anteriores, nuestras nuevas retrocar-
gadoras ofrecen una alta productivi-
dad y prestan especial atencién a las
necesidades del operador”.

Con un estilo moderno, comodidad
de primera clase y tecnologia Komatsu
de alto rendimiento, las nuevas retroex-
cavadoras Komatsu se destacan en
cualquier lugar y en cualquier trabajo. @

Kohler reivindica el papel de los
motores de combustion en Intermat

£é ivos y coleando”. Ese fue el
eslogan bajo el que Kohler
se presentd en Intermat.
Toda una declaracion de intenciones
sobre el papel que desde la compania
afirman que todavia tienen que jugar
los motores de combustion. Peter Kelly
Senecal, especialista en la materia, fue
el encargado de llevar a cabo la presen-
tacion en la que lamentaba que tras el
“dieselgate” de 2015 los motores dié-
sel han sufrido un proceso de demo-
nizacion, “a pesar de la mejora en su
eficiencia y de la significativa reduccién
en las emisiones”.
“De hecho —continda-, las normas
de emisiones europeas para maqui-
naria movil offroad se han vuelto

progresivamente estrictas desde las
regulaciones de la norma Stage | de
finales de la década de 1990 hasta
las Regulaciones de la Stage V, efec-
tivas el préximo afo, que limitan el
monoxido de carbono, hidrocarburos,
oxidos de nitrégeno, y las emisiones
del nimero de particulas.”

En su charla, Peter Kelly quiso
“desentranarlos mitos de la com-

bustion interna” argumentando que,
aunque el uso de motores eléctricos
continuard creciendo, el motor de
combustion interna “tiene un lugar
firme en las futuras necesidades de
transporte, asi como en varios sec-
tores industriales”. Especificamente,
senala, para aplicaciones fuera de la
carretera, el motor diesel ofrece una
combinacion Unica de durabilidad, ren-
dimiento y comodidad que no tiene
comparaciéon con otras tecnologias.
“Con la investigacion y el desarrollo
continuados, la combustién interna se
hara ain mas limpia y deberia perma-
necer en el corazén de los sistemas
de energia fuera de la carretera en los
préximos anos”, concluye. @



DEUTZ SERVICE CENTER

Life Time Support

OUR PROMISE
YOUR FLEXIBILITY

DEUTZ -primer fabricante a nivel mundial
en conseguir la certificacion
de emisiones EU Stage V

www.deutz.es

DEUTZ SERVICE CENTER MADRID DEUTZ SERVICE CENTER BARCELONA
Picos de Europa 4B / 28830 San Fernando de Henares Avd. Catalunya, 2 / 08185 Llica de Vall (BARCELONA)
Tel: 912 308 662 / Fax: 916 088 996 Tel: 93 843 92 81 / Fax: 93 843 60 92
®

servicecentermadrid @ deutz.com service.center.barcelona @ deutz.com
www.deutz.es www.deutz.es

f i The engine company. DEUTZ



Eventos ‘ Intermat 2018

50 anos de la primera
miniexcavadora Yanmar

anmar Construction Equipment

Europe ha celebrado en Inter-

mat 2018 el 50 aniversario de
su primera miniexcavadora. En conso-
nancia con el lema de la feria comer-
cial “Building tomorrow, today” (Cons-
truyendo el manana en el presente), el
especialista en maquinaria compacta
ha mostrado su innovadora gama de
productos ampliada y un nuevo siste-
ma de gestion de datos. Asimismo,
Yanmar presenta sus nuevos modelos
de excavadora compacta y miniexcava-

dora, cargadoras con ruedas,
excavadoras con ruedas y
volquetes automotores, asi
como SmartAssist Remote.
Los visitantes obtendran in-
formacion sobre las prome-
tedoras maquinas y tecnolo-
gias del fabricante japonés
en el puesto 5BG F 035.

Andreas Hactergal, el di-
rector de ventas y marketing
de Yanmar CEE, afirmé que
“trabajamos continuamente en nues-
tro progreso tecnolégico. Renovamos
los modelos existentes y creamos
otros nuevos, siempre con altas exi-
gencias en cuanto a tecnologia y cali-
dad se refiere. Para Yanmar, esta claro
que las soluciones innovadoras son
la respuesta a los requisitos econo-
micos, sociales y medioambientales.
Esperamos entablar conversaciones
interesantes en la Intermat”.

Entre las novedades presenta-
das, la SV60 es la Ultima excava-

dora compacta de voladizo corto
de Yanmar. La nueva maquina de
5,7 toneladas se ha disenado para
cumplir con las demandas mas exi-
gentes en términos de comodidad
y estabilidad. En la gama de mi-
niexcavadoras de voladizo cero se
presentaron cuatro modelos de en-
tre dos y cuatro toneladas: ViO26-
6, Vi027-6, Vi033-6 y ViO38-6.
Asimismo, los volquetes automoto-
res de oruga compactos C30R-3 y
C30R-3TV también se han optimi-
zado para una mayor eficacia en
obras de espacio reducido. Los dos
modelos pueden girar 360 grados
en menos de 18 segundos, incluso
cuando transporten una carga de
2500 kilogramos.

La compania completé el capi-
tulo de novedades con las excava-
doras compactas B75W, B95W vy
B110W, con un tren de rodaje que
combina gran movilidad y potencia
motriz. @

Hidromek presume de diseno

en Intermat

| fabricante turco tuvo una pre-
E sencia muy destacada en la fe-
ria, con una amplia exposicion
de toda su gama, incluidas las nove-
dosas palas cargadoras, sus ultimos
modelos de motoniveladoras y sus
nuevos lanzamientos en la gama de
excavadoras. Ademas, en Intermat
pudieron verse las lineas del nuevo
diseno que Hidromek esta aplicando
a sus productos con el objetivo de
actualizarlos. No obstante, la com-
pania es puntera en cuestiones de
diseno y ha sido galardonada con
premios de prestigioso como el Red
Dot o los If Design.
Disenos que pudieron verse en
las novedades mostradas en la feria,

como la midiexcavadora HMK 60 CR,
de seis toneladas, la excavadora de
cadenas HMK 145 LC SR, de 16,8
toneladas y 105 hp, o el hermano
mayor HMK 300 LC, de 31 toneladas
y 212 hp de potencia. El sistema in-
teligente Opera Control System, la
robustez de los equipos o la con-
fortable y completamente equipada
cabina son varias de las senas de
identidad de estos equipos. También
tuvo una presencia destacada el
nuevo compactador de tierras HMK
130 CS, de 13 toneladas y 103 kW.

Ademas, y como es tradicional
en los certamenes en los que parti-
cipa, Hidromek celebré un coctel en
conmemoracion de su 40 aniversa-

rio, acto en el que otorgd una serie
de reconocimientos a sus distribui-
dores mas distinguidos. @
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Hinowa, galardonada con su nueva
plataforma aérea de orugas

a nueva plataforma aérea de oru-

gas Lightlift 33.17 Performance

IS, ganadora del Premio de In-
novacion Intermat 2018, fue la gran
protagonista de Hinowa. es la platafor-
ma mas alta y compacta de la gama
Hinowa. Capaz de alcanzar una altura
de trabajo de 32,6 metros, con posibi-
lidad de atravesar puertas industriales
y civiles normales, y con un alcance ho-
rizontal de 16,5 metros. La plataforma
solo tiene una anchura de 1,2 metros
(extensible hasta 1,7 m para una ma-
yor estabilidad durante el desplaza-
miento en pendiente) y sin cesta solo
mide 5,8 metros de longitud. El area de
estabilizacion es variable, de 4,6 x 5,1
metros (con alcance total) y de 3,3 x
6,3 metros (con alcance limitado).

“La nueva Lightlift 33.17 Perfor-
mance |IIS abre nuevos horizontes en
el desarrollo de plataformas aéreas
de oruga capaces de alcanzar alturas
superiores a los 30 metros y, a la vez,
ofrece la posibilidad de trabajar en ne-
gativo. Un camino, este, que Hinowa
esta recorriendo bajo un atento y mi-
nucioso proceso de rediseno y reen-
geneering del producto y del proceso”,
senala Davide Fracca, de Hinowa.

La compania hace un balance
positivo de la feria: “Nuestro stand
recibi6 numerosas visitas y quere-
mos dar las gracias a todos los que
pasaron a vernos. Tuvimos el honor
de recibir a operadores proceden-
tes de todo el mundo, en especial
de Sudamérica y Asia, y de recibir
las manifestaciones de aprecio de
muchas entidades, que expresaron

su deseo de colaborar con nuestra
empresa. Esto confirma el recono-
cimiento que el mercado mundial
reserva a los productos de la marca
Hinowa, fruto de una experiencia de
treinta anos en el sector. Ademas
del gran numero de clientes que
nos visitaron, recibimos también a
muchos compradores potenciales,
que vinieron a vernos por primera
vez. Ademas de los numerosos visi-
tantes franceses, la afluencia de pu-
blico puso en evidencia el caracter
marcadamente internacional, con
un porcentaje de operadores extran-
jeros similar al del pasado. Por lo
general, la respuesta que recibimos
del publico fue muy buena”.

Ademas, con ocasion de la ex-
posicién, Hinowa organizé una ve-
lada la noche del 24 de abril, que
SUpUSO una ocasion importante de
intercambio y de networking entre
distribuidores, proveedores, compa-
neros y amigos. A esta iniciativa se
sumaron con entusiasmo muchos
participantes que tuvieron la posibi-
lidad de degustar, en el marco del
show-truck adecuadamente equipa-
do en la feria, los platos tipicos de
la region de Veneto. @




Ven y compra los mejores equipos de ocasion!

Ademas de alquilar, Riwal puede ser tu proveedor de Plataformas Aéreas y/o manipula-

dores de ocasion. ¢ Porqué? Riwal esta constantemente ampliando y renovando su flota

y por ello tiene una gran cantidad y variedad de maquinaria procedente directamente de
su flota de alquiler. Maquinaria de gran calidad adquirida a los mejores fabricantes, que ha
sido mantenida siguiendo y excediendo las especificaciones técnicas de dichos fabrican-
tes. jTenemos mas de 1000 maquinas de ocasion disponibles para la venta! Todas las ma-
quinas se encuentran en perfecto funcionamiento y listas para alquilar, directas de nuestra
flota y con el historial de mantenimiento disponible. Toda maquina de ocasion vendida se

entrega con certificado de verificacion de organismo de control autorizado (OCA).

Fabricante: Skyjack Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Ano: 2005 Afo: 2007 Anro: 2007 Afo: 2004
Precio: € 3.800,00 Precio: € 5.000,00 Precio: € 9.950,00 Precio: € 11.900,00

Fabricante: Genie Fabricante: Haulotte Fabricante: Genie Fabricante: Genie
Afo: 2004 Ano: 2008 Ano: 2006 Afo: 2005
Precio: € 14.500,00 Precio: €13.500,00 Precio: € 12.600,00 Precio: € 15.500,00

Fabricante: Haulotte Fabricante: Haulotte Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Afo: 2004 Afo: 2008 Ano: 2007 Afo: 2005
Precio: € 11.000,00 Precio: € 16.400,00 Precio: € 10.000,00 Precio: € 10.750,00

Todas estas maquinas y mas se
encuentran en Cheste (VALENCIA).
Mas informacion en:

Teléfono: 667 586 147
Email: ventas©Oriwal.com

Fabricante: Haulotte Fabricante: Haulotte -
Afio: 2007 Afio: 2007 www.riwal.com/sales
Precio: € 5.200,00 Precio: € 6.300,00

Above all. Riwal



Eventos ‘ Intermat 2018

Wacker Neuson expande su gama

electrica

0s visitantes pudieron expe-

rimentar toda la gama de la

Iinea de cero emisiones del
Grupo Wacker Neuson en su stand
interior. Dos apisonadores de ba-
teria, la excavadora de doble po-
tencia, dos cargadoras de ruedas
eléctricos y un descargador de
orugas operado eléctricamente
estaban disponibles en el area de
prueba, listos para usar para los
visitantes. Entre las presentacio-
nes mas destacadas se encontré
la nueva placa vibratoria eléctrica
AP1850e y la primera excavadora
completamente eléctrica EZ17e
de radio cero, ambas también par-
te de la linea de cero emisiones
de Wacker Neuson.

"Con respecto al futuro, para
nosotros, la expansion de la linea
de cero emisiones de Wacker Neu-
son es una consecuencia logica.
Las disposiciones legales se han
desarrollado hacia una reduccion
del ruido y las emisiones también
para las maquinas de construc-
cion, desde hace anos. Con nues-
tros productos de cero emisiones
estamos llevando la construccion
a un nuevo nivel. Ahora, podemos
realizar todo el proceso de cons-
truccioén de un sitio de construccion
clasico en el centro de la ciudad,
completamente libre de emisiones
y con un ruido reducido. En un futu-
ro cercano, ofreceremos al menos
un producto libre de emisiones en
cada grupo principal de productos
", explica Alexander Greschner, di-
rector de operaciones del grupo
Wacker Neuson.

Ya en el primer dia de la feria,
la miniexcavadora eléctrica EZ17e,
presentada al publico por primera
vez, recibié mucha aprobacién. Gra-
cias a la gestion inteligente de la
carga, el EZ17e se puede utilizar
a bateria o enchufado a la red y
se puede cargar simultaneamente.
Por lo tanto, es especialmente ade-

cuado para entornos en los que se
deben evitar los gases de escape y
el ruido, por ejemplo, en el interior
de las ciudades, dentro de edifi-
cios y tuneles o cerca de escuelas
y hospitales.

Con la placa vibratoria de una
sola direccion AP1850e, Wacker
Neuson presento la Unica placa con
bateria del mercado. Disefada para
la compactacion de superficies gra-
nulares y para la compactacion de
asfalto, el concepto modular propor-
ciona flexibilidad y eficiencia espe-
ciales al permitir el uso de la bateria
también en apisonadores Wacker

Neuson a bateria. El AP1850e esta
disponible ahora.

"Intermat Paris es una de las
ferias comerciales mas importan-
tes del mundo para el Grupo Wacker
Neuson. Nos reunimos con muchas
partes interesadas, cuentas clave,
clientes finales y socios comerciales
que quedaron especialmente cau-
tivados por la linea de cero emisio-
nes. En la Unica zona de demostra-
cioén cubierta, los visitantes pudieron
experimentar nuestras maquinas li-
bres de emisiones en vivo y conven-
cerse de los muchos beneficios",
senala Alexander Greschner. @
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en su rompedora
gama de miniexcavadoras

|

En su clara apuesta por la innovacion y la
constante mejora de sus productos, Bobcat
= = vuelve a revolucionar el universo de la maquinaria
- « compacta‘con el lanzamiento de sus nuevas

- miniexcavadoras de la seffesR de-2-4 toneladas.

E o . -

- & el

as confortables y faciles de
manejar, con mayor fuerza
de excavacion y una esta-
bilidad excepcional, asi son las nue-
vas miniexcavadoras que ha lanzado
Bobcat al mercado esta primavera.
La firma coreana sigue demostrando
su amplia capacidad para disenar,
probar y fabricar potentes equipos

B

con esta revolucionaria gama que in-
cluye cinco nuevos modelos de exca-
vadoras compactas: E26, E27z, E27,
E34 y E35z.

Durante la presentacion a me-
dios, celebrada en sus instalacio-
nes de Dobris (Republica Checa),
Jarry Fiser, product line director de
las excavadoras Bobcat, aseguré

Texto: Laura Garcia-Barrios

que “los clientes europeos son mas
exigentes en lo que se refiere a la
comodidad del operador y la ver-
satilidad de la maquina”. Por ello,
esta nueva generacién de maquinas
excavadoras compactas de 2-4 to-
neladas incorpora una cabina com-
pletamente renovada en la que el
espacio y la calidad de su interior



son los grandes protagonistas. “Po-
nemos a disposicion del operador
una cabina espaciosa y co6moda, fa-
cil de operar, ergonémica y de gran
visibilidad”, afirmé Fiser durante su
discurso. A ello se suma la mejora
en la entrada y salida de la misma,
incorporando unas nuevas manillas
ergonémicas 3D y una puerta mas
ancha, asi como ventanillas de ma-
yores dimensiones para mejorar la
visibilidad en todas direcciones.

En su presentacion, Fiser quiso
resaltar, entre otras muchas carac-
teristicas, la significativa reduc-
cion de las fuerzas de control, asi
como los bajos niveles de ruido
y vibraciones, los nuevos joysticks
o los renovados pedales metalicos
optimizados de desplazamiento. Por
su parte, con respecto a su versatili-
dad, las revolucionarias miniexcava-
doras de la serie R de 2-4 toneladas
cuentan con el sistema SAC (control
auxiliar seleccionable), gracias al
cual el operador podra seleccionar
o activar el patrén de control de los
conductos auxiliares.

Cada uno de los cinco modelos pre-
sentados ha sido creado expresa-
mente para clientes concretos. En
el caso de E26, nos encontramos
con una maquina que destaca por

Por otro lado, Miros-

lav Konas, product manager de la
firma, resalté durante la presenta-
cién de estos nuevos modelos que
el nuevo E27 es idéneo para espa-
cios reducidos, convirtiéndose en
una gran solucién en situaciones
en las que prima el rendimiento y
la facilidad de transporte frente a
la compactibilidad. Con respecto al
E27z, consiste en una herramienta
ideal cuando se trabaja cerca de
paredes gracias a su gran flexibili-
dad de movimientos. De tal modo,
es la mejor eleccion para los cons-
tructores urbanisticos como conse-

en la que el

espacio y calidad de su interior son
los grandes protagonistas

su robustez y facil manejo, presen-
tando nuevas caracteristicas como
el grupo de trabajo del cilindro
dentro de la pluma (CIB) y su geo-
metria, lo que permite aumentar la
proteccion frente a la colision de
la cuchara con la cabina. De esta
manera, esta nueva maquina com-
pacta satisface las necesidades
especificas del sector del alquiler.

cuencia de su gran capacidad de
excavacion y confort del operador.
Si nos fijjamos en el modelo
E34, cabe resaltar una amplia ca-
bina que dispone de un potente
aire acondicionado con el objetivo
de adaptarse a diferentes cambios
meteorolégicos. Por su parte, entre
las ventajas del modelo E35z es
resenable su gran intervalo de fun-

cionamiento  del

grupo de trabajo, su

gran estabilidad y la amplitud del

area del operador. Estas maquinas

estan dirigidas a todos aquellos

que prioricen en los costes de pro-

piedad mas bajos en lugar de ma-
quinas de gran tonelaje.

Durante la presentacion, los asisten-
tes pudieron comprobar de primera
mano las grandes caracteristicas de
las miniexcavadoras. En esta linea,
los alli presentes pudieron constatar
la calidad, resistencia y facil manejo
de estos nuevos modelos avalados
por los mas de treinta anos de expe-
riencia de la compania. Entre los de-
talles en los que el equipo de Bobcat
ha prestado especial atencion, cabe
destacar el nuevo diseno de hoja, el
cual ofrece mas resistencia y capaci-
dad avanzada de auto limpieza. Ade-
mas, la remodelacién del protector
del cilindro de la pluma se completa
al incrementar la proteccion de los la-
tiguillos, los tubos y las valvulas del
grupo de trabajo.

También es importante mencio-
nar la presencia de luces LED y un
girofaro de facil instalacién, asi como
la inclusion cuatro puntos de engan-
che en la estructura superior que me-
joran la seguridad en el transporte.




Novedades

Otro de los suplementos carac-
teristicos de esta nueva linea es la
pantalla en el panel de control Deluxe,
mediante la cual el operador podra vi-
sualizar informacién con la que poder
resolver diversos incidentes que pue-
dan surgir durante el trabajo. Por su
parte, Bobcat ofrece varios sistemas
de acopladores mecanicos o hidrauli-
cos que facilitan una conexion facil y
segura de los implementos. En este
sentido, los acopladores Lehnhoff
ahora también estaran disponibles
con adaptadores de inclinaciéon ins-
talados en fabrica, ademas de un kit
de valvulas de desvio para accionar
el implemento de cuchara bivalva.
Todos los modelos incluyen motores
de inyeccién mecanica probados de
facil mantenimiento que cumplen los
requisitos de la futura Fase V de la
normativa europea sobre emisiones
de motores.

Finalmente, y como parte del ADN
de Bobcat, estas nuevas miniexcava-
doras ofrecen la facilidad de acceso a
servicio y mantenimiento periédicos.
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Novedades

de compactacion
y preparado de hormigon

a tinta apenas se ha secado

tras el acuerdo alcanzado con

Atlas Copco, cuando Husqvarna
Construction Products ya esta prepa-
rada para el lanzamiento de la nueva
gama de productos de compactacion
ligera y preparado de hormigén. Esto
hara de Husqvarna un partner aun
mas completo para este canal de
clientes y usuarios finales.
En poco tiempo, los nuevos pisones,
compactadores de suelo y bandejas
para asfalto, compactadores rever-

sibles, rodillos, vibradores de hormi-
gon, fratasadoras y paletas estaran
disponibles en distribuidores y dep6-
sitos de alquiler de todo el mundo.
Los productos ya se comercializaron
bajo la marca Atlas Copco, pero pron-
to se hara con la marca Husqvarna.

Al incorporarse a este nuevo segmen-
to de mercado, Husqvarna enfrentara
a una serie de nuevos competidores.

¢Qué aportara Husqvarna?

“Husqvarna es conocido por su in-
novadora forma de crear sistemas
integrados que aumentan la produc-
tividad y reducen el costo de pro-
piedad”, dice Sebastian Poccard,
vicepresidente de Husqvarna para
superficies y suelos de hormigon.
“ElI mantenimiento del mercado de la
construccion ligera es parte del ADN
de Husqvarna. Las mejores capacida-
des de innovacion unidas a una am-
plia red de puntos de venta y servicio,



hara aun mas accesible la obtencion
de equipos de compactacion ligera y
preparado de hormigén”.

Otro factor de éxito importante es
que Husqgvarna Construction Pro-
ducts ya ofrece una de las gamas de La nueva gama de preparacion de Hormigon Husqvarna esta compuesta por vibradores, reglas y
productos lideres en el mercado en  fratasadoras.

corte, perforacion, desbaste y pulido
de hormigdn asi como en la gestion
de polvo y lodo. Al ampliar la gama
de productos y abarcar también los
pasos previos del proceso del hormi-
gon, Husqvarna esta en condiciones
de ofrecer una solucion completa
para todo el proceso, desde la com-
pactaciéon hasta un suelo de hormi-
gon pulido, para beneficio del profe-
sional y los usuarios finales de todo

el mundo.
“Esto es algo unico que solo Husg-  Lagama de preparacion de superficies de Husqvarna y el sistema de recoleccién de polvo se afiaden como
varna puede ofrecer”. solucion total.

DESCUBRA

ALTO RENDIMIENTO Y CALIDAD
COMODA, VERSATIL Y FLEXIBLE
SOLUCIONES ADAPTADAS PARA TODO
TIPO DE SITUACIONES Y SUPERFICIES

Bohcat ofrece una gama completa de equipos compactos
que ayuda a trabajar de manera mas eficaz y eficiente:
desde operaciones de elevacion y transporte, hasta
excavacion en las superficies mas dificiles y en los
espacios mas reducidos. Gracias a una gran variedad
de maquinas versatiles y a mas de 100 implementos,
siempre puede confiar en el rendimiento, la resistencia
y la comodidad de Bobcat.

o ///_-"& BOhcat@

’ L F Ter One Tough Animal.
MAS INFORMACION EN WWW.BOBCAT.COM

Bobcat es una Compaiiia Doosan. Doosan es lider global en equipos de construccidn, soluciones hidraulicas y energéticas, motores e ingenieria que sirve con orgullo a clientes y comunidades desde hace mas de un siglo.
Bobcat y el logotipo de Bobcat son marcas registradas de Bobcat Company en los Estados Unidos y otros varios paises. ©2018 Bobcat Company. Todos los derechos reservados.
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Novedades

presenta su nueva
version del dumper
articulado DA30

n Intermat 2018, Doosan Cons-

truction Equipment presenté

una nueva version del dumper
articulado (ADT) de 30 toneladas de
la empresa: el DA30. Los cambios en
el nuevo modelo DA30 vienen mar-
cados por la eleccion de un nuevo
color, equiparandose asi con otros

productos de la gama de equipos
pesados de Doosan. La mayor parte
de los cambios tienen como objetivo
mejorar la comodidad del operador y
la capacidad de control, pero también
hay cambios en la transmision y en
los sistemas eléctricos.

El desarrollo mas importante
es la suspension del DA30, que
se moderniza con la adopcién de
un sistema hidroneumatico con ni-
velacion automatica que ofrece un
rendimiento incomparable y una ab-
sorcion de impactos superior que
mejoran la comodidad de la conduc-
cion, especialmente si el dimper se
conduce sin carga.

El asiento Grammer no es el uni-
co cambio en la nueva y vanguardis-
ta cabina del DA30, que se ha redi-

senado para ofrecer mas ergonomia
y comodidad al operador.

La cabina también ofrece nuevas
funciones de seguridad y rendimiento
con un panel de control mas cémodo
con un interruptor de corte de energia
y una lampara de indicacién LED que
indica cuando es seguro desconectar
el corte de energia. Otras caracteris-
ticas incluyen una nueva palanca facil
de usar para la direccion del retarda-
dor, un nuevo sistema de frenos mas
preciso para aumentar la sensibilidad
y el rendimiento, un agarre extra en el
lado derecho, un cargador USB y una
toma de corriente de 12V / 24V, junto
con de compartimento de almacena-
miento mas cémodo y retrovisores
eléctricos regulables eléctricamente
de serie.

con

canal de rociado de agua

integrado

a gama superior de martillos hi-

draulicos SB de Epiroc, a partir

del modelo SB 152, agrupa a los
unicos martillos de la industria que
se presentan equipados de serie con
un canal de rociado de agua integra-
do que ayuda a mejorar el entorno de
trabajo en proyectos de construccién
y demolicién de todo el mundo.

El canal de agua integrado permi-
te a los operarios rociar agua en el
punto exacto donde se genera polvo,
contribuyendo asi a mantener unos
bajos niveles de polvo. Esto ayuda a
mejorar el entorno de trabajo y la visi-
bilidad, asi como a evitar que el polvo

se filtre al interior de los casquillos.
Los martillos de la gama SB —dise-
fnados para maquinas portadoras de
0,7 a 24 toneladas— son adecuados
para multitud de aplicaciones que in-
cluyen trabajos de demolicién y reha-
bilitacion, proyectos de construccion
y colocacion de pilotes.

Estos martillos de la gama SB
combinan una extraordinaria eficacia
y rendimiento con una alta durabili-
dad en un diseno compacto. La gama
incluye modelos adecuados para mi-
cro y miniexcavadoras, retroexcavado-
ras y minicargadoras, asi como para
robots de demolicion.
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Ubaristi reune en
San Sebastian a sus

concesionarios de toda Espana
o B

an Sebastian ha acogido la convencion de conce-
sionarios 2018 de Ubaristi, importador en nuestro
pais de los fabricantes de maquinaria Kubota y
Thwaites. Durante dos dias, la compaiia ha compartido
con los asistentes su vision de mercado y perspectivas de
futuro, que pasan por consolidar su posicién de liderazgo
en las gamas de excavadoras compactas y dumperes de
obra con ambas marcas.
Mas de 30 concesionarios de toda Espana se reunie-
ron con representantes de Ubaristi, Kubota y Thwaites
para conocer de primera mano los ultimos productos, re-

: £
ol

pasar a fondo los portfolios de estas firmas y analizar la
evolucion del mercado.

El contenido de estas jornadas incluyé también una
serie de presentaciones para el personal técnico y es-
pecificas para reforzar la red de ventas de la compaiiia
en el territorio nacional. Ademas, se realizd una visita a
las instalaciones de Ubatisti en Astigarraga, donde los
asistentes pudieron conocer de cerca las maquinas y
producto que comercializa. Dos intensos dias de organi-
zados por Ubaristi que se completaron con un programa
de actividades para los acompanantes.




Kubota, el gigante de las miniexcavadoras
Shinichi Miyake, vicepresidente de Kubota en Es-
pana, repasoé la situacion del mercado internacio-
nal y europea y la posicion de la compania en él.
Con cerca de 50.000 empleados, la firma nipona
fabrica mas de 20.000 tipos de productos, inclui-
dos tractores, motores y excavadoras, mercado
este Ultimo en el que es uno de los lideres a nivel
global; no obstante, de los 13.000 millones de
facturacion de la compania, aproximadamente un
82% procede del sector de maquinaria, que com-
prende obra publica, motores y maquinaria agri-
cola.

La exitosa relacion de Kubota con las miniex-
cavadoras se remonta a 1974, ano en el que fa-
brica su primer modelo, la KH1. Desde entonces,
la firma lleva mas de 600.000 miniexcavadoras
fabricadas, con un crecimiento continuado en
este segmento hasta convertirse en lider global
con 45.5000 maquinas vendidas en todo el mundo en
2017, ano récord para la compania.

A nivel europeo, Kubota tiene una cuota de merca-
do superior al 25%, con mas de 15.000 miniexcavado-
ras vendidas en 2017. Para abastecer esta demanda,
la compania cuenta con tres filiales en Europa —Kubota

UK, Kubota Europe y Kubota Baumaschinen- y un gran
centro de distribucion en Born, Paises Bajos. Creado en
el ano 2006, este Centro Europeo de Distribuciéon ocupa
una superficie de 30.000 metros cuadrados y dispone de
una capacidad de 3.400 unidades. Desde alli se lleva a
cabo la distribucién de equipos y accesorios y mas de 20
paises, con una flota de mas de 300 camiones por mes.
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UN FUTURO EN CONSTRUCCION

NUEVA GAMA SCANIA

Un sector tan duro y-tan especial necesita vehiculos en‘'los que pueda confiar. Por eso Scania
ha creado'la.gama mas completa disenada especificamente para la construccion. Camiones
robustos, versatilesy eficaces que se‘adaptan perfectamente a los retos y exigencias de'su
negocio..Con un sinfin de combinaciones posibles, elvehiculo puede eonfigurarse como un
traje a medida. Scania XT es el camion de confiahza cuando las cosas se ponen dificiles.

< unscania
= un@rbol

www.scania.es
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Andrea Basso-Luca, responsable de producto de Kubota Europe.

“El principal desafio de 2018 esta centrado en el
departamento de motores” senalan en Kubota, donde
esperan alcanzar una produccién de 950.000 en 2018
tras fabricar 780.000 el pasado ano. No obstante, en
2020 vera la luz la nueva serie 5 de excavadoras de
la compaiiia, con la que cumplira la nueva regulaciéon
de emisiones que entrara en vigor. En su apuesta por
este mercado, Kubota controla todo el proceso y fabri-
ca todos los componentes principales de sus motores.

En cuanto a la situacién del mercado espanol, a pe-
sar de lo reducido de su volumen frente a otros merca-
dos de nuestro entorno (en Espana no se alcanzaron las
1.000 unidades en 2017, segun datos de Off-highway
research, mientras Alemania, Inglaterra y Francia sobre-
pasan holgadamente las 10.000 unidades e lItalia se
encuentra cerca de las 8.000), hay sintomas para el

@ potencia

Pedro Urquiza, delegado comercial zona norte, e liiigo Ubarrechena,
adjunto a Direccion de Ubaristi.

optimismo; los datos de ventas de midis se sitdan en
niveles equivalentes a 2005/2006 y las minis hacen
lo propio respecto al ano 2004 (datos de Andicop). No
obstante, las previsiones para el ano 2020 indican que,
en este segmento de mercado, se alcanzaran los nive-
les del histérico 2007.

Asimismo, el sector de la construccién tiene una pre-
vision de crecimiento del 3,5% hasta el ano 2020 en
nuestro pais, y el mercado del alquiler, que tiene una
gran importancia para este tipo de equipos, cerr6 el pa-
sado ano con un crecimiento en nuestro pais del 5,4%
segun datos de la Asociacion Europea del Alquiler (ERA),
con un prevision del 4,5% para este 2018.

Por su parte, Andrea Basso-Luca, responsable de
Producto de Kubota, realizé un repaso a la gama de
equipos de la compania y como afronta el salto a los
estandares de emisiones Stage 5, ademas de intere-
santes novedades introducidas en el mercado. Entre
ellas, las excavadoras KX027-4, KX030-4, U36-4 y
KX042-4, que completan una gama de 16 miniexcava-
doras y dos modelos por encima de las seis toneladas.
Asimismo, la firma japonesa apuesta por el mercado
de elevacion con el lanzamiento del manipulador tele-
scopico KTH4815 que ofrece una altura de elevacion
de 4.80 metros para una carga de hasta 1,4 tonela-
das. Andrea Basso-Luca también realiz6 un repaso a
la gama de minidimperes de orugas en sus distintas
variantes de tolva (convencional, de descarga en altu-
ra o autocargable), ancho de orugas (variable o fijo) y
arranque (eléctrico y manual).

Thwaites, fabricando dimperes desde 1951

El otro gran pilar de las presentaciones de las jornadas
organizadas por Ubaristi estuvo centrado en Thwaites.
El fabricante inglés, fundado en 1937, comenzé su an-



dadura en el sector de los dimperes de obra en 1951
con la fabricacion de su primer modelo. Desde entonces,
Thwaites ha alcanzado varios hitos al tiempo que ha ido
evolucionando un gama de equipos en la que ha alcanza-
do una posicion de liderazgo global. Algunas de las mas
populares, la tolva giratoria manual o el lanzamiento del
primer dumper giratorio en 1995. En 2010, la firma bri-

tanica lanza su maquina mas pequena, un minidimper
de 300 kg.

Tras este repaso por la historia de la compania tocé
el turno de entrar en el detalle de la gama para este ano
que comprende modelos desde 1 tonelada y que incor-
pora como novedad un modelo de 6 toneladas giratorio y
9 toneladas de descarga frontal con cabina Thwaites. @

FILTROS
cartes

Espectalista global en Miracicn

“KalAIR  VIRON| e Rven  comi@iumor o IIHLE
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Mucho mas que filtros

Sistemas, programas y soluciones personalizadas

Madrid - Barcelona - Sevilla - A Corufa
industria@filtroscartes.com - 902 300 360 - www.filtroscartes.es
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Mo dejes de probar el nuevo modelo de 8t. Cumple con las expectativas de
los mas exigentes: equilibrio perfecto entre comodidad, seguridad, altas prestaciones
y bajo consumo. Made by Kubota. Excelencia Kubota.

IKybotn JJ UBARISTI

N° 1 MUNDIAL EN MINIEXCAVADORAS www.ubaristi.com




Dicen que
el amor no
es para toda
la vida.
Un dumper
Thwaites, si.

La mayor rentabilidad
del mercado

Sabemos que la mejor manera de rentabilizar un dumper
es logrando la maxima durabilidad. Por eso, Thwaites
fabrica los dumpers mas resistentes del mercado. En

Ubaristi somos distribuidores oficiales de Thwaites

en Espafa ofreciéndote un servicio técnico de calidad.

.J UBARISTI www.ubaristi.com Thmaites
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Baryserv “B+S” entrega la
primera Bomba de hormigon
Cifa K45H en Espana con la

tecnologia Carbotech

ransportes y Bombeos Artal
T Montanés, S.L. es una empre-

sa de referencia en el sector
de la elevacion, bombeo y transporte
de hormigén. Sus inicios se remon-
tan a 1990 y actualmente, cuenta
un parque de varios camiones hormi-
gonera y cinco bombas de hormigén
Cifa. Desde su base ubicada en Za-
ragoza, presta servicio de alquiler de
hormigoneras a plantas de hormigén
y desarrolla una intensa labor en la
actividad de bombeo.

En palabras de José Luis Artal,
propietario de Ttes. y Bombeos Artal
Montanés, “la seriedad y profesionali-
dad con la que siempre han trabajado
ha sido clave en la continuidad y cre-
cimiento de su negocio”. Ademas, “su

@ potencia

caracter innovador ha sido decisivo en
la reciente adquisicion de la bomba
K45H con tecnologia Carbotech por
sus caracteristicas tan novedosas
que la hacen destacar”.

Es una empresa certificada por la
Fundacién Laboral de la Construccion
de Aragdn por su responsabilidad en
el cumplimiento de todas las obliga-
ciones en materia de Prevencion de
Riesgos Laborales.

Entre los proyectos ejecutados
por la compania sobresalen algunos
tan relevantes como las obras de re-
modelacion en la Expo de Zaragoza,
las obras del AVE, varios tuneles (Ma-
rivella, Vielha, Andorra la Vella...), asi
como vivienda en general y proyectos
de envergadura en centros comercia-

les (Alcampo, Carrefour...) y en empre-
sas de referencia.

A continuacion, José Luis Artal,
propietario de Transportes y Bombeos
Artal Montanés, S.L. da las claves de
la eleccion de esta maquina, de su
confianza en CIFA-Baryserv “B+S” y
de sus perspectivas de crecimiento.

Como propietario de la primera bom-
ba K45H en Espana con tecnologia
Carbotech en la pluma. ¢Puede indi-
carnos por qué eligié esta maquinay
cuales son sus ventajas?

El factor decisivo es que esta maqui-
na es capaz de combinar una pluma
de tan largo alcance con un peso fi-
nal tan reducido, inferior a las 32 t.
y montado sobre un camién 4 ejes,
con las ventajas que esto conlleva
respecto a la normativa de circula-
cion en carretera.

Su estructura ligera, que se debe
al uso de la fibra de carbono — Car-
botech -, es una solucion tecnolégica
muy novedosa en el mercado.

Ademas, el despliegue de la plu-
ma es realmente bueno para esta
maquina de gran alcance y durante
su proceso de apertura, el 4°y 5° bra-
zo se despliegan hacia delante con
gran facilidad.

Transportes y Bombeos Artal Monta-
nés tiene cinco bombas de hormigon
CIFA. ¢Cudles son las razones de
esta confianza?

En el ano 2005 comenzamos la ac-
tividad de bombeo con la compra de
la primera bomba de hormigén CIFA
sobre camién a la empresa Servi-
plem-Baryval (distribuidor entonces
de las bombas CIFA), y con la que
llevabamos colaborando en hormigo-
neras durante anos.



TANTAS SOLUCIONES
COMO CLIENTES
EN TU EMPRESA.

FIBRA | MOVIL | FlJO
1496 « EMPRESAS.Y0IGO.COM




B Empresas

Posteriormente, ampliamos nues-
tro parque y seguimos confiando en
nuevas unidades CIFA por su buena
calidad y resultado, asi como por el
servicio recibido.

Actualmente, y ante la necesi-
dad de adquirir una nueva bomba
de hormigdn, debido a nuestra fuer-
te apuesta por la actividad de bom-
beo, hemos confiado la adquisicion
de esta bomba de 45 m., K45H a
Baryserv Equipos y Servicios “B+S”
de Zaragoza, actuales distribuido-
res de la marca Cifa tras el cierre
de Baryval.

Tanto el equipo humano que com-
pone Baryserv “B+S”, que proviene
de Baryval, unido a su proximidad
geografica y al servicio que siempre
nos han ofrecido, han sido piezas fun-
damentales de esta confianza.

¢JPuede darnos su impresion sobre
el control de la nueva bomba K45H
Carbotech?

La bomba de hormigén, al estar equi-
pada con el software Smartronic Gold
nos permite conocer al maximo las
posibilidades, control y operativa de
la maquina. Con él, obtenemos infor-
macion especifica sobre su estado y
datos a los que antes no podiamos
acceder y que ahora utilizamos para
gestionar mantenimientos, etc.Ade-
mas, nos ayuda a detectar rapida-
mente cualquier anomalia en el punto
exacto, evitando paradas innecesarias
de la bomba.Este sistema nos aporta
gran seguridad al facilitarnos el con-
trol de la estabilizacion de la maquina,
sobre todo en zonas mas complejas.
Por ultimo, nos permite gestionar inde-
pendientemente el grupo de bombeo,

la presion y la velocidad del motor
para optimizar el rendimiento.

Indiquenos cuales son las perspecti-
vas de Transportes y Bombeos Artal
Montanés, S.L.
La situacion del sector mejoré en
2014 y prevemos para nuestra com-
pafia una actividad intensa hasta
mediados de 2020. Estamos satisfe-
chos con el rendimiento de la maqui-
naria CIFA con la que contamos, que
unida al buen hacer y mimo de nues-
tro equipo que vela por su perfecto
mantenimiento, nos permite respon-
der eficazmente a las necesidades
y expectativas de nuestros clientes.
En definitiva, “Dar soluciones a
nuestros clientes” forma parte de
nuestro compromiso y afan por ofre-
cer nuestro mejor servicio. @

Mycsa celebra su 40° aniversario

ans Mulder, gran conocedor
del mercado europeo, cons-
tituyd en 1977 la empresa
Mycsa Mulder S.A., dedicada a la im-
portacion y exportacion de maquina-
ria, principalmente de origen aleman
y sueco, con el objetivo de
cubrir el vacio existente en el
mercado de la elevacion y la
manipulacién de cargas.
Desde entonces, Mycsa ha
consolidado su trayectoria
como empresa lider del mer-
cado nacional, con la premisa
de contar tinicamente con mar-
cas de calidad consolidada, y
cubriendo una amplia gama de
productos lideres en su sector,
destacando por un lado las
trampillas de elevacion Zepro,
y por otro, maquinaria para di-
ferentes usos, como Sennebo-
gen en manipulacion, Tadano
Faun en elevacion de cargas, Arjes y
Zemmler en reciclaje, Goldhofer en
transportes especiales o Eschlbock y
Albach en maquinaria forestal.
Ademas, la empresa siempre se
ha caracterizado por tener un ser-

vicio técnico eficaz y de respuesta
inmediata en todo el territorio nacio-
nal, contando con una amplia red de
concesionarios y talleres colaborado-
res repartidos por toda la geografia
espanola, ampliando posteriormente

su negocio a paises del continen-
te africano, entre ellos, Marruecos,
Sudafrica y Mozambique.

Desde el origen de Mycsa, se ha
considerado el servicio postventa un
pilar fundamental de la politica de

empresa y se han dedicado siempre
todos los recursos necesarios para
tener la capacidad de atender y cu-
brir las demandas de los clientes.
Para celebrar estos 40 anos de
trayectoria, Mycsa va a organizar un

QT

evento de puertas abiertas el dia 16
de junio, en San Fernando de Henares,
donde se podran ver demostraciones
en vivo de su gama de productos. Mas
informacion sobre el evento en visitar
su web www.mycsamulder.es. @



EN UNA PYME
EN CRECIMIENTO
RESULTA COMPLICADO

CENTRARSE EN EL FUTURO,

CUANDO HAY TANTO POR
HACER EN EL PRESENTE.

HA LLEGADO EL MOMENTO
DE SIMPLIFICAR

CON SAP BUSINESS ONE’
POWERED BY SAP HANA".

Cuando una pyme esta creciendo, cada minuto cuenta. SAP Business One
powered by SAP HANA, proporciona a su empresa visibilidad en tiempo real
a fin de que pueda tomar mejores decisiones mas rapidamente. Acelere los
ciclos de planificacion, los procesos de venta, las transacciones financieras
y sus actividades diarias, de modo que tenga mas tiempo disponible para
pensar en el futuro.

Si desea obtener mas informacion, vaya a discover.sap.com/business-one-sap

SAP

Run Simple
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TE AYUDAMOS
A CONSTRUIR
EL MEJOR
FUTURO
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ALGUILER DE MAGUINARIA PARA LA CONSTRUCCION

MOICANO

PRESENTA LA ALTERNATIVA

R i Kayati |

RACIONALIDAD Y SIMPLIFICACION EN DEMOLICION
SIMPLEMENTE CARGAR Y ESPERAR
NO REQUIERE AUTORIZACION SU USO
OFERTAMOS m* DEMOLIDO

Calle A, n"5 - Pabelion | M
Poligono Inchustrial San José de bos Llanos.
01230 NANCLARES DE LA OCA (ALAVA) —

Tied : 945 135 626 - Fax 945 130 592 ]
kayati@kayati com - httpiivesw kayaticom -

Guia del comprador y servicios

PREMIOS

Grupo TPl y la revista Potencia convocan los
12° Premios de Maquinaria de Obra Publica
ylos

PREMIOS POTENCIA DE OBRAS Y PROYECTOS 1

@ VIAS TERRESTRES
® TUNELES
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