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IMAGINESE LO QUE ESTA POR VENIR.

Obtenga una maxima perspectiva de hacia donde se dirige la construccion.

Acompaiienos en CONEXPO-CON/AGG 2017 para obtener una visién
sin precedentes de hacia donde se dirigen nuestra industria,
Su carreray su empresa.

El espectaculo esta pasando a un nuevo nivel y ya se nota la agitacion
al respecto. Usted puede ser parte de esto.

SI ES NUEVO,
Sea el primero en enterarse en ESTA AQUI.
Www.conexpoconagg.com/future
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Prepararse para el futuro

1 pasado ejercicio resulté un buen afio
para el sector del alquiler en nuestro
pafs. Aunque no se consiguié la ci-

fra de crecimiento esperada, debido en una

gran parte a la situacién politica generada
en nuestro pais por la falta de composicion
de gobierno y la paralizacion de los Presu-
puestos Generales del Estado, entre otros,
motivé en gran medida la desaceleracion en
otros sectores de actividad empresarial don-
de el alquiler de equipos tanto generalistas
como de energia o elevacién pueden resul-
tar imprescindibles en ciertas operaciones.

El pasado ejercicio resulté un buen aio para

el sector del alquiler en nuestro pafs y don-

de las expectativas de futuro resultan muy
optimistas.

Esas fueron algunas de las conclusiones
alaque llegaron los participantes de la mesa
de debate organizada por nuestra hermana,
la revista Potencia, con motivo de la entre-
ga de sus X Premios Potencia en Zaragoza.

Bien es verdad que el sector del alquiler
de magquinaria en nuestro pais esta cam-
biando. Las empresas, cada vez ms, se es-
tan preocupando por ofrecer equipos segu-
ros, que se adapten a las necesidades de los
clientes y que, las empresas dedicadas a es-
ta actividad pongan en valor el objetivo fun-
damental de su core bussines: el servicio.

En un sector tan atomizado como ha si-
do el del sector del alquiler de maquina-
ria durante muchos afos, la crisis ha he-
cho que este negocio en muchas empre-
sas haya tenido que reinventarse, buscan-
do nuevos nichos de mercado, adaptando y
actualizando sus flotas de maquinariay, en
otros muchos casos, buscar la especializa-
cién. Las tendencias de las empresas euro-
peas nos marcan un camino que hay que
seguir y aprovechar.

Esta buena predisposicién del mercado
espafiol del alquiler para los préximos afios,
también esta ayudando a que el mapa del
sector en los préximos afios pueda cambiar
de una manera importante. La llegada de los
grandes grupos multinacionales ante estas
buenas perspectivas de futuro, hace que es-
tas empresas estén al acecho para "aterrizar”
de una forma muy clara en nuestro pafs. La
puesta en escena de la venta de HUNE ha-
ce unas semanas, una de las compaiiias con
més estructura de delegaciones en nuestro
pais, hizo que hubiese movimiento de em-
presas, sobre todo francesas y también una
espafiola, que se interesaron por adquirir al
alquilador espariol. Al final ha sido el grupo
francés Loxam quien ha entrado en la dltima
fase para el acuerdo final de su adquisicion.
Seguro, que, si las condiciones de mercado
siguen optimistas y comienza a reactivar-
se de forma acelerada, veremos cémo gru-
pos ingleses, alemanes, suecos, finlandeses
y franceses, entre otros, seguirén al acecho
para entrar en este mercado.

Un ejecutivo de una de las empresas li-
deres en el sector, nos comentaba reciente-
mente, al hilo de este tema que "si no han lle-
gado mds grupos internacionales a nuestro
pais es por dos razones muy claras: precios
de los alquileres y cobro de los servicios”.

En definitiva, se deberia aprovechar es-
tas buenas expectativas de crecimiento pa-
ra regularizar el sector y tratar en la medi-
da de lo posible, actualizar precios, cobros,
seguridad, formacion, normativa, etc., etc.
Nos consta por otra parte que las asociacio-
nes que aglutinan a las empresas del sec-
tor del alquiler como ANAPAT y ASEAMAC,
va llevan algunos afios trabajando en serio
en estas materias, por otra parte, absoluta-
mente necesarias.

scena de la venta de HUNE
anas, una de las compaiiias
ctura de delegaciones en
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1 gremio del alquiler en

ASOCIACION ESPANOLA DE ALQUILADORES
DE MAQUINARIA (ASEAMAC)

mo modelo de negocio (costes

Espana lleva afios tra-
bajando en el desarrollo
conjunto del modelo de negocio
del alquiler, tanto de maquina-
ria como de equipos. De hecho,
ASEAMAC cumple como asocia-
cién 20 afios en 2016, represen-
tando a las empresas alquilado-
ras en este esfuerzo conjunto.
Pero ni los més optimistas del
lugar podrian imaginar el cambio

HACIA NUEVOS
MODELOS
DE NEGOCIO

JUAN JOSE TORRES

controlados, equipos adecuados,
servicio en el punto y momento
que se necesita, ....).

Mirando a medio-largo plazo,
todo apunta a que este modelo
de negocio no haré més que cre-
cer en un futuro cercano, a pe-
sar del lento avance de la eco-
nomia Europea, puesto que es
una tendencia global que se esta
haciendo presente en todas las

que se aproxima, donde el usua-
rio quiere tener acceso a todo ti-

Presidente de ASEAMAC

partes del mundo y en todos los
niveles de nuestra vida

po de equipos y méaquinas, los
idéneos para cada situacion. Es-
10 es muy poco probable con mo-
delos de propiedad tradicionales,
pero mucho més sencillo con mo-
delos de alquiler, también cono-
cidos como "pago por uso”

El pago por uso se estd ex-
tendiendo a todo lo que nos rodea, desde las aplicaciones de nues-

tro ordenador, las sébanas y menaje del hotel en el que nos alojamos
al viajar, los espacios y equipamiento para cualquier tipo de even-
to,... y asi un largo etcétera en el que no pueden faltar la maquina-
de cons-

Todos los dias asistimos a cambios de
gran calado en nuestras actividades
cotidianas, cambios que suelen
tener detrds nuevos modelos de
negocio de las empresas y/o los
profesionales que ofrecen el servicio.
.|

Para que este avance conti-
nie, serd de gran ayuda que la
empresa o usuario final dispon-
ga de medios para comparar la
oferta, valorar con criterios ob-
jetivos a sus proveedores y co-
nocer los requisitos a pedir en
cada caso

Desde ASEAMAC venimos trabajando desde hace afios para es-
tablecer herramientas objetivas que ayuden al cliente a disponer de
estos criterios, mediante publicaciones (e]. Guia de clculo de costes
do alquiler de maguinaria, eventos (Foro del alquiler y encuentros

Tia y cualquier tipo de equipos necesarios para
truccion e industria,

Se habla en algunos casos incluso del final de la propiedad como
la conocemos hasta ahora. Aunque no es descabellado pensarlo ain
par
flexi6n, dirfa que no parece una situacion tan lejana cuando pensa-

que estd lejos en el alquiler de maquinaria. En la misma re-

mos en cuantas personas compran fisicamente musica en un soporte
fisico, frente a quienes la compran o consumen de otro modo a tra-
vés de soportes digitales. Empiezan a aparecer aplicaciones donde se
comparten equipos, normalmente sencillos, entre usuarios. Veremos
c6émo evolucionan estas tendencias. De hecho, en nuestro pais no
han prosperado los llamados “comparadores” de internet para alqui-
ler de maquinaria, cémo si ha ocurrido en algunos paises de nuestro
entorno, puede que sea fruto del siempre recurrente “Spain is diffe-
En cualquier caso, vistos
los avances exponenciales de la
tecnologia, preparémonos para
la montana rusa de cambios en

rent”.

nuestros modelos de negocio,

Hay algo que es innegable, el
alquiler tiene muchos beneficios
para las empresas usuarias co-

LA ECONOMIA ESPANOLA HA
DADO UN VUELCO IMPORTANTE Y,
EN LA MISMA DIRECCION VAMOS LAS

EMPRESAS DE ALQUILER.

de y grupos de trabajo en los que todos los actores de
la cadena de valor participan.

La economia espafiola ha dado un vuelco importante y, en la mis-
ma direccion vamos las empresas de alquiler. El afio 2015 fue un
buen afio en cuanto a recuperacion de la facturacion, atras queda-
ron definitivamente las caidas. No es raro ver crecimientos de dos
digitos en los balances. El 2016 nos lleva por el mismo camino, pe-
se al frenazo sufido en la obra pblica dada la situacion de Gobier-
no provisional de trescientos dias que hemos sufrido. Todos espera-
mos que este problema se solvente y vuelva esta parte del negocio
tan importante para el alquiler.

Aprovecho esta tribuna que me ofrece la revista Potencia, para
agradecer a todos los que nos han apoyado durante estos primeros
20 afos de vida de la asociacién, tanto a los fabricantes, como a las
propias empresas constructo-
ras que han creido en el mode-
lo del alquiler y, especialmente,
a mis colegas alquiladores que
han tenido la paciencia y el te-
s6n de seguir trabajando en el
sector, a pesar de los afios di-
ficiles que nos ha tocado pasar.
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ASOCIACION DE ALQUILADORES DE PLATAFORMAS
ELE!

VADORAS (ANAPAT)

s un sector en el que pre-

domina la Pequefia y Me-

diana Empresa y la ma-
yoria de ellas no han salido al
mercado internacional, aunque
ha aumentado ligeramente el
ntimero de las que tienen pers-
pectivas de hacerlo. Debido a la
caida de demanda en los tiltimos
anos, se ha diversificado el al-
quiler de PEMP a otros sectores,
sobre todo en industria, dismi-
nuyendo la dependencia del sec-
tor de la construccion. No obs-

SITUACION
Y PERSPECTIVAS
DEL ALQUILER
DE PE

ANTONIO CASADO

raciones, que no permite amor-
tizar los equipos en un plazo ra-
zonable, estando el alquilador
obligado a aumentar su vida util.

El pasado mes de junio, du-
rante la celebracién de la 22*
Convencién de ANAPAT en el
Hotel Las Arenas de Valencia, se
pudo constatar un moderado op-
timismo entre los asistentes so-
bre la evolucién del mercado en
2015. Las empresas asociadas a
ANAPAT tuvieron una mayor ac-
tividad respecto al afio anterior

P

tante, atin sigue representando
més de un 50% de la demanda

que, junto a una menor moro-
sidad, permiti6 que un porcen-

de alquiler de PEMP para mas de
la mitad de las empresas.

El parque de PEMP en alqui-
ler se mantiene estable tras la
cafda vertiginosa producida en-
tre 2008 y 2013, y comienza a
dar sintomas de envejecimiento,
siendo deseable que se renovara
acorto plazo. Ademés, en este momento la configuracién de los par-
ques se esté ajustando a los modelos demandados por el mercado, y
esto obligaré a inversiones en modelos de alta demanda y desinver-
siones en modelos de baja demanda. Probablemente no haya un au-
mento del parque total de PEMP durante este afo, pero por las razo-
nes anteriormente expuestas, se aprecia un aumento en la compra
de maquinaria nueva y de segunda mano en buen estado. La dificul-
tad para la renovacion del parque es la baja rentabilidad de las ope-

Secretario General de ANAPAT

Elalquiler de Plataformas Elevadoras Méviles
de Personal (PEMP) es una actividad que
se ha consolidado en el mercado. La
utilizacion de estos equipos de elevacion
de personas permite abordar los trabajos
en altura con rapidez, agilidad y seguridad.

taje elevado de empresa volvie-
ran a la senda de los beneficios.
Estos datos nos indujeron a rea-
lizar unas previsiones econémi-
cas positivas para 2016 con una
mejoria en facturacién en torno
al 3 %, que estaba en sintonia
con el comportamiento del PIB
de la economia espafiola. Sin embargo, la realidad es que este aiio
la actividad ha descendido, aunque no por igual en las diferentes co-
munidades auténomas. Podemos, por tanto, afirmar con rotundidad
que la situacién politica actual con el gobierno en funciones, sin po-
der sacar adelante presupuestos e inversiones en obra piiblica, esta
afectando a nuestro sector. Las expectativas a corto plazo son posi-
tivas en la medida que esta aumentando la venta de vivienda nue-
va, la rehabilitacién y la actividad industrial, y también a medio pla-



20, si se reactiva la licitacion de obra publica tras la investidura de
un nuevo gobierno

Respecto a la Asociacién hay que destacar que ha seguido cre-
ciendo desde 2011 tanto en nimero de socios alquiladores, como en
ntimero de empresas colaboradoras, siendo en este momento el ma-
yor desde su fundacién. Este crecimiento se ha debido de una parte
a que las empresas de alquiler de PEMP necesitan un asesoramien-
to especializado que ANAPAT le puede ofrecer, por otra parte, por
el aumento de nuevos servicios al asociado, entre los que destaca
la formacién de operadores de PEMP, certificada con las nomas UNE
58921 e 1SO 18878, que en los Ultimos tres anos ha permitido a las
empresas asociadas realizar mas de quinientos cursos y emitir mas
de dos mil setecientos certificados.

Por otra parte, el estudio de costes realizado en colaboracién con
la Universidad de Alcala de Henares estd despertando mucho inte-
1és entre los alquiladores, y cuando el software de apoyo esté finali-
zado, ser4 una herramienta fundamental para la gestién de las em-
presas asociadas.

ANAPAT TRABAJA DiA A DiA PARA
LA PROFESIONALIZACION DEL

SECTOR, Y PARA QUE LA ENTREGA DE
UNA PEMP SEA CADA VEZ MAS UN
SERVICIO COMPLETO.

ANAPAT trabaja dia a dia para la profesionalizacion del sector, y
para que la entrega de una PEMP sea cada vez més un servicio com-
pleto, con el fin de que los arrendatarios valoren todos los servicios
adicionales que estén asociados a la entrega de una maquina, como
el mantenimiento adecuado del equipo, el transporte, y la informa-
ci6n y formacién a sus operadores, para que puedan cumplir con sus
obligaciones relativas a la prevencién de riesgos laborales.

El futuro del alquiler en Espaiia es muy prometedor, ya que la pe-
netracién del mercado del alquiler en Espaiia tiene atin mucho reco-
rrido en comparacién con el resto de paises de nuestro entorno. Ca-
da vez méas empresas deciden alquilar la maquinaria para gestionar
mejor los ciclos del mercado y minimizar riesgos y costes, pudiendo
acceder a los equipos mas avanzados tecnolégicamente. Ademas, las
directivas europeas de seguridad y de proteccién del medio ambiente
favoreceran el alquiler, ya que su complejidad creciente convencera
al usuario final de que debe delegar todas estas obligaciones en el al-
quilador, y asf dedicarse de lleno a la actividad propia de su negocio.

" 'g'
|
TECNICA DE FLUIDOS

Alta Tecnologia
en Construccion y Mineria




ras un ano 2015 don-

ASOCIACION DE FABRICANTES EXPORTADORES DE MAQUINARIA
PARA CONSTRUCCION, OBRAS PUBLICAS Y MINERIA (ANMOPYC)

respirando el ambiente, vien-

de nuestro sector pare-
cfa haber recobrado al-
go el pulso, la falta de gobierno
ha hecho que 2016 haya sido
un afio perdido en la tan anhe-
lada recuperacién de la econo-

INCERTIDUMBRE

JORGE CUARTERO

la afluencia de visitantes a
la feria podremos tomar el pul-
so'y hacernos una fotografia de
la situacién que viviremos en los
proximos meses o afios.

Mientras esperamos el des-

mia espafiola y de nuestro sec-
tor en particular. Sin embargo,

Director General de ANMOPYC

pertar de la economia nacional,
el extranjero se convierte en el

segtin el Fondo Monetario Inter-
nacional el PIB crecera un 3,1%
este afio y un 2,2% el siguien-
te, lo que la mantiene como la
més dindmica de las grandes de-
sarrolladas.

El pais se levantaré a medida
que lo haga la construccién. Este
sector llegé a significar el 20 por ciento del Producto Interior Bruto
(PIB). Ha sido, junto al turismo, el mayor motor econdmico. Y no ha
sido la causa de la crisis, la causa ha sido una evolucién alocada que
nos ha obligado a reajustar los sistemas. La construccién ha sido la
victima fundamental de la crisis, la gran perjudicada, basicamente
por las necesidades de financiacién. Si no se construye, se destru-
ve 0 nos quedamos estancados. La sociedad tiene que construir pa-
ra avanzar, de una manera u otra.

Hoy, slo la edificacion, especialmente la residencial, parece mos-
trar signos claros de reactivacién, aunque sigue a afos luz de los va-
lores de la burbuja inmobiliaria, unos niveles que, no obstante, na-
die cree bueno recuperar. La gran asignatura pendiente es la obra
publica. Las restricciones presupuestarias, obligadas por la conten-
cién del déficit, y el impacto en la poblacién de los numerosos casos
de corrupcién ligada a esta actividad que han salido a la luz, mantie-
nen el grifo practicamente cerrado. Y la situacién politica, muy ines-
table e instalada en un largo pe-
riodo de provisionalidad, no ayu-
da. No por ello dejamos de mirar
al futuro con esperanzas de que
la situacion se revierta y la pri-
mera parada en este largo cami-
no hacia un sector estable estd
en Zaragoza, en Smopyc 2017,
que nos mostrara una fotogra-
fia de como esté el sector y la
situacién de la maquinaria de
construccion en nuestro pais.
Hablando con unos y con otros,

Hemos llegado practicamente a final de
2016y Espaiia continda sin una direccion
clara, esperando que la situacion
politica se estabilice definitivamente
para tener cierta certidumbre a cerca
de hacia dénde nos vamos a dirigir.
|

LA COMPETENCIA ES DE LO
MAS DIVERSA DESDE GRANDES
MULTINACIONALES CON PRODUCTOS
TECNOLOGICAMENTE MUY
DESARROLLADOS, PASANDO POR
PRODUCTOS CHINOS E INDIOS, MUY
COMPETITIVOS EN PRECIO.

mand para las empresas espa-
fiolas que desde ya hace unos
afios han decidido salir al exte-
rior y competir sin miedos ni te-
mores en el mercado global, un
gran paso si miramos un poco
atrds donde sélo unos cuantos se
crefan capacitados para hacerlo.

Afio a afio la competitividad de nuestras empresas en el mercado
global es mayor, y asi lo reflejan las exportaciones que llevan varios
afios en niimeros positivos, y eso pese a las administraciones que no
pueden o quieren, ayudar tanto como quisiéramos y apostar defini-
tivamente por el mercado exterior con ayudas a esas empresas que
se recorren el globo paseando la marca Espaiia.

La competencia es de lo més diversa desde grandes multinacio-
nales con productos tecnolégicamente muy desarrollados, pasando
por productos chinos e indios, muy competitivos en precio. El mundo
globalizado cada dia es més competitivo y es por ello que Espaiia no
deberfa permitirse descuidar la competitividad de nuestras empre-
sas en el extranjero. En este punto podriamos hablar del Brexit y las

para las empresas exportadoras, el coste para la eco-
nomia espanola y nuestro sector atin es incierto, pero con las fuer-
ones que parecen plantear en los Gltimos dias
prever que ser mayor de lo esperado, otra piedra mas en el camino

Es por ello que la labor de las
asociaciones empresariales co-
mo ANMOPYC es cada dia més
importante. Aunando esfuerzos,
poniendo en comtin el conoci-
mientoy las experiencias conse-
guimos un tejido industrial mas
competitivo a nivel global y lo-
gramos que empresas espafio-
las estén presentes en los prin-
cipales proyectos de construc-
cién y obras de infraestructuras
en el mundo.
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Espaia siempre ha tenido més cultura de compra que de alquiler,
como se puede observar en el mercado inmobiliario. El sentido de
propiedad ha estado muy arraigado en nuestro pais pero también
es cierto que la crisis ha traido mucha inestabilidad a los negocios
y eso ha favorecido al alquiler. Hay muchos sectores, como el
automovilistico, donde el crecimiento o disminucion de la empresa
estd en funcion de los contratos que cada firma pueda generar
dentro de su grupo, con lo que todo pasa a ser mas provisional. En
este sentido, estas empresas prefieren alquilar los equipos porque
no saben qué les ocurrira en un futuro. Es una situacion que se ha
extendido a todas las cadenas de valor.

de la division de |
Power en Esparia fls,

de Loxam.

el f

quiter

jodos los sectore: 4n afectados por
Tuna provisionalidad que se mantendra
hasta que esta crisis desaparezca com-
pletamente, y eso favorece al alquiler sobre
la compra, sin duda. De hecho, esto se puede
apreciar claramente en los alquileres a lar-
go plazo, cada vez més habituales en nues-
tros negocios. Antes, no era comun que un
cliente alquilase un equipo de generacién de
energfa para cuatro afios y ahora este tipo
de operaciones son cada vez més frecuentes.
También hay que decir que las empresas
alquiladoras han favorecido esta tendencia
adaptando los precios para que los clientes
puedan ver facilmente el beneficio que obtie-



nen alquilando un equipo que esté siempre
en perfecto estado de mantenimiento y que
tiene en el tiempo un coste fijo e inamovible.

EL ALQUILER EN LOS

X PREMIOS POTENCIA

Con motivo de la entrega de los X Premios
Potencia de Maquinaria en el Palacio de Con-
gresos de Zaragoza, el grupo TPl organizo, a
través de la revista Potencia, una mesa re-
donda donde se debatieron y analizaron las
oportunidades y desarrollo del sector del al-
quiler en nuestro pais.

Moderada por José Luis Henriquez, di-
rector de Comunicacién del Grupo TPI, con-
6 con la presencia de excelentes expertos
en el sector: Ricardo Lépez-Cediel, director
Comercial de GAM; David Garcia Diaz, Di-
rector de la division de Power en Espana de
Loxam; David Cagigas, director General de
presidente de ANAPAT y Juan José
Torres, director General de TSTy presiden-
te de ASEAMAC.

Los cuatro ponentes valoraron de forma

Riwal y

muy positiva las expectativas del sector en
los préximos afios, toda vez que desde 2015
el mercado esta creciendo a un ritmo muy
lento, pero creciendo. En este aspecto resul-
taimportante la formacién del nuevo gobier-
no donde se espera que pueda dinamizar el
sector con la aprobacién de las inversiones
en nuevas infraestructuras por parte del mi-
nisterio de Fomento.

Afiadir valor al cliente y, de igual mo-
do, poner en valor el servicio que se presta
es una de las muchas asignaturas que tie-
ne pendiente el sector del alquiler en nues-
tro pafs, asf como la regularizacion del sec-
tor que, segln comentaron los presidentes
de las asociaciones de maquinaria genera-
lista y de plataformas de elevacién se lleva
tiempo trabajando en esta faceta con la Ad-
ministracién.

La seguridad en las maquinas, otro tema
tratado en la mesa redonda, puso de mani-
fiesto que, aunque nuestro parque de ma-
quinaria esté envejecido, ello no quiere de-
cir que las flotas de las compafas alquila-

Juan José
Torres, director
General de TST
y presidente de
ASEAMAC.

doras no sean seguras, asf lo manifest6 Da-
vid Cagigas. Pero ello no implica que a pe-
sar de esto, el parque de maquinaria de al-
quiler en nuestro pais necesita una amplia
renovacion en la flota de méquinas, tanto
de equipos de elevacién como generalistas
De hecho, ya hay muchas empresas alqui-
ladoras que han iniciado la compra de nue-
vas unidades de maquinaria sobre todo en

ia compacta y estand
de momento, las grandes. 2017 debe repre-
sentar un afio de grandes inversiones en ma-
quinaria por parte de las empresas alquila-
doras espafiolas.

A LA BUSQUEDA DE NUEVOS

NICHOS DE MERCADO

En opinién de los ponentes, la construccién
ha perdido peso, no sélo en el alquiler sino
en la propia economia espariola en general,
es evidente. Hemos pasado de aproximada-
mente 900.000 casas de obra nueva en el afo
2007, a poco més de 25.000 en 2014. An-
te estos datos no ha quedado mas remedio
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que reinventarse de nuevo y buscar nuevos
nichos de mercado., en definitiva, la diver-
sificacion. En este momento para cualquier
alquilador las palabras ‘evento’ o ‘industria’
aparecen en la misién y en la visién de sus
compaiifas. Todos hemos intentado encon-
trar nuevos nichos de negocio y esto ha he-
cho que el peso total que tiene la construc-

ci6n en la facturacion las empresas de alqui-
ler haya bajado a niveles que antes de la cri-

sis jamés

> hubiera imaginado. No ha ocu-
los casos ya que hay empre-
sas en las que la construccién sigue supo-

rrido en todos

niendo en torno al 80% de su negocio, pe-
T0 en otras, se puede estar hablando de un
reparto 40-30-30 (construccién-eventos-in-
dustria), que por otra parte, es lo habitual en
firmas alquiladoras europeas diversificadas.

LOXAM GROUP ENTRA EN NEGOCIACIONES EXCLUSIVAS PARA
LA POTENCIAL ADQUISICION DEL GRUPO HUNE

También hay que tener en cuenta que el
nivel de exigencia del cliente en los sectores
eventos e industria es muy superior al tradi-
cional de la construccién. Son clientes que
no te piden una méquina, sino que requie-
ren un servicio 'llave en mano’ con un precio
cerrado para toda la operativa, incluyendo el
transporte, el montaje, el mantenimiento,
En cuanto a las tendencias de futuro del
mercado, Juan José Torres incidi6 en el nue-
concepto del retail. Una actividad que se

estableciendo con gran éxito en mu-
chos paises del centro y norte de Europa y
que a nuestro pafs no tardara mucho en le-
gar, donde el cliente es su propio gestor del
alquiler de maquinaria. Para David Garcfa el
futuro del sector pasa por la incorporacién
de nuevas tecnologias tanto en la gestién de

las empresas como en los equipos, asi como
la innovacién.

La noticia aparecida hace unas semanas de
la puesta en venta de una importante compa-
fifa espariola de alquiler, hizo que le modera-
dor preguntase a los tertulianos qué pasara
en un futuro inmediato en el sector. ¢éHabra
concentraciones de grandes empresas? En es-
te aspe

5, todos coincidieron que si se sigue

con este optimismo y el mercado crece habra

posibles concentraciones y joint ventures de

nde:

empresas g y mas pequenas, sobre to-
do conla llegada a Espaia de grupos multina-
cionales extranjeros que siguen expectantes
por ver cémo se va desarrollar el sector, aun-
que como apuntaba Ricardo Lépez Cediel, en
nuestro pais no hay empresas intermedias, o

son grandes o pequenas.

de Loxam como lider en la in-

Loxam Group (Loxam) y Hu-
ne Rental (Hune) anuncian que
inician negociaciones exclusi-
vas para la potencial adquisi-
cién de Hune por parte de la
multinacional francesa. Hune
es una de las empresas especia-
listas de alquiler de maquinaria
con 35 delegaciones en Espa-
fia. También opera con delega-
ciones en Franciay Portugal y a
través de joint-ventures en Ara-
bia Saudf y Colombia. Los in-

gresos totales de Hune conso-
lidados en 2015 superaron los
67 millones de euros en Euro-
pa. La potencial integracién de
Hune con Loxam ayudara a la
compaiiia a continuar su desa-
rrollo, beneficiandose del apo-
yo de un sélido grupo indus-
trial enfocado exclusivamen-
te en el negocio de alquiler de
maquinaria.

Loxam es una de las empresas
de alquiler lideres en Europa

con més de 5.000 empleados y
650 delegaciones en 11 paises
en Europa, también en Marrue-
cos y Brasil. En Espafia Loxam
opera actualmente a través de
14 delegaciones.

La potencial adquisicion de
Hune reforzara la presencia de
Loxam en Espafia y expandiré
su presencia geogréfica tan-
to en Portugal, como en Ara-
bia Saud y Colombia, conso-
lidando asf el posicionamiento

dustria europea de alquiler de
equipos. Esta operacion esta
sujeta a la firma de un acuerdo
de compra de las acciones de
Hune, actualmente en negocia-
cion, y se espera que se produz-
ca en las préximas semanas.
Hune y sus accionistas, lidera-
dos por Norgestion, son ase-
sorados por Société Générale y
Banco Santander, mientras que
Loxam lo es por Rothschild.
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SEGUN EL INFORME EUROCONSTRUCT

Momento dulce
PARA EL SECTOR
CONSTRUCCION EUROPEO

El afio 2016 serd el tercer
ejercicio en positivo tanto
para el PIB como para la
construccion, lo cual evidencia
la clara correlacién entre

la economia y el sector
construccién en Europa. La
particularidad del 2016 es que
inicia una fase en el que la
construccién muestra mayor
traccion que la economia: la
previsién para el sector es del
2,6% mientras que solo se
espera un 1,8% en el PIB de
la suma de paises de la red
Euroconstruct.

as razones que explican este plus de cre-
Lflmiemo son variadas (bajos tipos de in-

erés, mejora de las rentas familiares,
plan europeo de inversiones) si bien no es-
tan exentas de riesgo (presupuestos pibli-
cos restrictivos, altos niveles de deuda publi-
cay privada)

Este repunte del sector no serd un fen6-
meno pasajero y la prevision contempla que
la construccion continte avanzando a ma-
yor ritmo que la economia durante los préxi-
mos anos. Sin embargo, la brecha entre am-
bas no tiende a aumentar, sino a reducirse:
mientras que el PIB se mantiene creciendo al

1,9% tanto en 2017 como en 2018, el sector
construccion pasa del 2,7% en 2017 al 2,4%
n 2018, La desaceleracién de Alemania pro-
voca que una quinta parte del sector europeo
de la construccién apenas espere crecimien-
to en el horizonte 2018, lo cual es imposible
de compensar con el buen comportamiento

de mercados mas pequefios como los de Po-
lonia o Irlanda. El resto de mercados grandes
se mueven alrededor de la media: Espaia y
Francia algo por encima, Italia algo por deba-
jo (Ver grafico 1).

La edificacion residencial ha reacciona-
do mas pronto y con mayor intensidad que el
resto de los segmentos, y disfruta de un mo-
mento de crecimiento sustancial: 5,7% previs-
10 para 2016y 4,2% para 2017. Los paises de
la zona Euroconstruct esperan producir mas
de 1,6 millones de viviendas en 2017, en con-
traste conlos 1,4 millones al afo que se regis-
traron en 2013-2014. Junto con la recupera-
cion econdmica, el abaratamiento del crédito
ha contribuido decisivamente a volver a des-
pertar interés por la compra y por la promo-
cién de vivienda. Tal como ya apuntamos en
elanterior informe, el fenémeno de la acogida
de refugiados esté presionando a paises como
Alemania o Holanda a construir vivienda con
urgencia. A Francia le ha costado bastante sa-
lir de la espiral recesiva, pero finalmente tiene
por delante unos afios de crecimiento intenso,
arropado por politicas ptiblicas de estimulo.

La edificacién no residencial vuelve alazo-
na positiva en 2016 (3,2%) tras un largo pa-
réntesis de siete afos de recesion. Pese a la
mejora del clima empresarial, la demanda de
nueva superficie no residencial continta sien-
dosélo moderada, en un contexto de abundan-
te stock disponible que se percibe en indica-
dores como el bajo grado de uso de la capaci-
dad productiva instalada. Adems, la demanda
publica sigue muy condicionada por los equi-




ATLAS COPCO TECNICAS DE CONSTRUCCION

En Atlas Copco contamos con la gama de producto mas amplia del mercado: herramientas de construccion
y demolicién, compresores transportables, bombas, generadores, torres de iluminacién y equipos de
compactacion y pavimentacion
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rales europeos. El mal momento de la inver-
sién pablica sigue dejandose sentir, particu-
larmente en las administraciones locales que
suelen asumir la responsabilidad del manteni-
miento de las infraestructuras. El Plan de In-
versiones de la Comisién Europea deberfa de
ofrecer un cierto contrapunto, y hasta el mo-
mento ha contribuido a arrancar proyectos de
trasporte y energia en 10 paises. La prevision
mas amedio plazo vuelve a acelerarse (3% en
2017, 3,8% en 2018) contando con que los
paises del Este recuperen su ritmo habitual,
particularmente Polonia. En Europa occiden-
tal, los mercados mas activos seran Noruega
y Reino Unido; asimismo Italia, cuya estrate-
gia nacional de reactivacion de proyectos que
quedaron paralizados por la crisis ya esté dan-
do firutos (Ver gréficos 2 y 3).

SITUACION Y PREVISIONES EN ESPANA.
LA INGENIERIA CIVIL SE DESENGANCHA
DEL TREN DE LA RECUPERACION

En el sector construccion se percibi6 un cam-
bio de tendencia en la sequnda mitad del 2014
que propicié que 2015 empezase con un mo-
derado optimismo: la ingenieria civil crecia

librios presupuestarios en numerosos pafses.
Por todo ello, la produccién seguird movién-
dose a niveles discretos, pese a que los incre-
mentos anuales (3,4% para 2017y 2,3% pa-
ra 2018) puedan dar la impresion de que los
avances son significativos. Por categorfas de
uso, las oficinas consiguen dejar atrés el es-

delos it}
las expectativas de crecimiento més intenso;
g menor escala tambié di

la construccion industrial. El énfasis que Ale-
‘mania esta poniendo en la vivienda no se re-

produce por el costado del no residencial, que
tiende a estancarse.

La ingenierfa civil repunt6 notablemente
en 2015 (2,9%), pero pierde impulso en 2016
(1,5%). Es el efecto combinado de varios facto-
res: en el Reino Unido se van acabando proyec-
tos viarios de gran envergadura que han pro-
pulsado a este segmento los Gltimos 3 afios,
en Espaa se ha desvanecido el efecto catali-
zador de las elecciones y en los paises del Es-
te se atraviesa un cierto “impasse” entre pe-
riodos de programacién de fondos estructu-

con la i de las eleccions
taban los proyectos para nuevas viviendas y
se recuperaba la rehabilitacién. Esta atmos-
fera positiva se ha degradado en 2016 a raiz
de la repeticién de las elecciones que esta ra-
lentizando la toma de decisiones y ha provo-
cado una nueva recafda de la ingenierfa civil
Afortunadamente, podria poderse compen-
sar gracias al buen comportamiento del resto
de segmentos, sobre todo la vivienda, con lo
que pese a todo continuaria la recuperacion
en 2016 (3,7%). En 2017 y 2018 el sector po-
drfa irse reequilibrando: la edificacién tende-
ria a moderar su avance mientras que la inge-
nierfa civil ya no se contraerfa més. Gomo re-
sultado, la produccién seguirfa creciendo (4%
en 2017y 3,5% en 2018) a ritmos algo supe-
riores a los de la economia.

El segmento de la edificacion residencial
es el que concentra las mejores expectativas
para los proximos afios, algo que puede resul-
tar paraddjico puesto que la vivienda se sue-
le identificar como el principal factor desen-
cadenante de la crisis. Influye sin duda la me-
jora del sector inmobiliario, donde el inicio de
la recuperacién de precios y las mejores con-
diciones en las hipotecas abonan la idea de
que es un momento Oportuno para comprar.
Aunque persisten las dificultades, promover
nueva vivienda en aquellas zonas y estratos
de demanda més activos ya no se percibe co-
mo algo insensato. Es atn prematuro con-
cluir que el mercado esta normalizado, pero
la mejora ha sido suficiente como para propi-
ciar los primeros incrementos de produccién
en 2015 (3,8%) y apunta a un 2016 bastante
activo (12%). La mejora en los flujos de nue-
vos proyectos y en el mercado de suelo per-

aumen-
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Entrevista al adjunto a la
Direccién de Himoinsa

“Existe una
clara tendencia
en el futuro
del sector
quees la
hibridacion”

Himoinsa se ha
convertido en una

de las compariias

de referencia a nivel
mundial en el disefio y
fabricacién de equipos
para generacion de
energia. Aprovechando
la feria de Matelec,
celebrada en Madrid
recientemente, AR
tuvo la oportunidad
de hablar con Juan
Ignacio Perona,
adjunto a direccién de
Himoinsa, quien nos
hablé de la situacion
de los mercados, tanto
a nivel nacional como
internacional y las
lineas estratégicas que
desarrolla actualmente
Himoinsa para atender
esos mercados.

BERONA




(Como valora la situacion actual del mer-
cado espafiol de equipos para generacion
de energia?

Actualmente el mercado se esta recuperando
después de una crisis muy prolongada, pe-
10 ya se ven ciertos movimientos, especial-
mente en el sector del alquiler.

Por otra parte, Espaiia cuenta con grandes

constructoras que estan desarrollando mu-
chos proyectos en el extranjero y eso hace
que a nivel interno haya demanda para ser-
vir equipos de generacién de energfa y, co-
mo consecuencia, este afio nos ha permiti-
do crecer de forma muy considerable en el
mercado nacional
(Nuestras constructoras compran aqui sus
equipos nuevos o lo hacen en los paises don-
de desarrollan los proyectos?
Tenemos proyectos de todas las clases, pe-
10 lo clerto es que las compras en su mayo-
ria las centralizan en Espafia. Puede ser que
tengan una UTE en el extranjero o por el ti-
po de acuerdo o que en una region tengan
que comprar localmente, pero generalmen-
te compran en Espaia.

El valor afiadido respecto a eso es que
aunque las compren aqui, luego ofrecemos
un soporte local y es algo que incluso, a ve-
ces, nos ayuda a ganar esos proyectos, por-
que la venta se centraliza desde aqui, pe-
10 "in house” tenemos ese apoyo local para
mantenimiento y reparacion, al que se valo-
ra muy positivamente por parte de nuestros
clientes. Ademas, como disponemos de una
red muy vertebrada nos permite estar en ca-
da pais de una manera muy directa. Un fa-
bricante de confianza y un servicio integral,
estos son nuestros valores.

Sus equipos llegan a muchos sectores de
actividad. ;Qué sectores son los mds nece-
sitados o los que mds consumen esta tipo-
logia de equipos?

Hay sectores que, por la demanda de la so-
ciedad, estan creciendo muchisimo, como te-
lecomunicaciones que es un sector que no
deja de progresar, cada vez consumimos mas
datos, mas videos y todo eso hay que soste-
nerlo también energéticamente. Los repe-
tidores transmiten muchisimos datos y ese
consumo de energia, muchas veces en luga-
res remotos, hay que suplirlos con genera-
dores, un sector en el que la demanda cre-
ce constantemente, de Igual manera que lo
que ahora esta muy de moda que es la "nu-
be”; datos que son realmente servidores y
que estén fisicamente en algun sitio. Y para
garantizar que nunca va a haber ningtin fallo
se proveen de equipos de emergencia donde
también se estd creciendo mucho a nivel de
grupo electrogeno. Yo diria que estos son los
dos campos en que mis se esté creciendo.
Su compaiiia, desde hace muchos afios,
tienen una activa presencia en los merca-
dos internacionales, ;en qué situacion se
encuentra el mercado europeo, asidtico y
americano?

Realmente, en el mercado europeo es
donde mas fuertemente estamos implan-

tados, porque también somos una empre-
sa europea, y evidentemente, es donde he-

mos crecido de forma natural. Actualment

Actualmente la idea de la empresa es
consolidar los mercados en los que estamos

nuestra presencia en estos mercados repre-
sentan en nuestra cifra de negocio un 40 %o
a Europa, mientras que en Asia Pacifico un
20 %; Africa un 10 % y un 30% en el mer-
cado americano. Las previsiones es que Asia
Pacifico crezca mucho en los préximos afios.
¢Pero la situacion por la que atraviesa el
sector petrolero no ha parado muchos pro-
yectos?

Ha habido un parén a nivel mundial por el
tema del petrdleo, y muchos otros factores,
pero el potencial que tiene Asia es enorme y
aunque ahi ya estamos en un 20 por ciento,
notamos que la demanda es creciente y que
tenemos un potencial muy grande para cre-
cer. Ahf también contamos con una filial co-
mercial y un centro productivoy esto nos va
a permitir avanzar de forma muy dindmica.
En un futuro inmediato ;piensan ampliar
su estructura filial en Asia o en América?

Actualmente

el mercado

se esta
recuperando
después de

una crisis muy
prolongada, pero
ya se ven ciertos
movimientos,
especialmente
en el sector del
alquiler.

presentes hemos abierto
una filial en Sudafrica, en Johanesburgo, y,
a corto plazo, no hay previsién de abrir nin-
giin otro centro. La idea es consolidar aque-
llos mercados en los que ya estamos presen-
tes. Por otra parte, estamos ampliando las
instalaciones a nivel productivo en Nortea-
mérica, en nuestra planta de Kansas, lo que
realmente es un proceso importante, por-
que se estd haciendo una fébrica dimensio-
nada a la exigencia de esos mercados, don-
de estamos seguros de que se van a gene-
rar nuevas oportunidades, y, por supuesto, la
ampliacion o la incorporacion de una nueva
fébrica en Argentina. Ahi tenemos nuestra
fabrica de alternadores y lo que se esta ha-
ciendo es incorporar al proceso productivo
una cadena de produccién para grupos elec-
trégenos que hasta ahora se estaban de al-
guna manera importando desde Espafia. De
esta forma, se va a producir localmente pa-

ra todo el mercado, por lo que en los puntos
que ya estamos intentamos mejorar el posi-
cionamiento més que ir abriendo nueva es-
tructura. Esta es la estrategia que se plantea
Himoinsa para los préximos afos,

(Qué tendencias en la demanda van a se-
guir los mercados en los proximos aios?
Es una pregunta muy genérica, pero hay una
respuesta que es la biisqueda de energfas re-
novables, la cual no esté refiida con el grupo
electrégeno porque lo que te aporta la ener-
gia renovable que es la limpieza en el sumi-
nistro, conlleva el inconveniente de la in-
consistencia en el suministro y eso se suple
con los grupos electrégenos y cada vez te-
nemos més proyectos de hibridacion, donde
se combinan energfas renovables con gru-
pos electrégenos en apoyo y en emergencia
de estos equipos.

Existe una clara tendencia que es la hibri-
dacién por el tema de los no contaminacio-
nes, fundamentalmente por las emisiones y
Pero, aunque la tendencias es clara, no hay
un nivel de exigencia igual en paises desarro-
llados como en otros lugares. Est claro que
en Europa las restricciones son cada vez ma-
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yores a nivel de emisién de gases y de con-
taminacién acusticay, en ese sentido, somos
un mercado muy exigente y ahi es donde nos
debemos amoldar todos los fabricantes. Hi-
moinsa siempre ha estado a la vanguardia y
por ello hemos desarrollado un equipo con
un nivel de contaminacién bajfsimo.
Himoinsa siempre se ha caracterizado por
desarrollar un potente I+D+i, de forma que
tecnolégicamente estG siempre a la van-
guardia...

Efectivamente, Himoinsa ya lleva unos afos
trabajando en proyectos de hibridacion tie-
ne un producto desarrollado concretamente
para hibridacién en el campo de las comuni-
caciones y realmente tiene mucha deman-
da este tipo de solucién. Trabaja en el dm-
bito de la insonorizacién de los equipos para
una contaminacién actstica mucho menor.
Y de hecho, acabamos de lanzar un equipo

HIRADIRTLA ]

que ofrece unas prestaciones a nivel actsti-
coimpensable hace unos afos y, por supues-
to, NO Se va a parar aqui, va a seguir desa-
rrollando nuevos productos.

Hablemos del alquiler, un sector de referen-
cia en ventas para su compaiiia. ;Cudl es
la situacion actual de este sector y que pers-
pectivas de futuro presentan?

El sector del alquiler muestra sintomas de
mejora. Los alquiladores han tenido su par-
que durante muchos afos y, quizas, lo tie-
ne un poco obsoleto y ha llegado la hora de
renovarlo. En ese sentido, nosotros estamos
notando una mayor demanda y también ayu-
daré mucho si se recupera la inversién pi-
blica. En este sector también hemos nota-
do un viraje de la empresas de alquiler don-
de antes habfa un enfoque hacia la obra pd-
blica, ahora ha virado a temas de eventos e
industria, obviamente porque todos nos te-

Himoinsa ya
lleva unos anos
trabajando en
proyectos de
hibridacion.
Dispone de

un producto
desarrollado
concretamente
para el campo
de las
comunicaciones,
donde
realmente
tiene mucha
demanda.

nemos que amoldar a la situacién en la que
vivimos y porque también han sabido amol-
darse a la ausencia de obra publica y ha vi-
rado a este tipo de servicio que también de-
manda un tipo de maquina un poco diferen-
te. Nuestro objetivo en este sector es ofrecer
los mejores equipos y un servicio de calidad
y trabajar de forma conjunta para, al final,
dar al cliente la mejor solucién.

(Qué tipologia de equipos son los mds de-
mandados en el sector del alquiler?
Ultimamente, como las empresas han ido
hacia el sector de los eventos, se demanda
que los equipos puedan trabajar en parale-
lo, para que en el caso de que haya alguna
incidencia en alguno de ellos, al trabajar en
paralelo, el otro pueda asumir toda la carga,
para que no se resienta el espectaculo, no se
apaguen las luces ni la musica y que nadie
note nada. Y en ese sentido, algo que antes
era muy extraiio como el que un alquilador
demandase este tipo de equipos, ahora estan
cambiando por la focalizacién de los sect
res a los que van. También tiene mucha de-
manda las “conexiones de potencia répida”.
La insonorizacién es una exigencia notable
que cada vez se exige més. Desde que se
tiene que oir mas al cantante que al grupo
electrégeno, hasta que va a ir a una deter-
minada ciudad y las normativas de las ciu-
dades cada vez son més exigentes; todo ello
implica seguir trabajando para estar siem-
pre en la punta de lanza.
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Con mas de 70 empresas participantes

Gran éxito de GAM en la
Fiesta de la Maquinaria

Lamultinacional espafiola del alquiler, GAM, organizé
a primeros del mes de octubre la Primera Fiesta de
la Maquinaria en las instalaciones que la compaiiia
dispone en la localidad asturiana de Siero. Mas de 70
empresas proveedoras de maquinaria para construccion
y obras piblicas y de servicios relacionados con el
alquiler se dieron cita en este evento, donde pudieron

exponer sus equipos. De igual modo, la cita reunio a
mas de 10.000 personas llegadas de toda geografia
espaiiola que durante tres dias pudieron compartir sus
experiencias profesionales y también ludicas. Sin lugar
a dudas, se trata de un encuentro pionero en nuestro
pais que ha tratado de dinamizar el sector después
de muchos afios con ritmo de actividad muy bajo.




| presidente del Principado, Javier Fer-

néndez, v el presidente de General

de Alquiler de Maquinaria (GAM), Pe-
dro Luis Fernandez, fueron los encargados
de inaugurar la I Fiesta de la Maquinaria,
un evento que reunié a mas de 70 empre-
sas del sector en un recinto de 45.000 me-
tros cuadrados

Una subasta de maquinaria usada a cargo
de la companfa especializada Ritchie Bross,
dos mesas de debate o una zona de ocio y
gastronomia con conciertos e hinchables pa-
ra nifios fueron algunas de las apuestas de
la companfa, en sus instalaciones de Gran-
da, en el municipio de Siero.

A su llegado al recinto ferial, a pregun-
tas de los periodistas, el mximo responsa-
ble del Ejecutivo regional reiterd que es una
"evidencia” que le resulta posible compatibi-

lizar su ocupacién como presidente del Prin-
cipado y también de la gestora que PSOE,
tras la dimision de Pedro Sanchez como se-
cretario general del partido.

Javier Fernandez recorri6 durante alre-
dedor de una hora el recinto, en el que se
detuvo en algunos de los stands exposito-
res, entre ellos el de la hullera ptblica Hu-
nosa y la compania de transporte de viaje-
ros Alsa, en los que ha departido durante
unos mMinutos con sus MAximos responsa-
bles, Teresa Mallada y Jacobo Cosmen, res-

Uno de los platos fuertes
fue la subasta de
equipos usados y coches
clasicos, desarrollada
por Ritchie Bros.

pectivamente. Asimismo, provechd su vi-
sita para poner a prueba un scalextric, cu-
yos mandos compartié durante unos minu-
tos con el consejero de Empleo, Industria y
Turismo, Francisco Blanco.

La feria ofrecié dos mesas redondas, di-
ferentes ponencias a cargo de expertos del
sector, y mas de veinte presentaciones y ds
mostraciones de producto de expositores y
colaboradores que se sucedieron de forma
continua durante los tres dias del certamen.

Uno de los platos fuertes del encuentro
fue la subasta de equipos usados y coches
clasicos, desarrollada por Ritchie Bros, el su-
bastador de equipos industriales més grande
del mundo. Durante la tarde del viernes se
subastaron cerca de 100 maquinas de natu-
raleza muy distinta y varios modelos de co-
ches antiguos, como por ejemplo un espec-
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tacular Ford A Pick de 1925 o un no menos
impactante Cadillac de 1953,

La feria también contd con un Area Motor
donde se dieron cita diversos expositores del
mundo del automévil entre los que se encon-
traban el Grupo Adarsa, concesionario oficial
de Mercedes-Benz, Honda, Mitsubishi, Hyun-
dai y Smart. Tampoco se lo perdié Motoviedo,
que, ademés de marcas internacionales como
Honda y Can-am, aportd una espectacular ex-
hibicién en circuito de mini motos de 5.000

metros cuadrados. Al encuentro acudi6 tam-
bién Tartiere Auto, el concesionario de Volk-
swagen y Audi para Asturias, y el grupo Volk-
swagen, con su gama de vehiculos industriales.

Redondes la cita un espectacular hospi-
tality de Moto GP y la presencia de un invi-
tado muy especial: la Escuela Politécnica de
Ingenierfa de Gijén y su equipo ImpulsEra-
cing Formula Student Team Gijén, con su
Férmula EPI, un coche eléctrico monoplaza

de competicién disefado por una treintena
de estudiantes de distintas ingenierfas que
va ha participado en varias competiciones.

LAS MESAS REDONDAS
Uno de los grandes atractivos de
mera Fiesta de la Maquinaria fue, sin lu-
gar a dudas, las mesar organizadas duran-
te el evento

La primera de ellas titulada “El ciclo de
vida de la maquinaria”, donde se analizaron
aspectos importantes sobre la rentabilidad
de los equipos en las companias en diferen-
tes sectores de actividad empresarial. Es-
ta mesa fue moderada por la directora de la
revista Movicarga, Macarena Garcia y cont6
con la presencia de los siguientes ponentes
Riccardo Magni, presidente de Magni Tele-
scopic Handlers, David Fernandez Coutado,

sta pri-

director de la oficina de proyectos de Orova-
lle Minerals, Valero Serentill, gerente regio-

La feria también conté con un Area Motor donde
se dieron cita diversos expositores del mundo del
automovil entre los que se encontraban el Grupo
Adarsa, concesionario oficial de Mercedes-Benz,
Honda, Mitsubishi, Hyundai y Smart.

nal de Ventas de Ritchie Bros, David Cagi-
gas, country manager de Riwal y presidente
de Anapat, Javier Soria Pastor, responsable
de Security Innovation Research en Telef6-
nica, Estanis Verdes, gerente y socio funda-
dor de Seatrans Maritime,

Todos ellos coincidian en senalar que las
nuevas tecnologias estan revolucionando la
forma de encarar los mercados. "Hasta hace
unos afios las empresas disponfamos de unas
tecnologias que no tenian los usuarios finales
pero eso ha cambiado, ahora estas tecnolo-
gfas son accesibles a todos y podemos llegar
con més fuerza a nuestros clientes, acelerar
los procesos (incluidos los tramites aduane-
r0s), garantizar con mayor fiabilidad las fe-
chas de entrega y evitar errores”, comenta-
ba Estanis Verdes como apertura del debate.

Desde el punto de vista del fabricante,
Riccardo Magni destacaba la importante la-
bor que viene realizando esta industria pa-
ra incorporar en la maquinaria los tltimos

avance encaminados todos ellos

s técnicos,

a facilitar el trabajo de los operarios y de los
mecénicos, aumentar la seguridad y cum-
plir las Ultimas normativas medioambienta-
les. “Estos innovadores dispositivos no son
ya una opcién, son un estandar en nuestro
sector. Trabajamos para lograr una optima
sinergia entre maquinaria y operario y con
ello aumentar los niveles de rendimiento”,
indicaba el presidente de Magni

David Fernandez Courtado llevaba estas
ventajas al dmbito de la gestién de la maqui-
naria, destacando tres grandes avances: por
un lado la gestion de los activos, con una mo-
nitorizacién de los equipos que permite con-

claves para su i

Por otro lado, la formacién, con la introduc-

trolar

cién de la mas moderna tecnologia en el &m-
bito de los simuladores para evitar riesgos de
accidente con la propia maquinaria y mejorar
también los procesos formativos. Y por Ulti-
mo, el mantenimiento de los propios equipos
yla gestién de los repues

con unos proce-
dimientos mucho mas automatizados que re-
cortan los tiempos de entregay, por ende, los
tiempos muertos de las maquinas.

Como principal subastador mundial de
equipos industriales, Ritchie Bros aportaba en
la mesa redonda la cada vez mayor relevan-
cia que va cogiendo el negocio online, cuyo
enorme potencial esta atin sin aprovecharse
al 100%. En el caso de esta multinacional, ha
pasado de no vender en 2004, en sus subastas
sin reserva, ningtin equipo mediante su plata-
forma on line, a constituir hoy ésta el 50% de
su negocio. De hecho, como confirmaba Vale-
ro Serentill, a fecha actual ya tienen mas regis-
trados mediante la web que en sus lugares de
subasta. Y a tenor de las Ultimas operaciones
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realizadas por la compania (compra de Mas-
cus e IronPlanet) parece que la tendencia vaa
seguir siendo ésta durante los proximos anos.

Desde Riwal, su director para Espafia, Da-
vid Cagigas, ponia el acento en la importancia
que tiene para las empresas de alquiler de ma-
quinaria la tecnologfa a la hora de diferenciar-
se de la competencia y de mejorar sus proce-
s0s internos (registro de las maquinas, repues-
tos, mantenimientos, etc.). Es més, como reco-
nocia el presidente de Anapat, esta tecnologia
permite optimizar el lote de maquinaria que se
ofrece al cliente, reduciendo incluso el nimero
de equipos que se le alquila sin perjuicio para
su actividad. El alquilador, por su parte, tiene
ccomo ventaja ver liberados los activos restan-
tes para destinarlos a otros trabajos.

Otro punto de vista lo aportaba Javier So-
ria, quien alertaba de los riesgos que estdn
asumiendo numerosas empresas a la hora de
implantar las tltimas tecnologias sin tener en

cuenta un factor fundamental como es la se-
quridad. Y ponia como ejemplolas ingentes in-
versiones que acometieron EE UU'y Japdn pa-

ra desarrollar los aviones de 5 generacion des-

cuidando la proteccién de sus investigaciones,
de lo que se ha aprovechado China para crear
estas aeronaves con apenas inversion en 14D,

El segundo asunto destacado de esta mesa
redonda estuvo en la vida itil que deben tener
los equipos en los parques de maquinaria, es
decir sus ciclos 6ptimos de renovacion. En es-
te sentido David Cagigas abria el turno de in-
tervenciones sefialando, por una parte, que no
hay que hablar tanto de afios como sf de horas
de uso, y por otro lado, que hay que tener siem-
pre en cuenta el mantenimiento que se hace
de esos equipos, porque como se ha demos-
trado en algunos mercados, como el alemén,
una méquina a la que se le haga un buen ser-
vicio puede durar afios en una flota de alqui-
ler con rentabilidades similares a las de unida-

“Hasta hace unos afos las empresas disponiamos
de unas tecnologias que no tenian los usuarios finales
pero eso ha cambiado, ahora estas tecnologias
son accesibles a todos y podemos llegar con mas fuerza
a nuestros clientes, acelerar los procesos
(incluidos los tramites aduaneros), garantizar con
mayor fiabilidad las fechas de entrega y evitar
errores”, comentaba Estanis Verdes.

des nuevas. En el caso de Riwal, la edad me-
dia de sus equipos esté entre los 5y los 6 afios,
‘mientras que la media en Espafia alcanza los
9,7 anos (esto contrasta con otros paises eu-
ropeos como Dinamarca, donde la vida media
en los parques es de 2,3 afios).

David Cagigas también destacaba duran-
te sus intervenci
en este ambito, como la importancia del va-
lor residual a la hora de decidir cuéndo dar
salida a un equipo de la flota de alquiler, la

nes otros elementos claves

imposibilidad de recuperar actualmente en
4-5 anos la inversion destinada a la compra
de plataformas aéreas debido a los precios
que hay de alquiler, y la necesidad de con-
cienciar a los clientes de que una mayor tec-
nologia supone un valor aadido en la maqui-
naria que hay que repercutir en las tarifas
Ademas, concluia que si el mercado de al-
quiler es hoy rentable es porque se esté em-
pleando mucha maquinaria con varios afios
de vida ttil que ya esté pagada y amortizada.

Respecto a la renovacién del parque, des-
de Orovalle Minerals se daban las dos razones
fundamentales que sigue esta compatifa a la
hora de sacar sus equipos pesados (sobre todo
de minerfa subterranea) al mercado de usado.
En primer lugar, cuando bajan los niveles de
rendimiento de decir, el ratio
de usoy disponibilidad es bajo comparado con
l d v
en segundo lugar, cuando se detecta una ob-

08 equipos,
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La deportista Angela Pumariega centré su
intervencion en lo mucho que comparte el deporte y
la empresa; entre ellos, la bisqueda de objetivos y la

formacion continua para lograr esas metas.

solescencia en los procesos, es decir irrumpe
una nueva metodologfa de trabajo que exige
trabajar con otro tipo de equipos.

La importante inversion que supone la
compra de la maquinaria con la que traba-
ja Orovalle Minerals y los procesos cada vez
més dinémicos a los que se enfrenta, hacen
que esta compariia recurra habitualmente al

cada vez més seguros, con los que los alqui-
ladores pueden asumir con mayores garan-
tias la responsabilidad de reducir los riesgos
de sus clientes. Ademés, como recordaba el
presidente de Magni, los nuevos modelos
permiten cumplir con las tltimas normativas
de emisiones y afrontar futuros retos como
trabajar en el centro de las ciudades redu-

alquiler y a la reconstruccié )
de sus propios equipos

Valero Serentill aportaba otros elementos
importantes que deberfan influir en la deci

si6n de renovar una méquina. Hay que buscar
siempre un "equilibrio entre grado de uso, ti-
pologfa de maquinaria y el mercado al que va
ésta dirigid:
que siempre hay que tener en cuenta esta la
seguridad. Es indudable que los fabricantes
lanzan al mercado modelos cada vez mas se-
guros y conviene recordar que sobre una ma-
quina siempre hay un operario.

Riccardo Magni confirmaba esta apues-
ta de los fabricantes por desarrollar equipos

sefialaba. Y entre los factores

ciendo a cero las emisiones.

Como conclusién, Riccardo Magni reco-
mendaba a los alquiladores una vida il de
4-5 afios de los telescopicos Magni en sus
flotas, para obtener en ese plazo un buen

precio de reventa... aunque e

0s equipos
pueden tener perfectamente una vida util
de 10-12 afios.

LA NECESIDAD DE ESPECIALISTAS

EN LAS EMPRESAS

La segunda mesa redonda organizada en la
primer Fiesta de La Maquinaria celebrada en
Siero tuvo como contenido principal la nece-
sidad de disponer de especialistas en las em-

presas. Moderada por Jose Luis Cobo, socio de
ILP Abogados, conté con la presencia de Jaco-
bo Cosmen, presidente de Alsa, Angela Puma-
riega, regatista campeona olimpica en Londres
2012, Andrés Menéndez, director territorial de
Randstad, Alberto Gon:
de Fade, Juan Carlos Campo, director dela Es-

lez, director general

cuela Politécnica de Ingenierfa de Gijén y Eva
Ledo, jefa de Servicio de Formacion Profesio-
nal y Ensefianzas Profesionales

Esta tltima puso de manifiesto la impor-
tancia que han alcanzado los estudiantes de
FPalo largo de los dltimos afios, con un gran
nivel de emprendimiento y una excelente pro-
fesionalidad. Destacé en su intervencion que
el gran problema de la FP es que no sabe ven-
der bien esos avances que se han logrado.

Juan Carlos Campo certificaba esta opi-
nién pero trasladéndola al campo universi-
tario, destacando el alto nivel de la universi-
dad espanola. Hizo hincapié en la necesidad
de una mejora en la formacién continua, por-
que no hay planificacién a largo plazo, por-
que estamos en un mundo cambiante que
exige una formacion permanente.

La deportista Angela Pumariega centr6
su intervencién en lo mucho que comparte
el deporte y la empres:
queda de objetivos y la formacién continua
para lograr esas metas.

Desde la Federacién Asturiana de Empre-
sarios (FADE), Alberto Gonzélez apuntaba
que aun existe un 'gap' entre las verdaderas
necesidades laborales de las empresas y la
formacién con la que salen los estudiantes,
por 1o que se requiere una mayor comuni-
cacién entre todos estos agentes para poder
equilibrar la oferta con la demanda.

Andrés Menéndez, director territorial de

ntre ellos, la bis-

Randstad, sefial6 que habra que profundizar
durante los proximos afios: la empleabilidad
de los trabajadores (es decir, actualizacion
continua de conocimientos) y la digitalizacién
(adaptacién a las nuevas formas de trabajo)
nen, presidente del
grupo Alsa indicé que en una situacién como
la actual donde el personal dispone de una ex-
celente formacién y cualificacién, la diferen-
cia que pueda existir en las empresas la pro-
porciona su equipo humano, con trabajado-
Tes que se sientan comprometidos con su em-
presa y le den todas sus aptitudes y valores.
Se puede afirmar que esta primera Fies-
ta de la Maquinaria organizada por el Gru-
po GAM ha conseguido, por una parte, dina-
mizar el sector y, por otra, que durante tres
dias, empresas, profesionales y familias ha-

Por tiltimo, Jacobo C¢

yan disfrutado mucho. Los nifios en la zo-
na de hinchables y los mayores de la buena
misica y del buen beber y yantar con pro-
ductos tipicos asturianos.
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Tras una larga deliberacion

Jesus Manzaneque
ana la tercera edicion
el Concurso de

Videos de JCB Espaia

Tras muchas deliberaciones y un largo debate, el video de una mixta
4CX ha resultado ganador El pasado martes 11 de octubre se reunia
en las instalaciones de JCB Espaiia en Alcala de Henares el jurado de

la 3* edicion del Concurso de Videos.

n esta ocasion, estuvo formado por tres
Erepxesemames de Grupo TPI -Cristina
Minguez, Directora del Area de Revis-
tas Profesionales, Fernando del Hoyo Direc-

tor Potencia, All Rental, Maquinas de Derri-
boy RCDs y Canteras y Explotaciones, y An-
gel Luis Lara, Jefe de Ventas del Grupo TPI,
Brunhilde Rygiert, Directora General de JCB

Espaiia, y Cristina Alvarez, Directora de CEY-
CE, agencia de publicidad y comunicacion.

Todos admiraron el contenido y la pre-
sentacién de los 18 videos que participa-
ban en el concurso, que fueron valorados de
forma individual con una puntuacién del 1
al 5, atendiendo a criterios de calidad, edi-
ciény originalidad de perspectiva. También
se tuvo en cuenta el éxito que estos videos
habian registrado en el canal de Facebook
de JCB Espafia, que ya cuenta con més de
13.300 seguidores.

LOS PREMIOS

Todos los miembros del jurado coincidieron
en valorar los trabajos recibidos, ya que la
imaginacién y especializacion de los partici-
pantes en la confeccién de los videos supe-
raba todas las expectativas. Tras una larga
deliberacién se han anunciado los siguien-
tes ganadores:

@ Primer premio: Viaje a Inglaterra para co-
nocer la fabrica de JCB - Jesds Manzaneque,
Campo de Criptana (Ciudad Real)

® Primer accesit: chaqueta de JCB para Jo-
sé Luis Barbero, Pontevedra

@ Segundo accesit: chaqueta de JCB para

Jimmy Duefias Reategui, Orillares (Soria)
@ Premio especial del Jurado: maqueta vin-
tage de la JCB 3CX Platino 70 aniversario
para Miguel A. Gonzélez de Chiclana de la
Frontera (Cadiz)

Queremos dar las gracias a todos los
que han participado en nuestro concurso, y
también al equipo de TPI por su apoyo en la
eleccién de los ganadores, y os emplazamos
a nuevas convocatorias que os propondre-
mos el afio que viene.

Todos los miembros del jurado coincidieron en valorar los trabajos
recibidos, ya que la imaginaci6n y especializacion de los participantes en
la confeccion de los videos superaba todas las expectativas.
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Distribuidor de Case para la Zona Centro

]Euroca!idad inau ura sus nuevas
instalaciones en Vicalvaro

Eurocalidad de Maquinaria, distribuidor de CASE para las areas de Madrid, Avila, Toledo, Segovia y
Guadalajara, inauguré sus nuevas instalaciones en el Poligono Industrial de Vicalvaro el pasado dia
22 de octubre. Al acto de inauguracion acudié la prensa especializada, asi como repr de
CASE, clientes y representantes de algunas entidades financieras colaboradoras de la empresa.

a nueva sede de Eurocalidad, con casi
000 m2 de superficie, estd construi-
da en dos plantas, principal y primera

En la principal, ademés del taller, se ubica la

zona de

mbios y de atencién al cliente,
mientras la planta superior esta ocupada por
las oficinas de la empresa. Se trata de unas
instalaciones modernas, recién construidas
y totalmente equipadas, localizadas en una
zona de la provincia de Madrid perfectamen-
te comunicada por carretera, metro y ferro-
carril y proxima al aeropuerto.

Durante el evento Carlos Sanz Poza, ge-
rente de Eurocalidad, declar6 “Estamos con-
vencidos de que esta apertura traeré benefi-
cios en todos los sentidos. Su ubicacién es-
tratégica, es una gran ventaja que facilitaré
la visita de nuestros clientes. Son unas ins-

talaciones completamente nuevas y también



es el inicio del proyecto con la marca CASE,
que arrancamos con mucha lusion, muchas
ganas y también mucha inversién”

El gerente de Eurocalidad reconoci6 que
el mercado atin no ha arrancado y que exis-
ten algunos obstculos a vencer para avan-
zar en este proyecto. “Estamos trabajando
con ilusién pero sin perder de vista los re-
tos que tenemos enfrente, como la coyuntura
econdmica, y sobre todo la situacion politica,
que mantiene parado el mercado, sin licita-
ciones a la vista. Es cierto que en el merca-
do de movimiento de tierras se aprecia cier-
to dinamismo, pero la gente no se decide a
cambiar de maquina hasta que se aclare la si-
tuacién. Por otro lado, también tenemos cla-
1o que empezamos desde cero con la mar-
ca en una zona (centro) compleja y con una
competencia muy activa”, afirmo.

Las actividades
principales de
Eurocalidad son la
distribucion, post venta
y alquiler de maquinaria
nueva de obra publica, asi
como la comercializacién
de maquinaria usada de
obra piblica, agricola,
industrial y camiones.

|au rental KE)
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Las actividades principales de Eurocali-
dad son la distribucién, post venta y alquiler
de maquinaria nueva de obra péblica, asf co-
mo la comercializacion de maquinaria usa-
da de obra publica, agricola, industrial y ca-
miones. En los tltimos afios la empresa se
convirtié en un referente nacional e inter-

nacional en el mercado de maquinaria usa-
da, un sector que Carlos Sanz conoce bien
“El tema del usado ha sido clave, ya no que-
da mucho asf que para los nuevos proyec-
tos sin duda se tendrén que comprar nue-
vos equipos, lo que dard un gran impulso al
mercado. En ese despegue estaremos noso-

Los clientes de CASE en todo el mundo valoran

sobretodo su amplia linea de maquinaria,

su calidad a precios competitivos y su servicio
de garantia y postventa.

tros y tenemos muchas expectativas pues-
tas en ello”, aseguré

CLIENTES SATISFECHOS
Y GRAN OFERTA DE SERVICIOS
Los clientes de CASE en todo el mundo va-
loran sobretodo su amplia linea de maqui-
naria, su calidad a precios competitivos y su
servicio de garantia y postventa
Eurocalidad es distribuidor de CASE d
de el pasado mes de febrero y, segdn afir-
mé Carlos Sanz, tanto la empresa como sus
clientes estan satisfechos con la experien-
cia: "Desde nuestro debut con CASE hace
pocos meses, hemos realizado ya varias ope-
raciones, lo que mantiene nuestra ilusion y
nuestra motivacion en alto. Querria desta-
car la gran acogida por parte de los clientes
de la zona, que agradecen la atencién que
les estamos prestando. Intentaremos llegar
al mayor ntmero posible de ellos, ofrecien-
do servicios de reparaciones, venta, recam-

bios, tallery alquiler de maquinaria. Sin du-
da contamos con el apoyo y la buena repu-
tacién de CASE, asi como con su gran ofer-
ta de producto”

Miguel Angel Torres, director de CNH In-
dustrial Construction Equipment para Espa-
fa y Portugal, presente en la inauguracion
de las instalaciones, declaro: “Madrid es una
plaza estratégica y estamos seguros que este
nuevo paso de nuestro distribuidor, Eurocali-
dad, le acercaré alin més a su objetivo de po-
sicionarse como referente de la marca en Ma-
drid y zona centro. Estamos muy contentos
de formar equipo con una empresa tan bien
enfocada, con tantas ganas y tanta fuerza.”

"Nos encontramos en una fase de siem-
bra en una zona con un potencial increfble.
Para nosotros lo mas importante es dotar al
negocio de la mayor seriedad posible, se-
riedad y unidad con la marca y saber trans-
mitirlo al mercado para recuperar y captar
clientes”, concluyé Carlos Sanz.
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Al dar por terminada su alianza con Wacker Neuson

Caterpillar disefiara y fabricara una
linea completa de miniexcavadoras

Caterpillar trasladara el proceso de disefio y la produccion de sus excavadoras hidraulicas mas
pequeiias a las instalaciones de Caterpillar a primeros de 2018 al llegar a su fin una fructifera alianza
estratégica con Wacker Neuson que ha durado seis afios.

aterpillar se centrara en incrementar

su negocio en miniexcavadoras a ni-

vel mundial aprovechando las instala-

ciones y equipos de disefio existentes para

producir nuevas méquinas econémicas y efi-
cientes de menos de tres toneladas.

La divisién Building Construction Pro-

ducts de Caterpillar disefiara y fabricard

las nuevas méquinas, basadas en las de-

mostradas s de las

ker Neuson dejarén de producirse a me-
diados de 2018, y la 302.7D CR se dejard
de fabricar a finales de 2019. Asimismo, la
300.9D también dejara de producirse a fi-
nales 2019 o mas adelante si asi lo acuer-
dan mutuamente ambas partes.

"Wacker Neuson ha sido un excelente so-
cio que ha suministrado a Caterpillar miniex-
cavadoras de alta calidad en este segmento
de menor tamario dur:

doras Cat® de mayor tamaiio. Cinco de los
modelos actuales (301.4C, 301.7D, 301.7D
CR, 302.2D y 302.4D) fabricados por Wac-

> los (ltimos afios”,
afirmé Korey Coon, director general respon-
sable de miniexcavadoras y tractores de ca-
denas pequefios. "El mercado para estos pro-

ductos ha crecido, y creemos que disefar, fa-
bricar y distribuir estas excavadoras por no-
sotros mismos ofrecerd a nuestros clientes,
distribuidores y accionistas un valor anadi-
do atin mayor”

La disponibilidad de piezas de recambio,
asistencia técnica y garantia para los mo-
delos actuales continuard, ya que Caterpi-
llary Wacker Neuson siguen trabajando jun-
tos. Otros productos cuya venta y manteni-
miento realiza Wacker Neuson en distribui-
dores y almacenes alquilados de Cat no se
verdn afectados

“Wacker Neuson ha sido un excelente socio que ha suministrado a
Caterpillar miniexcavadoras de alta calidad en este segmento de menor
tamano durante los Gltimos afios”, afirmé Korey Coon.
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UN MUNDO DE
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4x4 para
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Husqvarna revolucionalas
técnicas de corte de hormigon

Rentabilice su tiempo, y aumente su produccion y autonomia con la familia de productos
PRIME, le sorprendera lo que pueden hacer por usted.

usqvarna PRIME abarca una linea to-
H[almente nueva de equipos eléctri-

cos ligeros y al mismo tiempo muy
potentes para el corte de muro, la perfora-
cién y el corte manual. El equipo Prime es
alimentado por una tnica fuente de poten-
cia, la unidad PRIME™ convierte la corrien-
te alterna (CA) en senales de alta frecuencia
que alimentan al equipo de corte.

EQUIPOS QUE FORMAN

EL SISTEMA PRIME

Husqvarna K 6500, una de las cortadoras
manuales eléctricas mas potentes que exis-
ten, comparable a una cortadora hidraulica
El modelo K 6500 estéd adecuado tanto pa-
ra el corte himedo como seco, en interiores
como exteriores. Trabaja en hormigén, me-
tal, piedra y mamposteria, realiza pequenos

cortes tales como las aperturas de ventanas
y puertas. También realiza facilmente cor-
te en tuberfa o trabajos de instalacién, corte
de asfalto en caminos y pre corte de zanjas

Husqvarna K6500 RING, La primera cor-
tadora eléctrica de aro Husqvarna, muy efi-
ciente, cuerpo equilibrado y bajo nivel de vi-
braciones. Mayor profundidad de corte, has-
ta 270 mm. , puede trabajar en monofésico



(3 kw) y trifasico (5.5 k
cilmente ajustable y muy
portar gracias a su dise
jo peso (13 kgs).

ergonomi

HUSQVARNA DM650, POTENTE Y
VERSATIL MOTOR ELECTRICO PARA
PERFORACIONES DESDE 100 A 600 MM.

Su disefio robusto aumenta la vida del

roducto, el DM 650 est4 equipado con

proteccién de sobre carga, Elgard™

sistema de perforacién puede ejer
méxima presién posible, sin ri

la méquina. E DM 650 también
e carga LED, que
ra lograr un rendi-

cuenta con indicadores dt
gufan al operario
miento 6ptimo

Husqvarna WS220, sistema eléctrico para

el corte de muro, compacto y potente pa-
ra discos de 600 a 900 mm. de didmetro
de cortar muros de hasta 390 mm,

sor. El motor suministra 6kw de

tencia en e tan solo
19 kg. Este sistema se suministra con un
carro o trolley de unos 90 kg. en el que
puede transportarse también las corta-
doras manuales K6500 y K6500RING. Su
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protector de disco muy resistente, ligero
y fcil de instalar

Husqvarna PP65, unidad de potencia de
7 kw, bajo peso, disefio compacto y cémodo
interfaz permiten un uso ficil del sistema,
Alimenta a la K6500, K6500 RING K6500
Chain y DM650

Husqvarna PP220, unidad de potencia de
7 kw, refrigerada por agua para la cortado-
ra mural WS220, equipada con control re-
moto inalémbrico. Compatible también con
los modelos K6500, K6500 RING, K6500
Chain y DM650.

K 6500 Chain, estd equipada con tec-
nologia PRIME, alta frecuencia, lo que la

convierte en una muy poderosa cortadora
eléctrica de cadena. Alta potencia de salida,
cuerpo bien equilibrado y bajas vibraciones
hacen que esta mquina sea muy eficien-
tey fAcil de usar. Con K 6500 Chain es po-
sible cortar 450 mm de profundidad de un
lado, por lo que esta maquina es un gran
complemento a la cortadora de muros pa-
ra evitar el desportillado de las esquinas
También es ideal para cortes irregulares o
pequefios (tan pequefio como 11x11 cm).
La gama de productos PRIME ™, le permi-
te combinar el sistema que sea més eficien-
te para su negocio. K 6500 se puede utili-
zar con cualquiera de PP o PP 65 220 como

fuente de energia. Permite ampliar el sis-
tema conforme la necesidad.

HUSQVARNA WSC 40 - NOVEDAD,
UNICA CORTADORA MURAL DE
CADENA DE ALTA PRECISION

Husqvarna presenta una nueva y (inica he-
rramienta de sierra para pared disefiada pa-
ra ser combinada con los sistemas de corte
de muro Husqvarna WS 482 HF y WS 440
HF. Con la WSC 40, puede cortar pequefias
aberturas con una alta precision y evitar el
exceso de cortes. Al mismo tiempo, posibi-
lita el corte a ras de muro en lugares apre-
tados y de dificil acceso.
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Construidas en la costa de
Copenhague, las instalaciones

de transformacién de residuos

en energia de alta eficiencia de
Amager Bakke se caracterizan por
su pista de esqui, que se extiende
desde el techo hasta el suelo.

EN UNA PLANTA DE TRANSFORMACION DE RESIDUOS EN DINAMARCA

Prestaciones inigualables
de las plataformas Genie

Dentro del esfuerzo por reducir las energias fosiles y los residuos, Amager Bakke es una

planta de vanguardia dedicada a la transformacion de residuos en energia en Copenhague,
Dinamarca, bajo la direccién del Amager Ressource Centre (ARC), centro de recursos de cinco
de municipios daneses. Disefiada por el famoso arquitecto danés Bjarke Ingels, Amager Bakke
reemplazard las instalaciones vecinas construidas hace 45 afios, que seran demolidas tan
pronto como finalice la construccion del nuevo edificio. rotos: acces iNTernacionaL

uando se inaugure en 2017, Ama-

ger Bakke tendra capacidad para

transformar en electricidad y ca-

lor las 400 000 toneladas anuales
de desechos de la ciudad, suministrando a
mas de 170 000 hogares. Ademas de con-
vertir la basura en algo valioso, el techo de
las instalaciones se convertiré en una pista
de esqui para uso recreativo que descendera
desde la azotea, a 85 metros de altura, has-
ta el nivel del suelo.

Lo primero que llamard la atencién del
edificio seré su impresionante fachada de
aluminio imitando obra de ladrillo con aber-
turas recubriendo toda la superficie exterior
de 26 000 m?, disefiada, fabricada e instala-
da por Sipral, una empresa especialista en
la construccién de fachadas en la Republi-
ca Checa. Sipral ha sido elegida por proveer
un enorme alcance, precisién y capacidad,
garantizando la seguridad de los trabajado-
res en altura; Sipral ha empleado tres pla-

taformas Genie® para asegurar la finaliza-
cién con éxito de las complejas tareas en un
tiempo récord

EFICIENCIA Y SEGURIDAD

Para afrontar las dificultades por las dimen-
siones el disefio de las instalaciones y ayu-
dar en la construccién de su compleja facha-
da, Michal Prokop, jefe de proyecto de Sipral,
afirma: «Nos pusimos en contacto con Kran-
punkten, una empresa lider del mercado es-



candinavo de alquiler que ofrece una amplia
gama de equipos de acceso mévil y una gran
calidad de servicio con especial atencién ala
seguridady. £Su recomendacién? Tres pla-
taformas Genie, incluyendo una superpla-
taforma telescépica Genie SX-180 que per-
mite una altura de trabajo méxima de 57 m
v un alcance méximo de 24,4 m, y dos pla-
taformas articuladas Genie Z™-135/70 con
una altura de trabajo méxima de 43 m, un
alcance horizontal méximo de 18,03 my un
impresionante alc:
encima de 23,01 m.

nce méximo por arriba y

PLAZO AJUSTADO PARA UNA
CCOMPLEJA CONSTRUCCION

Debido a los enormes contenedores y kil6-
metros de tuberias instalados en el interior,
Sipral se vio obligada a empezar la instala-
cién frontal desde el exterior del edificio.
«Ademas de una arquitectura singular en la

Debido a los enormes
contenedores y kilémetros
de tuberias instalados en
el interior, Sipral se vio
obligada a empezar la
instalacién frontal desde
el exterior del edificio.

que ninguna de las paredes es recta y una
inclinacién del techo que varfa entre 14° y
20°, el trabajo desde el exterior ha obliga-
do a soportar condiciones meteorolégicas
especialmente dificiles como fuertes vien-
tos, especialmente en inviernos, afiade Mi-
chal Prokop. Y continta: «Como consecuen-
cia de los retrasos causados por las para-
das en la construccién del edificio, al llegar

Una plataforma
Genie SX-180
de 57 m trabaja
en una de las
secciones de la
fachada de 10
mx2,5m.

Dos plataformas
Genie Z-135/70
preparando la fachada.

alas dos terceras partes del trabajo nos en-
contramos con que solo nos quedaban ocho
meses para completar la fachada dentro del
plazo previsto».

MAQUINAS DISENADAS
PARA ESA TAREA
Ante los desafios, Sipral confié en una com-

binacién de seis andamios de elevacion y

au rental PR
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dos sistemas monorrail de izado disenados
amedida, utilizados junto a tres plataformas
Genie. Manejadas por el suelo y el techo, las
méquinas han trabajado conjuntamente pa-
ra izar, descender y fijar la capa inicial de las
secciones de la fachada de 1,5 toneladas del
revestimiento térmico, actstico y de imper-
meabilizacion. A ello le siguié una fase se-
gunday final del proceso: la colocacién e ins-
talacion de la capa exterior decorativa com-
puesta por 3250 piezas de aluminio en for-
ma de ladrillo de 80 kg cada una.

Para avanzar rapidamente, Sipral sabfa
que sus trabajadores debfan disponer de una
solucién de acceso mévil que les ayudara a
completar a tiempo la tarea. <Amager Bakke
es una construccion extremadamente com-

La $X-180

pleja y grande», apunta Michal Prokop. «Las

trabajando a su maxima
altura de 57 m junto
con el sistema monorrail
de Sipral de izado
disefiado a medida e
instalado en el techo.

Con el mismo disefo
de eficacia probada

del X-Chassis, que
proporciona a las
plataformas Genie una
excepcional estabilidad
en alturas extremas y
dimensiones compactas
para su facil transporte,
las plataformas Genie
SX-180 y Z-135/70 han
participado en la obra
durante aproximadamente
un ano.

plataformas Genie han
pel fundamental para facilitar a nuestro equi-
po un acceso de gran precisin y un posicio-
namiento suave en todos los angulos y caras
de la fachada, ofreciendo ademés la estabili-
dad necesaria para garantizar su seguridad>.

un pa-

PLATAFORMAS GENIE: ESTABLES,
¥ FACILES DE

Con el mismo disefio de eficacia probada
del X-Chassis™, que proporciona a las pla-
taformas Genie una excepcional estabilidad
en alturas extremas y dimensiones com-
pactas para su facil transporte, las platafor-
mas Genie SX-180 y Z-135/70 han partici-
pado en la obra durante aproximadamen-
te un ano. «Gracias a la uniformidad de sus
respectivos sistemas de control por joystick
y la facilidad, precision y suavidad del ma-
nejo, nuestros operarios han podido traba-
jar con confianza y eficiencia independien-
temente del modelo utilizado, manteniendo
asi un ritmo de trabajo constante y répido,
incluso con vientos relativamente fuertes»,

apunta Michal Prokop.

IMPONENTE ALCANCE Y PRECISION

En cuanto al alcance por arriba y encima,
gracias a la suave extension de las platafor-
mas articuladas de tres secciones y de su
plumin vertical de 110° de rotacién con una
extension telescépica Jib-Extend™ de 3,66 a
6,10 m, Michal Prokop anade: «La precisién
y facilidad de manejo de las plataformas ar-
ticuladas Genie Z-135/70 resultaron ser de-
cisivas para llegar facilmente a las zonas de
mas dificil acceso».

La plataforma Genie SX-180 facilité el
trabajo en alturas extremas de hasta 57 m
gracias a su amplia cesta de 2,44 my 340 kg
de capacidad, que combina una plataforma
de 160°y una rotacion continua de la torreta
de 360° con espacio para que dos personas
trabajen cémodamente. Su rapida capacidad
telescopica, permitiendo alcanzar la altura
méxima en tan solo cinco minutos, resultd
ser clave para que el equipo ganase tiempo

Después de utilizarlas en la obra durante
el afio pasado, Michal Prokop anade: «Las Ge-
nie han demostrado ser totalmente fiables y,
a pesar de la complejidad de las tareas, han
satisfecho completamente nuestras exigen-
cias, tanto en términos de suavidad de uso
y movilidad como de seguridads.

Para Sipral, una empresa especializada
también en sistemas de acceso movil de tl-
tima generacion, la nueva fase del proyec-
to consistira en la construccién de la rampa
de acceso a las instalaciones durante el ve-
rano de 2017.
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Bobhcat $770
POTENCIA
VERSUS TAMANO

La empresa Pamtelex ya
posee 10 unidades de
equipos compactos de la
firma Bobcat: una cargadora
compacta Bobcat 863H, tres
Bobcat S130, una Bobcat
$300, cuatro excavadoras
Bobcat 331 y como Ultima
adquisicién una cargadora
Bobcat S770 que pasa
a ampliar su parque de
maquinaria.
amtelex es una empresa de cons-
truccién formada por varios socios
mayoritarios que conforman una
compania de cardcter y ambito na-
cional, con base en Era Alta (Murcia). Espe-
cializada en obra civil, instalaciones y servi-

cios, asi como la obra piblica. La empr
fue constituida en 1988 y con una antigiie-

sa

dad de casi 30 anios sigue ofreciendo el me-
jor servicio a sus clientes.

“Elegimos la cargadora Bobcat $770 por
dos motivos. El més destacable es sin duda
su relacién potencia versus tamano. Una car-
gadora de tamafio compacto, ideal para tra-
bajos en la obra civil, que proporciona una
gran potencia. El segundo, porque resulta
el modelo idéneo para el uso de implemen-
tos de alto rendimiento, comenta Ramén
Gambin Campillo, Administrador de la fir-
ma, algo que valoramos mucho por nues-
tro tipo de trabajo.”

La traccién en las cargadoras de nueva
generacion se ha incrementado entre un 15%
y un 20% para proporcionar una mayor po-
tencia de empuje y excavacién. Mientras que
la eficiencia del caudal hidraulico estandar se
ha incrementado en mas del 30%, logrando

un mejor ¢ delos i

“La cargadora compacta Bobcat S770
Adblue, con linea hidraulica auxiliar de
1511, con mandos joystick seleccionables,
doble velocidad de traslacién nos da posi-
bilidad de utilizar implementos de alto ren-
dimiento como la fresadora de 100cm. y el
disco zanjador de 80cm para realizar tra-
bajos de zanjado y fresado que finaliza-
mos con el uso de la barredora”, apostilla
el administrador de Pamtelex. “La méaqui-
na trabajara con la zanjadora de asfalto de
80cm, poco comuin en esta zona, ya que es
un implemento caro y no todo el mundo es-
té dispuesto a hacer una inversién asi. Con
el podemos efectuar el trabajo de tres ma-
quinas en una (disco de corte, excavadora
y cargadora), con tan solo uno o dos opera-
rios es suficiente.

Podemos realizar mas de 100m, lineales
por hora con un corte perfecto, ademas de
dejar el material de relleno a los lados pa-
ra su posterior uso”. Ademés, la S770 es-
t4 climatizada, 1o que permite que el traba-
jo del operador sea mas cémodo”, comenta
Gambin Campillo

“Bobcat esté a la cabeza en desarrollo y
tecnologia, los motores cumplen con la fa-
se IV de la I
nal en los Estados Unidos) la tecnologia lla-
mada SCR (Reduccién Catalitica Selectiva)

islacion europea (nivel IV fi-

constituy

El caudal hidraulico se ha incrementado en
un 11%, lo que equivale a 9 Umin. Y asimis-
mo, la presién de las bombas se ha aumen-
tado en casi 14 bar y la contrapresién del
sistema hidraulico se ha reducido en 7 bar

un sistema probado por el que
las emisiones de nox en los gases de esca-
pe se reducen a vapor y nitrégeno. El sis-
tema SRC actia fuera del motor rocian-
do Adblue automaticamente en los gases
de escape que pasan por el catalizador, lo



En nuestra empresa hemos aprendido
a hacer las cosas de otra forma. Con el
Renting Flexible de Northgate

Zpor qué comprar

si puedo alquilar?

Northgate es su solucion.
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cual crea una reaccién quimica, que con-
vierte los 6xidos de nitrdgeno nox en vapor
y nitrégeno inocuos, que se expulsan por el
tubo de escape. La aplicacién de la tecno-
logfa SCR produce, con toda seguridad, un
efecto significativo en el ahorro del consu-
mo de combustible”

“Ademas de los implementos ya citados

EN VIVO ©00®

dice Gambin- hemos comprado una cucha-
ra Bobcat de 188cm que completamos con
sistema de riego que es (til para el disco,
la fresadora y la barredora. Estos nos ofre-
cen una gran flexibilidad ante los diversos
tipos de tareas. Todos nuestros accesorios
son originales Bobcat, o que garantiza la ca-
lidad y la fiabilidad, sin problemas, ni para-
das de maquinas por inconvenientes técni-
cos”. Bobcat proporciona maquinas porta-
herramientas que miden su versatilidad y
rentabilidad en la misma proporcién.

Los acopladores rapidos hidréulicos se
montan directamente en la placa delante-

La cargadora Bobcat S770 es una opcion polivalente que ra del brazo de elevacién. Una barra pro-
ofrece prestaciones hidraulicas y de potencia superiores a otros tectora sobresale por delante de los acopla-
modelos del mismo rango, lo que permite hacer mas, mas dores para reforzar la proteccion. La colo-
rapido y mejor. Ademds posee las mejores cabinas del mercado caci6n del implemento es sencilla, cémoda
y las mas espaciosas del sector, con niveles de ruidos y de y muy préctica

vibraciones reducidas y la maxima visibilidad. La cargadora Bobcat S770 es una opcion
polivalente que ofrece prestaciones hidrau-
licas y de potencia superiores a otros mode-
los del mismo rango, lo que permite hacer
més, mas répido y mejor. Ademés posee las
mejores cabinas del mercado y las més es-
paciosas del sector, con niveles de ruidos y
de vibraciones reducidas y la maxima visi-
bilidad. Los 5 cm anadidos a la parte delan-
tera de la cabina hacen que el operador se
encuentre mas cerca del implemento y la
visibilidad por la parte delantera de la cabi-
na sea mucho mejor también gracias a que
la puerta que es mas grande.

Para facilitar el mantenimiento diario,
el motor estd montado transversalmente y
el porton trasero se puede abrir totalmente
para acceder a todos los elementos desde
un tinico punto. La inclinacién de la cabina
permite ar

eder a los componentes hidréu-
icas permiten acceder
sin restricciones a los puntos de manteni-
miento rutinario y a largo plazo

licos. Esta: racte:

EMERGENCIA
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PARA RELEVAR A OBERHELMAN COMO CEO

JIM UMPLEBY ES ELEGIDO COMO NUEVO
CEO DE CATERPILLAR

espués de més de 41 afios
Dcon Caterpillar, Doug Ober-
helman, actual presidente y CEO
de la compania, ha decidido reti-
rarse a partir del 31 de marzo de
2017. Durante el tiempo que ha
estado ejerciendo como presi-
dente y director general, Ober-
helman ha revitalizado el enfo-
que de la firma en 1o que se re-
fiere al servicio a los clientes y, al
mismo tiempo, ha apostado por
una cultura de calidad y sequri-
dad. En este sentido, en 2012 el
actual presidente llevé a la com-
paiia a aumentar sus ventas
e ingresos, alcanzando su pico
més alto en los 91 afios de his-
toria de Caterpillar. Desde en-
tonces, ha dirigido con éxito la
empresa a través de la crisis sin
precedentes que ha afectado a
las industrias clave del sector.

El Consejo de Administra-
cién de la compaiifa ha ele-
gido a Jim Umpleby, actual-
mente responsable de Ener-
gia y Transporte, para relevar
a Oberhelman como CEO. Um-
pleby, un veterano que lleva 35
afios en la empresa, se unird a
la Junta de Directores de Ca-
terpillar el 1 de enero de 2017.
Se uni6 a Solar Turbines Incor-
porated en San Diego, Califor-
nia, en 1980. De este modo,
cabe destacar que Solar es una
subsidiaria propiedad de
pillar y constituye uno de los
principales fabricantes mun-
diales de sistemas de turbinas
de gas industrial. Al principio
de su carrera, ocupé numero-
s0s puestos de importante res-
ponsabilidad en ingenieria, fa-
bricacion, ventas, marketing y

er-

servicio al cliente. Umpleby vi-
vi6 en Asia desde 1984 hasta
1990, con asignaciones en Sin-
gapury Kuala Lumpur, Malasia

Por su parte, en 2010, el
Consejo de Administracién de
Caterpillar eligi a Umpleby co-
mo vicepresidente de la firmay
presidente de Solar Turbines
Fue nombrado presidente del
grupo y miembro de la Oficina
Ejecutiva de Caterpillar, a par-
tir de enero de 2013

"Mi mayor responsabilidad
como presidente y GEO es ges-
tionar Caterpillar en el dia a dia
y posicionar a la empresa y sus
futuros lideres para lograr un
éxito a largo plazo”, dijo Ober-
helman. "Ha sido un honor y
un privilegio dirigir esta em-
presa, y confio en mi sucesor,
Jim Umpleby."

notiempicsas
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PARA LA PENINSULA IBERICA

-

JLG FIRMA UN ACUERDO DE DISTRIBUCION
CON MAQUEL SA EN ESPANA

LG Industries ha nombra-

do a Magel SA como su
distribuidor para la Peninsu-
la Ibérica. Desde el pasado
mes de agosto, Magel asumi-
14 las responsabilidades de la
distribuc

n y estara dirigi-
do por Carlos Jorda Nogales

"Con Magel, JLG se ha aso-
ciado con un distribuidor bien
conocido y fuerte, que ofrece
un nivel tnico de servicios en

la regién. Esto ayudard a satis-
facer las necesidades futuras de
los crecientes mercados de Es-
panay Portugal, asi como refor-
zar nuestra posicién como fabri-
cante lider mundial de equipos”,
comenta Roberto Marangoni, di-
rector senior de ventas del Sur
de Europa en JLG Industries.
JLG se mantendra como una
plataforma de apoyo directo a
otras companias espanolas estra-

tégicas yalas principales empre-
sas de alquiler que operan tanto
en la region como en el extran-
jero. Carlos Jordé Nogales, direc-
tor general Magel SA ha declara-

o: "Los mercados de Espana y
Portugal han estado bajo presion
con poca o ninguna inversion rea-

lizada en los ultimos anos. Con
la economia en constante creci-
miento durante dos afios, ya ve-
mos més inversiones realizadas

Y, consecuentemente, una ma-
yor demanda de equipos de ac-
ceso aéreo. Estamos felices de
representar a una marca de re-
nombre como JLG en la region”.
A partir de ese mes de agos-
to, Magel SA estd plenamente
operativa en la peninsula, ofre-
ciendo equipos de acceso aé-
reo y manipuladores telescépi-
cos de JLG, asi como ofreciendo
asistencia técnica y recambios.

John Carrington

Kiloutou pro. gue su expansion en Espaiia
se incorpora a Terex

con laa quisicion de Alvecon

| grupo Kiloutou ha ad-  censores de obra, que pone y ofrecer a sus clientes un ni- La compaiifa Te-
quirido recientemente la  a disposicion de una clien-  vel de calidad de los servicios rex MPS, uno
empresa Alvecon, especialis-  tela profesional compues-  muy elevado. de los especialistas

mundiales en tec-
nologia de procesa-
miento de materia-
les para equipos de
trituracion y tamiza-
do modulares, portatiles y estéticos, ha anun-
ciado el nombramiento de John Carrington co-
mo gerente de desarrollo de negocios de repo-
sicion para América del Norte.

David Quail, director regional de MPS en Amé-
rica, ha afirmado que: "Terex MPS esta encanta-
do de dar la bienvenida a John en nuestro equi-
po de negocios de repuestos. Tiene una gran
experiencia en la industria y conocimientos téc-
nicos. Estoy seguro de que la llegada de John
fortalecera atin més nuestro equipo dentro de
Terex MPS en Norteamérica con el fin de ase-

taen alquiler de maquinaria
y andamiajes en las regiones
de Navarra y Pais Vasco. Esta
transaccién permite al grupo
francés proseguir su expan-
5i6n en el mercado espafiol.
Alvec6n es un actor muy im-
portante en la actividad de
alquiler de maquinaria y an-
damiajes fijos en las regiones
de Navarray Pais Vasco, con
una red de 3 agencias (dos
en Pamplona y una en Vito-
ria) y una plantilla de mas
de 40 personas. La empre-
sa dispone de un parque de
‘mas de 1000 maquinas (car-

ta por artesanos, Pymes y
grandes cuentas naciona-
les de la construccion y las
obras piiblicas.

Esta adquisicion va a permi-
tir a Kiloutou ampliar su po-
sicién en Espafia y enrique-
cer su oferta de servicios,
ofreciendo a la clientela de
las dos empresas la posibi-
lidad de beneficiarse de la
complementariedad de las
redes y de una amplia ga-
ma de materiales. Kiloutou
se basara en la experiencia y
el saber hacer de los equipos
de Alvecon, quienes conser-

Para Xavier du Bojs, Presi-
dentey Director general del %
grupo francés, « Esta adqui-
sicion permite a Kiloutou
proseguir su desarrollo in-
ternacional y expandir su
red en Espafia hacia dos re-
giones muy dinamicas situa-
das en el norte del pais. Co-
mo complemento de las tres
aperturas de agencias efec-
tuadas este ano en Barcelo-  }
nay Madrid, ilustra nuestra ~ ©
voluntad de erigirnos como
lideres del mercado espafiol,
reuniendo en torno a nues-
tro proyecto de desarrollo a

gadoras, excavadoras, equi-  varan una amplia autono-  actoresregionalesdealtaca-  :  gurar que continuamos con nuestro compro-
pos pequefios...), completa-  mia, con el fin de proseguir  lidad con unafuerteimplan- ¢ miso de proveer soluciones de clase mundial
das con andamios fijos yas- el desarrollo de la actividad  tacién local ».  ycuidado posterior”.
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NUEVO MODELO DE TORRE DE ILUMINACION PRESENTADO POR ATLAS COPCO

LA TORRE DE ILUMINACION B5+, GANADORA
DE LOS X PREMIOS POTENCIA DE MAQUINARIA

tlas Copco fue una de las
Aempre§a§ ganadoras enlos
X Premios Potencia de Maquina-
ria, ceremonia que tuvo lugar a
mediados del mes de noviembre
en Zaragoza. La torre de ilumi-
nacién BS + obtuvo el méximo
galardén en la categoria de Im-
plementos y Repuestos.

Este nuevo modelo de torre
de iluminacién presentado por
Atlas Copco incorpora Tecnolo-
gia
tros hora) que da una autonomia

2D de bajo consumo (0,5 li-

de 200 horas. Preparada para in-
tervalos de mantenimiento ca-
da 400 horas gracias a su motor
de 1500 rpm. Cobertura lumini-
ca 5000 m2 con una media de
20 Lux. Duracién de las ldmpa-
ras LED: 30.000 horas. Reduc-
cion de emisiones a la atmosfera
en comparacion con torres tra-
dicionales de halogenuro meta-
lico en un 75%. Bandeja de re-
tencion de liquidos y carroceria
galvanizada y pintada. Posibi-

lidad de arranque remoto me-

Este nuevo

modelo de torre de
iluminacién incorpora
Tecnologia LED de
bajo consumo (0,5
litros hora) que da
una autonomia de
200 horas.

diante fotocélula. Disefio com-
pacto que permite reducir cos-
tes de transporte (22 unidades

en tréiler de 12 metros)

VAMASA TECNIAL LANZA SU NUEVA PAGINA WEB CON MUCHAS NOVEDADES

Con una amplia gama en alquiler y venta de
plataformas y carretillas elevadoras, y en la vis-
pera de su 25 aniversario en el sector de la ele-
Vacion, Vamasa continda su firme propésito de
adaptacion a las necesidades mas exigentes de
la industria, la construccién, el mantenimien-
toy los eventos. El nuevo espacio virtual de la
compafia puede visitarse en www:vamasa-te-
cial.com, en el que harenovado completamen-
te su disefio para hacer la navegacion mas in-
tuitiva y facilitar el acceso ala informacién més
i unsolo clic. dad di

sefio responsive, que permite la mejor visuali-
zacion de la pagina desde cualquier dispositi-
Vo, contenidos en inglés, y la creacién de for-
mularios especfficos para acortar los procesos,
son el resultado de su compromiso por facili-
tar el trabajo de sus clientes con agilidad, pre-
cision, proximidad y eficiencia.

Bajo el lema ‘Confianza a tu alcance’, que en-
cabeza la web, y sus colores corporativos, Va-
masa refuerza su imagen de marca al mismo
tiempo que permite conocer su amplia ofer-
ta de maquinaria en alquiler y venta (nueva y.

de ocasi6n), sus cursos de formacién certifica-
da, en uso y manejo de plataformas y carre-
tillas elevadoras; ubicar con exactitud sus de-
legaciones, en las provincias de Alicante, Bar-
celona, Madrid y Valencia; conocer su larga
trayectoria o suscribirse a su Newsletter. To-
doesto, con unaimagen cargada de frescura.
As Vamasa sigue trabajando para acompafiar
asus clientes, escuchar sus necesidades y pro-
poner la respuesta més adecuada a cada ne-
cesidad. Con la adaptacién constante a los
crecientes desafios del sector de la elevacion.

ANTERIORMENTE PROPIEDAD DE TEREX CORPORATION

YANMAR COMPLETA LA ADQUISICION

DE TEREX COMPACT GERMANY

I pasado 1 de octubre, Yanmar Holdings

Co. completé la adquisicién de Terex
Compact Germany, una empresa de ma-
quinaria de construccién en Europa, ante-
riormente propiedad de Terex Corporation.

Esta adquisicién incluye los negocios de
Terex Corporation, que llevan a cabo la pro-
duccién y venta de cargadores y excavado-
ras de ruedas, asf como la produccién, ven-
tas e instalaciones de desarrollo en Crails-
heim (Alemania) y la distribucién de piezas
en Rothenburg.

Por su parte, esta adquisicion ampliara,
en gran medida, las ventas y redes de ser-
vicio que poseen ambas empresas en los
principales mercados extranjeros de Euro-
pay América del Norte. Ademds, la aplica-
cion del desarrollo de productos de ambas

compaiifas también ha permitido ampliar la
linea de productos para satisfacer mejor las
necesidades del cliente.

Segiin Takehito Yamaoka, presidente de
Yanmar Holdings Co, “hemos liegado a un
acuerdo para la adquisicién de Terex Com-
pact Alemania, que posee una fuerte red de
ventas con sede en Europa y una excelen-
te calidad para la familia de productos, in-

XZYANMAR

Esta adquisicién ampliara, en
gran medida, las ventas y redes
de servicio que poseen ambas
empresas en los principales
mercados extranjeros de Europa
y América del Norte.

cluyendo la serie German Schaeff. Este he-
cho ampliard significativamente la cartera de
maquinaria de construccién del Grupo Yan-
mar. Estoy seguro de que este acuerdo dard
lugar a un crecimiento significativo para el
negocio de maquinaria de construccion de
nuestro grupo”.

Por su parte, Peter Hirschel, administra-
dor de Terex Compact Germany, ha afirma-
do que “es un gran honor ser el miembro
més reciente de la familia de Yanmar. Es-
peramos tener, junto con Yanmar, una in-
teresante cartera de productos, completa y
competitiva, asi como una excelente red de
distribuidores. Desde nuestra posicion en el
mercado, todos los clientes, distribuidores,
miembros del equipo y la empresa saldran
bemeficiados”
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Nueva edicion del encuentro de alquiladores de referencia en Espana

Foro

El 25 de enero es la
fecha elegida por la
Asociacion espafiola
de alquiladores de
maquinaria para
celebrar el Foro
ASEAMAC 2017,
que una vez, serd en
Madrid.

ras tres ediciones, el
evento se presenta co-
mo una reunién alta-

mente contrastada que cuenta
cada afio,

con la participacion,
de los principales profesionales
del sector del alquiler.

Durante el Foro ASEAMAC
2017 se celebraran conferencias
y debates sobre los temas més
relevantes, mientras que tam-
bién habra tiempo para forta-

lecer relaciones y crear contac-
tos gracias a una zona de expo-
sicién que actuaré como punto
de encuentro para los asistentes.

Por ello, ASEAMAC ofrece di-
ferentes oportunidades de mar-
keting para todas aquellas em-
presas proveedoras que deci-
dan aumentar su visibilidad en
el evento. Todos aquellos intere-
sados en asistir disponen de un
plazo de tarifas reducidas que

ASEAMAC 2017

termina el proximo 31 de no-
viembre con el siguiente pro-
grama preliminar

MIERCOLES, 25 DE ENERO
2017

©08:30 Se inicia la acreditacién
de asistentes

© 09:00 Bienvenida y presen-
tacion del Foro ASEAMAC 2017
© 09:15 Sesién de conferen-
cias 1
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O Tendencias del alquiler de ma-
quinaria y equipos en Espaiia
OLa puesta en servicio (en venta
y en alquiler) (Qué hay que ha-
cery cémo documentarlo?

© éQué debe verificar el alqui-
lador cada vez que hace una
entrega?

@ Descanso y café

® 11:30 Sesién de conferen-
cias 2

O Hacia la revolucién electréni-
ca: motores hibridos, big data,
gestion de flotas, .

0 Alquilador o subcontratista:
£Qué operaciones puede hacer
el alquilador en las instalacio-
nes del cliente sin dejar de ser
alquilador?

O Gestion de impropios en el al-
quiler: Distincién entre servicios
y tratamiento fiscal de los con-
sumibles

@ Descanso y comida
® 14:30 Mesa redonda:

O ¢Hacia dénde va el alquiler en
los paises de nuestro entorno?
O Visi6n de las empresas y aso-
ciaciones de los paises de nues-
tro entorno

@ Descanso y café

® 16:30 Sesion de conferen-
cias 3

O Responsabilidad y remunera-
ci6n de los administradores em-

El programa definitivo puede va-
riar por motivos de agenda o de
disponibilidad de los ponentes.

presariales
© Re-emprendemos: La activi-
dad empresarial en el siglo XXI
© El gran reto de Internet ¢Se
acerca un Amazon del alquiler?
® 18:00 Fin del Foro ASEA-
MAC 2016

Las empresas proveedoras del colectivo
del alquiler pueden participar en el
Foro ASEAMAC 2017 mostrando sus
novedades e informacién més reciente
en la zona de encuentro.

DE MARKETING
Las empresas proveedoras del
colectivo del alquiler pueden
participar en el Foro ASEAMAC
2017 mostrando sus novedades
e informacién més reciente en la
zona de encuentro.

iAVISO IMPORTANTE! NO SE
PERMITE la participacién de otros
proveedores, que no sean exposi-
tores, patrocinadores o protecto-
Tes, como asistentes. Para obte-
ner mas informacion visite: http://
www.aseamac.org/foro/
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