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oy, mes de febrero de 2017, cerra-

ré mi Gltimo nimero de la revista

All Rental antes de pasar a otra fa-
se de mi vida como es la jubilacién.

Después de mas de 40 afios ejercien-
do mi profesién de periodista dentro de la
prensa especializada en diferentes secto-
res de actividad empresarial como han si-
do los de logistica, obras publicas, alqui-
ler y mineria, ha llegado el momento de
dejar esta maravillosa profesién y buscar
otras alternativas.

En lo que respecta a este medio, All
Rental, editado por el Grupo TPI, donde he
pasado mis ultimos nueve afios de activi-
dad, se trataba de un proyecto en el cual he
puesto un especial carino y dedicacion, y en
el que he tenido la gran fortuna de recibir
todo tipo de satisfacciones, especialmente
gracias al apoyo de nuestro publico lector,
ademés de comprobar y compartir tanto los
logros y vicisitudes por los que ha pasado
este sector en los ultimos diez afos.

Después de una floreciente época entre
los afos de 2005 y 2008 con crecimientos
muy importantes, se pasé a una situacion
muy precaria debido a la crisis econdmica
por la que atravesd y atraviesa el pais, don-
de el principal objetivo de las companias de
alquiler era la supervivencia.

Como parte muy positiva he compro-
bado el trabajo y el esfuerzo realizado por
las asociaciones sectoriales en estos anos
con el firme objetivo de regularizar y ha-
cer mas competitivo al sector. Personas
como José Maria Marsal, David Cagigas

Gracias y larga
vida al sector

y Antonio Casado en ANAPAT o Juan Jo-
sé Torres, José Manuel Rubias, José Blan-
co en ASEAMAC y muchos otros que es-
toy seguro me dejo en el tintero, que es-
tan realizando un trabajo inconmensura-
ble por profesionalizar el sector.

Las expectativas de futuro son muy ha-
laguienas; el alquiler tiene y debe de cre-
cer en estos préoximos afnos porque hay
mucho camino por recorrer y llegar a la al-
tura de algunos paises europeos como Rei-
no Unido, Alemania o Francia por ejem-
plo; por ello, titulo este editorial: “larga
vida al sector”.

No quisiera despedirme sin mi agrade-
cimiento a los Ceos, directores generales,
directores de comunicacién y de marketing
de las empresas alquiladoras y proveedoras
de equipos por el trato tan profesional y hu-
mano que me dispensaron en estos anos.
De igual modo, agradecer a las companias
que, a pesar de la crisis, eligieron All Ren-
tal para promocionar sus equipos e imagen
de empresa. Muchas gracias.

Y, por supuesto, a mi equipo, Jose Luis
Henriquez, Angel Luis Lara y Lucas Manuel
Varas, quienes sin su profesionalidad y buen
hacer, nada de esto hubiera sido posible.

Dejo en manos la direccién de esta re-
vista en Lucas Manuel Varas, un joveny ex-
celente profesional, que sin lugar a dudas,
seguira en esta senda de crecimiento de la
publicacién e incluso, la mejorara.

Muchas, muchas gracias a todos, les
deseo lo mejor y, por supuesto.., larga vi-
da al sector.

No quisiera despedirme sin mi agradecimiento

a los Ceos, directores Generales, directores de
Comunicacion y de Marketing de las empresas
alquiladoras y proveedoras de equipos por el trato
tan profesional y humano que me dispensaron en estos
afios. De igual modo, agradecer a las compaiiias que, a
pesar de la crisis, eligieron All Rental para promocionar
sus equipos e imagen de empresa. Muchas gracias.

ALL rental |
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i Afio 2016 > Ventas de maquinaria | .

DIFERENCIA
VENTAS ANO
ANTERIOR

Cargadoras de
ruedas < 4,6t 36 63,6%

Miniexcavadoras (< 6t) 689 20,9%
Midiexcavadoras

EQUIPO

de cadenas 146 21,6%
Midiexcavadoras

de ruedas 6 100%
Minicargadoras

de ruedas (SSL) 229 1,8%
Minicargadoras /
de cadenas (SSL) 37 -52,6%

Total minis 1143  12,3%

PRODUCCION

Excavadoras

de ruedas 53 10,4%
Excavadoras

de cadenas 99 32%
Palas cargadoras

de ruedas > 4.6t 260 -0,4%
Palas cargadoras

de cadenas 0 -100%
Dlmperes articulados 9 80%
Ddmperes rigidos 7 -36,4%
Tractores de cadenas 5 400%
Motoniveladoras 2 -
Retrocargadoras 354 16,4%
Total produccién 789 11,8%

| COMPACTACION

Rodlillos monocilindros

LA VENTA DE MAQUINARIA CRECE UN 10,3% EN 2016
Y SE SITUA POR ENCIMA DE LAS 3.000 UNIDADES

Se consolida el
crecimiento

El sector de maquinaria para la construccién ha cerrado el
ano con cifras positivas y por primera vez desde 2009 por
encima de las 3.000 unidades anuales, aunque el crecimiento

experimentado en 2015 se ha visto ralentizado.
TEXTO: LUCAS MANUEL VARAS VILACHAN

egun los datos difundidos por Andicop,
Sla Asociacién Nacional de Distribuido-
res e Importadores de Maquinaria de
Obras Publicas, Mineria y Construccion, le
venta de maquinaria ha cerrado 2016 con
un total de 3.009 unidades vendidas, lo que

supone un crecimiento del 10,3% respecto
al ano anterior.

Asi, el mercado de maquinaria cerraria
en positivo por cuarto aflo consecutivo, aun-
que el crecimiento en la venta de maquinaria
continta ralentizandose tras el 70,6% de ta-
sa interanual registrada en el ejercicio 2015.
Sin embargo, si se aprecia una aceleracion
en el crecimiento en la segunda mitad del
curso, tras el cierre del primer semestre de

autopropulsados 34 -44,3%
Rodillos tandem

>1,3m 14 -6,7%
Rodillos tandem

<1,3m 57 16,3%
Rodillos vibrantes

mixtos 9 80%
Rodillos duplex 122 74,3%
Rodlillos estaticos

neumaticos 4 -63,6%
Bandejas mono

direccionales 99 33,8%
Bandejas reversibles 30 -34,8%
Pisones 222 -13,3%
Total compactacion 591 0,7%

ELEVACION

Manipuladoras
telescopicas no

giratorias 473 18,2%
Manipuladoras

telescopicas giratorias 2 -33,3%
Total elevacion 475 17,9%
Mandibulas 0 -100%
Impactor 3 0%
Cono 2 -
Precribador 3 -25%
Cribas 1 -66,7%
Tromeles 2 -
Total trituracion 11 -15,4%
Total Maquinaria 2015  3.009 10,3%




2016 con un crecimiento del 6,1% frente al
mismo periodo del ano anterior.

Por tipo de maquinaria, el de elevacion es
el mercado que mejor cierra el ejercicio, con
475 ventas registradas y un crecimiento del
17,9%. Por encima del 10% también se sitian
los segmentos de maquinaria mini (+12,3%) y
movimiento de tierras (+11,8%). Por su par-
te, el subsector de compactacion cierra 2016
précticamente igual que lo hizo en 2015 (591
maquinas vendidas frente a 587), mientras el
de trituracion y clasificacién es el tnico seg-
mento que cierra en negativo, con una caida
del 15,4%. No obstante, se trata de un mer-
cado con un peso muy reducido en el total de
maquinaria, con apenas 11 ventas registra-
das en todo 2016, con lo que pequenas dife-
rencias en el numero de equipos se reflejan
con elevadas tasas interanuales (Ver cuadro:
2016. Venta de maquinaria).

TENDENCIA POSITIVA

La mejor noticia para el mercado de maqui-

naria en 2016 es que definitivamente se im-
pone la tendencia positiva. Se trata del cuar-
to afio consecutivo en el que las ventas de
maquinaria aumentan, tras las fuertes cai-
das registradas entre 2008 y 2012. Sin em-
bargo, la caida acumulada es ain mucho
mayor que el crecimiento acumulado en es-

tos cuatro ejercicios, recuperacion que ade-
mas se ha visto ralentizada en el tltimo afo.

Desde el sector se achaca a la inestabili-

dad por la ausencia de Gobierno durante bue-

El mercado de maquinaria cerraria en positivo Por  napareedelaiopasadoestaralentizaciénenel
cuarto ano consecutivo, aunque el crecimiento ~ cecmiontodelasventas. Apesar de esta cir

cunstancia y la ausencia de unos presupuestos

en la venta de maquinaria contintia ralentizandose.  que supongan un incremento en Ia inversién

Aiio 2016 » Mercado de compactacion

’ 3.1. 32 33, 34, 3.5, 36. 37. 38. 39,
COMPACTACION ~ MONOCILINDROS  TANDEM TANDEM  VIBRANTES DUPLEX ESTATICOS  BANDEAS  3.8.BANDEJAS  PISONES TOTAL
AUTO- >13M <13M MIXTO SOBRERUEDAS  MONO- REVERSIBLES
PROPULSADOS DIRECCIONALES
Ao 2016 34 14 57 9 122 4 929 30 222 591
Ao 2015 61 15 49 5 70 11 74 46 256 587
Diferencia -27 -1 8 4 52 -7 25 -16 -3,4 4
% -44% -7% 16% 80% 74% -64% 34% -35% -13% 1%
Aiio 2016 » Mercado de elevacion
41. 42, ehs
‘ MANIPULADORAS MANIPULADOI
il TELESCOPICAS ~ TELESCOPICAS Lot
NO GIRATORIAS  GIRATORIAS
Ao 2016 473 2 475
Ao 2015 400 3 403
Diferencia 73 -1 72

% 18% -33% 18%
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Aiio 2016 » Mercado de Minis

A rental K

MINIS MINEXCAVADORAS  MIDIEXCAVADORAS MIDIEXCAVADORAS  CARCADORAS  MINICARGADORAS  MINICARGADORAS TOTAL
DE CADENAS DE RUEDAS DE RUEDAS <4,6T DE RUEDAS DE CADENAS

Ao 2016 689 146 6 36 229 37 1.143

Aio 2015 570 120 3 22 225 78 1.018

Diferencia 119 26 3 14 4 -41 125

% 21% 22% 100% 64% 2% -53% 12%
Aiio 2016 » Mercado de Produccion

. 11. 12 13, 14, 15. 16, 17. 18, 19.

o et ey s Gn ) W B B phedy

Ao 2016 99 53 354 260 0 7 9 5 2 789

Aio 2015 75 48 304 261 1 11 5 1 0 706

Diferencia 24 5 50 -1 -1 -4 4 4 2 83

% 32% 10% 16% 0% -100% -36% 80% 400% 12%
Aiio 2016 > Mercado de Trituracion y clasificacion

nndsni‘r\lccl%én MANDIGULAS IMPACTOR cono PRECRIBADOR CRiBAS TROMELES ToTAL

Ao 2016 0 3 2 3 1 2 11

Ao 2015 3 3 0 4 3 0 13

Diferencia -3 0 2 -1 -2 2 -2

% -100% 0% -.- -25% -67% -.- -15%

Desde el sector se asegura que, volver a esas cifras de mas de 20.000 unidades
vendidas en 2007 se antoja imposible, atin estariamos a mitad de
camino de lo que se consideraria un entorno sano de unas 6.000 unidades al ano.

en obra publica, el crecimiento es generaliza-
do en los distintos segmentos de maquinaria.

La maquinaria mini vuelve a ser el sector
lider, acumulando casi un 40% de las ven-
tas totales (ver grafico 1). Las miniexcava-
doras vuelven a ser la maquina con mayor
penetracion en el mercado, con 689 ventas
en 2016 y un crecimiento del 20,9%. Todas

las tipologias de maquinaria mini cierran el

ano en positivo, a excepcion de las minicar-
gadoras de cadenas, que caen por encima del
50% con 37 unidades vendidas.

El siguiente segmento con mayor pe-
so en el total de las ventas es el de produc-
cién, con un 26,2% del total de ventas, se-
guido de compactacion (19,6%) y elevacion

(15,8%). Como se senalaba anteriormente, el
mercado de trituraciéon es residual a efectos
de unidades vendidas, representando ape-
nas un 0,4% de las ventas totales. También
ha sido un ano positivo para el mercado de
retrocargadoras, con 354 unidades vendi-
das y un crecimiento interanual del 16,4%.

LOS MEJORES DATOS DESDE 2009

Con las cifras difundidas por Andicop, el sector
habria cerrado su mejor afio desde 2009, cuan-
do la cifra de maquinaria estaba ligeramente
por encima de las 3.000 unidades. Aquel fue
el segundo peor afio de la crisis, con una caida
del 60% en las ventas, que se sumaba a la dura
caida que sufrié el sector en 2008 (-66%). Solo
en aquellos dos afos el sector de maquinaria
perdia més del 85% de sus ventas.

Desde el sector se asegura que, si bien
volver a esas cifras de mas de 20.000 uni-
dades vendidas en 2007 se antoja imposi-
ble, aun estariamos a mitad de camino de
lo que se consideraria un entorno sano de
unas 6.000 unidades al afio.
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EN EUROPA

Situacion y previsiones

El anterior informe Euroconstruct se publico dias antes
del referéndum en el Reino Unido, por lo que esta es

la primera oportunidad para evaluar las repercusiones
sobre el sector construccién europeo. El Brexit tal

vez no haya desencadenado todavia ningin desastre
directo sobre la economia, pero si que ha contribuido a
rebajar las expectativas a medio plazo, afladiendo adn
mas incertidumbre a la que causan otros factores como
la desaceleracion de China, la propia desaceleracion

de Alemania, los problemas que persisten en la banca
europea o la probable subida de tipos de interés. Dado
que la construccion requiere por naturaleza unas ciertas
garantias sobre el medio plazo, no es de extrafar

que el nuevo conjunto de proyecciones sea menos
optimista que el del semestre anterior.

FRANCISCO DIEGUEZ, DIRECTOR GENERAL DEL ITEC
JOSEP R. FONTANA, JEFE DEL DEPARTAMENTO DE MERCADOS DEL ITEC

a nueva estimacion para la produccién
Ljuropea de construccion para 2016 es
el 2%, seis décimas menos que en la
prevision publicada a mediados de afio. Pero
el auténtico problema no es tan solo el creci-
miento que se esperaba y que no se ha ma-
terializado, sino que tras esa media europea
aparentemente robusta se esconden dema-
siadas excepciones: seis paises que experi-
mentan caidas (Polonia, Hungria, Chequia,
Eslovaquia, Portugal y, por un pequeiio mar-
gen, también el Reino Unido) més el segmen-
to de la ingenieria civil que sufre una recai-
da. (VER GRAFICO 1).

El aflo 2017 no empezara con los mejores
augurios desde el punto de vista de la pre-
visién econdmica, puesto que se pronosti-
ca tan solo un avance del PIB del 1,4%. Pa-
ra el sector construccion se prevé un creci-
miento del 2,1%, teniendo en cuenta que
una parte del mercado podria estar aprove-
chando la ventana de oportunidad que ge-
nera la combinacion de crédito asequible y
una mejor predisposicion a invertir en edifi-



caciéon como opcién refugio. Pero estas con-
diciones pueden ser efimeras y dificilmen-
te se podrdn mantener més a largo plazo. El
factor que serviria para acabar de asentar al
sector es la demanda publica, la cual se con-
fia que mejore, pero aun parcialmente y de-
pendiendo de los paises.

Con estas bases tan dudosas, el avance
que se espera para 2018-2019 oscila entre
el 2,1% y el 2,2%. En todo caso, si la previ-
sién se termina cumpliendo el sector cons-

AR i
BN Bhis BewE sl

trucciéon europeo llegara a 2019 tras haber
encadenado seis afos consecutivos de cre-
cimiento, lo que situaria al nivel de produc-
cion tan solo un 3% por debajo de los pro-
medios del periodo 1995-2015.

La edificacion residencial no tan solo no
se ha visto afectada negativamente por el au-
mento de la incertidumbre, sino que incluso
ha reafirmado su condicién de segmento con
mejores expectativas a corto plazo: 7,2% es-
timado para 2016 y 4,8% para 2017. Si nos

GRAFICO 1. Produccion del sector construccion: prevision por paises. Estimacion
2016 y proyeccion de crecimiento anual promedio 2017-2019 a precios constantes.
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Fuente: TeC - Euroconstruct noviembre 2016
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fijamos solo en los mercados de mayor ta-
mafo, tanto Espafia como Italia continuaran
produciendo vivienda a niveles alejados de
sus medias, pero sin embargo Francia, Ale-
mania e incluso el Reino Unido estan regre-
sando a sus zonas de confort. Entre los pai-
ses méas pequeiios también encontramos ca-
sos en los que la produccién se anima, a me-
nudo porque la demanda ha despertadoy ha
encontrado el mercado desabastecido como
resultado de la baja actividad promotora de
los ultimos anos. El oportuno abaratamien-
to del crédito esta siendo sin duda un factor
estimulante, pero se teme que tenga un al-
cance limitado. El horizonte 2018-2019 se
vuelve mas prudente y la proyeccién es sé-
lo del 2,8%.

La edificacién no residencial se encuen-
tra aun en una fase extremadamente inci-
piente de su proceso de recuperacion, puesto
que 2016 sera su primer ano de crecimien-
to (1,5%) tras un largo paréntesis de siete
anos de recesién. Por tanto, la rebaja de ex-
pectativas econémicas llega en un momen-
to muy inoportuno, enfriando la ya de por si
débil demanda de superficie industrial y ter-
ciaria. Descartamos que la situacion vaya a
experimentar una mejora demasiado inten-
sa: prevemos 1,5% para 2017 y 2,1% tanto
para 2018 como para 2019. La construccién

AL rental Y
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Grafico 2. Evolucion de los distintos subsectores
en el mercado europeo Indices de produccion a precios
constantes, base 2012=

Fuente: ITeC - Euraconstruct noviembre 2016
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Grafico 3. Evolucion de los distintos subsectores
en el mercado espaiiol Indices de produccion a precios
constantes, base 2012=100.
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Fuente: ITeC - Euroconstruct noviembre 2016

de oficinas crecera algo por encima de esos
promedios, puesto que viene de unos afnos
de gran contraccién. Sin embargo, preocu-
pa cémo la construccién industrial y logisti-
ca no aspira llegar ni al promedio, lo que es
un sintoma de bajas expectativas para la de-
manda (doméstica, europea, global). El Rei-
no Unido si que se ve afectado en el capi-
tulo no residencial, y se desvanecen las ex-
pectativas de crecimiento que se pronosti-
caron antes del referéndum. La construccién
no residencial en Alemania confirma su ten-
dencia a la desaceleracion, en un contexto
de no demasiada demanda y mucha cautela
en las inversiones. El mal momento en Ale-
mania y Reino Unido no puede ser compen-

e G

La edificacion

Aurental NVA

no residencial se encuentra atin en

una fase extremadamente incipiente de su proceso

de recuperacion, puesto que 2016 supuso su primer

ano de crecimiento (1,5%) tras un largo paréntesis
de siete anos de recesion.

sado en su totalidad por la mejora en mer-
cados como Holanda, Bélgica y Dinamarca.

La ingenieria civil es el segmento de mer-
cado en el que la prevision ha empeorado
mas, hasta volverse negativa en 2016 (-1%).
Al identificar a los paises més afectados se
hace evidente que las causas son bastante
diferentes. En el grupo de Polonia, Chequia,
Eslovaquia y Hungria ya se contaba con que
el relevo entre programas de fondos estruc-
turales de la UE constituia un riesgo, pero no
hasta el punto de frenar de forma tan contun-
dente el ritmo de obras durante 2016. Lue-
go tenemos a Portugal y Espana, dos paises
con problemas conocidos de desequilibrio
fiscal, pero que han empeorado en los ulti-

mos meses. Por ultimo, el Reino Unido vuel-
ve a padecer un vuelco de expectativas y su
ingenieria civil ha pasado de estar exenta
de amenazas a entrar en un paréntesis de
baja actividad que podria durar tres afios,
aunque dependeré de si se pone en marcha
0 no un programa especifico de estimulo de
las infraestructuras como medida antirece-
siva. En todo caso, tan pronto como se res-
tablezcan los flujos de fondos estructurales
hacia los paises del Este, la ingenieria civil
europea volveria a estar de nuevo en condi-
ciones de crecer ya en 2017 (1,8%), lo cual
convertirfa la recaida de 2016 en un episo-
dio puntual. Se espera que la mejora no se
interrumpa en 2018 (2,9%) y 2019 (3,2%).
(VER GRAFICOS 2 Y 3).

SITUACION Y PREVISIONES EN ESPANA
El reequilibrio fiscal pasa factura a la
recuperacion de la construccion

En el sector construccién aumenta la brecha
entre el estado de la promocion publica y la
privada. La situacién de interinidad guber-
namental se ha cebado sobre la ingenieria
civil, mientras que la edificacién residencial
ha conseguido mantener su ritmo de recu-
peracion. La edificacién no residencial esta
en un punto medio: mejora moderadamen-
te, pero planea la sospecha de que se podria
haber comportado mejor en un escenario po-
litico menos incierto. Todo ello se traduce en
una estimacion global de 2,1% para 2016,
algo inferior a la publicada en el anterior in-
forme Euroconstruct.

En la prevision para 2017 el contraste en-
tre promocion publica y privada permanece.
Tener finalmente un gobierno operativo no
desatascaré por si solo a la inversién, porque
el auténtico problema de fondo es el presu-
puestario. Para contener el déficit se volvera
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a sacrificar més construccion de infraestruc-
turas, con lo cual en 2017 sélo se puede es-
perar crecimiento de la edificacién, limitan-
do la prevision al 3,2%. Puede parecer una
cifra razonable, pero esta por debajo del po-
tencial tedrico del pafs, que considerando lo
deprimida que esté la produccion de cons-
truccién no deberia tener dificultades pa-
ra crecer a mas velocidad. Para el horizonte
2018-2019 se espera un progresivo reequi-
librio: la edificacién se desacelerard, pero la
ingenieria civil cuando menos contendré su
caida, lo suficiente para que el crecimien-
to pase del 3,4% en 2018 al 3,6% en 2019.

El segmento de la edificacion residencial
se recupera, pero todavia se encuentra lejos
de su zona de confort, con actores diferentes
a los habituales y con niveles de produccién
muy reducidos. A lo largo de 2015 ya se pro-
dujo un repunte de produccién (3,8%) pero
sobre todo empez6 una mejora sostenida en
los flujos de nuevos proyectos que permiten
prever crecimiento tanto para 2016 (14%)
como 2017 (10%). No hay unanimidad sobre
en qué punto tocara techo la recuperacion,
porque la demanda podria estar distorsiona-
da por una presencia importante de compra-
dores-inversores en detrimento del tradicio-
nal comprador finalista. En estas condiciones
el mercado queda més expuesto a cambios
repentinos que redirijan el interés de los in-
versores hacia otras alternativas, con lo que
la prevision se vuelve mas conservadora: 6%
en 2018, 5% en 2019.

La edificacién no residencial se recupe-
ra con mas dificultades que la vivienda. En

2015 atn se estaban registrando descensos

recupera, pero todavia se encuentra lejos de su zona
de confort, con actores diferentes a los habituales y
con niveles de produccién muy reducidos.

(-2,6%) y ha sido preciso esperar hasta 2016
para presenciar un cambio de signo (1,5%).
Continua la intensa actividad en el mercado
inmobiliario no residencial, pero la deman-
da esté propulsada basicamente por fondos
de inversion que parecen limitarse a operar
con el stock disponible, y pese a que ya hay
signos de escasez en los estratos con mas po-
tencial, aiin no se percibe un repunte claro
de los desarrollos de nueva planta. Esto se
puede explicar solo parcialmente por la in-

El largo paréntesis de gobierno en funciones ha sido
muy condicionante, pero el auténtico factor critico
para la inversion espanola en infraestructuras son
los nuevos limites de déficit pactados con Bruselas.

certidumbre politica, puesto que probable-
mente a los promotores les estén disuadien-
do mas las dificultades para encontrar finan-
ciacion, o las dudas sobre cuanta demanda
finalista aflorard en el futuro inmediato si la
economia se desacelera. En esta atmosfera
ambigua, las previsiones son positivas, pe-
ro pasando del 4% de 2017 al 3% de 2019.

La vuelta al crecimiento de la ingenie-
ria civil durante 2014 y 2015 fue tan solo
un episodio efimero al calor del intenso ca-
lendario de elecciones. En 2016 ya se pue-
de hablar abiertamente de recaida. El largo
paréntesis de gobierno en funciones ha si-
do muy condicionante, pero el auténtico fac-
tor critico para la inversién espanola en in-
fraestructuras son los nuevos limites de dé-
ficit recién pactados con Bruselas. Antes in-
cluso de tener constituido el nuevo gobier-
no, el ejecutivo en funciones ya ha tomado
severas medidas de contencion, reducien-
do la cartera de nuevos proyectos y bajan-
do el ritmo de las obras en ejecucion. El im-
pacto sobre la actividad constructiva es muy
contundente ya en 2016 (-11%) y probable-
mente se extienda a 2017 (-6%). En un en-
torno de economia en desaceleracion y con
la amenaza de sanciones por sobrepasar los
umbrales del procedimiento de déficit exce-
Sivo, no esperamos demasiada reaccion po-
sitiva ni en 2018 (1,2%) ni en 2019 (3,5%).

La siguiente reunién del foro Eurocons-
truct se celebrara los préximos dias 8 y 9 de
junio en Amsterdam, organizada por el EIB,
el miembro holandés del grupo.
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ASEAMAC

CUARTA EDICION DEL FORO ASEAMAC

EL GRAN ENCUENTRO
DEL SECTOR DEL ALQUILER

a edicién 2017 del Foro de Alquiler,
la mas exitosa de las celebradas has-

ta el momento, conté con la presen-

Aseamac, la Asociacion
espafiola de alquiladores de
maquinaria, ha celebrado

la cuarta edicion de su foro
de alquiler en un evento al
que han asistido cerca de
200 profesionales y que ha
contado con la presencia de

26 expositores.

TEXTO: LUCAS VARAS
Y FERNANDO DEL HOYO

cia de las principales empresas y asociacio-
nes del sector, en una jornada en la que se
celebraron diversas mesas de debate y po-
nencias de expertos que abordaron la ac-
tualidad y los retos del mercado del alqui-
ler desde diversos puntos de vista.

Juan José Torres, presidente de Asea-
mac, fue el encargado de abrir una jornada
que estuvo dirigida y moderada a lo largo
de todo el dia por José Blanco, director de
Rabuso y secretario de Aseamac.

El contenido de la jornada arrancé con la
presentacion de Lucia Delgado, responsa-
ble del area técnica de Aseamac, que ade-
lanté los datos del estudio sobre la situa-
cion del alquiler de maquinaria de equipos
2017. Aunque el estudio atin se encuentra
abierto vy su publicacién esta prevista para
junio, los datos adelantados muestran un
optimismo moderado en el sector.

A la espera de conocer los datos defini-
tivos, la encuesta muestra que tanto las ex-
pectativas para este 2017 como las intencio-
nes de inversion de las empresas pregunta-
das muestran resultados positivos.




La primera sesién de la jornada conti-

nuo con la intervenciéon de Cecilia Gavila-
nes, del Instituto Nacional de Seguridad e
Higiene en el trabajo, quien explicé la do-
cumentacion necesaria y las obligaciones de
empresa usuaria y alquilador en la puesta
en servicio de las maquinas. Desde 1995,
los equipos deben estas certificados con el
marcado CE, siendo obligacién del empresa-
rio poner a disposicién del trabajador equi-
pos que cumplan con la normativa y garanti-
zar que se cumple con la legislacion en ma-
teria de seguridad. Ademaés, el manual de
instrucciones debe estar siempre disponi-
ble para el usuario de la maquina. En es-
te sentido, José Blanco adelantd que Asea-
mac se encuentra trabajando en la simplifi-
cacion de estos manuales de instrucciones,
en colaboracién con la Asociacién Sueca de
Alquiladores.

Este primer bloque de intervenciones se
cerré con la participacién de Juan Pablo Lé-
pez y Carlos Velasco, de la empresa Movil-
data, para presentar los distintos servicios
que ofrece en materia de control y gestion

Francisco Cobo, asesor
juridico de Aseamac.

Los errores mas comunes
que tienen las empresas
al dar el salto digital,

se senalaron la falta de
paciencia a la hora de
rentabilizar la plataforma
y la llegada a un entorno
mas competitivo con una
competencia preparada y
con recursos.

de flotas de vehiculos. De la presentacion
destacaron dos servicios con importantes
aplicaciones para el mundo del alquiler de
maquinaria: Moviflota, para le gestién de
flotas, y Karve ERP, un servicio de gestion
de alquileres.

OPORTUNIDADES DE LA VENTA ONLINE
La segunda sesién de la jornada conté con
la intervencién de Luis Carbajo, de Solos-
tocks, con una ponencia sobre las posibi-
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lidades que ofrece el mundo online como
canal de venta para las empresas. Con una
amplia experiencia a sus espaldas en em-
presas como Amazon, Carbajo estructurd su
intervencion en una serie de pasos que de-
ben dar las empresas que quieran lanzarse
al mundo de la venta online. “En la mayoria
de empresas, los primeros pases digitales
estan centrados en la mecanizacién de pro-
cesos”, explicaba Luis. Para el experto en e-
commerce, uno de los pasos méas complica-
dos llega a la hora de definir el modelo de
negocio: “Desgraciadamente, este cambio
de modelo solo lo hacen los nuevos "pla-
yers”, senalaba, poniendo el ejemplo de la
calda de Kodak en bancarrota.

Tras esta ponencia inicial se dio paso a
una mesa de debate en la que, ademas del
propio Luis Carbajo, participaron Nicanor
Pifole, de la empresa Gémez Oviedo, Juan
José Torres, como director de TST, y Viceng
Homs, de German Homs. En este coloquio
se abordo el proceso de transformacién di-
gital de la empresas, con los ponentes ex-
poniendo su experiencia personal. Para Vi-

Aurental Y
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Jose Pablo Martinez b
de CNC.

Marino Esteban
de Barloworld

Finanzauto.
i,

ceng, “internet es el mejor comercial que
tienes en casa; sin duda alguna, es el que
mas gente ve”. En esta linea, para Juan José
Torres “es el mejor sistema de captacion, si
bien no es definitivo”. Por su parte, Nicanor
Piflole advirti6 que la transformacién “es un
proceso costoso y exige cambios en la em-
presa”. En cuanto a los errores mas comu-
nes que tienen las empresas al dar el sal-
to digital, se sefalaron la falta de pacien-
cia a la hora de rentabilizar la plataforma
y la llegada a un entorno més competitivo
con una competencia preparada y con re-
cursos. “Internet no arregla todos los pro-
blemas”, concluy6 Torres.

EL ALQUILER EN EUROPA

A continuacién y en sesion de tarde tuvo
lugar la mesa redonda sobre la tendencia
del sector del alquiler en Europa. Modera-
da por Jose Blanco, cont6 con la participa-
cion de Marzia Giusto, directora general de
la compania italiana Nacanco y presidenta
de la asociacién del pais transalpino Asso-
nolo, ademas del secretario General de la

En Italia el negocio del
alquiler dispone de unas
tasas de penetracion muy
bajas, lo que permite que
en el futuro disponga

de un importante
crecimiento. Por otra
parte, la tendencia es que
las empresas, cada vez
mas, alquilen maquinas
para liberar sus parques y
reduzcan sus gastos fijos
y donde las empresas tipo
pymes creceran de una
forma importante.

R
Celia Gavilanes
del Instituto

asociacion francesa de empresas de alqui-
ler DLR, Hervé Rebollo.

En su intervencién Giusto comenzd su
alocucion presentando a la asociacién ita-
liana que, segun su presidenta, se trata de
una asociacién un tanto atipica en Europa,
ya que agrupa tanto a empresas alquila-
doras como a companias distribuidoras de
equipos con una seccion dedicada al alqui-
ler. Por otra parte, hizo mencién al desarro-
llo de la asociacion en los ultimos anos este
sector ha pasado por una importante crisis.
Asi, como ha sucedido en nuestro pais, el
negocio del alquiler alcanzo su cénit en ven-
tas en el ano 2008 con una cifra de nego-
cio que super? los 1.700 millones de euros,
pasando posteriormente por una profunda
crisis hasta 2015, afio en el que el merca-
do ha comenzado a reactivarse.

En cuanto al futuro del sector, la repre-
sentante italiana contempla un desarrollo
del sector de forma muy positiva, ya que
en [talia el negocio del alquiler dispone de
unas tasas de penetracién muy bajas, lo
que permite que en el futuro disponga de



un importante crecimiento. Por otra par-
te, la tendencia es que las empresas, ca-
da vez mas, alquilen méquinas para libe-
rar sus parques y reduzcan sus gastos fijos
y donde las empresas tipo pymes creceran
de una forma importante.

Continué presentando las iniciativas y
logros conseguidos por Assonolo en Italia
como ha sido compartir con os constructo-
res de maquinaria de una plataforma don-
de los asociados tienen acceso a datos co-
mo robos de maquinaria, informacién sobre
clientes, cursos de formacién, etc.

En cuanto a la incorporacion de tecnolo-
gla digital para la venta online, Giusto co-
ment6: “el mercado online es el futuro, pero
el proceso de adaptacion no es facil.

En lo que se refiere a la asociacién fran-
cesa DLR, su secretario General, Hervé Re-
bollo, comenté que la asociaciéon empresa-
rial, con mas de 50 afos de historia, cuen-
ta en la actualidad con 1.100 empresas con
una facturacién que supera los 3.000 millo-
nes de euros y este colectivo representa el
80% de la cifra de negocio antes mencionada.
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=Mesa redonda sobre la tendencia del sector del alquiler en Europa con la participacion
ide Marzia Giusto, directora general de la compaiiia italiana Nacanco y presidenta de la
asociacion del pais transalpino Assonolo, ademas del secretario General de la asociacion

francesa de empresas de alquiler DLR, Hervé Rebollo ol ¢
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Desde 2011, el mercado
del alquiler en Francia
también ha pasado por
momentos dificiles, pero,
en opinion de Rebollo,
ha iniciado un periodo de
crecimiento, sobre todo a
finales del pasado ejercicio
de 2016, esperando que
2017 sea la punta de
lanza de la reactivacion
del sector del alquiler en
Francia.

A

Desde 2011, el mercado del alquiler en
Francia también ha pasado por momentos
dificiles, pero, en opinién de Rebollo, ha ini-
ciado un perfodo de crecimiento, sobre to-
do a finales del pasado ejercicio de 2016,
esperando que 2017 sea la punta de lan-
za de la reactivacion del sector del alqui-
ler en Francia.

Desde DLR se sigue luchado por defen-
der los intereses de sus asociados, a través
de tres grandes objetivos: ejercer de lobby
ante la administracién y otras federaciones
y asociaciones; a ayudar a solventar todas
las dudas de los asociados -tienen més de
15 consultas diarias- y realizar diversas ac-
tividades como formacién de los trabajado-
res y usuarios de las maquinas. El ultimo
reto importante que ha asumido la DLR es
fomentar la digitalizaciéon de las companias
de alquiler y lanzar una televisiéon online.

En cuanto al futuro, Rebollo transmitié
un alto nivel de confianza en el desarrollo
del sector, donde en este ejercicio la acti-
vidad crecera en la inmensa mayoria de los
paises europeos.
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ensayos que tienen como resultado, una reduccion global en
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UN SECTOR EN CONSTANTE EVOLUCION
Tras una nueva pausa que los asistentes

aprovecharon para cambiar impresiones
y establecer nuevos contactos, Mariano
Esteban, de Finanzauto, realizé una pre-
sentacién de los avances tecnolégicos que
se estén llevando a cabo en el sector, mu-
chos de ellos en el campo de la conecti-
vidad y la gestién telematica de flotas y
equipos. La gran mayoria de estos avan-
ces tecnoldgicos estan directamente re-
lacionados con la seguridad, y redundan
en un ahorro de combustible. Segun ex-
plicaba, el combustible supone hasta un
30% del coste de operacion de una ma-
quina, mientras que el operadory las pie-
zas de reparacion acaparan hasta un 25%
de los costes cada uno. Para optimizar
estos costes, como explicaba Esteban, la
“informacién es valiosa. La monitoriza-
cién y la gestion de flotas nos permite la
optimizar las maquinas a través de unos
analisis segmentados: horas de trabajo,
produccién...”.

El combustible supone
hasta un 30% del coste
de operacion de una
maquina, mientras que el
operador y las piezas de
reparacion acaparan hasta
un 25% de los costes cada
uno. Para optimizar estos
costes, como explicaba
Mariano Esteban, la
“informacion es valiosa”.

Una intervencion especialmente in-
teresante desde el punto de vista legal
es la que ofrecié Francisco Cobo, asesor

juridico de Aseamac, que explico la Ley

1/2015 de reforma del Cédigo Penal que
reconoce la responsabilidad penal de las
personas juridicas. “Si la persona fisi-
ca que ha delinquido es administrador o
empleado, esta tipificado que se le pue-
de exigir responsabilidad penal a la per-
sona juridica”, explica Cobo. La ley esta-
blece una serie de delitos completos que
pueden acarrear responsabilidad a la per-
sona juridica. Ademas, establece multas
y puede conllevar proporcionalidad so-
bre el provecho que se ha recibido. Res-
pecto a lo que pueden hacer las empre-
sas para no incurrir en este tipo de deli-
tos, Francisco Cobo sehalaba que "nadie
esta libre riesgos”, si bien “la adopciéon
de medidas preventivas es algo hacia lo
que vamos. Tiene que haber un espiritu
de cumplimiento de forma que el riesgo
quede minimizado”.



PROYECTO DE LEY DE CONTRATOS

DEL SECTOR PUBLICO

Jose Pablo Martinez de CNC present6 el an-
te proyecto para Contratos del Sector Publi-
co. Un proyecto que no todavia no ha sido
aprobado pero que marcard las relaciones de
las empresas de alquiler contratadas y sub-
contratadas en sus formas de pago por par-
te de las administraciones.

Martinez expuso las novedades que pre-
senta este proyecto, destacando los valores
que debe aportar: igual, transparencia y li-
bre competencia.

Ast desgrand la forma de pagos, don-
de la administracién se compromete a pa-
gar a 30 dias una vez emitida la factura y
en caso de subcontratacién, las empresas
adjudicatarias de los proyectos deben pa-
gar su factura a los subcontratados en otros
30 dias. Es preciso mencionar que se tra-
ta de un Proyecto de ley que todavia se en-
cuentra en estudio y valoracién y no ha si-
do aprobado hasta el momento por las Ad-
ministraciones del Estado.

La administracion se
compromete a pagar a
30 dias una vez emitida
la factura y en caso de
subcontratacion, las
empresas adjudicatarias
de los proyectos deben
pagar su factura a los
subcontratados en otros
30 dias. Es preciso
mencionar que se trata
de un Proyecto de ley que
todavia se encuentra en
estudio y valoracion.

PROXIMA PARADA, IFEMA
El colofén a la jornada lo puso Rafael Garcia,

del Grupo Alco y miembro de la Junta Direc-
tiva de Aseamac, con un discurso de cierre en
el que reconocié la labor de la asociacién y de
los organizadores del evento. Rafael Garcia
recordaba los duros momentos que ha atra-
vesado Aseamac en los peores anos de la cri-
sis, reduciendo su nimero de socios a siete en
2012. El aho pasado, se alcanzaron los 54, ci-
fra que, como senalaba Garcia en su discurso,
esperan incrementar sensiblemente este afo.
Ademés, se present6 la edicién 2018 del fo-
ro, que se celebrard los dias 17 y 18 de junio
en el centro ferial Ifema, en Madrid. El nue-
vo formato ofrecera un dia méas de actividad y
mas espacio expositivo. Otro anuncio destaca-
do en el transcurso de la jornada fue la presen-
tacién de la Guia sobre generacién de electri-
cidad con equipos en alquiler. La publicacién
explica a los alquiladores, de una forma prac-
tica, como gestionar el alquiler de equipos de
generacion de electricidad y el Impuesto Es-
pecial de Electricidad que les aplica.
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SE PREPARA PARA

EL FUTURO

El pasado 19 de enero, el grupo CNH organizd una visita
de la prensa especializada europea al CNH Industrial Village,
ubicado en la localidad italiana de Turin, donde, a través de una
rueda de prensa liderada por el vicepresidente de Maquinaria
de Construccién en CNH Industrial para Europa, Africa y

Oriente Medio, Andy Blandford, se dieron a conocer las nueva,
estrategias de la compafiia para estos mercados, el nuevo cambio
de imagen, la nueva serie C de miniexcavadoras, la mejora
introducida en las retrocargadoras serie T, ademas de la visita
guiada a la planta de produccién de San Mauro, situada justo
al lado del Centro CNH Industrial Village. Texto: rernapo peL HOYO

| centro de operaciones de CNH para el
Esur de Europa, CNH Industrial Village, es
un centro multifuncién empleado por el
Grupo para ofrecer experiencias con sus dife-
rentes marcas. Ubicado en la ciudad italiana de
Turin, dispone de una superficie de 74.000 m?,
de los cuales 23.000 m? estan cubiertos, que
incluyen 2.300 m? de galeria histérica -uno de
los museos mas importantes de vehiculos co-
merciales en Italia; 8.000 m? para la exposi-
cion de los vehiculos; ademés de contar con un
bar-restaurante y una tienda donde se pueden
adquirir los productos promocionales de marca
de Case, New Holland, Iveco y FPT Industrial.
El centro, que fue inaugurado en el ano
2011 sirve, igualmente para la presentacién
de toda la gama de equipos y productos de
Iveco, Case, New Holland, FPT Industrial,
entre otros. Dentro de este amplio comple-
jo, la compania cuenta con una sala de con-
ferencias con capacidad para mas de 500
personas, donde Andy Blandford informé a
la prensa especializada europea de las ulti-
mas novedades de la compania.



Blandford sefal6 la importancia que va a te-
ner este ejercicio para el desarrollo de la com-
pania que este afio cumple su 175 aniversa-
rio. Por ello, “a pesar del éxito conseguido en
estos afos, la compaiiia sigue trabajando para
consolidar su sélido presente y poner las bases
para un prometedor futuro”, dijo el vicepresi-
dente de Maquinaria de Construccién en CNH
Industrial para Europa, Africay Oriente Medio.

Por ello, la compania sigue invirtiendo en
diferentes areas que resultan fundamentales
en este desarrollo futuro: fuertes inversiones
en la red de distribucion y servicio de la red
comercial por todo el mundoy el desarrollo de
un programa de mejora continua en la gama
de equipos; prueba de ello es la nueva gama
de miniexcavadoras de la serie C presentadas
ala ocasion, asi como las mejoras técnicas in-
troducidas en la gama de retrocargadoras de
la serie T. Por otra parte, el grupo ha invertido
y sigue invirtiendo fuertes cantidades en los
centros de produccién de San Mauro y Lecce.

Finalizo su intervencion Blandford dicien-
do: “después de estos 175 anos, el Grupo si-

gue siendo un experto en el mundo real y en-
focando su negocio siempre a las necesida-
des de las personas”.

PREPARADOS PARA EL FUTURO

Case Construction Equipment ha cumpli-
do 175 anos de vida desarrollando solucio-
nes practicas y efectivas para el sector de la

La compania sigue
invirtiendo en diferentes
areas que resultan
fundamentales en este
desarrollo futuro: fuertes
inversiones en la red
de distribucion y servicio
de la red comercial
por todo el mundo y el
desarrollo de un programa
de mejora continua en la
gama de equipos
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construccion a nivel mundial. A lo largo del
tiempo, CASE ha crecido y evolucionado con
sus clientes, ha compartido sus retos, se ha
anticipado a sus necesidades y les ha ofre-
cido soluciones.

Al celebrar este importante 175° aniver-
sario, CASE se muestra lista para afrontar
los retos del futuro. Ha asegurado el creci-
miento de su amplia oferta de excavadoras
de cadenas con la prolongacion de su durade-
ra alianza estratégica. Prevé el lanzamiento
de excelentes nuevos productos, empezando
por una gama de miniexcavadoras comple-
tamente nueva y por la mejora de sus retro-
cargadoras de la acreditada Serie T. A ella se
sumaran nuevas incorporaciones para man-
tener la oferta de productos Case a la van-
guardia del sector.

Case ha realizado grandes inversiones
en el Centro de excavadoras de San Mauro
y en el Centro de maquinaria sobre ruedas
en Lecce, que han sido objeto de importan-
tes remodelaciones. El Centro de excavado-
ras Case ha completado la integracién de las
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excavadoras de cadenas con la tecnologia Su-
mitomo en sus procesos de produccion. Es-
ta planta abastece ahora a todos los merca-
dos europeos con excavadoras de cadenas
que se caracterizan por la tecnologia de su
socio tecnoldgico y se fabrican siguiendo los
mMismos procesos y con componentes esen-
ciales de los mismos proveedores. Ha ini-
ciado ademas la produccion de cuatro mo-
delos de la nueva gama de miniexcavadoras
para mercados de todo el mundo. La inver-
sién en la remodelacion de la planta y la re-
vision en profundidad de sus procesos segin
los principios del programa World Class Ma-
nufacturing le han permitido obtener la cer-
tificacion de Nivel Bronce, que reconoce el
cumplimiento de los estdndares maés altos
del sector en la gestién integrada de plan-
tas y procesos. El Centro de excavadoras de
San Mauro se une asf al Centro de maquina-
ria sobre ruedas de Lecce en la lista de plan-
tas de Nivel Bronce.

Case ha reforzado asimismo su red de
concesionarios con nuevos nombramientos
y la introduccién de un programa de certi-
ficacién y mejora continua, y ha centrado la
identidad de la marca en sus valores y su s6-
lido legado. El signo mas visible de este en-
foque es la nueva imagen que se estd intro-
duciendo en todos los productos para refle-
jar los valores de la marca, incluido su enfo-
que practico y pragmatico.

NUEVA IMAGEN

Case Construction Equipment ha renova-
do la imagen de sus productos para reflejar
tanto los valores de la marca como su enfo-
que préctico. Este nuevo estilismo se encua-
dra en la estrategia de CASE para reforzar la
marca CASE y consolidar su posicién en los
mercados. Los pasos clave de esta estrate-
gia han sido la firma de los nuevos acuer-
dos con Sumitomo y Hyundai Heavy Indus-
tries y la remodelacion y cambio de denomi-

Case Construction Equipment ha renovado la imagen
de sus productos para reflejar tanto los valores de la
marca como su enfoque practico. Este nuevo estilismo
se encuadra en la estrategia de CASE para reforzar la
marca CASE y consolidar su posicién en los mercados.

nacién de las plantas de San Mauro y Lec-
ce para crear los Centros Case europeos de
excavadoras y de maquinaria sobre ruedas.

El nuevo estilismo e imagen, desarrolla-
dos en colaboracién con el Centro de Dise-
no Industrial CNH, representan una sélida
declaracion de marca. La rotulacién 2D CA-
SE de los distintivos utiliza la misma fuente
que el logotipo de la marca para mantener
la coherencia, mientras que el color blanco
reflectante permite leer mucho mejor a dis-
tancia el nombre de la marca y el nimero
de modelo. Con ello no solo aumenta la vi-
sibilidad de la marca en las maquinas, sino
que se busca también la coherencia con los
valores de CASE: "directo y al grano". Todas
las méquinas lucen con orgullo la nueva pla-
ca metdlica Power Abe, en conmemoracion
del gran legado de la marca CASE y de su
vision de futuro. El nuevo color gris oscuro
de la parte inferior de las maquinas confie-
re un mayor sentido de solidez y fuerza. Se
ha prestado especial atencion al interior de
las maquinas, que se ha renovado para crear
un estilismo especifico de CASE compartido
por todos los modelos: desde el disefo co-
mun del asiento hasta el panel de instrumen-
tos y los colores del interior.

David Wilkie, Director del Centro de Dise-
o Industrial CNH, explica: «Nuestro objetivo
con este proyecto era crear hacia el exterior
un lenguaje de diseno que reflejase solidez y
precision, al tiempo que daba a la marca CA-
SE un aspecto especifico que recoja su histo-
ria y sus valores, y esto en todos los modelos.

Respecto al disefio del interior, el objeti-
Vo era aprovechar nuestra experiencia pa-
ra mejorar el confort y la calidad de vida a
bordo usando para los asientos un tapizado
y unos materiales disenados especialmente.
Aunque los colores del tapizado interior se
han modernizado para darle un aspecto con-
temporaneo, queremos despertar un fuerte



DEUTZ SERVICE CENTER MADRID

Life Time Support

| _,Ai.ter' adores y Motores
- de Arranque

F SFERTAS ESPECIALES "MESESTﬁ RZO Y ABRIL w f
e MOTOR DE ARRANQUE MOTOR 20112

' MAS DE 100 ARTICULOS EN CAMPANAY

“—

S

4" CONSULTE OTRAS REFERI

www.deutz.es

DEUTZ SERVICE CENTER MADRID

Picos de Europa 4B / 28830 San Fernando de Henares
Tel: 912 308 662 / Fax: 916 088 996
servicecentermadrid @ deutz.com

www.deutz.es

®
£ O The engine company. DEUTZ



EMPRESAS @@@®

AL rental K]

sentimiento de familiaridad en toda la linea
de productos».

NUEVAS MINIEXCAVADORAS SERIE C
La compania ha lanzado la nueva linea de mi-
niexcavadoras Serie C con 6 modelos que van
de 1,7 a 6,0 toneladas. Son los primeros pro-
ductos de la nueva gama, que se ampliaré con
otros adicionales a lo largo de 2017. La nueva
Serie C eleva el listén en comparacion con la
gama anterior, al ofrecer un mejor rendimien-
to, una gran variedad de caracteristicas e inclu-
so més confort y seguridad, todo lo cual contri-
buye a conseguir una productividad excelente.
Gaston Le Chevalier de la Sauzaye, Direc-
tor de Marketing de Productos Case para mi-
niexcavadoras, comenté: «Las miniexcavado-
ras son una linea de productos esencial para
el sector de la construccion, ya que represen-
tan el mayor volumen de ventas del sector,
con 53.000 unidades en Europa, y el merca-
do va aumentando todos los anos. Con la nue-
va gama Serie C, ofrecemos a los clientes lo
que estos nos indican como més necesario de
esta linea de productos para su negocio: pro-
ductividad, confort y seguridad excelentes».
La nueva Serie C de miniexcavadoras re-
presenta los primeros productos resultantes
de la alianza estratégica con Hyundai Heavy
Industries. Los modelos de 5,7 y 6,0 tonela-
das presentadas se producen en las instalacio-
nes de la marca, mientras que el Centro pa-
ra excavadoras de San Mauro, en Italia, mon-
ta los cuatro nuevos modelos de menos de 5
toneladas para mercados de todo el mundo.
La Serie C de miniexcavadoras estéa dise-
nada para ofrecer gran rendimiento y fiabili-
dad a partir de componentes suministrados

por los mejores proveedores japoneses de ca-
tegoria mundial. Los acreditados motores y
sistema hidraulico ofrecen mds potencia, lo
que eleva el rendimiento de las maquinas.
Cinco de los seis nuevos modelos cumplen
la norma de emisiones Tier 4 Final.

Las nuevas miniexcavadoras estan reple-
tas de numerosas caracteristicas que hacen
el trabajo del operador mas facil, cémodo y
productivo. Entre ellas se incluyen el nuevo
cuadro de instrumentos digital de lectura fa-
cil, con informacién Util v luces de aviso; el

La compania ha lanzado
la nueva linea de
miniexcavadoras Serie C
con 6 modelos que van de
1,7 a 6,0 toneladas. Son
los primeros productos de
la nueva gama.

sistema antirrobo estandar de limitacién de
arranque del motor (ESL, por sus siglas en in-
glés); el enganche réapido hidraulico para un
rapido cambio de los implementos y la bom-
ba de repostaje eléctrica, entre muchas otras.

La seguridad es una prioridad para Case,
y la Serie C no escatima en este sentido. Son
caracteristicas de seguridad el cumplimiento
de los sistemas ROPS, TOPS y FOPS, el inte-
rruptor de parada de emergencia, la alarma de
desplazamiento y el kit para manejo de obje-
tos. Las vélvulas de seguridad impiden que la
carga resbale en caso de fallo de la manguera.
El sistema de pilotaje con acumulador permi-
te al operador depositar los implementos de
forma segura aun con el motor apagado. Los
rodillos con doble brida minimizan el riesgo
de rotura de la cadena y mejoran la estabili-
dad. La excelente visibilidad desde todos los
angulos y la cdmara de visién trasera mejoran
aun mas la seguridad en el lugar de trabajo.

La nueva gama de miniexcavadoras lo
contemplan los siguientes modelos: CX17C
y CX18C, CX26Cy CX37C, CX57Cy CX60C
con capacidades de carga de 1.700. 1.800,
2.600, 3.750,5.700 y 6.000 kg.

RETROCARGADORAS TIER 4
FINAL DE LA SERIE T
Case Construction Equipment ha perfec-
cionado las retrocargadoras de su Serie T,
aprovechando las medidas adoptadas para
el cumplimiento del reglamento Tier 4 para
introducir mejoras y mas opciones para los
clientes, asi como la nueva imagen de CASE.
Los nuevos modelos cumplen las exigen-
tes normas de emisiones gracias a la solu-
cién de solo SCR de Case, que asegura un



alto rendimiento y una eficiencia de com-
bustible espectacular, sin necesidad de fil-
tro de particulas diésel ni regeneracién. La
eficiencia del sistema postratamiento de re-
duccién catalitica selectiva (SCR) se ha opti-
mizado para cumplir las normas Tier 4 Final
sin oxidacion catalitica diésel.

Gracias a la reduccion del nimero de com-
ponentes, CASE ha podido racionalizar la dis-
posicién del motor. El sistema de postrata-
miento se ha pasado a la parte externa, lo
que permite acceder mejor al motor, al médu-
lo electrénicoy a los fusibles. El nuevo disefio
facilita las tareas de mantenimiento y, por tan-
to, reduce el coste de propiedad total (TCO).

Ademas de la nueva disposicion del mo-
tor, el tubo de escape se ha cambiado al mon-
tante derecho, lo que mejora la visibilidad.

Los nuevos dientes Smart-fit ya estan dis-
ponibles para las cucharas delanteras y tra-
seras para trabajo pesado. Estos dientes ayu-
dan a mejorar el rendimiento de la retrocar-
gadora: penetran més profundo y permane-
cen afilados durante més tiempo, lo que au-
menta la productividad a largo plazo y redu-
ce los costes de mantenimiento. También son
notablemente rapidas de cambiar: en cues-
tion de minutos la méaquina esté lista pa-
ra sequir trabajando. El resultado: mds pro-
ductividad, més vida util, costes més bajos.

NUEVO ENGANCHE UNIVERSAL

PARA MAYOR FLEXIBILIDAD

Hemos creado también un nuevo enganche
universal, tanto para el disefio ya conocido de
CASE como para el equipo retro en linea. El
nuevo enganche permite acoplar cucharas no
originales de CASE a la retrocargadora CASE

con un impacto minimo en la longitud trasera
y el rendimiento de excavacién. El resultado es
una mayor flexibilidad en el sitio de trabajo y
un impacto menor en los costes para el propie-
tario de la méquina, ya que es posible acoplar
distintas cucharas que ya tenga en su almacén.

Todos los nuevos modelos de maquinas
presentados durante la jornada, tanto de mi-
niexcavadoras serie C como la serie T de re-
troexcavadoras realizaron una serie de de-
mostraciones en la zona destinada para ello,
muy cerca del Centro CNH Industrial Village.

LA PLANTA DE PRODUCCION
DE SAN MAURO

Muy importante dentro
del programa previsto por
Case para la prensa espe-
cializada fue la visita a la
planta de produccién de
San Mauro, ubicada den-
tro del centro CNH Indus-
trial Village, donde se fa-
brican la gama de miniex-
cavadoras y excavadoras
de la marca.

Con una superficie de
22.000 m?, de los que

66.000 m? estan cubier-
tos, la planta de produc-
cion de San Mauro dis-
pone de una produccién
media anual del orden de
5.200 unidades y cuenta
con 375 empleados.

Después de las Gltimas
inversiones realizadas, la
planta esté provista de un
alto nivel tecnolégico en
sus sistemas de produc-
cion, robots de soldadu-

ra, mecanizado, ensam-
blaje de chasis, brazos, ci-
lindros, etc.

Cabe destacar que la fabri-
ca ha conseguido recien-
temente el pasado ejerci-
cio de 2016 la certifica-
cién de Nivel Bronce que
reconoce el cumplimien-
to de los estandares méas
altos del sector en la ges-
tién integrada de plantas
Y procesos.
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La multinacional inglesa reunié a la prensa especializada
europea para, en una jornada de dos dias, dar a conocer las
importantes novedades que la compaiiia presentara en este
curso de 2017, ademas de dar a conocer una nueva noticia

que, aunque se esperaba, no se confirmo hasta el pasado uno
de febrero. Esta gran noticia hacia referencia a la entrada de
JCB en el mercado de plataformas.

TEXTO: FERNANDO DEL HOYO

1grupo de periodistas visit6 en su primer
Edia la fabrica de motores que la compa-

nia tiene al lado de la ciudad de Derby,
donde, después de conocer los procesos de fa-
bricacién de los motores, JCB present6 el nue-
vo modelo de tres litros de la compania que
estd a punto de iniciar su produccién con ba-
jo consumo de combustible. JCB anuncié en
2011 que iba a iniciar un nuevo proyecto de
desarrollo de motores con la ayuda de 4.5 mi-
llones de libras del Fondo de Desarrollo Regio-
nal del Gobierno; por ello, la empresa presen-
t6 por primera vez los resultados de esa inver-
sién con este nuevo motor de tres litros. Es la
tercera linea de motores que lanza JCB, des-
de que en 2004 se inicié por primera vez la
produccién en JCB Power Systems en Derbys-
hire, y viene a unirse a los modelos de 4.4, 4.8
y 7.2 litros. Una de las caracteristicas mas im-
presionantes del nuevo motor JCB430 Diesel-
Max es precisamente el consumo de combus-
tible, ya que consume hasta un 8% menos de
combustible que un motor muy eficiente co-
mo es el JCB de 4.4 litros.

JCB APUESTA POR EL SECTOR

DE ELEVACION

A continuacién, el grupo se desplazé hacia
el JCB World Logistics donde se dio a cono-
cer a la prensa especializada europea la nue-
va érea de negocio de la multinacional ingle-
sa: la nueva gama de plataformas elevadoras
que se presentaran en el transcurso del ano.
El acto fue presidido por el presidente de la

compafia Lord Bamford.

En efecto, después de mas de dos afios de
investigacién y desarrollo, JCB ha decidido in-
troducirse en el sector de elevacién, presen-
tando una gama de equipos de elevacién com-
puesto por 27 modelos de plataformas de tije-
ra, telescopicas v articuladas, que veran la luz
antes del 31 de diciembre de 2017.

Los primeros modelos presentados hacian
referencia a la serie articulada, donde se pre-
sentaron nueve modelos en version eléctrica
con capacidades de carga de 227 kg hasta un
méximo de 550 kg y alturas de trabajo a maxi-
ma carga desde 6,6 ma 13,8 m.

JCB desarrolla esta apasionante iniciativa
con el objetivo de conquistar una parte de un
mercado en el que se venden 130.000 unida-
des al ano, generando unos ingresos anuales
de 8.000 millones de dolares. Las plataformas
elevadoras se ven habitualmente en todos los
lugares donde se necesita un acceso temporal
para que los operarios trabajen en altura, es-
pecialmente en obras de construccion, man-
tenimiento y rehabilitacion.

El Presidente de JCB, Lord Bamford, co-
menté: "El mercado de plataformas aéreas es
un mercado verdaderamente global y ofrece
a JCB grandes oportunidades de crecimiento.
Se trata de un mercado que esta maduro pa-
ra la llegada de un nuevo fabricante, con ca-
pacidad para ofrecer la mejor asistencia téc-
nica las 24 horas al dfa como lider en el sec-
tor. Los 770 concesionarios JCB con més de
2.200 puntos de servicio pueden ofrecer la
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asistencia que esperan los clientes exigentes
en cualquier parte del mundo”.
La red de concesionarios de JCB ha esta-

do realizando sesiones de formacién en ven-
tas y asistencia técnica para poder prestar un
servicio a nivel mundial para la gama de pla-
taformas elevadoras. El sistema telematico Li-
veLink de JCB se incorporaré de serie en to-
das las plataformas y estaré disponible como
opcién en las tijeras.

A finales de 2017 la gama de platafor-
mas de JCB estard compuesta por nueve ti-
jeras eléctricas y tres diésel desde 15’ (4,6 m)
hasta 45" (13,8 m); cinco plataformas articu-
ladas (cuatro diésel y una eléctrica) desde 49’
(14,9 m) hasta 81" (24,6 m) y 10 plataformas
telescopicas diésel desde 67 (20,6 m) hasta
136’ (41,6 m).

Como colofén a la presentacion, Lord Ba-
mford anadié: "Los clientes de este sector tie-
nen ahora una alternativa de gran prestigio,
con una gama de productos fabricados y cer-
tificados con un alto nivel de calidad. Estamos
entusiasmados con las oportunidades que es-
to ofrece a los alquiladores, clientes que cono-
cemos muy bien”.

La gama de JCB Access cuenta con la cer-
tificacion de TUV, que garantiza el méximo ni-
vel de calidad del producto. También cumpli-
ra la legislacion mas reciente de ANSIy CSA.

ACTUALIZACION DE EQUIPOS PARA
CONSTRUCCION Y OBRAS PUBLICAS
Al dia siguiente, JCB present? en las oficinas
centrales del grupo y centro de produccién
de retrocargadoras y manipuladores telesco-

picos las nuevas actualizaciones de su gama
de equipos para construccién y obras publi-
cas en su centro de demostraciones, ubicado
en la misma superficie del centro productivo.

NUEVA OPCION DE ALTO CAUDAL EN LA
CARGADORA JCB 3CX COMPACT

JCB ha introducido un circuito hidraulico au-
xiliar de alto caudal para la retrocargadora
3CX Compact, que alcanza un caudal de 120
litros/min para accionar distintos implemen-
tos montados en la cargadora.

Ademas, JCB ha incorporado caracteris-
ticas adicionales para mejorar la maquina:
® Segundo escalén opcional para facilitar el
acceso a la cabina.
® Control frontal de la cargadora con multi-
ples funciones.
® La opcién Powerslide permite el reposicio-
namiento sin dafar el terreno.
® E| enganche de implementos para minicar-
gadora aumenta la disponibilidad de herra-
mientas de trabajo.
® Almacenamiento adicional en la cabina
® Tuberias hidraulicas montadas en el ba-
lancin.

La JCB 3CX Compact estard disponible
con un circuito hidraulico auxiliar en la par-
te delantera de alto caudal, capaz de alcan-
zar 120 litros/minuto a una presién operativa
de 200 bar. Esto, en combinacién con la op-
cién de un enganche de montaje como el de
la minicargadora, permitird a los contratistas
utilizar una mayor variedad de implementos
de alto caudal, como fresadoras y zanjado-
ras, en la parte delantera de la 3CX Compact,

“El mercado de plataformas aéreas es un mercado
verdaderamente global y ofrece a JCB grandes
oportunidades de crecimiento. Esta maduro para la
llegada de un nuevo fabricante". Lorp BamMFORD

mejorando la versatilidad de esta maquina de
gran capacidad.

NUEVA CARGADORA COMPACTA 403
JCB presentd una cargadora de ruedas com-
pacta que combina componentes de tren mo-
triz extraordinarios con novedades en el dise-
o de cabina, y nuevas caracteristicas de con-
trol y distribucion.

Se trata de una cargadora de ruedas con
chasis articulado de 2.5 toneladas, que puede
trabajar eficazmente en espacios reducidos.

Incorpora un motor compacto Kubota de
cuatro cilindros que genera 26 kW (36 CV) y
92 Nm de par. La linea motriz hidrostatica con
dos gamas de velocidades totalmente nueva
con posibilidad de elegir velocidades méximas
de 20 km/h o 30 kmy/h. Bloqueos de diferen-
cial abierto o manual en ejes de alta resisten-
cia para adaptarse al funcionamiento en su-
perficies duras y terrenos blandos. Las com-
probaciones de mantenimiento diarias se rea-
lizan debajo del cap6 con bisagras de una pie-
za. Opciones de plataforma abierta con pro-
teccién ROPS/FOPS o cabina totalmente acris-
talada e insonorizada. Mando joystick y repo-
sabrazos con dial selector de gama alta/baja
de velocidades, que se acciona con una ma-
no y opciones de brazos de cargadora de ele-
vacion normal o alta con elevacion paralela y
enganche rapido hidraulico

Con elevacién paralela, accionamiento de
pasador de implementos hidréulicos, sistema
hidraulico con joystick y control de transmi-
sién de serie, la nueva JCB 403 es una car-
gadora compacta muy bien equipada. Cuen-
ta con un motor diésel Kubota con consumo
eficiente de combustible que alcanza una po-
tencia de 26 kW (36 CV) y un par de 92 Nm.
La transmisién hidrostatica ofrece dos gamas
de velocidades para adaptarse a distintas apli-
caciones y situaciones.

PILINGMASTER NUEVA
SOLUCION GEOTECNICA
Después de presentar el concepto hace més
de dos afos, JCB ha trabajado en colaboracion
con contratistas de perforacién y geotecnia de
todo el Reino Unido para desarrollar y mejorar
el disefo inicial de la Pilingmaster.

Tomando como base el chasis de traccién
y direccién a las cuatro ruedas de la retrocar-
gadora mas potente de JCB, la Pilingmaster
ofrece una maniobrabilidad inigualable en la
obray en los desplazamientos entre obras.

El pesoy la accesibilidad de la maquina re-
quieren mucha menos preparacion de la obra
que con los modelos de excavadora mds gran-
des, y solo es necesario construir una plata-
forma de tamafo minimo. De esta manera se
reduce el coste para el contratista y también
el tiempo de preparacién antes de que pue-
da comenzar la perforacion. El montaje de la
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pluma de desplazamiento lateral Powerslide
de JCB de serie permite al operador alcanzar
tres pilotes desde una sola posicién, lo que re-
duce el tiempo necesario para cambiar de po-
sicién y aumenta la productividad.

La JCB Pilingmaster ofrece hasta 1.25 to-
neladas de par del cabezal, trabajando con dia-
metros de perforacién de 350-600 mm de dia-
metro hasta una profundidad de perforacién
de 14 m. Con una barrena tipica de 450 mm,
la méquina es capaz de producir hasta 150 m
lineales/dia, lo que la convierte en un brazo
de alta productividad para su peso y tamano.

NUEVA GAMA DE GENERADORES
SUPERIORES A 650 KVA

Y SERIE RS PARA EL ALQUILER

El fabricante de generadores JCB Power Pro-
ducts ha presentado una nueva gama de ge-
neradores de 650 kVA o superiores, ademés
de la nueva gama con cuatro modelos de ge-
neradores para el sector del alquiler. En ge-
neradores de 650kVA o superiores, la com-
pania ofrece a los clientes una amplia lista de
proveedores de motores para su gama pesa-
da de generadores, ya que la empresa esta
ofreciendo motores Perkins y Cummins ade-
mas de los actuales MTU y Mitsubishi, para
aumentar la flexibilidad y adaptarse mejor a
las necesidades especificas de los clientes de
todo el mundo.

Los generadores JCB, todos ellos disefa-
dos y fabricados en Gran Bretafa, tienen las
siguientes caracteristicas: Cuatro fabricantes
de motores reconocidos en el sector para sa-
tisfacer las necesidades de los clientes; op-
ciones de 50 Hz y 60 Hz para adaptarse a la

demanda global; eleccion entre alternadores
Newage-Stamford de serie y Mecc-Alte opcio-
nales y paneles de control de Deep Sea Elec-
tronics y CoMap

En cuanto al sector del alquiler JCB Power

Products satisface las necesidades de los clien-
tes con el lanzamiento de los primeros cuatro
generadores diésel RS, disefiados especifica-
mente para el mercado de generacion de po-
tencia de alquiler. Estos generadores cuentan
con el premiado motor DieselMax y compo-
nentes de alta calidad reconocidos en el sec-
tor, ademaés de estar equipados con un robus-
to tejadillo que atentia el sonido.

Algunas de sus caracteristicas son las si-
guientes: motores DieselMax de 4 cilindros
JCB, de calidad comprobada, que cumplen la
normativa de Fase IIIA; LiveLink for Power de
serie para el control de flotas; controladores
Deep Sea Electronics intuitivos y faciles de
usar; alternadores Mecc Alte con una mejora
de la eficiencia del 3-5 %; tejadillo resistente
con atenuacién de sonido y proteccion frente
a los elementos.

Los primeros cuatro generadores con la
marca RS de JCB Power Products ofreceran
potencias de 60, 80, 100y 125 kVA, los nodos
de potencia mas populares para las maqui-
nas de alquiler.

DOS NUEVOS ENGANCHES RAPIDOS
PARA EXCAVADORAS DE PESO MEDIO
De igual forma fueron presentados dos nue-
vos enganches mejorados para las excavado-
ras JS de peso medio de JCB. Los enganches,
que cumplen la norma ISO 13031, se han di-
sefado para adaptarse a las maquinas del sec-

“Los clientes de este sector tienen ahora una
alternativa de gran prestigio, con una gama
de productos fabricados y certificados con un alto nivel

de calidad...". LorD BAMFORD

tor de las 13-14 toneladas y el mercado de las
20-22 toneladas.

Dependiendo de la operacién, un engan-
che hidréulico puede ahorrar hasta un 25%
del tiempo total de funcionamiento de la mé-
quina, en comparacion con el montaje direc-
to 0 un enganche mecénico.

Los nuevos enganches hidraulicos ofrecen
un disefio de bloqueo positivo probado con blo-
queo delanteroy trasero; disefio compacto pa-
ra mejorar la fuerza de arranque de la maqui-
na; no es necesario el engrase para reducir el
mantenimiento y facilitar el uso; capacidad de
invertir los cazos para excavar debajo de mu-
ros y tuberias y una guia de manguera en el
enganche basculante aumenta la proteccion.

MEJORAS EN LAS CARGADORAS

JCB DE GAMA MEDIA

También JCB present? la actualizacién en dos
de sus cargadoras de ruedas de gama media
con nuevas caracteristicas de control e infor-
macion, incluida la capacidad para realizar
comprobaciones de mantenimiento rutina-
rias desde la nueva cabina CommandPlus. Las
cargadoras JCB 411y 417, que ahora cuentan
con motores Tier 4 Final, adoptan muchas de
las caracteristicas que se vieron por primera
vez en la cargadora 457, el modelo emblema-
tico de la empresa.

Incorporan las siguientes caracteristicas:
cabina CommandPlus con mas espacio, nue-
vos controles y menores niveles de ruido; va-
rias opciones de asientos con especificaciones
de alto nivel, nuevos mandos montados en el
asiento v dos tipos de tapiceria de la cabina;
nuevo freno de estacionamiento eléctricoy op-
ciones de ventilador de refrigeracion del mo-
tor reversible que reacciona a la temperatura;
motor que cumple la normativa Tier 4 Final
sin filtro de particulas diésel (DPF).

MAS RAPIDEZ EN LA

CARGADORA )CB 407

JCB va a ofrecer una opcién de mayor veloci-
dad de desplazamiento y traccién elevada pa-
ra su popular cargadora de ruedas compacta
407. Las opciones de linea motriz mejoran la
versatilidad y el rendimiento de esta maqui-
na de gran productividad.

La opcién de eje de alta velocidad permi-
tira alcanzar velocidades maximas de despla-
zamiento de 35 km/h y se sumaré a la actual
opcion de eje de 20 km/h. Los ejes de mayor
velocidad estan disponibles en el formato de
diferencial abierto estdndar o con un diferen-
cial de patinaje limitado en el eje delantero,
para mejorar el rendimiento de la cargadora.

El funcionamiento es similar al de la carga-
dora de ruedas compacta JCB 409, de mayor
tamano, con el actual interruptor deslizante
de dos modos en el joystick y un segundo in-
terruptor deslizante situado en la consola del
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lado derecho. Este interruptor controla el au-
mento de velocidad de 20 a 35 km/h. La mé-
quina de mayor velocidad incorpora una dis-

tancia entre ejes 150 mm mas larga'y 100 kg
de peso operativo adicional.

NUEVO MOTOR PARA LA CARGADORA
TELESCOPICA JCB TM320
Otra de las novedades presentadas por el fabri-
cante inglés fue la nueva cargadora de ruedas
telescopica TM320, disefiada especificamente
para los sectores industrial y de la construc-
cién. La JCB TM320 combina la posicién de
conduccién central y la visibilidad desde todos
los dngulos de una pala cargadora de ruedas,
con el alcance y la versatilidad de elevacién
de una manipuladora telescépica, una com-
binacién que crea una méquina formidable
para las operaciones de carga y manipulacion.
La nueva maquina tiene las siguientes ca-
racteristicas: el motor JCB EcoMAX cumple
la normativa de emisiones Fase IV/Tier 4 Fi-
nal sin filtro de particulas DPF; capacidad de
elevaciéon de 3200 kg con una altura de ele-
vacién maxima de 5.2 m; transmisién Power-
shift de cuatro velocidades; chasis de cargado-
ra de ruedas con direccion articulada; los du-
raderos casquillos de bronce impregnados en
grafito, que amplian el intervalo de lubricacion
del pivote del chasis y la pluma.

MANIPULADORA TELESCOPICA DE 18 M
JCB ha lanzado un nuevo modelo de mani-
puladora telescépica de 18 m, con la presen-
tacién de la 540-180 HiViz, ampliando la que
ya es la mayor gama de manipuladoras tele-
scopicas del mundo.

La JCB 540-180 ofrece un rendimiento y
una capacidad de elevacion mayores que los
de su companera de 17 metros -la 540-170-
, a pesar de ser un 20% més pequeia en sus
dimensiones generales. Con su lanzamiento,
el nimero de modelos de manipuladoras tele-
scopicas de la gama se eleva hasta 30.La JCB
540-180 HiViz se ha construido para satisfa-

JCB va a ofrecer una
opcion de mayor velocidad
de desplazamiento y
traccion elevada para

su popular cargadora de
ruedas compacta 407. Las
opciones de linea motriz
mejoran la versatilidad

y el rendimiento de

esta maquina de gran
productividad.

cer especialmente las necesidades de empre-
sas de alquiler y contratistas, ofreciendo un
coste de propiedad reducido, tiempos de ci-
clo mas répidos y la mejor visibilidad de su
categoria, con una mejora de la altura de ele-
vacién y mayor alcance frontal. Al tener sélo
2.35 m de ancho y 6.26 m de largo, es posi-
ble trasladar dos méaquinas en un solo camién
con cortina lateral o en una cargadora baja, lo
que reduce los costes de transporte.

La nueva manipuladora telescopica ofrece:
mejora del 5% en altura de elevacién; alcan-
ce frontal un 10% mayor; calificaciéon de fa-
cilidad de mantenimiento SAE un 50% infe-
rior; ahorro del 50% de los costes de mante-
nimiento a lo largo de 1.000 horas y tiempos
de ciclo un 20% més réapidos.

AMPLIA GAMA DE CESTAS PARA
LAS MANIPULADORAS JCB
Y continuando con el segmento de manipula-
doras telescépicas, JCB ha completado su ga-
ma de cestas para trabajo aéreo para utilizar
con sus populares manipuladoras telescopi-
cas Loadall. Las cestas de plataforma de tra-
bajo JCB permiten al personal trabajar a al-
turas de hasta 20,3 m, con un alcance de tra-
bajo maximo de 11,63 m.

Las principales caracteristicas de las cestas
para trabajo aéreo son las siguientes: tres ca-

pacidades de carga de 365 kg, 500 kgy 1.000
kg; disenadas para el uso con modelos de ma-
nipuladora telescépica de 14 m, 17 my 18
m; disefio totalmente conforme con la norma
EN280; mecanismo de giro de la cesta a velo-
cidad constante y bloqueo del eje trasero para
aumentar al maximo la estabilidad.

TRANSMISION DUAL TECH

PARA MANIPULADORAS

TELESCOPICAS INDUSTRIALES

JCB ha desarrollado la primera transmisién
doble del mundo, disefiada especificamente
para sus manipuladoras telescopicas Loadall,
que combina las caracteristicas de las trans-
misiones hidrostatica y Powershift. La trans-
mision variable DualTech VT ha sido desa-
rrollada por el propio equipo de ingenieria de
JCB y constituye la base de tres manipulado-
ras telescépicas de alto rendimiento y especi-
ficaciones de gama alta.

Las principales caracteristicas de la
transmision DualTech VT son las siguien-
tes: transmisién totalmente hidrostatica,
que permite un perfecto control progresivo
de la velocidad hasta 19 km/h; cambio au-
tomatico a la transmisién Powershift de tres
velocidades modulada electronicamente por
encima de los 19 km/h, para lograr la maxi-
ma eficiencia energética en el trabajo a al-
tas velocidades; modos Potencia y Economia
para optimizar el rendimiento, la eficienciay
los costes de funcionamiento; el modo Flexi
permite controlar de forma independiente
el motor y la velocidad de desplazamiento.
De igual modo se puede seleccionar 4WD
todo el tiempo o 2WD automatica por enci-
ma de 19 km/h, para lograr la eficiencia ép-
tima de la linea motriz y reducir el desgaste
de los neuméticos

Las manipuladoras telescépicas Industrial
Dual Tech VT JCB 531-70, 535-95 y 541-70
cuentan con un tren motriz avanzado que
combina la potencia, el pary la economia pro-
bados del motor JCB EcoMAX de 4.8 litros.
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NUEVOS MOTORES EN LAS
EXCAVADORAS J$300, )S330 Y )J$370
JCB va a aumentar la eficiencia del consumo de
combustible, la productividad y el rendimien-
to de sus excavadoras de orugas mas pesadas,
con la instalacién de motores diésel Tier 4 Fi-
nal. El MTU 6R1000 de seis cilindros, ya pro-
bado en la cargadora de ruedas més grande de
JCB, se utilizara en la JS300, JS330 y JS370.
Las principales ventajas son las siguientes: ca-
talizador con urea SCR para cumplir la norma-
tiva Tier 4 Final; cumplimiento de las norma-
tivas de emisiones en Europa y Norteaméri-
ca; el bajo consumo de DEF reduce al minimo
los tiempos de recarga; sin filtro de particulas
DPF para reducir el tiempo de mantenimiento

El motor diésel MTU de 7.7 litros es un
motor turboalimentado y con intercooler de
alta eficiencia que produce 180 kW (241 CV)
enlaJS300y 210 kW (281 CV) en los mode-
los JS330 y JS370. Las méquinas incorpo-
ran reduccion catalitica selectiva en el siste-
ma de escape, con dosificacién de un liquido
de escape diésel basado en urea para reducir
las emisiones de NOx en casi un 90%. Su in-
troduccién supone un ahorro de combustible
para los clientes superior al 10% en la JS370
y del 5% en el modelo JS330.

ACTUALIZACION DEL MOTOR

TIER 4 FINAL EN LA JCB HYDRADIG

JCB va a mejorar el portaimplementos de rue-
das Hydradig de 110 W con la instalacién de

“La seguridad en la obra
tiene una gran importancia
y estamos encantados de
presentar el nuevo sistema
de proximidad, que reduce
drasticamente el riesgo para
los peatones". TiM BURNHOPE

un motor diésel EcoMAX Tier 4 Final. La Hy-
dradig ha establecido un segmento de mer-
cado completamente nuevo en Europa desde
su lanzamiento en 2016, al ofrecer visibilidad,
estabilidad, maniobrabilidad, movilidad y faci-
lidad de mantenimiento inigualables.

Elmotor JCB EcoMAX Tier 4 Final de la Hy-
dradig tiene las siguientes caracteristicas: ca-
talizador con urea SCR con aditivo DEE con lo
que no se necesita un filtro de particulas DPF,
ahorro de combustible minimo del 4% con res-
pecto al motor anterior; uso de DEF muy ba-
jo. del 2%, lo que reduce el tiempo de inacti-
vidad; las emisiones de NOx se reducen en un
88% con la consiguiente reduccién del impac-
to medioambiental.

PBS, NUEVO SISTEMA DE FRENADO
PARA LA SEGURIDAD EN LA OBRA

JCB va a presentar un sistema de seguridad
completamente nuevo para sus cargadoras de
ruedas que reduce el riesgo de colisiones en
la obra entre personas y maquinas.

El sistema de frenado de proximidad (PBS)
de JCB hace sonar una alarma automatica-
mente en la cabina y aplica los frenos del ve-
hiculo si una persona entra en una zona de ex-
clusién predeterminada alrededor de la ma-
quina. Ademas, el sistema pone automatica-
mente el vehiculo en punto muerto y activa
el freno de estacionamiento".

Ademaés de esto, el peatén en riesgo tam-
bién recibe un aviso del peligro de una maqui-
na en movimiento a través de un dispositivo
vibratorio colocado en su casco de seguridad.

El nuevo sistema PBS se va a presentar
como opcién de la cargadora de ruedas em-
blemética de JCB, la poderosa JCB 457 de 19
toneladas, y esta previsto instalar esta carac-
teristica en el resto de la gama de cargadoras
de ruedas de JCB. Tim Burnhope, Director de
Innovacion y Crecimiento de JCB, ha afirma-
do lo siguiente: "La seguridad en la obra tie-
ne una gran importancia y estamos encanta-
dos de presentar el nuevo sistema de proxi-
midad de JCB, que reduce drésticamente el
riesgo para los peatones".

Las principales caracteristicas del PBS
son las siguientes: zona de deteccién que
crea una "burbuja” alrededor de la maqui-
na; dispositivo vibratorio para advertir al
peatdn; alarma sonora en la cabina para el
operador de la maquina; frenado automa-
tico para ayudar a reducir el riesgo de coli-
sion y sistema de seguridad ideal para dis-
tintos sectores industriales.

RECAMBIOS PARA
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Chicago Pneumatic
amplia su oferta de torres
de iluminacion LED

Disponibles tanto con lamparas LED como de halogenuro metalico,
las torres de iluminacion CPLB2 se han disenado con una
seleccion de lamparas de alta calidad para mejorar la visibilidad

"Nos hemos
comprometido
firmemente
en ofrecer a
nuestros clientes
una seleccion

de torres de
iluminacion que
les garanticen

la maxima
eficiencia

en multiples
aplicaciones".
IGNACIO PICATOSTE

hicago Pneumatic ha presentado
Csu nueva serie de torres de ilu-

minacién eléctricas. Disponibles
tanto con lamparas LED como de halo-
genuro metélico, las torres de ilumina-
cion CPLB2 se han disefiado con una se-
leccién de ldmparas de alta calidad para
mejorar la visibilidad, ruedas para faci-
litar su movimiento y una carroceria re-
sistente. Basta con enchufarlas a una
fuente de alimentacién como una toma
de corriente o un generador, para dispo-
ner al instante de una iluminacién fiable.

La CPLB2 LED es la cuarta torre de luz
LED del catdlogo de productos de Chica-
go Pneumatic. Este modelo se suma a
los otros tres existentes -CPLT V15 LED,
CPLB6 LED y CPLT H6 LED- para ofrecer
alos usuarios la seleccién mas amplia de
torres de iluminacion seguras y eficaces
para multiples aplicaciones e industrias.

La torre de iluminacion CPLB2 LED
es perfecta para las industrias de la
construccién, mineria y eventos, por
nombrar sélo algunas. Se trata de un
equipo para trabajos pesados con un
indice de proteccion (IP 67) cuyas cua-
tro ldmparas LED de alta eficacia ofre-
cen una cobertura luminica de 3.000
m?2 con un didmetro de 61 m (hasta 10
lux). Esta equipada con un mastil de 7
metros de altura, con sistema de eleva-
cién manual, para lograr la méxima co-
bertura luminica.

"La adicién més reciente al catélogo de
torres de iluminacién de Chicago Pneu-
matic ofrece una luminosidad y transpor-
tabilidad mejoradas, algo esencial para los
operarios que trabajan en horarios noc-
turnos. Nos hemos comprometido firme-
mente en ofrecer a nuestros clientes una
seleccion de torres de iluminacion que les
garanticen la maxima eficiencia en multi-
ples aplicaciones. Se trata de equipos que
ofrecen las resistencia, eficienciay poten-
cia necesarias para los trabajos mas exi-
gentes", explica Ignacio Picatoste, porta-
voz de Chicago Pneumatic.

En el disefio de la nueva torre de ilu-
minacién se han tenido en cuenta la fa-
cilidad de servicio y transporte. Su es-
tructura compacta permite transportar
hasta 32 unidades en un solo camién y
ofrece puntos de facil acceso para las
tareas de mantenimiento.

Ademas, es posible conectar cua-
tro torres de iluminacién LED CPLB2 a
uno de los nuevos generadores portati-
les con inversor de potencia (CPPG In-
verter) de reciente presentacion de Chi-
cago Pneumatic.
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Nuevo Husgvarna UpCare
Tome todo el control

Husqvarna presenta UpCare, un contrato de servicio con una tarifa fija semestral
que otorga al cliente una proteccion definitiva.

hora, los usuarios de los equipos Hus-

qvarna pueden dejar de preocupar-

e por los costes de reparacion y los
tiempos por paradas no planificadas. Hus-
qvarna presenta UpCare, un contrato de ser-
vicio con una tarifa fija semestral que otor-
ga al cliente una proteccion definitiva. En
2017, el contrato puede firmarse para ma-

quinas nuevas dentro de la gama de pro-
ductos PRIME, sistemas de perforacion, sis-
temas de corte de muro y grandes cortado-
ras de suelo, robots de demolicién, cortado-
ras manuales y maquinas para tratamiento
de superficie.

UpCare es parte del nuevo concepto de
paraguas UpServices de Husqvarna, cubrien-

do todo lo que agrega valor mas alla de las
maquinas y mejora la satisfaccion del clien-
te durante todo el ciclo de vida util. UpCare
es un contrato de servicio que protege a su
equipo Husqvarna de los gastos imprevistos
de reparacién, minimizando al mismo tiem-
po el riesgo y el coste de los tiempos de in-
actividad no planificados.
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Firmando un acuerdo de todo incluido,
UpCare le protege de los costes de repa-
racién imprevistos de su maquina por una
cuota fija semestral. El contrato también
garantiza que el Centro de Servicio Hus-
qvarna reparara su maquina en un plazo
de cinco dias hébiles. Durante la repara-
cién, puede contratar una maquina que
la sustituya a un precio con un descuen-
to especial. Si la reparacién llevara mas
de cinco dias habiles, Husqvarna le ofre-
ce el préstamo de una maquina de forma
gratuita si asi lo deseara. Por supuesto,
las reparaciones son realizadas por téc-
nicos certificados de Husqvarna.

“"Lo que UpCare hace es simplemente
permitirle centrarse en su negocio, sus clien-
tes y su personal. Al firmar el contrato, se le

garantiza que su negocio seguira funcionan-
do, incluso si una méquina se rompe. Al final,
ahorra tiempo y dinero para el usuario ", di-
ce Richard Bélter, Director de Ventas y Ser-
vicios de Husqvarna Construction Products.

HECHOS
® UpCare es un contrato de servicio que pro-
tege a su equipo Husqvarna de los gastos
por reparaciones imprevistas, minimizan-
do al mismo tiempo el riesgo y el coste de
los tiempos de inactividad no planificados.

® El contrato puede firmarse para equipos
nuevos dentro de la gama PRIME

™

, sistemas
de perforacion, sistemas de corte de muroy
grandes cortadoras de suelo, robots de de-
molicién, cortadoras manuales y maquinas
para tratamiento de superficie.

PRINCIPALES BENEFICIOS

® Centrese en su negocio, clientes y per-
sonal. Deje el equipo a Husqvarna UpCare.
® Cuota fija semestral que usted puede preveer.
@ Mantiene sus méquinas -y su negocio- fun-
cionando cuando una maquina se averia, y
usted puede adquirir una méaquina de Hus-
qvarna a un precio con descuento especial.
® Seguridad y control.

® Minimas molestias en su capacidad de
produccion.

@ Tiempo de reparacién garantizado en el Cen-
tro de Servicio Husqvarna (cinco dias hébiles).
Si llevara més tiempo, puede solicitar presta-
do una maquina Husqvarna de forma gratuita.
® También incluye: Los mantenimiento ruti-
narios prescritos en el plan de servicio y ac-
tualizacién de software.
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Plataformas JLG Series 600 + 800
igual a excelencia en altura

Se trata de dos series particularmente ricas, pues existen en version articulada y telescopica.
Por lo tanto, y para mayor claridad de la informacion, es preferible tratarlas separadamente.

as plataformas aéreas JLG con motor
diesel de las series 600 y 800 son una
ecesidad. Caracteristicas tales como

el diagrama de trabajo, la capacidad de ac-
ceso, la velocidad de elevacién y la manio-
brabilidad sobre superficies lisas o acciden-
tadas, han hecho que sean exitosas en to-
das las obras del mundo. Se trata de dos se-
ries particularmente ricas, pues existen en
version articulada y telescopica. Por lo tan-
to, y para mayor claridad de la informa-
cion, es preferible tratarlas separadamente.
La serie 600 incluye las plataformas ar-
ticuladas 600A y 600AJ (altura de 18,42
v 18,46 metros). La altura de articulacion
de 8,1 m y el alcance méaximo horizontal

de 12,12 m, proporcionan un excelente
esquema de trabajo, mientras que en la
version “estrecha” con un chasis de 2,13
m de ancho -junto al eje oscilante de se-
rie y las 4 ruedas motrices que se accio-
nan con el interruptor con opcién de tres
posiciones- se puede beneficiar de una ha-
bilidad de navegaciéon que no es comun
en las zonas menos accesibles. Varias son
las telescopicas: 600S (18,36 m), 660SJ
(20,31 m), 600SC (18,36 m) y 660SJC
(20,32 m). Se trata de plataformas para
las qué el barro, la arena y el terreno ac-
cidentado con pendientes de 45% no re-
presentan ningun problema. Menos aun
si se opta por la versiéon con orugas, cu-

ya movilidad es capaz de llegar a dénde
otras maquinas no pueden.

Cuatro son lo modelos que integran la se-
rie 800: las articuladas 800A y 800AJ — con
una altura de 24,38 y 24,46 metros y una al-
tura de alcance de 9,78 m -y las telescopi-
cas 800S y 860SJ, con una altura de 24,38
y 26,21 metros. Todas ellas se caracterizan
por la rapidez con la que permiten al opera-
rio alcanzar la cuota maxima; menos de 50
segundos gracias al exclusivo brazo Quick-
Stik de la articulada y menos de 67 segundos
para el brazo telescépico que, para una me-
jor capacidad de acceso, puede ser equipa-
do con un plumin articulado de 1,83 m. Pero
la velocidad no es sélo para la altura. El pe-




so contenido, el chasis estrecho y la traccion
con el gje oscilante, aseguran el rapido po-
sicionamiento de la plataforma en pendien-
tes de 45%. Una contribucién fundamental
a la excelencia de rendimiento de estas dos
series se debe al sistema de control ADE®
(Advances Design Electronics), instalado en
todos los modelos de nueva generacion. Es-
to hace posible adaptar la velocidad, mover-
se con mayor agilidad y beneficiarse de un

buen funcionamiento de la maquina, obte-
niendo una mayor productividad, menor con-
sumo de combustible y emisiones reducidas.

Por ltimo, los accesorios Workstation in
the Sky que transforman las plataformas en
una sola herramienta integrada y polivalen-
te: el paquete SkyPower incluye un genera-
dor con una potencia de salida continua de
7.500 W, un cable de alimentacion y un tu-
bo de aire/agua instalado en el conducto de

alimentacion; el paquete Nite Bright con
lamparas de 40 W para iluminar el 4rea de
trabajo y, por lo tanto, ideal para el trabajo
nocturno y cualquier actividad en condicio-
nes de poca luz; el paquete SkyWelder que,
ademas del soldador Miller® CST 280 280
A, elimina cables sueltos de la plataforma;
el paquete “ambientes hostiles” para la pro-
teccion de los elementos nocivos, tales como
polvo, arena y escombros.

Un peso pesado
incondicional.

La evolucion implica una mejora con-
tinua. Nuestras planchas vibratorias
siempre han sido de primera calidad.
iConvénzase ahora mismo con
nuestra nueva generacion!

www.wackerneuson.com/dpu

WACKER
NEUSON
all it Takes!
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JLG Industries, Inc., uno de los principales
fabricantes a nivel mundial de plataformas de
trabajo aéreas y manipuladores telescépicos,
ha anunciado que ha presentado sus planes de
cierre al comité de empresa de Maasmechelen,
Bélgica, acerca de sus instalaciones de fabricacion

e Inspeccion Previa a la Entrega (Pre-Delivery
Inspection -PDI), y a los representantes de los
trabajadores en el Reino Unido, en relacion con
su centro de ingenieria en Bruntingthorpe. Las
lineas de produccion de la planta de Orrville,
Ohio, de la empresa también se clausuraran.

Para optimizar su cobertura industrial

JLG planea cambios operativos que afectaran
a las plantas de Bélgica, Reino Unido y EEUU

omo parte de nuestra estrategia de
simplificacién, hemos evaluado nues-

tra cobertura industrial global y ofer-
ta de productos para asegurarnos de que
nuestras operaciones y cartera de produc-
tos sigan siendo competitivos y satisfagan la
demanda actual y futura del mercado", co-
menta Frank Nerenhausen, Vicepresidente
Ejecutivo de Oshkosh y Presidente de la Di-
visién de Elevacion. "Estas acciones planifi-
cadas nos permiten mejorar el rendimiento
para mantener nuestra posicion como lider
en equipos de acceso en todo el mundo."
Para optimizar la cartera de produc-
tos de la empresa, JLG planea reducir

su oferta de productos de manipulado-
res telescopicos en EMEA. La intencion
es continuar produciendo una gama limi-
tada de manipuladores telescopicos pa-
ra la regién en su planta de Medias, Ru-
mania. Los modelos que dejaran de fabri-
carse seguiran recibiendo asistencia por
parte de la divisién de postventa de JLG
durante un minimo de 10 afios.

Como resultado de la reduccién de la
gama de manipuladores telescépicos, JLG
EMEA necesitard menos apoyo técnico des-
de su centro de ingenieria de Bruntingthor-
pe en el Reino Unido. Por tanto, su intencién
es cerrar este centro. Un pequeno grupo de

empleados continuard trabajando en el drea
de Bruntingthorpe o en Europa.

Las actividades actuales de Inspeccion
Previa a la Entrega en Maasmechelen se
simplificaran y distribuirdn entre las res-
tantes instalaciones de JLG o se subcontra-
taran para mejorar el rendimiento operati-
vo. Un pequefo grupo de empleados no in-
dustriales continuaré trabajando en el drea
de Maasmechelen.

Ademas, la empresa cerrara sus lineas
de montaje de manipuladores telescépicos
de Orrville, Ohio, trasladando toda su pro-
duccién en Norteamérica a sus instalacio-
nes de Pensilvania. La oferta actual de ma-
nipuladores telescépicos de JLG en Norte-
américa permanecerd igual. Los servicios
de ingenieria de Orrville se seguiran pres-
tando con normalidad.

Estos cambios propuestos podrian afec-
tar hasta a 525 empleados. JLG prevé que
las operaciones de fabricacion de Orrville y
Maasmechelen finalicen el 30 de septiem-
bre de 2017. La planta de Inspeccién Previa
a la Entrega de Maasmechelen cerrara pre-
visiblemente en un plazo de 12-18 meses,
mientras que la fecha de cierre de Brun-
tingthorpe no se determinara hasta que fi-
nalicen las conversaciones con los repre-
sentantes de los trabajadores.

Los detalles completos de los cambios
en las instalaciones europeas de JLG se ul-
timardn tras las conversaciones habituales
con el comité de empresa y los represen-
tantes de los empleados.

"Estas acciones, aunque dificiles, son las
correctas para nuestro negocio", asegura
Nerenhausen. "Simplificar nuestra carte-
ra de productos y operaciones se ajusta a
nuestra visién y direccion estratégica a lar-
go plazo, posicionando a JLG para ofrecer
una mayor satisfaccién del cliente y obte-
ner una mayor rentabilidad de la inversion
de cara al futuro."
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SALON INTERNACIONAL DE MAQUINARIA DE
OBRAS PUBLICAS, CONSTRUCCION Y MINERIA

INTERNATIONAL SHOW OF PUBLIC WORKS,
CONSTRUCTION AND MINING MACHINERY

www.SIMMOPYC.es
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CONSOLIDA LA POSICION DEL GRUPO COMO LIDER EN EL MERCADO EUROPEO

LOXAM GROUP ADQUIERE EL GRUPO HUNE

Gerard Deprez,
presidente del:
Grupo LOXAM.,

Como consecuencia de las
negociaciones iniciadas
el pasado mes de noviem-
bre entre Loxam Group y
Hune Rental, la adquisicién
de Hune por Loxam ha sido
completada, segun han co-
municado ambas companias.

Segun informa el comunica-
do, “esta operacién es muy posi-
tiva para ambas companias, con-
solidandose el posicionamiento
del Grupo Loxam como lider en
el mercado europeo, con una po-
sicién estratégica en Espanay ex-
pandiendo ademds su presencia

geografica tanto en Portugal co-
mo en Arabia Saudiy Colombia”.

Luis Angel Salas, CEO de Hu-
ne, ha senalado: "Estoy muy sa-
tisfecho con el cierre de la tran-
saccion, puesto que ésta refuer-
za la estrategia de crecimiento de
la compaiiia, lo que sin duda be-

Luis Angel
Salas, Consejero
Delegado de
HUNE.

neficiara al futuro de crecimiento
global de todo el Grupo Loxam”.

Por su parte, Gérard Déprez,
presidente y CEO de Loxam ha
anadido: “Es un placer para mi
anunciar el final de la operacién
de compra de Hune, que permi-
te a Loxam reforzar su presencia
y operar a nivel nacional con una
red de delegaciones en Espana”.

Actualmente, Loxam se com-
pone de 650 delegaciones ex-
tendidas en més de 11 paises
de Europa, ademas de Marrue-
cos y Brasil, y emplea a unos
5.000 empleados. En 2015 ob-
tuvo unos ingresos consolidados
de 897 millones de euros. En Es-
pana Loxam opera actualmen-
te a través de 14 delegaciones.

Por su parte, Hune opera a
través de 43 delegaciones, 35
de ellas en Espana. La compa-
nia también tiene presencia en
Francia y Portugal y opera a tra-
vés de joint-ventures en Arabia
Saudi y Colombia.

Hune y sus accionistas, lide-
rados por Norgestién, han sido
asesorados por Société Généra-
le y Banco Santander, mientras
que Loxam ha sido asesorada
por Rothschild.



UNO DE LOS PRINCIPALES FABRICANTES DE LUBRICANTES DE MOTOR EN TODO EL MUNDO

CASTROL Y ROMAX TECHNOLOGY SE
UNEN PARA IMPULSAR EL NEGOCIO DE
MANTENIMIENTO DE AEROGENERADORES

BUREAL VERITAS L_'Il
Hicetien Ih

Eartific:

( :astrol, uno de los principa-
les fabricantes de lubrican-

tes de motor en todo el mundo,
ha anunciado la creacién de una
empresa conjunta con la divisién
InSight de Romax Technology,
compania pionera en soluciones
de mantenimiento predictivo.

Con més de treinta afios de
experiencia trabajando en el
sector edlico, este acuerdo com-
binaré el alcance mundial y los
conocimientos de Castrol en lu-
bricacién de aerogeneradores
con la experiencia de Romax In-
Sight en mantenimiento predic-
tivo, software y analiticas de da-
tos para turbinas edlicas.

La lubricacién y el manteni-
miento de los caros engranajes
de una turbina edlica son funda-

e e

mentales para optimizar su fun-
cionamiento y rendimiento. Ro-
max InSight es un suministrador
de servicios de mantenimiento
predictivo en rapido crecimiento
que disena software y servicios
de ingenieria que controlan el
estado de las turbinas edlicas y
prevén averias, algo que, poten-
cialmente, podria reducir hasta
en un 30% los costes de mante-
nimiento para sus clientes.
Mandhir Singh, director ge-
neral de operaciones en Lubri-

En los Gltimos dos afios,
Castrol ha apoyado

el desarrollo de varias
soluciones digitales
como complemento a
sus negocios

BALOWIN, g
NAKG |

imprefil@imprefil.com ® www.imprefil.com e Tienda online: e-imprefil

CENTRAL:

IMPREFIL

cantes BP se ha mostrado “real-
mente entusiasmado con el po-
tencial que esta empresa con-
junta ofrecerd, tanto para el
nuevo negocio como para los
clientes actuales”. En esta linea
ha dicho: "Opino que esta cola-
boracién conjunta nos va a per-
mitir crear una empresa poten-
te y de mas rapido crecimiento
tanto para el sector edlico como
para otros sectores”.

En los tltimos dos afos, Cas-
trol ha apoyado el desarrollo de
varias soluciones digitales co-
mo complemento a sus negocios
principales de lubricantes, inclu-
yendo GreenSteam, una compa-
fifa de analiticas de datos espe-
cializada en soluciones para aho-
rro de combustible para el sec-

Distribuidor de:

& M

Avda. Artesanos, 38 = 28760 Tres Cantos (MADRID)
Tel, 902 180 726-918 031 119 » Fax 918 034 756

tor naval; Castrol Optis, compa-
nfa tecnoldgica que ofrece solu-
ciones innovadoras para maximi-
zar la eficiencia operativa de las
maquinas en el sector industrial;
y Castrol Carama, un portal onli-
ne que conecta a los usuarios que
buscan servicios de reparacion y
mantenimiento de automoviles
con talleres de confianza.

Andy Poon, CEO de Romax
Technology ha ahadido que “el
objetivo de Romax InSight es
combinar el profundo conoci-
miento en diseno y funciona-
miento de las turbinas edlicas
con unas analiticas de datos
avanzadas para ofrecer solucio-
nes précticas que reduzcan los
costes de explotacion y mante-
nimiento.”

Delegaciéon Cataluia:
IBARFIL, S.L.
Cf Escultor Ord
Tel. 902 180 3¢

z, 164 = 08016 BEARCELONA
33 592 620 = Fax 933 594 265
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N Jisson, CEO
- de Stavdal AB,
- Mastra Frolunda,
Sueci erecha)
Thomas-Andersson,
7 [Responsable
PRegional de Ventas
~de Genie, se dan la
mano en la entrega
de las tltimas.
maquinas Genie
para Stavdal.

EN EL MARCO DE LA SEGUNDA ENTREGA DE MAQUINAS EN MENOS DE 18 MESES

STAVDAL RECIBE 71 MAQUINAS
GENIE'Y EMPIEZA EL ANO CON UN
NUEVO PEDIDO DE OTRAS 67

n el marco de la segunda en-
Etrega de maquinas Genie en
menos de 18 meses, el alquila-
dor sueco Stavdal AB ha recibi-
do las ultimas méquinas de un
reciente pedido de 71 platafor-
mas con alturas de trabajo de
5,8 a 38 m. Este pedido inclu-
ye la nueva plataforma de tijera
bi-energy Genie GS™-3369BE
de 11,74 m vy la plataforma ar-
ticulada totalmente eléctrica
Genie Z™-60/37 DC de 20 m.

Avanzando hacia un futu-
ro cada vez més exitoso, al co-
mienzo de este nuevo ano Sta-
vdal ha vuelto a demostrar su
confianza en Genie con un nue-
vo pedido de 67 maquinas, que
incluye plataformas articula-
das Z-30/20N RJ y Z-34/22DC,
plataformas telescépicas S™-
85, plataformas de tijera GS™'-
1932 y GS-2646 y manipula-
dores telescopicos compactos
GTH™-2506.

Para Stavdal, con una de las
flotas de alquiler de mayor creci-
miento en Suecia, su gran evolu-
cion se debe también gracias al

mantenimiento planificado del
servicio posventa Genie Service
Solutions (GSS) contratado por
la compaiia hace casi dos afos.

«Con un tiempo de actividad
sin precedentes del 99,7% y un
correspondiente tiempo de in-
actividad de tan sdlo el 0,03%,
lo que supuso 18 dias de alqui-
ler al ano adicionales para cada
maquina, las ventajas de nues-
tro contrato para un manteni-
miento planificado GSS hablan
por si mismas», dice Mikael Ols-
son, CEO de Stavdal AB, Vastra
Frolunda, Suecia.

Pero esto no es todo. Ade-
mas de los beneficios de una re-
duccién del 25% en los costes de

mantenimiento y la rentabilidad
asociada, «las ventajas de este
contrato de mantenimiento GSS
nos ha permitido hacer mas que
simplemente invertir en el creci-
miento y la renovacién de nues-
tra flota», dice Olsson. «También
supuso tener la tranquilidad de
saber que nuestras maquinas
cuentan con un buen manteni-
miento y servicio manteniéndo-
las seguras y productivas».

«Al mismo tiempo, esta solu-
cién también nos ha proporcio-
nado tiempo adicional para cen-
trarnos en la calidad del sopor-
te que proporcionamos a nues-
tros contratistas y clientes fina-
les. Todo esto es altamente po-

sitivo para nuestra actividad en
su conjunto», explica el Olsson.

El contrato de mantenimien-
to planificado GSS con Genie in-
cluye controles a 30 dias en ser-
vicio, asi como las visitas anua-
les o cada seis meses del equi-
po técnico, en funciéon del mo-
delo, ademés del seguimien-
to de campanas de seguridad y
de actualizacién de la maquina.
«Nuestro contrato de manteni-
miento GSS incluye otros bene-
ficios, tales como la toma regu-
lar de muestras de lubricantes
y liquidos que fomenta el man-
tenimiento predictivo, que si no
se realiza o retrasa, a largo pla-
zo conlleva la degradacién de
los componentes mecanicos,
dice Matt Skipworth, Respon-
sable Sénior de Genie Service
Solutions para Europa, Oriente
Medio, Africa y Rusia (EMEAR),
Terex AWP.

Centrandose en el cumpli-
miento con la legislacion EN280
y las directivas de maquinas,
Skipworth continda: «Como ca-
be esperar, las maquinas Genie
se entregan de conformidad con
la legislacién vigente, pero tal
como se recomienda en los ma-
nuales de servicio, para asegu-
rar que sigan siendo conformes,
seguras y funcionando al méxi-
mo rendimiento a largo plazo,
hay que cumplir con los traba-
jos de servicio y las inspeccio-
nes regulares. Para los clientes
con mantenimiento planificado
como Stavdal, todas estas tareas
que consumen mucho tiempo
estan cubiertas de forma profe-
sional por nuestros cualificados
técnicos Genie».

Con maés tiempo para dedi-
carse a sus clientes y expandir su
negocio, Olsson concluye: «Nues-
tros propios técnicos ahora apro-
vechan el tiempo para centrarse
en las reparaciones importantes,
asi como para solicitar las piezas
que necesitan. Como resultado,
las méquinas que solian estar in-
movilizadas en nuestro taller du-
rante semanas, ahora estan mu-
cho antes nuevamente en alqui-
ler, lo que no hace falta decir es
mucho més rentable para nues-
tro negocio».
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IMAGINESE LO QUE ESTA POR VENIR.

Obtenga una maxima perspectiva de hacia donde se dirige la construccion.

Acompanenos en CONEXPO-CON/AGG 2017 para obtener una vision
sin precedentes de hacia donde se dirigen nuestra industria,
Su carreray su empresa.

El espectaculo esta pasando a un nuevo nivel y ya se nota la agitacion
al respecto. Usted puede ser parte de esto.

SIES NUEVO,

Sea el primero en enterarse en ESTA AQUI.
www.cohexpoconagg.com/future

Del 7 al 11 de marzo de 2017 | Las Vegas Convention Center | Las Vegas, EE. UU. ‘. 2017
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ERKAT TIENE SU CENTRAL EN LA LOCALIDAD ALEMANA DE HAMBACH

ATLAS COPCO ADQUIERE ERKAT

tlas Copco, proveedor li-
er de soluciones de pro-
ductividad sostenible, ha acor-
dado adquirir Erkat Spezial-
maschinen & Service GmbH,
un fabricante de implementos
de fresado para excavadoras.
Erkat tiene su central en la
localidad alemana de Hambach
y dispone de oficinas de ventas
y servicios distribuidas por todo
el mundo. La compania fabrica
implementos de fresado para ex-
cavadoras que se utilizan prin-
cipalmente en las industrias de
la construccién y demolicion ast
como en canteras y tuneles. La
marca Erkat marca goza de re-
conocimiento por su alta calidad
e innovacién continua.

Erkat posee 38 empleados y
sus ingresos en 2015 alcanzaron
la cifra de 12 millones de euros.

“Las fresadoras son un pro-
ducto complementario perfecto

para Atlas Copco como provee-
dor de soluciones para excava-
cién de roca, perfilado y de ti-
neles y cimientos y trabajos de

demolicién”, explicd Vladimir
Kozlovskiy, presidente de la di-
visién Atlas Copco Construc-
tion Tools.

g_ SPEZIALMASCHINEN & SERVICE GMBH

Para los trabajos actuales de
demolicién y excavacion de ro-
ca, se estéd desarrollando una
nueva tecnologia impulsada
principalmente por los requi-
sitos que establece la legisla-
cién, en cuanto a la reduccién
de sonidos y vibraciones, aun-
que también se persigue me-
jorar el rendimiento en ciertas
aplicaciones y en relacién a las
propiedades de materiales. "Las
fresadoras cierran una brecha
en clertas aplicaciones a medio
camino entre las cucharas tra-
dicionales, adecuadas para ex-
cavacion de suelo, y los sofisti-
cados martillos hidraulicos que
se emplean en la extraccion de
roca dura”, anade Kozlovskiy.

Las partes han acordado no
revelar el precio de compra. Se
espera que la adquisicion se
complete en el primer trimes-
tre de 2017.

LA CIFRA DE NEGOCIOS ACUMULADA EN EL ANO 2016 HA SIDO DE 457,8 MILLONES DE EUROS

GRUPO HAULOTTE: CRECIMIENTO
GLOBAL DEL 4% EN 2016

aulotte Group realizd en
Hel pasado cuarto trimestre
del ano 2016 una cifra de nego-
cio consolidado de 114,4 millo-
nes de euros contra 134,5 mi-
llones de euros el ano anterior,
lo que ha representado un des-
censo en las ventas de -15%
con respecto al mismo perio-
do del ejercicio precedente.
La cifra de negocios acumu-
lada en el ano 2016 ha sido de
457,8 millones de euros con-
tra 445,3 millones de euros en
2015, lo que ha representado un
crecimiento de 3% en la compa-
racién de ambos ejercicios.
Animados por el retorno a la
inversion de las principales em-
presas del sector del alquiler en
la practica totalidad de los pai-

ses europeos, ello ha represen-

tado mas de la mitad de las ven-
tas de la compania, con un cre-
cimiento de mas del 20%, res-
pecto a 2015.

Elmercado norteamericano, sin
embargo, ha sido el que peores ci-
fras ha arrojado el pasado ejercicio

de 2016, confirmando en el ulti-
mo trimestre una caida del -20%.
Por su parte, el mercado
Asia-Pacifico ha seguido su pe-
riodo de constante ralentizacién
durante todo el ejercicio debido
fundamentalmente a las tensio-
nes geopoliticas y el precio del

petrdleo. La caida de las ventas
en este pasado ejercicio de 2016
ha sido de -2%, con respecto al
pasado ejercicio de 2015.

Por tltimo, v a pesar de una
alentador dltimo trimestre,
América Latina sigue condicio-
nada por la situacién econdémi-
ca y politica de los principales
mercados, mostrando una caia
de las ventas en un -8%.

Durante el afo, las areas de
negocio del grupo Haulotte han
seguido un crecimiento mode-
rado, representando las ventas
un +3%, el negocio de alquiler
+2% v el area de servicios fue
el que mas crecié conun +11%,
representando esta Ultima el de
mayor crecimiento en los Ulti-
mos anos.

En cuanto al futuro, el gru-
po prevé, ante las buenas expec-
tativas generadas en estos pri-
meros meses de 2017 sobre to-
do en Europa, un crecimiento en
la cifra de negocio de la compa-
ifa en un +5%.



Reserve ya su ejemplar!

SUSCRIBASE AHORA Y ASEGURE LA RECEPCION
DE SU REVISTA TODOS LOS MESES POR SOLO

IVA 'y gastos de transportes incluidos.

Toda la informacién sectorial destacada, andlisis, opinidn,
mercados, novedades y oportunidades comerciales,
amplios reportajes, especiales y mucho mdés en cada nimero.

Suscribiéndose se ahorrard mas del sobre el precio unitario
de cada ejemplar y recibird cémodamente la publicacién en su
direccién postal. Ademés, tendra acceso gratuito a la versién on line.

Solicite ya su suscripcion:
91 339 67 30
www.grupotpi/suscripciones
suscripciones@grupotpi.es

TPl Edita, SA. Dpto. Suscripciones. Avda. Manoteras 26, 3° planta. 28050 Madrid



notiempresds

50

ALL rental

ENTRE LAS CINCO COMPANIAS MAS IMPORTANTES DEL SECTOR DE LOS GRUPOS ELECTROGENOS

HIMOINSA PREMIADA POR 5U LIDERAZGO
EN LA EXCELENCIA DEL CRECIMIENTO

Segfln los recientes estudios
de Frost € Sullivan, Himoin-
sa se encuentra entre las cin-
co companiias mas importantes
del sector de los grupos elec-
trégenos, con un 8% de cuota
de mercado europeo en 201b.

El jurado de expertos de la
agencia de investigacion de
mercados ha seleccionado a Hi-
moinsa entre el resto de fabri-
cantes de grupos electrogenos
por ser una de las que mejores
resultados ha obtenido en tér-
minos de crecimiento y de im-
pacto en el cliente.

Segun el jurado, la expansion
geografica de Himoinsa, con la
apertura de nuevas filiales y fa-
bricas, le ha permitido tener una
imagen en tiempo real de lo que
ocurre en cada uno de los mer-
cados en los que se encuentra
presente. Su agilidad para dar
respuesta a las necesidades de

sus clientes le ha permitido cre-
cer un 15% a nivel mundial en
2015, cuando el sector crecia al
ritmo de un solo digito.

A diferencia de muchos de
sus competidores”, sehala Frost
& Sullivan, “Himoinsa es capaz
de emprender proyectos especia-
les que requieren cambios sig-
nificativos en el producto estan-
dar, demostrando una fuerte ca-
pacidad en ingenieria y flexibi-
lidad en la fabricacién”. El pre-
mio al liderazgo en el crecimien-

to dentro del sector de la gene-

racion de energia en Europa re-
conoce la capacidad de Himoin-
Sa para crecer de manera organi-
ca a través de las mejoras intro-
ducidas en sus canales de distri-
bucion o del desarrollo de nue-
vos productos, asi como de for-
ma inorgdnica, a través de adqui-
siciones y acuerdos comerciales
que permiten un crecimiento de
la empresa a largo plazo. Entre
los criterios relacionados con el
impacto de la compania en sus

LA NUEVA DELEGACION EN LA LOCALIDAD MADRILENA DE VALDEMORO

NUEVO DISTRIBUIDOR BOBCAT
PARA LA ZONA CENTRO

obcat Of ha sido nombrado
Bnuevo distribuidor oficial
Bobcat y desde el mes de ene-
ro asumira la distribucion de la
marca en las provincias de Ma-
drid, Avila, Segovia y Toledo.

Bobcat Of posee una larga ex-
periencia en otras zonas de la pe-
ninsula como representantes de
maquinaria compacta de la fir-
ma Bobcat. La nueva delegacion
de la zona centro sita en el Po-
ligono industrial Albresa de Val-
demoro (Madrid), acoge mas de
2.500 metros cuadrados de-
dicados a la venta y al-
quiler Unica y ex-
clusivamente
de maqui-
naria Bob-
cat; carga-

doras compactas de ruedas y
orugas , mini excavadoras, mani-
puladores telescopicos de Ultima
generacion e implementos origi-

nales. Bobcat of abre sus puer-
tas con un equipo integrado por
mas de 25 profesionales alta-
mente cualificados. "Se trata de

clientes, Frost & Sullivan des-
taca el alto sentimiento de per-
tenencia de sus consumidores,
la alta calidad que perciben del
servicio, accesible y rapido, y la
imagen positiva que tienen de la
marca hacia la que muestran una
gran lealtad.

Para la concesién del premio,
se ha valorado muy positiva-
mente la consolidada red de dis-
tribucion de Himoinsa, que ofre-
ce soporte directo a los clien-
tes, incrementando asi la visi-
bilidad de la compania, el valor
de la marca y la confianza de los
consumidores.

Asimismo, la introduccion de
nuevas herramientas digitales
ha permitido agilizar todos los
tramites relacionados con sus
clientes, conectandolos direc-
tamente con las fabricas v ser-
vicios de postventa las 24 ho-
ras del dia.

un proyecto que hemos desarro-
llado con una gran ilusion y con
ganas de aportar valor a nues-
tros clientes. Entendiendo que
estamos en una situacion econd-
mica que apunta al crecimiento
hay que aprovechar nuestro ba-
gaje de muchos afos de expe-
riencia para que nuestros clien-
tes sigan apostando y confiando
en esta gran marca.” apunta Fe-
rran Recio, Responsable Comer-
cial y Gerente de Bobcat of.
"Este nombramiento aporta-
ré sin duda numerosos benefi-
cios en estas areas, proporcio-
nando a los clientes un servicio
personalizado de la mano de ex-
pertos formados en el Campus
de Doosan Bobcat de Dobris™.
A partir del 2 de Enero pa-
ra cualquier tramite relaciona-
do con los equipos Bobcat en
dichas zonas se puede contac-
tar con: Bobcat Of Delegacién
Centro, Av. Madrid 32, Poligono
Industrial Albresa 28340 Valde-
moro Teléfono: 664 60 35 49.
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