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Una vez dejada atrás la primera 

ola del Covid-19 en España, to-

ca hacer balance de daños. Un 

balance que, como toda crisis, no será 

completo sin un margen de tiempo que 

nos permita mirar las cosas con perspec-

tiva. Más en una situación como esta en 

la que, lejos de tener superada la crisis 

sanitaria, la vuelta a la actividad del oto-

ño augura tiempos difíciles.

Lo que sí parece seguro es que, 

tras un duro primer impacto debido 

a las medidas asociadas al estado de 

alarma, incluida la paralización de toda 

la actividad no esencial entre el 30 de 

marzo y el 9 de abril, la recuperación ha 

sido desigual e incompleta.

Es lo que se extrae de estudios como el 

presentado por Aseamac, sobre el estado 

del alquiler en España, actualizado para 

dar cabida a la situación de las empresas 

del sector tras el impacto de la pandemia. 

Si bien en líneas generales a una primera 

caída le siguió una recuperación, hay 

subsectores como el de eventos, cada 

vez más importante para el mercado 

del alquiler, que han visto reduca su 

actividad a cero y, como advierten desde 

el sector, ni existe ni se le espera hasta 

la segunda mitad de 2021. Tendencias 

estas ratificadas, desde un punto de vista 

más generalista, por Euroconstruct, que 

advierte que, en nuestro país, la “uve” 

de la recuperación será incompleta, con 

un previsión de caída en torno al 7,5% 

para este año en el conjunto del sector 

de la construcción.

Todo ello con el temor a una segunda 

ola a las puertas, con la incertidumbre 

como peor enemigo a la hora de acometer 

ningún tipo de inversión que pueda 

verse comprometida de un día para 

otro. Sin embargo, como ya vimos en 

el anterior número de All Rental, la 

respuesta de las empresas sector ha sido 

rápida y ejemplar. Capaz no solo de estar 

unido cuando la situación lo exige, sino 

de reorientar su actividad para prestar 

ayuda en tiempos tan difíciles como los 

actuales allí donde se las necesita.

Las empresas han adaptado sus 

procesos a la situación sanitaria para 

seguir prestando el mejor servicio a 

pesar de las complicaciones. De ser un 

ideal a alcanzar, la digitalización ha 

pasado a ser una necesidad para que 

muchas empresas puedan continuar su 

actividad con un mínimo de garantías, 

con lo que los procesos para su adopción 

se han acelerado como consecuencia 

de esta crisis. Muchas de ellas lo están 

consiguiendo en tiempo récord no solo con 

cuestiones de organización interna como 

el teletrabajo, sino llevando la telemática 

a otros procesos fundamentales en la 

prestación de sus servicios.

L a  s i t u a c i ó n  q u e  v i v i m o s  e s 

extraordinaria. El mundo que conocíamos 

hace apenas seis meses ha sido puesto 

del revés y toca dar lo mejor de cada uno. 

Muchos lo están haciendo, y el sector 

del alquiler es una buena muestra de 

ello. Situaciones extraordinarias exigen 

medidas extraordinarias y nuestros 

empresarios están derramando sangre, 

sudor y lágrimas para hacer frente a esta 

crisis. Nuestro reconocimiento a todos 

ellos desde estas páginas.

Tiempos de 
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ad España inviErtE En consErvación la mitad 
quE los paísEs dE su Entorno, sEgún un 
informE comparativo

La Asociación de Empresas 

de Conservación y Explota-

ción de Infraestructuras (Acex) 

ha presentado los resultados del 

informe sectorial «Conservación 

de carreteras en España. Com-

parativa con Alemania, Francia, 

Italia y Reino Unido», que anali-

za las metodologías y prácticas 

existentes en conservación y ex-

plotación de carreteras en estos 

cinco países.

Según este informe, Espa-

ña es el país que menos invier-

te en conservación en su red 

de carreteras, con una media 

de 22.489 euros por kilómetro, 

mientras que Italia, el siguien-

te en menor inversión, destinó 

casi el doble, 41.537 euros por 

kilómetro. Cifra que, como re-

cordó el presidente de Acex, 

Jorge Enrique Lucas Herranz, 

durante la presentación del in-

forme, “es muy inferior al pre-

supuesto destinado a conser-

vación del 2% del valor patri-

monial recomendado preconi-

zado por el Banco Mundial”.

Entre las conclusiones ex-

traídas del informe, Herranz 

destacaba la heterogeneidad 

de los datos y la falta de homo-

geneidad en la terminología, la 

variedad en los modelos de or-

ganización y tipos de contra-

tos, la preocupación crecien-

te por el estado de las carrete-

ras en los cinco países y la fal-

ta generalizada de inversión en 

conservación, especialmente a 

raíz de la crisis de 2008. No obs-

tante, el responsable de la aso-

ciación destacaba que se trata 

“del primer informe de este ti-

po que se hace en España de 

este tipo. Para los que nos de-

dicamos al mundo de la con-

servación es algo muy positi-

vo”, si bien a raíz de los resul-

tados puso de relieve su preo-

cupación ante una ausencia de 

inversión que “pone en riesgo la 

movilidad de los usuarios”. Asi-

mismo, puso al ejemplo de Ale-

mania, “país que ha tenido una 

tendencia creciente que debe-

ría replicarse en el resto de paí-

ses”. En este sentido, Alemania 

ha pasado de destinar a conser-

vación el 46% de la inversión 

total en carreteras en 1992, al 

56% en 2003, para saltar hasta 

alcanzar el 70% en 2016; en Es-

paña, “en el mejor de los casos 

llegamos al 50%, y ahora esta-

mos rondando el 40%”, adver-

tía Pablo Sáez, director gene-

ral de Acex.

lucEs y sombras  
En Europa

El propio Pablo Sáez fue el en-

cargado de desarrollar los re-

sultados en cada país y las con-

clusiones de este estudio com-

parativo, que, como recordaba 

el director general, para Acex 

tiene un significado especial: 

“este año es el 25º aniversa-

rio de esta asociación y que-

ríamos poner en valor lo que 

se está haciendo en compara-

ción con otros países de nues-

tro entorno”.

En Alemania, Sáez destacó 

que el mantenimiento se lleva 

a cabo a cabo por las autorida-

des administrativas de carre-

teras salvo en el Estado de Tu-

ringia, modelo que parece que 

se va a extender. El peaje tra-

dicional ha desaparecido y han 

pasado a un peaje por uso, ba-

sado en la distancia y cobrado 

por el Estado. Este hecho mar-

ca su capacidad inversora, que 

no existe en otros sitios.

En el caso de Francia, la 

conservación también se reali-

za con medios propios y con co-

labroaciones puntuales de em-

presas privadas. Además, hace 

uso de los Indicadores Claves 

de Rendimiento (KPI), aunque 

para Sáez que “no creemos que 

sea el modelo ideal”. Además, 

se detecta un empeoramiento 

en el estado del firme del 10% 

entre el año 2007 y 2016. He-

cho que el informe achaca en 

buena medida al proceso de 

descentralización iniciado en el 

año 2006, que está coincidien-

do con un aumento del gasto y 

deterioro del estado de la red.

El modelo de conserva-

ción de carreteras en Italia tu-

vo su punto de inflexión a raíz 

de la tragedia del colapso del 

puente Morando, en Génova, 

en agosto de 2018. Allí se de-

bate si el mantenimiento de-

be tener un carácter preventi-

vo contra un carácter reactivo, 

cuando la norma técnica habla 

de conservación ordinaria ver-

sus extraordinaria. Además, el 

estudio comparativo destaca la 

poca transparencia tanto en in-

versiones como en el estado de 

conservación.

Por último, en Reino Uni-

do la Ley de Carreteras del año 

1980 ya establece los principa-

les deberes de las autoridades 

de carreteras, que contemplan 

el mantenimiento de la red, 

y garantiza la defensa de los 

usuarios contra cualquier po-

sible negligencia en el mante-

nimiento. También se utilizan 

los Indicadores clave de rendi-

miento (KPI). No obstante, des-

de Acex insisten en que no se 

trata de un modelo comparable 

ya que la Highways England no 

publica un desglose equipara-

ble al resto de países.

España: aprobado En 
transparEncia, suspEnso 
En consErvación

Uno de los aspectos en los que 

España sale más favorecida en la 

comparación tiene que ver con el 
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grado de transparencia a la hora 

de acceder a los datos, que tienen 

como fuente el anuario que pu-

blica el Ministerio de Transpor-

tes, Movilidad y Agenda Urbana.

Sin embargo, las buenas 

noticias casi se reducen a 

este hecho, ya que, como se 

señaló anteriormente, el ni-

vel de inversión en conser-

vación es la mitad que el del 

resto de países comparados: 

España apenas supera los 

20.000 euros por km mien-

tras que el resto superan los 

40.000 euros.

“Si uno recorre una carretera 

española o una carretera de estos 

países no diría que invertimos la 

mitad. Por ello debemos hablar 

del milagro de conservación de 

las carreteras españolas”, ma-

nifestaba Pablo Sáez, que expli-

ca este “milagro” en base a tres 

elementos: la calidad de la inge-

niería y de nuestros ingenieros, la 

“excelente” normativa que tene-

mos en trazado, diseño, refuer-

zos o especifi caciones técnicas, 

y contar con un sector específi co 

y profesionalizado. “De todos los 

países analizados, somos el úni-

co que tiene un sector específi -

co dedicado a la conservación y 

la explotación”, recalcaba el di-

rector general de Acex.

“Nos estamos jugando mu-

cho, nos estamos jugando el fu-

turo –advierte Sáez-. Estamos 

jugando con fuego, y desgra-

ciadamente nos podemos que-

mar. Tenemos una red madura 

y un nivel de tráfi co importan-

te. Corremos el riesgo de em-

peorar la movilidad, disminuir 

la seguridad, empeorar la com-

petitividad de nuestra economía 

y de hipotecar el futuro de las 

nuevas generaciones”.

La actual crisis por la pan-

demia de la Covid-19 no pare-

ce augurar un buen futuro a 

corto plazo para las inversio-

nes en conservación. Pregun-

tado por ello, Pablo Sáez seña-

laba que “no me extrañaría que 

la inversión en general se viese 

mediatizada por el Covid, y que 

las carreteras también se viesen 

mediatizadas por este hecho. 

Mi esperanza es que la conser-

vación no se vea afectada por 

ello. Yo le pediría a quien tiene 

que meter la tijera que mire pa-

ra otro lado, porque estamos al 

50 % no de lo deseable, sino de 

lo que invierten otros países”.

Pablo Sáez concluyó su in-

tervención recordando las for-

talezas del modelo español: “Es 

importante abordar la conser-

vación de forma profesional. 

Tenemos un modelo excelen-

te en España, y aunque tene-

mos que seguir avanzando, pe-

ro ya les gustaría a los demás 

países es tener un modelo co-

mo el nuestro”.
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ad la uE EXtiEndE por lEy los plaZos para la 
transición a la normativa dE EmisionEs stagE v

El  Re g l a m e n t o  ( U E ) 

2020/1040 para la modi-

ficación del Reglamento (UE) 

2016/1628 sobre las emisiones 

Stage V de maquinaria móvil no 

de carretera (NRMM) ha sido pu-

blicado en el Diario Ofi cial de la 

Unión Europea. Este último paso 

del proceso legislativo confi rma 

que la extensión de doce meses 

de ciertas disposiciones transito-

rias es ofi cialmente ley de la UE 

y es aplicable retroactivamente 

a partir del 1 de julio de 2020.

Esta enmienda al Reglamento 

de la Etapa V se extiende por doce 

meses los plazos del 30 de junio y 

el 31 de diciembre de 2020 para la 

producción y comercialización de 

maquinaria NRMM y tractores equi-

pados con motores de transición 

menor de 56kW y mayor a 130kW.

Las asociacio-

nes de la industria 

europea que repre-

sentan a los fabri-

cantes de NRMM, 

a saber, CECE, CE-

MA, EGMF, EU Mu-

nicipal Equipment 

& Cleaning, Euro-

pgen y FEM, aco-

gen con benepláci-

to la conclusión po-

sitiva de este proceso.

«Este éxito político funda-

mental obtenido por la industria 

unida NRMM permite a los fa-

bricantes de maquinaria evitar 

daños económicos y desperdi-

cio innecesario de materias pri-

mas y recursos, ya que los moto-

res de transición ya se construye-

ron en 2018 y de lo contrario ten-

drían que ser desechados», expli-

can desde CECE, el Comité Euro-

peo de Equipos de Cosntrucción.

Cabe señalar que NRMM 

y los tractores equipados con 

motores de transición entre 

56kW y 130kW no se ven afec-

tados por esta extensión y con-

servan los plazos correspon-

dientes de 2021.

Por lo tanto, el sector pide a 

la Comisión Europea que conti-

núe monitoreando el efecto de 

COVID-19 en la industria y rea-

lice una evaluación oportuna de 

este impacto con respecto a los 

próximos plazos, presentando un 

nuevo informe al Parlamento y 

emprendiendo nuevas acciones 

legislativas según corresponda.

El 11 de septiembre fallecía, 

a los 81 años de edad, Je-

sús Elorz, fundador y primer di-

rector de la revista Potencia, pu-

blicación también editada por 

TPI. Referente y pionero en el 

sector de la prensa técnica es-

pañola, fue el responsable de la 

revista desde su fundación en 

1964 hasta el año 2002.

Jesús Elorz nació en Sevi-

lla el 5 de enero de 1939. Res-

petado y querido por compañe-

ros y profesionales del sector, 

Jesús abrió un camino inexplo-

rado hasta entonces cuando en 

agosto de 1964 lanzó el primer 

número de la revista Potencia, 

ofreciendo por primera vez en 

nuestro país información sobre 

la maquinaria de obra pública 

y construcción.

Durante casi 40 años con-

solidó el prestigio de la cabecera 

hasta convertirla en un referente 

para todos los que trabajan en el 

ámbito de la obra pública.

prEmio Honorífico potEncia

En el año 2014, Jesús Elorz re-

cibía emocionado el premio Ho-

norífi co Potencia por su trayec-

toria profesional. En un emo-

cionado discurso, Jesús recordó 

una vida dedicada a la informa-

ción e innumerables anécdotas 

en los muchos viajes realizados 

para traer las últimas noveda-

des sobre todo aquello que te-

nía que ver con la maquinaria. 

Acompañado de su mujer, Ma-

ría del Carmen, recogió agra-

decido el galardón y convirtió 

su discurso en una lección de 

historia de la prensa técnica en 

España para los allí presentes.

Generoso a la vez que 

maestro con los que llega-

ron después de él, fue Jesús 

quien abrió un camino hasta 

entonces inexplorado. Desde 

TPI y la revista Potencia que-

remos recordar su legado, 

así como mandar un afectuo-

so recuerdo a sus familiares 

y allegados.

fallEcE JEsús ElorZ, fundador dE la 
rEvista potEncia
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ad AbiertAs lAs inscripciones pArA  
construyes! 2020 live

La III edición de Construyes!, 

el evento tecnológico de re-

ferencia sobre maquinaria pa-

ra construcción y minería, que 

se celebrará del 17 al 19 de no-

viembre de manera online, abre 

desde el 7 de octubre el plazo de 

inscripciones para poder seguir 

en directo las diferentes confe-

rencias que se llevarán a cabo 

durante tres días.

Construyes! es un even-

to impulsado y organizado por 

Anmopyc(Asociación Española 

de Fabricantes de Maquinaria 

para Construcción, Obras Pú-

blicas y Minería), PTEC (Plata-

forma Tecnológica Española de 

Construcción) e Itainnova (Ins-

tituto Tecnológico de Aragón), 

con el fin de ofrecer un punto 

de encuentro donde fabrican-

tes, distribuidores, alquilado-

res, constructoras y socios tec-

nológicos puedan compartir co-

nocimientos, tecnologías, inno-

vaciones y tendencias de futuro 

en el ámbito de la maquinaria y 

de los procesos constructivos.

La III edición se celebra-

rá de manera 100% online pa-

ra cumplir así con las medidas 

sanitarias dictadas por las au-

toridades competentes ante la 

pandemia por Covid-19,

Para esta nueva edición, 

que se celebrará bajo el título 

“La [R]evolución tecnológica del 

sector de la construcción: Co-

nectar para innovar”, se contará 

de nuevo con un nutrido panel 

de ponentes nacionales e inter-

nacionales de reconocido pres-

tigio, quienes compartirán con 

los asistentes su visión estraté-

gica sobre la transformación di-

gital del sector de la construc-

ción, su conocimiento y expe-

riencia sobre los últimos avan-

ces tecnológicos en el sector y 

las tendencias que impactarán 

más significativamente en los 

próximos años. A lo largo de 

tres días, repartidas en sesio-

nes de mañana y tarde de entre 

dos y tres horas de duración, el 

evento contará con más de 25 

conferencias.

La presencia internacio-

nal para esta edición recaerá 

en AEM (Asociación Americana 

de Fabricantes de Equipos), que 

explorará qué tecnologías han 

adoptado las constructoras, qué 

tecnologías les interesan más y 

qué tecnologías podrían cambiar 

el panorama de la construcción, 

y en CECE (Asociación Europea 

de Fabricantes de Equipos para 

Construcción), quien nos acer-

cará las novedades sobre Digi-

PLACE, el proyecto financiado 

con fondos europeos con el ob-

jetivo de crear una hoja de ruta 

para una plataforma digital pa-

ra la construcción en Europa.

Para esta III edición, darán 

su apoyo al evento como pa-

trocinadores: UNE, Intermat, 

Tele Radio, Bonfiglioli y Drago 

Electrónica.

Más información e inscrip-

ciones en:

www.construyes.technology.
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ad Finanzauto, Hidromek e Hispano Japonesa de 
maquinaria se unen a anmopyc

La Asociación Española de Fa-

bricantes de Maquinaria pa-

ra Construcción, Obras Públicas y 

Minería, Anmopyc, ha incorporado 

tres nuevos miembros a su lista de 

asociados. Se trata de tres de los 

pesos pesados del sector en nues-

tro país: Finanzauto, Hidromek e 

Hispano Japonesa de Maquinaria.

Finanzauto, s.a.u.
Distribuidor oficial en España 

de Caterpillar, primer fabri-

cante mundial de equipos 

para movimiento de tierras 

y soluciones energéticas. 

Distribuye también equipos 

para machaqueo: Sandvik, 

energía: 2G, sector forestal: 

Konrad, Prinorth, NOE y Rotor 

y sector naval: Napier y MaK.

www.finanzauto.es

Hidromek maqui-
naria de construc-
ción españa, s.L.
Representación oficial 

en España de la marca 

Hidromek, fabricante de 

maquinaria para movi-

miento de tierras.

www.hidromek.com

Hispano Japonesa 
de maquianria, s.L.
Representación oficial 

en España de la marca 

Hitachi, fabricante 

de maquinaria para 

minería, obra pública y 

construcción. Distribu-

yen también equipos de: 

Esco, Bucyrus Blades, 

Doppstadt y Bell.

www.hjm.eu

La Plaza de la Armería del 

Palacio Real de Madrid ha 

acogido el Homenaje de Esta-

do a las víctimas de la covid-19 

que ha sido presidido por el Rey 

Felipe VI. El lugar escogido es 

justo donde el monarca recibe a 

los mandatarios internacionales 

cuando llegan a España, la Pla-

za de la Armería del Palacio Re-

al de Madrid y ha sido cubier-

to en directo por los principales 

medios de comunicación nacio-

nales e internacionales.

Al acto ha acudido el presi-

dente del Gobierno, Pedro Sán-

chez, así como los principales 

representantes del ejecutivo y 

del resto de poderes del Esta-

do incluyendo los Presidentes 

Autonómicos. Es la primera vez 

desde el acto de proclamación 

del rey Felipe VI, en 2014, que 

los presidentes autonómicos 

coinciden de forma presencial 

en un acto, ya que sí han coin-

cidido en las videoconferencias 

con el presidente Pedro Sánchez 

durante la pandemia.

El acto de homenaje, ade-

más de recordar a las víctimas 

del coronavirus, ha estado en-

focado a agradecer su traba-

jo a las personas que lucharon 

en primera línea de la pande-

mia: sanitarios, policías, cuer-

pos del Estado y resto de acti-

vidades esenciales. AECE, que 

ha sido invitada a este exclusi-

vo acto de homenaje en la per-

sona de su secretario general, 

Juan Pablo Viniegra, se conso-

lida como la asociación de refe-

rencia del sector de las carreti-

llas elevadoras. La presencia en 

este acto es un reconocimiento 

por parte de las autoridades a la 

labor desarrollada por todas las 

empresas de este sector duran-

te la pandemia, donde las carre-

tillas han estado a la altura de 

las circunstancias en apoyo de 

la sociedad. Además, supone un 

reconocimiento para la Alianza 

Eleva formada por las asocia-

ciones Anapat, Anmopyc, Ana-

grual y AECE que durante todo 

este periodo han estado traba-

jando por el sector de la eleva-

ción cumpliendo su función co-

mo asociaciones empresariales 

al servicio de la sociedad.

aece participa en eL acto de HomenaJe de 
estado a Las víctimas deL covid-19
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ad La innovación y La construcción se dan La 
mano en espacio sothis

El próximo 11 de noviembre tendrá lugar la celebración de Espacio 

Sothis, un foro virtual de expertos en el que la innovación tecnológi-

ca en el sector de la construcción será el hilo conductor. Sothis, grupo es-

pecializado en la transformación tecnológica de las empresas, reunirá en 

un mismo espacio de debate a expertos en ámbitos como los de las infraes-

tructuras o la digitalización para analizar las posibilidades que la innovación 

tecnológica puede ofrecer a la construcción en un momento como el actual.

María Moreno, directora técnica y del área Internacional de 

SEOPAN, Asociación de Empresas Constructoras y Concesionarias 

de Infraestructuras, ofrecerá la ponencia principal antes de dar pa-

so a una mesa redonda de expertos.

Innovación tecnológica y construcción: el gran reto, es el título 

de esta jornada que se celebrará en formato videoconferencia, es-

tará presentado y moderada por Carlos Martínez, director geren-

te de la Plataforma Tecnológica de la Construcción. María More-

no, directora técnica y del área Internacional de SEOPAN, Asocia-

ción de Empresas Constructoras y Concesionarias de Infraestruc-

turas, ofrecerá la ponencia principal antes de dar paso a una mesa 

redonda en la que estará acompañada de Roberto Rodríguez, CIO 

de Collosa, Joaquín Gallardo, gerente del Área SAP y Desarrollo 

Aplicaciones Corporativas en Grupo Aldesa y Jesús Cervera, res-

ponsable sectorial de construcción en Sothis.

La Federación Internacio-

nal del Acceso Motorizado 

(IPAF) ha anunciado la celebra-

ción de su evento insignia del 

segmento plataformas de tra-

bajo en altura en México, “Ipaf 

Elevando”, que en su segunda 

edición se llevará a cabo nueva-

mente en la histórica ciudad de 

Querétaro los días 1 y 2 de mar-

zo de 2021.

El evento tiene el objetivo de 

promover el uso seguro y efecti-

vo de los equipos de acceso mo-

torizado, será un evento único 

que sirve de enlace para que los 

participantes escuchen sobre la 

situación actual y las actualiza-

ciones clave de la industria en 

materia de salud, cumplimiento, 

formación y el futuro. También 

es una oportunidad para que 

los delegados discutan las me-

jores prácticas con colegas, ge-

neren ideas e identifiquen nue-

vas oportunidades para el de-

sarrollo personal y empresarial.

Durante el primer día se 

celebrarán una serie de con-

ferencias para todos aquellos 

involucrados en la industria de 

plataformas de trabajo en altu-

ra. Además se programarán ta-

lleres interactivos y por la no-

che, una recepción de networ-

king les dará a los participan-

tes la oportunidad de relacio-

narse informalmente con cole-

gas de la industria. El Segundo 

día (2 de marzo) será un PDS 

por sus siglas en inglés. Se tra-

ta del Seminario de Desarrollo 

Profesional (SDP) de los Ins-

tructores IPAF, un conjunto de 

conferencias técnicas, presen-

tando y actualizando el mate-

rial didáctico, nuevas campa-

ñas de seguridad y novedades 

para 2021.

En el evento estarán pre-

sentes los fabricantes de pla-

taformas más importantes a 

nivel nacional e internacional, 

empresas de alquiler, distribui-

dores, empresas de servicios, 

partes y formación entre otros 

y tendremos la oportunidad de 

ver equipos de diversos fabri-

cantes en exposición, así como 

la participación 

méxico voLverá a acoger “ipaf eLevando” en 2021



EQUIPOS DE COMPACTACIÓN HUSQVARNA
SOLUCIONES PROFESIONALES PARA TRABAJOS PROFESIONALES

LLEVA LA 
COMPACTACION 
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NIVEL
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ad Grupo TpI convoca los 

Desde su nacimiento en 

2007, los Premios Poten-

cia han continuado fieles a su ci-

ta anual para reconocer el tra-

bajo de empresas y profesiona-

les del sector. Las dificultades 

encontradas por el camino no 

han impedido a esta convoca-

toria crecer y mejorar cada año.

En esta ocasión, la 14ª edi-

ción de los Premios Potencia se 

enfrenta a la mayor dificultad de 

todas las que ha conocido en su 

ya larga trayectoria. Sin embar-

go, fieles a su tradición, los prin-

cipales premios del sector vol-

verán a celebrarse este 2020. 

Lo harán en un formato distin-

to, obligados por las circunstan-

cias, pero con la convicción de 

que, con el apoyo de todos, vol-

verá a ser una cita especial pa-

ra el sector y para aquellos que 

forman parte de él.

Los Premios Potencia 2020 

se celebrarán en una ceremonia 

online. La gala virtual, en la que 

se dará a conocer el fallo del ju-

rado, tendrá lugar el próximo 15 

de diciembre.

conTInuar crecIendo
La pasada edición 2019 los Pre-

mios Potencia se reinventaron, 

con la incorporación de nuevas 

categorías que trataban de res-

ponder a las tendencias actua-

les del sector en aspectos como 

la sostenibilidad, la innovación 

y la investigación, además de 

un Premio Especial del Jurado 

para premiar a aquella persona 

o institución por un hecho rele-

vante relacionado con el sector. 

Este 2020, los XIV Premios Po-

tencia continúan en esta línea 

y seguirán reconociendo a los 

mejores equipos, obras y pro-

yectos en todos estos ámbitos. 

Además, se mantiene el Premio 

Honorífico Potencia a persona-

lidades del sector en reconoci-

miento a su dilatada y fructífe-

ra trayectoria profesional.

un jurado de prImera
La calidad e importancia de los 

Premios Potencia reside no so-

lo en el nivel de sus participan-

tes desde su primera edición, si-

no en la independencia y cuali-

ficación del jurado que los otor-

ga. En su decimotercera cele-

bración, Julián Núñez, presiden-

te de la Asociación de Empresas 

Constructoras y Concesionarias 

de infraestructuras (SEOPAN), y 

Juan F. Lazcano, presidente de 

la Confederación Nacional de la 

Construcción (CNC), serán los 

encargados de presidir un jura-

do de excepción formado por los 

responsables de los parques de 

maquinaria de las mayores cons-

tructoras del país y por las prin-

cipales asociaciones sectoriales.

caTeGorías
Maquinaria de OP

• Movimiento de tierras, 

cimentación y demolición

• Elevación, manipula-

ción y transporte

• Firmes y estructuras: ári-

dos, hormigones y aglomerados

• Perforación y obras sub-

terráneas

• Medios y maquinaria au-

xiliar, componentes, imple-

mentos y repuestos

• Premio a la Sostenibilidad

• Premio a la Innovación

• Premio a la Investigación

• Premio Especial del Jurado

Obras y proyectos

• Túneles

• Vías terrestres

• Puentes

• Obras Urbanas

• Demolición

• Acción/Obra Minera

Toda la información sobre 

los Premios, las bases y los 

formularios de participación 

se encuentran disponibles en 

la web de los Premios Poten-

cia 2020:

www.premios2020.potenciahoy.es.
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Las ventas de maquinaria 
caen un 39% en el  
primer semestre
Andicop, la Asociación Nacional de Distribuidores e Importadores de Maquinaria de Obras 
Públicas, Minería y Construcción, ha hecho públicas las cifras de ventas de maquinaria relativas 
al primer semestre del año. Con un total de 2.307 unidades, las ventas caen un 39,1% respecto 
a la primera mitad de 2019 en un contexto marcado por la pandemia del Covid-19.

TexTo: Lucas ManueL Varas ViLachán

Las minicargadoras de ruedas 
registran 334 unidades vendidas, con 
un crecimiento interanual del 19,7%
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A pesar de la notable caída, las ventas se sitúan en niveles 

del año 2017, en el que se registraron 2.233 ventas en el 

primer semestre (ver gráfico), poniendo freno a la tenden-

cia de los dos últimos años, cuando el crecimiento del periodo enero-

junio fue, consecutivamente, del 29,8% (2018) y del 30,6% (2019).

Aunque todo análisis económico de este 2020 viene marcado por 

las consecuencias de la pandemia del coronavirus, el mercado ya 

comenzaba a dar signos de ralentización en los últimos meses del 

pasado año; si el primer semestre cerraba con un crecimiento su-

perior al 30%, a final de año este se relajaba hasta el 7,4%. La fo-

tografía se completa con las restricciones impuestas por el Estado 

de Alarma para hacer frente a la pandemia, que llevaron incluso al 

paro total de la actividad de la construcción entre el 30 de marzo 

y el 13 de abril.

Por segmentos, todas las categorías de maquinaria cierran el se-

mestre en negativo, con las de maquinaria mini y elevación sufrien-

do las mayores caídas, por encima del 40%.

La Maquinaria de producción aguanTa eL Tipo
A pesar de que todos los segmentos de maquinaria han sufrido las 

consecuencias de la crisis, la de producción, que engloba maquinaria 

de movimiento de tierra de gran tonelaje, es la que mejor ha conse-

guido aguantar el golpe. Con 620 unidades vendidas, el descenso se 

sitúa en el 17,3%, con las excavadoras de ruedas llevándose la peor 

parte; 67 unidades vendidas que arrojan una caída del 36,2%. Tam-

bién destaca el retroceso de las retrocargadoras, que caen un 22,8%, 

situándose en 203 unidades. Por su parte, las 141 excavadoras de ca-

denas vendidas suponen cerrar el semestre prácticamente en plano, 

con una leve caída del 2,8%. En la parte positiva, los nueve dúmpe-

res rígidos registrados en este periodo suponen un incremento del 

800% frente a la única unidad registrada en la primera mitad de 2020.

FuerTe caída de La Maquinaria “Mini”
La peor parte de la crisis se la han llevado los segmentos de ma-

quinaria mini y elevación. En el primer caso, las 844 “minis” vendi-

das en el primer semestre del año suponen una caída del 45,8%. Se 

trata del tipo de maquinaria que más unidades aporta al total, con 

lo que su descenso tiene un fuerte impacto para el sector. Asimis-

mo, la maquinaria pequeña es la que en mayor medida impulsó las 

ventas en los últimos ejercicios.

Todas las tipologías de maquinaria englobadas en este segmen-

to sufren importantes caídas, especialmente en los casos de car-

gadoras de ruedas inferiores a 4,6 toneladas (8 unidades, -57,9%) 

y el de miniexcavadoras, que con 439 unidades la caída se sitúa 

en el 51,2%. Este descenso tiene un fuerte impacto en el sector, 

ya que junto con las manipuladoras telescópicas se trata del ti-

po de maquinaria que más unidades vende. En esta línea, las 458 

manipuladoras telescópicas no giratorias que suponen un descen-

so del 46,4% ponderan notablemente en la caída total de ventas.

noTabLe caída de La Maquinaria de coMpacTación
La maquinaria de compactación también sufre una importante caí-

da en esta primera mitad del año, con 378 unidades que sitúan el 

descenso en el 38,5%. Salvo los rodillos monocilínricos autopro-

pulsados, que incrementan sus ventas un 38,7% (43 unidades), 

el resto de equipos analizados sufren importantes caídas. Desta-

ca por volumen la de los rodillos tándem de menos de 1,3 m, que 

con 72 unidades caen a la mitad (-51,7%) y la de los rodillos dú-

plex, que pasan de 160 unidades vendidas a 90, lo que supone un 

caída del 43,8%. 

Por último, en equipos de trituración y clasificación, Andicop 

registra siete ventas este semestre frente a las 9 del mismo pe-

riodo de 2019.

Fuente: andicop
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VENTAS DE MAQUINARIA PRIMER SEMESTRE 2020

Producción Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19

Excavadoras de cadenas 141 145 -2,8%

Excavadoras de ruedas 67 105 -36,2%

Retrocargadoras 203 263 -22,8%

Cargadoras de ruedas 185 209 -11,5%

Dúmperes rígidos 9 1 800,0%

Dúmperes articulados 4 20 -80,0%

Tractores de cadenas 0 7 -100,0%

Motoniveladoras 11 0 -

Total producción 620 750 -17,3%

Minis Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19

Miniexcavadoras 439 900 -51,2%

Midiexcavadoras de cadenas 150 272 -44,9%

Midiexcavadoras de ruedas 3 5 -40,0%

Cargadoras de ruedas < 4,6t 8 19 -57,9%

Minicargadoras de ruedas 221 334 -33,8%

Minicargadoras de cadenas 23 28 -17,9%

Total minis 844 1558 -45,8%

Compactación Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19

Rodillos monocilindros 
     autopropulsados 

43 31 38,7%

Rodillos tándem > 1,3m 10 22 -54,5%

Rodillos tándem < 1,3m 72 149 -51,7%

Rodillos vibrantes mixtos 3 8 -62,5%

Rodillos dúplex 90 160 -43,8%

Rodillos estáticos sobre ruedas 7 16 -56,3%

Bandejas mono direccionales 33 64 -48,4%

Bandejas reversibles 34 61 -44,3%

Pisones 84 104 -19,2%

Total compactación 378 615 -38,5%

Elevación Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19

Manipuladoras telescópicas      
     no giratorias

458 855 -46,4%

Total elevación 458 855 -46,4%

Trituración y clasifi cación Enero-junio 2020 Enero-junio 2019 Diferencia 20/19

Mandíbulas 0 1 -100,0%

Impactor 1 3 -66,7%

Cono 0 0 -

Precribador 2 4 -50,0%

Cribas 4 1 300,0%

Total trituración 7 9 -22,2%

TOTAL MAQUINARIA 2.307 3.787 -39,1%
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La crisis del Covid llega al 
sector de la construcción

M ientras el año 2019 se cerraba con tasas de crecimien-

to interanuales positivas en los principales indicado-

res económicos que afectan a la construcción, 2020 

nos sorprendía con una crisis mundial sin precedentes provocada 

por el Covid-19, que dejó un primer semestre del año en negativo 

para el sector de la construcción.

Así lo demuestran los principales indicadores del Barómetro del Ob-

servatorio Industrial de la Construcción, que registra puntualmente cada 

mes las cifras actualizadas de visados de obra, hipotecas, licitación pú-

blica, afiliación a la Seguridad Social, empresas o contratos de trabajo.

En lo que se refiere al empleo, hay que destacar que en los seis 

primeros meses del año se perdieron 5.448 afiliados a la Seguridad 

Social, registrando un descenso interanual del 3,7 % en afiliación 

en el mes de junio. Sin embargo, en los meses de mayo y junio el 

empleo se recuperó a un ritmo muy superior al del resto de secto-

res (un 7,96 % de crecimiento respecto a marzo y abril, cuando ba-

jó un 10,19 %). Si bien es cierto que no hay que olvidar el duro gol-

pe sufrido en marzo, cuando se perdieron 140.000 puestos en el 

sector, a partir de mayo se volvió a crear más empleo que el que se 

destruía y se recuperó un 80 % de los puestos de trabajo perdidos.

Por otro lado, también preocupa la cifra de trabajadores afecta-

dos por Expedientes de Regulación de Empleo (ERTE’s) por fuer-

za mayor, que en el mes de abril representaba cerca de 95.000 

profesionales del sector. Aunque esta cifra descendió a los 39.127 

mecalac.com

PERFECTAMENTE ADAPTADOS 
AL ALQUILER, LOS DÚMPERS 
MECALAC SON:
muy robustos, de accesibilidad excepcional, fácil manejo y muy por encima de las 
normas en materia de seguridad.
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mecalac.com

PERFECTAMENTE ADAPTADOS 
AL ALQUILER, LOS DÚMPERS 
MECALAC SON:
muy robustos, de accesibilidad excepcional, fácil manejo y muy por encima de las 
normas en materia de seguridad.
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trabajadores en el mes de junio, aún era muy elevada y más si se 

tiene en cuenta el resto de los ERTE’s (50.153 en total sumando 

los de fuerza mayor y el resto).

Respecto al número de empresas del sector, junio se cerró con 

128.864 empresas, un 3,7 % menos que hace un año. Si en mar-

zo desaparecieron 16.216 empresas en el sector, de abril a junio se 

sumaron a él 14.011 nuevas compañías, por lo que se estuvo muy 

cerca de alcanzar cifras ‘pre-Covid’. No hay que dejar a un lado que 

las empresas del sector de la construcción representan el 10,1 % del 

total de las inscritas en la Seguridad Social, siendo el mayor por-

centaje desde el año 2012.

LAS OCUPACIONES MÁS CONTRATADAS EN EL 
PRIMER SEMESTRE
En relación al número de contratos, los datos facilitados por el 

Servicio Público de Empleo (SEPE) indican que, en los seis pri-

meros meses del año, se fi rmaron 556.570 nuevos contratos, un 

15,1 % menos que hace un año. Por sección de actividad, la va-

riación anual negativa más acusada en el número de contratos 

se observa en las ‘Actividades de Construcción Especializada’, 

con un 18,5 % menos.

Las ocupaciones más contratadas en el primer semestre del año 

fueron: albañil (184.443 contratos, un 33,1 % del total), peón de la 

construcción de edifi cios (90.925 contratos, un 16,3 % del total), 

trabajadores de las obras estructurales de construcción (20.642 

contratos, un 3,7 % del total), electricistas de la construcción y 

afi nes (20.533 contratos, un 3,7 % del total), y pintores y empa-

peladores (19.117 contratos, un 3,4 % del total).

LICITACIÓN PÚBLICA Y VISADOS DE OBRA, BAJO MÍNIMOS
Los descensos más pronunciados durante el primer semestre del 

año los encontramos en la licitación de obra pública y en los visa-

dos de obra. El volumen de licitación pública acumulado de enero 

a junio ascendió a 6.137.353 miles de euros y experimentó un des-

censo del 34,6 %, en comparación con el mismo periodo de 2019.

Mientras, el número de visados de obra durante en el primer se-

mestre fue de 52.992 unidades y supuso un 27,1 % menos que en 

el mismo periodo de 2019. En cuanto a los visados de obra nue-

va, la cifra alcanzó los 40.370, con un 28,6 % menos en la compa-

ración interanual. Los visados de reformas alcanzaron los 11.234, 

con un 24,7 % menos. Por el contrario, la tasa interanual de los vi-

sados acumulados para ampliaciones fue positiva, con una subida 

del 17 %, alcanzando los 1.388 visados registrados.

Asimismo, el Barómetro del Observatorio recoge también que el nú-

mero de hipotecas fi rmadas sobre viviendas de enero a junio de 2020 as-

cendió a 177.872 hipotecas, con un descenso interanual del 8,4 %. Por otro 

lado, en el primer semestre del año se consumieron 6.187.818 toneladas 

de cemento, un 16,5 % menos que en el mismo periodo del año anterior.

Consulta los principales indicadores en:

www.observatoriodelaconstruccion.com.
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E l consumo de cemento en España durante el mes de agosto 

se ha reducido en un 5,1% respecto al mismo período del 

pasado año. E sta caída se suma a la vivida en julio, que fue 

del 3,4%. En valores absolutos, por tanto, se han perdido más de 

100.000 toneladas en los meses estivales, situando el consumo acu-

mulado entre enero y agosto en 8.627.274 t, un 13,4% menos que 

el mismo período de 2019, según los últimos datos de la Estadísti-

ca del Cemento, presentados hoy por Oficemen en rueda de prensa.

“En nuestro anterior encuentro con medios, en enero de este 

año, ya pronosticábamos un escenario poco halagüeño, con una ra-

lentización de la construcción, que pronosticaba un crecimiento del 

consumo de cemento en un 2%. No contemplábamos, obviamen-

te, la situación de una pandemia sobrevenida que lastraría las ex-

pectativas de todos los sectores económicos a nivel mundial. Las 

previsiones actuales de nuestro departamento de estudios apun-

tan cerrar el ejercicio 2020 con una caída entre el 10 y el 12%”, 

ha explicado el presidente de Ofice-

men, Victor García Brosa. 

“La moderación de las caídas en 

julio y agosto cobra sentido si recor-

damos que son datos que se com-

paran con los del segundo semestre 

de 2019, cuando el consumo de ce-

El consumo de cemento 
acumula una caída del 13,4% 
en los ocho primeros  
meses del año
Debido a la situación actual y según los últimos datos presentados por Oficemen, se prevé que 
el consumo de cemento cierre 2021 en una horquilla de entre el -5% y el +1%.
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mento volvió a números rojos varios meses, cerrando fi nalmen-

te el cómputo de julio a diciembre en una caída del 0,2%”, aña-

de García Brosa.

En el conjunto del año móvil (sept’19-ago’20) la caída se eleva 

al 7,5%, con una pérdida cercana a las 1.100.000 toneladas. El con-

sumo acumulado en los últimos doce meses se sitúa, por tanto, en 

los 13,4 millones de toneladas, unas cifras comparables a las de los 

peores años de la última crisis. 

“Para 2021 resulta difícil aventurar una previsión, dado el esce-

nario sanitario y económico tan cambiante en el que vivimos. El au-

mento del défi cit y la deuda pública, y el hecho de que los recursos 

procedentes de la UE, que puedan destinarse a la inversión públi-

ca, no empezarán a apreciarse de forma signifi cativa hasta el año 

2022, sumado a que, hasta dentro de dos años no se espera recu-

perar el nivel de visados de vivienda que había en 2019, nos llevan 

a prever una evolución en el consumo de cemento de entre una caí-

da del 5% a un crecimiento del 1%”, apunta el presidente de Ofi ce-

men. 2021 no será el año de la recuperación”, afi rmaba García Brosa.

URGENCIA DE UN PLAN ESPECÍFICO PARA EL SECTOR DE 
LA CONSTRUCCIÓN
“El sector constructor y sus industrias auxiliares necesitan con ur-

gencia un plan específi co de infraestructuras y vivienda que per-

mita, no solo aprovechar el potencial de generación de empleo de 

la construcción –hasta 400.000 empleos según cifras aportadas re-

cientemente por el conjunto del sector-, sino también dinamizar el 

conjunto de la economía nacional, muy maltrecha por la caída del 

turismo, que, hoy por hoy, es difícilmente recuperable mientras no 

se disponga de una vacuna”, añade. 

García Brosa concreta que, “Ese plan debería incluir infraestructu-

ras vinculadas con la Agenda 2030 y el Pacto Verde Europeo y debería 

también relanzar la demanda en el sector residencial en cuanto a obra 

nueva (por ejemplo, mediante un plan público de vivienda social para 

alquileres a largo plazo), o facilitar el acceso a los jóvenes a su primera 

vivienda a través de avales del Estado. La construcción de ejes ferrovia-

rios descentralizados, como el Corredor del Mediterráneo y la mejora en 

los accesos a los puertos deben ser también una prioridad de ese plan”.

LAS EXPORTACIONES CRECEN EN LOS ÚLTIMOS MESES, PERO 
CAEN EN EL ACUMULADO DEL AÑO
Las exportaciones han evolucionado mejor que el consumo domés-

tico durante los meses de julio y agosto, con crecimientos de entre 

un 11 y un 14% que, no obstante, no consiguen que el acumulado 

anual salga de la senda de los números rojos. En los ocho primeros 

meses del año las exportaciones continúan cayendo un 7,4%, una 

cifra que casi se duplica si atendemos al interanual (sep’19-ago’20), 

donde el descenso es de un 14,3%. La pérdida interanual continúa 

rondando el millón de toneladas. 

Recientemente la UE ha aumentado el objetivo climático de re-

ducir las emisiones para 2030 de un 40% a un 55%, en compara-

ción con los niveles de 1990. “El compromiso de la industria ce-

mentera en la lucha contra el cambio climático es claro e inequí-

voco, prueba de ello es la hoja de ruta para alcanzar la neutralidad 

climática del sector cementero a 2050, que se presentará a lo largo 

de las próximas semanas. Pero necesitamos que el gobierno de Es-

paña proteja a su industria con medidas de apoyo directo, tal y co-

mo están haciendo otros países europeos, y que se concrete por fi n 

el cada vez más adelgazado estatuto de la industria electrointensi-

va”, ha concluido el presidente de Ofi cemen.

Las previsiones de cierre de 
ejercicio apuntan a una caída 

entre el 10 y el 12%
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C omo apuntan desde la asociación, la 

edición de este año es una publica-

ción exclusivamente online e inte-

ractiva para facilitar la navegación del usua-

rio y la presentación de los datos y gráficos 

que contiene. El estudio se puede solicitar a 

través del sitio web de Aseamac en https://

www.aseamac.org/estudio-del-alquiler

Este documento de consulta y referen-

cia para empresas, entidades e instituciones 

cobra este año más valor que nunca al incor-

porar preguntas específicas sobre el impac-

to de la Covid-19 en las empresas de alqui-

ler. Esta información, unida a la que apor-

tan los gráficos comparativos de años an-

teriores y las previsiones para 2020, hacen 

que el Estudio del alquiler 2020 se convier-

ta en una herramienta indispensable para 

conocer la situación del sector y poder ha-

cer estimaciones a futuro, en un ambiente 

marcado por la incertidumbre.

Como señala Juan José Torres, presidente 

de Aseamac, en la presentación del estudio, 

para obtener datos actualizados sobre la ac-

tividad del alquiler en España la encuesta se 

realizó de forma durante los meses de junio 

y julio, dirigida a empresas alquiladoras con 

el fin de obtener respuestas sobre la situación 

y evolución del sector que tengan en cuenta 

el impacto de la crisis sanitaria.

“Este estudio va cogiendo edad, desde 

2013. Nos permite ver hacia dónde van las 

cosas. Probablemente este es el año más 

raro de nuestras vidas. Este estudio lo he-

mos concentrado en junio y julio, ha sido 

una carrera contrarreloj para conseguirlo 

para tener datos muy fiables”, señalaba el 

presidente de la asociación.

Caída y reCuperaCión
Mientras que el estudio muestra datos si-

milares en la facturación de las empresas 

con respecto a años anteriores, las previ-

siones para 2020 son más pesimistas, con 

un 60% de facturación entre estable (entre 

-5% y +5%) y con una ligera reducción (en-

tre -5% y el -20%).

A rasgos generales, la evolución de la 

plantilla se muestra estable, aunque las 

empresas alquiladoras han dado señales de 

que en el futuro pueden darse reducciones 

aseamac presenta los 
resultados del estudio 
del alquiler 2020
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La asociación española de alquiladores de maquinaria y equipos, Aseamac, ha presentado 
el Estudio del alquiler de maquinaria y equipos en España 2020, con un evento online que 
ha contado con la participación de expertos del sector que han valorado y debatido sobre 

el impacto de la pandemia de la Covid-19 en el sector.
Texto: Lucas Manuel Varas Vilachán
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NEUMÁTICOS Y ORUGAS  
PARA MANTENER SU 
FLOTA DE ALQUILER 

RODANDO
Como especialista en movilidad de fuera de carretera, Camso 
ofrece la gama más amplia de soluciones de neumáticos y orugas 
para equipos de construcción compactos. Pero no se trata solo de 
tener la gama más amplia de neumáticos y orugas del mercado, 
sino   proporcionar a las empresas de alquiler con las soluciones 
más duraderas y versátiles para   con menor coste operativo del 
mercado. Para obtener más información sobre  nuestros productos, 
visite camso.co



algo más altas en que en años anteriores.

Durante el 2019, la inversión estuvo bas-

tante centrada en fondos y recursos pro-

pios, una tendencia que muestra cambios 

con respecto al año pasado, donde la finan-

ciación externa tenía más peso.

La evolución de los robos parece no experi-

mentar cambios significativos con un 46% de 

respuestas que indican una situación estable.

Igualmente, el problema de los impaga-

dos sigue siendo una constante para el sec-

tor, donde no se a aprecian muchos cambios 

(un 63% de los encuestados indicó que la 

evolución fue estable durante el año 2019).

No obstante, la fotografía sobre las prin-

cipales problemáticas del sector muestra un 

repunte significativo en la importancia que 

los alquiladores dan al retraso en los plazos 

legales e impagados.

Respecto a las preguntas específicas so-

bre el impacto de la Covid-19, son revelado-

res los resultados obtenidos respecto a có-

mo ha afectado la pandemia a la previsión 

de facturación, con más de un 80% de em-

presas que manifestaron una reducción en 

sus pronósticos para el 2020.

Fuente: Estudio del alquiler de maquinaria y equipos en España 2020 de Aseamac.

Para obtener datos 
actualizados sobre la 
actividad del alquiler 

en España que 
reflejasen el impacto 

de la pandemia, la 
encuesta se realizó 

de forma durante los 
meses de junio y julio

Fuente: Estudio del alquiler de maquinaria y equipos en España 2020 de Aseamac.
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Fuente: Estudio del alquiler de maquinaria y equipos en España 2020 de Aseamac.

El Futuro En EuropA
Josep Ramón Fontana, jefe del Servicio de 

Prospectiva del Instituto de Tecnología de 

la Construcción de Cataluña ITeC y dele-

gado de Euroconstruct en España, realizó 

un análisis de la situación del mercado de 

la construcción en Europa, agrupando a los 

países en distintos grupos en función de la 

recuperación prevista. Francia o Alemania 

se recuperarán a un nivel similar previo a 

la crisis y Reino Unido tendrá un caída ma-

yor al resto. En el caso de España, Fonta-

na habló de una “uve” incompleta, con una 

caída prevista respecto al 2019 del 7,5%.

Por subsectores, y a pesar de que nin-

guno escapa a la crisis, la ingeniería civil 

se lleva la peor parte: “Nos da el mensaje 

de que no se han aprovechado los últimos 

años de bonanza para crecer”, explicaba el 

responsable de ITeC.

En cuanto al número de trabajadores 

del sector de la construcción y el consu-

mo de cemento, desde el mes de junio se 

han recuperado los valores normales res-

pecto a 2019. En cuanto a los proyectos, 

aunque el camino lleva a la normalización, 

las gráficas son aún más cortas. Sí mues-

tra preocupación Josep Ramón Fontana 

respecto a la licitación en ingeniería civil, 

especialmente la que depende del Gobier-

no central. Aspecto que se ve compensa-

do por una mayor actividad de las corpo-

raciones locales.

unA crisis “por bArrios”
La siguiente parte de la presentación estu-

vo dedicada a una mesa redonda en la que 

participaron el propio Juan José Torres, Jor-

di Perramón, presidente de Anmopyc, y Da-

niel Sáenz de Tejada, miembro alguilador de 

Aseamac, en un coloquio que contó con la 

moderación de José Blanco, secretario ge-

neral de la asociación.

Entre las conclusiones que se extraen 

del debate, los participantes coinciden en 

señalar que el impacto de la crisis varía en 

función de la zona geográfica y del sector. 

Como explica Juan José Torres, “el sector 

construcción ha respondido muy bien a to-

do aquello que ya estaba firmado. El sector 

industrial tuvo el parón obligatorio y a par-

tir de ahí se ha vuelto a poner en funcio-

namiento”. Sin embargo, el sector eventos 

“ni existe ni se le espera como mínimo has-

ta mayo del 2021”.

Sáenz de Tejada completaba esta pano-

rámica del sector: “El de la construcción es 

un sector que ha ido cogiendo peso desde 

la última crisis, con más de un 50% de fac-

turación para las empresas de alquiler. El 

sector eventos no existe, es cero este año. 

El sector industrial ha evolucionado mu-

cho, está creciendo y cogiendo mucha fuer-

za. Pero el sector estrella durante esta si-

tuación está siendo el sector agrícola. De 

2019 a 2020 el peso ha pasado de un 1% 

en el 2019 a 17% en 2020 en las empre-

sas”. Para Daniel, este crecimiento se debe 

a dos grandes transformaciones que está 

experimentando el sector agrícola: por un 

lado, un mayor desarrollo de la ingeniería, 

y por otro, un menor rango de edad de las 

personas encargadas de su gestión y de los 

propietarios de las explotaciones que está 

provocando que el alquiler gane terreno. “El 

sector estrella para los próximos años va a 

ser el agrícola”, concluía.

Por su parte, Jordi Perramón aportó la vi-

sión de los fabricantes de maquinaria y equi-

pos. La previsión de Ausa, empresa de la que 

es vicepresidente, las previsiones para el 

2020 son de una caída entre el 20% y el 25%.

En cuanto a los grandes cambios que la 

irrupción de la Covid-19 ha provocado en su 

actividad, destacan que principalmente la 

comercial y el trabajo administrativo. “Todo 

aquello que se pueda hacer por teletraba-

jo, ha venido para quedarse, algo que ayuda 

también a la conciliación”, destaca Perramón.

El coloquio concluyó con un mensaje de 

optimismo, por parte de los ponentes. Da-

niel Sáenz de Tejada se mostró convenci-

do de que “el día que esta crisis sanitaria 

tenga solución, tenemos que salir adelan-

te con más fuerza que antes, estábamos 

preparados y seguimos estando prepara-

dos. Las empresas hemos sido capaces de 

crear una estructura de costes mantenien-

do la calidad de servicio que nos permitirá 

ser más fuertes.
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MEnsAJE DEl prEsiDEntE DE ErA
El acto de presentación online del Estudio 

del alquiler 2020 concluyó con un mensaje 

de Michel Petitjean secretario general de la 

Asociación Europea del Alquiler (ERA). En él 

habló del impacto de la pandemia en el sector 

a nivel Europeo y cómo ha afectado de forma 

distinta en función de la región, con la peor 

parte para los países del sur y Reino Unido.

Las previsiones para 2020 dependen de 

actividad de construcción y por desgracia 

hemos experimentado un doble efecto ne-

gativo: la acumulación de la carga de traba-

jo de construcción se ha ralentizado desde 

el inicio de la crisis. Por otro lado, los paí-

ses que más rápidamente han consumido 

su carga de trabajo, se verán más perjudi-

cados en tercer y cuarto trimestre”, expli-

caba. Por zonas geográfi cas, la previsión del 

mercado del alquiler en los países nórdicos 

para este 2020 muestra una caída del 6,4% 

en los países del norte, las regiones centra-

les caerán 5,5%, los países del sur un 14,7% 

(España un 14,1%) y Reino Unido se lleva 

la peor parte con un descenso del 16,3%.

Las previsiones para el 2021 son de recupe-

ración generalizada, aunque a distinto ritmo: el 

norte crecerá un 2,5%, los países del centro de 

Europa un 4,7%, el sur hará lo propio un 7,5% 

y Reino Unido un 4,6%. Para España, la pre-

visión de crecimiento para 2021 es del 5,2%.

Además, esta crisis provocará cambios en 

el sector, como una mayor implantación del te-

letrabajo o un incremento de las necesidades 

de digitalización para los procesos comercia-

les y administrativos. No obstante, el secreta-

rio general de ERA lanzó un mensaje optimista 

respecto al futuro del sector: “Creo fi rmemen-

te que la industria del alquiler tiene un futuro 

brillante. El alquiler está muy bien situado pa-

ra ofrecer soluciones a los desafíos del futuro”.



R icardo Cortés, director del Foro Po-

tencia, moderó una sesión que co-

menzó con unas palabras de reco-

nocimiento a la memoria de Jesús Elorz, fun-

dador y primer director de la revista Poten-

cia, que falleció el pasado 11 de septiembre.

Para Juan Lazcano, la crisis del Covid-19 

ha tenido un doble impacto de choque de 

oferta y demanda. Una crisis que, señala, 

“por suerte nos ha pillado con liquidez en 

el mundo financiero y amplio margen de los 

bancos centrales”.

Sin embargo, el carácter sanitario de es-

ta crisis hace difícil prever cómo nos van 

a afectar las limitaciones derivadas de las 

restricciones a derechos y libertades. Co-

mo recuerda el presidente de CNC, la cri-

sis económica anterior permitió a las em-

presas salir al exterior, pero ahora no es 

posible, porque “la crisis es global y sus li-

mitaciones también”.

Sobre las medidas para paliar el daño en 

el sector de la construcción, ha calificado de 

“buenas medidas” los ERTE para evitar el des-

empleo y facilitar la liquidez de las empre-

sas, aunque en su opinión son insuficientes.

Para Lazcano, la inversión debe ser “la 

principal herramienta para revertir la si-

tuación”. Justifica además la inversión en 

construcción e infraestructuras, porque es 

la que más rápidamente devuelve un re-

torno muy importante en términos eco-

nómicos y fiscales, así como en genera-

ción de empleo. “Es un sector muy flexi-

ble y con efecto tractor en otros ámbitos 

productivos”. Además, destaca que esta 

crisis puede ser una oportunidad para la 

modernización tras una década de con-

solidación fiscal

Un plan de recUperación de 
140.000 millones
Como señalaba Juan Lazcano, “atravesa-

mos una crisis de actividad sin preceden-

tes, pero la Unión Europea ha diseñado un 

paquete de recursos enorme que tampoco 

tiene precedente”, destacaba el presidente.

Tras desgranar el programa de la UE en 

esta línea, Lazcano señaló que a España le 

corresponderán 140.000 millones de finan-

ciación, aunque todavía falta por definir co-

Juan lazcano 
reivindica el papel de 
la construcción para 
la recuperaciónfo
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El presidente de la Confederación Nacional de la Construcción (CNC), Juan Francisco 
Lazcano, ha abierto un nuevo ciclo de conferencias del Foro Potencia en una ponencia en la 
que ha puesto en valor la importancia de la industria en la recuperación económica del país.

Texto: Lucas Manuel Varas Vilachán
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Juan lazcano, presidente de cnc, y ricardo cortés, director del Foro potencia.
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mo llegarán esos fondos; el Gobierno de Es-

paña tiene que diseñar un plan de aplica-

ción, cuyo proyecto debe presentarse a la 

UE a mediados de octubre. El plan definitivo 

en abril del año que viene y en dos meses 

la Comisión Europea debe evaluar el plan. 

Este plan debe estar en línea con las estra-

tegias planteadas por la UE: transición digi-

tal, lucha contra el cambio climático, tran-

sición ecológica y recuperación económica.

De este plan de recuperación, Lazcano 

también hizo hincapié en los plazos cortos 

que se estiman, proyectando una rápida apli-

cación y con ello una rápida recuperación.

Una recUperación con vistas a la 
agenda 2030
Uno de los aspectos en los que insistió Juan 

Lazcano durante su intervención fue en la im-

portancia de enfocar los planes de recupera-

ción en proyectos y medidas que fomenten la 

sostenibilidad y la eficiencia energética, en lí-

nea con lo señalado por la Comisión Europea.

El presidente de la CNC esbozó el tipo de 

medidas que deben adoptarse, en línea con 

el programa de sostenibilidad de Naciones 

Unidas, con la Agenda 2030, y que sigue la 

UE, dentro del sector de la construcción y las 

infraestructuras. Además existen iniciativas 

que se están llevando a cabo desde las orga-

nizaciones empresariales en esta línea. Asi-

mismo, explicó el plan presentado junto con 

SEOPAN para inversiones en este sector, des-

tacando el ámbito de las infraestructuras sa-

nitarias, de saneamiento y mejora de la ges-

tión de recursos hídricos, de mejoras viales 

con impacto positivo en la reducción de la 

accidentalidad del tráfico, en el aprovecha-

miento energético renovable o en la gestión 

de infraestructuras del transporte y sus inter-

conexiones, entre otras acciones planteadas y 

presupuestadas. También, detalló otros estu-

dios y planificaciones llevados a cabo por or-

ganizaciones empresariales sectoriales, don-

de se plantean acciones concretas de fuerte 

impacto positivo en términos medioambien-

tales, económicos y de empleo.

De este modo, el presidente de la CNC 

puso en valor el papel jugado por las organi-

zaciones como CNC en la generación de pro-

puestas que se han presentado al Gobierno 

para incluir en el plan de Recuperación y Re-

siliencia, en línea con el planteado por la UE 

para revertir la crisis generada por la pande-

mia. En este sentido, Lazcano ha reclamado 

“consenso político para poder establecer un 

plan de recuperación económico viable y que 

se tengan en cuenta las peticiones que se ha-

cen desde las organizaciones empresariales”.

Por último, Juan Lazcano defendió la fór-

mula de colaboración pública-privada como 

herramienta más eficaz para la ejecución 

de planes de inversión en infraestructuras. 

“Igual que lo ha sido en el pasado –señala-

ba el presidente-, también lo será con el fu-

turo plan de recuperación, así como el cam-

bio de paradigma que supone valorar las in-

fraestructuras no por su valor patrimonial, 

sino por su impacto en la productividad”.

participación de los asistentes
Tras la ponencia por parte del presidente de 

CNC llegó el turno de las preguntas de los asis-

tentes, varios de los cuales incidieron en la ma-

terialización de las propuestas de las organiza-

ciones empresariales. En su respuesta, Lazca-

no confirmó que la UE ha recogido muchas ini-

ciativas, conocedores de las mismas y se plan-

tearán planes específicos, según le han confir-

mado desde la Comisión Europea. “Creo que el 

Gobierno español está a tiempo de presentar los 

proyectos a mediados de este mes de octubre 

y es optimista en que esto ocurra”, destacaba.

También hubo intervenciones relativas a la 

necesidad de planes de inversión en renova-

ción del parque de maquinaria de obras públi-

cas. Según Lazcano, no ha recibido propues-

tas en esta línea, pero afirma que apoyarán 

las que les lleven las organizaciones intere-

sadas y cree que es un momento muy opor-

tuno para ello porque “en el plan de Recupe-

ración y Resiliencia se apuesta por la renova-

ción tecnológica y la innovación. Las máqui-

nas modernas precisamente llevan incorpo-

rada mucha tecnología e innovación y la re-

novación de ese parque encajaría en la ini-

ciativa de la UE”. También animó a la digita-

lización del sector de la maquinaria, aprove-

chando esta oportunidad de plantear iniciati-

vas de inversión en renovación de maquinaria.

Otro aspecto fuera de los planes de in-

versión en infraestructuras es la formación 

del personal y de operadores de maquina-

ria. En este ámbito, Lazcano destacó la la-

bor llevada a cabo desde la Fundación La-

boral de la Construcción, entidad paritaria 

de la que también es presidente: “Se están 

haciendo acciones en este sentido, llevan-

do a cabo muchas acciones de formación de 

operadores de maquinaria”.

Los vídeos de la conferencia, así como 

el programa completo y el resto de sesio-

nes del Foro Potencia están disponibles en 

www.foropotencia.potenciahoy.es.
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L a legislación, cada vez más restric-

tiva con las emisiones contaminan-

tes, limita notablemente las sustan-

cias nocivas en los gases de escape que pro-

vienen de motores que funcionan con com-

bustibles fósiles. Estas sustancias incluyen 

óxidos de nitrógeno (NOx), monóxido de 

carbono (CO), hidrocarburos (HC), mate-

rial particulado (PM) y el control del núme-

ro de partículas (PN).

Este reglamento entró en vigor el pasa-

do 1 de enero de 2019 para todas las po-

tencias (1 de enero de 2020 para potencias 

entre 56 y 130 kW) y será válido para bási-

camente todos los equipos móviles e indus-

triales que funcionen con motores de com-

presión o de chispa en aplicaciones no es-

tacionarias. Hay que señalar que los gru-

pos electrógenos de emergencia instalados 

de forma estacionaria no entran en el cam-

po de aplicación del reglamento.

La legislación contempla un periodo de 

transición en el que se permite, por un pla-

zo imitado de tiempo, introducir en el mer-

cado motores de transición, así como las 

máquinas en las que se integren. Recien-

temente se ha modificado el reglamento UE 

2016/1628 con su entrada en vigor el 1 de 

julio concediendo una prórroga de 12 meses 

al período anteriormete marcado.

Es decir, con estos nuevos períodos, la 

venta de grupos electrógenos STAGE IIIA 

con potencias inferiores a 56KW y superio-

res a 130KW, fabricados hasta el 30 de Ju-

nio de 2021, será hasta diciembre de 2021, 

y la misma fecha para aquellas máquinas 

con potencias entre 56 y 130 kW.

El endurecimiento de esta legislación 

obliga a los fabricantes a implementar una 

estrategia de postratamiento de gases de 

escape adecuada para controlar y medir las 

emisiones del motor y que permita cumplir 

con el nuevo estándar de emisiones STA-

GE V. Estas soluciones técnicas que posibi-

litan contener las emisiones de los motores 

de combustión interna dentro de los límites 

establecidos por la normativa son:

• DOC (Diesel Oxidation Catalyst), ca-

talizador por oxidación diésel diseñado es-

pecíficamente para reducir las emisiones 

de monóxido de carbono (CO), hidrocarbu-

ros (HC) y material particulado (PM) convir-

tiendo los componentes nocivos de los ga-

ses de escape en dióxido de carbono (CO2) 

y agua (H2O).

• DPF (Diesel Particulate Filter), filtro 

de partículas que retiene las partículas con-

taminantes presentes en los gases de es-

cape comúnmente conocidas como hollín.

• SCR (Selective Catalytic Reduction), 

proceso de reducción catalítica selectiva 

que optimiza los procesos de combustión 

mediante la reducción química de los óxi-

dos de nitrógeno (NOx) presentes en los ga-

ses de escape por inyección de AdBlue, so-

lución acuosa de urea con un 32,5 % urea 

y un 67,5 % de agua desionizada.

• EGR (Exhaust gas recirculation), re-

circulación o redirección de parte de los ga-

ses de escape con el fin de reducir el con-

tenido en óxido de nitrógeno (NOx) de los 

gases de escape. Este sistema se suele em-

plear en combinación con los sistemas de 

postratamiento DOC o DPF reduciendo así 

las emisiones de partículas.

¿Cómo se ha adaptado Genesal 
enerGy a esta nueva leGislaCión?

La integración de estos sistemas de postra-

tamiento conlleva notables diferencias a ni-

vel técnico respecto a los grupos electróge-

nos que no deben cumplir con esta normati-

va de emisiones. Sin entrar en las particula-

ridades de cada motor, en el ámbito de com-

ponentes mecánicos, es necesario realizar 

modificaciones en los diseños de los equi-

pos que permitan albergar las citadas so-

luciones técnicas y conduzcan a un correc-

to funcionamiento de las mismas. Algunas 

de las nuevas necesidades serían:

• Garantizar una ventilación adecuada 

en zonas estratégicas

• El rediseño completo del sistema de 

salida de gases de escape para integrar los 

nuevos sistemas (DOC-DPF-SCR)

• Aislamiento térmico más exigente pa-

ra mantener la temperatura de los gases de 

escape en valores adecuados

• El diseño de la cabina, siempre suje-

to a la premisa de producto compacto que 

permita economizar su transporte, adquie-

re una mayor complejidad al estar sujeto a 

más restricciones 

Respecto al área eléctrica, el sistema de 

control debe mantener el motor de combus-

tión en una carga mínima de aproximada-

mente el 25 % de la potencia nominal para 

que la temperatura de gases de escape siem-

Genesal Energy desgrana  
la normativa Stage V 

Los nuevos límites de emisiones de gases y partículas contaminantes adoptados por el 
Parlamento Europeo y el Consejo en julio de 2016, y publicados en el Diario Oficial de 
la Unión Europea como Reglamento UE 2016/1628 (también conocido como STAGE V) 

septiembre de 2016, endurecen las restricciones sobre los motores de combustión interna 
instalados en máquinas móviles no de carretera entre las que se incluyen en esta ocasión 

los grupos electrógenos.

Por Genesal Energy
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pre se encuentre en unos valores mínimos 

que permitan el correcto funcionamiento de 

los sistemas de postratamiento de gases de 

escape. Para conseguir mantener esta car-

ga mínima es importante hacer lo siguiente:

• Se instala un banco de carga a la sa-

lida de potencia del generador. Este banco 

de carga está compuesto por resistencias 

eléctricas conmutadas automáticamente 

mediante el sistema de control del gene-

rador según las necesidades del sistema.

• Por seguridad, el generador deberá 

disponer también de un interruptor con-

trolado, como puede ser un contactor para 

que, en caso de existir un fallo en el siste-

ma de postratamiento de gases de escape, 

poder aislar las cargas a alimentar del gene-

rador. A partir de ese momento sería nece-

sario una regeneración forzada del sistema 

para que el grupo electrógeno pueda volver 

a operar en las condiciones adecuadas. Es-

te caso sería una situación extrema que no 

debería darse nunca si las condiciones de 

operación y mantenimiento del equipo es-

tán dentro de las recomendadas por el fa-

bricante. No obstante, el sistema desarro-

llado por Genesal Energy permite posponer 

esta regeneración forzada un cierto tiem-

po para no obligar al usuario a cortar el su-

ministro eléctrico en caso de emergencia.

Para conocer en todo momento el esta-

do del sistema de postratamiento de ga-

ses, la comunicación entre la electrónica 

del motor y la central de control del gene-

rador debe ser perfecta. La razón es sim-

ple: la adecuada operatividad de todo el 

sistema depende de dicha comunicación. 

El motor necesita de los datos externos 

que le transmite la central de control y vi-

ceversa, de esta manera el motor siempre 

funcionará en el modo acertado para cum-

plir con las restricciones de emisiones, in-

cluso cuando la instalación que alimenta el 

generador no lo necesita, y por tanto está 

funcionando aislado.

suministro de un Gen33Ki staGe v 
emission Compliant

En la actualidad, Genesal Energy trabaja en 

el desarrollo de su nueva gama de grupos 

electrógenos con motores STAGE V, acor-

des con los criterios de emisiones marca-

dos en el reglamento. 

Así, la empresa acaba de desarrollar pa-

ra un proyecto gubernamental en Alema-

nia la fabricación y suministro de dos gru-

pos electrógenos de emergencia prepara-

dos para montaje sobre remolque y siguien-

do las normativas de emisiones que mar-

ca la Unión Europea. Estos equipos incor-

poran cuadros de tomas para alimentación 

de diferente tipo de maquinaria ahí donde 

se requiera. Además, se instalaron resisten-

cias para garantizar un nivel de carga mí-

nimo en todo momento (estas resistencias 

se conectan sólo a partir de un cierto nivel 

de hollín acumulado, hasta llegar a él no se 

garantiza el nivel de carga mínimo), asegu-

rando una temperatura de trabajo que im-

pida la cristalización de los residuos de es-

cape y, en consecuencia, evite un mal fun-

cionamiento de la máquina.

La premisa de estos grupos fue hacer-

los lo más autónomos posibles y versáti-

les, integrando un cuadro de tomas sobre 

la cabina insonorizada para conectar dife-

rentes máquinas al equipo. Otro de los re-

querimientos del cliente era la insonoriza-

ción, por lo que se incorporaron defl ectores 

en el interior de la cabina para dar un ni-

vel de ruido medio de 69 dB(A) a 7 metros.

CaraCterÍstiCas

Poner al alcance del cliente la tecnolo-

gía más avanzada siempre es un reto y 

el principal objetivo de Genesal Ener-

gy. Es la prioridad en cada proyecto. La 

empresa dispone de su propio centro de 

I+D+i, un espacio único destinado a la 

investigación, conocimiento y desarro-

llo de las nuevas tecnologías. Es el Cen-

tro Tecnológico de Energía Distribui-

da (CETED) creado para concebir equi-

pos elecrógenos avanzados y diseñados a 

medida para cada cliente, en función de 

sus necesidades y partiendo de cero. Es 

la apuesta de Genesal Energy por ofre-

cer siempre la máxima personalización y 

especialización.
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A usa ha presentado al mundo sus 

cinco nuevas máquinas que com-

pletan el extenso catálogo de ve-

hículos compactos todoterreno del fabrican-

te. La presentación, que se ha realizado en 

un innovador formato digital, ha servido pa-

ra presentar en sociedad todos los vehículos 

que tenían previsto mostrar durante las dife-

rentes ferias internacionales que se han can-

celado debido al contexto de pandemia global.

DR601AHG, el nuevo  
DúmpeR ReveRsible

El dúmper reversible DR601AHG tiene una 

capacidad de carga de 6.000 kg y dispone 

de una cómoda transmisión hidrostática. 

Gracias al novedoso concepto de reversibi-

lidad, el asiento puede girar 180 grados y 

todos los elementos se adaptan al instante 

a la nueva posición del conductor: volante, 

joystick, pedales, cámaras de seguridad… 

Además, el conductor puede subir y bajar 

cómodamente y con seguridad por ambos 

lados del dúmper, por lo que el incremento 

de la rapidez y flexibilidad es muy notable.

Tecnológicamente, se han incorporado 

diferentes sistemas para convertirlo en el 

dúmper más eficiente: tiene la función ECO 

Mode, donde las revoluciones del motor se 

regulan automáticamente para unos me-

nores consumos de combustible y emisio-

nes de CO2. Equipa el sistema Hill Holder, 

un asistente de arrancada y de seguridad, 

que activa el freno de la máquina cuando 

la velocidad es cero y se levanta el pie del 

acelerador. Con lo que se consigue un gran 

aumento de la seguridad sobre todo cuan-

do se opera en pendientes.

Además, se puede equipar con Smart 

Stop: un sistema conectable que gestio-

na automáticamente la parada del motor 

cuando éste no está en uso y la situación 

cumple unos requisitos de tiempo y segu-

ridad óptimos.

El nuevo dúmper DR601AHG equipa un 

potente motor Deutz de 55,4 kW que cum-

ple con la estricta normativa de emisiones 

Stage V, y tiene un par motor de 340@1500.

D300AHG, un nuevo DúmpeR con 
expeRienciA

Un dúmper articulado con 3 toneladas de 

capacidad, tolva con descarga lateral y 

transmisión hidrostática. Uno de los prin-

cipales puntos fuertes de este modelo es 

que ha sido creado a partir de la base del 

dúmper de 4,5 toneladas. El mismo chasis, 

la misma transmisión hidrostática y la mis-

ma refrigeración de motor. Todo ello para 

montarlo en un dúmper de menor capaci-

dad para conseguir el máximo de fiabilidad 

y durabilidad.

Ausa toma la iniciativa y lanza cinco 
novedades mundiales al mercado



A
LL

 re
nt

al
 43

Equipa un pequeño pero ágil motor de 

cuatro cilindros Kubota de 18,5 kW, que 

cumple la normativa Stage V y tiene un par 

motor de 92,6@1700.

La forma de la tolva garantiza la máxi-

ma visión frontal, y además opcionalmen-

te se puede equipar con nuestro sistema de 

Full Visibility System, formado por cámaras 

y sensores de proximidad.

nuevA GAmA De cARRetillAs 
toDoteRReno

Después de los lanzamientos de las carreti-

llas todoterreno C251H y C351H, de 2.500 y 

3.500 kg de capacidad respectivamente, Au-

sa continúa la renovación de todos sus mode-

los con la C501H, la unidad de mayor capaci-

dad de carga (5.000 kg). Al igual que los otros 

modelos de la gama, la C501H se ha diseña-

do sobre una base totalmente tecnológica.

Con un diseño agresivo y tecnológica-

mente avanzadas, las nuevas carretillas 

equipan una pantalla digital en el salpica-

dero, como si de un coche de alta gama se 

tratara, que proporciona al conductor to-

da la información de la máquina, pudien-

do interactuar con las diferentes panta-

llas a través del mismo joystick que mue-

ve el mástil. Gracias a su avanzado soft-

ware, dispone de un sistema de autodiag-

nóstico y está preparada para incorporar 

sistemas telemáticos.

Por otro lado, la eficiencia es uno de sus 

principales puntos fuertes, pues gracias al 

sistema ECO Mode y Smart Stop, consigue 

rebajar los consumos de combustible y las 

emisiones de CO2.

En términos de seguridad, se ha aumen-

tado un 30% la visibilidad del operador y se 

ha incorporado el sistema Hill Holder, que 

activa el freno automáticamente para que 

la máquina quede cómodamente parada en 

cualquier pendiente.

nuevos mAnipulADoRes telescópicos

Otra de las novedades destacadas del even-

to ha sido la presentación de los nuevos ma-

nipuladores telescópicos T204H y T235H. 

Aunque mantienen el mismo nombre que 

sus modelos predecesores, han sido recon-

ceptualizados para ofrecer la mejor expe-

riencia al usuario.

El T204H tiene una capacidad de carga 

de 2.000 kg y una elevación máxima de 4,2 

metros. El T235H, por su parte, puede car-

gar hasta 2.300 kg con una elevación máxi-

ma de 5 metros. Ambos modelos comparten 

la misma plataforma y características. Co-

mo el motor Kubota de 32,5 kW de potencia.

Desde la pantalla digital en el interior el 

operador podrá tener el control de cualquier 

elemento de la máquina e interactuar y ac-

ceder al menú de diagnóstico y a todos los 

parámetros de mantenimiento de manera 

fácil, rápida y eficiente.

Es un equipo de gran polivalencia y fá-

cil adaptación sobre cualquier terreno gra-

cias a la tracción 4x4x4 y los tres modos 

de dirección elegibles desde el puesto de 

conducción: frontal, total y modo cangre-

jo. Una combinación perfecta para poder 

facilitar los movimientos y la aproxima-

ción de la máquina, sobre todo en terre-

nos con poco espacio para maniobrar. Con 

sus funciones hidráulicas con enchufes rá-

pidos para accesorios e implementos po-

drás aumentar sus posibilidades y aplica-

ciones exponencialmente.

Su diseño está pensado para aumentar 

la seguridad y comodidad del operario. Se 

ha innovado con una cabina muy avanza-

da que aporta una visión de 360º al ope-

rario. Además, el brazo telescópico se en-

cuentra en posición lateral, lo que permi-

te una gran amplitud de la cabina man-

teniendo una anchura total reducida. El 

puesto de conducción es muy espacioso y 

totalmente ergonómico, diseñado para un 

gran confort en la operación.
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C on el lanzamiento de los nue-

vos modelos S550 y S590, Bob-

cat ha completado la gama de la 

serie M de cargadoras compactas de oru-

gas y compactas compatibles con Stage V 

de la empresa.

Al igual que las cargadoras S450, S510 y 

S530 y las cargadoras compactas de orugas 

T450 y T590 lanzadas a principios de este 

año, las S550 y S590 combinan dimensio-

nes compactas con la tecnología de motor 

Stage V, conectividad telemática, el nuevo y 

atrevido estilo Bobcat con adhesivos en 3D 

y una garantía de 2 años de serie.

A diferencia de los modelos de la serie M 

lanzados anteriormente con motores Stage 

V, las nuevas S550 y S590 tienen diversas 

características avanzadas de serie:

• Controles de joystick seleccionables: 

los mandos de joystick de bajo esfuerzo fa-

cilitan el manejo incluso con característi-

cas avanzadas.

• Alto caudal: mejora la productividad 

y amplía la versatilidad con los implemen-

tos Bobcat.

• Módulo de identifi cación de imple-

mentos (ACD): para manejar las funcio-

nes de los implementos desde el joystick.

• Transmisión de 2 velocidades: mejora 

la productividad y la efi ciencia del carburante.

• Tablero deluxe: con más opciones de idio-

ma, funcionamiento sin llave y gestión del DPF.

• Neumáticos para trabajos versátiles: 

con diseño bidireccional y una mejora im-

portante de su vida útil.

Las nuevas cargadoras compactas S550 

y S590 se producirán en la planta Bobcat de 

Dobris en la República Checa y están dis-

ponibles para su pedido con efecto inme-

diato, para su entrega a principios de 2021

sJc y AcD De seRie

Una de las nuevas características estándar 

más importantes de las S550 y S590 es el 

sistema de controles de joystick seleccio-

nables (SJC) de Bobcat, que anteriormente 

era opcional. Mediante joysticks fáciles de 

usar y de bajo esfuerzo, el sistema SJC pro-

porciona al operador características exclusi-

vas de Bobcat e interruptores al alcance de 

los dedos. Esto confi gura automáticamen-

te la cargadora como un portaherramientas 

para trabajar todo el día con la más amplia 

selección posible de implementos, además 

de proporcionar una mayor comodidad pa-

ra el operador y un inigualable control con 

joystick de la propia cargadora.

Con el sistema SJC, la S550 y la S590 

ahora ofrecen el sistema ACD (módulo de 

identifi cación de implementos) de serie. Me-

diante la comunicación Can-Bus para reco-

nocer el implemento acoplado en la máqui-

na, el sistema ACD confi gura automática-

mente los controles del joystick y el caudal 

de salida para garantizar las mejores pres-

taciones al utilizar los implementos en las 

nuevas cargadoras S550 y S590.

HiDRÁulicA De Alto cAuDAl pARA 
implementos AvAnZADos

Otra novedad es la disponibilidad de la hi-

dráulica de alto caudal de serie en los mo-

delos S550 y S590 Stage V. Esto amplía aún 

más la excepcional versatilidad de estas má-

quinas, permitiendo trabajar con implemen-

tos avanzados de mayor caudal como barre-

doras, fresadoras y discos sierra.

Bobcat completa la nueva gama de 
cargadoras Stage V de la serie M

ALL IT TAKES!
Todos los productos y servicios en 

www.wackerneuson.com
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Jiri Karmazin, Loaders Product Manager 

en Bobcat, comentó: «Los nuevos modelos 

S550 y S590 completan nuestra gama de 

cargadoras Stage V de la serie M. Al aunar 

la tecnología de última generación de mo-

tores Stage V con características tales co-

mo los controles SJC de Bobcat y los siste-

mas hidráulicos de alto caudal de serie, es-

tos modelos están listos para confi gurarse 

como versátiles portaherramientas para su 

uso con una gama aún más amplia de im-

plementos Bobcat.»

mAyoR pAR y pRestAciones

La última generación de motores D24 de Bob-

cat con el sistema de inyección de carburante 

de Bosch mejora las prestaciones generales de 

la máquina, proporcionando una mayor poten-

cia de 50,7 kW (68 CV) y un mayor par motor. 

La nueva tecnología de motores da como re-

sultado un menor consumo de carburante pa-

ra el mismo tipo de trabajo, a la vez que cum-

ple con las normas más estrictas de emisiones 

de Stage V. Esto asegura que la S550 y la S590 

resulten idóneas en los trabajos más exigentes.

Gracias a que el motor está instalado 

transversalmente en el bastidor de la máqui-

na, la S550 y la S590 siguen ofreciendo las 

mismas dimensiones compactas, lo que les 

permite caber y girar en espacios reducidos.

El motor de última generación está equi-

pado con la tecnología de postratamiento de 

fi ltro de partículas diésel (DPF), que funcio-

na automáticamente sin necesidad de inte-

racción alguna durante el funcionamiento 

normal. El uso de la tecnología DPF permi-

te que las nuevas cargadoras se utilicen en 

zonas de emisión regulada como los cen-

tros de las ciudades.

Además, la función de ralentí automáti-

co reduce el régimen del motor a un ralentí 

bajo cuando las palancas de mando están en 

posición de punto muerto y no se han uti-

lizado durante aproximadamente cinco se-

gundos, lo que garantiza un funcionamien-

to general más silencioso y un menor con-

sumo de carburante.



A
LL

 re
nt

al
 46

N
O

V
ED

A
D

ES
 L

IE
BH

ER
R 

L a excavadora de orugas de nueva gene-

ración de Liebherr está estableciendo 

una presencia constante en países de 

todo el mundo. Un ejemplo es Suecia, un mer-

cado en crecimiento para maquinaria de mo-

vimiento de tierras y excavadoras de cadenas, 

donde la versatilidad, el rendimiento, la como-

didad y el diseño de la máquina están atrayen-

do a más y más clientes locales.

La excavadora de cadenas R 924, propie-

dad de Eggvena Shakts, fue la primera ex-

cavadora de generación 8 que se entregó en 

suelo sueco. El conductor, Benny Anders-

sons, ha destacado especialmente su esta-

bilidad y rendimiento, así como el bajo con-

sumo promedio de combustible de 9.9 l / h.

También ha sido adquirida por la empre-

sa Borgstena Dumper Transport, en concre-

to el modelo R 930. “Ocho días de trabajo 

con un tanque lleno”, destaca el cliente An-

ders Bjelkenberg. Con un consumo de com-

bustible de 11 litros por hora, la máquina 

es eficiente y rentable y cuenta con una hi-

dráulica extremadamente suave.

La R 930 tiene un diseño completamen-

te nuevo, característico de la nueva gama 

de máquinas “Generación 8”.

Por su parte, la R 924 comprada por Gra-

naths se adapta perfectamente a las diversas 

operaciones de movimiento de tierra, excava-

ción y tuberías de la compañía. Para Kristoffer 

Granath, la máquina es versátil, rápida y precisa.

Equipadas con el sistema de “control hi-

dráulico positivo”, las excavadoras de gene-

ración 8 se han optimizado para un movi-

miento combinado suave y un rendimiento 

general mejorado. Fue el movimiento sua-

ve de la excavadora R 930, sin mencionar el 

consumo de combustible de alrededor de 14 

l / h, lo que más valora Skultorps.

confoRt y seRvicio 

El operador se beneficia de un área de traba-

jo espaciosa y cómoda en todas las condicio-

nes de trabajo. Las máquinas de 

la Generación 8 ofrecen comodi-

dad real al operador gracias a la 

reducción de la vibración y al ba-

jo nivel de ruido. Para facilitar las 

operaciones diarias, la cabina está 

equipada con un asiento suspen-

dido en el aire con amortiguación 

vertical y longitudinal.

Fodio Entreprenad ha desta-

cado el rendimiento del R 924, 

así como con sus bajas emisio-

nes de ruido externo. “Ya no te-

nemos personas quejándose del 

ruido de la maquinaria, y eso es 

una gran ventaja en términos 

de mi trabajo”, explica David 

Lif, conductor y gerente.

Además de todo esto, estos 

clientes y operadores realmen-

te valoran el servicio postven-

ta de Liebherr. Liebherr-Sveri-

ge AB tiene como objetivo sa-

tisfacer todos los requisitos del 

cliente al ofrecer un servicio rá-

pido y personalizado.

Ma Shakt, que también optó 

por una R 930, descubrió que 

las proporciones de la máquina 

ofrecen una estabilidad óptima 

en cualquier condición.

El mercado sueco es un mer-

cado clave que cambia constan-

temente. Desde el año pasado, 

las ventas de excavadoras Lie-

bherr se han duplicado en Sue-

cia. Suecia representa un mer-

cado ideal para Liebherr, que, 

tal y como destacan de la firma 

se enorgullecen de “suministrar 

sus productos a operadores alta-

mente calificados que a menudo 

impulsan la innovación y el pro-

greso dentro del sector”.

La nueva generación de excavadoras 
Liebherr aumenta su presencia en los 
mercados internacionales
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I mprefil amplía su catálogo de filtros 

con la línea de alta purificación de 

aire Sanifilt, de Virgis Filter. El ai-

re contiene todo tipo de partículas noci-

vas, bacterias y virus que están recircu-

lando continuamente en todos los siste-

mas de calefacción y ventilación, espe-

cialmente en los edificios públicos donde 

transitan gran cantidad de personas, co-

mo oficinas, almacenes, hoteles, escue-

las y universidades, hospitales, laborato-

rios, locales comerciales, mercados y su-

permercados, museos y aeropuertos en-

tre otros muchos.

Los filtros Sanifilt, fabricados por Virgis 

y distribuidos en España y Portugal por Im-

prefil. están diseñados para retener todos 

estos contaminantes mejorando la calidad 

del aire y reduciendo significativamente la 

posibilidad de contraer infecciones y enfer-

medades como asma, alergias y otras pato-

logías respiratorias.

Virgis Filter es líder en la producción 

de filtros de aire, cartuchos filtrantes y 

accesorios, aprobados y utilizados para 

equipos originales por los principales fa-

bricantes de motores, compresores, ge-

neradores, autopropulsados, barredoras 

y en muchas otras aplicaciones en los 

sectores tales como el sanitario, educa-

tivo, hostelería, agrícola, construcción, 

minería e industria.

Siempre sensible a la importancia de 

la innovación y al control de la eficiencia 

del producto, ha invertido muchos recur-

sos en este sector, parte fundamental de 

la propia filosofía Virgis. Para cada filtro 

de aire, Virgis realiza pruebas en labora-

torio de vibración, de sala climática y de 

vida útil de acuerdo con las especifica-

ciones ISO 5011 y pruebas de campo pa-

ra que los clientes obtengan un produc-

to de confianza.

El uso de tecnologías avanzadas, combi-

nado con un control efectivo de la produc-

ción permite a Virgis crear una amplia ga-

ma de productos altamente fiables.

Todos los filtros de aire Virgis como 

los Sanifilt distribuidos por Imprefil se 

pueden instalar en la mayoría de ma-

quinaria y tipos de motores, y garan-

tizan protección y alto rendimiento de 

las mismas.

Virgis Filter considera la Calidad co-

mo la herramienta para satisfacer las ex-

pectativas del cliente y mejorar continua-

mente, además es clave en su estrategia 

de entregar productos de calidad a pre-

cios competitivos.

Sanifilt, la nueva línea de filtros para 
la más alta purificación del aire
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D espués de haber presentado ofi-

cial y telemáticamente a clien-

tes europeos en julio, Comansa 

anuncia que la nueva serie 11LC y próxi-

mamente también la 16LC incorporan to-

do el conocimiento y experiencia en el sec-

tor adquirido durante años.

Las novedades se centran en la mejora 

de la ergonomía, no sólo en los elementos 

de acceso al porta-coronas y cúspide, sino 

también en las secciones de pluma para fa-

cilitar el acceso al carro. Además, un nue-

vo y simplificado carro está disponible co-

mo opción que permite el cambio manual 

de reenvíos por el operador desde el suelo.

La incorporación de potenciómetros en 

los nuevos controladores de cables de ele-

vación y carro permiten movimientos li-

neales, facilitando el movimiento más pre-

ciso de cargas sensibles. Se añade un nue-

va versión del mecanismo de elevación de 

18 kW en las versiones de grúa de 6 tonela-

das. Este nuevo motor requiere menos po-

tencia mientras mantiene la capacidad de 

cable y velocidad.

El sistema Power-Lift viene como es-

tándar, dicha tecnología permite mejorar 

el diagrama de cargas en un 10% con una 

reducción de velocidad en aquellos traba-

jos en los que se necesite.

Los mecanismos opcionales de 24 kW 

y 37 kW integran el sistema Effi-Plus, con 

el que se pueden aumentar considerable-

mente las velocidades de elevación para 

cargas ligeras sin incrementar en el con-

sumo de energía.

Una de las novedades más relevantes es 

la cabina CUBE en su hasta ahora inédito 

tamaño “M”. Adicionalmente, se ha redi-

señado la plataforma para facilitar el mon-

taje y mantenimiento. La cabina, como sus 

“hermanas” mayores, permite una comple-

ta visión de la carga y del área de trabajo 

gracias al frontal totalmente acristalado. La 

correcta posición del asiento y la mejora de 

la postura corporal provee un confort antes 

no experimentado por el operador de grúa.

Comansa mantiene los cuatro mode-

los actuales de la serie: 11LC90, 11LC132, 

11LC150 y 11LC160, añadiendo una nue-

va versión 6 toneladas al modelo 11LC150. 

Todos ellos, con el original diseño Flat-Top 

que permite menor distancia para sobre-

volar grúas en operación, facilita el mon-

taje, lo hace más rápido y fiable, así como 

asegura una larga vida útil a la estructura.

Nueva generación de la serie  
Comansa 11LC
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P ramac presenta una nueva gama de 

generadores Mobile con motor dié-

sel. Enfocada en satisfacer las nece-

sidades del cliente, esta línea está diseña-

da para superar los requisitos de cualquier 

aplicación, de 9 a 760 kVA (PRP), ofrecien-

do una solución para los desafíos operati-

vos del futuro. Esta nueva línea se une a la 

familia de productos de Pramac dedicada 

al sector del alquiler, ampliando la cartera 

de productos existente que incluye la serie 

GRW Rental, generadores portátiles profe-

sionales y una completa gama de torres de 

iluminación.

Esta nueva línea confi rma de forma só-

lida la visión global de Pramac en el desa-

rrollo de una confi guración estándar pa-

ra el mercado de la generación de energía 

compatible con una amplia lista de módu-

los. Este diseño innovador permite a Pra-

mac ofrecer soporte adicional y tranquili-

dad para sus clientes en proyectos que re-

quieren de necesidades, objetivos y regu-

laciones locales específi cas.

Pramac lanza la serie GPW de 
generadores Mobile diésel de 9 a 760kVA
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J osé Manuel Alvariñas, con diferentes nicknames en las redes, 

es el gerente de Excavaciones El Molino una empresa familiar 

ubicada en Poio (Pontevedra). Empresario gallego del sector 

de la construcción muy activo online, le gusta subir posts con co-

mentarios sobre maquinaria y sus trabajos diversos.

Era habitual leerlo en el muro de Talleres Turquino comentan-

do las publicaciones del Distribudor Bobcat de Galicia del Grupo 

Epromext y normalmente bastante crítico con sus marcas, indicaba 

Rubén Lorente director general del Grupo. La historia entre ellos 

empezó con algunas discrepancias y tras varios “roces on-line”, 

pero todo cambió cuando Talleres Turquino realizó una jornada de 

puertas abiertas sobre demolición en sus instalaciones de A Coru-

ña y decidió invitarlo para conocerlo personalmente.

Una vez allí José Manuel Alvariñas estuvo probando todos los 

equipos disponibles Bobcat, teniendo muy buenas sensaciones de la 

gama, y con comentarios muy positivos al respecto. Lo que empe-

zó como algo un poco tenso ha acabado en una buena relación pro-

fesional distribuidor-cliente y no solo eso, sino en buena amistad.

Al probAr lA gAmA lA percepción cAmbió A muy positivA

“Pasé de ser crítico con las mini excavadoras Bobcat a amarlas, co-

mo dicen los gallegos son riquiñas y tienen buenas prestaciones, 

comenta José Manuel Alvariñas. Lo que me hizo cambiar la per-

cepción de la marca Bobcat además de las pruebas que pude efec-

tuar en dicha jornada también fueron los consejos y recomendacio-

nes de amigos del sector que me hablaban muy bien 

de los equipos compactos Bobcat».

Tras la jornada de puertas José Manuel Alvariñas 

adquirió una excavadora Bobcat E62

“Esta excavadora Bobcat viene a complementar un 

parque de maquinaria en el que actualmente hay tam-

bién una retro de otro fabricante, la marca con la que 

siempre había venido trabajando en esta gama de ex-

cavadoras compactas pero la relación calidad-precio 

de Bobcat no tiene nada que envidiar a la japonesa.

Inicialmente me interesé por el modelo de mini ex-

cavadora Bobcat E57 de ruedas, pero tras probar la ex-

cavadora E62 lo vi claro, esta poseía el tamaño jun-

to a las prestaciones idóneas para cubrir mis necesi-

dades. La Bobcat E62 es una excavadora compacta de 

orugas, con un diseño de giro de voladizo cero y un 

peso operativo de 6,2 toneladas. Conocí la excavado-

ra Bobcat E62 a través del distribuidor, navegando in-

ternet y por las redes sociales, viendo videos de tra-

bajos que esta realizaba. Necesitaba una máquina intermedia en-

tre las máquinas de las que disponíamos y por ello adquirí este mo-

delo concretamente.

De esta destacaría sus movimientos rápidos y precisos, que es 

silenciosa y la posición de trabajo muy cómoda en la cabina, ade-

más de la facilidad manejo para el operador y su maniobrabilidad. 

Considero que la máquina es bastante sencilla, sin ningún proble-

ma a la hora de adaptarse para trabajar con ella.”

un modelo cAdA vez más solicitAdo

La Bobcat E62 es una excavadora de 6130 kg de peso operativo, 

con un caudal de 132 l/min y giro muy reducido, un producto cada 

vez más demandado por el mercado que requiere excavadoras que 

no desplacen la cabina fuera de la sombra de las cadenas pudien-

do trabajar en espacios reducidos, entre muros haciendo una pis-

cina por ejemplo o en calles angostas.

Excavaciones El Molino está realizando desde su adquisición, en 

marzo de 2020, tareas de desbroce así como trabajos de excava-

ción y movimiento de tierras con su mini excavadora Bobcat E62. 

Antes efectuaban el trabajo con una máquina más pequeña de 4,5 

tn lo que les ha aportado una serie de beneficios sobre todo en ra-

pidez, calidad y rentabilidad.

 “Hemos percibido que en el desbroce la máquina da mucho 

más rendimiento y nos ha sorprendido en cuanto a resultados. La 

excavadora Bobcat E62 en estas tareas está siendo muy efectiva. 

Excavaciones El Molino y Bobcat: 
una relación que empezó en las 
redes sociales

La elección de los operadores
Doosan es líder mundial en excavadoras, 

cargadoras de ruedas y dúmperes 
articulados. Para completar su catálogo de 

productos, Doosan ofrece una amplia gama 
de miniexcavadoras de 1,1 a 8,5 toneladas. 
Con una selección de modelos con giro de 
voladizo cero, giro de voladizo reducido y 

convencionales, además de un modelo con 
ruedas, las miniexcavadoras Doosan ofrecen la 

mejor combinación de productividad, 
facilidad de uso, comodidad del operador 

y durabilidad del mercado.

Doosan, más de 40 años produciendo 
maquinaria de construcción.

Gama 
de mini-
excavadoras

Más información en: 
(+34) 91 875 20 00

spain@centrocar.com
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José manuel Alvariñas, gerente de excavaciones el molino.
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Su buen caudal imprescindible para estos trabajos, junto con un 

bien dimensionado sistema de refrigeración que evita sobrecalen-

tamientos del aceite y nos permite desbrozar en largas jornadas de 

verano sin mayor inconveniente. En cuanto al movimiento de tie-

rras hemos realizado varias piscinas y los resultados han sido tam-

bién muy satisfactorios.

En nuestra empresa otro operador trabaja también con la exca-

vadora Bobcat E62 y este está encantado, afi rma que es mucho más 

rápida que otras máquinas del parque de maquinaria actual y las 

valoraciones son muy positivas hacia dicho modelo también por su 

parte. Por lo que tengo claro que a partir de ahora cuando tenga que 

comprar un nuevo equipo compacto, Bobcat será mi primera opción”.



L a División de Construcción del Grupo Husqvarna adquirió 

recientemente la división de fratasadoras de hormigón del 

Grupo Wacker Neuson. La nueva gama de productos Hus-

qvarna de fratasadoras dobles y de conducción manual fue lanza-

da con éxito en febrero durante el World of Concrete en Las Vegas 

y hay un plan de lanzamiento escalonado a lo largo de 2020 para 

el resto del mundo.

“Las fratasadoras complementan nuestra gama actual de mane-

ra excelente, al conectar todo el proceso desde la compactación del 

terreno hasta el pulido de suelos de hormigón, y se ajustan bien a 

nuestra estrategia divisional para hacer crecer nuestro negocio de 

Superfi cies y Suelos de Hormigón. Con la adición de las fratasadoras 

dobles, ahora tendremos una oferta completa para el revestimiento y 

pulido de hormigón que aportará un valor añadido a nuestros clien-

tes», señala Henric Andersson, presidente del Grupo Husqvarna.

La gama de fratasadoras dobles Husqvarna logra excelentes re-

sultados en cualquier lugar de trabajo, sin importar el tamaño. Las 

fratasadoras dobles ofrecen el par, la velocidad y las características 

inteligentes para terminar cada trabajo con total confi anza, a la vez 

que consiguen una planitud del suelo excepcional.

La nueva gama de fratasadoras de tipo doble consta de 2 × 

36� (2 × 900 mm) y 2 × 48� (2 × 1200 mm). Todas las máquinas 

tienen una excelente relación potencia/peso, lo cual proporciona 

una potencia satisfactoria a los rotores y asegura una alta veloci-

dad de conducción.

Las fratasadoras de conducción manual Husqvarna son máqui-

nas potentes, desarrolladas para ofrecer una superfi cie de hormi-

gón lisa y duradera sin comprometer la productividad y la segu-

ridad del operario. La nueva gama consta de máquinas a gasolina 

que van desde 875 mm hasta 1180 mm.
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Grupo Husqvarna adquiere la 
adquisición de fratasadoras de 
hormigón de Wacker Neuson
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Pol. Juncaril, C/Albuñol, Parc. 250
18220 Albolote, Granada, España
Tel. +34 490 410
Fax: 34 466 645

Sensor S&S 
(Stop & Safe) 
de detección 
de manos

años dándole 
cuerda al futuro

5
C oincidiendo con el fi n del Estado de Alarma, ToolQuick ha 

estrenado nueva web. Ahora, los usuarios podrán dispo-

ner du su propia área privada o hacer un seguimiento de 

su reserva, y conocer las últimas novedades en maquinaria como 

la gama de desinfección o cero emisiones.

Para mejorar la experiencia de los clientes la fi rma ha hecho un cambio 

en su web, que se traduce en una mejora en la usabilidad y en la calidad de 

las imágenes, una mayor rapidez en los procesos y en la velocidad de las re-

producciones, así como en unas funcionalidades más intuitivas y concisas.

 “Todo ella envuelve una estructura interna de gran calidad infama-

tiva. Se trata de un gran cambio para el desarrollo del negocio, propor-

cionándole una visión más moderna y útil, lo que hará que la percep-

ción del cliente mejore de manera exponencial. La nueva web no solo 

se centra en una mejora visual y de diseño, o una página de inicio más 

interactiva, sino que trae consigo grandes mejoras funcionales. El sitio 

web permite a los clientes obtener al instante el presupuesto de la ma-

nera más aproximada a la realidad. El objetivo principal del equipo de 

marketing es reforzar el proceso de acompañamiento al usuario, ofre-

ciéndole más información sobre su reserva, pero reduciendo el número 

de clics. Y, ¡lo hemos conseguido!”, destacan desde la fi rma.

ToolQuick estrena nueva web



Imcoinsa ha comunicado el fallecimiento de Luis Pé-

rez Zubizarreta, fundador de la compañía vizcaína. 

En su comunicado, el equipo de Imcoinsa destaca 

«el esfuerzo, la ética y el compromiso» como valores que 

han guiado su trayectoria profesional.

Como señala en el comunicado, Luis Pérez era el «co-

razón» de Imcoinsa, compañía que fundó el 13 de sep-

tiembre de 1985, en la calle Intxaurrondo de Duran-

go (Vizcaya).

«Su familia y todo el Equipo Imcoinsa desean agra-

decerles el excelente trato que siempre le han dis-

pensado», señalan. Un trato y un agradecimiento 

que es recíproco por parte de TPI y de nuestras pu-

blicaciones que han tenido relación con Luis.

Desde TPI nos sumamos a las condolencias y en-

viamos un afectuoso recuerdo para su familia y 

todo el equipo de Imcoinsa en estos complica-

dos momentos.

Fallece Luis Pérez Zubizarreta, 
fundador de Imcoinsa
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E l pasado 7 de septiembre, 

Germans Homs Lloguer de 

Maquinària 1852 S.L. ha 

abierto las puertas de una nueva 

sede en Girona. Germans Homs, ya 

consolidada en Cataluña como em-

presa referente en el alquiler de ma-

quinaria para la construcción, anda-

mios, casetas de obra y alquiler de 

grupos electrógenos y estructuras 

para eventos, traslada su actual se-

de de Girona y la integra junto con 

la sede de Sant Julià de Ramis, en 

una nave de más de 5000 m2, situa-

da en el acceso Sur de Girona, en la Carretera de Santa Coloma 

esquina calle Gurnau s/n.

La Empresa, que este 2020 ha cumplido su décimo aniversario, 

apuesta por esta ubicación clave en Girona, para reforzarse geo-

gráficamente en la provincia. Junto con las sedes de Llers (Figue-

res) y Vall-Llobrega (Palamós) su objetivo es el de convertirse en el 

máximo proveedor de esta zona, tanto para el alquiler a profesio-

nales de sectores como la industria, la construcción y rehabilita-

ción o los eventos, como para los particulares que quieren realizar 

bricolaje o pequeñas reformas en su hogar.

Con esta nueva sede se acercarán todos los servicios a los profesionales 

que se decantan por el alquiler de maquinaria como solución para el ahorro 

de costes y asimilación de puntas de trabajo y también a los particulares que 

ven el alquiler como una opción de ahorro de espacio y de asesoramiento 

por parte de un experto en el manejo de maquinaria: Alquiler directo al pú-

blico, Rent&Drive o punto de recogida de pedidos online y taller mecánico.

Además, una nueva Hilti Store, tienda especializada en la venta de 

maquinaria para la construcción, se emplazará en esta nueva locali-

zación, sumándose así a la primera Hilti Store ubicada en la sede cen-

tral de Germans Homs en Mataró.

Germans Homs integra sus sedes 
de Girona y Sant Julià de Ramis en 
una nave de más de 5000 m²

C omo cada año, la revista Access International, publica su 

lista de las 50 empresas más grandes del sector del alqui-

ler, en función del tamaño de su flota de maquinaria. Ca-

be destacar que esta lista se ha elaborado en condiciones pre-pan-

demia de la Covid-19.

En la lista de este año 2020, en el top 50 se encuentran 5 empre-

sas con presencia en España, con LOXAM en 3ª posición, destacando 

que las 4 restantes son compañías socias de ANAPAT, en el siguiente 

orden: Mateco (4ª posición), Riwal (14ª posición), Kiloutou (16ª posi-

ción), y GAM (33ª posición).

Estos datos ponen de manifiesto la representatividad de Anapat 

como Asociación de referencia en España del alquiler de PEMP, en la 

que están representadas tanto las empresas más grandes del sector, 

así como medianas y pequeñas empresas.

Cinco empresas con presencia en 
España, entre las 50 más grandes 
del sector
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STAGE V

INMESOL, S.L.U. / OFICINA CENTRAL
Carretera de Fuente Álamo, 2 / 30153 CORVERA · Murcia / ESPAÑA
Telf: +34 968 380 300 | +34 968 380 879 | Fax: +34 968 380 400
inmesol@inmesol.com

Síganos en

INMESOL fabrica equipos que 
cumplen la normativa STAGE V, 
una de las más exigentes para la 
protección del medio ambiente

STAGE V | Tier 4 Final
Estos equipos cumplen con las normas de 
emisiones de gases de la Unión Europea STAGE V 
y las normas estadounidenses Tier 4 final.

Frecuencia dual 50-60 Hz 
(motores Volvo)
Motores de doble frecuencia, convertibles de 50 a 
60 Hz de manera fácil, sin ninguna modificación interna.

AMPLIA GAMA
DESDE 12 kVA LTP HASTA

1480 kVA LTP

NUEVOS EQUIPOS

2 motores STAGE V en paralelo
Grupos electrógenos STAGE V desde 550 @ 1480 kVA LTP 
compuestos por 2 motores STAGE V de funcionamiento en 
paralelo albergados en contenedor de 40 pies:

 Suministro de grandes 
cantidades de energía

 Versatilidad según la demanda 
de potencia gracias al 
funcionamiento en paralelo

 Emisiones contaminantes 
casi inapreciables

50 Hz 60 Hz

www.inmesol.es
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L a compañía asturiana Grúas 

Roxu ha estrenado su se-

gunda unidad de la grúa so-

bre orugas LR 1600/2 de Liebherr, 

con la que podrán cubrir, al máxi-

mo, su campo de trabajo.

La grúa sobre orugas LR 

1600/2 convence por su enor-

me capacidad de carga, por su 

sistema variable de plumas de 

vanguardia, así como por estar 

equipada con componentes con 

dimensiones optimizadas que le 

garantizan un transporte eco-

nómico. Grúas Roxu destinará 

el uso de la LR 1600/2 a realizar 

trabajos en la industria en gene-

ral y al montaje de parques eóli-

cos en particular. Este modelo de 

grúa está especialmente diseña-

do para ser empleado en parques 

eólicos, ya que puede desplazar-

se por angostos caminos, ade-

más de que cuenta con un sis-

tema de pluma desarrollado ex-

presamente para el montaje de 

aerogeneradores.

“Contar con esta máquina su-

pone para Grúas Roxu poder com-

pletar una mejor y más capacitada 

oferta de maquinaria, además de 

representar un refuerzo importan-

te de nuestra flota, lo que le ge-

nera una mayor confianza a nues-

tros clientes”, asegura José Ma-

nuel García, presidente del gru-

po Grúas Roxu. “Asimismo, la LR 

1600/2 complementa, a la perfec-

ción, nuestro parque de maquina-

ria, al estar equipada con un carro 

ancho y carro estrecho, así como 

por su enorme capacidad de car-

ga en altura”, continúa diciendo 

José Manuel García.

Una nueva grúa sobre orugas  
LR 1600/2 de Liebherr amplía el 
parque de maquinaria de Grúas Roxu
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E n Erfurt ya están en marcha todos los preparativos para la 

Exposición de Jardinería BUGA, que se celebrará en 2021. 

Para la construcción de uno de los espacios más destaca-

dos, la casa del desierto y de la selva Danakil, se han utilizado solo 

equipos y máquinas para la construcción sin emisiones, que permi-

ten proteger las plantas exóticas sin perder nada de efi ciencia: una 

obra a la medida de las soluciones zero emission de Wacker Neuson.

La Exposición de Jardinería se celebrará en Erfurt del 23 de abril 

al 10 de octubre de 2021 en dos sedes: egapark, con 36 y Peters-

berg, con 7 hectáreas. El punto más destacado de egapark es Dana-

kil, toda una experiencia para los visitantes en un edifi cio que aco-

ge un desierto y una selva primaria. «En nuestro edifi cio Danakil, 

los visitantes podrán descubrir las diferentes estrategias utilizadas 

por plantas y animales para adaptarse a su entorno y a la carencia 

o el exceso de agua», explica Kathrin Weiß, gerente de egapark y 

BUGA. «En la parte dedicada a la selva tropical encontramos plan-

tas muy sensibles. Por eso es fundamental no generar ningún tipo 

de gases de escape que puedan contaminar el entorno de estos ár-

boles y fl ores». Desde el comienzo de la construcción, estos requi-

sitos han creado una ocasión perfecta para que las soluciones zero 

emission de Wacker Neuson demuestren todas sus posibilidades.

SOLUCIONES ESPECIALES PARA NECESIDADES ESPECIALES

La empresa de arquitectura de parques y jardines Lindenlaub, con 

sede en Weimar, se encarga de colocar las plantas de la casa del de-

sierto y de la selva. Para este proyecto tan especial, el gerente de 

la empresa Udo Lindenlaub confía en Wacker Neuson: «Llevamos 

casi 50 años trabajando con Wacker Neuson. Esta obra tan espe-

cial nos ha permitido poner a prueba las máquinas y equipos eléc-

tricos para la construcción de Wacker Neuson». Todos los produc-

tos de la serie zero emission funcionan sin emitir gases de escape 

y son muy silenciosos sin renunciar a nada de su rendimiento. «El 

uso de estas máquinas en la casa Danakil nos permite proteger a 

los trabajadores, ya que no es posible tener las puertas ni las ven-

tanas abiertas ni instalar ventiladores a causa de las plantas. Por 

otra parte, evitamos que las plantas delicadas se vean expuestas a 

gases de escape perjudiciales», nos cuenta Udo Lindenlaub. Ade-

más de eso, las máquinas y equipos zero emission son muy fáciles 

de manejar, tienen autonomía sufi ciente para una jornada de tra-

bajo típica y pueden utilizarse en entornos de trabajo reducidos de-

bido a sus dimensiones compactas.
DESDE APISONADORES A EXCAVADORAS LIBRES DE EMISIONES

En la creación de la casa Danakil participa casi todo el catálogo ze-

ro emission de Wacker Neuson. La miniexcavadora EZ17e, la últi-

ma incorporación a la serie zero emission, se encargó de los traba-

jos de elevación para colocar cada planta en su lugar. Además, se 

ocupó de transportar piedras naturales. Todo eso no supone ningún 

problema para la excavadora eléctrica de 1,5 toneladas, que ofrece 

la misma potencia que el modelo convencional gracias a la tecnolo-

gía de batería de iones de litio de alta calidad, utilizada desde hace 

varios años por Wacker Neuson y que presenta sobre todo una lar-

ga durabilidad. Se puede cargar en solo cuatro horas con una toma 

de corriente doméstica (110-230 voltios) o mediante una carga rá-

pida con alta tensión (415 voltios).

La cargadora sobre ruedas eléctrica WL20e y el dumper sobre 

ruedas eléctrico DW15e demostraron sus posibilidades en el trans-

porte de materiales. Las dos máquinas están equipadas con una ba-

tería AGM («Absorbent Glass Mat») de alta calidad, que se carac-

teriza por un manejo extremadamente sencillo y unas necesidades 

de mantenimiento muy bajas. La cargadora sobre ruedas se ocu-

pó de diferentes tareas a lo largo de todo el proyecto. Con su capa-

“Zero emission” con el sello 
Wacker Neuson para una 
exposición de jardín
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cidad de cucharón de 0,2 metros cúbicos cargó de tierra un dum-

per. Además, equipada con una horquilla para paleta, transportó 

plantas y placas de piedra. El dumper sobre ruedas DW15e, con 

una carga útil de 1,5 toneladas, cuenta con un motor eléctrico pa-

ra la transmisión y otro para la hidráulica de trabajo, lo que permi-

te reducir la potencia según sea necesario para minimizar el con-

sumo de energía. Al frenar la máquina o al conducir cuesta abajo, 

la energía se retroalimenta a la batería y se utiliza para cargarla.

Para preparar los caminos de la casa Danakil, el suelo se com-

pactó con un apisonador a batería en los espacios reducidos y con 

una plancha vibratoria a batería en las superfi cies más amplias. Los 

dos equipos de compactación pueden utilizarse con la misma bate-

ría modular de iones de litio, que se cambia con facilidad y está es-

pecialmente diseñada para trabajos duros en la obra.

LA CONSERVACIÓN DEL MEDIO AMBIENTE COMO FACTOR 
DETERMINANTE

«La sostenibilidad, la protección del clima y la conservación del me-

dio ambiente son temas muy importantes para BUGA. Naturalmen-

te, nos alegra mucho poder trabajar en la obra sin emisiones de ga-

ses y sin generar ruido. Eso también ha benefi ciado a los visitan-

tes de egapark, que han podido disfrutar de los preparativos para 

la exposición», concluye Kathrin Weiß. La línea zero emission de 

Wacker Neuson comprende tres apisonadores a batería, tres plan-

chas vibratorias a batería, la excavadora dual power, que se pue-

de utilizar con motor diésel o con un grupo de accionamiento elec-

trohidráulico, una miniexcavadora eléctrica, una cargadora sobre 

ruedas eléctrica, dumpers sobre ruedas y sobre orugas eléctricos, y 

un sistema de vibrador interno para la compactación de hormigón.
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C ohidrex cumple 30 años. Lo que comenzó como un sue-

ño, con esfuerzo constante y motivación sin límites, han 

convertido a esta empresa en un referente de repuestos 

de maquinaria con presencia en los cinco continentes.

Para conmemorar este 30 aniversario, Cohidrex regala una gran 

variedad de artículos por la compra de cualquiera de los produc-

tos de su Feria Virtual.

«Nos sentimos muy orgullosos de pertenecer a esta gran or-

ganización y por ello queremos festejar este feliz aniversario con 

todos vosotros y agradeceros la confianza depositada», destacan 

desde la compañía. Alfonso Domínguez Fernández, CEO y direc-

tor general de Cohidrex, dedica estas emotivas palabras; y es que 

30 años dan para mucho.

Cuando inicias un proyecto empresarial, nunca piensas que lle-

gará un día donde ese proyecto cumplirá 10, 20, 25 años… Pone-

mos una fecha inicial, pero nunca le pones límites.

Efectivamente, el tiempo pasa para todo y para todos, y llega 

un día en que te das cuenta que este proyecto cumple 30 años.

En todo este tiempo hemos vivido muchos momentos muy 

gratos y, como no, también momentos di-

fíciles. Épocas de crecimiento económico 

y periodos de crisis que, sobre todo, nos 

han enseñado mucho, pero nada diferente 

de lo que le pueda pasar a cualquier per-

sona o a cualquier empresa.

Nuestra empresa no es nada especial ni 

muy diferente a cualquier otra, tenemos 

nuestras propias vivencias, trayectoria, aprendizajes, aciertos, 

fallos, frustraciones; pero lo realmente importante es que cum-

plimos 30 años atesorando experiencias vitales.

Quiero mencionar todo lo que tenemos en stock; stock de bue-

nas experiencias, las malas son obsoletos que hay que eliminar del 

“almacén”. Quiero hablar de Objetivos; objetivos de crecimiento 

en ser mejores profesionales cada día. Hablar de Activos, los me-

jores activos son mantener una cartera de clientes, proveedores, 

colaboradores y amigos que siguen confiando en nosotros. Y de 

Patrimonio Neto; el patrimonio de tener un equipo de excelentes 

personas, que sienten esta empresa como su casa.

Me hubiera gustado celebrar nuestro 30 cumpleaños en otras circuns-

tancias. Estamos viviendo unos momentos muy difíciles debido a esa di-

chosa pandemia que nos amenaza y nos atenaza, pero estoy seguro que, 

como todas las crisis y momentos difíciles vividos, pasará y habremos 

aprendido algo. Esto, también nos lo ha enseñado los 30 años vividos.

30 años dan para mucho, pero no lo suficiente. Vamos a por 

los próximos 30”.

Cohidrex, 30 años que  
«dan para mucho»
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Construyes! 2020
III Jornada de Innovación Tecnológica en 
Maquinaria para Construcción y Minería
Fecha: : del 17 al 19 de septiembre
Localización: evento en formato online
www.construyes.technology

Bauma China
Fecha: del 24 al 27 de noviembre
Localización: Shanghái, China
www.bauma-china.com

Premios Potencia 2020
Fecha: 15 de diciembre
Localización: envento en formato online
www.premios2020.potenciahoy.es

Bauma Conexpo India
Fecha: del 23 al 26 de febrero de 2021
Localización: Gurgaon / Nueva Delhi, India
www.bcindia.com

IPAF Elevando 2021
Fecha: 1 y 2 de marzo de 2021
Localización: Querétaro, México
www.ipaf.eventsair.com

Samoter
31º Salón Internacional de Maquinaria para la 
Construcción
Fecha: del 3 al 7 de marzo de 2021
Localización: Verona, Italia
www.samoter.it

Smopyc 2020
Salón Internacional de Maquinaria de Obras 
Públicas, Construcción y Minería
Fecha: del 26 al 29 de mayo de 2021
Localización: Zaragoza
www.feriazaragoza.es

Apex 2020
Fecha: del 15 al 17 de junio de 2021
Localización: Maastricht, Países Bajos
www.apexshow.com

Acueducto de Querétaro, México.
La situación sanitaria está provocando la alteración en las fechas de celebración de numerosos eventos, por lo que este listado puede verse alterado.
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Para inscribirte, contacta con:

 

comunicacion.sap@sothis.tech

  

Innovación tecnológica y construcción: el gran reto
La digitalización como punto de inflexión hacia el futuro

No te pierdas el III Espacio Sothis, dedicado al 
sector de la construcción; un foro virtual de 
expertos en el que hablaremos de innovación 
en el sector con grandes expertos que 
analizarán este nuevo escenario y qué papel 
jugarán los procesos de digitalización para 
garantizar su competitividad.

+34 902 88 35 33



Huppenkothen GmbH | www.huppenkothen.com
T +34 902 050 032 | M +34 606 321 116 Hamid | M +34 682 623 072 Nacho

TB217R COMPACTA Y MANIOBRABLE
» 3 circuitos hidráulicos de serie para enganche rápido hidráulico y una multitud de accesorios
» Cilindro de elevación montado sobre el brazo para máxima protección
» Nuevo diseño para máxima estabilidad
» Mínimo radio de giro hacía ambos lados
» Fase 5 de gases de escape
» Peso operativo 1.650 kg

ES_Allrental_Juli20_TB217R_Innenseite.indd   1ES_Allrental_Juli20_TB217R_Innenseite.indd   1 10.07.20   07:4610.07.20   07:46
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